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PROLOGO

Esta Tesis trata de un tema muy importante para riueg-
tro pats, ya que recientemente se acordS la ehti‘éaa de Méxi- "
éo él GATT (Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Co -
mercio) , y es importante sobre todo pPara las empresas peque-
- fias y mediénas que trabajan en el pails, ya que de esta mane-
ra tehdran gue producir bienes de consumo con una buena cai‘i

dad y precio.

La entrada al GATT (Gene:al Agreetmet on Tariff and -
»'rrade) ¢ szgniflca un cambzo radzcal tanto en el mane:o de la
politica Mexicana, como en el manejo de las emprenas naciona
1es, ya que se ver&n obligadas a competir con productos ex =«
Eranjeros, gque algunos de ellos sox;i mejores en cuanto a 'call
dad ky precio y por este xhotivo la empfesa productora g:enarﬂ-

gque incrementar sus esfuerzos para evitar perder el mercado. -

Este analisis nos mue'st:av como opera el :GATT, su ihis-
. _toria, objetivos, estructura, marco jurfdico, las caracterfs
t_:icas de la peguena Y medi;né empresa, loi organigm@_l éue -
_igd. apoyan, 'y las princ'i;;a]_,eg empresas exportadoras e impor=:
; 'fhdoras que existen en México, entre ‘otros puntog".'f" También- °

‘ . elupréceso de comercializacidn de uxi ‘ptoduci:o n'acionnl al -

mercado norteamericano, que incluye la evaluacidn prelimina::‘

"del pzcduct:o, aeleceidn del mercado m&s conveniente. determi-v




-

nacién de los costos de fabricacidn, canales de distribucién
apoyoé financieros y estfmulos fiscales, formas de pago y do-

cumentacidn,

Tanto para el tema del GATT como para el de comercia -

lizacifén se llevS8 a cabo una investigacifn docuﬁlental y de ==

. campo.




CAPITULO . 1




l.1. EL GATT: ANTECEDENTES, OBJETIVOS, ESTRUCTURA Y MARCO -

JURIDICO.

ANTECEDENTES:
En el petiédo entre la primera y segunda guerras mun-
diales, el comercio interﬁacional'crecid a tasas menores gque
la produccifbn. A partlr de (1929 el comercic cay8 en un 0. 5%

promedio anual. Esto. fué debxdo a la Contraccian Industrial

. 1a crisis flnanclera mundial y el incremento de las med;das-

proteccionlstas resultantes de la Depresién. Los principa,K -

les pafses industrializados elevaron los aranceles, introdu=
jeron restricciones cuantitativas y controles de cambio y se

multiplicaron los acuerdos bilaterales de intercambio compen

sado;

Atraves de la Sociedad de las Naciones se hicieron es
fuerzos para reducir las restricciones al comercio, pero &s-~
tos fracasaron.r Estados Unidos propone a sus socios comer -
ciales através de Acuerdos Comerciales Recfprocos la reduc -
cidn de barreras arancelarias y no arancelarias &sto en 1934
Se‘realizaron negociaciones entre E.U. ¥ ?0 paises maé, en-~
artxe los cualei figuran varios pafses iatinoamericanoa, pero=
‘@l proteccioniamo sigio caracterizando la economia mundial -

fdurante el decenio de los aﬁo- treinta.

En 1941, Estados Unidos, conjuntamente con inglatetra



tratan de estblecer una serie de principios b&sicos para re-
gir el intercambio comercial una vez que la guerra-concluye-~

ra.

En 1945, estas discusiones toman forma en proposicio-

nes concreﬁas, incluyendo la necesidad de reducir considera-
" blémente los aranceles,.elihinar las restricciones cuaﬁtita-
tivas al igual que las preferencias arancelarias, subsidios
a.la exportacidn, combatir las pr&cticas comerciales restric
tivas de los carteles privados y establecer Convenios de es-

tabilizaciﬁn de los productos b&sicos.

El ECOSOC (Consejo EconSmico y Social de las Nacibnas
:.Unidas),‘a principios de 194§, realiza una Conferencia Inter
nacional téferente al Comeréio y Empleo. ILos trabajos de es
ga conferencia se cristalizarfan en labredaccidn de la *"Car-
‘ta de‘la ﬁabana, pafa'una-organizacien internacional de Co ~

mercio” conteniendo 106 artfculos y 16 anexos.

Esta carta tiene pbr objeto obtener el pleno emp;éo Yy
desarrollar el Comercio Internacional. La carta éhqmeta cua
“ﬁiq»meaiqnz 1) Delaxtoilo econdémico y~réconltrucc16n; 2) Ac-
igéko de todos los palses eh condiciones de igualdad a los -~
mercadds, a las fuentea»de aprbvisionamientoa y a ;o- mgdioi
de produccion; 3) Reducgidn.de obst&culos al Com@tcio; 4) ==

"Con-ultas -y cooperaci6n en el seno de la Organizacién Inter




nacional de Comercio.

Después de tres anos de negociaciones, 53 palses en-
tre los cuales se encuentra México firman el Acta Final de-
1a Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercioc y Em -
pléo, en la que se anexa la resolucifn de la Comisidén Inte~
rina de la Organizacitn interﬁacional de Comercio de la que
México forma parte, junto con los demfs dignatarios de la -
Conferencia con excepcién de Argentina. Para que la carta-
.entrara en vigor se puso como condicifén gque fuera ratifica-
da cuando menos por los pafses que participai:an con el 85%;
del Comercio Mundial. Estados Unidos participa con m&s de-
un 15% de ese comercio, por lo que la ratificacifn de este-
pals era de mucha importancia. Pero el congreso norteameri
cano'}se" neg8 a ratificarla argumehtando que "no es demasia-
do liberal"™ y "subraya demasiado 1los méritos de la planea -
ci6n econfmica", esta accidn tuvo como consecu§ncia que pa~-
1595 .8ignatarios no sometieran a sus propios parlamht:’os la
Carta, en tan;o Estados Unidos no lo hicie:a; En 1951, la-
carta fenece, pero la Comisién Interina subsiste Y entre -~
sus funciones tiene la eleccidn del Director General del --
GATT. ‘

" Una parte coinpleta de-la Carta, destiﬁada ala poii-
-l:ica comercial ‘se salva, esta parte trat.aba sobre una nego—

Ll ciacian arancelaria multilateral con el objeto dc -osttax: -
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por anticipado lo gue podrfan ser las negociaciones -arance-
larias privistas por la Carta. En 7 meses, 23 paises deci -
den hacer entrar en vigor la parte coxﬁercial de la Carta sin
esperar el final de la Conferencia disminuyendo sus arance -
les sobre ﬁn volumen de intercambio que representd la mitad-

del Comercio Internacional.

Es asf, como esta parte de la Carta, toma el nombre -
de Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio - =

(GATT), firmado por 23 pafses el 30 de octubre de 1947.»

Sin embargo, como no habian ratificado la Carta, el -
Acuerdo General se convierte en el finico marco unilateral de
los ‘intercambios y en-la pr!ct.i‘ca ha llevado a cabo la misi-

8n que originélmente se encomendd al OIC.

!§1 .GA'I.‘"I‘, formalmente es adn un acuerdo provisional. -
Pero permitif instrumentar las concesiones arancelarias acor
dédas durante las négociéciones en 1947, pues pata_e.‘l,lo no =
era necesaria '1; ratificaci6n de los parlamentos. sih‘emhag
go 1a adopcifn de algunas ndrmaa tenfan que ser aprobadas -
vpoxj.los pulmnﬁ;és pues en ciertos a’spectosI no cdrrelpoh ‘-
dfan a la legislaci6n de los patlsesi'convtra_tmtes_.“ Pb:'lo -
v tanto, no sefpddian aplicar ciertas normas del GATT en su :tg

éalidl‘ad a menos é;yue' los parlamentos modificaran la 1091:13 -




cién nacional respéctiva. Las partes contratantes llegaron~

".a un acuerdo sobre un "protocalo de aplicacién provisional®”,
en donde cada Estado puede aplicar el GATT en la medida com~
patible con su legislacidn en vigor. Por ejemplo, Estados =
Uniéos pudo coﬁservar durnate 30 anos una 1e§islaci6n contra
ria a algunas disposiciones del GATT mediante la llamada ===
"Clausula del Abuelo” en relaciSn con la valoracién aduanera
vy los derechos compensaﬁotios entre otras. Sin embargo se'a
~ tratado de desarrollar normas Que vayan de una manera homogé
nea para evifar las situaciones de excepcidn mediante la ne-
_gociacidn y firma de cddigos de conducta y acuerdoi que re.—

glamenten polfticas y pricticas comerciales en campos especi

ficos.

OBJETIVOS:

o Dentro del Comercio el GATT represehta un instrumento
internacional encargado de prdmove:‘los intercambios entre ~
sus miembros, con base en la eliminacidn de restricciones, -
la reduccién‘de'aranceles aduéneros y la aplicacifn general-~

y obligatoria de 1la cl&uspla de la naciSn mas favorecida pa-

ra todos.

Las partes contratantaa‘o'aea, los'patae. firhhntes -
del Asuerdo General reconocen que sus telaciones comercialel
"'y econfmicas deben tender a niveles m&s altoa de vida; al --

‘ pleno empleo; a nivalas cada vez mayorea,dq ingreso real y -~



de la demanda efectiva; a la utilizaci6n racional de los re-
cursos mundiales y al crecimiento de la produccifn y los in-
tercambios de productos. También las partes contratantes ma
nifiestan su deseo de celebrar acuerdos encaminados a obte -
ner, con hbase en la reciprocidad en las ventajas mutuas, la-
reduccifn de los aranceles aduaneros y demi&s barreras comer-
ciales, asi como la eliminacidn del trato discriminatorio en

cuanto a Comercio Internacional.

El GATT busca que los paises no aumenten sus t:asas -
arancelarias por encima de las tasas negoc:.adas que se consi
deran "consol:.dadas?', esto es, un valor f:.]o como tope. En=’
una forma especial, los Acuerdos Rectproc'os‘ se destacan mu -
tuamente Véntéjosos entre las Partes Contratantés, a pesar -

de que las ventajas arancelax::.as consolxdadas se general:.cen
".-a los demf£s miembros a travé€s de la Cl&usula de la naciGn- -

mas favorecida. ’

. PRINCIPIOS MAS IMPORTANTES DEL GATT PARA LOGRAR SUS FINES:

I.- La Cl&usula de la 'Nacidn,mas.favorecida,' en d’onde‘
) ‘se‘ ‘establec,e gue el’comercio. no debe estar sujeto ahinguna -
@iaéfiminaciQn, de tal manera qué los beneficios cohéedido:g
po;:'un 'pats a otro miémbro dél Acuerdo, se hacen exéensivos’-
“a los dem&s Partes Contratantes, consiguiendo-e de eﬂ:a for-

“ma a la proyeccidn multilat.eral de tales beneficios;




II.- la multilateralidad,'cuyos instrumentos son el-
otorgamiento de facilidades que los pafses se conceden en =
tre sf bajo el principio de lanacifn m&s favorecida y con -~
- ‘la seguridad de que cada pa!s que es miembro es apoyado en-

esta pretensién;

III;- Los aranceles aduaneros, para proteger la in -
dustria de un pals y no recurrii a otro tipo de’medidas no~
‘arancelarias como la pré&ctica del "dumping”, lo que signifi
da.vender a costos m8&s bajos que el costo de produccibn, 19
cual implica una competencié en él mercado de una manera =-
ventajosa, en esté'caso con los paIses‘miehbros, o los sub-

. sidios entre otros;

IV.- La compensacidh por el retiro y disminuci@n de=~
-las concesicnes arancelarias otorgadas durante el curso de-

negociacioneé comerciales efectuadas en su seno, para evi -
_tar las represalias que pudieran aplicar los paises o el --
. pals, por los aumentos en las restricciones que le impusie-

. ran a sus mercancfas para entrar en otro pais;

[N

, V.- Ia aceptacidn de uniones aduaneras © zonas de -- 
: :libre comercio, para las disposiciones .contenidas en el --
’GAET exigen que los aranceles y disposiciones que afecten -
3a1 comercio de los pa!ses miembtoa no sean m&s restrictivos

v?jde los que ya existentea; :
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VIi.- Las consultés, cuando un pafs quiera aplicar al-

guna norma restrictiva en el comercio en perjuicio de otro,-
se llevard a cabo una consulta entre los pafses afectados és
ra de esta manera llegar a un acuerdo, o0 bien para obﬁener -

la compensacién correspondiente;

V1I.- El intercambio equitativo, referente al mejora-—
miento del comercio de los palses en vias de desarrollo (Art

XVIII del Acuerdo).

VIII.- Las represalias, reglamentadas y s6lo se po ==
drdn instrumentar después de haberse realizado las consul =--

tas entre las partes del conflicto;

IX.- Las excenciones, siempre y ‘cuando no se efecten-
-.los objetivos del Acuerdo General, se podr& considerar la po
sibilidad de no aplicar ciertas disposiciones, a cualquiera—
de sus integrantes, y s6lo entre las partes contrantes ac --
tuando como cuerpo colegiado para’ ev;tar la unilateral:.dad-,
en la adopcif6n de medz.das que afecten las normas del Acuerdo

‘sin una previa consulta,

- ESTRUCTURA:

El: GATT: ha vénido, de:'ser un simple acuerdo'cdniercial

‘a consolidarse como una organizacién internacional, con los=-
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elementos que se mencionan a continuacibn:

1) Un tratado: El1 Acuerdo Genéral.

2) Organos permanentes: Las reuniones de las Partes-
Contratantes, el Consejo de Representantes y un Secretario-
General y un Director General.

3) Un présupuesto: Al gue contribuye cada parte con-
tratante en funcién de su participacién en el comercio in =

ternacional.

El GATT es un traiado entre los pafses firmantes y =
. No una organizacidn internacional, por eso es que sus miem-
. bros no tienen la categorfa de "Estados Signatarios", sino-
de ™pPartes Contratantes", manteniendo su categorfa de carsc

ter provisional.

FUNCIONES DE LOS MIEMBROS DEL ACUERDO GENERAL:

A) vétificar que las disposiciones del GATT sean co=-
rrectamente observadas. ) '
) IB) Orgahiiu& negociaciones multilaterales.’
c)’.'Discutit anualmente la evolucién del comercio in-
ternacional. .
D) Ventilar las controversias entre los ‘pa;se- m;l;em-i

bros.
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El Consejo de Representantes del GATT, asegura 15 -
continuidad de los trabajos del organismo y toma las deci -
siones necesarias para el funcionamiento pefmanente del mis
mo, Est& intégrada por aquellos :eprésentantes que, por au
toeleccifn y en forma voluhtaria, ha manifestado su disposi
cién de asumir obligaciones en calidad de miembros del Con-
sejo, se establecen comites para auxiliar a las Partes Con-
tratantes y al Consejo de Representantes, en asuntos espe -
cfficos cuya labor es de mucha importancia para las labores

diarias del GATT.

ADHESION AL ACUERDO GENERAL:

La adhesidn puede realizarse conforme a lo estipula—
do.en el artfculo XXXIII, o si se trata de un pats que ha -
alcanzado recientemente la_xndependencia Yy que ya aplicaba-

el Acuerdo General conforme al articulo XXVI.

El artfculo XXXIII estipula:

‘"Todo gobierno que no sea parte en el presente Acuer
do ... podra acceder a &1 ... en las condicioﬁes que fijeni
dicho gobierno y las Partes Contratantes. Elvpxoceé;m;gqto"‘

de adheaidn es el siguiente.

a) El gbbierno de un pafs interesado envia alfDirecf:3



b}

<)

4d)

e)

£)

a)

13

 tor General una comunicacifn en la que expresa =

su deseo de adhesifn al Acuerdo General.

El Director General pone en conocimiento de las-
partes contratantes la intencién del gobierno -é
del pafs en cuestisn.

Las partes contratantes examinan la candidatura-
y crean un grupo de trabajo formadb por todas -~--
las partes contratantes interesadas;

El gobierno de ese pals presenta a las partes -

contratantes un memor&ndum sobre su polftica co-=

mercial.

Las partes contratantes invitan a todas las par-

tes contratantes a formular preguntas a las gque~

el gobierno respectivo d& respuesta por escrito.

SQbre la base delvmemor!ndum y de las préguntas—

y respuestas, el grupo de trabajo delibera con ~
representantes del gobierno en cuestidn. Con ==~

clufdas las deliberaciones el grupo de trabajo -

elabora su informe y un proyecto de protocolo de

adhesidh. » '

E1l ﬁrococolo de adhesifn se somete a las partes-

contratantes, una desicidn sobre la Adhesipq, el

protocolo entra éh vigor a partir del trig8simo-

dafa siguiente a la fecha de su firma pot.él-gd -

biernc del pafs respectivo.
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Pudiera darse el caso de que un pafs no se encoﬁtrara
en situacién de entablar negociaciones arancelarias con las-
partes'contratantes, pero con el objeto a la adhesiﬁn; Mien
tras estéd pendiente su adhesifn plena, se ha establecido la-
f6rmula de la adhesifn provisional, pero con ciertas restric .
‘ciones en su desempefio dentro del organismo como son, el no-
precisar negociaciones arancelarias, pero en cambio hay que-
;umplirblbs demas trdmites del procedimiento descrito, es -
de car&cter temporal este tipo de adhesifn y no otorga al --
vmiembro gue haya incurrido en ella derecho de voto,ni ningdn
otro derecho en lo referente a las modificaciones que otraﬁ-
parées contratantes puedan introducir en cualquier concesién
gue haya consolidado de conformidad con el Acuerdo General.
Despues'del periSdo fijado, el miembro provisional deber& en
ﬁablar negociaciones arancelarias para lograr la adhesifn ==

plena.

) Un pails puede retirarse del Acuerdo General en cuanto
lo desee pero antes deberi& dar aviso a las partes contratanf
tes con 60 dfas de anticipacifn a la fecha en que preten@e -
superarse. Lfbano y Siria en 1948, y la China Nacionalista-

y Liberia en 1950, hicieron uso de esta facultad.

'HARCO JURIDICO: .
' Los derechos y obligacioneq‘de 1os miembros del GATT-
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pueden resumirse en los términos siguientes:
a) Supfesibn de toda discriminacién.
b) Estabilidad en las concesiones arancelarias.,
c) Eliminacién de restricciones cuantitaﬁivaé. ‘
'd) Supresién de las dem&s formas de proteccién.

e) Solucién de controversias,

El artfculo primero del GATT impone a todés las ;Sar--
kt:evs contratantes la obligacifn de condederse mutuamente y de
manera incondicional el trato de la Nacién mfs favorecida. -
‘.sA:i.r‘x gmb’argb el GATT, prevee ciertas excepciones a este prin-
" eipio, cuando se formen uniones ‘adua‘neras,’ como la Comunidad
Eéondmica Europea (CEE), zonas de libre comercio como la Aso
ciaéidn Latinoamer icana de Intégrac;l.cn (ALADI), © cﬁando se~-
t:r;'ata de v'eqﬁajas concedidas entre pafses vecinos, a fin de-
‘facilitfar el cbme:cio fronterizo. L

En 1979 una decisién tomada por las partes contratan-
tes fue definitiva para los palses en desari:ollo, ya qﬁe en-
esta se fundament@ jurfdicamente un trato preferencial a los
pafses subdesarrollados ‘sin conceder dicho. trato a las par -’
- tes cohtratani:#u en materia de: concesiones érqncel’uia; ‘de="
5_.c6nfo:m1dad‘ con el Sistema Generalizado de Praferencias - -
(SGP);'medidaa no atmcel&ias que. sé':ijan poi’ cddiqés Vo -

_acuérdos' negociados bajo: los ausp;cios del GATT; preferen =-=-
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cias arancelarias, y bajo ciertas condiciones no arancela =--
‘zias concedidas mutuamente entre palses en desarrollo o sub-
desarrollados. A partir de la Ronda Tokio, estas decisiones

' tomaron plena vigencia.

En el artfculo II uno de los principios fundamentales
k es que los paises miembros se comprometen a no aumentar suge
" ‘impuestos de importacidn que figuran én las listas de ‘conce-
siones anexas al GATT. De esta manera se pretende que los -
ba_isés tengan la segu:iddd de gque el monf_o‘ de su coiﬁercio y-
los derechos aduaneros gque gravan las mercancias que expor -

tan sean estables y previsibles.

Otro principio‘ es ique la proteccién de las industrias

de cada pais debe de darse por aranceles.

El Acuerdo General cdntiene disposiéiones de‘ltinadas-b
a impedir el recurso formas indirectas de proteccitn, el ar-~
tfculo III hace referenci_a a lo anterior y seﬁala que las --
.partes contratantes no deberan "aplicar impueltOl a otras ~-
;.Icargal interiores, ast como las 1eyes, reglamentos Yy pres ==
' cripciones que afectan a la vem:a, la oferta para 1a venta,
~.1a compra, el transporte, la dilttibuc:wn © el uso de produc
tos en el mercado interior y las reglamentaciones cuantitatji
vas interiores que pzelcriban la mazcl.a, tzanlfomc:l.dn o el

- uso de ciertos productos ...", de mnera que ae protcja la -
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produccifn nacional.

En el artfcule V, se otorgan facilidades a las mercan
cias en tr&nsito, para que circulen sin demora y sin restric

ciones innecesarias.

El artfculo VI hace referencia a los derechos antidum
ping y derechos compensatorios y condena que. un pais intro -
duzca productos en el mercado de otro pafs a un precio infe-

.riox: a su valor normal.

El artficulo ViI, menciona que las partes contratantes
se comprometen a aplicar los principios generales de aforo -
-aduanero que se indican en el mismo artfculo. Los princi -
pios ’generales del aforo indican que ,k pPOr una parte, que es-
te deber$ basarse en el valor real de la mercancifa importa-
da y por otro, en materia de tipos de cambio u#ados en la va
loracifbn, el Acuerdo indica la conformidad de las partes pa-

. ra apegarse a la normatividad del Fondo Monetario Internacio

nal.

El articulo VIII menciona los derechos b 1a- formali-
dades rete:entes a la importacién la exportacién deben redu-
' cirse en nGmero y complejidad, El art;culo IX hace referen-
. éia a las normas de colibotaciﬁn entre las partes en lo gque-

se refiere a marcas de origen,
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Para mantener una informacién sana, el articulo X men
ciona que las leyes, reglamentos y disposiciones administra-
-tivas de aplicacidn general que cualquier parte contratante
v haya puesto en vigor deber& publicarse r8pidamente para los=—

palises comerciantes tengan conocimiento de ellas.

En el Acuerdo General, los artfculos XI, XII, XIII, -
X1V, tratan sobre la eliminaci®n general de restricciones -~
cuantitativas al comercio y establece cuando un pafs pueda -

reducir su exportacién.

En el articulo XV, referente a la reserva monetaria,—
tipos de cambio y balanza de pagos, los paises contratantés-
deberd&n desarrollar una politica que vaya en coordinacién --

con el Fondo Monetario Internacional.

Los articulos XII Yy XVIII, mencionan la congruencia-
que deber§ existir en las empresas comerciales y el Acuérdo

'y la accidn estatal del fomento de desarrollo econSmico.

En los artfculos XIX, XX y XXI, referentes a la des -
cripéiﬁn de situaciones. .y el procedimientg que deberf& seguir
llg parte contratante cuando se retire temporalmente de las =

obligaciones y retirar o modificar concesiones.

El artfculo XIX, cuando se incurran en medidas de ur~
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gencia de importacidnes de determinados productos.

con la cléusula de la Naci®n nis favorecida, no debe=-
existir la discriminacidn, esto es, deben"usarse todas las -
importaciones del producto, sin importar su orfgen, pero, si
los pafses importadores no ofrecen una compensacidn adecuada
tienen el derecho de tomar las medidas anteriormente mencio-—

nadas.

El artfculo XXVIII, en cada periSdo de tres aﬁos,~l§s
partes contratantes podra&n retirar o bien modificar la lista
anexa al acuerdé,vque es una consecifn con toda otra parte -

que haya negociado esta, precio acuerdo y negociacién.

En el artfculo XXVIII bis se mencionan las negociacio
nes arancelarias para que el comercio internacional se expan
da con el objeto de organizar peri6dicamente tales negocia -

ciones.

En la parte III de los artfculos XXIX, hasta el XXXV-
trata sobre la relacifn entre la Carta de la Habana y el A -
éue:do General, las enmiendas.y su entrada en vigor, y el‘ag

“ceso al. Acuerdo General.

La parte V y final del Acuerdo, se refiere ‘al comer -

fcio'y desarrollo y est& compuesta por tres‘irttcu10| referen
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tes a principios y objetivos, compromisos y accifn colectiva
de las Partes Contratantes con respecto a los palses subdesa
rrollados. Este artfculo surgif como resultado de la Ronda-

Kenneay.

Los artfculos a los que se hace mencifn, son solamen-—
" te unos cuantos de los que reglamentan los derechos y obliga

ciones de los pafses aspirantes o miembros del GATT.

1.2, SU DESARROLLO HASTA LOS ULTIMOS ARNOS:

En resumen los planteamientos de las soluciones de ma
yor trascendencia que se dieron desde 1958 a 1984 bajo el —-

auspicio del GATT fueron:

R Annesy (1947), en estas negociaciones ingresaron 11 -
: pa;ses; Torguay (1950-1951), donde ingresa la Rep@iblica Fede
ral de Alemania al GATT. Se redujeron eh un 25% los arance-
les promedio en relacidn con 1984; En Ginebra (1955—1956) -

fu@ una negociacifn sin mayores trascendencias.

La "Ronda Dillon" llevé ese nombre por el subsecreta-
rio de estado norteameiicano Douglas Dillon al celebrarse -—-
una negociacign ;rancelaria con los miembros de la comunidad
econfmica para establecer la tarifa ektgrna compn (TEC) , su~ .

imporﬁanc;a fué m&s que aranéelaria,‘con-fines pbl;ticou.'
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. Es también la primera vez que se intenta una. "negocia
cidn lineat™ (reducciones porcentuales idénticas a los aran—
celes de tados los productos) en lugar del método gue se ha-

bfa llevado a cabo hasta esas fechas de'producto en producto.

) A partir de 1958, se discuten inquietudes que no tie-—
ﬁen nada gque ver con el aspecto arancelario, sino por el con
trario, con las restricciones y mé@idas no arancelarias que=-
dah pér'resultado un desequilibrio dentro de las pr&cticas -

comerciales a nivel internacional.

En la conferencia arancelaria de Tokio (1960-1961) se
menciona que los palises miembros pueden incurrir en c&ntidé-
dévmedidas noe arancelarias, pese a gue los paises con mayor-
Iﬁdice de desarrollo, afirmaron categSricamente su no dispo- '
nibilidad a aceptar medidas de ese cardcter. Sin perder de-~
viéta uno de los objetivos primordiales del Acgerdo Genarai-
de promover altos Indiceé envios ingresos por exportaqionés-»

~“para los miembros trayendo a su vez, beneficios para sus po-
. bladores, asf{ como una mayor'paiﬁieipaciGn en el mercado mun
dial. Es entonces cuando se qfe& un Comit& para alcanzar ta
les prppdsitos, y en las seéiqnes que tienen lugar en Tokio-
en el aﬁd dé 1959 se estipulé la tecoméndacipn de que los pg 
iges indusﬁrializados revisen sus polfticas de comerqié a --

£in de aumentar los ingresosprEh agquellos pafsds subde-érrg

llados.
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surgen los problemas relacionados con el sector agrio
y las medidas proteccionistas por parte de los gobiernos y -

van en contra de los palses menos desarrollados.

A mediados de los sesentas comienza la primera etapa-
de la "Ronda Kennedy" con temas relacionados a la ampliacién
del GATT, en miras de apoyo a los pafses subdesarrollados. =
‘Es entonces cuando las partes contratantes adoptan tres artf
culos relativos al comercio Y desarrollo que fueron incorpo-
rados al Acuerdo General como la parte IV, en donde se reite
ra el interé€s porque los pafses pobres alcancen mejores nivg
les de vida promoviendo su desarrollo econ@mico mediante el-

comercio internacional y la exportacién.

CCuando termind la "Ronda Kennedy" en 1967, se convi-
no en reducir los obsticulos a los intercambios y expander =
el comercio. En 1968 comienzan a darse las primeras reduc =~
ciones sobre derechos de aduana y reducciones arancelarias -
sobfe el 70% de sus importaciones, en tanto que, el 80% de -
lo#.productos de exportaciones p:évenientes de paises en de-
sarrollo obtuvieron disminuciones de aerechpg, cabe hacer no
tér'éhe el 70% dé las importaciones estaban sujetas a dere -

chos.

En 1972 se llega a un acuerdo sobre los objetivos a -

cerca de los‘pazsés en desarrllo para aumentar su-‘ihqresblf
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en divisas, diversificar sus exportaciones y acelerar el cre
cimiento del comercio, para que estos palses se pusieran en-

el camino al desarrollo econdmico.

Lo anterior no signific6 gue disminuyeran las tenden-
cias proteccionistas, pero en 1974 las naciones desarrolla =-
das reconocen el peligro latente de las medidas proteccionis

tas.

Se propone un C8digo de Conducta que va en contra de -
las barreras té€cnicas al comercio y en materia de obst&culos-
gubefnameﬁtales, se enfatizdé la‘ayuda a los abastecedores lo-
cales representando en ciet;a medida diécriminacidn para los-

abastecedores extranjeros.




PAISES

Alemania
Aito'Volta
Argentina
Australia
Austria
Bangladesh
Barbados
B&lgica

Benin
Birmania
Brasil
Burundi
Camer@n
Canad&
Colombia
congo

Corea .
Costa de Marfil
Cuba

Chad

Nueva Zelanda
Palses Bajos

Pakistan.
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MIEMBROS DEL GATT

Checoslovaquia
Chile
Chipre
Dinamarca
Egipto
Espaiia
Estados Unidos
Filipinas
Finlandia
Francia
Gab6n
Gambia
Ghana
Grecia
Goyana
Haitl
Hungria
India
»Ipdonesié_
Irlanda
Rwanda
Senegal -

Sierra Leona

Islandia
Iérael
Italia .
Jamaica
Jap6n’
Kenia
Kuwait
Luxemburgé

Madagascar

~ Malasia

Malawi
Maldivas
Malta
Mauricio

Mauritania

~ Mé&xico

Nicaragua

Niger
vNigetia

‘Noruega

Tanzania

ango

. Trinidad y To
-bago




Turquia

: Pérc sinqapur

P&ionia Sri Lanka Uganda

Portugal Sud&frica Uruguay

Reino Unido Suecia . Yugoslavia

Repdblica Centro~ )

Africana Suiza ) _ Zaire

Rep. Dominicana Surinam ) Zambia
Tailandia Zimbabwe

" Rumania

Paises miembros provisionales {(con duracifn de tres -

afos y sin derecho a la clfusula de mayor privilegio):

A) Costa Rica B) Tdnez

Ex~colonias de las Partes Contratantes o de los miem-
pros Provisionales:

Islas Salomén

Angbla Cabo‘Verde
Antigua ¥y Bermuda Dominicana Kampuchea
Argelia . Emiratos Arabes Unidos Kiribaﬁi
Bahamas . Fraji . Lesotho

_ Bahrein Granada Mali
.Eotsnana ‘ Guinea-Bissau " 8ozambique

- Brunei~Darussalam Guinea Ecuatorial ) vPapuaERvﬁ. -

“Guinea .




Qatar

San Cristobal Nieves

San Vicente

Santa Lucla

© 26
santo Tome y 2Principe
Se y Chelles

Swazilandia

Tonga

Tuvalu
Yemen Democra

tico



S CAaPITULO 11
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2.1. PERSPECTIVAS DEL GATT.

La sitaci6n del comercio internacional al:inicioc de -
la décadakde 1980 se céracterizd por ‘los siguientes elemen =

tos:

I) Su ritmo de crecimiento caydva niveles no vistos -

'desde el inicio de la postguérra.

II) E1l acceso a los mercados se vio ‘seriamente afecta

~do por medidas proteccionistas.

III) Los problemas econSmicos de los pafses en desa =
rrollo, Que afectaron seriamente sus diaponibilidades de di-

visas, causaron fuertes descensos en sus importaciones.

En estas circunstancias, surgieron iniciativas en fo-
ros econfmicos internacionales, ok;entad#s a enfrentar y, de
'sér posible, corregir la situacifn descrita. En el GATT se-
prepard y organiz6 una reunifn de las Partes‘Contrat§ntea a-
nivel minis;erai que se celebrS en noviembre de 1982, cuyos-’
'resdltadda quedafbn reflesados en la Declaracifn Hiﬁisterial

y Programa de Trabajo de 1982.

Ta beclaracidn Ministeriél reconocié que la crisis -~

profunda y prolongada de la econom;a‘mundxﬁl ha deprimido -
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fuertemente los niveles de la produccién y el comercio; gue=—
las reacciones de los Gobiernos ante la crisis han sido ina-
decuadas e individualistas y que las restricciones aumenta -
ron y se aplicaron, por diversos motivos, al margen de 1as‘-
disciplinas del GATT, socavando asl el sistema de comercio =
maltilateral. Los ministros de los gobiernos participantes-

discutieron los siguientes temas:

Las salvaguardias; las normas y actividades del GATT-
rélativds a los pafses en desarrollo; el procedimiento de so
1uci6n de controversias; el comercio en el sector de 1la agri
cultura; los productos tropicales; las restricciones cuanti-
tativas y otras medidas no arancelarias de particular inte ~
rés para iqs pafses en desarrollo, y la situacifn en materia

_ dearanceles.

Esta’reunion, se efectud cuando los miembros de ese =
organismo se dieron cuenta de que el relajamiento de las dig
ciplinas multilaterales en maééria cémercial no les ayudaba-
a resolver problemas de inflacidn y desempleo y 8i, en cam =

bio,. creaba mayores barreras a su comercio mutuo.

) En este contexto, los paises en desarrollo aprovecha4
ron también la ocasidn para introducir elementos de su inte-
rés. Para ellos los résultado; m&s importantes de la Reu ==

nién Ministerial fueron:
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Reconocer la responsabilidad especial de los palses -
desarrollados en materia de comercio y desarrollo; aprobar -
un programa de consultas para examinar la forma en que los -
pafses desarrollados han cumplido con sus compromisos para =
15 pax"te IV y revisar el funcionamiento de la cl3usula rela-
tiva al trato especial y diferenciado para paises en desarro
1lo; crear un grupo especial para re‘visar las restriccionesg-
cuantitativas existentes, especialmente las que afectaban ==

~las exportaciones de los paIsesi en desarrollo; organizar un-
nuevo programa de consultas sobre productos tropicales, con-
vistas é una negociacidn; reiforzax: la posicidn de los paises
en desarrollo en el area del comercio internacional de texti

les.

Todoé los resultados de la Reunién Ministerial, se =--
plasmaron en un programa de trabajo que se revisarfa poste -

riormente.

No obstante los resultados de 1la Reuni§n Ministerial,
el proteccionismo continia representando cada vez en forma -
m3s acentuada un grave problema a nivel mundial. Desde la ~
celebracidn de 1la UNCTAD VI, en 1983, hasta la fecha, las --
tendencias proteccxonistas se han agudizado, I.os pzoblemas-b
de la economta internacional han motivado un abuao en la fle
xibilidad que ofrece el Acqerdo Gene;:al. Por ello, se ha rg

. gis‘é‘t.ado una proliferacién de medidas restrictivas al comer-
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cio, tales como las restricciones cuantitativas, la aplica =~
cién de impuestos variables, de derechos compensatorios, de-
subsidios a la exportacién y a la produccifn y de acuerdos-

. bilaterales de restriccifén voluntaria de flujos de comercio.

Estas tendencias se han manifestaedo en pr&cticanen-

' te la mayorfa de los pafses industrializados, incluyendo los
E.U., la comunidad econSmica europea y Japdn. Existen enfo-
ques de car&cter bilateral que est&n debilitando en forma --
congiderable los marcos multilaterales y ponen al mismo tiem
po frente a frente a pafses de niveles econSmicos ‘diferentes

con el consecuente costo para el m&s de€bil.

Como respuesta, sectores de opini6n pﬂbliéaﬁy enti =--
dades gubernamentales en muchos paises principalmente Gesa -
frollados, han considerado la inconveniencia de iniqiar pro-
cesos de negociacién multilateral que sirvan para contener -

la oleada proteccionista que el mundo est& enfrentando.

Del programa de Trabajo Ministerial de 1982 se des --
prendieron importantes compromisos, como por ejemplo, el se-
i guihiento y la evaluacién de las actividades de los C6digos-

que resultaron de la Ronda Tokio.

Por otra parte, dada la importancia que actdalmente-,

‘se ha estado dando al sector de los servicios, la Secretarfa
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del GATT ha estado recibiendo, para considerar y poner a la-
disposicifn de las Partes Contratantes, los estudios naciona
“les Que sobre dicho sector ya han sido elaborados por varios

. paiées desarrollados miembros del GATT.

La propuesta inicial de examinar la posibilidad de --
lanzar una nueva ronda de negociaciones comerciales multila~
'tefales, surgid de la Secretarfa del GATT y encontré una Acg
gida positiva por parte de la mayor;a'de los principaies pal

ses industrializados.

Sin embargo, algunos de ellos, encabezados por Fran -
cia, plantearon la necesidad de usegufar un equilibrio entre
‘las concesiones que debfan buscarse en materia comercial y -
aquellas que debian darse en los campos monetario y financie
ro. Lo m&s importante era gue las necesidades financieras -
de los Estados Unidos hablan presionado al alza de las tasas
de interés, provocando una sobrevaluaci@n'delvdelar y crean-
. do condiciones que se consideraron indeseables para estimu -

lér el comercio, el financiamiento y la inversiOn internacio
nales  de acuerdo con las necesidades de la economfa mundial,
. Adicionalmente, los Estados Unidos, planteafon que en esta -
nﬁeva Ronda debfan darse seguridades de una apertura sensi -
b1e por parte de la C.E.E, en su sector agr;céln, mediante -

" una tevisipn a fondo de su politica agrfcola comfn.




32

Ambas partes flexibilizaron en élguna medida sus pre-
tensiones, dando pie para que en 1986 se llevara adelante ia
nueva Rbnda negociadora. De esa manéra, en la actualidéd -
los palses miembros del GATT se encuentran negociando los te
mas de la controvertida agenda bajo lds cuales la Ronda de -
negociacién podrfa llevarse a cabo. Ademds de las cuestio -
nes:anteriores, los pafses desarrollados plantean sobre todo
la nécesidad de llevar adelante una negociaciﬁn que incluya=-
de manéra permanente, la negociacidn sobre . servicios, mien -
tras que,“en contraposicién, diversos paises en proceso de -
desafrbllo se oponen a dicha ampliacign‘y primero deséan dig
cutir los logros en materia de acceso de sus exportaqionesv-

al mercado mundial.

2.2, REPERCUSIONES EN LA ECONOMIA NACIONAL

Debido a la situacifn econSmica por la que atraviesa-
nuestro pa!s, Mé&xico al entrar al GATT, no obtendr! benefi -

cxos favorables inmediatos.

Las caracter:sticas de las empresas mexicanas son ==--
. principalmente de organizaciones pequenas 'E medianaa con ba-
jos - niveles ue control de calidad, lo que dificulta y pone -
en peligrorla existencxa de dichas organizaciones cuando en-‘
tren al pain productos con meJor calidad y debido ala ley -

de la oferta y la demanda con. najores p:ecio..
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Teniendo en cuenta gque el sector pfiblico realiza la -
mayor parte de las exportaciones del pals en el petrSleo, --
volviédndose Mé&xico en un pals pr&cticamente monoexportador.
La iniciativa privada no ha tenido un desarrollo muy amplio-
én esta actividad por lo gque se encontrarfa en una situacién
" de desventaja ante la posibilidad de introducir en el merca-

do internacional los productos nacionales.

Pese a gque los objetivos del Acuerdo General entre o-
"‘tros son mejorar los niveles de vida de 1la poblaci_on, de 1c_as
péises miembros, esi:o no garantiza que M&xico lo obtendré, -
.debido a que también influye en mucho el Ambiente Politico.-
"'De los paises para alcanzar esto, y por sf sQlo, el GATT no-
puede asegurar que uno de sus principales objetivos se lleve

a cabo.

: Hipotét‘icar’nente,_ la economfa al enfrentarse a un sis-
tema de libre comercio ée reactivaria al haber me}jorea y mis
_productos para su consumo. Y teniendo en cuenta los facto-
res de la producciSn (tierra, trabajo y capital), M&xico po-
"drfa aprovecharlos para la produccién de bienes que fueran -
-.conzpet.-itivol en el‘ mercado exltex:no.. El pa_!i creg:er;a 'unifo_z;
* ‘memente ¥ no por polos de deéarrollo, cad una’'de 'las regio -
" nes ‘del‘ pavts‘ se especializarfa en la produ;:c'itdn que mis le -

conviniese,
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Al llevar a cabo el acto de C.I., el pafs captarfa di
visas para poder cubrir sus compromisos m&s urgentes y rein-
vertir en sectores productivos. Asegurando la confianza en~

México para 1los nuevos inversionistas.

Pero esto requiere de un gran esfuerzo y de gque los =
planes de desarrollo no sean para quedarse en un escritorio,
sino para ponerse en préictica (despu&s de un an8lisis deta -

llado) en forma eficiente y eficaz.
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3.1. MEXICO Y EL GATT

AGn cuando México no es miembro del GATT, ha venido -
participando como observador desde sus inicios, en virtud de
su condicifn de participante de la conferecnia de la Habana.

Ademds ha estado atento a la evolucién de las normas que ri-

’ gén el comercio rmundial y ha podido, al realizar los ajustes

necesarios en su polftica comercial, tener en curnta las pl§
ticas internacionalmente aceptadas. Sin embargo, nunca se -
ha visto obligado a tomar decisiones de polftica comercial -

que no sean congruentes con su estrategia de desarrollo.

De heche, los principales fundamentos que gulan la po
litica comercial de MExicé (no discriminacién y trato de la-
nacién mis favorecida) coinciden con los principios del Acu-

erdo General.

Al amparo de la resolucién 82 (III) de la conferencia

de las Naciones Unidas sobre el comercio y el Desarrollo - -~

(UNCfAD), México asume un papel m&s activo y participa en --

los trabajos conocidos por la Declaraéidn Ministerial de To=-

kio para celebrar una»nohda de negociacionés muitilateralés.

‘En‘elia se manifiesta la intencién de incluir 1la negociaciéh

de barreras arancelarias y no aranceiarias, as; como el exa-
men del marco institucional del GATT. Por primera vez se in

vita a participar a patsei que. no son miembtos'del GATT y Be
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‘expresa la decisién de dar un trato especial y diferenciado-
a las naciones en desarrollo, incluyendo una consideracién -

prioritaria a los productos de su interés.

Considerando los objetivos de la Declaracién Ministe-
rial, Mé&xico particin en esas negociaciones, desde los tra-—
V.bajos preparatorios hasta las labores normales de las mismas
'y celebrd negociaciones en_materia arancelaria y no arancela
ria . sobre productqs especificos. En esa oportunidad se con-
sidetq que una evaluacién global de los resultadoé de esas -
ﬁegociaciones podrfa servir de base para examinar-la conve -

niencia del ingreso de M&xico al GATT.

Tambi€n se participé en la revisi6n del marco institu
cionél del GATT, asf como en la néqociaci_Gn de los c6digos -

de Conducta sin asumixr el compromiso de sﬁscribirlos;

El 19 de enero de 1979, se mandé unaicomunicqcién al-
Director General del GATT que trataba sobre la adhesifbn al -~

Acuerdo General.

La politica comerciél de MExico se estipul8 en el --

Plan Global de Deéérrollq (PGD) , se trataba la sustitucién-
de importaciones y el desarrollo de la industria petrolera.
El primer punto dirigido a mantener politicas que tenian un

*sghgo ahtiexportador, pero tratando de incentivar las expor
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taciones manufactureras.

Los principales objetivos del PGD eran: elevar los ni
veles de vida de la poblacifn; la desaparicifn de los dese -
quilibrios regionales y sectoriales; la eliminacidn del pro-
blema del desempleo y subempleo; el uso Sptico de los recur=-
sos nacionales; lograr un equilibrio de la balanza comercial
sin que este dependiera de las exportaciones de petrdleo; y=

el incremento de la produccién agrfcola e industrial.

Para alcanzarlos, el Estado Mexicano, manifestd su de
recho a utilizar y seguir utilizando, con plena flexxbllidad
todas las medidas de politica econfémica general que fueran -

necesarias.
Lo anterior, como era de esperarse no se llevd a cabo.

21 proceso de la negociacifn de adhesiSn de México al
GATT, se present8 en dos Sreas simultineamente: por una pat-
”te, el éjetcicié de negociaci@n de productos llevado a cabo=~-
en 1a Ronda Tokio se vinculb, como estaba previsto a la ne -
.gociacidn para adhaa;dn al crganismo; por la otra , se desa-
' rrolld un proceso de negociacidn en el seno de un grupo de -
trabajo cteado para esos efectos, en el que se examind el ré
. gimen del comercio exterior de México Y se procedid a redac-

tar y adoptar un proyecto de protocolo de adhesién.




El proyecto de protocolo de adhesifén es el documento-—
en que se establece el marco juridico y econfmico de aplica~
cibn del Acuerdo General, donde se consignan los derechos y—

las obligaciones que se derivarfan para Mé&xico.

En el protocelo referido se establecfa que las obliga
ciones de ‘M&xico ante el GATT no se regir!an por la letra --
exacta del Acuerdo General, sino por la aplicacién de &ste -
en baje al protocolo de México y los acuerdos contenidos en~-
el informe del grupo de trabajo. En ambos documentos se’eg—

pécificaban, con base en la legislacidén mexicana, nuestras -

‘politicas sectoriales y nuestros programas de desarrcllo.

Los derechos de los que M&xico gozaria, serfia el con-

~ tar con la seguridad de que no se aplicar;an aranceles m&s -
elevados u otras mediﬁas gque anularan o modificaran lo négo~
ciado, sin previa renegociacién para obtener una compensa =~-
‘cidn equivalente, considerando que en el caso de que no se -
pudiera llegar a una renegociacién, nuestro pafs podrfa re -

tirar .concesiones en la misma cantidad afectada.

3.2. CRECIMIENTO NACIONAL

’ En la mayorfa de los pafses han existido don_posicio-;
‘,‘hés éparentemente muy alejadas la una de la otra, gque son: el

‘libre caino y el porteccilonismo y seﬂméntiehen a dis;us;ones,



que muchas ocasiones se alejan de la realidad.

Se ven casos en gue los palses en desarrollo, cuya Po
litica comercial tiene inclinaciones hacia el libre cambio -
para su crecimiento y desarrollo, pero han fracasado y vice-‘

versa, casos en los que se adoptan medidas proteccionistas y

tambi&n se han venido abajo.

. La industrializacidn en sus inicios y etapas en los -

‘gque hoy son palses desarrollados al principio‘se sustentaron

en medidas proteccionistas, tanto que no se podrfa afirmar -

que llevaran ciento por ciento una polftica librecambista. =

Es compiicado calificar A priori una pol;tica comercial y pa

ia poderla analizar es necesario ver su papel en el contexto .
de  la estrategia global de desarrollo econpmico de la efi w-
ciencia de la polftica comercial depende en mucho él desarro
1lc de: otros factores, de la eficiencia de instrumentos ma -

: croeconfmicos y sectoriales de la capacidad para coordinar -.

los y las condiciones en las gque se den.

En la estrategia de cre;imiento'hacia afuera, se dan-
la sustituciSn de importaciones por ejemplo. ¥ en un modelo
de crecimiento hacia adentro se promueven las axportaciones,'

pero con alcances limitados.

k?aré instrumentar una estrategia de crecimiento hacia
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afuera, se debe tener una base firme tal como una base indus
trial, o al menos asf se cree. Lo normal es mantener un mer
cado interno firme , EIl crecimiento del producto reclama -
crecientes importaciones por unidad de producto. Para incre
mentar la inversién se incurre en medidas proteccionistas, =
al existir estos excesos se deforman los destinoé hacia los-
‘cuales las inversiones iban destinadas, y se desalienta a la

exportacidén.

La dgbil capacidad para exportar que implica el mode=-
lo justentado en el mercado bintberno génera un dasequilibrio-.
cometcial.v Para cubrirlo se recurre al ahorro externo, o co
mo en nuestrd caso a una combinaciQn con los ingresos petro-
leros. El modelo se mantiene con cargo.a los ‘sectores socia
le§ con i'ngresos fijos, que tambi&n conduce a grandés dase -~
quiiibrios internos .. La inflacifn generalizada es un ejem =

plo de ello. Esta forma ofrece un crecimiento con cierta =--

flexibilidad, pero con la tendencia a reducir su eficacia.

£n una estrategia de crecimiento hacia afuera las va-
‘riables macroecondmicas son m&s dinfimicas. Por lo tanto es-
necesaria una atencién m&s cuidadosa y coordinaciQn absoiu;a v
- de los inétrumgntos de la polftica econdmica. En el caso de
' Hégiéo, que es un paf.a" en desarrollo ¥ que pc’ueei una planta-
.ihdﬁstriql, obviar estés éonlideracidne§ implica rielgdl mis

altos, pero si el modelo es aplicado oportunamente, la naci-
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dn tendr& mayor capacidad para 'capitalizar' sus ventajas. -
En México se expresd la voluntad polftica de adoptar estrate
gias de crecimiento hacia afuera.

La etapa de transicifn deb'e ser motivo de atencidn es
pecial, a fin de minimizar los costos econfmicos y sociales-
.y sifnultaneaxnente aprovechar sus benéficios mediante la con-
centracin de esfuerzos. Para que fuera mds viable esta es-
tratégia hay que atender a dos &eas, la primeré de cardcter
interno asociada con el manejo de la politica ecoanica. La
segunda dentro del contexto internacional para que los pro -
ductos mexicax;os* tengan un seguro acceso al mercado interna=

- clonal.

La realidad.es que  lo antérior ya éstaba previsto en~
A el él_an Nacional de Desarrollo, en el Programa Nacional de -
Fomento Industrial y Comercio Exterior y en el Programa de -
'E‘omento ;ntegral a las Export.'nciones‘. Los aspectos b&sicos-
de los conceptos de cambio estructural y de estrategia de =--
crecimiento hacia afuera son comunes y adoptarlos exige cum-
plir los lineamientos de PNA. Estamos 6bligados a gque se -~

" concentren los esfuerzos en exportaciones no petroleras.

. Para que.el modelo funcione se debe controlar la in -
' fvlacibh, mantener la disciplina monetaria, financiera y pre-

) supuea't:'alf establecer una‘poittica cambiaria adecuada para -
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incentivar exportaciones; implantar una polftica fiscal de -
cobertura mi&s amplia; orientar la polftica industrial para -
apoyar la reorientacién de la planta productiva hacia el ex-
terior y promueva la seleccifn sustitutiva de impértaciones-
dentro de una perspectiva exportadora; vincular la pequefia Y
mediana industria con los sectores exportadores y adoptar =--
una politica salarial que motive la productividhd, eliminar-

controles y fomentar m&s la actividad econémica.

En sf el modelo reclama una mayor racionalidad econ6-

mica en los sectores. pQblico, privado y social.

El efecto de la apertura comercial sobre los precios-
internos no se dar; en forma inmediata. Al principio las =--
elevadas cotizaciones de los prodpctos nacionales servirgn -
de piso para fijar los precios de los bienes extranjefoé. -
Ello se deriva de las caracterlsticas oligopoliticas ademis~-
de la irrac;onal inclinacidn de muchos sectores por produc: -

tos importados.

Mientras se mantengan estas condiciones, se puede es-
perar una transferencia de rentaa puras de los .antiguos bene
" ficiarios de loa bienes sobre proteq;dos hacia el comercio.-

No obstante, las facilidades para importar mercancias acaba-

ran por motivar una fuerte compefencia e inducir hacia la mo

',detnizacidﬂkdel comercio 'y dismin#ir el ritmo delngreciﬁ;en-
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to de los precios.

El mercado internacional como un todo esti fuera de -
nuestro control, sin embargo, algunos Smbitos de este en tor

no pueden modificarse para beneficios de M&xico.

La polftica internacional de Mé&xico en materia econd-
mica es abordar los problemas con un enfogue global.. Todos-~-
los paises en desarrollo comparten. esta posiciQn Y algunas-
instituciones internacionales ya se estdn acercando a esta -

perspectiva.

En materia comercial, el mundo vivi§ sus mejores afios
‘entre 1950 y 1970. El1l incremento de las exportaciones supe-”

ra al de 1la producci@n. Las economfas de los paises en de -

sarrollo crecieron tambi€n a ritmos.superiorés a los regis
trados por ias haciones desarrolladas. Tal comportamiento -~
no se reflej6, sin embargo, en:uh avance sustancial en los -
niveles de vida de los primeros; en cambio, loé correspon -
dientes a los desarrollados se elevaron'.como nunca en la his
toria, lo anterior revela que las normas Yy prindipioé que ri
.gen el comercio mundial no fueron propicios para sostener un
~crécimiento~autogenefadd de los patées menos adélancados. -
Por 1lo tanto, ios beneficios de 1la eﬁpanligp'del intercambio

no fueron simétricos.
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A pesar de que las naciones industrializadas han ée--
clarado, désde 1973 su intencién de mejorar las normas comer
ciales y han reconocido la necesidad de otorgar una materia-
de comercio un tanto no recfproco a los pafses en desarrollb
‘el. acceso. de los productos del mundo en desarrollo, el acce-
so de los productos del mundo en desarrollo a escs mercados-‘
se. ha deteriorado. Inéluso los propios pafses desarrollados
) han declarado su preocupacién pof los crecientes obsé&culos-
que se 1mponen entre s!, al m&rgen de las normas que se han-
comprometido a respetar. En- lugar de mejorar b’ afznat la le

’gilacidh'comercial, se ha generalizado su violacién.

él deterioro en este campo ha llegado a tal punto que
un grupo -de personalidades, preceaido por Fritz Lutwiler, --
prepar8 un informe sobre los problemas del Comercio Interna-
vi'éionai y sus posibles soluciones. En el, se presentan 15 re
"_comendacipneg a las que se conece como iPolIticas Comercia -
les para un futuro mejor". Escencialmente consisten en res-
petarylos'p:incipiés que dieron orfgen al Acuerdo General; =
definir las reglas de excepcipp'para evitar qué se abuse de-
‘ éllasi reconocer que los problemas est;h relacionados con ==
los financieros, monetarios y'de deuda externa, establécer -

Slal necesidad de coordinar las pol!ticas macroeconamzcas de -

B las naciones desarrolladas.

" Al no superarse los actuales problemas de la economtat
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mﬁndia; serd m&s diffcil que los esfuerzos nacionales para -
instrumentar una polftica de promocidn de exportaciones ob -
tengan buenos resultados. Las actuales condiciones de ihcég,.
'piduhbre y neoproteccionismp impliéanvpgrticipar en un juego
de. suma cero, en el Que généncias de unos se obtienen a cos-

ta de otros.

A pesar de este aspecto del comercio intetnacional, -
‘'no se puede pensar que todas las oportunidades de cbncu?rir-
a ‘ese mercado estin canceladas. Désde,este punto de vista,-
una agresiVa estrategia de negociaciones comerciales debe -’
formar parte de la polftica de promosién de exportaciones. -
Tambi®€n es necesario un cambio de filosoffa en la politica -
de negociaciones comerqiales en el dontexto del cambio es -=

tructural que se busca.

Resulta qlaro que una est;ategia negociadora de esta-
naturaleza es un pkoceso de doble vfa, para recibir estamos-
obligados a otorga;. Lo gontrario tambié&n tiene»valiéez: eg
peramos recib;r por 1o que estamos otorgando, no se cree que
s6lo tiene valor la eliminacidn de los excesos de proteccifn
tqmbién se tienella filosoffa que qu;é larpolttica ééﬁgrcial.-

- M&xico es uno de los pq!ae;_mgi.zespetuoao- de las normas in

. ternqéionales de comercio.
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3.3. FINANCIAMIENTO

México tiene gque hacer frente a sus qontpromisos finan
gieros con respecto a su enorme  deuda externa (que sigue cre
ciendo debido a solicitudes de nuevos préstamos) para lo = =
cual es urgente que la obtencibn de divisas para importacio-
nes de alimentos y productos gue son indispensables para la-
planta productiva. Por esto se ha tomado la decisifn de a--
leﬁtar los ingresos externos y ahorrar divisas, lo cual se -
ha dificultado por las cotizaciones de los hidrocarburos en-
el mercado externo, en altas y bajas, sobre todo bajas, y =--
las tasas de intexé&s internacionales. :'Esto hace que las res
pectivas de ingresos de divisas sean cada vez m&s desalenta-

doras.

Por es0 que urge en México la exportacidn de produc -

tos no petroleros y gue diversiﬁique su producto.

El progfama nacional de Fomento Industrial y Comer -
cior Exterior (PRONAFICE) proyectS para el periodo 1983-1988

un crecimiento en las exportaciones no petroleras del 15 al-

18% anual y que en el dltimo afio, los embardues manufacture-

‘roa‘debertan‘de ser por lo menos la mitad de nuestras expor--

btacioneé. Dei mismo tipo para que 1la ﬁapcaVCOme:ciaI regis-
éiata un super-havit de 3.7 a 3.9 % del producto interno bru

to (PIB) para que compensara el saldo negativo de la cuenta-
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de servicios en su balanza respectiva.

La SECOFI realizd un programa, el Fondo Integral a =
vylas exportaciones (PROFIEX) que busca hacer m&s atractivas y
fomentar la venta de nuestros productos en el mercado inter-
nacional ,‘ haciendo m8s ficiles los tr_Smites y desburocrati -
zandoloé y aplicar un tiéo de cambio "realista" para benefi-

ciar al exportador.

Para hacer m&s eficiente el sistema Bancario Mexicano

una vez nacionalizado este, para 1984 se aprob8 el Programa-

Nacional del Financiamiento del Desarrollo. (PRONAFIDE) .

A inicios del afio 1985 un paqueté de legislaciSn ban~-

caria definirfa el nuevo marco jur;dico con el fin de promo-

ver, regular y controlar las operaéiones del sistema Finan -

ciero.

E1 PRONAFIDE se encarga de examinar el comportamiento
de la Banca de desarrollo y los fondos de Fomento con orien-

taciones para gué su desempeiio sea de una manera sana.

Este tipo de instituciones son las encargadas de apo-

yar el comercio exterior del i:a.jts:

El1 BANCOMEXT (Banco Nacional de Comercio Exterior) se
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da a conocer el 12 de julio de 1985 en el diario oficial de

la federaciSn y las atribuciones que se les asignaron son:~

1)

2)

3)

4)

Operar como instituci®n de causa de desarrollc pa
ra fomentar el comercio exterior de Mé&xico y como

institucidn de fomento del comercio exterior.

A parte de realizar estas funciones, cumplir con -
otros servicios de acuerdo con su funcifn crediti-
cia y bancaria; con las modalidades que autorice -

la S.H.C.P.

Adquirir, enajenar, poseer, arrendar, uso fractu.-
ar, y en general administrar bajo cualquier tiftulo
toda clase de derechos y bienes muebles o inmue ~-

bles que sean necesarios para sus fines y -

Realizar los servicios que estipula el articulo 30
y 31 de la ley reglamentaria del Servicio P@blico-

de Banca y Crédito.

En el perifdo de 1983 a 1984 no se tienen informes -

i precigos por parte de BANCOMEXT - sobre los financi;miehtos o=

‘torgadoa ni sobre los productos expor;ados, la preexporta --

‘eién, comercializacidn externa ni sobre las tasas de interés.
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" En los afios de 1980 a 1984 BANCOMEXT suspendiS crédi-
tos para la comercializacidn de productos dentro del palis. -
¥ se dio apoyo a la vehta de productos bisicos, la que desa-
parecit px.;acticamem:e en 198'4, en 1983 los cr_éditos a maqui- ‘
ladoras y zonas fronterizas se dieron y prosigui6 hasta - -

1984.

El equipamiento industrial que es un nuevo concepto,=
sé dio a empresas que sustituyen importaciones o promueven -

capacidades de produccién exportable.

FOMEX: Después de haberse separadoc FOMEX del Banco‘ de
MExico surgif realizando précticamente sus mismas funciones-
en los ‘mismos programas de trabajo, con excepci6n de las ta-

sas de interds de la exportacidn y preexportacién.
'Se atendieron demandas tales como:

A) Nuevos criterios de apoyo financiero a las autopar
tes e indﬁétria automovilistica.

.B) El1 1lfmite de crédito a exportaciones y preexporta~

_ciones pas6 ‘de 20 millonés‘de ‘pesos a 40 y 80 mi =
“llones de pesos Ge 1983 a 1985 y prueba ser supe -
ri’or siémpré»y cuando se justifique. ‘ ‘

é) Se 'dio apoyo a la'iﬁdustria:ig\qquilido:a indepen --

d'ientementev de 'si tenfan o no capital mexicano y =
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si estaban en una zona prioritaria.
D) Se modificaron los financiamientos a consorcios y
empresas de servicios Yy se adopt® un programa de-

apoyo a las empresas de comercio exterior.

BANCOMEXT dio a conocer un programa de apdyo finan -
ciero y de garantfas de FOMEX a la s empresas de Comercio -
Extf.erior, siempre y cuando dichas empresas estén registra =
das y se hayan aprobado sus programas de exportaci_én, po ==
dr&n obtener créditos para preexportar, exportar e import:a;

insumos exportables.

FOMEX da una garantifa del 50% para casos de que no =-
se pague ' a Bancos Internacionales. Con este programa se le
da un apoyo a la industria pequefia y mediana que se asocian
a eméresas de comercio exterior, para, de esta forma faci-
litar la comercializacidn externa y tener una capacidad co-~

mo sujetos de crédito.

Los créditos a las exportaciones y preexportacioneg-
.es la funcién principal de FOMEX. Predominan los cthl:os-
a"la_s.expcrtacione's ;;ue a las preexportaciones. Se han da-
:do c'rédii:dl a la planta productoré y . a inauﬁas eipottablgs.
Aunque, debido a la falta de divilas, se han limitad‘oA en el
' oto;galhiento de creditbs para la exportacifn y ;lye aplicah -

condiciones restrictivas como altai,tasas ‘de; interés y bre-
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.vedad en los plazos para cubrir los créditos otorgados.

3.4. NEGOCIACIONES CON EL ACUERDU GENERAL

Lakno descriminacidn y krato de nacidn mgs favorecida

“son los lineamientos de 1la polfitica comercial mexicana gue =
a su vez coinciden con los del GATT con la dnica excepcién -
a favorecer los intercambios en el marco de la ASADI, puesto
gue. esta organizaciSn ha recibido la excepciQn correspondien
‘te de las partes contratantes del Acuerdo General; qué en ;é
fracci?n V del articulo XXIV del Acuerdo General establece =-
que las disposiciqnes del presente acuerdo no impedir&n, en-

tre los territorios de las partes contratantes, el estable‘—
cimiento de una unidn aduanera ni el de uan zona de libre co

mercio.

Mé&xico iecibe el traﬁo de nacifn m&s favorecida pero-
no goza de ninguna garantfa para seguir recibi€ndolo mien --
tras no lleve a cabo acuerdos bilaterales al respecto, o ==

bien uno multilateral a través del GATT.

MBxico no cuenta con foros para dirimir sus diferen -

cias,

cuando‘esths aparecen. forzosamente tiene que acudir a

" la consulta bilatéral y en este contexto g;Amuy dif;cil que-
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se reconozca la simetrfia de las partes en conflicto.




CAPITULO 1v
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4.1 LA EMPRESA.

Poderws decir que una empresa es "Una entidad que,
operando en forma ofganizada, utiliza sus conocimientos y re
cursos para elaborar productos o prestar servicios gue se su

_ ministran a terceros, en la mayoria de los casos mediante lu

cro o ganancia”.

g Pero para conocer la naturaleza de la empresa debemos
_partir de sﬁ pfbpésito. Este debe ger exterior a la empresa
misma. De hecho, debe estar en la sociedad, pués la empresa,;
es. un Srgano de la sociedad. FHay un solo modo vilido de de-

finir el propdsito de la empresa: crear un cliente.

Como su prop8sito es crear un cliente, la empresa co-~
mercial o industrial tiene dos funciones bisicas: comerciali‘
zacidn e innovacidn. La comercializacidn y la innovaci6n --

producen resultados; todo el resto estd formado por “costos®.

) La come¥cializacidn es la fupciﬁn distinta y original

- de la empresa. - Una empresa se distingue de todas las restan

"tés‘organizééionesﬂhumanas pof el hecﬁo dé cue comg:cializaf
’uﬁ ptoddcto o uﬁ sérvicio.‘ No es lo éue hacen la iglesia o~
fTe1;ej§rcito} la eacuela o el estado. anquier oxganizacidn

cgue se.realiza mediante la comerciaiizacign dé un producto o »

servicio configurk una empresa.
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Cualquier organizacién en la cual la comercializacién
falta o es un elemento incidental no constituye una enpresa-

y -nunca debe administrarsela como si lo fuera.

La comercializ‘acidns tan esencial que no se puede --
considerar una funcién separada (es decir, un conocimiento o
un trabajo especial) déntro de la enpresa, a la par de ’otras
como -la lﬁanufactura o el pe:éonal. Exige un trabvajo espe=—=

] cial y un grupo diferenciado de actividades, pero es, ante,~
todo, ‘una dimensidn esencial de to&a 1a‘ empresa. Es la en=--
presa entera concebida desde el punto de vista del cliente.-
Por lo tanto, la preocupacién y la responsabilidad péz la co

mercializacién deben impregnar todas las 4reas de la empresa.

Una e!ilpresa,comercial o industrial puede existir dni-
éanente en una economfa dinfmica o pbt lo menos en la que con-
-sidera natural y aceptable el cambio. La‘ empresa es el Srga~

no especffico del crecimiento, la expansifn y el cambio.

Por lo tanto, la segunda funcifén de la empresa es la-
innovacién, el suministro de distintas satisfadciones econdémi
‘cas. No es. suficiente que la empreaa aporte -olo artfculos y

"sezvic:.ol econsmicony Glton deben. ser me]o:es y m&s econdm.t—- ‘

= ,vcou._ No es nece-urio que: una empresa sea grande, pero sf lo-

"es que mejore constantemente. .

La innovacién m!l productiva es un.producto o un ser-
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vicio diferente cue crea un nuevo potencial de satisfaccidn,-

m&s gue una mejora.

Puede definirse la innovaéidn como la tarea de dotar-
de mayor éapacidad de produccidﬁ de rigqueza a 1los recursos -
humanos o materiales. La innovacidfn es particularmente impor
tante para los patées en desarrollo; ellos disponen de los re
:CUISOSf son pobres porque carecen de capacidad para lograr --
qﬁe‘estbs recufsos éroduzcan riqueza.  Pueden importar tecno-
logfa, péro necesitan determinar sus propias innovaciones éo;
ciales, de modo que 1la tecnologtakimportada produzca resulta-'

. dos.

4.2. LA EMPRESA PEQUEfIA Y MEDIANA EN MEXICO.
4.2.1. CARACTERISTICAS DE LA EMPRESA PEQUERA Y MEDIANA.

La empresa pequefia y mediana reviste caracteristicas-
peculiares, gue las distinguen de las empresas grandes en -
éuancé a la disponibridad de recursos té&cnicos, financieros 'y
humanocs, los Que generalmente estén coﬁdicionados por la mag-
‘nitud de la empresa y por la forma en cue nacen y se desarro-
llan suﬁ actividades; a conﬁinuaci§n ana;izamos’algundl d§ bt
ylas;carﬁcterfspicaa m&s imbortantei de la pegueiia y_mediana:-

empresa.-.

1) EMPRESA FAMILIAR DONDE EL PROPIETARIO ES EL,APHI‘-
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NISTRADOR.~ Este tipo de empresas son manejadas- directa y gm
neralmente personas con un conocimiento ﬁas amplio respecto =
sus procesos productivos, y con un conocimiento sélido, aun——
gue parcial, del mercado, lo que los hace colocar su producto
sin grandes complicaciones. Sin embargo, los conocimientos w—

dominio en los campos de produccidn Yy ventas son generalmente-
producto de una experiencia concreta y parece diffcil gque tem-
gan acceso a tecnologfas mas avanzadas o0 a sistemas de comer-—

cializacidn perfeccionados.

2) TECNOLOGIA DEPENDIENTE DE UN SOLO HOMBRE.- Fre--—-"
cueptemente con esp;titu innovador. La tecnologfa de que se-
dispone es, en muchos aspectos, desarrcllada por el empresa-—
kio, creador de la unidad econfmica, pero generalmente no me-
. jorada de acuerdo con el crecimiento de la empresa ni con el-
transcurso del tiempo, por lo gue en rmuchas ocasiones se man-
tiene est&tica. '

El empresario desconoce generalmente las posibilida--
des de obtener una mejor tecnologxa y a veces sé muestran re-
nuente a recibir los servicios de asesorfa tecnolé8gica que -~
ofrecen organismos e instituciones, sobre todo del sector pd-
bliqo y c!mgras industriales, en ocasiones por actitudes de -
desconfianza y.dea?qnocimiento de las caracter;stiéas‘y cog-—
toé de estos servicios. hAsf, el desarrollo tecnolégico de es

tas empresas depende del eaéfritu‘del empresario.
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3) VISION PARCIAL O INCOMPLETA DE I0OS PROBLEMAS QUE -

. AFECTAN EL‘ NEGOCIO.- El enfoque parcial de sus problemas de-
la empresa pequefia y mediana provocan la toma de decisiones -

que no'dan los resultados adecuadoé ‘en términos de soluciohes
-integrales, por fallas de informacién sobre los factores in--
terno y externos que afectan a la empresa. A estos agregan -

las limitantes de sus procedimientos fundados en la observa--

cifén y la experiencia, y su desconocimiento de las discipli--

~ nas administrativas,i asf como también los escasos recursos hu

- manos de que se dispone.

4) INSUFICIENTE CAPACITACION Y DESARROLLO DE RECURSOS
‘HUMANOS.~ Los niveles de capacitacién de los recursos humanos
.de la empresa pequeﬁa Y mediana,‘sébre todo en las &reas admi
nistrativas = a niveles de supervisién, presentan deficiencias
que demandan programas de capacvitaciqn Yy desarrollo, adecua~-
vdos a sus negesidades y de cargcter permanente. Si tomamos -
en consideraci®n las limitantes de un mercado de trabajo al -

que la relacién capacidad-precio estd directamente conectada,

la éequeﬁa y mediana empresa se coloca en una situacidn de
desventaja frente a la gran industria, que consecuentemente -

_absorbe a los elementos mejor capacitados.

5) ADMINISTRACION SUSCEP’I‘IBLE DE MEJORIA.- En asta -
!rea se mueatran generalmente mayores defi.ciencias como conse
cuencia de una falta de formacidn profesional y de una expe--

riencia concreta en este campo. Se encuentran estas deficiel_:
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cias, en forma m&s acentuada en las Jjreas de planeacién y ma-~
nejo financiero, ya que no pueden tener sistemas formales de-
planeacidén en los que se definen claramente objetivos, polfti
cas y programas d_e'accisn a corto y a mediano plazd. Por -~
otro lado, el desconocimiento de las posibilidades de acceso-
‘a los mercados de dinero y de capitales aunado a la poca difu
sifn que existe respecto a las disponibilidades de crédito pa
ra este segmento de la actividad econdmica, asf{ como el esca-~
so ‘conocimiento de las té&cnicas de administracién financiera,
generan una serie de deficiencias y vacios en los sistemas de

"informaci6én y control financiero.

6) . SISTEMAS DE INFORMACION IﬁTERNA INSUFICIENTE.~ La-
falta de un sistema de informacifén oportuno y confiable rever
cute en la forma de decisiones, pues no se tienen J.os elemen~-
tos de juicio necesarioa‘ para Qna visién total y completa de-
los problemas. ' Esta és una de las caracterf{sticas m&s acen--
tuadas de las empresas pequefias y medianas y se traduce en fa
lias de control e ineficiencia gue significan mayores costos-
operativos inmovilizaciones en sus activos, adém,!s de pro--
blemas de ligquidez por la inadecuada administraci@n de su ca-

pital de trabajo.

7) PROCESOS PRODUCTIVOS SIMPLES.- Tomando en cuenta -
su 'tecmlog'za Y caracter;sticas, los procesos productivos de-
la pequefia y mediana industria, son relativamente simples. -

_E‘st;o"pemite'a las empresas cubrir satisfactoriamente los re-
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querimientos de calidad, a pesar de las deficiencias en la ca

pacitacifn de la mano de obra.

8) POOCOS ACTIVOS FIJOS Y GARAN?IAS DE DIFICIL PEALIZA
- CION.- La pequefia y mediana industria tiene generalmente acti
vos fijos reducidos, los cuales‘representan la édquisicign de
magquinaria usada y recondicionada y, en ocasiones, adaptada -
en su instalacién por el empresario, pero que debido a su tec
nologIé se traduce en un uso eficiente pero no internos, ya -
que no:mqlmente se tiene un turno, eventualmente dos, y muy -
esporddicamente tres. lLas lgneas de produccién en muchas de-"
estas empresas podrfan considerarse como pnicas y fue la de -
los patxones geheraimente aceptados, por lo que su valor radi
vbca ﬁ;s en su capacidad de usd para el propio empresario que -
én.funciGn del mercado. Pudiera pensarse qﬁe el no usar de -~
manera intensiva el equipo se debe fundamentalmente a limita-
ciones de la demanda, pero se ha encontrado que por falta de-
planeacidn, o por una visidn parcial de algunos en;.resarios,-
‘se aumenta la capacidad instalada antes de evaluar cuidadosa-
mente lavconveniencia de establecer un turno adicional, que -
eventualmente.puedekrepresentar un menor_costo por ;a menor -
infereﬂcia de los gastos fijos. los activos fijos reducen su
. valor'feal como garantfa y la obtencién de créditos por sus -
caracterfsticas particularei y déebido a su diffcil realiza---
cién en caso de que estos tuvieran que vendergse para amorti--

" zar un crédito, ya gue estan hechos y adaptados para una eﬁp@g
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sa en especial a su meréado queda consecuentemente muy estrin
gido. Este aspecto reduce las posibilidades de obtencidn de-
créditos en términos de monto y plazo. Otra caracterfstica,-
en cuanto a la estructura de sus inversiones permanentes, es-
que en la mayorfa de los casos ios empresarios no son duefios=~

de los inmuebles que utilizan para instalar sus plantas.

9) MERCADOS LIMITADOS.~- En muchos aspectos, la peque
fia y mediana empresa dependen de la gran industria. Es comdn
encontrar que una parte impqztante de sus ventas est3 repre--
sentada ﬁo; unas cuantas empresas grandes, ante las cuales nd
tiene las posibilidades de negociacién deseablés, establecie&
do en cierto grado una dependencia y subordinacién de las pri
meras respecto a las segundas. Por otro lado, la falta de co
" nocimiento de las té&cnicas de coﬁercializacién hace que estas
' empresas busquen el desplazamiento de suAproducto tratando de

reducir esa dependencia y sobordinacién hacia la gran indus--

tria o comercio.

10) MARGENES DE UTILIDAD SATISFACTORIOS EN FUNCION A-
‘SU BAJO NIVEL DE OPERACION.- En términos absolutos se puedé-
eonsidé:ar Que en la mayo;;a de es;aS‘emp#esAa, 1o§ mirgenes~
aé'gtiiidad son satisfactorios, considerando su bajo nivel de
inversién. E1 proceso de invexéiQn que no:malmeﬁte reduce --
los niveleé de rehdimiepto a cdorto plazo inhibe la actuqéiGn-
del emp:esarﬂd pari buscar la realizacidn de huevosrpzoygc---

tos}’promover la eficiencia, mejorar procesos y, consecuente-
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mente, solucionar integralmente su problema de apalancamiento
financiero en té&rminos de objetivos de liquidez y estructura-
financiera. Cuando se logren implementar soluciones que mejo
ren la productividad, buscando el mejor uso de todos los ée—-
curéos, se podrin también promover programas dekcapacitacidn-
y desarrxollo de recursos humanos, desarrollar la rentabilidad
generadora de ahorro y nuevas inversiones, que sean fuertes -
de mis empleo y base para la permanencia y crecimiento de es-
ktas‘e'npresas sobre bases sélidaa;

11) EILEVADA ROTACION DE SU REDUCIDO CAPITAL.- Otra c'g
racterfgtica de estas empresas es que cuentan coh un capital-
contable Pequefio de una rotacifén elevada, y €sta ayuda en par
te a la obtenciSn de utilidades adecuadas en funcién a la in-
versiSn.. Su capital contable peguefio tiene relacién con in--
versiones reducidas en activos finos al disponer de equipos -~
y maquinaria "hechizos" y adaptados a una tecnologfa peculiar,
pero productiva. Sin embargo, sus deficiencias de capital --
‘afectan al crecimiento sano de la empresa y, en con;iiciones -
como las actuales, muesti-an en muchos casos siénos claros de-
descapitalizacign y ausencia de un& definicidn de polfticas -
‘de reinversifn de utilidad, asf como de reglas de apalanca---

miento - financiero.

12) PFOBLEMA DE LIQUIDEZ.- Dado lo limitado de los re

cursos con los gque cuenta para el desarrollo y'ope:aci_dn de - )




62

la unidad econdmi'ca‘, asf como su poca experiencia y escasos -
conocimientos de la administracién, su estructura financiera—
muestra deficiencias en términos de: problemas de lfquidez y—
apalancamiento inadecuado, que se traduce en inadecuada es~--—
truct:ﬁra de su capital de trabajo, lo que en muchas ocasiones
‘determina una situacién de estrechez en t&rminos de flujo de-
efeétivo, en funcidn a los plazos y montos de sh deuda a cor
to plazo. Ademds, la falta de planeacidén y control de sus pa
sivos a corto plazo provoca presiones de sus proveedores, y -
&sto la obliga a recurrir a frecuentes renovaciones de sus --—
préstamos bancarios. Por otro lado, es comdn el que sus prin
cipales clientes, generalmente empresas grandes, impongan con
dici_ones de pégo a sus ventas en t&rminos de plazos m&s alld-
de sus posibilidades, estableciendo un desfasamiento entre --—

los plazos de recuperacidn de sus cuentas por cobrar y los --

vencimientos.

13) DIFUCULTAD PARA FINANCIAR ADECUADAMENTE SUS VEN--~

TAS.~ Estas empresas tienen dificultades para definir polfti

cas y sistemas de financiamiento en apoyo de sus ventas va--

fin de colocarse en condiciones competitivas en un mercado ge

neralmente agresivo y mantener sus mirgenes satisfactorios de

utilidad, que en muchos casos podr.tan@onsider&rse que est&n-

» al’i'ibq del promedio’ general. Sin embargo, en funci_6n al cre-
cimieﬁté de la empresa los retiros de utilidades o a inmovili

zaciones de sus activos, la empresa generalmente estd restrin
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gida en t&rminos de recursos prépios, lo que obliga a recu---
rrir al financiamiento muchas veces inadecuadamente plantea--

dos e insuficiente.

14) DES@NOCIMIENTb DE APOYOS FINANCIEROS PARA LA EM- -
PRESA.- El desconocimiento de los fondos de fomento y de su-
‘mec&nica de operacién produce. en los pequefios empresarios, —--
cuando .reguieran financiémiento a mediano plazo una actitud -
de desaliento que los inclina a buscar 1as‘1;neas de cré&dito-
a éorto plézo, las cuales, consecuentemente, no resuelven su-
problematica financiera en forma integral. Este desconoci--=
‘@iento proviene principalmeﬁte de la falta de intergs del me-
diano empresario y de la falta de consistencia en el esfuerzo
de difusidn de los planes de financiamiento y apoyos de aseso
rfa y técnologta que ofrecen 1os‘fondos. Tambi&n en parté es
-atribuible a la escasez de personal especializado en la banca
 para atender a este importente grupo, dadas sus caracterfsti-

cas.

15) MANEJO DEFICIENTE DE SU REGIMEN FISCAL Y LABORAL.
_Las deficiencias administrativas y falta dé lﬁquidez financie
ra la obligan con frecuencia, a no dar cumplimiento oportuno-
a sus obligaciones fiscales y,utilizh los impueséos cbmo una- -
forma de financiérée cdn'costos muy superiores al costo del -
_dineroben el mercado de crgdiéd. Louantérior se agrava por =

falta de una asesorfa profésicnal]fiaca; y -laboral, pues .recu
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rre las m&s de las veces, por un costo aparentemente reduci--—

do, a la obtencién de asesorfa inadecuada.

16) FUERTES DEFICIENCIAS PARA EXPORTAR.~ No existe, —
en la mayorfa de los casos, una conciencia exportadora y, por
lo tanto, tampoco se ha adquirido una experiencia en este sen
tido. Existen graves defiéiencias al respecto, pero las posi
bilidades en ciertas ramas y productos parecen atractivas, en
la médida en que sea posible ofrecer, en forma consistente, =~
:kprecio.y calidad y seguridad de permanencia en estos mercados,
en téminos de capacidad de abastecimiento‘a los posibles com

pradores.

17) LIMITADO ACCESO AL CREDITO BANCARIO.- Se limita -
‘considerablemente a la pequefia y mediana industria su acceso-
al crédito‘banéario, a pesar de que pueden generalmente me jo-
rar sus posiciones de liquidez y estructura de capital de tra
bajo;: &sto se debe a deficiencias en 1la planeaci@n financiera

y en la informaciSn contable.

4.3 INSTRUMENTOS DE APOYO A LA EMPRESA PEQUESA Y MEDIANA. )

La empresa pequeiia y median& regquiere de una>adecuada
planeacién de los recursos financieros, pafa que su desarro--
' 1lo permita el desenvolvimiento amménico de sus factores bisi

‘cos, como son mercados, sistemas da.proddccidn, tecnologfa, -
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capacitacién, mano de obra, etc..

Esta planeacign financiera ha representado un proble-
ma en el proceso administrativo de la pequeiia y mediana indus
tria, porque el empresafio desconoce el uso adecuado de sus -
recursos, la ;ocalizacidn de apoyo y el modo de obtenerlos ==~

cuando los necesita.

El apoyo financiero que requiere la pequefia y mediana
industria consiste no s6lo en la provisidn de recursos finan-
cieros, sino tambi&n en la adé&uada informacifn y asesorfa fi
nanciera'por parte de las instituciones y organismos que la -

apoyan.

Los principales instrumentos financieros de apoyo a -

la pequefia y mediana industria son:

1) El sistema bancario.
2) Los fondos de fomente instituidos por el gobierno-

federal.

"EL SISTEMA BANCARIO.
Una funcién primordial de las instituciones financie-
rﬁs consiste en ser intermediagiqs del crgdito,;él de cir, fo

mentan el ahorro o captaciSn de recursos para que, mediante -~

crédito o inversidn directa, esos recursos se destinen a.em--
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presas que participen en actividades econémicas y beneficien-
a los propios ahorradores o inversionistas, generando asf un~

desarrollo econdmico.

El gobierno federal cumple con su obligaci§n hacia la
sociedad orientando a las instituciones de crgdito sobre las-
‘~ actividades econfmicas que mis requieren de ayuda para la ade
cuat_ia ;atisfacci_dn de sus necesidades écongﬁticas y han regla-
ment:adé la actividad bancaria en lo que se refiere a la cana-~
lizaciSn de recursos hacia la pequeifia y mediana industria, —-
pues la considera como una actividad priorj.taria, generaéora-'
cie empleos, de bienes y servicios que ayudan a la buena mar--

cha de 1la economfa del pafs.

FONDOS DE FOMENTO.

Los fondos de fomento instituidos por el gobierno fe-
deral tienen como objetivo fundamental la c&nalizaciQn de re
cursos financieros hacia sectores congiderados como priorita-
rios, dentro de la palneaciSn del desarrollo armSnico de la -
ecomm;a del pa;s, Yy iqav establecido como incentivo un costo -
de financiamiento menor al del mercado normal del dinefb, Pla
. zus més amplios y adecuados al desarrallo de 1& empresas y -
asesbr;a tgmica Yy £inancier."a acoxrde con ese mismo debarrdllo.

Sus nombres reflejan su campo de acci_cn




Estos fondos de fomento son proveedores de recursos —
al sistema bancario, ya que operan como bancos de segundo pi-

'so, es decir, no absorben el riesgo de crédito, ni negocian -

las condiciones del mismo en forma directa. con el usuario, ~--
salvo casos de exepcifn, sin embargo supervisan que los recur

sos que provéen se destinen a los fines para los cuales se ==

prestan.

4.4 . ORGANISMOS DE APOYO PARA LA PEQUENA Y MEDIANA EMPRESA.

El Gobierno Federal ha estado tomando Qna serie de m_'e_
didas con las gue concede una importancia substancial de la -
'irlduétria pegquefia y mediana, para lo cual encomendo a la. Se-=-
cretarlfa de Hacienda y Créd:.tc piblico, y &sta a su vez confi
ri_é a Nacional Financiera, S.A., dar apoyo financiero a este-
tiéo de empresas, porque son las Gnicas de participacidn na--
cional que génetan actividad econSmica d.el paff.s, métivo poxr -
el cual fue creado el "programa de apoyo integral a la indus-

tria pequefia y mediana" (PAI).

; El objetive central del PAI es fortalecer y canalizavr
en forma inteqiada los apoyos que se otorguen a la pequefia y-
mediana empresa, de acuerdo con los lineamientos de po!_ttica-
'éc&;nﬁmi.:a sefialados por el Ejecutivo Federal a't:av'és de las-
’ o '_'Seéxetai:_taa de Bacienda Y Crédito P}lbiicp y de Programacién -

¥

y Presupuesto, administradas por Nacional Financiera, S.A.
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Los beneficiarios de Qste programa Serdn las empresas

que cumplan con alguna de las siguientes condiciones:
a) Expander la produccifn, especialmente en activida-
des que se han declarado ptior.it'arias.

b) Generar empleos, sin comprometer la eficiencia pro

ductiva

c) Sustituir eficientemente importaciones e incremen-

tar la exportacidén de productos terminados.
d) Contribuir a desarrollar tecnologfas propias.

e) - Procurar una mejor distribucién regional de la ac-

tividad econémica.

£) Aprovechar racional e integralmente los recursos -

naturales.

) El1 PAI cuenta con distintos fideicomisos para el apo-
‘yo ala pequéﬁa y mediana empresa, 'm:".smbs ‘que se citan a con-

tinuacién.

~FONDO NACIONAL DE ESTUDIOS Y PROYECTOS (FONEP) .

Objetivo.- El FONEP, otorga créditos para la realiza- -
‘ci6n de estudios a los empresarios que deseen elaborar nuevos '

pmyecto’s"y requieran estudios especializados respecto a -
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ellos.

Forma de QOperacién.- E1 FONEP operg directamente con
los ehpresétios que lo requieran, tanto del sector prlicc co
kmo,dél privado. Ios estudios son efectuados por empfesas -
consultoras registradas en este organfsmo, que cuentankcon la

organizacifn necesaria para elaborar proyectos.

Servicios que Ofrece.~ Los recursos del FONEP pueden

ser utilizados para financiar los siguientes estudios:
A) Prefactibilidad t&cnica y econfmica de programas -
k o proyectos que tengan por objeto crear una nueva-

empresa o ampliar la existente.

B) Especificaciones de ingenier;a y disefio final, pre
vios a la etapa de ejecuci8n de proyectos, cuya --

viabilidad haya sido demostrada.

C) -Estudios generales de prefacilidad de carS&cter re-
gionél,'sectorial o subsectorial, incluyendo estu-
dios de cuencaa,;recursos naturales y humanos e in

Ves;igaciones agzofotogramgtricaé.

D):Entudios destinados al mejoramiento de la capaci--
dad administrativa, operacional, productiva o de -

mercado.




E)

REQUISITOS

A)

B)

C)

D)
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Asesorfa directa a los empresarios durante todas -

‘las etapas del estudio de preinversiQn, analizando

y evaluando las mejores alternativas para el pro--

yecto.
GENERALES .

La cantidad mfnima de los prestamos es de 100 mil-
pesos.

En caso de que el empresario industrial seleccioné

una firma consultora que no estd inscrita en el --
FONEP, se deber&n cumplir con los requisitos esta-
blecidos para todas las firmas qﬁe se tienen regis

tradas.

'Los sujetos de crgdito deber&n aporéar un mfnimo -

de 10% del costo del estudio.

Las garant;as de los prestamos serfn las que se -

juzguen adecuadas en cada caso.

pPago de Créditos. Los plazos de amortizacién, inclu=-

Yeﬁdo~§n‘pertodo de gracia, varfan de 2 'a 8 afios y son fija--

. dos en cada caso, de acuerdo con las caracter;lticas especia~

‘ lei‘de los estudios.




Tasa de Interes.- Tasas preferenciales, las cuales -

gon fijas durante toda la vida del crédito.

=FONDO NACIONAL DE FOMENTO INDUSTRIAL _(mMIN) .

obj etivo.- E1 FOMIN, se asocia con las empresas me-—-—

diante la aportacidn temporal de recursos como capital de -~

riesgo.

Forma de OperaciSn.- El FOMIN opera en forma directa
‘con los solicitantes que pretendan obtener recursos financie~

rogs. Puede aportar hasta 49% del nuevo capital social de la-~

empresa, incluyendo su propia aportécidn.

FOMIN suscribe acciones comunes o preferentes y vende

su participacifn una vez que la empresa no requiera de su apo.

yo. -

Requisitos Generales.- Los industriales deber&n pre-

. sentar un estudio econdmico, té&cnico y financiero. En su ca-
so, el costo del estudio que se menciona, se toma en cuenta -

como aportacién de los empresarios.

EL FOMIN, como socio minoritario, no dirige la 'eﬁpie—
‘sa, ﬁnicamente participa en el comeJo de administracisn en -~

los téminoe de la Ley General de Sociednde- Mercantiles.
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Venta de Acciones.- Superada la etapa que di6 origen

para.que el FOMIN participara, sus acciones se ponen a la ven
ta, dando preferencia a los accionistas de la empresa con la-
que temporalmente se asocié. Los criterios de pago se anali-

zan seg@n la lfquidez de cada empresa.

. FONDO DE GARANTIA Y FOMENTO A LA' INDUSTRIA MEDIANA Y PEQUERA-

(FOGAIN) ‘.

Objetivo: E1 FOGAIN otorga apoyo financiero y garan--— .
tfas a los pequeiios y medianos industriales por conducto. de -

la banca.

Servicio que Ofrece.

‘A) “inanciamiento.- El FOGAIN concede. créditos a los pequeiios
_ y medianos industriales por conducto de las instituciones-
de cré&dito nacionales mixtas y privadas y uniones de crédi

to.

B) Garant;as.- Puede garantizar a las instituciones y uniones
de cré&dito hasta 75% de los chditon‘de habi‘litacidn avio-
y/o relfaccipnarios, cuando el monto tctya‘l no exeda de un -

millén de peloé.




73

Tipos de Crgdito.

A)

B

C)

‘D)

Cré&ditos de habilitacién o avfo hasta por 30 millones de —
pesos. Estos prestamos se utilizan para la adquisicién &=
materias primas, materiales y para el pago de salarios del

personal de produccién.

Créditos refaccionarios hasta por 30 millones de pesos. Es

tos pré&stamos se utilizan para adquirir e inétalar maquina
ria y equipo;bpara la compra de inmuebles que necesiten -—
las empresas para sus actividades industriales, y para =-=

construir, modificar o ampliar lo que se requiera.

Cré&ditos hipotecarios industriales hasta por 25 millones -
de pesos. Estos pré&stamos se utilizan para el pago de pa~

sivos a corto plazo, (acreedores diversos, proveedores).

Cuando se concedan a una empresa mids de una de estos crédi
tos, su importe no deberd exeder de 50 millohes de pesos,-
sin rebasar la cantidad mixima de cada uno de los cré&ditos

que se han mencionado.

Como complemento devlas actividades crediticias que reéli-

“‘za la banca;‘eljFOGAIN puede garantizar ctgditos para dar-~

un.mgyoi accesé al financiamiento a los empre-arios de las

industrias pequefas.
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Pago de Cré&ditos.- Los plazos para amortizar los cré
ditos fluctflan en la prd&ctica como se indica: habilitacién o-
avio de 6 a 18 meses; refaccionarios de 2 a 5 afios y los hipo

tecarios industriales de 3 a 5 afos.

-FIDEICOMISO DE COONJUNTOS, PARQUES, CIUDADES INDUSTRIALES Y =

CENTROS COMERCIALES (FIDEIN).

Objetivo.- El FIDEIN coadyuva a la descentralizaciSn-
industrial dotando a las empresas de instalaciones ffsicas y-

otros servicios.
Formade Operacidn.- Realiza actividades en forma di--
recta con los empresarios a través de la venta de terrenos ur-

banizados y arrendamiento de instalaciones.

Servicios que Ofrece.

a) Ventas al contado y a plazos de terrenos urbanizados: Indus

triales, comerciales, habitacionales y de servicios.
B) Arrendamiento simple y con opcién de compra de naves indus-
‘ _triales localizadas en los principales pososfde desarrollo,

asf como arrendamiento de maguinaria y equipo.

.C) Centrales de servicios.




FIDEICOMISO DE INFORMACION TECNICA DEL CONSEJC NACIONAL DE
- CIENCIA Y TECNOLOGIA. (INFOTEC-QONACYT).

ro de la empresa.

-

Objetivo.~ E1 INFOTEC-CONACYT, proporciona servicios

de ‘asesorfa pavra el mejor deaempeﬁo' de las funciones de produc

cisn, ingenierfa, planeacifdn y mercadotecnia.

Forma dé Operacidn.

A) Consulta Industrial.- Proporciona informacién ggngral o es~

B)

C)

pecifica a'trairés de la atenci&n personal o telefénica.  Se
puedé diéponer de inlfo;macisn para conocer entre atros-as~—
pectds: propiedades E_Isicas Yy qu_tmicas de f&bricaci&n. noxr-

mas, patentes, marcas y estadfsticas de produccién y merca-
.. ) ) ‘

Noticias T&cnicas.~ Ios empresarios pueden recibir mensual-

mente boletines que les pexmitan nctua'lizarae ‘en tgcnicas -
de aplicacién prictica. '

Servicios Express de Infomician.- 'Se dispone de un sistema

de m&a de 150 baneoa ‘de datos en computadora con informa—--

.cisn cienttfica y tecnolégica, que se puede con-ultar ean =-
i‘una terminal. -




Requisitos Generales.

A) Tratidndose de terrenos, todas las empresas pueden pedir apo
yo sin importar su tamafno, a excepciQn de aguellas que sean
altamente contaminantes.

B) En lo que se refiere al airendamiento y crédito en instala-
ciones f;sicas, las empresas débetan tener un capital conta
ble no menor de 50 mil pesoskni mayor de 60 millones de pe-
'sos, ademis que el prop8sito sea establecer nuevas empresas
ko‘aumentaf la capacidad de producciQn de las ya existéntesz
Y tambié&n ingluir un estudio que refleje la viabilidad del-

proyecto desde los puntos de vista tgcnico y econémico. .

C) Trat8ndose de arrendamiento simple de naves industrialeﬁ -
_est!ndazéa, se deberdn anticipar tres meses de renta y cin-
©o en caso de naves especiales. El perfodo de coﬁtratacidn'
para las primeras serd como mfnimo 5 aﬁos y 13 para las se-

gundas.

D) Para el caso de arrendamiento con opcign de compra, seléoli
‘citan los mismos anticipos qhe se ﬁencidnan, pero se especi
ficarg en el contrato la cantidad que se bonificar;a pdr -
las rentas pagadas en el momento de la coﬁpra, (artendamiegv

to'finanéie:o).

E) El1 monto para la connttucciﬁn de naves t;uctpa qggpn al Qi-
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ro de la empresa.

FIDEICOMISO DE INFORMACION TECNICA DEL CONSEJO NACIONAL DE

B CIENCIA Y TECNOLOGIA. (INFOTEC-CONACYT).

Ob]et:ivo. El INFOTEC-CONACYT, proporciona setvic:.os
de asesorfa para el mejor desempefic de las funciones de produc

_cion, ingenierfa, planeacidn y mercadotecnia.

Forma de Operacién.

A} Consulta Industrial.-~ Proporciona infomciﬁn general o es—
pécifica a través de 1la atenci_&n personal o telefdnica'. Se
puede disponer de informacidn para conocer entre otros as—-
pectos: propiedadeg f;éicas y qu?micaa de fahricacigsﬂ, noxr- .

mas, paténtes, marcas y estadfsticas de produccifn y merca-
do. ‘ '

B) Noticias Técnicas.- Los empresarios pueden recibir mensual-

mente boletines que les permitan actualizarse en té&cnicas -~

de aplicacifin practica.

C) Servicios Express de -Infomacign'.- Se dispone de un sistema
© de m&s de 150 ba.ncos‘ de datbu en computadora coh infonha—-- )

.c16n cient!fica 4 tecnoldqica, que se puede consulta.r en ~- B
una- eerminal. . ’




Requigitos Generales.=~ El INFOTEC-CONACYT, presenta -
‘al cliente un aocmento en el que se detallan las actividades-

- a’desarrollar, los resultados gue se esperan, la duracifn y el
k costo.

CINSTITUTO DE APOYO TECNICO PARA EL FINANCIAMIENTO A LA INDUS--
TRIA (IMIT, A.C.)

© Objetivo.- El IMIT. A.C., formula y eval_ua prospec~-

tos industriales para nuevas empresas para llevar a cabo am-~--
n'pliaciones de.las existentes. Asimismo capécita‘personal‘paré
- formular y evalﬁat proyectos. ‘

Forma de Qperacidn.~ Opera en foma directa a solici- '

" tud de las instituciones de crédito 'y de las empresas indus---
‘triales.

Servicios que Ofrece.
A) Formula y evalta en forma integral proyectos de intergs' pa~

ra la industria.

B) Examina posibilidades de desarzollo con objeto de aportar -

:'informac;sn necesari.a para ‘los estudios., -

<) Capacita en Sreas técnicas 4 econGmicas al amprenarios. in-—-"

vetsionistal, 1nltituciones tinanciera. y pe:sonal de lal -




entidades de ia Administracidn Pdblica.

-

Requisitos Generales.~ Es necesario establecer un

convenio por escrito en el que se incluya el alcance del trabs

‘"jo que se pretenda desarrolldr y las fases o etapas es que el-

" IMIT intervenga.

CENTRO NACICNAL DE PRODUCTIVIDAD DE MEXICO, A.C. ¥ SERVICIO
: NACIONAL DE ADIESTRAMIENTO RAPIDO DPE LA MANO DE OBRA EN LA IN-
DUSTRIA (CENAPRO-ARMO) . :

Objetivo.- El cobjetivo del CENAPRO-ARMO es la capaci-
taciSn personal a niveles directivos e intermedios. ’

Forma de OperaciSn.- Los organismos CENAPRO~ARMO ope
ran: directamente con los empresarios ‘mediante convenios espect

ficos de particip_aciQn en los cursos qﬁe imparten.

Servicios gue Ofrecen.

a) CENAPRO.
- Reaiiz§ y promueve en forma directa programas de capacita=--
‘cién de personal mediante cursos de adrhinistfaciﬁn.' brggni-
zacién, planeacifn de la empresa, ingenie:faf y keyconpmfa de-

: ~-1a produccidn.

- ) Tiene disporiible una videoteca y una cineteca cozi mls de -~ s
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sus programas de televisidn y 35 cortometrajes.

Edita la publicacién mensual denominada "Gaceta de Producti
vidad® y trimestralmente la revista "Productividad y Desa-—

rrollo”.

ARMO.

Proporciona cursos al personal obrero que sea susceptible —

de ser promovido a las funciones de supervisor.

.Imparte cursos de perfeccionamiento 'a supervisores de las =

empresas encargados de atender las necesidades de adiestra-

miento y capacitacién de trabajadorés en los diferéntes ni-

veles o categorias.

Mantiene disponible para los empresarios un centro de infor

‘maci®n que tiene 10,000 libros, 700 revistas y 220 pelfcu--

las.

Requisitos Generales.- Cualquier persona o empresa -

puede acudir a los servicios que ofrecen estas dos institucio-

‘neg.

4.5 RETOS PARA LAS EMPRESAS PEQUENAS Y MEDIANAS.

La situacidn econmica de nuestro paga se ha visto en
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graves aprietos de unos afios a la fecha; el poder adquisitivo-
de los salaribs ha ido cayendo, ai grado de que es diffcil ha-
blar de un ahorro interno. Con lo que respecta a nuevas inver
siones por parte de accionistas, ha declinado mucho dicha acti

vidaad.

Lé fata de 1iquid_éz de las empresas pequeifias y media-
nas, ha provocado que muchas de ellas se veén en serias difi--
cultades y algunas se han visto en la necesidad de cerrar y fi
‘n‘alizar sus actividades. Lo gque emepora adn mﬂs la situaci_dn—
de _crisié por la que estamos pasando, ya que el desempleo au--
menta en forma considerable y la desconfianza aumenta ni;a para

las inversiones que se pudiesen dar.

~Debido a un esquema de s:.tuac:.dn de importaciones que
hemos traIdo desde la Segunda Guerra Mundial, la industria me-
xicana corre un alto riesto si la entrada en el Acuerdo Gene--
ral se hace sin una planeacign Y un programa perfectamente es-
tudiado y detallado, ya que la liberaciédn de productos de im--
'portaciQn 8in lo anterior dafiarfa seriamente a la industrié na
cional, debido a que no se encuentra preparada para ello (en -

muchos casos).

De haber una polftica de reduccién en las. tasas de in
terés para financiamiento a 'la planta productora, ay’. como la=-

reduccién en el fndice inflacionario y- en cuanto a las opera~-
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ciones comerciales, existen acuerdog tanto bilaterales como =
multilaterales para gue en base a &llo se opte por la decisiSn

m&s conveniente para la economfa nacional.

Es de mucha importancia la actividad empresarial den-—
tro de los pa;ses, ya que son los motores que mueven a la eco-—
nomfa de'un pafs al desarrollo, por lo tanto es muy importante
que las empresas pequefias y medianas de nuestro pa;s cuenten -
con una planeacidnvadecuada para levantar a la industria nacig

nal.




CAPITULO v
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5.1 PRODUCCION PARA'LA EXPORTACION.

La exportaciﬁn, en estos momentos tiene prioridad, ya
. que‘set‘t‘ el medio para obtener diirisaa Y generari empleos. Pa
ra ello es necesario mantener mercados abiertos y también ir-

en su busca de otros.

Se debe de cuidar y evitar que las nei:t_ésidades inter-
' nas crezcan en su aemanda y se oiigine el descuido de los mer-—
cados' exterros ya que de ser asf, la competencia podrfa absor-

verlos y se perderfan.

) V En estudios estadisticos se muestra que los productos
. de exportacién no tradicionales crecen o descienden dridstica--
ménte de un ano al otro.v Existe una ‘tesis que ménciona que ~—-
cuando la demanda interna crezca, se deberan realizar importa-
ciones temporales, para despu_és} ampliar la planta productiva - .
_de aguel producto cuya importacit}n sea temporal para no descui
dar ,_ias necesidades del pgts al gque se esta exportando y mante '

ner ese mercado cautivo.

Es necesario el dinamismo de la planta p:oducto:a pa~
" ra elaboru productos que sean luceptibles de. vendetne en el .-

.exter:l.or y orientar lo- esfuerzos a la intagtaci.dn de la plan-
’ 'ta p:oductiva Y que 1a, unidn de Qeta ptoduzca bienes defbuenae .

" calidad y competitivos.




83

Para fomentar la exportacidn, se est;!xi preparando préi i

.. gramas por ramas de actividad, para incentivar ‘a los producto=

' res y que conquisten' nuevos mercados.

El Programa Nacional de Fomem:o Industrial (PRONAFI—-—
c;;), crea los 1nstrumentos y mecanismes financieros necesatios o
para promover las inversiones con el obJet:.vo de estunular el-
' 'desarx:ollo del Comerc:.o Exterior. A esto se aunan los progra-= .

’r’n'as para apoyar, el equipamiento -industrial.

Se ha fJ.Jado un 1apso de quince anos para que México-‘
V'en:re a.su madurez econfmica. La pla.nta productora del pai's -
necesitar! empezar a pmducir bienes manufacturados para lo == »
cual .adn no se esta preparado . lo cual- :.mpl:.ca cambios que se -‘ e
A;,deben empezar desda ‘ahora. ' v

México cuenta con ‘uha planta industrxal respat.able Y- )
.vse tiene que explotar a su nixima capac;dad, buscando mercadou,
para saber cuales son las necesidades de los. patsel a los que- )

‘ ‘se qu:.ere exportar.

Desde 1984 México ha resentido una bajn en. ‘las ‘expor

i t:ac.ionel pet:toletas y tambi‘n ‘en 1as ‘no petroletas como ‘son - —-f

'se’ habian registrado voldmenes aceptables de exportaciGn. No—'

o es potque los pafses compradores hayan disminuido el voldmen = 0

las del algoddn, café, productoa del mar y mineralel en donde- .
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- d.'e" cbmpx:as. sino poi: su cafda de los precios en el mercado mun
‘dial.

_paﬁ exportaciones de nuestro pafs se basgn principal-
méni:e en materias primas, metales, hortaiiéas, frutas tropica- -
leé Y dos especies de marinas. Existe un problemé gfave en M&
‘xico, ¥ eate es que contamos con -una planta industrial que re-
.presem:a 5610 el 5% -de la totalidad de las existencxas, que .«
aparte tiene capacidad para exportaz, Yy la otra parte son de -
partxcipacicn extranjera las cuales expo:tan sus excedentes a-—

f‘;sus paises de ox:igen y cuentas con alta tecnologfa.

Es por esto que México debe de buscar la forma de pre
ducir manufactura de buena calidad Y para ello. es necesario ——

' ‘que el proteccionismo desapatezca por completo. .

Es necesario que exportemos productos con valor agre-

V.ga'do_ a dejar de ser tan salolexportadpr.esv_de materia prima.

5.2 . E*PORTACION E IMPORTACION EN 1986;

: En 1986 la cafda de los precio- inee:nacional del -
.:1 .erudo nigniﬁ.ce una pdtdi.da de’ i.ngresos para el patl por 8460—

e .”millones de dGlares. A pesar de ello, la relex'va Qe activo: -

intcrnaci.onalel cteci.d en 985 millones de ddl.atel como’  resulea |

L do de cinco factozel: .
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1) El aumento de las ~e;¢porta§:iones no petroleras (2 827 millo=

nes de ddlares)

2) . !‘.aﬁ cafda de las compras externas ( 1 780 miliom_as de. d_61‘a—-

res).

3) El efecto coxhbinado de la tltima reestructuracidn de la deu
da pﬁblica externa y de la reduccién de las tasas interna-—

" cionales de ‘im-.er'és (.1 813 millones de d_Glai:es).

4) La disminucidn de los activos de mexicanos sobre el exte---

rior (1115 millones de délares).

5) El aumento en el financiamiento neto del exterior (250 mi--

llones de délares). k

_ EXPORTACIONES.

Las exportaciones de mercancias totalizaron 16 031 mi
1iones de dﬁlares (26t menos que en 1985). Esta disminucidn -

. se deb:.d a la caida de 57\ en las exportaciones petroleru, to

i da vez que la- no . petxoleraa amnentax:on 41!.

De-de 1os pri.mezos meses del afio se ob.ezvd un debili
: tamiento del marcado in!:ernacional del petrdleo A al cual se -
agudizO pzogrelivamente hasta )ulio. A partir de. ago-to 10- -
"1precio- repuntaron ligeramente como tesultado dol acuordo de - -

1oa priucipalel productorel para zeducir sus cuotu de produc-
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‘slzién en un intento por estabilizar el mefcado. No obstante, -
el precio promedio anual de la mezcla Itsmo-Maya disminuy$ --
-13.48 d6lares al 'pasar de 25.35 d§1ares por barril en 1985 a -
11.87 dblares en 1986. El volgmen' de exportacidn se redujo -~
10% para llegar a 1,’288}‘millones de barriles diarios, y el vg“
' .lor de las ventas, que en 1986 sum§ 5 580 millones de dél.ares,
cay6é 58%. El valor en dSlares de las exi:ortaciones de otros -
productos petroleros (727 millones de dﬁlares) descendién 5% —
como - congsecuencia de una disminucidén de 53% en las de deriva--—

dos del petrSleo y de 18% en las de productos petroquimicos.

Las exportaciones no petroleras aumentaron 41% y tota—-
) llzaron 9724 ‘millones de dSlares. Entre 1os conceptos que in-
tegx:an este rub:o, las ventas externas del sector agropecuario
crecieron 49%, primordialmente como resultado de una mejor_Ia -

en ios p:gcios de los principales px:oductoé de este robro.

Lés exportaciones de la industria extractiva no 'petrgv
. lera disminuyeron ligeraﬁ\ehte, 1%, para sumar as! 510 millones
de déla:e-.

La din!m:l.ca de las exportacionen de manufactu:u ;- ’
(7 116 millones de ddlarel) se mantuvo a lo largo del afo’ Yy =--
pemitic que este renglén aumontara 2 138 millom- zupccf.a al
"afio’ mtgrior. Dicho incrunentc rep:euent& 76% de las div:l.sas-‘

: ald'i.cionalel:' generadn en 1986 por la exportaci?n no 'patrolgra-
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y deﬁemind la desapariciﬁn del saldo comercial negativo del —

sector privado. El1 crecimiento de las exportaciones se dio en .

muchas ramas, y Se explica tanto por el aumento del tipo de ——

cambio leal, como por la'cbntracéidn de la demanda ihi:efna y -

la pol!t::u:a comercial, Eendmenos todos ellos que estimularon -
a las empresas a canalizar una mayor proporc:.dn de =u produc--

- ¢ién a los mercados de exportacion.

IMPORTACIONES .

Las compras de mercanc!és' al exterior suniaron:‘ll 432~
millones de délares, lo que representa un descenso de 14%. -
:Las importaciones del sector pﬂbl:.co dxsmnuyeron 24\, en tan-—

* to que las del secor privado se tedujeron 8s.

El comportamiento’de lag compras externas se V;Lo afec
ta&o po‘r‘ los factores mencionados al inicio de ‘este'pnntg'), por
la polftica comercial y por el crecimiento de las gxport'acib--
nes no petr'o’lerasr. Por una parte, como resultado de las medi-
'«du(de__po‘litica comevtciai‘ iniciadas en jplip de 1985, las im--

pdrtacione- de algunos bienes que con anterioridad es’téban 'du-

JetOl al requisito de pezmilo previo, aumentaron. No: obltant:e, DRI

- las compru externas realizadu bajo el régimen definitivo dil

'minuyerﬁn 19%, mientru que lan operacionea bajo el régimen -

,:temporal {que en su mayor!a corresponden a :I.nsumos para cxpo:-"

taciones de manufactura) crecieron 43‘.
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Las importaciones de biengs de consumo totalizaron -
546 millones de d8lares, lo que represento una disminuci@n del.

1 22% con respecto al aiio anterior.

En lo que hace a las importaciones de bienes interme-
dios, se adquirieron mercahcias por 7 632 millones de _dolares, .

cifra 15% vmenor a la de 1985.

Finalment:e, las importaciones de b:.enes de capital -

(2 9.:4 millones de d6lares) . decrec:.eron 7% respecto a 1985.




R
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6.1  CASO PRACTICO.

El deseo de la empresa para poder diversifiqarr nues—-
tios mercados y aprovechar al m!ximo' todas las nuevas disposi-
. ci.onea y polItJ.cas de promociﬁn de arttculos no petrolexos pa-
'ra la expox:tacidn me ha impulsado a realizar un- estudio para -
conocer la fact;b:.lidad de poder comerc:.glxzar alguno de nues-—

tros artIculos al mercado norteamericano.

Es .verdad, que al realizar un eitudio ‘previo pafd sa-
‘ ber si nuestro artfculo puede ser demandado por industrias pe-
qugﬁas o medianas en el mercado extranjerq; trae consigo un -~ ‘
sin nt_ime:o‘ de reqﬁisitos- Legdles £anto de -nue‘stro pa_tsrcomo -
de-el posible mercado co'ns‘wnidoxr-,’ pero tambié&n es clar‘d»que el
‘gobierm mexicano . cuenta ‘con un gran aliado ‘que es 1a gfan_ ca-
pacidad‘ de recuf-os ya - sea socialesy, eccn&nxco- - financiézosv Y

' promocionales.

Egste an.alisig pretende enfocar: las 'Agtandes ngcgiida—;
des que puedé tener ‘un p‘toductot'nacional mediano o ih@m;:s;zial
maybr para Aprovéchéz todas aquellas nﬁgnitudu déwélpociiliia
cidn y asesorfa, pero tambi.én desea enfocar todas aquellu me-
'rdxdas del qobiarno mexicano y del sector privado para no dopenr
N der de ventas locales, sino diversiﬂ.car mis nuestros mrcados

' potencialel .

Hoy .-para bodar ser ebi;-idgtado -,Yffl‘ i.cibi’r_ todos. los - -
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-"teys‘ttmu'IOl y apoyos para exportar, no basta con ser industrial.
: sino»:aber aprovechar al maximo estos, y mas aﬁn, especializar
nos y prepararms dIa con d!a en el abundante mundo de 1as re- .
'1aciones industriales, la comercxalizaciGn internacional y so-

'bze todo con un g:an deseo de superaciGn.




PERFIL DE. LA EMPRESA

La empresa F.M. y C.L. Electric de México, cuyo giro-
comercial es el de Productores de Material y Equ;po Electroni-
co, es una empresa m_édiana,'que aparte de p:oducii- arrancado--
br-es inagneticos; se dedica a Vla producci&n y venta de algunos -
otros aparaéos eléctricos taies como bobinas, chleos, motores 'A

magnétioés. otros tipos de arrancadores, etc..

‘La. F.M. y C.L. Eléctric de México se formd en el ano-
de: 1976, y desde entonces hasta la fecha se ha caracterizado -
por 1a gran calidad de los productos que produce Y por lo mis-
mo dichos productos han tem.do una gran demanda por parte de -
los consumidores nacxonales, ya que ademyas de estar fabricados
-con una alta calidad, son relat:.:ivamenée baratos en el mercado-
y por ésﬁa razén se ha logrado establecer contacto con consumi
dores int.éi-naciénales por lo que ya se planea exportar algunbs
de sus p:oductos, tal es el caso de los. Arrancadores Magnéfti--

cos clase 5000, los cuales seran cbjeto de nuestro estud.lo.
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ORGANIGRAMA F.M. y C.L.

1.~ Gerencia General.

’ la. Secretaria. -

2.- Subgei'encia Adlniﬂiscrativa.
2a. Depto. Recursos Humanos.
2b. Depto. Reclutamiento y Seleccién de Personal.
‘2¢. Depto. CapacxtaciQn y Adiestramxento.

3.~ Subgerencia de Finanzas.
3a. Depto. Contabilidad.
- .3b. Depto. Crédito y Cobranzas
- 3e. Depto.-Infomatica Y Pmcesamiento de Datos.

Vg~ Subgerencia de Mercadotecnia.

: 4a. Depto. Investigacién de Mercados.
4b. Depto. Trdfico. : o
dc. Depto. Publicidad y Promccidn.

5.~ Subgerencia Mquisiciones .
-5a. Depto. Compras.
5b. Almacén.

6.- _Suhgetexicia Comercializacién.
6a. Depto. Ventas Nacicnales.
6b. Depto. Ventas Gobierno.
6c. Depto Ventas al Exterior.

7.~ Subgérencia Ingenierfa y Proyectos. ‘
7a. Ingenierfa y Disefio.
" 7b. Depto. Mantenimients.
" .7¢. Depto.. Refacciones. '
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- EVALUACION PRELIMINAR DEL PRODUCTO.

En la Cia. F.M. y C.L., Electric de Mgkicé se detectS
que e#iste la suficiente capacj‘.dadb productiva pa,‘r'avel'al:‘vot:a"vr -
productos de exportacign analiiando el nivel-de ia cap_aéidad -
Zinsﬁaiada en la empresa y sobre la cual_se'destinaf;an produc-

" tos para nuevos mercados.

- DESCRIPCION DEL PRODUCTO:

‘,'A) 'nds arrancadores magnéticos son utilizados"eri‘ 1la industria-

.para arrancar, pazax y proporcionar una protecci.én de. sobra

carga para motores mono. o pol!fasicos de cotriente alterna-

(C A-).

B) Partes escencxales del arrancador.
1) NGcleo
2) Bobina de C.A. .

. 5) B_bbina de C.D.

4) ‘Resorte de hoja.

5) 'Pylalanca. '
_ 6) Sopotte de los contactos mdviles. B

= ‘7)'"j5cporte autolubn.cado ‘e nylat:on GS. .

;'.8) Brazo del soporte de 1os com:actos. - ’
' 9) ‘Polos de fuerza.

10) mptactqn auxilvxarc‘-. ;

11) Porta fusibles. -




Q)

. Se.

D)

95

12) Fusibles.

Principio fdndamenr.al_ de oberaci_dn;

en

‘mo

de

T en

basa en la utilizaci@n del principio c}e punto dev_avpvoyo -

operaci’é_n directa sobre los contactos principales, da co

resultado solo dos partes en movimiento en el ensamble - _ .

la armadura. Lo detallado dei‘diseﬁo' se(contémpla‘ hasta
sus cuatro componentes b&sicos por 'yla que su operaciIGh» -

muy simple y segura.

Usos:

v De

E)

acuerdo a sus carac_térisiicas, estos pueden ser de dife-

rentes \isos, ya que son uti‘lizados en las 'industtias para -

ptoteger sus motores, para arrancar, parar y proporcionar -

una proteccidn segura de scb:ecarga origmada poxr unha alza-

1)
2)

£

4)

grande-al contacto del artanque del motor con la energfa --

eléctrica.’

Clasificacifn: v

Arrancadores ma’gn_éti.cos"m reveisiblei de C.A.
Azrancagiores miqneticos reversible- de C.A.

Arr'aiiqido:“ magnéticol a tennidn modia :educida. .

‘Arrancadores mgnécicol a temiGn rodnei.da ti.po auto---- :

tfani formador .

S 8)

Azrancadore- magnéticol a tensién. tédncidar't'ipo dovanldo

bipart:ido .
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6) Arrancadores magnéticos a tensién reducida tipo resisten

cia primaria.

) De écuerdo a lo a'nterior, se llego.a la conc-luéién -
'que de nuestra gama de pxoducchn de artfculos ‘eléctricos el -

"modelo mis viable para su comercializacién en el exterior es -

‘. -‘el Arrancador de Motores, Clase 5000.

La capacz.dad actual de produccidn de los diferentes

’ “tipos de arrancadores, -se detalla a continuacién:

‘ - TIPO DE ARRANCADOR UNIDADES PRODUCIDAS PORCENTAJE

:Az’ranbcador tipo 1 6 000 x aiio ) e 60%

»_;A.rrancadof tipo 2 .6 'oo'ov x ' afio 60%"

'Arrancador tipo 3 3 000 x afio B S : 60%

,Arréncador f;ipo 4 4 000 x afio 60%

.Arrancador tipo 5 4000 x - afio 1 T
6 1500 x  afio 4

. Arrancador tipo

_Es decir, solo se trabaja ‘al 60\ de la producciGn to-

- }tal qua deberia de trmjar en su totalidad de acuerdo con la- Lt

'capacidud productiva de la planta, pox: lo gue li se trabajara— 'v i

: al nivel m&xi.mo de la capacidad menci.onada, el cnadx:o qucdarta_

e “1a siguiente maneras




TIPO DE ARRANCADOR

Arz'ancador
' Arr;néador
~ Arrancador
Arrancador
Arrancador

Arrancador

tipo
tipo
tipo

tipo

tipo

tipo’

’ Por lo

drfa destinar a

tos directos e indi;actos afectan en gran manera los costos -
de éroducci_dn, en iehlidad solo se puede destinar para los mer
cados defexpt‘_:'ztaci_d'n un 15% inicial a nuevo cliente, por.lo’--
que el mercado pétencial pronosticado de los arrancadores se —

darfa. segun la siguiente tabla:

erﬁncadof
'Arrancador
Arrancador
Arrancador

Arrancador

Arrancador '

tipo

tipo;

tipo
tipo
tipo

Eipo

A U e w N e

tanto existe un 40% de la produccién que se po

nuevos mercados’, pero considerandq‘ que los éag

N UV A W N

1500
1500
750

-1000
1000

375

(xs)
(xs)
(XS)‘
(xs)
(xs)
(xs)

+ + + o+ 0+

€000
6000
3000

4000.

4000
1500

| UNIDADES PRODUCIDAS
10 000 x '

x N

10 000 x
'5 000
6 676 x
‘6 670
2500

= 7500
- 7500
= 5750

- SQOO'

= 5000
= 1875

u.
u.
.

u.

X X X X %

gﬁo
afio
ano;
afio
aﬁo

afio




/100 %
PRODUCCION
“NACIONAL

22 %

P, N. _FM'y CL

i‘uzmt: Banco Nncional de Come:c.i.o Exterior =

Depto. de Infomacidn



99.

INSUMOS.

Cuadro de det:e:minac.xdn de insumos y componentes del-'

, . artancador y procedencia.

E DESCRIPCION DE PARTES - . =~ PROCEDENCIA
‘NGcleo ’ - - ' ' Manufactura
“Bobina deb."c.v)i. ’ R o . : ., o Y:Mv;a"nuf_actura
‘Bobina de C.D. ‘ . B R AR Manufactura

. ‘Relorte de’ MJG.’ . ﬁ@r;u_f;ctm:i :

Compra Local

,‘Palanca.
Soporte de los contaetos‘ mavilé-. L o Manufactura
. ‘Soporl:e autolubz-:.cado nylatmn GS.’ ; a 'Manufactu:a
Brazo de los soportes e’ los contactos. ©. . Compra Local
‘Polos de fuerza ‘ .. Manufactura
Oontactos Aukiliares s R . ‘ Manufactura
) Poz-ta E’usibles o ; L Comprail'acal
- . i Manufacﬁura,

I-'us:l.bles

- como se puede apreciar en el cuadro, la meyot!a de
ln pazte- ‘se manuf.acturan en la planta de la empx'ola y um -

'patt:e mtn:lma se obtiene en el mercado nacional.
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DETERMINACION DEL MERCADO. |

Entx:e los aspectos a considerar para poder colocar la

pzoduccidn que pudiera colocarae en el ext:ranjezo para nuevos—
"mercados, se conaidetara si nuestro product:o puede ofrecer a-
4 los clientes potenciales una necesidad no sat:.sfecha b4 dentro—

~ de estas -enalaremos las siguientes.

B oAy Nécésidad de unnuevo material.
. Bi) Mayor atraccién. k i »
: c)v Efic:.encia en tiempo ovetaatilidad de entrega.~ .
";D)v »(:arenc;a de un punto debil de la competenc:.a .
“E)‘; Uso m&s facil, - ’
‘f‘) : Entrega.

.-G Ngces;dad geoérsfi'ca o de- 'situaci._dn.i o

' Por lo que analiéada'_a' las necesidades del cbrinumiddre
industrial, podemos -sefialar las _siguie.x'itqs‘ ventajas de 'nues'tro‘

producto en cuanto -a la competencia:

1.- Of:ecemos un’ fasevo material de gran- dnrabilidad y

"»“:"partes o pieza- paza tofaccionel.

2.- Es atractivo debido a: que xeduce el emplcado en =

- ‘compatacidn de. 10. a::ancadorel de :la eompetencia y produca N
' 1o. inventarios debido a la gran eﬁ.cioncia daJ tj.unpo do vi.da-
del pzoduc!:o. ' :
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3.~ La compét:encia deja de producir refacciones o paxr
tes de sus principaiea arrancadorés de exportacidn y en cambio
':nuestra empresa tiene eom pol!txca oomercxal el abastecer al—
"xndustrial las partes y. componentes por el t:.empo med:.o de vi-
da,y si ;o dejax:amos de producir garant:.zamos su produccién --—
. -por diez afios éegpn pacto con la SECOFI y la Cimara Nacional -

de la Industria de ia Transformacifn.

"4.- Facilidad de entrega,’ ya que 'gozamos de una posi-
B ci§n geogri&fica: adecuada para la comercializaci®n de miestro -

- producto.

) Por lo que analizadas las capacidades de producicidn‘- -
- de la‘empresa,; es factible éxpottax: a el‘mezcado mrteaﬁgricé—
no"yé qgue la d‘s‘nanda no ei satisfecha totaiment;e,' espec;fica;- .
'"‘inent:e‘en el mercado de Houston, seqdn infomacj@ri de' la cbnse..
]eria comerci.al Mexicana en Dallas, TExas. 'Atte. Lic. Roberto
,Friedrxch Heinze en 120 World Trade Cem:er 2050 Stemmons Free-~

way- Dallas, Texas. 75258. P.O. Box 58158. 'x'elex 7305537 mCE -

. 'DAL.
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. ‘SELECCION DEL MERCADO.

. Para llevar con eficiencia la seleccin del mercado -

‘e hecesario realizar un .estudiq,b.per‘_fil‘de mercado.

. ESTUDIO DE MERGADO.

,—Investigacidn de’ Metcado.- Es necesario real:.zar una -

investigac:.bn tendiente a conocer el me:cado potencxal del ax- ’
-'tfculo a producir, en este caso arrancadotes, anali;ando los -

antecedentes de la deménda Y oferta del mismd, tomando- como ba“ .

" se para pronosticar un periodo determinado, con'la fxnalidad -

qde x:educn: el grado de. incertidumhte que rodea a la empresa. ',-
"_Para investigar, se analxzan los concepto- de investigaci&n ae

”mercadon .

A) Conc_egto. '.se entiende por. investigacidn de me:ca_

,'dos ala tecoleccidn, tabulacidn v anslisis siltemltico de xn-'

('-fomacién referente al sat:isfactor que se debe producir: as! -';
como las cantidade. dol minmo, que se requieren en el prelente

P 4 Eutuzo inmediato, adan!l .de 1ocaliza.r en e]. texritorio nacio

dicho latilfactor.,: .

inﬁmerc -uticiente de individuo-, cuprw” 8 u. otras. entidadc- -

'’

.nal:e intornacional a lo- probables demandantel y oferente- de o

La importancia de la 1. M. . es. probar qu. .xilte unv-- o

;econémicu qu. dadas ciortu condicionel pzelenta una d-nanda-’“_ i
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que justifica la puesta en marcha de un determinado programa —

~de produccién, en ciexto periodo.

B) Andlisis de la Demanda.- Es.un'angliéis estadfsti
“co que"tiene por objeto demostrar y cuantificar la existencia,
‘en ubiéaciones yb geogrdficamente diferidas, de individuos o en
'tidades organizadaé que son conéumidores o usuarios actuales o

potenciales del bien o servicio que se quiere ofrecer.

Los arrancadorés cjue se Aestudian, utilizados por las-
entidades industriales que tienén la necesidad de proteger sus
motores de sorecargas o del bajo voltaje, ser’_& necesario cono-
cer la cantidad de motores mono y polifasi‘cos que los fabrican
“tes van a producir, paxra as_I. p.odeg degeminar el vol:dmen dé la
posible demanda de ax;rancadorgs’ que debe:_&n s_e:‘ cbubA:i.er‘.b-tas por-

los oferentes.

‘ Dicha demanda contard con estudios _histGrieos (10 ~--
”a‘ﬁos) suficieni:es para que la demanda prdn@sticada sea confia-

. ble. . L , e

v cy Con\gaﬁia's Fabric&ntel de Mototei.- Las siguientes
:compaﬁia- son tabricam:e: de ‘motores y por: consiguiente, re---
quieten de arruncadores, los cualel podrIan representar para -

‘ :msqt_x;os ‘'un nuevo mercado. Lal companial son lal siguientes: -




104

- Automagneto S.A. de C.V.
- Fundidoras de Acero Tepeyac S.A. de C.V.
- Industrias Gormen S.A.

- Recold S.A.

= Pemex (como consumidox)

Las fuentes que permiten conocer los datos histdricas
de la demanda real de Ias secciones para motores con arx:anca-

dot son las s:.guientes.

" I) Registros de ventas de las companias proveedoras —

de transformadores y motores.

T IT) Registros de compx-a de compantas consum:.dox:u de—

"motores .

Dicha informaciSn se combind de tal manera para obte-
ner un panorama m&s confiable y preciso. Es claro, por tanto,
' que al estimar un prdn_cstiéo fde motores, se origina tambign un

‘ ~'Vmercadov solicitante de arrancadores ‘de motores.

] En 1a siguiente tabla se muestta en ‘forma resumida --
'laa necciones de cada tipo ‘e arrancador que fueron fabricados )
’.‘de-de el .afo de 1932 a 1935.. EE
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TIPO DE ARRANCADOR , 1982 1983 1984 1985 1986

A. Motor 1-5 H.P. 289 201 332 338 350
A. Motor 2-30 H.P. 201 205 223 243 240
A. Motor 50-80 H.P. 186 192 195 . 205 254
A. Motor 80-120 H.P. _ 170 173 184 196 = 199
A. Motor 120-150 H.P. 155 159 164 169 172

A. Motor 150-200 H.E. - 147 152 159 167 175

Anhii;anao la bxo&ucciqn industrial presentamos la siguiente - -

-tabla: E

IDDICADORES'EN EL‘VdLUMEN DE LA PRODUCCION INDUSTRIAL 1980=100%

. anos PETROLEO-DERIVADOS ELECTRICIDAD ~ MANUFACTURARA
1981 102.4 . 109.8 102.0
1982 - . 128.6 - 145.6 T131.4
1983 . S174.0 o 183.6 ' 145.7
1984 - 282.4 - 23300 183.4
1985 3a3.1 - 306.1 . o230.4

1986 . - o 392.0 338.1 “244.2

. D. la qr&fxca anterio: se observa que ‘existe ‘una co--
rrelacidn de " 976 entre ‘la produccidn de hidmcarburol Y. la ge
‘netacidn de kilowatt., se aptecia también la relacicn de elec-

'tr:.cidad y-la de’ la indultria manuracturera de .995 :
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: De acuerdo con las tablas anteriores de produccidn Y-
consuno de motores, se deduce que el m!a comercial es de 150—

200 H. P.

' En restmen el valor de la correlaci6n para estas va-- .

. riables es de .985 por lo tanto, los datos obtenidos con los -
- productorea de motores, tienen una amplia relacian con e.l cre- ‘
c:un:.ento de las ramas industnales consunudoreu ‘de motores Y-
de esta manera se demuestx:a que los _atrancadores pueden ;ener-

‘consistencia en el mercado y pueden ‘ser utilizados.

»)) Analisxs de la Oferta. Es una canti.dad tctal de- .
,'be:.nes que los pmduct:ox:es fabrican, para posceriormente ven-- :

’ :derlos, : haciendo esto de la siguiente manera.

. Se hace una propue.ta de cont.rato sobre un obgeto o -
mercanc!a, en las condicionel concretas implica una previa va-"
\loracicn del bien o se:vicio, as! como las cnractettst:.cas ‘'que

cumplan las necesidades del consumidor.

_E) Compafiias exportadoras de arrancadores




EMPRESA

ERICSON S.A.

" IND. TELECOMUNIC S.A.

kéLIZQNbO S.A-
F.P.E. MExzéo S;A.
IGSA S.A.

SYC SELMEC S.A.

CUTLER-HAMMER S.A.

ARMCO MEXICANA S.A.

' REFRIG. OIEDA S.A.
'MEYALANI MEX. S.A.

SQAR D MEXICO S:A.
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1984

‘18
T3

2

22

243.0

334.0

623.9

623.9
644.5

358.0

372.0

383.0

014.0 .

034.0

345.2

37

23

“ 28

1985
306.0°
414.0
089.4
iis;s
840.0
605.0
587.0
317.0
070.0
870.0

776.0
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PLAN DE MERCADEO.

El sistema de comercio mas usual en los Estados Um.——
dos para comercializar un producto, tanto de meort:acidn como—
‘de’ expox:tacidn, se basa en su eeonomta de mercado, es decir de
‘libre competencia entre oferentes Y demandantes comprendido en

“un sistema capitalista.

Los Estados Unidos .;tienen éomo principal fuente de --
otor‘gamiénto de derechos aranceléribs a pa:s en vias_ de desa--
rrﬁlio, ‘ aplicables’ a apz"oximadaménﬁé 3000 cat:e'gozgfap Ae pro-¥

g duéto's dé"importacidh. Conforme -al bsiatema Generalizado de --
V’Preferenc:.as, una amplia gama de art!culos elegibles que pue--=
~v"den Lngresar ‘al“mercado norteamericano exento de derechos aran
Lc,ela:zos cuando provienen de Héxico. (RaIs_ en vfas de desarxro
:‘,.11.0',' degigngdo como beneficiax.;io) . vDebido a qué nuéstrq pro--
d.‘\';cto“(}v\‘rrancadorrde motores clase 5000) no viene inclufdo den
tro del s.G. P. y de no cont:enar piezas o partes de :meortaciGn
ide procedenc:.a norteamericana, no puede gozar de los benefi-~-

‘cios. de.dicho, sistema.

. fnégiﬁen-mgal de Comercio Exterior.
En M‘xic& las faeilidades a lo‘l ‘m‘cpottadoi'e'l son mﬁy-;‘
'!;amplia- ya que con las estimaciones del Plan Nacional de Desa-

trollo, se preve que la dinlmica de las exportncione- no petrﬁ L

"i'leru, tomarqn gzgn.importancia para ‘el go_biex:no mexicano . 1’9_
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‘ra tal acciqn, se crea el Prdgrama de Fc‘:mentok Integral a las—
kExp'oztaciones (PROFIEX). La est'x;at:egia d.e‘ este programa se —-—
susténta.en las condiciones de coprdinaci_ah de instrumentos y-—
polfticas, la qonceftscign de metas mixt’u},-‘..acci‘ones y apoyo ¥
“la evaiuacipn Vy control de los resultados. En todas las metas
del“plan se ha enfatizadé‘ la import‘ancia' que tienen todos los-—
elementos cxtados. De hecho se ha denostrado que la promoc:.dn
: de exportaciones constituye el punto con que convergen los ob—

_ Jetivos de las polfticas macroeconémicas y sectorialea.

AsI m:.smo, la mayo:ta de los productos est&n exentos—

. »del permso de exportacidn,ventre ellos nuestro pxoducto. )

Con la finalidad de que las cbndicionea de coxﬁpeten--
ci’fa_er; el extfanjero sea .favoi:_abiq a los exportadores, tambi@n
) egtgn .'exentos ia mayor!é de productos que se exportan de los -
aranéeles a la-exportacitn, dentro de los cﬁa;el ilos az'r;ncadg

- res gozan de estas acciones del gobiei:ho mexicano.

,'—Sist-ana-s de 'Ptomocidn Adecuados:

Los sistemas de pzomocidn m&s adecuado. se pueden ob-

\.tener en BANCDHEXI‘, de los cualel se mencionan lou lignientes.

A) Apoyo en. la participacidn y concu.:rencia a fcria- Yy expo-i- :

e cioms en el extranjero.




B) Apoyo en viajes de negocibs o misiocnes: comerciales _ehi el"eg ‘

tranjero.

C) Envfo de muestras al exterior. .

~_Apoyos Fiscales: e : R B o

Ias esttmuloa fxscales constituya una f.i.gura relevan-

te del apoyo a la exportaczsn de p:oductos no : petroleros. En-
tre otras. medidas, el gobi.etno mexicano :Lntenta aplicar un ea—; )
. -quema para el reembolso de los J.mpuestoa indirectoa que afec--'"

‘ten la exportac.xén Yy, con la- puest:a en’ marcha de 1a Carta de -

vc:éditc Domestzco, se extendera el procedimiento pa:a la- exten o i

;sidn del” régimen de tasa cero a loa exportadores indizectol ---3-~

que como productozea generan valor’ agregado a la exportacian =

B de pmductos mexicanos.

‘-Regimen Arancelario Mexicano:

" Los a:x‘ancad'oreé de motores‘,“f‘\dentm de la tarifa de"—"
. ‘ exportacidn en la secca.dn xvI m!quinas Y aparatos' Haterial -
Eléctrico Capitulo 85, Fraccidn- 85 19a. 99, ae encuent.ran -

"exentOl del pago de los impuestos a .‘La exportacisn. _~
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PARTES- (ARRANCADOR)

' NUCLEO
./ BOBINA DE C.A.
' BOBINA DE C.A.

RESORTE DE HOJA
PALANCA -

- SOPORTE DE CONTACTOS MOVILES
. SOPORTE AUTOLUB NYLATRON

BRAZO SOPORTES - CONTACTO
POLOS DE FUERZA
CONTACTOS AUXILIARES

{ PORTA FUSIBLES
" FUSIBLES

. (*). ToTAL

DETERMINACION DE IOS COSTOS DE PRODUCCION EN 1OS DIFERENTES ARRANCADORES an PARTES. '

1 2 3 4 5 6"

8190 9414 17910  41438.3 77792.9 132467
2487 2824.2 5373 11623 21205;§'7'3457s}5f
2587 2929.2 5538 12625 22285.8 36576
1638 1882.6 3582 7749 14137 22050.8
819 961.4 1791  3874.5. 7068.6  11525.4
1583 1728.8 3428 7694 13731.0 22508
1911 2196.6 4179  9040.5 16493.4 = 26892.6
1365 . 1569 2985~ 6481 11781 19209
2475 2842 5338 11326 21502 . 346775
1658 1819~ 3545 7791 14731 23001
1092 -1255.2 2388 5166 _ 9424.8 13367 .
.-1525° . .1959.7 5643"',433ﬁ.7. 5336.7 6335.1 »1

31,38010;,v$§,ibo,,izs,156.o © 384,180.0 '235,620.0

23,700

(*) EN MILES DE PESOS M.N.~




COSTO DE ENVASES Y ETIQUETADO PARA EXPORTACION.

- El empagque y embalaje consiste en cajas de cartén pa-
_ra empacar, ya que son las que mis se ajustan a la descripcign
del recipiente ideal para nuestro productc;; gracias a sus ca--

racterfsticas:

Peso ligero, costo bajo y su capacidad de soportar -
x:iesgos normales de transportac:.Gn h'4 de proteger su contenido-

yde pérdidas o danop en el trayecto.
Las cajas requeridas por nuestfo producto son de car-
"':'j»-tén dalgado para los arrancadores ly 2, para loa tamanos 3,4,

"5, y 6 se utiliza el cart:dn corrugado.

" Los costos se describen a continuacién:

. ARRANCADORES COSTO DE PRODUCCION  COSTO EMBALAJE.
Cripe 1 27 300 . 6828
. mipo 2 31 380 7845
‘Pipo 3 59 700 14 925
.~ Tipo. 4 '1'12_91 000 ' 32 950
“mipe 8 235’ géfs . 58905
T 3 384 180 . 96 046

ripo’

‘En la t‘ablaj'a‘ntezi“o:‘el'Qlto de ‘embalaje se determind al- 25%

. del costo de producéi?h‘.




Nuestros proveedores son los siguiences:

- Corrugados Izcallx, Av. Rojo GGmez 33-B, Agttcola Oriental.

- Cajas Corrugadas de cartdn, Mier y Pesado 128, Del Valle.

- Ab.

COSTO

S to de

‘razbn .

Empaques, Fray Bernardino de la Torre 40, Atzacoalco.

DE' TIQUETADO.

El costo de etiquetado esta incluido dentro ‘del cos--
embalaje, ya que a las cajas solamente se les incluye la-

socxal del cllente en la miama.




i el compudor final.
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CANALES DE DISTRIBUCION. “i .

La co:nercializachn en al exterior ae raaliza pox: me-'

:kdio de canales de distribucidn en el extranjero, que pueden -

-”kser en forma duecta o através de terceros, como- con:edorea,

: agem:es, representantea o distribuidores.

Existen factores clave de 105 cuales depende el que -;'?
un producto tnunfe o no, estoa son, la seriedad comex:c:.al, la
buena’ reputacxﬁn, la agresividad comercxa{l,, 1la red de vendedo-

,k ‘'res y sus vinculaciones.

Ay LA IMPLANTACION EN EL EXTRANJERO. . = .. ol

Cuando el pmducto: desee realizar una pzomocidn 1n--}-

: dependiem:e en los mercados exteriores, puede.

1) Ponet en mazcha una sucnrsal de venta, ‘o o :
2) Poner en marcha sociedades que se ded:.quen a1 montaje coni=~
patentes propxan ° simple manufact:ura con pat:entes distin—-‘m’

,tas, sobre el mercado local.

B ) gé;r'nmcm PARA ms cannLes DE bxsrmwcmn.

un cml de distr:l.buc.i.dn puedo dotiniue como el con- :

'7 junto de institucionel comrcialel quc ligan al p:oductor con-~ -
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.  También se le define como un sistema organizado de
ébmporta:ﬁiento, en donde cada elemento del canal cumple una ~-
: funci&n y su subsistencia depende de la eficiencia con que se-

'-lleven a cabo sus funcionen.

En los pafses en desarrollo, los canales de distribu-
cJ.Gn t:.enden a-: presentar desorqanizacxdn e ineficiencia encare

c:.endo en exeso los productos.

’. - La sélecciQn de intermediarios para las funciones de-:
iﬂee:g:anibio se basan en criterios que permitan alcanzar la mf~

‘xima 'econom‘!a en-la distribucidn ffsica.

Ios canales que se u‘tilizan ‘en el negocio de la expor
tacidn son variados; a. continuacidn se mencionan los mis comu~

ness:

1) Contacto Directo con el mercado de exportacidn ;:or parte -- -

del fabricante.
2) contak:to'f Indirecto kcon' su mercado pd: parte del fabricante.
3)'f Contacto: mix\:o que eltablece el fabricante ulando lal dos -
"ca:actortnticas anteriora-. . '
Q) :Amammxvp.s PARA xmhonucmsz ‘BN 105 MERCADOS _mmazm's.

‘1) Agentu de cOmpras -de Fim- K- Gobiernot Exeranjero- que -
'Opetan. o S » : :
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éox: xiedio de estos aéént:ea 1’# venta se‘x_:ealiza éﬁmo -
 cualquier otfa venta interna; ‘aunque el fabricante no efectda-
nj.hg'mi trémite de exportaciSn, lleva el rieséo)de perder opor-
ﬁunidédes de aumentar su: participaci_dh en el xﬁercado extranje-

.

"2) _Comerciante: Exportador: »

Aéra’v;s de un coméfcianﬁe exportadot“ léi v'ent’:as'bse  -‘
. lle;ran a cabo ~de igual manera gque un‘a venta inﬁerna*, ya que. es .
el comerciante exportador el responsable de efectuax: los tr&mi
‘tes ‘e exportacidn. Tarn.bien en esta alternativa el fabticante
pierde 1a oportunidad de desan:ollar en £onna directa ‘las ven-

_:{;u de su producto en el mercado extr_anjero.

' - 3) Consorcio, AgrupaciSn o Coopersitiva de Exportacidn:

Este tipo de organizaciones se encargan de la locali-.
. zaci6n del mercado ext:anjéro, de 1la px':onpcidn.d‘e los produc--.
' Eés ;y de complélnenta‘r a las en‘!prelval integznptiu pero puede -
existir el rigléo de que lou‘ pedidos 'llos' raciba otro Agﬁpadb-
al me ’esta'r"el interesado en contacto dixgc'tb con el consumi--
: ﬁdor.‘ ' '
T (Viomv:ciyuita' Importador del Pafs Consumidor: . .

‘ ‘Bajo‘ este canal 'dc-_dilt'ri}buci.dh se 'aprow"nchany ‘ldq co-




-nocimientos del mercado al que sirve el comerciante importador

_del pafs consumidor; ademfs, dicho comerciante puede ofrecer -
‘ servicio despu_és ‘de la venta en el caso de que los productos -
lo requiei:an. Los inconvenientes que podr;a encon?:raf_ el ex-';l
pori:adqw al dtiiizar este canal son: Un hgneﬁd deficiente de -
-lps_ productos; qué puede cercar una maia imagen de los _miamo‘s:
t.amb;én se puede perdér el control y la posibilidad dé desarro

llar las exporf.aciones*si ‘se ha resbex:vado 1a vexclus‘i\'ridad del~

' mercado.
' 5) _Organizaciones de Compra al Mayoreo:

; Estaé organizaciones representan un papel mu'y_‘impor.--
tiante‘en el comercio internaéional, «puevs la mayorfa de‘ellas -
‘ cuentan con sus propios establecm‘ientos de venta al menudeo y
“sus compras abarcan una ampl:.a gama de articuloa. Dentro de -

este tipo de organizaciones se encuentran los grandes almace--
‘nes y los sindicatos de compras de los grandes almacenes. Los
’grandes volrxmenes de adquisiciones ¥ la escala limitada de pre
’cio con_que operan estas organizaciones, representan una des--
venta]a para los paquenos productores, que con frecuencia tie~

nen una capacidad inferior para surtir pedidoa dema.siado gran=- -
des. . - . .
-6) doﬁchrio;_'Iht'etﬁACiona_le-:

v_&_\vparéiéipar.’en ’un'concutug internacional s_eb"pimdon-'”



oonocer con precisidn los requermientos del consumidor: sin. -

e.mbargo, por lo general aste tipo de ventas son ocas;onales.

7) _Ven'ta.Dir;ecta al usuario:

Oon la venta directa al usuario se, ev:.tan los gastos-
de - z.ntemediarios. adem!l,.al estar en contacto d;rectg con el

compra_do:,kes factible adecuar ej. p'roduci:o ,deb'acuerdo con sus—

" necesidades.

Uno de los J.neonvem.entes que pudxe..a encontrar el -

exportadot es que dichas ventas sclo fueran espor&dica: Yy que-—_ '

-el volnmen fuera tan bajo gue no ‘le pemtieran amortiza: los-

s costos en que se incurre-al realizar una sola opex:ac:.dn.

'8) Corredor.
Este agenee del comercio exter:.or localiza cl.i.entes y”_

lds ponen en contacto con su empte-a, cobrando una. oomisidn. -
“‘,Puede ofrecer servic:.os de asesorama.em:o, pero al no. exw..ta.z -i
'compromilos de vinculaciSn, tiene la liber:tad de ayudar tam—--

-bién a otros copetidorel. o / R .

. 9) Ag:e‘ht'él_.__‘
SO encarga de buacar ditectmente a- 10- compradozu y,

crabaja a bau da eomllidm no’ ‘suele’ ofrocer .rvicios adicio- -

y nalel al productor y no garantizu !‘IDELIDAD, por lo gcno:al --




el productor no entra en contacto directo con los compradores.

10) Repres em:aht:é .

Realiza ventas en nombre del productor y suele obli—
k éarse a ho representar m;s de una mai'ca: de cada tipo de ptédup_
- to, adem#s, ayuda al productbr a efectuar trimites y ampliar -

‘wventas en sSu zona y pone a su dispdsicidn sus servicios.

~11) D istribuidor .

Ba.Jo este canal ae distn.buc:.Gn se dispone de la red—v
cmercial Y técnica del distribu:.do:, que por la general cuen—
H't:a con serv:.c.i.o de post—venta. Tiene la capacidad financiera~
"~ para vender pPOr ‘su cuenta comprando los productos directamente

y flnanciar campanas publxcitarias Yy promociones.

) - ;991' otz;b l'ado se puede tener el i'ncomieniente de que-
al organi;ar s_u‘bropia' pol_ttica de ventas en "n’x zona pefiferia
promu'e‘v'a' los pz-‘aductbé que son menos interésanﬁes p&a el pro-
ductor, ademaa existe-la posibih.dad de que se distribuyan pro.

‘.‘ductcu competitivos a los que les preste mayor atencidn.

Iz;fc:éaciGn,de”'SuQrsdlés de Venta en ;c'l-zxterior‘.,

: Blta opciBn 1e permite eltar en coneacto diracto can-, -

L T el mercado y di.sponer de servico. e inconveniente- y lorvici.cl" s
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de_imfehtaxios para satisfacer en forma directa los deseos de—

permanecer en dicho mercado en un plazb largo, ya que dichg —_—

L opéraci.6n 2equiere de elevados gastos de establecimiento, pago

: ~de salarxos, contratacifn de personal nacional y extranjeto b aadRE N

frecuentes viajes de control.

-:13) Establecimiento de una Central de Montaje en el Exter'iot:

Al ampax'o de esta alternativa se pueden aprovechar -
los costos de mano de obra m&s bajos o térifaé _aduanaiéé infe—
riores para piezas sueltas o par!tes‘ componentes, sin embérgo,-
v. hay que tener en cuenta que existe la’'necesidad de mantener -—
existenc:.as de todas las partes componentes Y agregar costos -

' de  personal tgcnico, administrativo y comercial.

",""1.4)' ca-iﬁh de Patentes a Empresas Exérahjeras:

' Esta operacién pemmite la entrada en mercados con .--
aranceles elévados y deja en manos del licenciatario la. adecua
cién del: producto para el mercado comumidor que el ya conoce.

) En elte calo el licenciatario asume los gastos de p:oducciGn -

Ly rielgos de todo tipo, -:Ln embazgo, “@l propietario de 1a pa--

" tente corre el pol:l.gro de difuli.cn de sus secreto- indunt:ia-- ’

"-lleu y aduu!l,‘sc le. dificulta el u:m:rol d. la unptua licen- B

' : ciataria Yy sus ventas Yy ln impo.ibilidad, en algunol casos,. dof

: i:ompet ‘el contx:ato d- l.i.cencin cuando se r.quieta vender en di

= cho mcrcado o instalan. di.:oct:amento eon 61.
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15)  Coinversifn con Empresas Industriales Extranjeras:

- Permite ‘la entrada a los mercados con arancélea ba===

Jwijbs,,Se-aptovecha la experiencia della empresa extranjeré 80==
‘bte‘su propio mé:cado, y se utiliza su red de distribuciah; -

: ‘Lo§ incoﬁvenientes que pudiera encontrar ié empresa nacional -

‘incluyen. la dificultad de gestidn coordinada en ciextos caéos,

. coxncxdencia en ocasiones de los intereses globales de ambag -

‘<emptesas y la dificultad de controlar a 1os adminiutradores en

'el extzanjero.

.;16) Creacipn deiFilialés para la Fabricaci?n en el Extranjero:'
_ Facilita‘él acceso‘é mercados con iegislaciQn‘aduaﬁé-
“.ra restrictiva, péro con-legislacicﬁ liberal sobre inversiones,
.4aslmismo, se mantiene el contacho directo con 10- mercados con
sumzdotes y la gestidn comercial se efectua de acuerdo con los
1ntereses globales de la empresa, sin embarqq debe tomarse en- =

" cuenta el elevado costo financiero de la inversIQn total.

* {APOYOS - F:deiznds .
La banca del pats e-ta otorgando cr‘dito- a 1:- empre‘
sas’ ‘que’ en la actualidad elten exportando, a los: que requieren\

:japoyc para la etapa de come:cializacidn tinancie:a para la pro

duccian de expo:tacion.
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E1 Banco Nacional de Comercio Exﬁerto:, mcouzx'r, -
con el pmpésito de seguu: xmpulsando 10: esfuerzos de exporta
o ,cxdn apoya el pen.odo de camercializacidn de los pzoductos me-
’ xx.canos at:ravés del financxamiento preferenc:.al al pzoductor -
: nacxonal, lo que permite la mayor competitividad de los bienes :

Y servicios mexicanos en el extranjero. .

: BANCOHEXT proyecta autorizar ltneas de cz'éd:.to a ban—'
o cos de primer orden a xuvel :mternacional dentro de esos pa!-—
i ses, de tal forma que por su conducto se tramite Flte tipo de-

) operaciones. .

Se considera que este procedimiento tiene 1a importan k

T te ventaja de que esta cartera de exportaciones estara documen

tada en délares, pueda ser descontada por el BANCOMEX'I.‘ con 1a->
v:banca internacional de J.o gue pemitira el ingrelo inmediato -

'~ 'de divisas al pafs.

Los productos manufacturados a exportar. debetln tener

B : '; el grado. de intch:acidn nacional del mtnimo requazido en tlzdn :

r.al costo directo de f.abricac:.én que eatablezca 1a SZOOFI. N

La disponibilidad de estos tinanc:l.amiento- eﬂ:&n a. --; ‘,
_dispoliciﬁn dc los importadore- de productol y terviciou mxi-:”'-:‘.
canon medj.ante la -olicieud ‘de cr!dito prelontada a un Banco -

de primex oxde en su putn.
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-oEéracicn: Los financiamientos se'instrumenta median
te la apertura del Banco Extranjero de Caras de Crédxto con pa
go a la vista conflmadas con BANCOMEJC’I‘ a favor del exporta---

. _dot.

Las cartas de crédxto harﬂn referencia a las cond:.cio
nes acordadas entre el :meortador Yy el exportador de acuerdo a
' los contratos concentrados por cada banco con BANCOMEXT, eeti—
; pglando el porcentaje . a financ.xar y las :.ns(:rucciones de reem=-
‘pf)lso para pagos en éfeqtivo, de capital e intereses. Otro de
eséos apoyoq es el finvancianylbiento de divisas para la exporta-f

cién, "PROFIDE".

El financiamiento PROI-‘ID!-: estd constituido con recur=’

" sos negociado- con el Banco Mund;al, por 297.6 millones de d&-

lares estadounzdenses.,que permiten a las empresas contar con-

ivisas para la adguisicidn de insumos: de importaciQn, ales -

: - como: materias primas, refacciones componentes y sérvicios que

sean necésarios en el procéso p:oductiilo de las manufacturas ~

de exportacidn.

Se pueden obtener financiamiem:os ‘con .Ial siguientel- '

“ '"ventajn. S

} 41) contar con financiamiento en ddlares a ta.u pmmocionalel-

. para la compra de insumo. ext:tanjeros.
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2) Las importaciones financiadas através de PROFIDE, permiten-
la oportuna elaboracidn de productos manufacturados destina
dos a la exportacidn, asf como para el abastecimientos del-

' .mercado nacional.

'3) Es posible adquirir las materias primas para un lote produc
tivo proteg:.éndose de acuerdo -a- los probables inc:ementos -
de precios Y por consigu:.ente facil:.tar la px:ogramaciGn t‘i-

- nanciera de la empresa.

‘4) La mec#nica operativa es Agil y se puede solicitar a la Ban
ca Nacional de Fomento y Sociedades Nacionales de Crédito -

en toda la Repﬁblica.

El financiamiento PROFIDE evata de‘stinado"a c’ualqu.ter—
. empresa exportadora establecida en M&x:.co, dedicada direct:amen
te a la actividad manufacturera procesadora, agroinduattial o=
de servicios, t_écn:.cos o indirectamente a la comercx.alj.zaci_dn-

de los. productos correspondientes ‘a dichas actividades.

Oeros tipos de ‘apoyo .a las expo:taciones p:oporciona-

du por Pomex sons.
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CLAVE ’ NOMBRE

S123 0 S } Ci:édito Docixnehtario; :
136 e ‘, . : Aceptacidn Bancaria
149 S T Cuenta Abierta ' }
152 , v .+ Recuperacién Cartas’ Ultimo Mes
165 ‘ S : ‘Recuperacian Cartas Pem!ltimo -
: mes. T :
05 - Plan FOMEX-»Industfiﬁ’ﬁdiﬁorial
118 ¢ . ¢ Financiamiento Puente

291 : co Otros.

; : Paza eate tipo de programas ser& requisito que se ce-
lebre un contrato de apertura de lfneas de crédito antes de —-
presentat una apertura a financiamiento. Se deberl previamen-

vte 11enar una solicitud en 1os formatos elaborados por E'OHEX

ESTIMULOS FISCALES.

El crecimiento de la ecomm!a mexicana eata basada -~
fundamentalmente en la disponibilidad de recurlon propio- y pa
ra ello el gobierno ha pue-to a disposicidén de los expo:tado--
‘res mexicanol una serie de Beneficiol Fiacales que ayuden a la
no delcapitalizacidn de lal empx'esu, elperando de esta manera
lograr un’ flujo importante de divisas, para al! poder atendez-
el servicio de la deuda externa ‘

Dentro”de estos estfmulos se encuentran los Vl:l:'gﬁli:en-?”
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tes:

A} La devolucidn de impugstos de importacién a los e:_cporﬁado——

. .res.

B} lﬁerechosr a la importacion de mercancfas para exportaci&sn --

"DIMEX".

g cy 'Progtamas de importacidn‘tempoeral pix:a pro'dﬁcir artfculos—

' de exportacién.

A continuacidn se explican cadq’ uno de dichos est fmu—

los.

. A) La devolucidn de :unpuestos de importac:.dn a los ex

' .portadores cons.:.derado dentx'o del Plan Nacional de Desarrollo- :

" Yy el Programa Nacional de Fomento: Industrial y Comercio Exte=—_
rior 17984-1988 donde se sefialan entre las actividades ‘prioritg :
‘rias el foméﬁto a las ekéo:;tgciones. Las personas fisicas o - .
irbrales'establecidas en el p’até que’irkealicen exportaciones de-
n\e:canc.tgs podran obtener la devbluci_dn de los iunpuestds causa

- dos por los insumos incofporados a las mercancias expoftadal,‘-

entendiendoue por inlumos las matex:i.as primal, partes. y oompo-

nentes, empaques y envases, combustibles, lubzicantca y otros—
: ""matetiales de origen extranjero adquixidon dentro o fuera del—

,pu:.
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~Calculo de 1la devoluci§n de impuestos de impdrtacién

a los exportadores-—

_1) La cantidad en moneda nacional pagada por concepto de ifte-—="
puestos de 1mportac16n se dividirs entre el tipo de camb‘o—
‘controlado de venta del peso con respecto al. délar de E.U.,

wigente a la fecha gue se éfectuo el pago.

’2) El resultado de la operacign’anterior se multiplicar& por -~
“el tipo de cambio controlado de venta del peso con respecto

al ddlax de E.U. correspondlente a la fecha en que se auto—

“rice la devoluczdn.

. El resultado del punto.2 sera'l&-cantidad en moneda ~
vnécional éue deber; reéibi; el exportadcf por concepto de devo
lﬁcibn de impuestos de importacifn: pa;a obiénef dicha devolu-~
cién los interesados deberdn préseﬁtar ante la SEchI dentro -

‘de los 40 dfas habﬁles siguientes ;1& fecha en gque se realicen
las exportaciones, la sol%citud correspondieﬁte. éebidamehte -~

requisitada en las formas que para tal efecto expida‘diché,ae-

cretarfa.

Las solicitudes deber&n ir a companadas de copias de-

blcs compzcmi-os de venta de divxsas (CVD), auactito- ocon moti

':vo de 1a exportacidn pagados. "En un plazo de 10 dfas habiles— 

la SECOFI e.tarl en condiciones de emxtir su voto.

Cuando sea . .
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afirmativo, emitir& a la S.H.C.P. dicha resolucign para que es
t8 ponga a disposicidn del contribuyente del importe del ime—-—

puesto correspondiente, mediante cheque gue expidalla Tesoxre~—

ria de la Federacidn.

3) En relacidn a las mercancfas coﬁprendidas en los incisos 4~
v 5 podran permanecer en el pafs por el tiempo que se esta-
.‘blece en el programa siempre y cuando se complan las condi-

ciones establecidas en el mismo.

Los exporcadotes a quien se autotice un programa po=--
v,dran solicitar en cualquier tzempo su mod;ficaciﬁn, con el fin

de incorporar en el mercanctas de importaczdn y exportac;Gn no-.

‘previstas originalmente. La S.H.C.P. verlflcara las cantida——

des y mermas, el referente a mermas. El interesado en su caso
noeificata alla SECDFI los ajustes correépondienteé, que en ~=

_forma conjunta se realizan de acuerdo al porcentaje autorizado

4en el prcgtama.

L - La SECOFI/otoréarQ el pézmiso p&ra la impottaeidn de~
finitiva de los pibductos de que se trate, a quienes obtengan-

: alta autorizaczdn debiendo cubrir los ;mpneatos correspondien-‘
E*te- pata podet ohtener la antor;zacicn de la 1mportac16n defi-
: nitxva de las’ mercanc!as comprendidas en los incisos 4 y 5, 1a°

fem*zeca debet! exportar por lo menos el 30! de sus ventas tota‘

1?139 y si solicitatan sustitutas de mayor eficiencia y calidad-
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deberan permanecer los anteriores en un periodo mfnimo de tres

afios.

En caso de no proceder la devoluci&n, la SECOFI lo —--
cohunicarg al interesado, mediante resoluciﬁn debidamente fun-
dameptada; Se tendrd la obligacidn de conservar a disposicién
de las autoridades durante el plazo de’5 afios, la documenta-~-

'cidh‘relacionada éon la devolucign de impuestos que hubieren ~

presentado.

Para lo anterior se faculta a las Secretarfas de Fo=--.
ﬁento Industrial y de Hacienda y Cré&dito PGblico, para dictar,
" dentro de sus respectivas competencias las disposiciones admi- -

" nistrativas necesarias al respecto.

‘La SECOFI es la encargada de proporcionar la solici--—
tud para la devoluci®n de impuestos de importacisn causados --—
por insumos incorporados a mercancias de exportacién, como el=-

_instructivo correspondiente para el llenado de dicha solicitud.

B)'Ioé derechos a la importaciQn de me:cancias para -
“,iékﬁortaCQGh "DIMEX" pﬁeden obtenerlos lasrpgréohas fisicas o -
kmprall‘ef‘s r:‘e'sidem:es en el pa?s que realicenfexportacioneav de =~-
:ﬁeféinciﬁalcoﬁpigndidas.eh el mercado contrqladd de divigas, -
: cbﬁ qnaﬂinteériciph nacional de cuando ménoﬁ.BO%‘ae; valor 1i--

. bre a bordo_de las mismas, - NO'se,podrgn importar las mercan--
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cias.compry:endidas en las fracciones de la Tarifa del Impuesto-
General de Importacién listadas en la relacién del Decreto del

Diario Oficial de la Federacidn del 6 de junio de 1985.

La SECOFI puede autorizar porcentajes mayores cuando=- .
xeyl exp'ortador demuestre que utiliza insumos importado's en rela
c16n al valor de sus exportaciones, en una prowrcidn mayor a- v

“la cottespondxente a d:Lcho porcentaje. Tambz.én se podrd obte~
‘ner la devolucapn de los impuestos cor'respondientes de las mer
mas y desperdicios de los insumos que se incorporen a las mer-

cancfas :que se exporten.

La integraci{!n nacional se det;ermina, estando a ———
.'100 00 el porcentaje que representa en. relacidn al valor "Li--
-bre a Bordo" de la mercancia exportada, el valor factura de —

todos los insumos :.mport:ados J.ncorporados a dicha mercancta.

pPara los efectos de poder _obtenex;; dichos beneficio, -
‘se_crean-los certificados de derecho de importacién de mercan-
cfas para la exportacién, DIMEX, que son los documentos median

te los cuales se acreditardn los derechos correspondientes. .

Las aduanas pemxtir!n la i.mportacidn de mercancias -
: ,contra entreta de los "certificados" La autoridad aduanera -
cancelara y consewara el certificado que recabe. adn cuando -

el valor de la mercanc!a ‘sea infez:.or al valor del: minm. 8i=
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el valor factura de la mercanc;a a importar esta expresada en-
mbneda distinta al d6lar de E.U., la equivalencia respectiva -
se calculard con base en las determinaciones de tipos‘de cam~-—
‘bio que periodicamente publica el Banco de México Vigente a la
‘fecha en que se realize 13'impértaci§n;
* .

Las impoftaciones con “"certificados" deber&n efectuar
Se con pedimentos en los que se anote la leyenda® Importacifn-~
con certificados de Derecho a la Importacidn para la Exéorta—- -

cién nﬁmero s)".

Los 1mpuestos a la 1mportac16n correspondiente a la -
‘mercancia importada al amparo de los "Certlficados“ serdn cu-
‘bzertas de conformidad a los establecldo por la LeyvAduanera.-'

los titulares o las personas que reciban la transferencia de -
los mismos, tendran derecho é obtener la devolucisn de impues=-
ﬁﬁos de importacién pagados por los insumos incorporados a las-

mercanc{as ‘exportadas por ellos.

Las personas ftsxcas o morales podran solicitar a la-
i7instituc16n de crédito gue haya registrado el compromido de =~
t:ventg deudivisas,_a mgs tardar el d;a h§b11 siggignge a agquel-~ -
que venza el plazo para cumplir dicho compromiso,; "certifica<-. .
dés" por ﬁn ﬁoﬁﬁo hasta el total equivalente al 30& del valor-

‘de las mercanctas exporcadas al amparo del citado comprom;so,

o bien por el procencaje auto:izado por la SECOFI. Para tal -_“




efecto el interesado deber; declarar bajo protesta de decir

verdad, gue sus exportaciones cumplen el requisito de integra-

' cifn nacional minimo de pedido requerido. Si el exportador ——

cumple el compromiso de ventas de divisas en parcialidades, po

dr& solicitar "certificados" por el importe proporciohal que =

Si. la cantidad a recidir fuera de $ 501.00 Dlls.

corresponda.
- $ 1 000.00 Dlls., pero. si~

se le entregari un certificado por
'la cantidad a recibir es de § 500. 00 Dlls. no tendra derecho -

1 “"certificado”.

El exportador que no cumple con su CVD dentro del pla
zo ordxnarxo perderd el derecho a obtener "Certificado"  Asi-
) mismo las Lnstituc;ones de crédito se ahatendr&n de proporcio~

a aquellosfexportadores que no esten al ocg--

nar "certificado”
Se -

rriente de sus demds oblitaciones de control de cambios.
‘excentua de los heneficios de 1los "certificados” a la exporta-
cién de las mercancias comprendidas en las fracciones arancela

rias de la Tarifa General de Exportacidn siguientes:

27.09 a 01 27.10 a 05
127.10 a 01 27.10 a 99
S 27.10 a 02 ~ 27.11.a 01

27.10 1 04 . 27.11 a04

NO tendr!n detecho a tacibir'“certificadoa" © a que -

"se les ttanlfie:an los: milmoa. por un plazo de un’ ano indepenr
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. dientemente. -de las sanciones gue resulten aplicables por la-.

-

obtencifn o uso indebido de los que se les haya otorgado o

transferido, quienes realicen cualquiera de los siguientes ac-

:tos:

" y no las-~-

destinen a 1a operac16n de sus emprecas o las de sus pro--

veedores o las comexcxalicen.

2) Obtenqan "certlflcados“ gin cumplir la proporclbn mlnxma -

del grado de integracxon nacional requer;da.

[} 0 Programas de Importacidn temporal para producxr af

t Iculos de exportacidn.

) Tcdas las personas f!sices -3 morales que realicen di~ -
 -recta [ ind;rectamente exportaCLOnes de mercanczaa, podr&n ob~

5ﬁtener,1a autorx;acldn de un programa.de importacion temporal.

Se podrin importar temporalmente las siguientes mer--
".cancfas: . ' ' '
’ 1)lMate:ias primas e: insumos que se dastinen totalmente a inhe

'”:grar o pxoducir mercanctaa de exportacidn.

''2) Envases 'y empaques que se deatinen a contene: mercanciaa de"

- 'exportaeién.
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~3)' Corbustibles, lubricantes, materiales, refacciones y otros-— °
bienes que intervengan directamente en los procesos de -
trans formacifn o produccifén de las mercancfas de exporta=---

! cidn.

4) 'Maquinaria, eqhipo, instrumentos, herramientas y moldes des
tinados al proceso productivo de las mercancfas de exporta-

cién.

5) A{:aratos, equipos y accesorios de investigacifn, seguridad-
yzndustrial, control de calidad y capacitacxén de personal -

~ con activ:.dad exportadora.

: Una vez. aprobados los programas, los programas ‘para.-
'real:.zar las importaciones temporales o las exportaciones a --
qug ‘se ref1eran los mlsmos, no se requerira de permxsos pre-=--
vibQ x‘xi‘ de auéorizéciones administrativas especificas de ningu
br‘xa‘c'le\nse, salvd que los programasincluyen mercancfas: gujetas a
. dichos requisitos pb.’l".‘ razones de seguridad naciona, sanitarias

o £i£6_pécuarias .

‘Los exportadores que realizan exportaciones tempora--

lel de. mercanctaa al amparo de este beneﬂcio no :equeriran te

“ner 1la propiedad de_las mismas. ' Las autoridades de los progra
‘mas "lalrlievar;a'n a cabo la SECOFI y SHCP, por qu@cto de la -

Di‘reécionVGeheral de Aduanas y de controles al comercio exte-- -
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. rior de productos industrializados;‘

Para obtener la autorizacipn co‘r:k:espondienyte al pro--
grama antes mencionado, se debe presentar la s'o"vli'citv-.ud‘debida-
mente requisitada a la SECOFI, la cual dara a conocer el ins--
tructivo; - Y su vigencia sera de 2 aﬁos‘p?opagables Yy los ex—-
portadores deberidn informar anualmente a:la SECDFi de sus ex--

portaddres.

Los plazos de permanencia de las mercancfas impox:ta—

das temporélmente son log siguientes:

’1) Por un afio prorrogable hasta uno . mas, las mercéncias-com—-é g
» prendzdas en los incisos 1 y 2. ‘
2) Las mercancfas del inciso 3 serdn cpnsideradés como. mermas-

'y no requieren acreditar su retorno al extranjero.

SELECCION DEL MEDIO DE TRANSPORTE MAS ADECUADO.

Al elegir el medio de transpotté deberd tomarse en =
.cuenta la- caractettsticas del producto:-a transportar. Estas-
»caracter!st;cas son: ' o S
”V;DisEAncia.

' El punto de salida es el Aeropuerto de la Ciudad de -
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MExico y el destino es el Aeropuerto de la Ciudad de Houston;~
como se puede apreciar la distancia es realmente cercana, por-

~ lo.que el medio de tfansporte mﬁs adecuado es el aéreo.

‘;-Volpmen.‘

Gracias a lo compacto de su disefio, el Cuﬁl esta mejo
rado, respecto del de ‘la competencia, ei'§olﬁméh que‘pudiera-
' representar una desventaja, es todo lo contrar;o pues su tama-

no es 1dea1 para el tranporte por av16n.

~Peso.

~Por las razones expuestas en el punto anterior su pe-  ‘

S0 .es reducido.

" <Pacilidad de Manejo.

Ios arrancadores son partes o refacciones, por 1lo =--
cual son o forman una sola p1eza la cual se empaca 1ndiv1dua1—

‘mente, el manejo de éstos es - sencxllo.

;. ~Costo.

El costo del transporte aéreo en relaciGn oon 10- de—,

"m&s tipos de transporte en cuanto a precio relulta mas cazo, -

'»'“pero esta- caracter!ltica que pudiera consideraz-e como una des:»"

~ventaja no 1o~ es, ya que nuestro producto tiene una g:an de--
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“manda, misma qtie‘requiere sea satisfecha en el corto plazo.

Tambi&n su empagque y. embalaje que son lo més sencj.-'-—_v_

ilos ¥ no’ requieren los mismos’ cuidadds; que los deméstranspog,

tes, .son factor:els que influyeri en la determinacibn de que su -

’ ,tranépofte se por vfia a&rea.

- FORMULACION DE LA COTIZACION.

'Para‘ la formulacién. de 1la cotizacién es indispensable

deteminar las condlc:Lones de venta y entrega. Las formas mds .

usuales de cotizar son 1as sigu:.entes. 7

' -Punto de Origen.- El precio del producto serd precio

de venta normal, puesto en la bodega del comprador.

~L.A.B. (F.O. B.).- Es el precio punto de origen mais <

' los.gastos- necesarios para situar la mercancia abor-

. do del transporte gue el comprador sefiale.

=L.A.C. ’(F.Ab‘.S-).- Libre al costado del barco, inelu= .

: }e ﬁtecio L.A.B. ‘Vaédn; gaﬁ.b- necesarios para ’l.le--:' E
var la metcanc!a al co-tado del: barco que lo trans--—
portara a su puerto de dest:l.m. '

<

. AL.A.B. (F,;AO‘;iB.).e‘Bia‘fco_A libre a bordo del barco.. Es-
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ta cotizacién se har8 adicionando el precio L.A.C. -
(F.A.S8) Ios gastos gue se necesiten para poner la -~

mercancia a bordo del barco.

-C. y F. (Cy F). Costo y Fletes.~ Incluye px:edio -

F.0.B. barco, mds gastos de felte marItJ.ma.

~C.S.F. (C.I.F.).~ Costo, segurc y flete.-~ Es el pre-—
cio cotizado en c. y f. més Qastos de'séguro mariti—’ i

.mo.

La forma de venta y entrega elegida en éste caso fug-

L ~A Be, Aerdpuerto. El riesgo de pérdida o dafios és'transmiti"
. da del vendedor al comprador cuando la: mercanc!a ha sido receg

e i cz.onada por la linea aérea en el aeropuerto de sal;da.

A»continuacidh se describen. las "condicione‘s'paza el -

»\;rendedor y el comprador:

_ LIBRE A BORDO AEROPUERTO.
- ,'EI vgnded_or' ‘depe':’az'
.,'1) Entregar la me:cancta de acuerdo con 10- i:ér‘mi.hoi del con=~

. trato de compra venta, snministrando todas 1as prueban de =

confomidad requeridas por’ el mismo conerato. )




2)

3)

4).

-.5) .
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Entregar la mercancfa a bordo del avifn designado por el =~
comprador en el aeropuerto de embarque convenido, en la fe-
cha o dentro del plazo convenido y avisar sin demora al com

prador gue la mercancfa a qgedado caréada a bofdovdei avidn. -

Obtener, por su cuenta y riesgo la licencia de. exportacid&n-~

o cualquier otra autorizacisn gubernamental necesaria.

Asumir todos los gastos y riesgos de la mercancia hasta el-:

momento en que haya efectivamente pasado a bordo del aviSn-~

.en el aeropuerto convenido,. inclufdos todos los impuestos,-

derechos y éastos que causen al tiempo y por el hecho de la_,v""

exportacifn, asf como los gastos de todo trdmite que el de-~

ba cumplir para poner la mercancfa a bordo.

Proveer por su cuenta el embalaje usual de la mercancia a -

;. menos que sea costumbte en el mercado enviar el producto -—-

sin embalar.

’Asumxr los gastos de verificacxén necesarias para la entre-

ga de 1la mercanc!a.

Suminzstrar por su cuenta el documento usual limpio que cer'

»,tifique claramente 1a entrega de 1la mercancta a bordo.del - '

aviGn seﬁalado.




8)

9).

. BL

1)

2
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Suministrar al comprador siempre que &ste asf lo solicite =

y lo pague‘el certificado de br;gen.

Prestar al comprador, si gste lo solicita, pero por su cqu
ta y riesgo, toda la ayuda necesaria para obtener el cono--
cimiento de embarqué y todos los documentos que pueda nece-

sitar el comprador para la importacign de-la mércancta al -

‘pafs de destino.

COMPRADOR DEBERA:

Fletar por su cuenta un avidn o reserﬁar el ‘espacio necesa-
rio a bordo del mismo y avisar oportunamente al vendedor el

nombre, lugar y fecha de carga del avxdn.

Asumir todos los gastos 'y riesgos de la mercanc;a a partir?

del momento en que haya efectivamente pasado a bordo el -

avién en el aeropuerto estipulado y pagar-el precio conveni

3)

do.

Si el avidn por él senalado, no se presenta en la fecha o - )

. antes del final del plazo’ convenido o no puede cargar las ~.

':'mercanclas o termina de cargar antes de la fecha © antes -~

- del plazo convenido, soportar todos los .gastos adicionales-

caugados 'y asumir cuanto riesgo pueda corr‘r la mercancia a

-.partir de la fecha‘de»vqn#imiento del plgzo:conyenido siem-




4)

5)

. de ‘embarque.

" 6)

tar todos los gastos adicionales causados y asumir
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pre y cuando la mércénc;a haya sidojindividhalizada'en for~

ma apropiada, es decir, claramente separada de cualquier =-

otra forma que indique que.se trata de la mercancia objeto-

del contrato.

Si €1 no seiialado a tiempo el nombre del avién o si se ha -

.reservado. un plazo para tomar posesifn de la mercanc;é y/o-

el‘de:echc a escoger €l aeropuerto de embarque.y siempre ~--

‘qué no haya dado .a tiempo las instrucciones precisas, sopor

. cuanto-~

riesgo pueda correr la mercancfa a paxcir de la fecha de =~

vencimiento del plazo convenido siempre y cuando la mercan-

cIa haya sido 1ndiv1duallzada en forma apropiada, es decir,
claramente separada de cualguier otra forma que 1ndique queA

se trata de la mercancfa obgeto del contrato.

Asumir los gastos de obtencifn y el costo del conocimiento-

Asum;r 1os gastos de obtencian Y el costo de los certifica-f

dog de arigen y los documentos consulares,
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OFBTENER EL PEDIDO EN FIRME.

Y Grupo Indeséon ‘International Inc.,

' 2400 Fountainview, Suite 308 ’

. Houston, Texas 77.057, U.S.A. )
TLX: 308331-INDI-VR, TEC: (713) 782 2285

De acuerdo con la cotizacién enviada por ustedes, y -
estandc de acuerdo con el precio, nos pemitimos enviarles el-

siguiente pedido de arrancadores.‘

" ARRANCADOR PRECIO U.  CANTIDAD PRECIO TOT-MN. ngo s~
ST 1 97 825 . . 35 3 423 875 3.709.50
w2 . w245 35 3 935 575 4 263.90
v'ﬁ;o‘3 . 23 s 18 3861450 4 183.59
pigo 4 462 250 22 10 169 500 11 017.88
mipe 3 844 305 . .22 18574 70 20 124.28 -

" Tipo 6 1376 645 o 09 12 389 805 13 423.41°

LUGAR DE ENTREGA Y PLAZOS.

‘De ‘acuerdo’ con los téminos de venta L. A.B., aetopuer E

".,to, el 1ugax' de entrega de la mercanc!a sezl el Aeropucrto In--,

' fternacional de la’ c:l.udad de r.sxico.




El vendedor ge obliga a colocar la mercancfa en ai

-aeropuerto. .y avisar sin demora a la compradera.

Asimismo la compradora tendri la obligacifn de avisar

a-la vendedora con una anticipacidn no menor de 5 dfas, el nom-—
bre del navio, en este caso la lfnea utilizada serd AERO MEXICO,

Yy e1~1ug‘ar de embarque y la fecha de entrega de la mercancia.

~ FORMAS DE PAGO.

En toda transaccifn comercial existe un contrato.de =~
c‘ompkx_':a‘—'venta, por medioc del cual se esti’pul‘van las condiciones,-
:ecjgis_itoé y responsabilidades a que débep acogerse las partes—

contratantes.

Dentro de dichas. est:.pulacicnes se debera fijar la

'forma de pago que puede realizarse de las sxquientes maneras:

A) PAGOS POR ADELANTADO:
El exportador exige al unpottador el pago por adelan-

tado antes ae entrar en el acuerdo de ventas.

Laa condiciones en que habitualmente el importador

‘acepta hacer pagoa anticxpadoa son las sigu:.entea:

= 1) _siylaid‘ein‘anda' es mayor a la oferta _’_(mercad‘o de. vexidédor‘es) -




©2)

3)

)
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81 el vendedor doknina_ el mercado.

si el pago adelantado solo se aplica una parte del valor to-

tal de la orden de compra, como 25% a 50%

Cuando se trata en operaciones en gque el fabricante tuviese-

. gque adquirir materiales costoses para producir el artfculo - -

5)

o

2}

3)

. C)

o

" solicitado.

Naturalmént’e no supone los riesgos- bara el vendedor.
PAGOS CON LA ORDEN DE COMPRA..
E1l pag‘ov viene a’compaﬁado .por la orden de compra.

La acépéacidn de 1la orden'vy del pago obligan al exportador -

contractualmente, a despachar la orden. citada.

‘No implica riesgos para el vendedor, pero si- j:ara el compra-

dox.

- VENTAS. EN CUENTA CORRIENTE.

"“Al hacer un ‘embarque de x‘uetcu’ncl!\a'-‘,el- importador rgcﬁi‘l’:e la -

factura correspondiente que debe pa’gar'dér;trq de dete’r:iﬁin_a‘do-’- Ca

» - per;odo .




T '1) COnd:.ci.cnes ordinarxas-

2) nstﬂ es un proced:uniento que se emplea conunmente en el co--~
mercio ‘interno pexro no ofrece protecc:.dn al exportador cuan="
do se aplica al comercxo im:ernacj.onal . Por consiguiente ~

‘'se aplica rara vez en las transacciones de exportacién.

los tipos de arreglbs en cuenta corriente son:
aigni'fi,ca generalxﬁente que el page -
debe hacerse dem:r:o de los 30 dfas siguientes a la fecha ée-

~1a” factura.

2) Vencunxento establec;do.'
A) Puede exig:.rse el pago ‘dentro de un perfado que fluctda -

) entre 30 .y 120 d_!‘.as a part:.r de la fecha de la_,chtura.

V‘VB)‘ ;;‘Laifecha del_;vévnc.imiento c.or':respondé‘ a los diez dias ai-~
guiex;\tés‘ al £in del u'\es'“eri que se haya efectuado el embar
gue. Esta foimula concede, en realidad, mehd_ﬁ de 30 d;fas’ .
de ctédito y" se eniplea cuanda el comprador radica en uh -
pais vec.u:o y solo el t:.empo que requiere el tr&nsito pue-

de conlumir la mayor parte del petfodo de crédzto.

~i3) A consigriacidn:,/"; o .

Ca ?‘El embaxque se realiza sin pago previo alquno, pero la -
: ptopiedad legal do lu metcanc!as sigue siendo dcl expor—
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. b) El1 importador paga por la metcancta rec:.b:.da a med:.da que

la vende.

‘c) La‘'venta a cbnsignacidn esta 'protegida por las leyes na--

cionales lo que debe comprobarse.

q) ‘Algunas veces el exportador puede tener ‘la propiedad par-
" cial de las fianzas de cumplimiento o mediante la consxg-»
nacidn de las mercancfas de un agente bancan.o, cuyo cré-.'

dito ests asegurado.

e) Es un buen’ szatema cuando se trata de la venta, de peque--

7 has cant;dades de mercancta o de lotes de muestras.

f)fjAﬁn cuando estan generalmente cub:.ertos por las condlc:.o-
Vnes de las cuentas corrientea, es bueno refox:zarlas don-",

otros arreglos, por ejemplo seguros comerczales.

. La forma de pago que se utilizd en este caso fue la ~ .

ot de pagos con; 1a orden de compza, explicada anteriormente.

oe:a foma muy frecuente de. efectuar el pago de mer--

~canc!a es mediant:e el cobro ‘de t!tulos ‘de ctédito ’ generalmente‘ -

‘rpagarel -ulcritos por el importador o giros y/o ‘letras de cam—-'_, .

’“b:.o extendidal a cargo del mismo por el exportador, y estos

'..non. 2
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A) GIROS BANCARIOS A LA VISTA: .

Se puede definir el giro bancario a la vista como ‘una

dzde_h formal de exportador al importador para que este pague el

“valor de las mercancfas vendidés en las condiciones acordadas.-

Demanda el pago inmediato, contra prestacién ante el importador

.A-o el banco cnrrespondiente y puede estipular el pago en el‘pais:»

del exportador o en cualquier lugar del extranjero.

o B) TIPOS DE GIROS A LA VISTA:

‘- Giros contra documentos de embarque.

- Son los giros que son acompafiados con los 'ccvarr'es”pondientes‘dg

‘cumentos de embarque, una de las ventajas de operar através -

: Qe estos documentoé, es que el exportador pueae impedir el el_;l_

‘tregar mercénctas al importador hasta que este pague el giro-

correspondienté .

- Giros ‘Limpios.

»s'on aquellos -éiros en los cuales no se acompaiia docdmento al= .

guno.‘para‘kl'u cobro. Ocasionalmente este tipo

.-liza cuando existe una confianza motiva entre

dedor, ya que los documentos de la venta y el
em.ba'rquebse envfan directamente al importador
. dependientemente del giro, para perinitirle al

miha: las Emér{:ancias antes de los trimites de

de cobro se uti
.céniptadbr‘ y ven -
conocimiento de
(éémprador) in- -
imﬁortadbr exa-

é#dana.




- Letras de Cambio o Giros a Plazo.’
,Son,instkument§§ Que'demandan un pago a plazos determinados-
de 30, 60 o m&s d;as. ‘
Existen dos modalidades,_létias de cambio o giros a\déterming
:_dpa dfas vista, cuyo vencimiento se_cuénta a partir dél momen
ﬁd,de su aceptacidén por parfe del importador, y los giros ov-
'ietras A una fecha determinada, cuya'fecha de vencimiento se-
,cuenta a partir de 'la fecha en qde son girados por el vende--
‘ aot, estos documentos son extendldos o gitados por el exporta
‘aor c cargo de su cliente, en este caso también se acostumbta'
‘ que al documento expedido se le anexen‘los documentos de em—-

barque y gque estos se entreguen. contra aceptacidn.

Giros a Dfas Fecha Limpios.
L Soh giros que no estan acompafiados por los documentos de ém-—"

bazque, este tipo de cobro no es aconsejable por el hecho de—;'k
- que el exportador esta virtualmente a merced .del importador -
“en’lo que se refiere a su pago e}zmplican gran confianza en -

la responsabilidad del comprador en el extranjero.

Carta Remesa o Cobranza. k
" Son lal remesas de dacumentos, tanto limpias como documenta--

'rlas, encargadan a‘un Banco para su cobro.

Reme-aa Limpiaa..

‘Son aquellas que consisten en una © mﬂ- letrAl de cambio, ya-
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sea que estaé hayan sido aceptadas o no, as_I como cualquier -
Yotro;documento similar que“se uiy:iiicevpara lograr el. pégo de-
B 'dxnero (los cuales _no llevan facturas, documentos de embarque'
© que representan t.ttulos de propiedad ni otros documentos -

‘seme]antes o de otra naturaleza.

Remesas Documentarias.
Son todos aquellos documentos que llevan otros anexos, para =

"o ser aceptados"-contra pago, adeptééiGn, expediéiGn‘.de un reci-

'bo confidencial, o de cualquxer otra. carta de compromlso, ya=. o

'-j sean 1ibres de pago o mediante el incumplimiento de otros re-

un.s:.tos y cond 1czones .

Girado.

Es 1la firma sefialada en la carta remesa- para que se le presen

te la cobranza.‘

v Aceptacidn comen:xal.
»‘Es la confxmacxan por escrito por parte del importador (com— -,
pradot) acerca de la fecha y 1ggar dg pago (_gheq_ueq, ‘paga_fea,,‘

ol ete).

. CARTAS DE xcmrro o pnsnrros' COMERCIALES bqéunémmos,

Se puede definit a un crédito documentario o carta de‘

crédit:o documcntario comercial como e1 documento med:lante el -
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‘cual.ﬁna institucidn bancaria se obliga, .por cuenta de un com--
pradoi- (importador), a pagar a un vendedor (exportador) determi
.nada suma de dinero dentro de un ‘plazo ta.mbi§n determinado y --
"'cdnffa la entrega de documentos que demuestren el embarque o en
grega de mercancfa ba]o condic:.ones expresamente sefialadas en -

la carta de ctédito.

= Partes que Intervienen:

’a_) ordena.m:e (xmportador)
b) Banco Emisor (el que gira).
c) Beneficiario (exportador)

d) Banco Intermediario.

.- Circunstancias que hay que tener presentes. )
: ,‘A) Agquien :co‘r:responde concretar los documentos que'debén ser=

exigidos.
.h) Aquien corresponde é,ntregarlos. (vendedovr, beneficiario).

C) Quien debe examinarlos (Banco).

- 'clas;l.ficacidnz

’:11) Revocable-.- Aquel que puede ser modificado o cancelado -
» "por el banco emiscn: lin necesidad de consultar previamente .
al benefici.ario, siempre y cuando este no haya presentado-v
'con anterioridad a ese -acto la documentaci.on corrospondien

te.
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El beneficiario nunca tiene garantfa de gue antes de pre--
'sentar la documentacién no sea modificado.o incluso cance-

lado  dicho- crédito.

Constituye un -éompromiso formal de pago frente

2) irrevoée;l;le.—
. a..'rl‘l".veneficiario que no puecie ser modificado, ni cancelado -~
con la conformidad tdctica de las partes interesadas. Un ==
V\cvr‘édito irrevocable es un compromido en firme por parte del- =
Y'Ba'ncq ) f-:m_iso; y co_nstit\iye la garantfa formal de dicho banco
frénte_ al beneficiario un c'rédito ir;evécable‘pﬁéde ser avi-
~sado aljbéx}eficiario a trav§§ de otro Banco, sin compromiso-
por:“ p,art‘e» ’de‘ eéste 61timo, pero cuando un ‘Banco emisor autorj._
za-a ‘cjtr.o banco pvara‘vconlfyirmar, esta confirmacién constituyeb o

Jun. compromiso -en firme por parte del banco ‘confirmador.

El crédito documentario: Es el medic de pago mds per

. fecto y mds seguro cuando ’existe y sobre todo si conseguimos --

que sea irrevocable y confirmado; y las modalj.dades de este cré&

dito son:

A) Directo.- Existe un solo banco, el banco emisor ~-— -
: que puede ser al mismo eiempo avisador, pagador, aceptante o ne
; ‘gociador (t!tnlo de crédito). Una, vez abierto el crédito - docu--‘v .

bmentario, el banco emigor comunica 1a apertu.ra directamente al—

i : benefician.o .




B) Indirecto.~ .Este tipo de negociaciones se hace =

imprescindible la figura de los bancos. El banco emisor no =e-
serva la operacidn para s; mismo, sino gue solicita la colabora
ci@n de otrc banco establecido en la plaza de la residencia ——

del vendedor que ficilita la tramitaci®n y canalizacién de la -
‘ bberAdiQn.

-Credito Documentario Confirmado.- El banco interme—

diario aﬁade‘su'confinnaciQn al crédito aﬁierio por el banco --
eﬁisog guedando as{ comprometido en igual forma. La confifma——
cibn cthtituYébunkcampromiso en firme por parte del Banco Con
fitﬁadér. De que las estipulaciones de pago:o_aceptacidn seran
dehidamenté cumplidas. La confirmacign no puedé setﬁnbéificadé

ni anulada sin la previa conformidad de las paries contrastan— .

" tes.

REVISION Y EJECUCION DE LA OPERACION.
De acuerdo con la ley aduanera de los Estados Unidos-

Mexicéﬂos,fla exportacién principia en la fecha de presehtaci@n

de las mercancfas a las oficinas aduanales y termina con la sa~ . . .

yiidalde las mismas del tqrritorio o aguas nacionales.
D - .pPara llevar a cabo la ope;hciéﬁ, es neceaitio'conocef.W
}lpé“liguiéﬁﬁéu»punton'clave: ' L

'a) Hoja de Costos.
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_B)k Costos y P:':e‘fc‘ios.

C) Adecuar la cbtizaciQn.

D) Utilidad y Dimensidn.

E) Trabajar con el Agente Aduanal.

F) Ejecutar la Oper:acidn.

HOJA DE COSTOS.

Este documento es sumaxrente indx"penaable en’ la ‘deter:
m:.nac:.&n de los costos, en los gque la empresa exportadora incu-
rr:Lra a efecto de poder determinar con precisidén-al preczo de - -

venta final que ofrecerd a su comprador. Es importante tamb:.én

que, el exportador, cuente con asesoria ya que el saber manejar

los ‘costos en forma 6ptuna, puede representar una particzpacxdn

adecuada en’ los mercados 1nternac;ona1es.

El formato de Hoja de Costos Anexo, da a conocer a el
exportadox: los gastos mas com&nes que se tendran que erogar al-

) realizar este tipo de operac;ones comerciales.

: "Es :l.mpottanté sefialar que dichos gastos variar!n en -
‘ funcién de .La menor ¢ mayor reaponsabilidad que s tenga Yy -que-=
ge f:.Je ‘en los conttatos de Cc:mpta-Venta, los gque generalmente-

: "'ae buan en 108 Incontex:ms (Internationa comerci.al 'rarms) o ter'

‘ minos Internacionales de’ comercio. :




HOJA DE COSTOS

TRANSPORTE AEREO
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e
. cados
tecporaies (sl se requiere pars exportdcidn o imporracién temporsl para
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" =COSTOS Y PRECIOS.

ARRANCADORES COSTOS DE PRODUC - COSTO EMBALAJE

Tipo 1’ 27 300 . : 6. 825
Tipo 2 31 380 7 845
Tipo 3 '59 700 14 925
Tipo 4 129 000 . 32 950

" pipo 5 235 625 - 58 905
6 3s4 180 96 045

- Tipo

En la tabla anterior el costo de embalaje se determi-

~né" -al 25% del costo de produccidn.

El empagque y emhalaje, como se menciond anteriormente

-consiste en cajas de cortén para empacar, ias cuales son de ti-
ﬁéb delgado para los tamafios 1 y 2 y para los tamaﬁbs.3, 4, 5 y-
6 se utiliza el cartfn corrﬁéado. Tambigﬁ anteriormente se se-

flalo a los pxoveedores;

ARRANCADORES PRECIO DE LISTA  PRECIO DE EXPORTACION
Tipo 1 91 000 . 97 825
“Tipo 2 104 600 112 445
E Tipo 3 199 000 : 1234 525
 Tipo 4 43000 " 462 250
. mipo s 785 400 - 844 305
Tipo 6 1280 606 . 1376 645
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La determinacidn del precio de exportacign se realizé

tomando como baje el precio de lista para ventas nacionales mZs

- el costo del embalaje.

CONTRATACION DEL AGENTE ADUANAL.

El empresario que pretende importar o exportar élguna
mercancia, deberd contratar los servicios de un agente aduanal, ’
en la prictica, se concreta una pldtica con el que haya sido -~

‘seleccionado y empieza a darle pedidcs de exportacidén para su. -

ideapacho aduanal.

. -gelecciSn del Agente Aduanal.

Son reccmendables las siguientes caracter{sticas:

A) Experiencia

E) Ripidez en los despachos aduanales.

C) Honradez.

~Carta de Instrucciones.

Es un documento que elabora el exppféadoz, mediante -
el cual se giran las ordenes correspondientes de em&atque al ="
.Agepte,Aduana1,~désglos§ndose detilladaméhte todos los dgtos}ég .

" pecfficos del mismo.

‘No éxisfé,un formato uniforme al respecto y todos iqu‘ o

.
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datos que deben contener estos documentos son en funcifén del -
tipo de cotizacién y producto de que se trate, esto es con la -
finalidad de agilizar los tré&mites de los embarques{ como el —-
contar con un documento que contémpie por escrito las'inst:uc-¥
ciones que se han girado y.sirva’también como una forma de con-

trol.

~Coordinacidn con los Agentes Aduanales.

B Esté coordinacién'debera hacerla el Departamento de -
Trafico, en caso de que no lo tenga la empresa,. com§ras o ven--
tas son los encargados de coordinar las Acciones de los Agentes

para que la mercancia sea despachada adecuadamente.y,entregarla

a tiempo.

~Revigién de las. Facturas Aduanales.

) Es recomendable que se revisen las facturas-aduanales
pozque hay cxertas partidas, como s&lo este documento gque nos -

puede amparar si las erogaciones realizadas fueron las correc--—

tas.

Las facturas de los Agentes Aduanales o Cuentas de -

<Gastos deben de venir acompanadaa del pedimento, ya sea de im--'

gortacién .o de. exportacidn, como’ ﬁnicos comprobantes que pode~="

'mol exigxr.v
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- REvisitn de los Pedimentos de Exportacién.

En los pedimentos de exportaciSn deben revisarse los-~
- cllculos de los impuestos de importacifn o exportacién, la frac
¢cién arancelaria que se le proporcionQ al Agente Aduanal para -
que se usara en el despacho, el valor oficial y el valor factu-

ra asf como la firma de aprobado por el vista aduanal.

" Dentro de la gama de Agentes Aduanales que operan --
principalmente en la Aduana del Aeropuerto Internacional de la-
Ciudad de M‘éxicoky la Aduana de Nuevo Laredo, Tamaulipas, se ~-~

"eligit_i operar con dos Agentes Aduanales:

1) A. pPalazuelos y Cfa., S.A.
Con nGmero de patente 114, Nombre: Alfredo Palazuelos G.
Domicilio en AM_éxico: Colima No. 114 Col. Rema Lgxico 7. D.F.
A Tel. 511 1065 533 14 30 511 11 07
’ Telex: 027-72-318. .
Démiclio en Nuevo Laredo: Mendoza No. 115 Despacho 5
o ' Tel. 2 24 05 2 25 68
Telex: 015838
Apto. Postal: No. 126
, . 3 Nuevo Laredo, Tamaulipas.
Linea que representa: Exportaci®n Exepto Agrpplot.
_,S“erv;e‘:ios que_'p’ré,s,ta: VR‘ecolecci_dn'y Reparto _de Carga a Do--
: ) 7 mieilio. o

Despacho” Aduanal en el Aeropuérto.v T




Asesorfa sobre trdmite de documentos=-
necesarios. Tramite dJde documentos -

necesarios.

.’}:Corfésponsales Nacionales y Extranjeros: Aguascalientes,
‘ » Cuernavaca, LeQn, Argentina, Alemanié;
Brasil, Venezuela, El Salvador,’Panam&‘
E.U.A., Puerto Rico, Inglaterra, Fran-

cia, Espana, Holanda,Guatemala.

>‘2) Aerofletes Internacionales 8. A.
Con'hﬁhero de pantente 521, Nombre: José Gonzdlez Gonzglez.
'Domicilio.en'Mﬁxico= Miguel Jacientes No. 8 Col.'Mocéezuma
‘ C.P. 15620, M&xico, D.F.
_Tgl. 762 64'37 762 83 87

incinas en Aeropuerto: local No. 4 Edificio Agentes Aduana-
les.
Tel. 762 84 55 762 15 22 762 85 22

Lineas que representa: ExportaciQn, todas menos Aeroflot y —
Cubana de Aviacién.

' Servicios que presta: - Recoleccién y reparto de carga a domi
cilio.

Despacho de Aduana en el Aeropuerto.'

Aqaaot;aben la tramitacién de documen

tOS.




Tramitacién de Documentos.
Corresponsales Nacionales y Extranjeros: Nuevo Laredo, Tamau
lipas. Veracruz. Veracruz.

Nueva York, E.U.A.

OBTENCION DE LA DOCUMENTACION.

Normalmente, los documentos que son requeridos en la-

expdrtaciﬁn son los siguientes:

~DOCUMENTOS PROPORCIONADOS POR:

Factura Pro-Forma » ‘ : c Exportador.

‘Pedido ’ ‘ : ' Impdrtadbr

Permiso de Exportacién ) ] : . SCOFI

. Factura Comercial EXportadorb

.Factura Consular ) k Consulados

’Pe‘di.mento Aduanal - ) Agente Aduanal
~ Conocimiento de Embarque ' Compaiiia Trénépbrtista

Ceri:ificad de Origen o SECQCOFI

¢erti£icado de Peso : Cias. de Control y Au- '

toridad Portuaria.

Certificado de Calidad - Cfas de Control de Ca-
, lidad, SECOFI.

"Certificados Fitosanitarios i S:A.R.H.

‘“certificados Sanitarios PR Sr;A'. de Salud.
'PSliza de Seguros < : S c__ta.f de Seguros.

kP_dliyza de :Fianza EE . -cfa. de Fianzas




DOCUMENTOS:

Lista de Empagque-peso
Permiso de Importacién
C.V.D.

Carta de Cré&dito

Registro Nal. de Impbrtadores

y Exportadores

PROPORCIONADOS POR:

Exportador

.Autoridad del Pafs al-

‘que.se exporta.

BANCOMEXT o Bca. Nacio
nal pafs exportador.

Inst. Bancaria confi--

‘liales en el pafs ex--

portador (La inst. ban
caria debe ser del —

~pafs importador).

S.H.C.P.
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o  PHONE: 558 01 55 . 763 10 33 TX. 203183
FMIC-EN




CHEDULE 6.+ METALS AND METAL PRODUCTS
Part 5. - Electrical Machinery ond . Equipmenc

Stat Caite Rates of Ducy=smry
Suf- Articles of
iz Quanttty 1 Special : z .

Part S. - EL!C‘TIICAL HACKINEIY
D EQUIPMENT

Pare S b

1. i not cover ==
el insuletors or insulating
materials (classiftable s other
schedules sccording to macerisle

of which sade);
(u) cartain carbons, electrodes, and
provided for in perc 1E of

sewing
provided for in parcs & or & of
this echedule; or

(vi) electrical instrussnte and appara-
tue provided for in echedule 7.

2. For the purposes of thia part (items
612.05 and 682.07), the raced kve of & transformer
s the kilovolt—smpere output on continyous duty .
hy

{or
frequancy vithout
exceeding the rated tewperature limitscions.

3. The provisions of this headnote apply to “"tele-
wision soparatus and parts thereof™ provided for in.
Ttens 684.92 through 685.08 1aclu e, of this part.

{(8) The term ":cunlete”, as used to describe
televi ei cans a television receiver,
fully seseabled, whether or not pachaged or tested

for d the L3 .
or aegy? g";‘gﬁt‘gurponl 33550 ang 685, 18-~

(i) each subassembly that contains es &
component, or is covared in cthe same
eatry vith, one or more o! the following
telavision com

o ng etaembly, parcs nece
ot hnn. the picture tude or
tuner in place, consumer opersted

controle, epeaker,
shall be clessified in itew 683.15; end
i) esch suba 1y shall be counted ss @

cept thet two or @ore
circuit boards or
covered by the sume

ey enbly into the
oeme nloviﬁon Mcu ohsll be counted
o8 one unit.

~ &. Per the pucposss of this part “trensceiv
are cowbinations of redio transaitting ond receiving
aquipment in & cammon housing, ewploying common ciFf~
for both ing s4 veceiving,
ble of sisultaneously receiv=

ing ené trense




'CHID . METALS AND METAL P’IDDUCTS
Pare 8. - luetrie-l Machinery snd Equipsent 4

Stat ] . Vllu Sates of Duty
Itas JSut- Artticles
s Nutlty 13 Special 2

Pare 5. ~ EL Cl’ RICAL MACHINERY
D EQUIPMENT

Part 3 headnot.

Fart o o=

1. This parz doas Aot cover -
(i) electrical insulators or insulectang
waterisle (classifiable tm other
cheda -ccuuiu €0 materisls
€ whach
cersain urbu
brushes provided for in par

. electrodes, and
c 12 of

. seh
(iii) cevamic electrical ware
of schedule 3);
(iv) electric dlankats and other elec~
triceily varmed hedding (see parc
38 of echedule 3);

(v} ironing wmachines,
d other wechines

rte 4 or & of

ing
provided for in
¢his schedule; or
. (vi) electricel instrussnte and appera~
N tus provided for in schedule 7.

2. Por the puspases of this part (itens
6.2 0% end 682.07), the rated kve of & cranaforwer
he kilovolt~sesere output on & continuous duty -

exceeding the raced tewperaturs liamitacions.

3. The provisioms of this haadnote apoly to =
i arts thereof” proxided for in.
. ‘pa

ultvuwn receivers
:ally .uc-bl.s. whether or not packs
o h i h .
or A (ERIRUEER, St DR i R0 ana e85.16--
h) asch .ubuu&xy th,
compenent, or is cove L ol
entry with, one or wmore of the following
television components, vi
twser, chaanel

:ubc maunt
aroul t8 nec
tor hl&n. the p:xun tube oF
twusr in place, consunar oparaced
ceostrole, or spesker,

fied in icem 685.15; end
mbly shall de counted as o
xcept thet two of sofe

& ene waic, .
4 Per the purpeses of this pars "transceivers”
itting and receiving
ewplaying cowmon €iF=
cuit componants for Both ¢ teing and raceiving,
and vhich are wet capedle of n—.ltncnlly receive
ing snd tranewitting.

. N . i o (3¢a sups.
N . R . T e : . 071785)




SCREDILE 6. - "WETALS AND METAL PRODUCTS Peme 6151
Part 5. = Electrical Machinery and Equipzent .
6 -3 --

Usite Rates of Duty

Articles
Spectal

3. Por the spurposes of t t sched:
held Citisens Bons (CB) r.dlo tr.n-eaulrl are Cuu
Band (CB) radio transceivere deainnad for oparation ia
the hend, having & permanently affimed sntenna
and an interna crophone, and moc designed for uie
with sn axternal power source.

of the tariff schedules, the term
“entertsinment broad nd veceivers” meens tho
radio llcll @re designe q 'l‘ﬁ:lp Hy To receive o
in the An (sso—xuo kMe) and PN (83-308 uMg) @
went droad t bands, her of not of raceiving
signals on other bends (e.s., eviatiaa, televisior,
msrine, public esfety, industraal, end citisens sand),

Pare 3 stetistical headnoees:
1. !or steciecical reporcing uur’..u thie parc
(item 635.40), "sudio machines™
designed specificeily for recording, r
recording and rcyrolv:hll frequencies i
spectrum only.

2. Por statisticel reporting purpeses 11 thias sare
Citem 685.40), "video machines” are these msigned
.l y for recording or recording eo. reproducing
An sudio track msy or esy not e
l-:lu‘cd on the recording wedium.

l:ll reporting purpaaes im this part,
ea” apparat ed £2 b € f
reproducing two (nl a0 more) discrace swdio signals.

2o detaswine the video displey disgenel in items
m 92, 684,95, 685.49, and 687,35, messurements shail
of the wanimm scr aignt lire dimemsion across
t of the face-plate used for disslayiag video,
1 bu rounded to the nesrsst iach. WNeasuremsnts
cely on the 1/2 inch shall be rownded to che
larger nnu.tr.

S. Por etatistical raporcisx surposes in thh
(ftea §35.16), the lowest operatisg frequancy
determine the clsssificatian.

Por statiscical reporting purposes iw thie
Cic . g circuite” ere
y of cells
ble Tmicro~
sicro~
#ted cir-

11
c-uu capabie Of exscuting
and of storiag et lessc Che
the execution of the pregras.

ur n.thtknl raporting surposes im thie
8

the terw “incowplete seceivers™
ocher thon Kits cesceaning

:mr“ in the swse
printed ¢

theraon, de
fepquency aspliicetiss functions
nd ® demaduiation fuactions of a colow

telaviaios receiver.

Ord supp”
,Il/. ).




e
. TARIFF SCHEDULES OF THE UNITED STATES ANNOTATED (1389 ' - e

Page 6-152 ) . SCHEDULE 6. - METALS AND METAL PRODUCTS
Part 5. - Electrical Machinery and Equipment

6 -5 -=
€82.03 - 682.07
Stet Cuits . Rates of Duty

Ites Sul- Articles ot
s A Quastity 1 Spectal 2

8. Por statisticel reporting Surpos: in cthie part
Cicen 8M5.2601), rine VHP-FM radio transceivers
are those transceivers capable of trensmicting on
frequencies from 155.025 to 157,425 nie (PM) and which
Rave been granted en snpropriste Ctypevacceptance by
Communicetions Comiesion, These trane~
casarle of receiving eignals on fre-

n 156 and 163 wHz (FN), as well as on

R.., westher, AM/FM_entertainments, etc.

9. Por the purpose of item 688.36--
{a) The cerm “warch eabreces timepieces (in-
cluding ticepieces having epecial features
: such @8 chronogrephs, calendar watches,
end watches designed for use
ng) euitsble for wearing or
m or adout the person, whether or
. oot the wodule therein within the defi-
nition of “watch module” in hesdnoce 10(b)
below. .
(») The term h
' meseuring less than 1.77 inch
and less thea 0.50 inch in thickne.
L3 regulated by & Quart: crystal or any ot .er
terwmining intervals of
y or system to which a
can be orporated.
{c) The tarm "clock modul any device,
ather then s “watch module” as defined in
hasdnote 10(b) above, intended or suitadle
for messurang tise.

3

quenci
other bende ).

PR

Cemerators, wotors, wOCor-generators, comnvarters
(rotary or scacic), transformers, ractifiers

and rectifying apparstus, and inductors; all the
o}n‘ which are electrical goods, and parte

Transformers:
482.05 Rated at leas then 1 kva.... eoe Jaeecaiao] 81T od val. 6.6% ad val.(D)| 332 ad val.

” {AEx,1)

Wo.
Bo.

Reted at lesa than 40 ve.
Rated et 40 va or wors...

8 53

If certifiod for use in civil airc

€82.06 .
*Cese Neadnote 3, part 6C, echedule 6)....' | Mo......] Fres

352 a4 val.
482.07 OEROT. casesesacavassansasasssascssossssrenses § corcosads] 3.3% od wal. 2.6% ad val.(D)] 35 ad val.
Free (A2, D)

10 Unvated tronsformera....coeoocesccscsacces § Moo
‘20 leted ot 1 kve or mo| Sut mot over

30 kvl..orones

bt I : Rated over 50 kva, but not ove

100 BV@cccrsrserseccanscssrassaancarcacce | Boo

but set over

sesrvecssecnsssnces § Woo

3%

Sut set aver 2,500

4§ Rated over SO0 kv.

. M¥Bcsssenssseven




SCHEDULE 6. - METALS AND METAL PRODUCTS
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TANFF SCHEDULES OF THE UNITED STATES ANNOTATED (1585)

Page $-13)

- % e :
2.07 - 682.3%

68
Seat Vatts Rates of Duty
tem {Sufl- Articles of
s Quantity 1 Special H
Generstore, ®motors, sotor: ators,
{rotary or etatic), transforeers, rect
and rectifying spraratus, and inductor
foregoing which are electrical goods, and parts
thereo! (con.):
Traneformers (com.):
482.07 . Other (con.):
(con.) | 93 Rated over 2,300 kve, but mot ever
10,000 KV@.c.ceiiosnvcocassssssssesansess | oo
[3) Rated over 10,000 hva, but not ever
100,000 kva. cetseecsreveacnnee Wo.
3 Rated over 100,000 kvaccccasscacecrnssnnse WNo.
$82.08. | 0O 1f corzified for use in civil sir-
Wo......] Pres 352 s val..
Motors:
. 0f under 1/40 horsewover:
682,20} OO Synchroneus, valusd mot over 94 esch..... Wo..eoov]] 13,62 ad val. 10T ad 902 o2 val.
A val.(D,1)
Pree (A,2)
682.25 OtAPP.cocavssasssososnrsctscsevnsscavacse ereecce-§ 8.1% 02 val, .62 ad val.(D)} 35T as vel.
Pree (A,E, 1)
20 Wo.
40 Wo.
(14 Na.
, ¢82.30 ¢
4.78 ot val. 4.2% ad vel.(D) § 352 o2 vel.
Pree (A,2,1)
20
40
. 0 .
682,35 vesassac] ST ad val. Pree (A*,2,1) 352 o4 val.
03 o,
1 Wo.
13 he oo “ee wo,
682.41 0f 1 horeepower ot more, but not over 20 X
NOTECPONET . s ccavearscrssonsasnsscansssracnsass tacaseses] 42 ad val. 3.72 ad val.(D) ] 353 o2 val.
Pree (A,Z,1)
I 5 No.
30 Ra.
5 Wo.
682.62 ¥ 0O
. crafet (see hesdnote 3,
schedule 6)..cveeiee No. Free 33X a2 val.
82,45
s i;:.“.. 1.32 &4 val. Free (A,D,E,1) 332 a¢ val.
50 Bo.
682.40 ] 00 Tf carcitied for use in civil sir-
< ¢ croft (see heeodnots 3, part 6C, .
Schaduls €). iaicracisncicriotieioniianat Rocaeoos || Pree 352 a4 wvel.
682.30 of 200 asre herespover. . eeseesssanses desianee] 4.7% 0d vall 4.2% od val.(D) | 352 a2 wel.
N Free (A,R,1) .
10 %o,
20 Wo.
30 Ve,
40 L
$0 . .
BN . .
feo2.52 300 COMPURELOrS 1o sosovoe 42 g0 vsl. 3.72 ¢ val.(D) ] 152 ad val.
. ’ Pree (A,R,1) : s
13.82 ad val. 102 o4 . 90L ad_val..
! ] wel.(D,1) : ¥
vee (A.R)
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- ..
’ll $0 293
t131% Outite Rates of Duty .
Ieem jsul-~ Arcicles of
fis Quaatity 1 Special 2
Generetors, wotors, WOtor-generetors, convertars
{rotery or uui:) u-n-!or‘ul. Tecer .
and rectifying . and inductor
foregoing vm:h .u tricsl goods,
thereof (con.):
682,60 OtR@F. eeercaccessoesrsnssssansoasa eessasas | 4.1% od val. 32 od val.(D) 35X ad vel.
Pree (A®,R.1)
Geansrstors, ancept generator
[2] Of mat over 400 uilowve: o,
15 Of over 400 kilowett
. 10,000 RiloWsttB. et cersrrsecaorrsvannss fRO.
20 Of 10,000 kilovetts or more, bdut sot
sver 40,000 ailowates..... no.
0 QOf sore than &1,000 kilowstts. Ro.
Gensrator eets (integrsl unit mount
common
21
n o,
3 tte, but not ever
1,000 Rilowates. .ovvrccantisnrnccees IWO.
35 Of ever 1,000 Rilowstts.ccicocvveess (Do,
Gessoline engine driven:
42 Of less then 1.5 kilovarte,......... INo.
o of 1.9 nilovetts or mor
sot evar 3 hilowscts Ro.
&6 Of over 5 kilowvate Wo.
L) T Ro.
&9} no.
o z
32 no.,
o ! ®o.
36 Paris of trensforwe x
s Parts of wotors (other than :o-uauu ond
parts of motors urder 1/40 horsepover).c..v.ss X
[ 13 Parcs of NEratOT®ecscescns X
o~ Other. .. seses X
682.61 § 00 Generetors, wotor-generstors, converte
(zrotary and static), rectifiers and
apparaczus, and inductors 1 che foregoi
if cercified for use in ciwvil sircratc (e .
hesdnote 3, part 8C, schedule 6)...iocvecvnnie Ricnaees | ¥rae 352 ad val.
682.65 | 00 | Any article descrived in the foregoing items ¢82.08
to 682.60, inclusive (except $82.50), 1f Censdian
article and originel wmotor-vehicle equipment (ses
hesdnote 2, parc 68, schedule €).crcevaciasace Receosss | Preae
cluuhn and coupling
ok electra-magnetic lifc
all che foregoing percs theveof:
602.70 § o0 Parnanent @egnete....... eceessevsssccncsrcascecs FWOccces. [ £.4T od val. 3.22 ad vel.(D)] 452 ed val.
. ’ . Peee (A,2,1) .
682.71 | o0 1f Cansdian erticle swd originel woter~ .
vehicle equipnent (see haadnote 2,
port 68, schodule $)icvccvcccrccscocccncvoores JRenaoann Pres
682.801 00 Veork holdere and parta thereef. aeene eescsce fX. oo 3.6 04 val. 4.92 ad vel.(P) 30T ad val.
. - ]
63290 o0 OKhOr..oon.. coveece [Becerai § 4032 od val. . ot (O] 35T ad val.
- . Trae (A,R,3) :
682.91 § o0 1f Consdion ercicle and inal mster—
" wehicle equipment (see heodmote 2, .
pors 08, schedul® $)..cccvcrcoccrcoarcacncoree fBeccecca] Pree
682,931 00 Primery calls and prisary battaries, and parte . . .
tRare0leoiceccccrcriasnorsarcosracncsrsrsrscnscscccccsee [ Xeveracel 6.1% 04 val. 3.3% od val.(DY 35T ad val.




- SCHEDULE 6, = METALS AND METAL PRODUCTS )
Part 3. - Electricel Machinery and Squipment

Page Gnss

6 'S —
683.0% - €83.70

Stat . Usits Rates of Duty
It ’ul-1 Articles of
fin Quancity 3 Special 2
Stotege bettearies and parts thereof:
Lead-acid type etoraps datteries,
snd parts thereol:
83,01 ¢ 00 12-volt Beccerie 6.1 ad val. 5.3% ad vel.(D)] 40T as vel.
Tree (Av,2,1) -
683.02 § 00 - 3¢ Canadien article and originsl motor~
. vehicle equipment hesdnote 2, part
B, achedule &) .covcenieciennnniane [ e Pres
683,03 } 00 It cerritiod for use in civil aircrafe
' (sae haadnote ), perc 6C, scheduls &).... fNo.,.... Prae 0% o8 val.
683.12 Other, including Part@....cvevscvsvacnresctcne facasenns 6.1% ad val. 3.32 ad val.(D)] 40% a2 val.
Pree (A,X,1)
i0 o,
20 x
83,13 ] o0 1f Canadian srticle and originel motor=
vehicle equipsent (see hesdnote 2, part .
69, schedule 6).ccrcenccnccccnccncanacnns JRenenane Pres
683,14 § 00 It carcified for use in civil sircrstfc
(see hasdnote 3, pert 4C, schedule €)oo, [Xo.oce.. [ Tree A% o4 val,
693,13 ORMBT.ccocrssnscnvesvoncssecsonncssscsosensanttonsss [ooeanaoe $.8% ad val. 5.13 o4 val.(D)] 402 o4 wel.
: Tree (As,2,1)
Wickel~cadniums storage bacteries:
Sesled:
os Iacorporated into snother product... [Wo.
13 Wet incorporated into another
product.. ssrsccsassstscasecscs [WO.
. [
! 25 Other, . cesscancens ®o.
40 Othesesocsse sesesace x -
43.16 | o0 I€ Cansdien srticle and originel wotor-
. vehicle equipment (see headnote 2,
post 6B, acheduld 6)...coveireinrncnnnans free
683,17 § o0 It cercified for wse in civil aivcrafc .
(aee heodsote 3, pare 6C, echedule 8)...cooe. fRooiivas | Pree 402 od val.
683.20 Rend-directed or ~contralled tools with salf~ .
contained electric wotor, and parts thereof...c.ceecocee Jevcencne 3% ad val. 2.2% ad val.(D)] I5% ad vai.
Pree (A,2,1)
Rotery drille:
Vet dattery powered:
02 With a chuck of lees then 1/2 inch
CAPRCEEY ot sivirntootrssacsacccssasences fNO.
(] With & chuck scity of 1/2 inch or
-re. o.
o3 Battery powsred %o. -
0 Remmer drille.... w5,
[ Clactropaevastic No.
Savs:
10 e,
11 Reciprecating and jig sews. Re.
12 . MO s sosssascasssvescsanns "o.
Crinders, oandsrs and polishere:
1 © ‘Angle grind asndar and polishare Ne.
1 and o, .
TS %o,
18 Wo.
19 Wo.
E L e .
2 e,
» e,
o0 z

 {37d eupp.
9/1/8%)
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Part 5. - Electricel numnuy and Equipuent

6 -3 --
83.30 - 6871.62

Stat Unsts Rates of Ducy
Item [Suf- Arttcles of
. s Quantity 1 Special 1
tloor polishers, food grinders,
tractcrs and other
mechanical aaalx nces, ¢ll the forexo
selt-contsined electiric mutors, of ty
in the househol hotele, restaurants, offices, .
schools, or hospicals (but mot including faccory
or other industrial appliaences or electro-cherumic
appliences), and parcs thereof:
683.30 vacuum cleaners, {loor. palishers, and parts
LT O T T T TP YRR PR PTT LRI EERRIERLS 4.2% ad val. 3.4% ad vel.(D) | I51 ad val.
Pree (A,K,I)
Vacuum cleansra:
10 hand-held type... No.
30 No.
40 X
(1) X
68).32 ceseranr 4.7% ad val. 4.2% ad vol.(D) ] 40X ad val.
rree (A,2,1)
10 %o .
19 "o,
20 Mo.
30 Na.
» Pood grinders, slice %o .
n Other alectro-mechanical sppliances...... No.
0 Parce of the fOregoing.....ccooeroscccess f
Shavers hur-:lipmu. and scissors, all the fore-
goiag with self-contsined alactric sotore, and
£
683,40 § 00 titescessescecscss Fisieees 5.2 od val. 4T ad val.(D) 452 ad val.
Free (A,2,1) .
683.30 OLh@T..ccavracescsacansnasnsae 4.9% ad val. 4,42 a4 val.(D) ]} 352 ad val.
rree (2,2, 1)
20 Shavare. . o.ee eanee .
40 Perts of sheve PRER x
(0 Other. ccecenes X
68).60 unlnou atots, ignitiom coile,
starter motora, -plﬂx plun. alow plugs, and other
electrical etarting end iunition equipment for io-
and cut-outs
and parce thereof eesosnce 3.32 od val. 3.1% ed vel.(D)] 352 ad vel.
Tree (A,2,1)
10 Battery charging .nur“u Mo .
40 sStar WOLOrS. s L
(14 Sperh plugs. ... C.
[ Distributor contact (dr L
70 Ignicion coils. No .
L] OtheT.croaasace x
683.61 | 00 If Canadien erticle snd originsl motor-vehicle
aquipment (eee 2, part 69, le 8)eces JRecocane Tree
683.62 | 00 - lgnition nag o ignitioa
coils, starter .otol' anrl olugs, glov plugs,
and other slect nnn‘ and agnition equip=
ing, 4 cartified for ui .
Nasdnste 3, part M. achedule 6). . Pree 35% ad vel.
rd

PP,
9/1/83) .




TARIFF SCHEDULES OF THE UNITED STATES ANNOTATE

SCHEDULE 6. « METALS AND METAL PRODUCTS

part 5. - Electricel Machlnery sand Equipment

ragw €337

€@ -~ S ~o :
£83. 4% - AR, G
Stat.| Untte Rates of Duty .
Ivem JSul- articion ot
112 Quantity 3 Special 2
693,63 § 00 Eieztric lighting equipment desigaed for wotor
wehicles, and pacce theraof., Riiverso] 1T 04 val. Yree (A.D,2,1) | 15T ad val.
»83.66 | 00 1f Cenedian article and origiaal estor=vehicle
equipment {ewe headnote 2, part B, achedule 8)...0. | Rucovncs] Pree
Porceble alectric lamna with self-comcained elecericel
. source, and parcs therasf:
663,70 | 00 Flashiights end parce chersof........ cvvsecaerssves | Moo ] 27,52 ad val. 238 ad 332 md wal.
: . vel.(D,1)
Pree (4°,E)
83,80 } 00 Other. seeesseareesssenssesassrrssescessrase § Kovrvoo ) 8,68 ad val. 92 od val.(D}] 4O% af vel.
Pree (a*,2,1)
fnduszrial end labaratory slectric furnaces »
electric induction 4 dielecteic hesting equl
slectric welding, & sng, end soldering machincs and
. apparetus and similar arcicles for cucting, and paris
thereof:
403.90 Welding wachi and appsratus, end parcs
thereof....oe wesseeescassensessssrssssssasetves | cersssic) 2.9T ad val. T ad val.(D) 352 at wsl.
Faee (AE, D)
os Todustrisl FOPOLE...cusrvosarssncassarcncsssee | Wo
other:
Arc welding machines:
10 Ro.
20 Ro.
%0 Rocacing type. . Wa.
) A0 Other welding machine Yo.
0 X
93,95 Other. 3,1 ad val, 2.35% ad val.(D)] 352 ad wal, .
free (A2, 1)
20 Fucneces and ovens, aod perti.... b 3
- 30 Tnduction and dielectric heating
@Nd PATLB. csvrnccsssrressorasrtccarsattovuroce 4
so $oldaring iroas and guns and other .
soldering machin and PATES.cavecrisssscaess | B
70 OLNEE. . ieancasioses x

3re supp,
9/1/83)




Yane 8-138

TARIFF SCHEDULES OF THE UNITED BTATES ANNOTATED (1983)°

SCHEDULE 6. - METALS AND METAL PRODUCTS

Part 5. - Electrical Mschinery and Equipment

6«5 oo
586,10 - 685.55

Stet Uatce Rates of Duty
lcem jSuf- articles of
fin Quanticy 1 Spectsl 2
Electric instant ous or storage vater N
imwersion hesters; eleccric sorl heating -
and electric space heating apperatus; eleccric
dryete, hair curlers, and other electric hatr
. ces; eleccraic flatirone; electro-thermic
4 housensld eppliances; electric heating
other then those of carbon; all the fores
584,10 | 00 Travel cype..ovcoes No,.....} 3T ed val. 2.2% ad val.(D)] 352 &d vel.
. Pree (A°,L,1)
$85.13 | 00 OCRET . ccvrsosconaassosassssssasasssscsssanscee § NOoiosl 9,42 ad val. 40X ad vel.
084,20 Tossters, waffle irone, shillets, ovens, stoves,
coffee mekers and other portable electro-thermic
Ritchen and household @PPlIANCER, cecrcccanrovscvens ciessrac} 6,13 ad val, 5.3 ad vel.(D)] 402 ad val.
. rree {A,2,1)
10 No.
20 No.
“0 Qther cooking a No.
0 OLhef.secreocrcarnssrasasassns o,
Other:
Cooking stoves and ranges, and parts
chereol:
86,25 | 00 MiCEOVEVE OVEMB..ccssscscsressscocrsacnes | Mouoaise 4T ad val. Pree (A®,2,1) 352 ad val.
684,26 ¥ 00 1f certified for use in civil
sircrefe ( headnote 3,
i schedule €)....... No..v.o] Frae 35T ad val.
.20 Other, including parte... 1T od val. }/ rree CA,D,E,1) | 352 ad val.
21 Other stoves and rang No.
°0 Pares.. ..o x
se .3t § CO Caoking stoves and ranges, if
certified for uee in civil air-
craft ¢ headnote 3,
schedul cesasene No..ooso] Pree 358 ad wval.
484,40 Furnaces, hesters, and ovens, and parts
theraof.cecrcssvacsccrssanonns . 42 ad val. 3.7% aé val, (D) ] 33% ad val.
Free (A2,1)
20 Purnaces, heaters, and ovens...... No.
0 PATEB cciecannesrtsnaasvasannsccars X
484,41 ) o0 If Cenadian article and original
wotor-vehicle equipnent (sas
headnote 2, part 68, schedule 6).e.ccenue | Xiceoon ) Free
84,62 § 00 Purnaces, heacer
certified for u
(see Neadnote 3, Free 353 od vel.
08440 . Other eppliances and APPIrELUS . ccsvrccacncons 4.3% ad val. 3.92 ad val.(D)] 353 ed val.
Prae (A*L,.1)
oS o,
10 R
13 z
30 .
Wo.
s DUNEF.cescacenacncssivonsanossnseverscsas x
A5 J OO voed varning devices, if cereitied for
use im civil aircraft (see hesdnote 3, :
pars 6C, schedule $).ccocicocvonsacsncece S 352 ad vel.
484,93 | 00 No..caeel 6.2 ad val. 3.92 a4 val.(D)] 352 ad val.
. . Pree (A%,E,1)
w83 |00 OEMEF. cvaeeasorsnasaren Rooiood 4.3 ad vat. 3.9% a4 val.(D)] 353 ad vel.
. | ¥ - L . . Frea (A%,2,1) ,
%I Buty on certain megnecron tudbes towssrsrily
sulpanded. See itew 912.02 18 pav 18, Appandin to .
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8 OF THE UNITED STA

SCHEDULE 6.~ METALS AND METAL PRODUCTS
- EZlectrical Machinery snd Equipmenc

TES ANNOTATED (1945)

Pane 6-169

[ ]

8AS.80 - 68%.90

Stet Unite Rates of Duty
Sufe Arztcles of
1tz Quantity 1 Special 2
Klectricel capecitors, fined or varieble...ccocercr veseesse] 10T ad val. Pree (X) 353 ad vel.
82 a4 vel. (D)
Pined cepacitors:
Aluminue eleccvolysic:
ol 13/1% iaches ts Sismeter and undev....... | Wo.
o2 Over 51716 incres 1o dismetar but le
thaa [-3/8 inches in diemeter.......c.eoo § Noo
os 12378 iaches ia diemeter ané over........ § Wo.
Tantalum eleicrolysic:
(1] tiemcessssarsssessesssavescesss § Woo
oy Pippad.icccnns seseravssvrass § Woo
o8 [ 171 B esesencevesnas § Woo
: Caramic:
Siagle laye
13 Axial .- Wa.
12 Yo,
13 Wo.
16 Wo.
17 CHiP#cicrvrsermmcass Neo.
Papar or fila:
2 microferads and over:
Nezelized film: )
19 ©0il filled.. "o,
2] N OChes. ... Wo.
alized pever:
22 0il filled ¥o.
E2 ] Yo.
26 . o,
Eid Less thes 2 microfarad Wo. .
30 Wica...so %o,
3% Othar fixed ceracitor No.
40 Varishle COpOCitors...cacsve wo.
00 1f Cemadian srricie and ofiminsl woror-vehicle
squipment (sas healzoce 2, pert &R, schadule #).... Reevseesf Pree
Plgctrical switches, releve, fuses, tightning errestecs,
plugs, receptacles, Lle=> sochkecs, cerminals, € anal
etrips, jusction boxes e ochar electrical appacs
for weking Or breaking slectricel carcuits, for the
protection of electrical cizcuits, or for msking con~
nections to ar in slectricel circwizs: awitchboards
Cexcopt hone ewi da) and 1 penale; .
all che Covegoing and perts cheveof..ccssnanasseccvecces seesasss] 6.1% ad val. 3,32 ad val.(D)] 352 ad val.
Frae (A*,2,1)
flectrical itches exd relevs:
Coateining an estomatic overload or
tripping sechesise (Circoit Sraskers):
o2 Moldad CaGR. .. cvvemacscnacastovrssracecs Wo.
Ocher: .
| d In civcwits of lese than 1,000 V.... | Ne.
o6 i circwics of 1,000 V or wore,
Sut less than 343 KV, .iieoeeonccases § Moo
o In circuits of 343 RV or higher..... |} Wo.
22 o,
2% Wa.
£ L] Aeapractiot it esnnn Ro.
Raife: .
2 In circuita of mot ever 1,000 V wo.
3 I sivceite of avar 1,000 Voo.ooie.s | Woo
Belays:
R ] With ceatacte recad st 100 .
ENOR 18 Aurcasoncccnsanorossossscoss | MO0
3 With contacve raced oc 30 A and
[ 7T IR PPN "o,
3 ORNATo yeonocnns e
* (rd supp. -
C918195):




| FANITF SCHEDULES OF THE UNITED STATES ANNOTATED (198

SCHEDULF. 6. « METALS AND METAL PRODUCTS
Part 5. « Electrical Machinery and Equipment

sl
- Stat Usite lates of Duty
Iten  fSul- Aarticles of
fia Quantity 3 Spectal z
605.90 Electrical swicches, relays, fuses, stc. (con.): . :
(con.) Puses:
In civcuites of leses than 2,300 V:
39 Gle "o.
42 Mo,
o No.
43 Mo,
48 %o.
Cylindri i
L2 Rated st 120 V or more end 20 A or
i Mo,
5 %o,
2 Ko,
53 o .
3% No.
st
whally of plastic impregnated
56 . With 3 or more layers of conductiog
: T T T T LIS
8 Other. Wo. .
e No.
60 . No.
(3} ar mblies and switchdosrds in
circuite of not over 1,000 V.oiiivreascrercccsascse Mo,
[~ Switchgear sssesblies and switchdoarda in
circuits of over 1,000 V.. veeivanvenassrasnosscssos RO,
(1] Panel Bosrds and distributios boards in
circuite of mot over 1,000 V . tesvecsssses fNoO,
(1] Terminals, electricel splices and electricsl
COUPLANGR. e cvasnsoecocasonncanasseccecasiossasnsacs IR
AC mocor starters and contactors:
10 Reted not over 600 V No .
72 Rated over 600 V. No.
7% AC motor contgol cent Ko,
80 Other, ircluding parcs o oing X
483.91 | o0 2f Canadian srticle and originet motor-vehicl
equipment (see headnote 2, part 68, echedule $).... [X.....uo EPree -
606,10 Resistors, fined or variadle (including potantiom=
eters, but not including hesting elements), and
] 62 8¢ val. reee (2,1) 352 ad val.
30 No.
38 No.
resistol
» Having more thas two lesds (resietor
BEtVOrKE) e ieecnasucnccatssscessssnenssscosses INOL
Othar:
4 Carbon. composition. . csecesses fMe.
: Pile:
With leads:
42 Card (o, -
4 Ro.
o No.
& e,
$3 o
5 & Na,
« Parcte of the foregoing X
es6.1t § on 1¢ Canedian article ans o ael woter-vehicl
- . aquipment (see headnote 2, porc 6B, echedule 6).... JRecccoo. fPree
: : : ; i (3rd supp.
. ) 971785




" TARIFF 8CH

SCHEDULE 6. - METALS AND METAL PRODUCTS Paxe 6-171
Part S. - Electrical Mechinery and Equipment

EDULES OF THE UNITED STATES ANNOTATED (19a3)

6 5 e 0
GAE. IR - 6AS.

Stat. Unite Rates of Duty
ltem fSuf- Articles of
s Quanticy 1 Special 2
Autometic volteme and voltage-current requlatore,
with or without cuc-out rel . and parts thereof:
686.18 1 00 Designed for use in & olt, 12-volc,
OF 24-vOlE GYSEEW.ceeorescocossssntnancsseranacsnes Keoevroo] 3.3 ad veal. 3.1T od vel. (D)1 25T od vel.’
Peee (A,£.1)
686.19 ] 00 1f Canadian erticle and originel eotor=
wehic utpaent (esee hesdnote 2.
sart chedule 6).. Xeerssoo] Pree
688,28 3 00 Automatic volts
tator 14
rcrafe L
Ochedule 8) . ciieriiiseciotnasasicantiiioes Pree 253 ad val.
686.26 § 00 DLMELecccenasiasvcrsasnsssacacaseoassoctnscossncecses 3.3 ad val. 4.9% od vel.(D)] I3 ad val.
X free (A,2,1)
€86.2% ) 00 Autgmatic voltege and voltasge-current
regulators, if cerctified for u in civil
aircrafc (sme headnote 3, parc 8C
b 0chedule 8)...rseecrsscsecsonsscssssscsnssance | Recsiosnf Frae 352 ad val.
T 2lectric filament lamps end electric diecharge lamps, ’
including ultra-violec end infra-red lamps and
photo-flash laevwps: slectric luminescent lawps; end
mant lsmps:
606.30 Cnriet vesvasas] 5.63 a4 val. Pree (A®,2,1) 202 &4 val.
20 Wo.
40 Ocher Na.
$86.40 | 00 Iafre-red lemps. No......} 3.3% ad val. 3.1 ad val.(D)] 202 ad val.
1 Pres (A,2,1)
© jese.s0 § 00 Phoco-Flash 148ps..icicenrencassrasces wo. 3.32 a4 val. 3.1% ad val.(D}] 35% ad val,
(a.x,.1)
)
496,60 Sealed-beam 18880, cviesocccsccoscasncscsanroce B coconcne 3.3% o4 val. ad val.(D)] 20% ad val.
(a,2.1)
10 Usder & inches (msasured dingonally)..... | Wo. )
20 6 iaches end over (wessured diegunelly).. f No.
486.61 § 00 If Cansdian erticle and original
motorevehicle equipwent (eee
headacte 2, schedule 6)ccciecccs | Hoooes. . Free
686.62 1 0 22 certified for use in civil sircrefc
(see hesdnote 3, parc 6C, schedule 6).... | Wo......] Pree 202 ad val.
Ol
Designed for opersting at
leas then 100 vo!
686.70 § Q0 Lmpe Naving
wot aver 0.25 i
wwm dissster end suvitable
for use in cystoscopes and - .
sther eurgical iastruments....cec.ee f DoEicees 10.42 ad val. 7.92 at 552 ad val.
2,1)
Prae (A,2)
Je86.80 [ Y P R I 12 o8 vel. . Pree (A,D,K, 23 20T adf val.
20 . Fleahlight Lempe .
40 ! . ORMEEscssccncnss i
sse.01 Joo |- I¢ Canodion secicle ant orig- .
X ui pment
We..iees] Pree
. . . . . . (Ird supp. i
‘L . . ' ERRT . : . . 8/1785)




SCN!DUL! 6. - METALS AND METAL PRODUCTS

TARIFF 6CHEDULES OF THE UNITED STATES ANNOTATED () 599

Pape 6-172
R s t 5. - tlcctrlcu Machinery and Equipaent
S ae
- RR2,.44
Stat : Caite Rates of Duty
Item JSuf- Arttcles of
11z Quantity ) Spectasl z
Rlecteic filament lamps and electric diecharge lamws,
including ultre-violet end anfra~ved lamps and
photo-tlash laape; electric h-mnunt iempe; and
arc lamps (con,):
Pilasenc lawps (com.):
Other (con.):
606,90 Designed for oparating et
100 volts or ceserees] 4% ad val. Pree (A,2,1) 202 ad vel.
General
10 %o,
20 CRY No.
3 Other, includiag stendar.
Nousehold lamps.ciocaccescresss | WO
Other!
&0 Tungeten halogen and other
lemps uvsing halogen
regoneracive cycle..ccieavceses | Noo
50 Othar, including reflector,
sraflic and screec lighting,
sad sough asd vibration
serwice LONDO. cireiecatoicncaes | Boo
607,10 Eleceric scharge 1 ®. including
ultra-vioist lemp: essssansene see § eeencres] 6% ad val. 3.7% od val.(D)| 20X ad val.
: Prae (A.2,1)
10 Pluorescent, hot cathode
20 Sadium vapor.. ..
30 Mercury vapor.
I Other {mclu“n' sitraviolet
497,20 § 00 AZC 18 P8, vrcacncsscocrcnstrenasenvenes . 4.3% ad vel. 3.92 ad val.(D)] 35T ad val.
. Pree (A,E,1)
687.3¢0 Blectric luminescent lamPs..c.eierecverncosersoeces § cocecers] 2.0F 84 val. 2% ad vel. (I;) 203 ad vel.
10 Light wsmitting diodes.... Bo,
30 Oh@F cceassascocsoversne No.
Rlectronic tubes (excepe X-ray tubes); photocells;
and other related eleccronic crystal
mounzed pieso~slectric crysctals; ell
the foregoing end parts thereof:
Television picture tubs
82,38 ColoFasesnse wrseesse] 152 ad val. Free (2} 602 ad val.
122 od val.(D)
Waving &
12 12 inch Wo.
13 13 dnch Mo,
14 18 inch Mo,
16 168 inch No.
18 18 dmch No.
0 20 imches and over.. Wo.
687.3¢ | 00 1€ Camadion article end originsl motor—-
.
part 63, schedule §)eooriccacironaseccces § Wouccool) Pree
Other:
687.42 | OO Saving & u"uht line dieenvion acroes
the feoc @ater thaa 11.6 snches
but having no
across the fac
inched.ccncces No..oesd) 9.2% od val. 7.1% od wsl.(D)] 602 o¢ val.
Pree (a,2.1)
87.43 (171 ZPTPPPL T 9.2% o4 val. 7.2% ad val.(D)f 60T ad val.
. Peae (2,1)
10 ru:uun.
0 LI
687.44 } 00 It Cln.‘hu
wvehicle squipsent ( note 2,
part 68, schedule & svsscssisnascesecs | Movsscas] Free
.
re 3 stotiotical hoodnets 4.




v FARIFF SCHEDULES OF THE WTSD ETATES ANNOTATED (i 935)

SCHEDULE 6. « METALS AND METAL PRODUCTS Page 6-173 . -

Paret 3. -~ Llectrical Machinery end Iquipment B
6 =8 ae Ui
£82.84 - 6R7.72

Scat : UVstes Sates of Duty
2eem fSul- Arcteles ot
e Quantity 1 Spectal 2
Zlecevonic tuves fexcept X-ray tubes); photocell
transietors and other related electronie crystel
componente; Bounted piego lectric crystales; oll
the foregoing snd parce thereof (con.}:
other:
87,34 casthod cubes and pa: thereof
: (includisg perte of celevidion prcture
[0 T R R wevaresovsacransone §oaaases Vo] 4% ad val. Tree (2,1) 152 od val.
03 Cathode~rsy tubes, except parts
B tharaol..cconnas wacvaassevecsssscerses | Moo
o8 Perce af cathode-ray tudes (including
talevi. picture gubes)....... I R
7.36 § 00 3¢ Canadisn arcicle ant origine! mstor-
wvehicle eguvipment (eee hasdnote 2, perc
89, oschedule 8) . oriocurccsinsossireacses esvs] Prew
- 607,66 Clectromic tubes, axcept cathode-ray tubes.... ernsscss] 4.7% 8d val. 4.2% ad val.(D)f 35% sd val,
M reee (2,00
1 Bacaiving TubeE. .seecsessssiersrsinancee | Noo
other:
n Gas eod vapor electron tubes....e.ee Ro.
[% 1 Diodes, triode and tetrodes.casav, ¥o.
Microwaves Tud
13 NagneLtron. . ..o o,
134 Rigstrom. ... No.
1 Othet.aaose Ho.
21 Lighs~ssnsing tubes. o,
23 i ORher . vsercorscane cesearerresee No.
’ Traneistors aud other relaced elestronmic N
&l componeats; wounted prego-electric
B yatals:
N 681,70 Transiscors cesvaees] €.2% od val. fres (A%,E,1) 352 od val.
. § 22 x
23
Ro.
” Wigh & dissipation rating of 1 vate
OF GrOAtEr..ccuucrcarsosrrasnatseens | WO
97.72 Diodes and rectifier cersened] Yrne 35% sd val.
] Uamounted chip x
Beiw
oy Selar col Wo.
10 Oxher.... "o,
10 RaNEC oneoseon wo.
30 Ricrowave....coen Ko.
40 TRyristors...ccoese Wo.
other:
b4 Vith & wamimue current of
0.9 aspaves or lass....iecense | Moo
s . © other. evevessisssasanasrree | Woo




TARIFF SCHEbULBS OF THE UNITED STATES ANNOTATED (1 903)

SCHEDULE 6. « METALS AND METAL PRODUCTS

Page €176 Part 5. - Electrical Machinery and EZguipment
[ IR y
687. 76 - 687,83
Stat Usits Sates of Duty
Item [Suf- arcicles of
= Quanciey f - 1 Spectal 2
Llectronic tudes (except X-rav tubee): -houulh.
N traneisto d electronic ery
component ctric crvate
the foregwing and parts thereof (con.):
Other (con.):
Transistors end other releted electronic
crystal components; mounted pieso-electric
crystala (conm.):
02.74 Monolithic integraced circuito....... sesesree] Pree 352 #d val.
o5 Unmounted chil dice and wafers.... ] X
10 Linear.coseon . o,
Other
Dipolar:
15 . myl/-.n......-...... Wo.
Ox!
20 stor=transiscor
- | wo.
23 ) Reitter coupled
logic.cccvcceiscceccs § Mo,
3 Other....ccccnvveeene § Roo
Metal omide semiconductors:
Memory 1/:
) Rendom access:
b1 Mot over
9,000 bits...... | Wo.
» : Over 9,000 but
) wot ever 20,000
Bitseccriocccaes | Noo
3 . Over 20,000 but
- sat ovar 40,
Bitoeoeirensees § Moo
41 Otlr 40, 000 but
evar 80,000
nn............ ®o.
4
No.
- Ower 300,000
Wo.,
43 Wo.,
30 No.
55 wo.
0 No.
687.77 ceseenas] Pree 352 ad vel,
(2]
*°0
¢07.79 § 00 4.78 ad val. § 4.22 od val.(D)] 33 ad val.
g . Pree (T,1) CEA
497.81 § OO OLMOT. vsecssnassnsasonscasoraasansencacs | Boccoo. f Pree . 332 od val.
! Othar, including perte wet epecially pro- . . . .
vided Cor: R
487,83 § o0 Porte. of olectronic tudes. . ciecercccreos | Keuerno] 47X a8 val. 4.23 ad val (D)} 352 ad val.
Pree (£,1)
cd supp.
9/1/88)




TN U TRTES ANNOTATED (158

T Lo SCHEDULE 6. - METALS AND METAL PRODUCTS Poge 6-175
Part 5. ~ &lectrical Machinery and Equipment .

[ JEa SR 2y
687 .85 - BAR.0%

. Stot . Duite faces of Duty o
' Ieam JSuf- Articles : of
fis Quanttty ) Spectal 2

tronic tubea (except R=ray tubes): shotocells;
nd other reisted slectronic cryscal -
mounced piezo-electronic crysta all
oing ang? parce thereof C(con.):
othar (con.):
Other, including parte not epecislly pro-

vided for (con.
CONBUCEOTO. .coaoae 35T ad vel.

87,05 .
(1] without circuits or
20
697.87 § 00 4.22 ad val. Pree (2,1) 33T o2 vel.
687.89 ] DO B Any article descrided in the foregoing ’
. atem 7.86 ¢o 687.87, inclusi it
Canedian srticle end original motor~
wehicle uipwent (sse hesdnote 2, port
w 68, schedule 6)..... casee .
Insulated (including ensmelled or enodized) electricel
A conductors, whether or not fitted with ¢ ctors

(includiag ignition wiring eete, Chr tree
lighting sets with or without their bulbs, and
other wiring sets):

. Without fittinge: -

400,04 Containing (exclusive of ineulation and

ing) over 10 percent by weight
. crrenves [5.32 4t val. Prae (A,2,1) 40% a4 val.
10 21 AWG (0.0285 in, in diameter
) (0.726 wm)) and lerger. .
! S Las : 22 AWG €0.0233 io. in dimmecer
. i €0.643 mn)) and finer dut. la
. chan I} AMG (0.0071 ia. in &
X R ) €0.280 W) )sscecarccvosscesansacnces fL.
BEN LT 33 AWG (0.0071 in. in diameter
€0.18) am)) and finer.. .. cconcaces LU0
 J Co 1 cadle.... ceseess JUB.
) Othe
s0 Powver catle for 601
welta or highe esees JLO.
(33 OUREE. eooocsnsrosecscnsonanaransose SUBL
83,03 | 00 1€ Canedisn article and original

mstor-vehicle equipnant (see head~
mete 2, part 6B, schedule 8)...ccceenacss Qlbeco.oo. [Pree

0"7
8187




61787

TARIFF 8C

$ -9 =
$86.06 - 688.25

HEDULES OF FME UNITED STATES ANNOTATED (1589 :

SCNEDULE 8. - WETALS AND METAL PRODLCTS
Parc 3. o Cleczricsl Machinery snd Equipment

Stat Tates Rates of Duty
cem {Sut- Arcdcion of
fis Quantity =) Special 2
theulated (including enmmelled or anodized) electricel -
conductors, whether or nat fartad with caonsctors
lincluding ignition virang eecs, Cheistmsa~tres
lighting sets with or without their bulks, end
ocher waring sete) (cem.):
witheut fittinge Ccom,):
$88.0¢ | 00 DENEC. s ssscscstrsonasssrbssnsse W.aoors] 592 ad val. 8.9 od val.(D)] 35T o¢ vol.
. Peee (A.2,1)
00 12 Canadian srticle end originel
eotor-vehicle ayuipwent
headaces 1, part $5, scheduie $).. Wo...cesf Pree
with fittings®
499.10 Cnrisrmae-tres lightinx eets, wi
without their bulbs, end wirang
aimilar THeretO. .ceoresracers veaevere] 8% ad voll Pree (A% X,1) 502 ‘sd val.
10 Minature necies vired setd..... Ra,
20 OLNEE ssanseesovrssrercascsse o,
¢88.12 | o0 tgnitien wiring aste and wiring sete do~
signed for yee in wotar vahicles end
ceafe provided far iw yart & of sched~
oie Goiaens Kereaass] 5% ad vel. Pree (A®.2,1) 301 ad wsl.
88,13 § 00 11 Canedian arcicie and or
wotor-vehicle equisment (
hestnote 3, pare 6, schedule L PP Kicerors] Pree
[ ] 2¢ carcitied for uee in civil aivcrsfc
f (ses headnoze 3, parc €, schadule ®)eoen | Kevusson} Proe 308 ad vsl.
L]
o88.17 § 00 With modtlar talephona £QGASCERSTRcsc.o-oe Kevsraesf 3,62 08 val. 5.3% ad val.(P}] 352 a2 wel.
Pree (A®L,I)
688,18 § OO OtheTserrecscrnsrersansnvesnnsssasuocsne § Boroones 5.6 84 vel. 5.3 ed vel.(D)] 35T ad vei.
. . Pres (A*.E,X)
8.1 | 00 If Canaifan article sud origtasl
sotor-vahicle equipment (ses head-
aote 2, part 6B, Schedule &)ecoocve- | P Bl
Painsuisted slectrical conductors:
s88.20 § OO0 Comprised of sluminum vil strand spivally
wound 8T cwisted eround & steel or & minum .
. COFRacovreersnsarsuensatoreresatesyortonynossrniss Waeasaes§ 6.9 oo val. Yree (A,2,1) 352 ad val.
€98.2% § 00 Plenivie, consisting of am essnnbtage compased

of flat wire epirally woumd or tvisted around

« teatile core, or of tvo or wore of euch
sasanblages plied or twisted togecther weh

or without & central testile COF@ cecatsencsroavee

Lh.acees] 4.73 82 val.

Free (42,12

.12 ad vei.(DY] 352 a¢ vel.

" 3ea oupp.

9/1{88)




SUSSECRETARIA DE COMERCIO EXTE
SOLICITUD DE PERMISGC DE
IMPORTACICN O EXPORTACION

ocagr o Coamecsy
v seeamre meveraias

¥) REGIMEN. ADUANAL

RIOR

SOLICITUR N'2mERD

SELLO DE RECEPTION

HQUA ¢
(CITESE PARACLAL D EN  feianire)

l________*____J

-
SECTOR

i3)
t : b
PuBLICO Ei MODALIDAD

’-QIVADD——D

NOMBRE O RAZON SGCiAL Te) REG, NAL.DE (MP ¥ ExP (&)
ooMiICILIO CAUE No. O LETRA COD. POST || REG FED DE CONTRIBUYENTES {9
CANTICAD A {IMP O EXP. 1= B
LOCALIDAD ESTACO TELEFONO
WMERCANCIA = IMPORTAR O EXPORTAR BTy UNIDAD DE MEDIOA oy
VALOR EN DLS. EUA. _ t2)
> N ADUANA Tias
“PAIS DE ORIGEN O CiziiRo el
s
FRACC ION ARANCELARIA 5] SOPFICACION
AREA
AUTORIZACION PZRA SUSCRIBIR LA SOLICITUD (71]{ TMESPCASAGLE
CLAVE
‘ S
NOMBRE “OPINICH O OTRAS
CARGO O PUESTO EN LA EMPRESA:
, ‘DELEGACIGH TS FETE 420 ES
NuM. D€ REGISTRO: AROTESTO CECR VEROAD CLAVE
- FOLIO EZCNOMICO
TELEFONO: e
TIRMA I REVISO CLAVE. }
" 4
DICTAMEN

‘ODSERVACIONES

DICTAMINADOH

FUNSALIENTO




SUSSECRETARIA OE COMERCIO EXTER(OR
SOLICITUD CE PERMISO DE
IMPORTACION O EXPCRTACION

-

Wcegrania o4 Coruteo
¥ Soemaerc mousTeay

| $0L1CITUD HUMEDD
(CITELE ARSI LULLCUIE N \FTH

SELLO DE RECERPCHIM

12) REGIMEN ADUANAL:

.
SECTOR 3 AD:
PuUBL 1CO l i MODALID .

/~ NOMBRE O RAZOM SOCIAL (e) REG. NAL. DE IMP Y EXP (¢!
DOMICILIO CALLE No. O LETRA COD. POST.|| REG. FED OE CONTRIIUTENTES i
CANTICAD A IMP O EXF
LOCAL 1 DAD ESTADO TELEFONO ] ot
MERCANCIA A INFORTAR O EXPOATAR Y UNIDAD OE MEDIDA
VALOR EN DLS. L~
s -+ ADUANA
PAIS Ot ORIGEN O DFSTIND
FRACCION ARANCELARIA (&} INFORMACION

AUTORIZACION PARA SUSCRIBIR LA SOLICITUD (7)

’
NOMBRE

CARGO O PUESTO EN LA EMPRESA:
NUM. OE REGISTRO:

TELEFONO:

FiRmA




"~ SUBSECRETARIA DE COMERCIO EXTERIOR

»—;1/7 " SOLICITUD DE PERMISO DE
i famraie IMPORTACION O EXPORTACION

AwTema o commar
ommere amsusraias.

(2) REGIMEN ADUANAL:

SOLICITUO NUMERD

SELLO DE RECEPCIOM

ECTOR

3) K
u-uco__.D MODALIDAD: :

®1vano ‘{ . l

. {CITESE PamA CUALOUIER :mc.mi' §

NOMBRE O RAZON SOCIAL

(e)

REG. NAL. DE IMP Y EXP

(Ll

oOMiICIL IO CALLE No. O LETRA €0D. POST.

REG. FED DE CONTRIBUYENTES

»

CANTIDAD A IMP O EXP.

LOCAL IDAD ESTADO TELEFONO

{10}

MERCANCIA A IMPORTAR O EXPORTAR

is)

UNIDAD DE MEDIDA

{ir)

VALOR EN DL.S. EVA.

(12)

ADUANA

113)

PAIS DE ORIGEN O DESTINO

Gei]

FRACCION ARANCELARIA

(@)

e e—

AUTORIZACION PARA SUSCRIBIR LA SOLICITUD

«?r)

——————
|
NOMBRE

CARGO O PUESTO EN LA EMPRESA.

NUM. DE REGISTRO: PROTESTO DECR VERCAD . CLAVE
FOLIO ECONOMECO
TELEFONO! ™ §
TINGA REVISOR ] . . CLA )

COXFICACION
AREA
RESECHSAMLE
CLAVE

l‘ﬁ‘m‘lo‘u"oz OTRAS LirifuINCIA

DETLECACIUNES FECYRALES

DICTALEN OBSERVACIONES

OICTAMIMADON

FUNDAMENTO




(CITROE PARA CUALALY 2T brvmrve. f 2 )

SUBSECRETARIA UE COMERCIO EXTERIOR
SOLICITUD DE FPERMISO DE
IMPORTACCN EXPORTACION

. ACTIVIDAD O GIRO PRINCIPAL - Ty

i

USO ESPECIFICODE LAMERCANCIA '

r—————

| ——

’ - r—————t m—
—— —_— mmr—
'PERIODO EN QUE SE CONSUMIRA LA MERCANCIA. e e —
—_— —— ——

PEF'IISO ANTERIOR LZL PRODUCTO Si'titaR

B It

rECHA CANTIOAD EXISTENCIAY

—————

= ——
ANEXOS PARA IDENTIFICAR LA MERCANCIA

l ienu..ooo [ lrovosmama [ ) ; sLANO ::::aun, A L

DATQOS COMPLEMENTARIOS

JUSTIFICACION OE LA IMPORTACION O EXPORTACION




T T¥7) T SUBSECRETARIA DE COMERCIO EXTERIOR SN TR G )
& A, - SCLICITUD DE FERMISO CF
e IMPORTACION  EXPORTAGION

ACTIVIDAD O GIRO PRINCIPAL

y

USQ ESPECIFICODE LA MERCANMCIA

PTRIODO ENQUE SE CONSUMIRA LA MERCANGIA. __ . . . v

l

ZZaMISQ ANTERIOR DEL PROOUCYO SitdiLaR

1 L I L 1L

T PECHA CANTIDAD CNIBTENCIAS
e —— — — -~ —m
ANEXOS PARA IDENTIFICAR LA MERCANCIA
— 1 ornos
I icavaLo00 {soroenana l sLaRmS (Erceicwm
- ~DATO$ COMPLEMENTARIOS :
—— e —
JUSTIFICACIONDE LA IMPORTACION O EXPORTA CION

-, - .

.

5




SUBSECRETARIA DE COMERCIO EXTERIOR -
* SOLICITUD DE PERMISO DE
- IMPORTACION EXPORTACION

ACTIVIDAD O GIRO PRINCIPAL

USQO ESPECIFICODE LAMERCANCIA

e A S Bttt

PERIODO EN QUE SE COKNSUMIRA LA MERCANCIA. . . . . PR

PERMISO ANTERIOR UL FPRODUCTO SIMILAR

e y—————

* o ——————
——————

ANEXOS PARA IDENTIFICAR LA MERCANCIA

i lormos
T lcavawoso lrovuuun l “sramc l . lunemum

DATOS CIMPLEMENTARIOS

|

JUSTIFICACIONDE LA IMPORTACION O EXPORTACION




(CITEIE PARA CHLLLNER INFAR N oy,

SUBSECRETARIA DE COMERCIO EXTERIOR
S g ~ ANEXOA LA SOLICITUD D&
LT 1MPORTACION O EXPORTACION

il

NOMBRE O RAZONSOCIAL o Tes

PARTIDAS DE MERCANCIA A IMPORTAR O EXPORTAR <31
| e ANTID ~ | uninap PRECIO EN DLS. F . &
*aaTIDalCANTIDAD S R 1 P .

| uz%?o; o€ ¢ ¢ o N UNITAR!IC TOT -

8 ; s 1
"NOMBRE VY FIRMA DEL RESPONSABLE. . K 24

I




i BOLICITUD M1 s
. Icl?(" ’..I Cl)l‘.Q"(.ll!l)"'-l‘)“Q!

SUBSECRETARIA DE CCMERCIO EXTERIOR

.f’*j

Lo [/ ANEXOA LA SOLICITUD DE
s T . IMPORTACION O EXPORTACION

NOMBRE O RAZONSOCIAL

—— —— —
Y. S o MERCANCIA A [1IFORTAR O EXPORTAR

NIDAD . PRECIO EN DLS

raarmaiCANTIOAD | 0 DESCRI P C I ON UNITARIO B

P e R R R R R R A R R R O O RO R O R O R R A R R R B

NOMBRE Y FIRMA DEL RESPONSABLE




(CITESE PARA CUALOWER INFORMACION)

SUBSECRETA#IA DE COMERCIO E*TERIOR
Z//] ANEXOALA SOLICITUD DE
S m I MPORTACION O EXPORTACION

NOMBRE O RAZONSOCIAL 122 71)

PARTIDAS DE MERCANCIA A IMPORTAR O EXPORTAR (z23)

UNIDAD PRECIO EN OLS. E.U.A
ATIRMCANTIOAD | e 2%0a pes ch t Pc i ON UNITARIO| ToTaAL

NOMBRE VY FIAMA DEL RESPONSABLE:




PARA EL LLENADO DE SOLICITUD.DE PERMISO DE

I NS TR UCTTI1I VO

E

IMPORTACION
O EXPORTACION e

A) OBSERVACIONES GENERALES

La solicitud debe comprender:

a)
b)

cy

4

Cardtula y hoja no., 2 de la solicitud, original y
dos copias (para el caso de ser presentados en
las oficinas centrales de :1& SECOFI) y original vy
5 copias (para las Delegaciones Federales).

Anexo_a la solicitud de importacidn_o_exportacidn
para describir la mercancia, original y dos co-
pias (para oftcxnas centrales y delegaciones fe-

derales) .

lnformacién complementaria y anexos para identi-
ficar la mercancia, un tanto. :

Ad icionalmente, en las delegaciones federales
fronterizas y de zonas libres, se requisitara el
anexo a la_solicitud de_ importacidén de unidades
automotrices usadas, en_original y cinco_copias,

cuando el tramite asi lo reguiera.

- Cuando 1a solicitud se refiera a la modali-

dad de "reconsideracién" deberd anexarse
. ademds copia legible del oficio de negativa
y de la solicitud original; el  interesado
dispone de un plazo de 30 dias naturales a
. partir de la fecha en que se reciba la noti-
ficacidén de 1- negativa para presen:ar la
~solicitud de "reconsideraciones" .

i—A ‘Deberk’ fbrmulurse en idioma espafiol, a ma-
.quina y sin borraduras ni enmendaduras.

=" . TRo. llenar los espacios sombreados.

- Cuando se requiera opinidn previa de otras

dependencias (SARH, SEPESCA, INMECAFE, etc.)
deben incluirse los anexos correspondientes.



. - - Cads solicitud debe referirse dGnicamente a
mercancias que estén: clasificadas bajo wuna
misma fraccidn a&arancelaria, salvo que ‘se
trate de solicitudes con base en programas’
de fomento, conjuntos o plantas industriales
o modalidades que justifiquen incluir parci-
'das de varias fracciones arancelarias. ‘

C - Se pueden presentar ‘solicitudes que amparen
mercancias clasificadas en varias fracciones
arancelarias, si el valor de cada partida no .-
es mayor al equivalente a 100 délares E.U.A.
al tipo de cambio controlado y correspondan
a un mismo capitulo de la tarifa de importa-
cidén o exportacién. :

- Estos formatos son de libre reproduceién,
debiendo respetar cada una de sus caracte=-
risticas.

- Para evitar problemas de tramite, los datos
e informacién referentes a 1la solicitud y
anexos, deben proporcionarse correctamente y
© econgruentes ambos. La SECOFI puede conside-
rar como no presentada la solicitud si no se
.1lena en forma completa.

- Para mayor 1nformac16n o aclaracidén acuda en

" el Distrito Federal al Departamento de

Orientacién y Difusién de la Direccién: Gene-

ral de Servicios al Comércio Exterior; en el

interior de la Repiiblica, a las Delegaciones
Federales. :

‘B). LLENAbO DE LA _SOLICITUD

1. Sector. Cruzar el cuadro correspondiente, segiGn se
. trate. . . . .
“PGblico:.. Dependencias del Gobierno Federal, organis-

" mos descentralizados, empreésas de participa-
cidn estatal mayoritaria |y demds entidades.
consideradas den:ro de la admxnxstracxon pia-

. blica.

‘Privado: Persona fisica o moral mno compreéndida en el
. : ‘concepto anterior. o B

con letras,

2. Reiiqene. Aduaneros: Consigne “claramente
los:

mayisculas el tipo de trémite que requiere, segdn
-siguientes re;!mtncs. citando sélo lo sefialado com ma-~
ydaculll: i . S celn e ERE . aE e
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. Modalidad.

- Permiso regla octava

';_.” Dom:cxlxo. calle, .

.
0

- Importacién Definitiva; : W

- Importacidédn Temporal {(pars retornar 1los bie-
. nes al .extranjero eun el
mismo estado) ;
- Imporcacién Temporal para exportacién (impor~
. . tacidén de insumos para
su transformacidén o ela-
boracién, ‘o de bienes
para su reparacibdn);
- Exportacién Definitiva;
- Exportacibdn Temporal;

Consigﬁe si la solicitud es para alguna de

las siguientes modalidades del permiso, citando sbélo

1o sefialado con maydsculas:

Permiso abxerto (en el caso de importacibn defi-

nitiva);

(en el caso de importacisa
definitiva) ; :

- Permiso en base a programa (en el caso de impor-
tacibn definitiva de empresas que cuenten con
programas de fomento o integracifén nacional);

importacidn (o) ex-

Reconsideracidén a negativa de
del nimero

portacidn, cite inmediatamente después
y fecha del oficio de negativa;

Reconsideracidn a'aprobacibn parcial. En el caso
total que se so-

de que se haya negado parte del
licitd, deberd presentar copia legible de 1la so-
licitud, permiso y anexo (s) autorzzado (s); v
- Otra (s): seflale la que corrcspoqda.
Nombre o rszba social. Si es persona ffsica anote el
sl se trata de.persona moral, con-

nombre y apellidos;
signe la razdn social o la denominacidn de 1la empresa,

dcpendencla‘u organismo correspondxen:e.

niimero o letta y cddigo’ postal
‘'donde reside la persons ffsica o. se ucha ‘ta em-

dependencxa u organismo.

,yresn.

E ,Local;dad. E::ado y tel&fono.vkknote delhgncibﬁ o
unicipio, entidad federsativa 'y ‘el niwméro .de’ te

e .1 ‘fisica o moral. ..~ ..




S, *‘Mercancia a importar o exportar. Describa el producto
con sus caracteristicas mis importantes, para identi- -
‘ficarle claramente y diferenciarlo de cualquier otro.

6. Fraccidén arancelaria., La que se considera aplicable o
haya aplicado la Direccidn General de Aduanas en

que
otras importaciones o exportaciones del mismo producto.

7. Autorizacidn para suscribir la solicitud.
- Nombre. Anote el nombre completo del .res-

ponsable legal autorizado para suscribir so-
licitudes de permisos de importacidén o ex-—

portacidn.

- Cargo o puesto en la empresa. Indique cate-
gorfia o funcién que desewpeﬂn en la empresa

solicitante.

- No. de Registro. Anote el numero del regis-
' tro para suscribir solicitudes de perwisos
de importacidén o exportacién, autorizado por
la Direccién General de Asunctos Juridicos de
la SECOFI. .

- ' Tel&fono. Indique el teléfono donde normal-
mente puede ser localizado para cualquier
aclarac;én.

- Fxrna. Perteneciente a la persona que sus-—

cribe la solicitud. .

84 - Regisiro Nacional de Importadores y Exportadores. In-
! dique el nimero de registro que le fué& asignado por la
Direccidn General de Aduanas de la S.H.C.P.

9 Regiltro.?edérat de Contribuyentes. . Anote el que'co-
‘~rresponda a la persqna, empresa, dependencia u orga-
nismo, deuignado por la S.H.C.P.

V»IO. Cantxd-d a xmynrtlr o exportar. Sefiale con nimero la
eantxdad de mercancia que solicita.

11. Unidad de Hedxd.. Especifique claramente si se trata
de piezas, juegos, kilogramos, metros- cubxcos. litros,
etc., en el sxstema métrico decxmal.

12. Valor en délares E.U.A.. Anote en délares de los Es=
tados Unidos de Norteamérica al tipo de cambio contro-’
lado v;tente. el valor L.A.B. Qe la mercancfa. En el




13.
4.

15.

16.

17.

18.

19.

20.

caso que la compra-venta se realice en cualquier otra
divisa convertible o transferible, se deberd convertir
a délares E.U.A. conforme a las tablas' de equivalen-
cias que publica el Banco de México.

. . .
Aduana. Mencione el nombre de la Aduana (s) Nacional
(es) por la que pretende importar o exportar la mer-

cancia.

- Pais de procedencia o destino. Anote el nombre del’

pafs o paises de los cuales pretende importar o expor-—
tar la mercancia. k

 Actividad o giro principal. Indique el giro o activi-

dad comercial, industrial o econdmica de su empresa,
en la forma mads clara posible. Si es persona fisica,

jﬁndique su oficio u ocupacién principal.

Uso especf{fico de la mercancia. Diga en la forma mas

" eclara posible, en qQué se va a utilizar la mercancfa a

importar o exportar, ejemplo: venta & ...; fabricacién
de ...} muestra para ...; etc. - :

Periodo en que se consuumird la mercancia. Sefiale el
tiempo aproximado en el cual habra de utilizarse 1la
mercancfa; no utilice las palabras "inmediato" o "in-
definido'", sea lo més claro y preciso posible.

‘Permiso anterior del producto similar sdlo para el ca-

so del sector privado. Escriba el ndmero, _fecha de
expedicidn y cantidad autorizada del Gltimo permiso
concedido, asf como las existencias actuales del mis-
mo. Ad junte copia legible de dicho permiso, por el
anverso.y el reverso (en este reverso debe aparecer el

ejercicio del permiso).

Anéxos para identificar la mercancfa. Especifique ‘el

-tipo de documentos e informacidn adicional que adjunta

a 1a ‘solicitud para identificar mejor su mercancia.

‘Datos cbuﬁiement.rion. Cite la informacién més impor—

tante sobre los regimenes y modalidades especiales de
importacién o exportacién a que sujeta la operacién.

. 'Ejemplos:

- NGmero de ‘nutoriziciones de oiras dependen~
) cias u organismos (5.D.N., Secretarfa de 1la
Salud, Pemex, Conasupo, etc.) !

- Registro en programa de fomento o integra-
eidn ' y . producto o actividad que ampare (de
-~ 1as Direcciones Generales . de 1Industrias de

la SECOFI) et et L T T
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U c¢cTti1l1vo

PARA EL LLENADO DE SOLICITUD DE MODIFICACION A PERMISO DE
IMPORTACION O EXPORTACION

A)  OBSERVACIONES GENERALES ' . . -

- La solicitud debe comprender:

a) - Cardtula de la solicitud, original y dos copias
(para el caso de ser presentada en las oficinas
centrales de la SECOFI) y original y tres copias
(en las Delegaciones Federales)

b) Copia fotost&tica legible por el anverso y rever-
s0 del permiso a modificar. .

- Deberf formularse en idioma espafiol, a ma-
quina y sin borraduras ni enmendaduras.

- No llenar los espacios sombreados.

- . Cada solicitud deberd referirse Gnicamente a
‘un 86lo permiso y a un s88lo concepto.

- Estos formatos son de 1libre reproduccién,
debiendo respetar cada una de las caracte-

‘risticas.

.. =  Para evitar problemas de trdmite, los datos’
- . @ informacidn referente a la solicitud deben
proporcionarse correctamente. La Secretaria

puede considerar como no presentada la soli-
citud 8i no se llena en forma completa.

- Para mayor informacién o aclaracién acuda en

‘ el ~ Distrito Federal al Departamento de

Orientacién y Difusién de la Direccidn Gene™-

.. ral de Servicios al Comercio Exterior. - En

‘el interior de la Repdblica, a las Delega-
ciones Federales. .

“8) * LLENADO DE LA SOLICITUD
1 lé.ineﬁ‘Aénlnll. Indique claramente con letras mayGs-—
- ‘culas el régimen que viene consignado en el permiso

otorgado, citando s8lo lo sefialado 'comn mayfisculas .y

-que puede-sers : tL . 2




- Importacidén Temporal (para retornar los bie-
nes al extranjero en el mismo estado)

- . Importacidén temporal’ para exportacidén (im-

portacidédn de insumos para su cransformacidn
o elaboracién, o de bienes para su repara-

cién)
.- Exportacién definitiva
- Exportacidn temporal

Nombre o razén social. Si es ‘persona fisica anote el

nombre y apellidos; si se trata de persona moral, con-
signe la razdén social o la denominacién de la empresa,
dependencia u organismo correspondiente,

" Domicilio, calle, nimero o letra y cédigo pos-
tal donde reside la persona fifsica o se ubica 1la
empresa, dependencia u organismo.

Localidad, Estado y telé&fono. Anote delegacidn o
municipio, entidad federativa y el nimero de te-
léfono de la persona fisica o moral. .

Concepto a modificar.

Prérroga. Cite la Gltima fecha anotada en el pe-
rfodo de vigencia del permiso otorgado e indique
la fecha a la que desea se prorrogue. .

_Cambio de valor. Seflale en dSlares E.U.A. el va-
. lor de la mercancfa, segin el permiso autorizado
y consigne el nuevo valor en délares, al cual

pretende cambiar.

: Yalor. pendiente por importar. Indique el valor
en délqrcs pendiente por impor:.;.

Hodiffﬁicién,en descripecién., Describa el cambio
‘que pretende realizar a la mercancia que se con-
signa en el permiso concedido y/o a su anexo, sin

" ..'que. dichs modificacidn altere 1la naturaleza del

. producto autorizado. . Presentar hoja adicional
‘membretada con la modificacién solicitada._,‘

Otras aclaraciones. Precisar 1la aclaracién que
pretende modificar al permiso concedido o a sus
anexos tales como: . .

A) Cambio del ‘patis de procedencia o destino y

- gsefialadas en el permiso.

de 1a  sdyana : cuando éstas: hubiqrenv_-ido]'H #




s

10,

~ No. de registro. Anote el

“Noémero (s) de oficio (3)

"wiswmo permiso del que

B) Modificacién o nulificacidén de leyenda (s?
que se consigne (n) en el rengldn de
observaciones que se cita en el permiso.

C) Otra (s). Sefiale-la (s) que corresponda (n)}.

Motive (s) y/o justificacién de la modificacidn. En

este espacio mencione en forma clara y correcta los

principales argumentos © razones que justifiquen la
modifticacién. En caso de ser insuficiente, anexe es-
crito (s) en papel membretado de la empresa.

Autorizacidn para suscribir la solicitud.

- Nombre, Anote el nombre completo del responsable
legal autorizado para suscribir sclicitudes de per-

' misos de importacidén o exportacidn.

- . Cargo o puesto en la empresa. Indique categoria o
funcidn que desempefia en la empresa solicitante.

nimero de registro para
.suscribir solicitudes de permisos de importacidén o
exportacidédn, autorizado por la Direccidn General de
Asuntos Juridicos de la SECOFI,

- Telé&tono. Indique el tel&fono donde normalmente
puede ser localizado para cualquier aclaracién.

~Firma. Persona que suscribe la solicitud. .

Regii:ro Nacional de Importadores 'y Exportadores.
Indique el nimero de Registro que fué asxgnado por 1la

Pireccidén General de Aduanas de la S.H.C.P.

Registro Federal de Contribuyentes. Anote el que co-
rresponda a la empresa, dependencia u organismo, de-—
signado por la S.H.C.P.

Nimero de permiso a modificar. Cite el nimero que
aparece perforado en la parte superior del permiso a
modificar, expedido por las Oficinas Centrales, o en
su caso, el asignado por 1la Delegacx6n Federal. .

de modificacién .concedido

"(s) anteriormente al permiso. Indique los ndmeros
- perforados que aparecen en la parte superior de 1la
(es), otorgados al

(s) modificacién (es) anterior
se estd’ solxcxtando la mod1{1-

cacidn, ancxando copias.

Area. Indtquc el nGmero que se ‘cita .em el recuard:o

,cortespondxen:c’n este concepto dentro del pornaso.




supncamos: marear con X el eoncepto deseado y requisitar el reverso de eata salicitud. '

. SUCURSAL AUTORIZADO POR
Multibanco Comermex, s.n.c. o _dey

de19____ -
DEPARTAMENTO DE CREDITOS COMERCIALES,

Muy sefiores (mioa) nuestros: *

Sirvanse estabiecer por: (] CORREO AEREO (J TELEX incluyendo todos los detalles {J TELEX simple aviso,
por {mi) nuestra cuenta un Crédito Comercial Documentario Irrevocable, [J CON [J SIN confirmacién de sus correspun.

sales en ......iaiiiooiieiaene P i L T L I T R L Lt LT T T L
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Este crédito es pagadero en . ......... tessecaseseteacece cicases y expira et dia ..... de ......... Ceereseanann de 19....
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por la suma 3 MAXIMA (3 APROXIMADA ......... e te s e e e e e e aaeate e e e et e et ee e s st aeet s harea s Gearae .
. . . (ul nmn y betra, en h mtdl que dthnl nmm)

El (los) beneficiario(s) podré(n) disponer de este Crédito mediante letras de cambdio I a'la Vista [ A ...... .
diss fecha de ..........c...eceeuuee.y & cargo de sus cor les y fadas de loa sigui d: tos:
1.—-CONOCIMIENTO DE EMBARQUE:

£ Maritimo “CLEAN ON BOARD” Juego Completo. (] De Ferrocarril.

De camidn. et seveerreresrtt et sttt a ettt et atbnaaanen

Guia Aérea. - g
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: i Benis ae’ a;-um) ! ‘
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* Amiga. [] Certificadas por Notario P\ibl_ieo. detallando la siguiente mercancia: (Sélo indicar detalle genérico)
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€3 Certificado de Origen Certificado de Peso Lista de Empaque
B Cert:lu:ado de Cahdad X Certificado de Sanidad Lista de Peso

=] GURO _SERA_TOMAD

{3 ustedes con SEGUROS LA COMERCIAL, 8. A. por (mi) nuestra cuenta.
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bajo P&liza No. ......cccavevee.o. I cual estard expedida a (avor del Mult-bnnco Comermex. S.N.C. obtigindo-
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con los abligados por las o

ciones que renlicen al' ampiuro de -este crédito, deatro de lun limites de) “mismo. ﬂenuncnmnq uprc

beneficios de la Ley, especialinente a los de orden y excusion consignados en los articulns &
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reputacion, cic., de los transpurtadores o ascguradures de i mercancin,

2.._'['_..‘,,,,1‘-" asumen e} * Multibanco Comermen, SN C.

y sus cor ! isos v dilidad alguaa
peetn e das consceuenciss que purmidan resultas por demovs o extravio en irnn to de cuzicsquiers rensajes, cartas
y/n documentos, o par i cidn, perdid: it mutilacidn, ¥ otros crrares de la’ transmision de cables o cveegmm.ts. o de
ersores en la traduecion o interpretacion de términos téenicns, quedando el Multibanco Comermex, SN en lte
bettad de trunsmitir lus cstipuluciones del credito ain traducivias. Queda tumbién dido que el Comars
mex, SNC no tendrd minguna responsabilidad e¢n casos de fuerza miyor o de incumplimiento par sus correimns
tales de las nxtiucciones transmitiddies at por aceptar embarques por suayor cantidad de la estipulada -n I3 aperzses
del crédito ni, en general, pur cuslauier demora o trustorno que sobrevenga en la tramitacion de este crédito DOr causas.
ajenas a su control directo o inmediato,

~—Por lo gque respecta ul reembolso de todos los pagos efcctuados con motivo de este crédito, el(los) sascrito(s) cen-
viene{n) en lo que sigue:

a) En ‘cuante a los pugos que se liquiden cn moneda extranjera, me(nos) obligo(amus) a r bolsar al . o
mesmex. SNC. en sus aficinas, Ia cuntidad de Pesos Mexicanon necesaria para adquirir las divisas que o
nuestra cuenta haya puagado directamente o le hayan sido cargadas por el carresponsal extranjero, at tipo de can
que rija en la ciudad de México, el dia que se efectie el reembolso por mi(nuestra) parte.

b) En cuanto a los pagos de Pesos Mexicanos hechos dir
cargue el corresponsal extranjero, el reembolso’ se hur.;?
en la paridad de lus monedas o divisas, ocurrido entre

r el 0 Camermex, SN C. o fue le
or la misma cantidud, sin consideracion de cuzliquier ca'rhv
a fecha de pago y la de reembolso.

¢) Las obligaciones consignadas en los dos parrafos anteriores no se mod ivalened

f cualquler‘ modalidad que se consigne en Ia apertura del crédito, ya sea a la pandad o a los precw: umtancs deb
a mercancia.

d) (Me) Nos (obligo) obligamos a reembolsar el imz;orle de fos pagos hech

por @ SUs corresp fes al
Aamparo ‘de este crcdl(o, al aviso de la | e
¢} (Autorizo) Autorizamos a ustedes a cargar en (ml) nuestra cuenta No, ............ el importe de los mtereus.
comisiones de ustedes y sus cor erechos, ete.
)

El reembolso de los pagos efectuados con motivo de este crédito en los términos de !as anteriores e5:~puln:zc'~ s,
se hard aun cuando Ia importacion de los efectos comerciales esté o en el futuro estuviera prohibida o en cualguier
forma restringida; igualmente se harda aun cuando |a exportacién o transito de los mismos esté o estuviere en o
futuro sujeta a condiciones de cualquier indole o en alguna forma restringida o prohibida.

4.~Para el ¥ i de {as ig contraidas, se hace provision del ............% del valor del crédizo.

5.~Queda convenido que los intereses a (mi) nuestro cargo seran a razén de ........ ...... 2e...+% ¥ Que Se compu
tarén a partir de la fecha del pago de su corresponsal y hasta el aviso de la llegada de los d s, Asie
{me) nos (comprometa) compr

intereses moratorios a mzon del .........0iiien. . 9 anual, ios
cuales serin computables a partir de las 48 horas de la lechn det aviso de 1a llegada dc los d
t( el

o rasta fa fech:
en que

efec r corresp .

8.—~Queda también convenido que por concepto de comisiones se cubriri a ustedes lo siguienté: Por {a apertura dei credxto.
por cada 90 dias o fraccién ........ al millar; por cada pago que se efecie al amparo de este crédito .......
* millar. En ambos casos la cormsuin minima serd ........ ... Estas comisiones se entienden netas para ustedes.
7~~En garantia de las respansablhdndes que por la presente resuiten a mi (nuestro) cargo y de cualesquiera otras que .’

tenga (muls) o tuvure(mua) para con el = Multibanco Comermex, loy{damos) a ustedes en prenda las mer:

acidn que la ampare, en los términos del articulo 111 de la Ley de Instituciones de C
Org:xmz.mones auxiliares, en la inteligencia de que quedan ustedes facuitados para venderlas, sin necesidad de autoriza
cién ,)udu:x.n. ademids de queen jos casos de incumplimiento, cuande por baja de su valor o por cualquier motivo dichas.'

mercancias al venderse nov basten a cubrir las sumas garantizadas me(nos) obligamos a cubrir el saldo que haya gue
dado insoluto, en cuanto para ello seamos requeridos.

8.—Salvo pacto en contrario este Crédito Comercial quedl sluetn a los Usas y Précticas Uniformes pna jos Créditos Co
merciales D ios Ap en el Congreso de {a Cimara de Comercio Internacional.
9.—Fl presente documento seré titulo ejocutivo en los términas del articulo 108 de la Ley Genenl de lnautucionn d
~Crédito y Org. Aux., dpurn exigir a el(los) suscrito(s) el cum e las qui
8o _de todas las ecantidades que el Mulbancq Comermex, SN.C. ha)n eubxem al nmparo de este crcd’"o. sin nece-
sidad de reconocimiento de firmas.

Boy (semos) su(a) afmo(s). Atta(s). y S(s). S(s)..

Domicilio:, ] (Nembre ¥ ficma el Soidtante)

Teléfono: .
Nos constituimos FIADORES en luvor del Mumblm:o Ctsmmm"..aﬁc pnm zarantizar todas las obligaciones .,u..
han sido contraidas en el presente contrato y nos Yid:

samente, o - todu:
2al4, 2815, 2822 y 262 .1 de?
a lon que ae reficren {os articulos 2813, 2844, 2845, 284G, 2847 y O
xomos a psgar ul Muttibanco Comermex, SNC tas cantida

nus ol
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ameanit A igrese Shipger » Account Numbe

R N;“ Negotiabie
Air. Waybili* -

'TRANSCD SUPPLLIERS, CO.
£. 0. BOX 810542 . .
HOUSTON, TEXAS 77281-0542 U.S.a.

(Air Cansige fotar

Issyed by X’:ana

BALDERAS No.38  CP. 05050 _ MEXICO O.F. c
Cepres 1. 2 and I Of 1hi3'A:r WavDiN are Criginrals ana Fave the sams

Consgnes's Name and Auitress

TRAMITADORES ASOCIARUS

Consignee’s Account Numbet

1113 agreed tnat the GoOds CasCribed herewn are accerted 1n apparent
dition {eacept as noteci 10r carmage SUBJECT TO THE CONDITIONS
THE REVERSE MEREOF THE SHIPPER'S ATTENTION .5 DRAWN

ALVACEN F1SCTALIZADO NO. 1 *
SANTIAGO GARIBAY, INT'L. AIRFORT OF
MEXICO CLTY

NOTIFY: _AERQPUERTOS Y SERVIZIOS

AUXILIARES

CERNING CARAIER'S LIMITATION OF LIABILITY. Shipper May -Ncte s
#ability By dectaring a higner value for cacn 23@ and aying @ suppiemen:

Tatuing Carrier's Agent Nume and City

SPECIALTY FORYARDING SERVICES, INC.
LOS ANGELES, CALIFORNIA

Accounting Information

SFS 2334~35

Agent's IATA Coce
01-17451-013

Account NO.

Arpon of Depariure (Adar. of 1St Carfiar ans requestad Rouling

LOS ANCELES,» CALIFORNIA _U.S A, -
3 By 1‘115( Carrier Il 5478 et a1 23 Tro oy [ by c«mncy]g;g :’;”V;Lu 2 Declarea Value tor Carnage jDectares ¥ a.r 12t Customs,
MEX { MEXTCANA usd MAX FREE & nn
Aurport of Destinalicn Fhgrt:Data NS _Zmr o »v S Fught:Date [Amount of Insurance INSURANCE - it carner offers insurance and ST RLTATSR 1S e
Quested In accoraance witi condrtions on fe st anaicate
MEXICO _CITY J$1X901/07 AMOUNt 10 DY INSLIEK (n fJures in DI Mars:3 2t insurance.
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p’;f;;. W"!::' lg cﬁe"‘n""‘,’f"V | V::l;:‘:“ /Cnugo (incl. Dimensions o ¥ Siurx
11 PARTES Y REF:CCIIONE
PARA EQUIPO DE
1 62 Lild cc 62 .64 39.68 PASAJEROS ZQUIEO,
PURCHASE ORDER ¥9.
ASA~143/85
INVOICE NO. 12585
SHIPMENT ‘.‘PpH LOS ANGELES, CALL, USA TOJINT'L. LETTER OF CREDIT 3.
AIRPORT} GF MEXICO CITY FP-10%1728/85
' 3 COPILS OF INVC
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CONTALINING GOCLS.
. 1. 62 l. FREIGRT COLLEQT] 39.68
L i Vicigr! Charge Coilvet Ciner Charges
i : 39.68
< Vaiuation Chaige 7 T T
Tax y -
N Total other Charies Due Agent V4 Shipper centifien that the particulars on the uq;o Nareal ar® correct And 1Nt insolar 8s ~1v ¢ -.u ETERC Bﬂ'l;nn-
Meni conlaing dangerous Goods SUCh PArT is properly Cescribed by name and (1IN Prope: chcet . a2 137 canisge
N o g te the Gooos - .
T < Totai other Charges Oue Carrier v
. . B
TRANSCO SUPPLIERS, CO. Ve
L SR RO signaturo yffmwser s ma ki T
N Tota) Drepard AN Totai collect / A
Lo - 39.68 V’/ 3
“natced in Dest Cuiranc: ~ ///// ,~.. L




" ANEXO A

HOJA “A™
COMPROMISO DE V_ENTA DE DIVISAS

1. IDENTIFICACION OEL C.V.0. .
™

s

No.DEC.VD. o P SO S DY yi— FECHA DE REGISTRO
SARCO SUCURSAL FoOLIO
HOJAS C. ADUANA DE SALIDA J

LCONSTA DETMHOJAA______HOJASSB, Y _____ |
il. DATOS DE LA INSTITUCION DE CREDITO
N\ -

SUCURSAL:

NOMBRE: .
DOMICILIO DE LA SUCURSAL:
CALLE Y NUMERO:

{C1UDAD:
. DATOS DEL EXPORTADOR
A . AF.C.
. y R.N.LE.
NOMBRE. DENOMINACION O RAZON SOCIAL

DOMICILIO PARA RECIBIR NOTIFICACIONES:

. CALLE Y NUMERD:
\_ CIUDAD: ESTADO: : CODIGO POSTAL:

IV. DATOS DE LA LIQUIDACION

FECHA DE LA PRIMERA SALIDA DE MERCANCIA:
FECHA DE VENCIMIENTO DEL PLAZO ORDINARIO
PARA LA VENTA DE LAS DIVISAS:
(Fecha renglén anterior mas 90 dias naturailes) MONTO
ovisA DIVISA.

TOTAL EXPORTACIONES: (HOJA 8" COLUMNA 7)

MENOS:

TOTAL DE ANTIC!POS. DEDUCCIONES Y MODI-

FICACIONES (EXCEPTO GASTOS ASQCIADOS)
{(HOJA “C” PUNTO I, 1)

DEDUCCION DE GASTOS ASOCIADOS (HOJA “C" PUNTO 11, 2)

a) Exportaciones

b) Importaciones - .

NETO DIVISAS A VENDER: * —_— ——
FORMALIZACION DEL C.V.0.
El exportador se obliga a vender a la Institucion de Crédito que registrd el presente Compromiso de Venta de Di- w
visas, a través de ia sucursal mencionada. al tipo de cambio controlado de compra, la totalidad de las divisas
correspondientes al valor de las exportaciones que se realicen al amparo de este C.V.D. hechas. en su caso, las
deducciones aulorizacas. en los términos y condiciones establecidas en las Disposiciones Complememauas de
Control de Cambios de Jas cuales este anex0 forma parte.

Asimlsmo‘ en caso de incumplimiento. el exportador autoriza a fa Institucion de Crédito parg que proceda en los
e i en (o3 articulos 14y 103 de 128 di de

e

ESTADO: CODIGO POSTAL:

./

\—

MENTE POR EL BANCO

) {PARA SER LLENADO EXCLUSIVA)

FIRMA ¥ NOMBRE DEL EXPORTADOR O SU REPRESENTANTE LEGAL
-{El exportador © su representante legal debera identificarse a satistaccion de la Institucion de Credito). W,

\:
° Vi. REGISTRO DEL C.V.D.
et

N\

OBSERVACIONES: -

| SELLO ¥ FIRMAS AUTORIZADAS DE LA INSTITUCION DE CREDITO



"INSTRUCTIVO PARA EL_LLENADO_DEL
CAMPROMI S0 DE VENTA NE DIVISAS

“n.’A "A"

1. IDENTIFICACION DEL C.V.D,

(Estus datos los anotard la institucién de crédito).

No. DE _C.V.D.
El que a efecto determine la

lo registre.

institucién de crédito que

FECHA DE RECISTRO
La correspondiente al dfa de registro del documento.

CONSTA DE 1 HOJA A, HOJA (S) B Y HOJA (sS) c.
En los espacios vacfos se anotard la cantidad de hojas

"B" y "C" que solicite el exportador.

ADUANA DT _SAL1DA .
Se anotard la que al efecto indique el exportador. En
caso de que se exporten mercancfas por aduanas

diferentes, deberd registrarse un C.V.D. por cada aduana.

11 DATOS DE LA INSTITUCION DE CREDITO.
(Estos datos los anotar4d la institucién de crédito).

NOMBRE .
Nombre completo de la lnstltucxén.

SUCURSAL -

El ombre que corresponda a la sucursal que registre el

C.V.D. . o N

DOMICILIO : .

Deberd contener, sin abreviaturas, la calle,  admero,
sucursal bancaria

ciudad, estado y cé8digo postal de 1la
que registre el C.V.D.




I11.

Iv.

DATOS DEL EXPORTADOR
(Estos datos deber4dn ser llenados por el exportador o su

representante legal).

NOMBRE, DENOMINACINN N RAZON SOCIAL
Estos datos deber4n ser completos, y no debersdn usarse
abreviaturas e iniciales. .

R.F.C v R.N.I.E,

Los asignados al exportador por la autoridad competen-
te. Los exportadores ocasionales no requieren indicar
el R.N.I.E.

_DOMICILIO PARA RECIBIR NOTIFICACIONES

Se anotard sin abreviaturas, la calle, ndmero, ciudad,
estado y cé6digo postal del exportador.

DATOS DE LA LIQUIDACION

"(Este cuadro deberd ser llenado exclusivamente por la

institucidén de cré&dito).

El exportador podré4 operar hasta  en dos divisas

Hiferen:es. indicando en cada columna la divisa de gque

se trate.

FECHA DE LA PRIMERA SALIDA DE MERCANCIA

Se asentarid la fecha correspondiente a la primera salida
del pafs de la mercancfa, que se obtendrd tanto del
pedimento o boleta de exportacién como del desglose de
la hoja  "B".

FECHA DE VENCIMIENTO DEL PLAZO ORDINARIO PARA LA VENTA

DE LAS DIVISAS
Se determinard sumando 90 dfas naturales a la fecha de

la primera salida de la mercancfa.

‘TOTAL EXPORTACIONES
Corresponderd§ a la suma de la .columna 7 de 1als) hoJa(s)

“B" por divisa.

TOTAL DE ANTICIPbS, DEDUCCidNES Y MODIFICACIONES (EXCEP~

TO GASTOS ASOCIADOS) .
Deberd asentarse la suma de la columna "monto" de la(s)
hoja(s) "C" punto II.l por divisa. - .o




NENUCCION DE GASTNS ASQOCLADOS

Se anotarin los gastos asocliados en que haya incurrido
el exportador:

A)  EXPORTACIONES:
Se asentari por divisa el importe de. gastos
asociados  a la exportacién que corresponda de
conformidad con el desglose presentado en la hoja
“C" punto 11.2. .
B) . IMPORTACIONES:
Se¢ anotard4 por divisa el importe de los pgastos
asociados a la importacién

conformidad con el

que corresponda de
*Cc" punto IX.2.

desgzlose presentado en 1ls

hoja

NETO DE DIVISAS A VENDER -

Se detrerminarid en la divisa correspondiente,

1a diferen-
cia aritmética resultante de restar al total de exporta-
ciones, el total de anticipos, modificaciones y deduc—
ciones. .

FORMALIZACION DEL COMPROMISO.
(Los datos de este cuadro debersn ser llenados por el
exportador o su representante legal), :

FIRMA ¥ NOMBRE DEL EXPORTADOR O SU REPRESENTANTE LEGAL
En esta 1finea el exportador o su representante
deberd asentar su nombre completo y firmas.

legal

REGISTRO DEL C.V.D. :

(Estos datos los anotard la institucidn de crédito).

"ELLO ¥ FIRMAS AUTORIZADAS -

“te cuadro se estampard el sello y firma autédgrafas -
~stitucidn de crédito que registre el C.V.D,

- NES

€ic se reserva plﬂs los comentartos que resu!-'
.nentes de la operacidn.

El C.V.D. deberf ‘requisitarse en original 'y 3
copias, que se distribuirdn como sigue:




A) EXPORTACIONES:

DEDUCCLON DE GASTOS ASOCIADNS :

Se anotaridn los gastos asociados en que haya incurrido
el exportador:

Se asentari por divisa el imporcte de gastos
asociados a la exportacién que corresponda de

conformidad con el desglose presentado en la hoja
“Cc" punto I11.2. :

8) . IMPORTACINNES:
Se anotard por divisa el importe de los gastos
asociados a la importacién que corresponda de
conformidad con el desglose presentado en ‘la hoja
“C" punto 11.2.

NRETO. . DE DIVISAS A VENDER

Se determinard en la divisa correspondxente, la diferen-
cia aritmética resultante de restar al total de exporta-
ciones, el total de anticipos, modificaciones y deduc-
ciones. . f

FORMALIZACION DEL COMPROMISO.
(Los datos de este cuadro deberfn ser llenados por el
exportador o su representante legal).- '

FIRMA Y NOMBRE DEL EXPORTADdR O SU REPRESENTANTE LEGAL
En esta lfnea el exportador o su representante legal
debersS asentar su nombre completo y firma.

REGISTRO DEL C.V.D.
(Estos datos los anotard la institucién de crédxto).

"¥LLO ¥ FIRHAS AUTORIZADAS: o -
~te cuadro se estampard el sello y firma autégrafas
“stitucién de crédito que registre el C.V.D.

JES . . :
cio se reserva p-ra los comentarios que resul-
.nentes de la operacién.

El1 ‘C.V.D. debetl requisitarse en or;g;nal y 3
copias, que s 'di‘trtbuxtln como lltﬂe-v




vIi..

DEDUCCINN DE GASTNS ASOCLADOS

Se anotardn los gastos asociados en que haya incurrido
el exportador:

A). ' EXPORTACIONES:

®e asentard por divisa el ‘importe de gastos
asociados a la exporctacidén que corresponda de

conformidad: con el desglose presentado en la hoja
“C*" punto I1.2.

B) . IMPORTACINNES:
Se anotard por divisa el importe de 1los gastos
‘asociados a la importacién que corresponda. de
conformidad con el desglose presentado en. - 1la hoja
"C" punto 11.2.

NETO DE DIVISAS A VENDER -

Se determinard en la divisa correspondiente, la diferen-
cia aritmética resultante de restar al total de exporta-

ciones, el total de anticipos, modificaciones y° deduc~—
ciones., : :

- FORMALIZACION DEL COMPROMISO.

(Los datos de este cuadro deberdn -ser llenados “por el
exportador o su representante legal),-

FIRMA Y NOMBRE DEL EXPORTAD&R O SU REPRESENTANTE LEGAb
En esta lfnea el exportador o su representante legal
debers asentar su nombre completo y firma.

REGISTRO DEL. C.V.D. '
(Esto: datos los anotard la institucién de crédxto).

saLLo ¥ FIRMAS AUTORIZADAS

. L I
En_este cuadro se estampard el sello y firma autéSgrafas -
_de la insti!ucién de crédito que registre el C.V.D. :

”DBSERVACIONES

Este espacio se reserva pltl los comentarios Que tesul;f
‘ten pertinentes de la operacidn. -

.Né?l:v £l €.v.D. deberd requisitarse en: original-y. 3

-copiss, que se distribuirén como sigue:



- Original para el exportador.

- Primera y segunda copia para la aduana de
sslida de la mercancfa.

- Tercera copia para la sucursal de la ins-
titucién que registre el C,.V.D.

- Respecto de las hojas "B" y "C", no serd
necesario que la institucién de <crédito
conserve copia. De la hoja '"B" se entre-
gard al exportador original y dos copias,
en tanto que de la hoja "C" sé6lo se le en-
tregarf el original. .

El exportador aj efectuar la primera eprrtacidn debers
‘. presentar ante la aduana de salida la documentacién se-

" . fAalada en el artfculo 25 de lsa Ley Aduanera y 87 de su

reglamento, adicionada del original, primera y segunda
.copia:del C.V.D. debidamente registrado.

Las subsecuentes exportaciones que se deseen realizar al
amparo de este mismo C.,V.D., deberdn efectuarse por 1la
‘misma aduana e ir acompafiadas invariablemente del origi-
nal del C.V.D.




HOJA 8" |

1. ENCABEZADO

SUCURSAL

NOMBRE DE LA INSTITUCION DE CREDITO:

NOMBRAE DEL EXPORTADOR:
R.NAE.

No. CV.0D. 4

RF.C.

BANCO SUCUNSAL FOLO

1. REGISTRO DE LA(S) EXPORTACION(ES) REALIZADA(S) AL AMPARO DEL PRESENTE C.v.D.
VALOR DE LA MERCANCIA

NOMBRE Y FIRMA DEL T

EXPOATADOR O sU

Q,‘;{;j‘;; PEDIMENTO O BOLETA |- " ettov e
ou:(:,‘., DE EXPORTACION DECLARADA VISTA ADUANAL 3 .
(=" NUMERO FECHA F.0.8. DE_ FACTURA TIPO DIVISA REPRESENTANTE LEGAL

1 K] 3 O 5 6 7 8 9

L

il REGISTRO DEL C.V.0.
ESTA HOJA PARA SER VALIDA DEBERA CONTENER EL SELLO ¥ FIRMAS AUTORIZADAS

D€ LA INSTHYSION DL CREWTO QUE RIGISTRO ELC VD,

SELLO ¥ FIRMAS AUTOR'ZADAS

OBSERVACIONES




11.

INSTRUCTIVO PARA EL_LLENADO_DEL

COMPROMISO DE VENTA DE DIVISAS

HOJA "B"

ENCABEZ ADO

TEstos dat los anotard la institucién de crédito).

Estos datos

REGISTRO _DE ~ LA(S) EXPORTACION(ES) _REALIZADAS(S) _AL

AMPARC DEL PRESENTE C.V.D.

.- No podr&n realizarse exportaciones al amparo

Los datos de las columnas 1 a 4 y 6 a 9 deberién ser
llenados por el exportador © su representante legal.

- En caso de que el exportador desconozca los datos
referentes a las columnas 2,3 'y 4, por tratarse de
exportaciones ocasionales, corresponderi a la auto-
ridad aduanera el llenado de dichas colunmnas.

del

presente C.V.D. después de <transcurridos 30 dias

‘" naturales contados a partir de la fecha en que se
hubiere realizado la exportacisén mis antigua al am-
paro del presente C.V.D. -

podrs indi-

- El exportador o su representante legal,
ex-

car & la autoridad aduanal que no efectuard méis
portaciones posteriores al amparo de este C.V.D.

NUMERO PROGRESIVO DE LA OPERACION (COLUMNA 1)

" Se anotarda el naomero progresivo por cada pedimento o bo-
‘letas de exportacién que

ampare una o varias salidas de

mercanc fas,

PEDIMENTO. O BOLETA DE EXPORTACION (COLUMNAS 2 Y 3)
Se anotard el nimero y la fecha que correspondan a di~

chos documentos.

FRACCION DECLARADA (COLUMNA 4) .
Corresponderid a la fraccidn arancelaria de conformidad

con la tarifa del impueésto general de exportacibn.




111.

SELLO Y FIRMA DEL VISTA ADUANAL (COLUMNA '5)

Deberd asentarse el sello y firma del vista aduanal come
constancia de que ha verificado los' datos anotados por
el exportador en esta hoja, en los términos de las dis-
posiciones vigentes. .

S '

VALOR F,.0.8. (COLUMNA 6)

Se anotari invariablemente el valor libre a berco
(F.0.B.) de las mercancfas exportradas, que podr4d ser
igual o diferente al de facturacién, segidn los términcs
de. entrega.

VALOR DE LA FACTURA (COLUMNA 7) . :

En esta columna se anotard el valor de factura de ta
mercancfa exportada, de conformidad con los términos de
entrega pactados (F.0.B., C.I.F., 'C.F., F.A.S., etc.).
Tratindose de exportaciones de mercancfas que incorporen
bienes importados temporalmente, en dicha columna debers
asentarse el valor total de las mercancfas exportadas.

TIPO DE DIVISAS (COLUMNA 8)

Se anotard el nombre de 1la dxvxsa en la que se facturd
el valor de la mercancfa, y sé6lo podrd4n manejarse hastcz
dos divisas diferentes. No procederd la facturacidn e=m
moneda nacional.

FIRMA DEL EXPORTADOR -~ (COLUMNA 9) .
En esta columna el exportador o su representante legail
asentard su nombre completeo y firma, como constancia de
haber presenciado el reconocimiento aduanero y expressat
su deseo de que salgan del pafs las mercancfas.

REGISTRO DEL C.V.D

SELLO Y FIRMAS AUTORIZADAS

En este cuadro se estampard el sello y firmas autégrafas
de la institucidn de. crédito precisamente en la fecha de
re;xstro de este C.V.D.

OBSERVACIONES
Se asentardn los comentarios que resulten pertxnentes de
1as exportaciones realizadas.




(4]

T

En el supuesto de que las hojas

A S

El exportador, al registrar el C.V.D., podrd soli-
citar, en la ‘institucidén de crédito que lo repis-
tre, tantas hojas  "B"” como sean necesarias para
desglosar las exportaciones.

Para ser vilidas deberdn contener sello y firmas

autorizadas de la iunstitucién de cré&dito.

Las hojas no utilizadas deberin anexarse 21 momento
de efectuar la liquidacién. )
"B'" solicitadas
originalmente ante la institucidn de crédito que
registre el C.V.D. sean insuficientes para desglo~
sar el total de exp'rtaciones, deberd registrar un
nuevo C.V.D., para las exportaciones faltantes, en
virtud de -que el nudm:ro de hojas anotado en el cua-
dro 1 de la cardtula no podr4 ser modificado,

.o Sy
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\

1. ENCABEZADO HOJA “C™
rNOMBRE DE LA INSTITUCION DE CREDITO: SUCURSAL: }
NOMBRE DEL EXPORTADOR: - cvo. NS i
RF.C R.N.' E BANCO SuUCU L FOLIO J
1.1 ANTICIPOS. DEDUCCIONES Y MODIFICACIONES (EXCEPTO GASTOS ASOC:ADOS)

: ﬁ fracae DOCUMENTO . )
SO NE LA CONCEPTO . MONTO DIVISA
oreracion | NOMBRE No. FECHA :

4 . .
L SUMA 1. 1:
11. 2 DEDUCCION DE GASTOS ASOCIADOS
(- EXPORTACION | IMPORTACION )
SUMAS | DIVISA
% IMPORTE % | IMPORTE
a) Sin presentar documentacion
comprobatoria® .
b) Pr d i6
" . comprobatoria
) Con dictamen del I.M.C.E.
SUMA I8, 2: |
. o) @EDOrAT0r QUESS ODIIGH! mantener Suranie S afios a oe las ia
COMIIODINONA COHES, ngente
WS i . SUMA 1.1 + . 2! I . J
111. FORMALIZACIO! I T )
' R

FIRMA Y NOMBRE DEL EXPORTADOR O DE SU REPRESENTANTE LEGAL




11.1

INSTRUCTIVO PARA EL LLENADO DEL
COMPROMISO DE VENTA DE DIVISAS

HOJA '"c"

ENCABEZADO ‘
(Estos datos los anotar4 la institucidn de crédito).

ANTICIPOS, DEDUCCIONES Y MODIFICACIONES (EXCEPTO GASTOS

ASOCIADOS).
(Estos datos deberdn ser llenados por el exportador).

NUMERO PROGRESIVO DE LA OPERACION

La numeracidén de esta columna, en su caso, deberd rela-
cionarse con el nimero progresivo de 11la operacidén que
corresponda al asentado en la columna 1 de la hoja "B".

4
DOCUMENTO .

En estas columnas deberdn detallarse los documentos que
se preterndan deducir del compromiso de venta de divisas.

NOMBRE

En esta columna se anotard el tipo de documento expédido
a nombre del exportador. (Permisos de importacién, fac-
turas, comprobante de venta de divisas, etc).

NUMERO
Se asentar§ el que muestre el documento.

FECHA = = _
Se anotarf la de expedicién del documento.

CONCEPTO ‘ . Lol
En este espacio se describiré el rubro autorizado que se

‘pretends deducir o modificar. (Anticipos, modificacio-

nes por devolucién. . de mercancfas, pérdida total o par-
cial, pago de importaciones, pago de adeudos vencidos a
favor de proveedores del extranjero, pago de adeudos a
favor de entidades financieras del exterior o institu-
ciones de crédito mexicanas, etc.).




11.2

19
1]
i<
e
I
>

Se asentard el nombre de la divisa que ampare el docu-
mento correspondiente, y s8lo podran wutilizarse hasta
dos divisas diferentes, que deber3dn ser las mismas que
e usaron en las hojas "B". :

" DEDUCCICN DE_GASTOS_ASOCIADCS.

Y SIN_PRESENTAR _DOCUMENTACION COMPRCBATORIA

Se anotard en las columnas de porcentaje e importe
los gastos asociados, segin correspondan a exporta-
cifn o -importacién, ‘siempre que no excedan de los
porcentajes sefialados en los ‘incisos A) de los ar-
tfculos 35 y 71 respectivamente de las disposicio-
nés complementarias de control de cambios, teniendo
los exportadores, -la obligacibédn de conservar a dis-
posicidn de las autoridades durante un periodo de S
afios, la documentacidn comprobatoria de dicnos gas-
tos.

B8) PRESENTANDC DOCUMENTACION COMPRCBATCRIA
Se anotard el porcentaje e importe de- gastos aso-
ciados segGn se trate de exportacidn o importacidn
cuando estos ‘sean superiores al porcentaje miximo
autorizado para el inciso A) anterior y no excedan
de los porcentajes seflalados en los artfculos 34 Y
70 respectivamente, de las disposiciones de refe-
rencia, debiendo anexar la documentacibén comproba-
toria del total de gastos asociados incurridos. :

“©)" CON DICTAMEN DE_SECOFI

‘Cuando el porcentaje de gastos asociados a la ex-
portacibdbn o importacidn excedan al miximo autoriza-
‘do para. el inciso B) anterior o se. traten de gastos
indirectos asociados a la exportacién, se anotardn .
los :porcentajes e importes autorizades segdn dicta-
men expedido por la Secretarfia de Comercio y Fomen-
to Industrial, teniendo los exportadores la obliga-
cibn de conservar a disposicibén de las autoridades,
durante un periodo de 5 afios, la documentacidn com=
" probatoria de dichos gastos. .




11.3

ITI.

SUMA 1I.1 + ITI.2

importe que resulte de sumar los apartados

Se anotard el

I11.1 y I1.2

FORMALIZACION

En este cuadro el
asentard su nombre completo y firma,
tos anotados en esta hoja.

exportador o Ssu representante  legal
ratificando los da-

NOTA: - El exportador, al registrar el C.V.D., po=-
dr& solicitar en la institucidén de crédito
que lo registre, tantas hojas '"C"  como

sean necesarias para desglosar los antici-
pos, deducciones y modificaciones.

- Las hojas no utilizadas deberd&n anexarse
al momento de efectuar la liquidacién.



E i o T aNExO B

NOMBRE Y DOMICILIO DE LA INSTITUCION
OE CREDITQ QUE REGISTRO EL C.v.D.

México. D.F.. de de 19
ASUNTO: Comprabacion de compra de divisas at tipo de

cambio controlado en una institucion de cré-
dito diferente a la que registro et C.V.D.

En base a lo que establece el Articulo 10 de las Disposiciones Complementarias de Control de Cambios, comunicamos
a ustedes gue el dia de hoy le hemos comprado divisas al tipo de cambio controlado dentro del plazo autorizade. a

quien registro con ¢ el{ios) Comprc )
- NOMBNE COMPLETO DEL EXPORTADOR
de Venta de Divisas. cuyo(s) numero(s) anotamos a continuacion y del (de los) {{es) ar pia(s)
DATOS DE LA COMPRA: ) ;
DATOS DEL {DE LOS) C.V.0.(S) DATOS DEL COMPROBANTE DE
VENTA DE DIVISAS =]
e :
NUMERO: e
FECHA: ‘;;g
. DiVISA: zE
IMPORTE: ZE|
B o
OBSERVACIONES é:ea?g 3
EQU'ALENTE
EN SSON SAL

Por otra parte, comunicarmos a8 ustedes gue et exportador nos ha manifestado bajo protesta de decir verdad, que e!
* monto de las divisas vencidas corresponden a las exportaciones realizadas y ta venta se efectut dentro del plazo auto-

rizado.’ ’ .

Asimismo, el exportador tue informado que debera p se anle des aca tar el{los) C.V.D (S) a que se refiere

I presente comunicacién y entregaries la d i6n compr ia corr diente a operacion(s).

Atentamente. ' .
INSTITUCION DE CREDITO COMPRADORA ’

Contorme:

N;'n-\b-u— y firma del exportador ©
de sy representante fegal.

" ¢.c.p. Exportador.

et == ANEXO(8)




ANEXO C

SECRETARIA DE HACIENDA Y CREDITO PUSBLICO

OIRECCION GENERAL DE ADUANAS
FECHA:

Conforme a lo previsto en el articulo So. del Decreto de Cantrol de Cambios y el articulo 43 de las Disposiciones
Complementarias ce Control de Cambios. a continuacion groporcionamos la intormacion en moneda nacional efec-

tuados en el mes ce de 19. .

1. IDENTIFICACION DE LA EMPRESA MAQUILADORA

NOMBRE DE LA EMPRESA:
DOMICILIO (CALLE. NUMERO, LOCALIDAD. ETC.): - e

CIUDAD:. _ S ESTADO: . CODIGOPOSTAL: . _____ .. __ __
REGISTAO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES:. —— e
REGISTRO NACIONAL DE LA INDUSTRIA MAQUILADORA; ——
REGISTRO NACIONAL DE IMP_OHTADORES Y EXPORTADORES: —_—

NUMERO PROMEDIO DE EMPLEADOS EN EL MES: : —

LS .
il. VENTA DE DIVISAS AL 7IPO DE CAM3I0O CONTROLADO.

FECHA EN QUE SE INSTITUCION OE CAEDITO MONTO OE OIVISAS TIPO DE CAMBIO EQUIVALENTE EW
EFECTUO LA VENTA DONDE SE EFECTUO LA VENDIOAS (1) CONTROLADO MONEDA NACIONAL
DIA-MES-AKO . VENTA DE DIVISAS (on milges reccy {en milen)
O St ACIPTRA COM BOAONTS. TACHADURAS ) . PR .
O ENMENDADURAS . o ' © o CEE : R
SUMAS: . s ——
MAS: importe en i ] i de ventas de divisas al
T.C.C.. que excedio al monto dc {os gastos del mes anternor, . s .
WENOS: importe en moneda nacional de yastos efectuados en ef mes anterior,
no. i por de divisas al T.C.C. e
- N ) SUBTOTAL: S
2IENOS: lmpone neto de 10s gastos de op on ef, dos en el mes
(Punto 10 ge IN dcl revouo) ) .. . $
’ : $

SALDO:. Excedente (») ° faltante (—)




NBANCO BCH 11SO DE VENTA DE DIVISAS

; 'u!mumts. Lkt

IDENTIFICACION DEL C. V. D.

| I SR | PR
<BANCO FUCUASAL FOLIO

FECHA DE REGISTRO

STA DE ) HOUA A, HOUAS B, V___ MHOJAS C. ADUANA DE SALIDA

ATOS DE LA INSTITUCION OE CHED!TO

SUCURSAL:

MICILIO DE LA 3UCURSAL:

LLE ¥ NUMERO:
DAD ESTADO: CODIGO PGSTAL -

DATOS DEL EXPORTADCR

. hNbMUR!, DENCMINACION O RAZON SOCIAL
LILIO PARA RECIBIR NOTIFICACIONES:

ESTADO .

CODIGO POSTAI:

:'OS OE LA LIQUIDACION

7 FECHA DE LA PRIMERA SALIDA DE MERCANCIA:

FECHA DOF VENCIMIENTO DEL PLAZO ORDINARIO
PARA LA VENTA OZ LAS DIVISAS:
(FECN{ RENGLONY ANTERIORA MAS DE 90 DIASNATURALES), MONTO

DIVISA Qivisa

TCY‘L l- PORTACIONES :(HOJA "B COLUMNA 7}

'I’DTAL OE ANTICIPOS. DEDUCCIONES ¥ MODIFICACIONES
(EXCEPTO GABTOS ASOCIALOS)

(HOJA'T” PUNTO 1. 1)

DECUCCION DE QASTOS ASOCIADOS(HOJA' T PUNTOS 11.2)
A) EXPORTACIONES:

B8) IAWORTACIONES:

NETO OIVICAS A VENDEN

- FORMALIZACION DEL C. V. O.

€L EXPCATADOR SE O3LIGA A VENDER A LA INSTITUCION DE CREDITO QUE REGISTRG Si. PRESENTE CONMIALMISQODE VI
OE CIVISAS, A TRAVCS OE LA SUCURSAL MENCIONADA, AL TIPQDE CAMIIO CONTROLADD DE COMPRA, LA TOTALIDADL U
DIVISAS CORRESPONDIENTES AL VALOR DE LAS EXPOHTACIONES QUE SE REALICEN AL AMPARO DEESTE C 2. D. HECHA
SU CASO. LAS DEDUCCIONES AUTORIZADAS, Ef1 LOS TERMIMOS Y CONDICIONES ESTABLECILIOS EN LAS DISHLEICIONES
PLEMENTAHIAS OE CONTROL DE CAMBIOS DE LAS CUALES ESTE ANEXO FORNMA PAATE.
ASIMISMO , EN CASO DE INCUMPLIMIENTO, £L EXPORTADOR AUTORIZA A LA INSTITUCION DE CREDITO PAR A QUE PRt
EN LOS TERMINOS ESTABLECIDOS EN LOS ARTICULOS 14y 103 DE LAS DISPOSICICNES DE REFERENCIA,

FINMA ¥ NOMBAE DEL EXPORTADGRA O SU RSs (L

¢ LL EXPORTYADOR O SU NEPRESENTANTE LEGAL DE!ERA IDENTlFlCARGE A SATISFACC|OP: DE LA INSTITULION DE CHLINTO




NCO BCH

01 el wraey o cmee s

1. ENCABEZADO ) HOIA “B” s
‘ NOMHBRE OF LA INST"OCIUN OFE CREDITO:

SUCURSAL:

p s ) A =
NOMBRE DEL EXPORTADOR: : GANC 0% AT :
ARfC. . RNILE,

1. REGISTRO DE LA (S) EXPORTACION (ES) AL AMPARO DEL PRESENTE C.V.D.
fio.PRO-]  PEDIMENTO O BOLETA

GRESIVO DE EXPORTACION FHAACCION SELLO ¥ FIRMA VALOR OE LA MERCANCIA Ngrgg:r\;;l:::
O€ OPE- DECLARADA VISTA ADUANAL REEREORTADOND
RACION | NUMERO FECHA - ) F.0.8. OE FACTURA | TIPODIVISA )

1 2 3 ] s . 7 s 9

(L .
11, REGISTRO DEL C.V.D.

ESTANOJAPANA SEA VALIDA DEBERA C L
DAS DE LA INSTITUCION DE CREDITO OUE REGISTRO EL C.V.0,

( OBSERVACIONES:




Bribis S mniameal OF CHIDIND |

X3 ENCAOE‘ZAOO HOJA"C ;ae

" - )
NOMBRE DE LA INSTITUCION D3 CREDITO SUCURSAL:
NOMBRE OEL EXPONTADORN PR, (-7 - N SR IS S L J
N BANCO SUCURBAL fOoLIO -
RNLLE. L
.- ANTICIPOS. DEDUCCIONES ¥ MODIFICACIONES! EXCEPTO GASTOS ASOCIADOS )
DOCUMENTO ;_.“
- CONCEPTO MONTO owvisa ¥
NOMBAE NUMENO FECHA i
I
w4 |
1. |
L !
' B f
: i
i i
i
[
'
SUMA I1.1
11.2 DEDUCCION DE GASTOS ASICIADGS
r B EXPORTACION IMPORTACION
%o | IVPORTE %9 IMPORTE SUMAS
A}'SIN P TAR o C
COMPROBATORIA L
8] PRESENTANDO DOCUMENTACION
COMPROBATORIA
C} CON DICTAMEN DEL 1. M, C. E. i
' ) ) - i
. SUMA 11.2:
L ———— S
€L EXPONTADON GUIDA OJLIGADO A \'»'-NILNCR .IU"AN TC L] ANG.» A DISPOSICION DE LAS AUTORIDADES COMPETENTES L2,
DOCUMABNTACION COMPROBATON'A COARESPONDIENTE,
ws - . - SUMA LY — L2: r

1M FORMALIZACION .




PEDIMENTO DE EXPORTACION

—
(Null OE PEUIMENTO

Y fexrontaoon
SUBSECRETARIA DE SNSPECCION FISCAL R
GENEASL OF A TS FECHA OF PIif St NTAGION
- JLEE Dt 1A ADUANA TLAVE .
- RFC WNTE HUM DE IGHTIO DF wont non,
AGEratE ADUALAL - HEP LEGAL  ERPUMIADOR CLAVE AA .
TR Ls D1 AT OE LA MERG As RIFOMEDIARK) VISTA Crave .
£ A HANQUE IV

e RLTTiret) A DOMICILIO AUHTORIZACION
EUHA SAUIDA

LUGAR PRUCEDENCIA
S VALOR FACTUHALS)

ALTUHAYL UNS

CERNFICACION DE CAJA

U

UHOS

-

MIVEL TUMEICG
P Cv F

O

J L

AECIOI DURLICY -

1 Emmr 1 ADUANE NG

LU NE CHEDITO QUE REGISTROELC Y D

SUCUNSAL

NO DECVD 'w e e S T Ty

[
Hr¥znoi pia

o)

e
"

Wit 1g 1)

CALLE ¥ NUME ARG

GITIATY

ano

i ros . AJUSIE OF LOS IMPUEST
N UE LA MERCANCIA FAACCILN vALOR
PR PRSIy AMANCELAUA T i pnpiecin DF VAL PHECIO UFICIAL TA%A IRARLI Ity Ay AGHEGAN)
At o " LANNLIDADES COAY TUCIAL .Clo ADYATOT ML DE L P Y 1311855,
' :
. ! :
i H B .
{ i i
L —Ll—d [P .
o .




INSTRUCTIVO PARA EL LLENADO DEL PEDIMENTO DE EXPORTACLOX
o
* jol
» ENCABEZADOS ’

N '

C. JEFE DE LA ADUANA DE: Deber4d asentarse
la aduana por la que pretende exportar las mercancias. :

el nombre de

CLAVE: Para uso exclusivo de la aduana.

REPRESENTANTE LEGAL O EXPORTADOR: Marccar,

AGENTE ADUANAL,
indicar el nombre completo de quien

el cuadro correspondiente e
solicite el reconocimiento aduanero.
CLAVE  AGENTE ADUANAL: La determinada en el catidlego
correspondiente. .

LAS MERCANCIAS PARA SU EMBARQUE EN: Deberd asentarse =1
medio de transporte que seris utilizado en la exportacidén, ==
nimero de vuelo, y en

trifico aéreo deber§ especificarse el
tr&fico maritimo el nombre y la nacionalidad de la nave.

CON DESTINO A: Deber§ asentarse el nombre del pais de fh
destino de la mercancia. i

ot
[}

FECHA DE SALIDA: Se anotar& la fecha en gque sale

- . mercancia del pais.

LUGAR. DE PROCEDENCIA/ Estado
mercancia.

de donde proviene ta

"FACTURA (5) NUM. (s): Indicar&n los atimeros de las

facturas que amparen las mercancias.

) FLETES:' Deber§ asentarse el importe de los fleces
pagados por la_:ranspottacidn de las mercancias hasta el puertco

de salida.

EXPORTADOR: Debers asentarse el nombre
fisica o moral que efectuari la exportacién.

‘de 1a persona

DOMICILIO: Deberd asentarse el domicilio oficial del

exportador.

R.F.C.: Deber§ asentarse el ndmero de la cédula del
Registro Federal de Contribuyentes del exportador.

 R.N.I.E.:ﬁ Deberd asentarse el ndmero del Registrco

Nacional de Importadores y Exportadores del exportador,
otorgado por la Direcciébn General de Aduanas. . .

, INTERMEDIARIO: El  nombre de quien actda como-
. intermediario entre el vendedor y el comprador., i o5 e




DOMICILIO: El domicilio del intermediario, sefalando
calle, nimeros y letras exteriores e interiores y poblacién.

VALOR DE FACTURA: Deber§ asentarse el valor total de 1las
facturas que amparen las mercancias, sin incluir fletes y

seguros.
SEGUROS . Debersd asentarse el importe total de los
seguros pagados por las mercancias.
NIVEL COMERCIAL: Cruzar el cuadro correspondiente de 1la
actividad habitual del exportador, segin proceda:

P=PARTICULAR: Si es persona ffsica que no se dedica a
actividades de comercialzacién, transformacién o elaboracidén de

bienes.

‘F=FABRICANTE. Si se dedica a transformar, elaborar,
procesar o dar presentacién final a algdn bien.

C=COMERCIANTE: Si se dédica a actividades de la prictica

de actos de comercio, como la compra, venta o arrendamiento de

bienes sin ser fabricante de los mismos.

O0=0TRA: Si su actividad o corresponde a ninguna de las
anteriormente descritas, en cuyo caso deberi especificarse.

SECTOR PUBLICO: - Se indicar4 el sector al que pertenece.

REGIMEN ADUANERO: Indicar el régimen aduanero al que se
sujetardn las mercancias o en su caso,

RETORNO: Indicar La(s) aduana(s) y nimero(s) de
pedimento(s) de importacién.

NUM. PEDIMENTO.: Espacio reservado para uso exclusivo de.

la aduana, . la cual asentard el  ndmero progresivo que le
corresponda.
FECHA DE PRESENTACION: Espacio reservado para uso

exclusivo de la aduana, la cual asentard el dia, mes y ano en.

que fue presentada la mercancia, para reconocimiento.

- NUM. REGISTRO DE INGRESOS : Esﬁacio reservado para uso
exclusivo de la aduana, la cual asentari en la caja el néGmero

progresivo correspondiente.

NOMBRE - DEL VISTA AUTORIZADO: Espacio reservado para ser
llenado por 1la aduana. . N




AUTORIZACION: Espacio reservado para ser llenado por 1la
aduana. ’ !

CERTIFICACION DE CAJA: Espacio reservado para sef‘hle-‘
nado por la aduana.

DATOS DE LAS MERCANCIAS.

NUMEROS Y MARCAS: En esta columna deberdn declararse las wmar-
cas y nimeros de identificacién de los bultos que contengan las

mercancfas.

CANTIDAD: En esta columna deberd declararse la cantidad
de bultos en que vengan contenidas las mercancfas.

- CLASE: Deberdn declararse los tipos de bultos, tales
como: atados, cajas, barriles, etc.

PESO BRUTO: Debersd declararse el peso bruto de los bul-
tos. :

ESPECIFICACION DE LA MERCANCIA: Deber§ declararse el
contenido de 1los bultos utilizando la designacién arancelaria
qQue reciban las mercancfas.

CLASIFICACION Y AJUSTE

FRACCION ARANCELARIA: Deberifn declararse las fracciones
arancelarias de la tarifa del impuesto general de exportacidnm a
que correspondan las mercancfas objeto de la operacién. .

REDUCCION DE CANTIDADES: Se asentar4 la unidad de medi-

“da conforme a la tarifa del impuesto general de exportacién,. y

la  cantidad o volumen de las mercancfas que servirid de base pa-
ra el c8lculo de los impuestos. .

""VALOR COMERCIAL: Deber4 declararse, para cada una de
las fracciones arancelarias, ei valor comercial de las mercan-
cfas, segin factura, sin fletes y seguros.

PRECIO OFICIAL: Deber&n declararse, en renglones por
teparado, .para cada una de las fracciones arancelarias, el pre-
cio oficial unitario de acuerdo a lo indicado en la tarifa del
impuesto general de exportacién, y el precio oficial total de

las mismas.

 TASA ADVALOREM: Deberdn asentarse, en renglones sepafa-
dos, por cada fraccién arancelaria la tasa advalorem, de acuecr-
do a lo Lndxcado en la :arxfl del impuesto general de exporta=-

.cidn




IMPUESTO GENERAL DE EXPORTACION Y OTROS: -DeberS asen-
tarse el correspondiente por cada fraccién arancelaria.

VALOR AGREGADO: El equivalente al nivel fraccién aran-
celaria, de la mano de obra y lgs insumos nacionales utilizados
en la elaboraciédn, transformacidén y reparacién, cuando se trate
de retornos al extranjero.

NOTAS: Cuando se trate de contenedores el interesado
88lo deberd llenar los espacios marcados con * (asteriscos).

En caso de ser utt retorno de contenedores deberd anotar-
se el nimero del pedimento de importacién que los ampare y la
aduana por la que se importaron. :

"+ REVERSO.

NOMBRE DE LA INSTITUCION DE CREDITO.- Del banco que re-—
vise y registre el documento. . .

DATOS DE LA OPERACION DE EXPORTACION

I. Importe total FOB de las mercancfas, en la clase
-de divisa que se realice la operacién. ’

I1.’ GASTOS ASOCIADOS.

"Los relacionados directamente con la operacién menciona-

dos en el Acuerdo..... publicado en el Diario Oficial de .......

I1I. COMISIONES

£l valor de las que haya tenido que pagar en el extran-
jero, por la realizacién.de la venta. o

Iv. DATOS DEL REEMBOLSO.

Importe neto que resulta de restar al valor FOB consig-
nado, los gastos asociados y comisiones.

V.  CALENDARIO DE VENTA.

: La fecha de salida de las mercancfas, 1o anotarfd la

aduana. ’ ‘ :
. El plazo autorizado se anotarf el sefialado en la Regla

vlo . g

La fecha de wvencimiento del plazo de venta de las divi-
sas, cn la que conforme a la fecha de solicitud y el plazo- au-:
~tori:ado debe realizar el reembolso. - . :




El " plazo autorizado y la fecha de vencimiento del piazo
de venta de divisas deben ser llenados por la institucién de

crédito.
a) ANTICIPOS. M

Cualquier suma que el interesado haya recibido como an-
ticipo del importe total de las exportaciones y la fecha en que
lo haya recibido.

‘Total a vender el resultado de la parte del anticipo y .
el total neto.

MODIFICACIONES.

Cualquier cantidad de anticipos adicionales y/o canmbio
en el importe a reembolsar debido al deterioro en la mercancfa,
devoluciones, etc.

OBSE RVACIONES.
Sello, fecha y firma autorizada.

Para uso del Banco. Indicar anticipos o pagos parciales
y explicar el motivo de la(s) modificaciSn(es), segin el caso.

ORIGINAL: Unidad de Informacién y Estadistica.

lra., Copia; Unidad de Informacién y Estadistica..

-2a, Copia: Delegacién de archivo.
‘3a. Copia: 1Interesado. ) .

4a. Copia: Agente Aduanal.

INSTITUCION DE CREDITO QUE REGISTRO
EL C.V.D.

) NUM. DE C.V.D.: Deberf asentarse el niémero de Regxstro
del Compromisc de Venta de Divisas. . .

.NOMBRE : Deber& asentarse el nombre completo de la ins-—
titucién de cré&dito que haya registrado el compromxao de venta
de divisas.

§UCURSAL' . Deterd asentarse el nombre b» nimeroc ‘de la
oficina de la institucién de crédito: ante la-que se haya rcali- ..
zado el trémite del C.V.D,




DOMICILIO: DeberSn anotarse el nombre ¢é la calle en 1la
qQue se encuentre la institucién de crédito, el nGmero que
corresponda al edificio que ocupe, la ciudad en la que tengan
su asiento, la Entidad Federativa a que corresponda.y el Cédigo

Postal.

ORIGINAL:

lra. copia:

2da. copia:

3a. copia:

ba. copia: . : o
Sa. copia: Institucién de crédito que registré el C.V.D.




AVISO DE IMPORTACIONES REALIZADAS MEDIANIE VERIFICACION

HARATIGENDA
- FISICA Y SUS EXPORTACIONES
' HOIA of '
e =
NUMBRE . N DOMICILIO . ..
REG NAL DE W v EXp. . _. AEG FED CUNT . ... PEAIDO )
i r o€ 10N OPENACIONES DE EXPURTACION DE PRUDUCTOS IMPORTADUS MEDIANIE VEHIFICACION FISICA )
VERFICACION FISICA
R HLG
PEDIMENTO aouana | nEG L Trecuaent | peomento exp ‘s':‘:::: REG SALIDA] FECHA SAL | PEDIMENTO MP ,‘::':::; eninnoa | FECHA ENT
N— J

LUGAR Y FECHA

FIHMA DEL IMPONTADUS




[ICE—T aaf facd 255wk e l -=2]  SOLICITUD DE REGISTRO NACIONAL DE o vEs Tang]
b IMPORTADORES ¥ EXPGRTADORES i
r N\
NOMBRE SECTOR
DUMICILIO . e e -
CALLE Na EXTo__NO INT __
ENTIDADN Y £5TACO -
CODIGH PUSTAL TELEFONO ‘TELEX
REG. FED. DE CUNTRIBUYENTES ACTIVIDAD ECONOMICA
FCAP(TAL SOUIAL CAMARA & LA OUE PERTENECE
=
r ' )
| SE ANEXAN COPIAS FUTOSTATICAS DE:
1. ACTACONSTITUTIVA DE LA EMPRESA L ]
2- REGISTRO FEDEAAL DE CONTRIBUYENTES [
3. CEDULA DE ESTABLECIMIENTO Tty
¢ COMPROBANTE UE DOMICILIO ’ ' .
$- DOCUMENTACIUN QUE DEWMUESTAE QUE ES
IMPORTADCR HABITUAL [ ]
8 PEDIMENTOS MINIMD)
N * :
NOMBRE, PUESTO ¥ FIRMA DEL SOLICITANTE : :
\ : J
. Y
PARA USO OFICIAL EXCLUSIVAMENTE )
RANIE N
AELSULTADO DE LA VERIFICACION o




INSTRUCTIVO DEL FORMATO DE SOLICITUD DE REGISTRO NACIONAL
DE IMPORTADCRES Y EXFORTADORES

EL INTERESADO ANOTARA EN LOS ESPACIOS CORRESPONDIENTES:

Fecha en gue se formula la solicitud.

-

- Nombre: {Razén Social en caso de personas morales).

~ Domicilio.

- ﬁntidad vy estado.
- C6digo postal.

- Teléfono.

- TElex.
Registro Federal de Contribuyentes.

- Actividad,

- . Capital social: (En caso de personas mor: ies) .
Indicar las cbpias fotostiticas de los documentos gue se

1°Acta Constitutiva de la Empresa, 2° Registro
3°C&dula de Establecimiento,

S°Documentacibfn gue demucstre

anexan:
Federal de Contribuyentes,

4°Comprobante de domicilio,
que es importador habitual.

‘Nombre, puestb vy firma del solicitante.

LA DIRECCION GENERAL DE ADUANAS, UNIDAD DE INFORMACION Y
ESTADISTICA, ANOTARA EN LOS ESPACIOS CORRESPONDIENTES:

Nimero asignado de Registro Nacional de Importadores y Ex-

portadores.
- Resultado de verificacifbn.

Direccifn General de Aduanas

Original:
: Unidad de Informacifn y Estadistica.

la. Copia: Interesado.



INSTRUCTIVO DEL FORMATO DE AVISO DE IMPORTACIONES REALIZADAS
MEDIANTE VERIFICACION FISICA Y SUS EXPORTACIONES

EL CAUSANTE ANOTARA EN LOS ESPACIOS CORRESPONDIENTES:
- El nGmero de hoja correspondiente y el total de hoias.
- Apellido paterno, materno y nombre o razén social.
- Domicilio fiscal.

- Reqistro Nacional de Importadofes y Exportadores.
- Reqistto Féderal de Contribuyedtes.

- Perfodo que comprende el informe.

- Ndmerc de pedimento que ampare la operacifn.

- Aduaaa de entrada o salida, segGn el caso.

- Registro de entrada o éalida, segin el caso.

} -  Fecha de entrada o salida, segfln el caso.

-~ Lugar y fecha de elakoracifn del aviso.

~ Firma del causante. )

ORIGINAL: Direcci6bn General de Aduanas.
COPIA: Interesado.




RECTIFICACION AL PEDIMENTO DE

L HRCIENDS

mmPORTACION [

ExPORTACIGN (]
r NUMERD DE RECTIFICACIUN

FEC—~4

L .

@wsno DE PEDINENTO ADUANA REGISTRU DE £rTRADA

FECHaA

¢

) g.JJMu

OE LUS DATOS GENEAALES
DATO DICE DEAE DESIA
.
\_ J .
™\
DEL REGIMEN )
OICE DESE DECIR

. J
r : ’ DE LA MERCANCH

COLUMNA DICE DEBE DEC'A

.
- _J
DE LOS IMPUESTOS. DERECHOS. PROJUCTOS ¥ APROVECHAMIENTOS

'CONCEPTO OICE OEBE DECIA

\_
° N AR . ©E LA DETERMINACION DEL VALOA NOURMAL .
CONCEPTD | DICE - : i OEBE DECIR
INCREMENTABLES . i
© | oemvcieies . :
| FCAMUILO

| ABENTE ATUANAL. REPRESENTANTE LEGAL O INTFAESADO .




s
INSTRUCTIVCO PARA EL FORMATO DE RECTIFICACION AL PEDIMENTO
DE IMPORTAFION O EXPORTACION )

EL AGENTE ADUANAL O COMITENTE ANOTARA EN LOS ESPACIOS
CORRESPONDIZNTES:
~ 8i se trata de operacidn de importacidén o exportacidn.
NGmero de pedimento gue se va a rectificar.

~ Aduana en la que se realiza la operacidSn.

= Registro de entrada de la mercancia.

-  Fecha en gue entro la mercancfa al pafis.

- Los datos a rectificar.

Nombre y firma del agente aduanal o comitente.

EL PERSONAL DE LA ADUANA ANOTARA EN LOS ESPACIOS CORRESPON~

DIENTES:

- NGmero dg rectificacidn.

- Fecha en que se recibe el documento.

igEggﬁNTS ADUANAL DEBERA INVALIDAR LOS ESPACIOS QUE NO SE .

ESTA RECTIFICACION SE TENDRA QUE PRESLNTAR ANTES DEL PAGO

DE IMPUESTCS, SIEMPRE Y CUANDO LA AUTORIDAD NO LA HAYA

KEALIZADO CON ANTERIORIDAD.

Original y copias: Misma distribuciédn gue el pedimento de
Importazifn o Exportacidn.

-



ANEXO B

1. Gonds conugred from (expasrser’s buwncw name, sdlrem,
counery)

Refercrme Noo

“
GENERALIZED SYSTEA OF PREFFRENCES

CERTHICATE OF ORIGIN
(Combined dclsratum and cerminan

2. Guaht cmugned ™ { conaymee’'s neme. addrew, st FORM A
Foued
[
e maes corileat
3. Mcans of iranpunt and route {as far aa Anown) 4. b ofinal use
S tem { 6. Marks and 7. Numher amd kusd of packape; desnpoem of genh 8. Ongin 9. Greme weight | 10, Nunher H
sum-]  numhers of RS or uther and dare «t |
e Packages (v M quantiry (LTINS

11, Cenification
o huoreby sernfad, o
the divlaratiun by the expony

s of conret carrd out. thae
averne.

23

Peclaration by the rpertcr
The undirupgned horehs  dadany that the ahine

aned srarnonts ane sseereats that all the grands were
foned
m
v [N
arnd thar they voimply stk e s cegenreinenes g it

theess gemnts 1 the geveralored swatom ik pretarerines tor
capeened o

iy sranan




UNIDAD DE PROMOCION DE EXPORTACIONES

1ENTY ECAN POR OUSLICADD )

Certificade Ne.

Prelerencias Gearte? Otros

DATOS DEL EXPORTADOR

egistro Faderol ce Cortribuyentss

ombre

emicilie

cetie. Nsmere ce Cindag

Entigee
embre y Tetdlono det Troamlitodor y
DATOS DEL DESTINATARIO
No. — Ad de Sglida: Ne.

DATOS DE LA MERCANCIA

rRACCION Hlll:.AlA Unipapog CANTYIODAD vaiLoR
{0€ ExmcataCION | MEDIDAY : L

INTE® |NUM y FECNHA

MaL% |oe racrumans

~ YorTaL
DESCRIPCION DE LA MERCANCIA 3/, 4/. 5/

t/.ta que safala sn cu facture comerciel.
. 2/ Anotac o] porcento e de integracisn nccional medido como el velar F O B odu

3/ Sehalar el nembre tecnice y/e comaerciat -n espofol y onctar en 8! cosiliero
nimere de ord.n ssholado en e cuadro anferier,
L Y4 En caso de. conter con permise de eaportocion, ecompaonar copro del mism

5/ En cato de cOnter con permise 1. importacien temporot pera a-:wloc-cn,oc
mismo.

ona de tlpnnouon

{100%), menoe el vator de los insumos extran,eros (C!1F gduana 2e importacidn)esi 12e hay.

del lodo itquierdo el

o.
umpancr topio del

Lugery Fecho

szww s’ dates ‘deciarodos’ deden refarirse @ fe ()

/

achrolr) que ompare el cerhificodo.

Nombre legible de! qus firma

ra




1 Cuunfries which oécest Form A for the purpases of the Generahied System of Peeferences {GSP).

Australio® Norway Europson Economic € y:
Austeio . Sweoen Betgivm ketons "
Conada Switzeriand Denmaorx . oty
Finlgnd Uniteg Stotes of Americo France Luaembourg

" Jopan Faderat Republic of Germany Nethertonds
New Zealang Greece Uited Kingdam

Pecpte’s Republic of Bulgoria

Ceechaslovor Sociiist Resubhc

Hungarion Feopie's Republic

_Polish Peopie’s Repubiic

Union of Sowiet Socichst Republics

Sutl detaiis of e dtic 7 (33501 10 IAe GSP inn IpE3E ‘COUntries cee
o rre esporting preference - rr:nmr; countries cr from the customs autharities of INe preference - giving countries hi3te
above. An information nc'e is also odlawnadle from the UNCTAD secréroriar.

fram 1he desig authorsties

il. Geaergl conditions
o To quolify for preference, products must:

. o) foll within o description of products eligidle foc pr’ ‘erence in the country of ion. The iption entered on the
* form must be w":cmnn, defoiled 10 enadle the products 1o be identified oy the customs officer esomining fhem;

. {b) comply with the cules of origin of the country of c ‘stination. Each orticie in a consignment must quolify ceparately in

: ‘its own 1ight; ond
i : - .
&) comply with the consignmen! conditions specified by the country aof destinotion. in genesol, products mus! be con

; signed direct from the country of esportolion to the country of aestinoticn buf mast preference. giving countries
occept ge through i diote countries § to certoin canditions. (For Austrolio, direct consignmant 1s not

necessary.)

#i. Enteies to be made in box 8
Preference preducts must either be wholly obtgined in accordonce with cules of the country of destinotion ar sufficiently
warked of processed to fullil the requirements of that country's origin rules.
(a) Products wholly obloined: for eaport 10 all countries fisted in Section |, enter e letter ‘P’ in box 8 {tor Austrotio ond
New 2ecland bos 8 may be left dionk} .
. {b) Products sutficiently worked or processed: for export 10 the couniries specified Seiow, the entry in boa 8 should de
os foliows:
{1} United Stotes of America: for single country shipments enter the fetler Y in box 8, for shigments trom recognzed
associotions of countries, enter the letter 2 foliowed Ly the sum of the ccst or value af the domestic matetils
and the d;rc.c' cost of g'o'cessinq. espressed 03 O percentoge of the ex-foctory price of the exporfed peoducts.
(exompte 'Y' 39% or 'Z° 35%).
(2} Conodo: for products which meet onqm criterig from -ovhmq or processing in maore thon one eligidle ieost
developed munm, enter the ietter ‘G’ in bos 8; otherwise . D
{3) Austria, Finlongs, Jopon, Norwoy, Sweden, Switzerlond ond the Europ E ic C ity: enter the fetter W' P
in boa B followed by the Customs Cooperation Councit N ure toritf heading of the exported product . :

tesomple'w' 98 02). .
{®) aulqao. Cnthaﬂovcha. Hungory, Poland and. |M USSR tor products which include volue added in the e-o:mmq
oreference - 1eceiving country, entar the ietter 'Y  in bos B foltowed by the value of wm’*or!ed moteriols ond Come-
- ponents espressed 03 @ percentoge of the fob price of the erported products {esompie 'Y' 45 %}, for products
L .oblljﬂld in o preference - receiving counlry ond worked or pracessed in cne or more Cther such countnies, enter

!5) Aumolm and New holanq' comptetion of bos 8.3 not required. it i3 sufficient that o declaration be properly
_made in bos 12.

porter’s declorarion an the notmal commercl invoice. Form A, occomzanied




0. COTON OI PRTIDUCCION, MM [UNOMD DRL ARTICULO A CEPOATAR TOMANDO COMO BSSE LS VLTIMAS FACTURAS BF COMPRA DI MATEMAS Phumsl, AEPALIENIATIVAS B vOLVMTNIS MORMALES
o soancRn
CUADRO DE COSTOS
UNIDAD 843 Of CALCUO ! e —
TNDCAR L UNIDAD DI WE0IOR OFL PRODUCTO USADA aL 1ACTURAS
. ORIGEN DEL. COSTO POR UNIDAD
CONCEPTO 1viLOR En FE30S )
. NACIONAL EXTRANJERO Suma
conte Bagers:
1. BATERIAS PENAl ¥V PABTES O WEZAS el ) p 9} *
& COMMITIALS @ BATEMAS AVNLILIARES
3. Oaes CLECTRCE .
AND DL OBRA OAECYS @)
9 (esarcistion LaLon
6 SANTON (R WaVESTISACIOM, 0L + ouzfO € InegEmA ¥
€O1709 OF M ANOS amEmaSLES OAECTANENTE A LA NIACANCIA QX. . .
ORTABLE o) -
. T Joal costo oarcta :
I - T0TAL COS10 wOWCTO . s
IXX - CONTO TOTAL (fuwa Te WX}

PARA £L LLEMADO OLL CLATIRO ANTLRIOR, $1RVASE TOMAN €N CULNTA £STA3 MOTAS |

-I TONA® {4 vaL0A DR L8S a3 pmuas v T3 0 MEZ8S (LABORSDAS EN MEAICO, FUESTAS €% LA FAGACA QUE PRODUCE BL ABTICULO OF llwﬁl‘l«l DRCLUE €L CCSTO BE -
SUR Y FLETE WASTA LA SABMCA ) , RECLUTENDO €L VALGR OF LUS DRSFEROICIOS RECUPEAABLES QUE ACSULTER OLL PACCESO OE FPABAICACION DHe HMUOUC I

itE (L CALO OF wateaas AS ¥ PARTLS O MIZAS WPORTADAS, ¢ DIGC CONSIDE
RESTOS LB IMSORTACAR PAGAUNS €N WEAKCO, BN EL CASO QUE W CBTLWE
WIS (ML PRUCEIC CE PAsaCACON DIL IMICIO

U VALOW N (A SQUANA €W EL MOMERTO I SU IWPURIACKS T 0 W OF At e --n.‘ F3l
SEO , SE OLME CICLUIN IL vALOR DR LOY DEMERNIECAR AECIERaNEY -~

«) unca v-n SOA LC% €303 UWIDOS DE AMFNICA ¥ :uunmo CON EL GICTAMEN APROBATOMIO SOR L& AUTOAIDAD COMPETENTE DU OKCMD PAIS, 11 VAL OA LR LGS SAICMAY Fumat
o eannty EORTAS S QUL 3P maN N uu.w una LA AL AATICILO & EXPORTAR, FIDRAL. ACUWSNARY W (B COLvtemA G MADORAL
™ - TOTAL { waiOA @ 1MPOR Tleas vALOM 40REGADO) AWExAR COMA ‘ORL ocramn

o) mcLum STACIONES, ADHNTAANIE RTO N L TRABAID, SUELDOS DE MwEmAL &
omey s

1 IGENEAIA, PR AVISNTS , CONTAOL DL CALIGAD ¥ oMk ANFS, &B (M0 §i COITO OR MIMCLOR ¥
ANALINIS , BEwrRg Qur llnu L [ 3

-)m-cl INTE L CO3TD KE LA INOINITALS, DISEARDLLO, ARTE, (ILRG Y PLANOY O OIBUJOT QUL I W ALICEN. €0°L03 1314008 WH00D BE amemce W Comtiataanse cumo earas
MmO (3TL WIND COBTO APALIZAZD €4 CUMOUIR OTHu PAM3 LERE CORMOERMIL -NAGORAL .

~

OISIMOUCION GRaTUITA




11- ANOTE LOS PAECIOS UNITARIOS OEx PAODUCTO & EAPORTAR, (UNIDAD USADA AL FACTURAR)

ea b . _ SIPRECIO F.O 8 PUEATO OE € 4
¢ WONEOA NACIONAL N

AIPRECID DK VENTA &N 7 MONEDA RWACIOWAL

12: COMBASE EW LA INFORMACION DE LOS NUMEROS 10 ¥ 11, CALCULE LOS SWVIENTES PORLENTAJES ©

cosvo DINECTO NACIONAL ) %100 e MAT PAHUMAS Y PARTES O PIEZAS €XT. » 1000 -
PRECIO OF VERTA EN FASRICS PRECIO DE VENTA €N FABMCA
COSYO DIRECTO MACIONAL .i00e WAY PRIMAS ¥ PARTES O PIEZAS EXT. 100 -

PRECIOF.O 8. PUERTODE ERPORTACION

DE COMPRA, AEPATSENTATIVALS |OE VOLUMENES MOAMALES BE

13" DESGLOSE DY wATEX MAS ¥ PAATES O PZAI MACIONALEZS, TONANDO COMO MASE LA 13) FACTUR
ADQUISICION POR UNIDAD DEL AATICULO A EXPORTAR. .

FACTURA

DESCRIPCION DEL PRODUCTO PROVEEDORES

No. FECHA

« 0 . N TovaL N

ROWA €N CASO OC OUE €L E3PACIO ANTERION RO SEA SUFICIENTC PARA DETALL AR TODOS LOS ARTICULOS NACIONALCS ANERAR RELACION (CON EL WISW
YO &N €L PAPEL MEWSALYADO OL LA ENMPARESA O SELLADD POR LA M
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MANIFIESTO DE CARGA
(TRAFICO AEREO)
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INSTRUCTIVO DEL FORMATOD DE MANIFIESTO bE CARGA
(Tr&fico Aéreo)

EL INTERESADO ANOTARA EN LOS ESPACIOS CORRESPONDIENTES:

- Hoja: E1 niGmero de hoja correspondiente del manifiesto.

- De: El nfimero total de hojas del manifiesto.

- Propietario: Nombre de la compafifa a&rea transportista.

- Matrfcula de la nave agrea.

- Marca de 1ia nave.

- "Nacionalidad de la nave.

- MGmero de vuelo.

-, Fecha del transporte.

- FLuQar o punto de embarque de la mercancfa.

- .Lugar o bunto de desembarque de la mercancfa.

- Datos de la Mercancfa: Marcas y nimeros, nGmero
descripcidn comercial y peso bruto.

- Anotaciones del propietario complementarias a 1la

- Anotaciones de las autoridades complementarias a

- Nombre de la wmersona cque elaborf el manlflesto.
EL ALMACENISTA ANCOTARA:

= Registro de entrada.

- El nfimero de b;ltos recibidos.

- El peso en kilogramos de la mercancfa.
- Nombre y firma del almacenista
-Original:  Aduana Entrada.

lra. Copia: Jefatura de Almacén.
2a. Copia: Interesado.

de Lbultoes,

mercancia.

la mercancia.




NOMBRE DF LA COMPanIA DEL AGENTE DEL BUOUE. ETC)

DECLARACION DE PROVISIONES A BORDO

PAG No
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1. NOMBSE CtL buGUs 7 PLEAT0 DE LLEGALASALIuA ‘l 3 FLCRA DE LLELACASALISA
4 NACIORALIDAD OEL BUQUE 5 PUERTO DE PROCEJENCAPUERTO DE DESTING
e
8 NUMEAG Of FEASUNAS T FEouuDO OE PENMANENCIA ® LUGAR DE ALMAZENAMIENTO
A BORDC
9 NOMBAZ DEL ARTICULD 10 CANT,0AS 11 PARA USO UFICIAL
i . .

COMVEWO DEL O PARA FACILITAR 71 TRAFICO UARITIMG INTERNACIONAL




( ¥OLIS

SOLICITUD PARA TOMA DE MUESTRAS

(NEGISTRO DE ENTRADA

( FECHA Df ENTRADA

D
)

rK: JEFE DE LA ADUANA

OE
PRESENTE

CONRFC

€L QUE SUSCRIBE

¥ MEGISTAO NACIONAL DE iMPORTADORES ¥ EXPIITADORES
SOLICITO AUTORIZACION PARA EXTRAER MUSSTRAS DE LA MERCANCIA DEPOSITADA

Apeindo Paterag. Materne , NoTares o Razdn Socal

EN EL ALMAGEN

¥ QUE A CONTINUACION SE MENCIOHA J

\_
[ wancas vy PESD DESCRIFCION COMERCIAL DE LA N
NUMERQS CANTICAD CLASE BRUTD MERTANGIA VALOR
k 4
MOTIVO DE LA EXTRACCION . INTERESADO
TR, T, o STAATIVA

m ESTUD«JS D AMITACION ADMINE 1) FECHA

3 exmmeion 3 eaomocion coutaciar

O orao 3 esrecirioue
L FiAmA

-

ARA

Y ACUERDO DEL C. JEFE DE LA ADUANA

PENMITASE LA EXTRACCION PREVIQ PAGO DE LAS

CLASISICACION A

CHULIGACIONES FISCALES ¥ CUMPLIMIENTO DE t OS5 PEOWISITOS
ESPECIALES QUE EN S5U CASQ LA OPERACION OFMADE

NDOSE AL C.

EL C. JEFE DE LA ADUANA

MNOMBAE ¥ FIAMA OEL vISTA

NOMERE ¥ FIRMA




INSTRUCTIVO PARA EL FOFRMATO DE SOLICITUD PARX TOMA

EL

_Nombre y firma del vista.

DE MUESTRAS
SOLICITANTE ANOTARA EN EL ESPACIO CORRESPONDIENTE:

El nGmero del registro de entrada.

La fecha de entrada de la mercancfa.

El nombre de la aduana.

Apellido paternoc, materno, nombre(s) o razén social.

Reqgistro federal de contribuyentes,

Registro nacional de importadores y exportadores.

"El ‘almac&n en el gque se encuentra la mercancfa.

Marcas y nGmeros, cai.tidad, clase, peso bruto, descripcifn

comercial de la mercancfa y valer de las muestras.

El motivo de la extraccifn cruzando uno de los cuadros;
en caso de marcar el sefialado "otro" deberd especificarse

cudl.
Fecha en gue se presenta la solicitud.

Firma del interesado.
VISTA ANOTARA EN EI ESPACIO CORRESPONDIENTE:

Clasificacifn arancelaria de la mercancfa.

Liquidacién de impuestos. .

JEFE DE LA ADUANA ANOTARA EN EL ESPACIO cbggsspounisnrs:

Nombre del vista desanado.

Nombte vy firma.

Original: Almacenista.
lra. Copia: Jefatura de v1stas.

2a,

Copia: Intezesado.



MANIFIESTO DE CARGA
(TRAFICO MARITIMO}

REG. ENTRAGA }
Lt EGADA , !SAUDA

1 MOMBRE ¥ DESCRIPCIUL DEL BULUE

2 PUTATO DE LLEGATA! 3 FECHA DE ~ORA LLEGADA
Satipa . Satina

4 NACIUNALIDAD OEL BUQUE I S NUMBRE DEL CAPITAN

5 PUEHIL D€ BRUCEDEHCIADESTING

T CESNFICABO DELAMATHCUL A (PUERTO FECHA ¥ HUwE 3L,

4 NUMSRE Y DIRECTIUN DEL AGENTE DEL BUQUE O
CUNSIGNATARID

9 IUNELALAS BHUIAS 10 TONELACAS KETAS

11 SITUACION DELBUQUE ENEL PUERTOIATRAQUE QFONTED:

12. PORMENORES SOUMEROS REFERENTES A VIAJE (PUE
PUERTUS EN LUS CUALES 1 &4 MERCANCIA CUE PER™?

5 DONOE £L BUDUE HA TOCADO ¥ VA & TUCAR SUBRAYAR
+2CE SERA DESCARGADAY

.THIPULACION NCLUIDO

75 NUMEWD DF
€L CAPITAL )

OOCUMENTOS AHEX
'ONGAS! FL NUMERD DE EJ‘“'&AQE'

AN DECLA“ICIO” Dt CARGA 18 DECLARACION DE
FAOVISIONES A BORDO

MARCAS
Num CONUC"’IENYO CANTIOSD
E£MEARQUE Nuv:ms Y CLASE PESO BRUTD DESCRIPCION DE MERCANCIA
¥
V¢ No DE AEABR0S DE PASAJERUS |18 CESEAVACIONES

"W US'I o€ VRIWLACION 20 WUISTA DB PASAJERDS ¢

2 OECLARACAOM

23 DECLARACION MARITIVIA
OF 3aMIDAD - -

FECHaA ¥ FIRV4 DEL CAPITAL DEL AGENTE U OGlC)A;
DEL BUOUE DEBIDAMENTE AUTORIADO




El

LA

ORIGINAL: - Servicios Portuarios..

INSTRUCTIVO DEL FORMATO DEL
MANIFIESTO DE CARGA

INTERESADO ANOTARA EN LOS ESPACIOS CCORRESPONDIENTES:

fi es declaraciSn de llegada o salida.

Nombre y descripecifn del bugue.

Pu=rto de llegada o salida segln sea el caso.

Hora y fecha de llegada o salida, segflin sea el caso.

Nacionalidad del buque,

Nombre del capitdn.
Puerto de procedencia o destino, segln sea el caso.

Puerto, fecha y nGmero.del certificado de la matrfcula.

Nombre y direccifn del agente del buque o del consignatario.
Peso en toneladas brutas.

Peso en toneladas netas.

Situacibén del atraque o fondeo en el puerto.

Puertos que haya tocado y vaya a tocar el buque indicando

" los puertos dondeé vaya a ser descargada la mercancia que

permanece a bordo.

Nﬁmero del conocimiento de embarque.

Marcas y nGmeros, cantidad y clase, peso bruto y descrip-

cibn de la carga.
NGmero de miembros de la tripulacibn (incluido el capitén)

.

NGmero de pasajeros.
Observaciones pertinentes acerca de la mercancifa.

Nfmero de ejemplares de los documentos anexos descritos,

Fecha de elaboracién y firma del capit&n, agente o del
oficial del buque debidamente autorizado.

ADUANA ANOTARA EN LOSIESPACIOS CORRESPONDIENTES:

'Reqistro de entrada.

_-1ra. COPIA: ~ Subjefe de la Aduana. . .




. RELACION DE MATERIAL PELIGROSO

{ ALrANA T:-sc [N pee o
LN Ao A |
[ MEDIL OF TRANSPOATE
AEREQ ¢ SUINEA THANSDORNSTS
MARITIML {3 NIDIRRE DE LA HavE
BANDE RA 1RO DE TRAFICO
Clase FECHA OE FUNDEO
TERKRISTRE (. ) FERRDTARAIL { } LINEA TRANSPOHTISTA '
- caMONG ) . .
L : J
- : "~

r—I'IP() Q& MATERIAL
CONTAMINANTEL )

EXPLOSIVG( INFLAMABLE( 3 CORROSIVO ) RAGIACTIVO( )
- )
r “\

LUGAR OE PRUCEDENC!A . . - X : L .

LUGAR DE DESTING L. . - e J
-

GSCUMENTG DE B
B8ULTOS N P ans

wancas v neweaos] cans ciesz rzsC 9eUTD vt ::;E::E.‘;“ e PATEAD e bt agion

NOMBRE ¥ #1344 DEL CABITAN CONDUCTOM




INSTRUCTIVO DEL FORMATQO DE RELACION DE MATERIAL

PELIGROSO

EL INTERESADO ANOTARA EN LOS ESPACIOS CORRESPONDIENTES:

-

LA

Aduana en donde se realiza el trémite.

Fecha de entrada de la mercancia.

Medio de transporte.

Linea transportista (trdfico aéreo y terrestre).

Nombre de la llave: (tr&fico marfitimo), nombre de la navé,
bandera, tipo de trdfico y fecha de fondeo.

Tipo de Material: Por lo gue se refiere a su tratamiento
especial en su manejo y almacenaje, se deberd indicar si

‘es explosivo, inflamable, corrosivo, radicactivo o contami- .

nante.

Procedencia.

Destino.

Patos de Bultos: Marcas por orden alfabético y n@Gmeros,
cantidad, clase, peso bruto y descripcibn comercial de la
mercancfa. En las columnas gue se mencionan en el formato.

Datos del Documento de Ampara de la Mercancfa: NGmero y el
lugar de la certificacifn del mismo, en las columnas gue se

mencicnan en el formato.
Nombre y firma del capit&n o conductor.

ADUANA INDICARA EN EL ESPACIO CORRESPONDIZNTE:

Registro de entrada

Original: Almacenista de entrada.
lra. Copia: Interesado.

2a.

Copia: Jefatura de Almacenes.

" 3ra. Copia: Almacenista de Salida.
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Caracteri

CALIDAD Y DISENO

sticas y Beneficios

CONTACTOS

El arreglo y la operacion de los PRINCIPALES
componentes de La Nueva Clase ' El soporte de los
5000 de Federal Pacific Electric contactos méviles es una
aseguran larga vida v confianza pieza moldeada de material
plena, ' - fendlico de alto impacto.

La utilizacion del principio de . Los contactos principales’
palanca y un punto de apoyo, en

operacion directa sobre los
contactos principales, da como
resultado sélo dos partes en

estan fabricados con una
aleacion plata-éxido de
cadmio y el contacto entre

) . ellos es posible gracias a !
movi en el ble de la 2 resortes de acero

armadura. Lo detallado del disefio inoxidable, to que ascgura

se contempla hasta en sus escasos

cuatro componentes basicos, por lo
que su operacin es muy simple y
segura,

siempre una presion ideal
que evita el rebote de los
mismos. E| respaldo sobre
cada contacto permite
- disipar rdpidamente el
calor generado, logrando
que el contactor soporte
un mayor niimero de
operaciones.

MEJOR SUPRESION DE
ARCO ;

El ensamble de la base esta
construido de un material
dieléctrico resistente al impacto.
Los contactos fijos estin montados
dentro de las cimaras de extincion
de arco. Las barreras de entrefases
deben controlar la trayectoria del
arco y permitir la extincion del A
calor y gases generados en cada '
operacion.

ALTA RESISTENCIA AL
DESGASTE

El ensarble de la palanca ests _Los “-;-- de los
moldeado en fibra de vidrio de alta auxiliares forman parte permanente:

resistencia, en combinacion con © - del ble de Ia armadura. La
Nylawén GS, por lo que su posicién “abierto* estd claramente
duracién es superior. El e bl da. :

. contiene 1a parte movil del circuito
magnético y un neopreno
amortiguador colocado atris para
reducir el impacto, El alineamiento
.-..de los contactos permite que la
- fuerza entre ellos sea uniforme,
ademds de un cont jvi




FACIL mMa NTENIMIENTO

La Nueva Clase 3000 de Federaf
X méximo

actuadores de los contactos
Auxiliages forman parte

FACIL INSPECCION FACIL INSPECCION
i O CAMBi0 DE CQN’I_'AC:TOS

O CAMBIO DE BOBINA - estd sedalada claramente sobre
dicho ensamble,
\ ‘“ 

ROBUSTA BOBINA
MOLDEADA

- ENSAMBLE DEL

‘PAQUETE DE
POTENCIA (POWER
PACK)

Construido de lexan, o)
ensamble de I3 bobiny
contiene ef circuito
magnético méyiy yla

ina. La ‘cubierta del
nsamble tiene la
Posibilidad de poderrolocar
dcilmente Contactos
auxiliares. el ensamble
de la base Moldeada se .
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 AUXILIARES -

'CONTACTOS
" De dan clrcultes .-




Arreglos

NUEVO
INTERLOCK MECANICO

Como parte integral de La
Nueva Clase 5000 de Federal
Pacific Etectric. se ha desarrollado
un interlock mecinico para
satisfacer los disefios reversibles.
dos velocidades. etc.. que consta de
una barra transversal acoplada a

dos flechas. El mecanismo esta
totalmente encerrado para

protegerlo contra la contaminacion.

Se ha asegurado que los contactos
principales conserven el
alincamiento.

Existen cuatro placas para el
interlock mecanico. dos para
contactores v dos cuando se trate
de arruncadores.

ARRANCADOR DE DOS
VELOCIDADES

BARRA CORREDIZA DEL
INTERLOCK MECANICO

ARRANCADOR REVERSIBLE

CONTACTOR REVERSIBLE

'ENSAMBLE DEL INTERLOC
MECANICO

K




Aplicaciones

OTROS CONTROLES

Exlste la mas nmpha variedad de
para er cualquier
condicién ambiental. También se
fabrican accesorios para realizar
modificaciones en campo, ya sea en
1a cubierta o en los circuitos de
control.

CONTACTORES PARA
ALUMBRADO

Los contactores se pucden
inistrar con capacidades desde
30 hasta 400 amperes, en versiones
de dos, tres o cuatro polos. que
cumplen con las condiciones
actuales de alumbrado comercial ¢
industrial.

Pueden suministrarse tanto
eléctrica como mecdnicamente
soslemdo para control de

brado llp() wng >
fluorescente. arco de mercuno
balastra, transformador ¥ carga
resistiva sin reducir su capacidad.

ARRANCADORES
COMBINADOS

Esta nueva linea de arrancadores
combinados incorpora una palanca
para operar-un desconectador de
fusibles o interruptor.

yel ismo estdn
idos al gabinete y
tiene siempre el control el
desconectador. Un mecanismo
confiable garantiza ta no
obstruccion de ta operacion
durante la interrupcion de 1a carga.

SOSTENIDO

ARRANCADORES A
TENSION REDUCIDA

La Nueva Clase 5000 de Federal
Pacific Electric es aplicable :
t bién a ar jores de

_ reducida, como son los de

devanado partido,
autotransformador, resistencias
primarias y estrella-delta.

Los primeros cuentan con un

" método dé arranque econémico

para motores trifisicos de
devanado partido a voltaje
reducido.

Los de npo aulolnnsfcrmador
€8s recc

- que mvolucran el m-ne;o de

en de los

: dmurhnos en fa tinea deben ser

reducidos al minimo.

de control, ldmparas piloto,
sel levad. de

donde otros a tensién reducida no
proveen pequeitos incrementos
necesarios de arranque, de ncuetdo

"con las limitaciones de la

de luz y fuerza local.

Los de tipo estrella-delta son
generalmente usados para arrancar
motores de compresores con una
carga de alta inercia y largo tiempo
de aceleracion.

DISPOSITIVO PILOTO

Complementaria a esta nueva
linea de productos, Federal Pacific
Electric ofrece una amplia gama de
dispositivos piloto como bolones




[ Y neiisiones

CONTACTORES

s TANARO OMENSIONES EN PULOADAS Y MLIETROS
NEMA A B c 2] E: €
T g 8 3% i 2y e
T ) . 00-O~i-2 o2 134 » na [ 1} -
T S e sk & W 3 U
XILYIN] 182 L2 ] 197 {114 s !

ARRANCADORES
vaaRo  OMENSONES EN PLLGADAS ¥ MLMETROS
nENA A -] [+ o! € F
G e 3 s & e
00-0-1-1r-2 14 200 85 143 . W02 s
) T Nk dr W S ey
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1°9° DMEHION DEL TAMARG 19 Y 2eela®
‘s oEnsoN oni. TAMARG 1P v e o%e”
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ARRANCADORES REVERSBLES

TAMARO OMENSIONES EN PIAGADAS ¥ MLIMETROS
NEMA A 8 (] [») E F
W 8% A hrde W

00-0-~2 241 222 W4 170 S . &

W 13 He it 12 %
3-4 49 330 W3S v M8 v .
ARRANCADORES € DOS VELOCDADES

‘DIMENSIONES EN PULGADAS ¥ MLMETROS -
Yk A 8 ¢ D E_FE

W oW 4" Sy W

o-t-2 2 22 we 10 226 @ . o
skt o e w Rt e
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D,& MONTRA £ DANEYAD BEL. SARAENG
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES.

El ingreso de M&xico al GATT, traeri como consecuen--

"cia una serie de ventajas y desventajas para nuestro pafs.

Por un lado se vera beneficiédo la que habra m&s faci
lidad para exportar y esto traer# como consecuencia que se ---
abran nuevos mercados que al mismo tiempovseran m;s seguros pa-
ra la empresa nacional, siempre y cuando esto se sepa apro\;e'-—
‘char, v al mismo tiempo la industria nacional se va a ver obli-

gada a producir como mds eficiencia y calidad.

Tambié&n se tendri que fomentar la creaciQn de nuevas-
.- empresas de productos complementarios, bor lo cual habfa un in-
cremento en los empleos y el poder de negociacién del pa.‘i’.s.. se. - -

fortalecera.

En lo que respecta al consumidor, este tendra m&s op-r

ciones de elegxr el producto que mejor satxsfaga sus neces:l.da--

. des.  Adem&s de esto, la entrada de Mé&xido al GATT traer4 consi ‘

' go una serie de desventajas y algunasde las que considero m&s-
Vmportante es que la industria mex i cana tendrl que competir -
con ottos tipou de industrias a nivel internacional Y si esta -
no rec:.be el apoyo adecuado por parte del gobierno, las empre-——
sas pequefias y medianas ‘se veran muy afectadaa, lo que signifi- :

carfa un gta?isi:no problema_ para el pa.ta en general.
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) Otra gran desventaja serfa éue‘el mercado nacinal va-~ -
é ser -invadido por productos extranjeros, y si los productos na -
" 'cionales no cuentan con la suficiente calidad para competir con
estos, no contaran con la demanda adecuada;'y esto repercutird-. ’

debilitando a la economfa nacional.

México podrd enfrentarse a estas désveritajas si sabe~- .
gprovechar alguhas reglas que utiliza el GATT, comé lo es por =~
' ejemplo la cl;usula de la Naciéh m&s favorecida, la cu,alvesta-—
blece cierto tipo de excepciones comerciales gue beﬁefician a -

los paises en vIas de desarrollo.

) Sin embargo, un aspecto importantisimo para nuestro -
pais por lo que representa para este, es el que a continuacién-

voy a tratar.

México esta inserto nuevamente en una revolucidn, una
revolucidén tecnolégica e industrial que ha invadido ya la atmos
fera d_e nuestro planeta. 'Las naciones que desarrollen el mejpr
armaménto _serin las. triunfadoras; las armas son: calidad, buén-
- 'precio, productividad, innovaciidn’ t:'eqnol‘égi.ca,‘ disefio llamativo-
Y funéiqx}alidad de productos,’ excelente c_x:éa.nizaci§n ‘administra

tiva y comercial y entrega puﬁtual,de‘mercanc'iis;

; " Queramos o no, estas armas se elt_ln' mejorando a rit--
_mos aé;'eleraiios. Reest;ructur?l,c;l.d_n, xfeindustrializacidn, feconq—

't'fuét:idn, muﬁacian,‘ adaptacifn Qe estructuras, ajuste de indus-
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trias o ajuste estructural, todos estos t&rminos significan lo-

mismo.

En nuestro pa._ts le hemos dado el nombre de Reconver =
5i8n Indﬁstria;l "Reconversign" es un té&rminc originado en Espa
ﬁa} connotacién similar a la "Reind}xst:rializacidn anglosajona -
Yy a ia ."MutéciGn" Francesa. A su vez los tres conceptos ante -

,_ridres podrfan encontrar una equiQalencia general en "Recons == -
truccidn Industrial®. Todos estos t€rminos expresan, en prime}—k'
‘ra instancia, formas concret;as, nacionales, de asumir la deno =
minada tercera revolucifn industria!.; por.eso la reconversifn -
encierra el significado de una historia gue se repite:

Transformaciones dirigidas a aumentar la productividad, compe .-
tividad y rent;abilidad, mediante innovaciones tecnoldéicas, re~
organiéaci_dn de' las relaciones laborales y fusiones o desapari~

_ cifn de empresas.

La. reconversi&n induétrial expresa t:ambi_én’ una volun~
tad de transmitir el shock industrial con el menor dafio posi =
ble, a las estructuras soc1a1es Y pol!ta.cas. Por ese motivo, -
la dz.ferencia entre una simple y llana "Revoluca.dn del cap:.tal-
y una reconversién, es la a.mplitud y calidad de las concerta - "

ciones sociales. - -

Ios antecedentes generales de la reconversién indus -

“trial en el inundé bueden resumirse de la siguiente manera:
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~ Crisis econfmica mundial

'Recomposicifin de los'patrones de produccisn, comercializacidn

yvfinanciamiento.

- Fase recesiva de larga duracidn

- Creciente competencia comercial entre paises.

- Acelerac;dn del cambio tecnoléglco

~ Modificaci®n en la divisién internacional del +rabajo.

- vinculacién del redespliegue industrial con una creciente in-~:
tetngcionalizacién del capital.

~ Modificacién enhla concepcifn y operacifn de economfa de es =
cala; por el efecto del cambio tecnol6gico es factible produ-.

cir plantas relativamente pequefias.

‘-.prbpdsitos de reestructuracidn, que incluyen aspectos tecnold = v

‘'gicos y financieros, asf como de recursos humanos, en secto -

res que cuentan con la posibilidad de concurrir ventajosamen-—
te en el mercado internacional.

) Los programas que 1mpulsan a la reconver816n indus

‘trxal en México-son: ‘ '

:El Plan Macional de Desarrollo {PND) , que -aparece en 1963,’don?
~de la polftica industrial y comercial se enfoc6 a hacer mSs e -
fficxente la asxgnaczﬁn de los recursos haeia las. actividadee —

',priorxtarlas. agtoxndustrxa, bxenes de capital Yy componentes b!‘

szcos,lxnsumos estratégxcos para el sector industrial y el de -

: salud, bienas de consumo duradero y no duradero, y bienes xncet‘ "

medios. cOmo objetxvo blsico de la estrategia econdmica se eg~




165

‘tableciﬁ el fomento de las exportaciones no petroleras y susti-
“tucidn. selectiva y efig::.em:e de importaciones con base en @l ==
PND, a lo largo de la presente administracién se han venido ins
trumentando una serie de medidas tendientes a alcanzar un apara.

to produétivo nacional eficiente y competitivo.

Aa_t, el PND y los Programas Nacionales de Fomento In-
du}strial y Comercio Exteriof, de Financiamiento del Desérrollo,'
para el desarrollo, para el Desarrollo Integral de la Industria
Mediana y pPequeiia, y de Fomento Integral a las exportaciones, =
est-.':ablecen claramente la necesidad de acelerar el proceso de --
cambio»estructural de la economga mexicana, con el fin de lo -=- |
grar una plante produéﬁiva industrial m&s eficiente e inf.egzadar

hacia adentro y mds competiti\ia hacia el exterior.

_ Debe destacar, al mismo tiempo, la expedicién del pro
grama dé aiient;o y crecimiento (PAC), cuyo objetivo central es-
alcanzar él déé&rrollo con estabilizaci&n. El propdsito funda-
’menta.l ‘es defender la px:oducc:.dn y el empleo, controlar la in -
- flac:.ﬁn, alentar la inversidn privada y lograr mayores ingresos
de ‘nuestras exportaciones, a través del aceleramiento del cam =

) bx.o estructural.

" En este contexf.o, Y ante la catda de los precios del- .
: petrcleo y el ingreao de mx.xco al GA‘I.‘T, la industria nacional-

estl 1lamada a incrementar sus nivele- de productividad, compe-
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titividad y rentabilidad.

por su parte, el Gobierno Federal debera continuar --
con su polftica de apoyo, mediante el PND y los programas secté:
riéles y estatales, no sQlo para lograr el cambio estructural,-
orientado a iniciar transformaciones de fondo en el aparato pre
ductivo y distributivo, sino tambien para superar las deficien=-
cias y desequilibrios fundamentales de la estructura econSmica,

propiciando la reconversifn industrial.




167

BIBLIOGRAFTIA

COMBRCIO EXTERIOR; BANCO NACIONAL DE COMERCIO EXTE -~

RIOR, S.A. MEXICO, D.F, ENERO 85.

COMERCIO EXTERIOR; BANCO NACIONAL DE COMERCIO sx*ra -
RIOR, S.A. MEXICO, D.F. JULIO 85.

COMERCIO EXTERIOR; BANCO NACIONAL DE COMERCIO EXTE -
TIOR, S.A. MEXICO, D.F. DICIEMBRE 85.

COMERCIO INTERNACIONAL; SALVADOR MERCADO, EDOTORIAL=-
CENTRO DE INVESTIGACIONES PARA EL DESARROLLO DE MEXI

CQ, MEXICO, D.F. 1982.
}.;‘.L CREDITO A LA PEQUENA Y MEDIANA INDUSTRIA; RAYMUN-

DO AVILA RANGEL, MEXICO, D.F. 1984.
EL GATT Y LA COMERCIALIZACION DE AUTOPARTES; ARTURO-
' SAENZ TORICES, MEXICO, D.F. 1986.

EXPANSION; MEXICO, D.F. AGOSTO 84.

EXPANSION; MEXICO, D.F. AGOSTO 85.

EXPANSION; MEXICO, D.F. AGOSTO 86.

'EXPANSION; MEXICO, D.F. OCTUBRE 86.

GUIA DEL EXPORTADOR, IMCE. _

" INFORMACION BASICA SOBRE EL GATT Y EL DESARROLLO IN -
DUSTRIAL Y COMERCIAL DE MEXICO; SECOFI, -.1‘986. '
INFORME ANUAL; BANCO DE MEXICO, MEXICO, D.F., 1986.

LA GERENCIA; PETER DRUCKER, EDITORIAL EL ATENEO, BUE~

NOS AIRES, ARGENTINA, 1973.



- MANUAL DEL EXPORTADOR; BANCA CONFIA.
~ MANUAL DEL EXPORTADOR; CAMARA AMERICANA DE COMERCIO.

- TARIFA GENERAL DE EXPORTACION.




	Portada
	Índice
	Prólogo
	Capítulo I. El Gatt. Antecedentes, Objetivos, Estructura y Marco Jurídico
	Capítulo II. Perspectivas del Gatt
	Capítulo III. México y el Gatt
	Capítulo IV. La Empresa
	Capítulo V. Productos para la Exportación
	Capítulo VI. Caso Práctico 
	Conclusiones y Recomendaciones
	Bibliografía



