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PROLOGO 

Esta Tesis trata de un tema muy importante para nues­

tro pats, ya que recientemente se acord~ la entrada de M4xi­

co al GATT (Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Co -

mercio) , y es importante sobre todo para las empresas peque­

ñas y medianas que trabajan en el pa1s, ya que de esta mane­

ra tendr4n que producir bienes de consumo con una buena cal,! 

dad y precio. 

La entrada al GATT (General Agreetmet on Tariff and -

Trade) , significa un cambio radical tanto en el manejo de la 

polttica Mexicana, como ~n el manejo de las empresas nacion~ 

les, ya que se ver!n obligadas a competir con productos ex -

tranjeros, que algunos de ellos son mejores en cuanto a cal.! 

dad y precio y por este motivo la empresa productora tenctra­

que incrementar sus esfuerzos para evitar perder el mercado. 

Este analisis nos ll!Uestra.como opera el GAT'l', su his~ 

toria, objetivos, estructura, marco jur1dico, las caracter!~ 

ticas de la pequeña y mediana empresa, los organismos que -­

las apoyan, y las principales empresas exportadoras e impor­

tadoras que existen en ~xic:o, entre otros puntos. Tambi•n­

el proceso de comercializacidn de un producto nacional al -­

mercado norteamericano, que incluye la evaluaci6n preliminar 

.. del producto, selecci6n del mercado mas conveniente, determ.! 
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nacidn de los costos de fabricaci~n, canales de distribuci6n 

apoyos financieros y est!mulos fiscales, formas de pago y do­

cumentacidn. 

Tanto para el téma del GA'l'T como para el de comercia 

lizaci6n se llev6 a cabo una investi9aci6n documental y de -­

ca~o. 



e A P r T u L o r 
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1.1. EL GATT: ANTECEDENTES, OBJETIVOS, ESTRUCTURA Y MARCO 

JURIDICO. 

ANTECEDENTES: 

En el periodo entre la primera y segunda guerras mun-

diales, el comercio internacional creci6. a tasas menores que 

la producci6n. A partir de 1929 el comercio cay6 en un 0.5% 

promedio anual. Esto fud debido a la Contracci6n Industrial 

la crisis financiera mundial y el incremento de las medidas­

proteccionistas resultantes de la oepresidn. Los principa,­

les pa!ses industrializados elevaron los aranceles, introdu­

jeron restricciones cuantitativas y controles de cambio y se 

multiplicaron los acuerdos bilaterales de intercambio compe~ 

sado. 

Atrav~s de la Sociedad de las Naciones se hicieron e~ 

fuerzos para reducir las restricciones al comercio, pero da­

tos fracasaron. Estados Unidos propone a sus socios comer -

ciales através de Acuerdos Comerciales Rec!procoa la reduc -

ci6n de barreras arancelarias y no arancelarias &ato en 1934 

Se realizaron negociaciones entre E.U. y 30 pa:tsea m!s, en­

tre los cuales fiquran varios pa.tses latinoamericanos, pero­

el proteccionismo sigiO caracterizando la econornta mundial -

'.durante el decenio de los años treinta. 

~n 1941, Estados Unidos, conjuntamente con Inglaterra 

.,. 
··' 

-:;,' 
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tratan de estblecer una serie de principios b4sicos para re­

qir el intercambio comercial una vez que la guerra concluye-

ra. 

En 1945, estas discusiones toman forma en proposicio­

ne·s concretas, incluyendo la necesidad de reducir considera­

blemente los aranceles, eliminar las restricciones cuantita-

' tivas al igual que las preferencias arancelarias, subsidios 

a la exportaci~n, combatir las pr&cticas comerciales restri~ 

tivas de los carteles privados y establecer Convenios de es­

tabilizacion de los productos b4sicos. 

El ECOSOC (Consejo Econ~mico y Scx::ial de la• Naciones 

Unidas), a principios de 1946, realiza una Conferencia Inte~ 

nacional referente al comercio y Empleo. Los trabajos de e~ 

ta conferencia se cristalizar!an en la redacciOn de la •car-

·ta de la Habana, para una organizaciCSn Internacional de Co -

mercio" conteniendo 106 art!culos y 16 anexos. 

Esta carta tiene por objeto obtener el pleno empleo y 

desarrollar el Comercio Internacional. La carta enumera cu~ 

· tro medios: 11 De•arrollo economico y reconatruccion1 2) AC­

ceso de todos loa palees en condicione• de igualdad a loa -­

mercados, a las fuentes de aprovisionamientos y a lo• medios 

de producciOn1 JI Reduccion de obstaculoa al comercio1 4) --:· 

Consultas y cooperacion en el seno de la OrqanizaciOn Inte!: 
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nacional de Comercio. 

Oespu~s de tres años de negociaciones, 53 pa!ses en­

tre los cuales se encuentra M~xico firman el Acta F.inal de­

la Conferencia de las Naciones Unidas sobre comercio y Em -

pleo, en la que se anexa la resoluciOn de la Comisidn Inte­

rina de la OrganizaciOn Internacional de Comercio de la que 

M4xico forma parte, junto con los dem4s dignatarios de la -

Conferencia con excepciOn de Argentina. Para que la carta­

entrara en vigor se puso como condicidn que fuera ratifica­

da cuando menos por los pa!ses que participaran con el 85%­

del comercio Mundial. Estados Unidos participa con m&s de­

un 15% de ese comercio, por lo qu~ la ratificaciOn de este­

pa!s era de mucha i~ortancia. Pero el congreso norteamer! 

cano se negd a ratificarla argumentando que •no es demasia­

do liberal" y "subraya demasiado los ml!ritos de la planea -

ciOn econdmica", esta accidn tuvo como consecuencia quepa-

1.ses signatarios no sometieran a sus propios parlamentos la 

carta, en tanto Estados Unidos no lo hiciera. En 1951, la­

Carta fenece, pero la Comisidn Interina subsiste y entre 

sus funciones tiene la eleccidn del Director General. del 

GATT. 

una parte ~o~leta de la ~arta, destinada a la pol!­

tica comercial se salva, elata parte trataba. sobre una nego­

ciacion arancelaria multilateral con el objeto de mostrar 
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por anticipado lo que podr!an ser las negociaciones arance­

larias privistas por la carta. En 7 meses, 23 pa!ses deci -

den hacer entrar en vigor la parte comercial de la Carta sin 

esperar el final de la Conf~rencia disminuyendo sus arance -

les sobre un volumen de intercambio que represento la mitad­

del Comercio Internacional. 

Es as!, como esta parte de la Carta, toma el nombre 

de Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y comercio 

(GATT), firmado por 23 pa!ses el 30 de octubre de 1947. 

Sin embargo, como no hab1an ratificado la Carta, el -

Acuerdo General se convierte en el Qnico marco unilateral de 

los "intercambios y en la practica ha llevado a cabo la misi­

On que originalmente se encomende al OIC. 

El GAT'l', formalmente es adn un acuerdo provisional. -

Pero permitie instrumentar las concesiones arancelari .. aco~ 

dadas durante las negociaciones en 1947, pues para ello no -

era necesaria la ratificacien de loa parlamentos. Sin emba:: 

go la adopcien de algunas normas ten!an que ser aprobadas 

por los parlamentos pues en ciertos aspectos no correspon 

d!an a la le9islaciOn de los pa!ses contratantes. Por lo 

tanto, no se: pod!an aplicar ciertas norma• del GA'l"l' en au t~ 

talidad a menos que los parlamentos modificaran la le9isla -
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cidn nacional respectiva. Las partes contratantes lleqaron­

a un acuerdo sobre un "protocolo de aplicacidn provisional", 

en donde cada Estado puede aplicar el GATT en la medida com­

patible con su legislaciOn en vigor. Por ejeroplo~ Estados ~ 

Unidos pudo conservar durnate 30 años una legislacidn contr~ 

ria a algunas disposiciones del GATT mediante la llamada --­

"Clausula del Abuelo" en relacidn con la valoracidn aduanera 

y los derechos compensatorios entre otras. Sin embargo se a 

tratado de desarrollar normas que vayan de una manera homoq!_ 

nea para evitar las situaciones de excepcidn mediante la ne­

gociacidn y firma de cddiqos de conducta y acuerdos que re -

qlamenten poltticas y pr4cticas comerciales en campos espec_! 

ficos. 

OBJETIVOS: 

Dentro del Comercio el GATT representa un instrumento 

internacional encargado de promover los intercambios entre 

sus miembros, con base en la eliminacidn de restricciones, 

la reauccidn de aranceles aduaneros y la aplicaciOn qeneral­

y obligatoria de la cl4usula de la nacidn mas favorecida pa­

ra todos. 

La• partes contratantes· o sea, loa pa!sea fJZmantea -

del ACÚerdo General reconocen que sus relaciones comerciales 

y econdmicas deben tender a niveles m&a altos de vida1 al -­

pleno empleo1 a niv~lea cada vez mayores de ingres.o real y -
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de la demanda efectiva; a la utilizaciOn racional de 1os re­

cursos mundiales y al crecimiento de 1a producciOn y los in­

tercambios de productos. También 1as partes contratantes m.!_ 

nifiestan su deseo de celebrar acuerdos encaminados a obte -

ner, con base en la reciprocidad en las ventajas mutuas, la­

reducciOn de los arance1es aduaneros y dem&s barreras comer­

ciales, as1 como 1a.e1iminacidn de1 trato discriminatorio en 

cuanto a Comercio Internaciona1. 

El GATT busca que los pa1ses no aumenten sus tasas -­

arancelarias por encima de las tasas negociadas que se cona_! 

deran •consolidadas", esto es, un valor fijo como tope. En­

una forma especial, los Acuerdos Rectprocos se destacan mu 

tuarnente ventajosos entre las Partes Contratantes, a pesar 

de que las ventajas arancelarias conso1idadas se generalicen 

a los dem&s miembros a través de la clausula de la nacion- -

mas favorecida. 

PRINCIPIOS .MAS IMPORTANTES DEL GATT PARA LOGRAR SOS FINES1 

I.- La Cl&usula de la Naci6n mas favorecida, en donde 

·se .establece que el comercio no debe estar sujeto aninguna - . 

discriminacion, de tal manera que los beneficios concedidos­

pór un pa1s a otro miembro del Acuerdo, se hacen extensivos­

ª los dem&s Partes contratantes, consiguiendoae de e9ta for­

ma a la proyéccion multilateral de ta1ea beneficio•; 
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II.- La multilateralidad, cuyos instrumentos son el­

otorgamiento de facilidades que los pa!ses se conceden en 

tre s! bajo el principio de lanaciOn mas favorecida y con 

la seguridad de que cada pa!s que es miembro es apo~ado en-

esta pretensidn¡ 

III.- r.Os aranceles aduaneros, para proteger la in -

dustria de. un pa1s y no recurrir a otro tipo de medidas no­

arancelarias como ia practica del "dumping", lo que signifi 

ca vender a costos mas bajos que el costo de producciOn, lo 

cual implica una competencia en el mercado de una manera 

ventajosa, en este caso con los pa1ses miembros, o los sub­

sidios entre otros¡ 

IV.- La compensacidn por el retiro y disminucidn de­

las concesiones arancelarias otorgadas durante el curso de­

negociaciones comerciales efectuadas en su seno, para evi -

tar las represalias que pudieran aplicar los pa1ses o el -­

pata, por los aumentos en las restricciones que le impusie­

ran a sus mercanc1as para entrar en otro pa1s¡ 

v.- La aceptacidn de uniones aduaneras o zonas de 

libre comercio, para las disposiciones.contenidas en el 

GATT exigen que los aranceles.y disposiciones que afecten -

al comercio de los pa1ses miembros no sean mas restrictivos 

de los que ya exiatentesr 
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VI.- Las consultas, cuando un pa!s quiera aplicar al­

guna norma restrictiva en el comercio en perjuicio de otro,­

se llevara a cabo una consulta entre los pa!ses afectados p~ 

ra de esta manera llegar a un acuerdo, o bien para obtener -

la compensaci<5n correspondiente; 

VII.- El intercambio equitativo, referente al mejora­

miento del comercio de los paises en v~as de desarrollo (Art 

XVIII del Acuerdo). 

VIII.- Las represalias, reglamentadas y s6lo se po 

dr4n instrumentar despu4'!s de haberse realizado las consul 

tas entre las partes ael conflicto; 

IX.- Las excenciones, siempre y ·cuando no se efec.ten­

los objetivos del Acuerdo General, se podr& considerar la P2 

sibilidad de no aplicar ciertas disposiciones, a cualquiera­

de sus integrantes, y s<5lo entre las partes contrantes ac -­

tuando como cuerpo colegiado, para evitar la unilateralidad­

en la adopcit5n de medidas que afecten las normas del Acuerdo 

sin una previa consulta. 

ESTRUCTURA: 

El GA'l"l' ha venido, de ser un simple acuerdo comercial 

a consolidarse como una orqanizacit5ri internacional, con loii-
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elementos que se mencionan a continuaciOn: 

1) Un tratado: El Acuerdo General. 

21 Organos permanentes: Las reuniones de las Partes­

Contratantes, el Consejo de Representantes y un Secretario­

General y un Director General. 

3) Un presupuesto: Al que contribuye cada parte con­

tratante en funcien de su participacidn en el comercio in -

ternacional • 

.i;:1 GATT es un tratado entre los pa!ses firmantes y 

no una organizacien internacional, por eso ea que sus miem.;. 

bros no tienen la categor1a de "Estados Signatarios", sino­

de •partes contratantes", manteniendo su categor!a de cara:, 

ter provisional. 

FUNCIONES DE LOS MIEMBROS DEL ACUERDO GENERAL: 

Al Verificar que las disposiciones del GATT sean co­

rrectamente observadas. 

B) Organizar negociaciones multilaterales. 

C) Discutir anualmente la evolúcicSn del comercio in­

ternacional. 

DI Ventilar las controversias entre loa paises miem-: 

broa. 
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El Consejo de Representantes del GATT, asegura la -­

continuidad de .los trabajos del organismo y toma las deci -

siones necesarias para el funcionamiento permanente del mi~ 

mo. Esta integrada por aquellos representantes que, por a~ 

toelecci6n y en forma voluntaria, ha manifestado su dispos~ 

ci6n de asumir obligaciones en calidad de miembros del Con­

sejo, se establecen comites para auxiliar a las Partes Con­

tratantes y al Consejo de Representantes, en asuntos espe -

ctficos cuya labor es de mucha importancia para las labores 

diarias del GATT. 

ADHESION AL. ACUERDO GENERAL: 

La adhesi(Jn puede realizarse conforme a lo estipula­

do en el arttculo XXXIII, o si se trata de un pa~s que ha -

alcanzado recientemente la independencia y que ya aplicaba­

el Acuerdo General conforme al arttculo XXVI. 

El arttculo XXXIII estipula: 

"Todo gobierno qu~ no sea parte en el presente Acue~ 

do ••• podr& acceder a ~l · ••• en las condiciones que fijen-: 

dicho gobierno y las Partes Contratantes. El procedimiento 

de ·adheai<Sn es el siguiente: 

a) El gobierno de un pata interesado envta al Direc-
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tor General una comunicaciOn en la que expresa -

su deseo de adhesidn al Acuerdo General. 

b) El Director General pone en conocimiento de las­

pártes contratantes la intencidn del gobierno -­

del pa!s en cuestidn. 

c) Las partes contratantes examinan la candidatura­

y crean un grupo de trabajo formado por todas -­

las partes contratantes interesadas. 

d) El gobierno de ese pa!s presenta a las partes 

contratantes un memor4ndum sobre su pol!tica co~ 

mercial.. 

e) Las partes contratantes invitan a todas las par­

tes contratantes a formular preguntas a las que­

el gobierno respectivo d4 respuesta por escrito. 

f) Sobre la base del memorSndum y de las preguntas­

y respuestas, el grupo de trabajo delibera con -

representantes del gobierno en cueatidn. con -­

clu!das las deliberaciones el grupo de trabajo -

elabora su informe y un proyecto de protocolo de 

adheaidn. 

g) E.l protocolo de adhesiOn se somete a las .partea­

contratantea, una deaicidn sobre la adheaiOn, el 

protocolo entra en vigor a partir del. trigdaimo­

d!a siguiente a la fecha de su firma por.el 90 -

bierno del pa!a respectivo. 
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Pudiera darse el caso de que un pa1s no se encontrara 

en situaci6n de entablar negociaciones arancelarias con las­

partes contratantes, pero con el objeto a la adhesidn. Mie.!!. 

tras est~ pendiente su adhesidn plena, se ha establecido la­

f6rrnula de la adhesi6n provisional, pero con ciertas restri~ 

ciones en su desempeño dentro del organismo como son, el no­

precisar negociaciones arancelarias, pero en cambio hay que­

cumplir los demas tr4mites del procedimiento descrito, es -

de car4cter temporal este tipo de adhesi6n y no otorga al -­

miembro que haya incurrido en ella derecho de voto ni ninqdn 

otro derecho en lo referente a las modificaciones que otras­

partes contratantes puedan introducir en cualquier concesi6n 

que haya consolidado de conformidad con el Acuerdo General. 

oespu6s del peri6do fijado, el miembro provisional deber4 e!!_ 

tablar negociaciones arancelarias para lograr la adhesi6n 

plena. 

Un pats puede retirarse del Acuerdo General en cuanto 

lo desee pero antes deber& dar aviso a las partes contratan­

tes con 60 dtas de anticipaci6n a la fecha en que pretende -

superarse. L!bano y Siria en 1948, ~ la China Nacionalista­

Y Liberia en 1950, hicieron uso de esta facultad. 

MARCO JURIDICO: 

Los derechos y obligaciones de los miembros ·del GATT-



15 

pueden resumirse en los términos siguientes: 

a) Supresi6n de toda discriminaci6n. 

b) Estabilidad en las concesiones arancelarias. 

c) Eliminaci6n de restricciones cuantitativas. 

d) Supresi6n de las demas formas de protecci6n. 

e) Soluci6n de controversias. 

El art!culo primero del GATT impone a todas las par­

tes contratantes la obligaci6n de condederse mutuamente y de 

manera incondicional el trato de la Naci6n m4s favorecida._­

Sin embargo el GATT, prevee ciertas excepciones a este prin­

cipio, cuando se formen uniones.aduaneras, como la comunidad 

Econ6mica Europea (CEE), zonas de libre comercio como la As.!:!_ 

ciaci6n Latinoamericana _de :Inteqraci6n (ALADJ:) , o cuando se­

trata de ventajas concedidas entre pa!ses vecinos, a fin de­

facilitar el comercio fronterizo. 

En 1979 una decisi6n tomada por las partes contratan­

tes fue definitiva para los pa1ses en desarrollo, ya que en­

esta se fundamenta jur!dicamente un trato preferencial a los 

pa!ses subdesarrollados _sir\ conceder dicho trato a las par -

tes contratantes en materia de: concesiones arancelaria• de­

conformidad· con el Sistema Generalizado de Preferencias 

(SGP)1 medidas no arancelarias que se rijan por c6digos o 

acuerdos negociados bajo los auspicios del GATT¡ preferen 
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c.i.as arancelarias, y bajo ciertas condiciones no arancela -­

rías concedidas mutuamente entre pa1ses en desarrollo o sub­

desarrollados. A partir de la Ronda Tokio, estas decisiones 

tomaron plena vigencia. 

En.el art!culo II uno de los principios fundamentales 

es que los pa1ses miembros se comprometen a no aumentar sus­

impues tos de importaciOn que figuran en las listas de conce­

siones anexas al GATT. De esta manera se pretende que los -

pa1ses tengan la seguridad de que el monto de su comercio y­

los derechos aduaneros que gravan las mercanc1as que expor -

tan sean estables y previsibles. 

Otro principio es que la protecciOn de las industrias 

de cada pa1s debe de darse por aranceles. 

El Acuerdo General contiene disposiciones destinadas­

ª impedir el recurso formas indirectas de protecciOn, el ar­

t!culo XII hace referencia a lo anterior y señala que las 

partes contratantes no deber&n "aplicar impuestos a otras 

-. cargas interiores, as1 como las leyes, reglamentos y pres 

cripciones que afectan a la venta, la oferta para la venta,-

. la compra, el transporte, la distribucidn o el uso da produ~ 

tos en el mercado interior y las reglamentaciones cuantitat! 

vas interiores qua prescriban la mezcla, transformacidn o el 

uso de ciertos productos ••• ", de manera que .. proteja la -
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producciCSn nacional. 

En el art!culo V, se otorgan facilidades a las mercil!!. 

c1as en tr~nsito, para que circulen sin demora y sin restri~ 

cienes innecesarias. 

El art!culo Vi hace referencia a los derechos antidu~ 

ping y derechos con;>ensatorios y condena que un pa1s intro -

duzca productos en el mercado de otro pa!s a un precio infe­

rior a su valor normal. 

El art!culo VII, menciona que las partes contratantes 

se comprometen a aplicar los principios generales de aforo -

aduanero que se indican en el mismo art!culo. Los princi -­

pios generales del aforo indican que, por una parte, que es­

te deber! basarse en el valor real de la mercanci1a importa­

da y por otro, en materia de tipos de cambio usados en la V_!! 

loraci6n, el Acuerdo indica la conformidad de las partes pa­

ra apegarse a la normatividad del Fondo Monetario Internaci_!? 

nal. 

El art1culo VIXI menciona los derechos y las formali­

dades referentes a la importacidn la exportaciCSn deben redu­

cirse en ndmero y complejidad. El art!culo IX hace referen­

cia a las normas de col~boraciCSn entre las partea en lo que­

se refiere a marcas de origen. 



18 

Para mantener una informaci6n sana, el art1culo X me.!! 

ciona que las leyes, reglaitEntos y disposiciones administra­

tivas de aplicacidn general que cualquier parte contratante 

haya puesto en vigor deberS pul:>licarse r&pidamente para los­

patses comerciantes tengan conocimiento de ellas. 

En el Acuerdo General, los art1culos XI, XII, XIII, -

XIV, tratan sobre la eliminac~n general de restricciones -­

cuantitativas al comercio y establece cuando un pa1s pueda -

reducir su exportaci6n. 

En el art1culo 'JN, referente a la reserva monetaria,­

tipos de cambio y balanza de pagos, los pa!ses contratantes­

deber4n desarrollar una pol1t1ca que vaya en coordinaci6n -­

con el Fondo Monetario Internacional. 

Los arttculos XII y 'JNIII, mencionan la conqruencia­

que debera existir en las enq:>resas comerciales y el Acuerdo 

y la accidn estatal del fomento de desarrollo econOmico. 

En los art1culos XIX, XX y XXI, referente• a la des -

cripcidn de situaciones y el procedimiento que deber4 seguir 

la parte contratante cuando se retire temporalmente de las -

obligaciones y retirar o modificar concesiones. 

El art!culo XIX, cuando se incurran en medida• de ur-
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gencia de importaciones de determinados productos. 

Con la clllusula de la Naci6n mlis favorecida, no debe­

existir la discriminaciOn, esto es, deben usarse todas las -

importaciones del producto, sin importar su or:tgen, pero, si 

los pa:tses importadores no ofrecen una compensacidn adecuada 

tienen el derecho de tomar las medidas anteriormente mencio­

nadas. 

El articulo XX\TIII, en cada periodo de tres años, las 

partes contratantes podrlln retirar o bien modificar la lista 

anexa al acuerdo, que es una conseci6n con toda otra parte 

que haya negociado esta, precio acuerdo y negociacidn. 

En el art!culo XX\TIII bis se mencionan las negociaci~ 

nea arancelarias para que el comercio internacional se expi!!:. 

da con el objeto de organizar periOdicamente tales negocia -

e iones. 

En la parte III de los art!culos XXIX, hasta el XXXV­

trata sobre la relaci6n entre la Carta de la Habana y el A -

cuerdo General, las enmiendas y su entrada en vigor, y el a:, 

ceso al. Acuerdo General. 

La parte V y final del Acuerdo, se refiere-al comer -

cio y desarrolló y esta compuesta por tres art:tculos refere.!! 
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tes a principios y objetivos, compromisos y acci6n colectiva 

Ge las Partes contratantes con respecto a los pa!ses subdes~ 

rrollados. Este art!culo surgi6 como resultado de la Ronda­

Kenneay. 

Los art!culos a los que se hace menci6n, son solamen­

te unos cuantos de los que reglamentan los derechos y oblig~ 

ciones de los pa!ses aspirantes o miembros del GATT. 

1.2. SU DESARROLLO HASTA LOS ULTIMOS At'<OS: 

En resumen los planteamientos de las soluciones de m~ 

yor trascendencia que se dieron desde 1958 a 1984 bajo el 

auspicio del GATT fueron: 

Annesy (1947), en estas negociaciones ingresaron 11 -

pa1ses1 Torquay (1950-1951), donde ingresa la RepQblica Fed~ 

ral de Alemania al GATT. se redujeron en un 25l los arance­

les promedio en relacidn con 19841 En Ginebra (1955-1956) 

fu~ una negociaci6n sin mayores trascendencias. 

La "Ronda Dillon" llev6 ese nombre por el subsecreta­

rio de estado norteamericano Douglas Dillon al celebrarse -­

una negociaci6n arancelaria con los miembros de la comunidad 

econ~mica para establecer la tarifa externa comtln (TEC), su­

importancia fud mas que arancelaria, con fines pol!ticoa. 
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Es tambii!n l.a primera vez que se intenta una "negoci!! 

ciOn lineai• (reducciones porcentual.es id~nticas a l.os aran­

cel.es de todos l.os productos) en l.ugar del. m!!todo que se ha­

b!a l.levado a cabo hasta esas fechas de producto en producto. 

A partir de 1958, se discuten inquietudes que no tie­

nen nada que ver con el aspec~o arancel.ario, sino por el. coE 

trario, con 1as restricciones y medidas no arancelarias que­

dan por resaitado un desequilibrio dentro de las practicas -

comercial.es a nivel internacional. 

En la conferencia arancelaria de Tokio (1960-1961) se 

menciona que l.os palees miembros pueden incurrir en cantida­

de medidas no arancel.arias, pese a que los pa!sea con mayor­

!ndice de desarroll.o, afirmaron cate90ricamente su no dispo­

nibilidad a aceptar meóidas de ese caracter. Sin perder de­

vista uno de 1.os objetivos primordial.es del Acuerdo General.­

de promover al.tos !ndices en los ingresos por exportaciones­

para los miembros trayendo a su vez, beneficios para sus po­

bladores, as! como una mayor participaci6n en el. mercado mu~ 

dial. Es entonces cuando se crea un Comitd para alcanzar t~ 

les propOsitos, y en las sesiones que tienen lugar en Tokio­

en el año de 1959 se estipula la recoméndaciOn de que los pa 

1ses industrial.izados revisen sus polS:ticas de comercio a 

fin de aumentar los ingresos para aquellos pa!ses subdesarr2 

llados. 
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Surgen los problemas relacionados con el sector agrio 

y las medidas proteccionistas por parte de los gobiernos y -

van en contra de los patses menos desarrollados. 

A mediados de los sesentas comienza la primera etapa­

de la "Ronda Kennedy" con temas relacionados a la ampliaci6n 

del GATT, en miras de apoyo a los patses subdesarrollados. -

Es entonces cuando las partes contratantes adoptan tres art.! 

culos relativos al comercio y desarrollo que fueron incorpo­

rados al Acuerdo General como la parte IV,· en donde se reit~ 

ra el inter~s porque los pa!ses pobres alcancen mejores niv~ 

les de vida promoviendo su desarrollo econ~mico mediante el­

comercio internacional y la exportaci6n. 

ccuando termind la "Ronda Kennedy" en 1967, se convi­

no en reducir los obstaculos a los intercambios y expander 

el comercio. En 1968 comienzan a darse las primeras reduc 

cienes sobre derechos de aduana y reducciones arancelarias 

sobre el 70% de sus importaciones, en tanto que, el 80% de 

los productos de exportaciones provenientes de paises en de­

sarrollo obtuvieron disminuciones de derechos, cabe hacer n.2_ 

tar que el 70% de las importaciones estaban sujetas a dere -

chos. 

En 1972 se llega a un acuerdo sobre lo• objetivos a -

cerca de los·pa!ses en desarrllo para aumentar sus ingreso•-
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en divisas, diversificar sus exportaciones y acelerar el cr~ 

cimiento del comercio, para que estos pa!ses se pusieran en­

el camino al desarrollo econdmico. 

Lo anterior no significd que disminuyeran las tenden­

cias proteccionistas, pero en 1974 las naciones desarrolla -

das reconocen el peligro latente de las medidas proteccioni~ 

tas. 

Se propone un Cddigo de Conducta que va en contra de -

las barreras t~cnicas al comercio y en materia de obstllculos­

gubernamentales, se enfatizd la ayuda a los abastecedores lo­

cales representando en cierta medida discriminacidn para los­

abastecedores extranjeros. 
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PAISES MIEMBROS DEL GATT 

Alemania 

Alto Volta 

Argentina 

Australia 

Austria 

Bangladesh 

Barbados 

BIHgica 

Benin 

Birmania 

Brasil 

Burundi 

camerQn 

canad:l 

Colombia 

congo 

Corea 

costa de Marfil 

Cuba 

Chad 

Nueva Zelanda 

Paises Bajos 

Pakistan 

Checoslovaquia 

Chile 

Chipre 

Dinamarca 

Egipto 

España 

Estados Unidos 

Filipinas 

Finlandia 

Francia 

Gab<'n 

Gambia 

Ghana 

Grecia 

Goyana 

Hait1 

Hungr~a 

India 

:Indonesia 

Irlanda 

Rwanda 

Senec¡al 

Sierra Leona 

Islandia 

Israel 

Italia 

Jamaica 

Japdn 

Kenia 

Kuwait_ 

Luxemburc¡o 

Madagascar 

Malasia 

Malawi. 

Maldivas 

Malta 

Mauricio 

Mauritania 

Mdxico 

Nicaraqua 

Niger 

Nigeria 

:Norue9a 

Tanzania 

Tonc¡o 

Trinidad y T!? 

ba90 
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Pera Singapur Turqu!a 

Polonia Sri Lanka Uganda 

Portugal Sud&frica Uruguay 

Reino Unido Suecia Yugoslavia 

Rept:lblica Centro-

Africana Suiza Zaire 

Rep. Dominicana Surinam Zambia 

Ruman.ia Tailandia Zimbabwe 

Pa1ses miembros provisionales (con duracidn de tres· -

años y sin derecho a la cl&usula de mayor privileqio): 

.A) Costa Rica B) Tl!nez 

Ex-colonias de las Partes Contratantes o de loa miem-

bros Provisionales: 

Angola 

Antigua y Bermuda 

A.rqelia 

Bahamas 

Bahrein 

BOtsnana 

Brunei-Darussalam 

Cabo Verde Islas Salomdn 

Dominicana Kampuchea 

Emiratos Arabes Unidos Kiribati 

Fraji Lesotho 

Granada Mali 

Guinea-Bissau Mozambique 

Guinea Ecuatorial Papua-Nva. -

Guinea 



Qatar 

San Cristoba1 Nieves 

San Vicente 

Santa Lucia 
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Santo Tome y ~r1ncipe 

Se y Chal.les 

Swazilandia 

Tonga 

Tuvalu 

Yemen Democr~ 

tico 
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2,1. PERSPECTIVAS DEL GATT, 

La sitaciOn del comercio internacional al inicio de 

la d~cada de 1980 se caracterizd por los siguientes elemen 

tos: 

I) su ritmo de crecimiento cayo a niveles no vistos -

desde el inicio de la postguerra. 

II) El acceso a los mercados se vio seriamente afect_e 

do por medidas proteccionistas. 

III) Los problemas ecoriOmicos de los pa!ses en desa -

rrollo, que afectaron seriamente sus disponibilidades de di-

visas, causaron fuertes descensos en sus importaciones. 

En estas circunstancias, surgieron iniciativas en fo-

ros econOmicos internacionales, orientadas a enfrentar y, de 

ser posible, corregir la situaciOn descrita. En el GATT se­

preparO y organizo una reuniOn de las Partes Contratantes a­

nivel ministeral que se celebro en noviembre de 1982, cuyos­

resultados quedaron reflesados en la DeclaraciOn Ministerial 

y Programa de Trabajo de 1982. 

La DeclaraciOn Ministerial reconociO que la crisis 

profunda y prolongada de la econom!a mundial ha deprimido 
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fuertemente los niveles de la producciOn y el comercio, que­

las reacciones de los Gobiernos ante la crisis han sido ina­

decuadas e individualistas y que las restricciones aumenta 

ron y se aplicaron, por diversos motivos, al margen de las 

disciplinas del GATT, socavando as1 el sistema de comercio 

multilateral. Los ministros de los gobiernos participantes-

discutieron los siguientes temas: 

Las salvaguardias; las normas y actividades del GATT­

relativas a los pa!ses en desarrollo; el procedimiento de s~ 

luciOn de controversias; el come~cio en el sector de la agr~ 

cultura; los productos tropicales1 las restricciones cuanti­

tativas y otras medidas no arancelarias de particular inte -

rds para los pa!ses en desarrollo, y la situaciOn en materia 

dearanceles, 

Esta reuniOn, se efectuO cuando los miembros de ese -

organismo se dieron cuenta de que el relajamiento de las di~ 

ciplinas multilaterales en materia comercial no les ayudaba­

ª resolver problemas de inflaciOn y desempleo y si, en cam -

bio, creaba mayores barreras a su comercio mutuo. 

En este contexto, los patees en desarrollo aprovecha­

ron tambidn la ocasidn para introducir elementos de su inte­

rds. Para ellos los resultados mas importantes de la Reu -­

niOn Ministerial fueron: 
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Reconocer la responsabilidad especial de los patses 

desarrollados en materia de comercio y desarrollo; aprobar 

un programa de consultas para examinar la forma en que los -

pa!ses desarrollados han cumplido con sus compromisos para -

la parte IV y revisar el funcionamiento de la clausula rela­

tiva al trato especial y diferenciado para patses en desarr~ 

llo; crear un grupo especial para revisar las restricciones­

cuantitativas existentes, especialmente las que afectaban --

las exportaciones de los pa1ses en desarrollo; organizar un­

nuevo programa de consu1tas sobre productos tropicales, con­

vistas a una negociacidn; reforzar la posicidn de los pa!ses 

en desarrollo en el area del comercio internacional de text_! 

les. 

Todos los resultados de la Reunidn Ministerial, se -­

plasmaron en un programa de trabajo que se revisar!a poste -

riormente. 

No obstante los resultados de la ReuniOn Ministerial, 

el proteccionismo continQa representando cada vez en forma 

m4s acentuada un grave problema a nivel mundial. Desde la 

celebracidn de la UNCTAP VI, en 1983, hasta la fecha, las -­

tendencias proteccionistas se han agudizado. Loe problemae­

de la econom!a internacional han motivado un abuso en la fl,!!. 

xibilidad que ofrece el Acuerdo General. Por ello, se ha r.!!_ 

gistrado una proliferacidn de medidas restrictivas al comer.;. 

'; 
::, 

.·,._ 

·i 
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cio, tales como las restricciones cuantitativas, la aplica -

cidn de impuestos variables, de derechos compensatorios, de­

subsidios a la export'acidn y a la produccidn y de acuerdos­

bilaterales de restricciCSn voluntaria de flujos de comercio. 

Estas tendencias se han manifestaedo en pr4cticar~en­

te la mayor!a de los pa!ses industrializados, incluyendo los 

E.U., la comunidad econdmica europea y Japdn. Existen enfo­

ques de caracter bilateral que est4n debilitando en forma -­

considerable los marcos multilaterales y ponen al mismo tie~ 

po frente a frente a pa!ses de niveles econdmicos diferentes 

con el consecuente costo para el mas ddbil, 

Como respuesta, sectores de opinil5n pdblica y enti -­

dades gubernamentales en muchos patses principalmente áesa -

rrollados, han considerado la inconveniencia de iniciar pro­

cesos de negociaciCSn multilateral que sirvan para contener 

la oleada proteccionista que el mundo esta enfrentando. 

Del programa de Trabajo Ministerial de 1982 se des -­

prendieron importantes co111¡?romisos, como por ejemplo, el se­

guimiento y la evaluacidn de las actividades de los CCldiqos­

que resultaron de la Ronda Tokio. 

Por otra parte, dada la importancia que actualmente­

·.ae ha estado dando al sector de los servicios, la secretarf.a 

.- :.~ 
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del GATT ha estado recibiendo, para considerar y poner a la­

disposiciOn de las Partes Contratantes, loa estudios nacion~ 

lea que sobre dicho sector ya han sido elaborados por varios 

paises desarrollados miembros del GATT. 

La propuesta inicial de examinar la posibilidad de -­

lanzar una nueva ronda de negociaciones comerciales multila­

terales, surgid de la secretar!a del GATT y encontrO.una ac~ 

gida positiva por parte de la mayor1a de los principales pa_! 

ses industrializados. 

Sin embargo, algunos de ellos, encabezados por Fran -

cia, plantearon la necesidad de asegurar un equilibrio entre 

las concesiones que deb1an buscarse en materia comercial y -

aquellas que deb1an darse en los campos monetario y financi~ 

ro. Lo m4s importante era que las necesidades financierás -

de los Estados Unidos hablan presionado al alza de las tasas 

de interds, provocando una sobrevaluaciOn del dOlar y crean­

do condiciones que se consideraron indeseables para estimu -

lar el comercio, el financiamiento y la inversiOn internaci~ 

nalés de acuerdo con las necesidades de la economfa mundial. 

Adicionalmente, los Estados Unidos, plantearon que en esta 

nueva Ronda debfan darse seguridades de una apertura sensi 

~le por parte de la e.E.E. en su sector agrfcola, mediante 

una revisiOn a fondo de su pol!tica agr!cola coman. 
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Ambas partes flexibilizaron en alguna medida sus pre­

tensiones, dando pie para que en 1986 se llevara adelante la 

nueva Ronda negociadora. De esa manera, en la actualidad 

los pa1ses miembros del GATT se encuentran negociando los t~ 

mas de la controvertida agenda bajo los cuales la Ronda de 

negociaci~n podr!a llevarse a cabo. Ademas de las cuestio 

nes anteriores, los pa!ses desarrollados plantean sobre todo 

la necesidad de llevar adelante una negociaciOn que incluya-

de manera permanente, la negociacio~ sobre servicios, míen -

tras que, en contraposicidn, diversos pa!ses en proceso de.­

desarrollo se oponen a dicha ampliaciOn y primero desean di.!. 

cutir los logros en materia de acceso de sus exportaciones -

al mercado mundial. 

2.2. REPERCUSIONES EN LA ECONOMIA NACIONAL 

Debido· a la situacidn ecoru5mica por la que atraviesa­

nuestro pa!s, M4xico al entrar al GATT, no obtendr& benefi -

cios favorables inmediatos. 

Las caracter!sticas de las empresas mexicanas son 

principalmente de organizaciones pequeñas y medianas con ba­

jos niveles de control de calidad, lo que dificulta y pone.­

en peligro la existencia de dichas organizaciones cuando en­

tren al pa~B productos con mejor calidad y debido a la ·ley -

de la oferta y la demanda con mejores precios. 
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Teniendo en cuenta que el sector pQblico realiza la -

mayor parte de las exportaciones del pa1s en el petrl5leo, -­

volviéndose México en un pa1s pr4cticamente monoexportador. 

La iniciativa privada no ha tenido un desarrollo muy amplio­

en esta actividad por lo que se encontrar1a en una situaci15n 

de desventaja ante la posibilidad de introducir en el merca-

do internacional los productos nacionales. 

Pese a que los objetivos del Acuerdo General entre o­

tros son mejorar los niveles de vida de la poblaci6n, de los 

paises miembros, esto no garantiza que M4xico lo obtendr4, -

debido a que tambi4n influye en mucho el Ambiente Pol1tico.­

De los pa1ses para alcanzar esto, y por s1 sl5lo, el GATT no­

puede asegurar que uno.de sus principales objetivos se lleve 

a cabo. 

Hipotéticamente, la econom1a al enfrentarse a un sis­

tema de libre comercio se reactivar1a al haber mejores y mas 

productos para su consumo. Y teniendo en cuenta los facto­

res de la producci15n (tierra, trabajo y capital), Mexico po­

dr1a aprovecharlos para la produccil5n de bienes que fueran -

competitivo• en el mercado externo. El pa~• crecerla unifo~ 

memente y no por polos de desarrollo, cad una de· las regio 

nea del pala se especializar1a e~ la producci15n que mas le 

conviniese. 
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Al llevar a cabo el acto de c.r., el pa!s captar!a d_! 

visas para poder cubrir sus compromisos m!s urgentes y rein­

vertir en sectores productivos. Asegurando la confianza en­

M~xico para los nuevos inversionistas. 

Pero esto requiere de un gran esfuerzo y de que los -

planes de desarrollo no sean para quedarse en un escritorio, 

sino para ponerse en pr4ctica (despu~s de un an&lisis deta -

!lado) en forma eficiente y eficaz. 
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3.1. MEXICO Y EL GATT 

Adn cuando Mt!xico no es miembro del GATT, ha venido -

participando como observador desde sus inicios, en virtud de 

su condici~n de participante de la conferecnia de la Habana. 

Adem.!ls ha estado atento a la evolucidn de las normas que ri­

gen el comercio mundial y ha podido, al realizar los ajustes 

necesarios en su pol!tica comercial, tener en curnta la·s pl! 

ticas internacionalmente aceptadas. Si~ embargo, nunca se -

ha visto obligado a tomar decisiones de pol!tica comercial.­

que no sean congruentes con su estrategia de desarrollo. 

De hecho, los principales fundamentos que gu1an la p~ 

11tica comercial de nt!xico (no discriminacidn y trato de la­

nacidn mas favorecida) coinciden con los principios del Acu­

erdo General. 

Al amparo de la resolucidn 82 (III) de la conferencia 

de las Naciones Unidas sobre el comercio y el Desarrollo - -

(UNCTAD), Mdxico asume u~ papel mas activo y participa en -­

los trabajos conocidos por la Declaracidn Ministerial de To­

kio para celebrar una Ronda de negociaciones multilaterales. 

En ella se manifiesta la intencidn de _incluir la negociacidn 

de barreras arancelarias y no arancelarias, as! como el exa­

men del marco institucional del GATT. Por primera vez se i.!! 

vita a participar a pa!ses ·que no son miembros del GATT y se 
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expresa la decisi6n de dar un trato especial y diferenciado­

ª las naciones en desarrollo, incluyendo una consideraci6n -

prioritaria a los productos de su inter~s. 

Considerando l.os objetivos de la Declaraci6n Ministe­

rial, M~xico participo en esas negociaciones, desde los tra­

.bajos preparatorios hasta las labores normales de las mismas 

y celebro negociaciones en materia arancel.aria y no arancel~ 

ria sobre productos espec1ficos. E? esa oportunidad se con­

sider6 que una evaluaci6n global de los resultados de esas 

negociaciones podr!a servir de base para examinar la conve 

niencia del ingreso de México al GATT. 

Tambi~n se particip6 en la revisi6n del marco instit,!! 

cional del GATT, as! como en la negociaciOn de l.os cOdigos 

de Conducta sin asumir el compromiso de suscribirlos. 

El 19 de enero de 1979, se mando una comunicaciOn al.­

Director General. del GATT que trataba sobre l.a adhesion al -

Acuerdo General. 

La pol.!tica comercial de M4xico se eatipul~ en el -­

Plan Global de Oesárrollo (PGD), se trataba l.a sustitucion­

de importaciones y el desarrol.lo de la industria petrel.era. 

El. primer punto dirigido a mantener pol1ticas que ten!an un 

sesgo antiexportador, pero tratando. de incentivar las expo~ 
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taciones manufactureras. 

Los principales objetivos del PGD eran: elevar los nl:, 

veles de vida de la poblaci6n; la desaparici6n de los dese -

quilibrios regionales y sectoriales; la eliminaci6n del pro­

blema del desempleo y subempleo; el uso dptico de los recur­

sos nacionales; lograr un equilibrio de la balanza comercial 

sin que este dependiera de las exportaciones de petrdleo, y­

el incremento de la producci6n agr!cola e industrial. 

Para.alcanzarlos, el Estado Mexicano, manifest6 sud~ 

recho a utilizar y seguir utilizando, con plena flexibilidad 

todas las medidas de pol1tica econ6mica general que fueran -

necesarias. 

Lo anterior, como era de esperarse no se llev6 a cabo. 

El proceso de la negociacidn de adhesidn de MGxico al 

GATT, se present6 en dos &reas simult!nearnente: por una par­

te, el ejercicio de negociaci6n de productos llevado a cabo­

en la Ronda Tokio se vinculo, como estaba previsto a la ne -

gociacidn para adhesi~n al or9anismo1 por la otra , se desa­

rroll6 un proceso de negociacidn en el seno de un grupo de -

trabajo creado para esos efectos, en el que se examin6. el r! 

gimen del comercio exterior de MAxico y se procedi6 a redac­

tar y adoptar un proyecto de protoéolo de adhesi6n. 

·':· 
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El proyecto de protocolo de adhesi6n es el documento­

en que se establece el marco jur!dico y econOmico de aplica­

ciOn del Acuerdo General, donde se consignan los derechos y­

las obligaciones que se derivar!an para M~xico. 

En el protocolo referido se establec!a que las oblig~ 

ciones de M~xico ante el GATT no se regir!an por la letra -­

exacta del Acuerdo General, sino por la aplicaci6n de ~ste -

en baje al protocolo de ~xico y los acuerdos contenidos en­

el informe del grupo de trabajo. En ambos documentos se es­

pecificaban, con base en la legislacidn mexicana, nuestras 

pol1ticas sectoriales y nuestros programas de desarrollo. 

Los derechos de los que M~xico gozar!ai seria el con­

tar con la seguridad de que no se aplicartan aranceles m!s -

elevados u otras medidas que anularan o modificaran lo nego­

ciado, sin previa renegociaci6n para obtener una compensa -­

ciOn equivalente, considerando que en el caso de que no se 

pudiera llegar a una renegociaci6n, nuestro pa!s podr!a re -

tirar concesiones en la misma cantidad afectada. 

3.2. CRi::CXMXEN'l'O NACXONAL 

En la mayor!a .de los pa!ses han existido dos posicio-­

nes aparentemente muy alejadas la una de la otra, que aonr el 

libre cambio y el porteccionismo y se mantienen a discusiones 
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que muchas ocasiones se alejan de la realidad. 

se ven casos en que los patses en desarrollo, cuya P,2 

11tica comercial tiene inclinaciones hacia el libre cambio -

para su crecimiento y desarrollo, pero han fracasado y vice­

versa, casos en los que se adoptan medidas proteccionistas y 

tambian se han venido abajo. 

La industrializacidn en sus inicios y etapas en los -

que hoy son pa1ses desarrollados al principio se sustentaron 

en medidas proteccionistas, tanto que no se podr!a afirmar 

que llevaran ciento por ciento una pol!tica librecambista. 

Es complicado calificar a priori una politica comercial y p~ 

ra poderla analizar es necesario ver su papel en el contexto 

de la estrategia global de desarrollo econlSmico de la ef i -­

ciencia de la politica comercial depende en mucho el desarr~ 

llo de otros factores, de la eficiencia de instrumentos ma 

croecon6micos y sectoriales de la capacidad para coordinar -

los y las condiciones en las que se den. 

En la estrategia de crecimiento hacia afuera, se dan­

la sustituciOn de importaciones por eje119?lo. Y en un modelo 

de crecimiento ·hacia adentro se pro111Ueven las exportaciones, 

pero con alcances limitados. 

Para instrumentar' una eatrate9ia de crecimiento hacia 



40 

afuera, se debe tener una base firme tal como una base indu~ 

trial, o al menos as! se cree. Lo normal es mantener un meE 

cado interno firme , El crecimiento del producto reclama 

crecientes importaciones por unidad de producto. Para incr~ 

mentar la inversidn se incurre en medidas proteccionistas, -

al existir estos excesos se deforman los destinos hacia los­

cuales las inversiones iban destinadas, y se desalienta a la 

exportacidn. 

La d~bil capacidad para exportar que implica el mode­

lo justentado en el mercado interno genera un desequilibrio­

comercial. Para cubrirlo se recurre al ahorro externo, o c~ 

mo en nuestro caso a una combinacidn con los ingresos petro­

leros. El modelo se mantiene con cargo a los sectores soci~ 

les con in.gresos fijos, que tambidn conduce a grandes dese 

quilibrios internos, La inflacidn generalizada es un ejem 

.Plo de ello. Esta forma ofrece un crecimiento con cierta -­

flexibilidad, pero con la tendencia a reducir su eficacia. 

en una estrategia de crecimiento hacia afuera las va­

riabl~s macroecondmicas son mas din&micas. Por lo tanto es­

necesaria una atencidn m4s cuidadosa y coordinaci6n absoluta 

de los instrumentos de la pol!tica eco~mica. En el caso de 

Mdxico, que es un pa!s en desarrollo y que posee una planta­

industrial, obviar estas consideraciones implica riesgos maa 
altos, pero si el modelo es aplicado oportunamente, la naci-
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6n tendr4 mayor capacidad para capitalizar sus ventajas. 

En Ml!xico se expres.:S la voluntad polftica de adoptar estrat~ 

gias de crecimiento hacia afuera. 

La etapa de transici6n debe ser motivo de atenci6n e~ 

pecial, a fin de minimizar los costos econ6micos y sociales­

y simultaneamente aprovechar sus beneficios mediante la con­

centraci6n de esfuerzos. Para que fuera mas viable esta es­

trategia hay que atender a dos !reas, la primera de caracter 

interno asociada con el manejo de la pol1tica econ6mica. La 

segunda dentro del contexto internacional para que los pro -

duetos mexicanos tengan un seguro acceso al mercado interna­

cional. 

La realidad es que lo anterior ya estaba previsto en­

el Plan Nacional de Desarrollo, en el Programa Nacional de 

Fomento Industrial y Comercio Exterior y en el Programa de 

Fomento Integral a las Exportaciones. IDs aspectos b4sicos­

de los conceptos de cambio estructural y de estrategia de -:­

crecimiento hacia afuera son comunes y adoptarlos exige cum­

plir los lineamientos de PNA. Estamos obligados a que se 

concentren los esfuerzos en exportaciones no petroleras. 

Para que el modelo funcione se debe controlar la in 

flaciOn, mantener la disciplina monetaria, financiera y pre­

supueatal1 establecer una pol.ttica calllbiaria adecuada para -
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incentivar exportaciones¡ implantar una pol1tica fiscal de 

cobertura m4s amplia; orientar la pol1tica industrial para 

apoyar la reorientacidn de la planta productiva hacia el ex­

terior y promueva la seleccidn sustitutiva de importaciones­

dentro de una perspectiva exportadora¡ vincular la pequeña y 

mediana industria con los sectores exportadores y adoptar -­

una pol~tica salarial que motive la productividad, eliminar­

controles y fomentar m4s la actividad econ6rnica. 

En s1 el modelo reclama una mayor racionalidad econ6-

mica en los sectores pQblico, privado y social. 

El efecto de la apertura comercial sobre los precios­

internos no se dara en forma inmediata. Al principio las -­

elevadas cotizaciones de los productos nacionales servir4n -

de piso para fijar los precios de los bienes extranjeros. 

Ello se deriva de las caracter!sticas oligopol!ticas adem4s­

de la irracional inclinaci6n de muchos sectores por produc -

tos importados. 

Mientras se mantengan estas condiciones, se puede es­

perar una transferencia de rentas puras de los antiguos ben~ 

ficiarios de los bienes sóbre protegidos hacia el comercio.­

No obstante, las facilidades para importar mercanc~as acaba­

ran por motivar una fuerte competencia e inducir hacia la ~ 

dernizacidn del comercio y disminuir el ritmo del.crecimien-

,,•: 
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to de los precios. 

El mercado internacional como un todo est~ fuera de -

nuestro control, sin embargo, algunos ~itos de este en toE 

no pueden modificarse para beneficios de México. 

La polrtica internacional de M4xico en materia econ~­

mica es abordar los problemas con un enfoque global. Todos­

los pa1ses en desarrollo con;>arten esta posiciOn y algunas-

instituciones internacionales ya se est~n acercando a esta -

perspectiva. 

En materia comercial, el mundo vivi~ sus mejores años 

entre 1950 y 1970. El incremento de las exportaciones supe­

ra al de la producciOn. Las econom!as de los pa1ses en de 

sarrollo crecieron también a ritmos superiores a los regis 

trados por las naciones desarrolladas. Tal comportamiento 

no se reflej6, sin embargo, en un avance sustancial en los 

niveles de vida de los primeros1 en cambio, los correspon -­

dientes a los desarrollados se elevaron como nunca en la hi..!! 

toria, lo anterior revela que las normas y principios que r,! 

gen el comercio mundial no .fueron propicios para sostener un 

crecimiento autogenerado de los paises menos adelantados. 

Por lo tanto, los benet!icios de la expana.i.6.n del intercambio 

no fueron siml!tricos. 

: .· 
')~ 
•'··,· 



44 

A pesar de que las naciones industrializadas han de-­

clarado, desde 1973 su intencidn de mejorar las normas comeE_ 

ciales y han reconocido la necesidad de otorgar una materia­

de comercio un tanto no rec1proco a los pa!ses en desarrollo 

el acceso de los productos del mundo en desarrollo, el acce­

so de los productos del mundo en desarrollo a esos mercados­

se ha deteriorado. rncluso los propios pa!ses desarrollados 

han declarado su preocupaci~n por los crecientes obstaculos­

que se imponen entre s1, al m4rgen de las normas que se han­

comprometido a respetar. En lugar de mejorar y afinar la l~ 

gilacidn comercial, se ha generalizado su violacidn. 

El deterioro en este campo ha llegado a tal punto que 

un grupo de personalidades, precedido por Fritz Lutwiler, -­

preparo un informe sobre los problemas del Comercio rnterna­

.cional y sus posibles soluciones. En el, se presentan 15 r~ 

comendaciones a las que se conece como "Pol!ticas Comercia -

les para un futuro mejor". Escencialmente consisten en res­

petar los principios que dieron or!gen al Acuerdo General; -

definir las reglas de excepci6n para evitar que se abuse de­

ellas1 reconocer que los problemas estan relacionados con -­

.los financieros, monetarios y de deuda externa, estab_lecer 

la.necesidad de· coordinar las pol!ticas macroecon6micas de 

las náciones desarrolladas. 

Al no super.arse los actualea problemas de la econom!a 

,, 

·i· 
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mundial ser4 mas dif1cil que los esfuerzos nacionales para 

instrumentar una pol1tica de promocidn de exportaciones ob 

tengan buenos resultados. Las actuales condiciones de ince::, 

tidumbre y neoproteccionismo implican participar en un juego 

de suma cero, en el que ganancias de unos se obtienen a cos­

ta de otros. 

A pesar de este aspecto del comercio internacional, -

·no se puede pensar que todas las oportunidades de concurrir­

ª ese mercado est~n canceladas. Desde este punto de vista,­

una agresiva estrategia de. negociaciones comerciales debe -- ' 

formar parte de la política de proSOC>sidn de exportaciones. 

Tambi~n es necesario un cambio de filosof!a en la pol1tica 

de negociaciones comerciales en el contexto del cambio es -­

tructural que se busca. 

Resulta claro que una estrategia negociadora de esta­

naturaleza es un proceso de doble v!a, para recibir estamos­

obligados a otorgar. Lo contrario tambi~n tiene validez: e~ 

paramos recibir por lo.que estarnos otorgando, no se cree que 

s6lo tiene valor la eliminacidn de los excesos de protecci6n 

tambidn se tiene la f ilosof!a que qu!a la pol!tica comercial. 

Mexico es uno de. los pa!ses mas. respetuosos de las normas i.!! 

ternacionales de comercio. 
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3.3. Fl:NANCIAMIENTO 

M~xico tiene que hacer frente a sus compromisos fin<!!! 

cieros con respecto a su enorme deuda externa (que sigue cr~ 

ciendo debido a so1icitudes de nuevos pr~stamos) para lo 

cual es urgente que 1a obtenci6n de divisas para importacio­

nes de alimentos y productos que son indispensables para la­

planta productiva. Por esto se ha tomado la decisi6n de a-­

lentar los ingresos externos y ahorrar divisas, lo cual se -

ha dificultado por las cotizaciones de los hidrocarburos en­

el mercado externo, en altas y bajas, sobre todo bajas, y -­

las tasas de inter~s internacionales. Esto hace que 1as re~ 

pectivas de ingresos de divisas sean cada vez mls desalenta­

doras. 

Por eso que urge en I~xico la exportaci6n de produc -

tos no petroleros y que diversifique su producto. 

El programa nacional de Fomento Industrial y Comer -

cior Exterior (PRONAFICE) proyecto para el periodo 1983-1988 

un crecin1iento en las exportaciones no petroleras del 15 al-

18i anual y que en e1 dltimo año, los embarques manufacture­

ros debertan de ser por lo menos la mitad.de nuestras expor­

taciones. Del mismo tipo para que la Banca Comercial regis­

trara un super-havit de 3.7 a 3.9 ' del producto interno br~ 

to (PID) para que compensara el saldo negativo de la cuenta-
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de servicios en su balanza respectiva. 

La SECOFI realiz~ un programa, el Fondo Integra1 a 

las exportaciones (PROFIEXI que busca hacer m&s atractivas y 

fomentar la venta de nuestros productos en el mercado inter­

nacional, haciendo mas f4ciles los tramites y desburocrati -

zandolos y aplicar un tipo de cambio "realista" para benefi­

ciar al exportador. 

Para hacer mas eficiente el sistema Bancario Mexicano 

una 'irez nacionalizado este, para 1984 se aprob~ el Programa­

Nacional del Financiamiento del Desarrollo. (PRONAFIDEI • 

A inicios del año 1985 un paquete de legislaci~n ban­

caria definir!a e1 nuevo marco jur!dico con el fin de promo­

ver, regular y controlar las operaciones del Sistema Finan -

ciero. 

El PRONAFIDE se encarga de examinar el comportamiento 

de la Banca de desarrollo y los fondos de Fomento con orien­

taciones para que su desempeño sea de una manera sana. 

Este tipo de instituciones son las encargadas de apo­

yar el.comercio exterior del pa~s: 

El BANCOMEXT (Banco Nacional de Comercio Exterior) se 
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da a conocer el 12 de julio de 1985 en el diario oficial de 

la federaci6n y las atribuciones que se les asignaron son:-

1) Operar como instituci~n de causa de desarrollo p~ 

ra fomentar el comercio exterior de M~xico y como 

institucidn de fomento del comercio exterior. 

2) A parte de realizar estas funciones, cumplir con -

otros servicios de acuerdo con su funci6n crediti-

cia y bancaria¡ con las modalidades que autorice 

la s.H.C.P. 

31 Adquirir, enajenar, poseer, arrendar, uso fractu -

ar, y en general administrar bajo cualquier t1tulo 

toda clase de derechos y bienes muebles o inmue 

bles que sean necesarios para sus fines y 

4) Realizar los servicios que estipula el art1culo 30 

y 31 de la ley reglamentaria del Servicio Pdblico­

de Banca y Cr~dito. 

En el periddo de 198J a 1984 no se tienen informes 

pre.cisos por parte de BANCOMEXT sobre los financiamientos o­

torgados ni sobre ios productos exportados, la preexporta 

ci6n, comercializacidn externa ni sobre las tasas de inter••· 
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En los años de 1980 a 1964 BANCOMEXT suspendiO crddi­

tos para la comercializacidn de productos dentro del pa1s. -

Y se dio apoyo a la venta.de productos b!sicos, la que desa­

pareciO pr!cticamente en 1984, en 1983 los crdditos a maqui­

ladoras y zonas fronterizas se dieron y prosiguiO hasta 

1984. 

El equipamiento industrial que. es un nuevo concepto,­

se dio a empresas que sustituyen importaciones o promueven -

capacidades de produccidn exportable. 

FOMEX: Despuds de haberse separado FOMEX del Banco de 

Ml!xico·surgi6 realizando pr&cticamente sus miB111as funcionas­

en los mismos programas de trabajo, con excepciOn de las ta­

sas de interés de la exportacidn y preexportacidn. 

se atendieron demandas tales como: 

A) Nuevos criterios de apoyo financiero a las autopa~ 

tes e industria automovil1stica. 

B) El limite de crddito a exportaciones y preexporta­

ciones pasd de 20 millones de pesos a 40 y 80 mi 

llonés de pesos Ge 1983 a 1985 y.pruebe ser supe 

rior siempre y cuando se justifique. 

e) se dio apoyo a la industria maquiladora indepen -­

dientemente de si ten!an o no capital mexicano y 
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si estaban en una zona prioritaria. 

D) Se modificaron los financiamientos a consorcios y 

empresas de servicios y se adoptO un programa de­

apoyo a las empresas de comercio exterior. 

BANCOMEXT dio a conocer un programa de apoyo finan -

ciero y de garant!as de FOMEX a la s empresas de Comercio -

Exterior, siempre y ouando dichas empresas est~n registra -

das y se hayan aprobado sus programas de exportaciOn, po -­

drlln obtener crdditos para preexportar, exportar e importar 

insumos exportables. 

FOMEX da una garantta del 501 para casos de que no -

se pague a Bancos Internacionales. Con este programa se le 

da un apoyo a la industria pequeña y mediana que se asocian 

a empresas de comercio exterior, para, de esta forma faci-

litar la comercializaci~n externa y tener una capacidad co­

mo sujetos de crddito. 

LOs crdditos a las exportaciones y preexportaciones­

es la funci~n principal de FOMEX. Predominan 1011 crdditos­

a las exportaciones que a las preexportaciones. Se han da~ 

do crGditos a la planta productora y a insumos exportables. 

Aunque, debido a la falta de divisas, se han limitado en el 

otorgamiento de crdditos para la exportaci~n y se aplican -

condiciones restrictivas como altas tasas de inter•• y bre-

.·-., 
·. ;.'~ 
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vedad en los plazos para cubrir los cr~ditos otorgados. 

3.4. ~GOCIACION&:!S CON EL ACUERDO GENERAL 

La no descriminaci~n y trato de nacidn m4s favorecida 

son los lineamientos de la polttica comercial mexicana que 

a su vez coinciden con los del GATT con la dnica excepcidn 

a favorecer los intercambios en el marco de la ASADI, puesto 

que esta organizaci~n ha recibido la excepci~n correspondie~ 

te de las partes contratantes del Acuerdo General7 que en la 

fracciOn V del art1culo XXIV del Acuerdo General establece -

que las disposiciones del p~esente acuerdo no impedir4n, en­

tre los territorios de las partes contratantes, el estable -

cimiento de una unidn aduanera ni el de uan zona de libre c~ 

mercio. 

Mdxico recibe el trato de naciOn mas favorecida pero­

no goza de ninguna garantta para seguir recibidndolo mien 

tras no lleve a cabo acuerdos bilaterales al respecto, o 

bien uno multilateral a travds del GA'l"l'. 

Mdxico.no cuenta con foros para dirimir sus diferen -

cias. 

cuando estas aparecen forzosamente tiene que acudir a 

la consulta bilateral y en este contexto es muy diftcil que-

,•.: 
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se reconozca la simetr1a de las partes en conflicto. 
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4. l LA EMPRESA. 

Poderaos decir C!Ue una empresa es "Una entidad que, 

operando en forma organizada, utiliza sus conocimientos y r~ 

cursos para elaborar productos o prestar servicios que se s~ 

rainistran a terceros, en la rnayoria de los casos mediante l~ 

ero o ganancia". 

Pero para conocer la naturaleza de la empresa debe!':IOs 

partir de su propósito. Este debe ser exterior a la empresa 

misma. De hecho, debe estar en la sociedad, pues la e.~presa, 

es un drgano de la sociedad. P.ay un solo modo v4lido de de­

finir el propdsito de la empresa: crear un cliente. 

Como su propdsito es crear un cliente, la empresa co­

mercial o industrial tiene dos funciones b4sicas: comercial,! 

zacidn e innovacidn. La comercializacidn y la innovacidn -­

producen resultados; todo el resto est4 formado por "costos". 

La cor.1ercializacidn es la funcidn distinta y original 

de la empresa. Una empresa se distingue de todas las restan 

tes organizaciones humanas por el hecho de que comercializa­

un producto o un servicio. No es lo que hacen la iglesia o­

el ej~rcito, la escuela o el estado. Cualquier organizacidn 

que se realiza r.iediante la comercializacidn de un producto o 

servicio configura una empresa. 
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cualquier organizacidn en la cual la comercializacidn 

falta o es un elemento incidental no const{tuye una ernpresa­

y nunca debe administrarsela corno si lo fuera. 

La comercializacidn es tan esencial que no se puede -­

considerar una funcidn separada (es decir, un conocimiento o 

un trabajo especial) dentro de la er11presa, a la par de otras 

como la manufactura o el personal. Exige un trabajo espe--­

cial y un grupo diferenciado de actividades, pero es, ante,­

todo, una dimensidn esencial de toda la empresa. Es la ern-­

presa entera concebida desde el punto de vista del cliente.-· 

Por lo tanto, la preocupacidn y la responsabilidad por la c2 

mercializacidn deben impregnar todas las !reas de la empresa. 

Una empresa comercial o industrial puede existir dni­

caoente en una econom!a dinSmica o por lo menos en la que co~ 

sidera natural y aceptable el cambio. La empresa es el drqa­

no espec!fico del crecimiento, la expansidn y el cambio. 

Por lo tanto, la segunda funcidn de la empresa es la­

innovacidn, el suministro de distintas satisfacciones econdm~ 

cas. Ño es suficiente que la empresa aporte solo arttculos y 

· servicioiÍ econdmicos 1 4!stos deben ser mejores y mas econt5mi-­

cos. No es necesario que una anpresa sea grande, pero st lo­

es que mejore constantemente. 

La innovacidn mas, productiva es un. producto o un ser-
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vicio diferente que crea un nuevo potencial de satisfaccidn,­

m!s que una mejora. 

Puede definirse la innovaci~n como la tarea de dotar­

de mayor capacidad de produccidn de riqueza a los recursos -­

humanos o materiales. La innovacidn es particularmente impo.!:: 

tante para los pa!ses en desarrollo1 e1los disponen de los r~ 

cursos, son pobres porque carecen de capacidad para lograr 

c;¡ue estos recursos produzcan riqueza. Pueden importar tecno­

log!a; pero necesitan determinar sus propias innov.aciones so­

ciales, de modo· que la tecnolog!a importada produzca resulta­

dos. 

4.2. LA EMPRESA PEQuEflA Y ~:EOIANA EN MEXICO. 

4 .2. l. CARACTERISTICAS DE LA EMPRESA PEQUEf'A Y MEDIANA. 

La.empresa pequeña y mediana reviste caracteristicas­

peculiares, que las distinguen de las empresas grandes en 

cuanto a la disponibridad de re·cursos t4!cnícos, .financieros .y 

humanos, los q~ generalmente est4n condicionados por la mag­

.nítud de la empresa y por la forma en que nacen y se desarro­

llan sus actividades1 a continuaci6n analizamos algunas de --

las caracter!sticas mas i~ortanteá de la pequeña y mediana -

empresa.· 

1) El>.PRESA FAMILIAR DONDE EL PROPIETARIO ES EL ADMJ:--



56 

NISTRADOR.- Este tipo de empresas son manejadas directa y gr~ 

neralrnente persona~ con un conocimiento mas amplio respecto oa 

sus procesos productivos, y con un conocirr,iento sCSlido, aun.­

que parcial, del mercado, lo que los hace colocar su product:c 

sin grandes complicaciones. Sin embargo, los conocimientos p­

dominio en los campos de producci~n y ventas son generalmente­

producto de una experiencia concreta y parece dif!cil que teJ:>­

gan acceso a tecnolog!as mas avanzadas o a sistemas de comer-­

cializaci~n perfeccionados. 

2) TECOOLOGIA DEPENDIENTE DE UN soro HOMBRE.- Fre--· 

cuentemente con esp!ritu innovador. La tecnolog!a de que se­

dispone es, en muchos aspectos, desarrollada por el empresa­

rio, creador de la unidad econc5mica, pero generalmente no me­

jorada de acuerdo con el crecimiento de la empresa ni con el­

trans curso del tiempo, por lo que en muchas ocasiones se man­

tiene est&tica. 

El empresario desconoce generalmente las posibilida-­

des de obtener una mejor tecnolog!a y a veces se muestran re­

nuente a recibir los servicios de asesor!a tecnolCSgica que -­

ofrecen organismos e instituciones, sobre todo del sector pd­

blico y c'1tlaras industriales, en ocasiones'por actitudes de -

desconfianza y desconocimiento de las caracter~sticas y coa-­

tos de estos servicios. As!, el desarrollo tecnolCSgico de e.!! 

taa empresas depende del esp!ritu del empresario. 
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3) VISION PARCIAL O INCOMPLETA DE LOS PROBLEl'J\S QUE -

AFECTAN EL NEGOCIO. - El. enfoque parcial. de sus probl.emas de­

l.a empresa pequeña y mediana provocan l.a toma de decisiones -

que no d'an l.os resultados adecuados en términos de soluciones 

·integrales, por fal.las de informacidn sobre los factores in-­

terno y externos que afectan a la empresa. A estos agregan -

las lirnitantes de sus procedimientos fur1dados en la observa-­

cidn y la experiencia, y su desconocimiento de las discipl.i-­

nas administrativas, as! como también l.os escasos recursos h~ 

.manos de que se dispone. 

4) INSUFICIENTE CAPACITACION Y DESARROLLO DE RECURSOS 

HUKANC>S.- Los nivel.es de capacitacidn de l.os recursos humanos 

de la en1presa pequeña y mediana, sobre todo en l.as 4reas adm!, 

nistrativas a niveles de supervisidn, presentan deficiencias 

que demandan programas de capacitacidn y desarrol.lo, adecua-­

dos a sus necesidades y de car&cter permanente. Si tornamos 

en consideracidn l.as limitantes de un mercado de trabajo al. 

que l.a rel.acidn capacidad-precio esta directamente conectada, 

l.a pequeña y mediana empresa se coloca en una situacidn de 

desventaja frente a l.a gran industria, que consecuentemente 

abaorbe a l.o• el.ementos mejor capacitados. 

5) ADMINISTRACION SUSCEPTIBLE DE MEJORIA.- En esta -

area se muestran general.mente mayores deficiencias como con•~ 

cuencia de una falta de formaci~n profe•ional y de una expe-­

riencia concreta en este campo. Se encuentran eatas deficie~ 
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cias, en forma mas acentuada en las jreas de planeaci6n y ma­

nejo financiero, ya que no pueden tener sistemas formales de­

planeaci6n en los que se definen claramente objetivos, poltt~ 

cas y programas de acci6n a corto y a mediano plazo. Por 

otro lado, el desconocimiento de las posibilidades de acceso­

ª los mercados de dinero y de capitales aunado a la poca dif_!:! 

si6n que existe respecto a las disponibilidades de crédito P!!. 

ra este segmento de la actividad econ6mica, as! como el esca­

so conocimiento de las tdcnicas de administraci6n financiera, 

generan una serie de deficiencias y vacios en los sistemas de 

informacidn y control financiero. 

6) SISTEMAS DE INFO!lMACION INTERNA INSUFICIE~'I'E.- La­

falta de un sistema de info.rmacidn oportuno y confiable re~e~ 

cute en la forma de decisiones, pues no se tienen los elemen­

tos de juicio necesarios para una visi6n total y completa de­

los problemas. Esta es una de las caractertsticas m4s acen-­

tuadas de las empresas pequeñas y medianas y se traduce en f~ 

llas de control e ineficiencia que significan mayores costos-

operativos inmovilizaciones en sus activos, ademas de pro--

blemas de liquidez por la inadecuada administracidn de su ca­

pital de trabajo. 

7) PROCESOS PRODUC'l'XVOS SIMPLES.- Tomando en cuenta -

su tecnologta y caractertsticas, los procesos productivos de­

la pequeña y mediana industria, son relativamente simples. 

Esto permite a las empresas cubrir satisfactoriamente los re-
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querimientos de calidad, a pesar de las deficiencias en la e~ 

pacitacidn de la mano de obra. 

8) POCX>S AcrIVOS FIJOS Y GARJU."TIAS DE DIFICIL P.EAL:CZ:~ 

C:CON.- La pequeña y mediana industria tiene generalmente act.!_ 

vos fijos reducidos, los cuales representan la adquisicidn de 

maquinaria usada y recondicionada y, en ocasiones, adaptada -

en su instalacidn por el empresario, pero que debido a su teE 

nolog1a se traduce en un uso eficiente pero no internos, ya 

que normalmente se tiene un turno, eventualmente dos, y muy 

espor4dicamente tres. Las l!neas de produccidn en muchas de-· 

estas empresas podr!an considerarse col!D dnicas y fue la de -

los patrones generalmente aceptados, por lo que su valor rad.!_ 

ca m!s en su capacidad de uso para el propio empresario que 

en funcidn del mercado. Pudiera pensarse que el no usar de 

manera intensiva el equipo se debe fundamentalmente a limita­

ciones de la demanda, pero se ha encontrado que por falta de­

planeacidn, o por una visidn parcial de algunos em:"resarios ,­

se aumenta la capacidad instalada antes de evaluar cuidadosa­

mente la conveniencia de establecer un turno adicional, que 

eventualmente .puede representar un menor costo por la menor 

inferencia de los gastos fijos. Los activos fijo& reducen su 

valor real como qarant~a y la obtencidn de cr,ditos por sus -

caracter!sticaa particulares y debido a su dif!cil realiza~­

cidn en caso de que estos tuvieran que vender11e para amorti-­

zár un crMito, ya que eatan hechos y adaptados para una empr_!! 
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sa en especia1 a su mercado queda consecuentemente m_uy estri!! 

gido. Este aspecto reduce 1as posibi1idades de obtención de-

créditos en términos de mento y plazo. Otra caracter!stica,-

en cuanto a la estructura de sus inversiones permanentes, es­

que en la mayor!a de los casos los empresarios no son dueños-

de los inmuebles que utilizan para instalar sus plantas. 

9) MERCADOS LIMITADOS.- En muchos aspectos, la pequ~ 

ña y mediana empresa dependen de la gran industria. Es comdn 

encontrar que una parte impo,rtante de sus ventas esta repre-­

sentada por unas cuantas empresas grandes, ante las cuales nó 

tiene las posibilidades de negociación deseables, establecie!! 

do en cierto grado una dependencia y subordinación de las pr! 

meras respecto a las segundas. Por otro lado, la falta de c~ 

nacimiento de 1as técnicas de comercializacidn hace que estas 

empresas busquen el desplazamiento de su producto tratando de 

reducir esa dependencia y sobordinacidn hacia la gran indus--

tria o comercio. 

10) MARGENES DE UTXLIDAD SATISFACTORIOS EN FUNCION A­

SO BAJO NIVEL DE OPERACION.- En términos abso1utos se puede-

considerar que en la mayor!a de estas empresas, los m4rgenes­

de utilidad son satisfactorios, considerando su bajo nivel de 

inversi6n. El proceso de inversidn que normalmente reduce 

los niveles de rendimiento a corto plazo inhibe la actuacidn­

del empresario para buscar la realización de nuevos proyec--­

tos, promover 1a eficiencia, mejorar procesos y, consecuente-
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mente, solucionar integralm~nte su problema de apalancamiento 

financiero en t~rminos de objetivos de liquidez y estructura­

financiera. cuando se logren implementar soluciones que mej2 

ren la productividad, buscando el mejor uso de todos los re-­

cursos, se podrlln tambi~n promover programas de capacitacidn­

Y desarrollo de recursos hwnanos, desarrollar la rentabilidad 

generadora de ahorro y nuevas inversiones, que sean fuertes -

de m.:ls empleo y base para la permanencia y crecimiento de es­

tas er:ipresas sobre bases sdlidas. 

11) ELEVADA llOTACION DE su REDUCIDO CAPITAL.- Otra C.!!_ 

ractertstica de estas Ell\presaa es que cuentan con un capital­

contal:>le pequeño de una rotacidn elevada, y ~sta ayuda en PªE 

te a la obtencidn de utilidades adecuadas en funcidn a la in­

versidn. su capital contable pequeño tiene relacidn con in-­

versiones reducidas en activos finos al disponer de equipos -

y maquinaria "hechizos" y adaptados a una tecnolog!a peculiar, 

pero productiva. Sin embargo, sus deficiencias de capital -­

afectan al crecimiento sano de la empresa y, en condiciones -

como las actuales, muestran en muchos casos signos claros de­

descapitalizaci~n y ausencia de una definicidn de pol!ticaa -

de rei.nversi~n de utilidad,· as! como de reglas de apalanca--- " 

miento financiero. 

12) PROBLEMA DE LIQUIDEZ.- Dado lo limitado de loa r~ 

curaos con los que cuenta para el desarrollo y operacidn de -
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la unidad econdmi:ca, as.r como su poca experiencia y escasos -

conocimientos de la administraci6n, su estructura financiera­

muestra deficiencias en términos de: problemas de l.!quidez y­

apalancamiento inadecuado, que se traduce en inadecuada es~­

tructura de su capital de trabajo, lo que en muchas ocasiones 

determina una situaci6n de estrechez en términos de flujo de­

efectivo, en funci6n a los plazos y montos de su deuda a co!: 

to plazo. Adem4s, la falta de planeaci6n y control de sus p~ 

sivos a corto plazo provoca presiones de sus proveedores, y -

ésto la obliga a recurrir a frecuentes renovaciones de sus -­

prl!stamos bancarios• Por otro lado, es coman el que sus priñ 

cipales clientes, generalmente empresas grandes, impongan con 

dlciones de pago a sus ventas en términos de plazos mas all4-

de sus posibilidades, estableciendo un desfasami.ento entre 

los plazos de recuperaci6n de sus cuentas por cobrar y los 

vencimientos. 

13) DIFUCULTAD PARA FINANCIAR ADECUADAMENTE SUS VEN-­

TAs.- Estas empresas tienen dificultades para definir pol.!t! 

cas y sistemas de financiamiento en apo;yo de sus ventas, a 

fin de colocarse en condiciones competitivas en un mercado g~ 

neralmente agresivo y mantener sus margenes satisfactorios de 

utilidad, que en muchos casos podr.!an considerarse que estan­

arriba del promedio general. Sin embargo, en funci6n al cre­

cimiento de la empresa los retiros de utilidades o a inmovil! 

zaciones de sus activos, la empresa generalmente est4 restri~ 
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gida en t@rminos de recursos propios, lo que obliga a recu--­

rrir al financiamiento muchas veces inadecuadamente plantea-­

dos e insuficiente. 

14) DESCONOCIMIENTO DE APOYOS FINANCIEROS PARA LA EM­

PRESA.- El desconocimiento de los fondos de fomento y de su­

mec4nica de operaci6n produce en los pequeños empresarios, -­

cuando requieran financiamiento a mediano plazo una actitud -

de desaliento que los inclina a buscar las l!neas de cr~dito­

a corto plazo, las cuales, consecuentemente, no resuelven su­

problematica financiera en forma integral. Este desconoci-··.:. 

miento proviene principalmente de la falta de inter~s del me­

diano empresario y de la falta de consistencia en el esfuerzo 

de difusi6n de los planes de financiamiento y apoyos de ases2 

r!a y tecnolog!a que ofrecen los fondos. Tambi~n en parte es 

atribuible a la escasez de personal especializado en la banca 

para atender a este importente grupo, dadas sus caracter!sti­

cas. 

15) MANEJO DEFICIENTE DE SU REGIMEN FISCAL Y LABORAL. 

Las deficiencias administrativas y falta de l!quidez financi~ 

ra la obligan con frecuencia, a no dar cwnplimiento oportuno­

ª sus obligaciones fiscales y utiliza los impuestos como una­

forma de financiarse con costos muy superiores al costo del 

.dinero en el mercado de cr8dito. Lo .anterior se agrava por 

falta de una asesor!a profesional fiscal y laboral, pues rec.!! 



64 

rre las m4s de las veces, por un costo aparentemente reduci-­

do, a la obtenci6n de asesoría inadecuada. 

16) FUERTES DEFICIENCIAS PARA EXPORTAR.- No existe, -

en la mayor1a de los casos, una conciencia exportadora y, por 

lo tanto, tampoco se ha adquirido una experiencia en este s~ 

tido. Existen graves deficiencias al respecto, pero las pos_! 

bilidades en ciertas ramas y productos parecen atractivas, en 

la cedida en que sea posible ofrecer, en forma consistente, -

precio y calidad y seguridad de permanencia en estos mercados, 

en t6rminos de capacidad de abastecimiento a los posibles co!! 

pradores. 

17) LIMITADO ACCESO AL CREDITO BANCARIO.- Se limita -

considerablemente a la pequeña y mediana industria su acceso­

al cr~dito bancario, a pesar de que pueden generalmente mejo­

rar sus posiciones de l~quidez y estructura de capital de tr~ 

bajo; 6sto se debe a deficiencias en la planeaci6n financiera 

y en la informaci6n contable. 

4. 3 INSTRUME?."'l'OS DE APOYO A LA l'MPRESA PEQUE~A Y Y.EDIANA. 

La empresa pequeña y mediana requiere de una adecuada 

planeaci6n de los recursos financieros, para que su desarro~ 

llo permita el desenvolvimiento .arm6nico de ·sus factores b4s!. 

coa, como son mercados, sistemas de prodÚcci~n, tecnología, 
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capacitacidn, mano de obra, etc •• 

Esta planeacidn financiera ha representado un proble­

ma en el p=ceso administrativo de la pequeña y mediana indu.! 

tria, porque el empresario deséonoce el uso adecuado de sus -

recursos, la localizacidn de apoyo y el modo de obtenerlos -­

cuando los necesita. 

El apoyo financiero que requiere la pequeña y mediana 

industria consiste no sdlo en la provisidn de recursos finan­

cieros, sino tambidn en la adecuada informacidn y asesorra f! 

nanciera por parte de las instituciones y organismos que la -

apoyan. 

Los principales instrumentos financieros de apoyo a -

la pequeña y mediana industria son: 

1) El sistema bancario. 

2) Los fondos de fomente instituidos por el gobierno­

federal. 

EL SIS'l'DIA 81\NCARJ:O. 

Una funcidn primordial de las instituciones financie­

ras consiste en ser inteJ:mediarioa del crddito, ea de cir, f2 

mentan el ahorro o captacidn de recursos para que, mediante -

crddito o inversidn directa, esos recursos se destinen a.---
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presas que participen en actividades econdmicas y beneficien­

ª los propios ahorradores o inversionistas, generando asr un­

desarrollo econdmico. 

El gobierno federal cumple con su obligacidn hacia la 

sociedad orientando a las instituciones de crddito sobre las­

actividades econdmicas que m!s requieren de ayuda para la ad~ 

cuada satisfaccidn de sus necesidades econdmicas y han regla­

mentado la actividad bancaria en lo que se refiere a la cana­

lizacidn de recursos hacia la pequeña y mediana industria, -­

pues la considera como una actividad prioritaria, generadora~ 

de empleos, de bienes y servicios que ayudan a la buena mar-­

cha de la economía del para. 

FONDOS DE FOMENTO. 

Los fondos de fomento instituidos por el gobierno fe­

deral tienen cano objetivo fundamental la canalizacidn de r~ 

cursos financieros hacia sectores considerados como priorita­

rios, dentro de la palneacidn del desarrollo armdnico de la 

econom!a del pa~a, y ha establecido como incentivo un costo 

de financiamiento menor al del mercado normal del dinero, pl~ 

z'..,a m!s amplios y adecuados al desarrollo de laa empresas y -

aaesor~a t~cnica y financiera acorde con ese lllismo desarrollo. 

sus nombres reflejan su campo de accidn 



Estos fondos de fomento son proveedores de recursos -

al sistema bancario, ya que operan como bancos de segundo pi­

so, es decir, no absorben el riesgo de crédito, ni negocian -

las condiciones del mismo en forma directa con el usuario, --

salvo casos de exepci6n, sin embargo supervisan que los rec~ 

sos que provden se destinen a los fines para los cuales se -­

prestan. 

4. 4 ORGANISMOS DE APOYO PARA LA PEOUEfilA Y MEDIANA EMPRESA. 

. . 
El Gobierno Federal ha estado tomando una serie de m~ 

didas con las que concede una importancia substancial de la -

industria pequeña y mediana, para lo cual encomendo a la se-­

cretar!a de Hacienda y Crfdito P~blico, y 4sta a su vez conf_! 

rid a Nacional Financiera, S.A., dar apoyo financiero a este­

tipo de empresas, porque son las llnicas de participación na-­

cional que generan actividad econdmica del pa!s, motivo por -

el cual fue creado el "programa de apoyo integral· a la indus­

tria pequeña y mediana" (PAI). 

El objetivo central del PAZ es fortalecer y canalizar 

en forma integrada los apoyos que se otorguen a la pequeña y­

mediana empresa, de acuerdo con los lineamientos de po1ttica­

econ6mica señalados por el Ejecutivo Federal a trav~s de laa­

Seéretar!as de Hacienda y Cr~dito P~lico y de Proqramacidn -

y Presupuesto, adJrúnistradas por Nacional Financiera, S.A. 
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Los beneficiarios de ~ste programa ser~n las empresas 

que cumplan con alguna de las siguientes condiciones: 

a) Expander la producci6n, especialmente en activida­

des que se han declarado prioritarias. 

b) Generar enpleos, sin comprometer la eficiencia pr2 

ductiva 

c) Sustituir eficientemente importaciones e incremen­

tar la exportaci~n de productos terminados. 

d) o:intribuir a desarrollar tecnolog~as propias. 

e) Procurar una mejor distribuci6n regional de la ac­

tividad eoon6mica. 

f) Aprovechar racional e integralmente los recursos -

naturales. 

El PAI cuenta con distintos fideicomisos para el apo­

yo a la pequeña y mediana empresa, mismos que se citan a con­

tinuaci6n. 

-FONDO NACIONJ\L DE ESTUDIOS Y PROYECTOS (.FONEP). 

Objetivo.- El FONEP, otorga cr~ditoa para la realiza­

ci6n de estudios a loa empresario• que dea.een elaborar nuevos 

proyectos .Y requieran estudios especializados respecto a 

•.' .. , 
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e11os. 

Forma de Operacidn.- E1 FONEP oper~ directamente con 

los empresarios que 1o requieran, tanto de1 sector ptiblico C2. 

mo del privado. Los estudios son efectuados por empresas 

consu1toras registradas en este organ!smo, que cuentan con 1a 

organizaci6n necesaria para e1aborar proyectos. 

Servicios gue Ofrece.- Los recursos de1 FONEP pueden 

ser uti1izados para financiar 1os siguientes estudios: 

A) Pref actibi1idad t~cnica y econ~mica de programas 

o proyectos que tengan por objeto crear una nueva­

empresa o ampliar la existente. 

B) Especificaciones de ingenier!a y diseño fina1, pr~ 

vios a la etapa de ejecuci6n de proyectos, cuya -­

viabi1idad haya sido demostrada. 

C) Estudios genera1es de pref aci1idad de car&cter re­

giona1, sectorial o subsectorial, incluyendo estu­

dios de cuencas, recursos naturales y humanos e i~ 

vestigacionea aerofotogramdtricas. 

D) Estudios destinados al mejoramiento de 1a capaci-­

dad administrativa, operaciona1, productiva o de -

mercado. 
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E) Asesor!a directa a los empresarios durante todas -

las etapas del estudio de preinversi~n, analizando 

y evaluando las mejores alternativas para el pro-­

yecto. 

REQUISITOS GENERALES. 

A) La cantidad m!nima de los prestamos es de 100 mil-

pesos. 

B) En caso de que el empresario industrial seleccioné 

una firma consultora que no est4 inscrita en el -­

FONEP, se deber~n c1.m1plir con los requisitos esta­

blecidos para todas las firmas que se tienen reqi.!. 

tradas. 

C) Los sujetos de cr&:!ito deber.Sn aportar un m!nimo -

de lOt del costo del estudio. 

D) Las qaranttas de los prestamos ser.Sn las que se 

juzguen adecuadas en cada caso. 

Pago de crfditos. Loa plazos de .. amortizacidn, inclu­

yendo· un per~odo de gracia, var~an de 2 a 8 años y son fija-­

dos en cada caso, de acuerdo con las caracter!aticas especia-

lea de loa estudios. 
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Tasa de Interes.- Tasas preferenciales, las cuales -

son fijas durante toda la vida del cr4!dito. 

-FONDO NACIONAL DE FOMENTO INDUSTRIAL (FOMIN) • 

Objetivo.- El FOMIN, se asocia con las empresas me--­

diante la aportaci6n temporal de recursos como capital de 

riesgo. 

Forma de Operaci<Sn.- El FOMIN opera en forma directa 

con los solicitantes que pretendan obtener recursos financie~ 

ros. Puede aportar hasta 49% del nuevo capital social de la­

ernpresa, incluyendo su propia aportaci6n. 

FOMIN suscribe acciones comunes o preferentes y vende 

su participaci6n una vez que la empresa no requiera de su a~ 

yo. 

Requisitos Generales.- Los industriales deberin pre­

sentar un estudio econ6mico, t4!cnico y finanéiero. En su ca­

so, el costo de.l estudio que se menciona, se toma en cuenta -

como aportaci6n de los empresarios. 

EL FOMIN, como socio minoritario, no dirige la empre­

sa, Gni.camente participa en el consejo de administracidn en 

los t6:aninos de la Ley General de.Sociedades Mercantiles. 
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Venta de Acciones.- Superada la etapa que di6 origen 

para.que el FOMIN participara, sus acciones se ponen a la veE_ 

ta, dando preferencia a los accionistas de la empresa con la­

que temporalmente se asocid. Los criterios de pago se anali­

zan segdn la liquidez de cada empresa • 

. FONDO DE GARANTIA Y FOMENTO A LA INDUSTRIA MEDIANA Y PEQUE9A­

(EOGAIN). 

Objetivo: El FOGAIN otorga apoyo financiero y garan-­

t!as a los pequeños y medianos industriales por conducto de : 

la banca. 

Servicio que Ofrece. 

Al ·inanciamiento.- El R>GAIN concede crl!ditos a los pequeños 

y medianos industriales por conducto de las instituciones­

de crl!dito nacionales mixtas y privadas y uniones de cre!d.!, 

to. 

B) Garant!as.- Puede garantizar a las instituciones y uniones 

de crldito hasta 75• de los crdditos de habilitacidn av!o-
. . 

y/o refaccionarios, cuando el monto total no exeda de un -

mill~n de pesos. 
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Tipos de crl!dito. 

A) Cr6ditos de habilitación o av!o hasta por 30 millones de -

pesos. Estos prestamos se utilizan para la adquisición cioe 

materias primas, materiales y ¡)ara el pago de salarios de!!. 

personal de producción. 

B) Cr~ditos refaccionarios hasta por 30 millones de pesos. E~ 

tos pr6stamos se utilizan para adquirir e instalar maquin::_ 

ria y equipo; para la compra de inmuebles que necesiten 

las empresas para sus actividades industriales, y para 

construir, modificar o ampliar lo que se requiera. 

e) cr~ditos hipotecarios industriales hasta por 25 millones 

de pesos. Estos pr6stamos se utilizan para el pago de pa-

sivos a corto plazo, (acreedores diversos, proveedores). 

cuando se concedan a una empresa m4s de una de estos crl!d!_ 

tos, su importe no deber4 exeder de 50 millones de pesos,­

sin rebasar la cantidad m4xima de cada uno de los cr6ditos 

que se han mencionado. 

D) Como canplemento de las actividades crediticias que reali­

za la banca, el' FOGAJ:N puede garantizar cr~ditos para dar­

un mayor acceso al financiamiento a los empresarios de. las 

industria• pequeñas. 

•"; 
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Pago de Cr~itos.- Los plazos para amortizar los cr! 

ditos fluctQan en la pr4ctica como se indica: habilitaci~n o­

av!o de 6 a 18 meses; refaccionarios de 2 a 5 años y los hi~ 

tecarios industriales de 3 a 5 años. 

-FIDEICOMISO DE CONJUNTOS, PARQUES, CIUDADES INDUSTRIALES Y -

CENTROS COMERCIALES (FIDEIN). 

Objetivo.- El FIDEIN coadyuva a la descentralizaci~n­

industrial dotando a las empresas de instalaciones f!sicas y­

otros servicios. 

FormadeOperaci~n.- Realiza actividades en forma di-­

recta con los empresarios a trav~s de la venta de terrenos ur­

banizados y arrendamiento de instalaciones. 

Servicios que Ofrece. 

Al Ventas al contado y a plazos de terrenos urbanizados: Indu~ 

triales, comerciales, habitacionales y de servicios. 

B) Arrendamiento simple y con opci~n de compra de naves indus­

triales localizadas en lo• principales posos de desarrollo, 

ast como arrendamiento de maquinaria y equipo. 

C) Centrales de servicios. 
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ro de la empresa. 

FIDEICOMISO DE INFORMACION TECNICA DEL CONSEJO NACIONAL DE 

CIENCIA Y TECNOLOGIA. (INR>TEC-CONACYl'). 

Objetivo.- El INFO'l'EC-CONAC1!T, proporciona servicios 

de asesor!a para el mejor desempeño de las funciones de produ~ 

ci6n, ingenier1a, planeacidn y mercadotecnia. 

Forma de Operacidn. 

A) Consulta Industrial.- Proporciona infórmaci6n general o es~ 

pectfica a trav4s de la atenci6n personal o telefdnica. Se 

puede disponer de informacidn para conocer entre otros aa-­

pectos: propiedades f~sicas y qu!micaa de fabricacidn, nor­

mas, patentes, marcas y estadtsticas de produccidn y merca­

do. 

B) Noticias T4cnicas.- Los empresarios pueden recibir mensual­

mente boletines que les peDl\itan actua.lizarae en t4cnicas -

de aplicaci6n practica. 

C) servicios Express de Informaci~n.- se dispone de un sistema 

de mh de 150 bancos de datos en computadora con info:nna--­

ci6n cienttfica y tecnoldgica, que se puede consultar.en -­

una terminal. 
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Requisitos Generales. 

A) Trat4ndose de terrenos, todas las empresas pueden pedir ªP2. 

yo sin importar su tamaño, a excepci6n de aquellas que sean 

altamente contaminantes. 

B) En lo que se refiere al arrendamiento y crl!dito en instala­

ciones f!sicas, las empresas deberan tener un capital cont~ 

ble no menor de 50 mil pesos ni mayor de 60 millones de pe­

sos, adem4s que el prop6sito sea establecer nuevas empresas 

o aumentar la capacidad de producci6n de las ya existentes~ 

Y tambi~n incluir un estudio que refleje la viabilidad del­

proyecto desde los puntos de vista técnico y econ6mico. 

C) Trat4ndose de arrendamiento simple de naves industriales 

est4ndares, se deber~n anticipar tres meses de renta y cin­

co en caso de naves especiales. El periodo de contrataci6n 

para las primeras ser~ como m!nimo 5 años y 13 para las se­

gundas. 

D) Para el caso de arrendamiento con opci6n de compra, se sol! 

citan los mismoa anticipos que se mencionan, pero se espec! 

ficar4 en el contrato la cantidad que se tionificar!a por -­

las rentas pagadas en el momento de la compra, (arrendamieE 

to financiero). 

E) El monto para la conatrucci6n de naves fluctda aegdn el gi-
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ro de la empresa. 

FIDEICOMISO DE INFORMACION TECNICA DEL CONSEJO NACIONAL DE 

CIENCIA Y TECNOLOGIA. (INR>TEC-CONACYT). 

Objetivo.- El INFOTEC-CONAC'llT, proporciona servicios 

de asesor!a para el mejor desempeño de las funciones de produ~ 

cidn, ingenierta, planeacidn y mercadotecnia. 

Forma de Operacidn. 

Al consulta Industrial.- Proporciona informaci6n general o es~ 

pec1fica a travGs de la atenci6n personal o telefdnica. Se 

puede disponer de informacidn para conocer entre otros as-­

pectas: propiedades f!sicas y qu!micas de fabricacidn, nor-
, . 

mas, patentes, marcas y estad!sticas de produccidn y merca-

do. 

Bl Noticias Técnicas.- Los empresarios pueden recibir mensual­

mente boletines que les pennitan actualizarse en técnicas -

de aplicación pr4ctica. 

'C) Servicio• Express de Información.- se dispone de un sistema 

de mas de 150 bancos de datos en computadora c:on info:rma--­

cidn cient!fica y tecnol6gica, que se puede consultar en -- . 

una terminal. 

.' .. ···.·.·.··.·.; .. :.·! 
··.--:-, 
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Requisitos Generales.- El l~FOTEC-CC)NACYT, presenta -

al cliente un documento en el que se detallan las actividades­

ª desarrollar, los resultados que se esperan, la duraciCSn y el 

costo. 

INSTI:TUTO DE APOYO TECNICO PARA EL FI:N.ANCI:AMIENTO A LA INDUS-­

TRI:A (IMIT, A.C.) 

Objetivo.- El IMI:T. A.C •. , formula y evalQa prospec-­

tos industriales para nuevas empresas para llevar a cabo am--­

~liaciones de las existentes. Asimismo capácita personal pará 

formular y evaluar proyectos. 

Forma de Operaci~n.- Opera en forma directa a solici­

tud de las instituciones de cr~dito y de las empresas indus--­

triales. 

Servicios gue Ofrece. 

A) Formula y eo.ral'ISa en forma integral proyectos de inter.Ss pa­

ra la industria. 

-'-B) Examina poaibilidadea de desarrollo con objeto de aportar 

informac~n ne~eaari.a.para loa estudios. 

C) Capacita en !reas t~cni.cas y econCSmi.caa.a.emps;esarioa. in-­

versionistas, inatitucionea financiera• y personal de las -

,;+:;i·:·,··.i··f 
· ..... :~'.~;~ 
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entidades de la Administracidn P11blica. 

Requisitos Generales.- Es necesario establecer un 

convenio por escrito en el que se incluya el alcance del tr~ 

jo que se pretenda desarrollár y las fases o etapas es que eL­

IMIT intervenga. 

CENTRO NACIONAL DE PRODUCTIVIDAD DE MEXICO, A.C. Y SERVICIO 

NACIONAL DE ADIESTRAMIENTO RAPIDO DE LA MANO DE OBRA EN LA IN­

DUSTRIA (CENAPRO-ARMO). 

Objetivo.- El objetivo del CENAPR:>-ARMO es la capaci­

tacidn personal a niveles directivos e intennedios. 

Forma de Operacidn.- Los organismos CENAPRO-ARMO op~ 

ran directamente con los empresarios mediante convenios espec! 

ficos de participacidn en los cursos que imparten. 

Servicios que Ofrecen. 

A) CENAPRO. 

Realiza y promueve en forma directa programas de capacita-­

cidn de personal mediante cursos de administracidn, organi­

zacidn, planeacidn de la empresa, inqenier!a y econom!a de­

la produccidn. 

Tiene disponible· una videoteca y una cineteca con m4a de 
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sus programas de televisión y 35 cortometrajes. 

Edita la publicaci6n mensual denominada "Gaceta de Producq 

vidad" y trimestralmente la revista "Productividad y Desa­

rrollo". 

B) ARMO. 

Proporciona cursos al personal obrero que sea susceptib1e 

de ser ~removido a las funciones de supervisor. 

Imparte cursos de perfeccionamiento a supervisores de las -

empresas encargados de atender las necesidades de adiestra­

miento y capacitacidn de trabajadores en los diferentes ni­

veles o categorías. 

Mantiene disponible para los empresarios un centro de infoE_ 

macidn que tiene 10,000 libros, 700 revistas y 220 pel!cu-­

las. 

Requisitos Generales.- Cualquier persona o empresa -

puede acudir a los servicios que ofrecen estas dos institucio­

nes. 

4. 5 RETOS PARA LAS EMPRESAS PEQUE~AS Y MEDIANAS. 

La situaci6n econdmica de nuestro pafs se ha visto en 
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graves aprietos de unos años a la fecha; el poder adquisitivo­

de los salarios ha ido cayendo, al grado de que es dif!cil ha­

blar de un ahorro interno. Con lo que respecta a nuevas inveE 

sienes por parte de accionistas, ha declinado mucho dicha act!_ 

vidad. 

La fata de liquiddz de las empresas pequeñas y media­

nas, ha provocado que muchas de ellas se vean en serias difi-­

cultades y algunas se han visto en la necesidad de cerrar y f!. 

nalizar sus actividades. Lo que emepora adn mlls la situacidn­

de .crisis por la que estamos pasando, ya que el desempleo au-­

menta en forma considerable y la desconfianza aumenta m4s para 

las inversiones que se pudiesen dar. 

Debido a un esquema de situacidn_de importaciones que 

hemos tra!do desde la Segunda Guerra Mundial, la industria me­

xicana corre un alto riesto si la entrada en el Acuerdo Gene-­

ral se hace sin una planeacidn y un programa perfectamente es­

tudiado y detallado, ya que la liberacidn de productos de im~­

portacidn sin lo anterior dañaría seriamente a la industria n~ 

cional, debido a que no se encuentra preparada para ello (en -

muchos casos). 

De haber una política de reduccidn en las tasaa de in 

terds para financiamiento a la planta productora, as! como la­

reduccidn en el índice inflacionario yen cuanto a las oper~--
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ciones comerciales, existen acuerdos tanto bilaterales como 

multilaterales para que en base a ~llo se opte por la decisi6n 

m~s conveniente para la economra nacional. 

Es de mucha importancia la actividad empresarial den­

tro de los parses, ya que son los motores que mueven a la eco­

nomJ:a de un pars al desarrollo, por lo tanto es muy importante 

que las empresas pequeñas y medianas de nuestro pa~s cuenten -

con una planeacidn adecuada para levantar a la industria naci2_ 

nal • 



CAPITULO V 
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5 .1 P:RODUCCION PARA' LA EXPORTACION. 

La exportacidn, en estos. momentos tiene prioridad, ya 

que sera el medio para obtener divisas y generara empleos. P~ 

ra ello es necesario mantener mercados abiertos y también ir­

en su busca de otros. 

Se debe de cuidar y evitar que las necesidades inter­

nas crezcan en su demanda y se origine el descuido de los mer­

cados externos ya que de ser as!, la competencia podr!a absor­

verlos y se perdertan. 

En estudios estadisticos se muestra que los productos 

de exportacidn no tradicionaies crecen o descienden dr4stica--

mente de un año al otro. Existe una tesis que menciona que·-- · 'j 

cuando la demanda interna crezca, se deberan realizar importa-

ciones temporales, para después ampliar la planta productiva -

de aquel producto cuya importacidn sea temporal para no descu_! 

dar las necesidades del pa!s al que se esta exportando y mant~ 

ner ese mercado cautivo. 

Es nece•ario el dinamismo de la planta productora pa­

ra elaborar p:r:oducto• que sean suceptible• de. venderse en el -­

exterior y orientar los esfuerzos a la integraci~n de la.pian­

ta productiva y que la unidn de lcta produzca bienes de buena­

. calidad y QQmpetitivoa. 
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Para fomentar la exportaci~n, se est&n preparando pr~ 

gramas por ramas de actividad, para incentivar a lo·s producto,. 

res y que conquisten nuevos mercados. 

El Programa Nacional de Fomento :Industrial (P:RONAF:t-­

CE), crea los instrumentos y mecanismos financieros necesarios 

para prol!Dver las inversiones con el objetivo de estimular el­

desarrollo del Comercio.Exterior. A esto se aunan los progra­

mas para apoyar el equipamiento industriai. 

Se ha fijado un lapso de quince años para que Mdxico­

entre a su madurez econ~mica. La planta productora del pa!s -

necesitar! empezar a producir bienes miin~acturados ·para lo -­

cual adn no se esta preparado lo cual impJ.ica cambios que se 7 

.. deben empezar desde ahora. 

Mdxico cuenta con una planta industrial.- respetable y­

se. tiene que explotaz:: a su m&xima capacidad, buscando mercado• 

para saber cuales son las necesidades de ioa pa!sea a loa que­

se quiere exportar. 

Desde 1984, Maxico ha reaentido una b&ja ~ .. las expo!: 

'. ~.' .~ 

tacionea P.troleraa ·y tambi•n en las no petroleras ·Como son -,- ,> 

las del alqoddn, cafd, productos del. mar_ y minerales en donde-

se hab!an registrado voldmenea aceptables de expCÍrtaci~n~ NO-

es porqu.e los pataes compradores hayan di.Jmlini.lido ei voldmen. 
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de compras, sino por su ca!da de los precios en el mercado mu~ 

dial. 

~as exportaciones de nuestro pa!s se basan principal­

mente en materias primas, metales, hortalizas, frutas tropica­

les y dos especies de marinas. Existe un problema grave en M~ 

xico, y este es que contamos con una planta industrial que re­

presenta s6lo el S• de la totalidad de las existencias, que -­

aparte tiene capacidad para exportar, y la otra parte son de -

participaci6n extranjera las cuales exportan sus excedentes a­

sus pa!ses de origen y cuentas con.alta tecnolog!a. 

Ea por esto que MAxico debe de buscar la forma de prE!_ 

ducir manufactura de buena. calid'd y para ello. es necesario -­

. que e{ proteccionismo desaparmÍca por completo. 

Es necesario que exportemos productos con valor agre­

gado a dejar de ser tan s6lo exportadores de materia prima. 

S.2 EXPOR'l'ACION E IMPOR?ACION EN 1986. 

En 1986 la ca!da de los precios internacional del -­

crudo aignific6 una p41Xdida de ingresos para ~l pa~a por 8~60-

.millones de dCSlares. A pesar de e110, 1a .reserva de activos -

internacionales · creci6 en 985 mil:lones de d6lares como rellu1~ 

do.de cinco factores: 
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l) El aumento de las exportaciones no petroleras (2 827 millo­

nes de dc5l<i.res) 

2),La ca!da de las compras externas ( l 780 millones de.dc5la-­

res). 

3) El efecto combinado de la Oltima reestructuracidn de la de!! 

da pOblica externa y de la reduccidn de las tasas interna-­

cionales de ,interl!!s ( l 813 millones de d<Slares). 

4) La disminucidn de los activos de mexicanos sobre el exte--­

rior (1115 millones de ddlares). 

5) El aumento en el financiamiento neto del exterior (250 mi-­

llones de ddlares). 

EXPORTACIONES. 

Las exportaciones de mercanc!as totalizaron 16 031 m_! 

llones de ddlares (26\ menos que en 1985). ·Esta d{sminucidn -

se debi6 a la ca!da de 57\ en las exportaciones petroleraa, tg, 

da vez que las. no petroleras aumentaron 41\. 

Desde los primeros meses del año se obaervc5 un debil.! 

tamiento del mercado internacional del petrdleo, al cual •e -

agudizc5 progresivamente hasta julio. A partir de agosto 1os 

precios rep\lntaron ligeramente como resultado del acuerdo de -

los principa1es productores para reducir sus cuotas de produc-



1 

86 

ci6n en un intento por estabilizar el mercado. No obstante, -

el precio promedio anual de la mezcla Itsmo-Maya disminuyd 

13.48 ddlares al pasar de 25.35 d~lares por barril en 1985 a -

11.87 ddlares en 1986. :i;:1 vol!Smen de exportacidn se redujo 

10• para llegar a 1,,288. millones de barriles diarios, y el V.!!_ 

lor de las ventas, que en 1986 sumd S seo millones de ddlares, 

cayd 58%. El valor en ·ddlares de las exportaciones de otros 

productos petroleros (727 millones de ddlares) descendidn S• 

como consecuencia de una disminucidn de 53% en las de deriva--

dos del petrdleo y de 18% en las de productos petroquimicos. 

Las exportaciones no petroleras aumentaron 41% y tota-­

lizaron 9724 millones de ddlarea. Entre loa conceptos que in­

tegran este rubro, las ventas externas del sector agropecuario 

crecieron 49•, primordialmente como resultado de una mejoría 

en los precios de los principales productos de este robro. 

Las exportaciones de la industria extractiva no ·petr~ 

lera disminuyeron ligeramente, 1%, para sumar as! 510 millones 

de dCSlares. 

La dinllmica de las exportaciones de manufactur-

(7 116 millona de·dCSlares) se mantuvo a lo largo del año y 

permiti~ que este rengl~n. aumentara 2 138 millones respecto al 

año anterior. Dicho incranento represent~ 76% de la• diviaaa­

adicionalea generadas en 1986 por la exportaci6n no ·petrolera-
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y determind la desaparicidn del saldo comercial negativo del -

sector privado. El crecimiento de las exportaciones se dio en 

muchas ramas, y se explica tanto por el aumento del tipo de 

cambio leal, cómo por la· contraccidn de la demanda interna y 

la pol~tica comercial, fendmenos todos ellos que estimularon 

a las empresas a canalizar una mayor proporcidn de Qu produc-­

cidn a los mercados de exr-or~acion. 

IMPORTACIONES. · , 

Las compras de mercanc!as· al exterior sumaron·11 432- .. 

millones.de d6lares, lo que representa un descenso de 14,. 

·Las importaciones del sector pdblico disminuyeron 24\, en tan­

to que las del secor privado se redujeron ª'· 

El comportamiento de las compras externas se vio afe_: 

tado por los factores mencionados al inicio de este punto, por 

la pol~tica comercial y por el crecimiento de las exportacio-­

nes no petroleras. Por una parte,. como résultado de las medi­

das de polftica comercial iniciadas en julio de 1985, las im-­

portacionea de algunos bienes que con anterioridad estii.ban su­

jetos al requisito de permiso previo, aumentaron. No obstante, 

·1as compras externas realizad- bajo el r41qimen definitivo di.A 

m.inuyerdn 19\, micntraa que las operaciones ·bajo el· ~~qimen -­

temporal (que en su mayor~a corresponden a ·insumos para expor­

taciones de manufactura) crecieron 43·,. 

.\ ~· 

· .. ~ 
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Las importaciones de bienes de conswno totalizaron 

846 millones de d6lares, lo que represento una disminucidn del 

221 con respecto al año anterior. 

En lo que hace a las importaciones de bienes interme­

dios, se adquirieron mercanc.tas por ·7 632 millones de ddlares, 

cifra 15\ menor a la de 1985. 

Finalmente, las importaciones de bienes de capital 

(2 954 millones de ddlares) decrecieron 71 respecto a 1985. 

'.,·· 

',·,·-
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6.1 CASO PRACTICO. 

El deseo de la empresa para poder diversificar nues-­

tros mercados y aprovechar al m&ximo todas las nuevas disposi­

ciones y pol!ticas de promoci~n de art!culos no petroleros pa­

ra la exportaci~n me ha impulsado a realizar un estudio para -

conocer la factibilidad de poder comercializar alguno de nues­

tros art1culos al mercado .norteamericano. 

Es verdad, que al realizar un estudio previo para sa­

ber si nuestro art!culo puede ser demandado por industrias pe- . 

queñas o medianas en el mercado extranjero, trae consigo un 

sin nOmero de requisitos legales tanto de nuestro pala como 

de el posible ·mercado consumidor, pero tlllllbi•n es claro que el 

gobierno mexicano cuenta con un gran aliado que es la qran ca­

pacidad de recursos ya sea sociales, eoonc5mic:as, financieros y 

· promocionales. 

Este an&lisis pretende enfocar las grandes necesida-­

des que puede tener un productor nacional mediano o industrial 

mayor para aprovechar todas aquellas maqni.tudes de ·especiÁl.iÍ:~ 

ci~n y asesor!a, pero tambiGn desea enfocar todas aquellas me-
. . 

. didas del gobierno mexicano y del s.ector privado para no d•P8.!! 

der de ·ventas locales, sino diversificar mas nuestros mere.dos 

potenciales. 

Hoy, para poder ser considerado· y" recibir todos loa -
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est~ulos y apoyos para exportar, no basta con ser industrial, 

sino saber aprovechar al m~ximo estos,_ y m~s a11n, especializa~ 

nos y prepararnos d!a con d!a en el abundante mundo de las re­

'laciones industriales, la comercializaci6ri internacional y so­

bre todo con un gran deseo de superacidn. 
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PERFIL DE LA EMPRESA 

La empresa F.M. y C.L. Electric de ~xico, cuyo giro­

comerci.al es el de Productores de Material y Equipo Electroni­

co, es una empresa mediana, que aparte de producir arrancado-­

res magnetices; se dedica a la produccil5n y venta de algunos -

otros aparatos eldctricos tales como bobinas, ndcleos, motores 

magndticos. otros tipos de arrancadores, etc •• 

La F.M. y C.L. Eldctric de Mdxico se formes en el. aña­

de 1976. y de•de entonces hasta la fecha se ha caracterizado -

por la gran calidad de los productos que produce y por lo mis­

mo dichos productos han tenido una gran demanda por parte de -

los consumidores nacionales, ya que ademls de estar fabricados 

con una alta calidad, son relativamente baratos en el mercado­

Y por esta raz6n se ha logrado ·.establecer contacto con consaj 

dores internacionales por lo que ya se planea exportar algunos 

de sus productos, ta1 es el caso de loa. Arrancadores Magn~ti-­

cos clase 5000, los cuales seran objeto de nuestro estudio. 

\ 
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ORGANIGRAMA F.M. y C.L. 

1.- Gerencia Géneral. 
la. Secretaria. 

2.- Subgerencia Administrativa. 
2a. Depto. Recursos Humanos. 
2b. Depto. Reclutamiento y Selecci6n de Personal. 

2c. Depto. Capacitaci6n y Adiestramiento. 

3.- Subgerencia de Finanzas. 
3a. Oepto. Contabilidad. 
Jb. Depto.Crédito y Cobranzas 
3c. Depto. Informati~a y Procesamiento de Datos. 

4.- Subgerencia de Mercadotecn.ia. 
4a.· Depto. Investiqacidn de Mercados. 
4b. Depto. Trafico. 
4c. Oepto. Publicidad y Promoción. 

s.- Subgerencia J\dquisiciones. 
Sa. Depto. Compras. 
Sb. Almacén. 

6.- Subqerencia eomercializacidn. 
6a. Depto. Ventas Nacionales. 
6b. Depto. Ventas Gobierno. 
6c. Depto ventas al Exterior. 

7. - Subqerencia Ingenier~a y Proyectos .• 
7a. Ingenier~a y Diseño. 
7b. Depto. ·Mantenimiento. 

?c. Depto. Refacciones. 
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- EVALUACION PRELIMINAR DEL PRODUCTO. 

En la Cia. F..K. y C.L., E1ectric de Mdxico se detect6 

que existe 1a suficiente capacidad productiva para elaborár·~ 

productos de exportaci6n analizando e1 nive1 de 1a capacidad -

instalada en la empresa y sobre 1a cual se destinar!an produc­

tos para nuevos mercados. 

- DESCRIPCION DEL PRODUCl'O: 

A) ·Los arrancadores magn4ticos ,son utilizados en 1a industria­

para arrancar, parar y proporcionar una proteccidn de sobr.!! 

carga para ITIDtores mono o pol!fasicos de corriente a1terna­

(C.A.). 

B) Partes escenciales del arrancador. 

1) Ndc1eo 

2) Bobina de C.A. 

3) Bobina de e.o. 

4) Resorte de hoja. 

5) Palanca. 

6) Soporte de loa contactos mc5vi1ea. 

7) Soporte autolubricado de nyiatron GS., 

8) Brazo del aoporte de loa contacto•. 

9) Polos da fuerza. 

10) Contacto• auxiliares. 

11) Portá fusible•. 
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12 l Fusibles. 

C) Principio fund11111ental de operaci~n; 

Se basa en la utilizaci6n del principio de punto de apoyo -

en operaci6n directa sobre los contactos principales, da ~ 

mo resultado solo dos partes en movimiento en el ensamble .­

de la armadura. Lo detallado del,diseño se.contempla hasta 

· en sus cuatro componentes blsicos por la que su operaci6n -

es muy simple y segura~ 

D) Usos: 

E) 

De acuerdo a sus caracter!sticas, estos pueden ser de dife­

rentes usos, ya que son utilizados en las indu!'trias para 

proteger sus motores, para arrancar, parar y proporcionar -

una protecci6n segura de sobrecarga originada por una alza­

grande al contacto del arranque del motor con la energ!a -­

eléctrica. 

Clasi ficaci<Sn: 

1) Arrancadores magnl!ticos no reversibles de C.A. 

2) Arrancadores magnéticos reversibles de C.A. 
.. 

3). Arrancador- magnfticos a tensi6n medi.a reducida. 

4) Arrancador- magnéticos a tensi<Sn reducida tipo auto-,;. __ 

transformador. 

5) Arrancadores magn~tico• • tensi6n reducida tipo devanado 

bipartido. 
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6) Arrancadores magn6ticos a tensidn reducida tipo resiste~ 

cia primaria. 

De acuerdo a lo anterior, se llego . a· l.a conclus,idn 

que de nuestra gama de produccidn de art!culos ·eldctricos el -

·modelo m&s viable para su comercializacidn en el exterior es 

el Arrancador de Motores, Clase 5000. 

La capacidad actual de prod~ccidn de l.os diferentes -

·tipos de arrancadores, se detal.la a continuacidna 

TIPO DE ARRANCADOR UNIDADES PRODUCIDAS PORCENrAl'E 

Arrancador tipo 1 6 000 X año 60, 

Arrancador tipo 2 6 000 X año 60• 

Arrancador tipo 3 3 000 X año 60• 

Arrancador tipo 4 4 000 X año 60, 

Arrancador tipo s 4 ·000 X año 60, 

Arrancador tipo 6 l 500 X año 

Ea decir, solo ae trabaja al . 60t de la produccidn to-

tal .que deberia de trabajar en su total.idad de acuerdo con la-

capa.cidad productiva de la planta, por l.o que_ d se trabajara­

ai." nivel 'm&ximo de la ·capacidad mencionada, el .cuadzo quedar.ta 

de l.a siguiente manera: 



-

97 

TIPO DE ARRANCADOR UNIDADES PJDDUCIDAS 

Arrancador tipo 1 10 ººº X año 

Arrancador tipo 2 10 000 X año 

Arrancador tipo 3 5 000 X año 

Arrancador tipo 4 6 676 X año 

Arrancador tipo 5 6 670 X año 

Arrancador tipo 6 2 500 X año 

Por lo tanto existe un 40% de la producci~n que se P2. 

dr!a .destinar a nuevos mercados', pero considerando. que los qa~ 

tos directos e indirectos afectan en gran manera los coatoa -

de producciCln, en realidad solo se puede destinar para .los me!: 

cadoa de exportaciCln un 15% inicial a nuevo cliente, por lo -­

que el mercado pótencial pronosticado de los arrancadores se -

dar.ta segun la siguiente tabla: 

Arrancador tipo 1 1500 (XS) + 6000 7500 u. X año 

Arrancador tipo; 2 1500 (XS) + 6000 7500 u. X año 

Arrancador tipo 3 750 (XS) + 3000 5750 u. X año 

Arrancador tipo 4 1000 (XS) + 4000. - 5000 u. X año 

Arrancador tipo 5 1000 (XS) + 4000 5000 u. X año 

Arrancador tipo 6 375 (XS) + 1500 1875 u. X año. 



.100 % 
PRODUCCION 

NACXONAL 

P. N. 

22 % 

Ffol·y CL 

FuENTE: Banco N~cionalde.c~m.ercio Exterior 
Depto .•.. de ·Informaci45n 

· Mdxico, D.F •. ,·· 1986 • 

: . .' 

'46 % 

32 % 

S!lllM D 

. ·~· . 
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ZNStlHOS. 

cuadro de determinacidn de insumos y componentes del­

arrancador y procedencia. 

DESCRZPCZON DE PARTES 

.NOcleo 

Bobina de C.A. 

Bobina de e.o. 

R-orte de Ho'ja. 

Palanca. 

Soporte de los contactos mdvile•. 

~Sopcirte autolubricado nylatz:on GS. 

Brazo de los soportes de:·1os contactos. 

Polos de fuerza 

O>ntactos Auxiliares 

Porta Fusibles 

Fusibles 

PROCEDENCIA 

Manufactura 

Manufactura 

Manufactura 

Manufactura 

Compra Local 

Manufactura 

Manufactura 

Compra Local 

Manufactura 

Manufactura 

compra Local 

Manufactura 

como se puede apreciar eri el cuadro, la meyorfa de 

la. parte• se manufacturan en la planta de la. empre•a y una 

parte·mfnima áe obtiene en el mercado nacional. 

1 
1 
1 

·: • : • j ~ 
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ÓE'l'ERMJ:NACION DEL MERCADO. 

Entre los aspectos a considerar para poder colocar la 

¡>roduccidn que pudiera C:olocarse en el extranjero para nuevos­

mercados, se considerara si nuestro prcíducto puede ofrecer a..: 

los clientes potenciales una necesidad no satisfecha y dentro­

de estas señalaremos las siguientes: 

A) Necesidad de unnuevo material. 

B) Mayor atraccidn. 

C) Eficiencia en tiempo oversatilidad de entrega. 

·: D) Carencia de un. punto ddbil de la competencia. 

E). Uso m&s facil. 

F) Entrega. 

G) Necesidad geogr&fíca o· de situaci6n. 

Por lo que analizadas· las necesidade• del conaumidor­

ind uatrial ,_ podemos señalar las siquíentes ventajas de nuestro 

producto en cuanto a la competencia: 

1.- Ofrecemos un nuevo material de qran durabilidad y 

partea o piezas para refacciones. : . 

· · 2 • - Ea atractivo debido a· que reduce el empleado: en -

cXimpara~idn de.loa arran~adoreia dé la coinpet:encía y produce --
•• ' • . . , ! 

loa· inventarios debido a la qran e~icíericia del. tJ.-po .d• vida- ,,_ 

: dei próducto. · 
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J.- La competen~la deja de producir refacciones o Pª.!: 

tes de sus principales arrancadores de exportacidn y en cambio 

nuestra empresa tiene como pol!tica comercial el abastecer al­

industrial las partes y componentes por el tiempo medio de vi­

da y si lo dejaramos de producir garantizamos su produccidn -­

por diez años seglln pacto con la SECOFI y la c&nara Nacional -

de la Industria de la 'l'ransfoJ:maciCSn. 

4.- Facilidad de entrega, ia que qozamos de una posi­

cidn geogr&fica adecuada para la comercializacidn de nuestro -

p_roducto. 

Por lo que analizadas las capacidades de produccidn -

· de la empresa,; es factible exportar a el mercado norteamerica­

no ya que la demanda no ea satisfecha totalmente, espec!fica-­

mente en el mercado de Houston, segdn infoJ:macidn de la Oonae­

jer1a Comercial Mexicana en Dallas~ TExas. Atte. Lic. Roberto 

Friedrich Heinze en 120 World Trade Center 2050 Stemmons .Free-

way Dallas, Texas. 75258. P~O. eox 58158. Tel.ex 7305537 DtCE -

DAL •. 
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·sELECCION DEL MERCADO. 

Para llevar con eficiencia 1a seleccidn del mercado 

es necesario realizar un estudio o perfil de mercado. 

ESTUDIO DE MERCADO• 

-lnvestiqacidn de Mercado.- Es necesario realizar una 

investiqaci6n tendiente a conocer el mercado ·potencial del ar­

ticulo a producir, en este caso arrancadores, analizando los -

antecedentes de la demanda y oferta del mismo, tomando como ~ 

se para pronosticar un periodo deterniinado, con 1a fin~lidad 

.de reducir el qrado de incertidumbre que rodea ª. 1a empresa •. 

Para investiqar, se ana1izan los conceptos de inveatiqacidn de 

mercados. 

A) Concepto.- se entiende ·por investiqaci~n. de mer~ 

deis a la recoleccidn, tabulacidn y an&1isia siatemllt'ico de iii­

'.formaci6n referente al satisfactor que se debe producir1 as! - .. 

como la• cantidadea del milll!IO, que ae requieren en el preaente 

y futuro inmediato_. _adan&a de localizar en el territorio naci2_ 

. nal e internacional a· loa probable•. demandante• y .oferente• de 

. dicho aatiafactor •. : 

La importancia _de la :t .M. , ea. probar que exiate • un 

·nOmero auficiente ·.de individuo•_, -presa• u otr- entidad•• -­

.&conC5micu que dadas ciertas. ~ndiciones p~e~enta .una damandá-, 

' 

. . . ' .. 
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que justifica la puesta en marcha de un determinado programa -

de producci6n, en cierto periodo. 

B) An4lisis de la Demanda.- Es un anllisis estad!sti 

co que tiene por objeto demostrar y cuantificar la existencia, 

en ubicaciones y geográficamente diferidas, de individuos o err 

tidades organizadas que son consumidores o usuarios actuales o 

potenciales del bien o servicio que se quiere ofrecer. 

Los arrancadores que se estudian, utilizados por las­

entidades industriales que tienen la necesidad de proteger sus 

motores de sorecargas o del bajo voltaje, ser4 necesario cono­

cer la cantidad de motores mono y poliflsicos que los fabrica~ 

tes van a producir, para as! poder determinar el voltimen de la 

posible demanda de arrancadores que deberan ser cubiertas por­

los oferentes. 

Dicha demanda contar4 con estudios hist~ricos (10 

años) suficientes para que la demanda pron6sticada sea confia­

ble. 

C) Compañia• Fabricantes de Motores.- Las siguientes 

compañia& son fabricantes de motores y por consiguiente, re--­

quieren de arrancadores, los cuales podr!an representar para -

nosotros un nuevo mercado. Las éompañias son las siguientes: 
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Automagneto S.A. de c.v. 
Fundidoras de Acero Tepeyac S. A. de C. V, 

Industrias Gormen S.A. 

Recold S.A. 

Pemex (como consumidor) 

Las fuentes que permiten conocer los datos h·istc5r.ica:s 

d~ la demanda real de las secciones para motores con arranca~ 

dor son las siguientes: 

I) Registros de ventas de las compañia& proveedoras -

de t.ransformadores y motores. 

· II) Registros de compra de compañ.S:as consumidoras de-

motores. 

Dicha informacidn se combin6 ·de tal· manera para obte­

ner un panorama m4s confiable y prec::iso. Es claro, poºr tanto. 

que al estimar un proru5stico de motores• se origina tambil!n un 

mercado solicitante de arrancadores de motores. 

En la siguiente tabla se muest.ra en .forma resumida --
,, '• 

las·s~cciones de.cada t.ip0'de.arrancador que fueron fabricados 

desda el:año de 1982.a 1986. 
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TXPO DE ARRANCADOR 1982 1983 1984 1985 1986 

A. Motor 1-5 H.P. 289 201 332 338 350 

A. Motor 2-so e.P. 201 205 223 243 240 

A. Motor 50-80 H.P. 186 192 195 205 254 

A. Motor 80-120 H.P. 170 173 184 196 199 

A. Motor 120-150 H.P. i55 159 164 169 172 

A. Motor 150-200 H.P. 147 152 159 167 175 

Analizando la produccidn industrial presentamos la siguiente -

tabla: 

UIDXCJ\DORES EN EL VOLUMEN DE LA P.RODUCCXON XNDUSTRXAL 1980•100t 

AGOS PET.ROLEO-DERIVADOS ELECTRXCXDAD MANUFACl'URARA 

1981 102.~ 4 109.8 102 .o 
1982 128.6 145.6 131.4 

1983 174.0 183.6 145.7 

1984 282. 4 . 233.0 183.4 

1985 343.1 306.l 230.4 

1986 392 .o 338.1 244~2 

De la gr4fica anterior se observa que ·existe una oo-­

rrelaciOn de .976 entre ia producci~n de hidrocarburo• y _la 9~ 

neraci~n de kilowatt•, se aprecia tambi~n l~ relaci~n de elec­

tricidad y la de la industria manuracturera de .995 

.., 

. 
<:~ 
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De acuerdo con las tablas anteriores de producci6n y­

··consumo de motores, se deduce que el ml!la comercial es de 150-

200 H.P. 

En resOmen el valor de la correlaci6n para estas va-­

riables es de .985 por lo tanto, los datos obtenidos con los-· 

productores de motores, tienen una amplia relaci~n con el cre­

cimiento de las ramas industriales consumidores de motores y. -

de esta manera se demuestra que los .arrancadores pueden tener­

consistencia en el merca.do y pueden ser utilizados. 

D) Análisis de la Oferta.- Es una cantidad total de~ 

beines que lo.a productores fabrican, para posteriormente ven-­

derlos, haciendo· esto de la siguiente manera: 

Se hace una propuesta de contrato sobre un objeto o ~ 

mercanc!a, en las condiciones concretas implica uná: previa va­

_loraci6n del bien o servicio, as! como las caracter!aticas que 

cumplan las necesidades del consumidor. 

E) Compañia• exportadora•. de arrancadores ':~l meréado·~:· ·· 

·._de E.U. 
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EMPRESA 1984 1985 

ERICSON S. A. 18 243.0 37 306.0 

IND. TELECOMUNJ:C S.A. 3 334.0 23 414.0 

ELIZONOO S.A. 2 623. 9 5 089.4 

F.P.E. MEXIOO S.A. 2 623. 9 5 779.9 

IGSA S.A. 1 644.5 3 840.0 

SYC SELMEC S.A. 1 358.0 2 605.0 

CUTLER-HAHMER S.A. 1 372.0 2 587.0 

ARMCO MEXICANA S.A. l 383.0 2 311.0 

REFRIG. OIEDA S.A. l 014.0 2 070.0 

· MEYALANI MEX. S•A· l 034.0 1 870.0 

SQAR O MEXICO S.A. .22 345.2 25 776.0 

' ~ '. 
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PLAN DE MERCADEO. 

El siatema.de comercio m4s usual en los Estados Uni-­

dos para comercializar un producto, tanto de importacidri como­

de .exportacidn, se basa en su econom!a de mercado, es decir de 

libre competencia entre oferentes y demandantes comprendido en 

un sistema capitalista. 

Los Estados Unidos.tienen como principal fuente de -­

otor.gamiento de derechos arancelarios a pa!s en v!as de desa-­

rrollo, aplicables a aproximadamente 3000 categor!as de pro--

. ductos de importacidn. Conforme·al Sistema Generalizado de -­

Preferencias, una amplia gama de art!culos elegibles que pue-­

den ingresar.al mercado norteamericano exento de derechos aran 

celarios cuando provienen de Mdxico. (Pa!s en v!as de desarr2_ 

llo, designado como beneficiario). Debido a que nuestro pro-­

dueto (Arrancador de motores clase 5000) no viene inclu!do den 

tro del s.G.P. y de no contener piezas o partes de importacidn 

de procedencia norteamericana, no puede gozar de los benefi--­

' cios de dicho sistema. 

-Rfqinien Legal de ecímercio' Exterior. 

En MClxico las facilidades a loa 'exJ.X>rtadores aon muy­

ampliaa ya que con las.estimacionea del Plan Nacional de Desa­

rrollo, se preve que la din~ica.de las exportaciones no pet~ 

leru, tomaran gran importancia pa~a el gobierno mexicano. P~ 

·_,,: 



109 

ra tal acciCSn, se crea el Programa de Fomento rntegral a las­

Exportaciones (P~FrEX) • La estrategia de este programa se 

sustenta en las condiciones de coordinaciCSn de instr\amentos y­

pol!ti cas, la concertaciCSn de metas mixtas.; acciones y apoyo ·Y 

la evaluaciCSn y control de los resultados. En todas las metas 

del plan se hff enfatizado la importancia que tienen todos loa­

elementos citados. De hecho se ha demostrado que la promociCSn 

. de exportaciones constituye el p\into con que convergen los ob­

jetivos de las pol!ticas macroeconCSmicas y sectoriales. 

As! misllD, la mayor~a de loa productos est&n exentoa­

del permiso de exportaciCSn, entre ellos nuestro producto. 

Con la finalidad de que la• condicionea.de competen-­

cia en el extranjero sea favorable a los exportadores, tambian 

estan exentos la mayor!a de productos que se exportan de loa -

aranceles a la éxportaciCSn, dentro de los cualea los arrancad~ 

res gozan de estas acciones del gobierno mexicano. 

-Sistemas de Promocidn Adecuados: 

Loa sistemas de promoci~n mas adecuados se pueden ob­

tener en BANCOME~, de loa cuales se mencionan loa siguientes: 

A) Apoyo en la participaci~n y concurrencia ·a ferias y exposi­

ciones en el extranjero. 

·, ;~ ' . 
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B) .Apoyo en viajes de negocios o misiones comerciales en el ~ 

tranjero. 

C) &nv!o de muestras al. exterior. 

Apoyos Fiscales: 

Los est:lmulos. f:iscales constituya una figura relevan.:. 

te del apoyo a ·la expcirtacic5n de produ~oa no -petroleros. :En­

tre otras medidas, el gobierno mexic~no intenta aplicar un es-. 

quema para el reembolso de loa.impuestos indirectos que afee-~ 

ten la exportacidn y, .con la puesta .en marcha de la .Cart~ de. -

· CrEdito Domi!ati.co, se extender4 el procedimiento para la extt19!! 

si<Sn del r6gimen de tasa cero a loa exportadores. indiraetcui ·-- · 

que como productores generan valor agregado a' la exportacic5n -~ · 

de productos mexicanos. 

-Regimen Arancelario Mexicano: 

Loa arrancadores de motores, dentro de la_ tarifa de -

exportacidn en la seccic5n XVI m4quinas y aparatos: Material 

Eléctrico Cap~tulo 85, Fraccic5n: 85 l 9a~ 99, se encuentran·. ---
· exentos del pago de los i~pueatos a la ·exportacidn. 

.. :·· 



DETERMINACION DE ros COSTOS DE PRODUCCION EN LOS DIFERENTES ARRANCADORES POR PARTES. 

PARTES (ARRANCADOR) l 2 3 4 5 6 

NUCLEO 8190 9414 17910 41438.3 77792.9 132467 

·SOBINA DE C.A. 2457 2824.2 5373 11623 21205.8 34576.5 

SO.BINA DE ,C.A. 2587 2929.2 5538 12625 22285.8 36576 

RESORTE DE OOJA 1638 1882. 6 3582 7749 '14137 22050.8 

PALANCA 819 961.4 1791 3874.5 7068.6 11525. 4 

·SOPORTE DE CON'l'AC'l'OS MOVILES 1583 1728.8 3428 7694 13731.0 22508 ... ... SOPORTE Atn'OLUB NYLATRON 1911 2196,6 4179 9040.5 16493.4 26892.6 ... 
BRAZO SOPORTES CONTACl'O 1365 1569 2985 6481 11781 19209 

POWS DE FUERZA 2475 2842 5338 11326 21502 346775 

CX>N'l'ACl'OS AUXILIARES 1658 1819 3545 7791 14731 23001 · .. • 

PORTA FUSIBLES 1092 ·-.1255.2 2388 5166 9424.8 13367 

FUSIBLES 1525 1959.7 3643 4336.7 5336.7 6336.7 

(*)· TOTAL 23,700 31,380.0. 59,700 .129,150.0 384,180.0' 235,62_0.0 

(*) EN MILES DE PESOS M.N. · 
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COSTO DE ENVASES Y ETIQUETADO PARA EXPORTAC:tON. 

El empaque y embalaje consiste en cajas de cartdn pa­

ra snpacar, ya que son las que m~s se ajustan a la descripci~n 

del recipiente ideal para nuestro producto, gracias a sus ca-­

ractertsticas: 

Peso ligero, costo bajo y su capacidad de soportar 

riesgos noJ:111ales de transportacidn y de proteger .su contenido­

de p~rdidas o daños en el trayecto. 

Las cajas requeridas por nuestro producto son.de car­

. tdn delgado para los arrancadores 1 y 2, para loa tamaños 3, 4, 

5, y 6 se utiliza el cart6ri corrugado. 

Los costos se describen a continuaci6n: 

ARRANCJIDORES <X>STO DE PRODUCCION COSTO EMBALA.TE. 

Tipo l 27·300 6 825 

Tipo· 2 31 380 7 845 

Tipo 3 59 700 14 925 

Tipo 4 129. 000 32 950 

Tipo 5 235 625 58 905 

'lilpo 6 384 180 96 046 

En la tabla anterior el costo de ·embalaje se determind al· 25t 

del ex>ato de producci~n. 

.. -,. 

-·· •.• 



113 

Nuestros proveedores son los siguientes: 

Corrugados Izcalli, Av. Rojo G6mez 33-B, Agr!cola Oriental. 

- Cajas Corrugadas de cartdn, Mier y Pesado 128, Del Valle. 

Ab. Empaques, Fray Bernardino de la Torre 40, Atzacoalco. 

CoSTO DE TIOUETM>O. 

El costo de etiquetado esta incluido.dentro del cos-­

to de embalaje, ya que a las cajas solamente se les incluye la 

raz6n social del cliente en la misma. 
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CANALES DE DISTRIBUCION. 

. ' 

La c:o:mercializacidn en el exterior se reaiiza por me-. . 

dio de canales de diatribucidn en el extranjero,: c¡ue pueden -­

ser en forma directa o atrav~s de terceros, como: corredores,-

agentes, representantes o distribuidores. 

Existen factores clave de loa· cuales depende él que - · 

un producto triunfe o no, estos son, la seriedad comercial, ia 

buena reputacidn, la agresividad comercia_l, la red de vendedo­

res y sus vincu1aciones • 

. /" A) LA IMPLANTACION E_N EL EXTRANJERO. 

Cuando el productor desee realizar una •promocidn in..,­

dependiente en ios mercados exteriores, puede: 

1) Poner en marcha una sucursal de venta, o 
: ' ', 

2) Poner en marcha sociedades .que se dediquen al montaje con::--

patentes propias o simple manufactura con patentes dist1n-._ 

tas, sobre e1 mercado local. 

8) ESTRM'BGIA PARA LOS CANALES DE DISTRIBUCION. 

un canál. de diatribucil5n puede dennirae cocao ~1- con- . 
. · . . .. 

junto de instituciones. co-rciaiea que ligan al producto~ con..,· 

el comprador final. 

;'.-,'.,··."· 
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'l'ambi~n se le define como un sistema organizado de 

comportamiento, en donde cada elemento del canal cumple una 

funcidn y su subsistencia depende de la efic:iencia con que se­

·lleven a cabo sus funciones. 
' ' 

En los pa!ses en desarrollo, los canales de distribu­

cidn tienden a presentar desorganizaci~n e ineficiencia encar~ 

ciendo en exeso los productos. 

La selecci6n de intermediarios para laa funciones de­

intercambio se basan en criterios que permitan alcanzar la ma­
·xima econom!a en la distribucidn f!sica. 

Los canales que se utilizan'en el negocio de la expo~ 

tacidn son variados; a continuacidn se mencionan loa maa comu-

nes: 

l I contacto Directo con el mercado de exportaci~n por parte 

del fabricante. 

2) contacto Indirecto con· au mercado por parte del .fabricante. 

3) contacto miXto que establece. el. fabricante usando .laa dos -

.· caracter!atica• anteriores. 

C) ALTERNATIVAS ¡>ARA IN'l'RJDUCIRSE .EH LOS MERCADOS _EXTRANJEROS. 

11 Agent- de Compras -de Firmaii o Gobierno• Extranjero• que -­

Operan. 
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Por medio de estos agentes l.a venta se realiza como -

cualquier otra venta interna1 aunque el fabricante no efectGa­

ningt1n trAmite de exportaci~n, lleva el riesgo de peider opor­

tunidades de aunentar su participaci~n en el mercado extranje­

ro. 

2) Comerciante Exportador: 

Atravds de un comerciante exportador laa ventas se 

llevan a cabo de igual manera que uná venta interna1 ya que es 

el.comerciante exportador el responsable de efectuar los tr4m! 

tea de exportaci6n. Tambidn en esta alternativa el fabricante 

pierde la oportunidad de desarrollar en forma directa las ven­

tas de .su producto en el mercado extranjero. 

3) Consorcio, Agrupacidn o Ooopersitiva de Exportacidn: 

Este tipo de organizaciunea se encargan de la locali­

zacidn del mercado extranjero, de la promocidn de loa produc-­

tos y de complementar a las ampresas integrantes1 pero puede -

existir el riesgo de que los pedidos los reciba otro agrupado-

· al no estar el .interesado en contacto directo con el co1111umi-­

dor. 

4) Comerciante Dnportador del Pa!s CÓnilumid.or: 

Bajo -t• canal de dist:ribuci6n •• aprovechan los co-
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nocimientos del mercado al que sirve el comerciante importador 

del pa!s consumidor: ademas, dicho comerciante puede ofrecer 

servicio despu~s de la venta en el caso de que los productos 

lo requieran. Los inconvenientes que podr!a encontrar. el ex-­

portador. al utilizar este canal son: Un manejo deficiente de -

l.os productos: que puede cercar una mala imaqen de los mismos: 

tambÚ!n se puede perder el control y la posibilidad de desarr2 

llar las exportaciones si se ha reservado ,la exclusividad de:l;,.. 

mercado. 

5) Organizaciones de Compra al Mayoreo: 

Estas organizaciones representan un papel muy impor-­

tante en el oomercio internacional, pues la mayor~a de ellas 

cuentan con sus propios establecimientos de venta al menudeo y 

sus compras abarcan una amplia qama de articulo&.· Dentro de 

este tipo de organizaciones se encuentran los grandes almace-­

nes y los sindicatos de compras de los grandes almacenes. Los 

grandes volQmenes de adquisiciones y la escala limitada de pr_!! 

cio con que operan estas organizaciones, representan una des-­

ventaja para los pequ-:ñOs productores, que con freé:uencia tie­

nen una capacJ.dad inferior para surtir pedidos demasiado gran­

des. 

61 Ooncuráos Internacionales: 

Al. participar. en un concurso internacional se pueden-
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conocer con preclai~n loa requerimientos del consumidor; sin 

.. embargo, por lo general este tipo de ventas son ocasionales. 

7) Venta.Directa al Usuario: 

Oon la venta .directa al usuario se. evitan los gastos­

de. intennediarios, ademis, al estar en contacto directo con el 

comprador, es factible adecuar el producto .de acuerdo con sus­

necesidades. 

. . 
Uno de los inconvenientes que pudiera en~ntrar el --

expórtador es que dichas ventas sdlo fueran .espor4dicas y que-. 

el vol.amen fuera tan bajo que n0 · 1e permitieran amortizar l.óa­

costos en que se incurre al realizar. una sol.a operaci<Sn·. 

SI ~rredor. 

Este agente del comercio 'exterior l.ocaliza clientes y 

l.os ponen en contacto con su eq>resa, cobrando una comisi6n.· -· 

Puede ofrecer servicios de asesoramiento, pero al no existir -

compromisos de vinculaci<Sn, tiene la libertad .de ayudar :t---­

bi'n a ot:r:os copetidores. 

9) Agentes, 

Se encarga de buscar directaaente ·a los comprador- y 

trabaja a. ba•e· de ·comi8i<Sft1 ·:no •uele · ofi;.ecar. 89¡;.,ició• .. ~iClo-

nales al productor. y no garantiza FXDELID.N>, por io 'c;renual - . 
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el productor no entra en contacto directo con los compradores4 

10) Representante. 

Realiza ventas en.nombre del productor y suele obli~ 

garse a no representar m&s de una marca de cada tipo de produ:= 

to, ademas, ayuda al product.'br a efectuar tr&mitea y ampliar 

ventas en su zona y pone a su disposiciCSn sus servicios. 

· 11) Distribuidor. 

Bajo este canal de.distribuciCSn se dispone de la red-

comercial y t6cnica.del distribuidor, que por lo general cuen­

ta con servicio de post-venta. Tiene la capacidad financiera­

para vender por su cuenta comprando los pro~uctos directamente 

y financiar cámpañaa publicitarias y promociones. 

Por ot~ lado se puede tener el inconveniente de que­

al organizar su propia polttica de ventas en 1su zona periferia 

promuevá los productos que son menos interesantes para el pro­

ductor, ademSa existe la posibilidad de que se distribuyan pr2 

duetos competitivos a loa que lea preste mayor atenciCSn. 

12).creaci6n de sucursales de Venta en el Exterior._ 

Ésta opci6n .le permite estar en contacto directo con­

el mercado. y disponer ele aei:Vicos ·.~ inconve~ient••.Y· aenicioa 
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de inventarios para satisfacer en forma directa los deseo• de­

permanecer en dicho mercado en un plazo larqo, ya que dicha ~ 

operaci6n requiere de elevados gasto• .de establecimiento, pago 

de aalari~·· contrataci~n de personal nacional y extranjero y-­

frecuentes viajes de control• 

13) Establecimiento de una Central de ~ntaje en el Exter1or: 

Al amparo de esta alternativa se pueden aprovechar ~ 

los costos de mano de obra 11\b bajos o tarifas· aduanales infe­

.. riores para piezas sueltas o partes componente•, ain. embarqo,­

. hay. que tener en cuenta que· existe la· necesidad de mantener --= 
existencias de todas las partes componentes y agreqar costos -

de personal ~«cnico 0 administrativo y comercial. 

1.4)· ceai6n de Patentes a Qnpresas Extranjeras: 

Esta operacidn pe:cnite la entrada en mercado• con 

aranceles elevados y deja en manos del licenciatario la. adecu.!! 

ci45n del producto para el mercado conaumidor que el ya conoce~ 

En eate caso el licenciatario asume lo• qastoa de producci6n -

y riesqo. de todo tipo, . sin embargc), el propietario de la pa-­

ténte é:orre .. el peligro de difusi~n de sus secretos industria-­

les y ad-as,··· le dificulta el control de la anprúa licen­

ciataria y sus vent- y la imposibilidad, en alqunos casos, de 

. romper el contrato de licencia cuando •e rec;¡uiera vender en d.! 

·cho merc:Ko o .instalarse dir•ct-ente con ·i11. 
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151 coinversidn con Empresas Indus~riales Extranjeras: 

Permite la entrada a los mercados con aranceles ba---

., je>s, &e ·aprovecha la experiencia de la empresa extranjera so-­

bre su propio mercado, y se uti1iza su red de distribucidn. 

,Los incoiwenientes que pudiera encontrar 1a empresa nacional 

incluyen la dificultad de gestidn coordinada en ciertos casos, 

coincidencia en ocasiones de los intereses globales de ambas -

empresas y la dificultad de controlar a los administradores en 

el. extranjero. 

161 Creaci6n de Filiales para la Fabricacidn en el Extranjero: 

Facilita el acceso a mercados con legislacidn aduane­

ra restrictiva, pero cori legialacidn liberal sobre inversiones, 

aái.Jlliamo, se mantiene el contacto directo con los mercados co~ 

slllllidores y la gestidn comercia1 se efectua de acuerdo con loa 

intereses globales de la empresa, sin embargo debe tomarse en­

cuenta el elevado costo financiero de la ínversidn total. 

·Al?Oms FJ:NANCJ:EROS. 

La banca del pa!s est~ otorgando cr~itos a l.as -pr.!, 

saa que en l.a· actualidad·eáten expartando, a los ~e requieren 

apoyo para la etapa de eomercial.iz-aci~n f'inanciera para ,la prg, 

duccidn·de exportacion. 

'" 
" 
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El. Banco Nacional de Comercio Exterior, BANOJMEX'l'~ 

con el prop~aito .de seguir impulsando loa· esfuerZ(J• de éxport~ 

cidn apoya el periodo de comercializacidn de los productos me­

xicanos .atravl!s del financiamiento preferencial al productor -

nacional, lo que permite la mayor competitividad de los bienes 

y servicios mexicanos en el extranjero. 

BANCOMEX'l' proyecta autorizar l!neaa de cr4!dito a ban;.. 

cos de primer orden a nivel internacional dentro de .. esos pa!-­

ses, de tal· forma que por su conducto se tramite. eate tipo de­

op.eracionea. 

Se.considera que este procedimiento tiene la importaa 

te ventaja de que esta cartera de exportaciones estar& documie~ 

tada en ddlares ,· pueda ser descontada por el BANOJMEX'l' ·con la­

banca internacional de lo que permitirá el iri~reao inmediato -

·de divisas al pa!s. 

Los productos manufacturados a exportar deber~n tener 

el grado de integracidn nacional del m!nimo requerido en razdn 

al. costo directo.de fabricacidn que eatablezcá la.SECOFI •. 

La disponibilidad de estos financiamientos. -t~n a ;.;;.._ 

disposicidn de los. importador•• de producto• y aervicioa me:ic:i-. 

canoa mediante la iiolicitud de crddito presentada a wi Banco -

de primer orde en ·su pa!a. 
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Operaci6n: Los financiamientos se instrumenta median 

te la apertura del Banco Extranjero de Cáras de Crddito oon p~ 

go a la vist_a confirmadas con BANCOMEX'l' a favor del exporta--­

dor. 

Las cartas de cr~dito har4n referencia a las condici2 

nes acordadas entre el importador y el exportador de acuerdo a 

los contratos concentrados por cada banco con BANCOMEX'l', esti-

pulando el porcentaje a financiar y las instrucciones de reem­

bolso para pagos en efectivo, de capital e intereses. Otro de 

estos apoyos es el financiamiento de divisas para la exporta-­

ci6n, "PR:>F:IDE". 

El financiamiento PROF:IDE est4 constituido con recur­

sos negociados con el Banco Mundial., por 297.6 millones de dd­

lares estadounidenses, que permiten a las empresas contar con­

divisas para la adquisicidn de insumos de importacidn, tal.es -

como: materias primas, refacciones componente• y servicios que 

sean necesarios en el proceso productivo de las manufacturas -

de exportaci<Sn. 

Se pueden .obtener financiamientos con l.a• siguientes.;. 

ventajas: 

1) Contar con financiamiento en ddlares a t:a•as pxomocional.e•­

para la compra de -insumos extra,ijeros. 
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2) Las importaciones financiadas atravds de PH:IFIDE, permitían.­

la oportuna elaboraci<Sn de pr,oductos manufacturados destin~ 

dos a la exportaci<Sn, as! como para el abastecimientos del.­

mercado naciona~. 

3) Es posible adquirir las materias primas para un lote produ.5; 

tivo protegij!ndose de acuerdo a los probables incrementos -

de precios y por consiguiente facilitar la programacidn fi­

nanciera de la empresa. 

4) La mec&nica operativa es 4gil y se puede solicitar a.la Bll!l 

ca Nacional de Fomento y Sociedades Nacionales de Crddito -

en toda la Repdblica. 

El financiamiento PROFIDE est& destinado a cualquier­

empresa exportadora establecida en Mdxico, dedicada directamt!;!! 

te a l.a actividad manufacturera procesadora, agroindustrial o­

de servicio.a, tj!cnicos o indirectamente a l.a comercial.izacic:fn­

de los productos correspondientes a dichas actividades. 

Otros tipos de apoyo a las exportaciones proporciona­

das por .Fomex son: 
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NOMBRE 

Cr~dito Ooci.unentario. 

AceptacicSn Bancaria 

cuenta Abierta 

Recuperaci~n Cartas Ultimo Mes 

· RecuperacicSn Cartas Pendltimo -
mes .• 

Plan FOMEX- Industria Editorial 

Financiamiento Puente 

Otros. 

Para este tipo de programas ser4 requisito que se ce­

lebre un contrato de apertura de l!neas de cr~ito antes de -­

presentar una apertura a financiamiento. Se deber& previamen­

te llenar una solicitud en los formatos elaborados por FOMEX. 

ESTIMULOS FISCALES. 

El crecimiento de la econom!a mexicana eat4 basada 

fundamentalmente en la disponibilidad de recursos propios y pa 

ra ello el gobierno ha puesta a disposicicSn de loa exportado-­

res mexicano8 una serie de Jleneficiaa Fiscales que ayu~en a la 

no deacapitalizacidn de las empresas-, esperando de esta manera 

lograr: un fl~jo importante .de divisas, para as! poder atender­

el servicio de la deÚda. externa. 

Dentro· de asto• est!mulos se encuentran loia sigui.en--
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tes: 

A) La devoluci6n de impuestos de importaci6n a los exportado--

.res. 

B) Derechos a la importacion de mercanc!as.para exportacidn -­

"DIMEX". 

C) Programas de importacic5n tempoeral para producir art!culos­

de exportaci6n. 

A continuacidn se explican cada uno de dichos est!mu-

los. 

Al La devoluci~n de impuestos de importaci6n a los e~ 

portadores considerado dentro del Plan Nacional de Desarrollo­

Y el Programa Nacional de Fomento.Industrial y Comercio Exte-­

rior 1984-1988 donde se señalan entre las actividades priorit~ 

rias el fomento a las exportaciones. Las personas fisicas o -

morales establecidas en el pala que realicen exportaciones de­

mercanc!as podran obtener la devolucidn de los impuestos caus~ 

dos por los inilumos incorporados a las mercanciu exportadas;­

entendiendose por insumos las materias primas, partes y compo­

nentes, empac;iues y envases, combustibles, 'lubricantes· y otros­

materiales de origen extranjero adquiridos dentro o fuera del­

pals. 
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-Calculo de la devoluci~n de impuestos de importac:.i6n 

a los exportadores-

1) La cantidad en moneda nacional pagada por concepto de irn.--­

puestos de importacidn se dividir& entre el tipo de cambio­

. controlado de venta del peso con respecto al. dlllar de E. u., 

·.·'.gente a la fecha que se efectuo el pago. 

2) El resultado de la operacidn anterior se multiplicara por -

el tipo de cambio controlado de venta del peso con respecto 

al dOlar de E.U. correspondiente a la fecha en que se auto­

rice la devolucilln. 

El resultado del punto 2 sera la· cantidad en moneda -

nacional que deberll recibir el exportador por concepto de dev2 

luci6n de impuestos de importacilln; para obtener dicha devolu­

ciOn los interesados deberlln presentar ante la SECOFI dentro -

de los 40 d!as hab!les siguientes ala fecha en que se realicen 

las exportaciones, la solicitud correspondiente, debidamente -

requisitada en las foxmas que para tal efecto expida dicha se­

cretar!a. 

Las solicitudes deber4n ir a compañadas de copias de­

los oomprcxnisos de venta de divisas (CVD), suscritos con mot! 

vo de la exportaci~n pagados. En un plazo de 10 d!aa. h4J;lilea­

la SECOFI eatar4 en condiciones de emitir su voto. cuando sea 
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afirmativo, emitir4 a la S.H.C.P. dicha resolución para que el!_ 

t4 ponga a disposición del contribuyente del importe del im~­

puesto correspondiente, mediante cheque que expida la Tesare-­

ria de la Federacidn. 

3) En relación a las mercanc!as comprendidas en los incisos 4-

y 5 podr<ln permanecer en el pa!s por el tiempo que se esta­

blece en el programa siempre y cuando se complan las condi­

ciones establecidas en el mismo. 

Los exportadores a quien se autorice un programa po-­

dr4n solicitar en cualquier tiempo su modi.ficacidn, con el fin 

de incorporar en el mercanc!as de importación y exportacidn no 

?revistas originalmente. La S.H.C.P. verificara las cantida-­

des y mermas, el referente a mermas. El interesado en su caso 

notificar! a la SECOFI los ajustes correspondientes, que en --

forma conjunta se realizan de acuerdo al pórcentaje autorizado ·. <-· 

. en el. programa. 

La SECOFI otorgara el permiso para la importacidn de­

finitiva de los prOductos de que se trate, a quienes obtengan­

esta autorizacidn debiendo cubrir los impuestos correspondien­

tes para poder obtener la at1torizaciGn de la importaci6n defi­

nitiva de las' mercanc!as comprendidas e~ los incisos 4 y s. la 

enipre~a deber& eJtpOrtar por lo menos el 30t de sus ventas totA 

l.es y si solicitaran sustitutos de mayor eficiencia y calidad-
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deberan permanecer los anteriores en un periodo m!nimo de tres 

años. 

En caso de no proceder la devolucidn, la SECOFI lo --

comtinicar4 al interesado, mediante resolucie5n debidamente fun-

damentada. Se tendr4 la obligacidn de conservar a disposicie5n 

de las autoridades durante el plazo de 5 años, la documenta--­

cie5n relacionada con la devolucie5n de impuestos que hubieren -

presentado. 

Para lo anterior se faculta a las Secretar!as de Fo--

mento Industrial y de Hacienda y Cr~üito Pdblico, para dictar, 

dentro de sus respectivas competencias las disposiciones admi-

nistrativas necesarias al respecto. 

La SECOFI es la encargada de proporcionar la solici-­

tud para la devolucie5n de impuestos de importacie5n causados -­

¿or insumos incorporados a mercancías de exportacie5n, como el-

instructivo correspondiente para el llenado de dicha solicitud. 

B) Los derechos a la importacie5n de mercancias para 

.e:icportacie5n "DJ:MEX" pueden obtenerlos las personas f~sic.as o 

morales residentes en el pa~s que realicen exportaciones de -­

mercancías comprendidas .en el mercado controlado de divisas, -

con una'.inteqraci6n nacional de cuando menos. 30t del valor l.i­

bre a bordo. de las miam.as. No se podr~n importar las mercan--
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cias comprendidas en las fracciones de la Tarifa del Impuesto­

General de Imp~rtacidn listadas en la relacidn del Decreto del 

Diario Oficial de la Federacidn del 6 de junio de 1985. 

La SECOFI puede autorizar porcentajes mayores cuando­

el ex¡)ortador demuestre que utiliza insumos importados en rel~ 

cidn al valor de sus exportaciones, en una proporcidn mayor a­

la correspondiente a dicho porcentaje. Tambi~n se podra obte­

ner la devolucidn de los impuestos correspondientes de las me_E 

mas y desperdicios de los insumos que se incorporen a las mer-

caric!as.que se exporten. 

La integracidn nacional se determina, estando a 

100.00 el .porcentaje que representa en.relacidn al valor "Li-­

bre a Sordo" de la mercanc!a exportada, el val.or .factura de -­

todos los insumos importados incorporados a dicha mercanc!a. 

Para los efectos de poder .obtener dichos beneficio, -

se crean los certificados de derecho de importacidn de mercan­

c!as para la exportacidn, DIMEX, que son los documentos medi"!! 

te los cuales se acredi tar.fn los derechos correspondient.es. 

Las aduanas permitir~ l.a importaci~n de mercanc!as 

contra entreta de los "certificados". La autoridad aduanera 

cancelara y conserv.ar4 el certificado que recabe, adn cuando 

el valor de la merc:ianc!a sea.inferior. al val.or del mismo. Si-
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el valor factura de la mercanc!a a importar esta expresada en-

moneda distinta al dOlar de E.U., la equivalencia respectiva -

se calculara con base en las determinaciones de tipos de cam--

bio que periodicamente publica el Banco de México vigente a la 

·fecha en que se realize la · importaciOn. 

Las importaciones con "certificados" deberán efectua!: 

se con pedimentos en los que se anote la leyenda" ImportaciOn­

con certificados de Derecho a la Importacidn para la Exporta-­

ci6n nGr.!ero (S)". 

Los impuestos a la importacidn correspondiente a la -

mercancia importada al amparo de los "Certificados" serán cu-

biertos de conformidad a los establecido por la Ley .l\duanera.­

Los titulares o las personas que reciban la transferencia de -

los mismos, tendrán derecho a obtener la devoluciOn de impues­

tos de importaciOn pagados por los insumos incorporados a las­

mercanc!as exportadas por ellos. 

Las personas f!sicas o morales podr~n solicitar a la­

instituci6n de crddfto que haya registrado el compromido de -­

venta de. divisas, a m&s tardar el d!a h~bil siguiente a aquel­

que venza el plazo para cumplir dicho colli>_romiso, "certifica-­

dos" por un monto hasta el total equivalente al 30• del valor­

.de las mercanc!as exportadas al amparo del citado comprcmiao,­

o bien por el procentaje autorizado por la SECOFI. Para tal -
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efecto el.interesado deberá declarar bajo protesta de decir 

verdad, que sus exportaciones cumplen el requisito de integra­

ci6n nacional m!nimo de pedido requerido. Si el exportador 

cwnple el compromiso de ventas de divisas en parcialidades, P2. 

drá solicitar "certificados" por el importe proporcional que -

corresponda. Si. la cantidad a recidir fuera de $ 501.00 Dlls. 

se le entregará un certificado por $ l 000.00 Dlls.: pero si­

la cantidad a recibir es de $ 500.00 Dlls. no tendr! derecho -

al· "certificado". 

El exportador que no cumple con su evo dentro del pl~ 

zo ordinario perderá el derecho a obtener "Certificado". Asi­

mismo las instituciones de cr~dito se abstendrán de proporcio­

nar "certificado" a aquellos exportadores que no esten al co-­

rriente de sus demás oblitaciones de control de cambios. Se -

excentua de los beneficios de los "certificados" a la exporta­

ciOn de las mercancías comprendida~ en las fracciones arancel~ 

rias de la Tarifa General de Exportaci~n siguientes: 

27.09 

27.10 

27.10 

27.10 

a 01 

a 01 

a 02 

l 04 

27.10 a 05 

.a.10 a 99 

27.11 a 01 

27.11 a 04 

No' tendr4n derecho a recibir "certificados" o a. que -

se les transfieran loitmismos, por.un plazo de un año indepen-



133 

dientemente- .·de las sanciones que resulten aplicables por la­

obtenci6n o uso indebido de los que se les haya otorgado o 

transferido, quien~s realicen cualquiera de los siguientes ac­

tos: 

·11 Importen mercanc.tas al arn4paro ele "certificados" y no las.­

destinen a la ope_raci6n de sus empre:::as o las de sus pro-­

ve'edores o las comercialicen. 

2) Obtengan "certificados" sin cumplir l.a proporci~n m!nima -­

del grado de integraci6n nacional requerida. 

C) Programas de Importacidn temporal para producir a~ 

t!culos de exportaci6n • 

. Todas las personas f.tsicas o mor~les que reali~en di­

recta o indirectamente exportaciones de mercancias, podrAn ob­

.. tener. la autorizaci6n de un programa de importacion tempé>ral. 

Se podr4n importar temporalmente las siguientes mer--

canctas: 

-... - 1). Materias primas e insumos que se destinen totalmente a .int~ 

grar o producir mercanc.tas.de. exportacidn. 

· 2) Envases y empaques que se destinen a contener merca.netas· de 

export: acidn. 
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3! Combustibles, lubricantes, materiales, refacciones y otros­

bienes que intervengan directamente en los procesos de 

transforrnacidn o producci6n de las rnercanc!as de exporta--­

cidn. 

4) Maquinaria, equipo, instrwnentos, herramientas y moldes de.!!_ 

tinados al proceso productivo de las rnercanc!as de exporta­

cidn. 

5) A¡)aratos, equipos y accesorios de investigacidn, seguridad­

industrial, control de calidad y capacitacidn de personal -

con actividad exportadora. 

Una vez aprobados los programas, los programas para -

realizar las importaciones temporales o las exportaciones a -­

que se refieran los mismos, no se requerira de permisos pre--­

vios ni de autorizaciones administrativas especificas de ning~ 

na clase, salvo que los programasincluyen rnercanc!as sujetas a 

dichos requisitos por razones de seguridad naciona, sanitarias 

o fitopecuarias. 

Los exportadores que realizan exportaciones tempera-­

les de mercanc!as al amparo de este beneficio no requeriran t~ 

ner la pro.piedad de las mismas. Las autoridades de los progr~ 

mas las llevaran a cabo la SECOFZ y SHCP, por conducto de la -

Direccidn General de Aduanas y de 'controle• al comercio exte--
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rior de productos industrializados. 

Para obtener la autorizaci~n correspondiente al pro-­

grama antes mencionado, se debe presentar la sOlicitud debida­

mente requisitada a la SECOFI, la cual dara a conocer el. ins-­

tructi"º· Y su vigencia sera de 2 años propagables y los ex-­

portadores deber4n informar anualmente a la SECOFI de sus ex-­

portadores. 

tos plazos de permanencia de las mercanc!as importa­

das temporalmente son los siguientes: 

1) Por un año prorrogable hasta uno m4s, las mercanctas com--~ 

prendidas en los incisos 1 y 2. 

.1 

2) Las mercanc!as del inciso 3 ser4n consideradas como mermas­

y no requieren acreditar su retorno al. extranjero. 

SELECCION DEL MEDIO DE TRANSPORTE MAS ADECUADO. 

Al elegir el medio de transporte deber4 tomarse en 

cuenta laa caracter!sticas del. producto .a transportar. Estas­

ca·racter!sticas son: 

·.· · -Distancia. 

El punto de sal.ida es el Aeropuerto de la Ciudad de.-
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Ml!xico y el. destino es el. Aeropuerto de la Ciudad de Houston:­

como se puede apreciar la distancia es realmente cercana, per­

lo que el. medio de transporte más adecuado es el a~reo. 

-VolOmen. 

Gracias a lo compacto de su diseño, el. cual esta mej2 

rado, respeeto del de la competencia, el vol6nen que .pudiera­

representar una desventaja, es todo lo contrario pues su tama­

ño es ideal para el tranporte por avi6n. 

-Peso. 

Por las razones expuestas en el. punto anterior su pe­

so es reducido. 

-Facilidad de Manejo. 

Los arrancadores son partes o refacciones, por lo 

cual. son o forman una sol.a pieza la cuai se empaca individual.­

mente, el. manejo de datos ea sencillo. 

-.Costo. 

El. costo del. transporte a4lreo en rel.aci6n con loa de­

mh tipos de transporte en cuanto a precio· re·aul.ta mas caro, -

pero esta caractertstica que pudiera considerarse como una de.!. 

ventaja no l.o ea,' ya que nuestro producto tiene una gran de--
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manda, misma que requiere sea satisfecha en el corto plazo. 

También su empaque y embalaje que son lo mas senci--­

llos y no· requieren los mismos· cuidados. que los dern4s transpoE_' 

tes, son factores que influyen en la deterrninaciOn de que su -

transporte se por v!a aérea. 

• FORMULACION DE LA CX>TIZACION. 

Para la forrnulaci6n de la cotizaci6n es indispensable 

determinar' las condiciones de venta y entrega. 

usuales de cotizar son lás siguientes: 

Las formas m4s 

-Punto de Origen.- El precio del producto ser& precio 

.dé venta normal, puesto en la bodega del comprador. 

-L~A.B. (F.O.B.) .- Es el precio punto de origen m&s 

los gastos necesarios para situar la mercancia abor­

do del transgorte que el comprador señale. 

,-L.A.C. (F.A.S.) .- Libre al costado del barco, incl.u­

ye precio L.'A.B. Vagdn, gastos necesarios para lle7-· 

var l.a·mercancla al co•tado· del· bareo que lo trans-,­

.Portara a su puerto de destino. 

~L.A.a.· (F.O~B).- sarco.libre a bordo.del barco. Es-
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t'a cotizacidn se har4 adicionando el precio L~A.C. -

(F.A.S) Los gastos que se necesiten para poner la -­

mercancia a bordo del barco. 

-c. y F. (C y F). Costo y Fletes.- Incluye precio 

F.o.a. barco, mas gastos de felte mar!timo. 

-C.S.F. (C.I.F.).- Costo, seguro y flete.- Es el pre­

cio cot.Lzado en c. y f. más gastos de s~gu.ro mar!ti-

mo. 

La forma d.e venta y entrega elegida en ~ste caso ful!­

L.A.B., Aeropuerto. El riesgo de ~rdida o daños es transmit.! 

. d.a del vendedor al comprador cuandO la mercancta ha sido rece~ 

cionada por la l!nea al!rea en el aeropuerto de salida. 

A continuacidn se describen l.as condiciones para el -

ver.dedor y el comprador: 

L:IBRE A BORDO AER>PUERTO. 

El. vendedor deber~: 

l ).' Entregar la mercanc!a de acuerdo con los t.SX-ininoá .del con--. 

'trato de compra venta, suministrando todas las pruebas de -

. conf~rmidad requeridás por el mismo contrato. 
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2) Entregar la mercanc!a a bordo del avi6n designado por e1 

comprador en el aeropuerto de embarque convenido, eri la fe­

cha o dentro del plazo convenido y avisar sin demora al co~ 

prador que la mercanc!a a quedado cargada a bordo de·l avi6n. 

3) Obtener, por su cuenta y riesgo la licencia de exportaci6n­

o cualquier otra autorizaci6n gubernamental necesaria. 

4) Asumir todos los gastos Y. riesgos de la mercancía hasta el-_; 

momento en que haya efectivamente pasado a bordo del avi6n­

:en el aeropuerto convenido, inclu!dos todos los impuestos,­

derechos y gastos que causen al tiempo y por el hecho de la 

exportaci6n, as! ex>mo los gastos de todo trámite que el de­

ba cumplir para poner la mercanc!a a bordo. 

5) Proveer por su cuenta el embalaje usual de la mercancía a -

menos que sea costumbre en el mercado enviar el producto -­

sin embalar. 

6) Asumir los gastos de verificaci6n necesarias para la entre­

ga de la mercanc!a. 

7) Suministrar por su cuenta el documento usual limpio que ce~ 

.tifique claramente la entrega de la mercanc!a a bordo del -

avi6n señalado • 

. ,., .; ... ,: .. ·· 

-------~· _-
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8) Suministrar al comprador siempre que ~ste as! lo solicite -

y lo pague el certificado de or!gen. 

9) .Prestar al comprador, si ~ste lo solicita, pero por su cue.!! 

ta y riesgo, toda la ayuda necesaria para obtener el cono-­

cimiento de embarque y todos los documentos que pueda nece­

sitar el ex>mprador para la importaci6n de la mercanc!a al -

pa!s de destino. 

EL OOMPRJ\DOR DEBERA: 

1) Fletar por su cuenta un avi6n o reservar el espacio necesa­

rio a bordo del mismo y avisar oportunamente al vendedor el 

nombre, lugar y fecha de carga del avi6n. 

2) Asumir todos los gastos y riesgos de ia mercanc!a a partir­

del momento en que haya efectivamente pasado a bordo el 

avi!5n en el aeropuerto estipulado y pagar el precio conven! 

do. 

3) Si ei· avi6n por ~l señalado, no se presenta: en la fecha o .­

antes del final del plazo convenido o no puede cargar las -

mercancias o termina d~ cargar antes de la fecha o antes 

del plazo convenido, soportar todos los gastos adicionales­

causados y asumir cuanto riesgo pueda correr la mercancia a 

partir de la fecha de vencimiento del plazo convenido aiem-
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pre y cuando la mercanc!a haya sido individua1izada en for­

ma apropiada, es decir, claramente separada de cualquier -­

otra forma que indique que se trata de 1a mercanc!a objeto­

del contrato. 

4) Si ~l no señalado a tiempo el nombre de1 avi6n o si se ha -

reservado un plazo para tomar posesidn de la rnercanc!a y/o­

el derecho a escoger el aeropuerto de embarque y siempre -­

que no haya dado a tiempo las instrucciones precisas, sopoE 

tar todos los gastos adicionales causados y asumir cuanto­

riesgo pueda correr la mercanc!a a partir de la fecha de -­

vencimiento del plazo convenido siempre y cuando la mercan­

c~a haya sido individualizada en forma apropiaca, es decir, 

claramente separada de cualquier otra forma que indique que 

se trata de la mercanc!a objeto del contrato·. 

5) Asumir los gastos de obtenci_6n y el costo del conoci.miento­

de embarque. 

6) Asumir los gastos de obtencidn y el costo.de los certifica­

dos de origen y los documentol;! consulares. 
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OBTENER EL PEDIDO EN FIRME. 

Grapo Indescon International Inc., 

2400 Fountainview, Suite 308 

HÓ1.1Ston, Texas 77057, U.S.A. 

TLX: 308331-INDI-VR, TEC: (713) 782 2285 

De acuerdo con la cotizaci~n enviada por ustedes, y -

estando de acuerdo con el precio, nos pennitimos enviarles el­

siguiente pedido de arrancadores. 

ARRANCADOR PRECIO U. 

·Tipo 1 97 825 

Tipo 2 112 445 

Tipo 3 234 525 

~po 4 462 250 

Ti?"' 3 844 305 

Tipo 6 1376 645 

I.UGllR: IE. ~ Y .P.LN.OS. 

CANTIDJ\D PRECIO TOT-MN. P!ECIO US­
DLIS. 

35 3 423 875 3 709.50 

35 3 935 575 4 263.90 

18 3 861 450 4 183.59 

22 10 169 500 11 017. 88 

22 18 574.710 20 124.28 

09 12 389 805 13 423.41 

De acuerdo con los .t4!rminoa de venta L.A. B;,. aeropue!: 

·to¡ el lugar 'de entrega· de la mercanc!a sera el Aeropuerto In-­

ternacional de 1 a Ciudad de l-lAlxico. 



El vendedor se obliga a colocar la mercanc!a en ei 

aeropuerto y avisar sin demora a la compradora. 

Asimismo 1a compradora tendra la obligaci6n de avisar 

a l~ vendedora con una anticipaci~n no menor de 5 d!as, el nom­

bre del nav!o, en este caso la l!nea utilizada sera AERO MEXrco, 

y el lugar de embarque y la fecha de entrega de la rnercanc!a. 

FORMAS DE PAGO. 

En toda transacci~n comercial existe un contrato de -

compra:-venta, por medio del cual se estipulan las condiciones,­

requisitos y responsabilidades a que deben acogerse las partes­

contratantes. 

Dentro de dichas estipulaciones se debera fijar la 

·forma de pago que puede realizarse de las siguientes maneras: 

A) PAGOS FOR ADELANI'ADO: 

El exportador exige al importador el pago por adelan­

tado antes ae entrar en el acuerdo de ventas. 

L~s condiciones en que habitual.Jnente el importador 

acepta hacer pagos anticipados son las siguientes: 

1) Si la d~anda es mayor a .la oferta (mercado de vendedores) 
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21 Si el vendedor domina el mercado. 

3) Si el pago adelantado solo se aplica una parte del valor to­

tal de la orden de compra, como 25% a 50% 

4) Cuando se trata en operaciones en que el fabricante tuviese­

que adquirir materiales costosos para producir el art!culo -

solicitado. 

5) .Naturalmente no supone los riesgos para el vendedor. 

B) PAGOS CON LA ORDEN DE COMPRA. 

11 El pago viene aeompañado por la orden de compra. 

:ZI La aceptacidn de la orden y del pago obligan al expvrtador - · 

contractualmente, a despachar la orden citada. 

3) No implica riesgos para el vendedor, pero si para el compra­

dor. 

C) VENTAS.EN CUENTA CORRIENTE. 

ll Al hacer un embarque de mercancS:as el importador recibe la -

factura correspondiente que debe pagar dentro de determinado• 

per!odo. 
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2) ~ste es un procedimiento que se emplea comunmente en el co-­

mercio interno pero no ofrece proteccidn al exportador cuan­

do se aplica al comercio internaci?nal • Por consiguiente 

se aplica rara vez en las transacciones de exportacidn. 

Los tipos de arreglos en cuenta corriente son: 

1) Condiciones ordinarias: significa generalmente que el pago -

debe hacerse dentró de lo.s 30 d!as siguientes a la fecha de­

la: factura. 

· 2) vencimiento establecido: · 

A) Puede exigirse el pago dentro de un per!odo que f luetda 

entre 30 y 120 d!as a partir de la fecha de la factura. 

B) La fecha del venciJlliento corresponde a los diez d!as si--

guientes al fin del mes en que se haya efectuado el emb4E 

· que. Esta foi:mula concede, en realidad, menoa de· 30 dfas 

·.de. cr6dito y. se empl.ea cuando el comprador radica en un -

pa1s vecino y solo el tiempo que requiere el transito p~ 

de consumir la mayor parte del periodo de credito. 

13) A' conaiqnaci~n: 

a)· E:l embarque se .. réal.iza sin paqo pl:'evio .algÚno, ·pero. la 

propiedad leqái de 1- mercanctas sique siendo del exp~r-

tador. 



146 

b) El importador paga por la mercanc!a recibida a medida que 

la vende. 

c) La venta a consignaci6n esta protegida por las leyes na-­

cionales lo que debe comprobarse. 

d) Algunas veces el exportador puede tener la propiedad par­

cial de las fianzas de cumplimiento o mediante la consi.g­

naci6n de las mercanc!as de un agente bancario, cuyo cré­

dito est~ asegurado. 

e) Es un buen sistema cuando se trata de la venta.de peque-­

, ñas cantidades de mercanc!a o de lotes de muestras. 

f) A6n cuando estan generalment~ cubiertos por las condicio­

nes de las cuentas corrientes, es.bueno reforzarlas con­

otros arreglos, por e'jemplo seguros comerciales. 

La forma de pago que se utilizd en este caso fud la -

de pagos con· la orden de compra, explicada· anteriormente. 

otra f~~ muy frecuente de efectuar el pago de mar-­

canela es mediante el cobro de t!tulos de crddito, generalmente 

pagar~ll suscritos por: el import'ador o giros y/o letras de cam-­

bio extendidas a cargo deÍ<mismo por el exportador, y estos 
,' ' 

·son: 

·,' 
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A) GIROS BANCARIOS A LA VISTA: 

Se puede definir el giro bancario a la vista como una 

orden formal de exportador al importador para que este pague el 

valor de las mercancías vendidas en las condiciones acordadas.­

Demanda el pago inmediato, contra prestacidn ante el importador 

o el banco cnrrespondiente y puede estipular el pago en el pa!s 

del exportador o en cualquier lugar del extranjero. 

B) .TIPOS JJE GIROS A LA VISTA: 

Giros contra documentos de embarque. 

Son los giros que son acompañados con los correspondientes d~ 

cumentos de embarque, una de las ventajas de operar atrav~s. -

de estos documentos, es que el exportador puede impedir el e~ 

.. tregar mercancías al importador hasta que este pague el giro­

correspondiente. 

Giros Limpios. 

Son aquellos giros en los cuales no se acompaña documento al­

guno para su cobro. Ocasionalment.e este tipo de co:!::lro se ut.! 

liza cuando.existe una confianza motiva entre. comprador y ve~ 

dador; ya que loa documentos de la venta y el Conocimiento de 

embarque se envían directamente al importador (comprador) in­

dependientemente del giro, para pennitirle al importador exa­

minar las mercancías antes de loa tramite• de aduana. 
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Letras de Cambio o Giros a Plazo. 

Son.instrumentos que demandan un pago a plazos determinados­

de 30, 60 o mas d!as. 

Existen dos modalidades, letras de cambio o giros a determin~ 

dos d!as vista, cuyo vencimiento se cuenta a partir del moceE 

to de su aceptacidn por parte del importador, y los giros o -

letras a una fecha determinada, cuya fecha de vencimiento se­

cuenta a partir de la fecha en que son girados por el vende-­

dar, estos documentos son extendidos o girados por el export~ 

dor c cargo de su cliente, en este caso tambi~n se acostwnbra 

que al documento expedido se le anexen los documentos de em-­

barque y que estos se entreguen contra aceptacidn. 

Giros a D!as Fecha Limpios. 

son giros que no estan acompañados por los documentos. de em­

barque, este tipo de cobro no es aconsejáble por el hecho de­

que el exportador esta virtualmente a merced.del importador 

en lo que se refiere a su pago e implican gran confianza en 

la responsabilidad del comprador en el extranjero. 

Carta Remesa o OObranza. 

Son las remesas de documentos, tanto limpias como documenta-­

rías, encargadas a un Banco para su cobro. 

Remesas Limpias. 

Son aquellas que consisten en una o mas letras de cambio, ya-
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sea que estas hayan sido aceptadas o no, as! como cualquier -

' otro documento similar que se utilice para l.ograr el pago de­

dinero (los cuales no l.levan facturas,, documentos de embarque 

o que representan t!tul.os de propiedad, ni otros documentos -

semejantes o de, otra naturaleza. 

Remesas Documentarias. 

Scin todos aquellos documentos que llevan, otros anexos, para -

ser aceptados contra pago, aceptaci~n, expedici~n de, un reci­

bo confidencial, o de cualqúier otra 'carta de compromiso, ya-' 

, sean libres de pago o mediante el incuinpl.imiento de otros re­

qu1sitos y condiciones. 

Girado. 

Es la firma señaada en la carta remesa-para que se le prese_!! 

te la cobranza. 

- Aceptaci6n Comercial. 

, Es l.a confirmaci6n por escrito :Por. parte del importador - (com­

- prador) acerca _de l.a fecha y l.uqar _de paqc;> (chequea, paqa~es, 

etc). 

CARl'AS DE CREDI'l'O O CREDITOS COMERCIALES DOCUMENTARIOS. 

se puede definir a ún cr•dito documentario o carta de 

cr6dito -documentario comercial como el 'documento mediante el 
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cual una instituci~n bancaria se obliga, por cuenta de un oom-­

prador (importador), a pagar a un vendedor (exportador) determ! 

nada suma de dinero dentro de un plazo también determinado y 

contra la entrega de documentos que demuestren el embarque o e~ 

grega de mercanc!a bajo condiciones expresamente señaladas en -

la carta de crédito. 

Partes que Intervienen: 

a) Ordenante (importador) 

b) Banco Emisor (el que gira) • 

e) Beneficiario (exportador) 

d) Banco Intermediario. 

Circunstancias que hay que tener presentes. 

A) Aquien ·corresponde concretar los doCU11entos que d.eben ser­

exigidos. 

B) Aquien corresponde entregarlos. (vendedor, beneficiario). 

C) Quien debe examinarlos (Banco). 

-.claaificaci6n: 

'i)·· Revocablea.- .Aquel que puede ser modificado o cancelado -­

por ·el banco enÍisor ain neceaidad de consultar previamente . 

al. ~neficiario, aiempre y cuando ~ate no haya preaentado­

con anterioridad a ese. acto la doc~ntacion corr•sPondie!l 

te. 



151 

El beneficiario nunca tiene garant!a de que antes de pre-­

, sentar la documentaci6n no sea modificado. o incluso canee-

lado dicho crédito. 

2) Irrevocable.- Constituye un compromiso formal de pago frente 

al beneficiario que no puede ser modificado, ni cancelado 

con la conformidad tllctica de las partes interesadas. un 

'crédito irrevocable es un compromido en firme por parte del­

Banco Emiso_r y constituye la garant!a fo:nnal de dicho banco 

frente al beneficiario un crédito irrevocable•puede ser avi­

sado al beneficiario a través de otro banco, sin compromi.so­

por parte de este O.ltimo, pero cuando un Banco emisor autor_! 

za a ótro banco para confirmar, esta confirmaci6n constituye 

un compromiso en firÍne por parte del banco confirmador. 

El crédito documentario: Es el medio de pago m4s pe~ 

fecto y m4s seguro cuando existe y sobre todo si conseguimos -­

que sea irrevocable y confirmado; y las modalidades de este crf 

dito som 

A) Directo.- Existe un solo banco, el banco emisor 

,que puede ser al mismo tiempo aviaador, pag"ador ,· aceptante o ~ 

gociador (t~tulo de·. cr4dito) • una. vez abierto el cr4dito ·do'cu-- · 

mentario, el banco emisor comunica la apertura directamente al­

beneficiario. 
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B) Indirecto.- Este tipo de negociaciones se hace 

imprescindible la figura de los bancos. El banco emisor no re-· 

serva la operacidn para s! mismo, sino que solicita la colaba~~ 

ci6n de otro banco establecido en la plaza de la residencia ~ 

del vende<k-r que f'cilita la tramitaci6n y canalizaci6n de la -

operaci6n. 

-credito Documentario Confirmado.- El banco interme-

diario añade su confixmaci6n al cr~dito abierto por el banco -­

emisor quedando as! comprometido en igual forma. La confirma-­

ci~n constituye un compromiso en firme por parte del Banco Co~ 

firmador. De que las .estipulaciones de pago o aceptaci.Sn seran 

debidamente cumplidas. La confirmaci6n no puede ser modificada 

ni anulada sin la previa conformidad de las partes contrastan-­

tes. 

REVISION Y EJECUCION DE LA OPERACION. 

De acuerdo con la ley aduanera de los Estados unidos­

Mexicanos, la exportaci6n principia en la fecha de presentaci6n 

de las mercancras a las oficinas aduanales y tez:mina con la sa­

lida de las mismas.del territorio o aguas nacionales. 

Para llevar a ,cabo la operaci~n. es neces,ario· conocer 

loe siguientes puntos clave: 

a.1 Hoja de Costos. 

f, ,· 
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B) Costos y Precios. 

C) Adecuar la Cotizaci6n. 

DI Utilidad y DimensicSn. 

El Trabajar con el .Agente .Aduanal.. 

F) Ejecutar la O¡)eraci6n. 

HOJA DE CX>STOS. 

Este documento es sumamente indicpensable en la dete!: 

minaci6n de los costos, en los que la empresa exportadora incu­

rrir& a efecto de poder determinar con precisicSn al precio de'­

venta final que ofrecer4 a su comprador. Es importante tambi~n 

que, el exportador, cuente con asesor~a ya que el saber manejar 

los costos en forma 6ptima, puede representar una participaci6n 

adecuada en los mercados internacionales. 

El formato de Hoja de Costos Anexo, da a conocer a el 

exportador los gastos mas comdnes que se tendran que erogar al­

real,izar este tipo de operaciones comerciales. 

Es importante señalar que dichos gastos variar&n en -

funci6n de la menor c mayor responsabilidad que 'Se te11qa y que­

se fije en los co'ntratos de Cbinpra-Venta, l.os que generalinente­

se basan en los Inconterms (Internationa Comercial Terma) o te!: 

minos Internacionales de Comercio. 
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-,COSTOS Y PRECIOS. 

ARRANCADORES COSTOS DE PRODUC COSTO EMBALAJE 

Tipo 1 27 300 6 825 

Tipo 2 31 380 7 845 

Tipo 3 59 700 14 925 

Tipo 4 129 ººº 32 950 

Tipo 5 235 625 58 905 

Tipo 6 384 180 96 045 

En la tabla anterior el costo de embalaje se determi­

· ni$ ·al 25% del costo de produccidn. 

El empaque y embalaje, como se mencion6 anteriormente 

consiste en cajas de cort6n para empacar, las cuales son de ti­

po delgado para los tamaños 1 y 2 y para los tamaños 3, 4, 5 y-

6 se utiliza el cart6n corrugado. Tambi~n anteriormente se se­

ñalo a los proveedores. 

ARRANCJ\DORES PRECIO DE LISTA PRECIO DE EXPORTACION 

Tipo 1 91 000 97 825 

Tipo 2 104 600 112 445 .· 

··Tipo 3 199 000 234 525 

Tipo 4 430 000 462 250 

Tipo 5 785 400 844 JOS 

Tlpo 6 1 280 600 l 376 645 
:{ 
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La determinacidn del precio de exportacidn se rea.liz6 

tomando como baje el precfo de lista para ventas nacionales ~s 

el costo del embalaje. 

CONTRATACION DEL AGENTE AOUANAL. 

El empresario que pretende importar o exportar alguna 

mercancta, deberá contratar los servicios de un agente aduanal, 

en la práctica, se concreta una plática con el que haya sido -­

seleccionado y empieza a darle pedidos de exportaci6n para su -

despacho aduanal. 

-selecci6n del Agente Aduanal. 

Son recomendables las siguientes caracter!sticas: 

A) Experiencia 

B) Rápidez en los despachos aduanales. 

C) Honradez. 

-carta de Instrucciones. 

Es un documento que elabora el exportador, mediante -

el cual se qi.ran las ordenes correspondientes de embarque ai 

Agente Aduanal, desglos4ndoae detalladamente todos los datos e.!. 

pec!fi.cos del mismo. 

No existe un formato· uniforme al reapecto y todos los 
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datos qu~ deben contener estos documentos son en funci6n del 

tipo de cotizacidn y producto de que se trate, esto es con la 

finalidad de agilizar los tr~ites de los embarques, como el -­

contar con un documento que contemple por escrito las instruc-­

ciones que se han girado y sirva· tambi~n como una forma de con­

trol. 

~eoordinaci6n con los Agentes Aduanales. 

Esta coordinacidn deber& hacerla el Departamento de ~ 

Tr!fico, en caso de que no lo tenga la empresa, compras o ven-­

tas son los encargados de coordinar las Acciones de los.Agentes 

para que la mercancía sea despachada adecuadament·e .y entregarla 

a tiempo. 

-Revisidn de las Facturas Aduanales. 

Es recomendable que se revisen las facturas aduanales 

poi:que hay ciertas partidas, como s'5lo este documento que nos -

puede amparar si las erogaciones realizadas fueron las corree--

tas. 

Las facturas.de loa Agentes Jlduanales o cuentas de -­

Gastos deben de venir acompañadas del pedimento, ya sea de im-­

EOrtacidn o de exportaci~n, como dnicos comprobantes que pode-­

moa exigir. 
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- REvisi6n de los Pedimentos de Exportaci6n. 

En los pedimentos de exportaci6n deben revisarse los­

c&lculos de los impuestos de importacidn o exportaci6n, la fra~ 

ci6n arancelaria que se le proporcion~ al Agente J\duanal para -

que se usara en ei despacho, el valor oficial y el valor factu­

ra as! como la firma de aprobado por el vista aduanal. 

Dentro de la gama de Agentes Aduanales que operan 

principalmente en la Jlduana del .Aeropuerto rnternacional de la­

Ciudad de Mdxico y la Aduana de Nuevo Laredo, Tarnaulipas, se -­

eligi6 operar con dos Agentes J\duanales: 

1 I A. Palazuelos y Cta., S.A. 

Con nGmero de patente 114, Nombre: Alfredo Palazuelos G. 

Domicilio en Mdxico: Colima No. 114 Col. Roma M«xico 7 D.F. 

Tel. 511 10 65 533 14 30 511 11 07 

Telex: 027-72-318. 

Domiclio en Nuevo Laredo: Mendoza No. 115 Despacho 5 

Tel. 2 24 05 2 25 68 

Telex: 015838 :; 

Apto. Postal: No. 126 

Nuevo Laredo, Tamaulipas. 

Ltnea .que representa: Exportaci.~n Exepto Aeroplot. 

Servicios que presta: Recolecci~n y Reparto.de Carga a Do-­

mieilio. 

Despacho .Aduanal en el Aeropuerto. 

-~··. 



Asesorta sobre tr4mite de documentos­

necesarios. Trámite de docwnentos -

necesarios. 

Corresponsales Nacionales y Extranjeros: Aguascalientes, 

Cuernavaca, I.e6n, Argentina, Alemania, 

Brasil, Venezuela, El Salvador, Panam3, 

E.U.A., Puerto Rico, Inglaterra, Fran­

cia, España, Holanda,Guatemala. 

2) Aerofletes Internacionales S.A. 

Con ntlrnero de pantente S21, Nombre: José Gonz4lez Gonz&lez. 

Domicilio en M~xico: Miguel Jacientes No. 8 Col. Moctezuma 

C.P. 1S620, Ml!xico, D.F. 

Tel. 762 64 37 762 83 87 

Oficinas en Aeropuerto: Local No. 4 Edificio Agentes Aduana­

les. 

Tel. 762 84 SS 762 15 22 762 8S 22 

Líneas que representa: Exportaci6n, todas menos Aeroflot y -

Cubana de Aviacidn. 

Servicios que presta: Recoleccidn y reparto.de carga a dom~ 

cilio. 

Despacho de Aduana en el Aeropuerto. 

Ásesorta en la tramitaci(5n de docume!!. 

tos. 
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Tramitaci6n de Documentos. 

Corresponsales Nacionales y Extranjeros: Nuevo Laredo, Tama_!! 

lipas. Veracruz. Veracruz. 

Nueva York, E.U.A. 

OBTENCION DE LA DOCUMENTACION. 

Normalmente, los documentos que son requeridos en la­

exportaci6n son los siguientes: 

DOCUMENTOS 

Factura Pro-Forma 

Pedido 

Permiso de Exportación 

Factura Comercial 

Factura Consular 

Pedimento J\duanal 

,Conocimiento de Embarque 

Certificad de Origen 

Certificado de Peso 

Certificado de Calidad 

Certificados Fitosanitarios 

Certificados Sanitarios 

Pdliza de Seguros 

Póliza de Fianza 

P:ROPORCJ:ON1\DOS POR: 

Exportador. 

Dnportador 

SCOFI 

Exportador 

Consulados 

Agente Aduana! 

Compañia Transportista 

SECOFI 

Cias. de Control y Au­
toridad Portuaria. 

C!as de Control de Ca-
1idad, SECOFI. 

S.A.R.H. 

Sr!a. de Salud. 

C!a. de Seguro• •. 

c!a. de Fianzas 

·:::_ 

< ,, 

:· :,:·~~i;·:~~ 
',;>.:.~: 



DOCUMENTOS: 

Lista de Empaque-peso 

Permiso de Importaci6n 

c.v.o. 

carta de cr~dito 

Registro Nal. de Importadores 
y Exportadores 

PROPORCIONADOS POR: 

Exportador 

Autoridad del Pa!s al­
que se exporta. 

BANCOMEXT o Bca. Nacio 
nal pa!s exportador. -

Inst. Bancaria confi-­
liales en el pa!s ex­
portador (La inst. ban 
caria debe ser del -
pa!:s importador}. 

S.H.C.P. 

-,,\"' ... ': 
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•eur10" 1pp1r•c•• wa.ll '°' coneidlerd t2 M c1p11tlc of 
r9ii4¡üdn.a '"° , ... •o .ore) dhcres• ..,,. eianah. 

•· To d•t••i.- th• •ideo di1pl11 •&..-el ia it ... 
"4.91. 68't.9t. 61S.49, 11!Ml •17.JS, -~----nu •h•ll 
M t•••n of che .. , ... ecr1i1ftt hr.e • ...--ion ecro11 
chat fat't of cho fM:e-pht• UHd far •i1el1yiq •idea, 
ud 1h1ll lit" ro~ed to che n1er11c &ase:ts.. ,..11ur-..•t• 
fal lina 1uct Ir •• ch• 111 iftch ehell .., r.-..11d to che ••C l1r11r inc1a1r. 

S. Por er1cilcic1I re,,orciaa ••~•• ia I"" 
.. rl (ft .. eSS.16). Che 1""11H Qf9:1'1t:la& fHq\aldC:J' 
ftll dec1n1u che ·claaelf1e•cton. 

t.. Por Helhcicat r•P"tth& 11'111'~•• i• tltil 
...-e (itft •11.74), ·-orw ~nt•1r1t14! circuit1" ere 
inu1rat•d circuic• coa1uc.an1 pnirtea•1Lb of c•tl• 
ce,abl• of 1corine retri1v1ble det• 1nct ,.aicro­
P'"~c1111or ince1re1tff circu1t•"' •r• i-:icearez.ed cir• 
cuate c:•••bl• or euc1111t 1na • •roce11a .. ,,,. .. r• 
_. of 1toriaa et l••lt Ch• ••c• aec•H911'7 for 
th• •Hcuci•• of CN pr .. r•· 

7. Par 1tetietic1J l'OfJOl'ti .. 'Ul'J'CN•I ia thil 
.. re Cit .. 614 ·••>. cN te ... "i•c••lH• •ec:•á•u•• 
r•f•n to ....... li•• ec••r ch• iit• c..c.111aaaa 
•ll pare• .. c••••rJ' r ...... ...,b iM.o c-.1110 
cólor celewlal• rec•t••H, tlhtch coul•C: et leuc 

:fé,:~. •;:.:~-! :;,:.C":.'!'::c:r:ri_:~·-• color 

cor•ic ov\ecr••• wic• c•,...a&• •• .,...., 
......... , dlHil•ff · Co ,.rftiN CH aata ..... ••• 
lr,•u•nC7' pipUClc•t'"- fuactlou or ,,.. .•lcture 
_,audio *-Mul•ti .. f.acci ... of • •••• 
1el ... ili.09 raceber. 

........ ,,, 
' • s •• 

(Jr.t •upp.' 
9111•0 .. ; 

~- .- , 
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SCHEDULE 6. • ll!T.U.5 ANO ~ETAL PROOUC'TS 
Part 5. - El•ctrtcal Mach!.n.cry and Equipaent 

2.01 

MUclee 

l. Por etat11ti.cal report&nl eur'°••• ia tlllia part 
(ice• 6fll~.Z4~1), "••r&n• VH,..,,. racho tranaceu,•r• .. 
ara"'ºªª tranace1Y•r• caoable of tranarucc1n• on 
fraquenc1 .. frcm 1)~.on ca U7.4ZS aHa (rN> ancl whi.ch 
"ª"' been 1rantd an aopropraara c,,.-acc•1Jtanca b1 
et.a Paderal C.,..._~nLcat1ona Coalaaaioa. 1'1aaa trant• 
caivu·• are c•:tHl• oí recei.v•na •llft•l• an fr•-
41ueftci•• llluwu•tt IS• •nd UJ •Ha (PM). •• well ea Dft 
oth•r llland• Ce.a.• •••01•ra AH/,,. •"tercainmenr:a, er:c.>. 

t. ~ar che •ur~•• of il•• Ha.u--
<•> Th• ,.,.. ""••r:ch••" ••bree•• ci••Pi•c•• (in• 

clud1n& Cl~• Nivtn1 ap•cial f•atul'H 
. auch •• ChronoaraDh•. c•lcndar. watchaa. 

a&o••Hch••• and vatch•I daaianed for u•• 
i• alll.11 •a•ina> aui.Cable for ••1rin1 or 
c•rryin1 ot'I or a!tout che pcraon, .+tachar or 
aoc Ch• ~dula U1enin h wichin che dafi• 
ni.tion of "wetch 90dula 11 in haadnoca 10( .. ) 
lllalO.. 

(111) 'ni• Ca1"9 •watch •adula" .. ana a •••ice· 
.. aaurina l•H than l. 77 inch•• in vid!' :a 
and lua cha o.so inch in thicllnaa1 1 

r•1ulatad •1' a quaru cryetal or any º' ·•1' 
1pac- catMdal• of •ecn•i.nina intervala .>f 
ti ... wich a ••••l•p or •1•t- ca vhich • 
daa1"1•1 can 111• incorporatff. 

(e) Th• carwi ••ctocll •odul• ........ ª"' ••vice. 
ochar tha11 a "wacch imoduh" •• ••finad ill 
ha Uno&• 1001) abov•, inundad or auitabl• 
for .... "ra.ac ti ... 

C.•eratore, .ar:or• • .ocor-aanaracora, cot1Varcara 
(rotary or uatac), cranafo19ers 1 rartif••r• 
andl recttfyln¡ app.1ratu•, and 1nductou; all che 
foreaoin.c which au •l•ctrual 1oode, end ••rea 
t1'ereof: 

Tr,tnefo,...r•: 
a.e ad ac l••• ctlan l k••· ••••••••••••••• • • •. • • 

a.te• aC le•a t .. an 40 Ya.• •• ••.•••.,•.•.•• Wo. 
.. , •• ac 40 va or 90ra..................... llo. 

lf certifi .. far u.e in civil aircuft 

a.u ec1 ••l. 

<••• 9'••noca J. part le. achedul• 6). ••• llo. ........ Pre• 

Ottlar ••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• 

Vnr•t•• creaefo,..r•.............. ••• • • • • llo. 
l•u• ac 1 lrw• or .ar•, •uc .. , o.ar 
50, ....................................... .. . 

••td ..,. .. SO lrw•, •uc ltOC cwer 
100 ....... ; ................................ . 

1a11• ..... too ..,., •ve ..e ... ... 
soo ...................................... .. • 
a.ce• ..... SOO na, .,.e MC ..... 1,soo 

, .......... ~ .................................. . 

J.31 ...... 

IP9'Chl 

6.6Z H val.CD> 3S: ad vel. 
rree (A,&,I) 

:ni adl ... 1. 

2.4t •• •al.(D) 3SI acl ve1. 
Pre• (A,E,l) 

( 
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TANFF &eHEnui.Es oF THi: VNJi1:0 riATEs .1.NMenATEÓ <1 vis> 
SCHEDULE 6. - HETALS A.'ID Hl:ÚL PRODUCTS •••• ~-15) 

fart S. - Electrical Hachln•r1' and tqu1 .-•nt 

Ccn•r1tor1, 90tor1. 9Dtor·1•n•r1tor1, convert•r• 
Crot1r7 or 1t1ticl. tr1n1forw•r•. r1ctH&•r• 
•nd t'ec:t.1(7!na •P~•r•tY•• •!Id induc:tor1; 111 th• 
forl&aina tfh&C;\ 11'1 al•cttiCll IDodl, lftd ••ttl 
tl'lanof e con. ) : 

Tr•a1fo,..r1 Cc011.J: 
OCtl•r (coa.): 

Notor1: 

l•t•• ....... 2 .!OO kve, •ut aot .-er 
10,000 .................................. . 

hre• .,.,. 10,000 llv1, •uc nor ..,.,. 

100,000 lllY•. ••••••••••••••••••••••••••••• 
ht•• ower 100.000 kve ••••••••••••••••••• 

lf cenifá•• far uH in ci•i.l air• 
crafc <••• 9'11dnot• l, 'ª'' iC, 
IC"ld"le 6). ••••• • • ••• •• ••• •••••••• • ••• •• 

Df un•er 1/40 .. Ol'H90W9r: 
1,acltr~•, ••l ... • •ot over t• eech ••••• 

Oth•r •••••••••••••••••••••••••••••••••••• 

AC····•••••••••••••••••••••••••••••• 
DC•••••••••••••••••••••••••••••••••• 

~··"································ Of 1/40 or ...,,. b"t aat over l/10 flora•-................................................ 
AC••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• 
DC••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• 
Otl\er •••••••••••••••••••••••••••••••••••• 

Of fter l/10 lluc uftd•r 1 9'or11~r ••• •••••• •• 
AC ••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• 
DC••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• 
Ott.er ••••••••••••••••.••••••••.••••• ••••• 

Qf l l\or••~r ot .are, lluc not over 20 
b11re1,o.er .......... •••••• •••• ••••••••• ••• •• • •• 

AC: .... , .............................. . 
Po178fl¡qe ••••••••••••••••••••••••••• 

OC••r •••••••••••••••••••••••••••••••••••• 

JI cercififf for uH in civil dr­
cr•ft (••• frlieadftot• l. ,.rr. 6C. 

•o. 
.... 
•o. 

......... .... 

......... lJ.11 .. •al. 

1.11 .. vil. .... 
llo. •.. 

4.71 .. ••l. 

•o. .... ..... 
.;.;:····· SI ad •el. 

•o. 
"º· 

4% . ., ••l· 

•o • •.. 
"º· 

1che•ul• 6> ••••••• •••••••••• ••••• •••• •• •• llo ••• •• • Pr•• 

Of ... ,. JO •or••90'Mr llnac u•der 200 
... r.e,,owr •••••••••••••••••••••••••••••••••••• 

&e ••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• 
0. ........................................ . 

lf cercifi" for u•• '" d•il •ir• 
Cl'Ofl (Me ..... ote J.- P•H 6C, 
-~·l• •> .............................. . 

or 100 ••· -r• Mr••,...r••••••••••••••••••••• 

1111•---·· .: ................................ . ..................................... 
Of ••r JOO lleree,ower • llilut aec ..... , ............. ; 

"·································· . .. .................................. . 'º' .,. .. 100 ....... ,._ .. i •.................................. 
Ol ... r ••••••••••••••••••••••••••••••• 

C--.IHeleo••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• 

••t• ef •1•r• •f _.., 1141 lael'ee,...r •••• ~ •••••• 

... 

Wo •••••• 

.... ... 

... ... •.. . .. ........ 

........ 

l.ll .. ••l • 

..... 
4.71 ••••••• 

ltl ...... . 

JJ ... I •• wal. 

6 • !f, --
612 •. (N1 - 682.5', .· .. , 
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101 •d 
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SCHEDULE 6. ME'l'4L! o\llD METAL PRODUCTS 
Part: ~. - llectrlcal Hachln•rJ' and Equlpment 

G1ner1core, 90tor1 • .,tor-1•n•acor1. c.onwercer• 
(roterr or ueti.cJ. U•n1hr91r1. rectahere 
and rece i.fri.n1 a;.p1r1tu1 • and lnductore; •l l elle 
f"1r11Dlnl whi.c.!'t ate electrlcal 1ood• • •~ PHfe 
thenof (con.); 

Othar ................ • •• •••••• • • • ••• •• •••• •••••••••• • •• 

Ganttatot'a, •e••' 1annator ••te: 
01 aot O••r •DO tlilowacta.... •• •• • • • .. • • • • llo. 
Of ower •oo llilovace.. ~ut leH than 
10,000 lli.lowecca... •• • • ••• • ••• ••• •• ••• ••• •· 

Of &0,000 llilowacta OI' .,re, •u1 •oc 
..... 'ª·ªºº llilowattl ....... •••••• •• ••• ••• ao. 
01 ear• chan •n.ooo kilowecc1. ••••• •• •• •• 11c1. 

GaHrecor 1et1 <i.nt••r•l un.it 9DuntM •11 • 
C~ft ~•ee): 

Da•••l •nai.n• •riven: 
Of aoc o••r 400 •ilowett1. •.•• •• •• ••• llcl. 
Of ..... 400 tr.ito•atU. ltur: ftOt •••r 
t,000 llilowet1:1... •• • • • • • • • • • • • • •• •• • Wo. 

Of .. ar 1,000 llllowatco. ••• ••• • •• •• • ... 
CeaeoUae ent;in~ !Jriven: 

Of l••• then l.! kilo••r:te..... •• •••• ao. 
or l.' -ilovat u or 9Dl'a, ... t 
-.& ewer t llilowecce.. •• • • • • ... • • •• •• ... 

or ... r i lr;ilowecc1. ••• •• •• •• • • •• •• • .. • 
Ol;ller..... •• •• • .. • • • • • • • • • • •• • • • • .. • • • •• • •• "°· 

tlotor-1enerator1 end rotetina conw•rtere. •• •• • Wo. 
aec:ifier• and rae.ti.f1i"1 app1retri11. •••• •• •••• a 
Coil• ~ indlu;;toC'a........................ •• • llo .. 
1..eep ltolla11t1 ••••••••••••••••••••••••••••••••• 11o. 
P•r:a of tr•n•fol'9era... ... .... ...... ••• .... •• ..... a 
•1tt• of .acor• (or:her ctten c.-..r:•tor• ad ""'º ef .,tora w••r 1/~0 hor1epower). •• • • • • • a 

Pirca •I 1•n•ratora ••••••••••••• •.. •• • • • ... • •• .. a 
Other ......................... ••••••••••• ....... a. 

G1neretor• • .,tor'""••neracor•• c~•rt•r• 
hocary •"' •t•tic:>, rectifi.en and reccifyina 

:~':!:~i;¡.;~o~":::'~!ª !a!l~ ~~:c!:~~·t!::' 

4.11 .... 1 .. 

ll1edaoce l. pert 6C, echl'dule 6). •• •• •• •••• ••• •· •• •••• Pr11 

612.6S> 00 An1 Hticla •••crii. .. in U1• fore1oia1 ir:eaa 112.0S 
to 691.60, inc.haaiv1 (ucept 611J.~0), •f Canadi• 
articl• arul Ol'i&~nal l90t01'..,..t\icla equi,.ent <••• 
heednote 2, pare: ••, achdul1 •>·••••••••••••••••••••••• a....... Pree 

M11n.ia¡ ctuH:lla. el•••• •i••• .... •i•iUr .. ñ: 
hot•era, all U1• foreaoifta -"ich •• ..,,.•lle; 
1l1ccro ... 11n1cic clutch11 •"' co-.pl in1a; 1l1ctro­
u1n1uc •rakea; ehcua-aaa•.ctc hlti•I ha .. a¡ 
al l th• fon1oi .. aDll ttert• tttar .. I: 

611. 10 00 Per.aa•I ... lleta.•••• ••. • • • • • • • • • • • • • • • •• •• • • • • • • • ... • • • • • lt.41 .. ••l • 

•u.n oo U ~i• ar&icle _. ori1i••l •C•r• 
... lela ••ui,..M ha• ........ ,. 1, 
,. .. e 61. eclit .. •l• • >. • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • a. • • • • • • f'l'ee 

612.IO oo W.rk ••l._.• ... perta *"•r .. r ••••••••••••••••••••• •······· 1.61 .. •••· 

611.90 00 Olla•r••••••••••••••••••• ••••••••••••••••••••••••••• s ••• •••• 4.JI .. •••· 

112.•1 OD U e..Mi• •ticl• ... •W"iai••l •l•r­
•-icl• "ui,..• «••• 11• .. •ot• 1, 
,.ra •• 1ch .. ule 6) •• •••. ••••• •• ••• •••• •• •••• s....... •r•• 

611.•i 00 Pri .. r' calla _. ., .. ,..,., tiieuar1•• .,.. ,.H• 
............................ •••••••••••••••••••••••••••••• •••••••• •.11 ...... 

Spectal 

'' .. ••l.(0) 
•rea (A•,1.1) 

)SI ad •11. 

JSI ad ••l. 

J.21 a• wa1.(D) 4SI •di •1l. 
Pt•• CA,1,1) 

4.•I a4 •al.le >OI ad •al. 
Pre• (A,1.1) 

>.•i .. •el .CD JSI •d •al. 
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S.>I .. wel.,(0 JU edl wat. 
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ICHIDUL! •• - HtTALS AND METAL paonUCTS 
raC't ,. • El•=trical Hai:h1nery and !:quipment 

ltot•I• ••tt•riH •M parta cher•of: 
Laad-a; i• ''"ª Hor11• b.r.r.ara.a• • 
and ,nea ther.ar: 

12-wolc ttacc•r•••· •••••••••••••••••••••••••••• 

lf Cana•i.• u-r.i.c;l• •M Ol'ilUlll 90Cor• 
w1hi.cl1 equip,.anc (11• headnoca 2 • pert 
H. achedula 6) •••••••••••••••••••• •••••• 

U cHt.Ui .. for .... ift civil ahcratc 
haa ll11dnot1 J, ••rt IC, 1chedul1 1) •••• 

°'"ª"• i...cludina parta ••••• ••••• •••••• •••••••• 

l1cc1ri11 •••••••••••••••••••••••••••••••• .... , ..................................... . 
tf Can.,i• •t h:le •nd ori1i.n1l 90Cor­
•ebicl• .. uip••nt (111 h1ednoc1 2 0 pert 
U, •chedula •>•••••••••••••••••••••••••• 

ll cntUl .. for 11•• in ci~il •ircr•fc 
(eee ••Mnoce J, ••re 6C, echedule •>· ... 

Wo •••••• .... •• 
•o ...... ..... 
"º······ .. .. .... •• .... 
• 
x ••••••• . .... 
......... . .... 

val. 

val. 

Olll•r ••••••••••• •••• •• •••••••• ••••••• ••••••••• ••••• s.11 •di ... 1. 

Wick•l•c.,aiu• atona• t.ecceriH: 
•••l••: 

lacor.,arated in.co anoth•r produce ••• 
•e iacorparac .. inr.o •aor.hu 
11rod11cl •••••••••••••••••• • • ••• • ••••• 

OClaer •••••••••••••••••••••••••••••••••••• 
OC her •••• • •• •••·••••·•••••••••••·.•••·••••••••• 

lf CID .. i• ftli.Cle 9ftll Ol'Í..iall _,tor­
Yel\i.cle •-avi..-ent ha• heednoce 2.. 

Wo. •.. .... 
• 

pert .. , •ctt.ff"l• 6) ........................... a....... Pree 

lf cncifi .. far _, .. in civil air<:l'afc 
<••• he .. •oce 3, ••n. 6C, •ch .. ul• 6). ••• •• ••• a....... l'ree 

ll1n4-dir.-c1 .. ar -COlltroll•• tool• •hb ••lf-
contained electl'ic .,tor, end 11arca ltllereof •••• ••••••••• 

aoury •rUle: 
.. e ••11er,. pover .. : 

Vit" • chuck of l••• nen 1/Z illc1' 
cepeci.tr.. •• •• • • • • • • •• • • • • • • • • • • •• •• • • •• • ao. 

Villl • Ctliucll. CIPICiC,. ., l/Z bch or 
_.. ....................................... 11o. 

.. tcery..,.rad •• ¡, .............................. . 
.... , 4rill•······························•••••••• •o . 
ll•,tro,.evm9Cic retar1 •M ••rcu1aioa 11-.r1. •• • • •o. 
1 ... : 

Cl•c•lu ....................................... . 
aeciprecaciaa ... Ji.a ........................ a.. 
a.1t1r ••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• ao. 

Ctiftlller•, ........ aftlll .,aU111 ... a: 
&aal• ariaflera, ••Mara, ... 1tOli1t11er•~········ ... 
•• ,, ........................................... 11o. 
Or-lCal ... e1rai1t111•liae leMera. •• • ••• • •• • • • llo. oca........................................... 11o. 

kr ... 1'i••••• _.,.1'1111atr1 .... t.,acl n•ctllea.,... llo. 
a.ut••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• •· 
Pl1•er••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• .. . °'"ª• ............................................... . ..,,.. .................. ............. .............. . 

JI .. val. 

S. 31 •di •11. (D) 40: .e vel. ,, •• <••.1, u 

60I. ....... 

S.JI •4 v1l.(D) •CS .. ...,. 
•ree (A,l,l) 

4QS .. Vilo 

s.n M Vll.(D) ·= ad v11. ,, .. (A•,E,1) 

'4S edl Vil. 

2.2l adl •11.(D) l~: ed ••1. 
he• (A,!.,U 
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SCHEDULE 6. • HETALS ANO HETAL PRODUCTS 
tare s. • El•ctrlcal M•chtner1 and Equlp:Hnt 

Ar1&el•• 

Vecu~ clean1ra, floor potilhera, fo .. 1rinder1, 
and •l••r•, .Julc• ui::ractora and ochar elect:ro-­
.. chanLcal apc-lianc•a. al 1 '"" for••oan1 wuh 
aelf .. contHn•d electrac •uto1n. of t1p•• uaed 
in che hou1chold 1 hot•l•, r••t•ur•nt•, off1.ce•, 
•chooh 1 or hct••H•I• (but "º' 1.ncl11di.nt fectorp 
ol' ott.er anduetl'l•l aDph•nc•• OI' •l•ctl'O-Cho1Wlc 
e'pl1.•nc•1), end 111er·c• chereot: 

V•culflll clo•l\Cr•, floor 1Mh1her•. and port• , .................................................... . 
•acu• e le•nel'a: 

Portoble. 8'and .. hel4 '"""., •••••••• ,. ••.. "•· 
ocher •••••••••• , ••••••••••••••••••••• ,, •• "º' 

Parta of vecut.m e leonera ••• •••••• •••••• ••••••• 1 
Ocher •••• , ••••••••••• ••••••••• • •• ••• ••••• • •••• K 

Other •••••••••••••• , •• , •• , •••••••••• , •••••••• , •• , •• 

Poa4 •telMler•· •••••••••••••••••••••••••••••••• "°• ro• •i••I'•,,,, ••• , • , • ~., .... ', •• , .. • • • • • • • • • • • • • •o. 
Ca• o~n•u Unclu4inc c9biaation uaite) ••••• No. 
Jaice eetrector• •••• ••••••••••••• ••• •••••• •••• No. 
r~ ariMel'e, elicere, ... c1'op,.ro. ... • • • •• • Jllo, 
OC her •l•ctr0""90chanical eppl1.anc••· ••• ,,, •••• "º' 
.... ,. or ,,.. for•1•i.•- •.• ••••••••• ;..· •••••••••• 

lh.,,•I'•, hau•cli,~ra, and echaon, ali cho fore-
1oia1 with Hlf•conc•iHd al•ctrac eocon, ancl 
parca thoregf: 

Hair•cl ip,.re an• perca c1'ereof ••••••••••• ••••• •••, 

Other., •••••••• • ••••••••• • •• • ••• • • • • • •• ••• ••• •• • • •• 

lltllV•r• •••••••••••••••••••••••••••••• ••• ••• ••• 

.... ,. or ... .., ....... ··••··••·•••••••••••·•••••• Otllar ••••••• ,,,,,,.,,,.,,.,,,,,,,, •••••••••• ,, 

t1rlitioo ••lftato•, ••anacca-aenarotora, ianiciol'll coil•, 
atarcer 90ton, epartt plUI•, ¡¡lCN plu1• 1 and other 
eleccric•l atart•na and i•na.r:•gn •111u1paaat for aa• 
ternal ca.bu•ti.on •nain••: 1•n•r•tor1 aft4 cut•ouca 
ror u•• i.n conjunction therevi.th; all eta• foreaou1 
and .. re• ttt•raof ••••••• , .......................... • • •••• 

laccerp dt•r1ine a•aer•ture ... alceraatore ••••••• , •o. 
ltarter motor•.••••• ••••• •••••••••••••••••·......... "º· 
lper~ ptua•· ••• ,, •••••• ,., •• , ••••••••• , , •••• , •••• ·•• c. 
Da.atributor contact (!treoker) JIOiftc ••te........... No, 
lanici.on ~oi.ta •••••••• •••••••••••• •••••• •• • ••••• ••• lila. 
Och•r••••••••••••••••••••••••••*•'•'''º""'º"'''ºº'••• 

U C•n••ien erricl• ... oriai.ft•l 80lOr-l'•hicl• 

•• 21 •• val. 

4.71 ad •al. 

s.s1 .. ... 1. 

4.91 •• ..... 

3.31 •d ,,.,. 

••ui. ... at <••• ....... et. 2, "I'' ••. achedul• •>.... r. ••• ••• ., •• 

lanitloa ..... et .. , ... aete-a••r•t•H, i•aicio• 
coi h, eterter eotora, •tterll flq•. alow ,1.,.1, 
_. echH eleccric•l •tnt í. .. •M a1ni.t:io• equip• 
MtlC for iMera•l c~uati .. •••-•~ 11-retoH 
... cut•eut•. foir t1H i• c09J•cti•• thnewiclU •ll 
, ... f•Hl•i .. , i.f ·cercUi" for ... i• ciw&I air• 
crefc <••• ., • ., ... J, .-ce ~· acllff•l• •> ••••• ••• •· •••••• •r•• 

J.41 ad •al,(D) lSI •• ••1-
free (A,S,U 

4.ZI .. wel.(D) 401 •• ••t . 
Pre e (A,l,U 

41 ad •al,(D) •n ad val. 
Pr•• u .• 1.u 
4.41 •4 val ,(D) HI ad val. 
rr•• (A,l,I) 

), n ad vd. (D) J:SZ ad val .. 
free (4 11,U 

(lrd •up•.-
9/1/U). 

r-:.·., . ·. ~ .. ·'· 

·;. 
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SCHl!:DllLI: 6. • METALS AND METAL l''O:lt:CTS 
Pare ~ ... l!lectricel H•chln•t")' end E.qulp1H"t. 

Ue~uic liahtb& equi••11t •••il•., fo-r aotor 
-.etti.c 11'•, and p•rt• th•r•ol., ................. , • , , ...... , ••• , a.~ ... ,.. ll •• v•l. 

lf Can•d.iaft •rt icl• •"' oriain•l .,tOT-V•hScle 
equ1.~ent <••• he•dnot• Z, p•rt •1, •chtd'll.• 6),,,, •........ Pr•• 

Porteb l• aSuu·ic l•ft• •"th ••lf•c:orH•i••• tl•c:.,dc•I 
eourc•. and P•rt• th•T'•Of: 

Pl•&h111ht• and p•rce 'hareof..... ......... •• • •••• •• •• "º·. .. .. 21 .. ~I ed val. 

Ochar ............................................ •••••••• •••••••• •.•1 •d vel. 

tnd~atraat and lebac-etor:- eleccric fu~n.c•• •nd owe111: 
•lec:trri.c i.nduct.,on •nd dt•l•ct.c-í.c henana equlpm•ft(O 
alactric •~l1hna, be-••~"•• end •oldcnftA aac.hanc• and 
•ppu·ecu.• •nd u.•i.l•r erc~cl•& foc- cut.u.na, "'d p•r-t• 
tha1'eof: 

lle: lcli. "I each in•• •"• •P••Tetu•, ... ••rC• 
thar•of •• , ................................ , .. , • , ............ . 

lll4f•etTi•l t'O~•C••. •••o•"••••••••,•• o••••••••• llo,. 
Ot1'•1': 

Are .. t•lna .. chi.nH: 
lloa-l'ot•nns ''": AC tr•Mforwer ,,.,. ........ .,..... Jlo, Otllier............................... "°• "°'ª''"' t,,........................... Jlo. 

Ot.hH' .. 11i"' .. c:hin•• eAt epparacua... •• Wo. 
P•rta. ••••••••••••••••••••"'•••••••••••••• a 

Other •••••• , ......... , ........................ , , .......... .. 

'"-Cll&cee ah4 ow•11• • eM pe1't •• •• ".,,,.,. • ...... , S 
lnducci.on. ud •ieteccric heati.• eevipM!ftC. 
•ncl pa1'ta.. ... • ................. ••• .................... X 

Sold.rina iro•• •MI aun• •n• oU•w-
•o14erina •achine•, and pai-c.s.... .... •••• •• ...... & 

oche ................ ~············ .................... ~. 'I 

l.JI a.d ••l. 

•••• <t;-157 

• - '!> --HJ .. lf,-,.; - f¡U,4' 

UI ed J)t. -1!1 wal. 
-.at .. (D,t> 

•.u• (A•,E) 

6,•I •d v.t.(O) 40: ~..-el. 
, .... (A•,!, l) 

21 •• vat .{t>) 
Waea (A,t,I) 

2.51 •d Y•L{'D) 
•r•e (A.,!.t> 
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. ·· ··· T~f'f' ICtlEDVl-ES Of' THE •JHITED ITA.TES ANNOTATED (t 911~) 

SCHEDULE 6. - HETALS AJ<D HETAL PRODUCTS 
lart 5. - lleccrlc•l fitachln~ry end Equlpm•nt 

Arttcl•• 

l:lectrlC lnatent•neoue or •tor•a• wH:er heet•r• 1nd 
w.t'r11on heuer•; electrlc •oll heat1na •PP•ratu•, 
•nd electrlc •P•ce h•etln• asioar·•tu•O eleccrac halr 
fryere, hair cur ter•, •nd orher electr1c he1r •r••• .. 
aq eppl1a:ic••: electrac flanr~n•; •hcrro-ther"llC 
.. ,tchen •"d hou••+,old •0011.ancee: electl'lC heer1na 
reai•ror• other th1n cho•• of c•rbon; •ll t.h• fou .. 
1oin1 end pert• ther•of: 

U.U• 

º' Quanuo 

r1ec1ror.1: 
Tr•w•l ,,,. .•••••• ••• •••• ••• ••••• ••• •••••••• •• •o •• •... ll ed ••l. 

Oc.her.••••• •• ••••••••••••••••••••••••••••••••• •o...... t.41 •el val. 

Toe•t•r•, ••ffle irone, allillet•, oven•, •tova•, 
coffee •ali:era end oth•r pot't.•ble electro-therwlc 
•i.tcl'ten and houae'1o1d eppl1•nce1. ••••••••• ••••••••• 6,11 ad wel, 

To11ter•· ••• , ••••••• ,, •••• • •• • •••• • ••• ••. ••... •o. 
Coff1e ••li:ere •••••• ,,, .................... •••• .... Ro .. 
Othcr cooluq •nd foocl .. veni.na •Jpliancea..... Jl'o. 

Ot.her ••••••••••••• • • •••••• •• • • • • • • ••• • • • •• • • • • llo. 
Oth•r: 

Coolli"" etDY•• end ref\lea, and ••rte 
ch•r•of: 

Nicrow-ave ow•n•. •• • • • • • • • • • •• • • • • • • • • • • • • •o...... 41 •d ••• • 

U certif&ed far u•• in civil 
•ircrefc c ... h•adnot• l, part 6C, 
acltedule 6)... •••••• •• ••• ••• • •• •• ••• filo •• •••• Fr•• 

!)(her, itlelullina P•rte ................... • • 
OCh•r •tove1 •nd l'•n&••·. .• . . . . .. . . . •o. 
Perce. • • • •• •••• •• ••• ••• •••••• ••• • • •• Jr 

cHkirq •tovH and ran1••• i f 
cercified for "ª• an ca•il ei.r· .. 
crefC <••., t.Hdnota 3, pert. 6C, 
ect.edule •.>.... ...... .... ........ ..... Jlo... .... J're• 

rurnecee, heat•r•, •nd avene, •nd perta 
chereof ............................... • • •. ••. • • 41 ed val. 

Purnacea, be•t•r•, eftd oven••............ •o. 
Pirca.•••••••••.......................... a 
Jf Cen•di•" erticle and orilinel 
.ator-wct.icle equipisent <••• 
he1dnoce 2, perr: 6!1, •chedule 6)... •••••• 1....... f'r•• 
Purn•c•e, heat•r•, ... oven•, if 
certifi., for uH in civi.l ai.rcreft <••• t.iaMaot• 3, ~are 6C,· eched11l• •>· ... l........ Pre• 

Oth•r ª''li•nc•• aM •PJ•r•cua ••••• ••• •• •• •. •• 

bir •reHin& appli1RCee: 
Dl',era............................... ••· 
t::.rler1 ••••••••••••••••••• •• • •• • • ••• • 
.oc111r............................... a 

IUectre-CM1'9iC llittfleft ... •ouHhol• •••ll•••• (•91'1PQl'te!tle>. ••••• ••••••• •••• •a. 
0t9'1r.................................... • 

~ wanl ... 4tticH, if ctrr:Ui•• for 
u•• i• ci.&l eircrdt <••• t.e.,nou J, 
••re te. ec1t14'1l• 6). •• • • •••••• •• • •• • •• • • a....... ·rr•• 

tM.11•1' paru: 
T•'•l•r elaccrácel heacl• ••-•t••••••• •o •••••• 4.J1 .. ••l· 

OtMr. •••••••••••• ••••••••••••••••••••••• •··. •• • • 4.JS •• •al. 

a.te• et Out1 

2.n •• wal .. (D) lSI ad w•l· 
Pree (A•,1,1) 

6.11 ad 401 Ñ wel. 
wel .CD,I) 

PrH CA•,I) 

5 .. ll ad v•l.(D) 40Z •d w1l. 
Pre• (A,l,t> 

Pree (A•,!,U 

Free (A.D.1,1> JS? ad ••1 · 

351 ad ... J. 

l. 7Z .. Yel .CD) lst ad ... 1. 
Free (A,E,1) 

JSI ad wel. 

J,tl ed ••l.(D) lSI ad w•l· 
Free (A•.,E,1) 

>51 ..... .. 

J.11 .. wel.(n> .lH H ••l .. 
Pre1 (A•,1,l) 

l.t: a4 •al.(D) l51 N w•J. 
Free ta•.E. I) 

e:.· 

/' 
'· 
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ICM!DUI.! • • . . • l'IP:TAt.S AíiÓ i!!TAÍ. PRoriuCTs 
••~c·s. • 11ectr1~•1 Maichln•~Y and Equlpmen~ 

ra.u• c• .. •citou: 
Al•inwm e:ec.cl'o1r-:ic: 

U/U uu::hu1 a.e ~h-•t•r anrf ut1d•C" ••••••• 
Owe'S' HIHt i~•· U\ di ... t•r 'Out 1••• 
U1aa I•J/& i"'1t.ea in ., ... ,.~. •• • •• • •. • •• 

1-111 i"-C'h•• s.• ••--t•I' •"' ............ . 
'T•atal.- e?e.:crol71:a.c: 

"41t:•l e•••···•.-.••••• .. •••••••••••••••••••• 
OC ... C': 'Di•,..····-···· ........... ····· ....... . 

o.: .................................. •••••••• 
e. ... -ic: 

li.ea.1• hl'•I' l•ed•d, ••c•ftt chh•: 
Ali.el ................................ . 
~¡.1 ...... - ••••••••••••••••••••••••• 

,.,1ci.1•1et: 
.ta&•l 1 .................................. . 
... ial l• .... ··•••••••••••••••••••••• 

a.a ........................................... . 
faNI' 01' fihi; 

t •icrofeT .. • ... crter: 
Jll't•li••• fit.: 

Oál filletl., ••• , ••••• , ••• • ••••• 

OC.h•I'··-······················· W."te!is•• ,.,..rt 
Oil fi.11••· .......... • •. ••. • •• •• • 
OClll•r ............................... . 

~r .................................. . S..•• rkto 2 aic:f'of'ar ...................... . 
•ica ................................................. . 
C'&h•W' fi••• c_,ecicor• .. -••••••••••••••••••···· 

Y•rial• c•Jt•Ci.Cor•··········-••••••••••••••••••··· 

It c .... i•n artic:lt art~ onaiftal mocoir...,ehicl• 
a•ui,..at <••• h•-.hoc:• 2, .. n •"· ech•4ul• i) ..... 

vas u ., 
Qunttt7 

IOl .... , . 
. .. •.. ... .... •.. ... . .. . .. 
110. ... ... 
. .. •.. •.. ... -.. ... ... •.. •.. 
1 ••••••• Pre e 

!hctric•l ••i.tctl••· r•l•!•• fue••• Uahtnía¡t erre•t•"•• 
plua•. recept•c I••. tse: a.:ick•ic•. C"entinet•, t.•nnn•l 
ecri'•• juaccion bo••• •~ oc.h•r •1ectrica1 ••••recua 
fot ••ki.Qil or .,r••1u~ .:..,crH•t c:U'C\lit•. for th• 
.,rotecc.io• of tltctrá.cel cl'fC:~lt•. or for aalün& co1t­
t1ec:tíon• to ar in elect.ric:•l cU'cv.5.~Si awitcl\bo•rd• 
(eccep&. t•l••"º"' '""'c"~ ... de) r.w6 cofttrol ,.anele; 
al l et\.• ro~•aoiftl ea.di C"•rt• t.h•teof...................... • • • • • .. • • 6.11 ad val. 

ll•c.tTical 1 ·~rchea e:Mt r•h.,,_: 
Coac.ainina en ~t••t.1.c .. erlo•d or 
itri••ia& Nc.huu• (cncoat. tac•ü•r•h 

tloldadl e•••·· ........... - ............ • •• • • • •. • • • • llo. 
Olht:t': 

I• Ci.l'C••it• •f l•H tl't•rt 1.000 9.... "º· 
S• cirnlr• of l .ttoo V or .o.r•. 
•vt l .. • &1'•• :J.45 IV' .......... • • • • • • • • .. Jlo. 

19 ciu-ic• •f .>&t KY 01' hiaheir... ... •o· 
Ot.N•: .. c ... ,. ................................ •••••••• •o. 

h•tl•lll .. t.c..................................... "º· 
1 .. rac:&a-.............. --··•·•••••••••••••• 110. 
a.ue: 

I• circe.le• of ..e wer 1,000 Y...... •o. 
1• circ•h• •f _. .. l •°'° Y., ••••• ••• Wo • .... ,.: 
•h~ ~---1• ir• .. •t ,.,. 
, .... 10 &........................... ... 
'"'" t .... .,. , .... •t 10 ..... ........................................... ""· .......................... ~......................... ... 

l~clal 

tr•• (1) 
11 •• wal.(U 
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;,uu,.., SCHEDULE• or. THI: UNJTED STÁTE• AMNOTATED '"·~ 
SCH!DUU 6. • H!TALS ANO META!. PRnDUCTS 

Pare ) ... Electrtc•l H•ch1nH'Y en.i Equlp••nt 
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•• .. 
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fK.11 on 

Electricel 1wi.CchH, r•l•1•• fu•••• etc. (cOft.): 
Pv•••1 

la ci.rc-.it• of l••• chan 2,SOO •: 
Gl111 cartrldl•· •• •••• •••••••••• •. • •••• • • fito. 
Other...... •• • • • • • •• • • •• • • • • •••••••••.• •• "º· 

tn circu•t• of Z,JOD I' or aora •••••• •••••••••• Jlo, 
Junctio1t bf:1!•••· .............. ••••• ••• •••• ••• ••• ••• •• llo • 
Connectora: 

co .. &at ••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• lo • 
C1lift4racal 1 •uh iconcact: 

t1c1• ac 120 v or .,,, en• 20 A or 
811t1, anclud1.n,a "'" 1nd al••"'··.,....... "º· 
Ott11r •••••••• ········•••••••••••••••••••• "º· 

laclr. •nd ,an•l................................ llo. 
hinted c1rcuit ••••••• •••••••••••••••••••••• •• Ro. 
Other. •• •• •• • • • • •• •• • • • • •• •• • • •• •••••••• •••• •• Jlo. 

Pri•ced circuir •oarda: 
Wn1na a •Ha _..ollJ' of •lauic i•ore1aated 
1111•: 

Vhh J or mere le1•r• of coM11ct iaa 
.. terial•····•••••••••••••••••••••••••••• •o. 
Otltt:r ...................................... "º· 

Other. •••••• ............ •••••••••. •••••. ••••••• "º· 
~pholdtre •••••• • ..... • ••• •. • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • "º· 
lwí.tchlHI' aunablie• arul av1tchbaard1 in 
circuitl of not over 1 ,000 V ••••• •••• •• •••• •• •••••• llfo. 

lwiCch11ar HHabli.ea ª°' 1vitchbond1 in 
c1rcuic1 •f over 1,000 v •••••••••••••••••••• ••••••• Ro. 

Peael •01rda and dutr1'utio• •oar•• ia 
c1ri:uit1 of aot ov•r 1,000 V.••••••• .... • •••• ••••••• Jlo. 

Te1Wiaah, •hctric•l •.-licaa ••d eleccric•l 
cou•liftl••.... •• • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • •• • • 1 

AC 90cor acerur• and contactar•: 
aar1• nor ovar 600 v ••.•• ••••• •••••••••• •••••• 
.. rad ovar 600 V ••.••••••••••••••••••••••••••• 

AC motor caocrol centera ••••••••••••••••••••••••••• 
OC her• iac lv1Ut1i1 'ere• of ctie fore1oiq •••••••••••• 

tf Canadiaa •rticl• •M ori1in•l miotor-vehicl• 
a1111i ... nt <••• haadrioe• 2, ,are il, achedule 6) ..... 

b1iator•. fhad or variable Cincludina potantao.­
etera. bue noc. inclu1hft1 haetina ela•nta> • •nd 
pare a eh•r•of ............................................ . 

Yariñl• raailrora ( inclutlin& potanc ia.eun): 
Virevound ........................... •••• •• ••••• 
Othtr •••••••••••••••• •••••·•••· • ••• •••• • • ••• •• 

•ba• ra1i.acors: 
aniaa ..,.,. th- t.o leH• <reaiacar 
.. tworll•>••••••••••••••••••••••••••••••••••••• 

Ot:Nrz C-'• c_,,.,.itioa ••••••••••••••••••••••• ., .. : •u• l•M•: 
Caif';• ••••••••••••••••••••••••• 

--·························· ..... f 
c..-........................ . 
Ot .. r ......................... .. ., ......................................... . .... , .................................... . 

•nt• ef th• fora1ai ........... •. • •• • •• • •• •. • •• • • • • 

lf c .... h. •rtlcl• .... ,, ..... , _,., ...... icl• 
·•"',.."' h•• h•H••• 2. 'ªl't ••• IChffvle •> •••• 

.... ... 
llo. 
1 

•....... 

•.. 
llo. 

llo. 

... 

... ... ... ... 
llo • .... 
• . ....... 

Spatlel 

.... 
•i •• val. ..... (!,I) 
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JU ad v.t • 

CJrd •llPP• 
911/UI 
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TAIUFF llCHEDULEI OF THE UNITED sTATES ANHOTATED (ltiu) 

SCHEDULE 6. • t1ETALS A!IO METAL P'Dnl'CTS 
P•rt 5. - !lecc:rtc•l fi'!echtn•rY •nd Equipzr:•nt 

Ualt• ., 
O...nl:ttp 

Aut:oe•tic volt••• 1nd vmlt•••-curl'l'flt r1,ulHor1 • 
w1th or wathout cut-out r•I•!'•. end i.i1rt1 U11r1of: 

~•t•n•d for u•• in• 6-•olt. iz .. volc. 
2•-volt l)'lt ................. ••••••••••••••••••• •·•••••• 1.JI Id ••l. 

tt Caneda•n arr:ácle an.d ori•in1l 90tor­
••h1cl1 1q1,11pasnt (111 frt11dnat1 z. 
"'' 61, 1ch1dyl1 1), ......... •••• ••• ••• ... • •• ... a....... ll'r•• 
Aut•atic: volt11• end volt•••'"'current 
reau!eton, if c1ruh.1d ror u11 an c1•il 
11rcr1fc· (111 h11dftat1 l, ••rt 6C, 
1ch1dul1 1).,,, .•• ,,.,., ••••••• , .•• • ••• • •• •.,. JE.• •• •.. PT11 

Otner. ·•••••••••••••••••••• •••••••••••••••••••••••• a....... S.61 •• val. 

Au.taiaatic voltqe end wotr:eae•currenc 
reaulerore. if ceruhed tor u•• in civil 
e1rcrafr: <••• heednore 3. 11arr: 6C. 
eche•ul• 6) •••••••••••• • ••••• •. • ; •• • • •••• • •... •·. •.... h•• 

rtectric fil-ent l•P• ef\41 aleccric di1char1• 1•11•. 
i1tchl•in.a uh.re-vi.olee end infra-rell 1 .. ,, 1nd 
phor:o•flHh l~p•• elecrri.c h•i.n•eceac l•P•• •IMI 
ere. l•P•; 

Jil .. nC l•P•t 
Chri•t••••ltr•• ,_,,............ •• • • • • • • • • • • • • 5 .11 .. •el. 

Nini11ture................... •• • • • • • • • • • • • • •o. 
OCher •••••••• ••••••• •••• •••••• •••••. •• ••• •o. 

Jafra•red l•''••••••••• •••.• ••••••••• ••• ••••• · •o.••••, J.JI •• vel. 

"9oco-fla1h l•P•••••••••••••••••·•·•••••••••• •o •••••• J.31 .. val. 

k•l••-~·- l•••····························· 3.31 .. "'ª· 
ltM•r 1 i.-che• c .. aeur .. •haonallp)... •• Ro. 
1 iachH aM over (-Hurad •i•aonel IJ').. 110. 

U Can .. i..en arcicle attd oriain•l 
•r:or..,ehi.:le ••ui.,..nr: <••• 
fte .. eoca 2 1 ''"' IS, acttedule 6)...... •• .. llo. ...... Pr•• 
Jf cerdfi .. fer u1e in ci•il •ircreft 
(Ha M .. •ot• 3, ''"e 6C, achaduh 6). ••• ••··· ••• 'Pre• 

etc,her: 
De•ianed for opentiac ac 
IH• then 100 vol U: S.-•• havina 11an emelopea 

.. , ..... 0.2' inc:h in ...... 

.. di..,.t•r al\d 1ui.cable 
fer •H in c1ar:oec0Ha •n• 
.r.lill1r aur•ical iaetr.-..nt•.... •• • • • • Dos..... 10.4% •d wal. 

11 .... 1. 0Clill1r •• · ............................. . ...... , ... , ,.,.............. .. ... ................................... 
11 Cea .. , .. uticl• ... ori1-
iul eotor...,etriicl• e~ul;..ac 
(eH he .. noca 2, IJHC 68, 
...... ula 6) ...................... ••••••• he• 

•••• 6-17f 

6 - 5 --
6~6. I• - 6116.~I 

3.IS ad ••l .CD> nz ad val.· 
'"'ª (.& • .E .u 

UI .. ••l. 

4.H ad •el.CD) lSZ ad wal .. 
Pree CA.E.U 

JU ad val. 

.J.lt a• •.t.(:>) 20% ad val. 
PYH <A.1.u 

l.11 ad w•l.(D) JS': •d val. 
Prea (A.a.U 

J.U ad val.U>) :o: 9d ••l. 
Prae (A.E,tJ 

1.tl ad 
val .(D1 1> 

Pree (A,E) 

Pre• (A,D.•.U 201 ad val. 
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TANFF SCHEDULES OF THE UNJTED &TATES ANNOTATED (191;) 

SCHEDULE 6. • ~ETALS A.~D METAL PaODUCTS 
Pire ). - Electrlcel Hachlnery and Equip11•n~ 

Art.lclH 

lltctric fi.1•ent l•P• tnd eltctric diachar1• I•••• 
i.ncludi."411 ulr.re-vlolet tnd a.nfra-rtd l•p• tftd 
,tioto·fh•h, lcrie; tlectrlc liai.na1ctftt l•P•O •MI 
are i-it• (con.>: 

Pilaatnt: l"'P' (con,): 
Or:her (con.): 

Deuane• for oper•t ina •t 
100 volt• 1Jr -.or• ••••••• •,, ••• • ••••• • •••• 

GeftH8l htht &ftl 1 UO watU an• ...... : , ... , ·-········· ............ . Decor•l:i.•• 1-P•· ............. . 
Ol:har, includa.q •tand•rd 
•oCl81hOl• l•P•• • • • • • • • • • • • • • • • 

Ocltal'I 
fll'ft91Uft h1lo••n 1ftd ot"H' 
1-•• u.in¡ h•loau• 
r1ae .. r•C ive CJ'C le •• ~ •••••••••• 

Ol:lter, iacldin.a reflector, 
1ra6fic and •tnec liahtia:•• _. r°"'" Hd vibrecio• 
1en"ic1 1•••· .................. . 

Rlecc:ric •i1cher1e l•P•• includiJW 
ultr••vio:.et l•P•• .................. •• • • • • •. • .. •. • •. 

Pluor••cent, hot cachod• •••••••••••••••••••••• 
lodi"9 wapor ••• ••• ............ ••••••. ••••• ••••• 

~~~~'r 1:~r:~¡~;· ~i~;;:;¡~i~~ · i~;;;:: :: : : : : : : 
Are l~P••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• 

llecr:r~c liain11caac 1-.•••• •..••• •••••• ••••• ..... . 

Liaht •i.cti•a •to•••· ........................ . 
O'!her ••••••••••••••• ••••••••••••••• •••••••• ••• 

•l•ctroni~ tubH (eaee't l•r•!" tuhe1); •hotocalh: 
tranai1tora •nd oth•r r•l•Ud el•ctronic: crpetal 
c•pon•nt1: lllluM1d pieao-1lectr&c cry1tah; ali 
tl\e fore1oh1 end peru chneof: 

Televha.on picture cubtl: 
Color ••••••••••••••• •••••••••••••••••••••••••• 

v •• ,. 
of 

Quenttty 

•.. ... •.. 
. .. 
... 
... 
llo. •.. 
"º· ••······ 
... ... 

• ..,, .. 1 wid10 dhpla1 di .. ond of J/: 
IJ 11tch11 and under ••• ,, •••••• , • • • • • No. 
1.J í.acl'tt• ....................... , • • • • • Ko. 
14 lncl'tt• and 1 ~ i.rtch••·............ Ko. 
16 iacl'tt• and 17 inch••· •• • • • • ... • • • • No. 
18 iKhll adll 19 inch••·. •.......... Ro. 
20 iactt11 •nd ower ••••• •••.... •• .. • • • Ro. 

41 •• vel. 

•t .... 1. 

4.JI ad vel. 

Z.IZ ad val. 

lf C .... i._ Hticlt •M eriahal 9010r"-
9tfilicl• ••ui,..nt <••• tltedaott 2 • ..,, ••• •c.lli••·•· •> •••••• •••••• ••• •••••• llo... ... Pr•• 

Ochtl': 
eni• • acr•iahc Une 4i .. 111io" ecro•• 
e•• fMtltl•t• areattr &h•n 11.• anct,t• 
ht .. .,,,,.. •o acraial\c li•• •1. .. n1i.cn1 
MWMt &llt fMt9"1el.t &"ti taCHtla U .lt 
,_....................................... .. •••••••• 21 ...... 

........................................ 
.... J•••'"· ··········· ·············· OCMl'o•••••••••••••••••••••••••••••• 

11 Caa .. i .. articl1 eftd orialnel 110t•r­
••llicl• •••i,..•t CH• l'ttadno'• J, ....... •cll•••l• •> ••••••••••••••••••••• 

11 , ..... , ..... , ......... 

... ... 

.... ..... . 

•.21 ...... 

Pr•• 

Sp«cf.al 

Prae (A,E,I) 

J,71 .. •el.CD) 
Prae (A,Z,U 

J.tl .. ••l.(l>l 
free (A,Z,U 

H .. ••l.(D) 
rree C.&,&,U 

free C&J 
12: a• ..,.1.C1> 

7.21 .. wal.(D) 
PrH Ca,&,t> 

7.ZI ad ••l .CDJ 
Put (&,U 

201 ..... 1. 

ZOI ad wat .. 

J.SI ed va?.. 

ZOI ad val .. 

,.,. 
{, ' 



IC:MEDUJ.! 6. • llETALS AH!> METAL PRODUCTS 
P•rt s. • llee~rtcal. Pt&c.hlnery end lqutpaenc. 

UUclea 

llecuoAi.c cu-.•• tHcep1: l·r•Y tvt.••h phocoulta; 
tranei.•tar• and othel' nhted tl•c:troni.c cryHal 
co.p.,.nent1; .auftted Pl••o•electTÍ.C cr1•t•l•: •ll 
che furlt&Ot.tl& •"d ••U• 1hereof Ccoa.): 

Other: 
C:Hho4•-UJ' cull'H aftll ••rt• thu•of 
(iocl.itU. .. pHt• of celewuian pa.ct.un ,., ... , ............................................ . 

CethoC•-r•t cu1'••• ••c•Pt pare• 
C.ll•r••f ................... • .... •. • •• • • • • •• • 

Pare• •f caU\od•-f'•1' tul:t1H Uftcl.,.dutre •••t• •f ulewi.aio• •-cture eubea J ....... . 

Sf C•H•iar. arcicle •"• orl1i.n•l .otol'­
•elhict• •tuipl'Nnt (••• t\aadnot• 2, P•l'C 
••• ache•Ylc •> ................ •••••• .. •••• 

&lectt' .. ic c161Mla, ••e•'' c•th.,•-r"•Y '""•• •••• 

a.c•i•ina t1,1k• ............................ . 
Olllel'S 

O.. ... ••,.r •l•c1u·on tult••· ....... . 
DiH••• trío4••· •nd t•ttod••· ....... . 
Mic.r•..,• & vlt••: """•ero. ....................... . 

&l7•t1'0t1 ......................... . 
Ot'.lt.er ...... ••••••••••• .. ••••• • ... . 

Lla"r.--••"'•ina cd«•· .................. . 
OCher .................... •••••••••••••• 

Tr•nei.ec.or• •t.d othtr rel•C•d ehctroaic 
crye&:•l c.•JOn••t•; etount•• 111uao-elecni.c 
C:l't•t•l•t 

hu•i•tol'•····•·••••••••••••••••••••"••• 
0--td chi••· •ic:• •nd wafeo ...... 
Viclll • •iHiP•UGQ r•hftl of 111• 
, .... l ••te. .......................... . 

Vir.ll • 4lHipatioa raeinc af 1 wuc: 
or ll'••ter ............................. . 

Dio.I•• aad r•cti.taere ..................... . 
U-t,1ftt•• chl••• llic• and ••f•H· ••• 
ftoc.o-•e .. it íwe: 

.. ,., c•ll•···············••••• ................................... .. ,.,, ................................... . 
lliC;rOWaY•·•••• •••• • ••••••• • •• • •••••• 
n,,..1.r.ora •••• ••••••••••••••• ••••••• 
0&1\er: 

Wich .... 1 • ..- CU'fHf\t ot 
0.t ........ OT l•••••••••••O•• 

.................................. 

U.U e ., 
QuHtlty 

.... 
• 
•....... 
.... 
.... . .. •.. . .. .... . .. .... 

ll 

.. .. 

..... 
ll .... ..... ..... ..... ..... 
... 
..... 

H •d ..... 

..... 
4.1S .. ••L 

•.21 •d .. .a. 

Pree 

...... ,,, 
' - ' --687.54 - f;0.7? 

, .... (1,1) Ul ed val. 

4.%l •• ... 1 .. (0> in •d v•l. 
PrH <e.u 

t"'ree (/l•,E.l) Ul •d v•l· 

JSI •d v•l. 
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SCHEDllLE 6. • ME:l'ALS Atl D METAL ?ROD:ICTS 
Part J. • llectrtcal Machlner7 and lquS.paent 

U.lt• 
»U ele• ., 

~""'' 
ll•ctl'Ofti.c cub•• Ce•c•Pt •-r•• , ..... ,. •hotoc•ll•: 
tranetuore •nd other relltt~d •l•ctronSc cryetel 
coe;:i..,nente: •ount•CI p&••o-ahctr.lc crw•t•l•o ali ... fou.1.>ift& ••• p•rt• thenof (r;on. >: 

Other (con.): 
Tran•i•tor• ... other related electroftiC 
cry•t•I c•ponanca; •ountedl ••••o-•l•ctric 
cr,.•tah (con.): 

llo-nolUhic int•1rated c1rcuite •••• ••••••• , .... 
UnaJunted t;h ª"ª• d1c• end ••f•r•• ••• " Lineer. ••••• •••••••••••••••••• ••• ••• ..... 
Ol:her: 

li.,.oler: ..._,r, i,1 .................. •o. 
OtMr: 

Tranainor-tr•n•iHor 
loaic •••••••••••••••• •o. 
&ainer cou,le41 
, .. ,c •••••••••••••••• •o. 
Ot:her •••••••••••••••• •o. 

Mllt•l oaid• a .. icondui::tora: 

,.._,r'-*~~ ecceH: .... ...... 
t,ooo Hu •.••.• lo. 
O..r t.ooo bue ... ... ,. 20.000 
ltit•··· ••••••••• •o. 
O..r 20,000 ltut 
.,. ...... •o.ooo 
ltit•······· ...... •o. 
ower •o~ooo '"'' 
.. ...... 10.000 
ltit•············ •.. 
Ower 10.000 ltut 
..e ..,.r Joo.ooo 
ltil•· ••••••••••• . .. 
Orar J00,000 .,, •............ . .. 

°'"ª"················ •.. 
llicr .. race••or !' · ........ ... °' .......................... ... 

°'"ª"·· .......... ····· ....... -~ ... 
OC"r iat•1reu• circuita •••••••••••••••• ..... 

U-uatff cha, •• 4ic• •nd ••f•r• •••• • 
Ot••r••••••••••••••••••••••••••••••• •.. 

-....: .. •i•e ... electri.c Cl'J'etale. •. •• ••• •• •o ...... •. n •• "ªª· 

OCMI' ••• · •••••••••••• ;. •••••••••••••••••••• ........ ""º 
OCIMlr. iaclu41i .. ••rt• ... .,.cielly ..,.,. 
,,¡ ... fer: ••H• ar electr•ic ª .................... !f ....... 6.71 •••••• 

a.te• ef Dut, 

Sp•c:lel 

4.21 •• ••1.(D) ..... (t,11 

•.n •• nJ.(D) , .... U:,l) 

JSI •• ..t .. 

)JI •• Yel. 

JJI .. val. 

Js: ed Vil. 

JSl ad Y•I • 

(ll'd •up,. 
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'" 
PARA EL LLENADO DE SOLICITUD,DE PERMISO DE IMPORTACION 

O EXPORTACION 

La solicitud debe comprender: 

a) Carátula y hoja no. 2 de la solicitud, original )' 
dos copias (para el caso de ser presentados en 
las oficinas centrales de la SECOFI) y original y 
s copias (para las Delegaciones Federales). 

b) ~E~!~-.!-l~-..!'.PJJ¿:J~..!'~--<!_e__L~~~~~~S~~'!.-~-~!2~~~~Ei§E 
para describir la mercancía. original y dos co­
pias (para oficinas centrales y delegaciones fe­
derales). 

c) Información complementaria y anexos para identi­
ficar la mercancía, un tanto. 

d) Adicionalmente, en las delegaciones federales 
fronterizas y de zonas libres, se requisitará el 
.!E~~2--'!...-l~-..!'~J¿~j~_!.a_'!__~~-i~2E.!~~~iÉE--~~-~Ei~~~~~ 
.!.!!!~!!!E!.!i~~_! __ u_s_a_E_a_s_, __ ~'!.-E.E..!:.S..!:E.!!.!__J:.__=..l!!.~~-~221~~...1. 
~~~E~E-~l-~~~~i!~-~~1-12_.!~S.!!i~E~· 

Cuando 1 a sol i c i t u d se re fiera a 1 a moda 1 i -
dad de "reconsideración" deberá anexarse 
además copia legible del oficio de negativa 
y de la solicitud original; el interesado 
dispone de un plazo i!e 30 días naturales a 
partir de la fecha en que se reci·ba la noti­
ficaci6n de la n"egativa para presentar la 
1oli~itud de "reconsideraciones". 

·Deberl formularse en 
quina y sin borraduras 

idioma espanol, 
ni enmendad"uras. 

má-

"No. llenar loa espacios sombreados. 

Cuando se requiera 
dependencia• (SARH, 
deben incluirse los 

opinión previa de otras 
SEPESCA, INMECAFE, etc.) 
anexo~ correspondientes. 



1. 

Cada aolicitud debe referirse únicamence a 
mercanclaa que estén;:. clasificadas bajo una 
misma fracción arancelaria, salvo que se 
trate de solicit:udea con base en programas 
de foment:o, conjuntos o plantas industriales 
o modalidade1 que justifiquen incluir parti­
da• de varia• fracciones arancelarias. 

Se pueden presentar ·solicitudes que amparen 
mercancias clasificadas en varias fracciones 
arancelarias, si el valor de cada parcida no 
ea mayor al equivalence a 100 d6lares E.U.A~ 
al tipo de cambio controlado y correspondan 
a un mismo capiculo de la carifa. de importa­
ci6n o export:ación. 

E1toa formatos son de 
debiendo respecar cada 
rlatica1. 

libre 
una de 

reproduce: ión, 
sus caracte-

Para evitar problema• de trámite, los datos 
e información referentes a la solicitud )' 
anexos, deben proporcionarse correctamente y 
congruentes ambos. La SECOFI puede conside­
rar como· no presentada l• solicitud si no se 
llena en forma completa • 

. - Para mayor informaci6n o aclaraci6n acuda en 
el Districo Federal al Departamento de 
Orientac16n y Difusión de la Dirección Gene­
ral de Servicios al Comércio Exterior; en el 
interior de la República, a las Delegaciones 
Federales. 

Sector. Cr.uzar el cuadro correspondiente, según se 
trace. 

Público:. Dependencias del Gobierno Federal, organis­
llio·a descentralizados, empresas de participa­
ci6n estatal mayoritaria .Y demás entidades 
considerad•• dentro de la administración pú-

Privado: 

1te1l111enea 
•ayúaculas 
ai1uientea 
7daculaa1 

blica. · 

Peraona fl1ica o moral no comprendida en el 
c~ncepto anterior. 

Adu.aneroa: 
el tipo de 
re1lmanea, 

Con1·igne ·claramente con letras 
trlmite que requiere, según los' 

citando sólo lo aeflalado con ma-
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3. 

4. 

,;o 

Importaci6n Definitiva; 

Importación Temporal 

lmportaci6n Temporal 

Exportación Definitiva: 

Exportaci6n Temporal; 

... 
ji! 

(para retornar los bie­
nes al .extranjero en el 
mismo estado) ; 

para exportación (impor­
tación de insumos para 
au transformación· o ela­
boración, o de bienes 
para su reparación): 

H~dalidad. Conaigne si la aolicitud es para alguna de 
laa siguiente• modalidades del permiso, citando sólo 
lo seftalado con mayúsculas: 

Permiso abierto (en el caao de importaci6n defi.­
nitiva); 

Perllliso regla octava (en el caso de importación 
definitiva) 

Permiao en base a programa (en el caso de impor­
tación d~finitiva de empresas que cuenten con 
p~ogramas de fomento o integracibn nacional); 

Reconaideraci6n a negativa de importación (o) ex­
portaei6n, cite inmediatamente. después del número 
y fecha del oficio de negativa; 

Reeonsideraci6n •. aprobación parcial. 
de que se haya negado parte del total 
licit6, deberá presentar. copia legible 
licitud, permiao y anex~ (a) autorizado 

Otra (a): aeft~le la que corre~ponda. 

En el caso 
que se so­
de la so­
( s) }' 

Nombre o· ra116n aocial. Si ea persona flsica anote el 
nombre y apellidoa¡ ai ae trata de. pe1·sona inoral, con­
ai1ne la raz6n •ocial. o la denomin~ci6n de la empresa, 
dependencia• u or1aniamo correspondiente. 

Domicili:o, calle. nGníero o letra 
donde reside la persona flsica o 
pre••• dependencia u orsanismo. 

y códico· postal, 
se ubica la cm-

Localidad• Eatado y tel~fono. Anote defegacibn o 
.. tliunicipio, entidad,.federativa y el nú1nero ·de t·c·· 

;.16 f'ono c1.-. 1 a peraona. ft. • ica. ºillmlol.irlÍllll.i"••••••lllÍI-'---

. . - ~ ·.• .)~¡ ; . ' ~ 

,.• 

• 'o .. -·,-:"'--

• ~ 'i.~i 
· .. ;,: ,~~ ... ' ' ~~' 



·, 

5• · Hercanc:Ca a ill'portar o exportar. o"escriba el pro.dueto 
con sus características más imp.ortantes, para identi­
ficarle claramente y diferenciarlo de cualquier otro. 

6. Fracción arancela·ria. La que se considera aplicable o 
que haya aplicado la Dirección General de Aduanas en 
otras importaciones o exportaciones del mismo prod~cto. 

7. Autorización para suscribir la. solicitud. 

·8• 

·'· 

Registro 
dique el 
Dirección 

Registro 
rrespon.ta 

Nombre. Ano ce el nombre 
ponsable legal autorizado 
licitudes de permisos de 
port.ación. 

completo del :-es­
para suscribir so­
importaci6n o ex-

Cargo o puesto en la 
gorla o función que 
solicitante. 

empresa. 
desempefla 

Indique cace­
en la emp:-esa 

No. de Registro. Anote el número del regis­
tro para suscribir solicitudes de permisos 
de importación o exportación, autorizado por 
la Dirección General de Asuncos Juridicos de 
la SECOF I. 

Telffono. Indique el teléfono donde norcal­
mente puede ser localizado para cualquier 
aclaración. 

Firma. 
cribe la 

Nacional 
número de 
General 

Perteneciente 
solicitud. 

a 

de Importadores 
registro que le 

de Aduanas de la 

la persona que sus-

y Exportadores. In-
fu~ asignado por la 
S.H.C.P. 

Federal de Contribuyentes. Anote el que co-

• la persqna, empresa, dependP.ncia u oc¡a-
niámo 0 deaignado por la S.H.C.P. 

10. Cantidad a importar o exportar. Seflale con número la 
cantidad de mercancía que solicita. 

11. Unidad de Hedida. Especifique claramente si se trata 

12. 

de piezas. jue~os, kilogramos~ met~os c~bicos, litros, 
etc., en el sistema métrico decimal. 

Valor en dólares E.U.A.. Anote en dólares de 
tadoa Unidos de Norteaméric.a al tipo de cambio 
lado vigente, el valor L.A.11. de la mercanc{a, 

tos Es­
contro-· 

En e 1 

·_;.-e~· •, ,. ». '- .. 



.13. 

14. 

caao que la compra-venta se realice en cualquier otra 
divisa convertible o transferible, se de·.berá convertir 
a d6lares E.U.A. conforme a las tablas'· de equivalen­
cias que publica el Banco de México. 

Aduana. 
(es) por 
cancía. 

Mencione el nombre de la 
la que pretende importar 

Aduana (s) Nacional 
o exportar la mer-

País de procedencia 
país o paises de los 
tar la mercancía. 

o destino. Anote el nombre del 
cuales pretende importar o expor-

15. Actividad o giro principal. Indique el giro o activi­
dad comercial, industrial o económica de su empresa, 
en la forma más clara posible. Si es persona fisica, 
~ndique au oficio u ocupación principal. 

16. Uso especifico de. la mercancf.a. Diga en la forma más 
clara posible, en qu6 se va a utilizar la mercancía a 
importar o exportar, ejemplo: venta a ••• • fabricación 
de ••• ¡ raueat:ra par.• ••• ¡ etc. 

17. Período en que se consumirá la mercancia. Senale el 
tiempo aproximado en el cual habri de utilizarse la 
mercancf.a; no utilice ·1aa palabras "inmediato" o "in­
definido", sea lo máa claro y preciso posible. 

18. Permiso anterior del producto similar sólo para el ca­
ao del sector privado. Eacriba el número• _fecha de 
expedición y cantidad autorizada del último permiso 
concedido, ast como las existencias actuales del mis­
mo. Adjunte copia legible de dicho permiso, por el 
anverso y el reverso (en este reverso debe aparecer el 
ejercicio ~el permiso). 

19. 

20. 

Anexos para identificar la mercancta. Especifique el 
tipo de documento& e información adicional que adjunta 
a la solicitud p~ra identific~r mejor su mercancf.a. 

Da~os complementarios. Cite 
tarite sobre loa resf.menea y 
importaci6n o exportaci6n a 
Ejemplos a 

la información más impor­
modalidades especiales de 
que sujeta la c;iperación. 

llGaero 
cias u 
Salud, 

de autorizaciones de otras dependen­
orsanismos (S.D.N •• Secretarla de la 

Pemex, Conasupo, etc.) 

•esistro. en prosrama de fomento o integra­
ci6n y·. próducto o .actividad .que ampare (de 
las . Direcc'ionea Cenera le• de. _Industrias de 
la SEcoFU .. ·· 
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·.¡. 

PARA EL LLENADO DE SOLICITUD DE MODIFICACION A PERMISO DE 
IHPORTACIO.N O EXPORTACION 

1. 

L• solicitud debe comprender: 

Caritula de la solicitud, original y dos copias 
(para el caso de ser presentada en las oficinas 
centrales de l• SECOFI) y original y tres copias 
Cen la• Del~gacionea Federalea) 

b) Copia fotoatitica legible por el anverso y rever­
so del permiso a modificar. 

Deberl formularse en 
quina y sin borraduras 

idiom• espaflol, a 
ni enmendaduras. 

má-

No llenar loa espacios aombreados. 

Cada solicitud deberá 
un a6lo permiso y a un 

referir•• únicamente 
s6lo concepto. 

a 

Estos formatos son de 
debiendo respetar cada 
r(sticaa. 

libre 
una de 

reproducción, 
las caracte-

Para evitar problemas de trámite, los datos 
e información referente a la :oolic:itud debe_n 
proporcionarse correctamente. La Secretaría 
puede conaiderar como no presentada la soli­
citud .ai no se llena en forma completa. 

Para mayor información o aclaración acuda en 
el Distrito Federal al Departamento de 
Orientación y Difusión de la Dirección Gen.,·­
ral de Servicio• al Comercio Exterior. En 
el interior de la República, a las Delega­
ciones Federales, 

••cimen Aduanal. 
culas el rlcimen 
otoraado, citando 
que_pued•·•er: 

Indique claramente con letras mayús­
que viene consignado en el perioiso' 
s6lo lo seflalado ·con mayúsculas )' 

--, 



Importación Temporal (para retornar los bie­
nes al extranjero en el mismo estado) 

Importac i6n temporal" 
por tac ión de insumos 
o elaboración, o de 
ci6n) 

Exportación definitiva 

Exp_ortación temporal 

para 
para 

bienes 

exportación (im­
su transformación 

para su repara-

2·. Nombre o razón social. Si ea persona fisica anote el 
nombre y apellidos; si se trata de persona moral, con­
signe la razón social o la denominación de la empresa, 
dependencia u organismo, correspondiente. 

·f 

3. 

· .... :.:.·· -

Domicilio, calle, número o letra y 
tal donde reside la persona f!sica o 
empresa, dependencia u orgariismo. 

código pos­
se ubica la 

Localidad, Estado y teléfono. Anote delegación o 
municipio; entidad federativa y el número de te-
16fono de la persona física o moral. 

Concepto a modificar. 

Prórroga. Cite la última fecha anotada 
rlodo de vigencia del permiso otorgado 
la fecha a la que desea se prorrogue. 

en el pe­
e indique 

Cambio de valor. Seftale en dólares E.U.A. el va­
lor de la mercancla, según el permiso autorizado 
y consigne el nuevo valor en dólares, al cual 
preten~e cambiar. 

Valor pendiente por 
en d6lares pendiente 

importar. Indique 
por importar. 

el valor 

Modificación en descripción. Describa el cambio 
·que pretende realizar a la mercancía que se con­
aicna 'en el permiso concedido y/o a su. anexo, sin 
que dicha modificación altere la naturaleza del 
producto' autorizado. Presentar hoja adicional 
membretada con la modificación solicitada •. 

Otras aclaraciones.. Precisar la aclaración qu~ 
pretende modificar al permiso concedido o a sus 
anexos tales como: 

A) Cambio del pala de procedencia " destino y 
da la ·aduana cuando fatas hubieren sido 
seftaladsa'en el rermiao. 

-'··: 
~.:. ' "• \ : 



., 

4. 

~) Modificación o nulificación de leyenda 
que se consigne Cn) en el renglón 
observaciones que se cita en el permiso. 

C) Otra (s) • Seflale -la ( s} que corresponda 

Motivo (s) y/o justificación de la modificación. 
este espacio mene ione en forma clara y correcta 
principales argumentos o razones que justifiquen 
modificación. En caso de ser insuficiente, anexe 
crito (s) en papel membretado de la empresa. 

(s} 
de 

(n>. 

En 
los 
la 

es-

~. Autorización para suscribir la solicitud. 

Nombre. Anoce el nombre comple_to de~ responsable 
lecal autorizado para suscribir solic~tudes de per­
misos de importación o exportación. 

Cargo o puesto en la 
funci6n que desempefta 

empresa. Indique categoría 
en la empresa solicitante. 

o 

No. de registro. Anote el número de registro para 
permisos de importación o 

por la Dirección General de 
SECOF I. 

suscribir solicitudes de 
exportación, autorizado 
Asuntos Jurídicos de la 

Telffono. Indique el telffono donde normalmente 
puede ~er localizado para cualquier aclaración. 

Firma. Persona que suscribe la solicitud. 

6. Registro Nacional de Importadores y Exportadores. 

1. 

Indique el número de Registro que fué asignado por la 
Dirección General de Aduanas de la S.H.C.P. 

Registro Federal de Contribuyente~. 
rresponda a la empresa, dependencia 
signado por la _S •. H. c. P. 

Anote el que co­
u organismo, de-

8. Número de permiso a modificar. Cite el número que 
aparece perforado en la parte superior del permiso a 
•odificar. expedido por las Oficinas Centrales, o en 
su caso. el asignado por la Delegac16n ~ederal. 

9. Jtúme c-o (a) de oficio ( s) de modificación concedido 
(a) anteriormente al permiso. Indique los núir.r. e o u 
perforados que aparecen en la parte superior de ] :t 

(a) modificación (ea) anterior (es) • otorgados al 

•i••o pe raai so del que se eatl solicitando la modifi-
caci6n. anexando copia a. 

.10. Area. Indique el nGmero que se ·cita en el recu.1.J,-0 
coc-reapondient~ .• ••te concepto dentro·~•l permiso. 



~-------------· .. 
SUCURSAL AUTORIZADO POR 

Mullibanco Comermex, s. n. c. 
DEPARTA~lt:NTO DE CREDITOS COMERCIALES. 

a __ de,i-..-------------..-1'--

Jil'.uy seftore1 (mio11) nuestroa: 
Slrvanse estohlecn por: O CORREO AEREO O TELEX inoluyendo todoa lo.o detalle• O TELEX simple a»iso, 

por (mi) nuestra cuenta un Crédito Comercial Documentario Irrevocable. O CON O SIN confirmación de- aua cort-es;Kin· 

oalea en • • • .. .. . • • • . . . .. . . . . • • • • . • • a trav~a del .................................................................... .. 
t•laa•> , ..... wr lleaadO ,... .......,.. a no Nr •u• u..wdt .. > •ndlquefa> ua lle.aco •n "Pf'd•O 

• favor de ........................................ cn.;e•· r ·dc,t.;kii.Oº ;..;.;.pi.i,N) ............................................ . 

Est• erEdito •• pa¡rad•ro. en ............. ¡.¡.;.¡,¡¿,· •••••••••.•••• 'I expira el dla ..... d• ..................... de 19 ... ; 

por la auma 0 MAXIMA 0 APROXIMADA ....................................................................... . 
(.,. n\\IN'ro r letra. en I• tftOM'd• flll• d•btr& .. .,.,., 

El (losl beneficiario(•) podrá(n) dlapon•r d• este Crédito medianC. letras de cambio O a la Vista O A ...... . 

cliu feoha de ....•••.•....•••••..•••• a cargo de aua correaponul.,. 'I acompailadH de loe aisulentea documentos: 

1.-CONOCIMIESTO DE EMBARQUE: 
0 Maritimo "CLEAN ON BOARD .. Juep Completo. 

B De eamión. 
Gula Aérea. 

expedidos a la orden de Mull•b•nco Comerme•. S.N.C. 

O O. Ferrocarril. o ......................................... . 
o en forma negociable para notltfear a ......••..••..•.• 

moatrando Cl FLETE PAGADO 0 FLETE POR COBRAR y evlc:.tnciando embarque deade 

........ ········ ..... · ............................... . 
CDOftlede ......... ) 

2,-rACTURA COMERCIAL expedida a nombre ele ............ • • · • • • • · •• ~r ·.¡,¡,¡.,;,¡.a· c.;,;.pid,;) • • • • • • • • • • • • • • • • • .... • • • 

en original y • • • • • • • • • copiH fínriaclH. Original y do9 copiu vlaadu por O Consulado Mexicano CJ C6naul de Sación 
· Amis•· D Certitieadaa por Notario Pliblleo. detallando la aipient. mereancla: {S61o Indicar detalle senérico) 

i! -OTROS POCUMENTOS: 
O Cerlific:ido de Orill'•n 
O Certificado de Calidad o .................... . 

f -ftL St¡GURO SERA TOMADO POR: 

O uatedea con SEGUROS LA COMERCIAL, S. A. por (mi~ nuestra cuenta. 

a no1otro1 con ................................................................................................... - ........ . 
, .. _,. r tfl l'W'ft6ft d• ra mmP11IUa de At«Vrm) 

hjo P61i1a No. • . • . • . • • . • • • • • • • • • la cual eatari .expodlda a favor del Mullrllanco Comermex. S.N.C. obHsánclo-
noa o enviarle• oopia d•ntro de loa cinco .•l11Vlentea dlaa. 
t<at• .. su ro eubrir6 I011 rieasoa abajo -IY•doa dlfad•. • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • a •· ••••..•••••••••••.•••.•••.•• 

(1).-Robo d• bulto por entero 0 (T).-Rotura 0 (13).-Cliuaula de Huelp, Albo'""" 
(2).-Kobo O (lt.-Mermaa 'llo ~rramea O gj~il.~~~~:iu~ ~~~O: 
(:l) • ..;...MoJ:idura d• a1111a dulce, (t).-Todo rieap O y A6ttoa · O 

H mBr o de ambaa. O (10)-Barredura U (14).-Gurrr.a n Flote O 
(0.-Contacto con otroa car•H O flH.-Ganado O (15).-Botf<og:i a bod"P para· em-
(S) M h O (IZ).-C"uaulra de Huelp y Alboro- barqucs marltlmoa O 

·- anc "ª toa f'opularea para t:mbar· (16).-Bocfo"a n bod"S" purn .,,.. 
(&»-.-Oxid:it"i6n O quila MaritlmH O barques Terreattta y Aére'"' D. 
5.-lNSTRUCCIONES F.SPECJA.t.F.S: 

Eonb"rq11ra (ll'l&oa) parcial<"• permitldoe Q SI 0 NO Tranobord• permitidos 0 SI 0 NO 

.............................. ·O C .. ANO F •.•..•...• -. ••••• · .. ; •.• : •••••• 



• .c-un,·•·•u 0 •¡m• "' ,. . 1 , : , .n.•-·t>U~ ·corrt.•2'Ptl':t!lr•h.•N. :'"umen ciompr~.::so.. o '"'~';'!Nn.-•~ 
-bUiJmt··ut,:un:I 1•0 <"llanto a Ja ft1!"'1n:1, P'IC:tt't1tud •. \;:1luft•"1., _;,ul1•11ta•ul~hf o t•f1"<"tu11. ft·~ak·s ti•? cuu.J.-squ1~~ docum•":"~•'l:\ 1 ,.t 

pape•lt•¡i1,; ru ,. 11 C'Uant 11 O.l la ,•x1 . .;t••rtc•ra, J'.'='•'1'lpl·Jou, ntntufa1f, p1•:--u, caluf:ul. 1•1111d1c1un. t•m(J:J.CfUe, entr"i:-.:.. ? valor ,_,. ... ,l:..­
nt«.•rc;tnci.rn ~l"f'H'~•·nt: 1 rl.a~ poi" ,tq'J~·llnt-·, 111 1·u 1•u:1tUo a las i'Otut1r111n••r. gt•sa•raJt•:i o A~<ipcc1;.¡Jl•!t .t'At~pul~ ~n 111:; ~·,C'~·· 
nu•nt.•:;, ni por Ju tJU(' ttlf";• ~' 1a but•f'\a (1• 11 a l11:< ;u:tu~ el t•I •·mh;:u·C";•dor. o de otra pcr:1on:a cunlqu1ert1 o :i la .soh·t~(:1a, 
1TpUt¡¡r;óu. \'\c •• d•• los u;.in;¡p11rt<1dnn•s o ;i:w•nu-,;ulun·~ th' la ntt..•rc-an1.·1a. ·. ,_ 

2.-T.,mpot•n 01~umen ~1 • Multit>anco Cometme•. S N C. y su~ ('orrcspom1alts compromi1oa y 
0

t"espo~ilid-:id :alf'.\lft.3.· 
1·t.•sp11.'1..'h"\ lit• la:; ton~"''"'Ut•nC'1>;~ qui~ pu1·dan r1..·~ult:.ll· por d 1•ruon.1 o cxtr:t\·io en tránsito d~ cual..-Rquier.i ~ns.aje.s, n...-t» 
)'/o tlotum~ntu:q, o por tlila~i.:'~n. Ju'•ntiJ;1, mutil;u."i6n, y otro:-¡ cl'r<l"':S tlt.• la' tr;1n!'misión dt? (":\bles o Ctf--7~.ram;u. o Je 
error,~!' rn )a tr:.UIUcl"ÍÚO o tlllt•rprrt:iciún d,• h'Tmi11ns tt.!C"nit'Ol'l, ttUt.'tforu.fo t.•I '4'ulhbiSnCO Comerme•. S N C. '!!'!\ ti~ 
brttad \Je tr:tnRmitir l:.is c ... tipufaciom·s tld <"f'(.'rlitn _.in traducirla¡.¡. Qm.•d!t tatnbit!n ~nt~ndido qt.tiP. t>-1 VJ ... ·J!1c.uico C.:-"l!!"'ft• 
mex. 5 Ne nn tt>ntfra nrntruna rl'!=tpommbilid.ld t•n (':\~tJ:i J~ fu~rza m:llo'Or o de inc-urnplimiento p.,r s.u.s COl':'d~·· 
c;all"s dr la.s 1n:-:.t1urd11m•s tr..i.n:omitída~ ni por :tl"l~ptar t.•mb.-rqucs por mayor cantidad rit.• la cstipuludJ. ""'n f:l. :.ip1o.r:!;f'S 
dt.•I cr.;dito ni, t.tn g~nt'-raf. pur cu~dqutt'r üt.>mora o trustoruo que sobrc\'enga en In tramitación de este c~to por c:i."l.i$3.S. 
~jl'nt1s a su control dirl'C'to o innn•diato. ' 

3.-l'or to ~,uc f('SP1."cta al rc1.•mbolso de todos los pagos efectuados con motivo de este créditO. el(los) .s•serito{s) C1:'11 ... ·. 
vit?ne(n) en lo que :1igue: 

a) En 'cuanto a los pngn~ qu.e se liquiden en moned.3 extranj"'ra. me( nos) obJfgo(amus) 3 n-embol&."\r a! Uult•~an:o Co 
merme.a. S.N C. en su~ nficimis, Ja cantidad rte Pe~os ).te~icano:t necesaria p~u·a adquirir t:s.s <fi';""is;J.S q:J~ ;P.!"f"'," 
nuC"strn cuenta h:i)':t paJ:01do ~ir~ctamente o le hayan sido c.;i.rtradas por el corre~pons01l extranjero. 3l tipo de c3r.~t:üq.' 
qu~ rija en la ciudad de :\!éxito, el diQ. qu_" se electU.e el reembolso por mí(nuPst.ra) parte. 

b) F:n cuanto a los pagós de ••tc'sos lle-~1l"Unn!'il: heehns d lrect::tmente ·por t"J Mulhbanco Cametme>t. S.N C. 0 r•J~ ~, 
cargue el t'Orrespons:il extranj~ro. el reembolso St" hu rá por Ja misma. cantidad, sin consideración de c~quier cá:r.O::O 
en la p:iridad de la.s mon~d¡is o divisas, ocurrido entre la ft:cha de pago y la de l't!embol•o. ..:. 

e) Las obJig::idones t"onsign.'.ldas ~n los dos parrafos :interiores no se modificaran por las referencias o ec¡uíval~ndu 
o cualquier mod;ilidod que se consígne ~n la aperturu del crédito. ya sea a la paridad o a loa precios t:nitar1cs Ge 
Ja m~rcancía. 

ti) (!lle) N'os (obligo) obligamos a reembolsar el Importe de los p'1gos hechos por usted•• a 1ua correspo111ales d_.: 
_:amparo ·de este crédito,_ :il av.iso de la llegada de Jos documentos. 

et (Autorizo) Autorizarnos a ustede• · a cargar en (mi) nuestra cuenta No .............. el importe de tos intere.ses; ·~ 
comirlionea de ustedt!i y sus correaponsa)es. gastos! impuestos. derechos. etc. 

f) El reembolso de los pagos e!tttu:idos con motivo de este cré-dfto en Jos términos de las :interiores e.se.!pul:lcic~e1~ 
se hará aiun cuando. la ímporuición de los efectos comerciales esté o en ~l futuro cstu\·iera prohibida o en cu:..:.J:.d~r· 
forma restrinaida; igualmente se hará aun cuando la exrortación o tránsito de los mismos esté o estuviere en lo·· 
futuro •ujeta a condiciones de cualquier índole o •n alguna forma restringida o prohibida. 

4.-Para el cumplimiento de las ol>lipc1ones contr:udas, se hac• provlalf>n del ••..•••••.•• % del valor del crédilO. 

& .. -e.rueda convenido que los intereses a (mi) nuestro e.:argo seran a razón de .• ·~ ................. % y que se com;>u•:;:· 
tarán a p:utir de !a fecha del p.igo ·de su corre$ponsaJ Y hasta el aviso de la llegada de Jos documentc.:s. ...\.sirni$rno.-: 
(me) nos (comprnmeto) comprt?metemos a liquídar intere-!lt'S mora~orios a ra&ón del ••...•...• _. •.••... c;t ancal. ios . 
c:uo.te-s serán computables a pa.rtlr de J.is 48 horas de 1a lecha del aviso de la Uecada de los documentos, i:a.:;;ta Ja ffcha·,¡·. 
en que (efectúe) efectuemos el reembolso correspondiente. .. 

8.-Qu~da t3mbién convenido que por concepto de cnm1slones ae- cubrirá o ustedes to siguiente: Por la apertura del cttdita~ · · 
por cad;i 90 dia.s o fracción ........ al miUar; por cada pago que se efectúe al amparo de este crédito .......... ~1 ,·. 

· millar. En ambo• casos la comisión mínima sera . • . • • . . • • • • • Estaa comisiones se entienden netu pnra ustedt.-S. 

1.-En g-nranda de ICJit responsabUidades que por la presente resulten a m1 (nuestro) cnrgo y de cualesquiera otras t;U~ - · 
tenga (mos) o tuviére(mos) para ton el Mult1b1nco CCmetmeJ11. S.N.C. doy(damos) a ustedes en prenda ras mer---: 
cnncias y lil documentación QUf! la ampnre. en los tÍ'rminos del :artículo 111 de 1a Ley de fnst.itucionc:;; de c~~:o >~ '. 
Org::iniz::aciones 3uxi1iares, en la intelil(enc-ia de que quedon ustcd(!'s fucult.ados para venderlas, sin nece~idad dr. aa:o:-i:a~ 
ción judicial, ndemá1 de que en los casos de incumplimiento, cu:indo por b:ija de su valor o por cu01lquicr motivo dkh~.' 
mercancías al ''endene nu bilAten a cubrir lns sumas gar01nti:ad:i1 me( nos) obUcantoa a cubrir el aaJdo que ha)"'a qu'""' 
d_ado insoluto, e-n C'Uanto para t!UO seamos requeridoa. . · ·' ·_ 

8.-Salvo pacto en "°ntrario este Cn!dito Comercial queda aujeto a los Usos y Prjctlcu Uniformea para loa Criditoa Co­
mercialra Documentarioa vigentes y Aprobados en el Congreso de Ja Cámara de Comercio Internacional. 

9.-f.:I pre•tnte doeumento será titulo ejecuti>·o en 101 términos del articulo 108 de la Ley Gener:il de lnstituclon .. s .;,.·. 
Crédito y Or«. Aux., .t"ra ~xigir a el(la$) suscrito(a) •I cumplimiento de las oblí&:acioncs aquí a.umid;•S y el reemb\'l· 
:fd.::f J!d::.~~!.,f,:f:~,:d~! •¡r,e,,.:~ Mullobancq comernw•, S.N.C. ha,·a cubierto al amparo de este crédito, 1in n«e- .. 

Domicilio:. 
Teléfono: 

Soy (•omoe) 1u(1) almo(s). A&to(a). y S(•). S(s).' 

(W..We t' "rm& del Solk:Hante) 

Nos con•tituimos FIADORES en favor dtl Multibanc:o Comer-•. S.N.C. para 11arnntitar todas la• obll¡r:icion,.$ •I"''. · 
b:in sidu contraídas en el prc:sente rontr:ito y no" h:ic:emos rc~ponsnbiett .Ko1idur1aml!nt.e ron los obfitr;a;do~ por In.a <>i'~~!-:1- ., · 
ciOnl"I que renlicen at ampartt de e~~e C"rédito. dentro de lo• limttclt del mifilmo. Renunciamo9 t•xprc.amcntt.•, 'ª todo~ J.•.5 
be.nrfido~ dt' la !A.y, •ttpecia.lrnPnte a los de t1rden )• · excu1ión eonsign:utoa en .lo" a:Uculo" 2814, :!815. :?&:?'.:! y 282:1 di"~ C:; .. ·:::; 

~~º m~!~~ PO~e:~,!1~•::!~º .!~ T;·!~~~~~:~rf~~d~~!•~·:bt.!i!~: :u~:;a::e~:rcn ~~~,,:~~~•c,,;::~;.s~:'N.~~s. 2ti•fpa~~c-"':.~ftJ~~~.!·.· =' 
c:<>rtt1po11dicnle1 a dicha• operncionel tan pronto Hamo• requcridua para ello por, el· proph> l111nco, mediante 1hnpl~·-~-~:•j;.-:·· 
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AV.&JIPllClTO NACIONAl,. No. 80. 
Ot1110MEJUCO, U.#. 

'": 
,;¡ 

.: ·:.; ·-:- ;.'•:·:-v·.: =i·-. n e:::v~) 1 0.::.010~11 

Autorizada: 10 de abril d• 1938 
Publica:1ón en et Diario Ofíci1I d9 
la Ftder~ión: 2 d• m.avo de 1936 

PRIMA: s 11.aso.oo 

M•roen ~ Operáción: S • . • . . . . _ .•••. , • • A , 

_,,., & 4• feerer•. tia li.U4. . . . " 
_'!'__ .,,; 

.~.;::·~ ~"b,lic•:tón. "'; •.I ~·.·~·~Ql"=M•.Ue:!1~6n ,. 

t4.J.c.:1> .. .... ·Po11raN&lm •• n·1.;1n·111•···-········ 
s - .......... -.----- • ~:!il•fó(1 •'.:,•

1
•6 ... \..'º,) 'I .,. ~· , , C., .. ,;. ~ • • 

DERECHOS: 

TOTAL: 
i~ ·'-"'··'' 10 ... •! ,...., .... ·.' •• ..,,.1 ....... ':'1 ~ • • • .... ,~.~ ........ ~ ...... 

CENTRAL OE FIANZAS. S. A .. ln11itucí6n do FionzH. on uso dt la concnl6n qu• lo fuo otorgada Por la s.e-.tarío r1t ~ 
H1titndl y et.Sito PUblico. u consc1tuv• f¡adof• hHtl, p0r ta sum11 di •• ·_. ~ ·• ; • ~-•• ; ; ¡•,..,, : ..... , ••• ,1: •• • •• -. .. .. .. • • • • • • ~ ,; 
s .................................................... '. :o.· ••• :.·:.:: •• ':·:· .• -.' •• - .•••.• ·• w 
. ·l !;¡&¡.1.:s.~ .ci.:ic .iuuc.-. .fl'llCCHlltCS .CCHEllT" .t :ClllCO .NU.. .CIUtO. VU:OUCCHQ .P.~!; ..... ·~ ·. 

1'1&'-•••--•• ·.:J/Jli'l ·Holl)• ·c.:;ut•d•llte ·• ·i•litl .. if -Ol•1 •l ·&tpe-cle ·~te· .-á!'wh• i,~1-· .. 
· · · ·eo ·d• ·.i1:i1.;4l ·i-t.;lt•e ·cada ·W-.íl••.r ···-------·----------~---·-· ~ " 

:::º;::::;;"~.::::;::;:"::~;~;~:E:; r:·;:::::;::;·:;~;;:; ·: ::::;::-::::: .,. 
plfalento de lea oDltr;¡aclott•• ""• •• eerhon 41•1 '•dtdo se. ASA-(147/l::!i 0 ! .. 
de faena ~8 Ge •••ro ~v l~~•. re1attwo • 1• entro~• ti• tas Llr.paras ~~• _ 
•• detel1aia e• ol pro;ilo Pe•teo. con 'f•porto iotal d• Sl:i':i:Ol,i:'l.:.•• --, . 
"·"·• ili.4aa • .zi> 011. al Upo C:• cuaOlto controle4• óe .i.J~l1.42 "'·''·. ;;•-
de 44'1er¡ y 41 erecto. C&:llfl'oAL Q&: Fl~lílAS¡, s.A •• ••· ol>itCJ• .. ,... fta-~cr!t '. · 
de Jr11li5'0;1 1:eru.-..n1c;i.u. a:u; •• a p.11•r •· •.-:;¡0?1.u:arg¡.y )~;;n¡;¡.,; ;.;;.;:¡ •.. 
LIAi:¡s. hasta I • 111:i1• o• U ·~n; .1:•; .<l4 "·" •• en el ce:o .::e que 11 .. cs •r1-1·· 
ftace. ~e1t~r• al cuepltat••t• •• 1•• •~ltgacto••• qu• ha.cgatraf'Q ~r.-
•1 Pe~tdo que •• garen&t••· ••••••••••••-••••••••••··-~~--·-········-·- · 
Eat• fianza •~Jo poor• sor c••~•l•d• coa autortzecti• ~xpres•'1 ~or ~s- . 
!~!!~-~~-=~:~~~!!~~!.!.!!~~lC~~~' ~UllLIAiU:i ••• ;.•••••-··•••••••••••••• ~·· 

,!: .-. ... ::¡•~ . .., IS r~it~.:al' ?., f.1'"'~:~ •,l .!':::) ~tlN; ~' •• ·?.- 1 

.asiíoc:; ¡;:1 .... ~ ... ~ c.;,,.,,.. 1,, • .,, ::.i .... ··.- ·"'"~''' ,t 'º .,~ .. -- -.. 
s¡•¡;in.:.: ~'"º Jt:H "ª••11,..o=> si ,.~. ·.11 ~I ,... ~ui: i:-•~.:·•:t-, <!­

of l. •·Tn.:o,no:; &hlt.IQ•e 'IUI t .. ;o '"~! ·,.•<:, ,,..rt ~;~ ... ':": .... 

·''"'i'• .... ~l·l "':,t;.:~ /'. ·'~':Of .> .l::l .~ ... •! .:::t~flblt?IVI .1!,J_ JI,{ 

.•.:.1 •.• ;·,·-, .. : .,,,,.. n.•J.:•.lr.z 6: ~..:..1i;J'-'l:1 ,r;-:.,•1t •Jo?ti • h:"""TC& e 

, •. · • !:..' .)I•:' ,,¡, f~ :n'lrt•, :.<., !.:·".; 1 ~;~: J :ol ~• ,.• .:.~ ~- ~ 't'J 

•b tot:J.,J-;ti'\4 to: •b H~t O:J ••.r.t\:.t r~1;tultflni 111-ai: 

1:;1t-,ett:& ·..,~»-e'~ •t.¡r.1rae •le,, !""Cli ~ ,f'l6,.?cJ~l t r:•"'•-:> 

~ >.'' ·c·.!1:'-l 1"'1:- ,;4i~¡·l ~D ta"":01:u:!.!.•'lf~,~ .. ~~!"'.•~.T-•*•~!9•••·~--.··; ·r·n~~ ~..i •• ,,..,.,;~.;.¡:¡,,i ti\~1.;'4~ .. ::. "',•-

"••""'"'jit1•o .e! "~::O tfO ."'CO•Jut•ftnül .,! i:¡¡iÍ•• ,,, .1.·r.tvlOl ·H.ll ;, ""' t! ..,i:;·'T"':'tq 'ª t1tb llt:..;>o: ..... :,••n tn ,,.t.·.:~·hf·:,, ,,,. .. ; 

t••..;· .. tl.l<tq t• n~ .c•·~iru ª' -.ip ll'b nc.;::ac'.)~Qtn<J) 3 '-~tnttf •b .'\~!;..;•'' 14 ad:~l l~!.:~-:~., .:..J 

... ,,. tf' i1 n•u::;níh'> di •'ct11•' e· .. r. o.101:as•'!~ ,:.;.! ··: 
"C~ :'l,...o!llad .•~:Q•n. ~,~.~•!''"'-!: uii to ,.: M ~1•• ::: ,~,za .,u 

~-~ •<11~~"':' 1 •• :~.1 le.,..~ll"'(I t> .. , .. :·~ li :t',) ttm11I et~"'' tup 

-~:..,;.-q ~: 1 ·.~~ c1&.1.'t;1.-r.o, u 1r;~ ") 411 .1?~•:J~i1•1 l"":¡!i.;'1fl;l 1at 

e.c •. ~.,q 01•~~~ '( • .,.,....,,H DO t1Ut!'Jt:.C ....... •1•;J r,.;1~•:> 

l'"41:sn1·u: t~~i.l'Jib le •l\(J_,..,O) ,, •. .,, 1 ,,.;., 90 ci~ .... •''> , .. , .~ ,,,:· 

.lf'\Obli! I'!. l;.!'•t•r.1 c.: Ñ Clfft'tt:->•.•.1.'4'"·;:" 1".tl ,l't"t'..;lit c. .•: ···~1·.· I!: , 
j\¡ 

:. .,~=- '!:VI"! ,:;.t =--to!~"'Q: ~=" ,_:,:U::•l:>!i.. 1 ,.,,.,..ro .. , af ·eu1tHf·~ .'rr..i:.,.i.r. rtb;J&f. :"l,J d "~ rfh.:4,~.· ~,.¡- .. o · t!:_ 
·' 1'·· '\;t 11&! dl"(l,:).,¡fl:~nt 1'.I n•o.Jl: .•f(f •:.·~ .tt 1•111t iHI ct-.ir; , .efnerr."" ''~·· !\º :ti.t ~~ ll't C-•1 ~"-.,.t"••• M.·· .. ~:':' '

1 
,., ' .. '\. • : ~. 

, •. ..-·...:.• •'.HQ " .. • • ..,., ••• 1e z ... :t1$Q~~ fo'~.: n»l•t'•t• '4 •up f.: 
.1a.·-s-,•I, ~~.-· ...... ~.;;c;c;;: ~"·"!~t!.~:"::-.-:.-:.·:.~•!!",':',~9:.~.; • .. ~:. ~··-~ r: 

_,.,,,, ,alf• •b t .n .. • fl#I llC ...... r,. •. , d ·t 'Me .... :.-~· .., r.: ., .. ,\ ~· ' · t~: 
.... , ... "" ••• ..., i ... ~ .. , •. ,. "" "' "e'illa.tél>. o.r~~· .. ·· ª"le'~~··"feflli'wr•··•w·1s-:n-. · .. , ~ ·s: . .- ~- . --..-.-. .... ..CENTRAL OE FIANZAS. .. A. · - • , .. .. 1 

.... ~'. r:. 



SPECIALTY FOR~ARDING SEnVICES, INC. 
LOS ANGELES, ::ALIFORNIA 

SFS <:?'534-!lS 

Agenl'• IATA COG~ Act:aunl No. 

01-17451-01) 
AtrpOr1 al DepartuhJ 1.i~irs1 C•rt1er1 ~n:: 1ec¡ues1.td Roi.rin; 

"'1i'ot'f~l(l'~''º" Ai::ROPUERTOS Y SERVICIOS 
AV. 602, NO. 161 

No. al 
Pt~ .. 
ACP 

1 · 62 

COL. SAN JUAN DE ARAGON 

GC 

Char¡eao1e 
We1gt'lt 

b~ Curr•ncy §:a: ~!V~'J~L '°"~,.,~-l O.clarea V11h1• 101 Camage Oec1•r@:: °"'"''-'!' 'º' Custo:n:; 

USO X X l·IA Fil · f. ~.--;.-:. ".11 
Amount ol lnaut•nc• INSURANCE • 11 c•n•r alll!'rs 1nsur•oce a~.:~---:~. - ~ .·a-:,;.d 1st~· 

QUHled In 11ccor~e ,..1111 coni:lrUons en'"·~·~ -·1•.;• •n~1i:.1r~ 
amoun1 to t.in1"*2&n t17ures 1nDOxm.tt••.•; .:..~-=--~ :;•1..,s:.rr.¡nce. 

AUXILIARES 
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.64 39.68 
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62 
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c¡L., USA TO I.T'L. LETTER OF CREDJ.T .. J. •

1

1 
FP-!041 728/85 

l 3 COP!I:S OF' l'i\'ClCE ~:A\'E 
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ANUO A 

HD.IA "A'· 

COMPROMISO DE VENTA DE DIVISAS 

l IDENTIFICACION DEL C.V.D. 

No. DE e.V.O. FECHA DE REGISTRO--------
aAMC0 SUCURSAL FOUO 

CONSTA DE 1 HO.IA A, ___ HOJAS B, Y ___ HOJAS C. ADUANA DE SALIDA ---------

11. DATOS DE LA INSTITUCION DE CREDITO 

NOMBRE:---'----------------------SUCURSAL: _________ _ 
DOMICILIO DE LA SUCURSAL: CALLE Y NUMERO: __________________________________ _ 

CIUOAO: _____________ ESTAOO: ________ coorGD POSTAL: _______ _ 

111. DATOS DEL EXPORTADOR 

NOMBRE. DENOMINACION O RAZON SOCIAL 
DOMICILIO PARA RECIBIR NOTIFICACIONES: 

R.F.C·--------------­
R.N.1.E.--------------

CALLE Y NUMERO:----------------------------------
CIUOAD: ESTADO: COOIGO POSTAL: 

IV. DATOS DE LA LIQU;DACION 

C . FECHA DE LA PRIMERA SALIDA DE MERCANCIA: ¡¡¡ 1 FECHA DE VF.'llCIMIENTO DEL PLAZO ORDINARIO 

3 8 1 
PARA LA VENTA DE LAS DIVISAS: ----------------------

~ ~ (Fecha rengJOn anterior mas 90 dias narurafesJ 

w '° TOTAL EXPORTACIONES: (HOJA "B"' COLUMNA 7) 
8ill ME:NOS: 

... ~ l!'i TOTAL DE ANTICIPOS. DEDUCCIONES Y MODI· 
Ci. FICACIONES !EXCEPTO GASTOS ASOCIADOSI 

:::1 "' (HOJA "C" PUNTO lt. 1) 
ffi lZ OEDUCCION DE GASTOS ASOCIADOS (HOJA "C" PUNTO 11, 21 
: ~ a) Exportaciones 
ce b) lmporrac1ones 
¡f NETO DIVISAS A VENDER: 

V. FORMALIZACION DEL C.V.D. 

MONTO 
DIVISA____ OIVl54 ·-----

El exportador se obliga ill vender a la fnstilución de CréditÓ que registró el presente Compromiso de Venta de Di· 
visAa. a través de Ja sucursal mencionada. al tipo de cambio controlado de compra. la totalidad de ras divisas 
correspondienles al valor de las eaportaciones que se realicen al amparo de es1e e.V.O. hechas. en su caso. lat 
deducciones autorizad•s. en los lérminos y condiciones est•bfecidas en l•s Disposiciones Complemenlar;as dtt 
ConlroJ de Cambios de l•s cuales este an••O forma i>•rle. 

Aalinlsmo, en caso ae incumprimiento. el ••portador a•doriz• • fa Institución de Crédilo P•r• que proceda en los 
lfrminos esl•blecidos en los anicuroa 14 y 103 de la' disposiciones de referenci•. 

FIRMA Y NOMBRE DEL EXPORTADOR O SU .REPRESENTANTE LF.GAL 

CEI e•portador o su repreaen1anle legal deber~ ldenlific•rse a salislacciOn de 1• lnsliluciOn de Cr<;:liloJ. 

OBSERVACIONES: 
<o¡ 1 



.. 

.. ~· ,! 

I. lDENTIFICACION nEL c.v.n. 

. , 

(Est~s d3to~ los 3notará la institución de crédito). 

No. DE e. V. D. 
El que a efecto c1etermine la institución de cr4dito que 
lo regis tl'."e. 

FECHA DE REGISTRn 
La cnrrespondiente al día de registro del documento. 

CONSTA PE l HOJA A, HOJA (S) B Y HOJA (S) C. 
EnloS---.;-,;-pac~ac:Cos se anotará la can tí dad de hojas 
"B" y ."C" que solicite el ex'portador • 

AOUANA D~ SALIDA 
Se anotará la que al efecto indique el exportador. En 
caso de que se exporten mercancías por aduanas 
diferentes, deberá registrarse un C.V.D; por cada aduana. 

11 DATOS DE LA INSTITUCION DE CREDtTO. 
(Estos datos los anotará la institución de crédito). 

NOMBRE 
iiOiñbre completo de la instituci6n. 

SUCURSAL 
El"ñDmbre que corresponda a la sucursal que registre el 
c.v.o. 

DOHICIL1!2 
Debera contener, sin abreviatura~, la calle, 
ciudad, estado y c6digo postal. de la sucursal 
que registre el C.V.D. 

número, 
bancaria 



111. 

IV. 

DATOS DEL EXPORTADOR 
(Estos datos deberán ser llenados por el exportador o su 
representante legal). 

NOMBRE, DENOMINACI0N 0 RAZON SOCIAL 
Estos datos deberán ser completos, y no deberán usarse 
abreviaturas e iniciales. 

R.F.C v R.N.I.E. 
Los asignados al exportador por la autoridad competen­
te. Los exportadores ocasionales no requieren indicar 
el R.N.I.E. 

DOMICILIO PARA RECIBIR NOTIFICACIONES 
Se anotará sin abreviaturas, la calle, número, ciudad, 
estado y código postal del exportador. 

DATOS DE LA LIQUIDACION 
'
4 (Este cuadro deberá ser llenado exclusivamente por la 
institución de crédito). 

El exportador podrá operar hasta 
·diferentes, indicando en cada columna 
se trate. 

FECHA DE LA PRIMERA SALIDA DE MERCANCIA 

en dos divif'as 
la divisa de que 

Se asentará la fecha correspondiente a la primera salida 
del país de la mercancía, que se obtendrá tanto del 
pedimento o boleta de exportación como del desglose de 
la hoja ·"B". 

FECHA DE VENCIMIENTO DEL PLAZO ORDINARIO PARA LA VENTA 
DE LAS DIVISAS 
Se determinará sumando 90 días naturales a la fecha de 
la primera salida de la mercancía. 

TOTAL EXPORTACION~S 
Corresponderá a la suma de la .columna 7 de ·1a(s) hoja(s) 
"B" por divisa. 

TOTAL DE ANTICIPOS, DEDUCCIONES Y MODIFICACIONES (EXCEP­
TO CASTOS ASOCIADOS) 
¡;e¡;er¡-a-¡;eñtarseta suma de Ja columna "monto" de la(s) 
hcija(s) :"e" punto II:.1 por divisa~ 

-----------------------



·I 

OE»UCClON DE GAST05 ASOClAOOS 
s<!ññotaráñ--lÓs-gastos-asoclados en que haya incurrido 
el .. xrort;,dor~ 

A) EXPORTACIONES; 

B) 

~e-aseñtiir-¡- por divisa el importe de gastos 
asociados a la exportación que corresponda de 
confnt"midad c<>n O!l desglose presentado en la hoja 
"C" p1,uito 11.2. 

lMPORTACtONE~; 

Se anotará por 
asociados a la 
conformidad con 
"C" punto It.2. 

divisa el importe de los gastos 
importación que corresponda de 

el desglose presentado en l• hoja 

NETO DE DIVISAS A VENDER 
Se determi~arA en la divisa correspondiente. la diferen­
cia aritmética resultante de restar al to~al de e~porta­
ciones. el total de antici_pos. modificaciones y deduc­
ciones. 

v. FORMALIZACION DEL cnMPROM!SO. 

Vl. 

(Los datos de este cuadro deberán s<er llenados por el 
exportador o su representante legal).· 

FIRMA Y NOHbRE DEL EXPORTADOR O SU REPRESENTANTE ~EGAL· 
EftestalÍ"ñea- el exportador o su representante legal 
deberá asentar su nombre completo y firma. 

RECtSTRO DEL c.v.n. 
(Estos datos loa anotar& la institución de crédito). 

-~LLO Y FtRHAS AUTORIZADAS • 
--="te"éüid""i-O-se-e~ari el sello y f~rma aut6~rafas 

·•citucidn de ~rEdito que registre el C.V.D • 

. !!~!. 
c io se 

• nen te• 
reserva pa!l:'a los 

de la operacidn • 
comentariog que resul• 

El c.v.o. deberi rO!quisitarse en original y. 3 
copias, que se discribuirin como si&ue; 
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oEnucctnN DE GASTO~ ASOCIADOS 
sC-ññocaráñ--1os-gascos-as~ciados en que haya incurrido 
el Pxrort,.dor: 

A) EXPORTACIONES: 
~e-aseñcará- por divisa el importe de gastos 
asociados a la exportaci6n que corresponda de 
conformidad con el desglose presentado en la hoja 
ucu pU\ltO 11.2. 

~) IMPORTACIONES~ 

Se anotará por 
asociados a la 
conformidad con 
"C" punto 11.2. 

divisa el importe de los gasto!< 
importaci6n que corresponda de 

el desglo!le pr·esentado en la hoja 

NETO DE DIVISAS A VENDER 
Se determin_ará en la divisa correspondiente. la diferen­
cia aritmética resultante de restar al total de exporta­
ciones• el total de antici.pos • modificaciones· y deduc­
ciones. 

V. FORMALIZACION DEL COMPROMISO. 
(Los datos de es te cuadro deberán ser 1 lenadoa por el 
exportador o su representante legal).-

FIRMA Y NOMBRE DEL EXPORTADOR O SU REPRESENTANTE LEGAL· 
En esta línea el exportador o su representante legal 
deberá asentar su nombre completo y firma. 

REGISTRO DEL C.V.D. 
(Estos datos loa anotar• la instituci6n de crédito). 

"C.LLO Y FIRMAS AUTORIZADAS • 
--:;-¡;-c:;;a"drose-es tampar• el sel lo y finna au t6gra fa a 

•atituci6n de ~rédito que registre el c.v.o . 

. !§.! 
c io se reserva para los comentarios que resul-

.nentea. de la operaci6n. 

'El c.v.o. deber• requiaitarae en original y 
copia•.• que .••. di·at:ribuir•n como aigu.e: 

3 

•. 



OE»aCClON DE GASTOR ASOCIADOS 
s<?ññotar~ñ--los-gastos-asociados en que haya incurrido 
e\ t>xrortRdor; 

A) EXPORTACIONES: 
~e-aseñ"'i"irá- por divisa el importe de gastos 
asociados a la exportaci6n que corresponda de 
conformidad con el desglose presentado en la hoja 
"C" punto tI.2. 

B) lHPORTAC10NES: 
Se anotará por 
asociados a la 
conformidad con 
"C" punto It.2. 

divisa el importe de los gasto~ 
importacidn que corresponda de 

el desglose presentado en la hoja 

METn DE DIVISAS A VENDER 
Se determi~ar6 en la divisa correspondiente, la diferen­
cia aritmética resultante de restar al total de exporta­
ciones, el total de antici_pos, modificaciones· y deduc­
ciones .. 

V. FORMALIZACION DEL COMPROMISO. 
(Los datos de este cuadro deberán ser llenados por el 
exportador o su representante legal).· 

FIRMA Y NOMBRE DEL EXPORTADOR O SU REPRESENTANTE LEGAL· 
iftest81!7;ea el exportador o su representante legal 
deberá asentar su nombre completo y firma. 

VI. REGISTRO DEL C.V.D. 
(Es~oa datos loa anotar• la institución de crfdito). 

SELLO Y FIRMAS AUTORIZADAS • 
iñeS'teCU."drO-.e-éatampar• el sel lo y f~rma aut6gra fas 
de la institución de ~rédito que registre el e.V.O. 

OBSERVACtONES 
itte--espac1o- se reserva para los comentarios que resul­
ten pertinentes de la operacidn. 

NOTA~ t:l C.Y.D. deber• requisitarse en oi-iginal y 3 
copias. que se diatrlbulr•n c~mo siaue: 



Original para el exportador. 

Primera y 
salida de 

segunda co_pia 
la mercanc!a. 

para la aduana de 

Tercera copia para la sucursal de la ins­
tituci6n que registre el e.V.O. 

Respecto de las hojas "B" y "C", no ser.f 
necesario que la institución de cr4dito 
conserve copia. De la hoja "B" se entre­
gar• al exportador original y dos copias, 
en tanto que de la hoja "C" s6lo se le en­
tregar• el original. 

El exportador al efectuar la primera exportación deber.f 
presentar ante ·1a aduana de salida la documentacidn se­
ftalada en el artículo 25 de la Ley Aduanera y 87 de su 
reglamento, adicionada del original, primera y segunda 
-~opia del C.V.D. debidamente registrado. 

Las subsecuentes exportaciones 
amparo de este mismo C.V.D., 

·111i1ma aduana e ir acompaftadas 
nal del c.v.o. 

que se deseen realizar al 
deber4n efectuarse por la 
invariablemente del origi-



l. ENCABEZADO '· 
NOMBRE DE LA INSTITIJOON DE CREDITO: -------­

NOMBRE DEL EXPORTADOR:----------

R.F.C. R.N.l.E. 

HOJA "B"---· DE·--·-

----------------SUCURSAL ------------
No. C.V.O. 1._._._..._..._ ..... _.__.__._,._._...__, 

eANCO SUCUHSAL FOLIO 

11. REGISTRO DE LA(SI EllPORTACION(ES) REALIZADA(S) AL AMPARO DEL PRESENTE C.V.0. 

No PRO· PEDIMENTO O BOLETA 1 VALOR DE LA MERCANCIA NOMBRE Y FIRMA OEl GAl"SIVO 
UCLA DE EXPORTACION FRACCION SELLO Y FUUAA EXPORTADOR O SU 

DECLARADA VISTA AOUANAL OPCftA· F.O.B. DE FACTURA TIPO DIVISA REPRESENTANTE LEGAi. 
OOf< NUMERO FECHA 

1 2 3 • 5 6 1 8 9 

1 

111. REGISTRO DEL C.V.O. 

E'!o!Ulo. HOJI\ PAH" SEM VAllO.\ DE8EAA CONTF.NCR EL SELLO' FIRMAS AUTORIZADAS 1· OBSERVACIONES 1 
~e: :t.A l~~TtHJ:=ION OC CHEOltO OUE J1i:Gl5Tn0 Cl C V O. 

l Sf.LLO 't FIRMAS .t.UTOAtZAOAS 

"------'-------------'-----·· 



l. ENCA1! EZ ADO 
liscos-datos los anotar! la inatituci6n de cr4dito). 

11, REGISTRO DE LA(S) EXPORTACION(ES) REALIZADAS(S) AL 

. , 

AMP~!~:E1~:!!]!]~1!:2~~~E~-------------------------------

Los datos de las columnas 
llenados por el exportador 

1 a 4 y 6 a 9 deberán ser 
o su representante legal. 

En caso de que el exportador desconozca los datos 
referentes a las columnas 2,3 ·y 4, por tratarse de 
exportaciones ocasiona le•, corresponderli a la auto­
ridad aduanera el llenado de dichas colum~as • 

No podr1n realizarse exportaciones al amparo del 
presente C.V.D. después de transcurridos 30 dias 
naturales contados a partir de la fecha en que se 
hubiere realizado la exportación más antigua al am­
paro del presente C,V,D. 

El exportador o su representante legal, podrá indi­
car a la autoridad aduanal que no efectuará mlis ex­
portaciones posteriores al amparo de este c.v.D. 

NUMERO PROGRESIVO DE LA OPERACION (COLUMNA l) 
se-a'iio"ta-;1--e¡:-ñí.mero--P-ro-g-res-ivo--por cada pedimento o bo­
leta de exportaci6n que ampare una o varias salidas de 
mercanclas. 

FRACCION DECLARADA (COLUMNA 4) 
~;;;;-;¡;;;;;-;¡;;¡--.--'la fruci6n arancelaria de conformid.-.d 
con la tarifa del impuesto general de exportaci6n. 



111. 

SELLC) Y F lRHA DEL V lSTA ADUANAL (COLUMNA ·5) 
De b eriasencarseel-sellO-yfir m a del, V is ta 
constancia de que ha verificado los"' datos 
el exportador en esta hoja, en los términos 
posiciones vigentes. 

VALOR F.O.B. (COLUMNA 6) 

adua:ial 
anotados 

de 1 as 

e orn:o 
pe>r 

dis-

Se anotará invariablemente el valor libre a bor¿o 
(F.0.8.) de las mercancías exportadas, que podrá ser 
igual o diferente al de facturación, según los términcs 
de.entrega. 

VALOR DE LA FACTURA (COLUMNA 7) 
En esta columna se anotará el valor de factura de Ea 
mercancía exportada, de conformidad con lo• términos .;ie 

entrega pactados (F.O.B., C.l.F., ·C.F., F.A.S., etc.). 
Tratándose de exportaciones de mercancías que incorporen 
bienes importados tem·poralmente, en dicha columna debe:-á 
asentarse el valor total de las mercancías exportadas. 

TIPO DE DIVISAS (COLUMNA 8) 
Se anotará el nombre de la 
el· valor de la mercancía, y 
dos divisas diferentes. No 
moneda nacion.a 1. 

divisa en la que se factur·6 
s6lo podrán manejarse hasta 
procederá la facturacic5n en 

FIRMA DEL EXPORTADOR. (COLUMNA 9) 
En esta columna el exportador o su representante legal 
asentará su nombre completo y firma, como constancia de 
haber presenciado el reconncimientn aduanero y expresar 
su deseo de que salgan del país las mercancías. 

REGISTRO DEL C.V.D 

SELLO Y FIRMAS AUTORIZADAS 
En este cuadro se estampará el sello y firmas autógrafas 
de la instituci6n de. crfdito precisamente' en la fecha de .,,~· 
registro de este C.V.D. 

OBSER\'ACIONES 
'Seaseñt8riñ-1os 
las exportaciones 

comentarios 
realizadas. 

que resulten pertinentes de 



NO'l'AS~ 

.:. El exportador, al registrar el C.V.D., podr4 
citar, en la institución de crédito que lo 
tre. tantas hojas· "B" como sean necesarias 
desglosar las exportaciones. 

Para ser v41 idas 
autorizadas de la 

deber4n contener sel lo 
instituci6n de crédito. 

y 

solí-
re gis-

para 

firmas 

Las hojas no utilizadas deber4n anexarse al momento 
de efectuar la liquidaci6n. 

En el supuesto de que tas hojas "B" solicitadas 
originalmente ante la institucidn de crédito que 
registre el C.V.D. sean insuficientes para desglo­
sar el total de exp •rtaciones, deberá registrar un 
nuevo e.V.O. para las exportaciones fattantes, en 
virtud de.que el núm,ro de hojas anotado en el cua­
dro l de la car4tula no podr4 ser modificado. 

-' ..... , 

.. ·e:¡ 



l. ENCABEZADO HOJA ··c·· _-.DE ___ _ 

NOMBRE DE LA INSTITUCION DE CREDITO: ______________ sUCURSAL:------

NOMBRE DEL EXPORTADOR: _______________ e.V.O. ~e""•'°'N"c"o'"'s°'u"c"'u"'R~S•'""'L-~-;,.,,0.,-;Ll::O~ ...... -

R F.C R.N.l.E·-----·---------

11 1 ANTICIPOS DEDUCCIONES Y MODIFICACIONES !EXCEPTO GASTOS ASOC:AOOSI 

N.· rRnr.s:ic DOCUMENTO 
~l\'('l f'f 1 A CONCEPTO MONTO DIVISA 
orrR .. CION NOMBRE No. FECHA 

¡· 
1 

·I 

SUMAll.1: 

11. 2 DEOUCCION DE GASTOS ASOCIADOS 

EXPORTACION 1 IMPORTACION 1 

1 ! IMPORTE 
SUMAS DIVISA 

% IMPORTE % 

•I Sin presentar documeñtaciOn 
comprobatoria• 

b) Presentando documentaclOr. · 
comprobaloria 

e) Con dictamen del t.M.C.E. 

SUMA 11. 2: 1 
':"'•1 e1port•CIOf' Q~ 001ogad0 • trtan1t~r Ovrante !t aftoa a a11pos1c1on oe 1a1 auta11d'aa•1 come>91•nlH •• CIOCumt"t•c•~ 

COlll:trOfl~lot•a COflffe!:!"4•eftte 

·11. 3: SUMA 11.1 + 11. 2:' 

111. FORMALIZACION 

FIRMA Y NOMBRE DEL EXPORTADOR O DE SU REPHESENTl-N-E LEGAL 



INSTRUCTIVO PARA EL LLENADO DEL 
COMPROMISO DE VENTA DE DIVISAS 

HO.JA "C" 

l. ENCABEZADO 

11 .1 

(Estos datos l~s anotará la institucidn de crfdito). 

ANTICIPOS, DEDUCCIONES Y MODIFICACIONES (EXCEPTO GASTOS 
ASOCIADOS). 
(Estos datos deberán ser llenados por el exportador). 

NUMERO PROGRESIVO DE LA OPERACION 
La numeración de. esta columna, en su caso, deber.f rela­
cionarse con el número progresivo de la operación que 
corresponda al asentado en la columna l de la hoja "B". 

·1 
DOCUMENT2 
En estas columnas deber4n detallarse los documentos que 
se pretendan deducir del compromiso de venta de divisas. 

NOMBRE 
En esta columna se anotar4 el tipo de documento expedido 
a nombre del exportador. (Pérmisos de importao¡:ión, fac­
turas, comprobante de venta de divisas, etc). 

NUMERO 
Se asentarA el que muestre el documento. 

FECHA 
se-áñotari la de expedición del documento. 

CONCEPTO 
En este espacio se describiri el rubro autorizado que se 
pr.etenda deducir o modificar. (Ant:icipos, modificacio­
nes por devolución de mercancías, pfrdida total o par­
cial, pago de importaciones, pago de adeudos vencidos a 
favor de proveednres del extranjero, pago de adeudos a 
favor de entidades financieras del exterior o institu­
ciones da crfdito mexicanas, etc.). 



11. 2 

·t 

Hl'N1ºl' 
;e-añntará el importe que ampare el documcntu correspon­
diente. 

DIVISA 
Se-as-entará el nombre de la divisa que ampare el docu-
111ento correspondiente, y s6lo podrán utilizarse hasta 
dos divisas diferentes, que oeberán ser las mismas que 
se usa ron en las hojas "8 ". 

A) SIN PRESENTAR DOCUMENTACION COMPROBATORIA 
5;-añoca"'i-1--e-n--ías-'CoT~";ña5--~¡e--io-rc_e_n-ta_J_e e i m ro r te 
loa gastos asociados, según correspondan a exporta­
ci6n o importaci6n, siempre que no excedan e.le los 
porcentajes seftalados en los incisos A) de lo" ar­
tlcúloa 35 )' 71 respectivamente de las disposicio­
nes complcmo?ntarias de control de cambios. teniendo 
los exportadores, la obligaci6n de conservar a dis­
poaic~6n de las autoridades durante un periodo de 5 
anos, la documentaci6n comprobatoria de dichos gas­
tos. 

'B) PRES ENTANDO OOCUHENTACION COMPROSATOR IA 
5;--añoc-ar~--er-por~~ñta];-e--r;p;rce-de- gastos aso-

C) 

ciados según se trate de exportación o importación 
cuando estos ·sean superiores al porcentaje máximo 
autorizado para el inciso A) anterior y no excedan 
de los porcentajes seftalados en los artlculos 34 y 
70 .respectivamente, de las disposiciones de refe­
rencia, debiendo anexar la documentaci6n cornpre>ba­
toria del total de gastos asociados incurridos. 

CON DICTAMEN DE SECOFI 
cüañiio--e-c-r;orceñtafe-de gastos asociados a la ex­
~ortaci6n o importación excedan al máximo autoriza-

· do para el inciso B) anterior o se· traten de gzutos 
indirectos asociados a la exportación, se "notarán 
loa porcentajes e importes autorizados según dicta­
men expedido por la Secretarla de Comercio y Fomen­
to Industrial, teniendo los exportadores la cbliga­
ci6n de conservar a disposici6n de las autoridades, 
durante un periodo de 5 arios, la docun1entac íón com­
probatoria de dichos gastos. 

·,·,..; 
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I II. 

. ·1 

SUHA I I .1 + I I. 2 

se anotarA el importe que resulte de sumar los apartados 
I l .1 Y· 11. 2 

FORHALIZACION 
En este cuadro el exportador 
asentará su nombre completo y 
tos anotados en esta hoja. 

o su 
firma, 

representante legal 
ratificando los da-

NOTA: El exportador, al registrar el e.V.O., po­
dr• solicitar en la institución de crédito 
que lo registre, tantas hojas "C" c_omo 
sean necesarias para desglosar los antici­
pos, deducciones y modificaciones. 

Las hojas no utilizadas 
al momento de efectuar la 

deberán anexarse 
liquidacidn • 



NOMBRE V DOMICILIO OE LA INSTITUCION. 
OE CREOITO OUE REGISTRO EL C.V.D. 

ANUOB 

Mt1ico. D.F .• de d• 19 

ASUNTO: Compro!laciOn de compra de divisas al lipo de 
c•mbio controlado en una instttuc10n de eré-­
dilo diferente a la que registro el C.V.O. 

En base a lo que establece el Art lculo 10 de las Disposiciones Complementarias de Control de Cambios. comunicamos 
a ustedes qÚe el dia de noy le hemos comprado divisas al tipo de cambio controlado dentro del plazo autorizado. a · 
---------------------------·Quien registro con usteoes el(los) Comprcm1s.ots) 

NOMB"E COMPLETO CEL. OPOATADOR 

de Venia de Divisas. cuyO(S) número1s> anotamos a conlinuaciOn y del lde los) cualles) anexamos copia(s). 

DAlros DE LA COMPRA: 

FECHA DE 
REGISTRO 

DATOS DEL !<:lE LOS) C.V.D.ISI 

NUMERO 

OBSERVACIONES 

DATOS DEL COMPROBANTE DE 
VENTA DE DIVISAS 

NUMERO: 

FECHA: 

DIVISA: 

IMPORTE: 
1;.PO CE 
C~VB•O 

EQu•.&LcNTc 
EH v:>~ NAL 

Por otra parte. comunicarnos a ustedes que el e•portador nos h• manifestado bajo protesta de decir vt"rdad. c:ue el 
m~nto de las divisas -.end.iaas corresponden• las exportaciones realizadas y la venta se etecluO dentro del plazo •uta. 
rizadO.· • 

' . . 
Asimísmo. el exportador rue informado que debera presentarse ante ustedes a cáncelar el(los) C.V.D (Sl a Que se r!:tiere 
18 presente com:unicaciOn y entregarles la documentaciOn comprobatoria c.orrespondiente a estats) operaciOn(sl. 

Atentamente. 

INSTITUCION CE CREDITO COMPRADORA 

Conforme: 

c.c.p. E•porlador. 

·--·--AM•O(S) 

FIMCC-033.-



ANE.llO C 

SECRETARIA DE HACIENDA Y CAEDITO PUBLICO 

DIRECCION GENEIUL DE ADUANAS 

Conforme a lo previsto en el articulo So. del Decreto de Cc..,trot de Cafnbios y el articulo •3 de las Disposiciones 
Complementarias ce Control de Carneros. a cont1nuac1on grooorcionamos I~ mtormac1on en moneaa nacional efec· 
tuados en el mes oe de 19 ___ . 

l. IDENTIFICACION DE LA EMPRESA MAOUILADORA 

NOMBRE DE LA EMPRESA: 

DOMICILIO (CALLE. NUMERO. LOCALIDAD. ETC.):---------- -------------· __ _ 

-- ---·----------- ---------------
CIUDAD:.-·-- ------ ESTADO:. ________ _ CODIGO POSTAL: 

REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES:-----------------------­

REGISTRO NACIONAL DE LA INDUSTRIA MAOUILADORA: ------­

REGISTRO NACIONAL DE IM?ORTADORES Y EXPORTADORES:-----
------------

NUMERO PROMEDIO DE EMPLEADOS EN EL MES:-----------·-------

il. VENTA DE DIVISAS AL 'ó!PO DE CAM:tlO CONTROLADO. 

FECHA IN QUI 11 
IFECTUO LA VENTA 

DIA·MIS.A~ 

INSJITUCION DE Clll!OrTO 
DONO! SE f'ECTUO LA 

VEHT A DE Dtvrua 

llOk•ClnMCOlil~1'6CMA~ 
Of,tltHOADulUI 

SUMASi 

MONTO a• ON!SAI 
VENDIO&Sro , ... _ 

MAS: Importe en rñoneda nacional oroveníente de ventas de c:ntsas al 
T.C.C .. que eacediO al monto de tos gastos deJ mes anrenor. 

T1'º or c.a ... 110 
CON1'"0LAOO 

cr.c.c.1 

"-ENOS: lmp~rte en moneda nacional de yastos etectuaefos en el mes anlerior. 
no corrHpondidOS por ventas de diwis•s al T.C.C. 

. . . SUBTOTAL: 
·'.!ElllOS: lmporle neto d• tos gaslos de operación electuados en el mes 

(Punto 10 e1e 111 del rewerso1. 

'SlllOO: E•ceclente 1 +.1 .o laltanle C-1 

fOUIVALINTE' EN 
MONEDA NACIONAL (en,...,,.., 

s ·. ·---=··--
'--------­
·------·­•------· ---
'--------· ----·· 
s ~=.T..:...-:t-": .:..~~-::";. 



·'"f0.11\''""'' 

w__.__L, _ _,_ __ .._l _.__..__ • .__., ~ "ECHA DE R•G1STRO--·---------
·•ANCO SUCURSAL FOLIÓ 

1 HOJA A, _____ HWAS B. Y ____ HOJASC. ADUANA DE SALIDA ________ -----j 
LA INSTITUCIOI\/ C'E CHED!TO 

_________ SUCURSAL: _______________ l 
LA SUCURSAL: 

______ ESTA_D_O_:==-:_~-----------~~~ -------CO--;~O;on.c, --:::=:- . J 
----·1 • ÑOMllRI, DliNOMINACION o llAZ0/11 soc=:"'A'"'L __ _ 

:1uo ""'"A REC:l•IA NOTll'ICACIO!llES: 

A.F.C. ----------------
R. N. l. E. 

.'. Y NU .. 1"0'---- ---------------- ----·-------J . _ ·- _____________ CODIGO POST,•, 1_: ------. --·-- . ESTADO 

: ·os DE LA LIOUh)AC/0!11 

FICltA DI LA ""IMEAA SALIDA DE MERCANCIA: -----------------·------­

FECHA 01 VllVCIMIENTO OEL PLAZO ORDINARIO 
.. ARA LA VINTA o;; L.lS OIVl3AS: -,,,.-.:-.,.,-=:-:-----------------------------
IFEC"i~ .. l!N0&.01'\f ANTERIOq MAS OE SIO 01ASNAíUAAL~.»J, 

TCT.&L E. ~0 .. TACIOPJES:IH:>JA''llGOLUMNA 71 
MENQS: 
TOT ... L oe Ai'ITICl .. OS. DF.:OUCCIQN¡¡;s V MODIFIC•'CIONES 
IE XC~PTQ GAaTOS ASOCIAüOSI 

IHO.IA'C" .. UNTO 11. 11 
DECUCCION OE OOlSTOS ASOCIADOS!HOJA"C" "UNTOS 11.21 

Al IXPO"TACIOlllES: 

MONTO 

DIVISA----------- OIVl:;A ____ _ 

-. --~=~' --'--------------------------------------------~ 
81 IU'O"TACIOlllES: 

NETO OIV:CAS A \!ENDE" 

- FORMALIZACiON DEL C. V. O. __ . 

• EL EXllCRTADOR SE OSl.IGA A VENDER A LA l'ISTITUCION oe CREOITO QUE REGISTP.O E:. PRESENTE C•J'.·=··~:Ml~O in Vi:>.71 
DE OIVISAS, A TRAVCS OE LA SUCURSAL \IEr!CIO•lAOA, AL Tll'O DE CAMOIO CONTROLAO.':l DE CO''PAA, LA T()l 4LIDl.t• C.-C. L.:..; . . · ."'; 
DIVISAS CORHL:srQfWOff.NTES AL VALOR oc Ll\S E.-:POtiT'ACIONES au~ SE REALICEN AL ,.., ... ,.,AAO OE ESir e 'l. o. H(Ct.1/~5 ;=:to,i ··.' 
su CASO. LAS oeoUct:f(JN(S AUTORt&:A04'$, E:tl LOS r~A~l,!OS V COf'\IDICtO·"lES EST ... 6LECIC10S EN L.AS Dl!>''C·!i/CJONf:!-i co·.~ - . <.·.·.<. 
PLEMENTAHIAI OE.CONTROL DE CAMBIOS DE LAS CUALES ESTE ANEXO Fom.M PAiiTE. < • •• 

ASl .... IS.YO. Elll CASO oe INCUMl'LIMIEl\ITO. El EXPORTADOR -.uTOAIZA,. LA '"STITUCIO'ó ~= C;EOITO p;.p.:.. QUE Pl\'.'<.:f,r>" .• , : 
EN LOS TERMllllOS ESTABLECIDOS EN LC•S Ar.TI CULOS IC V 103 DE LAS OISPQSICIONES OE REl'ERENCIA. 

. . ""M• ' "º""" º' wromoon o •u "'''"''=·<>¡,7,c - · 1\: 
t tL EX.P'OATA00" o su nEl'RESEl'-l;ANTE LEGAL oc1iER"I IDENTIF

0

ICAl'!SE,. S"TISFACcror• OE LA INSTITlJ.:;o•• DE º'"·"d ~~:. 
-RE.msTRO DELC. v. o.. - . 

OIWES: 



0 ~.~ .. ~.E.~ .. .!':S_!:! 
1 ENCABEZADO 

NOMURE OC LA INSTIJUCION DE CREDITO: 

NOMBRE DEL E><l'ORfAOOR: 
<-- - -

R.F.C. R.N.t.E. 

ti. REGISTRO OE LA 151 E>CPORTACION IESI AL AMPARO DEL PRESENTE C.V.D. 
o. PRO· PEDIMENTO O BOLETA 

GRESll/O DE EXPORTACION FRACCION 
OEoPE· t-------------1 DECLARADA 
RACION NUMERO FECHA 

2 3 4 

SELLO Y FIRMA 
VISTA ADUANAL 

5 

SUCURSAL: 

DANCu 

VALOR DE LA MERCANCIA 

F.Q.8. DE FACTURA TIPO DIVISA 

7 11 

08HRVACIC»IES: 

HOJA ''B---· 

NQ...C..h 1 SUCURSAL 

1 ' •". 

.:•Y 

NOMBRE V FlllllÚI 
EXPORTADOR~ 

REPRESENTANTE.L 

9 



8.ÍfNCO' a(:'¡:( 
.w.u..~t,Dlc.:IU!:llta' 

HOJA."'C-" OE 

NOMBRI! DI Ul INSTITVC1Cr4 o~ ;;;'IEDITO ___________________ .sucuRSAL'----------------

NOMORE DIL Vll'D!?TADOn-----------------------------C. V. D. 

---------R.N.1.é. _____ _ 

lf •• ANTICIPOS. OECUCCIONF.S 'I M001;:1cACIONESI EXCEPTO GASTOS ASOCIADOS) 

•' 

DOCUMENTO 

NOMBAI NuMeno 

1 
1 

1 
1 

r 
i 

... f. 

CONCEPTO 
FECHA 

1: 

·.' 1 

1 1 1 
•ANCO SUQJR&AL. 

M O N T O DIVISA 

1 1 

·--~~---~-~~---~~-------~~------su_M_A_r_1._1_..._ ____ ~_..1_-_: ___ :.J· 

Al'BIN PIUllNWA" C~MINTACION 
COMPll08ATOlllA 

Bl~r:'.:."'.!'t-~~MENT_A_C-IO-N--·-------·1. __ .__ ______ _._ __ ._ ___ 7'" __ T ___ 

1 
__ _ CJ CON DICTAMIN Dl!L l. M. C. 1!. - -

SUMA 11.2: 1---------...-..-. ------------·----------·-------------------·· ··----, €L !:)(~l'JATAOO• ou•oA O:Jt.10.A:J<J "~~--.M l"f.:NE.R tJU .. l\N re 5 .2t.l;iOS A DISPOSICION DIE L.AS AIJTO .. IDAOE$ CO,.,...Pl:ffENTE~ '-'" ! 
oocu~•NTACION C"0"'1P''10DAT0"'"' t:on~t:S:1'0ND1F.:O..TC,;, -

·~--------------..-
SUMA 11. 1 - 11. 2: 



SVBSECAUARIA DE ~CCIOH FISCAL 

01AECCIO,. (;CNEA.-U. DE ADUANAS 

1 •1 l('.11r.• t' ;11 •;l•At;ol(J lll:. lAS ""'l;HG•"1G:A:> 
•aua, ~;u t '•t•AlhJUC r N 

vr.•.:&.Ji•NUA 

1 LUUAR PRUCiDUtiiCIA 

.1:.i..·111111•uuucu 

PEDIMENTO DE EXPORTACION 

ElllPOA?ADOR 

UOMICILIO 

A F C 

UlfHMtOIAIUIJ 

DOMICILIO 

VALO~ FACfUHAISI 

r.CUUltCJS 

( l/EGIMl" AOUAtlflUJ 

1 

1 

flNIE 

NIVll LUMfllGIAl 
P: e, F 
()/ 

tl'.h1t1c1m• nE CHEO•ro OUE ACGISTAO [Le 'Jo -----------·-·-----·-----

~UM DE PEOl-.FN ro 

FECHA Df Pllí">l PHAt:IOU 

Vl!"ifA 

AUf(JJh/AC:llm 

ccn11i-1<:AC1011 UE CAJA 

) [' .. 'º""º 

No f'l(CVO 'L il~;¡&,-J- ._·¡:;t;¡;;1ii:;i(L-'-¡t,,-..:--
------------------------··---------~>llC':llU5Al ----------

1 

1 

1 1 1 

f'í'il) 
¡llltJlrJ 

' ! ! 

_U _____ L_.~_L ___ 7------· 

rnl'tr:r.1tJ•• 
AltAfKft All•A 

1 

111 p111;1:1flNOf 
' e,11t1JIL1A(1fS 

1 ~; 1 AllU 

VAi 1111 
C(llAl JU:uu 

Pltf.CIO (JrtClj\l 

--~--.l. ___ l. ___ --

JA•;A 
All'JAlflllf ... 

lf.Al'lll ',111 f 111Al 
fll l•Jl Yfll/llJr;, 

---·- ·-·- ··-· 

VAIUO 
AGrtEG.Allll 

J 



la 

INSTRUCTIVO PARA EL LLENADO DEL PEDIMENTO DE EXPORTACIDE 

C. JEFE DE LA 
aduana por la que 

ENCABEZADOS 

ADUANA DE: Deberá asentarse el nombre 
pretende exportar las mercancías. 

CLAVE; Para uso exclusivo de la aduana. 

de 

AGENTE ADUANAL, REPRESENTANTE 
el cuadro correspondiente e indicar 
solicite el reconocimiento aduanero. 

LEGAL O EXPORTADOR; Ha:-ca.­
el nombre completo de quie~ 

CLAVE AGENTE ADUANAL: 
correspondiente. 

La determinada en el catálogo 

LAS HERCANCIAS PARA SU EMBARQUE EN: Deber4 asentarse ei 
medio de transporte que será utilizado en la exportación, "'" 
tráfico aéreo deber.§ especificarse el número de vuelo, y en 
trAfico marítimo el nombre y la nacionalidad de la nave. 

CON 
destino de 

DESTINO A': DeberA 
la merCancia. 

asentarse el nombre del páis 

FECHA OE SALIDA: 
mercancía del pais. 

Se anotar4 la fecha en que sale 

LUGAR. DE 
mercancía. 

PROCEDENCIA/ Estado de donde proviene la 

FACTURA es> NUH. (s): Indicarán los 
facturas que amparen las mercancías. 

FLETES: 
pagados por i·a 
de salida. 

DeberA asentarse 
transportación de 

el importe 
las mercanciaa 

niímeros 

de los 
hasta el 

de las 

fletes 
puerco 

EXPORTADOR: DeberA asentarse el nombre de 
fisica o moral que efectuarA l~ exportaci6n. 

la persona 

OOHICILlO: 
exportador. 

Deberi asentarse el domicilio oficial del 

R.F.C.: Debera asentarse el número de la cédula del 
Registro Federal de Contribuyentes-del exportador. 

R.N.I .E.:· Debera asentarse el número del Registro 
Nacional .:fe Importadores y Exportadores del export"c!or, 
otorgado ~or la Dir~cci6n General de Aduanas. 

lNTERttEOIARIO: El nombre de quien actúa como, 
interme.diario entre el ven.dedor y el comprador. 



calle, 
DOMICILIO: 

números y 
El 

letras 
domicilio del 

exteriores e 
intermediario, seftalando 

interior~s y población. 

VALOR DE FACTURA: 
facturas que 
seguros. 

amparen 
Deberá asentarse el 

las mercancias, sin 
valor total de las 
incluir flete~ y 

SEGUROS: Deberá asentarse el importe total de los 
seguros pagados por las mercancias. 

NIVEL COMERCIAL: Cruzar el cuadro correspondiente de la 
actividad habitual del exportador, según proceda; 

P~PARTICULAR: Si es persona f(s ica que 
actividades de comercialzaci6n, transformación 
bienes. 

no se dedica a 
o elaboracidn de 

F•FABRICANTE. Si se dedica a transformar, elaborar, 
pr~cesar o dar presentaci6n final a algún bien. 

C•COMERCIANTE: Si se dedica a actividades de la práctica 
de actos de comercio, co1110 la compra, venta o arrendamiento de 
bienes sin ser fabricante de los mismos. 

O•OTRA: Si su actividad o corresponde a ninguna de las 
anteriormente descritas, en cuyo caso deberá especificarse. 

SECTOR PUBLICO: Se indicará el sector al que pertenece. 

REGIMEN ADUANERO: Indicar el régimen aduanero al que se 
sujetarAn las mercancias o en su caso, 

RETORNO: 
pedimento( s) de 

Indicar La(s) 
importacidn. 

aduana(s) y número(s) de 

NUM. PEDIMENTO.: 
la aduana,. la cual 
corresponda. 

Espacio 
asentará 

reservado para uso exclusivo 
el número progresivo que 

de 
le 

Espacio 
asentará 

reservado 
el dia, mes 

FECHA DE PRESENTACION: 
exclusivo de la aduana, la cual 
que fue presentada la mercancia, para reconocimiento. 

NUM. REGISTRO DE 1 NGRESOS: 
exclusivo de la aduana, la cua 1 
progresivo correspondiente. 

Espacio 
asentará en 

reservado 
la caja 

para uso 
y ano en 

para uso 
el número 

NOMllRE DEL VIS.TA AUTORIZADO: 
llenado por la aduan~, 

Espacio re.,ervado para ser 



AUTORIZACION: Espacio reservado para ser llenado por- la 
adu.;ina. 

,.. 

CERTlFICACION DE CAJA: 
nado por la aduana. 

Espacio reservado para ser lle-

DATOS DE LAS HERCANCIAS. 

HUMEROS Y MARCAS: En esta columna deberán declararse las ciar­
los bultos que contengan las cas y números de identificación de 

mercancías. 

CANTIDAD: En est~ columna deberá declararse la cantidad 
de bultos en que vengan contenidas las mercancías. 

CLASE: Deberán declararse los tipos de bultos, tales 
como: atados, cajas, barriles, etc. 

PESO BRUTO: Deberá declararse el peso bruto de los bul-
tos. 

ESPECIFICACI·ON DE 
contenido de 
que reciban 

los bultos 
LA HERCANCIA: 

utilizando la 
las mercancías. 

Deberá declararse el 
designación arancelaria 

CLASIFlCACION Y AJUSTE 

FRACCION ·ARANCELARIA: Deberán declararse las fraccionas 
arancelarias de la tarifa del impuesto general de exportaci6n a 
que coriespondan las mercancías objeto de la operación. 

REDUCCION DE CANTIDADES: Se asentará la unidad de medi­
da conforme a la tarifa del impuesto general de ex.porcac·ión, y 
la cantidad o volumen de las mercancías que servirá de base pa­
ra el cálculo de los impuestos. 

VALOR COMERCIAL; Deberá dec 1 ararse, para 
las fracciones arancelarias, el valor comercial de 
cfas,' según factur.a, sin f-letes y seguros. 

cada 
las 

una de 
merca:l-

PRECIO OFICIAL: Deber4ln declararse, en renglones por 
eeparado, para cada una de las fracciones arancelarias, el pre­
cio oficial unitario de acuerdo a lo indicado en la tarifa del 
impuesto general de exporcaci6n, y el precio oficial total de 
las mismas. 

do19 
do. a 
cidn. 

•. ,. 

TASA ADVALOREM: Deber4n asentarse, en renglones sepa•a­
por cada fraccidn arancelaria la casa advalorem, de acucr­
lo indicado en la tarifa del impue1to general de exporta-. 

,, 
·'¡· 

..-,, 



IMPUESTO GENERAL DE EXPORTACION Y OTROS: · Deber4 asen­
tarse el correspondiente por cada fraccidn ara~celaria. 

J•' 

VALOR AGREGADO: El equivalente al nivel fracci6n aran­
celaria, de la cano de obra y lqs insumos nacionales utilizados 
en la elaboración, transformacidn y reparaci6n. cuando se trate 
de retornos al extranjero. 

NOTAS: Cu ando 
a6lo deberá llenar los 

se trate de contenedores el interesado 
espacios marcados con* (asteriscos). 

se el 
aduana 

En caso de 
número del 
por la que 

ser uu retorno de contenedores deberá anotar­
pedime.nto de importaci6n que los ampare y la 
se importaron. 

.REVERSO. 

NOMBRE DE LA INSTITUCION DE CREDITO.­
vise y registre el documento. 

Del banco que re-

DATOS DE LA OPERACION DE EXPORTACION 

I. Importe total FOB de las 
operaci6n. 

mercanc:Cas. en la clase 
-de divisa que se realice la 

II. GASTOS ASOCIADOS. 

Los relacionados directamente con la operaci6n menciona­
dos en el Acuerdo ••••• publicado en el Diario Oficial de ••••••• 

III. COMISIONES 

l::l valor de las que haya tenido que pagar en el extran­
jero, por la realizaci6n de la venta. 

IV. DATOS DEL REEMBOLSO. 

Importe neto que resulta de ~estar al valor FOB consig­
nado, los gastos asociados y comisiones. 

V. CALENDARIO DE VENTA. 

La fecha de salida de las mercanc:Cas, lo anotari la 
aduana. 

El plazo autorizado se anotar4 el seftalado en la Regla 
VI. 

La fecha de vencimiento del' plazo de venta de 
sas. en la que conforme a la fecha de solicitud y el 
tori:ado debe realizar el reembolso. 

1 a S di V {­

plazo au-



El· plazo autor.iz.'.ldo 
de venta de di.visas deben 
crédito. 

y la fecha de vencimiento del plazo 
s e r 11 e n ad o s :t> o r 1 a in s t i t u c i 6 n de 

a) ANTICIPOS. 

Cualquier suma que el interesado haya 
ticipo del importe total de las exportaciones 
lo haya recibido. 

recibido como 
y la fecha en 

an­
que 

·Total a vender el resultado de la parte del anticipo y 
el total neto. 

MODIFICACIONES. 

Cualquier cantidad de anticipos adicionales y/o cambio 
en el importe a reembolsar debido al deterioro en la mercanc~a, 
devoluciones, etc. 

OBSERVACIONES. 

Sello, fecha y firma autorizada •. 

Para uso del Banco. tndiear anticipos o pagos parciales 
Y.explicar el motivo de la(s) modificaci6n(es), según el caso. 

ORIGINAL: Unidad de Informacidn y Estadistica. 

1 ra. Copia: Unidad de Información y Estadistica. 

2a. Copia: Delegacidn de archivo. 

la. Copia: Interesado. ~ · 

4a. Copia: Agente Aduanal. 

INSTITUCION DE CREDITO QUE REGISTRO 
EL c.v.D. 

NUH. DE C.V.D.: Deber• asentarse el número de Registro 
del Compromiso de Venta de Divisas • 

. NOMBRE: Deber4 asentarse el nombre 
titucidn de crédito que haya registrado el 
de diviaaa. 

completo de la ins­
compromiao d.e venta 

SUCURSAL: Det.er4 asentarse el nombre o 
oficina de la inatituci6n de crédito· ante la .que 
zado el tr•mite del C.V,D. 

número de la 
se haya rea 1 i-



DOMlCILIO: Oeber4n anotarse 
que se encuentre la instituci6n 
corresponda al edificio que ocupe, 
su asiento, la Entidad Federativa a 
Postal. 

ORIGlNAL: 
lra. copia: 
2da. copia: 
3a. copia: 
4s. copia: 

el nombre de la calle en la 
de crédito·, el número que 
la ciudad en la qu., tengan 
que corresponda y el Cddigo 

Ss. copia: Instituci6n de crédito que registró el C.V.D. 



AVISO DE IMPORTACIONES f1EALIZADAS MEOIAN.i:E VERIFICACION 
FISICA V SUS EXPORTACIONES 

AEG frfAL ttf t111P Y IXP. 

UPIAACIOl'\I 0E llllP(JRJACIUN MEOtANfE 
VEAlflCACION flSICA 

~DIMElrtlTO AOUANA FECHA Ud 

LUGAR V FECH4 

(,~_H_U_J_A~~~º-'~~~~__,) 

DOMIClllU 

REG FEO CONf .. P(AttJDO 

OPEnACIONES DE ElllPCJRfACIO,H DE PAOOUCfOS IMPOAIADOS MEOIAUIE VCHIF1CACIOt• JIS•CA 

l"EOIM[NfU EJl;p P(OIM[Nf0 IMP 
AlJUAUA Hlú 
íNUIA(I• f~fltAQA 

FIH~A OH IMPOltfAIKJlt 



SOLICITUD OE REGISTRO N4CIONAL OE 
IMPORTADORES V EX?ORTAOORES 

f •ECMo l 
1 OIA 1 a..•ES l AN() 1 

\. 1 1 J 

NO,,,.BAE: ------------------:-------------.SECTOR------
t>(JMICILIO ---¡C:O•ii:LllEE--------'--_;._;;.;:;.__:.:.;;_;__::_ _______ _ No EKT--J-i!o tN1' __ 

COOtGO PQSTAL --------- TELEJ'ONo _________ ·TEi..f:•--------

"fG. fi'ED DE CON1'A18U't'ENTES ----------• ACTl\1'10&0 l:CO...,OMICA 

'CAPITAL SOCl.AL ------------ CAM•M A LA OUE PUtTENECE 

SE &NE••~ CQPIAS FOTOS,TATICAS 0(: 

t • •CTA CONS11lU1tVA OE LA EMPRESA. 

'1 ·REGISTRO 'EOUIAL OE CONTRIBUYENTES 

3•CEDUL•t>E ESTA.BlfCIM'JfN10 

•• COMP~OB•N1E OE oo..-1c1t.IO 

$.· DOCUMENTACION ave 0E"9UESTRE OUE ES 

rti.tPOAlADOFl ti•BITUA.t. 

1 1 

1 1 

1 1 

1 1 

1 1 

NOUBRE. PUESTO Y FliqMA OE\. SOt.1C1TANTE 

P•JtA USO OFICIAL E•CLUSIVA.MEPffE 

AHt~ -----------·---------AESUL lAOO DE U V(Rlf'tCACIOl'lf 



----· 
INSTRUCTIVO DEL FORMATO DE SOLICITUD DE REGISTRO NACIONAL 

DE IMPORTADORES Y EXPORTADORES 

EL INTERESADO ~NOTARA EN LOS ESPACIOS CORRESPONDIENTES: 

Fecha en que se formula la solicitud. 

Nombre: (Raz6n Social en caso de personas morales). 

Domicilio. 

Entidad y estado. 

C6digo postal. 

Teléfono. 

Télex. 

Registro Federal de Contribuyentes. 

Actividad. 

Capital social: (En caso de personas mor~les). 

Indicar las copias fotostáticas de los documentos que se 
anexan: lºActa Constitutiva de la Empresa, 2° Registro 
Federal de Contribuyentes, JºCédula de Establecimiento, 
4ºComprobante de domicilio, SºDocumentaci6n que demuestre 
que es importador habitual. 

Nornbre, puesto y firma del solicitante. 

LA OIRECCION GENER~L DE ADUANAS, UNIDAD DE !NFORMACION Y 
ESTADISTICA, ANOTARA EN LOS ESPACIOS CORRESPONDIENTES: 

Namero asignado de Registro Nacional de Importadores y Ex­
portadores. 

Resultado de verificaci6n. 

Original: Direcci6n General de .Aduanas 
Unidad de Inforrnaci6n y Estad!stica. 

la. Copia: Interesado. 



INSTRUCTIVO DEL FORMATO DE AVISO DE IMPORTACIONES REALIZADAS 
MEDIANTE VERIFICACION FISICA Y SUS EXPORTACIONES 

CAUSANTE h~O~A?.A EN LOS ESPACIOS CORRESPONDIENTES: 

El nGmcro de hoja correspondiente y el total de hoias. 

Apellido paterno, materno y nombre o raz6n social. 

Domicilio fiscal. 

Reqistro Nacional de Importadores y Exportadores. 

Reqistro Federal de Contribuyentes. 

Periodo que comprende el informe. 

NGmero de pedimento que ampare la operaci6n. 

Aduana de entrada o salida,segan el caso. 
·f 

Registro de entrada o salida, según el caso. 

Fecha de entrada o salida, segGn el caso. 

Lugar y fecha de elaboraci6n del aviso. 

Firma del causante. 

ORIGINAL: Direcci6n General de Aduanas. 
COPIA: Interesado. 

., 



IMPORTACION 0 
EXPOATACION 0 

(Nu,•e•o oc P[o1-.•nnof 

1 

CATO 

RECTIFICACION Al PEDIMENTO DE 

( NUA.t[~O DE AfCTIFICACl:JN 

l 
ADUANA 1 REGISTRO DE f'•Tl:IACA 

1 
CE lOS CAYOS GENEqALES 

DICE OESé oe::1R 

. 
-

FE~.,., 1 

FEC'"'A 1 
J 

t ~'~-~ j 
•, 

DE LA MERCANCM 

cou:-..N• DICE DEBE OfCrst 

DE LOS l ... PuESfOS. DERECHOS. ;iqo:>ucros" AP~OVECHAUIENTOS 

·co~CEPTO DICE OE'BE OfCIR 

'•, 
Ol 1.A DETEAMtNaCION DEL \IA.LOR NURMAL 

CDNCCPTQ 1 DICl 1 DEBE OECIA 

t~CR!-..EPf'A9LES 

Olnut:U!ILE'S 

•~INTl.AbUA~t.L..~lllJ,.1.11,.TANTI LIQAC. 0.l~Tft:tl'.5AD0 . . . . . 

.,,¡-



' ( 
INSTRUCTIVO PARA EL FORMATO DE RECTIFICACION AL PEDIMENTO 

DE IMPORTAf ION n EXPORTACION 

EL AGEN'I'E ADUA:·:AL O CO:.l!TENTE ANOT.l\.RA EN LOS ESPACIOS 
CORRESPONDIENTES: 

Si se trata de operaci6n de importaci6n.o exportaci6n. 

Namero de pedimento que se va a rectificar. 

Aduana en la que se realiza la O?eraci6n. 

Registro ce entrada de la mercancía. 

Fecha en g~e entro la ::iercanc.!a a.l pa!s. 

Los datos a rectificar. 

Nombre y firma del aqente aduana! o comitente. 

EL PERSONAL DE LA ADUANA ANOTARA EN LOS ESPACIOS CORRESPON­
DIENTES: 

Namero de rectificaci6n. 

Fecha en que se recibe el documento. 

EL AGENTE ADUANAL DEBERA INVALIDAR LOS ESPACIOS QUE NO SE 
LLENEN. 

ESTA RECTIFICAC!ON SE TENDR.l\. QUE PRESJ:NTAR ANTES DEL PAGO 
DE IMPUESTOS, SIEMPRE Y CU.!'\NDO LA AU~O!'UDAD NO LA HAY.l\. 
}<!::ALI ZADO CON .:..Z>TERIORIDAD. 

Original ;· copias: Misma distr:i.buci6n que el pedimento de 
Importa·ci6n o Exportación. 



' 
ANExC> a 

l. C...- UMIM~ fNM (US-... 1°1 tr.w ....... IUlllM', ............ _.,.¡ . 

.t. "'"'' 6. Mu.. .1nd 
uwm· nurnhtn uf 
...,.., pJ11.k.1r 
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rhc- d.,,·~uru..n tt, ·~ ... ,....n,·r '" ,1.,rnt. 

CtNEJIALIZLI> SHTOI nF rRIHNIS<"ll 

<:t:Rl 11 ICATE Of OIUGIS 
cu""t"'~J J.. .. u, ... 1uin .nJ crn•t .... ".' 

fOR.MA 
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,n1 .. ~ 
(-..T ,...,..... 

..... i..11 

9.Ciruu •Li,:hr 
"' 1uhcT 
qu.1nfl'J 

111.:--:mut>,·r ! 
:aml~l.tr1.• "' j 
tR\Ull'I' j 

IJ. O.:Cbr•tfon tn eh.• npwttt 
1lw· unJ,·rwj.~1-J h.·r.-t.~ ~-.. 1.u•·\ 1h.11 rh..· ,,,...," ,f,·1.111. 
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..1ttJ 1h.u r~·~ ,., 01111•1~ • "" ,....._. •or1,:111 r. "''"n·11h·111 .... , .. , U•• .1 '"' 
'"'"""' J: ....... '" ,,,~. 1•·twr.1l11rd "''"'" 111 ni r'• h,. º"' .. ,,.~ ~.· .... 1, 

.. '""'"'" h• 
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UNIDAD DE PROMOCION DE EXPOR'l"ACIONES 
I~"'" roa• .,O• O\.t•LICflOOI 

Ce rt1fic•d• llfo. ---'-------------

---------- Prefereftcio1 _______ Ge"-------- Otro•----------

DATOS DEL EXPORTADOR 

11i•rto l'•deral eo C.cr.tritNr1nroa 

º"' lbtl 

..... ,. e., e.•••• I• ti••• 
º"'IHI ,. Tetéfol"lo del Tromttodor 

NOTAS 

DATOS DEL DESTINATARIO 

No. ------Aduana do Solido:-------------

DA TOS O E LA 
'••cero .... ,.,CAlllA u••DADDI 
DI t••c•uc1ó11 llilllDID&I/ 

;TO TAL 

C&•TJD.t.D 

MERCANCIA 

". &.. o. ... 

DESCRIPCION DE LA MERCANCIA 3/. 41. 5/ 

I / lo que 1e1'ola 1n 1u foctur• ce1t1orc1ol. 

Ne.-----

NÚ• f 'ICN4 

DI FACTU,.&I• J 

f/ Aftot'ar el p.orcentoJ•. do inrearoci•ft necio.nol Mod•do co"'o el •••o, FO 8 oduotto do 11portac.ión 
(100•/e).rt:tno111 wotor de Jo1 '"'""'º' ••''º"'•rotCC '' od1.1a .. a. .:io 1mportociÓn)1í 10::1 hOJ'. 

~/ S1~01ar ol nomlbr1 técnico 11• comorc1111 '" ••D•~•I 1 º"º'ª' .,. •• co11ll1ro d•I iodo hquierdo el 
núm1re el• orden· 11ñolado •"el cuadro ott;e11er. 

4/ En ·co10 d• conter co" SI•'"'••• d• ••Portoc1á1111, •c•"'Pº"ª' cop,•o dtl mi1mo. $' En coso dt co,.rer con P•'"'••• de 1mportoc1é11 te"'poral para ••Porloct0°n,ocompoñor e.opio del 
,..;,ma. 

aiz~ ~1:1 dOfCI :!tclarodOI dttleft rl fuir le e Je ( IJ 
.,.;.1wrehJ Que On"J.Oro •I certtfi& odo. 

Nolftltre lttibtl del que firmo 



,, : ~ . .. 

Cuwntr111 Wtt1cft occf'Of foan A to• the purpout cf the GcnerahHd s,,,.,,. of Ptef•••ncn f CSPJ. 

Auattolío• 
Aulfrio 
Canodo 
Finto11d 
Jo pon 
Ne• Zeolcft4 

No••ar 
s •• .,.., 
Swit11r1ond 
Uftíted Sta1e1 of Amerito 

Pe:oo•e'• Re~ut>Jic of 8ul9orio 
C1echeslovo11 Socialtd Rt":tublic: 
H1.1n;orioft Ptop11' 1 Reoubhe 
Pofiaf\ Pw~p1" • s ReouDlie 
Union af Sowíet Sociohsr Rl'Pl.5bhe1 

Eu•opeon Ecol"I01'9'1ic CommunftJ; 
8el9ium 
Denniar• 
f,anct 
'•deral RepvbliC' al Gtrman, 
Gterc1 

........ ,. 
11011 
LuatmbOurt¡ 
Nell1.,1onds 
Um'ted t<in;do.ITf', 

Ful/ ftfoi'IJ el l.'1• candtlions ccrrríng o~sCn to'"' GSP in 111n1·counl,1es a,.. 01Jloint11J¡, ftom llW d~61gn111~ QcJfhOr/.'111!5 

ill l!'t• *'"°'''"; pr1fertl'1c~ • r~:~i1n"ng coúnlri•I º' ''º"' tlt• cuSl(}m~ oulllOr1f,-.~ of lh• "''l~r•nr• • gítri"I ~OJtlr1ts h~t~ 
tllJOff•. An itJf~'1'!10liolf "º'' is OIS() ""'-ª"'"'"• ''ºm ,,,. tlNCrAD S#Cf~'º"at. 

11. G1netol ccnditiona 

To Q1.1olif1 f0t orcfer1nc1, prod'ucts must: 

to) foU wifNft o de1e1ipfion of oroducts eliqible fOt pr• '!!'rence in th1 country cf c:arinotion. The descriptíon entcred on rne­
form mu1t -be- swfficicnffJ de.toil•d to enattlt the proo.ucts to b• identilicd tty th• cusroms otficer ••omininq rhcm; 

(b) comply with rPie ru&es of orí9iñ of lhe countr1 of c. 'lfinotíon. Ea-eh º'ticte ín o consionment must quolify ~~;iiorotely ¡,,. 
·tts own rigttt; and 

Ce) comply wifh tl'le consi9nment conditions specified by the ccuntry of destinotion. In 9ene,ol, products mvst be tO!! 
sioned direcr ftom ttie country of eaportotion to ffte countrr or aestinotiCft ttut moat preference .. 9iwin9 couznr1es 
OCCl'P~ pcuo;e lhrou;h interm1d1ot1 count11H subj1c.t to certoit'I conc:litions. (Fot Austrolio, direoet cons1gnm~n1 ts nor 
necessor,.) 

111. En1tie1 to be made in boa 8 

Pteference pred'ucts n·ust eithe'r bf •nouy obtoined in occOl'donce with rules of tn• country of destinotiort or suffic:ient11 
worked or pr~HSl'd to f¡,¡lfil the requiremenu of rhat coun,,1'1 oriq1n niles. 

(o) Products whou, otltair.l'tt: tor eaport to all countrfes liste-d in Seetiori 1, enter n--...e leller 'p' i.'1 boa 8 Cfor t.u~troJio ond 
New Zeotond boa 8 moy be left blcnkl 

(b) Producta svfícient11 •Orlted or proc:essed: for t•PO't to rtte countri•I sptcifie4 below, the- entry in boa 9 should tl1 
os follo••: 

(IJ United Stare1 of Amerito~ for sin-11~ cauntry shí"ml'l'l'tl enter the lerter'y' in!>::>• 8, for s.h1pments trom reco-;n.zed 
assoc:iot1ons or cou.ntrie,, enter tne letter 'z' fotlowtd bJ the sum of the c:::$1 or ~01ue of the domestic ma1er 1al1 
onCI the direct cosf et proce-ssino, t1pre\sed 01 o pcrcento;e of tne ea ... foc.r.:>r)' P,icc of lhe eapa,ted prod1.1cts. 
(e&ompte 'y' l!l'ro or •z• 3:. 0/ol. 

C2J Conado! for QrOducts which meet ori9in crif1rio from workin; or Ofoeessinq ;,. morr than ona eli9ible leost 
dewe1oped c.o...rtrtw, enttr the ictter •G' in boa St otf\e"•iu 'F.° 

(!) Aw1trio, F"tn•Of'1d, Jopan. Norwoy, Sweisen, Swittt,lonCI onO rt1• Eufopeon Economic Commvnit~· enfer the letter 'w' 
in boa 8 follo•ed by the Cu•toms Coope1ci1ton Counc11 N,,menctotu•t toriff heodin9 of the eaported i.ircduct 
le•Dmpre'.w' 98 021. 

(4) 8ul;0tto, C1tt,..csto11o•ia, Hwft9ar1. Poland ond.tht USSA: tor ~rcducts •hiclt inelude wo1u! odded in tht r•P:>rtin; 
orcfet1rte•·•tceiwinq countr,, en•~ tht felter "y' in boa 8 foflowed br tht ·wal\d of importeá mottffols ond ·c:m­
ponent& e•pretsed 01 o pucento;e ol th.t fob p•íce of tht ••porteo prod'uet~ (~sample 'y' 45 º/0 J¡, far produc:rs 
obtoin1d 411 o p•efirt•"=• .. r1cei~ín9 countrw ond ... oraed or ptotened in ene º' more cth•r such covnh1e~. t-f'ller 
1

Pk~ 

'5) Au1traltO ottd Ne• Zcafanct. comptet.ion af bo• 8 ., not ·~eQu•red. U is surticiettt thot o dt"c:loroticn bt prot.iertr 
lllQd• Íll tiOa 12. ):';.: .. ,:\ 

·.>§'~ 



.... cot"D't Gl ~. 11119 t.,.._ OIL a•TCUl.O A flll'Otlf .. ,1'0tl6111DO CQllO ••ti. ... UL.tl.U lllCTMllAS K COll"•a DI Mtl•at .-a1, H..._ll•tATIVU • .... Vtlt••a _.lll 
• ...,..e-. 

C::@NCE~TO 

CUADRO DE COSTOS 

., •• oao ute DI c..cao ~ --------------·--....: ·-. --· ___ ·--

NACIONAL 

••OtCM ... u•uDMt OI lllDIM DIL ......Ct'O UUDI Al. ,ac,., ••• 

Ot'IGEN OCL COSlO POt UNIDAD 
t VILW! 1• lllSOI 1 

EtHRANJf.RO SUMA 

t-----------------------t--~---------1-------~-~-~ ------------¡ ,.,, ..... et•: 

1 ....... ~, ....... ~· • ""Q ••.•• ' •• 
1 ~tflkll e .... .- AUULIA•H 
1 • Dtl••• lllCTllCA 
• •• _, Dl ....... Cf'a •I 
1 t• .. fClliCtOll 'f a.-n~C)· 
• UttM ~ "'"' n1 .. cnJ111. OHHeQlLO. DlllllD l. U•H•ll•1• ., 

co"º' DI ..._.,_,, •-"-11 D••let.,..lllfl a~ ••M:Aaaa ••· 
flOIUMt.I •I 

1 • TOfAL COITO OfllfCTO : 
D • TOTAL. C0110 lllOlilllCTO : 

m . COITO TIUAL uu•• l• DI 

~----~-------~---------~-----------~----------~----------~ 
,,.,.. IL Lll•aoo OIL ~••U.•-·,, ........ 10••• '" cut"'ª l'\t" "°'ª': 
... •011•• IL ••lOll DI ~ ••t1•1•1 ,, .... , ' •••nt o ... ,., ILAlo••nat •• ••CO, Nst•• •• LA .... <. OW NOl'UCI IL .. 1'1CUL.n Df , ....... , ....... t•Cl.""9 ... «:t•o •• 
~ 'f fllft "atta L& fA ... CA 1, l•CLUU:•DU f.L W&L~ 01 lUt Ult ... •OICIOI •tCU'l•Akll u.- M9'A.flll GIL .. OCl.IO OI. fl .. l~lml r>f• ~CIU 

•••• ll ca ... o "' -····•'I ....... ., ....... "'o,.,, • ., ·~·••OAt,W hiel COtl11Dl••• eu VAlO• ........ •OUMfA •• IL .,..,º Ul tu l•t>O•l•••• '901' °''"'" 1..C...-.l:''ii 
••llllJIU'!>\ Uf 1~ra(:C9ll •Ar.•on• •• •••ICO,l!H IL Ca.50 out. ~·l•t'• tll Dl.VQlUOO• ... , ••••• o. Sol OlM llC:LUI• IL WllLQa ot lO'I llC"~"llCaJ\ .. ~ •• ,,., OUll ... 
SUL1lll 19:\. •lltUClto ca ..... CACl)fll Ofl • ....,wcto 

• I Ull<••l•Yl ......... la$ 1.s•a(1l''J\ Ult100'S DC ••flllCA ... C~f .. 100 COtl u. lHCt••t• AN01atm110 .,... l• .UfOlllOAD Cmff'lft•fl. DI: • .., ••IS, fl " .. ,,. ~ ... , ........ , ..,_... 
o •••11" ~ ,....,..,.::•• tiul su•••"•• ••••OO u..a t•••t•u•11ac..,.. 'lu1'1tl111Cl&f..M. .:o1triama•11. AL Uflew\O a l•llJOat•.,....,. ac .... 1t.a11'll •• t• Cllll-6 m ........ , 
•• tu .... ~ t01Al. ' ... Oll !A 1•-o11••CIOll 11 •• , w&U>ll •O•IUDO 1 ...... to"• DIL llCf~ .... 

•l •ltCl."11 ll•l'11lC__,,~•D•l'\11& .. 1t•tO t• U. tuH..o,t•U:IOS 1)1 ... _.,_ l t•Gl.•lf•1A:""'-••1-- 0 1t:0111'•0L DI. CALlllllO 'f ... kAtflll, .. tmaJ H COUO - .... CQIMI \' 
•••L1111 ... , ... lll\oll "ªª 1••t1Dklt ca..:c•••n• a L• •11u:amc1• '""C"CA • 1a1JUn"aetm1 

•I tllll•c••1•11 ll GOl'V t.4: lA u ....... IA' OISH••ll• lo,••u. OIHAu ' P\.A'-01 o °'.,'°' OVI. ... aucc. Clt Lot IH•DOt WtCI09 • .... u •• Ctat1••-• a.ID 1nu•. 
"'~ ,,,, •••o t;O'UO flUlllllOU ,. CU.t&.GU•t • ot•u PIMI "'. COll•i>lllUllll llAOQM.L. 

..·.• .. ~ 



al PltlCIO P. O a "'1•10 DI l••Oat&CION: 

--------a tOO• ------"" 

11"' OCS8L05C O~ t1A1 UUAI lllAl•U " •&ATll O P•IAS •&CIONALll • tOMA•DO COMO llAH LA 111 f'AC TUAA 111 DI COllll ... &, Al•HK .. T&lltfAIS tDI WOLUlllMl9 •D•llA&.19 a1 
ADQYlllCIOlt •o• .... DAD Dl.L MTCVLO .. E••o•T••· 

FACTURA 
VALOR DESCRIPCllJN DEL PRODUCTO PROVEEDORES 

No. FECHA ••••••o• t 

-

TOTAL 

•011'.a [ti CASO DI OUI (1., llP&CIO UUlltlOA "º ., .. SUPtCllNTI ·•••• OETll.1,AA TODO• LOI &ltflCULOI NAC•O••t.r•.••r.••• H:UclO• n;o• IL ...... ro•••· 
TO t '" l.L PAlllU. •r•••ctaoo 01 LA •••• , ... o •1u •. &DD •o""' •• , ... 

oaat 1u•uc10" ª""'u 1 Ta 



··- DlSOLOSI. 0( ••T1•••• ...... u • "ª"''' o •111•1 ,., ...... 1;1111· o DI llllPOA!.t.CJOa. !R.! U!!p.t.p O[b ••t•CU\.0. U•O!TA!, '".'lllCAllDO su _. ... o ........ •ov•11• ... I\. 

lllOMS•to DI au •••o•n&CIO•. TOlllA!DO COMO ••H \.All t •&ctu•& .. I. CO•••• •• ••l•U•T•t111• tll DI. WOLU•l•E• lllOltlllALll DI AOOV111CION 

F'RACCION 
ME•ICANA DE 
IMPORTACID.N 

DESCRIPCION DEL PRODUCTO PAIS DE ORIGEN 
PEDIMENTO· IMPORTACION 

No FECHA 
PROVEE DDR 

~------i 
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INSTRUCTIVO DEL FOR~!ATO DE MANIFIESTO DE CARGA 
(Tr.1f ico Aéreo) 

EL INTERESADO ANOTARA EN LOS ESPACIOS CORRESPONDIENTES: 

Hoja: El número de hoja correspondiente del rnanifiesto. 

De: El ntirnero total de hojas del manifiesto. 

Propietario: Nombre de l~ compañía aérea transportista. 

Matrícula de la nave aérea. 

Marca de la nave. 

Nacionalidad de la nave. · 

~!amero de vuelo. 

Fecha del transporte. 

Lugar o punto de ernbarque de la mercancía. 

Lugar o punto de desembarque de la mercancía. 

Datos de la Mercancía: Marcas y nW:!eros, nwnc-.ro de bult.cs, 
descripción co~ercial y peso bruto. 
Anotaciones del propietario complementarias a la mercanc!a. 

Anotaciones de las autoridades complementarias a la mercanc1a. 

Nombre de la persona que elabor6 el manifiesto. 
EL ALMACENISTA ANOTARA: 

Registro de entrada. 

El nÚJnero de bultos recibidos. 

El peso en kilogramos de la mercanc!a. 

Nombre y firma del almacenista 

Oriqinal: Aduana Entrada~ 
lra. Copia: Jefatura da Almacén. 
2a. Copia: Interesado. 
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SOLICITUD '::ARA TOMA DE MUESTRAS 

l AEG1S TAO DE E,._TRAOA 

l FOLJC 

1 
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OE 
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CANTIOAD CLASE 

PESO OESCRIPCION COMERCIAL DE LA 
VA LOA HUMEROS SAUTO 'AéqCANCJA 

-
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INSTRUCTIVO PARA EL FOP.MATO DE SOLICITUD PARA TOMA 
DE MUESTRAS 

EL SOLICITANTE ANOTARA EN EL ESPACIO CORRESPONDIENTE: 

El ntl.~ero del reqistro de entrada. 

La fecha de entrada de la mercanc!a. 

El nombre de la aduana. 

Apellido paterno, materno, nombre(s) o raz6n social. 

Reqistro federal de contribuyentes. 

Registro nacional de i~portadores y exportadores. 

·El alrnac~n en el que se encuentra la mercanc!a. 

Marcas y nC1meros, ca1.tidad, clase, peso bruto, descriocilSn 
comercial de la mercanc!a y valor de las muestras. 

El motivo dé la extrabci6n cruzando uno de los cuadros: 
en casó de marcar el señalado "otro" deberá especiticarse 
cu;(l. 

Fecha en que se presenta la solicitud. 

Firma del interesado. 

EL VISTA ANOTARA EN EL ESPACIO CORRESPONDIENTE: 

Clasificaci6n arancelaria de la mcrcanc!a. 

Liquidación de impuestos. 

Nombr~ y f.irma del vista.· 

EL JEFE DE LA ADUANA ANOTARA EN EL ESPACIO CORRESPONDIENTE: 

Nnmbre del vista desiqnado. 

Nombre y firma. 

Original: Almacenista. 
lra.; Copia: - Jefatura de V'1.stas. 
2a. Copia: Interesado. 
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.INSTRÚCTI'JO l)E!.. FOR..'!ATO DEL 
MANIFIESTO DE CARGA 

El INTERESADO ANOTARA EN LOS ESPACIOS CORRESPONDIENTES: 

r-i es declaraci6n de llegada o salida. 

Nombre y descripci6n del buque. 

Puerto de llegada o salida segan sea el caso. 

Hora y fecha de llegada o salida, segan sea el caso. 

Nacionalidad del buque. 

Nombre del capit!n. 

Puerto de procedencia o destino, segan sea el caso. 

Puerto, fecha y nmnero-del certificado de la rnatr!cula. 

Nombre y direcci6n del agente del buque o del consignatario. 

Peso en toneladas brutas. 

!. Peso en toneladas netas. 

Situaci6n del atraque o fondeo en el puerto. 

Puertos que haya tocado y vaya a tocar el buque indicando 
los puertos donde vaya a ser descargada la mercanc!a que 
permanece a bordo. 

NGrnero del conocimiento de embarque. 

Marcas y na~eros, cantidad y clase, peso bruto y descrip­
ción· de la carga. 

NQmero de miembros de la tripulación (incluido el capitán). 

NCin>ero de pasajeros. 

Observaciones pertinentes acerca de la mercanc!a. 

Namero de e;emplares de los docwnentos anex~s descritos. 

Fecha de elaboración y firma del capit!n, agente o del 
oficial del buque debidamente autorizado. 

LA ADUANA ANOTARA EN LOS ESPACIOS CORRESPONDIENTES: 

Reqistro de entrada. 

ORIGINAL: Servicios Portuarios. 
COPII..: Subjefe de la Aduana. 
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INSTRUCTIVO DEL FOR.~..ATO DE RELACIO~ DE MATERIAL 
PELIGROSO 

EL INTERESADO ANOTARA EN LOS E·SPACIOS CORRESPONDIENTES: 

Aduana en donde se realiza el trámite. 

Fecha de entrada de la mercancía. 

Medio de transporte. 

Linea transportista (tráfico aéreo y terrestre). 

Nombre de la r•ave: (tráfico mar!tirno), nombre de la nave, 
bandera, tipo de tr4fico y fecha de fondeo. 

Tipo de Material: Por lo que se refiere a su tratamiento 
especial en su manejo y almacenaje, se deberá indicar si 
es explosivo, inflamable, corrosivo, radioactivo o contaMi-
nante. · 

Procedencia. 

Destino. 

Datos de Bultos: Marcas por orden alfabético y nW?Jeros, 
cantidad, clase, peso bruto y descripci6n comercial de la 
mercancía. En las columnas que se mencionan en el formato. 

Datos del Documento de Ampara de la Mercanc!a: Número y el 
lugar de la certificaci6n del mismo, en las colu~nas que se 
mencionan en el formato. 

Nombre y firma del capitán o conductor. 

LA ADUANA INDICARA EN EL ESPACIO CORRESPONDIENTE: 

Registro de entrada 

Original: Almacenista de entrada. 
1ra. Cqpia: Interesado. 
2a. Copia: Jefatura de Almacenes. 
3ra. Copia: Almacenista de Salida. 



La Nueva 
Clase 5000 





Caracterí~3ticé1s y Beneficios 
CALIDAD V DISEÑO 

El arreglo y la operación de los 
componenres de La Nueva Clase 
SOOO de Federal Pacific Elec1ric 
aseguran larga vida y confianza 
plena. 

La u1ilización del principio de 
palanca y un punto de apoyo, en 
operación directa sobre los 
contac1os principales. da como 
resullado sólo dos panes en 
movimiento en el ensamble de la 
armadura. Lo detallado del discilo 
se contempla hasta en sus escasos 
cuatro componentes básicos, por lo 
que su operación es muy simple y 
segura. 

MEJOR SUPRESION DE 
ARCO 

El ensamble de la base está 
construido de un ma1erial 
dieléctrico resislente al impacto. 
los contactos fijos están montados 
deniro de las cámaras de extinción 
de arco. Las\.barreras de enirefascs 
deben conirotar la trayectoria del 
arco y permitir la extinción del 
calor y gases generados en cada 
operación. 

... , 

ALTA RESISTÉNCIA AL 
DF..SGASTF. 

El ensamble de la palanca esu\ 
moldeado en fibra de vidrio de alta 
resistencia, en combinación con 
/Vyl•IÑ• GS, por lo que su 
duración es superior. El ensamble 
contiene la parte móvil del circuito 
maaMtico y un neopreno 
amortiauador colocado atr6s para 
reducir el Impacto, El alineamiento 
de los contactos permite que la 
ruerza entre ellos sea uniforme, 
aderM1 de un cont . " 

CONTACTOS 
PRINCIPALES 

El soporte de los 
contactos móviles es una 
pieza moldeada de material 
íenólico de alto impacto. 
Los contactos principales· 
es1án fabricados con una 
aleación plata-Oxido de 
cadmio y el contacto entre 
ellos es posible gracias a 
2 resortes de acero 
inoxidable, lo que asegura 
siempre una presión ideal 
que evita el rebo1e de los 
mis~s. El respaldo sobre 
cada contacto permite 

• .•. disipar rápidamente el 
calor generado, logrando 
que el contactor soporte 
un mayor número de 
operaciones. 

Los actuadores de los contactos 
auxiliares forman parte permanente 
del ensamble de la armadura. La 
posición "abierto .. eslá claramente·· 
marcada. · 



FACIL INSPECCION 
O CAMBIO DE CONTACTOS 

ENSAMBLE DEL 
PAQIJETF. DE 
POTENCIA (POWER 
PACIO 

Construido de 1,,,.,,, el 
ensamble de la bobina 
contiene el circui10 
magnt!rico móvil y la 
bobina. La cubierta del 
ftl>amble liene la 
posibilidad de l>Oder colocar 
f'6cilmen1e con1ac1os 
•u•iliarcs. En el ensamble 
~.la base moldeada 1e 

FACIL INSPECCION 
O CAMBIO DE BOBINA 

o o 1 

f;/ 

FACIL MANTENIMIENTO 

La Nueva Clase SOoo de Federal 
Pacific Elecrric ofrece un mjximo 
de flexibilidad y opéración. con un 
mlnimo de man1enimienro. El 
acceso. ranro a la bobi~ como a 
los conraclos principales. se realiza 
por el fren1e y con sólo cua1ro 
lornilfos. dos de ellos para la 
bobina y los dos res1anres para los 
conractos principales. por lo que el 
conractor queda toralmenre 
desarmado. Además. los 
acruadores de los coniacros 
!tuxiliares forman J>arte 
pe.-.nanenre del ensamble de la 
armadura. La posición ""abierro•• 
eslá sei'lalada claramenre sobre 
dicho ensamble. 

ROBIJSTA BOBINA 
MOLDEADA 

Todas las bobinas son de doble 
devanado y moldeadas para usarse 
en once rangos de lensión 
diferenres; asf se satisface a la serie 
eniera de conractores. Hay dos 
lamai'los básicos para C.A. y lres 
para e.o .. de tal manera que con 
cinco modelos se compreden casi 
todas las aplicaciones. 









Arreglos 
NUEVO 
INTERLOCK MEC.-\NICO 

Como pane integral de La 
Nueva Clase 5000 de federal 
Paciíic Eleciric. se ha desarrollado 
un interlock mecánico para 
satisfacer los disellos reversibles. 
dos velocidades. etc .• que consta de 
una barra transversal acoplada a 

A.RRA.NC.\DOR DE DOS 
VELOCIDADES 

dos flechas. El mecanismo está 
totalmente encerrado para 
protegerlo contra la contaminación. 
Se ha asegurado que los contactos 
principales conser\'en el 
alineamiento. 

ARRANCADOR REVERSIBLE 

E•isten cuatro placas para el 
interlock mecánico. dos para 
contactores v dos cuando se trate 
de arruncad~res. 

CONTAC.TOR REVERSIBLE 

l-:NSi\1\1111.E DU. INTERLOCK 
l\IH"ANICO 

·.' .. 
:-



Aplicaciones 
OTROS CONTROLES 

Existe la más amp!i.a variedad de 
gabinetes para satisfacrr cualquier 
condición ambiental. También se 
fabrican accesorios para realizar 
modificaciones en campo, ya sea en 
la cubierta o en los circuitos de 
control. 

CONTACTORES PARA 
ALUMBRADO 

Los contactores 5e pueden 
suministrar con capacídades desde 
30 hasta 400 amperes: en versiones 
de dos, tres o cuatro polos. que 
cumplen con las condiciones 
actuales de alumbrado comercial e 
industrial. 

Pueden suministrarse tanto 
eléctrica como mecánicamente 
sostenido para control de 
alumbrado tipo tungsteno. 
fluorescente. arco de mercurio, 
balastra. transformador y carga 
resisti•·a sin reducir su capacidad. 

ARRANCADORES 
COMBINADOS 

Esta nueva linea de arrancadores 
combinados incorpora una palanca 
para operar un desconectador de 
fusibles o interruptor. 

La palanca y el mecanismo están 
perfectamente unidos al gabinete y 
liene siempre el control el 
desconectador. Un mecanismo 
confiable garantiza la no 
obstrucción de la operación 
durante la interrupción de la carga. 

-

ARRANCADORES A 
TENSION REDUCIDA 

La Nueva Clase 5000 de Federal 
Pacific Electric es aplicable 
también a arrancadores de tensión 
reducida, como son los de 

· devanado partido, 
autotransformador, resistencias 
primarias y estrella·della. 

Los primeros cuentan con un 
método de arranque económico 
para molares trifásicos de 
devanado partido a voltaje 
reducido. 

Los de lipo au101ransformador 
,,. recomendado para aplicaciones 
que involucran el manejo de 
maquinaria pesada y en donde los 
disturbios en la linea deben ser 
reducidos al mlnimo. 

donde otros a tensión reducida no 
proveen pequei'los incrementos 
necesarios de arranque. de acuerdo 
con las limiraciones de la compai'lla 
de luz y fuerza local. 

Los de tipo estrella-della son 
generalmente usados para arrancar 
motores de compresores con una 
carga de alta inercia y lar•o tiempo 
de aceleración. 

DISPOSITIVO PILOTO 
Complemenlaria a esta nue•·a 

linea de productos, Federal Pacilic 
Electric ofrece una amplia pma de 
dispositivos piloto como bo1one1 
de control, 14mparas pilolo, 

. selec1ores, relevadores de tiempo, 
ere.; pera satisfacer suelguiv · 
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a:>NCLUSrONES y RECOMENDACrONES. 

El ingreso de M~xico al GATT, traer4 como consecuen--

cia una serie de ventajas y desventajas para nuestro pa!s. 

Por un lado se vera beneficiado la que habra m4s fac.!_ 

lidad para exportar y esto traer4 como consecuencia que se 

abran nuevos mercados que al mismo tiempo seran m4s seguros pa­

ra la empresa nacional, siempre y cuando esto se sepa aprove--­

char, y al mismo tiempo la industria nacional se va a ver obli-

gada a producir como m4s eficiencia y calidad. 

Tambi~n se tendr4 que fomentar la creaci6n de nuevas-. . 

empresas de productos complementarios, por lo cual habfa un in­

cremento en los empleos y el poder de negociaci6n del pa!s: se. -

fortalecer4. 

En lo que respecta al consumidor, este tendrá m4s op~ 

ciones de elegir el producto que mejor satisfaga sus necesida-­

des. Adem4s de esto, la entrada de M~xido al GATT t;raer4 cons.!_ 

go una serie de desventajas y algunas·de las que considero m4s­

importante ea que la industria mex i· cana tendr4 que competir 

con otros tipos. de industrias a ~ivel internacional. y si esta 

no recibe el apoyo adecuado por parte del gobierno, las empre­

sas pequeñas y medianas se ver4n muy afectadas, lo que signifi.­

car!a 'un 9raVisimo probl.em~ para el pa!s en general.. 
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Otra gran desventaja serta que el mercado nacinal va­

a ser -invadido por productos extranjeros, y si los productos n.!!_ 

cionales no cuentan con la suficiente calidad para competir con 

estos, no contaran con la demanda adecuada, y esto repercutirá-­

debilitando a la econom1a nacional. 

México podr4 enfrentarse a estas desventajas si sabe­

_aprovechar algunas reglas que utiliza el GATT, como lo es por -

ejemplo la cl4usula de la Nacidn m4s favorecida, la cu&l esta-­

blece cierto tipo de excepciones comerciales que benefician a -

los paises en v!as de desarrollo. 

Sin embargo, un aspecto importantisimo para nuestro -

pa!s por lo que representa para este, es el que a continuacidn­

voy a tratar. 

México esta inserto.nuevamente en una revoluci~n, una 

revolución tecnol6gica e industrial que ha invadido ya la atmo~ 

fera de nuestro planeta. Las naciones que desarrollen el mejor 

armamento serin las triunfadorasi las armas son: calidad, buen­

precio, productividad, innovacidn tecnoldgica, diseño llamativo 

y funcionalidad de productos,· excelente organizaci~n administr.!!, 

tiva y comercial y entrega puntual.de mercanciaa. 

Queramos o no, estas armas se eat&n mejorand_o a rit--. 

moa acelerados. Reest'ructurac,i.dn, reinduatrializacidn, recons­

truccidn, mutaciGn, adaptacidn de estructuras, ajuste de indua~ 
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trias o ajuste estructural, todos estos tdrminos significan lo-

mismo. 

En nuestro paJ:s le hemos dado el nombre de Reconver -

si6n Industrial; "Reconversi6n" es un t~rmino originado en Esp~ 

ña, connotaci6n similar a la "Reind~strializacidn anglosajona 

y a la "Mutaci6n" Francesa. A su vez los tres conceptos ante 

rieres podr!an encontrar una equivalencia general en "Recons -• 

truccidn Industrial". Todos estos tdrminos expresan, en prime­

ra instancia, formas concretas, nacionales·, de asumir la deno 

minada tercera revoluciOn industrial¡ por eso la reconversi6n 

encierra el significado de una historia que se repite: 

Transformaciones dirigidas a aumentar la productividad, compe -

tividad y rentabilidad, mediante innovaciones tecnoldgicas, re­

organizaci6n de las relaciones laborales y fusiones o desapari­

ciOn de empresas. 

La reconversi6n industrial expresa tambidn una volun­

tad de transmitir el shock industrial con el menor daño posi 

ble, a las estructuras sociales y pol!ticas. Por ese motivo, 

la diferencia entre una. simple y llana "Revolucidn del capital­

y una reconversión, es la ampli.tud y calidad· de las concerta -­

cionea sociales. 

Loa antecedentes generales de la reconversidn indus 

trial en el inundo pueden resunÍirse de la ai.guiente mariera1 
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Crisis econ&nica mundial 

Recomposici6n de los patrones de producci6n, comercializacidn 

y financiamiento, 

Fase recesiva de larga duracidn 

Creciente competencia comercial entre pa!ses, 

Aceleracidn del cambio tecnoldqico 

Modificacidn en la divisidn internacional del trabajo. 

Vinculacidn del redesplieque industrial con una creciente in­

ternacionalizacidn del capital. 

- Modificacidn en la concepci6n y operacidn de econom!a de es -

cala; por el efecto del cambio tecnol6qico es factible produ-. 

cir plantas relativamente pequeñas. 

Propdsitos de reestructuracidn, que incluyen aspectos tecnol~ 

gicos y financieros, as! como de recur·sos humanos, en secta -

res que cuentan con la posibilidad de concurrir ventajosamen-

te en el mercado internacional. 

Los programas que impulsan a la reconversidn indus 

trial en México son: 

El Pl.an Nacional de Desarrollo (PND), que aparece en 1983, don­

de. la pol!tica industrial. y comercial se enfocd a hacer mas e -

ficiente la asiqnacidn de los recursos hacia las. actividades 

prioritarias: aqroindustria, bienes de capital y componentes b! 
sico.s, insumos est.Í:at~qicos para el sector industrial y el de -

salud• bienes de con·sumo duradero y no duradero, y bienes inte:_ 

medios. Como objetivo b&aico de. la estrategia econ&nica se es-
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tableciO el fomento de las exportaciones no petroleras y sus~i-

··tucidn. selectiva y eficiente de importaciones con base en e:t --

PND, a lo largo de la presente administracidn se han venido :_n~ 

trumentando una serie de medidas tendientes a alcanzar un apar~ 

·to productivo nacional eficiente y competitivo. 

As!, el PND y los Programas Nacionales de Fomento· In­

dustrial y Comercio Exterior, de Financiamiento del Desarrol10; 

para el desarrollo, para el Desarrollo Integral de la rndustria 

Mediana y pequeña, y de Fomento Integral a las exportaciones, -

establecen claramente la necesidad de acelerar el proceso de 

cambio estructural de la econom.!a mexicana, con el .fin de lo 

grar una plante productiva industrial mas eficiente e integrada 

hacia adentr.o y m4s competitiva hacia el exterior. 

Debe destacar, al mismo tiempo, la expedicidn del pr~ 

. grama de aliento y crecimiento (PAC) , cuyo objetivo central es­

alcanzar el desarrollo con estabilizacidn. El propdsito funda-
.',' 

ment~l ·es defender la produccidn y el empleo, controlar la in -

flacidn, alentar la inversidn privada y lograr mayores ingresos 

de nuestras exportaciones, a travds del aceleramiento del cam -

bio estructural. 

En este contexto, y ante la ca!da de loa precios del:- ,, 

petrdleo y el ingreso de Mdxico al GATT, la industria nacional-. 

·esta .llamada a incrementar sua .niveles de pro·ductividad, ·campe.;. 

; ·. 
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titividad y rentabilidad. 

Por su parte, el Gobierno Federal deber4 continuar -­

con su pol!tica de apoyo, mediante el PNO y los programas sect.2 

riales y estatales, no sdlo para lograr el cambio estructural,­

orientado a iniciar transformaciones de fondo en ei aparato pr.2 

ductivo y distributivo, sino tarnbi~n para superar ias deficien­

cias y desequilibrios fundamentaies de la estructura econdrnica, 

propiciando la reconversidn industrial. 
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