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ESTUDIC CRITIGO
DEL SEGURO D VIDA Y
COMPANIAS ASEGURADCRAS

CAPITULOD I
ANTECEDENTES HISTORICOS -
A) ANTECEDENTES VIRTUALES

El homtre cesce sw egparicidn en la tierra, ha -
tenids recesidad ce sgruparse para protegerse y asl ya se-—
guro llevar a cabo sus proyectos. La historia del seguro—-
esta formada por las diversas maneras en que el hombre ha-

enfrentade los riesgos a los aque esté expuesto a lo largo-

e su vida.

-

Los antecedentes mas remotos los encontramos

900 afios antes de Cristo en la pequefia Isla de Rodas en el
Mar Egeo, Allf tuvieron su asiento hébiles artesanos que —

comercuaban sus productos con los fenicios y otros pueblos

el mediterrédnec. En sus trawvesias sufrian frecusntemente-

considerables pérdidas a causa de las tormentas. Estas en-
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algunos casos hundfan o dafiaban seriamente sus naves y los
obligaban a aligerar la carga de sus barcos tirando mercan

cfas al mar para evitar el naufragio.

Estas pérdidas, que eran demasiado grandes para-
ser afrontadas por un sdlo individuo, las tomaba la comu—
nidad y se transformaban en una pérdida peqguefia para cada—
uno de sus miembros. "En esa forma cada contribuyente obta
ba por tomar a su cargo un pequerio gasto, con lo que nin—

guno quedaba expuestoc a una gran pérdida.” (l)

En la participacién de todos en las pérdidas, -
esta el principio fundamental de todo seguro, en la lLey de
Fodas este principio se encuentra expresado de la siguien-
te manera. 5i las mercaderias fuesen arrojadas por la bor-
da para aligerar el navia, lo que fuere sacrificado para -
beneficio comGn se tomaria como base para la contribucidn-

de todos los participantes en la pérdida.

Una de las formas més interesantes del reparto -
del riesgo practicada durante la épica del Imperio Fomano,

1o encontramos entre los soldados de las legiones romanas.

{1} SALAS SUBIRAT JOSE "HISTOARIA DEL SEGUROD DE VIDA"
(PAG. 36) Editorial Americalee; la. Edicién
Buenos Aires 1953,




-3 -

Después de cada victoria de guerra esos Soldados eran
pagadas con dinero y se les inducla a depdsitar una peque-
fa partel de lo que recibifan en un fonda., Este servia para-
tuando el soldado se retirara e para elntregarlc'n a sus fa -~
miliares en caso de que muriese, "Aun cuando la lLey ce Ro-
das estd evidentemente injertada en el CSdigo Justiniano -
(alo 533), fue publicada por primera vez en el afic 1961 -
y su texto original (Ley o Leyes Maritimas de Fodas) pues-—
to al alcance del piblico en una obra de Ashbumer, pf.lbli -

cada eb 1909." (2).

a).— La Distribucién del Rissgo.

Definiends RI=SG0 como un hecho que puede suce —
der y que al realizarse trae desajustes econdmicos trasce-
dentales para quien lo absorve, en el caso de los seguros—
los riesgos son muerte prematura, ve.j.ez sin medios econd -
micos, accidentes y enfermedades que al sucederse quedan -

sin sostén quienes dependian de €1 econdmicamente.

Como ya se dijo este riesgo existe desde que el-

hombre hace su aparicién en la tierra, empieza a solucio -

(2) Idem P&g. 32,
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narlo lentamente en la medida que se va fortaleciencdo

fisica, econdmica, moral y Socialmente.

Fisicamant_:e. morogue mediante un cuerpo sano
_parte del riesgo queda reducido; Etondndica.porgue siendo
solvente al grado de cubrir todas sus necesidades sus de
pendientes al faltar &1 no serfian afectados al mernos eco -
némicamente; Moral porque con ta préactica de ésta, el indi
viduo tiene una mayor conciencia & la vida y & 1lo que —
ella representa para las suyos y Socialmente porque a me -
dida que una sociedad estid mejor organizada destinarg par-
te de sus recursos en sus miembros mis necesitados, al ——

respecta comenta Salas Subirat "El Instinto primario de tg

da vida es el de la propia preservacidn y en el segunda

lugar el del Bienestar de los descendientes. " (3)

Un aspecto muy importante que no podemos dejar -
pasar por alto, es el hecho te que como eventUalldad y por

tanto descorocida, EL HIESGO PUEDE OCURHIHLE A TDDDS. -
Cual quier persona puede sufrir una eventualidad que le sea
dasf‘avorable econdnmicamente sin embargo, la ventaja con la
que cuenta el hombre en la actualldad es el tener una pro-

teccidn contra los riesgos que son los seguros en general.

(3) Idem. Psg. 32.
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b).- Formas Elementales del Segurv en la -

Edad Media.

No existieron ni en la antiguedad ni en el -
medio evo formas sistematizadas de Instituciones de Segu -

ros pero su los principios gue les dieron origen.

Caracteristico de esta época fué 2l seguro ma -
ritimo. En ese entonces ITALIA era el centro de los nego -
cios en Europa. Los italianos fueron durante mucho tiempo-

los comerciantes més importantes y artistas, los hombres—
més ricos y poderosos. Sus audaces exploradores llegaran-
a realizar importantes descubrimientos, ampliando asi -
sus rutas comerciales y extendiendo su comercio por tod::s—
los pafses del mundo. La influencia jitaliana de gran mag -
nitud en el campo del seguro. Hoy continuamos llamando pdé-

liza al contrato de segura, palabra de origen italiano -

que significa promesa.

El seguro maritimo tuvo tal difusidn que se lle-
gd a especular con su uso. "La mayoria de los datos qus pa
seemos sabre seguros marftimos en la antiguedad provienen-

de leyes y reglamentos destinados a eliminar el abuso del-
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seguro y otras précticas fraudalentas relacionadas con -

&1 " (4),

Aln cuando el principel objetivo del seguro ma -
ritimo era protegerse contra las posibles pérdidas de mer—
cancias, el reconocimiento del valor asegurado de la vida
ce los marinos hizo sﬁ aparicidn enseguida. E1 valor en d_1_
nero de la vida de una persona se establecid por el hecho-
e gue los piratas que infestaban los mares, exigfan una -
dete‘r'nti_nada cantidad en ofu como rescate para liberar a -
los marinos y mercantes cque plagiaban. Fue entonces cuandal
el hombre cue f;recuentemente viajaba por mar llegd a con -
siderér el riesgo personal que corria de caer en manos -
de los piratas afrontands la alternativa de muert= o res -
cate. Obviamente, &1 podia navegar mas trancuila si sabia-
que llegadn el casc de ser plagiado por la piratas, tenia-

asegurado su rescats.
c).~ Los Primeros Seguros de Vida.

Como habfan aparecido Aseguradores no honestos -
que se dadicaban a las operaciones del seguro a la mitad -

del siglo XVI, la Rzina de Inglaterra decidié concederle -

(4) Idem. P4g. 39
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la primacia de registrar todas las pdlizas de seguros que
seg tomaran para seguir navios, mercaderias o cualquier -
cosa, a Richart G‘nandler, con el objeto de evitar toda cla
se de abusos de aseguradores deshonestos y asegurados mal-
intencionados que aseguraban una misma cosa varias wveces -
en diferentes sitios, si écontecia el desastre el pago del
seguro se. duplicaba o triip'licaba, con el perjuicio ldgico-

de los que se dedicaban ha asegurar. Empieza a gestarse el

origen de un reglamento para controlar estas anomalfas.

Fero por dem&s tomavia se estaba lejos de con -

cebir el seguro como hoy conocemos que no es otra cosa

que la colaboracidén de varios para cubrir el riesgo.

El auge definitivo del seguro en otros ramos -
caomo el de vida o dafios fue pr‘ec:isamenfe en Inglaterra co;
sa m&s natural ya que el Seguro es una Institucidn que va-
aparejada con el progresc industrial principalmente, por-
otra parte l?a‘pdliza mas antigua de que se tiene noticia-
e seguro de vida se expidid en la Ciudad de londres en-
Junio de 1583, Sabre la vida de William Gybfans cantrata -
da por Richard Martin, regidor de londres a quien corres -

pondfa 400 libras esterlinas si Bybfons fallecia la pri

mera ascendfa al 8% de la suma asegurada. Este seguro fué
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muy nombrado en su época debido a que el seguro se can
trato €l 18 de junio de 1583 y el asegurado fallecid el -
29 de mayo de 1584 y los aéegu;‘adores no querian .pagar la—
inde'mnizvaqidn porque argulan que los 12 meses de que se ha
blaba en la pédliza se referlan al afic lunar gque es de 28 —
dfas cada mes dando un total de 336 dfas, pero antes de -
365 dfas que era el nuevo calendario gregoriano, por lo —
que se nombro una comisidn de ‘expez;tc:s para que examinaran
el asuhto, teniendo en cuenta su informe de los Jueces de-—
la c_:or‘te del almirantazgoldeciq‘j.ernn aque los doce rﬁeses -
mencionados en la pdliza correspondian a un afio de 365 -
dfas y que en consecuencia los aseguradores debian pagar —
la suma asegurada é Richard Martin. "El breve.texto de la-
pGliza comenzaba con la frase de uso en Italia par‘ay estas—
gperacicnes: En el nombre deiDius, Arén y terminaba con -
una éspecie de plegaria muy interesante, sobre todo si se-
tiene en cuenta lo que ocurrid posteriormente con este se--

guro., Decfa; Dios envie el susodicho william Gibbons salud

y larga vida." {5)

Otra modalidad incipiente de seguro era median -

te la entrega de un préstamo, por par‘té 2l asegurado a ma

(8) Idem Pag. 91
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nera de pago de la prima que no debia de regresarle en
caso de que resultarag con éxito el viaje, pero si no se le
regresarfa el doble del importe mé&s intereses, en el futu-
ro esta préactica se conocio como préstamo a J.a grl.iesa, _
que consistfa en un préstamo en efectivo sobre una embar -
cacién o su cargamento, dicho préstam no se cubria en ca-
so de siniestro y sin més intereses en caso de arribo fe -
1iz por lo qué encontramos antecedentes muy interesantes -
por lo que se refiere a compartir el riesgo. El texto del-
contrato que se realizaba es el siguiente: "En el nombre—
de Dios, Amén, yp, Georgius Lacabellum, ciudadano de Géno-
va, reconozco a usted, Bartholomeus Bassus, hijo de Barthg
lomeus, que he recibido y aceptado cb usted, en Génova, -~
ciento siete libras (de plata) como préstamo voluntario y-
amigable, Renuncic a cualquier wventaja dentro de la Ley de
requerir pruebas ds haber‘_adquir'ido, aceptado o contado el
dicho direro. Estas ciento siete libras, o su equivalente-
en direro corriente en Génova, convengo y prometo en solem
ne convenio legal dewvolvérselas .y restituirlas a usted o -
a su mensajero reconociendo por mi miémo o mi. representan-—
te. Quedando bien previsto y claramente entendido que si -
su navio, denominado el Santa Clara, que se fleta en el -~
puerto de Génova, Dios mediante, para zarpar y dirigirse -

eventualmente a Mallorca, sale y se dirige allf, y navega-
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por ruta directa del puerto de Génova al de Mallorca, y .
llega a2 ese sitio sano y salvo antes de la expiracién de -
los préximos seis meses, en tal caso el presénte instrumen
to es nulo y sin valor, tal como si no se le hubiera hecho.
Yo personalmente asumo todo el riesgo y responsabilidad -
por dicho monto de dinero hasta oue dicho navio haya llega
do al puerto de Mayorca, éiendo navegado por ruta directa-
como se indica arriba. Y también si dicho barco llega sano
y salvo a cualquier otro sitio, antes de'los di'chos seis -
meses, el presente instrumem;o sera tambign l"IL.JlD y sin va
lor, como si no hubiera sido hecho. Y de la misma manera - A
si dicho barco hubiera cambiado de ruta dicho instmmeﬁto—-

es nulo ¥ sin valor, como si no hubiera sido hecho.

De la dic;ha manera y bajo dichas condiciones -
me comprometo a dicho acuerdo; en caso contrarioc prometo -
a usted pagarle y contraer la obligacidén de doblar la suma
gstipulada de dicho dinero junto cnn.la restitucidn de da-
fios y gastos que puedan surgir por esa razén o ser soste-—
nidas en litfgio, gquedando seguro lo ante dicho bajo la ga .

rantfa y seguridad de mi propiedad, mereaderias y posesio-

nes.,

Hecho en Génova, en una sala de la casa de -
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Carlus y Bonifacus hermanos de Ususmares, en el afio de
1347 del nacimiento de nuestro sefior, siguiendo la costum-

bre de Génova, el 23 de octubre al atardecer.

Testigos: Nicolaus de Tacius, trapero, y

Johannes de Rachus, hijo de Bonanatus, ciudadano de Géno—

va. "'(6)

Como una de las modalidades de estos contratos —
encontramos también que se tomaba en cuenta algunas pre -
venciones en caso de enfermedades de la tripulacidén. Y —
gracias a que se reglamentd el seguroc maritimo se corocen-

estos antecedentes que van poniendo las bases de lp que

hoy son los seguros en general.
d).— La Ley de los Grandes Ndmeros.

La caracteristica primordial de los seguros en -
general es la participacidn de un GRAN NUMERD DE PERSONAS-

con el deseo de participar es un riesgo comin a todos

@llos, De ahi el nombre de '"Ley de los Grandes Nimeros"

(6) Idem. Pags. 37 y 38
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porgue a mayor colaboracién de personas en una pérdida
determinada menor serg el déficit por persona. "'Auncpa la-
cooperacidn de un nnero pequefioc de pei"s_onas o2 la manera-
tescrita arriba podria considerarse como seguro, en reali-
dad podrfa resul tar irrealizable. Asf en el caso de una —
pérdida, las participaciones individuales pocrian ser ma -
yor de las que algunos miembros podrian pagar conveniente-
mente. Ademé4s, cuando £l ndmero de personas aseguradasS es—
pequefio, el casto anual para cada miembro es prabable que-

fluctte considerablemente afio con afio." (7)

AsT encontramos que es necesario aque el ndimero —
de participantes en un riesgo comin sea lo suficiente para
cubrir las pérdidas en determinado tiempo y asi ser pobre-
la proteccidn seguro de todos los participantes. Inclusiwe
en la actualidad las comparfifas de seguros cuenta c:on mi -
les de personas aseguradas sabiendo de antemano cuales se-
ran sus pgrdidas y por ldgica sus ganancias y a decir wver-

dad estas dGltimas a wveces son cuantiosisimas, precisamente

resultando indiscutible de la ley de los grandes ntmeros.

(7) MACLEAN JOSEPH B: "EL SEGURO DE VIDA"
(PAG:19) Cla.Editorial Continental, S.A.: 9a. Ed. MSxico.
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e).— Evolucidn del Seguro de Vida en Inglaterra

Francia, Suiza y Alemania.

"En Inglaterra y atin durante algunos afios poste
riores a la terminacién oel sigle XVI, no se consideraba—
al seguro-como un negocio especializado; si no gque lo —
practicaba comercialmente que, coma actividad adic:ipnal -
y hasta cierto punto secundaria suscriblfian contratos de -
aseguramiento gue durante el periodo inicial de tal opera
cidén, eran gestionadés o0 colocados por los corredores que
con tales cnmért:iantes colabaraban en la'compra y enla —

venta ce sus mercancias." (8)

Pnster‘iormente con la colaboracidn de matemati-
cos e la época tablas de mortalidad que ayudaron a la ——
pr&ctica del seguro sobre la vida, es mds aun no se sabe-
con presicién como fueron calculadas las tablas del juris
consulto ULPIANO en lo que se refiere a las herencias las
edades limite y el dergcho para recibirlas. De aqji par -
timos a la busgqueda rfe una tabla d& mortalidad que vinie—
ra a.subsanar las irregularidades de un célculo aproxima-

th para el pago de las primas de seguro de acuerdo con la

(8) GOMEZ ARREOLA SALVADOR

“LOS SSGUROS PRIVADOS EN MEXICO"
p4g 13) Ed, Impresora Barrie, S.A.
( Mex?, 1958, !
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edad de los asegurados y la probabilidad de muerte de -
los mismos. La otra dificultad fue el tiempo gue cada ase
gurado cpedéba protegidc ya que el c&lculo del seguro por
un afio no presentaba mayor dificultad pero las habfa cuan
do era contfatacb para mayores plazos, adem8s d2 las cir-
cunstancias de cada pals (enfermedades climas, alimenta —

cién, etc.) hacian imposible este calcula,

Un sabio astrdnomo de nombre Helley que utilizs
estadisticas que habla en la ciudad de Breslau de la mor-
talidad do esa localidad cue pertenebia a la Iglesia peru
siana y que correspondian a cinco afios de observacidn de—
1687 a 1691, estas tablas de Helley dieron hacimiento a
las de Northampton, copilada por el doctor Richard Price—
en 1783. Su tabla tuvo amplia aceptacion para el célculo-
de seguros de vida, sin embargo debido a que no era exac—
ta en su totalidad las compafilas de seguros no tardaron -
en reemplazar la tabla de Price por la Carlisle, confec -
cionada por el Doctor Heysham Milne, actuario de los afios
1779 a 178;7 publicada por Joshua Mi.lne,- actuario de la -
Sun Life Societv, de lLondres en el afio de 1815. Y aunque-—
hoy todavia se le consider‘a para el calculo de beneficios
de sobre vivencia, la tabla de Carlisle fue reemplazada —

en 1869 por la publicada del Instituto de Actuarios de In
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glaterra, que se basd en la experiencia directa de las -
compafilas de seguros ademds de las aportaciones médicas -
del Dictor william Farr (1807-1883) For todds estos avan-
ces sg desprendsr que la cuna del seguro ce vida es la —
Gran Bretafia y-como prueba de ello encontramos la compa -
fila de2 seguros de esa época que fue la Equitable Life —
Assurance Society (la "0il Equitables" adn activa) y que-

fue fundada en el afio de 1752,

En los principios del siélu ‘XIX, el seguro de -
vida comenzd a tener fuerza en Francia a peéar‘ del pensa-—
mientp negativo clerical Ihstituyencbse para tal efecto —
la ompagnie Foyale d' Assurances sur la Vie, a estalla -
sucedieron la Compagnie d'Assurances Generales, L' Unidn,
La France y la Fénix. El gobiernc de Francia con la fun-
dacidn de la Caisse Nationaledes Retraitos (Ca,ja Nacional
de Pensiones), y la Caisses Nationale d'Assurance en -Cas—
de Decés (Caja Nacional para caso de muerte), impulso al-

desemolvimiento del seguro de vida en ese pais.

Otro de los paises de Europa en el que el segu—
ro de vida se desenvolvid fue Suiza con la fundacion de --

la Aligemeine Scheiserische Erbwitwen und Alterkasse -
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(Caja Nacicna Suiza para las sucesiones, las viudas y
las wejes) que pertenecia al Comité de los comerciantes -
en San Gall la cual no prosperd por falta de dirigentes —
adecuados cque se limitar'ar‘l a los objetiws planteados pa-
ra la misma. "En 1841 vio la iuz la segunda sociedad de —
segurus de vida: la Caisse Nationale Suisse de Prewoyance,
de Berna, que hizo grandes progresos durante sus primeros
afios, hasta que cue en 1855 sus malas operéciones finan -
cieras le enajenaron la confianza del pdblico y, a pesar-
de los vanos intentos de reorganizacisn, hubo de cesar -
en sus actividades, dewlvigndose a los asegﬁr'ados todas-
sus inversiones con los respectiws intereses.” (9) Sin—
erbargo siguieron operandas en Suiza algunas agencias de -
compafilas de seguros inglesas, francesas y alemanas que —

demostraban la necesidad de seguro.

€1  alemania el seguro de vida se desarrollo -
con mayor amplitud debio su auge a las guerras napoledni--
cas, en 1776 se funda la "Sociedad de Fentas a las Viudas
Pr'usianas. haciendo conciencia de lo que es el seguro de —

vida. Pero como No querian depender de compafifas extranje

(9) SALAS SUBIRAT JOSE "HISTORIA DEL SEGURO DE VIDA"
(Pags. 167 y 170) Ed. Americalee; la. Ed.
Buenos Aires 1953,



- 17 -

ras como los demds palses, crearon compafias unicamente -
germanas "Arnoldo comenzd una actividad campafia para la —
formacidn de una compafifa en el ducado de Gotha." (10) de
nominada "Bahco de Seguros sobre la vida para Alemania -
en Gotha" da'_inn{edi.ato se abrio otra u asl sucesivamente-—
de tal manera que para principios del siglo XIX ya exis—
tian en Alemaniaﬁuce grandes oompaﬁias de seguros de Vi
da, pero a causa de la.inflacidn surgieron situaciones -
i ficiles por la revalorizacidn de las sumas aseguradas —
ya que estas no debian. quedarse estaticas mientras el cos,

to de adguisicién subfa. Aln asi el seguro de vida es muy

aceptado en ese pals.

f).- El Ssguro de Vida en Norte América, M&xica
Argentina.

ElL desarrolleo del seguro de vida comenzd en -
1840, con anterior'ic!ad a esa época sdlo algunas corpora -
ciones contaban con autorizacidn para la emisidn de pdl.i—
zas de seguros de vida no tenian gran importancia por lo-

bajo de su guantia,

(lD) SALAS SUBIRAT JOSE "HISTORIA DEL. SEGURO DE VIDA"
(p&gs. 167 y 170) Ed. Americalee; la. Ed.
Bueros Aires 1953,
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En los tiempos colopiales existia el seguro -
maritimo cué era tomado por aseguradores individuales, -
quienes haclan sus negocios en los cafés donde se reunian
con los comerciantes que solicitaban sus servicios,; como-
sus negocios fueron aumentando establecieron oficinas pt-
blicas en Philadelphia, Boston y New York, el seguro que—
proporcionaban estas aseguradoras eran por corto plazo -
te seis a doce meses a- lo mds y el costo de la prima era-
del 5% par afio o Sea de cada $ 1,000.00 pesos se pagfaban-
de prima $50.00 pesos; Costoso pero era por que no se to
maban en cuenta las condiciores de salud del asegurado ni

las probabilidades de muerte.

Para L759 se establecid el Fondd de Mirmistros -
Presbiterianos, con el objeto de proporcionar beneficios-—
. pagaderos en caso de concurrencia de muerte. El1 fondo pro
porcionaba anualidades al beneficiario a partir de la
muerte del asegurado. Y las tarifas que se cobrzban para-
este fondo eran arbitrarias pero lo suf‘icientés para pro-
veer anualidades al beneficiario, abriendo camiro al ségg

do de vida en si.

La compafifa que realmsnte empieza con mayor ——

fuerza en la emisidn de pdlizas de segurus de vida fue -
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constituida en 1794 denominada Insurance Company of -
America, rmo tuwvo &xito par lo elevado de sus primas ade -
mas del desconocimiento en general que se tenia del mismo
se di§ de baja en este ramo en el afio de 1804, Después -
encaontramos la Pennsylvania a Company primera corpora -
cidn d.:e se organizd en ese pals para la‘emisid'n de pdli-.
zas de seguroc de vida y anualidades. Esta compariia reque-
ria de sus asegurados d2 una solicitud ademds de un ex& -
men médico y el pago de la prima era de acuerdo a la edad
del solicitante, estas pdlizas sé otorgaban en un plan -
temporal por uno por siete afos y esporadicamente se emi-

tieron algunas pdlizas -de seguro de vida.

"Aproximadamente, an mediados del sig_lc‘z un desa-
rrollo altamente importante estaba tomanda lugar en el -
sistema de agencia. La remuneracidn pagadera a los agen —
tes por la obtencidn de regocios habfa aumentado el 5% de
la prima, que habfa sisc la tasa acostumbrada, al 35, 40-
o incluso eg. 50% de la primé can algunas weces, comisioc -
rnes de renovacidn ademé&s." (11) Esto did lugar a un cre -
cimiento répido de las p6lizas emitidas y en vigor con -

que contaban las compafilas aseguradoras de esa época. Pa—

(11) MACLEAN JOSEFH B: "EL SEGLRO DE VIDA"
(P&g. 562) Cta. Ed. Cortinental, S.A. 9a. Ed. México.
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ra fines del sigla XIX habian llegach a ser institucio -

" nes fFinancieras de gran importancia para el pais.

Desde el principio y bhasta la mitad el siglo -
XX fueron de altas y bajas‘para el seguro de vida de gran
'signif’icancia, atravesd el periodo de depresidn econdmica
més desastrosa ce éstos tiempos. Con la'iniplantaciOn qie-
el gobierno federal hizo al persgnal de servicio propor -
cionandole un seguro de vida, ha sido el asegurador por -
excelencia quitandole éSi a las corﬁpaﬁias aseguradoras su
hegemonia, adem&s de la estrecha vigilancia de la autori-
dad gubermamental a todas y cada uha de sus operaciones -
se ha conwvertidc en un verdaderp problema para las compa-—
fifas aseguradoras. Sin embargo el crecimiento de los nega

cios ha sido tal, que ha sido necesario el aseguramiento-—

forzoso.

En México se establecieron di’icinas representan
tes d2 companlas extran;}éras entre 'las que encnntr*énnsc la
casa William B. Woodrow., S.A. fundada en el éﬁo de 1884.
En este mismo afio se publico lg ley para reglamentar la -
orgesnizaciér de empresas de seguros dedicados al remo de—

vida; con el objeto ce dar cabidad al Estado para interve

nir en las operaciones de las empresas aseguradas y evi —
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tar asI abusos. Para tal sfecto se exigfa a las compa -
1fas aseguradcras un depSsito de $l0,000.00 (DIEZ MIL -
FESDS) para la sutorizacién, la cual aumentaria cada afic-
confarme a la cuént:[a de los Seguros que estuvieran en vi
gor, establ.eciéndcl.es la obligacién de informar a la se -
cretarfa de Hacienda semestral y anualmént;e,' por lo que al
respectn comenta GSmez Arrecla "Tal ley fue siempre consi
derada como de finalidad especialmente fiscal y no preci-
semente tendiente a pmt’ege'rv los intereses de los ségums,"
(12). Durante el perfodo r'evoluciovnar'io y hasta 1916, las
companias eseguradoras tuvieron una existencia precaria.
las dificultades en las comunicaciones ro permitfar el c:_:l_
bro oportunc de las primas, la circulacidn irmnglér del—
pep=l moneda impedia cperar de manera f’irme y posterior -
mente sdlo representantes de'cumpaﬁias extranjeras opera-

ban 2n nuestro pals.

Solo hesta 1935 que entraron en vigor la "ley -
General de Instituciones de Seguros" y la ‘Ley Sabre el —
Contrato de Seguro” que sentaron las bases para la mexica

nizszcidn de la industria aseguradora , dando como resul —

(12) GOM=Z AFREOLA SALVADOR "LCS SEBUROS PRIVADOZ EN  —

MEXICO"
(P&ag. 16) Ec., Impresora Barrie. §.A. M&xico, 1968.
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tado la oper‘aéidn de Instituciones Nexicanas de seguros —

y su dessrrollo ha sido firme y caonstante hasta nuestros—

dias.

En el afio de 1796 siendo secretario cdel Real -
Consulado de Buenos Aires el atogado Manuel Belgrango, de'_r:l_
tro de sus informes del Consulado sugiric que se estable—
ciera una compaffa ce Segurups para proteger el conercioc —
ademds de las utilidades. que porpbrcioharian a los asegu-—
radires, dando como resultado la fundacién de la compa —
ﬁfa de segurus la Confianza . "Las razones que se expo —
nfian para justificar su fundacidn eran las siéuientes; -
lo. Evitar la expatriacidr de crecidas sumas que se paga-—
ban en concepto de primas a comparifas extranjeras, 20.7 -
el pronto pego de las indemnizaciones que, por tener esas
entidades sus sedes en Eiliropa, se cobraban cor gran atra-
so, con los consiguient:,es perjuicios, "(13}. Pero sdlo -
tomd impulso el seguro de vida en la Fepdblica Argentina-
en 1a mitad del siglo ‘XIX,:época en que las comparilas ex-
tranjeras en el pals establecen sus representaciones con.
gran éxito, mas tarde Mitre y Sarmiento se encargaron de—

propagarlo en sus escritos, sostiere el primero cue el se

- (13) SALAS SUEIRAT JOSE "HISTCRIA OEL. SEGURO DE VIDA"
(Fag 94) Editorial Americales; la. Sdicién.
Buenos Aires 1953.
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guro de vida es el descubrimiento por excelencia del hom-

bre civilizado que no sélo come y bebe sino prevee el fu-
turo. Y para regular las relaciones entre eseguradoras vy
asegurados se estfablecio en 1937 la Superintendencia de -
Seguros de la Nacién, encargada de fiscalizar y controlar
su funcionamiento adem&s de su solvencia, por lo que el -

seguro de vida continua su ascendencia.
b).— BASES TECNICAS DEL SEGURO DE VIDA:

Como se ha visto en los antecedentes del segu -
ro cde vida fue largo el cardino para liegar" a las’ tarifas-
actugles por medio de las cuales se les cobra a los asegy
redos segln su edad, su sexo, su estado de §;=_11ud y sus ng
cesidades de proteccidn personales, su participacién en —
el riesgo o sea el pagc de =su prima, su reglamentacidn -
y evolucién en ei terreng idegldgico es de tal mégnitud -
que serfa imposible en este trabajo mencionar todos los -
principios juridicos del contrato de Seguruv de Vida, abo-

candose s56lo a principios generales del mismo.
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a).— Elementos del Contrato de Seguro de \ida.

La pSliza de Seguro de Vida es un contrato ce -
lebrado Enfre la Compariia Aseguradara y-..el contratante o-
asegurado, en el cual el aseguracbf se 'obliga, mediante -
el pago. de una prima determinada, a .entregar' el contra —
tante o beneficiario un cepital o renta al verifiearse el
accntecimiento previsto en el contrato. ¥ psra que este -

see vAlido debe cortar con los siguientes elementos:

lo. Debe haber un acuerdo de wluntades, basado
en la oferta del asegurador y la eceptacitn de la misma -
por pzrte del asegurado =n las mismas- condiciones gue se—

estipulan para ambos contratantes.

20, Es 1la forma que gs la pSliza por escrito, -

caonteniendo cléusulas esta'ndagi' aprobadas por las autordida

des competéhtes .

3o. La finalidad del seguro o el interds asegu-
rable, que es la evitacidn de una pérdida qie pudiera —

surgir en el futuro.
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4o, lLa capacidad legal de las partes existen -
dos partes el asegurador y el asegurado. La capacidad del
asegurador es de si ha cumplido con las leyes de la loca-
lidad donde va ha operar y respecto del asegurado debe es
tar legalmente capacitado de acuerdo a las mismas leyes —
de la localidad, salvo dos grupos de personas que deben —

ser estudiadas; los enemigos extranjeros y los menores de

edad.

Un contrato hecho con una persona extr'anjér‘a -~
amiga es valido en el mismo grado de cualquier perscna na
‘cional; un contrato hecho con una persona extranjera ene-
miga es nulo. En el caso de que sea amigo en el momento -
de la contratacidn y posteriormente se convierta en enemi
go el contratovse termina y se cubre al ésegurado unica --

mente la reserva que haya generado a la fecha.

Una persona mernor de edad no est& incapacitada-
para contratar un seguro de vida pero dicha pdliza podria
ser r'epudi_ada por el propic asegurado y la compania se -

verfa ibligada a la dewlucién de las primas pagadas.

S0. No debe existir manifestaciones falsas de -
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hechos esenciales pero de confianza para las partes, las-
manifestaciones hechas en un contrato suponen la wverdad -
de las mismas, la ley genesral de mntratds tienen' como re
gla gue un contrato es nulo en caso de que haya fraude, -
error o ausencia de bueﬁa fe€, o no haya habido consenti -
miento pleno de las partes. "Esta impoxftanée'r‘egla de la-
Ley es, sin embargo, inaplicable en gran medida:a las pé-
.lizas de seguro de vida. Estas son por sus condiciones, —
indisputables despugs de transcurrir un pericdo determina
do a partir de la fecha de emisién en el caso de vf’alta -
de las pmmas y algunas veces por otras razones especifi-
ca " (14) Aungque la ocultat:ldn de hechos importantes pueg
de ser o no fraudulenta es deber del asegurado o solici -
tantelponer del conocimiento al aseguracdor de todos los -
hechos gue se relacionen con lo que se'invsstiga en la -
solicitud, por ejemplo s.i se .1le pregunta ;GQué enfermeda -
des ha tenido, en los dos pédecid amigdalitis estd ocul —
tando un hecho de importancia, dentro del perdiodo de dis-

p utabilidad la pédliza |:7¢3d1‘jia.,szarC nula.

(14) MACLEAN JOSEPH B: "EL SEGURG DE VIDA"
(Pag 539) Cfa. Editorial Continental, S.A, Mixico, —
1963,
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a).- Las Primas y su c&lculo.

Como ya >5e dijo en incisos anteriores la prima
es la cantidad de dinero que el asegurado paga a la com -
pafifa aseguradora por una pdliza de seguro de vida. Para-
el cdlculo de la prima se necesitan: La tasa de mortali -
dad, la tasa de interés y la tasa de gastos como éstas -
dos Ultimas estan contempladas en los incisos c y d si —
guientes, por lo que en este inciso solamente la tasa de-

mortalidad se veri concluir con el cdlculo de las primas-—

hasta el inciso d).

La tabla de mortalidad nos muestra la cantidad-
proporcionar de personas que fallecen de la misma edad —
en un.afio, siendo esta proporcidn la tasa de mortalidad -
que corresponderia a esas persanas en particular, para ma
yor ilustracidn utilizaremos la Tabla de Mortalidad Ordi-

naria Esténdar de los Comisionados de 1958 (15).

(18) Idem. Pig. 22 Nota: "Esta tabla generalmente conoci—
da como la "Tabla C.S.0. de 1958", representa la ex-—
periencia combinada de un grupo formado por las prin
cipales compafifas de seguros de vida durante los * —
arios de 1950 hasta 19%4."
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TASAS DE MORTALIDAD DE LA TABLA C.5.0 1958

Nimero de los que— Ndmero de ios ue mue -~
mueren en el térmi ) ren en el término de -
Edad no de un afio por — Edad un afio por cada 1000.
cada 1000.
20 1.70 &0 20.34 :
30 2,13 .70 49,79
a0 '3.53 80 109.98
sa  8.32 90 228,14

c).- Las Reservas..

La reserva en seguro de vida es el fando que -~
la compafifa debe tener para cubrir todas las reclamacic -
nes qué le hagan por muerte de sus asegurados, para enten
der mejor como funciona la reserva veamos ‘l'a siguiente -
tabla; que contemplaré tanto la tasa de mortalidad como -
la de interds (que es la reserva) la suma de estas dos ta
sas nos dan lo que se 1lama la prima vneta que en su totas
lidad seré suficiente para cubrir las r'i.esgos‘ col;ltr‘atacbs

por los aseguradas.
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TEEINTA Y CINCO. TABLA G.S.0, 1958, 2 1/2 %

TABLA 1-3 POLIZA OFDINARIA DE VIDA POR $ 1,000 EDAD

Edad alcanza Reserva Cantidad Tasa ‘de ~ Costo

Afio da al princi (déla — neta en- mortali  del—
pio del afio. res ce-— riesgo - dad por Seguro

rrados ) 1000

1 35. 16 g984 2.51 $2.47
5 39 81 919 3.25 2,99
10 a4 168 832 4,92 4,09
20 54 353 647 11.90 7.70
30 &4 536 464 29,04 13.47

bonificacién para el interds durante el afo." (16)

En el "costo del segurn” no se ha hechao ninguna

S5i se observa el afio 1, vemos cue la reserva -

es de § 16, Si.la muerte ocurriera en ese afio, la canti—

(16) Idem Pag. 28
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dad que aportaron todos los asegurados es de $ 984 en lu-—
gar ¢e $ 1000 por lo que el segurc no es ds $ 1000 sino -
de § 984 por que el propio asegurado h'a pagados la reser—
va de $ 2.51 X 0.984 y asi sucesivamente en el quinto el-
producto de § 4.92 X 0.919 eé e § 3.25, que es el costo—
aproximado & los 39 afios por el seguro de $ 1000 de suma—
asegurada en un plan temporal renovable anualmente, te —
niendo siempre en cusnta que estos cdlculos dependen de—

la ley de los grandss nimeros tratada en el inciso d) del

primer capitulo de ésta tesis.
d).~ Los Recargos .

Una vez cdlculado el Costo de la Prima Neta los
recargos que eStan constituidps, por los gastos de opera-
cién y contigencias, llamados también gastos contractua —
les como: Pago oe ccmnisiones a los agentés, impuestos es-
tatales sobre las primas, el ex&men médico, registros de—
pdlizas, gastos administrativos y diversos, normalmente -
el recargo es un porcentaje de la prima neta que varfa —
de acuerdo al plan del seguro que se contrate, este puede
ser desde el 6.25% hasta 25, una vez adicionado el recar

go al casto de la prima bruta, gue es la cantidad pagacde-
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ra por el asegurado. Asf tenemos que las tarifas de.pri.—
mas se determinan: con suposiciones de mortalidad, el in-

terds de la reserva y los gastos de operacidn.

>
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CAPITULO II

"COBERTURAS BASICAS Y CLAUSULAS
Y BENEFICIOS ADICIONALES"

A).— COBERTURAS BASICAS.

Son aquellas coberturas que pueden ser expe -
didas por si solas en una séla pdliza, cubriendo riesgos—
b&sicos; la vida, la invalidez y la vejez sin recursos, —
para tal efecto las compafiias aseguradoras tienen formas—-
estdndar para coberturas bésicas ademés de que constitu _-
yen el punto de partida para formacidn de cualquier pro —
grama de proteccién, Las cpber‘tur‘aé b&sicas mé&s comunes —
son; Temporales, Ordinarias de voda, vidalagos limitacdos-—

y dotales.

a).~ Temporales.

_"Una pdliza temporal es aquella bajo la cual -
1a suma asegurada es pegadera solemente si la persona -
asegurada muere dentro del periocdo establecido. Este pe -
r{odo puede ser de 1 o més aﬁos, y generalmernte, es de -~

5, 10, 15 o 20 afios.
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Las pSlizas por términos méds largos, tales como
hasta sesenta y cinco, se emiten pcrr' algunas compé(n“ias.“—
(17) el seguro de vida temporal es parecidc al seguro con
tra incendioc donde se previene una pérdida aunque la pro-
babilidad de que ocurra sea pequefa, por lo que _el'pagc: -
de la prima de un seguro temporal sea menor que las pri —
mas que se pagan en el seguro ordinarioc de vida o d:tal,;.
no quiere decir esto que el seguro ttempi:.:ral.séa mas bara-
to lo que pasa es que la prima esta en proporcién direc—
ta del beneficio que proporcione., Este seguro f:ué el pri-
mero que Se uso, ya que s6lo se expedian p6lizas por pe —
rfodos pequefios, los adguirirfan per‘.sahas e tenfan nece
sidad de viajar o dedicaf‘se a ana actividad riesgosa, la
tarifa de Jg'as plf'imas de pdlizas -temporales era casi siem
pre igua_l $5 por cada $ 100 de éuma asegurada, .pem se—
usaba més como' garantia de negocios que para pmtééer‘ a -

la familia que es 1lo que se toma en cuenta hoy éen dia.

b).- Ordinario de Vida.

El seguro llamado ordinario de vida es el proto

tipo de todo programa de proteccidn de las compafilas ase-

(17) Idem, Pag. 41
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guradoras por toda la vida (siempre y cuando r':ubr'an el pa
go de sus primas) aunq.:e actualfnente se cuenta con segurw
ordinariao de vida en el’ q.:e se l:l.q.:lda totalmente en un -—
S6lo pago, oguien contrata esta pdliza tlene la seguridad-
de. q.:é se les pagara la suma asegurada a sus bereficia —

rios, adémé&s de no tener la carga ce pagar cada afo.

El queto de este plan es el de cubrir necesi -
dades -permanentes y ofrece varias opciones para su contra
"tacidn, como el de vida pagos limitados, el de prima Gri-
cax y el de vida mancomunada, fodns ellos con la finalidad
de adaptarse a las necesidades de cada caso especifico, -
el primers para no pagar primas en las wvejes o sea pagar-—
todas las primas en los afios en los gie el asegurado es —
mas productovo, el segundo como una invérsiﬁn a largo pla
zo y el tercero como seguro da negocios. Su costo es més—
ba,]o que otros planes de seguro a excepcidn dsl Segura -
t:szmpor*al e es mis econdmico y por eso mismo algunas —_
véc:es se arguye oue son pocas las personas que requiersn-
de proteccidn en la wvejes y que por esos el seguro or;d:i. -

nario de vida no es el adecuado para las personas prome —

dio, aungque las responsabilidades familiares cesan de. —

los setenta afios, entonces la péliza puede rescatarse e=—
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invertirse en alguna otra forma y seguir asegurado me -

diante .un seguro reducids.
c) Vida Pagos Limitados.

Esta cobertura al igu_al que el ordﬁ.’nar’io de vi-
da ofrece proteccidn por toda la. vida del asegurado, sélo
que el periodo de pago de primas se limita segin el plaza
e elija el asegurado. Algunas personas prefieren la for
ma de pagos limitados porque existe una fecha definidé pa
ra la terminacién del pago dé primas, las p6lizas de vida
pagos limitados se emiten con plazos de 15, 20, 25, 30 vy
35 afios de pago o sea 'paga m&s seguro pero termina de pa-
garlo en el plazo que elija,; no existe ventaja financiera
presumible entre el ordinario y pagos lihitams pero la -
finalidad de este es aprovechar el periocdo productivo del

asegurado y tal vez una pequefia ventaja sobre el ordina —
rio, '

d).- Dotal.

Este seguro da proteccldn econdmica 5, 10, 185 4

20- afios segtn plazo contratado otorgando al vencimiento -
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un efectiw (dote que ser4 igual a la suma que por con
cepto de fFallecimiento hubiere contratado el asegurads. -
El seguro dotal es el m&s costoso debido a que se paga tg_‘
talmente al terminar el plazo convenido para su liquida -
cién, obligandose la compafiia aseguradora a entregar la -
suma asegurada. al térming del plazp contratado y adn no -
terminandose este si el asegurado falleciere, la c:arbac —_—
teristica de este seguroc_es la de la inversidn debido a.—
la reserva creciente que se tiene en el plan de primé.ni_
velada,kpara calct-Jlar el rendimignto de la inversidn de —
una péliza dotal se tiene que deducir de cada pr'ima,. el -
costo de asumir el riesgo del segufo de dicho afio redu -
ciendose cada afio, sin embargo el asegurado se dice po —
dria invertir su dinero a una tasa de interdgs méas g]tevada

que e la que gana en la compafifa aseguradora.

b).— CLAUSULAS Y BENEFICIOS ADICIONALES.

~

Debido a que las coberturas b&sicas no cubren -
las necesidades o circunstancias especiales de los asegu-—
rados, isurgen cliusulas y beneficios adicionales para es—
tos casos especiales, son el resultado del estudic cons -

tante de las comparifas aseguradoras para captar el mayor- -



- 37 -

namero oe asegurados y résultan sumamente interesantes -
por lo conectads que estan con todos los acontecimientos-
cotidianos (vejes sin recurscs econdmices, invalidez, ac-
cidentes...)a.continuacién veremos las cléusulas y bere -

ficios m&s comunes,

a).- Exencidn de Pago de Primas por Invalidez -

Total y permanente.

ta invalidez es uno de los riesgos qie ~ma.yor- re
percusién tiene en la economia familiar ya que aparte -
de ocasionar gastos, deja de éenera;‘ ingresos el incapaci
tado y en el casc de estar aseguraco, lo mas pmt;able es—
que ro pueca séguir su seguro, por lo cue para evitér 2S—
ta situacidn se diserd el benefi.cir_::, cde la exencidn del pa
go de primas en caso de ir'validez,' aue exenta al asegura-
do del pago de primas si este se incapacitara. en forma to
tal y permanente para desempefiar cual quier tfabaju compa-

tible con sus conocimientos y aptitudss.

"La inclusién de prestacianes en caso de inva -
lidez en las pdlizas de Sseguros fue casi consecuencia na

tural del reconocimiento creciente de oue muchas personas
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sufren un largo perfodo de incapacidad antes de su de -
ceso,"(18). La suma asegurada de la cobertura b&sica, —
siendo el plazo igual  al de la pdliza inicial solicitada-
por el asegurado, para gozar de este beneficio se deberé-

pagar una prima adicional a la de la cobertura bésica.
b}.- Fenta vitalicia por Invalidez.

Fediante la cléusula Renta VWtalicia por Inva --
lidez del asegurado tendré derecho, en caso de invalideé,
a una renta mensual vitalicia, ya que "No sclamente ali —
via la preccupacidn mental capaz de agravar les efectos —
de la lesidn o enfermedad, sino que permite cque algtin dia
la cuenta de ahorrus de una familia permanezca intacta Pa

ra cuando pudiera abatirse sobre ells algdn otro tipo de—

tragedia". (19)

La compafifa aseguradora comenzar& a pagar la -

-~

renta mensual al cumplir el asegurado de cuatro a seis me

(18} ARCE CANO GUSTAVO "DE LOS SEGUROS SOCTIALES A LA SE —
GURIDAD SOCIAL" (P&g. 259) EDITORIAL PORAUA, S.A. -

MEXICO, 1972.
(19) Idem, P4g. 260



- 39 -

ses Seglin la ccmpafifa contratada cz haber sido notifica -

da a la invalidez del asegurado, adem&s tendré derecho -

a exigir cada afio comprobacidn de su estads de invalidez.
Esta cldusula podra incluirse plan bé&sico mediante un pa-

go adicional a la prima respectiva y de acuerdo con la

renta mensual que contrate el asegurado en su péliza.
c).- Cltéusula Adicional de Doble Efecto.

Buscando la manera de proteger a los hijos con
tra el fallecimiento de ambos padres, se adiciona a una-
cobertura b&sica, la cual da proteccidn al jefe de fami-
lia, En caso de fallecimiento de éste, ‘-se paga la suma -
asegurada y simultérneamente sg sxtiende un seguro para —
la viuda por concepto de cliusula adicional de dobre —
efecto, sin ningdn costo adicional, aunque en la pricti-
ca se dice que '"Mas bien perterece a la naturaleza de un
artificio de ventas, puestoc que el pequeifio costo adicio~
nal de coblar (temporalmente) el importe de la protec -

cidn del segurvo puede lucir como una oferta tentadora al—

solicitante." (20)

(20) MACLEAN JOSEPH B. "EL SEGURD DE VIDA"
(Pag. 52) Cfa Editorial Contimental, S.A.
9a. Edicidn, Maxico.
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FE1 tiempo por el cual la viuda quedar& prote -
gida en fawr de sus hijos seré el mismo cque le restaba -
dé vigencia a la cobertura bdsica al fallecer el padre de
familia, a trawvds de esta cléusula se asegura al conyuge-

del aseguradc en fawr de los hijos, como una proteccidn-

a orfandad.

d).— Cléusula Adicional por Invalidez.

For medio de esta cldusula la comparilia asegura-
dora se obliga a pagar la suma asegurada, en caso de que—
ek asegurada se incapacite total y permanentemente, en —-
tendiendose por incapacitado toda persona que en su ocupa
cidn habitual no esté en situacidn de ganar por lo menos--
la tercera parte de lo que otra de su misma condicién, es
tado fisico e intelectual pudiera obtener de ordinario -
por sy trabajo, la cléusula adicional por invalidez, es -
una ampliacidn de las prestaciones del seguro en caso de—
invalidez. "El primer tipo de cl&usula de invalidez ofre—
cla al tenedor de pdliza la pptidn de recibir, ya fuera -
un contrato de p6liza libertada sin necesidad de seguir -

pagando primas, o un ingreso durante un perfodo de
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afios;..." (21) en éste dltimo hasta que sa agotara el  —
seguro ‘contratacb para el fallecimiento y pré&cticamente -
anulaba el fin principal del seguro de vida, por lo que -
caon ésta cléusula quedan protegidos los que dependen del-
aseguracb, ademés la suma asegurada por invalidez que l1e-
serd entregada al inhabilitado, par;a su .manmtetehcidn y -~

rehabilitacidn.

Asf{ el seguro de invalidez substituye el ingre-—
 so perdido por el asegurado debido a lesiones o enfermeda
des adquiridas. El problema que se presentaba era 123 de -
terminacidn de la invalidez de manera constante y perma —
nente, va que la permanencia de la invalidez es muy difi-
cil de determinar, principalmente al principio de ésta, -
la mejor solucidn fue la de tomar tres meses minirﬁo des —
pués de la lesidn o enfermedad ya que sin esa condicién -
el asegurado podrlia quedarse esperando indefinidamente, —
operando esta condicién para todas las clé&usulas que se -

-~

refieren a invalidez.

{21) AACE CANO BUSTAVO "DE L0S SEGUROS SOCIALES A LA —

S=GURIDAD SOCIAL" .
(P&g. 259) Editorial Porrta, S.A. México, 1972
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e).~ Beneficio por Accidente.Doble Indemniza —

cién.

los accidéntes no Se pueden prevenir, Las per—
sonas por tanto, estén expuestas a éllos constant_emente,_
para cubrir este riesgo se establecis Doble Indemnmizacién
Benegficio pro Accidente, mediante el cu&l ls cpmpaﬁia ase
guradora se compromete a pagar una Suma adicional a la oo
bgrtura b&sica en caso de muerte o pérdidas corporales -
a consecuencia de un accidente. "La forma usual de benefi
cio adicional por muerte accidental es un endoso o conve-
rio suplementario, bajo los términos del cual se pagars —
el doble del importe del valor nominal del seguro si la —
muerte del aSegl;nrad: es ocasionada por medios accidenta -
les. Dicha cléusula se caonoce comtinmente como de "doble -
indemnizacidn”". Sin embargo, puesto que una p&liza de se-
guro de vida no es un contrato de "indemnizacisn" (cu -
briendo s8lo el importe real de la pér‘dida), la expresidn
"doble inmdemnizacidn "no.es correcta". (22), entendiendo-
se por muerte accidental la resultante de aquellas lesio-
nes corporales sufridas por causas externas, violentas y-
accidentales., Y por pé&rdidas cirgénicas, la pérdida irre -

cupgrable de la vista de ambos ojos, o del uso de ambas -

£22) MACLEAN JOSEPH B;"EL SEGURG DE VIDA" (Pag. 240) —
Cia. FEditorial Continental, S.A. Sa. Edicidn,Msxico.
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manos o ambos pies, o de una mano y un pie, puede consic_hi
rarse como incapacidad total, en esta cliusula las compa-
filas aseguradoras esbtablecen para el pago de este benefi
cio, los siguientes porcentajes de la suma asegurada:
Indemnizacidn por pérdida de: a‘) La vida 100%-
b) Ambas manos o pies o la vista de ambos ojos 100% -
c) Una mano y un pie 100% d) Una mano o un pie conjunta-
mente con la vista de un ojo 100%) Una mano o un pie 50%
f) La vista de un ojo 30% g) Un dedn pulgar 25% h) Un -
dedo fndice 10% i) Cada uno de los dedos medio, anular —

y mefiique .

Las exclusiones permitidas, 'Las provisiones -
estandar consideran la exclusidn de la incapacidad ocasio
nada por ciertos riesgos o azares que se especifican en -
la pdliza. Las exclusiones més usuales, y las Gnicas per-
mitidas en las leyes de Nueva York, son las siguientes: —

A
a) los riesgos militares y otros determinados, riesgos, —

b) ciertas exclusiones de aviacién, y c) las heridas in -

tencional y woluntariamente autoinfligidas.” (23), El fac

(23) MAGEE JOHN H: "EL SEGURO DE VIDA"
(P&g. 148) Editorial Hispano Americana, S.A.
EE.UU., 1964,
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tor de cotizacién para el pago de primas es de 2.50 -

(riesgos normales) por millar de suma asegurada.

f}.- Clausula de Aseguramiento Asegurada.

omo sabemos las necesidades de las personas -
son crecientes debido a las nuevas circunstancias que se-
puedenlpresentar como el nacimiento de un hijo o la com -~
ra de una casa. Esto trae como consecuencia que la suma -
asegurada inicialmente contratada llegue a ser insuficien
te para poder cubrir estas nuevas necesidades, también -
la salud de una persona puede variar de -un momento a otro
lo que puede constituir un serio problema en la contrata-
cidn de aumentos de suma asegurada para prevenir esta si-
tuacidn, sg puede contratar esta cl&usula de asegurabili-
dad asegurada, la cual le permite al asegurado realizar-
_aumentos de suma asegurada sin importar el estado de su -
salud, asegurando asi su asegurabilidad para el futuro, -
Los incrementos se haran unicamente por seis ocasiones, -
con un méximo en la nueva suma asegurada de acuerdn a lo
estipulado en la cobertura basica, el costo de prima serd

de acuerdo a las sumas adicionales que se contraten.
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g),- Doble Previsidén

Esta cléausula tiene por objeto pagar una su -
ma asegurada adicional para cubrir gastos que se c'ieriven_
de la Gltima enf‘ermeda;d que ocasionsd la muerte del asegu—
rado. La suma asegurada que se puede contratar en esta -
clsusula de Doble Previsidn serd del 40% de la cobertura—
b&sica,.la prima que se paga por esta clausula es del -
5% del seguro temporal que el cor'respdnder’la al aseguracdo
y que le serviran para cubrir los gastos excesiwos deriba
bles de las circunstancias en gue se desencadene el dece-

.s0 del asegurado.

h).— Cldusula de Gltimos Gastos.

La muerte, siendo impredecible, puede llegar -
en cualquier momento, produciendh efectos econdmicos difl
ciles dé":suﬁ‘erar en la familia. El primer problema es el--
de los gastos de la Gltima enfermedad y el funeral del -
asegurado. lLos gastos anteriores quedan cubiertos eon la-
cldusula de‘ doble previsién tratada en el inciso anterior.
La finalidad de la cléusula de Gltimos gastos es la e -

otorgar a los beneficiarios un anticipo de la suma asegu-
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rada precisamente para cubrir los Gltimos gastos. Con el-
objeto de proporcionar una cantidad en efectivoc como ade-
lanto de la suma asegurada sin necesidad de presentar o -
de cumplir con los recquisitos de trémite del caso, y asi-

los beneficiarios podréan hacer frente a los gastos del fu

neral.

i)i= Clausula de Contraseguro Funcionamiento.

Esta cliusula opera en los Seguros que se to - -
man para mgnores de edad, ya que la ley Sobre Contrata de
Seguro, Articulo 157 establece gue los menores de 1é anos
no son sujetos de contrato de seguro, sin embargo las com
panfas aseguradoras ofrecen un segurec para menores de 12—
afios, que es solicitado por los padres o familiares, pero
que en caso de fallecimiento del menor antes de haber —
cumplido 12 afios, no se pagard la suma assgurada, unica -

mente se dewvolverdn el importe de las primas pagadas me

ol

nos gastos. La ventaja de tomar un seguro para un mengor - -
no es la proteccién del seguro (este opera hasta los 12 —
afios Gnicamente) sino mé&s bién el hecho de que dichas gd_
lizas proporcionan un plan de seguru a futura a més bajo-

precio. Se utiliza para el calculo de estas primas la ta-
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rifa que corresponderfa a jovenes de 15 afios, descontan —
do lo que le toca proporcionalmente por "riesgo no corri-
do" asi se le llama al hecho de que si el menor fallecie-

ra antes de los doce afos, sin la obligacién del pago de-

la suma asegurada.



CAPITULO III
"DE LAS INSTITUCIONES DE SEGUHDS"

A).~ Autarizacidn de las Instituciones de -

Seguros,

For la iniciativa econSmica que se afirma por -
las leyes fundamentales se establece la prohibicidn del -
gjercicio de la actividad asegurada a todas las personas-
que no hayan obtenido la autorizacidn administrativa, de-
bido esto a los intereses de cardcter general que afectan
las instituciones de seguro. "lLa autorizacion va.dirigida
a permitir el ejercicioc de la empresa de seguros a acquel-
empresario e por su forma de constitucidn y por ofrecer

" detsrminadas garantfas cumpla con los presupusstos esta —

blecidos por la Ley" (24).

a).—,\lDisciplina del Ejercicio deg la Actividad ~

Aseguradora.

Para la concesidn de la autorizacidn de institu

ciones de seguros y sociedades mutualistas de seguros, -

{(24) SANCHEZ CALERD FERNANDQ "DEFECHO DEL SEGURD PRIVADD"
(Pags, 90 y 91) Editorial Sever—Cuesta. Bilbao,1961.
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tendran que llenar requisitos de carécter empresarial, pa
trimonial y otros relativos a su actividad aseguradora. -
Como copia de la escritura de la constitucidn de la socig
dad de que se trate, los estatutos por lo que habra de re |
girse, libros de contabilidad. Todos estos requisitos son
necesarigs para que el drganoc administrativo compete que-
es la Secretaria de Haclenda y Crédito FﬁbliDD,Apueda in-
termpretar, aplicar y resolver lo que se refiere a las ins
tituciones y sociedades mutualistas de seguros, con la in
tervencign, que en su casao, correspanda a la Comisidn Na—
cional Bancaria y Seguros, la cual se encargard de procu—
rar un desarrolle equilibrado del sistema asegurador. E5-
ta autorizacidn sera- por tiempo indeterminado, debiendose
iniciar una vez publicada en el Boletin Oficial del Esta-
do, la autorizacidn correspondiente. La autorizacidn co -
rrespondiente. La autorizacién no tendra un cardcter geng
ral en cuanto a los ramos de la actividad aseguradora si-
no unicamente para el ramo o ramas que Fuere autorizado -

-~
“

en forma expresa.
Constitucidn del depdsito de garantfa, que se -~
exige a las compaffas aseguradoras, no es en todos los -

casos la misma depencerd del ramo o ramos a que se vaya a

dedicar y capital de 1a misma. En cuantc a las bases téc-
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nicas y las tarifas, las compafnifas presentar&n los cédl -
culogs estadisticos y actuariales que justifioguen las tari
fas propuestas y los recargos por los gastos de la orga —
nizacidn administrativa, ademis de los sistemas a acdop —
tar para el c&lculo de las reservas técnicas adoptadas -

para las obligaciones legales que haya luéar
b).~ Direccién Juridica.

El contrato de seguro de vida ha sido materia —
de una gran cantidad de leyes especiales, que modifican —
en algunos casos las reglas generales de la ley, com ——
Cuando se estipula en la pdliza la cléusula de indisputa-—
bilidad, paor medic de la cual la compafiia renuncia a to -
dos los derechos que, conforme a la Ley, son renunciables.
Por lo que se hace necesario la implantacién de una Direc
. cidn Juricdica encargada de todo lo relacionado con las leg
yes de segurn y modificaciones de las mismas constantemen
te las companias de seguros son demandas por los asegura—
dores y beneficiarios, la mala fé en algunas ocasiones y-—
otras la ignorancia del funcionamiento de la vigencia, pa
go y condiciones de los diferentes planes de seguro, son-

motivo de fraude contra las asegur‘ad_oras, por lo que se -
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hace necesario, investigar todas y cada una de las re -
clamaciones, ... particularmente cuandoc cualquier circuns
tancia despierta sospechas de un trato injusto, y negar -

las reclamaciones indebidas atin cuando el resultado pue-
da ser un juicio legal." (25). los principios jurfcicos —
que sirven de base en los contratos de seguro de vida -

s0n;:

l.— El convenio entre las partes, abarcando la-—
forma, la capacidad y todas las manifestaciones legales —

de acuerds a la ley sobre el contrado de segura.

2.~ Las responsabilidades que resultan deblos -
agentes de las Instituciones de segurus, determinando es—

pecificamente todas sus funciones.

3.~ los derechos de los beneficiariocs ya sean —
estos uno o variosz que son las personas designadas en la
péliza a recibir ei producto del seguro y estas san desig
nadas paor el asegurado, solamente perderén este derecho -
Sdlo si la pdliza no esta en vigor por falta de pago de —

1as primas correspondientes.

(25) MACLEAN LOSEPH B: "EL SEGURQ DE VIDA"
(P4g. 549) Cfa. Editorial Continental, S.A.
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a,.- Y cldusulas y beneficios adicionales, con -
tenidas en las pdlizas asl como cesiones y ademés modifi-

caciones inherentes a las mismas.

c).- Direccidn Médica.

Esta Direccién es la encargada de la inspec -
cién fisica de los solicitantes, con el fin de determinar
el grado de asegurabilidad de cada uno mediante examenes-
mé&dicos en aquellos casos en gque Sea necesarios, ya sea -
por la cantidad de suma asegurada o estado de saluﬁ que -
manifiesta en la solicitud el asegurado, por lo que se ha
ce necesaria una revisidn minuciosa de todos y cada uno -
de los datos proporcionados por los solicitantes de un se
guro de vida, especialmente a los cue.ise refieren a su ac

tual estado de salud.

De ahi que una solicitud de seguro puede ser —
aceptada nnr_malmente o aceptada igualmente pero bajo con-
diciones por tener un riesgo subnormal o no aceptada de -
finitivamente, para esto. "La mayoria de las compafifas -
instruyen a sus agentes para gue soliciten sdlo aquellas-—

personas que Se supone que son elegibles para seguro. -
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"(26) ya que esas son los que conocen personalmante a los
solicitantes, por la oue cuendo un sgente entrega a la —
compafifa asegursdora la solicitud de su cliente, en tér -
minos legales se considera una oferta a la compania, la -
aceptacién derivada de la revisién, la entrega de la p§li

za y pago de la prima constituyen el contrato de ssguro.

Las preguntas que contienen las solicitudes, =w
sirven de base para ia elaboracién de la pdliza, .los da —~
tos gque no sean pedidos no es necesaric que voluntariamen
te los proporcione el solicitante, ya gue la informacidn-—
sobre los hébitos y la situacidn econdmica del solicitan—
te es mejor obtenerla de fuentes independientes. Como he—
mos cicho ya si se deduce que la comparifa efectue un exi-
men médico, las primeras manifestaciones 'qué el médico -~
examinador tiene son las proporcionadas por el solicitan-—
te y que en general suelen ser primera la historia de en—
fermedades, dolencias, lesiones, etc., fechas de consul —
tas a hospitales y médicos. Segundh historia clinica d= -
su familia,y tercerov su estado fisico actual, ademds de —
su actividad ocupacional y lugar de reéidencia. Eh cuanto
h&bitos se le interroga sobre uso de dmgas y bebidas em—

briasgantes, todo esto més la edad, sexo, peso y estatura,

(26) Idem pag. 245.
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facilita el informe médico para efectuar o no el examen —
médica, o Sea, no a todos los que solicitan un seguro de—
vida se les hace un exémén médico, sino 'cue una vez revi-
zado el cuestionario m&dico de la solicitud se determina-—
r4 si lo requiere o no. Clarg que si un solicitante desea
asegurarse por una Suma mayor, tendré& que hacerse f’orzo -
samente un exdmen médico que puede ser ordinario (corpo —
ral) o estraordinario -(orina, electrocardiograma, rayos_
X, furéxicos, etc.), segtn lo requiera el caso, Para los—
casaos de riesgos sub-—normales. El Director m_édico deter —
mina que tabla de extra prima deberé,apli.cérsgle, una vez
e el grach de asegurabilidad del solicitante es detérmi__
nado, y cuando el riesgi es .aceptacb, se turna el informe
médico al Departaménto de pdlizas. Y en la actualidad la-
Direccidn médica tiene una gi“an importancia para las com—

pafifas aseguradorss.

d).- Departamentos Diversas,

Departamento Actuarial.- A este departamento le
corresponde principalmente, el estudio de la formacidn -
de nuewos planes, los calculos de las reservas, la apre —

ciacién de los riesgos; siendo su principal funcidn el -
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cidlculo e las primas Yy de los vqlunes géranfizados ’ -
asi como el célculo de las reservas matematicas, sirvien- .
to posteriormente estas cifras como base para la conétitg_
cién de las! reservas para riesgos en curso que han de Fi-
gurar en el balance como el pasivo mas impor‘tan-te g la -
comparia. La responsabilidad de este departamento es muy-—
grande, pues un error en alguno de estos . célculos podria
aumentar o disminuir considerablemente la utilidad o per—
dida del ejercicio fiscal de la compafiia. For otra parte-
en la aceptaCidn.kda riesgos, es tomada muy en cuenta la —
opinidn de este departamento, ya que esté:capacitado para
formular estos juicios, no abstante que e;<i5te ‘una b‘erso__
na técnicamente preparada que atiende esta funcidn y que-
1= dir‘eccidn médica es la mejor que puede aconsejar- sobre

la aceptabilidad o rechazo del riesgo.

Departamento de Reasegura.- Este departamento
es el encargado de cantratar con las instituciones Resase-
guradoras, los %xcedentes de rnegocios de seguros que la -
compania no pueda aceptar por exceder riesgos mayores al—
limite de retencidn que tiene autur'izadoly que es fija de

acuerdo con su capital y las reservas constitufdas. Este-

1fmite lo fija la Comisidn Nacional Bancaria y de Segu -
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ros. Al respecto la Ley Beneral de Instituciones de Segu-
ros en su artfculo 10, fraccidn II define al reasegurg ca
mo " el contrato en virtud del cua 1 una institucidn toma
a su cargo total o parcialmente un riesgo ya cubierto por
otra o el remanente de dafios que exceda de la cantidad -

asegurada por el asegurador directo

Departamento de. P6lizas.. Este departamento es—
el encargado e la emisidn y expedicidn de las pdlizas y-
de los endosos, y del control de registros que pa'ra estos
efectos se llevan, Una \}ez que el cliente ha firmado la -
solicitud de seguro y dste ha‘sidc: autorizado por la DL —
reccién Médica, se turna a este depar'f':amento, en el cual-
se verifican los datos, una vez autorizadss se procede a-~
la emisidn de la pdliza, debiendo aparecer en el texto —
de la misma lo estipulado en el articulo 20 dez la LE)-/ So-
bre Contrato de Seguro que dice: "La empresa aseguradora—
estaré obligada a entregar al contratante del seguro una-—

p6liza en la que consten los derechos y obligaciones de-” .

las partes. La p6liza deberg contener:

I,- los nombres, domicilios.de los contratan -

tes y firma de la empresa aseguradora;
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II.- La desigancidn d= la cosa o de la perso -

na asegurada;

" ITT.- La naturaleza de los riesgos garantiza -

el riesgo y la curacién de esta garantia;

Vi El monto e la garantia;

V.- La cuota o prima del seguro;

VI.- L=s demés cliusulas que deban figurar -
en la p6liza, de acuerdo con las disposiciones 1ega1és, -

asf como las comvenidas licitaments por los contratantes;"

Como las cléausulas esenciales que deben figu -~
rar en la pdliza son iguales para todos los casos, sola —
mente se anota en la pdliza las disposiciones anteﬁoms_
asf como las que estipula el articulo 153 de la misma lLey
( Titulo III. Disposiciones Especiales del Contrato del -~

Seguro sobre las perscnas) que son:

I.-~ E1 nombre completo y fecha de nacimienta -
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de la persona o personas sobre quienes recaiga el se

guro;

IL.- ELl nombre completo del beneficiaric si -~

hay alguno determinado;

III.- El acontecimiento o el término del cual — .

depende la exigibilidad de las sumas aseguradas; y

IV.- En su caso, los valores garantizados.

Al misma tiempo se abre un expedienil:e pax'"a cada
pdliza, en donde se archiva la solicitud dei cliente, =1-
informe médico y todos aquellos informes relacionados con
el asegurado y la mmisidn de la solic:'[.tud que el agente-
envia directamente o por conducto de SL‘J agencia. Algunas-
comparifas acostumbran pedir a una agencia informadora de-
talles del crédito comercial del solicitante asf camc de-
su vida privada. " La cuestidn de si la situacidn econdmi.
ca del solicitante es tal como par.‘a.czonceder' el importe -
del seguro solicitado...” (27) y "Bajo el encabezado del

riesgo moral y .medio ambiente, el informe de inspeccidn—

(27) Idem. Pags, 255 y 256
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trata principalmente de los hé&bitos del solicitante y del
ambiente que le rodea..." (28). Desde luego que este pro
cedimiento toma un poco m&s de tiempo, pero se cuenta con
informacidn més completa del asegurado, Lh-a;" vez cue este
departamento recibe dicha infor‘macién; es estudiada, y al
aceptarse se procede a la emisidn de la pSliza, adjuntan-

dose el informe al expediente. respectiwo.

Muy a menudo los asegurados piden a la compa -
fifa que se.cambien ciertas condiciones de la pcliéa, como
son la farmé de pago de las primas, la suma aseguI;ada, -
los planes de seguro, ¥y los beneficiarios. Para este efec
to el departamento de pdlizas cuenta con una seccidén de —
endosos para la expedicién de estos, hecho el endosﬁ se -

adjunta copia de este al expediente del asegurado.

En la gréfica que a continuacién se expone -
ngs da una idea mé&s clara de todas las funciones y debe ~
res de''las direcciones y departamentos de las compafilas —

aseguradoras actuales" (29)

(29)
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GRATFICA DE LA ORGANIZACION TIPICA DE UNA COMPANIA
DY SEGURGS DE VIDA

(Que realiza negocios “ordinaries” Gnicamente)

! Asegurados— Compaiiia Mutualista '—-—l r—‘ Accionistas—Compaiiia por actiones
nl

Consefo de Directorss (o {fideicomisarios)

1

Comités del Consejo Comités det Consejo

Eleculine” Finantiera
o de seguros (Imversiones) Presidents Reclamaciones | . Auditorfa
[ T ——— 1 — T 1
Gerente ) Gerente de Abogade Gerente de
de . Actuario Seleccién Consulter General (0 Tesorero) Cantralor Secretariy
Agencias (o Director Midico)
L T I — . X
Primas Requisites legales . .
Negocios ; Nueros; Reservas Seleccién Pélizas y ofras it
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ElL pfucedimiento al organizar 1:a apertura de -
una nueva compaffa de seguros de vida, es‘'en general, el-
mismg tanto para las compafiias por gccicnes como para las
mutualistas. En las dos debe llevarse a cabo las normas -
estatales aplicables a las corporaciones y de acuerdo a -

la Ley Beneral de Instituciones de Seguros.

- B).~ DISOLUCION DE LIQUIDACION DS LAS
INSTITUCIONES DE SEBUROS.

En el Titulo Quarto de la Ley General de Insti-
tuciones de seguros, Articulo 119 enumera las causas ce -
disolucidn de las sociedades de segurus que a la letra -~
dice "Las instituciones y sociedades mutualistas de segu-
ros seran declaradss en estads de disoclucion, en cual -

quiera de2 los siguientes casos:

l.~ Cuando venza el plazo de duracion fijado -
£n el contrato social o cuando aquel se dé por vencids -

anticipadamente de acuerdo con la ley General de Socieda-—

dges Mercantiles;

IT.- Cuando sea revocada la concesidn para ope~

rar como institucion de seguros o la autorizacidn para
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operar como sociedad mutualista de seguros;

III.—- Cuando el capital social se reduzca a me-

nos del minimo legal;

IV.~ Cuando traténdose de sociedades mutualis -
tas, el minimo de asociados o el wolumen de los valores -

asegurados y de cuotas, sean inferiores a los estableci -

ths en esta Ley; y

V.- Cuando por cualquier otra causa, la disclu-

cidn deba decretarse caonforme a esta Ley."

a) La Actividad Aseguradbra en el Perfcdo de -

Liquidacisn

Una vez firme el acwerdo de disglucidn por -
cualquiera de las causas enumeradas en sl articulo 119, —
se procederi a la liquidacién, ‘

t W

La Ley sefiala que la declaracién de disolucién-—

sera dictada administrativamente por la Secretaria de Ha- -

(92
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cienda y Crédito Piblico e implicara la inmediata suspen—
sién de los negocios Sociales, decretard adem4s una visi
ta de inspeccion antes de dar comienzo a la liquidacion -~
como consecuenbia e la inspeccidn la propia Secretaria -~

dictarsa las siguientes resoluciores:

I.- Sefialara un Aplazo improrrogable paras obte —
ner aumento de capital social & aportaciones extraordina-

rias de las mutualistas segun el caso;

II.~ Fijara un plazo improrrogable dentro del -

cual la sociedad haya de regularizar su situacion;

ITI.- Fijara un plazo dentro del cual la insti-

tucion de que se trate haya de transformarse en socieda&_

mutualista;

IV.~ Ordenara el traspaso de la cartera de la —

sociedad disuelta;

.

V.~ Ordenara la intervencidn de la empresa;

~

VI.- Se procederia a la liquidacidn; o a
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VII.~ La revocacién de la declaracion de diso -

lucisn, si demuestra su improcedencia.

Lé pr imera de las resoluciones arriba menciona
das se revocard si se exhibe a satisfaccidn de la Secreta.
ria de Hacieﬁda y Crédite Pablico el capital necesaric -
para continuar operando, a éste _respec:tn el articuli 119~
de 1la ley en cuest;dn no especifica cual sera la.cuantia,
la legislacion espafiola nos da una idea al respecto"... -
las pérdidas que dejen reducido el patrimonio a una can -
tidad inferior a la tercera parte del capital social, a -
no ser que éste se reintegre o se reduzca". (30) Fero si-
transcurrido el plazo rno se exhibe el capital se dictaré-
en forma irrewvocable cualqui.era de l-as otras seis'nesolu_

ciones del citado artfculo.

Si en definitiva es decretada la liguidacion -
de una Insttucion de Seguros el articulo 126 de la ley -

Beneral de Instituciones de Seguros, determina el proece -

(30) SANCHEZ CALERO FERNANDO "DERECHO DEL SEGLRO PRIVADO"
{Pag. 210) Editorial Sever-Cuesta. Bilbao, 1961.
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dimiento a seguir anunciada-de la siguiente manera; cuan-—
do la Secretarfa cde Hacienda resuglve la ligquidacion de —
una institucion de seguras, mandara entregar a un ligquida
dor nombrado por ella, todds los bienes, pélizas, crédi -
tos, valores, bieres e inmuebles, ln.bms, ar‘chlvns, docu—
mentas y, en gensral, todo lo que sea pmpledad de 1a —
institucidn. EL liquidador, dentro de un plazo e sesen—-—
ta dias siguientes a la fecha en cuelha)‘/a tomado posesidn
fijaré exactamente el activo y pasivo de 1é sociedad en —
liguidacién propondra por est;r'ito'.a la Secretarfa de Ha -~

cienda, la forma en que dgba te llgvarse a cabo.

En vista del informe anterior, la Secretaria -
fijara el término dentro del cual deberi practicarse la --
liquidacion, y el resto se distribuira entre 1(.35 tenedo —
res de pdlizas en proporcidn a ia reserva técnica corres—
pondiente a cada pdliza a la fecha de la declaratoria de-
disolucion en proporcicn al'valor de las pdlizas, para -
' lo$ compromisos.vencidos. lLos derechos de los asegurados,
al hécer‘se la liquidacidn de sus pdlizas, se valuaran a-'-'—.'
la fecha de 1la declaratoria de la disolucion de la socie-
dad. Todos losAcélculos que sirvan de base para hacer la-
distribucidn del activo entre los asegurados, deberan ser

previamente aprobados por la Secretaria de Hacienda, Ante
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—_

ella los asagur'ados' padrén hacer las observaciones aque
procedan respecto de sus créditos. Para sste fin, el 1i -
quidador comunicar& a cada asegurado el monto de-la reser
va técnica que le corresponda, o, en Su caso, el valor de
‘la pdliza cuando se trate de compromisaos véncid:s. Y una- .
vez publicada la liquidacidn en el Diafio Oficial por —
tres veces con intervalos de d;ince dias cada una y en -
otro periddico del d omicilio de la sociedad, citando a —
los tenedores de pd§lizas y deméds acreedoress de la institu

cidn, para recibir el pago de sus alcances dentro del ——

término dga Ley.

b).~ Organos de Control Administrativo Sobre -

los Empresarios de Seguros.

La compafila aseguradora puede considerarse co -
mo la actividad econdmica que desarrolla el empresario -
con la ayuda de sus colaboradores (o axa.llar'es) Distin —
guiéndose dos situaciaones diferentes, una gque se -refiere—~
al hecho de que un determinado empresario ejerza a reali—
ce tal actividad y la segunda, la que sé refiere a los -
contratos de seguros, de hechd es la propia empresa de se

guros la que en difinitiva califica al ampresario de segy
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ros, para esto se presume qle se dan los r‘e‘q.,l.isitos -
fundamentales al concepto de empresario mercantil en ’geng
ral, tales como el de ejercer una actividad econdmica or-
ganizada que tiere por objeto la produccion o el cambio —
de bieres o servicios para el mercado, que esta actividad
la realice en forma profesional y que ademé&s sea realiza- .

da por el empresario en nombre propio.

"Pero esta actividad aseguradora para pader -
ser ejercida por el empresario ha de someterse al cumpli-
miento de una serie de deberes que derivaﬁ d.e unas normas
cue limitan o coartan la libertad ecmndmiéé Ta que goza,-
en principic todo empresario. Estas limitaciones que se -
impren al empresario de seguros, como en general las cue—
establecen a la libertad economica en defensa de intere -
ses gererales, tienen el caracter administrativo y es el- -
propio Estado el que mediante determinadas sanciones y —

organos ge control vela por su cumplimiento." (31)

En nuestra legislaci6n los 6rganos de control -
admihistrativo sobre los. empresarios de seguros son la -
Secretarla de Hacienda y Credito Riblico y la Comisidn -
Nacional Bancaria y de Seguros, determinando la Secreta -

ria sus facultades y destinandose la inspeccidn y wvigi —

(31) Idem P&g. 56
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lancia a la Comisidn.
c).- Intervencidn Adrﬁinistraﬁiva y- Sanciones,

Cuando las obligaciones, el cabifal o las in -~
versiones no sean las dispuestas por la Ley General de -
Instituciones de seguros, el presidente de la Comisidn, -
auspiciado por el Comité Permanente, determinard las me -
didas necesarias para normalizar la situacion, sefialando-
a la Institucidn o Sociedad Mutualista de Seguros que no-
ha procedido a regularizar su situacién, el presidente -~ -
de la Ccrﬁisién podra ordenar la suspensidn dg las opera -
ciones que no estén de acuerdo con lo dispuesto por la -
ley, o en su caso se proceda a ~1a..liquidac:ién, disporien-
do si asi lo estimare conveniente la intervencién dev la ~
Institucidn o Sociedad Mutualista, tomando las medidas ng
cesarias para la solucidn de todas las irregularidades pe
" ro cuando estas af“ectan directamente la estabulidad y po~
nen en peligro los interélses de los asegurados o0 acreedo-—
res el presidente de la Comisidén de acuverdo con el Comi -
té Permanente, podra declarar la intervencidn con-caréc -
ter de gerencia, designando para 1o cual a la persona fl-
sica que se haga cargo como intementur—gemnte, por lo -

que al iniciarse dicha intervencidén debera entenderse con
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el principal funcionario, que en sse momento este al

cargo de la institucidn para que ccupe el cargo de inter-

ventor-gerente de la misma.

Este interwventor-gerents contéré cpn todas -
las facultades que corresponden al consejo de administra-—
cién, con plenos poaer'es para acitos de domi'nic'n, de admi -
nistracidn, de pleitos y cobranzss, con facultad para —
otorgar o suscribir-titulos de cr2dito, para presentar -
denuncias, cuerellas y desistir c= estas dltimas, supedi-
tado de la Comisidn pero no de la asamblea de accionis —

tas, ni al consejo de administracidn,

Debera inscribirse en el ‘Registro Pdblico de
fomercio el nombramierito de interwentor-gerente, cuando -
la Comisign ordene levantar la intervencidn con cardcter-
de gerencia, lo comunicard el encargado del Registro PO -
blico de Comercio a efectoc de que se cancele la inscrip -

¢ion del interventor gerente. (32)

(32) CFA . Ley General de Instituciones de Seguros.
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Las infracciones a 2a Ley General de Institu -
ciones de Seguros se sancionaran administrativamente por—
la Secretaria de Hacienda, conforme a lo dispuesto en los

artfculos 138 al 146 de la citada lLey.

{3
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CAPITULO IV

A) CRITICA AL CLAUSULADO DEL CONTRATO
DE SEGURD DE VIDA, EN CUANTD A:

a).- lo que se refiere a Invalidez Total y

permanente.

Las coberturas por invalidez dentro del con
trato de segurc de vida, son cada wvez m&s splicitadas,
por lo que en la actualidad esta comprendida dentro del -
plan de segurpns que ofrecen las oompéﬁias aseguradoras, y

que corresponden a la necesidad de: ingresos en casc de

que estos se vieran bruscamente interrumpidos por la inva

lidez del suministrador de las mismos.

Los primeros beneficios por invalidez los otpr—

gardn lasl sociedades fraternales en los EE.UU. en la 4l —

tima década del siglo XIX. "No féde sino hasta 1904 cuando

la idea de los beneficios por incapacidad atrajo suficien
te atencidn en el negocio de lms seguros de vida como pa-

ra llegar a ser un factor de competencia. Enh ese afio, la-
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la Compafifa de Seguros de Viajeros (Travelers Insuran  —

ce Company) introdujo una cléusula de exencidn de pri

mas. " (33)

Esta cléusula fue adoptada por o{:ras compafilas—
aseguracoras, la primera en imitar a la Travelers fue la-
Compafifa de Seguros de Nueva York Life Insurance Compa -

ny), abocandose este beneficio al vencimiento de -la péli-
za el pago de la suma asegurada en cuotas anuales iguales,
y en caso de fallecimiento el pago del saldo su hubisre -
‘alguno, una de las formas de pago m&s usadas fue la de -
cubrir diez pagos iguales m&s una anualidad vitalicia, es
tos pagos fueron conocidos como anticipos y conforme se -~
desarrollo la idea, se smitieron las pélizas con las pro-
visiones necesarias para cubrir estos anticipos, y se de—
sarrolaron varias modificaciones, ya para 1925 de las 245
compafifas aseguradoras que existen en los EE.UU. 239 —
ofrecian-este beneficio por invalidez con las pdlizas de-—
.segyro de vida. Pero las tarifas para la cotizacién de es
te beneficio estaban muy por abajo del riesgo que se co —
rria aunada la depresipon econdmica de la época, provocs-—
grandes dificultades a las compafifas, por lo que se hizo-

necesaria la reorganizacién y alza de tarifas para lograr

(33) MAGEE JOHN H, "E1 SEGURQ DE YIDA"
(Pag. 136) Editorial Hispano Americana,S.A.EE.UU,1966

"5 e
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el equilibrio, no obstante lo anterior debido a la -
competencia que llevaban a cabo las compafifas con las co-
" berturas de incapacidad, decidid el Superintendente de S
gurags del estado de Nueva York estabiecer un comité para-
que estudiara la situacidn. "La Convencién Nacional de Co
misionados de Seguros, poco después désignd un comité pa-
ra llevar a cabo un estudio en cooperacidn con los actua-—
rios de las compafifas interesadas, fueron decididas las -
recomendaciones, y en_1929 fueron aprobadas por los comi-
sionados de seguros y hechas obligatorias bien fuera por-

fallo o por ley en gran némero de Estados." (34)

En este estudio se definio a la INCAPACIDAD TO-
TAL como la incapacidad nes‘ultante de lesiones corpora —
les o enfermedades de tal naturaleza que impidan al ase——
gurado dedicarse a cualquier ocupacidn por una remunera-—
cidén econdmica, y si esta se prolongaba cuatro meses se -
pmsunlia aue ésta era permanente, determinandose que si ~
'seukr‘et;uperaba la capacidad pmductiva en cual quier mﬁmen-

to por el asegurado, la misma cesarfa, sin detrimento de-~

la* suma asegurada por fallecimiento.

(34) Idem Pag. 139
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» Se dejaba a criterio de las compafifas consi
derar la pérdida irrecuperable de la vista de ambos -
ajos o la separécidn de las manos o de los pies o de una-
mano y un pie, como invalidez total y permanente, tam -
bién se podian exciuir' los riesgos no contratados de ante
mano. Adem&s las exclusiones permitidas por las leyes po-

demos clasificarlas asf: a) riesgos militares y otros -

similares, b) ciertas exclusiones de aviacidn, y c) Las

heridas wluntariamente autoinflingidas.

Estas exclusiones las encontramos en el contra-
to de seguro de vida, pero en el fallecimiento se protege
a los beneficiarios y al propio asegurada, de donde parte

gsencialmente la critica de dicha cléusula de invalidez.

Aungue hay honrrosas excepciones de hombre y mu-
Jjeres que invali&:ws total y permanentemente han salido -~
adelante, tanto moral como egcondmicamente, no _‘suele suce—~
der en la mayoria cde los invélicbs, por lo c,ue sg hace -
necesario que las compaflas aseguradoras mwnsiderén eS—

ta cléusula para otaorgar al asegurado desce el inicio de-

su invalidez independientemente de si es o no PERMANENTE.
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Forque con ello se lograrfa protegerlo desde -
un principio e influirfa en su recuperacién total si la -

hubiere y sus beneficiarios podrian continuar con sus

objetivos.
b) Muerte Accidental o Pérdida de Miembros.

Eh el contrato de seguro de vida se puede es. —
tipular que si el asegurado fallece como consecuencia de—
las lesiones sufridas por un accidente, la compafifa asegu .
radora pagard el doble de la suma asegurada a los benefi--
ciarios. "Una cléusula tipica de aseguramiento estipula -
que la indemnizacidn sera pagadera al recibirse pruebas—
fehacientes de que el asegurado murio como resultads de —
lesiones corporales producidas solamente por medios ex —
termos, violentos y ac:cj;dentales, independientemente y -
con exclusidn de toda otra causa~, y d2 la cual, excepto -
en caso de ahogamienfo, éxisiée evidencia por medio de can
tusiones o heridas visibleé en el exterior del cuerpo." —
(35) Contemplando inclusive que el .asegur‘ado no fallecie—
ra peru si perdiera de manera irrecuperable, la vista de-
ambos ojos, o la completa‘separacidn de -ambas mano$ o de-

ambos pies, o de una mano 0 de un pie; la compafila pagara

(35) Idem. Pag. 157.
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también doble indemnizacién y auncue sélo el .lD rar -
ciento de taodas las muertes son ocasionadas por zcciden —
te, la gente contrata &sta cléausula conciente del peligro
de morir en forma accidental, para evitar reclamaciones -
dudosas, disputas g malas interpretaciones, las compa
fifas aseguradoras oﬁ;'ec;en esta cobertura, gue a primera
vista parsce benefica-Doble indemnizacidn por Mserte Ac
cidental o Rérdida de.Nﬁ.embms-pem en realidad con tan
tas excepciornes, no lo es tanto, por ejemplo vemos las
m&s comunes; No se cul.Jr'ir‘a coble iridemnizacidn si la -
muerte es por acclidentes provocados -por' el assgurzss con-
la intencién de auto deétrui;se; de ingerir cualaguier -
clase de verneno o inhalar cualq.iier gas, bie_m sea volun —
taria o inu_oluntariamentei de participar en mot.ines o in-
surrecciones, o de cometér" asalto o Feloniaé; o de aperar
o viajar en cuvalquier clase de vehiculo afreo sin estar —
autorizado por una compaffa incorporada y dem&s requisi —

tos establecidos.,

-~

Por ello cabe ‘preguntar (Entonces que es lo
que si cubre? sucede 1o que a los pr*éstafnos que otorgan

los Bancos, que Gnicamente se los conceden a quienes no.

tienen necesidad de e€llos, sin tomar en cuenta que lo im-
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porténte es proteger a los ssegurados y sus beneficia

rios, contra las adversidades. Ciertamente gque en la ac

tualidad el hombre tiere miles de posibilidades de toda
indole perc la incertidumbre del mafiana lo lirﬁita, y si
el seguro fue ideado para cubrir auncque fusra en parts -
esta limitacidn, al no cubrir las compafifas el pago de la

suma asegurada, no se consglida la funcidn para lo quse

fueron creadas estas instituciones.

¢) Suma Adicional por Muerte Accidental o

Enfermedad.

Esta cobertura difiere da la anterior en que
pugde cortratarse por las sumas adicionales gua dessa el-
asegurardo en caso de cue falleciere por muesrte accidental

o gnfermedad, esta suma adicional puede ser de@ la cuarta-

parte de la asegurada hasta el trecientos por ciento de —
la misma., Pero al igual que la cléusula antérior de do —
ble 1ndemru.zac:16n, las compalfas aseguracbr‘as no otorgan—
este beneficio a las personas que pr‘acthuen deportes vio
lentos, oue se dedigquen a la aviacidn o alguna otra acti--

vidad peligrosa, quedan tambiefi excluidas las personas en

fermas del corezén y de presién sangulnea anormal, etc. —

por todo esto se deduce:
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1.~ Que las companias aseguradas cubren el

riesgo, pero ellas no lo corren.

2.~ Puede que el asegurada o sus beneficia

rigs cobren o no el beneficio, sin embargo las compafias-

ya cobraron por el.

B) ERITICA A LAS COMPANIAS ASEGURADGRAS.

Esta critica a las companfas Aseguradoras
pretende darle un enfoque constructiva, tendiente a cum —
plir con la ley y si es posible .humanizar'las para que -mo-
difigquen su carédcter mercantilista y cumplan realmente -
sus funciones, que primordialmente es el proteger y ne -
v sé6lo abocarse a la obtencidn de ingresos ademas del inde-
bido manejo de los fondos de reserva.

a) Capacitaci&n. Deficiente de la Fuerza Produc-

tora (Agentes de Seguros).

Lha de las fraces famosas de Elmer Wheeler se -

enuncia "Esta es la era del nuevo arte de vender"
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-

(36). Al denominarle arte, nos esta indicando gue hay
que seguir un método o conjunto de reglas para efectuar
bien una venta, y efectivamente es una necesidad imbr‘és -
cindible de toda empresa, sl tener que emplear un siste-
ma para vender, adiestrando para tal efecto personal tan-
to para la administracidn interna como para la venta. Pa~

ra efectos de este estudio nos abocaremos dnicamente al -

vandedor de seguros llamado Agente dz seguros.

" 1.0S DIAS AQUELLOS DE LA PETAQUILLA DEL
VENDEDOR ... !SE FUERON PARA SIEMPRE; -~
SE" LO0S LLEVO EL VIENTO.

Ayer apenas, usted, yo, cualquiera, podia con -
seguir una “buena linea" de mercancia, porer el muaestra -
rio en la petaguilla de agente vendedor y conseguir clien
tes; wvender." (37). Esto era antes ahara se necesita més-

que una simple petaquilia con mercancia, sf, ahora para -

{35) WIEELER ELMER "Como Cerrar las Ventas" (Pag. 4)
Editorial Diana, 1la. Tmpresién, México, 1979,

(37) Idem Pag. ‘
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vender hay que prepararse mucho, conocer el producto, es-

tar relacionado, dominar el mercado, tener buena diccidn,

facilidad de palabra, don de gentes, ‘etc.

Ror esto las compaffias de seguros se abocan a -
la capacitacion de su fuerza productora de ventas, que es
.Comc: suelen llamarlo, a su grupo ce agentes de ventas de-
seguros, impartiendoles cursos, efectuando primero uﬁa -
seleccidén. Ya que en la capacitacidén correcta esta el —
&xito o fracaso de la Compafifia, de shd que destinan la ma
yor parte de sus medios econdmicos para el logro de este-
fin, pero comoc hoy. vender es una actividad bien remunera-
da, las personas creen que cualquiera puede ser agente de
seguros, y aungque, como se decia anteriormente, se desti-
nan grandes recursos y es materialmente imposible que to-
dos los que se preparan tengan el mismo interés, por lo-
aque légicamente se harén en muchas ccasiones gastos in —
* fructuosos en la capacitacid;ﬂ de agentes, y tai vez, sea-
la causa de porque la funcién asegufadora no se realiza —
con eficacia, Es mds los propios instructores de los cur-
sos de agentes, jamds han vendido alge en su vida, mucho-—
meros seguros, ;CSmo puede un ciego guiar -a otro ciego? y

més aln en pequefos cursos de quince dias.,
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Tal es la deficiencia de la mayoria de los
agentes que el Organc oficial encargado de regular las re

laciones de las compaififas con los agentes, La Comisién

R

Nacional Bancaria y de Seguros,_les prdctica examenes
anuales de conocimientos generales de todo lo relacionado
con los seguros a todos los agentes dé seguros de las cam

parilas asegurddoras, con el fin de presionar a estas a
preparar 0 capacitar de las mejor msnera a sus agentes -
y evitar asi, hasta donde sea posible las controversias -

que existen entre asegurados y companias aseguradaoras por

la ineptitud de syus agentes.

b) Personal Inadecuads para la consulta y Admi-

fistracidn de Servicios a Agentes y Asegura-

dos,

Debido- a la relacién tan estrecha entre gl
personal administrativo y los agentes de ventas, surgen -
bastantes dificultades entre ambos, los empleados en wez-
del espiritu de servicio, creen que les estan hacienda un
favor a los agentes de ventas, cuando les solicitan infor
macidn, pagan las primas de los asegurados o simplemente-
cuando les solicitan cualquier sgrvicio, se han burocra -

tizado tanto, no obstante los esfuerzos que los empresa ~
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rios hacen continuanente para que den un mejor serviciao.

Pero insisto lo que deberia ser eficacia es de-
safortunadamente negligencia, y 1o que es més perjudicial
en todo esto que se pierde la confianza en todo lo rela —

clo nado con los agentes de seguros y compaififas asegura - -

daras.

Comé en todos problema la mejor marmera de solu -
cionar parte de todos estos problemas, es verlos desde va
rios puntos de vista y hacerles frent.e. La preparacién -
adecuada del personal administrativo deberia ser la preo-
cupacidn primordial, las compafifas podrian en algunos ca-
sos, el pago de comisiones a los agentes, por que el per-

sonal administrativwo darfa en algunos casos el servicio —

da éstos.

Otro punto de solucidn seria una mayor informa.-
cidén a los asegurados de la pdliza cue adquieren, riesgos

que cubren y los que quedan descubiertos.

Cuando un agente se da dz baja, algunos de sus-—

clientes al ver que este ya no perterece a la compafnfa, -

deciden no continuar con su seguro, lo cual se evitaria -
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si desde un principio hubiera contacto del as‘eguradj
con el personal administretiw, ciertamente !'Todo esto se
hace ahora con ciencia. Con ciencia pura. La p2sca. fue —
también en otros tiempos cosa de ganar o pep‘der, ganar pe
ces o perder el tiempo. Se levantaba un deds himedo y asi
Sg sabla hacia dénde estaba soplando el viento,y hacia -
esa direccién habfa que ir a pescar." (38). Es ilusorio —
psnsar que las compafias no han pensado en tod esto, lo-
Que pasa tal vez es gue es dificil encontrar la solucidén,
Claro que desde luego cuentan mucho las circunstancias, —
la época, la legislacidn, etc. jouién hoy en dia no esta-
afgctado por la situaciSn ecorndmica? por ejemplo y asi su
cesivamente los cambios son continuos, d= tal manera gue—
Cuando empieza a funcionar un método nueva ya sé tiene -

que pensar en otro para remediar los problemas actuales.
p p

c) Proposicién de un Nuewo Plan para Seguro

de Vida.

El elevado ocosto de las primas de los planes

de seguros de vida actuales, no permiten a la inmensa ma-

(38) Idem. Pag. 24,
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yorfa terer un segurv deg vida, por dem&s necesario en
esta época en que a veces no se cuenta ni para gastos del
sepelio, por lo gue es menester un nuewvo plén de Seguro -
de Vida, con pago de primas bajas y de por vida, inclusi-
ve que lo aque los asegurados invirtiera seguro en favor -
de sus beneficiarios, por lo que propongé el siguiente -~
plan denominada Sagurc de Vida que he denaminado ';Siempr‘e
Juntos" llamado asi porque la unidn de todos los asegura-
das. hace posible la formacidn de un fondo econdmico, para

gastos imprevistos de todis y cada ung de ellos.

a) Caracteristicas Benerales.

v

) S= establecerian seis gmpos; dependienda es
tos de las edades o8 los aseguracos, el costo de las pri-
mas a pagar y el monto de lss sumas aseguradas incremen -
tandosa estas en un 20% o 30% énualfnentn, dependiendo de-
las tazas de interds social vigentes, esto con la inten -
ci6n de que los asegurachs puedan continuar con su plan-—
de proteccion hasta consolidarlo, en las éiguienbes gré -

ficas se detalla 21 plan con mayar amplitud,
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GRAFICA DEL SEGURO DE VIDA "SIEMPAE JUNTOS"
EN EL PRIMER ANO DE SU CONTRATAGION:

GRUPD  EDADES PAIMA ANUAL : SUMA ASEGURADA
1 de20a25 $2,500.00 $ 1,350.000,00
2 26 a 30 2,500.00 ~1,200.000.00
3 3l a 35 2,500.00 _ 1,050.000.00
a4 36 a 40 2,500.00 900.000.00
5 41 a 45 2,500,00 750.000.00
6 46 a 50 2,500.00 600.000.00

Tomando los datos de la gr&fica anterior,en -

un caso concreto tendriamos, si una persona con edad de -

34 afios quisiera asegurarse bajo el plan del seguro
SIEMPRE JUNTOS, pagaria de prima anual por el primer afio-
de su contratacidn la cantidad de $ 2,500.00 (DOS MIL -
QUINIENTOS PESOS 00/100 M.N.) ouedando asegurads en caso-
de muerts o invalidez total por la cantidad de $1,050.000.
00 (UN MILLON CINCUENTA MIL PESOS 00/100 M.N.), la cual -
aumentara-en los cuatro siguientes afios en un 20% tanto -

la prima como la suma asegurada, ouedando en los afios
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" subsiguientes como a continuacidn se. graficas

GAUPO

1

2

4

GRAFICA DEL SEGURO DE VIDA "SIEMPRE JUNTOS"

EN EL SEGUNDD AND DE SU CONTRATACION:

EDADES

de 20

26

31

36

a1

46

a 25

a 30

a 35

a 40

a 45

a 80

PRIMA ANUAL

$ 3,000.00

3.000.00

3,000.00

3,000.00
3,000.00

3,000:00

SUMA ASEGURADA
$ 1,620.000.00
1.440.000.00
1,260.000.00
1,080.000.00 -
S00.000.00

720,000.00
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GRAFICA DEL SEGURD DE VIDA "SIEMPRE JUNTOS"
EN EL TERCER ANO DE SU CONTRATACION:

GRLPO EDADES PRIMA ANUAL 'PRIMA ASEGURADA
1 de 20 a 25 $ 3,600.00 $ 1,944.000.00
2 26 a 30 3,600.00 1,728.000.00
-3 31 a 35 3,600.00 1,512.000.00
4  3ad0 3,600.00 1,296.000.00
5 41 a 45 3,600.00 1,080.000.00
6 ‘46 a 50 3,600,00 864.000.00

GRAFICA DEL SEGURO DE VIDA "SIEMPRZ JUNTOS"
EN EL CUAFTO ANO DE SU CONTRATACION:

PRIMER ANUAL \ PRIMER ASEGURADA

GRUPO EDADES
1 de 20 a 25 $ 4,320.00 $ 2,332,800.00
2 26 a 30 4,320.00 2,073.600.00
3 31 a 35 4,320,00 = 1,814.400.00
a 36 a 40 4,320.00 1,555.200.00
5 41 a 45 4,320.00 1,296,000.00
6 46 a 50 4,320,00 ° 1,036,800.00
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GRAFICA DEL SEGURD DE VIDA "SIEMPRE JUNTOS"

-

EN EL QUINTO ANO DE SU GONTRATACION:

&RUPD EDADES PRIMA ANUAL PAIMA ASEGURADA
1 & 20 a 25 $ 5,184.00 _35’2,’799.360.00
2 26 a 30 5,184.00 2,488,320,00
3 s1aas 5,134.50 ' 2,177,280.00
a 36 a 40 5,184.00 1,886,240.00
5 41 a 45 5,184.00 1,555,200.00
6 46 a 50 5,184.50 1,243,160.00

‘Para el 66. afio y los subsiguientes, el asegura
do ya no efectuarfia ningin pago por concepto de primas, -
peroc en cambio si guedaria asegurado de por vida, porque-
el importe de su dineroc que pago en primas estaria produ-
ciendo intereses hasta el fallecimierto del asegurado. La
sSuma a pagar por concepto de seguro a partir del 60. afo,
seria la suma asegurada del So. afio (ver gréfica de pégi—
na 60) mas efi 19% adicional, para el 7. afio, la suma ase

gurada del 60. afio m&s el 18% adicional, asi sucesivamen-—
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te hasta llegar al 1% que-corresponderia al afio 24,

quedando estatica la suma asegurada hasta el falleci

miento del asegurado.

Resumienda, sste plan considera en términos ge-

nerales:

PRIMERO.~ Que la cobertura sea tnicamente por -

muerte natural, accidental y por invalidez total y perma-

nente.

SEGUNDO.—~ Que la proteccién del seguro sea de -
por vida, guedando cubierto totalmente con el, pago de 5-
anualidades, incrementandose un 20% anualmente, durante -

el perifodo del 20, al So. afo.

TERCERD.~ Que los aseguradss gueden comprendi —

dos dentro de las edades de 20 a 50 afios, para ser acepta

dos.

CUARTO.— Que de las edades de 20 a 50 afios se —
subdividan en seis grupos de cinco afinos cada uno, corres—

pondiendo mayor suma asegurada, a los asegurados de meror



- 90 -

edad, ya aque 8l riesgo de muerte como de invalidez to

tal es menor.
QUINTO.- Que la suma asegurada contratada s -—

increments en los cinco primeros afios, el 20% anual a  —

partir del segundo afio.

SEXTO.— Rue para el sexto afio y los subsiguien_
tes, la suma asegurada se incrementard el 15%, el séptimo
el 18%, el octawo el 17%, y asi sucesivaments, irfa decrg
ciendo el porcentaje un 1% cada afio hasta el afo cque se —
agotara, guedando a partir de ese Ultimo afio estitica la—.

suma asegurada, hasta el fallecimiento del asegurado.

SEPTIMD.- Bue los asegurados tue no cubran los-
cinco pagos anuales minumos para cuedar aseguraco bajo —
este plan, tengan a la devolucidn de su dinero que por pa
go de primas hubieren hecho, m&s el 15% de interesés. Des
de luego efectuandose primero el halance correspandiente,

para ver si realmente hay fondos suficientes para cubrir-

le.

OCTAVO,—~ Quedan excluldas las personas oue no -
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esten comprendidas en las edades de 20 a 50 afios, los -

desahuciadaos y agusllas que se dediquen a actividades su-

mamente riesgosas.

NOVENO._ Las cldusulas de indisputabilidad y
suicidio operarian conforme a lo establecido por la Co —
misién Nacional Bancarfa y de Seguros, estableciendose -~

de igual forma en lo que se refiere a cambioc de benefi

ciarios, domicilio, actividad, etec.

DECIMO.— Bue el pago de la indemnizacidén del se
guro a los beneficiarios sea de inmmediato al fallecimien—
to del asegurado, teniendose UGnicamente como requisitos —

el certificado médico o el acto de defuncidn e identifi -

cacidn de los beneficiarios.

DECIMO PRIMERO.- Se entregari la pdliza corres—

pondiente a los asegurachs,especificando el plan de que —

se trata.
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b) Forma de Pago de Primas.

El pago de primas se efectuarfa por medio -
de las Instituciones Bancarias de tods el pals, utilizan-
dose para tal efecto papeleria adecuada al plan estableci
do, teniendo como requisito fundamental en la suscripcidn
al plan, la exhibicidn de las actas de nacimiento tanto -

del asegurado como de los beneficiarios.

sPor qué pagar en las Instituciones Bancarias -
Yy no un erganismo particular?

Sencillamente para aprovechar el sistema de

computacidn gue en dicho organismo ya existe, evitandose-

as{ gastos innecesarios.

;Pero como sabriamos si el pago de la prima es—
proporcionar a la suma asegurada? O Sea es suficiente el-

pego de $ 2,500.00 mas el 20% de aumento cada afo, para —

cubrir la suma asegurada que corresponda a cada grupa.

Para contestar esto, primerc analizaremos ques -~

conforme a la tabla de mortalidad de C.5.0. de 1958 (ver—
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p&gina 19 de la presente tesis) que nos indica que de
cada mil personas, con edad de 20 afios, Tallecen en el -
afis 1.79 por lo tanto si mil persaonas aportan $ 2,500.00-~
(0dS MIL QUINIENTOS PESOS 00/100 M.N.), nos da un total —
de $ 2,500,000.00 (DOS MILLONES QUINIENTOS MIL. PESOS -

00/100 M.N), que dividicos entre 1.79 da $ 1,396,648.00 -

coma se ve en la gr&afica del primer afio de este plan y —
oue se encuentra en la pégina 58, la suma asegurada es —
de $ 1,350,000.00 1o cual en relacidn con lo aportach por
mil asegurados hay una diferencia a favor de $465,648.00 -

Que servirfa como colchdn para gastos e intereses,

;Pero como podré ser vitalicio a partir del
B0. afio? Con los intereses gus se generen de las primas
pagadas durante los cinco primeros afios, pudiendose ha
cer los ajustes necesarios para poder cubrir el pago de

la prima del 60. afio y subsiguientes.
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¢) Organismo Encargado Tando del Fago a
Bereficiarios Como del Cobro de Primas.

Como cquedd establecido en el inciso anterior

el Organismo encargado de llevar a cabo este plan es la -

BANCA NACIONAL, que mediante su sistema dg control inter-
no (Memoria de la Computadora), clasificarta toda la in -

formacién asignandoles ndmero de RSliza con el que se con

trolaria a todos los asegurados,

Fespecto 21 pago a las Beneficiarios seria ce -
inmediato a la exhibicidn del certificado médico, ya sea-
por defuncign o invalidez ssgdn el caso y la identifica -
cién correspondiente ce el benef“_iciario 0 beneficiarios.-
El cobro de primas igualmente lo controclarfan las Institu
ciones Bancarias, otorganco en el primer afio p§liza y re-

cibo correspondiente y para los afios subsiguientes Gnica-

mente recibo de pago.
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CONCLUSIONES

El antecedente del Seguro de \Mda fue el se -~

gundo mardtimo,

Con el seguro maritimo se puso de manifiesto - -

también la necesidad de asegurar la vida de la tripula

cién. .

Fh M8xico se inicia a fines del siglo XIX donde
compafifas extranjeras empezaron a promowerlo y fue pro -
piamente hasta 1935 con la publicacién de la ley general-
de Instituciones de Seguros que se dierwun las condiciones

para la mexicanizacisén de la industria aseguradora.

lo bésico dentro del contrato del seguro d¢ -~
vida son por parte de la aseguradora, la edad, el estado-
civil, la oqypacidn, el estado de Salud y situacién eco -~
ndmica del asegurado. Por parte del asegurado Suma asegu—
rada monto de la prima, EL TERMINO Y COBERTURAS ESPECIA —

LES.

Las diferentes coberturas de aseguramiento se -
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clasifican de acuerdo a los riesgos que cubren y pueden --

ser b&sicas o especiales.

Para legislar a las Compafifas Aseguradoras el -
Estadn sg auxilia de la Secretaria de Hacienda y Creédito-
RAiblicn, tanto para la autorizacidn de las mismas como pa
ra su cancelacidn o fusidn con otras compafiias asegurado-
ras, Y a su vez contanda esta Secretaria con la ayuda de-—

la Camisidn Nacional Bancaria y de Segurus.,

El Principal prublema de las compafiflas asegura-
doras es lacapacitacisn de los agentes cde wventas de segu-—

s e empleados administrativos y demis colaboradores.

Por la general tanto las empresas como las -
personas en general desconfian de las Compafifas Asegurads
ras, es el resultado de falta de informacién correcta, de

los agentes de seguros, como de la mala atencidn de 155 -

empleadns de las agencias.

El ideal no es precisamente que las compafifas -~

aseguradaras psagaran siempre, sin previa revisién, na,
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desde luego queno, simplemente revisar con mayor cuida —
o cuando procede el pago 6 no y en segulda garantizar el

pago de inmediato.

Al respecto se propone un seguro de vida que -
tenga como ventaja aprovechar el sistema computarizado de
las Instituciones Bancarias, que otorgarian un plazo de —
seguro que fuera vitalicio, pagadero en tan solo cinco -~
afios ¥ que tanto las sumas asequradas como el pago de las
primas aumenten un 20% anual (podrfa ser variable), la -
cohertura seria por MUERTE § INVALIDEZ, reglamentindose -

de acuerdo con lo establecido en la lLey de Instituciones-

de Seguros.

No es una idea totalmente nueva es parecida a -
lo que el Instituto Mexicanp del Seguro Social hace ac —
tualmente, que amplfa sus servicios y beneficios a los -
patrones y trabajadores no asalariados, el cual conoce —
mos como seguroc VOLUNTARIO, pues este plan que propongo —
cenominado "SEGURO DE VIDA SIEMPRE JUNTOS" funcionaria -
de manera semejante o sea el GOBIERNO mediante la Banca —
Nacional, - proporcionaria a toda la ciudadania que cre —

Ciera de un SEGURO DE VIDA la oportunidad de tomarlo VO-
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LUTARIAMENTE beneficiando asi a toda la sociedad en

general,

Pudiendose pedir més.efectividad a las compafias

aseguradoras respecto a la informacidn individual de los-—

agentes de segurus, de la propia compariia e inclusive de—

otras Compafifas, para que en un momento dado Se supiera -
con claridad por que se otorga una pdliza de seguro o se—
niega segtn el céso, y no dar la impresién tan negativa — ‘
que;dan, ya que unas cobran por un mismo plan de seguro -

més que otras, unos lo aceptan otras lo rechazan, pero

eso si todas cobran y muy pocas pagan el seguro.
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