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I N T R o D u e e 1 o N 

- - -

La tecnología ha sido reconocida en los últ ÍlllOS tiempos 

como uno de l~s<f~·~tc:lr~s determinantes nara el Desarrollo­

Industrial d~ los ~hisek; inclusive un País será rico en -

la medid~ eri qti~C:cuente 'c~n: un yasto avance Tec11_ol 6_1!ico. -­
el lo ha dado .como result~do se.advierta'uria enorme desi--­

gualdad entre los Países en el plano<foterna~ionaFy que -

a unos se les Üame indusfriii_liz~dos-y a o_tros subdesarro­

llados o en vías de desarrriiio~ 

En el presente trabaio _se intentará analizar las ventajas­

o desventaias que puede traer la importaci6n de tecnoio--­

gias; las medidas concretas que ha tomado México al resnec 

to y las repercuciones que tales medidas tienen en el avan 

2. 

,.\t. 

1.:e tecnol6gico del País. También se tratará de analizar at· 

la transferencia de tecnología en funci6n de 111 fal t:a de -

estructuras legales e institucionales modernas, necesarias 

para el control del flujo de la tecnología de orig~n exter 

no, América,c"Latina en general no tan solo está.expuesta en 
todo tiempo al peligro de la importaci6~ de -t;c;;~1~·g-ias - -

caras, inadecuadas y obsoletas a la vez sino que las cons.!_ 

guc en "Paquetes" llenos de restricciones de toda clase, -

dftndose ril .caso de ~ue dicha tecnología no logrará adaptar 

se a las necesidades propias de los Países. 
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r. -

II. -

6. 

DEFI~ICIO~ DE TECNOLOGIA. 

Concepto .de ictlloi"ógía• en sentido et imo lógico. 
'-~. '"· 

La palabríi 'fe'~rj()1~gí~'provicn!! de tos vocablos 
"TECllNE 11

: quccslgll~f~l:a: '!TECÚCA~· y "LOGOS" qüe si¡¡_ 
nifica ;;ESTÍJDIO'';< ~;Ésrunro IJE. LAS TF.CNICAS". 

: .· . .. --. ---· -:J ., " ,, ,., ,-,-, .. -· ,;_· ' .. - -

- --.. ,·· 
'_ <-_-:-=-:,,- -_:·_----

_,,,__·~ :~. .¡<'' -

concepto· de .Tetnbl()~;ít~il iinHCió:Ámpiio. · 

Conjunto si~t~rn~tiz:ad~ d~ l::~ocimientos utilizados-

para aument~r·\~ ~p'ro,<ltC:'~i6n y cornercial izaci6n de -
bienes y scrVici0'5 r i/. 

I II. - Concepto sobre~lá Trarisferenc fa de Tecnología. 

Transmitir, .ccdCr con()cimi;ntos, ya sea en forma 
gratuita u onerosa' al través. cl'e actos jurídicos de 
nominados co~tra.tosc,· conv;;nios aXefecto•Ú alean-­
zar un lllejó~ niveÍ''d~'vici~ }olJ~tlvo. 
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ll). AVANCES TECNOLOGICOS 

Como se ha repetido a lo largo de toda la llistorfa, 
en la que 'algunos Países han llevado eL liderazgo -
respecto de 'ciertos fen6m~nos sociales; llámese po­
der militar, econ6mico, intelectual~etc; tambi~n -
respec~o del avance industrialcono~cÍcclo como Revól!:!_ 
ci6n Industrial, fueron s~lo\:Ílgunos r'~íses los que 

encabezaroh~dicho mo\·imienl:Q''.7"agr~ndo/~l1tol1ces t°'" 
~::::t:e it: 1 r~:i~:~ .::·~~dt~;1}i·a·;~;~~i~fi.&'.~G~ál.~te~·~. 

:::=füi¡~;t!ti~~~f itl~~t~f tliif 1~:1~ii~;~· .. 
ante .. •.1a: disyuritiVade{inici'ar::Sus· prqp16sffüi6gramás ·. 

de i 11 vest.1iAc\~~,·R~:Cri ~r.?~tsW~:~.f~·J;;.~.te~:~;;~~á~~;g~.P~~'.( ~'ª :·, 
tecnologh ·de•· los>Paí~e~,;_;y~';,indu~tr,ialfiaaos','' "· ·,. · 

La ~rimera al t~~rr¡at¿~;c~~i:i~;~:¿·~.":~~~áct1~~JJ,!(~¡ri·~e•' re 

:~:~~:a::. c~=~~i~:ªq~::r;~~!~~r~~~:!~f~?~tt.·i~~t:b:e~ 
:~::::=~~:~:m~.t~~~,~gi~t 'Th~r~:ff~~1~~~::~~:: :·· ·· 
~: r 1 :: ,: :~!';i;ji~f t~k11l~~iiii1~ •i~l¡~~f i.~~~: ~·ron . 
. ~:s~:ª.J~,¡~i~jlf~~f1ª~;{l~'~'~dt~~~~d~'.¡~~u·~·a~:tio~r::~·~·~ 
ses en'cl~!HíHHiJo";:;~enLpdÍn~r'lugar· porque" implica···~ 
ui1 cos~o~~°!'~J;·d~-~a'ra el P~ís que la adquiere, y- -

una dependencia: tccnol6gica para con el País Extran 
je ro. 



s. 

En segundo lugar porque teniendo la facilidad de 

comprar en el extranjero la.Tecnología que requerí­

an los .. Paíscs ·~11 desarroll~i~;·n~oJ1añ;r'eal{zn~o· .. csfUer 

::~":~~1~¿i~~1~r~;l:!:~f ~~~r~~~~~,~~~~~~t\~' 1:¡:: 
~ · .'.:\;1;,:~;',, .. '~,~~'-;:~~,~)\5:~t.;,C;'"f:'.-, ~,-:;: :~~~:~~ )i> ·" ~ ·~·--~1;:-\>_:/:' 

:~ t ~~··~~,i.~hei~º;:¡:i,~~:~,~@~'~{y~t~~~~·f !:i,';tt~::r~:i1:~~ 
;::m·IT}:~Í~i~~~~~~f~~~~~!~1i~~j!§~1t•.~··· ~" 

;~: ' ¡V:" ,. -, .; ':.'· -,; ·~ ' ;~-: ,' \ -

grandes potencias, Rusia y Estados Unid~s
1

.cl~}NQrte­
América; quienes piensan que la mejort~~rl.~f~;~e al­

ca~'zar la Paz es armándose y pcrfecdcriar!dc) losi sis-
,~;~. ' ·; 

temas de .defensa. .- ~- ~,:,;:;,~ !;~ ;>"-.-;:·~<~;::-·_; 

Esta actitud da inicio a la carrc1·@~?~1i';:.~tista y­

en alguna medida, al desarrollQ~o 1 lu;irivcstigaci6n 
espacial¡ que en su origen, sobrc~'tcfdo;'.~ºs contom-­
plni.la más que nada desde el punte>' ¿le vista }1i1Úar. 

(1) AJvare:: Sohcranis .Jaime "La Rcgu!aci6n de las Invenciones 
y ~~m:as y de la Tr;u1sferenda'Tecnológica.F.d. Pornia - -
lll'l1ll;UJos, S.,\., ~~xico, 19~9. l'ag. 7 
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De cualquier forma que: haya sido la ~voluci6n de éstos -­
fenómenos; c's úll hecho qlle_ tal'lb i én ambos han· contri hu ído­
de alguna mane~a para el desarrollo de la investigación -

científica ); teC:no\órú~a. 
·üéid ;\:· 

Así, pues·, c'l\allg(!..;c\e/a\:recnC!logía tiene. orínends Paradógi 

~:: 'P~:~A2·fh;:t'~~·t~~~d·~~·tO, .. ~;l~,~-;dd~sf····~I\~.r:~~~~·:~~ 6n de. -

Aunque e}ka ·p·rebcupd~-i~n~t~iSe1<l,;~11'¿;;·.:;'~~~~i6giC()'·.· ha tra 

ido .. co 11 ~tic>' ~í,~i?~º1'~"~~~4~t1~'.ci~ir~~t~--~:~~;;;~·,~t:1~m~~ · . 
. --, .(: :· :<\-~:~~-i~_:::~- .:~;;:~~:-:.~ -~-}.:-~-::::~- , .. ~~:-/-~: . :'. ---~~:-~::~:r~~ -···~::~·;·,.: -, . 

T am b i éll_¡J,a:r:':iy_e¡~~ ~h~f.11~-i~rif1t~_:MZ~1--W~~~~t~~~~~::-c ··· .. •. :.·. -
__ ·-..-,~~--}-~: _:~};~t~~-~-'-'.- io:,-;:.-o::-·=·~: /~/,,¿,~~~{[~:~{; --- ,-;_,) .'1'::-;-):.~/~- -¡' ·-· -,-;:-:-~:\::· ,_ 

~!' d:;~~~~iK~~~~!~~~~~ji~~k~*it~g~~¡J~li~~:~:~{XiM\:;: 
l lamadoscPa1ses•;<eh '·~Wia''dé_,Desarr.ollo'.i.:;tengan Ja ;ei'{~¿ma-

~~~;;~~~~{}!f !{~;~~it! tf~J1~1~1¡~af i1~::i~::~ 
C). CARt\CTERISÚ~Á~·"·n~l ;t1:E~~x~J'1.,c~á[~GICO 

' {, ';</• i\i:·:· .~.:. ;·· .' 
Al analizar el m<J;c<l<lo•,dpnd~··se 'caiíleFcialÍ.z~ '.iá f~d~6ío- -

::~ ;. "; ::::;:¿ i.:·.~~':;d::.!"~~t;~:m:'i:,1~l~~¡111i~":~:~ 
l í sticas que son al tamentc ACS\'e~t¿¡josas nar<l,ros':comnra - ' 
dores de "º'!1PEE.s.as .. quc~.c'stán ·cn·Países ·e¡1"~ía~/-cl~d·c~a~;~~·~- ·· 
llo, ya que estos son 'incapaccs de producir su tccno ogía 
para sat isfaC:ci- lils necesiditdcs"·¡~:t:é:~~.;5;~de su.,proc so -
ele desarrollo\ 

(2) J\lvan·z Sohcrarlis, Op. Cit. Pag.S. 



Máximo Halty Carrere, indica que las circunstancias pri~ 
cipales que hacen del Mercado de Tecnología un Mercado -
sumamente imperfecto son: 

1!1. 

" 1) La escasa información del comprador, unida a su lim.!_ 
tada capacidad de evaluaci6n y selecci6n de tecnolo­
gía. 

II) Una muy débil capacidad de negociaci6n del empresa-­
ria local; la característica fuertemente monopolísti 
ca del mercado de tecnología". (3) 

Ello es así, sobre todo respecto de las tecnologías más -
novedosas y complejas, porque éstas requieren de fuertes­
inversiones para ser desarrolladas. 

Son las empresas o Corporaciones denominadas "Transnaciona­
les" las propietarias de la Tecnología Originaria, que r~ 
sulta más efectiva en la producción, y es ésta tecnología 
la que suele patentar y cuando no lo está los conocimien­
tos técnicos se mantienen secretos para preservar el mono 
polio. 

Igualmente existe un "Comercio Cautivo" de la Tecnología, 
que es aquél que se lleva al cabo entre empresas que gua! 
dan una relación de Matriz a Subsidiaria, entendiendose-­
por éstas aquella cuyo capital y control pertenece a la -
primera. En este comercio los precios son fijados arbi-­
trariamente por la Matriz. 

"La Tecnología cuenta con un mercado especial (Incluso -­
"Lugar" de Mercado), con una estructura y propiedades Pª! 
ticulares, mecanismos de fijaci6n de precios y "cantida-­
des", reglas de cambio e impurezas de 11ercado: Las Leyes­
generales que rigen los diferentes tipos de mercado (~6m!:_ 

ro y capacidad de los compradores y vendedores, relativo­
podcr de negociación, escasez, grado de información, dis­
ponihlc, etc.) Rigen también el mercado de tecnología,---

( 3) Secrc>tar1a de La Alalc "El Desarrollo Tecool6gico y :onaJ }' 1 a­
Transfrrcncia de Tecnolo¡:fo". l:ncuniento ALAJ.C/Sec /PA/21 , traha­
j o preparado por Mbimo Halty Carrere, f.l:mtevideo, Junio de - -
1973, Pa¡.46. 
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dada sus características propias". (4) 

Las empresas que necesitan de ciertaTecnología deberán -

negociar su compra~ventá~ · Los resultados de tal .ópera--­

ci6n dependerán. en g.rari m.edlda del poder de. negociatión -
del comprador poten~fal, poder que a su vez depend~.del · -
grado de su conocimiento inicial sobre el tipo d~ 'mrircan­

cia que necesita, para qu~ la necesita y d6nde p~~de c~n­
seguirla en las condiciones óptimas, fundamentalmente.de­
carácter financiero. 

Lo ideal es que el comprador pueda comprar tecnología a -
diferentes Países a la vez. 

Dentro de los objetivos de la Transferencia de Tecnología 
pueden distinguirse las siguientes categorias: 

" 1) Estudios de factibilidad de nuevos proyectos indus­

triales y de mercados que preceden a la inversión -

industrial; 

2) Determinación de l~s escalas de las Tecnologías; al 

ternativas disponibles para la manufactura del pro­
ducto deseado, y determinación de las Técnicas más­

apropiadas; 
3) 

4) 

5) 

6) 

Diseño de !ngeniería de Planta y Selecci6n-<lef.~eq~j'.. 

po; .. ·.:;~;· : .• 
Construcción de la Planta e Instalación;del}Equipo, 

.... , . ·.'·"·'·'/''"·•' 

Selección de la Tecnología del procesó;;'• '· 

Asiste'nd.a técnica para el manejo }'/op~t~;di6n de --
.: .·;,: ... ··· _-,'' ,·.,· ,. ,, -_-/' - ,- ,,_ 

las in~faladones productivas. 
7) Asist~~¿ia técnica para Mercadeo y comercialización 

8) Mejoramiento de los procesos utilizados mediante -­

innovaciones menores" (5) 

( 4) 

( s) 

Constantine V. Vaitsos., opciones cstratégü:as en Ja comercfa 
lización <le Tecnología, el l\lnto de vista de los Países en .:­
desarrollo. Comercio Exterior, México, Sept., 1971, Pag.806. 

Cooper Charll's r Scrcovitch Francisco, "11ic Mcchanisms for -­
Transfor of Tcdu1ology foTill adv;u1cccl to dcvcloping countrics, 
sr.:icncc yxilicy rcsearch lUlit", IJnivcrsity of Susex, NoviClllbrc 
1970. 
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Adn cuando no se trata necesariamente de una Tran! 
ferencia de Tecnología, es comGn que existan tam-­
bién acuerdos sobre la concesión de licencias (De~ 

rechos a utilizar patentes y marcas comerciales),· 
relacionadas con la fabricación y venta de ciertos 
productos sobre administraci6n u operación de una­
cmpresa o de una fase de sus actividades que en -­
otro caso sería ejercitado por el consejo de Admi­
nistraci6n de la Empresa. 

Por lo que respecta a las modalidades de pagos por 
tecnología, varían considerablemente pero pueden -
señalarse las siguientes modalidades: 

"!) Pagos basados en porcentajes sobre ventas; 

I I) Un 

I I I) En 

IV) En 

V) En 

IV) Pagos alsl ados ·•por servicios concretos". (6) 

l 6) De ~bría y Ca1:¡-.os Mauricio ''Transferencia de Tecnología, ~pe~­
<lencia del Exterior y Desarrollo Econ6mico" ,Tésis Profesional· 
Escuela l\acional de Economía, UNA!!, 1968, Pag.241. 
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Una vez contratada la tccnologia que util izar1i un:i empre­

sa, Esta tcn<lrfi que adaptarla al medio en <lonJe cstfi est! 

blecida o parn que ln,neccsita esta adapta~i6n ofrece, -­

por lo m~nos 2J~tro aspectos nrincipalcs: I).-\d:iptaJi6n­

a la própor2Í.61~·{d~r1os factor~s; II) Al tamañ6 Jeimcrca­

do; IÚ) Áia;"d_isponÍ.bilidad de insumos físi¿os n~ciona­
les; >' i\r.JefA~l1~ r~~eúrencia de los consumi<lo~~s. r1J 

:.::::_·-.'<:~:,;_ "<':-<--' ·:-- ' : .. ,.:·::··~·"<,.~-···' 

:~: ~;o{f ~~~~l~~~g~~?!i!~~{o: ·~:\:::~o":: i~~t~1f t,e'; '~:o~:: 
sarroll.o'"~';;=·forma ú paquete: Capital, Tecnología propin -

mente A~~titW?,'pifecci6n. La Tecnología puede' i~?.resar en 

un pais gn:,f(;rm~ ,i'Gratuita" vía la inversión extranjera -

o en fC>r'íi°iit~:f.()Jl~iC>sa'' mediante contratos que ceÚbran las­

empresaf.'n~cionales con empresas extranjeras ,sean .es.tas -
-.-. :' '·'" ~~ ' ' . . . 

o no fÚiaies, o tengan alguna relación entre si o'nC> con 

la emM~sii'~proveedora. Es costumbre de las empresas pr~ 
veedorasi:J.á tecnología celebrar contratos en los cuales -

s~ e;tip~l~ la.transmisión de tecnología aunada a la li-­

cencia para exportación de sus partes por parte df' la Re­

ceptora. 

D) "PAPEL DE LA TECNOLOGIA EN EL DESARROLLO SOCIOECO~OM.!. 
CO DE LOS PAISES flE AMERICA LATI~A" 

La tecllología ha contribuido de alguna manera al flore.ci­

miento de grandes industrias de América Latina, ést~·'t6c­
nología que por lo general lle~a en grandes ''Paqueté~ 1(,a­
los países que lo solicitan; dentro de dicho florc¡:Ímicn­

to es necesario señalar a los Estados Unido.:; e!~ ~~r't,¿a~é­
rica como el principal país proveedor de T~c~~ioita~ 

t 7}Asociación Je :\l'O¡:ados de t:mprcsa, Invcrsion('S ::.x:r.>.i.Íl'raS r Trans 
fcrencia de Tecnología en México, Orípt•n <I<' la Tr-.:1:::-:·:>):ía E."<trnnj0 
rn y ~l.ltlalidades de su i\Japtaci6n, Méxfro, ¡~-.', !';1¡;.~~'.'. -
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"La inversi6n privada directa proviene de los Estados • -
Unidos de Norteamérica se expandió r!pidamente con poste­
rioridad a la Segunda Guerra Mundi:il. Esta expansi6n se­
orient6 en términos regionales hacia Europa y en los tér­
minos sectoriales principalmente hacia la Industria Manu~ 
facturera". {8) 

"La inversión en ~érica Latina que representaba un 39 •• 

por ciento del total de la invcrsi6n en el exterior en --· 
1950, en 1968 constituía un 20 por ciento"."Entre 1960 -­
y 1968 la inversión Norteamericana en el exterior en el • 
sector industrial crecía a 11.S por ciento, mientras en -
América Latina lo haría al 12.S por ciento, ese ritmo de· 
.crecimiento era mayor que el que se observaba en Canadl-
7. 4 por ciento y sobre todo al que representaba en las ·­
otras regiones principalmente Africa del Sur, Filipinas y 

Japón. Dentro de un 33 por ciento de la inversi6n estad~ 
unidense en la región, se concentraba principalmente en -
Argentina, Brasil y México, Paises en que estaba localiz! 
do el 74 por ciento de la inversi6n en este sector; la -­
participación de la inversi6n en industrias respecto a la 
ínversi6n estadounidense total en esos paises era supe--­
rior al 60 por ciento, es decir una situación similar a • 
la observada en los paises desarrollados. En otros pai-­
ses en cambio, como Chile,Perú, Colombia y Venezuela, mis 
de la mitad de la inversión directa está orientada a los­
sectores extractivos, minería en los dos primeros y petr~ 

leo en los dos Oltimos". (9) 

(8) ·~·F.xpresión de las Empresas Internacionales y su Gravitaci&l en­
el Desarrollo Latinoamericano" Estudio Econ6mico de .América Lati 
na, Cepal, 1970 E/CN. 12/868 Cap.I -

(9) Fa~nzylber Femando "La Fmpresa Internacional en la Industrializa· 
c16n de AIOOrica Latina, Ensayo Publicado en el Libro Preparado-­
por Miguel S. Wionczek " Comercio de Tecnologta y Desarrollo Eco· 
nánico" UNAM, México 1973, Pags. 118 y 119. 



1 s. 

Durante el peri6do de 1957-1966 se registraron cambios co~ 
siderables en la distribuci6n geográfica de la inversi6n -
norteamericana, disminuyó la participaci6n relat{;a~~e - -
América del Sur (incluyendo a Venezuela) en fav~r'-édeMeso -
américa (México, América Central y Panan1ii) ~·';í{~¿h~~'sobresa 

'"··,-, .e·<.,;,' ': -

liente en es te proceso es la acusada y creci~nté.;:i:t'.ans fe - -
rencia de la inversi6n norteamericana y tam"br~ri"~~'~tras -

, :;'.tr:;{-<',;~,_:_,,i;;L> :·!..>\ ··--
1 a ti tUde S en las actividades tradicionales':Jminería, pe--
tróleo, transporte, industria eléctrica Y:~gf{c¿ifura tro­
pical), hacia los nuevos sectores 6 activi.dad~;~;q,'~ indus­
tria manufacturera y los servicios comerciaie~. y financie-
ros. 

En 1956 se estimaba el valor de la inversión privada de -­
Estados Unidos en las actividades primarias dirigidas - -­
hacia la exportaci6n y los servicios públicos en poco mAs­
de la mitad del valor de la inversión norteameriéaná en -­
América Latina (3,000 millones de dolares), correspondien­
do el resto a las Industrias de ia Transformación (inclu-­
yendo la refinación del petróleo) 'comercÍ:o, Turismo y Ser­
vicios Financieros. 

Em 1966 el valor de la inversi6n americana en los sectores 
tradicionales se estimaba en unos 3,800 millones de dola-­
res, el empleado en la industria manufacturera y los serv~ 
cios exceptuando el transporte y la industria eléctrica, -
creció a unos 6,000 millon~s; es decir, el doble de la in­
versi6n hecha en los mismos sectores en 1956. 

El aumento del valor de la inversión norteamericana en la­
industria manufacturera, comercio y los servicios fué ver­
tiginoso, en el sector industrial· se elevó de 1Z50 millo-­
nes de dolares a 3075 millones (casi un 150\) en el comer­
cio de 350 millones de dolares a 1150 millones de dolares­
(más del ZOO \) y en el sector de intermediarios financie­
ros de 300 millones a 800 millones de dolares. En el caso 
de la industria, el comercio y la banca el proceso se -
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aceleró después de 1960, clestacándos.e especialmente el di 

namismo de la inversión n.orteamericana, cn,las activida~ -

des indu.striale,s en.Ar?enti11a~cCe,ntro~.mÚ,ic~;·colombia y-

~rn~::~:~füiimfüI~1~!II;~:~1f jli~fül~~:~if t¡g~~) 
', _-.,_ ·- _,-.-- - ·., -

t 1 O) Wionczek S. Miguel "Capital r Tl'Cnologfo en ~~xico y ,\mérica -
La tina", Ecl. l\>rma, t.fx ico 1981 , Pags. 1S1 y 154. 
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VALOR EN LIBROS DE LA INVERSION NORTEANERICANA EN AMERICA -
LATINA 1956, 1961, 1966. 

~ TOTAL MINERIA PETROLID I:-IDUSfRIA TRA.'ISPORTE ~ ~ 
Y'FIDlñf- --- DE tRANs- CGUNICA--
CION. FORl'lí\c Iór\. cm~ 'i l!.';J:E. 

l;t.\ ITEC!'. 

A' IERI CA LA TINA 5838 860 1768 1241 551 1067 

ML\ICO 690 19 

Alfi;RICA CEN---
·m.u. l~CWYE -
1 •u rr, PA.WlA-
Y REP. 00.IINI-
CA\.\. 610 331 

\l::;i::UELA 1829 209 

ARG!~\TINA 333 83 

Bl\,\SIL 810 29 

Cl'LCNBIA, 
Cli!LE Y PER!J. 1445: 655 150 132 60 78 370 

o;·ROs 121.' 20 46 11 18 26 

19ó1 

,\.1n:RIC\ L.\TI;'I;\ 8166. . 955- . ::_ 3087 ·- 1674- 489 - - -57c- 1207 

~IEXICO 8" 130 48 414 29 97 104 

A'IERlC:.\ CE.'\---
rR.~l. l:'\CWYE--
m !TI , PA.'<.~IA-
Y ;:i:r. ro.mn -
C..\.'\-\. 934 45 116 38 165 180 390 

\'E\E:UE!.A 3017 30 2441 196 33 186 131 
ARGFXfl ,\A 635 50 283 ~8 274 

!lR\SIL 1000 14 92 543 198 127·· 26 

,·oLa.IBIA,01ILE 
Y PER!J. 1587 736 300 158 48 106 2.39 

01'lOS 171 40 -12 16 30 ·13 



1966 

,\\IER!CA --
lATI:~.\ 

~tE\!CO 

A'IL!Ur.-'. CES· -
l'FAL r:.c!.UYE-
IL-\íTI, PJ\.'J).I.~\ 
Y REP. OCMI11!. 
C.-\.\..\. 

\"E:\E:UELA 

..\''CE:,1·1:~A 

il!l-\SIL 

COU1'IB!A, 
ClllLE Y PCRU. 

OTROS 

TOTAL 

9853 

1244 

¡ .¡¡5 

2678 

1031 

12-16 

1933 

2-11 

MINERIA 
y-¡.u:;;¡rr 
croc-

1028 

108 

., 
J~ 

Jn 

58 

756 

12 

PfITROLEO 

290~ 307:' 

-12 ¡97 

tbS 

1922 293· 
--" ._•,_,,_ 

1.00 652.· 

69 846 

356 338 

97 .¡3 

18. 

TRANSPORfE CQllEP.C 10 amos 
CQ\ltf.í)!C:.\-- ---
cmrY2;ER 
1~ IA ELE\! . -

360 1153 1328 

20 153 115 

198 355 .¡44 

Hi 253 151 

.¡.¡ 235 

3$ 182 53 

50 150 • ..-:.o 

26 21 42 

(11) Fuentes: Para 195ú Datos ajustados basados en el Dcpart;unento de >"orne!_ 
cio de Estados Unidos, U.S. &Jsine~s lnvestments In l'orcin<¡ Countircs, 
1960. Para 19ól, Survey of r.urrent Business, ..\.5tosto de 1962. Para 1966, 
Surl.ey of. Current Business, Septiembre de 196i. 

(11) 
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CAPITULO U.- ANTECEDENTES DE LAS LEGISLACIONES EN MATERIA 

DE TRASPASO TECNOLOGICO. 

a). El problema del Traspaso Tecnol6gico en. Ainérica Latina. 

b). La Problem4tica del Traspaso Tecnol6gico en.México. 

e). Fuentes Reales de la Ley de T~ansfere~cia de Tecnología. 

d). Necesidad Regulatoria de nuestro país. 



CAPITULO II. - ANTECEDENTES DE 1.A LEGISLACION EN MATERIA­

DE TRASPASO OE TECNOLOGIA. 

20. 

A) El. PROBLEMA DEL 1RASPASO rrn TECNOLOGIA EN AMERICA<LATJ:llA. 

En América Latina,diversos investigadores han analizádo -
la problematica vinculada al desarrollo cientl..fTé~ltecno-
16gico de la regi6n, concluyendo por cierto q~~\,;~~t~ ~s -
insuficiente e insatisfactorio, e igualment~ .. ha_riX~~iü<lia­
do la vía que nuestros países han elegido par~;,;.~p~ci~isio­
narse de tecnología; su importancia masiva e. fodiscrimin~ 
da del exterior. 

"El traspaso de la producci6n científico-tecnol6gica de -
los países latinoamericanos en relaci6n a los países -
industrializados es de tal manera notable en nuestros - -
dias que resulta innecesario acumular sobre este hecho -­
elementos de comprobaci6n". (12) 

.Amilcar O. Herrera, "Diagnostica el atraso científico }' -
tecnológico en América Latina, al señalar que: 

1) La mayor parte de la investigaci6n guarda poca rela-­
ci6n con las necesidades más apremiantes de la región. 
Por ejemplo no hay un inventario completo de recursos, -­
solamente entre el 8 por ciento y el 10 por ciento de los 
suelos de 1 a regi 6n han sido "ma peados". 

2) No exístc prlicticamente investigación, tecnológica al­
nivel de las empresas; estas funcionan a trav6s de la 
importaci6n y la contribución privada, el esfuerzo de 
investigaci6n es prficticamente nula. 

3) Es escasa tambi~n la investigación fundamental. 

4) Es muy limitado el \'olúmen de inversiones que se desti 
nan a la investigilci6n y desarrollo. 

S) El sistema edu~acional es insuficiente. 

(12) Herrera Almicar O. "Ciencia y ~lítica en América Latina", Siglo XXJ 
F.Jitores, S.A., 3a. falici6n , México 1974, Pags. 19 a 43. 



6) La fuga de ce rcbros 

7) !lay gran preponderancia de la invcst igaci6n básica 
sobre la ,;lp1Ícdüá. (13) 

';.. ,,. • ••• ' ' e' • • '• 

; : ~: :;.¡~~vS}~~~~~~:~~~~w:~?~~~i:;!:~r~t~: d ªhr::h:·: :: : 
nol6gic~ ~;i~ separ~ k, ri~~'st.'f~':tegT6~Cc~ri' éi íllulldo <lesa 
r ro i ·1 a_(t"~-~:·,·- ~-·-:'o .< :.::. ~~~~'.~~{ .. ''}-r:~~ 

Angel Monti; por su parte,subéht§;Xtjr1:¿:.~liío'{'rNlnCipales 
rasgos··del desarrollo ... tec~noJ,6fl~Y€·z~i~:fai.~1!{J'• '¿) 

1) Los grados de depend;n:ciJ'&is~B1~~.~~fJ:rÚr<i:.aumc~ 
t ando. '" ····,. ,, < >•·,·.::. ··•: 'u. ·.•:~:.~···:~2·:..:·''· .. 

, -" ~-, :~~ _~_~:·:~ ~~-~ '.i:~:. _;·:_~¿~~!·{L"Y:-;~f,i~~:~:~"':~~~~::?_-~~~~:-

2) Los principales aportes (e~~o,J~gi~.ol;~~fit.~.~ienen, del 
exterior. ·.• .. ->:,, •. •· :'';/S ".··•:< 

~- - -----~~-~-;~ 

~;.,~: ~~::':~:::!:: ¿:[4f ~J~if *tWiZ~W~~!t~,~~l(~:·: 
subo rdinaci6n financiera; ;>~~:}. c.:~:;¡,00•;,>~E;~('/'' :,, 

') ~: ::·:::::.:.;:b;~~t~:~!~t!i~~ti~~~f ~~I~~~{:: 
leraci6n de las parábolasTde~~geñeracióií','.tecnol6gi-
ca humana. 

-- ,,- . ., --;;,-: '"'°,>, . ; -.:e~···;·.'_ ., . ' 
;~ / .-:. . ' ",-, . - ·, .,-.~ 

5) El gasto real de la g~niz-~c,kkri ~~-~~~v~~R~eu:'.:i~ol6gi_ 

• J :: : : ~:::~: ::: ; ~. , ecJ~1ó~i~;~.; ,:· , "~'i;. proa"' 
tivo suele estar atad:Í 'a)1'~\:~6~e~:E~;Ü~¿i;oíóglÜ ,cl~ri/ rea 
lizan··1os centros industriares:<.\ •;,c. ', .,qc 

7) Los re~imcll~s de}i)ropi·e~;d(T~Jfi~t;thi'tiri'~~\· i:pi-

dién<lb lautilizacl6n de 'tednolo~ia au(6é~ona - -­
Latinoamericana. (14) 

(13) llcrrcra O. Amilcar, OP. Cit. 19 a .¡3 

(1-1) ~t>nti Angel "Una Conceptuali:aci6n del P:lpcl de la .\J.Al.C en la­
lnJustrialización y el Dcsurrollo Tccnol6gico del Arca" Revista 
<le la Investigación BID INTAL, So.9 ~1cnos .\ircs, Sovicmbrc ---
1971, Pa¡.¡s. 58 y 59. 



22. 

Con respecto a la importaci6n de tecnología que se ha -­

llevado a cabo enAmérica Latina, si bien, en términos -

generales a~olaborado al desarrollo zonal, tamhi6n' a 

actuado ccnno ag~rite distorsionador del proceso'oe dC!sa-­
r~ollC> pC>~q~eha contribuido a transformar iC>s}'hábftos­

de consu~.d•D'trli~l~danclonos los de los países.Ihdü"~frial i 
zados ; po\:'qu~;:~~mos adquirido tecnologia in'ad{chi<la - ~ :­
para las cC>11did.ones de nuestros mercados. r en 'iniiftiP1es 
casos se pagan J>.re'cios muy elevados por ella ..... . 

Según Ernesto Aracama Zorraquín "La Problemática de ·la -

Comercialización de la Tecnología" en América. Latina 

puede apreciarse desde los siguientes puntos de visia: 

A) ECONOMICO 

B) TECNICO 

C) JURIDICO 

D) SOCIAL 

E) POLITICO 

A) ECONOMICO 

a) Costo de la tecnologia que_ debe ~esglosarse~en:­
. 1 ;- · -Costos Directos 

2.- Costos Indirectos 

3.- Otros Costos 

b) El término de duraci6n de los contratos a través de 

los que se adquiere. 

B) TECNICOS 

Desde éste punto Je vista el problema mfis importante es el 

de la selecci6n de tecnología, debido a la que se importa­

en América Latina. 
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a) Es ya conocida y de f5cil acceso en nuestros paises. 

b) Es obsoleta, o por ló mcnós 1••nó. süele pertenecer a.la 

c) 

d) 

e) 

f) 

gcneraciórr\ecnológica más I"~cirirXc·; •<.- -• 

Es tardfa i_.-.• :··.·.•-.. ·-•.•.••.-_--_.·.·i·: :• '' <~·._ ;i:}~~ :•-: ?•) ;;¡: _( .; 
, "· . ~ .- "'::.·:::.-__ :_,,'>~-~-:·:::', ;-:~.\. --~,-;-=_:_~.:-·-

~; :~ '.{~~; •~iil~f i~;\~f 1,~&,~ff i;t~~~~ 'ri~;:;~{: ~)",'; · Cfoa' 

No a Ü~ndé/~;\·~ ':'"Hf~s~1\!~'¿i6if.rd~ i61< rei:\]}'~ti-5 . niítüra ~ 
1 ··-,.:/.;,·;,\~)::::-: •..•.... -:::.":,_ -\,-.-- ----- :-;- --.- --;_·,. -~------- --C..-: •. :,------- -··--·----
es. ;_._-_.· ___ ·-. -_-.·,'._¡ ___ -_--.-_·-~_-_! ___ ·- :•¿:;~.;~_G.;':o":c; . .- ' : -,~>-· - '·'.-;i•;.: - . - - - . 

• V -~; :·, ,,.,,...,_ ;/!\O ;:, :·~i~~~~-~~'.' ;:; ·'."¡:·:: ",' '.<' ,·'· :> ··:: <:,· • 

Resulta :illaiiecua§~j~-·~--~-f2i2-~jf~toii·e~· en Áméri ~~- Lá ti -
na. _ . •e!~';":•'. ---. . -.. 

,,.'"'_ . ~5-~:··.:.'o·<~~: _, :,_.:-·:·t 
- 7 =·- --~--"-~ l~~~~;'.~~fy~~~~/::~~~~~~:,_:- "f-;'}=,~~ ~~~~-t~~::-~c 

C)~' JURfüICÓS 
• \' - -·' J - -- --o-,·- -~"'· • _, -_ •,- --- -

:j:·~L~~;-~~~:. __ ~/:· >'-'--~· --"~"~- ----~-
El aprovisfonaíü_ielltó~dtfteC:~oÍogfa- -~~ere-verificarse a -
través d~ ;,co~ntrát~s de:LfC:e~Üa•'; y no obstante:_~ue;~ste-. 
medio represeh'ta:la cons~~Uci6n de evidentes velltajas~: .. 
Plantea tambié~ ~~rios inconvenientes, de ent~e 1ci§·;~p-rf!!_ 
cipales podemos< d~saÚli r los que se originan eh fas'{'_ -

"Cláusulas Restrictivas" que se pueden clasificar en C:úa-
tro grupos:_ 

a) 

h) 

c) 

~: :~ :~:~~ :~: i i~~ ::: :: :::::: ::~ ':~ do~a 1?1¡'~"~'- -
-~;.:;~f' ::-~:.:: '· -

la e.co~Oi:nía del país receptor. .,. · : . .--.-·-,-.:_-,.; -----: 

Claúsulas que restringen el efecto dinál11i2o·d~la ---

transferencia. 

d) Claúsulas que restringen la aplicaci6n dei' 6fden jur_!. 

dico nacional del pais receptor. 

D) SOCIALES 

Pueden resumirse estos en el traslado de cultura, hábitos, 

actitudes y valores propios de los paisrs rlesarroll~doi a 

los nuestros, lo que lleva a nuestra dcspcr1onalizaci6n. 



E) POLITICOS 
24. 

Estos se pueJen reducir al proceso de actuación de la de­
pendencia estructural qu~vincula la ~egi6n ~los patscs­
in<lust rial i:aJos. ( 15) 

Según Jairac ,\lvarez Sobcranis "Los Principales Problemás­
de la Impórtaci6n de Tecnologia en Am~rica Latina" son: 
Las Imperfecci~nes en el iercado de tecnologia en virtud­
de: 

a) 

b) 

La pobre información\del. adquiriente y como. cons~cuen­
cia su débil;capacid~~t;(lec riegociacfo~,··qúe ii:ücva a 

aé epta·r·· · .. c~Mzz'~~~~,~~i}1\~~~~.~;~:0- .... ·• •••··.·• ..... ;·.~'.·~¡·:¡~J/.~:: :.··. 
Las crirac;e'rí~tica's':m~nopólic~s2l1;~1\&~~6licaslfdel ·. - -

::;E!¿t~~~i1~1~~~~~~k~i~~~f li;~~~t!¡r::: 
1) El j:iredo de h te~noiiJgía~ ¡íues?se;nos véridd muy 

' .. , --·-· ,, - ·,,_·:~,,··--\·~;":<~·.::' ·;:·.:~~ ~:·. _,·-:,_,.'.:·:- - ''< J·_, '.:.,;:,-::;.·,- '.~:·'.f~ : . .',.;. 
e ara ,·_-_ ::·::·--t>-·:~~·:·::-. '-~-. v():,·" '.~[~¿.: ~_:¿;,~-~. ;·,::?;~~-::;.~: ·~ ~.; ::~ .. :)~\:) .·;.~.· 

·.- ·''" ._' ,·'··~- : ._ .. ;~§~:./~<·.'. .. . ;,':· ..• ,,,_, .. ,. 

z) ~~ r~sifr[i~~f f~~~~~~~~f ~:~~~~~1·~,f~f~~;i~f 1nt~;f ~~{'1:st.ivas· 
3

) ~: ::i~tH~~{t~~~i~i~;~;~~~~tiff J~~~~·!i!:~d:i·~:e!:: · 
::·t~:~~~~~;~;~~j~~5~~~§"~·~cé~~~~~:~ó~:~s que d'ehen · ·· 

, < . . . . .. . .. .rroceso -
de importa~i5ri< de tecnología para atender los r!!_ 
que~i~iehi~~~~~i~~~ó~cso de desarrollo y particu­
larmente de ios sigui~ntes aspectos: 

( 1 S) i\rac:una :orraquin Ernesto "Algunos AspL"<:tos de la Comercializa­
ci6n de> Tecnología en Amfrica Latina" &lenas Aires, 1974, Traba 
jo l11t><lito, p¡¡gs. 9 a 4 S. 



a) 

b) 

e) 

2.5. 

Reducci6n de los costos explicitas e implícitos (espe-
cialmcnte estos resultan stímarnente ¡¡rayosos) tlc la - -
tecriol.og~~·-.· ·:: .. -.,:·."· · ·/-

Supresión .de lasipJ°;~~tic'as(Corit~rc.iiúes fe·~~;ictivas -

en las cantratas?r\de::¡i~?coriar2i6ne§ ·'lG~"iú.~itlln. 
utiii~ª~·16il. ae iii:f~E~i'i~&.í~§; . . ··.· · ~·.:>~ \~<· 

~:a~ 1 :~~{·~~·{:;e IbO;r{itr~~-s!t\'.: ;J?,arVf .~;16~·:·~;w.91.~~~:i.6'11 

la -

de-

i·¡[;· "'.¡'\'.ro : - ~;:...:.-·~: 

Ta tcc 

. '~·-.;: .-: 
~~'.:~,5 ,{;~,~---~-' ·.·: 

:~: ,:::~~~::Hfüfüt~f :r!t~~fü~ii~fü~}~1if {f {i~~!::d·-
~:: ~ :-~~~;i:i~J:~~t~~~~ ~\~:{;f ~i·~7;~~J~~~i~~;~~J~[~t~-~~~!i1~:' .···· 

:::::; :: :i::~~~· ::: ::~ ~~=: ~:!r::;t::~:~~ri~~~t~{~~:;!::: 
privados y no de grandes entidades ;ém¡)'resariáles. 

Los conocimientos téénicos tÚga~ {~!l-prií~/sllbVes~rrol la­

do por la adquisición que d~ cll~s?lillc~ un~ 6~presa .nacio­
nal, o parla instalación en:c1 pais re-¿eptor"dc 1.Ma··~ - -

(16) Alvarcz Sobcrar.is OP. Png. 98. 

t17) Anexo al No.12 de 111 Revista BIRPI, Ginebra, nicit'lllbrc e.le 1970. 



empresa extranjera o de una subsidiaria de la misma. 
26, 

En los casos de adquisición <le tecnología :.en .e,~ extránje~ 

ro por p:¡rte de una empresa nacioniil, la ;primera.dificul­
tad que surge es la falta de informaci6~:{po~'P~~.t~'.delos 
organismos estatales y privados vinculatl.~s·'a}ai;pt'ó<l~.c~ - - · 

ci6n de las alternativas de Tecnologia existentes para 
las finalidades que se persiguen. 
En las circunstancias anteriores no hay oportunidad de -­
elecci6n y la adquisici6n se decide sin estudios prcvios­
siendo un factor determinante las relaciones comercialcs­
preexistentes entre el adquiriente y el proveedor de tecn~ 
logia, el resultado de este tipo de adquisiciones es que­
na se obtiene la Tecnologia más conveniente a los interé­

ses nacionales. 
La falta de conocimientos de alternativas tecno16gicas, -
se extiende a las prácticas de negociación, esto es, a -­
las condiciones que pueden ser aceptadas,mejoradas o re-­
chazadas en la adquisici6n de conocimientos técnicos. 

La falta de conocimientos de alternativas tecnol6gicas y­
de las prácticas de negociaci6n de las mismas llevan a 
los usuarios a aceptar condiciones antiecon6micas para el 
país o para ellos mismos, y lo que es mas grave permitir­
una serie de prácticas restrictivas en la operaci6n de -­
contratos o traspasos de conocimientos técnicos como las­

siguientes: 

RESTRICCION DE MERCADOS. Dentro de esta práctica la más­
usual es la prohibici6n de exportar, de una total de 451-

contratos analizados en un estudio preparado por la junta 

del acuerdo de Cartagena, a petición de la Secretaria de­
la UNCTAD 409 tenían cláusulas referentes a la exporta---

ci6n. 

PAIS No. CU\TIV\TOS PROl llll lCION EXrülITACION EXroRTACIO~ 
TOTAi. DE EXPOITT ACIOO PERMIT!M EN PEl?-IIT IDA. 

roRMA RESTR IN 
GIDA 

OOLIVIA 35 27 2 () 

COIJl.IBIA lli 90 2 25 
fi:lJAIXJR 12 9 3 
PERU S3 74 8 1 
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En Chile de los 162 Contratos estudiados, 17 prohibtan -­

cualquier forma de exportaci6n; de ·1osl45 restantes la -­

mayoría limitaba el permiso de cxportad.6n· a ciertos paí­
ses, 

OBLIGACION DE ADQUIRIR BIENES DE PRODUCCION;~f tiav6s de 

este tipo de cláusulas se impone el receptor.dé '.teci1olo-­

gía la obligación de adqufrir:de determinatl~l~r!l~rb1as· -­

los bienes de capital intermedios .e irÍs~,~~s.,riec~~~-ri~s-­
pa ra e1 proceso ··pró?uc:tivo ascsori~s~(~c:li~E~'s~y; __ a<l~1n1s - -

~ ~::~~::. ··~:r:l~~c ~ gf m¡eyi:-~f:~!dfr:~~~¡~~¡'.~t-~f g.~·t•tt!:~ss~: 
••<--e -- .,- - '··· ,'> •- ,, -

:::idP:.t:.-~i.~-_:_l .•. ·.-.. nP·~~_I.·.··q·~-·-_:k.-:.t_·_~'.-.s.=•e_.; .. _-~t~~~~S-~i-~-~91:t~·¡¡·~~~f~~rgasicecon6mi--
·_:·:.·:·.'._ .. •.•_:_._•. ----·- ·----~---~:> ..... , :··.< -- .. ,_·:~~,~:<~-~ _;:L,.~:~}} ~:::·:;,t 

NUEVOS'. c~~C5&i~1~~r()s'i r'E¿~\cos·:,b:: M~}o.iiJ.s: És ~o~lln encon - -

trat c1a9s~1'..~!~ii"{;u'g:.'iJ.r~tY~~~·;~¡·¡¡(!c¡úirente·. de· tecnología de­

los nuevos-~6~c>ci~ientifsdescubiertos y mejoras de los -­

procesos~ck·;p~oducci6n que se logren durante la aplica---
ci6n ú la ~i.Sma. · 

OBLIGACION DE MANTENER EL SECRETO DEL CONOCIMIENTO QUE SE 

TRASMITE MAS ALLA DE LA VIGENCIA DEL CONTRATO DE COMEíl.CIA 

LIZACION DE TECNOLOGIA. Durante la vigencia del contrato­

es usual que tanto el titular del conocimiento que se - -

transfiere como el adquiriente, tengan interés en mante­

ner el secreto de .dicho conocimiento con el objeto de no­

perjudicarse frente a la competencia de otras empresas no 

obstante lo anterior, dicha obligaci6n se prolonga m&s -­

alla del térlllino;:de vigencia del contrato con mucha fre-­

cucnda, usí:c1Hestu<lios realizados en el Arca Andina, se 

pudo deter1nlnar''que en Bolivia el 45\ <le_ 35 contratos an!!. 

lizados obligan fil-concesionario a no revelar los sccre-­

tos técnicos después de la expiraci6n del contrato; en -­

Chile 311 contratos y en Pera el 69~ de 89 contratos cst! 

blccian igual obligación, como comentario al resrectu, -­

este tipo de c15usulas debe desaparecer pues de otra man! 

ra nu hay transferencia sino el simple arriendo de conoc! 

mit•ntos .¡11c _ian:is pas,1rán :1 1lominill dC'I receptor. 

_. ....... ---------~-



LEGISLACIO:\ APLICARLE Y TRIBU:-lALI!S COMPETENTES. 

Son frccu_c11tes)as dáusula~s <\Üc establecen que a los Ji­

fcrcndos que SC'JJrddú':C:a~é p~r la aplicación o interpreta­
ción <lc··1ós .~·o~tratos;·d/'·~o~~r~folfzaci6n· <le··· t~~riologíá, -
les sean a~Y'ft-~t)i'~~·l:is ~º~.1na's•.irigales delpaís·.~ic··~rigen 
del ced~rit~'.)')q~~: estos cleb~n ser res~el tos por los 'trib~ 
na les del ·pát5~.· ·.·'. 
Dicha prácti~á acl~más de romper el principio que a los -­

contratos les son aplicables las leyes del pais donde van 
a producir sus efectos y se someten a la jurisdicci6n de­

los tribunales de los mismos, deja en situaci6n desvent! 
josa al. adquirente de tecnologia quien generalmente por -
razones de tipo econ6mico se verá imposibilitado de recu­

rrir ante trib.unales extranjeros en defensa de sus dere-­
chos. ,-_()._8) :~--- -:_-,,~-~--~-

- .;--,' 

FORMAS·.i)E TAAN'sp'¡faE~CIA DE··TECNOLOGIA UTILIZADAS POR LOS­
PA ISES .1fü.füffs..\RRóLfo _:;•• .. ·· ... ·· 

La tecn~·roG~ se'·~~:nsfiere'en numerosas formas entre 

ellas la{l1nás impo;tantes son: •e ; 

1 J · ~[,.n~~!::CJ:.'.i:hi{;.~~~Kii~iii~fr r•r i6d im · r 

2) 

3) 

4) 

5) 

ii~!;i~j(:~ti;~~~~~~~!~~~f ~íi~J¡~~,if f r.:Wf [·:¡~ .... 
El c~rii~l~i~2?g.{i~7ft~::·i·i:'~i~ pr¿duAdo's .;;~ )g'.fras par 

·~~):': "o::/·';"·- ··-·-, ·-;·.·: /·~ '>· .-:.<·.:·· 
tes'. --- .... ,:·_": ;::: .:.:··.-:.1:.-;:.:,_:1 ·-~---- ~~<.''.:~:,': :r- · - :~ .... •.·,:;:.· .. ::-~·-:; 

"'-<}'" ¡;_•{ -·'1,':<_~·;,.,. • ,''v •.. ~>-,·:>.J ~.-

El. e~trdriami'ci~i~tdc estudiantes y de' ~'i2iH¿~~·;;;,,el 
emp1~.0, cl~;~¿*J~r~t,~s· extranjeros. './~:: <:·".~· 

- .' .,''.,''·.-

Los in't:~,r~ambios de informaci6n y de personal mcdüin­

tc los rro¡::rar.ws de cooperación técnica. 

( 1 ll) Contreras Carlos "f:nsayos sobre Política Tccnol6gka en América 
Latina",lnstituto ~rtean!C'ricano de Investigaciones Socialcs,-­
~1ito-Ecuai.lor. 1974, Par,s. 23 :i 25. 
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6Y La importaci6n de maquinaria y equipo, y la literatu­

ra correspondiente. 

7) Los acuerdos sobre patentes, licencias en general y -

conocimientos técnicos. 

8) La inversión extranjeradirecta)r'r~:;~W~ri'2lóh; delns 
corporaciones multinacionales'~·c1af; t>.·;~'"'! .,., .. ·{:}'.; · 

Los Países en desarrollo utilizan si~uiii~~·~¡~:~f¡~x~'ü 

¡¡¡~~ ::¡j;~~1~~'.~~2¡~~:~;;~;~;tilf iiít~l{,í}I~ 
-·- - ·-'-.· -· ~-...;.:::o_..!.~ .'.J:··;./, ::,Lo;_-·; 

a) ;~:füi;:;:~ifül~11111!11iilJ!it{f ~i~ir 
instalaci,ó~ ·de·.equipos i/t~cnglogíai.jcl~~nroceso.s .. ·pro- -

PEtiaampae.n·.·.·dt.·~e<.'o~:pfe~hr:<aa''.;c;:l.,_:ó'ny'.: ... • ' ' ~ ?:~;: ·'·.;:.,..·<[<~ :··. ;; '·: ..... 
b) ··.. . . . o¡)~r~d6n''r:·xa:ril':iRi'S't:r~C:ión de las 

instalaCiones productivas y cid mercado~ y mejoramien­
,to d~ la eficiencia en los procesos establecidos me-­
diante pequeñas inovaciones. 

La elección de una o varias formas señaladas anteriormen­
te depende usualmente de la naturaleza de la tecnología -
que se desea y de las capacidades técnicas ya existentes- -
en el país en desarrollo. Parte del conocimiento se obti~ 
ne mediante libre flujo de la información; otra parte pu~ 
de venir incorporada en la maquinaria importada y en los­
consultores extranjeros; entre más viejo y f§cil sea un -
conocimiento, mis probable resulta que estfi disponible -­
gracias a una o varias de las seis for~ns anotadas prece­
dentemente, entre m5s moderno es el conocimiento más pro­
bable resulta que esté en posesión Je empresas o personas­
extranjcras y usualmente tendrá que obtenerse mediante -­
acuerdos de patcntes~licencias y conocimientos y mediante 

( 19) Estudio <le la u:cl'AD, Capftulo 111,'~ransfercncia de Tccnolor,fa 
Incluyendo Conocimientos y Patcntes":"Elmcntos <le lUl l'rograma­
dc Trabajo para Ja UNCTAfl" ('íll/B/3101. 
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la inversi6n directa y la operaci6n de las corporaciones 
multinacionales. 

En los paises en desarrollo han surgido y evolucionado - -
varias formas de organización del proceso de transferencia, 
por un lado se encuentra la inversi6n directa de empresas 
extranjeras que establecen en los países en desarrollo suh­
sidiarias o filiales, por otro lado dichos países práctic~ 
mente no tienen ningún control sobre las operaciones de las 
filiales extranjeras , y por otra parte se encuentra la - -
empresa pública del país en desarrollo que trata de obtener 
en las condiciones más ventajosas la tecnología de las -
diferentes Íuentes extranjeras. 

FORMAS DE ORGANIZACION DE LA TRANSmsro~ DE TECNOLOGIA. 

Puede distinguirse tres grandes tipos de organización: 

1) Empresas con participaci6n mayoritaria de capitaf ex-­
tranjero. 

2) Empresas de participación mayoritaria de capital nacio­
nal. 

3) Empresas con capital enteramente nacional. 

El predominio de uno u otro tipo de organizaci6n en los - -
países depende de sus particulares circunstancias econ6mi-­
cas y de sus condiciones políticas y sociales, así como - -
tambi~n de la naturaleza de la legislaci6n que rige la pro­
piedad de la empresa. 

EL COSTO DE LA DEPENDENCIA TECSOLOGICA. 

La venta de tecnología es particularmente una transacción -
compleja debido a los grav~menes impuestos sobre ella, rara 
vez se especifican con claridad en el caso de las subsl•-­
diarias transnacionales , la mayoria de los arreglos sobrc­
transferencia de tecnología son implicitos; a menudo ni - -
siquiera forman parte de acuerdos explicitas de transmi--­
si6n. 
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Pueden distinguirse tres tipos de costos: 

a) Directos b) Indirectos c) Otros Costos 

a) Costos Directos. Consiste en los pagos por los derc-­
chos de uso de patentes, marcas, licencias, conocimientos 
técnicos y por los servicios técnicos requeridos a todos­
los niveles desde la fase de pre-inversi6n hasta el peri~ 
do de plena operaci6n de la empresa. 

b) Costos Indirectos. Los costos indirectos se pagan de -
diferentes maneras, las grandes partidas est~n constitui­
das por: 

1) La fijaci6n de precios excesivos para importaciones ~ 

de nroductos intermedios y de bienes de capital (re-­
cargo de precios). 

2) Las utilidades de la capitalizaci6n de los conocimie~ 
tos técnicos (Know-How) 

3) La repartici6n de parte de los beneficios de las fi-­
liales que pertenecen totalmente a la sociedad matriz 
o de las empresas mixtas. 

4) Recargo de precios por tecnología incluida ·en el cos­
to de bienes de capital y equipos importados. 

La mayoría de estos costos indirectos son difíciles de de 
terminar en su mayoría, ya que muchas de las veces son -­
gastos "encubiertos'' o de sobrefacturaci6n de la importa­
ci6n de insumos, de productos intermedios, equipos y re-­
puestos. 

Es una pr5ctica muy generalizada en los acuerdos sobre -­
transferencia de tecnologia la inclusi6n de cl~usulas es­
peciales limitando la compra de dichos insumos a los mis­
mos proveedores de tecnologia o a fuentes especiales de-­
signadas para estos propósitos. 
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En un estudio preparado por la U'.'JCTAD, por la junta del -
acuerJo de Cartagéna se demostr6 que en la industria far­
macéutica Colombiana el monto absoluto de los costos "en­
cubiertos" incurridos a través de la sobrefacturaci611 de­
productos intermedios, era equivalente a seis veces las -
regalías y 24 veces las utilidades declaradas de las fir­
mas extranjeras. 

Una muestra de firmas en el sector industrial en Chile, -
indic6 una sobrefacturaci6n de productos importados por -
sobre el 500\ mientras que en Pera la variaci6n era entre 
el 20 y 300\. En cada caso, la sobrefacturaci6n de impo~ 
taciones por firmas extranjeras fué mucho mayor que aque­
lla realizada por firmas nacionales. (20) 

c) Otros Costos. (Incluyendo los costos de la "no trans­
ferencia"). Este tipo de costos reales también son - -
dificiles de percibir siendo los mismos de mayor sig­
nificaci6n cualitativa para las políticas nacionales, 
dichos costos son: 

1.- Limitaciones impuestas en los acuerdos de transfe 
rencia. 

2.- La transferencia de tecnología impropia o inade-­
cuada. 

3.- La transmisi6n insuficiente o tardía. 
4.- La "no transferencia" de tecnología. 
S.- La transferencia a largo plazo de la te~nología -

importada,que afecta aquellas politicas 'naciona-­
les dirigidas hacia un s61 ido des:nrol lo de. las -
capacidades t ceno lógicas naciona 1 es~ 

( 20) "F\Jndamcntos de la Polit ica sobre kcnología dl' !ns Países dt>I 
Pacto Andú1011

: Estudio de la junta Je! :i~-i1erdo dl• l'artagéna, -
1D/107. 
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LA PROBLE~IATICA DEL TRASPASO TECNOLOGICO EN MEXICO. 

Antecedentes de la Transferencia de Tecnología en Méx! 
t'O, 

So existen t-studios detallados sobre la Historia de la im­

portaci6ri 'd¡ tecnologia en México, pero esto data desde la 

coloniá, se puede St'ñalar una primera' etapa de importaci6n 

de Tecnología que \'a desde la colonia hasta el Porfiriato. 

La Tecnología se import6 a México en esta primera etapa, -

primero España, después de Francia, Inglaterra y otros ---
países Europeos. 

Fue así como México obtuvo los recursos tecnol6gicos nece­

sarios para llevar al cabo las actividades econ6micas pre­

dominantes de esa época; la importaci6n de Tecnología ve-­

nía acompañada en muchas ocasion~s, de recursos financie--
ros. 

Desde la Independencia.hast;apr~ximádamente 1880, la In-­

versi6n privada ext~anj~';'rli~U:~t~IJylimitada y com~ conse--

:~~:~~: ~:~~~~';;;~:J~ii1~~f~ét~o~-~:n;~::!~~o~nd:1 M::~:~ .. :!~ 
origina ar'~riisl~rs~·X~! dÚenio 1880" 1890, cuandó ~Ci.\Tienza-

::~:::::;inf r~~~~~~~;::~~::~.~·::::::~::~~;f ~~~1;;;: 
"'. ·J-- ~-;. ·-~ ···.' :. ·-; 

Durante el;pO'rüd,a,to: hubo una gran inversi6:n·.i~~,c~Fitales 

,' :;· .. :>r·,:,·· "·'.;'', .. , .. "<.:;:::.:;,·;:::.:,:,:,-,~¿-:.:"• 
,· -~::.:·i~:}~?; ¿_ 1~-ó!'.~i:-;~1-~>::~ 

:··~'c}:~·-::~~'Y: ~~:~"'.-::- .. '·' /:.'·i':;·"·.\· :-.{:;: ·:~<:\:,: .. ::~:.~;~~,:-_ 

Ln s ne ti vid~d~}~~b1~6mT~'¡¡'5; rixt ~~llj eias desarr~Xi~~~~Ocnt re 
ISSO y UJIO,,tuvieroncicrtamente un impacto''J1()'sit:T\roe"so0re­

t>l dcsnrrol lo de ~léxico Pre-Revolucionario, no rib~ta~t~ , -
señala Miguel S. Wionczek : "El prC'CÍO político de estas--

( ~ 1 ) Urquidi 'lictor }' Lnjous 1\drfon "ülucnci6n Superior, Ciencia y -­
Tecnología en el ~$arrollo r.conómico Je México" Colegio de Mcx.!, 
co, 1967, Pag. S. 



34. 

ventajas econ6micas nacidas del flujo indiscriminado del -
capital extranjero hacia México era sumamente alto". (22) 
Durante el peri6do pre-revolucionario la inversi6n <le cap! 
tales extranjeros fue muy poca y el avance tecnol6gico que 
hasta 1910, habla tenido el país se estanc6 hasta un ci~r­

to grado con excepci6n de la industria petrolera y de e~e! 
gía eléctrica, esta situaci6n prevaleci6 durante el pe~i~~ 
do revolucionario. 
Al terminar la revoluci6n y normalizada la situaci6n pnlí~ 
tic a, México, comenz6 a desarrollarse econ6micarncnte ¡~ra- -
cias a la Reforma Agraria, al establecimiento de la Banca..; 
Central y al de otras Instituciones Bancarias Oficiále~, -
los capitales nacionales comenzaron a invertirse en i.ndus- .. 
trias. Y la dependencia respecto a técnicos y .admin~stra: 
dores extranjeros cornenz6 a disminuir. 
Todos estos años pueden describirse como una "Guerra '.sl.lb~:­
terranea" entre los dueños de capitales extranjeros inver:-· 
tidos en México y entre el gobierno pos-revolucionario;· :.:.:. 
ésta situaci6n lleg6 a su máximo clímax con la expropia--­
ci6n de las cornpañias petroleras extranjeras, ello tuvo _;; 

como consecuencia el desaliento a la inversi6n privada ta~ 
to interna como ~xternn, con lo cual puede decirse que la~ 

transmisi6n de tecnología al México de los veintes y los .. -
treintas fue muy reducida. 
Durante los cuarentas se llev6 al cabo un intenso proceso­
de industrializaci6n a consecuencia del advenimiento de la 
Segunda Guerra Mundial y el consiguiente incremento en la­
demanda extP.rna de productos básicos hubo un rápido aumen­
to de la inversi6n extranjera directa en México y como co~ 
secuencia se importó mucha tecnología riel extranjero. 
"Se estima que la inversi6n extranjera directa en México -
pas6 de 499 millones de d6lares en 1940 a 560 millones en-
1950,a 1081 millones en 1960 y mas de 1,500 millones en --
1965,en 1940 el 60\ de ésta inversión provenia <le los Esta 

dos Unidos, Alcanzando en 19fi5 ~l 85\. (23) 

(2 2) Wionczek Miguel, "El NacionaliSlll> ~k!xicano y la Inversi6n Extran 
jera". Siglo XXI Editores.~ico 1967, Pag.6. 

(23) Reza García Raúl. "Ensayo sobre el Crecimiento Econ6mico y la -­
Inversi6n Extranjera". El caso de ~&ico 1950-1964, Tésis UNAM--
1966, Pag 37. 
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Infor111aci6n muy somera proveniente de organismos oficiales 
nacionales e internacionales, sugiere que "a fines de los­
años setenta México gastaba en la adquisici6n de Tecnolo-­
gia de origen extranjero entre 180 y 200 millones de dóla­
res al año y que estos gastos crecían sobre una tasa anual 
cercana al 20\ creando una carga creciente sobre la cuenta 
corriente de la balanza de pagos". (24) 

México representa el caso de un pa1s semidesarrollado, ca­
racterizado en un proceso de industrializaci6n acelerado,­
cuya funci6n principal es la de diversificar la estructura 
productiva, substituir al máximo posible las importaciones 
de bienes de consumo final y de productos intermedios y - -

crear nuevos empleos; por lo general y hasta la fecha, una 
gran parte de la tecnologta procedente del exterior viene­
en forma de paquete:capital,tecnologia propiamente dicha -
y dirección. 
Algunas empresas realizan a la fecha investigaciones tecno 
16gicas para un mejor y más rápido desarrollo de las mis-­
mas pero existen otras que no realizan investigaci6n algu­
na, siendoles más fácil comprar en el Dercado internacio-­
nal tecnologia que requieran, alftunas de las causas por -­
las cuales las empresas mexicanas no la realizan son las 
siguientes: 
"1) Cuando se trataba de empresas extranjeras que la casa 
matriz les proporcionaba toda la tecnologia necesaria. 
2) Cuando se trataba de grandes empresas nacionales, la­
fal ta de recursos para llevarlas al cabo. 
3) En las empresas medianas y peque~as de capital nacio­
nal, se adujo el reducido tamafio de la empresa, 
4) Tanto en las empresas nacionales como en algunas de -
fuerte participaci6n extranjera se sefial6, ademfis el largo 
pcri6do de gestaci6n que dichas actividades requertan, el­
gran riesgo que les era inherente y la lenta y dudosa rec~ 
pcraci6n de dichas inversiones". (25) 

(24) "Dirccci6n General del llRJ1.leSt(\ sobre la Renta" algunas conside­
raciones sobre la asistencia tEcnica, lnvest igacíl5n Fiscal SICl'­
l'léxico, Octubre 1969, Par.,. 46. 

(25) lle l·laria )' fampos, f.b.ll'ído, Op. fit. P:i~.2H. 
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M6xico ha sido un pals importador en masa de Tecnologia -

de origen externo, sin que tuviera capacidad para establ~ 
cer las prioridades tecnol6gicas, exigir de los vendedo-­

rcs de Tecnología precios internacionales conif«itivos sin 

que pudiera adaptar la tecnologia importada a las caracte 

risticas de la economia nacional. 

"Es interesante hacer notar que la preocupaci6n por parte 

del estado por el costo, la calidad y la adaptabilidad de 

la tecnología disponible en el país surgía en el momento­
en que la saturaci6n del mercado interno y las dificulta­
des de la balanza comercial han nlanteado a M&xico la ne­

cesidad de cambiar sus políticas de industrializaci6n pa­

sando de la substituci6n de importaciones a lasexportaci~ 

nes de la producci6n industrial". (26) 

Ahora bien dentro del marco mexicano se seftalarán s6lo -­

algunosfcl~t?s de lo que representa el sector industrial -
mas frnpol-tante en nuestro país como lo es el sector de la 

elabor~~'i.611'.de 11.1 iriien tos. 

Los ga~io~;~faeé21Ü'v~stigaci6n y desarrollo en el sector de­

la eiaoofa'C"i.6h'.:::d~ alimentos son los más bajos que se efe~ 
tuan en los .s~ctores industrial es, en las economías indu~ 
tria les. av~nzadas. En el sector industrial se gasta - - -

aproxima~11m~nte eL_4\.de las ventas en actividades de in­
vc¿Úgaci6n y desarrollo, mientras que la cifra correspo~ 
diente al sector de; la elaboraci6n de alimentos. represen 
ta la d&cim~ parte d~'aquellas (0.4), La mayor p~rte de~ 
los gastos se dpstinan a la investigaci6n sobr.e lás caras 

terí sticas .Je·:comcr~ia lizaci6n secundarias (gusto /textu­
ra, sabor ~ el1~a·~~. etc .. ) para promover las ventas en -­

los mer~~dos +egionales. 

{26) ~ionczek Miguel, "La Transferencia de Tecnología en un marco de 
Industrialización Mexicana". Dcpto. de Asuntos Cicntificos - -
Secretaría C.cncral de la Or¡:anización de los Estados Amcricanns 
l~ashinr.ton, D.C. , 1972, Pag. 8. 



!ii. 

Hay muy poca actividad de investigaci6n y desarrollo en -­
las esferas de la tecnolor,ía productiva y la calidad de -
los productos (en funci6n de la nutrici6n). La mayoria -­
de las "Nuevas Tecnologías" en el sector de la elaboraci6n 
de alimentos se limitan a aplicar t8cnicas desarrolladas -
en otros sectores industriales. 
En nuestro pais la mayor parte de los pagos por transfere~ 
cia de tecnología (derechos, patentes, asistencia técnica, 
etc.) proceden de las empresas transnacionales a quienes -
correspondi6 en 1971, el 80\ de la cifra oficial de 144 -­
millones de d6lares de los Estados Unidos en concepto de -
pagos por tecnología foránea. 
En el sector de alimentos, las transnacionales efectuaron­
el 93.3\ del total de los pagos, dichos pagos efectuados -
se hacen comunmente a las empresas matrices. 
Los pagos que efectuan las transnacionales por Transferen­
cia de Tecnología son mayores, en proporci6n a la produc-­
ción que los de las empresas mexicanas. Las empresas mexi 
canas gastan menos del 0.1\ de las ventas para importar -­
tecnología, mientras que las transnacionales gastaron el -
1.3';. 

Ahora bien la tecnología en la esfera de alimentos provie­
ne como se ha dicho de los Estados Unidos y Suiza, en ---
1971, Estados Unidos proporcionaron el 80\ y Suiza un 18.S\ 
en el caso de las empresas de propiedad mexicana los pagos 
son menores pero la proporción es la misma,el 80\ está 
destinado a los Estados Unidos y el 8\ a Suiza. 
Después de 1945 las empresas transnacionales adquieren más 
marcas comerciales que patentes y después de 1958 hubo un 

aumento moderado de la adquisición de patentes; las marcas 
comerciales representan el 95~ de la adquisici6n de Tecno­
logía, h&bida cuenta de la estructura de los mercados, e! 
tas marcas comerciales pueden ser objeto de nuevas licen-­
cias para satisfacer todo el mercado interno. 

Para corroborar esto se señala un cuadro de patentes conc~ 
didas y marcas registradas en todo el sector industrial. 



PATENTES CONCEDIDAS Y MARCAS REGISTRADAS DE :J:tP. MUESTRA DE ETN llf:I. SECTOR INIJUSTlllAL 

RAMAS INDUSTRIALES Y 
No. EMPRESAS. 

Alimontos (16) 

Bobidas 

Textiles 

.TIPO DE 
INSCRIPC ION. 

Patontos 
Marcas 

'· Patontes 
,Marcas 

Patentes · 
Marcas 

Patentes 
.·. :c..; ~~,:c~:;:~.c'i'• ~·~Marcas .e::. 

Papel\ ;c~¡t:~'.í /(3) . §pa~e~tes 
.•.. .e .• , •. ,;;{•· ···:::Marca·s 

Edi to~i~{. ·· ., A 1} • {!ititcn~es 
;>> './;'. \~°"reas;··· 

- -'··;> i ./;: • 

Hule ·.;.; •. ·\(3f;. ,·r~tcll'fes>. 
-· -. }'.::·:+;:-."-'' ~:-""'· ·· ';-:0~~;-::-~> '"., Mnrcns 

Qu1micaHAd~sú~{;c69) •;·;h€cntcs 
<.';. Marcas 

Qutmii:J·":F ~r~ilc~lltÍ¿ 1/ 

Derilfndos .. 

Minernlos no mcifilicos 
(3) 

Piitcntes 
Marcas 

Pilúrntes 
.Marcas 

Pu ton tes 
Murcas 

18 
102 

6 
24 

... J76 
·17s 

PORCHN1'A.JE llllL TOTAL DE 
JNC!lll'CJONES Y MARCAS­
COMllRCIAI.llS. (5) 

o 1 1 

2, 8 
3,4 

33,2 
zo,s 
21 , B 
34 ;9 

1 , 4 
1 , s 
0,8 
0,7 

"' "' 



DE 
INSCRIPC ION, ;:-\1). 

1 
1~~~~~~~~~~~1--~~~~~~-+-~--'...:..<.~-+~....>.;'-'-~-+-~~l--~.._~.L-~=-:~.:.::.:;;.;.:~-=--~1--~~~ 

l)lotál" .. , "" ( 1) 

\Productos Mctál icos 
t (20) 

j:,laquinaria no cléc.:tri 
1 ca. (I~) 

Maquinaria electrica­
(29) 

Equipo transporte (15) 

Otras manufacturas (7) 

Patentes 
Marcas 

Patentes 
Marcas 

Patentes 
Marcas 

Pa tcntes 
Marcas 

Patentes 
Marcas 

Patentes 
Marcas 

2 

46 
63 

66 
94 

652 
92 

47 
272 

7 
107 

13 
2 

89 
7ú 

80 
.63. 

23 
8 

331 
225 

'/17459' 
,:~.238 

283 
11 8 

38 
1 o 

466 
364 

. -
493 
314 

c:z101 
839 -

663 
961 

307 
349 

0,3 
0, 1 

3,5 
3,0 

3,9 
2,6 

21 • 2 
6,8 

S,2 
7,8 

2,4 
2,8 

TOTAL (197) Patentes 1332 2790 8660 12782 100,0 

1-~~~~~~~~~~-+--Ma_r_c_a_s~~~--+~-1-s_9_2~__..---3_2_2s~~4--7-s_4_6~--4-1~_-3_6_3~-+-~~~~1-oo~·º~~~~~ 

"" ID 
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En 1970 cuando el estado descubri6 los inconvenientes de -

la dependencia casi completa del país, respecto :de las - -
tecnologías .fJ1lporFadas ¡ d~pendencia ~·U~'.SC• acompaña además 
por el bajo gra;do .~n 'lue p~6Jériisc~i:íiclíi~t:~·clá'~~·~;'_·ía irapo­

s i b i lid ad- 'de •• dism}nuir;t:as, •·sin~'·se•Yil1iciaba;s:tin¿esft1~rzo __ --

~::;;;:¡:,:;~&~~~f {~~lii~Urr~}~li~il~íi~füi;:,:·.: 
,,.,,.., .. :~:::,/~· .~/:~, , .. t~' ·•':~::··<.· :·~ '. ;·~.\:_·~ - <;-';,\,~·::·: ~.;,_;_ . ,: .. ,.<_:~ .. > ~. ~ :' :-.· -__ , . 

. .,.::·->::__.,·_.::,~:}~·~,.,·~· .. ::;.··'.:._\'¡'.-Y<:t ·,-:\,/ -···'· ···---· -

Antes de la<cré'd2io'ri~del0"CONACYT y mas 're'c1~ntemente a - -
partir de l~~.g~·t.&i{tl'tl'~·e'ri.¿y'ig~r·.c1~<ia.•1~·r;~ºti¡;·~~·e(o.riegistro~ 
de la Transfe.r'eiic?i'a' ci~ Tecnología en nue~trohpaís ,·<no se --

podría hablar de'·la~xi~t'encfo de una política·'de'ciencia-
-.-

y tecnología. 
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C) FUE~TES REALES UE LA LEY DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA. 

El 30 de diciembre de 1972, se public6 en el Diario Ofi­
cial deJa·feUeÍ'aci6n.1·a Ley sobre el Registro de la --­
transf~rell~Ía fccl; uso y .explotación <le Patentes y Mar- -
cas, latÜ.ú~~tr6enl/igor el 29 de enero de 1973. 

El Articulo 1 !! de dicho ordenamiento cre6 el Registro Na 

cional de Transferencia de Tecnología, disponiendo que -
estarla a cargo de la entonces Secretaría de Industria y 

Comercio , sin embargo con motivo de la reforma adminis­
trativa y de conformidad con la Ley Org~nica de la Admi­
nistración Pública Federal, el Registro estúvo a cargo -
de la Secretaría de Patrimonio y Fomento Industrial , 
actualmente está a cargo de la Secretaría de Comercio -­
y Fomento Industrial (SECOFI). 

Para poder comprender con mayor precisión cual fue !31 
propósito que tuvo el legislador al dictar la ley sobre­
el Registro de la Transferencia de la Tecnología y el -­
usci ·y e~plotaci6n de Patentes y Marcas a continuación -­
se Cita !~exposición de motivos de este ordenamiento: 

"La -tecn~·logía constituye un factor indispensable para -
el desarróifo industrial y su aplicación j_uega un papel­
deter¡ninán~~-en~los procesos productivos,lo que hace ne­
cesado qúe los problemas y modalidades de su transfere!!_ 
cía se toi:ien .en cuenta como elementos primordiales en el 
diseno Y"aplicación de una Politica Industrial. 

Sin dejar de reconocer la importancia qÚe·;tien~ y segui­
rá teniendo :en e 1 futuro la importación: de\te~nología - -
por parte de la industria nacional es ~~ce~·~·rfci ~stimu- -
lar r promover 1 a creaCi6n de u ria tc.cnol~gia; própi a por 
medio indispensable par~ alcanzar la independencia econ6 
mica ucl país. -
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Del exámen que se ha hecho de los contratos o convenios,-­

por los que la Industria. Nadonal adquiere. tecnología, se -
ha llegado a la conclusi6~·d~-que-~edi~nte eli~s~e ha --­

transmitido tecnología út n· e imp?r;tant e pñz:,~ il clesenvo 1-

vimien to industrial .d.el pri'ís·,· fi'e'rÓ!que·Ú~~iéhtfr~cuénte--
mente la tecnología adquiri,J'{.~~,~.~~.iPf~t~'·,;!~',;~r1~~€c~1:~~ª. o -
ya disponible en el país .• :y que'·;·~adem.ásC:',enNtales~sontratos 

; -

producci6n' dis tribuci6ri~ó}c~l11e'rC:ializaci6n'r sújet~n a -~ -

::i:~::~::º e:::ª:~:;~: ·.·:~:·~~~~·~:i~~~4i·fi~h~)i;-~¿t·~nm·i~·At: 
de los contratos. · '."';•;···;·;•;•', ·o;.c:c,•.,•" • · ·;:,,; ····, .. , .• 

~~:h:: ::: :=~::~1::::.~ .J~#tt~~~~t~f l~l~f ~~¡t~t~:;~ 

¡¡:;¡¡¡¡;~:;!~¡~¡111r~!llllll!l!llillillf.~~i~ 
;:,:::::~:::: ;: :~: :::: :~::~~~:: ;:::~1~:,;~~~f ~~~f~~~': 
ner los mayores beneficios de la adquisid6n~·'<l~{t'~C:nología 
reducir los efectos adversos, de su impo_r~éln_C;'.(ef,r.eli:•rra. ba- -
lanza de pagos; fortalecer el poder de n~gcft/~ei!s'fi•d~-fos­
compradores nacionales, facilitar al sectoiF--[Ji{l~~"triaÍsu­
acceso a la mejor tecnología disponible ~n Ío~';fu~rcudos 
nacionales e internacionales, en optimas~condicio~es de 
oportunidad , calidad y precio. 
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Por motivos procedentes·y-en ej~rcicio. de.láfácúltad que 

al ejecutivo .demf cargo confiére la.Eracd.6n I, .d~l .. ~ ... - -
Artículo f1 , .·ae.Ji¡.)'cC>r\sti.tl1ci~11\Polí ti~a:A~e 16~·.~stiídos - . 

~: ~ d~I ~ ·~:i~f~~;~~~e~f 1~~~l·~·~~p~~m.:~:Ji:n~3 ~:~i:d~= r::i~: t: 
des, ia p~e·sehi:'e'.'. cZs).:• 

( 2 8) Uiario Oficia 1 de la Fedcraci6n, 30 ele diciembre ele 1972. 
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D) NECESIDAD REGULATORIA DE :-/UESTRO PAIS. 

La necesidad de regular el flujo tecnol6gico prove--­
niente del exterior se pone de manifiesto al crearse­
la Ley que regula la trarisfercncia de tecnologia y el 
uso y explotaci5n de paijntes y marcas. 

Ley que si en un mC>mellt~ ft1~ra cumplida por las empr~ 
sas receptoras s~·~íf\d~'~giar~ utilidad, ya que debido­
ª la "imperio~~\.'i.(i%e~·~i'a''cle adquirir una tecnologia­
se aceptan, corir6'.ifü~"cliversós capítulos se han señala­
do, cláusulaslisivas y se dan casos que en la prácti, 
ca los particulares o sociedades mercantiles mexica-­
nas llevan al cabo el registro de los contratos sola 
mente para efectos de hacer deducible ante la Secreta 
ría de Hacienda los gastos efectuados por la transfe­
rencia que se haga o también por el hecho de que sino 
registran dichos contratos dentro del término establ~ 
ciclo por la Ley se harían acreedores a las sanciones­
que marca la propia ley de la materia. 

Dentro de esta necesidad regulatoria también se trata 
de evitar que los centros de control de las empresas­
caigan en manos de extranjeros y que estos puedan rna­
ncj ar a su antojo el desarrollo industrial econ6mico­
del país. 

También sabemos qu~ dentro del marco tecnol5gico a ni 
vel internaciona,l paises como los pertenecientes al -
pacto andino,;cB~a~il, y sobre todo Jap5n, han dictado 
medidas de saf){i~/Jegal tendientes a proteger dC' s~ 
hre manera<sÜ,}lhdusfrla y que conjuntamente tanto --· 
Sector Púl>JJ:6~~}~;0Jic:ial con el privado lograrftn 
romper la bair~ra de atraso tecnol6¡?ico y por lo me-­
nos se intente~no depender tanto del exterior. 
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Ahora bien dentro de las cláusulas de negativa pre­
vistas dentro de los articulas 1i y 16 de la Ley y-

41 al 67 del Reglamento de ,la mat'eria se confirman­
las ideas que tuvo el L'egTSla'dor para determinar ,_ -
en qué momento pueden seri~~gados o n~ los contra-­
tos que son sometidos a registro, t:oinaTldo en cuenta 
las necesidades propias de la industria, pero sin -
olvidar que la premisa mayor es el bien nacional -­
olvidando el interés particular; recordando que en­
épocas anteriores como el Porfiriato llev6 al país, 
al no-existir una legislaci6n aplicable ; a una - -
situaci6_n_en ~que Ja toma de decisiones en su maror­
parte ven"Ía>dci extranjero. 

Es nece~~a~fCi;reconocer que esta Ley es muy buena y­
que -,p¡r~-·sG, ;~ac~a apl icaci6n deberá contar con que 
las p~ites ~6ntratantcs actGen con la mayor licitud 
posible y proporcionen con el objeto de obtener una 
maydi p~6t:ecci6n y respaldo del Estado, los datos -
más ,exactos y veraces posibles. 
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CAPITULO III.- ASPECTOS FUNDAMENTALES DE LA '.\UEVA l.EGISLA­

CIOX SOBRE TRA.~SFERE~CIA DE TEC~OLOGIA. 

a). Objetivos de la Ley 

b). Fundamento Constitucional de la Le)'. 

e). Ambito de Validez Temporal de la Ley. 

d). Ambito de Validez Material de la Ley. 



CAPITULO III, 

ASPECTOS FUNDA.\IENTALES DE LA NUEVA LEGISLACION SOBRE TRANSFERENCIA 

DE TECNOLOGIA. 

A) OBJETIVOS. DE L-A LEY. 

La finalidad de la Ley sobre el registro de la transfere~ 
cia de tecnologia y el uso y explotación de patentes y -­

marcas es regular el flujo tecnológico establecido. Las­
bases para que la adquisición de tecnología se realice en 
las condiciones más equitativas y razonables que sea posl 
ble obtener y en tfirminos que vengan a promover nuestro -
desarrollo evitando al mismo tiempo que la tecnología se­
convierta en un instrumento de subordinación de Mfixico -­
hacia el exterior. 

Algunas de las finalidades de la política científica y -­

tecnológica son: 

1) Un proceso más eficiente para la adaptación de tecno­
logía importada. 

2) El desarrollo gradual de tecnol ogias graduales. 
3) Estimular a las unidades productivas domésticas, a 

adquirir tecnologias apropiadas a la proporción de 
factores productivos locales que existen. (29) 

Con esto se trata de desarrollar una capacidad de investi 
gación local, lo que permitir& una libertad tecnológica -
lo que no significa que no se di entrada a la tecnología­
foránea, pues ello no es posible, sino que podamos ---­
tener mayor libertad de acción para seleccionar, asimilar 
y adaptar tecnología importada y producir la propia. 

(29) Aguilar Riveroll llirique. "Mcxican Law of Tcchnolop,y Transfer and-~ 
its Imp..1ct on the National fa:onomy". funencia presentada en el Sem~ 
nario Regional sobre Acuerdos de Licencia, ~~mil a Filipinas; [)>cu-­
mento Ill/W6. 178/7, 8 de mayo de 197~. Pag,9, Tradul'cHin hecha en· 
Mi'!icico. 



48. 
La Ley regula fundamentalmente las "condiciones de negoci!_ 
dón" de los acut>rdos respectivos, pues rt>chaza ciertas -­
Jisposicioncs que solían incluirse en los contratos, por -
considerarlas lesivas a las industrias receptoras y a la -
economía nacional. Seg6n el Lic. José Campillo Sainz, --­
Exsecretario de Industria y Comercio al hacer su exposi--­
ci6n de motivos de la propia ley ante la Cámara de Diputa­
dos considera que. la ley sobre el registro de la transfe­
recnia de tecnología y el uso y explotaci6n de patentes y­
marcas tiene como objetivos propios los siguientes: 

1) Regular la transferencia de tecnología de manera que -
las condiciones establecidas en los contratos permitan 
lograr los objetivos de desarrollo económico social y­

de independencia nacional. 
2) Fortalecer la posición negociadora de las empresas na­

cionales. 
3) Crear conciencia en el empresario sobre la importancia 

qu~ tiene la tecnología y su transferencia intern¡¿io­
nal para el desarrollo del país. 

4) Establecer un registro oficial que permita conocer -­
las condiciones de los contratos y la problemática - -
para·hacer posible una mejor planeación del desarrollo 
industrial y tecnol6gico del país. 

Luis Guzmán de Alba considera que "los objetivos de la Ler .. 
son: 

,. ·--- ::.~:_y;·_," -

Reducir los efec~hs"ad;'~4iá~ de tal importación en la balan 
·._·. ~:- _,_.:::. -·;\ .. ·,:~ -_::::\:·,_::;./:.;.;~-!~(> > .:.::· .'. .,,;.-_: " : ' .· ·.·:. -

:a de pagos del país }'!estimular y promover la creación de -
una tecnología propia como un medio m:is para alcanzar la -­
tecnologia econ6~ica de México. (30) 

(30) Cuzmfm de Alba Luis . "Actos, Convenios y Contratos Rcgistrahles" 
Libro de la Asociación de Abogados de Empresa, A.C. "Inversión -­
Extranjera >' Transferencia de Tecoología en México", í:clitorial-­
Tccnus, Mrxicu 1973, Pag.307. 
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l'or su p.1rtc José Luis Robles Glerm concibe "cuatro objct.!_ 

vos bftsicos J~ la ley r que son: 

1) 

2) 

3) 

4) 

B) 

~:: ·::,t:~,il{~l4~t~~~~~01'1';~~ll~~~li~~~~:l .. ª· 
ruNn~rE:\Tb. tÓssrrruf rÓ~Alii·riíLtA;I'¿i:~;iU'./' < 

~~6:,~,~~~:~~t~~~i~E~~;~,~1i~~~~~;~~;.:i.fa,:,~:; 
;::,;::::1:::;:9t:~!~f l~i~f ~~!i~~~~· í:~~: '::: 

·-==-- --· "· -.,·.·: ~::-r,~'.~~.~::: ..... ~ \:' ~-·-_., ~ 

Igualmente .. ti ~ne.facultad~~·.J~niis\tas,·~1.c?ngreso 

~~:~::;r~t:;::i::f ::~~;:!li~~~ii
1

tf~tif t!!~~t{i:;;i 
puedan ejercerla se requiere quó<c'i P6dcr [~gi~latlvo 
expida las normas correspondientes~ 

(31 l Rohks Glenn José Luis. "Disp:>siciones Lep,ales y Administrativas 
en !05 Contratos ele Licenciamiento". Libro de la Asociación - -­
riacional <le 1\bogados de Impresa, A.C., "Invt:'rsiéin Extrnnjcru y -
'lrn11sfcrcnci;1 t.lc Tc·cnologfo en México", Ecl. Tcl1JCIS,M6xico l!J73,· 
l'aP, 'i. ,;.i:; ,. -'·11 . 
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Estos preceptos cont i tu yen en sí el fundamento constitu- - -
cional de la Ley sobre el reRistro de la transferencia de­
tccnologia y el uso y cxplotaci6n de·Patentes y Marcas. 

l.u tecnología S<' transmite a través de la realización de -
transacción de car5cter comercial. 

La calidad mercantil de estos actos juridicos se manifies­
tan en su finalidad que incluye por ambas partes el prop6-
si to de lucro y en lo que toca al carácter de los sujetos­
que realizan la operaci6n ·,estas suelen ser empresas desde 
el punto de vista económico y por tanto sociedades mercan­
tiles desde el punto de vista juridico. 

Aunque en la práctica las transacciones tecnollSgicas tienen 
esas características, también pueden presentarse casos 
excepcionales es decir que alguna fuera gratuita y que una 
de las partes al menos no tuviera el carácter de comercian 

C) AMBITO DE VALIDEZ TEMPORAL DE LA LEY. 

"La validéz de una norma puede principiar en un momento 
y terminar en otro". (32) 

Según Garcia Naynes , "las normas ,jÜ~~di,~~s~?~ÍJ~den ser 
de vigencia de te rminacÍa o ind~termin~d~'~.:;¡Jü<li~!ici6 defi 

'···- "' .. ,._ ,. ···•d -..... _·-"·,···-···. -

nir las primeras como aquellas cú>'.º'ám~Üof1t~~P~~·aicle -
' - ·-' J_ ••.. "-"-"J<•" ' . "'' '. ' 

validéz se encuentran establecidas de af1te'malid';'Iiis 
segundas como aquellas cuyo lapso de vigencia no se -­
han fijado desde un principio. (33) 

('.\ 2) !\el sen llans, "l'eoría de rt>rccho y del Estado". TracluccilSn Eduardo 
García Ma)~1es, lraprenta lhiiversitaria, ~léxico, 1950, Par .43 

(.53) García Mavncs r-<luardo "Introducción al Estudio del Derecho" Ed.-­
Porma, Ba. Edici6n, ~léxico 1958, Pag. 81. 
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La ley sobre el Registro de la Transferencia de Tecnologia • 
y el uso y explotaci6n de Patentes y Marcas del 30 de dicie! 
bre de 1972, pertenece a la segunda clasificaci6n, es decir­
aquellas leyes que tienen un lapso de vigencia no determina­
do. 

Inicio de la vigencia de la Ley.- La Ley se public6 en el­
Diario Oficial de la Fcdcraci6n del dia 30 de diciembre de -
1972, y de acuerdo con su articulo 1~ transitorio, entr6 en­
vigor a los 30 dias de su publicaci6n. 

La Ley no especific6 como debia de computarse dicho plazo, -
si en dias hfibiles o naturales pero se tomaron como natura-­
les ese peri6do en virtud de que no se impuso a los particu­
lares o a la autoridad alguna actividad procesal concreta. 

Forma de Computar los Plazos Establecidos.- En la Ley de -
Transferencia de Tecnologta del 30 de diciembre de 1972 y -· 
que entr6 en vigor en 1973, se estableci6 en varios de sus • 
preceptos diversos plazos ast por ejemplo en el articulo 4~­
exigia que los particulares presentaran ante el Registro de· 
Contratos de Traspaso Tecnol6gico a los 60 días de su cele-· 
braci6n, y el 1oe indicaba que la autoridad deberla de resol 
ver acerca de la procedencia de la inscripci6n en un plazo • 
de 90 días, la Ley no precisaba la forma de computar los - -
plazos establecidos en la misma ya que dicha Ley es de indo· 
le Administrativa no solo porque se .refiere a la creaci6n de 
un organo de Administraci6n PGblíca, en este caso el Regís-­
ro Nacional de Transferencia de Tecnologia sino porque tam·­
bi~n regula las funciones que competen a tal organo. 

El ordenamiento juridico de que se trata establece inclusive 
un procedimiento administrativo, no solo para cumplir con la 
garantia de audiencia consignada en el articulo 14 Constitu­
cional, sino para la adecuada creaci6n de un acto administr! 
tivo y adem4s para la impugnaci6n por los particulares, · -
cuando sientan lesionados sus derechos. 
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En tales condiciones, ante el silencio de la Ley respecto a -
la forma de computar los plazos que ella misma establece, sc­
deb[a estar a lo dispuesto por el C6digo Federal de Procedi--­
mientos Civiles, que señala en los artículos 281 y 286 lo - -
siguiente: 

Articulo 281.- "Las actuaciones judiciales se practicarán en 
dias y horas hábiles. Son dias hábiles todos los del año me­
nos los domingos y quellos que la ley declare festivos", 

Artículo 286.- "En ningún término se contarán los dias en que 
no puedan tener lugar las actuaciones judiciales, salvo disp~ 
sici6n contraria de la Ley. Cuando en uno o unos dias dentro 
de un término, no haya habido de hecho, despacho en el Tribu­
nal se aumentarán de Oficio, con la debida oportunidad para -
que no haya interrupci6n al término, los dias en que no hubi~ 
re habido despacho, esta resoluci6n no es recurrible". 

Como se observa el Legislador solamente permite que las actua 
ciones judiciales puedan tener lugar en aquellos casos en que 
estén abiertos al público los Tribunales, a efecto de que !a­
parte interesada cuente con la facultad de hacer valer sus 
derechos en cada uno de los <lias que señala el término no 
correspondiente. 

De acuerdo a lo señalado esto sería en algún momento de con-­
troversia el criterio a seguir para resolver el problema. 

Ahora bien dentro de la nueva Ley sobre el Control y Registro 
de la Transferencia de Tecnolop,ía y el uso y explotaci6n de -
Patentes y Marcas que abroga la Ley anterior del 30 de diciem­
bre de 1972, ya se señalan especificamente la forma de compu­
tar los plazos, asi vemos que el articulo 102 exige que lus -
particulares presenten ante el Registro Nacional los contra-­
tos dentro de los 60 rifas hábiles siguientes a la fecha de su 
celebraci6n y el articulo 122 indica que la autoridad debe de 
resolver acerca de la procedencia de la inscripci6n en un --­
plazo de 90 dias hábiles siguientes a aquel en que se presen­
ten ante el mismo los documentos en que consten los actos, -­
convenios o contratos a que se refiere el articulo ze de la -
Ley. 



D) AMBITO DE VALIDEZ MATERIAL DE L;\ LEY. 

Se l"ntiende por ámbito material de vali.?é: de las nor­

mas juridicas. La materia regulaüá.por la norma, ,\e -
. ,_ ·;.,,· ... ·-·" ·.·· .. 

ahí aparece la división entre dere'cho'j1úbl~co, y el ele-

::::: : ; i ::::~º '. 1: ::·:::u:~:· ~~~~~~r;f i~&~f ~. i:: e~; 
entre particulares. :· { :; ·• /":</;\ · 

;:::-~·~-:,_';__':'::,;. --.",,,-·, ">--

Es el caso concreto, la Le\' sobre el ~é~fstrd~de la - -
Transferencia de Tecnologí~ y el·t¡~t,:yc~i~~l~;;·~ión de­

patentes y marcas, es evidente la:intervén¿i6n del - -

estado a través de un organo de la administración públ!_ 

ca que l"S el Registro ~acional de Transferencia. de Tes 

nologia, esto convierte a la ley en parte del derecho­

público. 

Alvarez Soberanis, opina "F.llo resulta difícil ·perca- -

tarnos de que la ley de la materia y en particular su­

artículo 7!! , se ubican plenamente dentro deF concepto 

del derecho económico, es más la n.u~va.i1k-gisléjtiéin - - -

sobre la transferencia de tecnoloqía f.cirm.a'.tilirfe del -

proceso de socialización del dere~J;o:.!:p~;~~~::~.xé:iuyc - -

del ámbito de las relaciones ~artfsii{a·l"~·~·J.'c'ie~tos - - -

actos j urítlicos para someterlos',a~··;2:~rj'.~f:~:f,fo~':1~s con -

<liciones que este pueda vig'i1a·r~.1él;.adéct1a't}6n de las -

condiciones pactadas' por 1bs é~.rÓpi~ ·v~l'ti ~~lar~s en - -

ese tipo de actos con los'objcthios del clesílrrbllo 

económico Xacional ". (34) 

(34) 1\lvare<. Soheranis, Op. Cit. Pa~s. 195-1 ~6' 
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E) AMRITO DE VALll.'IEZ PERSONAL DE LA LE'(. 

Se entiende por ambito de validéz personal de las normas juridi 
cas, la ~~tcria referida o relacionada a los individuos cuya -~ 
conducta regula;es decir una ley obligará al cumplimiento de la 
misma a cuantas personas ya sean ~stas fisicas o morales, indis 
tintamente como entidades o particulares como componentes de uñ 
conglomerado. 

En el caso concreto, La Ley sobre el Registro de la Transferen­
cia de Tecnologia y el uso de la explctaci6n de patentes y mar­
cas es notorio que el cumplimiento de la misma obliga a todo -­
aquel que sea parte o beneficiaria en un acto, contrato o conve 
nio, tal y como lo señala el artículo 52 de la Ley de la Mate-7 
ria que dice: 

"Artículo S!!. -Tienen la obligaci6n de solicitar la inscripción 
de los actos, convenios o contratos a que se refiere el Artícu­
lo 22, cuando sean partes o beneficiarios de ellos: 

l.- Las personas físicas o morales mexicanas. 

11.- Los organismos descentralizados y empresas de participa­
ción estatal. 

III.- Los extranjeros residentes en México, y las personas fi 
sicas o morales extranjeras establecidas en el país. -

IV.- Las agencias o sucursales de empresas extranjeras esta­
blecidas en la República Mexicana. 

V.- Las personas fisicas o morales extranjeras que aunque -
no residan o esten establecidas en el pais celebren ac­
tos, convenios o contratos que surtan efectos en la Re­
pública Mexicana." (3S) 

Por lo tanto y de acuerdo a lo señalado por el articulo enun-­
ciado cualquiera de las personas fisicas o morales citadas en 
dicho ordenamiento y que celebren actos, convenios o contratos 
que incluyan cualquiera de las hipótesis previstas por el Ar-­
ticulo z2 del propio ordenamiento, quedan sujetas al cumpli- -
miento de las disposiciones relativas a la Transferencia de -­
Tecnologla independientemente de su nacionalidad o domicilio 
social; en virtud de ser actos, convenios o contratos que sur­
ten efectos en territorio nacional. 

(35) Ley sobre el Registro de la Transferencia de Tecnologia y 
el uso y la explotación de patentes y marcas Pag. 3. 
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CAPITULO IV.- ANALISIS DE LAS CAUSAS DE NEGATIVA PREVISTAS· 
EN LA LEY Y EL REGLAMENTO, OPINIONES, CRITICAS 
Y EXCEPCIONES. 

a) .. Articulo 15 de la Ley. , .. ~-· . 

b). Articulo, 16 de la Ley. 

e). Artículos 41 al 67 del Reglamento. 
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CAPITULO IV. 

ANALISIS DE LAS CAUSAS DE NEGATIVA PREVISTAS EN LA LEY-
. . . 

Y EL REGLAMENTO, OPINIONES CRITICAS 

A) ARTICULO 1 5 DE LA. LEY: 

El. articulo 1§ .. de ;1a'.(~y s~ñái~de:'mariera .esp~cífica 
13 causiis:póf:;las' cÚales rio s~>inscribirán' lo~ actos, 
e o n v·e Il fO ~ 5 '"-.,o~~:~ CO ri f r:~t O .. s-- ~~--~ < ~,.:'.-~~::~:<.·., -.. ---~-~~:-~~ :·:·-:. ~-: _,;::.~~~~; -

~'~· ., -_.·. _: .. ;, . . '· . -'', .· :-~·. <.:-' " :.-..::·--._/_~;~-~-~~:- " ·.:. ·-· , .. __ ... ·" 
- - ._ •. ,~,_:·, -~=-'-7::....~ ,_·:~;'-'-. - ,_, __ -_:,.,, _,_,,~::~=<-'-

:::~:!:~~r:~;:~~;~i;~:iiif t~~f il~~J~i~!~;c~ 
Tecno log ía. 1 niega. 1 a iriscri pe ioll ~'ae}'.los:?a~t'a,.s> 1 /conve 

~!º~·~:~i;~if º' ..•. óbj e.to de ··la i',;e~·•"¡',~~~~~~~ii;:: 
I. - Se. otorgará el registro cuari'do riof~e ihÚ~.l'yaÜ .: -

·. . - ' '. . .-.-~··:···:,;~,_:e ... .-:+1,.-'.: .. '."; ::.·\-''..:;.·_<·~.·-.· '~ 

cláusulas por las cuales el proveedor sef}e;,permita-
regularo intervenir direct~o i~direct~~ente.en.la­
administración ·del adquirente~d~·,·~.ec~Ólqgí_~·.::.c.C·· .. 

;:, ~~:. ~.~;~E~.;.;;.~;~~t~~;f i~i~~~~f it~¡~~~tfa~~:º -
,,. ; q .· .. - '," ·.,':.:~.::-':.ri':j}:~_;:_¿ .... "'":<_..:::<~·f:-·-;:'.','.)j,t:'i'•,.,, 

· · .. - :' / .. ::·.: ' ...... ·.·'..::·.:.<.'~ · -.'.::::~.· .. ';~~.,-::~,¡ t,t z:J; l·q.~·,t~~:) :. ·: ".L<':f··,:;·Ú~)~ _ :; --- _ , 
.. ._,. __ ._, · .. · ;,.·:,'·-· 

rr.- cuando 
gar la 

cambio de la información.· . · ;(~~Y §li;i;i''' ~'i,',t · ····· 
. r -ºt-7:: 

-- ~~-:.,·.;·._,,!":',-,,;.!e:- :~J~-- ;---._/-> 
Esta hipótesis es muy clara y no ·dej~ Íug~~ a dudas. 
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Una limitaci6n más la constituye el que no se -

impongan limitaciones a la investigaci6n o al -

desarrollo tecnológico ~el adquiriente. 

El Registro Na~iopá1ha considerado que se con­
traviene este.;{1).~positivo cuando se obliga al -

adquirente cofu'()\~i~\Úecuentemente a devolver -

la. inform~Ef6fü~~ifsti~W~nder su uso una vez termi 

nado el ~9~·~h1~.o;;;r§spec t ivo. 
:·: ','): ;;;·; ._ • : >· ' =/;\~::·.;:._,· . 

. -.; ·'..r.~~\;J~~ _-.. -, ! 

~¡¡¡~~!!~l!lll!l{llilllíllllii1!'. .•... 
cional ~e· -int~'rn.aCionáf·:·.;;~;;,:"'j,~J~ L:~-; ·~\-~.~~~;~Li·~~ :"::--:·~-.. --_·-~-
El problema que surge en·is~~lh1~~,~:~S~~t;~~-Aue-
en muchos casos es imposible desar:t'ol¡'a'r<'.·la-.tec 
nología adquirida sino se usan· la.s''~á-C\Üi~_as''y ·:-

~::1 m:~:;i:~ ~:~::s d:
0

:n q~:t!~~t~·:,d~,t~i::~~fo~~:: 
o vendedor. · :'i;'l?''·:. 

-~":-. .'; ,.---··· --

.. 

V. - También se señala como requisito. para· e_l registro 

el que no deberá prohibir,se ~ li~it:i~sela expor_ 
tación de los -bienesfoé.;5·~°tvi\:"i()'5-;~~t:C>-düÜ~1o'S~ror 
el adquirente de. manera ·cori'~rarfa' a. ios)nteréses 
del país. ·i<• •-:;;~·:.·:•' ·•· 

Esta fracción pr~ri¡e'.a«:cif.pr~b.~eni~· d_e que debe de 

~:~:~~::'.!}~t~. ¡~fü~] f~~~f !i!!~'r¿:~f :~::!:~:"~ 
por interÚe~ 'd¿Í; paf~ lo~ "Intereses Legítimos" 

o "Intereses conforme a Derecho" del país. 
Los únicos casos en que una limitaci6n de este -
tipo pudiera considerarse no contraria a los in­
tereses del país, sería cuando no se imponga en­

forma arbitraria o caprichosa, sino que obedezca 

a razones legales µoderosas. 

VI.- Cuando se prohiba el uso de tecnologías Compleme~ 

tarias 
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En la práctica rara vez se veía este tipo de cláusulas y­

cuando se incluia.en los contratos era porque el proveedor 

de la tecnologiano estab.~ dispuesto a revelar a terceros­

sus secretos d~:fa,br.ica¡:f¡jn/ni:~ p<Hmitir que su tecnolo-­
gía se diluya 0'.';có~fun4aJcori· teC:noiogias de otros fabrican 

<::··->>·:'.~:.·:j:;.r./»:::·.::..::,-·r~::,~,,.'/·;V·'< ._,,'./ · ... ,"_: . -
tes ya que est.o~f;lotTl,fV'.ar¿ía;<á{compartir el carácter que de 

original tuv~~~~~[·~.~!Ji~~~~,&~:fi~!};~?":~~.º .. 
VII • - Cuando se:~stabl:ezca'X1ai~bÍigaciónde vender a un-

~~:~:rr~i xl~k!S~l~ii~{~i~i~';IJdrJ2~~<t1~i}'.t1 Od-. 

Se estimaOqüé e~tad:ispCis.i.ci6n:nodal"á;iÚgar.·a·con 

logía siempre persigue un iné:reméritci en ·f~s Jelltás . · 

del adquirente en diversos mercados, ya ~~epo; 0~ 
regla general las regalías suelen integrn~s~· erifre 

otros conceptos, al través de un porcentaje '.sobre-·. 

el volúmen de las ventas netas. 
Además de acuerdo con el Artículo 2301 del~6Jigo:.· 
Civil, el pacto de no vender es nulo, permitiendo se 

solamente el de no vender a personas determinadas, 

y como en el presente caso de vender .ser.ia_:_exclusi . 
,-.·---~-,--,--,- - --- - .. 

vamente de una persona implícitamente se e~tn;ría -
pactando no vender y la cláusula por consigÜierite­

es nula. 

VIII. - Tampoco se otorgará el registro, cuan.do se obligue 

al adquirente a utilizar permanentemente:personal­

señalado por el proveedor de Ia tecnología. 

Como se desprende de esta fracción, se negará el -
registro si se~oblipaal adquirente a utilizar per 
manen temen te ¡;ersonal señalado por el proveedor, -
por lo qüe.scÚ~ pro-cedente el registro y benefi-­

cio pnra,'e1'~~ceptor el utilizar temporalmente per 

sonal capaé:Úado y señalado por el proveedor de la 

tecnología. 

rx.-· Cuando se limiten los volúmenes de producción o se 

impongan precios de venta o reventa para la produ~ 
ción o para las exportaciones del adquirente. 
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XI.-

XII.-
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AGn cuando esta disposici6n resulta equitativa no debe 
perderse de vista que en mGltiples ocaciones y debido -

·~~~;:{:;~~º :~~~:~~fü~~~liJ!~~ti1l~~~~~tti~:¡::~~: 
.,,-, :'·:.:;.:,,:x-<; _,,, ;:"::~~;~)~~\ ,;_'->i~<-t:': .. , -Fe:./," 

~: ~:~:!b: ~:~~:::n:~cidhY!i~~{~f~~v~~ci~c·,~Í~t~~~ffd~~s d~ 
tecnología, en el territorio naéioll.al, a ~en¿sd~que -
se trate de exportaci6n y el adquirente clernuestre a sa­

tisfacci6n de la Secretaría de Comercio y Fom~ntÓ;Jndu~ 
tria! que el proveedor cuenta con mecanismos~adecuados­

de distribuci6n o de que goza de prestigio ¿omercial -­
necesario para llevar al cabo en mejores córrdicionés -­
que el adquirente la comercializaci6n d~ los'\p'i'bd~~tos. 
Esta causa de improcedencia es clara y no re'~uié~e 

. !;~;;~;~;;:~~~~¡~¡.¡ii~~~Jn~!~~;]¡~~-~~l!tt:;:'. :: 
ni os o;,cont.ratos ,)ó,dé :105,:es,t,abJec~do,sc_PºJ· :1 as leyes -

~fü~~~~tt~~{f íf &~~íi ti~!~~~f ~:i:~~:ié:::i:::'.·: 
techd{~gÍ~-adqui~id~. pÓ;,,ia' ~.~e ·se estima que esta frac­
ci6ri no seria múy élpÍ:icable en la práctica., 

Cuando no se establezca en form·a expresa .que' el proveedor 

asumirá la responsabilidad en caso de que in~adan_-dere---
chas de propiedad industrial de terceros. 

-.- ;. ;., : • • ~-:, -e 

Dentro de este precepto es muy coman qu~'7€A~ril'íl~\'~ráctica-­
se invadan derechos de terceros, ya c¡lié;~U~-h~l("~efes las­

fil iales de ias trasnaciona1es otorgan eFJ56 <le marcas -
y nombres comerciales a veces hasta 2 entidades ~istlntas 
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por lo que se obliga o se trata de obligar a que se -
asiente en los contratos una cl5usula de responsabili 
dad que contenga lo preceptuado en este inciso y evi­
tar un conflicto sobre pagos de regalías, daños , etc. 

XIII.- Cuando el proveedor no garantice la calidad y result~ 

dos de la tecnología. 
Este inciso es muy importante, ya que la tecnologia -
debe de ser calificada, de interés para el país,---
cuando tienda a reducir costos de producci6n, cuando­
de motivos a una mayor ocupaci6n de mano de obra, - -
cuando esté encaminada a fomentar la exportaci6n y -­
cuando propicie la creaci6n de tecnología propia; por 
lo tanto si la tecnología adquirida no garantiza -
resultados, es un objetivo primordial del registro -­
nacional el vigilar esto y no permitir la importaci6n 
de tecnología obsoleta, vieja y de mala calidad que -
nos agobia. 

B) ARTICULO 16 

Tampoco podrán ser registrados los actos, convenios o­
contratos a que aduce el articulo segundo en los - - -
siguientes casos: 

I.- Cuando su objetivo sea la transferencia de tecnología­
proveniente del exterior y que esta se encuentre dis-­
ponible en el país. 
Esta hip6tesis implica evidentemente una facultad dis­
crecional para la Secretaria de Comercio y Fomento - -
Industrial, registrada por una importante limitaci6n,.­
en efecto ésta Secretaria podrá determinar cuando se -
encuentra disponible en el país determinada tecnología 
pero fista determinaci6n deberfi fundarse en uno demos-­
traci6n fehaciente de que se trata cxfictamentc de la -
misma tecnología que ampara el contrato respectivo. 
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II.- Cuando el precio o la contraprestaci6n no guarde relaci6n 
con la tecnología adquirida o constituya un.gravámen in-­
justificadoo excesi\l'opara la economía/naciClna: o para -

¡¡:;;:¡¡&~~~~!!~!!!:~:i{:f t~;~i!lf f íll~f ~i~:;~:~~ 
cuando la contraprestaci6n está en reTac:rn'ii:Con'"la tecno-

,. 1'•' ., 

logia adquirida, no existen elementos objetivós que perm!_ 
tan precisar con claridad cuando los pa~os efec~u~dos por 
la tecnología resulten excesivos o constituyan un gravá-­
men injustificado para la economía nacional. 
Tocará al particular o interesado proporcionar a la auto­
ridad todos los elementos de juicio que la ilustren sobre 
la forma en que se fij6 el precio, y la relaci6n que éste 
guarda con la tecnología a adquirir o que se esta adqui-­
ri endo~a~í como los posibles perjuicios que resentiría de 
verse precisado a' terminar el contrato por declararse --­
improcedente la inscripci6n. 
No deja de ser sumamente dificil determinar cual es el -­
precio, justo de una tecnología o de una licencia específ_! 
ca ya que el precio normalmente se fija como resultado de 
~na negocia~i6n de venta y depende mucho ~e la habilidad­
de negociaci6n de las partes. 
Para determinar si el precio es aceptable o no el Regis-­
tro de tecnología está aplicando los siguientes criterios: 

a). Se realiza un exruncn para determinar cuanto pagan otras -
industrias del mismo ramo industrial y s6lo se aprobará -
el precio cuando guarde proporción con lo que pagan las-­
demás industrias del ramo. 

b). Se aprobarán mayores pagos cu~ndo la tecnología o la li-­
cencia adquirida sea de cspC'cial importancia,es:>edalmcntC' -



e) • 

d). 

I II. -

IV. -

ti2. 

cuando se estimule exportaciones, sustitución de importa­
ciones, emplea dC' mano de obra )' otras situácioncs simila 
res. 

:a menores 
tal 'sóciai 

,-.·--"''' 

, . ;:~~i ·:~l·--_ 

de licencias de pateílte{::;><·~~,:. rri:!'x;,shs.:se autori 
pugas cuando er atorgatjf~/ii~~r,!_(clf>.~;Kcn él ca pi 
del receptor de la üécri'Ciá\):'i~i-i<A,ii~:\·i1~'i · 

, --- ·'.-¡-,-¡--º , ::---~~,,::z7:::Y::~~~-.;> .. . ',!~:;::-_t )<·::_ 

:~:~·:~::::!:: ~::~ :::::::::::: ::: :F ~:ci:~tr~!~l~~~·~~:: 
uso de patentes entre el ai y el zi. 

Cuando se establezcan termines excesivos de vir,encia, en­
ningún caso dichos termines podrán exceder de 10 años 
obligatorios para el adquiriente. 
El plazo de referencia resulta bastante razonable y equi­
li~~ador si en un dada caso una vez vencido el plazo se­
sigue-requiriendo de esa tecnolog1a la ley establece la -
posibil.ida<l de autorizar determinadas prorrogas al través 
de la celebraci6n de nuevos contratos. 

'., )~:.;~;~?:::.:_.·.' 

el conocimiento . ; 

prctaci6~. 



C) ARTICULO 41 AL 6i D!:L REGLAMENTO. , 63. 
"DE LAS CAUSAS DE ~;ECATIVA DE INSCRIPCIO~" 

Arttculo 41.- Para la aplicación de lo dispuesto en la 
Fracción I del Artículo 15 de la Ley, no se inscribirán 
los actos, convenios o contratos en los que el adquire~ 
te pueda contraer la obligaci6n de ceder en forma par'­
cial o total su administraci6n al proveedor ni en los -
que dicho proveedor pueda asumir la facultad de adopci6n 
de desiciones en arcas que no se refieran al objeto del 
acuerdo. 

Artículo 42.- Se exceptuará la aplicaci6n de lo <lis-­
puesto en el artículo anterior en los siruientes casos: 

I.- Cuando el objeto del acto,convenio o contrato consista­
en la prcstaci6n de los servicios descritos en el - --­
artículo 22, inciso J) de la ley. 

II.- Cuando el acto, convenio o contrato involucre uso de -­
marcas y la obligaci6n se oriente únicamente a mantener 
niveles adecuados de calidad y prestigio de los produc­
tos. 

II l. - Cuando exista un derecho temporal por parte del proveedor 
para la revisi6n de libros contables con el único fin -
de verificar el adecuado pago de regalías en tanto ello 
no derive hacia un control permanentemente en la conta­
bilidad del adquirente. 

Artículo 43.- Para los efectos previstos en la Fra:ci6n 
II del Articulo 15 de la Ley, no podrá aceptarse la ins­
cripción de un acto, convenio o contrato, cuando se est! 
blezca la obligación de ceder, transmitir, comunica~ o -
licenciar las marcas, patentes, nombres comerciales, ce! 
tificados de invención, conocimicntos,innovaciones, desa 
rrollos y mejoras logrados por el adquirente. 
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Artículo 4~.~ Po<lr5n exceptua~se la 

II del Aiticulo 15 de lo 

T. -

Il. -

II I. -

r. -

II. -

I I I. -

IV. - llH' 

\ 
... . - i 11. -
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VI.· Cuando se prohiba al adquirente iniciar proyectos de inves 
tigaci6n y desarrollo durante la vigencia del acto, convc-

VI J..· 

nio o contrato o u~á.:.Jei· finalizado este. 

Cuanél~· ·sc'.C>b1ii~'~·/~f;:··~Ji¡ü irente a devo 1 ver 1 a informaci6n -
técnié:a;;:'.~aiy9Hin'?úl11pllmienfo del propio adquirente o en -
aq~en~~ c~S,ci/ e~.C\Ue se involucren derechos de propiedad­
indtistria{~(iri "vigentes de conformidad con otras disposi-­
ciones legales o reglamentarias aplicables. 

Articulo 46.- Para los efectos de lo preceptuado por la · 
Fracci6n IV del Artículo 15 de la Ley, no procederá el re­
gistro de un acto, convenio o contrato cuando ocurrra alg~ 
na de las siguientes circunstancias: 

I.- Cuando el adquirente se obligue a proveerse de insumos del 
proveedor al precio que éste sefiale, durante la vigencia -· 
del acto, convenio o contrato. 

II.- Cuando el adquirente se obligue a proveerse de los insumos 
provenientes de una fuente de abastecimiento señalada por­
el proveedor. 

Artículo 47;. Se exceptuarán.de lo preceptuado en el -- · 
artículo anterior aquellos casos en que el proveedor se -­
obligue a proporcionar al adquirente equipos, herramientas, 
partes o materias primas a los precios vigentes en el mer­
cado internacional, siempre y cuando no sea posible obte-­
nerlos en el país, y además se le permita al propio adqui­
rente obtener de la fuente que más convenga a sus interé-­

ses. 

Articulo 48.- De conformidad con lo dispuesto por la Fra~ 
ci6n V del Artículo 15 de la Ley, no es procedente la -
inscripci6n de los acuerdos respectivos en los si~uientes­
casos: 
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VI.- Cuando se prohiba al adquirente iniciar proyectos de inves 
tigaci6n y desarrollo durante la vigencia del acto, conve­
nio o ~ontrato o una vez iinalizado este. 

VI T.. - Cuando se obligue al adquirente a devolver la. informaci6n­
técnica, salvo incumplimiento del propio adquirente o en -
aquellos casos en que se involucren derechos d~ propiedad­
industrial aún vigentes de conformidad con otras disposi-­
ciones legales o reglamentarias aplicables. 

Artículo 46.- Para los efectos de lo preceptuado por la -
Fracci6n IV del Artículo 15 de la Ley, no procederá el re­
gistro de un acto, convenio o contrato cuando ocurrra alg~ 
na de las siguientes circunstancias: 

1.- Cuando el adquirente se obligue a proveerse de insumos del 
proveedor al procio que éste señale, durante la vigencia -· 
del acto, convenio o contrato. 

II.- Cuando el adquirente se obligue a proveerse de los insumos 
provenientes de una fuente de abastecimiento señalada por­
el proveedor. 

Artículo 47.- Se exceptuarán de lo preceptuado en el -- -
artículo anterior aquellos casos en que el proveedor se -­
obligue a proporcionar al adquirente equipos, herramientas, 
partes o materias primas a los precios vigentes en el mer­
cado internacional, siempre y cuando no sea posible obte-­
nerlos en el país, y además se le permita al propio adqui­
rente obtener de la fuente que más convenga a sus interé-­
ses. 

Artículo 48.- De conformidad con Jo dispuesto por la Fra~ 
ci6n V del Artículo IS de la Ley, no es procedente la -
inscripci6n <le los acuerdos respectivos en los si~uicntes­
casos: 
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1 1 • -

I I l. -

IV. -

V. -

l. -

I I. -

1 I I. -

lJ6, 

Cu3ndo so establezca una prohibición total a las exporta­
ciones Jcl adquiriente. 

Cuar1do. se limite la <:>x¡iortación a lup,arcs eh los tjue cl--

~::·\'~C~:{i~,i~o-:t~~ '.otorgado previamente derctgo~s' c~~lüs i- -

_- >'..:; ;::-;·,_,' -~.~·:·~ - '.- _._ 

cu'arido~fs~&~~ii~~e al adquirente a exportar. s~lo('~ traves­

del 'pró~ri.~<lor, salvo que se trate de la excepC:i.6ri estable 
ci<la e~· 1~··Fracci6n X del mismo artículo 15~'.,f;;!'.';;/•'/ 

Cuando se requiera autorización previa .~e.l para 
que el adquirente pueda exportar. . . 

Cuando se establezcan limites a los 
ci6n por parte del proveedor. 

~::! :~::.~: , :, :~d:~~ i :: ¡¿;-¡~~l!~~j~~j ;t~~~~ii~ r:~; 10
• 

que presenten·· las sigu_ientes"ic~r:a·cieríst1cas':;~c,·;;; 

~:::d:x::~~tt:::~o~~}~~;f ¡~~i! t~f~~fi~i~j~~tt~~; ::·~;:; 
e:-'':---,~, -__:-. . __ , --- ,·-" -- ·-- ~ -., '':{·:.:;.'i¿,'.·::,~ . .. _,.,.j~; :: ·' <O'"<} 

tauo. ·.e;.,,, '·;:)' •;:;\;~· •• ;.0. '.;·: s.· ; 
.,/-~::\;-:·; __ :·-. . ':·'<;>'\./)~··/':' ;.<:· >;~:.;:: '.'/,~' ··.~¡-' ,.,._-

, - . ' ~:.>;'~;'.},':'.'._ " -· .. :-.\···.•.•:e· ":".;;~ ;~ ~/'.~~ ·:.··~ 

~~:"~ ~~tf~{*:t~!~t~f tf~~i~!~?t~~~!~~if~}~f :::\•"' 
cuando e:i'.,proJ~~ci!,~;~ ~~'.é~e-~er~.:~ ·'?~t~' ~i';mÚ~o g~ ;propio 

t nrr'1• ~ .... or.1' O·_,.:,,·._·,. '.'S ,_,,,: [!: >' '. 
11..· --.->;:.~:··~·~{- ,-::::: "·"-··'. _ .. .., .. '•, - - ' ·- _ .. -, '-

Artículo, gü.'.~.Jfia·i~ c¡~s:,:;~¿-ct~s :~~; la Íiip6tesis normativa 

prevista cn'',(i.nFrnccl6n VI delArtícUlo 15 de la Ley, se­
considcra .. ~á éo~o prohibición el uso de tecnologías compl!_ 
rnent:lrTa'~J ·~···· --



l. -

l l. -

l. -

1 l. -

(¡/. 

La Jimitaci6n o pro!dbicl6n expresao derivuda c!e la inter 
pretación ~.eltcxto del. acuerdo respectivo' a utilizar co­
nociinientos• .. deterceros sean. o no obicto.clc.der~clws de --

~:.:~1~~";~¡~~~;t:'~!J .~~ ;:~ ·~ ;{iJ!f fü fü~(r:;,:, ;, º'"' ''' · -
-<.\'./;··,, ~{:J_:·::; ::_·::.~st~ ~::: ·-: · · ·. ;; ~·:'.l :. ; -

c1ist:i11t:a5/67t\~I~ffinre's·· ~, 18~(i1i\;órt1¿¡:~ci~s e1f ei acto, con ve 
nio o;¿:¿ri~.'~'J1;g:;'.~r •. " .. ,,::.e,·,····~·· •. ·· 

·,_-· :-,:f~~~t:.~~b7'.~;~~}~:;~~ --. '.~],i~~-:~;~ -: > ~:: -~-: ;,_(' ~ ·~~~--~, -~.;~: ,~· 
-J --: ·'. ·, -'-:(~{;~;.::~~-";-::,-~·?1T~\/.' -;_ --~~?:)~:; .. ~:~.~~1:?.~~h{~~;~~(:~;.;:_. __ ·:·~: ··~'.·<: ·<. :::;:·. -
Artfcúl~h5J';'~?:·:C0ilstf:ttt)'~ilo'exc.epci.ones de los señalados en 
la rr!i{c::i.6';ú:.\~~fJ'd.~f·~\~?a~tJ.Ci\1s~<le -1-a Ley, los _s~p.uientes -
ctls6s~-f:i;:·it;i~1;~:'c:z$t~~~~~: ~~J ·:.~:~''oi " 

·- --<:-'"~-·;.:- · --s::~:~:i\<:.,~;.;.~ºi::'., -,:,·>,~: ,.,. - -~- ·-,-·-.-· -· ·· . 

~: ~;t~t¿,~,~i$~*~~~JWA!:~,,j;'Od6rt" do 1 "" do_ "'" m'< 

---~··,::J~_:\:~i) .. ~-.--« .. . .. . . . 

~: éf [~iI;-~t~Kª\iiJ i1"f~Jti~~~t·~~;!)ii~j'x !t:ib~~kfro '::;: 
caráct:e}' l:onfid~Í1c~al.'hubre~e;;sido~suministrada ro( ~l - -

p1'dvcedor ): .. qtíé pLt:éda; s~~.·'~i,"'._u}g~~:l,~?úil tércercrcompeti- -
dar de.este. ·::·'···· · e:·;.: ....... · 

,.;;~-:;·'._;" - '- ,·_ ·.-.;·:;· .. :;·;~ .::-~{;_·;-~: .. _~,~~>::·:-
' .,'<.'-':.;·._·,·;-º: :.:::,,;<:,~'/:···. 'e•·,.._·• 

Ar ~Íf.L1l oc~'.§ ~ ',?~~'~'~;;~~;ITfüó~~~;~~~?~&:Í~~'.?;~r}~uA~~:~o~f .. 1·.ª···-r r 11 e - -
e ion ·VII.·· d el'•:,\rt:i~uro.,1 ~;~de};:l ~'{Le:;,;~·no/pod.ra .regrs t ra rse -

el. ac~º~1~.;r\~~~~.~,~;~xy?·.,1~~;q~D.~~;;-:~~J¡:~.Kr:{~,~~r~1.·. adq.u irén te ª -
cnajenar'\a,.,'.f?tuydad o.,a,y11Az'iPªl'.~e'tlé,~er1~inada de su pro­
duce i61; al.;p0~bVeflic,t\Ci(i;;¡1,¡"1·¿J'~i,~r;t''~~·ssila1:i~1º· ror· ·este . 

. .'" .. ~, ··.:· .:.:. ;" , ..... _,_ "···<·~'-~~>::,\~;~· .;·:·~.·~· <·i/~~-.-:-,,:,_.6~···:, ... ' 

~;,'! :"if :'.i~ticJ Af.,; ¡i11~\~:)l~~~1~it~~l~,i~~ • ~:,:.:•.• ~::":: ::. ~ 
ron te se re figr:c ~lc.m~rrtirii'fc~ci'lis~i'~á ~a}{clct~r'lni ii:iJo .• mercado 

de cxportrici6n r 1til:1rn;~¡5~;5y,1:.·.,:e~u1t'~1;c hl'llC-ficu para C'l 
mjsmo, o cuando tal ;cóllcfils"((llíc"'s~·.\1éfrfv/;1~·10s estudio:;-
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Articulo 54,- Para los efectos de la Fracci6n VIIIdel·­
art~culo 15 d~)a Ley, se considerar& caso de excepci6n­
para aplicar e1 hecho de que trat!indosc ue empresas de-· 
reciente h~éraci6n productiva o de procesos tecnológicos 
con ull cárácf~r_tótalmente novedoso designe personal té-e 

·-"' ._ó ,"--,•"' - •• • ,;·,-:~ ~;. -

nico pOr;eJ;:i>roveédor, siempre y cuando se señale exprc· 
samentel'.a;'oblig~ci6n de este, de capacitar oportuna )' · 
conve~.i.ente~éhie al personal del adquirente en un plazo­
raz'~nable ~ j~icio de la Secretaría. 

Ariitulo SS.~ La causa de negativa de inscripción pre·· 
vista en la Fracci6n IX del Articulo 15 de la Ley se · 
tipificará cuando en el acto, convenio o contrato de que 
se trate se estipulen cláusulas mediante las cuales: 

1.- Se establezcan volúmenes mínirno5 o máximos para la pro-­
ducci6n del adquirente. 

11.- Se establezca para el adquirente la obli~aci6n de no co~ 
tinuar usando la tecnología que le es enajenada en vir-­
tud del acuerdo al término del mismo. 

111.- El adquirente se obligue a la devolución de los documen­
tos en que conste la tecnología suministrada salvo el -­
caso de incumplimiento de los acuerdos respectivos por -
parte del adquirente. 

IV.- El proveedor se reserve el derecho para determinar los -
precios delos productos fabricados por el adquirente. 

V.- Se establezca que el adquirente dejará de fabricar los -
productos objeto del acuerdo al término de su vigencia,· 
excepto por causas de su incumplimiento. 

VI.- El proveedor obligue al adquirente a cubrir ,agos mínimos. 
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I I. -

I I l. -

I. -

Articulo 56,- Se exceptuarfin de lo dispuesto por la Fras 
ción XI del Artículo ) 5 de la LCy, · 1os. sip,liientes casos: 

::::fr~~{ J~f~;i~~.¡~tili~~iilt~t~f t~~~¡i~~::r:': 
\.'~•.>:~;, ;:L•:'.;t;,·,,, }';;·'.¡'._,:;-" ;,_.,w·_ --,;.':-. :>:.;_;; :>', <•>:(c-i.'?•"/,l i),' ;,,' .. «''.>.' 

A rt,iF~f~··;~,,;,,:~1~1~~É~~é'~x~~)i~;'.~.~f,~~r~~:~)fütl'fF~~.~rt ua,do por 1 a -
·Fracción:.x11i,'deL;;árffcúrow1~::d~~:1a/I:e,·;~~estará .·.exento el-

. ;ni~~~~r~'iif f [mf ~lilJ~~~i}1im~~:~:~~~::~:: 
> :;_i_Y :. .-0·,- ;, _- ,-:.; 

~\·~;j~~ :\t::~~~t_:~ : -~>-~,;~·;.~ . --.,- _:~~;~~~~~.-:o-e'. '7_-~,- -~=o: ---;--;-,-.--~~--

A rt'i culo ,,58, • i lJ~berá con~ider~~~~folI~·~~~xi;:te ·•adecuación 
en la h1~~tesi~ s~ñaliida pdr'.•ta;·F·r~~~·Nii;Yxú1 .>deÍArt.15-

de f¡¡, L~yj~n.los .. siguientes\sii,~o·~ .. :':.\ .. ,''Jf, 

Cu.dn'.do;·:i~>eitri~1~.zcn·.···qu,e. eli;i?~~·&:c·or~·n·o~ se 'hace respons~ 
ble ~ll~Zfo;~ª alguna de las d~úé: i~~c ias de i ª tecno iogía -
sumini';Nf;~'aa·>' tior ende, n~ responde ante terceros º ante 
el ;~6;i6>ri<lqüifente en caso de reclamaciones o de irre;,!:!_ 

·· _ ,"/.':':-,, ):~~-; __ ->-'·~=-o;:·- ;o·,:-=:;•'==·--=- -- - • ' ·. -

lariifaOcs en Ja producción obtenido con base en la tecno-
logia'suministrada, imposibilidad para producir utilizan­
do dicha tecnoloAtn o errores estructurales o funcionales 
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en las plantas industriales desarroUadas o co11stmidns en 
cumplimiento a un. acuerdo de traspaso tecnólóP,icó. · 

,. :, .. :·:~:~·:2 ··,_ .. ;o'_. :itk';!~·;'; ~~;·;.~.'·: ~i\2'.L'.(~/~--~'.s·, ·· ;.,-
. '~~;;-·:.,v" ·;:-· ,,,,.,.,.,,.,,- <-,·-/· .. - -"' -··: ._::c.··~::;_:::~;~:·_,~f-

·,·::~?--~: ·-.. '-J •. :.- - .-.· •. -.< -: n:-~):-~:-~~'< ~--¿;·_;~~--~:. -
., '·' --- ' ' . - .:~~; 

extranjero cieb~rá.haber. sido pr°'bada a_esc~Í;a'#rl.dÜstl'ial 

~i ::~~e:t~11i{j:~;:~if~~~m~~::e~d ~~:P~~~~~{~~f~~~~5'.~;ue ·con s-

Art íctilo '6JY~ Los •o'forentes nacional:s;}~ •:te~nologfo 
que pretend§I1 opo.nerse a la iilsc:ripción;·.a~ ~n acto, con­
venio ••. o.¿~n~~a-to·e~·el registro.cÍ~!lerán;'rfar'~· ello haber­
ac red if~d(l rre~l~~enlc: ant~'J ~ ~ci_E'1:et~riá.;qÚe 'tú entM con 
des a rroÚ~stecri616g:i¿os pr()niC>s sQsc.;gpfJl:il~s de ser'- - - -
comercfnli:ri"ció°s~e'n ~"¡ p~ís para >bCncfÍcio<cle adqliircntcs 

._ '-. _¿_~, 
·-. . ·: ,- ·-.,-.. -,,,---~~-.~--·:· 

: .. -·y:. ¿;-:~~;-~::;~~;;;:\t;:; ~-,.·~_í¿~-~-;:Ú::: 
'.···,_,_~~-~ :~~~1~:~:'.' ·:_,/~·-.···· ·-~: 

Se considcrnrfi 'exdittoc'.cl 'kcíé¡ft'i?él;te de .1 n 

Limitación, consignada en ta' Pra~~i6nJclcÚ,\rti'culo 16· 

dt' 1 u Ley, en los sir,uicntc~ casos: 
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I.- Si la tecnología existente en el pais no es susceptible Je 

I I. -

l. -

IV. -

V. -

VI. -

ser adquirida <lebiéntlocacreüii:arse ai1te la secretaria, que 

previamente $C. rcarizaron gestiones ele 'négociacit5n nnte - -

proveedp~.~:/ijac\onai•cs} .• :z f;J, :·~~.'!.•'iiú• Í:~: <·~·, ·~.;.' ...... · .... . 
-.;.: '.-.'<:.:b·.: :.~··~·:.:;-,~~·F ¡;~'-~~{'.:fif~.?- .',:_"~;;·/°>' ";:~ _,-. º'--:,:?:--,-,. - . 

<'.:' -· .- '" ;:_'/>< '.• --:_,'. ~:;,_2_<·'>·' -. -

La ~xist~~ci'~' d~ Víric~los co.rp<>,rativos entre>•provee<lorcs -
y adqui~~~~ie'.'''.{< ' 

El impd~td\qtie(teni.Irf ,la opcra'ci6n en la 'situación finan- -
' '. -..ó".· '.: - ,···. '--.'~- ·;. . ·"·. - '"" - . o ' ," ·.-· • 

cic.r~}.dc,l.~ildqufr~nte >'·en la eco.11óníía 
.:.,;, .. -.~\.! <' ~"-' -- .- -· ,, ' ' - -- -

Exp3~;1l'c:;n·"·i2~c~oi'ógica·"dcJ·· a<lqt1ir:·~~-é, rdpecto dr los -­

conocfnric'ntos.ifi,·olucrados en el ac.to, co:wenio o contrato 

de que S(! trat_e. 
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Artículo 64.- Para la aplicaci6n de lo dispuesto en .la -
Fracción Il del Articulo 16 de la Ley, no se admitirá que 
en la fórmula de pagos·que se estable::ca en los actos, -­
convenios o contratos a que se refiere .el artículo 2~ de­
la Ley, el impuesto sobre la renta que grava las regalías 
o pagos a erogarse, sea a cargo del adquirente <le la tec­
nología. 

Artículo 65.· Para los efectos previstos en la Fracci6n­
IIIdel Artículo 16 de la Ley, no ser& admisible la ins··· 
cripcion de un acuerdo de traspaso tecnol6gico en los • -
siguientes casos: 

r.- Cuando no obstante haberse establecido un peri6do <le vi-­
gencia igual o menor a diez años, se considere a juicio -
de la secretaría que los conocimientos tecnológicos - · -
pueden asimilarse en un t&rmino menor al previsto en el -
acuerdo. 

11.- Cuando siendo el objeto del acuerdo correspondiente la li 
cencia de derechos de propiedad industrial o intelectual, 
estos caduquen antes de la fecha de culminación de vigen­
cia del acto, convenio o contrato respectivo. 

Artículo 66.- Cuandoconcurran algunas de las hip6tesis -
señaladas en el artículo anterior, la Secretaria condici~ 
nará la validéz del acuerdo, al t6rmino ele efectivo tra~ 
paso tecnol6gico, haciendo uso de las facultades que para 
ello le confiere el artículo 92 Fracci6n I de la Ley. 

Artículo 67.- Las prohibiciones señaladas en este capít~ 
lo deberán entenderse en forma enunciativa y no limitati­
va, por lo que cualquiera otra conducta no prevista por -
este reglamento, que de acuerdo con los artículos 15 y 16 

de la ley puede ser c.Jlnsiderada como violatoria de la mi~ 

ma, será resuelta por la Secretaria, cumpliendo con el ·· 
requisito de motivaci6n y fundamentación correspondiente. 



CONCLUSIO~ES 

Las conclusiones qu~ se desprenden del presente 
son: 

7 J. 

estudio 

I.- La Tecnología constituye en la actualidad uno de los fact~ 
res determinantes del Desarrollo Econ6mico e Industrial de 
un país, considerandose inclusive, que un país será rico -
en la medida en que cuente con un adecuado acervo tecnol6-
gico. 

II.- La diferencia de capacidad tecnológica entre los paises -­
ricos y los países pobres se ha dado en llamar "Brecha --­
Tecnol6gica" . La tarea de reducir la brecha tecnol6gica­
ha sido jerarquerizada como una de las más apremiantes de­
los países pobres. 

III.- La constante e inmoderada compra de tecnología del exte--­
rior trae como consecuencia un costo elevado por el país -
y una dependencia económica del extranjero; asimismo, los­
países en desarrollo no realizan esfuerzos importantes --­
para desarrollar su propia tecnología con lo que aumenta -
la dependencia del exterior. 

IV.- Por lo general gran parte de la tecnología que adquieren -
las empresas mexicanas viene en forma de paquete compues­
to de tres partes: El Capital, la Tecnología y la Direc-­
ci6n. 

Y.- La nolítica en materia de transferencia de tecnología, es­
el que las empresas la adquieran en condiciones mAs justa~ 
promoviendo realmente el desarrollo industrial del país. 

VI.- Los objetivos por los que se creó la Ley de Tecnología son 
buenos yn que buscan los mejores beneficios de la adquisi· 
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VIII.· 

IX.· 

X •• 
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-ción de tecnologfo; reclucir los efectos adversosd.e su 
importación en la b~}.anza M pagos, fo:rtulec·er el_ póder de 

negoo ir6n de ;ro' ',º~"'ª~º'°' ';"','lon'ri1"('a ,11 ita< al 

coriSóéiedade·s Mercantiles Mexicanas. 

To~a· a·.las Sociedades Mercantiles ~leJ<icána~\-~~úe·;adquieran 
la obligación , en beneficfo delcilaís,.cl~~ab·a.~.abn~\ia ••• 
práctica muy común de buscar. ~n ~1 • º?'!}'~rij~efo)l·~;solución • 
a todo problema tecnológico, a~<¡U;irJ~e~á?.t:.4.hi(.~·)Ctf.ioi sólo 

~~~:~;:~;:;i~ :1~:~t~ii~t~~1~itit !i~~~f~1~;if ::~=: 
,··s:.~.~/:«: ,··.:~\~5~·I.'.:;;.·: :.:s,,,~-.'1y.~_,< -~-~ :.'·.,(.L'::: ·'" .... ,,.-. ;,,_,'. \:-<· ;.'.·

1
' ·;-

• _: -~<;:·~ --·-~> .. ::.-;:<- 'i-:'.'~ .. ,'.-.-. ··;· .,::;~·'.., r:::.;.:'._,,,;? -1 ~,_:~···.;.~,-: 1?i~-\:;§~::f~,j~~,~¿;/:·/,<'J·' <-,~,>. : · ., 
Que tanto .. la. in1c1a ~ W<i\pr1ya.da;c.om();',QN1t.90_b:L~[í10·.Federal 

::~;;::::::::0;~~!It:~1~i1~~1iti~~ f tim:;31r~~ ~::~,::::: 
Es menes ter es tab 1 ecer que con . la Ley de Trans fcrC'ncia se· 

ha logrado un gran avance dentro del marco juridico exis·· 
tente y que con las disposiciones lcRales estnhlcci<lus se· 
lograra proteger al nacional con su trato con el C'xtrunje1u. 
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XI. - Finalmente espero que este estudio sirva aunado a -

las dfsposi~ioncs legnles existentes, como un ins-­

trumento que redunde en ui1 r.iomcnto .dac!ó en favor - -
del desarrollo nacional. 
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