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INTRODUCCION 

Siendo el comercio un vehículo tradicional para 

impulsar el desarrollo económico de cualquier país, no cabe d.!:!_ 

da que constituye un instrumento fundamental de grandes acont~ 

cimientos vinculatorios entre los grupos humanos, así como de 

conflictos entre éstos, por los intereses que en esta materia se 

De tal suerte, que al hablar del comercio lnte_E 

nacional es menester, mencionar necesariamente uno de los prl~ 

cipales problemas que enfrenta en la actualidad, y que es el te­

ma a tratar en este trabajo. Los sistemas de pago por medio -

de instrumentos que ofrezcan seguridad y cumplimiento a los - -

té:rminos que se establecen en las operaciones de comercio intc_E. 

nacional. Sin duda alguna, uno de los renglones más importan -

res en el desarrollo económico de un pafs, es el fomento de sus 

exportaciones, y en la medida en que estas se realicen adecuad~ 

mente, se podrá estar frenta a un real impulso de la economía, 

es por eso que, las empresas y hombres de negocios que tengan 

o deseen tener de alguna manera negocios comerciales a nivel -

internacional ya sea para la venta de sus productos, o en la im-



portación de alguna maquinaria necesaria para elaborar dichos -

productos, deben de evaluar y aprovechar las ventajas y servi-­

cios que se pueden obtener a través de las cartas de crédito d~ 

cumentarias, ya que de cualquier forma los vendedores y com­

pradores buscan eliminar los riesgos que suelen presentarse en 

el tráfico comercial internacional. 

En la actualidad, el nacimiento y desarrollo de 

las empresas, y muy especialmente el puntual y cabal cumpli-­

miento de las obligaciones económicas contraídas, han generado 

la necesidad del cambio de la riqueza presente por la riqueza -

futura, debido a que, generalmente, nadie tiene la suficiente -­

fuerza económica para preveer las variadas contingencias del -

comercio, que en el futuro requerirán mayor capital del inver~ 

do inicialmente, ya sea pn.ra mantener a flote la empresa o pa­

ra aumentar el volOmen de sus actividades. 

Es por esto que un tipo especial de comercian­

tes, las instituciones bancarias, realizan una función muy impo.!. 

tante, en virtud de que por su intermediación, compradores y -

vendedores tienen la oportunidad de operar simultáneamente, no 

obstante que estos se encuentren en puntos completamente dis-­

tlntos. Se resuelve el problema de la distancia mediante el ins 



trumento que es materia de este trabajo, es decir, las cartas -

de crédito. 

Sin embargo, uno de los aspectos que tiene es­

pecial relevancia dentro del marco jurfdico del comercio exte-­

rior de cualquier pafs, es precisamente, la reglamentación de -

los instrumentos jurfdicos que permitan llevar a cabo las oper..!! 

ciones de comercio internacional dentro de la mayor seguridad 

posible. 

En este orden de ideas, el presente trabajo pr~ 

tende dar un panorama general, de lo que es la carta de crédi­

to, la importancia que ésta reviste en el orden comercial inter­

nacional y su escasa reglamentación en nuestros ordenamientos -

legales. 

Por los anteriores razonamientos, consideramos 

que existen elementos suficientes que justifican la elaboraciOn -­

del andlisis j urrdico de la ·problemática que encierra el tema en 

estudio, de este modesto trabajo. 



CAPITULO PRIMERO 

GENERALIDADES 

l. l. - Origen y evoluciOn de la carta de crédito: l. 2. - Su denomi 

nación; l. 3. - Su utilización como medio de pago. 



CAPITIJLO I 

GENERALIDADES 

1. 1 Origen y evolución de la carta de crédito 

Antes de abordar el tema materia de este trabajo, 

es conveniente remontarnos al origen y evolución histórica de -

los créditos documentarios, a fin de valorar la importancia de -

los mismos, en el Amblto del comercio internacional, y partlc:!:! 

lannente en el comercio exterior de M""xico, fun~dúl.íos para 

ello en las prácticas comerciales. 

En la antiguedad las ventas maritimas se realiza--

han bajo la condición del feliz arribo de las mercancfas al lu--

gar de destino, lo que ocasionaba grandes dificultades entre veE_ 

dedores y compradores, ya que con frecuencia dichas mercan-­

eras se perdían o llegaban sumamente retrazauas1• 

El crédito comercial que actualmente conocemos, tu 

vo su origen a finales del siglo XVIII y principios del XIX en 

Inglaterra, como consecuencia de la fusión que tuvieron los con-

l. - Cervantes Ahumada. Raal. Títulos y Operaciones de Cré­
dito. Ed. Herrero, S. A. México 1984, pág. 260 
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tratos de compraventa y el de transporte2. La revolución indus-

trial no sólo produjo cambios e in ven tos tecnológicos importan-. -

tes, sino que también de tipo financiero. de tal suerte que el e~ 

mercio internacional que inicialmente se desarrolló en gran me-

elida en aquél pafs, tuvo repercusiones en el ámbito comercial in 

ternacional de aquella época. 

Los prcxluctores ingleses, en un principio, con el -

afán c.l1:: ve::ndt:r y ampiiar sus horizontes para colocar sus produE_ 

tos más allá de sus fronteras, daban en consignación las mer- -

cancfas al embarcador o capitán de un buque determinado y es~ 

raban pacientemente su regreso para recibir el pago3. Sin em-

bargo, esta forma de comercializar sus productos, representaba 

para el productor cierras desventajas, al no obtener los recur--

sos necesarios para continuar con su proceso de producción, - -

situación que se reflejaba más marcada en aquellos productores 

que contaban con escasos recursos económicos, razón por la --

cual pronto quedó obsoleta esta forma de vender. 

2. - Castañón R. ]esas. Reseña Histórica del Desarrollo de -
las Legislaciones Mercantil y Bancaria Mexicanas Tomo I, 
Ed. S.H.C.P. Dirección Genernl de Estudios Hacendarios. 
México, 1960. págs. 9 y slgs. 

3. - Castal'i6n R. jesOs, Ob. Cit. pág. 16 
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Es a partir de 1870, cuando la llamada venta CIF., 

que como lo veremos miis adelante implica costo, seguro y flete, 

en 1 a cual la obligación del vendedor no se agota a la entrega de 

las mercancías, sino que tiene que contratar el flete al lugar de 

destino y el seguro correspondiente, cuyos costos se suman al -

precio de las mercancías vendidas4 . 

La mencionada venta CIF., se documentaba con los 

lúulos que arnparabau ias u1ercancfas, es <lecir ei conocitniento -

de embarque, las facturas correspondientes y las pólizas de se­

guro. 

Surgen entonces las ventas sobre documentos y la iE_ 

rervención de los bancos en este tipo de operaciones a través del 

crédito documentario, en la actualidad dentro del campo del co-­

mercio internacional, las instituciones bancarias juegan un papel 

preponderante, ya sea en el crédito o bien en las cobranzas in-­

rernaciona les. 

Los vendedores giraban una letra documentada que -

se acompañaba de los documentos relativos a la mercancía, y e~ 

ta letra la tomaban los bancos en descuento. Nace de esra for-

ma el crédito documentario o carta de crédito, que se desarro-­

lla principalmente en Inglaterra, en virtud de la preminencia de -

4. - Cervantes Ahumada R. Ob. Cit. p.tig. 261 
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los bancos ingleses en el mercado mundial, por la importancia -

de su moneda (libra esterlina). así como al desarrollo de su flo-

ta mercante. A este respecto el profesor Jorge Witker apunta -

que: "No fue una casualidad que Inglaterra como centro geoecon_Q 

mico del mundo, junto a su condición de principal comerciante, -

tuviera la primera flota mercante y que para legitimar su pode--

río proyectara la tesis de la libertad de los mares, corolario -­

del liberalismo económico del siglo XJX"5 . 

Paralelamente, en España en las Ordenanzas de Bil-

bao se reglamentaron originariamente las llamadas cartas-órdenes 

de crédito que eran llamadas indistintamente como "cartas de cr~ 

dito" 6 . Por lo que toca a nuestra legislación mexicana, el Códi-

go de Comercio de 1854, en su tftulo X, reglamentó también por 

primera vez, las cartas órdenes de crédito. En el Código de 

Comercio de 1884, dere hacerse notar que dentro del libro U, tí 

rulo II, doce capítulos estaban dedicados a la reglamentación de -

lo que ahora denominamos títulos de crédito y cartas de crédito, 

finalmente el Código de Comercio de 1889 las reglamentó bajo la 

5. - Wilker Jorge, Derecho del Comercio Internacional. Ed. -
Universidad de Guadalajara. Guadalajara, Jal. México, -
1981. pAg. 14. 

6. - Garrl~es, Joaquín. Tratado de Derecho Mercantil. Tomo 
II Tftulos Valores, Madrid, 1955. pág. 2 
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denominación de "cartas de crédito", y con este nombre pasaron 

a nuestra Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito, de 

26 de agosto de 1932, reguladas en el capftulo N de esta Ley. 

Sin embargo, dentro d_el perfcx1o entre las dos gue­

rras mundiales, son los bancos norteamericanos los que alcanzan 

el predominio en el mundo sobre esta materia. Predominio que -

hasta la fecha han mantenido, debido a la solidez de su econo- -

mfa, por lo que el centro de operaciones de los créditos docu-­

rr:cntarios Sé colúCa ahora en ios estados Unidos de Norteaméri 

ca. 

En la vida moderna del comercio internacional la -

aplicación de las canas de crédito en la mayorfa de las operaci~ 

nes comerciales, convierten a éstas en un pilar fundamental del 

comercio contemporáneo, en otras palabras, en una verdadera -

institución. No obstante que la bibliograffa en español sobre e!! 

ta materia es poca, debido a que se trata de un instrumento de 

reciente creación, utilizado fundamentalmente, en las operacio­

nes de comercio internacional. 

Sin embargo, ante la ausencia de normas sobre tan 

importante materia la Cámara Internacional de Comercio (CCI),­

realizO una compilación que se conoce universalmente como - -
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"Usos y Reglas Uniformes Relativos a los Créditos Documenta-

ríos", a la cual bancos de unos 156 pafses ya se han adherido. 

Los artículos sobre los Usos y· Reglas Unüormes rigen las re~ 

ciones entre compradores, vendedores y banqueros en todos los 

aspectos del crédito documentario: designación y exémen de 

los documentos, plazos a respetar, responsabilidades, etc. 

En la actualidad, esta operaci6n de crédito comer-

cial ocupa un papel preponderante como medio de pago interna­

cional, debido a su versatilidad y seguridad en su manejo7 . 

En el comercio internacional existen varias formas 

de efectuar o recibir los pagos internacionales; mencionaremos, 

entre ellos, el giro bancario internacional, la orden de pago - -

simple o condicionada, las cobranzas internacionales simples o 

documentarías y créditos comerciales, cartas de crédito o eré 

ditos documcntarios. Dentro de las mod!llidades antes mencio-

nadas, no tiene punto de comparación la seguridad que repre- -

senta para el exportador el que cobre en su plaza a través de 

la carta de credito8. 

7. - Hern!indez Rico, Francisco. Los Créditos Documentarlos. 
Memoria del VIII Simposio de la Academia de Arbitraje -
y Comercio Internacional, Ed. IMCE, México, 1984. - -
pég. so 

8. - Hernández Rico, F. Ob. Cit. pág. SO 
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l. 2 Su denominación. 

La vida comercial moderna no podría ser concebida 

sin el crédito. La mayor parte de la riqueza, es riqueza ere~ 

ticia. Por medio del crédito se desenvuelven y multiplican los -

capitales y se realiza el fenómeno fundamental de la producción. 

A raíz del descubrimiento de este valor mtigico del 

crédito, como generador de riqueza, marca sin duda alguna un -

momento estelar en la vida del hombre. El crédito ha sido y -

será un instrumento importante del progreso de la sociedad con-

temporánea. 

En un sentido genérico, crédito (del latín credere), 

significa confianza. De una persona en quien se cree, a la que 

se le tiene confianza, se dice que es persona digna de crédito9. 

Más no siempre que hay confianza hay crédito en sentido jurfdi-

co; y si hay ocasiones en que el crédito se concede con ausen-

cia de confianza, como por ejemplo cuando se otorga cierta ca.!! 

tidad de dinero a un comerciante para que salga de una situa- -

ciOn angustiosa, y. como no se contra en él, se le nombra un -

administrador para su empresa, caso que se presenta muy fre-

cuentemente en la vida bancaria. 

9. - Enciclopedia Jurfdlca Omeba. Tomo V. Ed. Bibliográfi­
ca Argentina S. R. L. Buenos Aires, Argentina. pág. 39 
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En sentido j urfdico, habr1i un negocio de crédito - -

cuando el sujeto activo,que recibe la designación de acreditante, 

traslada al sujeto pasivo, que se llama acreditado, un valor ec2 

nOmico actual, con la obligaciOn del acreditado de devolver tal -

valor o su equivalente en dinero, en el plazo convenido. 

Ell este crncepto se comprende lo mismo la trasla-

cioo de propiedad de lDl bien tangible (contrato de mutuo), que la 

t;rasmisi6n de un valor económico intangible (casos en que se - -

presta la firma o se contrae una obligaciOn por cuenta del acre-

ditado). 

A este respecto Arwed Koch, menciona: "que la juri2_ 

prudencia y la doctrina ven en el crédito la confianza en la volun 

tad de cumplir una promesa hecha, o bien la creencia en la capE_ 

cidad de pago del deudor, pero la ccnflanza y la creencia no abll;!: 

can en la préctica el concepto de crédito, pueden ser supuestos -

más no se identifican con él, e incluso faltar y no obstante efec­

tuarse la operacUm de crédito"1º. Por lo anterior entiende como 

crédito, la disposición, desde el punto de vista del acreditante, y 

la posibilidad, desde el punto de vista del acreditado de efectuar -

10. - Koch, Arwed. El Crédito en el Derecho. TraducciOn de -
José Ma. Navas. Editorial Revista de ~recho Privado. -­
Madrid, 1946, pAg. 20 y 21 
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un contrato de crédlto. 

Por las anteriores consideraciones debemos entender 

que hay un acto de crédlto cuando en el int:ercambio falta la si-

multaneidad entre la prestación y la contraprestación de bienes, -

dinero o servicios; y a una prestación económica presente corre_!! 

ponde el compromiso de una contraprestación económica futura. -

El intervalo de tiempo entre la prestaciOn y la cont:raprestación -

ha de ser económicamente importante en el sentido de C!Uien cede 

a otro bienes físicos o dinero, o le presta servicios, asr como -

el que los recibe, obtiene de esto una ventaja económica; además 

el intervalo ha de ser superior al que requiere todo acto de cam 

bio seg(ln sus caracterfsticas técnicas. 

Pues seg(ln lo manifiesta el maestro Astudillo que: - -

"mientras que el tiempo es el elemento constitutivo del crédito, -

la confianza es su condlci6n"~1 . 

Una vez realizadas las anteriores observaciones se -

incluye en la exposición de este trabajo la definición del crédito 

docummtarlo: es un convenio mediante el cual un banco (banco-

11. - Astudillo U. Pedro. Los "lltulos de Crédlto. Editorial Po 
rrOa, S. A., México, 1983. p.Ag. 6 y siga. 
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emisor), obrando a petición y de acuerdo con las instrucciones -

de un cliente (ordenante), se compromete frente al beneficiario -

(vendedor), directamente o por medio de otro banco (banco inter­

mediario), a pagar, garantizar, aceptar o negociar letras gira- -

das por el beneficiario o autorizar a otro banco a efectuar dicho 

pago, o aceptar pagar o negociar dichos giros, supeditado siem­

pre a la reciproca obligación por parte del beneficiario de pre-­

sentar los documentos exigidos dentro del plazo de validez fijado 

para la utilización del crédlwl 2. 

De lo anterior podemos desprender que el banco es 

tá. obligado a: 

Pagar: Crédito contra pago; 

Garantizar: Crédito por afianzamiento; 

Aceptar: 

Negociar: 

Crédito por aceptaciOn; o 

Crédito por negociación. 

En cuanto a su designación por el adjetivo (docume_!l 

tario)~ consideramos que no es exacto desde el punto de vista -­

etimológico del término pues serra más conveniente llamarlo "cr~ 

dito documental" que es el adjetivo que realmente refleja su veE 

dadero significado: perteneciente o relativo a los documentos o --

12.- Hemández Rico. Ob. Cit. pt\g. 52 
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que se fWtda en ellos. 

Sin duda alguna, el empleo de la palabra document~ 

rio obedece a una consecuencia defectuosa de traducción literal 

del vocablo sajón "documentary" o tal vez del francés "documen­

taire", cuando en realidad debió, en un principio, adoptarse el -

adjetivo documental, tal como ocurre en algunos pafses. Tratar 

de cambiar hoy un término por otro, cuando el concepto está tan 

arraigado en los circulos mercnntiles y h'lnC::Aricyq <!~J mundo hi.s 

pano - parlante, no serfa empresa fácil, cosa que, por otra pa_E 

te, escapa a nuestra competencia. 

Hecha esta observaci6n, en lo sucesivo, nos referi­

remos indistintamente, al crédito documentarlo o carta de crédi­

to. 

El comprador solicita al banco la emisión del crédi 

to documentarlo, cosa que realiza éste valiéndose de los servi­

cios de su corresponsal en la plaza del vendedor. Al recibir la 

carta de apertura del crédito documentarlo, el beneficiario com­

prueba los términos para ver si conforman con las condiciones,­

contractuales de compra-venta. En caso afirmativo expide las -

mercancfas desde el punto de expedición al punto de destino; al -

mismo tiempo, reune los documentos requeridos por el ordenan­

te y los presenta al banco intermediario, quién si después de -
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comprobarlos los encuentra conformes, pagará su importe. 

El banco intermediario hace seguir los documentos. 

al banco emisor junto al adeudo correspondiente, sus comisio-­

nes y demás gastos, quién a su vez, los entregar1i al ordenante 

previo adeudo en cuenta del importe de los documentos incremen 

cando por el total de comisiones y gastos. Con los documentos­

en su poder, el comprador procede a retirar las mercancías en 

el punto de destino. 

Con el objeto de tener una visi6n más clara de este 

tipo de operaciones, se incluye a continuaci6n el siguiente ejem­

plo: 

Un comerciante mexicano necesita adquirir de una -

empresa exportadora de España, una ma.quina, para asegurar la 

operación el comprador recurre a su banco y le ordena la ape_E 

tura del cr&lito a favor de dicha empresa exportadora, valedero 

o utilizable contra presentación de los documentos que acreditan 

el embarque de la mercancía adquirida. Este banco, por medí~ 

clón de su corresponsal en España, procede a la apertura del -

crédito y transmite las instrucciones oportunas para que se lle­

ve a cabo la operación dentro de las condiciones convenidas en­

tre el comprador y el vendedor. 
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El corresponsal en España de ese banco de México, 

avisa al beneficiario del crédito para que proceda al embarque de 

las mercancías y, contra presentación de los documentos necesa­

rios y demás que se indiquen y que acrediten que el embarque se 

ha efectuado, podrá ser efectivo el importe de la operación. 

Como es lógico, dado el mayor álea que involucra 

el comercio internacional es este campo donde la carta de crédi­

to documentarla ha logrado su mayor desarrollo, al adicionar a -

la responsabilidad del comprador, cuya solvencia y seriedad no -

siempre conoce el vendedor, la responsabilidad del banco, y lo -

que es mlls importante, el pago de sus mercancías inmediatamen­

te después de embarcadas. 

El comprador, por su parte, evita mediante la trans 

ferencia de los documentos al banco acreditante, abonar el precio 

de su compra hasta el momento de llegada de las mercancías e -

lnclusi ve hasta después de su venta. 

No debe olvidarse tampoco la garantía que para el 

mismo comprador significa la revisión de los documentos por el 

banco pagador antes de entregar el dinero al vendedor. 

La carta de crédito comercial, también conocida co-
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mo carta de crédito documentaría, es un documento normalmente 

emitido en papel especial (protected Form), similar al empleado 

para la expedición de cheques, con lo cual obstaculiza asr las -

posibilidades de falsificación con ánimo de fraude. 

Suelen ser emitidas, entre otros, por los bancos -

estadounidenses, y en menos escala, por los ingleses, a favor -

del beneficiario (vendedor), al que se le autoriza a librar giros 

contra el banco emísor o contra un banco inLt::ri11t::uitu.:i0, cuyús -

servicios utiliza para hacer llegar la carta de crédito al benefi­

ciario13. 

Diferencia entre una carta de crédito y un crédito 

documentario. 

En realidad no existe una diferencia iundamental --

entre una carta de crédito documentaria y un crédito documenta-

rio. 

Podrfamos decir, que la primera figura debe su no~ 

bre al documento ffsico por el cual se comunica al beneficiario --

13.- Créditos y Cobranzas. Sistema Abierto de Enseñanza, Es­
cuela Superior de Comercio y Administración. l. P. N. 
Fascfculo No. 4 México, 1983. pag. 42 
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la apertura del crédito, de ahf su nombre de carta de crédito 

(letter de credit); carta por la cual se informa al beneficiario de 

la existencia del crédito documentario. La segunda figura signi­

fica el crédito en sf, amén de la forma que se utilice para hacer 

la notificación. Aún cuando la emisión de una carta de crédito no 

hace la operación de crédito en sf, la costumbre mercantil ha co 

rrelacionado a ambos documentos. 

Como puede observarse la diferencia estriba exclu~ 

vamente en la denominación. Esta distinción que afecta más a la 

forma que al fondo, ha sido objeto de que se haya querido ver 

una diferencia instrumental en realidad inexistente. Crédito docu 

mentario y cana de crédito documentario deben entenderse como 

términos equivalentes, que en nada afectan a la esencia de la o~ 

ración, aunque sf como posteriormente veremos a la tramitación. 

Los pafses anglo-americanos han empleado tradici~ 

nalmente el término carta de crédito, mientras que los restantes 

países, y de forma muy especial los europeos, han preferido uti 

lizar la expresión crédito documentarlo. 

Las recomendaciones de la CCl en su proyecto de 

folleto: formularios normalizados para la aperrura de créditos d~ 

cumcntarios, tendiente a la adopción internacional de un modelo -
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unüorme de crédito documentario, parece mAs bien inclinarse -

por la práctica anglo-americana, haciendo que el crédito docu--

mentario sea tramitado por un documento de características si-

milares a los empleados por aquellos bancos, pero continua, --

sin embargo, llamándoles créditos documentariosl4. Confirma 

esta recomendación de la CCI la inexistencia de diferencia fun-

damental entre ambas denominaciones. reconociendo como vAli-

da y Onica la de crédito documentario. 

En consecuencia. parece lógico pensar que en un 

futuro inmediato se podrá utilizar de forma uniforme en el A~ 

bito bancario internacional los modelos únicos de crédito docu-

mentarlos, con apariencia externa similar a las cartas de eré<!!, 

to actualmente utilizadas por los bancos anglo-americanos )' si--

milar tramitación lo que representará una gran ventaja interpre-

tativa y mayor facilidad de racionalización de los trabajos oper~ 

ti vos. 

Las cartas de crédito pueden emitirse de forma -

revocable e irrevocable, aunque la fórmula mAs frecuente es --

irrevocable por las razones obvias de seguridad que persiguen -

los vendedores. Pueden igualmente, a petición expresa del or--

14. - Cámara de Comercio Internacional. Formas Uniformes 
para los créditos documentarlos. Publlc~ciOn No. 290, 
París, Franela. 1982. 
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denante, ser confirmadas por el banco intermediario, aunque --

usualmente revisten la forma de no confirmadas. 

Llevan en su texto el compromiso formal del banco 

que las emite de atender al vencimiento los giros que se expidan 

con cargo a la carta de crédito, siempre y cuando se cumplan -

las condiciones indicadas en la misma. 

El paralelismo entre los términos, condiciones y -

documentos requeridos en una carta de crédito y un crédito docu 

mentarlo es absoluto, con la Onica posible variante de que la uti 

lización se hace siempre acompañado de un giro. 

l. 3 Su utilización como medio de pago 

La utilización de la carta de crédito se efect!ia ad 

juntando a los documentos requeridos un giro (a la vista o fecha 

fija, etc.) a cargo del banco emisor y para pago a su presenta-

ción en las cajas de dicho banco, siendo emitidos en la misma -

moneda en que aquélla esté expecllctal5. 

15. - Créclltos y Cobranzas. Sistema Abierto de Enseñanza. 
E. S. C. A. fascrculo 4, l. P. N., México, 1983. pág. 82 
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Es normal que a efecto de una más fácil localiza­

ción del expediente, se exija que los giros lleven la mención de; 

girado bajo las condiciones de la carta de crédito. nOmero .••• 

de fecha ..•• del banco •.• 

Aunque con menos frecuencia, la carta de crédito 

puede también autorizar el libramiento de giros contra el banco 

intermediario (utilización en las cajas del banco Intermediario). 

La tramitación operativa es idéntica a la del crédito documenta­

rlo. Una norma que conviene tener presente es que el benefi­

ciario del crédito ha de presentar el original de la carta de -­

crédito al efectuar su utilización. 

El banco negociador anotarA la utilización al dor­

so del original del documento en estudio, regresándola al bene!..!, 

ciario en caso de ser una disposición parcial; pero si la dispo­

sición es total, la retendrá para hacerla seguir al banco emi-­

sor debidamente cancelada. 

Quedará de esta manera el documento inutilizado -

parcial o totalmente, imposibilitando una utilización inapropiada. 

En caso de que se produzca una modificación en -

el condicionado establecido en el documento, se lleva a cabo por 
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medio de un impreso de las mismas características, y que re<:_! 

be el nombre de carta de rectUicación (Letter of Amendment), -

suscrito por el banco emisor, en la cual se consignan todos los 

detalles y nuevos requisitos. 

La emisión de estas modificaciones se puede ha­

cer tambi(!;n en original y copia, utilizlindola para avisar al be­

neficiario el mismo proceoim!-::P.ro qt!~ p:::r::: l.:t carta d1;: c1:l:dii.o, 

a la que debe quedar unida, siendo factible que se presenten am 

bos documentos juntos. 

Sin embargo, el beneficiario puede no unir ambos 

documentos y presentar Cínicamente el recibo correspondiente. -

En tal supuesto, si el banco negociador es distinto al notifica- -

dor no podrá. conocer 1.:t existencia del segundo documento. Se 

interpretará esta acción del beneficiario como no admisión de 

la modificación, lo que libremente puede hacer si se tiene en -

cuenta que se trata de un compromiso irrevocable. 

Es conveniente destacar que los bancos que inter­

vienen en una operación de esta naturaleza sólo son responsa- -

bles por los documentos, nunca por las mercancías; tampoco -­

son responsables de la autenticidad de los documentos, por el -

peso, exactitud o calidad de las mercancías. 
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Las necesidades financieras del ordenante, por una 

parte, y del beneficiario, por la otra; la caracterfstica de la - -

mercancía (perecedera, resistente. bienes de equipo. etc.). y -

los pafses de residencia de los comerciantes, entre otros, son -

factores condicionantes de la forma en que ser.ful utilizables los 

créditosl6. 

Si la carta de crédito ha de ser utilizable contra -

pago, el beneficiario deberá presentar los documentos requerí--

dos en el documento indicado, quedando en contrapartida obliga-

do el banco pagador a cubrirle su importe en efectivo después -

de encontrar los documentos de ccnfornúdad y se cumpla el p~ 

zo estipulado que puede ser: 

A la vista. - Es aquel en que el banco pagador ~ 

trega al beneficiario el importe correspondiente de sus merca."1-

eras, tan pronto como el beneficiario entrega los documentos --

conformes, ya sea por caja o más usualmente por abono en - -

cuenta. 

16. - Alcázar Caballero, Manuel. Los Créditos Documenta­
rlos. Editorial Obregón y Heredia. México, 1979 
pág. 67 
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Esta forma de pago es la que más se utiliza en -

la actualidad, toda vez que asegura al exportador un rápido y -­

eficaz cambio del importe de la venta de sus mercancfas repre­

sentadas por los documentos, su única responsabilidad es prepa­

rarlos de acuerdo con lo convenido y presentarlos dentro del - -

plazo de validez del crédito. 

A plazo. - El beneficiario entrega los documentos 

al banco, pero el pago no tiene lugar ipso facto, sino que queda 

e ,Jlldicionado hasta que el plazo llegue. En este caso el plazo -

puede revestir tres formas: 

a) A fecha fija. Es aquella que expresamente -

se estipula en la carta de crédito. 

b) A plazo fijo. Contando a partir de la fecha -

de expedición de la mercancra o de la fecha de entrega de la d_2 

cumentaci6n al banco intermediario. La fecha de pago quedarA 

fijada contando desde la fecha prevista en estos dos supuestos, 

bien sea la expedición o la de entrega de la documentación com-

pleta al banco intermediario por parte del beneficiario. El 

vencimiento es fácilmente determinable por el beneficiario. 

c) A un plazo fijo. Contando a partir de la fecha 

de recepción de la mercancfa o del recibo de la documentación -
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por el ordenante. El cómputo para fijar el pago se sitOa ahora 

en el otro extremo del crédito, siendo la fecha de recepción o 

del recibo de la documentación por el ordenante el pwito de PS!: 

ti da. 

Una vez que llega el vencimiento o vencimientos -

si son varios plazos, el banco garante reembolsará al beneficia 

rio del importe o importes segan corresponda. 

Si el beneficiario lo solicita, los bancos garantes 

pueden adelantar la suma aplazada, y se considerará como una -

negociación. 

Con este objeto recogen el documento de garantía -

y /o Wl descuento financiero. Pero esto es optativo del banco, -­

no compulsivo. 

Cuando se presenta la citada limitación de poder -

obtener el importe en dinero en esta modalidad no alcanza am- -

pllo uso. Los vendedores que conceden plazo prefieren las mo­

dalidades de utilización por aceptación o por negoclaclón. 

Los "URUCD" ni siquiera mencionan esta modalidad, 

lo que quiere decir, que efectivamente su empleo es muy pobre, -

pero como quiera que sea, aunque poco, se emplea, por lo cunl -
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se justifica su somera inclusión en este trabajo. 

Modalidad a plazo tiene que esperar a que llegue -

la fecha fijada; mientras tanto, el ordenante tiene acceso a los 

documentos y que puede actuar mafiosamente si ha perdido inte­

rés por la mercancra buscando cualquier pequeña anomalfa en -

la docummtaci6n que lo libre del pago. 

Por todos estos razonamientos, se recomienda a -

los exportadores que no subestimen la importancia de este deta­

lle; de la misma manera deben de tener presente loa gastos e -

Intereses del plazo concedido, con el objeto de Incluirlos en la 

cotización antes de ofertar o bien recuperarlos del comprador -

posteriormente. 

Por afianzamiento. 

El banco garante se compromete formalmente, - -

contra entrega de documentos, conforme a lo estipulado en el -

condicionado del crédito, a entregar al beneficiario una garantra 

bancaria, garantizando el pago en uno o varios plazos del impor­

te de utilización del crédito. 

No debemos confundir esto con la modalidad que V.!: 

remos posteriormente (por nceptnci6n). En este caso no hay con-
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currencia de aceptación o de aval en letra de cambio, sino el -

documento conocido como garantía bancaria. 

En este caso, para el beneficiario el vencimiento 

es interminado, habida cuenta de que no sabe con certeza cuán­

do se producirá el hecho computable, debiendo confiar en lo que 

le digan. 

mtln en un crédito utilizable contra pago la concurrencia de un -

vencimiento aplazado, pues para el beneficiario representa el -­

gran handicap de entregar la documentación conforme y recibir 

a cambio una promesa de pago no documentada. 

Si el ordenante precisa de plazo y él mismo está 

de acuerdo en concwé:rsdo, es preferible recurrir a la utiliza­

ción a plazo basada en documentación mercantil: 

Por aceptación, por negociación. De no hacerlo -

asf, anicamente contará con la promesa contenida en el crédito, 

que aOn siendo formal, no está recogida en un documento nego-­

ciable. 

Si bien es cierto que la obligación de pago por -

parte del banco subsiste, también ea cierto, como lo hemos men 



... 29 ... 

cionado anteriormente, que el crédito pagadero o a la vista el -­

beneficiario recibe el importe de sus mercancías, tan pronto c~ 

mo entrega los documentos a satisfacción del banco intermedia­

rio. 

Por aceptación. 

El beneficiario entrega la documentación de acuer­

do con lGS r.aqué.lirúk:ul.os del crédito, acijuntanáo una o varias -

letras de cambio, que el banco aceptante habrá de admitir cuan­

do encuentre los documentos conformes quedando así ineludible-­

mente comprometido al pago. 

Después de aceptados los efectos, el banco acept~ 

te los regresará al beneficiario para que actGe con ellos en la 

forma que estime mas oportuna. Cuando se trata de efectos 

aceptados por un banco de primer orden, la negociación no pre­

senta dificultad alguna. Practicamente, estos giros raramente -

son devueltos al beneficiario, ya que generalmente son negocia­

dos por el propio banco aceptante, que abona su importe a la -

firma beneficiaria, una vez deducidos los gastos correspondien­

tes. Evitando de esta manera el mismo banco aceptante que las 

comisiones e intereses de la negociación vayan a otra entidad -

bancaria distinta. 
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Naturalmente, como suele suceder con frecuencia, si -

la situación financiera del beneficiarlo se lo permite, no intere-­

s1índole por tanto la negociación puede dejar los giros pendientes 

hasta la fecha de su vencimiento, momento en que le serán pag..!! 

dos. De este modo no movilizarA el importe, pero en cambio -

ahorrará intereses y gastos. 

P,xcepcionAlrnente, si el efectQ fuere presentAdQ -­

con la aceptación del ordenante, el banco aceptante lo avalaría.­

comprometiéndose al pago en caso de no hacerlo aquél. Sin em 

bargo, cabe señalar que este supuesto se presenta en muy ra-­

ras ocasiones, por que su uso es inapropiado. Por consiguiente, 

si el ordenante del crédito entrega al beneficiario unos efectos -

aceptados, ¿por qué abre crédito documentarlo?. El ordenante -

habrá contraído la obligación de pago de forma ajena al crédito; 

y por ende el beneficiario puede actuar de mala fe contra sus -

intereses. 

Los créditos documentarlos utilizables por acepta­

ción tienen un amplio empleo en el comercio triangular, en el -

que intervienen los bancos de dos paLses, que buscan como vér­

tice del tri1íngulo la presencia de tm tercer banco establecido -­

en una gran potencia, por ejemplo: Cuando en el trlifico mer-
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cantil se realiza con determinados pafses de la commonwealth, -

donde es preciso que intervenga un banco londinense. 

El beneficiario, establecido en un pafs "X" envra 

sus mercancfas y obtiene a cambio la aceptación de un banco 

establecido en un pafs "Z". ¿Qué importancia tiene para él? 

¿Puede descontarle fácilmente? si la respuesta es negativa, p!_e 

fer irá que el ordenante fije la utilización por aceptación cerca -

de un banco londinense. Esto le permitirá obtener un efecto --

aceptado por un banco de primera lfnea establecido en un pafs -

de fuerte economfa, que puede libremente descontar en los mer 

cados bancarios internacicnales. De aquf que considere la ace_E 

taci6n del tercer banco como equivalente de cobro17. 

Por negociación. 

El beneficiario presenta la documentación, de 

acuerdo con lo estipulado en las condiciones del crédito docume.!!_ 

tario, adjuntando uno o varios efectos a los vencimientos convel!!, 

dos, quedando obligado el banco negociador, una vez encontrados 

de conformidad precisamente a negociarlos. 

17. - Carrillo Zalee, Ignacio. La Carta de Crédito. Revista 
de la Escuela Bancaria y C. No. 3 Vol-V-Noviembre, 
1945 pág. 25 México, D. F. 
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El efecto o los efectos deben librarse contra la -

persona indicada en el crédito. Sin embargo, si el crédito do­

cumentario no ha sido confirmado por el banco intermediario, 

la negociación se entiende, salvo pacto en contrario con recur-

so contra el librador, es decir, en caso de impago motivado -

por una documentación irregular, el banco negociador pcxlr1í. r.!:_ 

currir contra el librador para que le abone el importe del giro, 

rnzón por la cual, el cobro del efecto que obtiene el beneficia­

rio no le da seguridad absoluta, ya que antes del vencimiento -

puede producirse el impago. En el caso contrario, o sea, sin 

recurso contra el librador. Si el crédito ha sido confirmado,-

el banco negociador queda obligado a realizar la negociación 

sin recurso contra el librador. Asr lo establece el artículo 3 

de la "URUCD" que al efecto señala "Un crédito irrevocable 

puede ser avisado al beneficiario a través de otro b::u"1co, sin -­

compromiso por parte de este otro banco, pero cuando un banco 

emisor autoriza o solicita a otro banco la confirmación de su -

crédito irrevocable y este Oltimo lo hace asr, tal confirmación 

constituye, por parte del banco confirmador, un compromiso en 

firme, adicional al asumido por el banco emisor, siempre y 

cuando los términos y condiciones del crédito se hayan cumplido. 

111. - De comprar ;negociar, sin recurso contra el librador y ¡o -

los tenedores de buen a fe, los giros librados por .el beneficiario, 
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a la vista o a plazo, a cargo del banco emisor o del ordenante 

o de cualquier otro librado designado en el crédito, si el crédi­

to es utilizable mediante compra/negociación". 

Como ya lo hemos dicho anteriormente, la confirm~ 

ción constituye un compromiso en firme, por parte del banco -­

confirmador; y tratándose de un crl':dito utilizable mediante nego­

ciación de giros, de que el banco confirmador negociará los gi--

ros sin recurso contra el librador. Esto, significa que incluso 

en caso de impago, el banco negociador no puede bajo ningún COE_ 

cepto tomar alguna medida en contra del beneficiario para resa_E 

cirse del importe negociado. El beneficiario librador del efecto 

queda así fuera de la cadena de obligaciones generada por la - -

acción cambiarla. Por lo tanto, el banco negociador somete la -

documentación al más meticuloso estudio para no tener lamenta­

ciones posteriores. 



CAPITULO SEGUNDO 

M O D A L 1 D A D E S DE LA C A R T A 

DE CREDITO 

2. 1 Por la facilidad de cancelación o modificación; 2. 2 Por 

el compromiso que adquiere el banco avisador; 2. 3 Por su 

disponibilidad o forma de pago; 2. 4 Por la facilidad de - -

transmitir derechos; 2. 5 Por la facilidad de nueva dispo- -

alción del importe negociado; 2. 6 Por su origen y destino; 

2. 7 Back to back. 



CAPITULO 11 

MODALIDADES DE LA CARTA DE CREDITO 

2. 1 Por la facilidad de cancelación o modificación. 

Los créditos documentarios pueden ser: 

a) Revocables; o 

b) J:rrevncables 

Al producirse el establecimiento de un crédito documen-

tario debe indicarse claramente esta condición, entendiéndose que 

de no hacerlo serlí considerado revocable, aan cuando se haya es-

pecificado una fecha de vencimiento, lo anterior con base en lo -

establecido por el artículo I de los Usos y Reglas Uniformes Rel_! 

tivos a los Créditos Documentarios, que en lo sucesivo nos refe-

riremos a ellos por medio de las siglas "URUCD"'. 

a) Crédito documentarlo revocable. 

Es aquel que puede ser modificado o cancelado por el -

banco emisor sin necesidad de consultar previamente al benefici_! 

rio, siempre y cuando éste no haya presentado con anterioridad a 

ese acto la documentación correspondiente18 . 

18.- Artículo 2o. Usos y Reglas Uniformes Relativos a los Cré 
diros Documentarlos, dictados por la CCI. 
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Del Gltimo párrafo del artículo antes mencionado, se pu~ 

de desprender que la modificación o cancelación sólo surte efectos 

cuando llega al banco, es decir, si el beneficiario presentó previ_!! 

mente los documentos en orden, el pago, la aceptación o negocia­

ción realizada por el banco será inapelable. 

Sobre esta modalidad del crédito documentarlo, debemos 

destacar que el beneficiario nunca tiene seguridad absoluta de que 

antes de presentar la documentación no sea modificado o incluso -

anulado sin necesidad de consultarle. Y es precisamente por esta 

situación, que al beneficiarlo no le representa garantía, frecuente­

mente rehusa aceptar la modalidad en estudio como medio de pa-­

go, siendo ésta la causa de su escaso empleo en el tráfico mer-­

cantll internacional, donde tanta seguridad se requiere. 

Dentro del anAlisis de esta modalidad, la pregunta obli-­

gada a contestar sería, ¿Por qué razón se emplea el crédito docu­

mentarlo revocable si no representa mucha seguridad?. Simple -

y sencillamente, por la misma razón que se emplean otros me -

dios de pago aún mds inseguros. Como por ejemplo: cuando el -

vendedor remite las mercancías al comprador y los documentos -

representativos de las mismas y confía en que le reembolse me-­

diante cheque o transferencia, o bien gire un efecto a su cargo, -
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es obvio que en este caso, el comprador no ha dado señal alguna 

de que estií dispuesto a pagar; sin embargo, en el crédito docu--

mentarlo revocable, si el vendedor presenta ci~ conformidad la -

documentación requerida por el banco intermediario antes que el 

aviso de modificación o cancelación, que en su caso pudiera lle-

gar del banco emisor, el cobro aceptación o garantía estariín - -

asegurados. 

Otra razón es que en determinados países el crédito 

revocable resulta mucho más barato que el irrevocablel9. 

No es muy común que el crédito documentario revoca--

ble sea confirmado, en virtud de que sería ilógico que el banco -

intermediario adquiera así un compromiso formal sobre una ope-

ración que en cualquier momento puede ser modificada o cancela 

da libremente por el banco emisor. 

b) Crédito documentarlo irrevocable 

Esta modalidad constituye la oposición al crédito docu-

mentarlo revocable, pues el crédito irrevocable constituye un - -

19. - Guide to Documentary Credit Operationes No. 305, mayo, -
1978. Ed. Internatlonal Chamber of Commerce. Paris, -
Francia. 
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compromiso formal frente al beneficiario, que no puede ser madi 

ficado ni cancelado sin la conformidad tácita de todas las partes 

interesadas. El artículo 3 de los "URUCD", menciona al efecto: 

"Un crédito irrevocable es un compromiso en firme por parte - -

del banco emisor y constituye la garantía formal de dicho banco 

frente al beneficiarfo o dado el caso, frente al beneficiario y a -

los tenedores de buena fe de los giros librados y /o de los docu-

mentos presentados en virtud del mismo, de que las cstipulacio-

ne:: d::: pago, <>Céptaci6u o negociac1on contenidas en el crédito se 

rán debidamente cumplidas, con tal de que las cláusulas o candi-

clones del crédito hayan sido respetadas". 

Un crédito irrevocable puede ser avisado al beneficia- -

rio a través de otro banco, sin compromiso por parte de este --

otro banco (banco avisador); pero cuando un banco emisor autori-

za a otro banco para confirmar su cr&Iito irrevocable y este Ol-

timo confirma, esta confirmación constituye un compromiso en -

firme, por parte del banco confirmador, de que las estipulacio--

nes de pago o aceptación serl\n debidamente cumplidas, o bien, -

si se trata de un crédito utilizable mediante negociación de giros, 

de que el banco caifirmador negociará los giros sin recurso CD!!. 

tra el librador. Estos compromisos no pueden ser modificados -

ni anulados sin la anuencia de todas las partes interesadas20. 

20.- Artículo 3o. fracción III, inciso c). Usos y Reglas Unifor­
mes Relativos a los Créditos Documentarlos. 
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Mientras que en la modalidad revocable, como ya diji-­

mos el vendedor no tiene seguridad, en la irrevocable tiene la _­

garantfa formal de que las condiciones del crédito se mantendi'lin 

invariables. Antes de llevar a cabo una modificación es preciso 

que todas las partes involucradas se pongan de acuerdo, pero de 

forma especialísima el comprador y el vendedor. Si no existe -

unanimidad, el crédito subsistirá de conformidad con su forma -

original. 

Esta incuestionable garantía derivada de la irrevocabi!! 

dad es la base fundamental del gran prestigio de que goza esta -

modalidad de pago entre los comerciantes, muy especialmente -­

cuando se trata de relaciones incipientes, ya que en este caso, el -

beneficiario siempre cobrará salvo en rara excepciones, como -

por ejemplo que el banco suspendiera pagos o quebrase, circuns­

tancia que sólo se daría en bancos de poca importancia y estable­

cidos en países inestables o de independencia reciente; sin embar 

go, debemos destacar una vez que el crédito documentarlo es - -

el medio de pago más perfecto y seguro de cuantos existen. Pa­

ra que revista la modalidad de irrevocable es condición sine qua­

non que tal condición se menciona expresamente. 

De la misma manera, un crédito documentario estable­

cido de forma irrevocable, se considerará como revocable sino -
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se fija un plazo de validez, la razón es obvia, pues de no fijarse 

fecha de vencimiento a un crédito documentarlo de esta naturale.:.. 

za; la obligación del banco subsistirfa indefinidamente, por esto -

que se haya considerado necesario tomar esta medida. 

El compromiso de irrevocable del crédito finaliza cuan-

do s~ ~~ccl~,. b!e:1 por ~!1 !.!!:il!znc!ón: entre~n.!"!do !o~ !:bcumentvs 

requeridos en la condición del crédito, o bien por su no utillza-­

ción; en caso de que se cumpla el término para su vencimiento, -

y el beneficiario no le hubiere utilizado. Cuando el crédito docu­

mentarlo se cancela, el banco emisor queda totalmente liberado 

de toda responsabilidad, y este mifftno banco puede a petición del 

ordenante, prórrogar el vencimiento del crédito, siendo en este -

supuesto factible que se fijen distintas condiciones para el nuevo 

período sin necesidad de que el beneficiario dé su consentimiento, 

en virtud de que el compromiso original del banco finalizó con el 

vencimiento del primer peñodo. 

Finalmente, para dar por conclufdo el anfilisis de esta -

modalidad, diremos que al comprometerse irrevocablemente el -­

comprador concede al vendedor la seguridad absoluta de pago, es evi­

dente que antes de ordenar su emisión se debe de precisar con todo 

cuidado los documentos que ml'is seguridad ofrezcan para recibir 

una entrega conforme de la mercancía. De no hacerlo así estnrfa 
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dando todas las ventajas al vendedor, quien pocirfa actuar fraudu­

lentamente, y ponerle en la diffcil tesitura de tener que iniciar 

una reclamación ya sea extrajudicial o judicialmente después de 

haber pagado. 

A este respecto apuntaremos algunas experiencias que 

en lo. personal he adquirido dentro de un organismo de muy no--

me refiero a la "Comisión para la Protección del Comercio Ext!: 

rior de México". que auspiciada en la actualidad por el naneo N_!! 

clona! de Comercio Exterior, realiza entre otras funciones la de 

actuar como conciliador y árbitro, cuando asr se le solicite, en 

controversias derivadas de operaciones del comercio internacional 

presentadas por o en contra de importadores o exportadores de -

mercancías o de servicios domiciliados en la República Mexica-­

na. 

El exportador mexicano acude generalmente, a este org_!! 

nlsmo cuando se le presenta el problema de poder obtener el pa­

go por parte del comprador de las mercancfas envfadas a este -­

último; ya sea por falta de responsabilidad de los compradores -

extranjeros, o por existir alguna irregularidad en las mercancfas 

contratadas. Puesto que la experiencia demuestra que una vez ---
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hecho el pago las reclamaciones suelen verse obstaculizadas, se 

recomienda a los importadores mexicanos que no dejen nada a la 

lmprovización, que sean prudentes en sus operaciones, y sobre -

todo que se asesoren de especialistas en la materia. Pues si el 

crédito documentario irrevocable se maneja apropiadamente el 

comprador no tiene nada que temer. 

2. 2 Por el compromiso que adquiere el banco avisador. 

a) Crédito documentarlo notificado. 

Su nombre lo indica, es aquel por el cual el banco inter 

mediario, de acuerdo con las instrucciones del banco emisor no -

contrae obligación alguna con el beneficiario, sino que anicamente 

se limita en notificar a éste la apertura del crédito documentarlo. 

La función primordial del banco intermediario en este caso, consi,!! 

te, como ya dij irnos, en hacer llegar al beneficiario el aviso de -

apertura del crédito por parte del banco emisor conociéndosele - -

entonces en el ámbito bancario, como banco notificador; es decir, 

recibe de una parte la comunicación de apertura y lo pasa a la -

otra, sin quedar ligado a ninguna de las dos. 

En segundo término, el banco quec!:i en cierto modo obli 

gado a verificar si asr se le pide, autentificar la originalidad de 
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las firmas y otros requisitos contenidos en la carta de apertura, 

lo que dá al beneficiario tranquilidad en cuanto a su procedencia 

y verosimilitud. Cuando este último le presente los documentos 

volvera. a realizar la misma tarea en sentido inverso para ha- -

cerios llegar a manos del banco emisor. 

En cuanto a su posición con respecto a la utilización -

dependera. del lugar donde el crédito sea utilizable; pero en cual-

quier caso, éi no se habrá comprometióo a naóa, pudiendo en su 

momento hacerlo o no, lo único que tendrá, es un compromiso -

moral con su corresponsal bancario de atender su demanda de -

servicio. Amén de que el banco intermediario suele actuar de -

modo muy flexible en este tipo de crédito; pues tratAndose de un 

crédito documentario utilizable a la vista contra pago puede: 

Esperar a recibir el reembolso del banco pagador; 

Anticipar parcial o totalmente el importe al bene 
ficiario, quien habrá de satisfacer los intereses­
y gastos propios de la negociación. 

Como se podrá observar, el crédito documentario notlf_! 

cado pero no confirmado ofrece al exportador más ventajas y co-

modidad que el crc!!dito directo, puesto que la tramitación se cana 

llzn con un banco local. 
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El gran inconveniente que representa este tipo de crédi­

to para el beneficiario, es que no cuenta con la obligación absol~­

ta e incondicional del banco intermediario, quien podrá actuar co­

mo crea más conveniente segCtn las circunstancias que concurran. 

La única garantía que posee es la del banco emisor, pero establ~ 

cido en el extranjero, representada por su compromiso irrevoca­

ble de p:!ó-J. 

b} Crédito documentario confirmado. 

Antes de entrar de lleno al estudio de esta modalidad -

del crédito documentarlo, consideramos conveniente hacer una - -

aclaración preliminar. El término confirmado obliga al banco in­

termediario cotúirmador. 

Al efecto el artículo 3 de la "URUCD" establece que: 

"Un crédito irrevocable puede ser avisado al beneficia­

rio a través de otro banco (banco ::ivisador). sin compromiso de­

este otro banco, pero cuando un banco emisor autoriza o solicita 

a otro banco la confirmación de su crédito irrevocable y este úl­

timo lo hace asf tal confirmación constituye. por parte del bnnco 

confirmador, un compromiso en firme, adicional al asumido por 

el banco emisor, siempre y cuando los términos y condiciones -

del crédito se hayan cumplido". 
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No debemos confundir este término con el irrevocable 

ya que no significan lo mismo, por el término confirmado como 

lo indicamos anteriormente, el banco intermediario añade su con 

firmación al crédito abierto por el banco emisor, quedando de -

esta manera comprometido en la misma forma. Dicha confirma 

ción constituye un compromiso en firme, por parte del banco --

c~[i.rrr:..:::!l!Jz-, de '1'1P. 1,.s estipulaciones de pago o aceptación se-

rán cumplidas o bien, si se trata de un crédito utilizable por -

medio de la negociaciOn de giros, de que el banco confirmador 

negociar{l los giros sin recurso contra el librador20. 

De la misma forma que sucede con la condición irrev2 

cable, la confirmación no puede ser modificada ni anulada sin la 

previa conformidad de todas las partes interesadas. De tal suer 

te, que por el acto de confirmación se constituye una superposi-

clon de garantía, mediante la cual el banco intermediario se su~ 

roga la obligación contrafda por el banco emisor, quedando obli­

gado al pago en caso de no hacerlo éste. 

El banco confirmador sale, en consecuencia, garante -

del banco emisor y añade una garantía suplementaria a la inicial. 

20 Bis. - Véase nrtfculo 3 de los Usos y Reglas Uniformes Relati 
vos a los Créditos Documentarlos. 
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Esta situación es ideal para el exportador, porque sus r!: 

laciones se canalizan a tra~es de un banco local, que generalme..!!. 

te conoce, le merece cn~dito y a quien posiblemente le une con 

un trato cordial en sus relaciones. 

Descarta asr la posibilid3.d de una suspensión en la sa­

lida de di visas por parte del pafs comprador; le facilita cualquier 

reclamación o desavenencia, más fácil de solucionar vis a vis en 

tre conocidos, que por escrito entre desconocidos. 

El Onico inconveniente es de carácter económico, ya -­

que el costo se eleva como consecuencia de la comisión de con-­

firmación, misma que en términos generales la soporta el impo.E 

tador de tal suerte que el beneficiario obtiene tres compromisos­

de pago, al conseguir un crédito irrevocable y confirmado a sa-­

ber: 

I) El compromiso inicial del comprador como conse-­

cuencia de su obligación contractual en la operación; 

y que generalmente se trata de compraventa; 

II) El compromiso irrevocable del banco emisor ubica­

do casi siempre en el extranjero; y 

III) El compromiso del banco iruermeillario nacional ade 

cuado adquirido en virtud de la confirmación. 
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Pero de ninguna manera la confirmaci6n de un crédito 

documentario constituye, como en ocasiones erroneamente se ha -

interpretado un traslado del lugar fijado para su utilización que -

permanece invariablemente, es decir, si el crédito documentario 

se ha establecido para ser utilizado en las cajas del banco emi­

sor para su pago, aceptaci6n, afianzamiento o negociación, la -

utilizaci6n se entiende que debe tener lugar precisamente en aqu;:_ 

llas cajas. 

Ahora bien, lo que sucede en la práctica, es que como 

quiera que sea el banco intermediario, al confirmar el crédito, -

sale garante del banco emisor, o sea, que se compromete form~ 

mente en el mismo grado que aqu6l, normalmente suele atender -

lo estipulado con respecto a la utilización, entendiéndose posterio_E 

mente con su mandante. No obstante lo anterior, nótese que es 

potestativo de él hacerlo o no, cuando queda ineludiblemente obli­

gado es en el supuesto caso de que no le hiciera frente el princ.!_ 

pal encartado; el banco emisor. 

Finalmente, para concluir el análisis de esta modalidad 

diremos que, a reserva de que se trate posteriormente con más 

amplitud, nuestra legislación mercantil presenta serias confusio­

nes al tratar de definir esta modalidad del crédito documentarlo. 

Asf por ejemplo el artículo 313 de la Ley General de -

Tnulos y Operaciones de Cri'.!dito dice: 
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"El crédito confirmado se otorga como una obligaci6n ~ 

recta del acreditante hacia un tercero; debe constar por escrito y 

no podrá ser revocado por el que pidi.6 el crédito". De lo ante---

rior podemos inferir que se trata de un crédito documentarlo irre 

vocable; pero no confirmacto21. 

2. 3 Por su disponibilidad o forma de pago 

a) Crédito documentarlo con "cláusula roja". 

Es una costumbre de carácter internacional, en el ámbi 

to bancario, anotar con tinta roja esta clitusula, motivo por el --

cual la actual denominaci6n de esta modalidad. Es un crédlto que 

Merced a la in,clusi6n de la cláusula roja, se autoriza al benefici! 

rio a disponer total o parcialmente del mismo, antes de la entre-

ga de la documentación requerida en las estipulaciones contenidas 

en la carta de crédito. 

No obstante lo anterior, la disposi ci6n suele estar 

condicionada a la entrega por parte del beneficiario de: 

21.-

Recibo justificativo del importe cobrado: y /o 

Documento por escrito mediante el cual el beneficia 
rlo se obliga a remitir las mercancfas n1 ordenan= 

Cervantes A. , RnQl. Ob. Cit. pág. 264 
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dentro del plazo hábil de expedición y a presentar 
al banco la documentación requerida en el crédito 
antes del vencimiento del mismo. 

En realidad la utilización de esta modalidad en las ope-

raciones comerciales es de tipo práctico, ya que representa para 

el beneficiario un financiamiento que le otorga su vendedor, pues 

le permite disponer de parte del dinero antes de la entrega de la 

mercancra, lo que, según las circunstancias, puede representarle 

tiempo suficiente para comprar, en ocasiones la materia prima, -

o bien, fabricar, acondicionar o expedir la misma. 

Es evidente que el ordenante de este tipo de crédito --

debe tener gran confianza en el beneficiario, para no sufrir un --

posible acto fraudulento. 

Asímismo, y en atención a que la motivación de este ti 

po de crédito, responde al deseo o necesidad de una financiación 

al beneficiario, lo ma.s normal es que el crédito se pueda utilizar 

contra pago a la vista, con la siguiente tramitación práctica: 

El beneficiarlo, tan pronto como recibe el aviso corres-

pondiente del banco intermediario, entrega uno o ambos de los do-

cumencos indicados anteriormente y recibe el pago. Posteriormen-

te, cuando realiza el embarque respectivo, entrega la documenta--

clón con la cual acredita haber efectuado dicho embarque, al banco 

lntcrmedlario quien a su vez la turnará al banco emisor anexlindole 
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su adeudo nominal, intereses, comisiones y gastos; al beneficia­

rio le entregará. la liqUidaci6n definitiva. 

Salvo indicación e:xpresa en contrario, los gastos -

de financiación corren por cuenta del comprador. 

Finalmente, apuntaremos que el crédito documentario -

con cl~usula roja, se emplea casi siempre cuando se trata de -

productos muy escasos (estando el mercado con alta demanda y 

escasez de oferta). Viéndose los comprobadores obligados a ac~ 

dir alH donde se encuentra el producto y motivos por la impe-­

riosa necesidad de satisfacer sus demandas, no tienen otra al- -

ternativa que aceptar las condiciones impuestas por los vendedo­

res, situados muchas de las veces en situación de privilegio. 

b) Crédito documentario con .. cHiusula verde". 

Mientras que la modalidad del crédito citada anterior­

mente, debe su nombre al color rojo de la tinta empleada para 

distingUirlo, la denominación de la modalidad que ahora nos oc~ 

pa, se fundamenta precisamente, en que la tinta con la cual se -

subrayan es de color verde. 

En cuanto a su significado, se trata igualmente de unn 

fórmula de financiamiento que se ccncede al beneficiario, pero -
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responde a una actitud más prudente por parte del ordenante, po-

siblemente apoyada porque la confianza - aún existiendo - es me-

nor, que la anterior, lo que hace preciso cierta cautela. 

Esencialmente, este tipo de crédito suele emplearse --

con más frecuencia con el objeto de facilitar fondos a una compa-

ñfa comercializadora o a un agente de compras de mercancías, -

solo lote. 

La diferencia básica entre las cartas de crédito con - -

clliusula roja y con clliusula verde, radica en que ésta última el 

ordenante exigirá un documento adicional, que de algún modo - -

acredite que el beneficiario destinará la cantidad que se le propo.!: 

cione, en la forma y para el fin propuesto, es decir, para la - -

compra de materia primas, pagar la manufactura de los produc- -

tas, etc. 

Ejemplo: El certificado de almacenaje, de un almacén -

general de depósito (warrant)22, lo que da seguridad al ordenan­

te de que la mercancfn ha sido comprada y almacenada. 

22.- Documento expedido por las Compañías de Almacenes Gene 
rales de Depósito, con el objeto de facilitar la negociaci6ñ 
de las mercancías depositadas. 
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La utilización puede estar supeditada a la aportación -

por parte del beneficiario de: documento justificativo de compra 

(factur~). almacenamiento (warrant}, seguro (póliza de seguro). 

La elección de estos documentos es optativa del ordenante, pue­

de exigir uno solo, o varios. 

Inicialmente se autoriza al beneficiario a obtener un -­

primer anticipo ma.ximo en metálico, condicionando lo<;i po!'lteri()­

res ant cipos a la aportación de los documentos justificativos de 

la inversión realizada con el anticipo previo. 

De este modo se facilitan al beneficiario los fondos ne­

cesario; para que lleve a cabo la operación, pero limitando cada 

nueva disposición al buen fin de lo anterior, de esta manera el -

ordenante s6lo estará expuesto al riesgo derivado de l::t parte an­

ticipada. 

c) Pago a la vista: 

Implica la presentación de los documentos de embarque 

al banco intermediario y que éste los acepte como correctamente 

presentados de acuerdo a los términos establecidos en la carta -

de crédito para que se le pague en un tiempo razonable, que pu!:. 

de ser e 24 a 48 horas. 

Esta modalidad del crédito documentarlo ya la hemos -
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analizado anteriormente23 • en el capftulo primero en la parte re-

latí va a la utilización del crédito documentario, razón por la cual 

sólo agregaremos que en todas las rncxlalidades del crédito docu-

mentario, los bancos antes de efectuar los pagos correspondientes 

al beneficiario, revisan de manera muy escrupulosa que todos los 

documentos que se le presenten tenga la regularidad que estable-

cen los usos del comercio internadonal. 

23. Véase. La utilización del crédito documentario. Capítulo Pi:,! 
mero, punto nOmero 3, págs. 15 y sigs. 
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2. 4 Por la facilidad de transmitir derechos 

a) Transferible 

Antes de abordar esta importante modalidad de los cré­

ditos documentarios, es conveniente señalar que su regulación o~ 

dece principalmente, a las necesidades del tráfico mercantil inter­

nacional, la presencia de intermediarios que sirven de puente en-

intervención bancaria son algunos de los factores que han influído 

decisivamente en la aparición de nue\•as modalidades de los crédi 

tos documentarios. 

En algunas ocasiones no se trata de un crédito documen 

tario distinto en sr, sino que solamente reviste diversas caracte­

rfsticas que condicionan y modifican su aspecto externo y tramita 

ciOn operativa. 

El crédito documentarlo transferible es aquel que da d~ 

recho al beneficiario a transferirlo total o parcialmente a uno o -

más segundos beneficiarios. A este respecto el artículo 46 de -­

los "URUCD" establece: 

"Un crédito transferible es un crédito en virtud del - -

cual el benefici:irlo t.lenc d derecho de dar instrucciones ni hnn-
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co desginado para efectuar el pago o la ace;itación, o a cual- -

quier banco facultado para efectuar la negociación, para que - -

pueda ser utilizado en su totalidad o en par::e por uno o má.s - -

terceros (segundos beneficiarios)" 

Para que el crédito documentario revista la condición -

de transferible, es indispensable que así se indique expresamen-

del artículo antes mencionado que a la lerr:i. dice: "un crédito 

puede transferirse Onicamcntc en el caso de que haya sido desl~ 

nado expresamente como "transferible" por el banco emisor. Los 

términos tales como "divisible", "fraccionable", cedible" y -

"transmisible" no añaden nada al significado del término "trans-

ferible y no deben emplearse". 

Asimismo, la transferencia debe hacerse en el propio -

país; para hacerlo en otro país igualmente requiere estipulación -

expresa. 

Por otra parte, los "URUCD" men.:ionan que la transfe-

rencia sólo puede hacerse una sola vez , y segan nuestra Ley G!:_ 

neral de Títulos y Operaciones de Crédito en su art. 318 estable­

ce que el beneficiario podrti ceder el crédito; pero deberá cumplir 

rodas las oblig::icioncs que resulten a su car,;o, segan la carta de 
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crédito. Por lo que existe una contraposición que más adelante -

estudiaremos. 

Al efectuarse la transferencia del crédito deberlll! obser 

varse siempre las mismas condiciones en que se estableció en -­

principio, a excepción de su importe, del precio unitario, del -­

plazo de expedición, del plazo de validez, que pueden ser acorta­

dos. 

Sin embargo, puede transferirse más veces, cuando en 

el condicionado del crédito se admiten los embarques parciales, 

considerándose que tales transferencias constituyen una sola trans 

ferencia del crédito, de esta forma tenernos que: 

Embarques parciales prohibidos. Se desprende de -

su significado que sólo podrá tener lugar una trans­

ferencia. 

Embarques parciales permitidos. Pueden realizar -

se tantas transferencias como se quiera, siempre y 

cuando que el conjunto no sobrepase el importe del 

crédito. 

Generalmente, el nombre del primer beneficiario apare­

ce sustituyendo el del ordenante original. Asimismo, el primer -
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beneficiario sustituye las factura del segundo beneficiario por las 

suyas y dispone de la diferencia, si la hubiere. 

Como se podrá apreciar del enunciado, la motivación -

del crédito transferible se presenta casi siempre a una operación 

intermediaria, en la que figura la persona de un mediador. 

Otro supuesto característico del crédito documentario -­

transferible sin intervención de un ven<le<lnr, ~$ cmm!:!~ ~!::: tr:it:i -

de una venta realizada por una agrupación comercial (formada por 

varios comerciantes). supongamos, que las empresas "A", "13" y 

"C", con el objeto de abaratar costos y lograr una mejor comer­

cialización coman de sus productos, forman parte sin perder su -

propia personalidad jurídica de una agrupación comercial, ésta -

obtiene un pedido importante y para facilitar los trámites exige -

al comprador la apertura de un crédito documentaría transferible, 

comunicándole o no segOn convenga, los nombre de los proveedo-

res "A", "B" y .. C". 

También emplean este tipo de crédito, las firmas que -

envían un delegado a realizar compras al extranjero. Este será 

el primer beneficiarlo del crédito, y lo transferirá total o par- -

cialmcnte a una o varias empresas, respectivamente, que serán -

los proveedores con los cuales haya cerrado los contratos de com 

pra-venta. 
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b) Intransferibles. 

Por lo que se refiere a esta modalidad, es muy poco -

lo que podemos aportar, en virtud de que como lo mencionamos 

en el primer capnulo de este trabajo, existe escasez de inform_!! 

ción sobre esta materia, y son muy pocos los autores que men­

cionan esta modalidad y los que lo hacen en forma por demlis -

superficial. 

:>In .;:irili6..i·gú, •1.uoi.aremos .io que entenaemos por crédi­

to documentarlo intransferible. Es aquel en donde el primer be­

neficiario ejerce los derechos que le confiere la carta de cr~dito 

sin ninguna transferencia de ellos a terceras personas. 

2. 5 Por Ji> fAcilidad de nueva disposición del importe nego-

ciado. 

a) Crédito documentarlo rotativo ("Revolving"). 

Es aquel cuyo importe se renueva periódicamente dentro 

de los lapsos de tiempo convenidos. El condicionado debe limitar 

expresamente el tiempo de duración y el importe máximo disponi­

ble asf como autorizar los embarques parciales. 

Frente al crédito ordinario, que se cancela una vez dis­

puesto o llegado el vencimiento si no se utiliza, el cr~dito rotati-
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vo tiene un ciclo periódico establecido en el condicionado, que pu~ 

de ser: semanal; mensual, trimestral, etc. 

Por ejemplo, se puede establecer que: $100, 000 dólares 

mensuales hasta el I/12/86 ... 

Cada mes, el banco pondrli a disposición del beneficia­

rio la suma de $100, 000. 00 dólares americanos hasta llegar a la 

fecha fijada. A su vez esta modalidad puede revestir las formas 

siguientes: 

I) Rotativo - Acumulativo 

Los importes no utilizables, durante el período que ma_!: 

que el crédito (semanal, mensual, trimestral, etc.) pasarlin a in­

gresar el lfmite de crédito disponible en el siguiente período. 

El no disponer totalmente del lfmite disponible en ese 

período no supone pérdida, sino acumulación para el perfodo si- -

guiente. 

11) Crédito documentarlo Rotativo- No-Acumulativo. 

El importe fijado para un período no es acumulable al -

siguiente. Si el beneficiario no dispone del importe asignado en -

ese período perderá definitiva mente su derecho a utilizarlo. Reto­

mando nuevamente el ejemplo anterior, sólo que siendo ahorn no -
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acumulativo el beneficiario dispondrá de $125, 000 dólares en el -

primer mes, dejando sin utilizar $75, 000; si emplea $75, 000, en 

el segundo mes, dejando sin disponer $125, 000, le quedarán !lni­

camente $200, 000 dólares disponibles para el último mes. 

Ambas modalidades de crédito rotativo se emplean con 

frecuencia, desde el punto de vista meramente mercantil. Por -

un lado, para compras periódicas. Ejemplo 6. 000 kgs. de ••. a 

la firma compradora prefiere recibir los envíos escalonados o la 

firma vendedora precisa de cierto tiempo para conseguir o fabri­

car las mercnncfas, razón por la cual se conviene que la entre­

ga de las mercancías y la disposición del cr(!dito a plazos fijos 

de nn mes. 

Por otra parte, para envíos parciales, no se marca un 

tipo fijo para la entrega de la mercancía. El beneficiario hará -

los embarques a medida que sus posibilidades se lo permitan y -

presentard la documentaclOn correspondiente al utilizarlo. Ejem-­

plo: crédito documentario rotativo acumulable por Wl importe -­

máximo de $300, 000 dólares durante tres meses (cien mil dOla-­

res por mes), relativo a la compra de 30, 000 kgs de mercancía 

"X" a 10 dólares por kilogramo. 

Sujetándose a la calidad descrita en el crédito y sobre 
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la base del precio fijado, el beneficiario irli haciendo las entre­

gas, sin necesidad de ajustarse a un tope fijo, hasta completar 

la cantidad máxima disponible. 

b) Crédito documentario no rotativo 

Esta. modalidad del crédito, consiste simple y llaname.!! 

te en que al negociar el importe del crédito documentario, éste 

termina. 

Como hemos visto hasta ahora, la gama de modalidades 

que se emplean en el crédito documentario es amplia, y cada o~ 

ración de comercio internacional que se realiza, eligirá la que -

mlis convenga a los intereses de las partes, es decir, a lo que -

convengan tanto el vendedor como el comprador. 

Independientemente de que existen algunas modalidades 

que se utilizan mlis que otras, todas son de suma importancia, -

razón por la cual se encuentran vigentes en los usos y prácticas 

internacionales, especialmente en el ámbito bancario. 

2. 6 Por su origen y destino 

Esta clasificación obedece al recorrido de las mercan­

cías o al lugar de residencia del beneficiario y del ordenante. 
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a) Los créditos documentarlos de importación. Son aqu!:. 

llos que se llevan a cabo como medio de pago de mercancías q~e 

están siendo importados a nuestro pafs. 

La conveniencia de que las Instituciones bancarias esta-

blezcan cada vez un mayor número de créditos comerciales radi-

ca, en que las comisiones que perciben son muy atractivas y a --

más, este tipo de créditos generan con frecuencia el financiamlen 

to o refinanciamiento de los mismos, lo cual resulta sumamente -

atractivo para las Instituciones en virtud de Ja productividad que 

proporcionan. 

Cabe mencionar, que la apertura o establecimiento de -

un crédito document:rrio de esta natural.:::za. i111plica indiscutible--

mente el otorgamiento. de un crédito por parte del banco hacia -

el cliente, al aceptar constituirse como obligado principal frente 

a un tercero que es cl vendedor o beneficiario. 

El análisis de crédito para esta clase de operaciones 

es similar al de un préstamo directo, desde el punto de vista --

riesgo que implica. aún cuando existe la diferencia de que en es-

te caso tiene conocimiento pleno del destino de los fondos y n la 

vez puede detenerse el control de la mercancía mediante la ex~ 
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dición del conocimiento de embarque a la orden del banco o me­

diante el depósito de la misma a nombre de la institución banca­

ria en México. 

Esto puede significar una garantra colateral mayor o -­

menor segón que la mercancía sea o no de fácil realización, ma­

nejo, precio, etc. 

De acuerdo con la capaciciac.i cie créciito c..iei cliente en -­

cuestión se puede pedir también el depósito en efectivo o en valo­

res de un porcentaje o del total del valor del crédito documenta­

rio, independientemente del aval o fiador. 

b) Los créditos documentarios de exportación: son aq~ 

llos en que un banco local, por orden de un banco de un determi 

nado país extranjero, notifica o confirma a una persona llamada -

beneficiarlo, vendedor o exportador, el establecimiento de un eré 

dito documentario, a fin de que con base en la garantía de pago 

que éste le represente, pueda efectuar la exportación de la mer­

cancía al país extranjero que corresponda; en otras palabra, son 

aquellas que reciben los bancos de México de sus bancos corres­

ponsales a favor de vendedores nacionales o que los exportadores 

mexicanos presentan para negociar y que han recibido del extran­

jero directamente. 



Estos créditos documentarlos' representan para las insti 

tuciones mexicanas la obtención de comisiones, ya sea por la CC!!, 

flrma~l6n de éstos o por su negoclacl6n, pero ademAs, son wta -

fuente muy interesante de propósitos para el servicio de financia­

miento de las exportaciones y un medio de contacto con el benefi 

clario que debe aprovecharse. 

e) Finalmente, los créditos documentarios Nacionales o 

Internos. son aquellos que ::.h~ U!.! !:):?..TlC~ come :::c.:!!c d2 p~gG ck: 

mercancías que están siendo movilizadas de un punto a ocro de -

un mismo país, es decir, sin que implique importación o export_!! 

ci6n alguna. 

2. 7 Back to Back 

Esta mo±illd:ld implica la existencia de dos =édicos d~ 

cumentarios de los cuales wto de ellos puede fungir como garan­

tía de la negociacioo del primero dependerA la del segundo y lo -

mismo sucede en caso de no llevarse a cabo la negociación, pues 

ambos vencerían sin ser utilizactos24. 

24.- Hemández Rico, Feo. Ob. Cit. p4g. 52 
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Esta modalidad del crédito documentario es también lla­

mada de respaldo. Como lo hemos mencionado este tipo de eré<!!_ 

to lo abre un banco basándose en un crédito anterior, pero inde­

pendientemente del mismo. 

Asimismo, para el banco que ordena la apertura de es­

te tipo de crédito documentarlo representa un crédito independi~ 

te del anterior, que precisa de un cuidadoso estudio aparte desde 

el punto de vista que tmphcan io,,; ~i .. ;;,;c.;; !::.::::::::.:::::-!<J~. L" direc­

ción ha de estar basada en la confianza que inspire a1 banco el 

solicitante. 

Con el objeto de ligar la suerte de ambos cródltos, los 

bancos suelen condicionar la utilización de este crédito a la del 

crédito principal. De tal suerte que ambos créditos quedan uni­

das en cuanto a la utilización: de esta manera se evita asr el ban 

co intermediario que el primer beneficiario del cr6dito, pueda ne 

tuar fraudulentamente, de acuerdo con el segundo beneficiario, -

disponiendo del crédito subsidiario (que él paga) y dejando sin 

disponer el crédito principal (que el debía cobrar del banco emi­

sor para resnrclrse del pago efectuado). 



CAPITULO TERCERO 

REGULACION JURIDICA 

3. l En la legislación de México; 

3. 2 Usos y Reglas Uniformes Relativos a los 

Crtditos Documentarios, recopilación de la -

CAmara de Comercio Internacional. 



CAPITULO Ill 

REDULACION JURIDICA 

3. 1 En la legislación de México 

a). - Como ya lo hemos mencionado anteriormente, nue_!! 

tra legislación mercantil presenta serias deficiencias en cuanto a 

la reglamentación de este ni;.gocio jurídico, es decir la carta de -

cn~dito documentarla; y concretamente Ley General de Tnulos y -

Operaciones de Crédito en el título segundo relativo a las opera-­

ciones de crédito. 

Segtln Cervantes Ahumada la Ley General de Títulos y­

Operaciones de Crédito "ha reglamentado a esta institución bajo -

la denominación de "crédito confirmado", debido a que el legisla­

dor mexicano fue victima de la confusión de la jurisprudencia in­

glesa y la doctrina italiana"25. 

Asimismo, Bauche Garcladiego señala: "Este negocio J,!! 

rídico dista mucho de estar bien reglamentado en nuestra legisl_! 

ci6n, por lo que es necesario que desde luego se haga un estudio 

de reformas a nuestra Ley General de Títulos y Operaciones de 

25. - Ob. Cit. pAg. 261 
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Crédito en el capftulo relativo"26_ 

En efecto, la deficiente reglamentación del crédito doe~ 

mentario en nuestra legislación mercantil, obedece principalmen-

te, a que esta institución apareció por primera vez en la Ley en 

estudio, en 1932 fecha en que fue promulgada ésta; y por otro la 

do, debido a que se trata de una institución de reciente creación, 

que ha tenido su mayor desarrollo en el tráfico mercantil modcr-

no a partir de la década de los sesentas, incrementándose su u~ 

lización considerablemente, por la imperiosa necesidad y la im--

portancia que ha tenido su aplicación en el terreno comercial. 

Con el objeto de aclarar esta situación, citamos a con-

tinuación el art. 317 de la Ley y posteriormente, haremos un co 

mentario sobre el mismo. 

"El crédito confirmado se otorga como una obligación -

directa del acreditante hacia un tercero; debe constar por escrito 

y no podrá ser revocado por el que pidió el crédito". 

Como se podrá observar de la redacción del artículo - -

anterior, la Ley confunde el término "confirmado" con "irrevoca-

26.- Bauche Garciadiego Mario. Operaciones Bancarias. Ed. Po­
rrOa, S. A., México, 1981. pág. 284 
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ble". pues como ya lo hemos indicado27• en el capítulo segundo -

de este trabajo; y de acuerdo con lo establecido en los Usos y -­

Reglas relativas a los Créditos Documentarios. Habrá un crédito 

irrevocable, si un banco extranjero llamado emisor, se comprom~ 

te frente al beneficiario a pagar el importe del crédito, siempre -

y cuando las condiciones del mismo se cumplan al pie de la letra. 

Ahora bien, este mismo crédito documentario irrevoca-

ble, puede ser notificado al beneficiario a través de otro banco, -

llamado banco intermediario o corresponsal, en este caso no ha--

brá ningtln compromiso por parte de este último banco, puesto - -

que su función es de simple avisador, quedando en consecuencia -

subsistente la obligación por parte del banco extranjero de mante-

ner el crédito irrevocable durante el plazo convenido, salvo que -

haya consentimiento expreso de las partes para su revocación. 

Pero cuando este mismo crédito irrevocable es abierto 

por el banco extranjero y éste pide a su corresponsal comunicar 

al beneficiario que se ha abierto en su favor una carta de crédito 

irrevocable, y pide también prestar su garantía (llamada confirm.!!_ 

ción) al crédito. En este caso, la obligación tanto del banco emi 

27.- Véase artículo 3 de los Usos y Reglas Uniformes Relativos 
a los Créditos Documentarlos. 
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sor; así como la del corresponsal no podrán ser modificadas ni -

anuladas sin la anuencia de todas las partes interesadas. 

Por otra parte, el artículo 318 de la referida ley esta­

blece "Salvo pacto en contrario, el tercero a cuyo favor se abre 

el crédito podrá transferirlo, pero quedará sujeto a todas las -­

obligaciones que en el escrito de confirmación del crédito se ha­

ya eRtipulado a Rll cl'lreo". 

La anterior disposición es contraria a lo que se esta­

blece en los Usos y Reglas Uniformes relativas a los Créditos -

Documentarios que en su artículo 46 señala: "Un crédito sólo P2. 

drá transferirse si ha sido expresamente designado como "Tran!! 

ferible" por el banco enúsor. Términos como "divisible". frac­

cionable", "asignable" o "tr::insmisiblc" n:td::i ::iñ::idcn ::i1 t~rmino -

"transferible", y no deberán ser utilizados." 

Nuevamente nos podemos dar cuenta de lo arcaico que 

es la ley en comentario, pues bien dice R'luche Garciadiego "El 

Crédito documentarlo se ha establecido para facilitar las opera­

ciones de comercio exterior, operaciones dentro del pafs y en -

la misma plaza. 

Es el servicio bancario por excelencia quien facilita la 

ejecución correcta de operaciones tratadas entre comprador y --
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vendedor y está garantizado por la seriedad y responsabilidad del 

banco, o bancos que intervienen en la transacción"28. 

Otra disposición que presenta irregularidades en cuanto 

a la reglamentación de la carta de crédito, la encontramos en el 

artfculo 319 de la misma Ley General de Títulos y Operaciones -

de Crédito, que a la letra dice: "El acreditante es responsable --

hacia el que pidió el crédito, de acuerdo con las reglas del man-

dato. La misma responsabilidad tendrá salvo pacto en contrario, 

por los actos de la persona que designe para que lo sustituya en 

la ejecución de la operación". 

De la redacción del artículo anterior podemos apreciar, 

que esta institución presenta una estructura compleja y por lo --

mismo ha hecho también complejo el problema de su naturaleza -

jurídica: Algunos tratadistas como Paolo Grecc29 afirman que -

este tipo de operaciones, efectivamente es un mandato, tal afir-

mación es acorde con nuestra ley, seg(ln lo estipula el artfculo­

antes citado: pero en nuestro modo de ver tal explicación resul-

ta insuficiente para explicar la relación que existe entre el banco 

28.-

29. -

Ob. Cit. pág. 282 

Greco Paolo. Curso de Derecho Bancario. Traducción de -
Raal Cervantes Ahumada, México, 1945. pág. 212. 
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y el vendedor. Otros autores aseguran ver en este negocio, una 

estipulación a favor de terceros. 

En nuestro concepto apuntaremos que es casi imposible 

encuadrar al crédito documentaría dentro de los canones clásicos, 

reclamando por lo mismo, su reglamentación autónoma, tal como 

se encuentra en el proyecto para el nuevo Código de Comercio -

(Revisado en 1960 ~r 1~ Ca"'i.::i!:::i c.:: Lc¡;;i~l&cióu y Revisión de -

Leyes de la Secretarfa de Industria y Comercio). Es decir, en el 

capítulo cuarto, relativo a las Operaciones de Crédito y Bancarias. 

Para concluir podemos decir que se trata de una opera­

ción bancaria en donde el banco emisor deberá ejecutar estricta­

mente las instrucciones del ordenante. Antes de cubrir el crédi­

to al beneficiario, su obligación esencial sera de verificar la con­

formidad de los documentos con las instrucciones que haya dado -

el ordenante al solicitar la carta de crédito. 

b) En el Código de Comercio 

En primer término, consideramos importante hacer no­

tar que en el Código de Comercio en vigor, no contiene ninguna -

disposición relativa n los créditos documentarlos que se utilizan -

principalmente, en Jns operaciones internacionales del comercio -

moderno. 
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No obstante lo anterior, debernos destacar que en el Có 

digo de Comercio de 1884, doce capnulos estaban dedicados a la 

reglamentación de lo que ahora denominarnos tnulos de crédito, -

letras de cambio, cheques y cartas de crédito. 

Sin embargo, los artículos 820, 590, 1132, entre otros 

se refieren a los usos y costumbres mercantiles, para el caso de 

que por el constante desarrollo de las técnicas de comerciar, no 

se encuentre reglamentada alguna situación de esta naturaleza. 

Como lo veremos posteriormente la costumbre en mate-

ria de derecho internacional privado en México, se rcflej a en el 

campo mercantil o comercial, principalmente en materia de con-

tratación internacional, asr como en las actividades bancarias a -

dicho ni ve130. 

Ya hemos dicho que con la promulgación de la Ley Ge-

neral de Títulos y Operacioner. de Crédito, de 1932, aparece en-

tre nosotros por primera vez reglamentado el crédito documenta-

rio, misma institución que fue analizada en el punto precedente. 

Independientemente de lo anterior, debemos notar algu-

nos artículos del proyecto para el Nuevo Código de Comercio, el 

30. - Introducción al Derecho Mexicano. Ed. U. N.A. M., Institu 
to de Investigaciones jurídicas, Tomo l. México, 1983. ¡;ág. 
302. 
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cual propone una r.eglamentación de la carta de crédito más ade­

cuada con la realidad y congruente con los nuevos adelantos que 

en materia comercial se han desarrollado en los aitimos años. -

Contiene distinciones terminológicas más claras y precisas y cu­

yas normas están inspiradas en los preceptos de los usos inter­

naclonales31. 

Asr por ejemplo este nuevo ordenamiento señala en su 

artfculo 800: "Por el contrato de crédito docmn~nrnrio e! :::.crcdl 

tante se obliga, frente al acreditado, a contraer por cuenta de -

éste una obligación en beneficio de un tercero y de acuerdo con -

las condiciones establecidas por el propio acreditado". 

Nótese que del contenido de la anterior disposición se -

desprende que la relación jurfdica que existe entre el acreditante 

y el acreditado quedará sujeta a un contrato; tal afirmaciún se -

refuerza con lo dispuesto en el artfculo 805, que al efecto sei'ia­

la: "Los bancos responderán frente al acreditado conforme a las 

reglas del mandato, y deberán cuidar escrupulosamente de que -­

los documentos que el beneficiario presente tengan la regularidad 

que establezcan los usos del comercio". 

31. - Cervantes A. Raúl. Ob. Cit. pág. 265 
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otra disposición que es congruente con la postura que 

hemos venido manejando en la exposición de este trabajo, la -

encontramos en el artículo 801 del mismo proyecto para el - -

Nuevo Código de Comercio, que al efecto establece: "si en la -

carta comercial de crédito constare la irrevocabilidad de éste, 

no podrá ser modificado o rescindido sin la conformidad de to­

dos los interesados". 

Igualmente, anotaremos otra disposición del COdigo -

en Comentario, para reafirmar lo que anteriormente hemos -­

asentado y que se refiere a la obligación que asume aquel ban­

co que además de notificar un crédito, lo confirma, quedando -

por este acto obligado solidariamente con su corresponsal. 

Artículo 802. - "El banco que notifique la apertura del 

crédito al beneficiario, no quedará obligado por la sola notific~ 

ción. Si confirma el crédito, quedará solidariamente obligado". 

Sin duda alguna las disposiciones antes citadlls, fue­

ron tomadas en base a los usos y costumbres bancarias que se 

han venido aplicando desde hace algunos años y que actualmente 

se han venido aplicando hace algunos años y que actualmente se 

encuentran plasmados en la recopilación que ha efectuado la Cii 

mara de Comercio Jnternacionnl, con sede en París, Franela; y 

acmnlizadas conforme a la Oltima revisión que se fla hecho, en 

octuhrc de 1984, publicadas en el folleto No. 40íl de la multiclta 
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da Cámara de Comercio Internacional. 

c) En la Ley Reglamentaria del Servicio POblico de 
Banca y Crédito. 

Hasta antes del 20 de agosto .de 1985, fecha en que fue 

promulgada la Ley Reglamentaria del Servicio POblico de Banca y 

Crédito, la reglamentación especffica de la apertura de los crécli 

tos documentarios, se encontraba plasmada en los artículos 113, 

131 de la Ley General de Instituciones de Crédito y Organizacio­

nes Auxiliares, de 31 de mayo de 1941. 

Con la publicación de la Ley Reglamentaria del Servi-­

cio Público de Banca y Crédito, queda establecido que la presta-

ci6n del servicio pOblico de banca y crédito; asr como en la ope-

ración y funcionamiento de las instituciones de crédito, se reali­

zarán con apego a las sanas prácticas y a los usos bancarios32• 

El conocimiento de los instrumentos jurídicos que fun-

damentan las operaciones comerciales entre los países es de - -

gran importancia para que tales operaciones se cfcctOcn dentro -

de los lineamientos establecidos y aprovechando las ventajas que 

muchas de las veces, son desconocidos por los importadores y -

32. - Véase el artfculo 3o. de la Ley Reglamentaria del Servi­
cio Ptlblico de Banca y Crédito. 
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exportadores de nuestro país. 

Desde el inicio mismo de la historia, la costumbre 

ha sido y será fuente inacabable de las relaciones sociales, y por 

ende, en el intercambio de la riqueza, es decir, en el comercio 

ya sea local, nacional o internacional. Es por eso que la Ley -

Reglamentaria del Servicio POblico de Banca y Crédito, reconoce -

a los usos y prácticas bancarias y mercantiles, como norma su-

pletoria a falta de ley escrita. 

Así por ejemplo el artículo So. de la ley antes citada -

señala: "En las operaciones y servicios bancarios, las institucio--

nes de banca mOltiple se regirán por esta Ley, por la Ley Orgá-

nica del Banco de México, y en su defecto en el orden siguiente -

por: 

I La legislación mercantil; 

n Los usos y prácticas bancarias y mercantiles :y 

111 El C6digo Civil para el Distrito Federal. 

De lo anterior podemos decir que es en el campo del -

comercio internacional donde se aplican con mayor frecuencia las 

costumbres mercantiles, para el caso de que surjan problemas de 

aplicación que derivan de la pluralidad de legislaciones33. 

33. - Peniche Bolio J. Feo. Introducción al Estudio del Derecho, -
Sexta edición Editorial, PorrOa, S. A. México, 1982 pág. 45 
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En nuestro sistema jurfdico, la base legal para que las 

instituciones de crédito puedan realizar las operaciones de co-:­

mercio internacional, derivadas de los créditos docurnentarios, -

la encontramos en el artrculo 30, de la ley en estudio, que al -

efecto establece: "Las instituciones de crédito sólo podrán rea­

lizar las operaciones siguientes: 

fracción VIII. - Asumir obligaciones por cuenta de terceros, con 

base en créditos concedidos, a través del otorgamiento de ace_E 

taciGnc::;;, <::fJ<lOtiv o aval r.ie títulos de crédito, asf como de la -

expedición de cartas de crédito. 

fracción XIV. - Expedir cartas de crédito previa recepción de -

su importe, hacer efectivo créditos y realizar pagos por cuenta 

de clientes. 

Asimismo, el artículo 55 de la propia Ley Reglamenta­

ria del Servicio POblico de Banca y Crédito nos indica. "La ape_E 

tura de un crédito comercial documentarlo obliga a la persona -

por cuenta de quien se abre el crédito; a hacer provisión de f<l2. 

dos a la institución de fondos que asume el pago, con antelación 

bastante. El incumplimiento de esta obligación no perjudicarli 

los derechos del beneficiario en caso de crédito irrevocable. El 

contrato de apertura de crc'.!dito ser<'i tnulo ejecutivo para exigir 
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el cumplimiento de dicha obligación. 

Salvo pacto en contrario y en los términos de los usos 

internacionales a este respecto, ni la institución pagadora, ni -

sus corresponsables, asumirán riesgo por la calidad, cantidad 

o peso de las mercancfas, ni por la exactitud, autenticidad o V_!! 

lor legal de los documentos, ni por retr=os de correo o telé--

grafo, ni por fuerza mayor, ni por incumplimiento por sus co--

rresponsales de las instrucciones transmitidas, ni por aceptar -

embarques parciales o por mayor cantidad de la estipulada en -

la apertura de crédito". 

Es en esta disposición legal donde se puede apreciar - -

con mayor claridad que la Ley, declara aplicables los usos in--

ternacionales a los cuales nos hemos venido refiriendo para de-

terminar las obligaciones de los bancos. Por lo tanto y en vir-

tud de la figura jurfdica del reenvfo que se establece en la Ley, 

debemos considerar como normas aplicables, los usos y reglas 

Wliformes relativos a los créditos documentarlos, publicados - -

por la Cámara de Comercio Internacional, en octubre de 1984 -

después de esta Oltima revisión que se ha hecho a los mismos. 

No omitimos señalar, que de igual forma la Ley Orgán_!, 

ca del Banco Nacional de Comercio Extcrior34 , en su artfculo 3o. 

34.- Esta ley fue publicada recientemente en el Diario Oficial 
de la Federacioo, con fecha 20 de enero de 1986. 
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establece: "El Banco Nacional de Comercio Exterior, como insti 

tuclón de banca de desarrollo, tendrá por objeto financiar el C<!­

mercio Exterior del pafs, asr como participar en la promoción -

de dicha actividad. 

La operación y funcionamiento de la Institución, se re_!! 

lizartl.n con apego al marco legal aplicable y a las sanas prácti-

cas y usos bancarios, buscando alcanzar dentro del sector enco-

mendado al prestar el servicio pGblico de banca y crédito de ob-

jetivo.:: de C<i..t.'.:1.:Lt::r general señalados en el artículo 3o. de la 

Ley Reglamentarla del Servicio Nblico de Banca y Crédito". 

3. 2 Usos y Reglas Uniformes Relativos a los Créditos 
documentarlos, dictados por la CCI. 

Para iniciar el esrudio de este punto, correspondiente al 

tercer capítulo, citamos a continuación algunas apreciaciones de -

Acosta Romero35, que nos parecen muy acertadas e importr>ntes. 

"El Derecho Bancario Internacional se configura por el conjunto -

de normas, contratos y usos bancarios que regulen las relacio -

nes de los bancos en los diversos países, pudiendo ejemplificar-

se en las corresponsaUas, los pagos internacionales, los crédi--

tos confirmados, las cámaras internacionales de compensación, -

las remesas, los créditos sindicales y muchas otras operaciones 

35. - Acosta Romero Miguel. "La Banca MOltiple" Editorial -
Porraa, S.A., México, 1981. pág. 41 
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internacionales". 

Efectivamente, en Wl mundo en el que el desarrollo de 

las comunicaciones es sorprendente y en el que la interrelación 

comercial se acentOa cada vez más, es evidente que las instit~ 

ciones bancarias adquieren cada dfa una mayor imponancia, P.!! 

ra atender las necesidades de dinero y capitales por todos los 

rumbos de la tierra. 

Todos los pafses, sea cual sea su postura ideológica, -

desde el socialismo hasta el capitalismo, su poder económico, -

desde los más fuertes hasta los más débiles, necesitan cada -­

vez más de financiación para su industria, su comercio exte-­

rior, y muchos más, como es el caso de nuestro pafs, para ~ 

frentar problemas mucho ml\s graves como es el de la alimen­

tación. Estos financiamientos son tramitados y proporcionados 

por el sistema de b.:mcos del mW1do. 

Los sistemas de comunicación cada dfa más mcxlernos -

como son el telex y el swift, constituyen un avance más de la -

tecnologfa moderna. Este Oltimo sistema de comunicación se -

originó en las naciones que forman el Mercado Coman Europeo, 

en do:ide, en 1970 un grupo de bancos privados de diez países -

europeos y de los Estados Unidos de Norteamérica, solicitó a 

In European Ffnancing, Co. un estudio sobre In posibilidad de -
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crear un nuevo sistema de transmisión para acelerar y dar más 

seguridad a las operaciones bancarias36. 

Dicha red opera actualmente, a través de líneas telef6-

nicas, microondas, sstélites y computadoras, para transmitir -

en unos cuantos segundos una operación bancaria a cualquiera -

de los 80 pafses afiliados hasta 1984, 37 a ese sistema en Amé 

rica, Europa y Asia. 

Su rapidez, eficiencia elimina riesgos de errores y de-

mora y casi instantáneamente pueden transmitirse operaciones -

bancarias. 

Como instrumento de trabajo básico en las operaciones 

comerciales en el ámbito internacional, la carta de crédito doc~ 

mentarla requerfa de definiciones y términos claros y precisos -

que fueran compatibles con el derecho internacional en forma de 

reglas y usos, factibles de ser usados universalmente; y que - -

además estas reglas satisfacieran en gran medida las exigencias 

de todos los usuarios. 

36.-

37.-

Acosta R. Miguel. Ob. Cit. pág. 160 

Operaciones Bancarias Internacionales, Sociedad de Ban­
ca Suiza. Publicación No. 17, Agosto de 1984. 
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Por estas razones, la C1ímara de Comercio Internacio­

nal se avoc6 a la tarea de recopilar estos usos y costumbres -

con el fin de facilitar el Comercio Internacional. 

En 1933 el séptimo Congreso de la C1ímara de Comer­

cio Internacional, por primera vez recopila y publica Los Usos 

y Reglas Uniformes relativos a los Créditos Documentarios, que 

fueron adoptados oficialmente por muchos países. 

Sin embargo, la pr1íctica de los créditos documentarios 

ha evolucionado de tal manera, que se han realizado en varias -

oporttmidades revisiones para modificar y ampliar su texto, con 

la finalidad de adecuar su contenido de acuerdo con la evolución 

de la tecnologfa de los transportes, las comunicaciones y los -

cambios que se han producido en las pr1ícticas comerciales y -

financieras. 

La Ciltima revisión que se ha realizado fue publicada -

mediante el folleto No. 400 de la referida Cámara de Comer-­

cio. En dicha revisión fueron tomadas en cuenta las observa­

ciones formuladas por los gobiernos y las instituciones banca-­

rias y comerciales no representadas en la Cámara de Comer- -

cio Internacional. 



CAPITULO CUARTO 

ELEMENTOS QUE INTERVIENEN 

4.1 Exportador o vendedor; 4. 2 Banco emisor; 4. 3 Im 

portador o comprador; 4. 4 Banco notlficador. 



C A P T U L O IV 

ELEMENTOS QUE INTERVIENEN 

Antes de analizar cada uno de los puntos de este c~ 

pftulo, consideramos conveniente destacar que la aceptación como 

pago internacional de las transacciones bajo una carta de crédito 

documentario, empiezan con un contrato de compraventa interna-

c!oncl, s,,.z<m el cual el comprador (importador) se convierte en -

parte de un acuerdo contractual con un banco (banco emisor) - -

quien obrando a petición y de conformidad con las instrucciones 

de aquél, emite la carta de crédito, la cual es una forma de 

comprometerse, obligándose a autorizar a un banco extranjero (c~ 

rresponsai) para que éste efectae el pago al exportador {vende- -

dor), previo cumplimiento de las condiciones exigidas. 

Asimismo, debemos seiíalar que los contratos de 

compraventa son los que ponen de manifiesto el acuerdo entre -

exportador y comprador, es decir, conllevan los términos y co.!! 

diciones de la operación, asr como el método de pago de las - -

mercancfas; en virtud de este contrato el comprador efectuarl1 -

la solicitud a su banco para que expida la carta de crédito docu 

mentaria38. 

38.- Talavera, Heriberto Roml1u. Naturaleza Jurfdlca del Cré 
dito Documentado. - La justicia. - No. 286. junio de 1951, 
México, D. F. 
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En relación con la compraventa internacional de merca 

derias, suelen aplicarse también algunos principios adicionales -. 

en los contratos que permiten disipar muchas dudas en cuanto a 

las responsabilidades de los contratantes. Estos principios son 

conocidos universalmente como "INCOTERMS", se basan en el -

principio de considerar que en aquellas cuestiones en las que 

existen prácticas comerciales que difieren considerablemente, el 

precio contractual determina las obligaciones mfnimas del vende 

dor39. 

Cuando el comprador desee ampliar el grado de respD_!! 

sabilidad en el contrato tendrá que especificar claramente que 

las bases del contrato son precisamente los "INCOTERMS"40, 

con las condiciones adicionales que desee. 

Asf por ejemplo si desea que el vendedor tome el se~ 

ro para la transportación de las mercancras, deberá estipular --

que la compraventa se realiza bajo la condición CIF, que signi!!_ 

ca que estará pagando el precio de la mercancfa el flete de la 

misma, y d seguro correspondiente. 

39. - Siglas que en español significan. "Términos Internacionales 
de Contratación". 

40. - lNCOTERMS, Publicados por la CCI en nov .. de 1980. 
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Después de haber inclufdo en este capftulo algunos as-­

pectos generales del comercio internacional, que por su impor-­

tancia se consideran fundamentales para un mejor entendimiento 

de este tema. A continuación se detallan cada una de las par­

tes que intervienen en la tramitación práctica de una operación 

de crédito documentario en el contexto internacional. 

Su participación se limita a intervenir inicialmente en -

el contrato de compraventa, según quedó establecido anteriorme.!!. 

te. Es decir, éste deberá ponerse de acuerdo con el comprador 

respecto a los términos y condiciones que deberán observarse en 

la operación comercial. Posteriormente, tendrA que despachar -

las mercancras de acuerdo con lo convenido con su comprador; y 

acatando muchas de las veces disposiciones legales, generalmeE_ 

te de carácter administrativo, tales como certificado de origen, 

certificado fitosanitarlo, etc. , segün la mercancra de que se tra 

te. 

Al preparar los documentos el vendedor, debe tener pr!: 

sente que en muchos créditos documentarlos se estipula un perr2 
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do de tiempo especffico después del embarque durante el cual -

los documentos deben ser presentados al banco (por ejemplo i;liez 

dfas contados desde la fecha de expedición). Si nada se ha men­

cionado sobre este particular, dichos documentos deben ser en-­

viados al banco en un plazo no mayor de 21 dfas desde la fecha 

de embarque, pero obligatoriamente durante el perfodo de vali-­

dez del crédito. 

Por regla general el comprador soporta todos los gas-­

tos del crédito documentario. Pero también puede suceder que 

una parte de dichos gastos sean cargados al vendedor. A fin de 

evitar todas las dificultades o malos entendidos se recomienda, -

estipular en el contrato la distribución de tales gastos. 

Los créditos de una validez más amplia son proporcio­

nalmente mAs costosos. Para un crédito documentario irrevoca 

ble, no confirmado, los gastos se reducen un poco. 

Una vez que el vendedor ha presentado los documentos -

correspondientes al banco, aquel quedará a la espera de las - -

prestaciones establecidas en la carta de crédito. Antes de -

efectuar el pago, el banco debe verificar si los documentos co­

rresponden en todos sus puntos a las condiciones del crédito d~ 

cumentario y de los URUCD. Como esta revisión requiere de -
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un cuidado especial, por lo que se debe permitir a los bancos -

un plazo razonable para su examen. Posteriormente, el banco 

efectuará el pago, de acuerdo con la modalidad que se haya - -

adoptado. 

4. 2 Banco emisor 

Cuando se trata de un crédito documentario directo, - -

cxi.~ti~~ Onlc~mente Ir! !nt!?'rven~j')n rj~ un !=;olo banco, es decir, 

el banco emisor, que puede ser a un mismo tiempo avisador y -

pagador o garante, aceptante o negociador. 

Independientemente de las circunstancias que lo motiven, 

el hecho concreto es la función de un Onico banco sin que se es­

time preciso recurrir a la intervención de un corresponsal banc~ 

rio establecido en la plaza e:h"t:ranjcra domk: reside el beneficia-­

ria. Una vez abierto el crédito, el banco emisor comunica la -

apertura en forma directa al beneficiario. 

En este caso todas las operaciones relativas al crédito­

(consultas, entrega de la documentación, reembolso, etc.') tienen 

forzosamente que canalizarse por la línea de contacto establecida 

directamente entre el banco emisor y el beneficiario. 

La reducción de la intervención bancaria a su mfnima -­

expresión sólo beneficia a una parte: el ordenante, quien ahorra -
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las comisiones que tendría que pagar en el evento de que inter­

viniera la presencia mediadora de otro banco. Sin embargo, -­

los quebrantos y las molestias para la otra parte son significa­

tivas como por ejemplo: debe remitir la documentación directa­

mente al banco extranjero, sin posibilidad de corregir in situ -

una posible anomalfa fácilmente subsanable; vendrá obligado a -

abrir cuenta con el banco extranjero o recibirá el reembolso -

por medi.n~iA,n del banco local que designe, el cual cobrará las 

comisiones propias de su gestión. 

Como se desprende, de los anteriores ejemplos el b~ 

co emisor esté establecido en un país extranjero distinto al de 

residencia del beneficiario, que es lo más normal. También -

puede suceder que el banco emisor y pagador único, resida en -

el mismo pafs que el vendedor, en cuyo caso desaparecerán pa­

ra éste las dificultades aludidas coo anterioridad, toda vez que 

el crédito es .'\bierto y pagadero por un banco de su propia pla­

za. 

Aquf surge, inevitablemente, la pregunta obllgada. ¿Por 

qué razón el ordenante está dispuesto a soportar estos inconve­

nientes? simple y sencillamente, porque en muchas ocasiones no 

existen o son menores a partir de la operación en sentido inver 
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so. Pongamos un ejemplo, para un mejor entendimiento de es­

ta situación: Un importador alemán de cftricos tiene delegación 

propia en Murcia y mantiene cuenta en moneda extranjera con 

un banco "X" de dicha ciudad. En vez de ordenar a un banco 

alemán que obra el crédito documentario, lo hará en forma di­

recta al banco "X" español, quien previo estudio y posiblemen­

te retención de saldo en cuenta, se obligará ante el beneficia-­

ria en forma directa, es decir, sin intervención de otro banco. 

Con esto, el exportador espafiol tendn'i relaciones direc 

tas con un banco nacional; quien trabaja con un banco extranje­

ro es el importador alemdn, pero como quiera que sea tiene -

delegación establecida en Murcia, para efectos prácticos se di­

ce que también trata con un banco local. 

4. 3 Importador o comprador 

Una vez que las partes contratantes, convienen los· tér­

minos y condiciones en que habrá de llevarse a cabo la opera-­

ción de comercio internacional, es precisamente el importador -

quien pone en marcha este diffcil, pero seguro procedimiento al 

efectuar la solicitud de apertura de la carta de crédito a su ba~ 

co, para que este expida la carta de crédito a favor del benefi­

ciario, de acuerdo con las instrucciones de su cliente. 
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Cuando un importador mexicano, solicita a un banco "X" 

l.a apertura de una carta de crédito documentario, antes de qu~ -

dicho banco autorice este tipo de operaci6n, deberli efectuar un 

estudio de carácter financiero al solicitante, con el objeto de v~ 

rificar si este Oltimo, es solvente econ6micamente para cumplir 

con las obligaciones derivadas de esta operaci6n. 

Una vez que ha sido satisfecho el requisito anterior, el 

importador o comprador procederá a inili-.:a.i: :G.s l:1str...:cciones, -

estableciendo con precisi6n todos los datos necesarios, de acue! 

do con la modalidad del crédito que vaya a utilizar y al contrato 

que previamente haya convenido con su proveedor. 

Entre los datos m!1s importantes que debe contener la -

solicitud de la apertura del crédito documentario, figuran las f!! 

guientes: 

a). - Deberá señalarse de manera precisa el nombre y -

clirecciOn del beneficiario, evitando con esto retrasos en la comu 

nicación; 

b) Especificar los documentos contra los cuales el be­

neficiario, podrá obtener el pago. Estos documentos depende- -

rAn de las condiciones del embarque, de la modalidad del trans-
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porte y de las estipulaciones del contrato correspondiente. 

c). - La forma de utilización el crédito en cues­
tión. 

d). - Descripción sucinta de la mercancía, sin lle-

gar al exceso de detalles, porque esto provocaría dificultades y 

retrasos a la hora de liquidar el crédito documentario. 

Si los contratantes comerciales se hayan domiciliados -

en países que rengan una situación económica segura, el v~nde-

dor estaría normalmente dispuesto a enviar la mercancía sin -

que el pago le sea garantizado desde el comienzo por un crédi-

to documentario. Puede sin embargo ocurrir que quiera tomar 

precauciones para ciertos envíos. El querrá por ejemplo, ase-

gurarse que el comprador no puede disponer de los documentos 

dt: propiedad relativos a la mercancía sino hasta que haya pa~ 

do su precio, o segOn el caso, aceptando una letra de cambio 

o efectuando otra prestación convenida. 

Finalmente, apuntaremos lo que ya hemos señalado an-

teriormente, los bancos se ocupan exclusivamente de los docu-

meneos y, en ningCin caso, de mercancía. Si se prueba que la 

mercancía despachada no corresponde a las condiciones del con 
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trato, el eventual diferendo debe solucionarse directamente entre 

las partes. 

4.4 Banco notificador 

Si la caracterfstica peculiar del crédito directo es la -­

existencia de un banco Cínico, en el indirecto se hace indispensa­

ble la presencia de por lo menos dos bancos, ya que generalme.!!_ 

te la técnica dominante es la relación interbancaria, ya sea por 

indicación expresa del ordenante, o bien por motivo propio deri­

vado de su organización, el banco emisor no reserva la opera- -

ción para si mismo, sino que solicita la colaboración de un se-­

gundo banco establecido en la plaza del beneficlario4 l. 

Al existir la presencia de un banco intermediario ubica 

do en la misma localidad que el beneficiario, se facilita la tra­

mitación y canalización de la operación42. 

De tal manera que el beneficiario adquiere confianza, -

pues de tener que tratar exclusl vamente con un banco extranjero, 

al que desconoce, a tratar con un banco nacional, al que si cc:mo 

ce y que normalmente sert'l su banco habitual, hay una gran dife-

41. - Tala vera, H. Román. Ob. Cit. pág. 302 

42. - Ibldem. 
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rencia. Por estas razones las cartas de crédito indirectas se -

utilizan con más frecuencia que las directas. 

Sin embargo, cuando se trata de un a viso mediante un -

b'lllco intermediario, puede aparecer un elemento nuevo de garaE_ 

tfa adicional dentro de la modalidad que se establezca en la car­

ta de crédito. El hecho de que el banco intermediario confirme 

o no el crédito, para mayor cl.aridnd de csros supuestos, es ne­

cc.:;:irlo clistlügi..i11.· euLre ia presencia y ausencia de tal confirma­

ción, misma que se expone a continuación; 

Carta de crédito simplemente avisada. Su misma deno­

minación lo índica, ya dijimos que es aquella por medio de la -

cual el banco intermediario, de acuerdo con las instrucciones del 

banco emisor, no contrae obligación alguna para con el benefici~ 

rio, sino que unicamente se limita en avisar a éste la apertura 

del crédito documentario. La función primordial del banco inte_E 

mediario en este caso, consiste en hacer llegar al beneficiario 

el aviso de apertura del banco emisor, conociéndole entonces en 

el ámbito bancario, como banco notificador, es decir, recibe de 

una parte la comunicación de aperrura y la transmite a la otra, -

sin quedar ligado a ninguna de las dos. 

Como se dejo indicado, hay generalmente, en un crédi­

to documentarlo, dos bancos participantes. Mientras que la res 
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ponsabilidad del banco emisor de un crédito irrevocable perman~ 

ce siempre en vigor, la del banco notUicador depende de las ór­

denes recibidas. 

Ahora bien, si el banco notüicador no es requerido 

para confirmar el crédito documentario, él no asume ningún compr~ 

miso propio; actúa únicamente como mandatario del banco emisor. 

Sin embargo, se esforzará, en condiciones norma­

les, por honrar el compromiso de pago del banco emisor. Noso­

tros llamamos a este tipo de crédito documentario "irrevocable 

y no confirmado por el banco notificador". 

Por otra parte, si este mismo banco es requerido 

para confirmar el crédito documentario y procede en consecuen­

cia asume una obligación de pago independiente y firme, en el -

mismo grado que el banco emisor (U. R. U. C. D., Art. 3o. B). 

Debe pagar aún si el banco emisor no está en condiciones de su 

ministrar la cobertura por una u otra razón. 

Nosotros llamamos a esta forma de operación - -

"Crédito Documentarlo Irrevocable y Confirmado". En esta forma, 

el exportador se beneficia de la máxima seguridad de todas las 

que existen en el comercio internacional. 
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No debemos dejar pasar por alto algunos otros puntos 

que deben tenerse en cuenta para un eficaz desarrollo de las op;:_ 

racione& de Comercio Internacional, y consecuentemente, su cabal 

cumplimiento y mediante la utilización de las cartas de crédito -

documentario. 

Además de las condiciones generales que se establecen 

en las cartas de crédito, también deben tomarse en consideración 

la:; df:;pc;;lclo.;.¡;,::; ue ios Usos y Reglas Uniformes Relativos a los 

Créditos Documentarios. Especialmente el beneficiario de la car 

ta de crédito de referencia, debe tener como particularmente im-

portantes los artículos 15 a 45 de dichas disposiciones . 

• Asimismo, los siguientes puntos son igualmente impor-

tantes: 

El embarque no debe comprender sino las mercancías -

amparadas por la carta de crédito. Si en los documentos apare-

cen otros lotes de mercancías suplementarias, el banco objetará 

aw1que dichas mercancías no hubieran sido facturadas. 

Si se abren varios créditos documentarlos por el mismo 

comprador amparando diferentes lotes de mercancías, deben pro­

ducirse documentos separados para cada uno de los créditos. El 

agrupamiento no estd permitido, salvo que expresamente se auto-
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rice por las propias condiciones de las cartas de crédito. 

Todos los documentos se deben referir claramente a la 

misma transacción. El banco debe de estar en posibilidad de COE_ 

trolar este aspecto con base en la identificación de marcas u - -

otras indicaciones que resulten de los documentos. 

La cantidad de mercancras, como son; namero de paqu!::. 

ces, peso bruto y neto, etc., asf como las marcas de los embala 

jes y el namero de licencia de importación concuerdan con todos 

los documentos. 

NingQn paquete ni mercancra suplementaria debe figurar 

en alguno de los documentos exigidos. En éstos últimos solo de­

ben figurar las mercancfas suministradas al amparo del crédito -

documentario. 

Como ya lo hemos dicho, la carta de crédito documen­

taria no proporciona mucha garantfa sino en la medida en que se 

observen sus condiciones, las disposiciones de los U. R. U. C. D., 

asf como las costumbres existentes en materia de comercio incer 

nacional. 

Las discrepancias, aan meramente de forma tienen por 

efecto hacer caducar la oblJgaclOn de pago de los bancos que in-



99 ... 

tervienen. Estos últimos no podrán entonces efectuar el pi:igo co-

rrespondiente sino en la medida en que el ordenante, se declare 

expresamente de acuerdo en aceptar los documentos, a pesar de 

las discrepancias constatadas. Ello puede servir de pretexto al 

comprador para rehusar el pago o para demorarlo. Por lo tanto, 

es muy importante que se cumplan estrictamente todas las condi­

ciones de la carta de credito. 

Sin embargo, si a pesar de todas las precausiones 

to~~~p c1 veces .SUC(;d~ qui.;; lU::> doc.;u11u.:;nlos rt::mitiUos no se en-

cuentran conformes con las condiciones del crédito, con las disp~ 

siciones de los U. R. U. C. D., o con las costumbres existentes y 

que no pueden ser corregidos. 

Si el banco constata tales discrepancias, procederii 

después de haberle avisado al beneficiario en una de las siguientes 

formas: 

a). - PreguntarA telegriificamente a su corresponsal -

en el extranjero si puede pagar, a pesar de las divergencias encon­

tradas. En este caso, los gastos de telegramas entre los bancos c~ 

rren por cuenta del beneficiario. 

b). - EnviarA los documentos a su corresponsal para 

que éste obtenga del ordenante la autorizacioo de pago. Sólo con el 
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consentimiento otorgado por el comprador se le remitirán los do­

cumentos y se efectuará el pago. 

e). - En ciertas circunstancias. el banco puede también 

declararse dispuesto a pagarle a un beneficiario inmediatamente -

el importe de la carta de crédito "bajo reserva". es decir, el -

banco pondrá la suma correspondiente a la disposición del benefJ. 

ciario, con la condición de que los documentos sean aceptados - -

por la contraparte, a pesar de las discrepanci::ts43. 

Si el corresponsal, o en su defecto el comprador, reh!! 

san aceptar los documentos el monto ya pagado se cargará a la 

cuenta del beneficiario, con todos los gastos que haya causado, t_!! 

les como intereses y las posibles diferencias de tipo de cambio. 

La decisión de poner a disposición el importe del eré'!!_ 

to bajo reserva, a pesar de las discrepancias en los documentos, 

corresponde únicamente al banco que debe efectuar el pago. 

43.- Hem!indez Rico, Feo. Ob. C. T. pAg. 98. 
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CONCLUSIONES 

1). - El crédito documentario es el instrumento más -

adecuado, dentro de las ma!tiples formas de efectuar o recibir 

los pagos internacionales, que debe ser utilizado por los impo.!: 

radares mexicanos como medio para efectuar el pago, y a los 

e>.'¡Jortadores como garantía de que recibirán el pago de sus -

mercancías. 

2). - El comprador, al ordenar a su banco que establez 

ca Wl crédito comercial, adquiere la certeza de que el exporta­

dor no recibirA el pago hasta que cumpla con los términos pre­

Yiamente establecidos. 

3). - Cuando el comprador y el vendedor acuerdan Wl -

crédito documentario pagadero no contra la presentación de los 

documentos, sino a 60, 90 o mlis días, despuC!s de la presen~ 

ción de los mismos, el importador se podrá beneficiar de un -

costo interior al que podría producirse si éste recurriera a -­

préstamos diferentes de los bancarios. 

4). - El comprador, al utilizar el crédito documentario 

puede beneficiarse de que rma vez cancelada y recibida la mer 
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cancra puede obtener financiación por medio de las aceptaciones 

bancarias. 

5). - Al contar con el compromiso de un banco, el·- -

exportador asegura la operación, pues de esta manera se elimi­

nan muchos riesgos, ya sea por demoras en el pago, por prob~ 

mas en el cambio de divisas o por actos políticos en el país del 

exportador. 

6). - La existencia de un crédito documentario a favor 

del exportador consolida la base por medio de la cual este mis­

mo puede lograr un préstamo para comprar materia primas o fa 

bricar las mercancías. 

7). - Las condiciones de la financiación de la acepta- -

ción bancaria dan al exportador posibilidades de colocar fondos -

a su disposición, poco tiempo después del momento en que ha -

efectuado el embarque, no obstante el hecho de haber otorgado -

crédito al comprador. 

8). - Con la intervención de los bancos, el exportador -

o importador obtienen en algunos casos, asesoría, apoyo financl!: 

ro, seriedad en las operaciones y lo más importante, seguridad 

en los pagos cuando se cubren todos los requisitos de la opera-
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ción comercial. 

9). - Se considera necesario revisar las leyes mercan~ 

les, para adecuarlas a la realidad que impera actualmente en el 

comercio internacional, debido a los avances tecnológicos que han 

surgido en los transportes, medios de comunicación y a los ins-­

trumentos financieros que dfa a día aparecen en el mercado ban­

cario internacional. 

10). - Fin~lm""1te, '.'Je =~=mi~nda a los lmpodauon.s -

y exportadores mexicanos, busquen la asesoría tanto de las ins~ 

tuciones bancarias especializadas en la materia; asf como de los 

especialistas en esta misma materia, para efectuar sus opcraci~ 

nes ele comercio internacional, de la manera que mejor conven­

ga a sus intereses. 
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