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INTRODUCCION 

El presente trabajo ha sido realizado con la motiva­

ci6n que representa la necesidad de profundizar en el co­

nocimiento de los aspectos jurfdicos y operacionales del­

cr~dito documentario. 

Mi experiencia personal en el campo comercial y col!.. 

cretamente en este tipo de operaciones, me involucro con 

el manejo directo de esta figura jurfdica, de tal modo -

que pude detectar diversas deficiencias tanto de inform.!!. 

ci6n como del conocimiento que tienen las partes que in­

tervienen, como lo son; los vendedores, compradores y -­

personal bancario a nivel nacional, quienes por diversas 

circunstancias encuentran demasiados obstáculos que - -­

dificultan en la pr5ctica la mec5nica a seguir. 

Esta situaci6n es aún mas crftica cuando la rela- -

ci6n comercial es de car5cter internacional. debido a 

que los comerciantes del extranjero ven al mismo como 

una actividad cotidiana, lo que les ha permitido un -

amplio conocimiento en la materia, y les perT.1ite una - -

situaci6n ventajosa en una negociaci6n con un comercian­

te mexicano, que se puede ver reflejada en sumas impor-­

tantes de dinero. 

Existen igualmente en nuestra legislaci6n diferentes 



problemas respecto a la regulaci6n del crédito document.l!_ 

rio, ya que por un lado, la tenninologfa empleada es - -

incorrecta y confusa además de que por otra parte, no se 

contemplan en la misma las diferentes modalidades ni - -

fonnas de operar de dicha instituci6n complicandose aún­

mas su conocimiento e interpretaci6n, en caso de alguna­

discrepancia o controversia, en la negociaci6n del mismo, 

teniendo en la mayorfa de los casos que acudir a las re­

glas y usos internacionales. 

Por lo anterior es necesario y urgente refonnar - -­

nuestra 1egislaci6n respecto a este tipo de operaciones­

y adecuarla a nuestra época, en donde la actividad ca- -

mercial nacional e internacional, no penniten atrasos, -

lo que se traduce en perjuicio de los comerciantes naci..Q. 

nales frente al internacional, así como en un mal apro-­

vechamlento, tratándose de cuestiones dentro del pafs. 

Este estudio se coM~one de seis c~~ftulos. - -

en donde se analiza primeramente como preámbulo del mis­

mo una breve introducción en cuanto a la historia y evo­

luci6n del crédito, se refiere, pasando en un segundo -­

t~rmino a señalar los antecedentes hist6ricos del crédi­

to documentarlo, su objeto, importancia econ6mica y nat.!!_ 

raleza jurfdica. 
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Posteriormente, se juzgÓ necesarfo9 en la tercera -­

parte de este estudio, el comentario sobre los documen-­

tos con los que se negocia este crédito, analizando sus -

aspectos jurfdicos y la importancia de cada uno de ellos, 

La negociaci6n propiamente dicha de esta figura - -­

jurfdica se aborda en el cuarto apartado, vemos diversos­

aspectos de las diferentes modalidades de compra-venta, -

que en nuestro c6digo son llamadas especiales. 

Cref necesario externar mi opini6n en relaci6n a los 

derechos y obligaciones de las partes en la negociaci6n -

de este crédito. concluyendo en altimo término con el - -

an41isis de la legislaci6n aplicable a la materia, desta­

cando la err6nea regulaci6n que en ella existe. 

No quiero entrar al estudio sin antes reconocer que­

posiblemente este trabajo adolezca de alguna omisi6n o -­

falta de profundidad en detenninados aspectos que inten-­

c!onalmente se tratan en forma superficial, por no ser el 

fin el elaborar un tratado que nos llevarfa a inimagina-­

ble extensi6n, puesto que de esta figura se puede crear -

una discusi6n intenninable; .Por lo anterior, ruego se - -

disculpen tales situaciones, con la promesa firme de - -­

continuar en el examen prófundo del tema que perfeccione­

en lo posible esta investigaci6n. 

NOVIEMBRE 1986. 
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CAPITULO I 

BREVE REFLEXION SOBRE El CRED!TO: 

EVOLUCION H!STORICA 

El presente trabajo tiene como finalidad realizar -­

un análisis del crédito docurnentario y sus repercusiones­

en el medio comercial, pero antes de entrar en el tema m.J!. 

teria de este estudio, considero que es necesario reali-­

zar primeramente una reflexión sobre el "cr~dit'o". su ev..Q. 

luci6n y su significado en el mundo moderno. 

Indudablemente que hablar de la historia del crédito 

nos llevarfa al estudio de incontables tratados por ser e~ 

te un tema muy amplio, por lo que la recopilaci6n que he­

realizado sobre la historia del mismo es tocando sus aspe.i;_ 

tos fundamentales, para darnos una idea a manera de intro­

ducc16n, de nuestra invest1gac16n. 

Es muy posible que en épocas en que el trueque exis-­

tfa se practicara el crédito en especie y fue a medida de­

que la moneda apareci6 que tuvo el crédito un mayor auge. 

Existieron en esta época algunos obstáculos para el -

desarrollo del crédito como fueron, que el crédito fué -­

visto .como un modo de asistencia y ayuda o como una forma 

de explotaci6n y casi nunca como una forma de producci6n, 



ésto s~ explica debido a que las fon'las de 0roducci6n -­

existentes eran: La agricultura, la artesanfa y el co-­

mercio no cobraban aan su fuerte impulso. 

En Roma existfan leyes en las que se consideraba -

que la deuda se incorporaba a la persona del deudor. por 

lo que respondfa de la misma. no con sus bienes sino con 

su persona. al grado de poder disponer el acreedor de la 

vida del deudor. (1) como vemos, en esta etapa existie-­

ron limitaciones de car&cter 11!'.}al para el desarrollo -­

dei crédito. ya que por virtud de la le~islaci6n era rie~ 

goso operar en este campo. 

Se estima que hasta el siglo XI el crédito fue -­

practicado por judios y sirios y en algunos casos por 11'.2 

nasterios que prestaban a los senores y a los campesinos. 

Es aproximadamente a partir del siglo Xll1 que la-­

actividad bancaria tendrfa un real impulso con las cruz.!_ 

das. el renacimiento y las ferias. 

El crédito se extiende por la cuenca del mediterr~ 

neo y los mares del norte y B&ltico, aparecen los proto­

cÓlos de los notarios, pasa a los COl!lerciantes y final-­

mente los banqueros, quienes hacen de él su actividad -

(1) Le Clainche Martfnez, Roberto.- "Curso de teorfa mo 
netaria y del crédito". Textos universitarios UN»f:" 
1968. Plg. 17. 
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habitual. de tal forma que actualmente cr~dito y Bancos -

constituyen un vfnculo indisoluble. 

El primer banco privado surge en el a~o de 1171, en-

1270 se promulga la primera ley sobre la banca; y a par-­

ti r de los grandes descubrimientos, en los siglos XV y -­

XVI, la actividad bancaria y econ6mica van a tener un de­

sarrollo ininterrumpido. 

En el siglo XIX con la aparici6n del capitalismo in­

dustrial se produce el auge de actividades bancarias, da.!!. 

do origen a la creaci6n de mQltiples Bancos en la mayorfa 

de los paises. 

Aparejado al nacimiento y evoluci6n del crl!dito -

existieron impedimentos que afectaron el desarrollo del -

mismo. tales como la religi6n, pues la Iglesia cat6lica 

prohibfa el crl!dito con intereses, no pudiendo cobrarse 

ninguna cantidad por prestar dinero, ya que se considera­

ba como una injusticia. 

A consecuencia de lo anterior el cr~dito se vió es­

tancado, sin embargo, los judíos, a quienes no les inte­

resaban las sanciones de la Iglesia, fueron los que se -

3 



dedicarán al manejo del dinero Y a prestarlo y de ahf, 

surgi6 en muchos países el control de las finanzas por -

parte de esta raza. (l) 

Hasta aquf hemos visto a grandes rasgos la evoluci6n 

que ha tenido el crédito en la historia y es conveniente -

analizarla también en nuestro pafs. 

Se piensa que el crédito existi6 en la época prehis­

p!nica, ya que una de las causas de caer a la condici6n de 

esclavo, era no pagar las deudas. (2) 

Durante la colonia se practic6 el crédito al consumo 

que fue una forma de explotaci6n de parte de los espailo-­

les para con los indfgenas y consistfa en dar mercancfa -

a éstos a precios muy elevados, los cuales se debían de -

restituir al cabo de un ailo con productos agrfcolas que -

se recolectaban. 

En el porfiriato el crédito fue practicadn en las 

tiendas de raya que por su caracterfstica explotatoria, 

tuvo una ~ran trascendencia pues era una fonna de esclavi-

tud. 

Los poziSos o almacenes de trigo y mafz realizaban 

(l) Le Clainche Martfnez, Roberto.- Ob. Cit. Pág. 212 

(2) Le Clainche Martfnez, Roberto.- Ob. Cit. Pág. 213 
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préstamos en especie a los campesinos, para ser empleados 

en la siembra o para su consumo. 

Es practicamente después de la colonia cuando la ut.! 

lizaci6n del crédito en sus diversas modalidades empezó a 

desarrollarse. el c~dito hipotecario lo practicaba el -­

clero, al que represent6 una gran riqueza a costa de la -

ruina de mucha gente. 

Asf surge el crédito a la producci6n. siendo el Ban­

co de avío de minas. la primera instituci6n formal de - -

crédito de la nueva espa~a. con la idea de que se desarro 

llaran créditos refaccionarios, aunque sus fines no fue-­

ron llevados a cabo en la práctica, desapareciendo total­

mente. 

En México las instituciones de crédito fueron toman­

do auge. por ejemplo. el· monte de piedad de ánimas oper6 

créditos prendarios en la colonia. 

En el perfodo independiente. la situaci6n del Gobie.r. 

no siempre urgido de recursos. lo obligó a utilizar todos 

los créditos disponibles. acaparando practicamente este -

rengl6n. sin dejar disponibles créditos a particulares, -

5 



ya que éstos no podrfan pagar los intereses que el Go- -

bierno estaba cubriendo a los prestamistas. lo que repre­

sent6 que el crédito para la producci6n prácticamente no­

existiera. ni se desarrollara el crédito privado. 

En 1830 fue creado por el Gobierno el Banco de Avfo,­

pero hasta 1863 el crédito no pudo alcanzar la importan­

cia necesaria para el desarrollo del pafs sino que habrfa 

que esperar el surgimiento de nuevos Bancos y un sistema 

bancario que propiciara su desarrollo. En 1B64 se crea­

el primer Banco de emisi6n de descuento en México, el -­

Banco de Londras. México y Sudamérica y posterio,.,.,ente -

en 1878, surge el Banco Mexicano. 

En 1884 fueron incluidas en el nuevo c6digo de comer-

· cio las normas legales para las instituciones de crédito 

Para 1897 fue promulgada la primera Ley General de Insti 

tuciones de crédito y en 1925 decretada la Ley Constitu­

tiva de Banco de México que junto con la Ley General de 

Instituciones de Crédito y Establecimientos Bancarios -

del 7 de enero del mismo ano constituyen los cimientos -

sobre los cuales se ha erigido el sistema bancario naci.Q. 

nal, el cual se ha modificado de acuerdo a las necesida­

des del pafs hasta llegar a la actual Ley Reglamentaria­

del Servicio Público de Banca y Crédito expedida en 1985. 
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Muchos autores han externado su opini6n sobre la def.1_ 

nici6n de crédito. refiriéndose al significado etimol6-­

gico del latfn 11 credere 11 que significa, creer, tener fé-

o confianza, pero han coincidido igualmente oue no siem­

pre que hay confianza hay crédito y por el contrario 

hay créditos que se conceden con falta de confianza. 

El tratadista Joaqufn Garriguez (1) senala que "En -

el crédito se produce una pausa entre el ejercicio del­

derecho por parte del acreedor y el cumplimiento de la­

obligaci6n por parte del deudor". es decir, el lapso de 

tiempo que transcurre entre el ejercicio de un derecho­

Y el cumplimiento de la obligaci6n es lo que se llama -

crédito. por lo que el transcurso del factor tiempo es-

1 o fundamenta 1. 

El maestro Raul Cervantes Ahumada (2) dice "en sen­

tido jurfdico habr~ un negocio de crédito cuando el S.!! 

jeto activo que recibe la deslgnaci6n de acredltante -

traslada al sujeto pasivo que se llama acreditado un -

valor econ6mico actual con la obllgaci6n del acredita­

do de devolver tal valor o su equivalente en dinero en 

el plazo convenido. 

(1) Garriguez. Joaqufn "Curso de Derecho Mercantil" 
Editorial Porrúa, S.A. M~xico D.F. pag. 162. tomo 

(2) Cervantes Ahumada, Raul, "Titulas y Operaciones de-' 
crédito" Editorial Herrero, S.A., Pag. 208. 
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El maestro Miquel Acosta Romero 11) define al crédito­

de la siguiente manera: "Es la transferencia de bienes que 

se hace en un momento dado por una persona a otra para ser 

devueltos a futuro, en un plazo senalado y generalmente 

con el pago de una cantidad por el uso de los mismos." 

Como podemos observar en esta definici6n el factor ti"!!! 

po es lo que determina un negocio de crédito. 

El maestro Le Clainche senala: "En el crédito una de --

las partes entrega un bien o un servicio y el pago corres-

pendiente lo recibe mas tarde". (2) 

Como hemos podido observar las cuatro definiciones -

coinciden en que el factor temporal es e~encial para el 

crédito, asf pues una persona que realiz6 una operaci6n de 

crédito disfrutar! en el presente de un beneficio que de-­

ber4 retribuir en el futuro, para esto se necesita de la -

confianza entre las personas que forman parte de esta ope­

raci6n, o bién, que a falta de confianza entre los contra­

tantes se requiera de terceros para ganrantizar el cumpli­

miento de las obligaciones derivadas de las operaciones de 

crédito; por otra parte, el riesgo que es otro elemento del 

crédito tiene una contraprestaci6n para el acreedor, que --

(1) Acosta Romero Miguel.- "Derecho Bancario", 
Editarla Porrúa, S.A., lgss Pag. 403. 

(2) Le Clainche Hartfnez Roberto.- Ob. Cit. Pag. 17 
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son los intereses. 

Para concluir quiero resaltar los elementos fundament.,!!. 

les del crédito, que son: El tiempo, el riesgo, la exis-­

tencia de ciertos bienes, la transferencia de ellos asf -

como la restituci6n y el pago por el uso de los mismos.(1) 

Importancia del crédito y su relaci6n con el crédi­

to documentario. 

La intensificaci6n de las relaciones de cambio, ha he­

cho que en la actualidad el crédito juegue un papel fund.,!!. 

mental en el desarrollo de los capitales, al grado que -

la riqueza se ha venido a incorporar a documentos. esto -

es a tftulos cie crédito que son auténticos representati-­

vas de la riqueza y que facilitan la circulaci6n de la -­

misma, a través de ellos. 

La vida comercial moderna no podrfa ser concebida sin­

el crédito, ya·que gran parte de las riquezas son creditJ. 

cias, y es por medio del crédito que se multiplican los -

capitales y se realiza la producci6n. 

El valor del crédito como generador de r.iqueza marca -­

una etapa estelar en la historia del hombre, ya que el - -

(1) Acosta Romero, Miguel.- Ob. Cit. Pag. 403. 
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cr~ito ha sido el pivote de progreso de la sociedad con­

temporanea. 

El comercio nacional e internacional no es ajeno a la 

utilizaci6n de los créditos y una fonna de operar de este 

mercado es a través de los ''créditos documentarios 11
• con-

lo que las relaciones comerciales se desarrollan entre r~ 

giones distantes entre sf, ocurre con frecuencia que ante 

vendedor y comprador se finnan contratos, entre los cua-­

les por diversas razones no caben ni los pagos anticipados 

ni la entrega de mercancfas a crédito, los bancos a través 

de sus redes internacionales de corresponsales ayudan a la 

celebraci6n de estos contratos y a su buena ejecuci6n, - -

cumpliendo con una importante funci6n de confianza entre -

los contratantes. 

Por una parte en el crédito documentario, se cuida de no 

pagar la suma pactada, mientras las condiciones del crédito 

no hayan sido estrictamente cumplidas. 

El crédito documentario representa la fonna habitual - -

?ara atender los pagos del comercio exterior y aún del int~ 

rior entre comarcas lejanas. (1) 

(1) Rodrfguez Rodrfguez, Joaqufn.- "Derecho Mercantil". 
Tomo II Editorial Porraa, S.A; México, 196g Pág. 95. 
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En conclusión el crédito documentario es una operaci6n 

de crédito activa en donde la intervenci6n ne un banco es -

esencial, v ~l cual juega un papel de intennediador y ne -­

confianza para las partes que intervienen en este tipo de­

operaciones. siendo el modo m~s usual de pa90 en el comer­

cio exterior y de plaza a plaza por la seguridad que repr~ 

senta. 

Asf el crédito documentarlo debe ser considerado eco­

n6micamente hablando como un instrumento que facilita el 

pago de una compra-venta contra documentos. cuya finali­

dad principal es que el comprador pueda disponer de di-­

nero para pagar las mercancfas adquiridas aún antes de -­

recibirlas y de que el vendedor pueda cobrar su importe -

una vez que las haya entregado sfn tener que esperar a -­

que el comprador la reciba materialmente pero. para que -

ésto se lleve a cabo se necesita que las condiciones que­

se establecieron en el contrato de apertura de crédito -

(figura que constituye un presupuesto indispensable en 

este tipo de operaciones y que posteriormente analizare-­

mas m4s ampliamente) se cumplan paso a paso. 
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CAPITULO II 

El CP.EDITO DOCUMENTARIO 

l.- ANTECEDENTES HISTORICOS: 

Realmente es muy diffcil precisar el M""1ento en el -

que aparece la instituci6n del crédito doctn'lentario, aun­

que todo parece indicar que fue en Inalaterra a princi- -

pios del siglo XIX. 

El maestro Don Ra~l Cervantes Ahumada (l) señala que 

en las costumbres marftimas del siglo XIX ya se practica­

ban las ventas especializadas. las cuales tendfan a lle-­

nar las necesidades de los comerciantes de la éooca. ya -

que las ventas se realizaban bajo la condición de fel1z -

arribo al puerto de destino contratado, sin embarqo. las­

anteriores operaciones originaban ~randes dificultarles, -

ya que en muchas ocasiones al comprador no le convenfa r_g 

cibir las mercancfas cuando éstas llegaban a puerto. ya -

fuere porque llegaran m!s tarrle del tiemoo previsto o - -

bien por los daños que se ocasionaban a las mismas por -­

transportación o por el paso del tiempo, por lo que era -

necesario crear una nueva fonna de ventas en el comercio­

entre pafses o comarcas lejanas. 

Es asf como a partir de 1870 se empiezan a desarro-

(1) Cervantes Ahumada, Raúl.- Db. Cit. P!g. 260. 
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llar nuevas fonnas de venta como es la llamada comprave.!!. 

ta CIF, que son las iniciales;costo, seguro y flete. - -

(cost, insurance, freight), en la cual la modalidad es -

que el vendedor tiene la obligaci6n de contratar un seg!!_ 

ro aparte del flete, cuyo costo es agregado al precio de 

la mercancfa vendida. 

Estas ventas se documentaban con los tftulos que -

amparaban las mercancfas como eran facturas, conocimien 

to de embarque, p6lizas de seguros, etcétera .• con lo -

que, de aquí en adelante se dá origen a la llamada ven­

ta sobre documentos en la que los Bancos empiezan a t_!t 

ner intervenci6n a través del crédito documentarfo. 

Con este marco es como nace el crédito documenta­

rlo, que se empieza a desarrollar en Inglaterra, princJ. 

palmente por dos circunstancias; la pr1mera, debido al­

desarrollo alcanzado por la banca 1nglesa que era la -­

mas avanzada de su época; la segunda, por la fortaleza 

e importancia de la libra esterlina. 

Antes de 1914 los ~ancos ingleses tuvieron el mon.Q_ 

polio de la expedic16n de los créditos documentarios, -

debido a la posici6n superior de Londres en los merca­

dos financieros internacionales, después de las dos - -
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guerras mundiales. el predominio del dolar en el mundo y 

el auge comercial de los Estados Unidos hizo que este tj_ 

pode operaciones se realizara principalmente en el cit.l!_ 

do pafs. convirtiéndose en el centro de operaciones de -

los cr~ditos documentarlos. 

A trav~s del tiempo y con los usos de nuevas formas 

de ventas que fueron surgiendo como la antes mencionada­

CIF. y otras que analizaremos más adelante el c~ito d..2_ 

cumentario se ha convertido en el pilar central del co-­

mercio moderno en todo el mundo. 

Ante la ausencia de normas sobre tan importante in~ 

tituci6n. la Cámara Internacional de Comercio compiló -­

los usos y prácticas uniformes para los créditos documen 

tarios. que son conocidas como las Reglas de Viena Jl.P~ 

badas por el Congreso de Viena en el año de 1933. 

Es a partir de esta fecha que se empiezan a operar 

los cr~ditos documentarios con un criterio uniforme. en 

base a los "Usos y Reglas Uniformes Relativas a los Cr_! 

ditos Documentarios", que constantemente se van enriqu~ 

ciendo con nuevas aportaciones de los foros internacio­

nales. con el prop6sito de contar con una instituci6n -

suficientemente ágil y completa para el comerc;o inter-
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nacional, apliC<i"ndose esta reglas supletoriamente en las 

operaciones del comercien nacional de plaza a plaza. 

Diversos tratadistas han definido al crédito docu-­

mentario. Para el maestro Joaoufn Rodrfguez P.odrfque7. -

"Los créditos documentar1 os son contratos de apertura de 

crédito en los que el acreditante se obliga a pagar o 

bien a aceptar letras a favor de un tercero, por cuenta­

del acreditado contra la presentaci6n de ciertos docume.!! 

tos, anexos generalmente a letras documentadas"- (1) 

Por su parte el maestro Barrera Graf afirma que: -­

"El crédito documentario de reembolso en cualquiera de -

las modalidades como son: créditos de aceptaci6n y el 

crédito de pago, son una forma de apertura de crédito 

por medio de la cual un banco acepta o paga la letra gi­

rada en su contra por el vendedor, en virtud de un conv.!l_ 

nio previo celebrado directamente con el comprador o con 

el banco de éste". (2) 

Las Reglas y usos uniformes Relativas a los Créditos 

Documentarios senalan: 

Todo convenio, cualquiera que sea su denominaci6n,-

(1) Rodrfguez Rodrfguez, Joaqufn.- Db. Cit. PSg. 95. 

(2) Barrera Graf, Jorge.- Estudios de Derecho Mercantil" 
Editorial Porraa, S.A. México D.F. 1958. Pág. 125. 
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o designación, por medio del cual un banco (banco emisor) 

obrando por solicitud y de conformidad con las instruccio 

nes de un cliente (el ordenante del crédito): debe hacer­

un pago a un tercero (el beneficiario) o a su orden, o p~ 

gar, o aceptar letras de cambio giradas por el beneficia­

rio, o autorizar a otro banco para que efectae el paqo o­

para que pague, acepte o negocie las citadas letras de 

cambio, contra la entrega de los documentos exigidos, - -

siempre y cuando se cumplan los términos y las condicio-­

nes del crédito. (1) 

De lo anterior podemos deducir que el crédito docu--

mentario tiene lugar cuando una persona vende mercancfas­

a otra plaza o al extranjero, gira una letra contra el -­

comprador y acude a descontarla a un Banco y la letra va­

acompañada por los documentos que son representativos de­

las mercancfas (conocimientos de eMbarque, certificados,­

seguros, etcétera.), siendo estos documentos indispensa-­

bles para el comprador. para poder retirar las mercancfas. 

A una letra como la anteriormente mencionada se le -

denomina ºletra documentada" y el banquero que la des­

cuenta realiza una operaci6n de crédito documentarlo. 

(1) Usos y Reglas Relativos a Créditos Documentarlos. 
Publicación número 400 de la C!mara Internacional 
de Comercio, Parfs, Francia. 
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I II • - .Q!h!ill 

En una fonna muy amplia podemos decir que el objeto 

del crédito documentarlo es responder a las necesidades­

de concretar operaciones en el comercio de plaza a plaza 

o internacional. en la cual tanto el vendedor como el -­

comprador tengan la plena confianza de que la operaci6n­

que se está celebrando se lleve a cabo tal y como las -­

partes lo han querido. es decir. que no obstante las di~ 

tancias, existen las instituciones bancarias que se en-­

cargan de la verificaci6n de cada una de las c14usulas -

del crédito documentario y que se cumplir4n las condici.!!. 

nes pactadas. 

Como se observar4 con m4s detalle posteriormente - -

existe una reglamentaci6n nacional, que se contiene prin­

cipalmente en la Ley General de Tftulos y Operaciones - -

de Crédito, y en la Ley Reglamentaria del Servicio Públi­

co de Banca y Crédito, y una ¡nternacional. llamada "Usos 

y Reglas Uniformes Relativas a los Créditos Oocumentarios 

que son las normas que obligan a las partes interesadas -

dentro de la operaci6n de un crédito documentario. Asf -

podrfa concluirse que el objeto del crédito, ante todo 

es concretar y dar seguridad en las operaciones del co 

mercio internacional y facilitar a través de -
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esta institución las relaciones comerciales entre los co­

merciantes o en su caso. entre exportador e importador. 

IV.- NATLIRALEZA JURIDICA 

Antes de abordar la naturaleza jurfdica, es conve-­

niente exponer algunas consideraciones que más adelante­

nos permitan comprender en una mejor forma las diversas­

teorfas que la tratan de explicar. 

La generalidad de los tratadistas coinciden en seH.!!_ 

lar que el crédito doc~"llentario se dá generalmente, ba-­

jo la forma de un contrato de apertura de crédito: 

La apertura de crédito es un contrato mediante el­

cual una persona {el acreditante, ~aneo o particular) -

se obliga con otra {el acreditado) a poner a su dispo-­

sición una cantidad de dinero determinada o a emplear -

su crédito en beneficio de aquél. (1) 

De la lectura de el artfculo 291 de la Ley General 

de Tftulos y Operaciones de Crédito se desprende la si-­

guiente definición del contrato de apertura de crédito. 

Es un contrato por el que,el acreditante se obliga-

(1) Rodrf!)uez Rodrfguez, Joaqufn.- Db. Cit. Pág. 85 
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a poner una suma de dinero a disposición del acreditado­

º a asumir una obligación por éste, quien se compromete 

a restituir dicha suma o a cubrir el importe de dicha o-­

bligación, si fuere cumplida por el acreditante. 

En un crédito documentarlo se presenta la siguiente 

relación entre las partes; 

El comprador pide a su banco abrir por medio de un 

corresponsal un cr~dito documentario en favor de un ve!!. 

dedor. es decir este cr~dito documentario representa el 

compromiso de un Banco (acreditante) de poner a dispos_! 

ción del vendedor (beneficiario) por cuenta del compra­

dor (acreditado} una suma convenida en condiciones muy­

precisas~ 

De lo anterior podemos concluir que efectivamente 

el crédito documentarlo es una forma de apertura de -­

crédito. 

NEGOCIACION 

En la negociación de un crédito documentarlo, in­

tervienen cuando menos 3 partes que son; canprador a-­

creditado, banco acreditante y vendedor beneficiario. 

19 



Para poder explicarlo con mayor claridad, me pennito 

hacer un esquema de la relaci6n existente entre las par-­

tes: 

BANCO ACREDITANTE 1---1 VENDEDOR BENEFICIARIO ....,., 
CCl1PRAODR ACREDITADO 

Pero antes de que tenga intervenci6n en esta negoci~ 

ci6n un banco (en México, una sociedad nacional de c~di-

to constituida conforme a la Ley Reglamentaria del Servi­

cio Público de Banca y Crédito) la operaci6n inicia entre 

comprador y vendedor, es decir entre ellos realizan un 

contrato de compra venta contra documentos, en el c:ua.1 se 

establecen los derechos y obligaciones de las partes, y -

seffalan en este contrato la intervenci6n de un banco y la 

apertura de un crédito como fonna de realizaci6n del pa--

go. 

La compra venta contra documentos que celebran com-­

prador y vendedor, es aquella que se caracteriza por que­

la entrega de las mercancfas y el pago del precio se ha--
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cen a continuaci6n de la entrega de títulos representati­

vos de mercancfas u otros an~1ogos. 

Asf pu~s se puede decir que la compra venta contra -

documentos es el contrato que dá origen a la apertura de­

un crédito documentarlo, pero a pesar de que su origen es 

el mencionado contrato, la operaci6n bancaria no tiene 

vinculaci6n con el contrato de compra venta, sino que ún_! 

camente, como lo sefia1o anterionnente, se establece en el 

contrato la intervenci6n de un Banco para realizar el pa­

go pactado en el mismo. 

Para explicar la naturaleza jurfdica del crédito do­

cumentario se han considerado diversas teorfas que tratan 

de explicar la figura jurfdica a la que se reduce el cré­

dito documentarlo en su forma m~s simple, que es aquella­

en que intervienen tres partes; acreditado, acreditante y 

beneficiario, con su modalidad de revocable e irrevoca- -

ble. 

A) TEORIA DEL MANDATO 

Es el mandato "un contrato por el que el mandatario 

se obliga a ejecutar por cuenta del mandante los actos -
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jurfdicos que éste le encargue". (1) 

En la práctica bancaria se trata de explicar la re-­

laci6n entre las partes de un crédito documentario a tra­

vés de la teorfa mandato, y es a través de ella que se i.!!. 

tenta también explicar su naturaleza jurfdica. 

Esta teorfa señala que a través del contrato de ape.!: 

tura de crédito pactado entre el comprador acreditado y -

el banco acreditante, se establece entre ellos una rela--

ci6n de mandato en la cual el banco como mandatario. esta 

obligado a cum~llr estrictamente las indicaciones del ma.!!. 

datante (comprador acreditado). 

En cuanto a lo anterior. en principio, la relaci6n -

entre comprador y banco acreditante si se puede tratar de 

una relaci6n de mandato, sin embargo y de acuerdo a nues­

tro código civil no se establecen cuales son las relacio­

nes entre comprador acreditado y vendedor beneficiario, -

asf como tampoco la relación entre banco acreditante y 

vendedor beneficiario, en el caso de que el crédito sea -

Irrevocable, por lo que se considera que la teorfa del -­

mandato es cuestionable, ya que no se contemplan todas -

las relaciones que existen entre las partes que fonnan -

(1) Código civil para el Distrito Federal. 
Art. 2546 '.> Editorial Porrúa, lgas. 
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parte de un crédito docu~entario. 

8) TEOR!A DE LA EST!PULAC!ON HECHA A FAVOR DE TERCE-

De acuerdo con esta teorfa el banco acreditante (se­

rá el promitente}, el cual, de acuerdo con el contrato de 

apertura de crédito, tiene una obli9acl6n con el estlpu-­

lante, comprador acreditado, quedando perfeccionado el -­

contrato cuando el beneficiarlo recibiera la notlficaci6n 

o de acuerdo con la ley mexicana. en el momento mismo de­

perfecclonarse el contrato. (1) 

En efecto, en todas las fonnas de estipulaci6n a fa­

vor de terceros el promltente se obliga frente al benefi­

ciario en virtud del contrato celebrado con el estipulan­

te, y en el momento en que el contrato llega al conoci- -

miento del beneflclario por cualouier nedio, sin embarqo, 

el promitente y el estipulante conservan el derecho de m.!1. 

dificar la esipulaci6n, aun de revocarla "l'lientras el te.r 

cero no haya manifestado su voluntad de querer aprovecha_r. 

la. (2) 

No es posible explicar la existencia del crédito do-

(1) C6dlgo Civil para el· Distrito Federal 
Art.187D Editorial Porrúa, 1985. 

(2) Codigo Civil para el Distrito Federal. 
Art. 1871 Editorial Porrúa, 1985. 
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cumentario "revocableº a través de esta teorfa. ytt que en 

esta clase de créditos encontramos que no se establece 

ningan vfnculo jurfdico entre el banco acreditante {pro"!! 

tente) y el vendedor beneficiario (tercero), por lo que -

no encuadra dentro da los lineamientos generales de la -­

estipulación a favor de terceros, en donde el prDl'litente­

forzosamente queda obligado con el tercero, situación que 

en el crédito documentario revocable no se presenta y. -­

por otra perte, el tercero (vendedor beneficiario) no po­

drfa exigir al banco acreditante (promitente) el cumpli--

miento del contrato, en virtud de que el crédito "revoca­

ble". como su nombre lo indica, puede ser ITIOdificado o -­

cancelado sin previo aviso al beneficiario, situaci6n que 

no se presenta en la estipulación a favor de terceros ya­

que una vez aceptada por éste, no podr§ ser revocada. 

Esta teorfa tambien es criticable respecto del créd.i 

to documentarlo "irrevocable", ya que la obligación del -

banco acreditante (promisor) no viene de una estipulación 

a favor de tercero, sino que se deriva de un contrato de­

compra venta contra documentos; celebrado por comprador -

acreditado y vendedor beneficiario. 

_.C) Teorfa de la delegación: 

Esta teorfa fue propuesta por el tratadista Asguini-
(1) 

(1) Asquini.- Citado por el maestro Barrera Graf, Jorge 
Ob. Cit. P§gs. 142 y sig. 
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para explicar la naturaleza jurfdica de las .relaciones --

derivadas del crédito documentario, en donde existe una -

delegación imperfecta de deuda o pasiva, en cuya virtud -

el comprador acreditado como delegante pacta con el vend~ 

dar beneficiario como delegatario la intervención de un -

tercero, el banco acreditante, el cual, como delegado, h~ 

brá de insertarse con una nueva relación obligatoria a la 

ya existente de compra-venta, y pagará al vendedor la de.!!_ 

da del comprador. 

El tratadista Salandra (1) critica esta teorfa, di­

ciendo que se presupone que el delegado es un deudor pasJ. 

vo del delegante y paga la deuda de éste último al dele­

gatorio, quien está autorizado por aquél a recibir el pr_!¡ 

cio y que con el pago se entregan las relaciones del eré-

di to. 

En el crédito documentario sucede todo lo contrario, 

en virtud de que el delegado paga con dinero propio y en­

seguida del pago se constituye en acreedor del supuesto -

delegante, por el precio pagado al delegatorio. 

Y respecto al crédito documentarlo revocable, no se-

(1) Salandra.- Citado por el maestro Barrera Graf Jorge. 
Ob. Cit. Pág. 145. 



se obliqa de ninquna fonna al banco acrerlitante para con 

el vendedor beneficiario. por lo tanto. no se puede ha-­

blar de Qut· exista delegación. ya que en esta. una vez -

que el delegatario acepta la obligaci6n de tercero pre-­

sentado, deja a éste sin oportunidad de revocar. 

D) TEORIA DEL NEGOCIO PLURILATERAL. 

El tratadista Messineo (1) expone esta teorfa di-­

ciendo que se entiende por negocio plurilateral aquel-

en que intervienen mis de dos partes, teniendo ellos se.!! 

dos intereses distintos entre sf y contrapuestos, fonna.!! 

do un negocio unitario, interdependiente y en el que es­

necesario el acuerdo de voluntades de las partes entre s1 

pero no el acuerdo de todas las partes en todas las rela­

ciones que se derivan de él. 

Vario~ tratadistas aceptan la doctrina del negocio -

plurilateral aplicada al crédito docur.ientario, diciendo­

que existen tres contratos o tres acuerdos distintos, -­

aunque interdependientes y conexos, ligados por una re-­

laci6n unifonne y tendiendo a igual finalidad. 

De acuerdo con el jurista Andreoti (2) la fonna de -

(1) Messineo.- Citado por el maestro Barrera Graf Jorge. 
Ob. Cit. P!g. 148. 

(2) Andreoti.- Citado por el maestro Barrera Graf·Jorge. 
Ob. cit. plg. 148. 
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negocio plurilateral caracteriza a la apertura de crédito 

documentario, de acuerdo con los siguientes puntos: 

1.- INTERVIENEN 3 PARTES 

CUANDO MENOS f
OMPRADOR ACREDITADO 

ENDEDOR BENEFICIARIO. 

ANCO ACREDITANTE. 

2.- Pluralidad de intereses. los que ademSs son dis­

tintos entre sf y de contenido heterogéneo, en cuanto re­

feridos a negocios distintos y relacionados con partes dJ. 

versas. es decir y hablando sobre la práctica. los inter.!l_ 

ses del comprador acreditado son unos en la compra venta­

frente al vendedor beneficiario y otros distintos en la ~ 

pertura de crédito frente al banco acreditante, los de -­

éste son distintos en este contrato con el comprador ac~ 

ditado; esto es, el comprador acreditado desea obtener -­

exactamente la mercancfa que solicita al vendedor benefi­

ciario y asegurar la entrega. el vendedor beneficiario d.!l_ 

sea obtener el pago puntual y seguro. Lo anterior se lo­

gra con la intervenci6n de un banco acreditante, que dá un 

crédito y coordina la operaci6n y que queda obligado en -­

fonna distinta, tanto con el comprador como con el vende­

dor. 
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3.- Una finalidad común o nexo unitario. 

Por medio de la cual los distintos y heterogéneos i.!). 

tereses de las partes se entrelazan recíprocamente y son­

interdependientes ya que el contenido, el objeto o los -­

efectos de cada relaci6n, están condicionados al conteni­

do, al objeto o a los efectos de los dem~s; es decir, se­

forma un negocio unitario en virtud de que los intereses­

de las partes estan fntimamente relacionados. 

4.- Cada parte se relaciona por vfnculos distintos -

con los otros dos, formando negocios diferentes, desvinc_!! 

lados jurídicamente aunque relacionados entre s{. 

Por lo anteriormente expuesto sobre la teorfa del cr§. 

dita documentario como un negocio plurilateral y despu~s -

de haber explicado las funciones de las partes en la misma, 

creemos tener los elementos suficientes para inclinarnos -

sobre esta teorfa para explicar la naturaleza jurfdica del 

cr~dito documentario como un negocio plurilateral. 
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CAPITULO II I 

DOCUMENTOS CON QUE NEGOCIA UNA OPERACION 

DE CREDITO DOCUMENTARID 

El artfculo 14 de los Usos y Reglas Unlfonnes Relati­

vos a los Créditos Cocumentarios (U.R.U.C.D.) dice: - - -

"Todas las instrucciones de emitir. conffnnar o avisar un 

crédito deber&n especificar con presición los documentos­

contra los cuales se efectuará el pago, la aceptación o -

la ne9ociación. (1) 

Cuando estos documentos se tengan reunidos totalmente 

asf como debidamente ordenados, deber&n ser entregados -­

por el vendedor al banco emisor del crédito documentarlo­

º al banco que lo hubiere confinnado. 

El maestro Barrera Graf (2) clasifica los documentos­

para la negociaci6n de un crédito documentarlo en la si-­

gui ente fonna: 

1.- Documentos esenciales: La factura y conocfmiento­

de embarque, que son indispensables para la negociación -

del crédito documentarlo, y su uso no puede ser renuncia­

do por las partes. 

(1) Traducción Swiss Bank Corporation Art. 14 U.R.U.C.D. 

(2) Barrera Graf, Jorge; Ob. Cit. Tomo Pág. 39 
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2.- Documentos Naturales: La p6liza y el certificado 

de seguro. estos son nonnalmente utilizados aunque no son 

obligatorios. salvo que asf lo expresen las partes. 

3.- Documentos Accidentales: Como son los certificados 

de origen etc. 

Todos los documentos anteriormente enumerados deben de 

acampanar a la letra de cambio cuando es presentada por el 

vendedor beneficiario. a efecto de disponer del crédito que 

le es concedido por el banco (letra documentada). 

Por otra parte existen otros tftulos que no forman par­

te de la letra. que inclusive pueden no tener relaci6n con 

la compra-venta dcicumentada, pero que suelen usarse dentro 

del crédito documentario en las relaciones entre el banco­

Y el beneficiario o entre el acreditante y el acreditado.­

a los cuales se les denomina documentos auxiliares, los que 

analizaremos posteriormente. 

Para entrar al an41isis de los documentos esenciales -

en la apertura de un crédito documentarlo comenzaremos -­

con el conocimiento de embarque y el conocimiento recibido 

para embarque y que son llamados tftulos de tradici6n o --
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documentos representativos de mercancfas. 

Considero adecuado antes de entrar al an~lisis de los 

documentos esenciales, hacer una reflexi6n de los docu- -

mentas representativos a efecto de contar con un mejor co­

nocimiento sobre los mismos. 

DOCUMENTOS REPRESENTATIVOS DE HERCANCIAS. 

En principio debemos seftalar que los documentos repr.!l_ 

sentativos, son aquellos que facilitan la transmisi6n de­

los bienes con la simple circulaci6n de los documentos. 

Han existido diversas controversias respecto a este -

derecho incorporado en los documentos como a continuaci6n 

analizaremos. 

El maestro Rodrf guez Rodrfguez define a los documen. 

tos representativos de la siguiente forma: 

"Son aquellos títulos en los que alguien se obliga a­

la devoluci6n de ciertas mercancfas, de tal modo que el -

tftulo entregado por aquel que recibe las mercancfas, que 

1eg1tima para la obtenci6n de las mismas, tiene mediante­

su tradici6n, los mismos efectos que la tradici6n de las-



mercancfas en cuanto a la adquisici6n de derechos sobre­

éstas." (1) 

El maestro Cervantes Ahumada les dá el carácter de -

títulos reales y señala que: "Son aquellos cuyo objeto -

principal no consiste en un derecho de crédito, sino en­

un derecho real sobre la mercancfa amparada por el tftu-

lo.• (2) 

La Ley General de Tftulos y Operaci6nes de Crédito -

senala en su artfculo 19 que los tftulos representativos 

de mercancfas atribuyen a su poseedor le9ftimo el dere-­

cho exclusivo a disponer de las mercancfas que en ellos-

se mencionen. 

Por lo que concluímos que estos documentos incorpo-­

ran un dcxninio real sobre las mercancfas; o sea al tran..!. 

ferirse la posesf6n de los documentos, se transfiere a -

su vez la propiedad de las mercancfas. 

NATURALEZA JURIDICA DE LOS DOCll>IENTOS REPRESENTATIVOS 

Hemos tomado tres tésis para explicar la naturaleza -

jurfdica de estos docwnentos. 

(1) Rodrf9uez y Rodrfguez Joaqufn; "Derecho Mercantil" 
Tomo I Editorial Porraa, S.A. México 1978. Pag. 398 

(2) Cerva~tes Ahumada, Ra~l; Ob. Cit. Pág. 17. 
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1.- Hess;neo: Señala que el poseedor del tftulo re­

presentativo estará en posesión de las mercancfas, por -

medio de un representante. o sea el depositario. el cual 

a su ve;: posee las mercancfas "nomine al ieno 11
• 

ContinGa Hessineo expresando que por lo que respecta 

al derecho que incorporan, no atribuyen sólo un derecho­

futuro de crédito, sino que en consecuencia y como deri­

vaci6n de la posesión de las mercancfas, atribuyen un d~ 

recho actual de disposición sobre los mismos."El titu-­

lar tiene la posibilidad de investir a otro del derecho­

de posesión cediendo la investidura del derecho de pose­

sión sobre el tftulo", quiere decir esto que quien posee 

el tftulo posee la mercancfa amparada por el. (1) 

2.- Donadio: En su tesis le otorga a los documentos 

represe~tativos dos clases de derecho. (2) 

A) Un derecho de crédito mediante el cual el titular 

exige la entrega de las mercancfas. 

B) Un derecho real sobre estas mercancfas que radican 

en el titular del titulo representativo. 

(1) Hessineo.- Citado por Cervantes Ahumada Ob. Cit. Pág. 18 

(2) Donadio.- Citado por Cervantes Ahumada Ob. Cit. P<{g. 18 

33 



3.- Brunetti: Olee que el poseedor del documento tie­

ne la posesi6n de las mercancfas por medio del capitán 

(representante) el cual posee a nombre de otro. (1) 

En resumen los documentos representativos, como tftu­

los de crédito, proporcionan al titular un derecho real -

de propiedad sobre las mercancfas. 

Con respecto a nuestra leg1slaci6n en el artfculo 19 

de la Ley General de Tftulos y Operaciones de Crédito 

pienso que sf se le incorpora a estos documentos un dere­

cho real, aunque en este artfculo no se habla de propie-­

dad sino de dispos1c16n, 11m1t!ndose el derecho real de -

propiedad. 

Por lo que serfa conveniente modificar esa palabra en 

nuestra leg1slaci6n es decir propiedad por disposfcf6n. 

CONOCIHIENTO DE EMBARQUE 

El conocimiento de embarque es conocido como el primer 

documento representativo de mercancfas y data de la ~poca­

medieval. 

(1) Brunetti.- "Diritto Maritimo Privato Italiano". 
Traducci6n de R. Gay de Montella. Tomo II 
Barcelona 1950. P4gs. 327 y sig. 
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Es a partir de la edad media que el conocimiento de 

embarque aparece como un tftulo que incorpora un credito, 

fundado en la promesa del capit~n de entregar la.mercancfa 

al final del viaje, y es a partir del siqlo XVII cuando la 

posesi6n del documento atribuye. además, un derecho de - -

propiedad sobre las mercancfas. 

Sus antecedentes de reglamentaci6n provienen de los -­

Estatutos de las RepGblicas Italianas y en nuestro pafs. -

fue reglamentado por las Ordenanzas de Bilbao, las cuales­

rigieron en México hasta fines del siglo XIX. 

IMPORTANCIA ACTUAL 

El maestro Joaqufn Garrigez lo define como el documen­

to en el que el capitán reconoce haber recibido a bordo -­

detenninadas cosas para su transporte. las cuales, una vez 

terminado éste se compromete a entregar al legftimo tene-­

dor del tftulo. (1) 

El tratadista Barrera Graf opina que el conocimiento -

de embarque es conocido como un tftulo de crédito contra -

el portador y como un documento probatorio. (2) 

(1) Garrigez. Joaqufn.- "Curso de Derecho Mercantil" 
Tomo II México 1gB1 pág. 667. 

(2) Barrera Graf Jorge.- Ob. Cit. Pag. 4g 
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En nuestra legislaci6n es considerado como un tftulo 

representativo de mercancfas. (1) 

CONCEPTO 

Analizaremos los siguentes dos conceptos a fin de de­

terminar ·sus funciones y caracterfsticas. 

El maestro Barrera Graf define al conocimiento de - -

embarque comci un documento emitido por (o a nombre de) --

1 a persona que recibe las mercancfas para ser transporta­

das y mediante el cual dicha persona reconoce su recepci6n 

asf como su obligaci6n de entregarlas al fin del viaje a­

quien resulte legitimado por el tftulo. (1) 

Por su parte el maestro Rodrfguez y Rodrfguez lo defi­

ne como un documento expedido por el capit&n de un buque -

mercante el cual reconoce haber recibido determinadas mer­

cancfas para su transporte y promete restituirla al tene-­

dor legftimo del mismo; después de haberlo efectuado. (2) 

Podemos decir que el conocimento de embarque realiza -

principalmente las siguientes funciones: 

1.- De recibo de ¡r;ercancfas. 

(1) Barrera Graf, Jorge.- Ob. Cit. Pág. 48 

(2) Rodrfguez y Rodrfguez, Joaqufn.- Ob. Cit. Pág. 405. 
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2.- De identificaci6n de mercancfas transportadas. 

3.- De tftulo real pues otorga la propiedad de las 

mercancfas. 

Las caracterfsticas del conocimiento de embarque -

son las siguientes: 

1.- Documento probatorio.- ya que prueba el contra­

to de transporte y las condiciones pactadas en el mismo. 

2.- Tftulo real.- al ser representativo concede al -

tenedor legftimo el derecho de propiedad sobre las mer-­

cancfas. 

3.- Tftulo de crédito.- el tenedor legftimo del tf­

tulo tiene derecho a exigir al transportista. el cual -

posee las mercancfas, la entrega de éstas en el lugar -

previsto. 

Como el conocimiento de embarque esta considerado -

como tftulo de crédito tiene la posibilidad de circular 

por endoso para transmitir el derecho incorporado sobre 

1 as mercancfas. 

El conocimiento de embarque es generalmente a la - -
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orden aunque puede ser al portador. 

4.- Documento de garantfa.- toda vez que garantiza al 

tenedor legftimo la entrega de las mercancfas amparadas -

en el documento. 

El conocimiento de embarque puede extenderse en dos -

diferentes clases: 

1.- Conocimiento ordinario de Embarque. Por cuanto al 

medio que se utiliza puede ser: 

A) Conocimiento de embarque marftimo. 

B) Por ferrocarril, carta de porte o tal6n express. 

C) Por cami6n, carta de porte, talón o gufa. 

D) Conocimiento de embarque por avión o gufa aérea. 

E) Conocimiento directo cuando las mercancfas tienen 

que ser transportadas de un pafs a otro por dos o­

más vfas comprometiéndose el transportista a: 

a) A efectuar la totalidad del transporte. 

b) A asumir la responsabilidad integral del transporte. 

2.- Conocimiento recibido para embarque: En este conoc_! 

miento se indica que el porteador o annador ha recibido las 

mercancfas descritas en el mismo, en el lugar y fecha con -

el propósito de transportarlas a un destino, pero sin que -
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se emb~rquen en ese mismo momento, por cualquier circunl!_ 

tancia. lo que sí sucede en el conocimiento de embarque­

ordinario; es decir, en este caso las mercancfas son de­

positadas en los almacenes o muelles de la cornpañfa na-­

viera y no en el buque directamente. 

El maestro Cervantes Ahumada señala que este tipo de 

conocimiento fue rechazado y prohibido incluso en algunos 

pafses y que actualmente ya es admitido por las legisla-­

clones. (1) 

El conocimiento recibido para embarque fue criticado, 

pues se decfa que no probaba el contrato de transporte.­

pues no se depositaban las mercancfas a bordo. Asf como -

en las ventas CIF los tratadistas sei'ialaban que en este­

caso las mercancfas quedaban desamparadas desde la fecha 

que se entregan a la fecha que eran embarcadas. 

Este conocimiento ha tenido gran auge en el comercio 

de exportaci6n ya que es imposible la entrega realmente -

a bordo del buque. 

REQUISITOS DEL CONOCIMIENTO DE EMBARQUE 

Los conocimientos de embarque deben formularse tal y-

(1) Cervantes Ahumada Radl.- Ob. Cit. Pág. 155 
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como lo pida la carta de crédito. (1) 

La Ley de Navegaci6n y Comercio Harftimo, en el artf­

culo 168, seHala los requisitos del conocimiento de embar-

que. 

1.- El nombre, domicilio y firma de transportador. 

2.- Nombre y domicilio del cargador. 

3.- El nombre y domicilio de la persona a cuya orden 

se expida el conocimiento o la indicaci6n de ser 

al portador. (en ocasi6n de los créditos documen 

tarios deben de ir a la orden del banco emisor). 

4.- El namero de orden del conocimiento. 

5.- La especificaci6n de los bienes que deber!n 

transportarse, con la indicaci6n de su naturale­

za, calidad y dem!s circunstancias que sirvan P.!!. 

ra su identificaci6n. 

6.- La indicaci6n de los fletes y gasto.~ del trans-­

porte, de las tarifas aplicables y la de haber -

sido pagados los fletes o por cobrarse. 

7.- La menci6n de los puertos de salida y destino. 

8.- Nombre y matrfcula del buque en que se transpor­

ten. 

(1) A. Harrington James.- "The preparation of export - -
shipping documents for presentation to Bank for Payment 
Traducido por Banco Internacional, S.N.C 
México, P!g. 16. 
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9.- Las bases para deten>1inar la indemnizaci6n que el 

transportador deba pagar en caso de pérdida o averfa. 

FACTURA COMERCIAL 

La factura es un documento probatorio de las mercan-­

cfas vendidas. en ésta se detallan las mismas, i~cluyendo 

cantidades, especies o cualidades y el precio; constituye 

este documento la base de liquidaci6n entre comprador-acr~ 

ditado y el vendedor-beneficiario. 

Tiene adem&s como funci6n individualizar las mercan-­

cfas, es decir describirlas, esta descripci6n debe coinci 

dir con la hecha en el contrato del crédito documentarlo. 

Es muy importante recalcar esto último. ya que si - -

existiera discrepancia entre lo descrito en la factura y-

1 o dicho en el crédito dqcumentario. representarfa que el 

documento no concuerda con lo pactado. suspendi€ndose la­

obligaci6n del banco de pagar en los términos establecí-­

dos. ésto en base al artfculo So. inciso 11 a 11 de los Usos­

Y Reglas Uniformes Relativas a los Créditos Documentarios, 

que dice: "En las operaciones del crédito documentarlo. -

todas las partes interesadas deben considerar los docume.!l 

tos y no 1 as mercancfas. 11 
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Las facturas deben contener las condiciones del - -­

embarque, según se requiera en las cláusulas del cr~dito 

por ejemplo: 

C.I.F. (Cost, insurance and freight) 

(Costo, seguro y flete) 

F.O.B. (Free on board) 

(Libre abordo) 

Se debe agregar en las facturas los diferentes gas-­

tos como son: fletes. seguros, acarreo, manejo, etc. 

La factura debe expedirse a nombre del comprador a -

menos que el c~dito documentario seftale otra cosa. 

Algunos países requieren facturas aduanales, que son 

documentos por separados, pero deben contener la misma -

informaci6n que aparezca en las facturas comerciales, -­

adem&s de la informaci6n que se requiera en los esquele­

tos de estas facturas aduanales. 

DOCll'IENTOS NATURALES 

Los documentos naturales son aquellos que acompallan­

ordinariamente a las transacciones comerciales entre pl_!!. 

zas distintas que deben exigirse, salvo que las partes -
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expresamente renuncien a ellos como son: La póliza y el­

certificado de seguros. (1) 

La importancia en el crédito documentario de estos­

documentos es para probar que los riesgos de las merca_!! 

cfas en tránsito se han cubierto y dan a conocer los té_.!:_ 

minos bajo los cuales fue pactado el contrato de seguro. 

La póliza de seguros es un documento importante en -

la negociación de crédito documentarlo, sin embar~o. es 

un documento al que las partes pueden renunciar si lo -

desean. 

El maestro Barrera Graf (2) define de la siguente -

fonna "es el documento que prueba las condiciones bajo­

las cuales el asegurado garantiza las mercancfas objeto 

del transporte contra los riesgos a que estan sujetas -

desde que son puestas a disposición del porteador; - -

asimismo el documento concede a su tenedor legftimo el­

derecho de exigir el pago del seguro a la realización -

del ri ésgo". 

El maestro Vázquez del Mercado señala: "la póliza es 

el documento principal del contrato de seguro y consiste 

(1) Barrera Graf, Jorge.- Ob. Cit. Pág. 81. 
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precisamente en un escrito redactado comunmente por el -­

asegurador, impreso y aprobado en su contenido por la --­

autoridad. (1) 

LA POLIZA DE SEGURO TIENE VARIOS REQUISITOS: 

1.- Nombre y domicilio de los contratantes y finna de­

la empresa aseguradora. 

2.- La designaci6n de la cosa asegurada (se debe indi­

car si se pretende asegurar todas las mercancfas o 

parte de ellas). 

3.- La naturaleza de los riesgos garantizados; hay que 

precisar con exactitud los riesgos a cubrir los -­

cuales deben quedar debidamente especificados en -

la p6liza de seguros. 

4.- El momento a partir del cual se garantiza el riesgo 

y la duraci6n de esta garantfa. 

5.- El monto de la garantfa; que es la indernnizaci6n -­

que el asegurador debe cubrir al beneficiario del -

seguro por la realización de los riesgos ampara~os­

en la p61 iza. 

6.- La prima del seguro; es la cantidad de dinero que -

deberá ser pagada al asegurador como pago del segu-

ro. 

7.- Las dem4s c14usulas que deban figurar en la p6liza-

(1) V4zquez del Mercado, Osear "Contratos Mercantiles" 
Editorial Pornla S.A., México 1gas P4g. 233 
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de acuerdo a las disposiciones legales asf como las conv~ 

nidas lfcitamente por los contratantes. (1) 

DOCUMENTOS ACCIDENTALES 

Estos documentos no son estrictamente necesarios en la 

negociaci6n del cr~dito documentario, sin embargo·cuando­

son exigidos los bancos podrán aceptar estos documentos -

como le sean presentados sin incurrir en responsabilidad. 

CERTIFICADOS DE CALIDAD 

Es un documento solicitado por el comprador a efecto­

de asegurar que las mercancfas que está comprando sean -

de la calidad deseada. 

Este certificado puede ser expedido por el propio ven­

dedor, asf como por compañfas legalmente establecidás pa­

ra efectuar esta funci6n. 

CERTIFICADO DE PESO 

Este documento es expedido por compañfas particulares 

legalmente establecidas o por-autoridades portuarias lo­

calizadas en los puntos de salida de las mercancfas. 

(1) Ley Sobre el Contrato del Seguro 

45 



CERTIFICADO DE ORIGEN 

Es un documento oficial de uso muy frecuente en el co­

mercio internacional, en donde se declara que las mercan­

cfas contenidas y amparadas en las facturas son fabricadas 

o producidas en el pafs exportador. 

El objeto de este certificado de origen es evitar que­

un pafs se beneficie en el comercio internacional al ven-­

derle al otro, mediante la intervenci6n de un tercero, el­

cual tiene una exenci6n de impuestos por parte del pafs -­

comprador. o bien que un pafs aproveche a otro. para ven-­

der mercancfas a un pafs que le tiene cerrado el comercio. 

Lo anterior obedece a que existen relaciones comerciales 

en las cuales se exentan a ciertos productos de pago de -­

impuestos de importaci6n o exportaci6n. 

FACTIJRA CONSULAR 

Es el documento que expiden los c6nsules para comprobar 

que el exportador de las mercancfas le han presentado las­

facturas comerciales que la amparan. 

El valor de esta factura consular debe coinc'1dir con el-
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importe de la factura comercial. En México estas factu-

ras se obtienen por lo general en las oficinas consulares 

de los respectivos países importadores. se expiden en va­

rias copias y normalmente deben ser autorizadas por el 

cOnsul, quien firma y sella el original y una copia. 

DOCUMENTOS AUXILIARES 

Carta de crédito.- Es el documento por medio del cual­

el banco acredifante, notifica al vendedor beneficiario -

la apertura de un crédito a su favor según instrucciones­

que dicho banco recibió del comprador acreditado. 

Esta carta de crédito nada tiene que ver con la carta -

de crédito que está reglamentada en la ley General de Tft_!! 

los y Cperaciones de Crédito, en sus artfculos que van del 

311 al 317. 

Esta operación de carta de crédito era señalada en el -

artfculo 564 del código de comercio derogado por la ley -­

General de Tftulos y Dpeaciones de Crédito de la siguiente 

fonna: "Es un documento que dá un comerciante a 'favor de­

otra persona y contra otro comerciante para que le entregue 

el dinero que le pida, hasta cierta cantidad detenninada y 

dentro de un plazo señalado expresamente; la actual ley fl.Q 
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dá una definición de la carta de crédito. (1) 

El maestro Cervantes Ahumada (2) señala muy atinada-­

mente que nuestra ley debiera volver al tecnicismo prfmJ. 

tivo y llamarle carta orden de crédito ya que se presta­

ª confusión pues en la práctica bancaria existe otro d.Q. 

cumento de uso diario e intenso que expiden los bancos a 

rafz de los créditos documentarios que es el tema que -­

nos ocupa. 

La carta de crédito que se utiliza en los créditos -­

documentarlos no se encuentra reglamentada dentro de - -

nuestra legislación mexicana y su reglamentación se basa 

en los Usos y Peglas Un1fonnes Pelat1vos a los Créd1tos­

Documentarios. 

Es muy importante que esta carta de crédito se cont"!!! 

ple en nuestra legislación ya que no solo es parte del -

comercio internacional sino como ya lo hemos mencionado. 

también del comercio entre comarcas lejanas de un mismo 

paf s. 

La carta de crédito que nos ocupa es el documento en­

donde se estipulan los términos bajo los cuales se esta-

(1) Cervantes Ahumada Raul.- Ob. Cit. Pág. 258 

(2) Cervantes Ahumada Raul.- Ob. Cit. Pág. 258 
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blece el crédito documentarlo, por lo que habr~ tantos -

tipos de cartas de crédito como tipos de crédito docume.!!_ 

tario existan, por ejemplo: si se trata de un crédito -­

documentario irrevocable la carta de crédito será irrev_.Q. 

cable y si el credfto es irrevocable y confirmado la ca.r. 

ta de crédito también lo será. 

A continuaci6n analizaremos algunas de las principales 

caracterfsticas de las cartas de crédito: 

A) Objeto.- Es el de comunicar la existencia de un - -

crédito documentarlo al vendedor beneficiario. 

B) Oefinici6n.- La carta de créito es un instrumento­

expedido por cuenta de uno de los clientes, autorizando­

ª un ir.dividuo o una firma a girar contra el banco o con­

tra uno de los corresponsales por cuenta del cliente, ba­

jo determinadas condiciones de crédito. (1) 

La carta de crédito es un documento emitido por un ---

banco en nombre y por -cuenta de un comprador de merncan-­

cfas. Bajo este instrumento el banco esta de acuerdo en­

que las letras del vendedor puedan ser giradas a cargo 

del banco emisor o a cargo de otro banco, señalando en el 

(1) A.B.C. de los cfeditos comerciales, publicaci6n hecha 
por manufacturas Hanover Trust. C.0. New. York, 1964. 
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instrumento en lugar de estar girado a cargo del compr~ 

dor y cuando asf giran dentro de las condiciones indica­

das en el documento, dichas letras serán debidamente res­

petadas para su aceptación o pago. 

Es muy importante señalar que para que la carta de -­

crédito sea una verdadera garantfa, es necesario que el­

vendedor cumpla estrictamente con las condiciones señal~ 

das en ella cuidando que no exista discrepancia entre -­

los ténninos de la carta de crédito y los documentos pr.J:t 

sentados para su negociación o pago, pues según los tér­

minos de la carta el banco emisor garantiza el pago de -

la letra, si la misma esta acompañada de los documentos­

requeridos. 

C) Caracter Jurfdfco.- Podemos señalar que es un doc.!!_ 

mento probatorio para el vendedor sobre la apertura de -

un crédito documentario. 

Mediante la carta de crédito se le otorga al vendedor 

beneficiario el derecho de proceder en contra del banco­

emisor del crédito y obligarlo a cumplir con el contrato, 

en caso de incumplimiento, siempre y cuando el vendedor 

cumpla correctamente con lo estipulado en la carta. 

La carta de cfedfto no es un tftulo de cfedito aunque 
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la misma puede circular, al cederse los derechos incorpo­

rados en ella. 

LETRA DOCUMENTADA 

El uso de esta letra documentada se ha venido incre--­

rnentando tanto en el comercio internacional, asf como en­

el comercio nacional. 

El maestro Barrera Graf (1) comenta: "Es una letra de­

cambio a la cual se le agrega un conocimiento de embarque 

y algunos otros documentos de carácter secundario, para -

servir todos como una garantfa de la operación en que in­

terviniera". 

El maestro Cervantes Ahumada (2) define a la letra do­

cumentada de la siguiente fonna: 11 Es aquella que va acomp.1!., 

· ñada de ciertos document.os los cuales se entregan al gira­

do. previa aceptación o pago de 1 a 1 etra." 

Podemos decir que en el crédito documentarlo, la letra­

documentada es el tftulo de crédito mediente el cual el 

vendedor beneficiario puede exigir al banco acreditante el 

pago de las mercancfas una vez que este aceptó la misma. 

(1) Barrera Graf, Jorge.- Ob. Cit. P~g. 105. 

(2) Cervantes Ahumada Raul.- Ob. Cit. P~g. 65 
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En teorfa la letra documentada debe contener los mis-

mos requisitos que la letra de cambio ordinaria, existie.!!. 

do la variante de que esta letra debe ir siempre acompa~ 

da de ciertos documentos que sirven de garantfa a la ope­

raci6n. 

Esta letra documentada es utilizada en las ventas de -

plaza a plaza asf como en las operaciones internacionales 

en las cuales el comprador esta interesado en pagar las -

mercancfas una vez que las haya recibido y comprobado su­

calidad y el vendedor a su vez, deseará obtener el pago -

de las mercancfas vendidas tan pronto como se las haya -­

enviado al comorador. 

En conclusión diremos que la letra documentada tiene -

como funci6n principal satisfacer las necesidades del 

vendedor beneficiario como del comprador acreditado y 

adem4s otorga al banco, por medio del cual se negoc1a el­

cr~dito documentario la protecci6n necesaria a sus opera­

ciones. 

REQUISITOS DE LA LETRA OOCl.f1ENTAOA.- Como ya -

lo mencionamos, adl!!Ms de contener todos .1 os requisitos -

de la letra de cambio, tiene algunas particularidades que 
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a continuaci6n veremos: 

A) Se acostumbra que la letra documentada que gire el 

vendedor beneficiario a cargo del banco acreditante, con­

tenga una leyenda que la identifique con el crédito como­

por ejemplo: 

"Al amparo de la carta de crédito número -

del Banco - - - - - - - - - de fecha - - - - -

De acuerdo a la Ley General de Tftulos y operaciones­

de Crédito se deberá insertar en la letra las cláusulas: 

"Documentos contra aceptac16n o documentos contra pago" o 

sus equivalentes D/A o D/P, que quiere decir que los docu 

mentos que se acompaHan a la letra solamente serán entre­

gados al banco en el caso de que ésta sea aceptada o - -­

pagada. (1) 

B) El monto.- Además de estar formada por el precio -

de la compra venta, es factible aHadir en el caso que asf 

corresponda, el costo de transporte, del flete, y del 

seguro. 

Una vez que el banco haya aceptado la letra document~ 

da al vendedor beneficiario, y este haya entregado los doc.!! 

(1) Ley General de Tftulos y Operaciones de Crédito Art. 89. 
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mentos respectivos. es posible que la letra documentada -

desaparezca, ya que los documentos que la acompañan pueden 

correr suerte separada. o sea que es desprendida de los -­

documentos con el objeto de transmitírselos al comprador -

acreditado y devuelvan la letra ya aceptada al vendedor. -

obligándose cambiariamente; sin embargo, esta letra será, 

a partir de este momento una letra de cambio ordinaria. 

Respecto de los derechos que adquieren los bancos por -

la aceptaci6n de los documentos. ésto son: 

l.- Derecho de exigir al comprador acreditado la oportE_ 

na provisi6n de fondos. 

2.- Derecho de posesi6n sobre las mercancfas con lo que 

el banco estará suficientemente garantizado. 
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CAPITULO !V 

NEGOCIACION DEL CREDITO DOCUMENTARIO 

Compra-venta contra documentos: 

El maestro Rodr1guez Rodrfguez (1) define 

a esta compra-venta contra documentos corno un -

grupo de operaciones que se caracteriza porque­

la entrega de la mercanc1a y el pago del precio 

se hacen a continuaci6n de la entrega de tftulos 

representativos de las mercancfas u otros an&lo­

gos. 

Esta compra-venta surge como producto de --

1 as modernas relaciones comerciales, sobre todo 

en las operaciones internacionales en las que 

como ya hem 0 s mencionado no cabe la confianza ni 

los pagos anticipados. 

El maestro Barrera Graf (2) define a la 

compra-venta contra "documentos ''La venta de mer­

cader1a en la que se estipula que el pago habr~­

de hacerse mediante apertura de cr~dito documen­

tario." 

(1) Rodrfguez Rodrfguez, Joaqufn.- Ob. Cit. P~g 20 

(2) Barrera Graf, Jorae.- Ob. Cit. Pág. 
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Podemos decir pues que la compra-venta con­

tra documentos es el contrato mercantil que da­

ori9en a un crédito documentarlo, decimos que -

es mercantil en virtud de que el origen de estas 

compra-ventas siempre serán un acto de comercio. 

Transmisi6n de la propiedad: Es necesario -

que para que en este contrato exista transmisi6n 

de propiedad, el vendedor beneficiario entregue­

al banco acreditante del crédito documentarlo, -

para que éste a su vez los entregue al comprador 

acreditado, los documentos requeridos en el mis-

mo. 

Existen dos tesis para explicar esta transmi­

si6n de la propiedad que a continuaci6n expondré: 

A) Tesis de Ripert.- Este •utor senala que -­

ser! suficiente que el vendedor efectúe el embar­

que de las mercancfas para que se transmita la -­

propiedad de l...,; mismas. {l) 

B) Tesis de Brunetti.- Senala que para trans­

mitir la propiedad de las mercancfas es necesario 

{l) Ripert George.- Droit Maritime. Tercera edi-­
ci6n Parfs 1929 P'19. 896 
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que se efectúe el embarque de éstas y. también la 

transmisi6n de los documentos a favor del compr..!!_ 

dor, ya que se presupone que dentro de los docu­

mentos del crédito documentario se encuentran el 

conocimiento de er.1barque. la factura. etc. (1) 

Compra-ventas especiales: En el comercio in-­

ternacional existen diversas formas de compra-ven 

ta que se les denomina especiales, entre las mas­

usuales se encuentran las llamadas: 

F.0.8. o L.A.8. (free on board o libre a­

bordo) 

C. I. F. 

F.A.S. 

C.Y.F. 

(costo insurance and 

freight o costo, seguro y 

flete) 

(free along side ship o ve~ 

ta al costado del buque) 

(cost and freight o costo y 

flete) 

Estos cuatro tipos de ventas especiales son -­

las que regulan nuestra legislación, en la Ley de­

Navegaci6n y comercio Marftimo, en su capftulo de-

(1) Brunetti.- Ob. CH. Pág. 478. 
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las modalidades marftimas de compra-venta. 

Compra-venta F.O.B. o L.A.B.- libre a bordo. 

en este tipo de ventas el vendedor se obliga a­

entregar la cosa vendida a bordo del medio de -

transporte que la llevar! al puerto de destino, 

en el tiempo y lugar convenido. 

La Ley de Navegaci6n y Comercio Marftimo, (1) 

dispone que en la venta F.O.B., la cosa vendida 

deber! entregarse para su transportaci6n a bordo 

del bu-ue en el lugar y tiempo convenidos; desde 

el momento de la entrega, la responsabilidad de­

riesgos se transmitir! al comprador. 

En este tipo de ventas el vendedor beneficiA 

rio deber! pagar los gastos y correr el riesgo -

hasta colocar la mercancfa a bordo del medio de-

transporte. estos gastos y riesgos pueden ir 

aumentados al precio de las mercancfas. Por otra 

parte la responsabilidad de los riesgos son tran~ 

mitidos al comprador desde que la mercancfa está 

abordo de buque. 

(1) Ley de Navegaci6n y Comercio Marftimo. Arts. 
213 y 214 
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Comra-venta F.A.5.- (Free along side ship o 

venta al costado del buque) Esta compra-vent3 -

es una variante de la F.O.B., en donde el vend~ 

dor beneficiario debe cubrir todos los gastos y 

riesgos hasta colocar la mercancfa a un lado del 

vehfculo transportista, siendo para el compra-­

dar acreditado la obligaci6n de cubrir los gas­

tos de embarque, fletes, se~uros y otros simila-

res. 

El artfculo 215 de la citada ley dice, que -

en esta venta el vendedor cumple su obligaci6n -

de entregar las mercancfas al colocarlas en el-­

muelle al costado del buque, y desde ese momento 

opera la transmisi6n de la responsabilidad a caI 

go del comprador. (1) 

Compra-venta C.~.F.- (tost insurance and - -

freight. o costo seguro y flete), la Internatio­

nal Law Association (2) describe la compra- ven­

ta C.I.F. c9mo aquella en virtud de la cual el -

vendedor se obliga a entregar abordo de la nave­

para ser transportada a su destino una mercancfa 

determinada, en género por un precio que compren 

(1) 

(2) 

Ley de ~avegaci6n y Comercio Marftimo Art.215 
Editorial Porrúa, S.A. México, D.F. 1985. 

International Law Association. Citado por 
Barrera Graf, Jorge.- Ob. Cit. Pag. 35 
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de además del valor de la mercancfa el costo -­

del seguro y del transporte al puerto de desti­

no. 

Como podemos observar este tipo de ventas se 

caracteriza porque en el precio se comprende - -

tanto el precio de la mercancfa como el seguro y 

el flete hasta el lugar pactado de la entrega. 

En la actualidad la venta C.I.F. es el pilar 

del comercio internacional. 

La Ley de Navegación y Comercio Marftimo di~ 

pone en su artfculo 216 que en la venta C.I.F. -

el precio comprenderá el valor de la cosa. mas -

el importe de las primas del seguro y del flete­

hasta el lugar convenido para que la mercancfa -

sea recibida por al comprador. 

Compra-venta C.Y.F. (Cost and freight, costo 

y flete). esta venta es una variante de la C.J.F. 

en la que el precio comprende el flete y el valor 

de la cosa o mercancfas vendidas; en ella el ven­

dedor se obliga como si se tratara de una - - - -
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compra-venta C.!.F. con excepción del seguro.(l) 

Hasta aquí hemos analizado las modalidades -

de compra-venta que regula nuestro código de co­

mercio. sin embargo existen actualmente otras en 

el comercio internacional. que ~nicamente me pe~ 

mito mencionar a efecto de tenerlas en cuenta. -

ya que éstas son de uso cotidiano: 

Ex-works o en f.!brica.- Si9n1f1ca que la úni 

ca responsabilidad del vendedor es poner lamer­

cancfa a disposición del comprador en su establ.!! 

cimiento. (2) 

Ex-ships o sobre el buque.- Significa que el 

vendedor pone las mercancfas a disposición del -

comprador abordo de buque, en el lugar de destino 

convenido en el contrato de venta.(2) 

For-fot o franco vagón.- Significa libre so­

bre vagón y libre sobre camión, este término se­

usa cuando la mercancfa debe de ser transportada­

por ferrocarril, indicando el punto de partida -­

convenido. (2) 

(1) Ley de ~avegación y Comerci~ Marftimo Art. 220 

(2) Re9las Internacionales para la Interpretación 
de los Términos Comerciales, 1983. 
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Ex-guay o sobre el muelle.- Significa que el 

vendedor pone las mercancfas a disposici6n del -

comprador sobre el muelle en el lugar de destino 

convenido en el contrato de venta. (1) 

Oelivereted at frontier o entrega en fronte­

~ Significa que el vendedor cumple con sus -­

obligaciones cuando la mercancfa llega a la fron 

tera, pero antes de la frontera aduanera del - -

pafs convenido en el contrato, el vendedor debe­

entregar al comprador toda la documentaci6n nec~ 

sarta requerida. (1) 

Delivereted duty paid o entrega libre de de­

rechos.- En este caso el vendedor tiene la obli­

gaci6n de poner la mercancfa a disposición del -

comprador con impuestos ~agados en el lugar de -

destino convenido, en el pafs de importación en­

la fecha o dentro del plazo estipulado en el 

contrato de venta. 

F.O.B. aeropueto.- El vendedor cumple su - -

obligaci6n entregando las mercancfas al transpo.r. 

tista aéreo en el aeropuerto de partida. El - -

( 1) Reglas Internacionales para la Interpretaci6n 
de los Términos Comerciales publicada por la­
Cámara Internacional de Comercio. Parfs 1gao. 
Traducido en 1983 por la federaci6n Latinoam~ 
ricana de Bancos Bogot~. Colombia. 
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vendedor debe entregar la mercancfa bajo la cu~ 

todia del transportista aéreo o de su agente.(!) 

Free carrier o libre transportista.- Esta -

modalidas está diseñada para las necesidades del 

transporte moderno, particularmente el transpor­

te multimodal o del transporte por contenedores, 

se basa en el principio del término F.O.B. exce~ 

to que el vendedor cumple con sus obligaciones -

cuando entrega la mercancfa bajo custodia del -­

transportista, en el punto convenido. Si no es -

posible convenir el punto preciso en el momento­

de concluir el contrato de venta, las partes de­

ben referirse al lugar o a la serie de puntos -­

en que el transportista deberá hacerse cargo de­

la mercancfa.(l) 

Flete porte pagado hasta.- Al igual que CIF­

significa que el vendedor paga el flete por 

concepto de transporte de las mercancfas hasta el 

punto de destino convenido. sin embargo el ries­

go de pérdida o de daño se transfiere al compra-­

dar tan pronto como la mercancfa haya sido puesta 

(1) Reglas ¡nternacionales para la Interpretaci6n 
de los Términos Comerciales. Ob. Cit. 
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bajo custodia del primer transportista. (1) 

Flete porte y seguro pagado hasta.- Es idé~ 

tico a la anterior modalidad, pero con la adi-­

ci6n de que el vendedor esta obligado a sumini~ 

trar un seguro contra riesgo de pérdida o daHo­

de la mercancfa durante su transporte.{!) 

Las direrentes rormas de compra-venta espe­

ciales que hemos analizado y que son denomina-­

das en nuestro c6digo como modalidades marfti-­

mas de compra-venta. m&s las que no son regula-

das por nuestra legislaci6n son conocidas en -­

el ámbito internacional, con el nombre de: 

"INCOTERHS" que signirica Peglas Internacfona-­

les para la Interpretaci6n de los Términos Co-­

merciales. 

Fue en 1953 cuando la cámara de Comercio --

internacional public6 las primeras infciativas­

sobre la interpretaci6n de los términos comer-­

ciales, buscando simplirfcar con esto las tran­

sacciones del comercio internacional, ya que -­

al rererise en el contrato de compra-venta, - -

(1) Reglas ~ternacionales para la Interpretaci6n 
de los Términos Comerciales. Ob. Cit. 
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bajo custodia del primer transportista. (1) 

Flete porte y seguro pagado hasta.- Es idén 

tfco a la anterior modalidad, pero con la adi-­

ci6n de que el vendedor esta obligado a sumini~ 

trar un seguro contra riesgo de pérdida o daño­

de la mercancfa durante su transporte.(l} 

Las diferentes formas de compra-venta espe­

ciales que hemos analizado y que son denomina-­

das en nuestro código como modalidades marfti-­

mas de compra-venta. m4s las que no son regula­

das por nuestra legislaci6n son conocidas en -­

el ámbito internacional, con el nombre de: 

"INCOTERMS" que significa Peglas Internacfona-­

les para la Interpretaci6n de los Términos Co-­

merciales. 

Fue en lg53 cuando la cámara de Comercio -­

Internacional public6 las primeras iniciativas­

sobre la interpretaci6n de los términos comer-­

ciales, buscando simplificar con esto las tran­

sacciones del comercio internacional, ya que -­

al referise en el contrato de compra-venta. - -

(1) Reglas mternacionales para la Interpretaci6n 
de los Términos Comerciales. Ob. Cit. 
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vendedor y comprador deben precisar simplemente 

y con toda seguridad, sus respectivas responsa­

bilidades. eliminando de esta manera la posibi­

lidad de equlvocos en sus operaciones y en con­

secuencia cualquier pleito futuro. 

Estos incoterms han ido evolucionando de- -

acuerdo al comercio internacional incluyendo -­

nuevos términos con el paso del tiempo con el -

fín de hacer más claras y seouras las operacio­

nes del comercio exterior. 

Es pues el objeto de estos incoterms de es­

tablecer una serie de reglas internacionales de 

carácter facultativo, para la interpretaci6n de 

los principales términos utilizados en los con­

tratos de venta al extranjero. 

APERTURA DEL CREDITO DOCUMENTARIO 

Una vez que se ha hecho el an~lisis de las­

diferentes formas de compra venta relativas a -

la negociaci6n de un crédito documentario, con­

sidero conveniente continuar con la explicaci6n 

del procedimiento a seoufr para la apertura de-

65 



un crédito documentario. 

Como ya lo hemos analizado, los términos de 

una operaci6n de compra-venta internacional o de 

plaza a plaza son estipulados por el vendedor y­

el comprado~ estableciendo en su contrato que lA 

forma de pago se realizará a través de la apert~ 

ra de un crédito documentarlo. 

La Ley General de Tftulos y Operaciones de -

Crédito prescribe acerca de la apertura de crédl 

to en su artfculo 291 lo siguiente: "En virtud -

de la apertura de crédito, el acreditante se - -

obliga a poner una suma de dinero a disposición­

del acreditado o a contraer por cuenta de éste -

una obligaci6n para que el mismo haga uso del 

crédito concedido en la forma, los términos y 

condiciones convenidas, quedando obligado el - -

acreditado a restituir al acreditante las sumas­

de que disponga o a cubrirlo oportunamente por -

el importe de la obligaci6n que contrajo, y en -

todo. caso a pagarle los intereses, prestaciones, 

gastos y-comisiones que se estipulen." 

El maestro Cervantes Abumada senala qu~ una-
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vez que la operac16n se ajusta. se abre un con-

trato de apertura de crédito documentarfo entre 

el comprador y su banco, el cual abre una carta 

documentaria de crédito a favor del vendedor. -

la que será notificada. advirtiéndosele que me-

dfante esta apertura de cFedito el banco acre-­

ditante se obliga a aceptar una letra por el v~­

lor de las mercancfas. la cual debe ser acompa­

ílada de los documentos respectivos. (1) 

De lo anteriormente expuesto se puede afir-

mar que un crédito documentario es un contrato 

especial de apertura de crédito el cual se lo-­

gra mediante la solicitud que el comprador 

acreditado presenta al banco, con el objeto de­

que abra un crédito con cargo al comprador y a­

favor del vendedor-beneficario y de que actúe -

como intermediario en la operacf6n, aceptando -

las letras documentadas en su contra o en con--

tra del comprador. 

En consecuencia. se puede afirmar que el 

crédito documentario guarda los lineamientos 

de un contrato de apertura de crédito en gene--

(1) Cervantes Ahumada Raúl.- Ob. Cit. Pag. 261-
262. 
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ral, sin embargo, en nuestra le9islaci6n este 

crédito se encuentra regulado erróneamente~ - -

situaci6n que es urgente modificar, debido a que 

su importancia y uso son cada dfa más frecuente 

en las operaciones de comercio nacional e inte~ 

nacional de la banca mexicana. 
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CAPITULO V 

P._~L,!•C 1oi1ES, .P_LRECHO_LL_O_Bl 1 GAC TO'!~JLL_g!?_pAR.~ 

ll2· 

Co~o ya lo hemos analizado en el crédito docu­

mentario intervienen 3 partes principales y en -

varias ocasiones una 4 parte. esto es cuando un­

cr~dito es confirmado: 

1.- COMPRADOR ACREDITADO 

2.- VENDEDOR BENEFICIARIO 

3.- BANCO ACREDITANTE 

4.- BANCO CORRESPONSAL, 

NOTI FJCADOR O COllFI RllANTE. 

Trataremos a continuación de analizar las reli!_ 

cienes, derechos y obligaciones que surgen entre 

estas partes: 

A) Relación entre el comprador acreditado y el 

vendedor beneficiario. 

La relación de estas partes se origina en el -

contrato de compra-venta contra documentos, es -

decir, el vendedor-beneficiario requiere al 
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comprador a~reditado que el pago de la mercancfa 

que le está vendiendo sea hecho a trav~s de un -

banco de reconocida solvencia. mediante la aper­

tura de un crédito documentarlo. 

B) Obligaciones del comprador acreditado para 

con el vendedor beneficiario (en la compra-venta) 

1.- Pago del precio, a trav~s de la apertura de 

un crédito documentarlo, conforme a los lineamie..!!. 

tos generales que regulan la compra-venta~ es de­

cir, la obligación de pagar el precio en el -

tiempo, lugar, forma y modo convenido, es primor­

dial para poder recibir la cosa vendida. 

En este caso el pago lo debe efectuar el banco­

acreditante, quien es el otorgante del cr~dito -­

segan los t~rminos que se hayan convenido por las 

partes, mediante la aceptación o el pago de la -­

letra documentada¡ pero en ambos casos este pago­

debe estar condicionado a que el vendedor-benefi­

ciario cumpla con la obligación de entregar los -­

documentos requeridos. 

C) Derechos del comprador-acreditado frente al -
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1.- Comprobar la calidad. cantidad y peso de -

la mercancla. Esta comprobaci6n puede ser hecha­

por el conprador o bien por personas especialis­

tas que éste designe y a quién el vendedor debe­

proporcionar muestras de las mercancfas vendidas. 

Si el comprador-acreditado desea evitar esta -

situaci6n, puede establecer en el crédito docu-­

mentario que junto con los documentos de la ne-­

gociaci6n se envíen al banco acreditante los cer 

tificados de calidad, cantidad o peso necesarios 

(documentos accidentales). 

D) Relaciones entre el comprador acreditado -

y el banco acreditante. 

Esta relaci6n surge al suscribir el contrato -

de apertura de crédito documentario el comprador 

acreditado y el banco acreditante, por lo que 

sus relaciones están reguladas por un negocio de 

carácter contractual, en que el acreditado es 

acreedor y el acreditante deudor hasta el ~umpl1 

miento del contrato; esta situaci6n se invierte-
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con posterioridad al momento de la utilizaci6n -

del crédito, en el caso de que no haya habido -­

previamente una provisi6n efectiva del acredita­

do al acreditante, porque si la hubiese, con di­

cha utilizaci6n se extinguirían ambas relacio- -

nes. (1) 

Entre estas 2 partes se establece una relaci6n 

de mandato en el momento en que acuerdan ~1 com­

prador acreditado (mandante) ante el banco (man­

datario), el cual se obliga a cubrir un crédito­

documentario a favor del vendedor beneficiario. 

Sin embargo como ya analizamos con anteriori-­

dad esta relaci6n de mandato no cubre los otros 

aspectos del crédito documentarlo, pero sf pode­

mos concluir que en la relaci6n entre comprador­

acreditado y banco sf se establece efectivamente 

un mandato. 

E) Obligaciones del comprador acreditado para­

con el banco acreditante. 

(1) Barrera Graf, Jorge.-.Ob. Cit. P~g. 163. 
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l.- Rnalizar por parte del comprador acreditado 

la oportuna provisi6n de Fondos. Si Ja provisi6n 

no resultare su~iciente~ el comprador acreditado 

debe restituir al banco la cantidad que éste ha­

ya pagado al vendedor beneFiciario en cumplimie~ 

to al contrato de apertura de crédito. (1) 

2.- Pagar las comisiones. gastos e intereses -

por concepto de la apertura y negociación del -­

crédito documentario. 

3.- Pagar la comisión por conFirmaci6n.- en -­

caso de que el crédito sea conFirmado por un 

banco corresponsal del banco acreditante, el que 

conFirma cobrará una comisión por la conFirmaci6n 

la cual será pagada por el comprador acreditado. 

F) Derechos del comprador acreditado Frente al 

banco acreditante. 

l.- Exigir al banco el cumplimiento de su obli 

gaci6n. El artfculo 55 de la Ley Reglamentaria -

del servicio Público de sanca y Crédito señala -

que el contrato de apertura de crédito será tí-­

tulo ejecutivo para exigir el cumplimiento del--

(1) Barrera GraF, Jdrge.- Db. Cit. Pig. 174. 
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contrato al banco. 

G) Obligaciones del banco acreditante para con 

el comprador acreditado. 

1.- Verificar documentos.- Antes de cubrir el­

crédito al vendedor beneficiaro, el banco emisor 

deber~ verificar la conformidad de los documen-­

tos de acuerdo a lo estipulado en el contrato de 

apertura de crédito que se basa en las instruc-­

ciones que dio el comprador acreditado al momen­

to de solicitar el citado contrato. Al respecto­

el artfculo 7 de los Usos y Reglas Uniformes Re­

lativos al los Créditos Oocumentarios prescribe: 

''Los bancos deberán examinar todos los docu-­

mentos con razonable cuidado para cerciorarse -

de que aparentemente, estén de acuerdo con los­

términos y condiciones del crédito. 

Los documentos que aparentemente no correspo.!!. 

den entre sí seran considerados como que no pr~ 

sentan la apariencia de ser conforme con los -­

términos y condiciones del crédito." 

2.- Pago oaceptacian de la letra documentada. 
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El banco tiene la obligación de pagar o acep­

tar la letra documentada por el precio de la -­

mercancfa. 

H) Derechos del banco acreditante frente al -

comprador acreditado. 

1.- Obtener garantfas.- Esto es debido a que­

como el banco tiene que efectuar un pago al ven 

dedor beneficiario, (siempre y cuando no le 

hayan hecho la provisión de fondos artfculo 55-

L.R.S. P.B.C.) debe garantizar que éste le sea -

reembolsado junto con sus comisiones. pudiendo­

garantizar el pago de la siguiente forma: 

a) Mediante la oportuna provisión de fondos. 

b) Constituyendo una prenda sobre las mercan­

cfas, la cual se podr~ ejecutar si el comprador 

acreditado no cumple con su obligación. 

I) Relación entre el vendedor beneficiario y­

el banco. 

Esta relación surge en el momento que el - --
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banco notifica al vendedor beneficiario la apeL 

tura de un crédito documentario por medio de una 

carta de crédito en la cual se dan a conocer los 

términos pactados en el crédito documentario. 

La relación jurfdica que se establece entre e..;?_ 

tas partes depende de la clase de crédito docu-­

mentario estipulado entre el comprador acredita­

do y el banco. 

Si el crédito es revocable no se establece ni_!! 

gún vfnculo jurfdico, no existiendo ningún 

compromiso entre banco y vendedor beneficiario. 

En el crédito irrevocable sf se establece un -

vfnculo jurfdico entre banco y vendedor, ya que­

existe por parte del primero un compromiso irre­

vocable de pago, y si el crédito es confirmado -

surge una nueva relaci6n jurfdica, ya que el --­

banco es solidariamente responsable de efec~uar­

el pago o aceptar las letras documentadas envia­

das al corresponsal. 

J) Obligaciones del banco para con el vendedor 

beneficiarin_ 
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a) De realizar el pago o aceptar las letras -

documentadas en el irrevocable.- Esta obliga- -

ci6n primordial del banco se encuentra condicig 

nada a que el vendedor-beneficiario cumpla con­

la entrega de los documentos de acuerdo a lo -­

estipulado en la carta de crédito; en caso de -

no cumplirse con lo estipulado el banco podrá -

negar el pago o la aceptaci6n de los documentos. 

Si el crédito es revocable el banco se libera 

de la obligaci6n de común acuerdo con el compr~ 

dor acreditado. 

K) Derechos del banco frente al vendedor bene 

ficiario. 

l.- Exigir los documentos.- El banco tiene el 

derecho de exigir al vendedor beneficiario la -

presentación de los documentos en forma correc­

ta. según lo estipulado. con el objeto de exami 

narlo y comprobar su veracidad. si ésto no se -

apega a lo pactado, podrá el banco rehusar el -

pago o la aceptaci6n de las letras documentadas. 

2.- Acci6n de nulidad.- La nulidad puede - --



hacerse valer y ésta es Ta causa más frecuente­

por errores del acreditante en el exámen de los 

documentos, o bien por el dolo del beneficiario­

consistente en presentarle documentos ralsos o -

con firmas falsificadas. La nulidad obliga al -

beneficiario a restituir lo recibido con sus -­

accesorios. 

3.- Acci6n de enriquecimiento.- La acción de­

enriquecimiento procede cuando el acreditante -

paga al beneficiario sin que entre éste y el -­

comprado~ haya existido una relación suficiente 

de la que derive al beneficiario el derecho de­

obtener el pago. 

L) Obligaciones del vendedor beneficiario pa­

ra con el comprador acreditado. 

1.- Entrega de la mercancfa.- El vendedor de­

ber~ cumplir con la entrega de la mercancfa en­

la forma y condiciones estipuladas en el contr..!!_ 

to de compra-venta. 

El vendedor debe responder de los vicios ocul 

tos de las mercancfas. 
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M) Derechos del vendedor benefici_a_!'._!__Q_f~~~ 

al comprador acreditado. 

1.- Obtener el pago del precio de las mercan­

cfas.- Este pago se puede realizar de la siguie~ 

te forma: 

a) Documento contra el pago. 

b) Documento contra aceptaci6n 

Esta operaci6n de pago debe ser a través de -­

una institución bancaria de reconocida salven-­

cía. 

El vendedor beneficiarlo tiene también la - -

acci6n de rescisi6n, pudiendo exigir el pago de 

daños y perjuicios; si el comprador no cumple -

con su obligaci6n de pagar el precio. 

El artfculo 2300 del Código Civil para el - -

D.F., dice en su primera parte que: "La falta -

de pago del precio da derecho para pedir la - -

rescisi6n del contrato, aunque la venta se haya 

hecho a plazo". 
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N) Obligaciones del vendedor beneficiario para 

con el banco. 

1.- Entregar los documentos.- Esta obligaci6n­

debe ser cumplida conforme a lo estipulado en la 

carta de crédito ya que de no ser asf el banco -

podrá rehusarse a la negociaci6n del cfedfto. 

A) Derechos del vendedor beneficiario frente -

al banco. 

El vendedor beneficiario tiene dos acciones para 

hacer valer sus derechos que son: 

1.- Acci6n de cumplimiento de contrato.- Si el -

crédito es irrevocable. le corresponde al vendedor 

beneficiario la acci6n de cumplimiento de c9ntrato 

la cual protege sus derechos para gozar del crédi­

to abierto a su favor, en el supuesto de que el -­

cfedito sea confirmado. mediante esta misma acc16n. 

el vendedor beneficiario podrá exigir al banco -­

confirmante el cumplimiento de la obligaci6n, con 

base en el articulo No. 55 de la Ley Reglamentaria 

del Servicio Público de eanca y Crédito, el cual, 

en su primer párrafo textualmente dice: "El 
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contrato de apertura de crédito ser~ tftulo - -­

ejecutivo para exigir el cumplimiento de dicha -

obligaci6n. (1) 

2.- Acción cambiarla.- Sl el banco aceptó la -

letra documentada en virtud de hallarse al co- -

rriente todos los documentos presentados por el­

vendedor beneficiario. este podrá reclamar -

cambiariamente el pago del tftulo de crédito por 

el importe que señale éste. en caso de haber ne­

gativa de pago por el banco aceptante al vencer­

se el plazo del tftulo. 

DIFERENTES CLASES DE CREDITD DOCUMENTARIO 

Existen varias formas o modalidades de crédi-­

tos documentarios. las cuales analizaremos a --­

continuación a efecto de conocer cu~l es la ca-­

racterfstica de cada uno de ellos. 

Los créditos documentarlos en principio pueden 

ser revocables o irrevocables. teniendo diversas 

variantes como lo son 1 que sean: Notificados, co­

firrnados, revolventes, no revolventes, a la vista. 



de aceptación, intransferibles y transferibles. 

CREDITD DOCUMENTARIO REVOCABLE 

Este crédito es aquel que puede ser cancelado­

º modificado de común acuerdo entre el comprador 

acreditado y el banco. sin ser necesario preciso 

consentimiento del vendedor beneficiario. 

En este caso corresponde al acreditante el de­

recho de revocar el crédito a su arbitrio. 

Este crédito ofrece poca seguridad en la pr~c­

tica por lo que su uso es poco frecuente. 

El autor Bauche Garcfa Diego (l) seHala que el 

crédito revocable no constituye un vlnculo jurf-

dice definitivo entre el banco y el beneficiario. 

En consecuencia. este crédito puede ser modifi--

cado o revocado, aun sin obligación para el ban­

co de dar aviso al beneficiario. 

Este autor ve al crédito revocable como aquel­

en que no existe una garantfa firme para el 

(1) Bauche Garcfa, Diego Mario.- Operaciones 
bancarias, Editorial Porrüa, S.A. 
México D.F. p[g. 258. 
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vendedor beneficiario. el crédito revocable no­

puede ser confirmado ya que el banco no consen­

tirfa obl;garse personalmente frente al vendedor 

beneficiario ni dar instrucciones en este senti­

do a un banco corresponsal. 

Para concluir diremos que esta clase de crédi­

tos documentarios no constituye un vfnculo que-­

obliga jurfdicamente al banco, frente al vende-­

dor beneficiario ya que el crédito podrfa ser en 

cualquier momento modificado o cancelado sin pr~ 

vio aviso a éste último. 

CREDITO DOCUMENTARIO IRREVOCABLE 

En esta clase de crédito el banco emisor se 

compromete a efectuar la prestaci6n prometida 

según los términos del crédito. tan pronto se 

cumplan todas las condiciones. 

El beneficiario recibe asf un compromiso firme 

del banco emisor, que no puede ser modificado -­

sin el acuerdo de todas las partes interesadas. 

El crédito documentario irrevocable. presenta-

83 



una m&xima garantfa para el vendedor beneffcia­

rio. ya que constituye un compromiso irrevoca-­

ble de pago por parte del banco emisor, por lo­

tanto, su cancelación o modificación no se po-­

drfa presentar a menos que las partes que inte~ 

vienen en la operación esten de acuerdo princi­

palmente el vendedor beneficiario. 

Barrera Graf (1) dfce que con el objeto de -­

evitar la cancelación del crédito revocable por 

parte del acreditado, se puede presentar la 

irrevocabilfdad del contrato que es la forma -­

activa de calificar la renuncia por parte del -

acreditante en su facultad de conceder un créd~ 

to. 

Es el crédito irrevocable el que tiene mayor 

aceptación en la pr6ctica comercial y bancaria 

debido principalmente a la garantfa de pago 

que representa y a las enormes ventajas que r~ 

porta tanto al comprador acreditado como al 

vendedor beneficiario, y al banco. 

CREDITO DOCUMENTARIO NOTIFICADO. 

(l)Barrera Graf Jorge.- Ob. Cit. Pág. 129. 
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El artfculo 3o. de los Usos y Reglas Uniformes 

Relativas a los Créditos oocumentarios señala --

en su inciso "8 11 lo siguiente: 

"Un crédito irrevocable puede ser avisado al -

beneficiario a través de otro banco (banco avis~ 

dor) sin compromiso por parte de éste otro banco". 

En este crédito documentarlo notificado el - -

banco corresponsal del banco acreditante no ad--

quiere ninguna responsabilidad con el vendedor -

beneficiario ya que solo se limita a notificar -

la existencia de un crédito documentario, no - -

obstante, este banco se podrá encargar de nego--
• ciar el crédito y de comprobar la autenticidad -

de los documentos. 

Cuando el banco acreditante encomienda a otro-

corresponsal que por cable, telegrama o telex 

notifique el crédito, el banco deber~ enviar. 

por conducto del notificador, el original de la­

carta de crédito al vendedor-beneficiario con -­

todas sus modificaciones ultimarlas. 

Para concluir con esta modalidad del crédito -

documetario debemos señalar que el Banco que - -
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solo notifica no adquiere ningún compromiso ju­

rfdico. 

CREDITO DOCUMENTARIO CONFIRMADO 

El crédito documentario confirmado es aquel -

en el que el banco corresponsal del banco acre­

ditante se compromete solidarfamente y por en-­

cargo del banco acredltante a pagar el lmporte­

del crédito, al vendedor beneficiarlo dentro 

de los términos y condiciones estipuladas en el 

contrato de apertura de crédito. 

El objeto de esta confirmaci6n es reforzar la 

responsabilidad del banco y darle una mayor se­

guridad al vendedor beneficiarlo para poder re­

cibir el pago de las mercancfas vendidas en 

virtud de que la confirmación constituye para -

el banco confirmante un compromiso firme de - -

pago. 

Adem&s de que facilita al vendedor beneficia­

rio el cobro pues si se tratara de operaciones­

internacionales, tendrfa que trasladarse al lu­

gar del banco acreditante que normalmente es el 
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mismo del comprador acreditado y en caso de - -

controversia, demandar con apego a las leyes --

de ese pafs. 

Los maestros Barrera Graf (1) y Rodrfguez 

Rodrfguez (2) coinciden en seffalar que para que 

un crédito documentario sea confirmado debe ser 

irrevocable. 

El maestro Cervantes Ahumada (3) seffala lo -­

que es el crédito documentario confirmado con -

un ejemplo que me permito exponer: 

Habr4 crédito confirmado: Cuando un banco - -

extranjero pida a su corresponsal bancario en -­

N. Y. comunicar a un exportador americano que se­

ha abierto a su favor una carta de crédito irre­

vocable y pida también al banco de N.Y. prestar­

su garantfa (comunmente llamada confirmación) -­

al crédito. 

Esta carta de crédito no podr4 ser revocada ni 

por el banco de N.Y ni por el banco extranjero -

(1) 

(2) 

(3) 

Barrera Graf, Jorge.- Ob. Cit. P4g. 1313 

Rodrfguez 
96. 

Rodrfguez, Joaqufn. Ob. Cit. Pág. 

Cervantes Ahumada, Ra61 .- Ob. Cit. P~g. 
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sin el consentimiento del beneficiario. 

Con este crédito confirmado nace una nueva re­

lación jurfdic3 entre el banco confirmante y el­

vendedor beneficiario, obligándose el primero -­

solidariamente al pago o a la aceptación de la -

letra documentada. 

Es el crédito confirmado el que mayor garantfa 

ofrece al vendedor beneficiario de recibir su -­

pago oportunamente, siempre y cuando se cumpla -

con los requisitos que le imponen en la carta -­

de crédito. 

Por otra parte las insti~uciones bancarias que 

confirman un crédito documentario. asumen un 

riesgo y una obligación por cuenta de su corres­

ponsal al realizar la confirmaci6n, por lo que -

cobra una comisi6n. 

Debemos aclarar que en México existe una inde­

bida reglamentación en la ley respecto del eré-­

dita documentario, pues la Ley General de Tftu-­

los y operaciones de Crédito senala como crédito 
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confirmado a lo que es un crédito irrevocabl€. 

La mencionada ley en su artfculo 317 señala:­

"El crédito confirmado se otorga como obliga- -

cion directa del acreditante hacia un tercero; -

debe constar por escrito y no podrá ser revocado 

por el que pidi6 el crédito. 

Por lo que hemos analizado anteriormente pode­

mos darnos cuenta que éste no es un credito con­

firmado sino un cfedito documentario irrevocable. 

asimis~o se toma la palabra confirmaci6n en los­

artfculos 318 y 320 del citado ordenamiento como 

sin6nimo de carta de crédito o de la notificaci6n 

del crédito. 

Es necesario corregir estos errores en nuestra 

ley ya que como hemos visto, los términos que -­

se utilizan están equivocados al referise al cr! 

dito confirmado, lo cual causa confusi6n adem4s­

que, como ya lo hemos repetido estas operaciones 

tienen actualmente una gran demanda en lo que -­

al comercio internacional se refiere, por lo que 

nuestra legislaci6n debe estar al dfa en este -­

concepto. 
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CREDITO OOCUMENTARJO IRR~VOCABLE NO CONFIRMADO 

Este tipo de crédito se distingue del crédito­

confirmado en el sentido que no lleva la garan-­

tfa o responsabilidad adicional de algún otro -­

banco. no obstante en la práctica, la institu- -

ci6n emisora solicita a un banco corresponsal -­

del lugar del vendedor beneficiario, le notifi-­

que la apertura del crédito y su negociación, -­

pero como lo mencioné anteriormente sin la gara~ 

tfa o responsabilidad del bar.ca notificador. 

CREDITO DOCUMENTARIO REVOLVENTE 

El crédito documentarlo revolvente es aquel que 

a pesar de haberse utilizado por su valor total,­

recupera su vigencia, es decir se puede volver a­

usar. si el acreditado efectúa reembolsos previos 

al vencimiento del término se~alado en el contra­

to al acreditante manteniendo saldo disponible a­

su favor; es decir se trata de un contrato de - -

apertura de crédito en cuenta corriente (artfculo 

52 de la L.R.S.P.B.C. y los artfculos que van --­

del 291 al 301 de la L.G.T.O.C.) 
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Estos c~éditos permiten que durante su vigen-­

c1a el beneficiario disponga varias veces. ya 

sea diario. semanal, mensualmente etc. pero -

siempre que el crédito se encuentra vigente. 

CREDITD DOCUMENTARIO NO REVOLVENTE.- Es aquel­

que al ser utilizado se extingue definitivamente. 

es decir, deriva de un contrato de apertura de -

crédito simple. 

CREDITO DOCUMENTARIO A LA VISTA.-Este crédito­

ª la vista (documentos contra pagos) es aquel en 

el cual el vendedor beneficiario para disponer -

del importe. emite una letra documentada a la -­

vista al momento de presentar los documentos de­

e~barque al banco. 

CREDITO DOCUMENTARIO INTRA"SFERIBLE.-Es aquel­

en el que el beneficiario no tiene facultades 

para ceder sus derechos a un tercero. 

CREDITO DOCUMENTARIO TRANSFERIBLE.- Es aquel -

en el que el beneficiario puede ceder sus dere-­

chos a un segundo beneficiario que se conoce con 

el nombre de asignatario. Estos créditos pueden 



traspasarse totalmente a una sola firma o a -­

varias firmas, y para efectuar esta transferen­

cia es necesario que el crédito mencione clara­

mente la condici6n de ser transferible. 

A) Cuando se transfiere la tota1idad de un -­

crédito a una sola persona. el primer venefici~ 

rio únicamente transfiere la carta de crédito.­

de esta forma cede los derechos incorporados 

en el documento al nuevo beneficiario. 

Al hacer esta cesi6n deber& el primer benefi­

ciario obtener de su banco el conocimiento de -

su firma que comprue~e la autenticidad de la -­

misma y simultáneamente comunicar& por escrito­

esta transferencia al banco notificador para -­

que el conozca esta situaci6n. 

B) Cuando la transferencia se hace a dos o -­

m&s personas el primer benefic.iario deberii devol 

ver el original de la carta de crédito al banco 

notificador. junto con una carta de instruccio­

nes en la. cual se informen los nombres de las -

personas a quienes se transfiera y en que pro-­

porción a cada una; el banco notificador 
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junto con una carta de instrucciones en la cual 

se informen los nombres de las personas a quie­

nes se transferirá y en que proporción a cada -

una; el banco notificador al recibir la carta -

de instrucciones y el original de la carta de -

crédito. procederá a elaborar las nuevas cartas 

de crédito a favor de los beneficiarios que se­

le indiquen; el banco notificará las transfere~ 

cias efectuadas mediante el envfo de copias de­

la carta de crédito a los nuevos beneficiarios. 

Con este paso el banco conoce las firmas que -

negociarán las cartas. Debe mencionarse que --­

esta transferencia causa una comisión de apertM 

ra. 
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CAPITULO vr 

LEGISLACION APLICABLE 

BREVES CONSIDERACinNES AL RESPECTO: 

En este capítulo trataré de analizar los artí­

culos de nuestra legislación, relacionados con -

la figura jurfdica del crédito documentarlo, asf 

como las disposiciones de carácter internacional 

aplicables a la misma materia. 

Quiero hacer notar. como ya lo hemos menciona­

do, que nuestra legislación presenta confusiones 

en la regulación del crédito documentarlo. por lo 

que analizaremos más adelante los artfculos de la 

Ley General de Tftulos y Operaciones de Créditos 

correspondientes para detectar los conceptos - -

equfvocos existentes. 

El crédito documentarlo esta regulado en nues­

tra legislación en la L.G.T.O.C. y otras disposi 

cienes aplicables que se encuentran en otras --

leyes. principalmente en la L.R.S.p.B.C. y para­

las operaciones internacionales su principal - -

fuente son los Usos y Reglas Unifomres Relativos 

a los Créditos Documentarlos. (U.R.U.C.D.) que -

es la reglamentaci6n aplicable internacionalmen­

te a los créditos documentarlos emitida por la -
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Cámara de comercio Internacional. 

la cámara de comercio Internacional es una or­

ganfzaci6n mundial con sede en Parfs que cuenta­

con miembros de más de 80 pafses y cumple con el 

paoel de favorecer los intereses del mundo de 

los negocios a nivel internacional. asf como - -

armonizar y facilitar las prácticas comerciales­

mundialmente. 

Es asf que a través de los aRos se ha tratado 

de unificar las prácticas bancarias y comercia­

les, con el objeto de que existan reglas unifo~ 

mes y criterios universales para la interpreta­

ción y aplicaci6n de los créditos documentarios. 

Antes de 1926 las instituciones bancarias de­

diversas partes del mundo tenf an adoptadas di-­

ferentes reglas de aplicaci6n sobre estos crédi 

tos que eran de alguna forma más o menos uniFo~ 

mes, pero fue hasta este aijo cuando el comité -

Nac;onal de los Estados Unidos de Norteamérica­

present6 a la Sesi6n del Congreso de la Cámara­

de Comercio Internacional un informe como ante­

proyecto de las reglas aplicables a los -
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cr~ditos documentarios. 1nsi:stiendo en la nece-

sidad de unificar un criterio universal al res­

pecto, en julio de 1929, se someti6 al Congreso 

de Amsterdam un Reglamento Uniforme sobre la -­

materia. siendo aprobado el mis~o e iniciando -

su viqencia primeramente en los países de Bélgi 

ca y Francia (1). 

Mas tarde los países que no habían adoptado -

ese reglamento. pero que frecuentemente hac1an­

referencia al mismo, indicaron a la comisi6n 

que estaban dispuestos a someterse al mismo. 

siempre y cuando se le hicieran algunas modifi­

caciones y que los países mas interesados en es- - -

ta operación lo adoptaran legalmente; con lo -­

anterior se decidi6 someterlo nuevamente a la -

consideraci6n del congreso de Washington de -­

mayo de 1931. a fin de que se tomara un acuerdo 

definitivo al respecto, el cual optó. dada 1 a-­

importancia del caso. por constituir un comité­

Bancario de Cr~ditos Comerciales Documentarios, 

para la revisi6n del reglamento uniforme menci~ 

nado. 

(1) Conferencia dictada por H. Josu~ Martfnez. 
en Banco Internacional,· S.N.C. 1982. 
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En 1933 después de recabar opiniones. tanto -

de personas como de instituciones. se acord6 

redactar un nuevo proyecto que respondiera a 

las opiniones obtenidas durante los años de - -

trabajo. 

Dicho proyecto. conocido con el nombre de Usos 

y Peglas Uniformes, Relativos a los Créditos Co­

merciales Oocumentarios, fue aprobado finalmente 

por el congreso de Viena del citado aHo. 

Al final de este capftulo se anexa la trans- -

cripcic5n de la publicación 400 de los Usos y ·pe­

glas uniformes Felativos a los Créditos l:.'ocu- -­

mentarios que es la que tiene actualmente vigen­

cia y que contiene las reglas que unifican las -

prácticas internacionales relativas a la materia. 

Estos u.n.u.c.O. son actualmente las normas apl~ 

cables en el ámbito internacional para la opera-­

ción e interpretación de los créditos documenta-­

rios, en sus artfculos se encuentran disposicio-­

nes generales y definiciones que son aplicables 

a todos los créditos documentarios y que obligan 
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a todas las partes que en él intervienen. 

Estos Usos y Reglas Uniformes vienen a suplir­

a las legislaciones internas de cada pafs. por -

lo que han adquirido una gran importancia a nivel 

mundial, de ah< surge la necesidad de que estos -

se vean modificados constantemente para adecuarse 

a las cont<nuas modalidades que requiere en su 

operaci6n el comercio internacional moderno. 

Por lo que respecta a nuestra legislación ya -­

comentamos que el crédito documentario se encuen­

tra regulado en la Ley General de Tftulos y Oper~ 

clones de Crédito, asf como en la Ley Reglamenta­

ria del servicio Público de Banca y Crédito. 

LEY GENERAL OE TITULOS Y OPERACIONES OE CREDITO 

Esta ley regula al crédito documentario en su -­

capftulo IV. sección cuarta, referente a los cré-­

ditos. en sus artfculos que van del 317 al 320. 

Como ya. se seíla16 también en esta ley se encuen­

tra inadecuadamente re9ulado el crédito do~umenta­

rio. debido a que le dá la denominación de crédito 
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confirmado, en vez de llamarlo crédito document~ 

rio, hay aquf un grave error de denominación. ya 

que como hemos analizado el crédito confirmado -

es sólo una clase de crédito documentario. y no­

se puede hablar de éste, como una de sus formas­

de negociación. 

Sin embargo, en el artfculo 55 de la Ley Gegla­

mentaria del servicio Público de eanca y Crédito­

ya se le denomina correctamente. al referirse al­

crédito comercial documentario, lo que constituye 

un avance o precedente. 

El artfculo 317 {l) de la Ley General de Tftu­

los y Operaciones de crédito expresa: El crédito 

confirmado se otorga como obligación directa del 

acreditante hacia un tercero; debe constar por -

escrito y no podrS ser revocado por el que pidió 

el crédito. 

Al parecer existió una co~fusión por parte de­

los legisladores respecto de los términos, ya -­

que nunca se habla de crédito documentarlo, sino 

de un crédito confirmado, sin embargo lo indica­

do en este artfculo efectivamente es aplicable -
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al crédito confirmado. 

El artfculo 318 señala: Salvo pacto en contr~ 

rio el tercero a cuyo favor se abre el créd1to­

podr4 transferirlo. pero quedará sujeto a todas 

las obligaciones que en el escrito de confirma­

ci6n del crédito se hayan estipulado a su cargo. 

Efectivamente lo señalado en este artfculo -­

corresponde a la transferibilidad de los crédi­

tos, sin embargo, debió abocarse el legislador­

a cuestiones de más importancia que incumbieran 

al crédito documentario, como por ejemplo, la -

irrevocabilidad de estos créditos, su revolven­

cia u otras situaciones que de hecho tienen más 

importancia en la práctica de nuestro sistema -

bancario. 

El artfculo 319 (1) señala: El acreditante es­

responsable hacia el que pidió el crédito, de -­

acuerdo con las reglas del mandato. 

La misma responsabilidad tendrá salvo pacto 

en contrario. por los actos de la persona que 

(1) Ley General de Tftulos y Operaciones de Cré-­

dito 
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desfgne para la ejecuci6n de la operaci6n. 

Al parecer el artfculo 319 se contradice con lo esti­

pulado en el 2o. párrafo del 55 de la Ley Re~lamentaria -

del Servicio POblico de Banca y Crédito, ya que el 319 -­

que el acreditante es responsable hacia el acreditado de­

acuerdo con las reglas de el mandato. asimismo salvo pac­

to en contrario, lo será la persona que lo sustituya. 

Por su parte el artfculo 55 de la ley Re~lamentarfa­

del servicio Pablico de Banca y Crédito ordena que salvo 

pacto en contrario ni la instftuci6n pagadora ni sus co­

rresponsales asumirán riesgo por la cantfdad de la mer­

cancfa ni por la exactitud o autentfcfdad de los docu--­

mentos. 

Definftivamente no debe existir duda al respecto, ya 

que en el artfculo 319 se seffala que el acreditante o 

personas que lo sustftuya serán responsables por los - -

actos jurfdfcos que le encargue el acreditado, y el - - -

artfculo 55 se refiere a hechos que se presentan en la -

operaci6n de un crédito documentario, como es la verifi­

caci6n de los documentos, de calidad, peso etc. 

Artfculo 320 prescribe: El acreditante podrá oponer -
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al tercer beneficiario las excepciones que nazcan del - -

escrito de confinnaci6n y. salvo lo que en el mismo escr_i 

to se estipule. las derivadas de las relaciones entre di­

cho tercero y el que pidió el crédito; pero en ningún ca­

so podrá oponerle las que resulten de las relaciones en­

tre éste último y el propio acreditante. 

En éste artfculo se vuelve a hacer menci6n al crédito 

confinnado, que es únicamente una de las fomias del créd.i 

to documentario. por lo que se consider6 que no es co- -­

rrecto únicamente hacer menci6n a una fol'T.lil y no hablar -

de lo que es el crédito documentarlo en su totalidad y 

hacer en su caso menci6n de las diferentes modalidades 

del crédito coMO serfa el conff nnado. 

Por otra parte, es muy importante recalcar la gran -­

importancia que en nuestros dfas tiene la figura del cré­

dito documentarlo. debido a la intensa actividad comer- -

cfal moderna que dfa a dfa necesita de disposiciones que­

pennitan una &gil operacf6n dentro del mundo del comercio 

internacional y nacional y a la cual nuestro pafs no pue­

de permanecer ajeno. 

De todo lo anterior se desprende que es necesaria una 



refonna pronta y a fondo de la ley General de Tftulos y -

Operaciones de Crédito, en lo que al crédito documentarlo 

se refiere. empezando por darle su denominación correcta­

y no hacer referencias de él. como un crédito confirmado. 

independientemente de contemplar las diferentes clases de 

crédito documentario que existen. asf como de sus caract~ 

rfsticas principales, las cuales ya hemos analizado en el 

presente trabajo. 

Cabe destacar que dentro del "Proyecto para el Nuevo 

CO"digo de Comercio", a pesar de c¡ue ya se 1 e da la deno­

minaci6n correcta. sigue sin mencionarse las diferentes 

clases de créditos docunentarios existentes. por lo que­

es necesario que se considere esta situaci6n a efecto de 

adecuar nuestra legislaci6n a las necesidades actuales -

en esta materia. ya que con el nuevo proyecto tampoco -­

quedarfa solucionado el problema jurfdico que existe al­

rededor de esta figura jurfdica. 

Por otra parte. es importante mencionar que existen 

en nuestro ordenamiento jurfdico otras disposiciones -­

que estan íntimamente relacionadas con la operaci6n de­

un crédito documentario y que vale la pena hacer men- -

ci6n de ellas como marco de referencia del presente es­

tudio. 
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LEY REGLAMENTARU. DEL SERVICIO DE BA?ICA Y CREDITD 

Esta ley en su artfculo 30 fracción. XIV hace refere.!!_ 

cia de la expedición de cartas de crédito por parte de -­

las insitituciones de crédito, en el artfculo 55 de ésta­

se hace referencia a la figura jurfdica del crédito docu­

mentario, y es en este artfculo en el que se le dá una 

correcta definición al crédito documentarlo, situación 

que no se presenta en la Ley general de Tftulos y Opera-­

clones de Crédito, como ya lo hemos analizado anteriormen 

te. 

EL ARTICULO 55 DE ESTA LEY REGLAMENTARIA SERALA: 

"La apertura de crédito comercial documentario, obli­

ga a la persona por cuenta de quien se abre el crédito, a 

hacer provisi6n de fondos a la institución que asume el -

pago con antelación bastante. El incumplimiento de esta­

obligaci6n no perjudicara los derechos del beneficiario-­

en caso de crédito irrevocable. El contrato de apertura­

de crédito sera tftulo ejecutivo para exigir el cumpli- -

miento de dicha obligación. 

Salvo pacto en contrario y en los términos de los -­

usos internacionales a este respecto, ni la instituci6n-
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pa9adora, ni sus corresponsales. asumirán ries~os por la­

cantidad, calidad o peso. de las mercancfas. ni por la -­

exactiturl, autenticidad o valor legal de los documentos.­

ni por retrasos de correos o telégrafos, ni por fuerza -­

mayor, ni por incumplimiento de sus corresponsales de las 

intrucciones tramitadas, ni por aceptar embarques parcia­

les o por mayor cantidad de la estipulada en la apertura 

de crédito". 

Como podemos observar el precepto antes señalado --­

adem!s de establecer una definición correcta del crédito 

documentario, contempla el incumplimiento de las obliga­

ciones de las partes. 

LEY DE NAVEGACION Y CO."!ERCIO MARITIMO 

En 1 a L.ey de i".avegac16n y comercio Marftimo se regu­

la como ya lo hemos analizado todo lo relacionado a la -

figura del conocimiento de embarque, que es uno de los -

documentos esenciales con los que se negocfa la operación 

de un crédito documentario, asf como también lo relacio­

nado a las diversas modalidades marftimas de compra-ven­

ta. 

Los principales artfculos de esta ley de Navegación 
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y Comercio Mar1'timo, que tienen una estrecha rel aci6n con 

la ffgura del crédito documentarlo son los siguientes: 

A) En relación al conocimiento de embargue: Como ya -

lo hemos analizado anterionnente. es el documento repre-­

sentativo de las mercancfas que son embarcadas por el ve..!1 

dedor beneficario, y que es presentado mas tarde al banco 

acreditante para la aceptación o pago de la letra documc..!1 

tada, asf como también es el documento con el que el - -­

comprador acreditado podrá recoger las mercancfas que ha­

contratado; tal como se advierte del análisis de los si-­

guientes artfculos. 

Art. 16E.- El contrato de transporte de cosas deberá 

constatar por escrito y el naviero. por sí o por conduc­

to del capitán del buoue. expedirá con conocimiento de -

embarque que deberá contener: 

I.- El nombre. domicilio y fi"'1a del transportador. 

II.- El nombre y domicilio del car~ador 

III.-El nombre y domicilio de la persona a cuya or­

den se expida el conocimiento o la indicaci6n­

de ser al portador 

IV.- El narnero de orden del conocimiento 

V.- La especificación de los bienes que deberán --
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transportarse , con la indicaci6n de su naturale­

za, calidad y dem~s circunstancias que sirvan pa­

ra su identificaci6n. 

VI.- La menci6n de los puertos de salida y de destino. 

VII.- La indicacl6n de los fletes y 9astos de transpo.!: 

te, de las tarifas aplicables y la de haber sido 

pagados los fletes o por cobrarse. 

VIII.- El nombre y matrfcula del buque en que se trans­

porten por nave designada. 

XI.- las bases para detenninar la indemnizaci6n. 

El transportador deba pa1ar en caso de pérdida­

º averfa .. 

Como observ~~os en este artfculo se seffalan los re­

quisitos que debe contener el conocimiento de embarque: 

Art. 169.- SI las mercancfas hubiesen sido recibl-­

das para su embarque, el conocimiento deber~ contener,­

adem~s: 

r.- la lndicaci6n de "recibido para embarque". 
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II.- La indicación del lugar donde hayan de guardarse 

mientras sean embarcados. 

111.-El plazo fijado para el embarque. 

Este artfculo señala los requisitos de un conoci- -

miento recibido para embarque, que es una modalidad al -

conocimiento de embarque como ya hemos analizado en nue~ 

tro capftulo No. III 

Art. 170.- El conocimiento tendrá el carácte~ de -­

titulo representativo de las mercancfas y consiguiente-­

mente, toda negociación, gravamen o embargo sobre ellas­

para ser válido, deberá comprender el titulo mismo. 

Hasta aquf hemos analizado lo referente al conoci-­

miento de embarque. 

B) En relación a las diversas modalidades marftimas 

de compra-venta. 

Los artfculos 210 al 220 de la Ley·de ~avegación y­

Comercio ~arftimo, se refieren a éstas, las cuales pre-­

sentan caracterfsticas especiales muy concretas, a las -

cuales las partes se deben sujetar cuando han decidido -

contratar bajo alguna de estas formas. 
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Estas modalidades se han visto sustancialmente modl 

ficadas en el ámbito del comercio internacional. dando -

origen a otras que nuestra 1egislac16n no contempla. - -

sin embargo. podemos decir que las que se requlan, son -

de alguna fonna las más usuales y que de ahf se han de-­

rivado las ahora existentes: 

Art. 210.- En las ventas sobre documentos el vend_!t 

dor cumplirá su obligación de entrega de la cosa. remi­

tiendo al comprador en la fonna pactada o usual, los -­

tftulos representativos de ella y los demás documentos­

indicados en el contrato o establecidos por los usos. 

Art. 213.- En la venta libre a bordo (LAB) o (FOB) 

la cosa vendida deberá entregarse para su transporta-­

ción a bordo del buque, en el lugar y tiempo conveni-­

dos. Desde el momento de la entrega la responsabili-­

dad de los riesgos se transmitir& al comprador. 

Art. 214.- En la venta (LAB). el precio de la -­

cosa comprenderá todos los gastos. impuestos y dere-­

chos que se causen hasta el momento de su entrega a-­

bordo. 

Art. 215.- En las ventas al costado del buque -
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(CB O FAS) se aplicará el artfculo anterior. con la sal­

vedad de que el vendedor cumplirá su obligación de entr~ 

garlas mercancfas al colocarlas en el muelle al costado 

del buque y desde este momento operará la transmisión de 

la responsabilidad en los riesgos del comprador. 

Art. 216.- En la compra-venta costo, seguro y flete 

(CSF. C!F O CAF) el precio comprenderá el valor de la -

cosa más el importe de las primas de seguro y el impor­

te de los fletes hasta el lugar convenido para que la-­

mercancfa sea recibida por el comprador. 

Art. 217.- En la venta CIF. el vendedor se entend~ 

rá obligado: 

r.- A contratar el transporte en los términos con­

venidos. a pagar los fletes y a obtener del -­

porteador el conocimiento de embarque corres-­

pendiente. 

II.- A contratar y pagar. a favor del comprador o -

de la persona que este indique. la prima del -

seguro sobre las cosas vendidas. el cual debe­

rá cubrir los riesgos convenidos o los usuales 
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y a obtener del asegurador la póliza y el certJ.. 

ficado correspondiente. 

111.-A entregar los documentos al comprador o a la -

persona que el indique. 

Art. 218.- En la compra venta CIF, la responsabili-­

dad de los riesgos se transmitirá al comprador desde el -

momento en que la cosa sea entregada al porteador y desde 

e~~ momento deberá iniciarse la vigencia del seguro. 

Art. 219,- Si el vendedor CIF no contratare el seg.!!_ 

ro en los ténninos convenidos o usuales. responder§ ante 

el comprador como hubiere respondido el asegurador, en -

este caso, el comprador podrá contratar directamente el­

seguro y aunque no lo contratare tendrá derecho a dedu-­

ci r el importe de la prima del precio de la compra, o a­

exigfr su devolución. 

Art 220.- En las ventas costo y flete (CF) se apli­

carán las disposiciones de la venta CIF con excepción de 

lo relativo al seguro. 

Hasta aquf hemos visto los artfculos relacionados -

con las modalidades marftimas de compra venta. 
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LEY SOBRE EL CONTRATO DE SEGURO 

Por su parte la Ley Sobre el Contrato de Seguro - -­

también contiene artfculos que mantienen una estrecha re­

laci6n con la figura del crédito documentario en lo rela­

cionado con la póliza de seguro, que como ya hemos anali­

zado anterionnente. en algunas modalidades de este crédi­

to. es necesario que las mercancfas sean aseguradas. 

Dichos preceptos son los siguientes: 

Art. 19.- Para fines de prueba, el contrato de segu­

ro. asf como sus adiciones y refonnas. se har~n constar-­

por escrito. Ninguna otr~ prueba. salvo la confesional.­

será admisible para orobar su existencia así como la del­

hecho de conocimiento de la aceptación a que se refiere-­

la primera parte de la fracción I del articulo 21. 

Art. 20.- La empresa aseguradora estará obligada 

a entregar al contratante del seguro una póliza en la 

que consten los derechos y obligaciones de las partes. 

La póliza debe contener: 

I.- Los nombres, domicilios de los contratantes y--
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finna de la empresa aseguradora 

11.- La designación de la cosa o de la persona ase­

gurada. 

III.- El momento a partir del cual se garantiza el -

riesgo y la duraci6n de esta garantía. 

IV.- La naturaleza de los riesgos garantizados. 

V.- El monto de la garantía. 

VI.- La cuota o prima del seguro. 

VII.- Las demás cl~usulas que deban figurar en la -­

póliza, de acuerdo con las operaciones legales 

así como las convenidas llcitamente por los -­

contratantes. 

Art. 22.- La empresa aseguradora tendrá derecho a -

exigir. de acuerdo c~n la tarifa respectiva. O en su de­

fecto conforme a estimaci6n personal, el importe de los­

gastos de expedici6n de p6liza o de sus reformas, así -­

como el reembolso de los impuestos que con este motivo -

se causen. 
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Art. 29.- Las p6lizas podrán ser nominativas a la­

orden o al portador, salvo lo que disponcla presente 

ley para el contrato de seguros sobre la vida. 

Por su parte, la ley de Navegaci6n y Comercio Marf 

timo; en su capftulo IV, habla sobre el seguro marftimo 

y sus caracterfsticas. sin embargo, ~nicamente haremos­

referencia a su definici6n: 

Art. 222.- El seguro marftimo podrá contratarse 

por cuenta propia o de un tercero y se perfeccionar~ en 

el momento en que el solicitante tenga conocimiento de­

su aceptaci6n por el asegurador. Su vigencia no podrá­

superditarse al pago de la prima, a la entrega de la p~ 

liza o de cualquier otro documento equivalente. 

La p6liza podrá expedirse a nombre del solicitante, 

de un tercero o al portador. A falta de p6liza, el con-­

trato se probar~ por cualquier otro medio de prueba le-­

gal. 

A continuaci6n y para concluír este estudio me per­

mito anexar machotes de documentaci6n con la que se ope­

ra este tipo de cr€dito, asf como la publicaci6n 400 de­

los usos y Reglas Uniformes Relativos a los Créditos 

Documentari os. 
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Usos y reglas uniformes relativos 
a los créditos documentarios 

A. Dl.cposlclonos generales y doflnlcfonoa 

Ardculo1 

Artlculo2 

Art.Jculo3 

Artfculo4 

Artfculo 5 

Artlculo6 

Los p1CSC"nles art•cutos se aplican a todos los crecMos documcn1auos. in· 
cluyendo. en IJ med•da en Que les sean aphc:Jbl!'.!5. las canas de créd110 
«Stand-by,., v obl19an a !oda~ las parti?sQue en ellos 1nt""'Vengan. a menos 
Que expresamente 5C paCle lo contrario Se cons1de1a: .ln estos aniculos 
como partes integran:es de todo cr~1to documentano. siempre Que en él 
se exprese telC"tualmunic que ha sido em111do contarme a las Reglas y Usos 
Uniformes Relat•VOS a los CrCd•tos Documentarios Aev1si6n de 1983. 
Pubhcac16n N'." 400 de la Cti~ara de Comercio lntema.:.rona! 

Para los prop6s1tos de estos articules. las expre51ones .. créd1to{s) Docu­
rncntario(s) •v•Carta(s) deCréd1to(s) Stand-bv•ul1l1zadasen c-1 presente 
texto -tln adelanto s1mp1emcnto corno •Créd1to(s)1>- comprenden todo 
convenio. cualou1cra que sea su dcnom1nac16n o dcs1gnac16n. POI' medio 
del cual un banco (t.ianco em1!.0t). obfando por solicitud v de conform1-
óad con las 1nstrucc1ones de un cliente (el 0tdenante del crédito) 
(í) debo hacer un pago a un .tefcero (el benehoario) o a 5u orden. o pagar. 

o aceptar k!Uas oe cambio giradas PQf el benehceauo. O 
(11) autoriza otro b.111co p.l•.1 Que CfC'CtUeel pago o para cuc p.agu<:?. acepte 

o negoc>e las d•chas letras de cambio. 
contra la entraga de los aocurnentos exig•dos. SICfnpre v cuando se 
cumplan los tetm1nos v las corid1c1ones del cr0d110 

Lm crédrtos son por su na!uralcza. oparac•ones 1ndepend1entes ~ las 
venias o de cualquier otro(s) contrato(s} Que Puedari conlotn'"".ar su base 
causal. los cuales en nmgun cas.o concu:!rncn a los bancos n1 obhgaran a 
los mrsmos. aun o.randa el cred1to contenga alguna referenc•a a tal(es) 
contrato(s) y cualQuiera aue sea est~ referencia 

En las. operaciones de créd110. todas las partes oue mleNiencn negocian 
sobre documentos y nos.obre merca netas. serv~1os y/u otras orestac10nes 
qua p..¡eddn tenef relc:teión con doehos doc.umcn1~ 

Las instrucoones relatrvas a la emisión de un crédno los créditos mismos. 
todas las 1nstrucc1ones de mochficac10n de estos. v las mochhcaciones 
mismas. deben ser completas y precis.as 
Para evitar cualqu)er confusión o malentendido. los bancos deber~n des· 
estimular cualquier intento de ineluir detalles excesivos en el créc:Mo o en 
cualqutCT"a de sus moc:lol1cac1ones 

En ningün caso podr~ el beneficiario aprovecharse de las relactones con· 
tractuales existentes en u e los bancos. o entre el ordenante del crédito y el 
banco emisor 

B. Forma y notificaci6n de los cr6ditos 

Artlculo7 a} Los créditos puedCn ser: 
(iJ revocables. o 
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Articulo8 

Artlculo9 

80 

f11) 1rrcvocables 

bl Todo cród11odeber.f!i Por consiguien1e 1nchca1 dar amente s1 es rt?Voca 
~e o irrevocable. 

e) A falta de tal 1ndicac16n. el crédito sora considerado como feve>eable 

Un crédito puede ser no11f1cado al beneficiario a través de otro banco 
{banco notif1cador) sin compromiso para cl banco notificac:IOI'. Sin et'Jlbar­
go. éS1e Mnco det>P.flt tP.ner un raronablecutdado en veriftc.ar 1-R eparent~ 
autenticidad del cród110 que no1ilica 

a) Un etédrto revocable puede ser modificado o cancelado por el banco 
emisor en cualQuicr momento y sin pr.Nio avtso al beneficJario. 

b) Sin embargo. el banco emiSOf estA obhgado a: 
(i) reembolsar 8 una sucursal o a un banco en el cual un cr&t1to 

rtNOCab&e so ha hecho dl$pOnibJe para pago a la vrsta. para acep· 
tac16n o para negociación. por cualquier pago. aceptaciOn o no­
gOC1ac10n efectuado por dich.'.1 sucursal o banco con anteríor1d<td 
al rOCJbo de la not1ficao6n de moddicac10n o cancelación. contra 
docun"IOntos aparentemente conlorrnes con los términos v con­
diciones del crédito 

(1i) reembolsar a una sucursal o a un banco enel cual el crédrto rcvo­
cabte se ha hecho d1spon1b'e para pagodiferldo si dcha sucursal 
o ddlo banco. con antenondad al reobo de la not1ficact0n de 
modlfacaci6n o cancelaci6n. ha lomado los documen1os aparen· 
tcrnento confOfmes con los 1étTn1nos y condlClOnes del credno 

a) Un etéd1to urevocab&e con~111uve para el banco emisor. en la mochda 
en aue los documentos estipula-dos sean Pf~ntados v los términos y 
condiciones del cródrto r~4)6tados.. un cornpromlSO en f mne: 

(i) ss el oéd1to drspone el pago a la v•sta - de pagar. o de hacer 
efectuar el pago. 

(1i) si el créchtodisponeel pagod1fericlo-dep.l'Qat.o hacer efeciuar 
el pago en la fecha o en las fechas determinadas de acuerdo a las 
estipulaciones del créd1to; 

(iii) si ee créd110 dispone aceptac:10n - de aceptar las lenas de cambio 
giradas por el benefici3no s1 el crédrto est1DUta que deben ser gira­
das contra el banco emisor. o de: asumir la responsabilidad de su 
aceptación y de su pago al vencimiento. si el aédno estiDUla Que 
deben ser giradas contra el ordenante del crédrto o contra cual· 
quier otro librado designado en Id erédrto; 

(;y) sielcréditodisponenegociación-depaoarsinrecursoconualos 
giradores y/o tenedores de buena fe. la(s) Jetra(s) decambiogi­
rada(s) par el beneficiario. a la vista o a t~1no. contra el orde· 
nante o cualQuter otro girado indicado en el crédrto. diferente del 
propio banco emisor o disponer la negoc'ación por pan e de otro 
banco y de pagar como se prevé amba. si dicha negocOCiOn no 
se efectúe 

b) Cuando un banco emisor autonza o pide a otro banco confinnar su 
crédrto Irrevocable y éste aflade su confirmaciOn. tal confirmación 
constituye.. por parte de éste banco (banco confirmante). siempre v 
cuarnto los documentos es11pulados sean ptesentados y los términos 
y las condtciones del crédito sean respetados. un compromiso en fir. 
me. que se suma al del banco emisor 

(i) si el crédito d1spcne el pago a la vista -de pagar ocle hacer efec· 
tuar el pago; 
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Artlculo11 

Articulo12 

~uJ ~·el créch1(> dr~pone el pagu d1fe11do ~-de p.1~31 \' tK' hat:CI elec­
tuetr el pago en la fecha o en la~ lech<Js dCtt:"rmmdOas de acuerdo 
a las est•PYl<'IC•Ooes del crédito. 

(111) si rl crédito dispone accp1ac16n - d..- aceptar las 1e1ras C1C' cambtO 
giradas por el benef>e:'-1'•0 s1 el c•Cd•toes11pul.l aucdeben ser gira· 
das contra C'I banco conl.rmant,~. o de aSufT'•' la 1~pons,abohdaod 
de su accp1ac10n y de su pago al vcnc1m1Cnto. so el cród•toe~t1pula 
Que deben SC! grradas corara ('! o~dcnJntt'.' oc! cr~drlo o contra 
cualQUICf otro hbrado designado en el c1t-dito 

(rv} s1el c1~110 d1~Pone negoc1ac•On -de negociar sin recurso contra 
ID!. guadOl'es vio tenttdores de buena te la{s) ieira(s) de cambio 
g1rada(s) oor ol benefc1auo. a la vista o atérnuno.contra el banco 
emisor o contra el adcnante del crédito o contra cualqu~ otro 
girado indicado en el crbd1to. diferen10 del propio banco confir­
mante. 

e) Si un banco1oc1bc autonz.actOn o peticiOn det bancoemtSOr oara agro· 
gar su confirmación a un a~rto. pero no estll d1spues10 a hac:er!o. 
deber& informarto sín domma al banco ermsor. A menos aue el banco 
erni5:0r especif.aue lo contrario en s1:-1 autorización o pt!l1C16n de confrr· 
mac16n. el banco not1frcador no11f<arll el Cl'é<hto al benoficiano sin 
ar.adir su confirmoc10n 

d) E.~os compromisos no pueden ser mod1hcados o cancelados sin el 
acuerdo ~I banco emisor. del banco confirmante (si lo hay) y del 
beneficia no La aceptac:aón parcial oe mod1faeaeK1neS con1enida en un 
sólo aviso de modihcaciOn. no lendré efecto sin eJ acuerdo de todas las 
panes arriba rnonoonadas 

a) Todos los cr~1tos deben mdie.ar claramente si son disponibles para 
pago a la vi si a. para pagodtfendo. para aceptaclbn o para nogociaciOn 

b) Todos los créditos deben des.gnar el banco (banco de!.)gnado) aue 
esUi autorizado para efectuar el pago (banco ~or). o para aceptar 
las letras (banco aceptante). o para negociar (banco negociador). a 
menos Que el aédrto permita la negociao6n por cvaklu~ banco 
(banco negociador). 

e) A menos Que el banco designado sea el propio banco emisor o el 
banco conf1rma1 .te. la des~naci6n por el banco emlSOr no constnuye 
ningUn comtxomiso para el banco designado de pagat. de aceptar o 
de ncgocun 

d) Al designar ouo banco. o al autonza1 lo negoc~O.n a cualquier otro 
baoco. o al autorizar o pedir a un banco oue agregue su conf1r.nac.On. 
el banco emfS.OI' autoriza a dicho banco a efectuar et paQO. a aceptar o 
a negociar. segün sea el caso.contra la presentaci6nde losdocumen· 
tos aparentemente conformes con los términos y las conchoones del 
crédito. v se compromete a reembolsar a dicho banco de conformtdad 
con las d1spostciones de estos ank:ulos 

a) Cuando un banco emisor da instrucciones a otro banco (banco notfÍI· 
cador). POf cualquier medio de telecomunK:aciOn para notificar un 
etéchto o una modifcacibn relativa a un crédito v 'tiene la intenc'6n de 
que la confirmación por cana sea el instrumento operativo del crédito 
o de la modifK:aci6n. dd\a telecomunicación debe especif"ICM csi­
guen detalles completos• (full deta1ls to foJlow-). o u na expresión simi­
lar. o incHcar que la confr.maciO.n por carta sera et instrumento operati­
vo del crédito o de la mochficaclOn. El banco emisor debe remitir sin 
::::::~,~~ notificador el instrumento operativo del créchto o de 

b) La telecomunicación será considerada como el instrumento operativo 
del crédito o de la modific.acion, v ninguna confi~i6n por carta 
deber A ser enviada. a menos que en la telecomunicación se especif1· 
aue •siguen detalles compk!tos• (full details to follON}. o una expre-
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Artlculo13 

..._, .. 

Anlculo15 

-·· 

82 

s10n similar. o que se precise Quo la confirmación per cana deberá ser 
el instrumen10 opcratrvo del créchto o de la mocfof1cac16n 

e) Una telecomurncac16n enviada por el banco cmrsor con el proDOsno 
de ser el instrumento OP<?ra11vo del crl>d1to. deber a indicar cloramente 
Quo et créd110 es cm nido su,eto a las• Reglas v Usos Uniformes Rcl<?ti· 
vos a los Cr~1tos Documentar.os•. Revisión d~ 1983. PubHcac10n 
N ° 400 de la Cámara de Comctc10 lntcmac1onal. C C 1 

d) 51 un banco uhhza los sorvte•os de otro banco o bancos tbanco not1f1-
cador) Pd'ª notificar el créd1toel bonef1cM1no_ dcber/J asimismo u11l12ar 
los servoe1os ~(de los} m1vno(s) brmco{s) para n011frea, cualquier 
mod1fteae16n 

e) Los bancos sertln tCsPOnsables de todas las consecuencias que resul· 
ten de la inobser..ancla por su poJrte do los proced1m1cn1os dispuestos 
en los parbgrafos anterk>res 

Cuando se encargue a un banco de enutrr. confirmar o n01ificar un aéc!lto 
en términos similares a los deotroemrtldo. confirmadoonot1ficado ames. y 
esta último haya sufrido enmjendas.. se entendtná Que las cond.cfones del 
crédito por emrtir. confirmar~ notrfiear no induirbn ninguna de las rnodif1· 
cac1ones, a tTlOnOS Que en las instrucciones so esDe<:ifJQucclararnontecua­
les sor~n las modlfcaciones aplicables. Los bancosdeben\n desaconseJar 
Las órdenes de emitir. coofirn1<.lr o notrficar un cr6chto de esta manera 

Cuando un banco reciba instJuccionos incompletas o imprecisas para 
enitir.oonf1nnar. notificar o mocsif"icar uncrt?c::hto. poesra dar al beneficiario 
un aviso pr-etjm1Ntf a titulo únplernente infonnatrvo sin incun1r en respon­
sabilidad.alguna. En este caso el cr6drto no se ernrtir.\. ~firmará. not1hca­
rá o modificará sino cuando el banco reciba las aclarac1ones necesanas v 
esté dispuesto a actuar según estas 1nstrucoones Los .bancos deberán 
suministrar sin demora la informac;J6n necesaria 

Los bancos deben cxamir.ar todos los documentos con razonable cuida­
do para comprobar Que aparentemente est.an de acuerdo con los términos 
y las condiciones del crédito. Los documontos Que. en apariencia. no con­
cuerden entre s1. ser/In conslderad-,s corno que no estan aparentemente 
de acuerdo con los términos y las condiciones del cédrto 

a) S1un bancoasi autonz-adoefectUn un pago. ose compromete aefl?Ctuar 
unpagod1tet1dooacepta.onegociacontraPresentac'6ndectocumen­
tos aparentemente confOtll"leS con ~ térm1~ v las condiciones del 
aéd1to.laparteQuehadadolaautorizaoOnQuedar3obligadaareembol­
sar al banco Que ha efectuado el PetQO. o se hacomprometKtoaefectuar 
unpagodiferdo.ohaaceptado.onegiociado.vatomarlosdocumentos. 

b) 51 en el momento de recibir los documentos. el banco emisor conside· 
ra Que aparenternante no est.ln confOl'fneS con los términos y las con· 
d1C1ones del c&chto. deba decidir. úmcamente sobre la baSé de estos 
documentos. si los acepta o los rechaza alegand~ Que aparentemente 
no estén conlomies con k)s ténn1nos v las condiciones del crédito 

e) El banco emisor drspondrA de un t•cmpo razonable pa1a examinar los 
documentos y para dec;ct1r. en las. condictoncs Que se acaban de OJll.· 
presar. si acepta o rechaza los documentos 

d) Si el banco emisor decide rechazar los documentos. deberá notificar 
inmediatamente por un mediodeteiecomunK:aciOn ysi no es posible. 
porcualQuier otro medio ripido. al banco que le ha remitK:lo IO$dOCU· 
mentos (banco remitente) o al beneficiario. S• los documemos fe fue­
ronremi11dosd1rectamenteporél Enesteavisoelbancoemisordeberá 
tndicar las discrepancias en vinud de las cuales rechaza los docu­
mentos y precisar también si los documentos Quedan a dispos.i-
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C•6n del u?m111?n1c (el banco 1emnen1c o el b-:?ncf1c•a•10. -;egun 
sea el caso) o s1 se lo~ esta devolviendo El ban::o cm1so1 tcndra en· 
tonces el dCJC'ChO de 1eclamar al banco rem11en1c la rcst1tuc16n de 
cualquier reembolso Que haya efectuado a este banco 

e) S1 el banco emi...ar no actoase de acuerdo a las d1sposoet0nes de los 
paragralos (e) v (d) de este articulov/odc¡are deponer los documen· 
tosa la d1spos1ci6n del prnscn1ado1 u om1t•cre re1ornarselos. perdoráel 
derecho de alegar Que los docurr>entos no seconlonnan con los térrni· 
nos y las cond•c1ones del eré-doto 

f) Si el bancotcmitentc llama la atcnc10t'I del bancoen'hsor sobrelaextS· 
tcnc1a de cualquier d1sc1cpancia en los documentos. o bien le inl~al 
banco Cf"Tltwr auc tl<l efectuado el pago .. contr.Jldo un compromiso 00 
pagod1fer1do. aceptado o negociado ba¡o rese ....... ao contra una garantia 
relativa a es.as d•screoancias. el banco emisor no quedad Pof ello exo· 
netadode mnguna de las obl1gac1oncscstablec~a.s en el '?"'e5ente urtl· 
culo Estasteservasogaran1iassolamen1eafectanlas:-elac1ooesontreel 
banco rcmi1ente y la parte respecto de la cual s.o h& tonnulado la reserva 
o respecto a Quien o por cuenta de Quien so ha obtenido la garanUa. 

C1. ~u sula• ••onerstorlm• 

Artlculo17 

Artlcuk118 

Artlculo19 

,......,....,20 

Los bancos no asumen ninguna obl1gac•On n1 responsabilidad respeaoa la 
forma. la sufocicncia. la OJtaciltud. la autenticidad. la falsificact6n o olvaltx' 
legal ~ningún documento. ni rcspec1o a l.ss COndlOOnes generales y/o 
paniculares Que se 1nd1Quon en los doeurncnte5. oque se agteguon a ell05. 
tampoco asumon obltgaci6n n1 responsabilidad alguna llO' la desCfipct6n. 
cantidad. peso, calidad. estado. embalaje. desoa<:ho. val0t o existencia de 
las rn01cancias1eprescntadas pee Jos documentos. ni aun respecto a la bue· 
na fe o a los actos y/o las ormsiones. a la sotvcncia. oJ cumplimtentode las 
obl1gaoonesolnreputac.K>odclas~dores.tran~1~asoasegu­
radores de la mercancla o de cualQuter otra ocrsooa. QUten qu.era Que sea 

Los bancos. no asumen ninguna obhgaciOn ni tesponsabiltdad por las 
consec:ucncsas provenientes del retraso y/o pérdda que puedo! sufrir en su 
tr!insilo. cua1Qu1e1 nlensa¡e, carta o documento. ni por el retafdo. la mutila· 
ción u ouos en ores que se puedan producir en la transmisión de cualquier 
telec:omunicaobn Los bancos no asumen ninguna obl'Qo8ción ni tcsPQr1-
s.abilidad por errores Que se c0tnetan en la traducción o mterptetac'On de 
ténTunos tbcnoeos y se reservan el derecho de ttansmitir los términos de los 
aedrtos sin tradvc•rtos 

Los bancos no asumen ninguna obhgaci6n n1 respcnsabihdad por las 
consecuencias Que puedan der n.tat"'"...C de 13 101erTI.J~ de su propia act• · 
vldad provocada por casos fortunos. motines, conmooones cN1Jes. 1nsu· 
necciones. guerras o pcw cualquier otra causa de fuerza mavor. asl cono 
PD" huetgas y e.erres. Salvo autaizacibn ~presa. los bancos no se com­
prornetertm a efectuar ningUn pago d1fendo. ni efectuaran n1ngUn pago. 
ninguna aceptae16n o negociación al reiniciar su actividad. en el caso de 
créchtos que hubiesen vencido durante 1al 1numupci6n de sus actividades. 

a) Los bancos que utihcon los servicios de otro banco u otros bancos para 
dar cumplimiento a las instrucciones del ordenante. lo haran PClfcuen· 
ta y riesgo de este ordenante. 

b) Los bancos no asumen ninguna obhgaciOn m responsabilidad en el 
caso do que las instrucciones que ellos transmitan no sean atcndid3S. 
aún si fueran ellos mismos quienes tomaron la imciativa en la selección 
del otro banco o de los otros bancos 

e) El ordenante del crédito debertll asumir todas las obligaciones y res· 
ponsabihdadeS que se desprenden de las leyes y costumbres vtgcntes 
en los paises extranjeros e indemnizar a los bancos de todas las conse­
cuencias que de ellas pudieren resultar. 
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C2.. Reembol•o 

Artlculo21 

Articulo 22 

-23 

84 

a) S1 un banco emisor t1ono la mtencrOn de Que el reembolso al cual un 
banco pagador. aceptador o negociador t1Cne derecho. sea obtenido 
por este banco en otra sucursal u oficina del banco emisor o en un 
tercer banco (todos estos de ahora en adelante denominados bancos 
reembolsadores) debe proporcionar oponunamente al banco reem· 
bolsador las instrucc_i~nes y las aUlorizacioncs opropiodas Que le per­
mita~ t:ionrar las pe11C1ones do reembolso y sin poner para olio COfTIO 
cond1C10n Que el ~neo auc tiene el derecho do reclamar el reembolso 
tenga Que oert1fK:ar al banco roembol.sador su conformidad con los 
téfminos v las condiciones del crédito. 

b) Un banco en·usor no estarll rel~ado de ninguna de sus obhgac1ones 
do efectuar él mismo el reembolso. si éste no es efectuado por et banco 
rcombol.sador. 

e} El banco emisor ser-A responsable ante el ·banco pagador. aceptante o 
ncgooactor por cualQu.cr pérdida de intereses.. si el reembolso no se 
efectüa a la primera solicirud presentada al banco reembolsador. o de 
cuai;auter otra manera presenta en et crédno. o Pof" acuerdo mutuo. 
segun sea el caso. 

a) Todas las instrucciones para ernitrr cr~rtos y los créditos mismos y 
lleQado el caso. todas las 1nstruccionescte mod1ficae10n y las modifca­
ciones mismas deben especificar con precisión el documento o los 
documof1:10S contra los cua~ se efectuar A el pago. la aceptaciOn o la 
nogociact6n. 

b) E..:pres1ones tales como e Prtmera Clase• (F1rs1 Class). •Bien Conoci­
do• (Well KnOINO).•Cahficado• (Ouallfred). •Independiente• (lnde· 
pcndcnt). cOllOBI• (Otf.c1al). no dcberbn 5ef" utilizadas para des;gnar 
a qu;enes omiten los documentos exigidos en un crédrto. Si tales ex­
presiones se inco•por.m en los términos del crédito. los bancos ac:epta­
rlm los documemos respcctrvos tal como les sean presentados. siem­
prn quo aparentemente estén de BCUerdo con los tbrm1nos v las cond1· 
cioncs del créchto 

c) Salvo estiputaci6n contrana en el crédito. los bancos aceptaran corno 
OJiginaJes los documentos poducidos o aparentemente productdos 
(i) por sistemas de fotocopia; 
(ii) por.ocomoresultadodeslstemasat~omatlzadosocomputanza· 

dos: 
(fü) par copia med'8nte papel carb6n. 
si son señalados como or~inales. sujeto a Que. cuando fuete necesa­
rio. tales documentos parezcan habet S.C:So autenticados. 

Cuando se exijan documentos difCTentes de los documentos de transpor­
te, documentos de seguro y facturas comerciales. el etédrto debe estipUlar 
quiéndebeemrtirdichosdocumentosv/oeltextooelcontcnido~lado 
de los mismos.. Si el crédito noloestrpula. los bancosaceptarbn los docu­
mentos tales como les sean presentados. siempJe y C1Jando la infonnaci6n 
que contienen permita relacionar las mercancias y/o los servicios• que se 
refteren los mismos. con la mercancia y/o los servicios descritos en la(s) 
factu1a(s) cometcial(es) ptesentada(s). o con aqueUos a que se reíiete el 
crédno. 5' el crédito no estipula la presentación de una factura comercial. 

Saivoestipulacibn contraria en el crédiw. los bancos aceptarAn un docu· 
mento que lleve una fecha de emisión anteriot a la del crédito. sicmpnt y 
cuando dicho documento sea presentado dentro de los plazos fijados en 
el crédito y en estos aniculos. 
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D1. Documento• de transporte (Documento• que Indican ol ambarque. o el despacho o I• 
tom• 11 cargo do la rnorcartcüt) 

Artlculo25 

ArtfculoH 

A menos que un créd110 Quo exija un documento de uanspene est1pUJe 
como tal un conoc1mientode embaroue marft1mo (o un conocimiento de 
ernb.'lrQue que cubra el transpertr p0r tna1). o un recibo. o certificado 
POstal de despacho 
a) los bancos accpurán. ulvo estipulac10n coniraria en el crécflto. un 

documento do transp0ne auc 
(i) Aparentetne:ntt>hava S•doemrlldo p0r un uanspart1sta des.gnado 

o su agente. y Que 
(ii) lndiQuc el despacho da las mercancias. o que se han tomado a 

cargo. o Que se han embare&do. según el caso. v qun 
(iii) Cons•sta en el fut>go completo de ooginalcs entregados al con­

s.gna10110 sr so crn1t10 en fn!s de un original. v ouo 
(;y) Cumpla con todas las dcmAs est1DUfac1ones del cr6d1to 

b) Su,eto a lo amba mencionado. v salvo est1Pulaci6n contraria en el cré­
dito. los bancos NO recnazar&n un documento de transPorte Que. 
(i) Uove un titulo tal cornocConocmiicn1ode Ttanwone Combina· 

do• (Combincd Transport 8111 of L.ad1ng). cDocumento de 
Transporte Comb1nado11 (Comb1netS Trans.POrt Docurnent). 
•Conoc1m1cnto de Transoorle Combinado O de EmbarQuo Puerto 
a Puerto• (Combinad TransPOrt B•ll of Lad•~ or POfl·to·Port ~df 
~~~~~~:~~~~~%ocombinao6n tltuloscons.gnif•· 

(ii) lndiQue algunas o todas las coodoooes del transport.e. hae.endo 
reforencia a una fuente o a un docu~nto diferente~ doeumen · 
to de traru;porte mismo (documento de rrans.p0r1e «Short form•) 
(abreviado) o con eJ dorso en ~aneo). y/o 

(iii) ~~~e~~~~~~~ ~n'f~~r~'~::!ri~i g~:::~:: ~: 
puerto do desembarque. y/o 

(IY) Se teftera a cargamentos tales corno en contenedOteS (contai4 

ners) on platalonnas de madera (paUets). o similares. y/o 

(v) ~~~~,!:j~~~~~~~Jeº~a=~vi~~ 
Puerto de embarque y/o de desembarque. 

e) Satvo est1PiJlaciOn contraria on el crédito. en el caso de.transPorte par 
vla marltJrna o por mAs de un medio da 11ansp011" pem 1ncl~ un 
transporte par vla marltima. los bancos rechllzar:tn un documento de 
trallSPOlte Que: 
(i) lndiQuc que cstA sujeto a un contrato de fletamento (c:harter Poar· 

ty). v/o 
(íi) lnd1Queqoeelbuquequehar&eltranspon:eesimpulsados61op0t" 

velas. 
d) Salvo estipulaci6n contraria ~!l el crédrto. los bancos rechaz3rbn un 

documento de 1ransporte enutido POI un despachador de carga a me· 
nos Que sea un Conocuniento de Transpone Combinado FIATA. 
aprobado par la Cámara de Cometeio Internacional. o a menos Que sea 
emitido por un despaehador de carga actu-!lnclO en calidad de uans­
ponista o de &gente de un transp()f't1st4 designado. 

~~~'T~~~¿'~= ::,t!,~~~r~~de transPOrte est1Pula como tal un 

a) Los bancos aceptar.!in. salvo est1pUlaciOn contraria en el crédito. un 
documento de transporte que· 
(i) Aparentemente haya sido emihdo Por un transportista designado 

o por su agente. e 
(ii) Indique que la ~rcanda ha sklo embarcada o colocada a bordo 

de un buque des.gnado. y 

(iii) ~t~~l~~~~1bºe~~~~C:::ffN;;"!~ entrogadoal consig-
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ArtlculoD 

_,., 
86 

(rv) Cumpla con todas las dllft\As es1rpulac1ones del crédito 
b) Sujeto a lo arriba mencionado v salvo estrpulaci6ri contraria en el cré­

dito, los bancos NO rocnazar:m un documento Que 
(i) Lleve un tltulo tal como 111Conoc1mien10 de Transpone Combina­

do• (Cornbined Transpon 8111 of Lad1ng). •Documento de 
Transpane: Combinado• (Comb1ned TranspOrt Documenl). 
•Conocimiento de Transporte Combinado o de E mbarciue Pu en o 

~rLad~~~>~<;,~~~~~~~~~a°~~?~~~"3c~~~fo~·~:~"n~!~' 
cado y/o efecto similares, v/o 

(1i) lnd~~ n•ounas o todas las cond1c1onos del uansDOl'le hacoendo 
reterenc11t a una fuente o a un documento diferente del documen -
to de transpone mrsrno (documento de transporte cShon form• 
(abreviado) y con el dorso en blanco). v/o 

(1ii) ~~~e~n~g:~~t~u~ ~~ ~ ~:n~~~ ~::::~:: ~: 
puerto do dc?SembatQue. y/o 

(rv) Se reflefa a cargamentos tak!s como en conte~ores (contai­
ners). en plataformas do madera (paUats). o sun1lares 

e) S&No estipulación contraria en el crédito. los bancos rechazar.1in un 
dOCUmttnlO que: 
(i) lncHQue Que está sureto a un contrato de netamente (chartcr par. 

tv). y/o 
(ii) 1 nd1QueQue el buque que hara el transpone 0"5 impulsado sólo por 

velas. y/o 
(iii) ~~=~ne previsto• (1ntended) o un término uní. 

- ~~~~gYi~~~o~~~ue~~~~~:,~~ 
dssposte:tOOeSdelarttculo27 (b) etnd1QueasJmismo.el puerto 
de embarque real. y/o 

- El pyerto de ~rque - a rrienos que el lugar de destino 
final indJCado en el doc:umento sea diferente del puerto de de· 
sembarque. vio 

(jy) sea ~rtido por un despoch.ador a menos Que se 1nd1Que que es 
emitido por dich<>de:s.pachador actuando en caltClad de transpor. 
trsta o agente del transportista des1gn.:tdo 

a) En el caso de tJansporte por mar. o por más de un medio de transpor'te 
pero incluyendo el matltJr'l'.K>. tos bancos rechazar.ln ~n documento de 
transporte en el que se ind6Que que la mercanc:ia ha sido o ser.11 cargada 
sobre cubietta. •menos oue el cr6df'lo lo autOrice espectficame-me. 

b) Losbancos.NOrechazar6nundocumentodetransportequecontenQa 
una indlCCK:lón según la cual la mercanda puede ser transponada so· 
bre cubierta. lSiemPl8 y cuando no se diga espec:Jfacamente que las 
mercancias han sido o seran cargadas sotKe cub~ 
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Artlculo30 

Artlculo32 

pueno de cmbarQue, o el lugar de despacho. o donde se tomó a cargu 
la mere.ancla. v el pueno de dcscmba1Que. o el lugar de destino. h~n 
sea de un buQue a otro buQue. o de un med•O de 11.:msportc a otro de 
la misma especie. bien sea de un medio de transPOne a otro d•Sl•nto 

b) A monos Que el transbordo esté proh•b1do oor los léfm1nosdcl crCcf1to. 
los bancos aceptaren documentos de transpone que 1nc1aucn auc la 
rnercancia será ob1eto de transbordo. sicmp1e v Cud'"l'JO el transporh! 
complelo esté cub•crto por un sólo v Unic:o oocumc·no dt:' transpone 

e) AUn cuando el transbotdo este prohibido por los términos del crédito. 
los bancos acepta1tin documentos de uanspono Que 
{i) c;:ontengan clt.usulas 1mp1e~s Que md..:;iucn Qu!: el transPQfl1s.ta 

nene el derecho de transbordar. o 
(ii) Establezcan o indrQucn que el transbordo so llevar.:t a cabO o PO· 

drb llevarse a cabo. cuando el crM1to estipule un documento de 
transporte comb1nado. o 1nd1Queel transpone del lugar de donde 
se tomarA e cargo la mere.ancla a un lugar de destino final. por 
dife1entes medios de nansporte. incluido el transpone porvla ma· 
rluma. siempre v cuando el transpone completo esté cu bien o por 
un SOio v único documento do transporte. o 

(iii) Establezcan o ind1Qucn Que las mercancias se encuentran en 
contenedor(es). rcmolQue(s). barcaza(s) LASH. y/o similares y 
setransporuuAn desde el lugar dela toma a cargo hasta el lugar de 
destino final. en el (los) mismo(s) contenedor(es). remolQuo(s). 
barcaza(s) LASH. y srmilorcs. cubiertos por uno ~ov el mlStTlO 
documento de transpof1e. 

(iv) Esuiblezcan o ind1Quen el lugar de recibo a cargo vio de destino 
fuialcorno•C.F.S.• (EstaciOn defleteContenedor) o•C.Y.• (AJ· 
macón de Con~enedores) en el. o junto al puerlo de cargu-e y/o el 
puerto de destino 

51 el crMrto estipula el desoacho de las men::anctas por c:onoo y R!QU'8n!I 
un recibo postal o un cert1fM:adode despacho porconoo. los bancos acep· 
tarbn este recibo o cert1ficado POS1al. 5.1 aparece sollado o autenhcado de 
cualquK!r otra manera y fechado en el lugar desde donde el crbd11ocst1pule 
Que las men:ancias se deben despachar 

a) Salvo estipulaciOn contraria en el creJ1100Que uno de los documentos 
P'esentados en virtud det crédito arnphQue lo connano. los bancos 
aceptarlmlosdocurnentosdetransporteQue1nd1Quenqueelfleteo1os 
gastos de transpone (en adelante simplemente llamados cflete•). de· 
ben aún ser pagados 

b) 51 un créd1to estipula que el documenlo de uansportedebe 1nd.c.ar Que 
el flete ha sido pagado. o pagado pot antieipado. los bancos aceptarlo 
un documento de transporte en et cual se mendone claramente el 
pago, o el pago anuc1pado del. flete. bten sea mechante un sello o de 
otra manera. o en el cual se indique po1 otros medios el pago del flete. 

e) Las palabras «flete pagadero por anticipado• (frcight Pntpayab&e). 
«flote a pagar por antteipado• (Freight to be Prepatd). v otras con 
s~nrtteado similar que aparezcan en los documentos de transpone. no 
se considerari.\n como prueba del pago del flote. 

d) Los bancos aceptarAn documentos de uansporte que hagan mención. 
por medio do un sello o de otra manera. de costos adicionales al flete. 
talos co:no gestos o desembolsos en Que se ha incurrido en raz6n de 
operaciones de cargue. descargue o similares. a menos que las conc::h­
ciones del crédito prohiban especihcamente tales menciones._ 

5alvoest1pulaci6ncontra11aen el crédito. los bancos aceptarán documen· 
tos de transporte que incluyan en su anverso menciones tales como •Car. 
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Art:Iculo33 

Articulo34 

ga V Cuenta del Catg.rtdor• CSh1ppcr Load and CountJ. o •O.ce Contener 
según el Cargador• (Said by Shipper to Contain}, o alguna de efecto 
similar. 

Salvo cstipulací6n contraria en el crédito. los bancos aceptaran documen­
tos de transpone que indiqu,en como consignataria de las mercanclas una 
persona diferente del beneficiario del crédno. 

a) Undocurnontodctranspenelimpioesundocumen10Quenocontiene 
cUtus.uras o anotaciones sobre ai'lacfü:i.'.!s Que hagan cons1ar expresa· 
mente el i?Stado defoctuoso de las mcrcancias y/o del cmbala¡e 

b) Les bancos rccha..zart.ln los documentos de uansPOrte que contengan 
tales c1:,usulas o ano1ac1ones. ulYO que el crédito CS'lipule e.JCPfC!Oa· 
rnon1e las clausulas o anotaciones que so puedan aceptar 

e) Los bancos cons1dcrarAn auo un documer.10 de transpone con la 
cl~l.:'sula •l•mpK>a Bordo• (Cle.Jnor¡ Board). c:;umple.conosterequ1s1-
10 s1 tal documento de transpone respeta las d1sPOsK:tones del presen­
t& articulo v del anlculo 27 (b). 

DZ. Oocumentoa de seguro 

Artlculo35 

Ardculo38 

--
--
88 

a) ~ docvmentos do seguros de~r/m sor los indicados en el crédito v 
em1bdos y/o suscritos porcompaflias de seguros o asegurad0fe5 (un­
detwriters) o por sus llgentes 

b) No se aceptarán las notas de coberturas (Covet Notes) amn1d.as oor 
corredores a menos Que el Cféd1to lo avtotice expresamente. 

Satvo est1pulaci6n contraria en el crédito. o a menos que aparezca en el 

~~r'!~~~oJs/ec~ ~~~~o~~~6';;~~=ªa~r:: 
de las ~netas. los bancos rechazaran dOcumentos de seguro presen. 
ladOS Que tengan una lech5 POSletlOf a la fecha de embarque o de despa. 
cho o de torna a cargo de las mercancias 1nchcadas en et (los) documcn. 
to(s) de uaospone 

a) Safvo quo el créchto contenga 1~rvcciones en eon:rrarK>. los dOCU· 
momos de seguro deberán expresarse en la msSma moneda dcl crédito 

b) Safvo 8'Slipulac16n eontraria en el crilocflto. el valor mlnirno PDf el cual el 
documento de seguro debe inclk:.ar Que el seguro ha .sidO susc:nto. es 

~~1~~fp <ff~~;/~¿~e5v~0~~~~~~.;!e.~;~;o:r~ 
Convenido•) delas mercancias. según el caso. aumentado en un 10%. 
Sin embargo, si los bancos no pueden determinar eJ valor CIF o CIP. 
según et caso. por los docurriemos pres.entad0$. aceptarán como d1· 
Cho valor mlnimo ol val0t por e! cual se ptde el pago. Ja acep~10n o la 
negooación del crect1to_ o ef valor de la faclura ~- ehgoendo 
entre ambos e! Que fuere mayor. 

a) Loscr6drtosdeberAnincliearoJtipodeseguroQuesereQuiereysifuere 
ef caso. Jos riesgos adicionales que deba cubnr_ No se deberá utihzar 

~~=:~=!:~(~~~~~~~!11:!:~ ~~T~:~ 
bancos~tarAnlosdocumentos~segurotalcomo.lesseanp.-esen· 
tados. sin asumir ninguna resPOnsab11tdad POI' cualQuier nesgo no cu­
bierto por los mismos. 

b) A falta de instrucciones especificas enel crl.ddo. los b&ncosaceptarAn 
los documentos de seguro tal como kts sean presentados. sin asumir 
ninguna responsabilidad porcualQuier riesgo no cubierto. 

Cuando un crédito estiPtJle •Seguro Contra Todo Riesgo• (lnsuranoe 
Against Ali Arsks). los bancos aceptaran un documento de seguro Que 
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Artlc:ulo40 

03. Factu,.. c:amerdal 

Artlculo41 

Articulo 42. • 

E. Dispoalcic>nea v.riaa 

Arde&!lo43 

Artlculo44 

conlenga cualQu1ercl~usula o anotación u.Todo Riesgo,. (Ali R1sks) inde· 
pendrcn1emcntedequesu titulo sea o no.Todo Riesgo,. (Al/ R1sks). yaUn 
s11nd.ca que c•erlOS riesgos quedan eJ11clu1dos. sin asumir rnnpuna respon • 
sab1/1dad por cuarQuier(es) t1csgo(s) Que nosea1n) cubieno(s) 

Los bancos accptar~n un documento d!" !:("guro cu.: mdlQ!Je' que la caber· 
tura QtJ('.>da SUJCta a una franou1CU!I o a un C>eceso (deóuc•ble). a ft'loeOOS oue 
se rnd•oue e ... oresarnente en el crl!d•10 Que !!I ~("<;}uro df"b{I rw~1rs.e sm 
COf1S1dcrar nongUn parcen:.a¡e -

a) Satve est1pulac1ón conrraua en el cród1to. las facturas ~c1ales. se 
deben e•e>ed•r a nomble del ordenante del crédito 

b) Salvo est1pulac16n CPntrana en el crl!d1to. ros bancos pueden rechazar 
ras facturas cornercialesexoed•das por un"ª'°' supe110t al \falorpenT11-
1ido por el crbdno. Sm embargo. si un banco. autorllado a P30er. o a 
comorotTl<!"terse a ef~uar un p.,go d1fer1do. o a aceptar. o a negociar 
en \f1rtud de un cré-d1to. ace::iia tales facturas. su decisión comP1ornete· 
ra todas las partes. Sl<?mpt"e v cuarteto dicho banco no haya pagado. o 
no se haya COITIP'Ot'1"1Clido a efectuar un pctgo dr!erido. o no haya i!lCeP· 
fado o neQOCiado POI un valOf supmlOt" al .mpcrte pemütido por el 
etl?d1to 

e) La descripción de las mcrcanclas Quo aparezca en laf-=tura comercial 
debe cortespondeT a su desaipaOn en el crédito. En todos kJS demás 
documentos. se pOdr~ descnbll" las rnercanclas en 1étminos generales 
siempre v cuando no soan incompatibles can la desc:ripc;bn de las 
mismas en el Ct~•tO 

S1 un eted1to exioe confirmación o cemficac:l"On de i>e:so en el CCISO de 
transoone no martutT10. 10$ bancos accptar~n la colocaciOn de un sello de 
pesaje o cualquier otra dec:laraciOn de-~o QUC pare.zc.a haber srOo COIO• 
CM1a en et docurncn10 ~ transpe>ne por el transt>Onista o POf su agente. a 
menos que el aédrto estipuJeesoecif.c..11"T'ente quola confirmao6n o certi· 
ficac16n de peso dobe ser ObJ61o de un documento separado 

a) Las e.icpres1ones <1:Alrededor de• (AbOut). .Aproiumadamente• (Cir· 
ca). u otras similares Que se em.pleen en relación al \falor del créd110. a 
la cantidad o al precio unilano declarado en el crécflto. deben intel"'p"e· 
1arse en el sentido de que pcrmrten una diferencia hasta del 10% en 
exceso o en dofocto sobre el varor. la cantidad o el ptpe10 unnano a los 
cuales so refieren 

b) A menos Que el créc::!ito disponga Que la cantidad de tas meTCancias 
especificadas no debe ser superada o disminuida. SCt"á tolerable una 
d1ferenc1a del 5% en exceso oen defecto. aun si los embarques parcia· 
les no están autorizados. siempre v cuando el valor total del de$J>aeho 
no exceda el valor total del crédito. Esta tolerancia no es aphc:abJe 
cuando el crédito estipula la canttd'ad en términos de un nümerodeter· 
minado de unidades de embalaje o do panictas individualizadas. 

a) E$1An permitidas las utilizaciones y/o despachos parciales. salvo que el 
etéd1to disponga de otra manera 
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Artlc:ulo"5 

b) No so considerarán como embarques parciales los marl11mos o los que 
se hagan por mil~ do un mees.o de lranspane pero 1ncluvcndoel trans· 
porto marltimo. real12ados en el mismo buque v para ol mismo viaje. 
aunque los documentos de transpone que md1Qucn la carga a bOfdo 
tengan fechas diferentes de CJtped1c•6n V/o 1nd1ouen d1terentE"S puer­
tos de embarque 

e) No se consideraran como embarques parcial~ los que se hagan oor 
com~o. si los 1ec1bos de corroo o los cen1f1C.ados POS.tales aparecen 
sellada!>. o autem1cados del otra manera y en el lu~ar donde el cr~:to 
estipula que se deben despachar las mcrcanclas. y en la misma fecha. 

d) No se con,.idcrarán como despachos pa1c1ales. los que s.c hagan por 
mcd105 de ttanspori~ diferentes de los deSCntos en los ~m1f~ (b) y 
(e) del pre!.ente articulo. a conchci6n OC que los documentos de trans­
pones.can emitidas por el m1'.:>fTlo nansPo.,•'!>ta o POI'" su RCJCntev de oue 
md1auen la misma lec.ha de emis10n. o\ miSIT\O lugar de despacno o de 
torna a cargo de las rncre<1nclas v el mlS(Tl() destino 

Si se estipulan en el ot?d110 ut1hz.x:tOOeS y/o despachos fraccionados en 
~riodos determinados y no se utlliz.a vio despach8 alguna fracción en el 
periodo aU10ftzadO para esta fracc.t.>n. ~ la disponabihdad del crédito 
para esta hacc16n v para tOdaS las substgU~ntcs. salvo Que el crédito lo 
d1s.ponga de otra mar.era 

E1. F.c:ha de v9ndmlento y preaentacl6n 

Artlculo46 

90 

a) Todo cr6C1tc debe indoCaf una focha últlt'n:I de vencirruento para la 
P'"S:Ontoclón de IOS dOCUsnerllOS para el pago. la acl!PtaGIOn 0 la neQO· 
ciac16n 

b) Excepto lo d1sPUeSto en el Anieulo 48 (a). los documentos deben ser 
prcscntaaos a mbs tardar en la t~ (lh.rna &! veocarmento 

e) Si un banco emisor ind.ca que et cródrto estar& d15pCtn1ble •por un 
mes•. •PCJf' seis meses •. o de manera szrrular. PofO no precisa la fecha 
en Que comenzar a a corwt'" el pl&Zo_ la fecha de emi:siOn del eré-dita Pof 
el banco emisor so considerará como el pnlTlCf" dia a panir del coal 
empcz.ar,\ a CCfl'et" doeho plazo los bancos deberlm deSest1mular la 
pl'actica de señalar de esta manera la fecha de vencimoento 001 cred1to 

a) AdemAs de estipular una fecha Uhima pora la presentación de los do· 
cu montos. todo crédito Que exi)a uno o mM documentos de transpone 
deber:S tanibtl!'n estipular un periodo de toempo. e•presamente def1n•· 
do. contado a parw de la techa de emisión del o de los documentos de 
1ransoorte. dentro del cual debe efectuarse la piesentac10n de los do· 
cúmontos para el pago. la aceptact6o o la oegoc..a.c}Ón. S1 no se cspe · 
cifica este periodo. los bancos rcc:hazat6n los documentos que~ les 
presenten con un retardo de~ de 21 dias contados a partir de la 
fecha de emisión del o de Josdoeumentosde trans.porte s.n embargo. 
en todo caso. los documentos no podrAn sm P'esen1ados des.pués de 
la fecha de vencimiento del créchto 

b) Para los fines de los presentes anK:ulos se constderarA como techa de 
emisión del o de los documentos de transpcl(le 
(i) En el caso de un documento de transpone que pruebe el despa· 

chO. o la toma a cargo. o la recepdOn demercanclas para su des· 
pacho por un medio de tran$p()rte diferente al aéreo ~a fecha de 
emisiOn Que indique el documento de transporte o la fecha del 
sello de recibo Que aparezca en el mrsmo. si esta última es poste· 
riof; 

(ii) En el uso de un documento de transporte Que pruebe el tr&ns· 
pone abreo - la techa de emisión Quo mdiQue ese documento. o. 
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Articulo48 

Artlculo49 

Artlculo51 

si el créd1tn estipula Que el dOCul'Tl(>nto dt• 11 .. nspartc rtcbc 1•1d1car 
la fecha real de vuelo. la fecha 1cal de vuC'lo O•JP •nd•cuc el docu 
mento de tra11?.partc 

(m) En el caso de un documen10 de transporte Que pruebe el cmbar· 
aue a bordo de un bu Que cxp1csamcntc idcnt1f1cado - la fPCha de 
cm1s16n del documcrito de transoortc o. en el caso de una anota· 
C10n a bordo. confomie al articulo 27 (b). la techa de esta anota· 
Ción; 

(iv) En los casos en auesc aplique el artlculo44 (b). la fecha. tal como 
acaba de detcrm1nars.c. del último dcx..umentode transpone em•· 
t1do 

a) Si la fecha de venc1m1en1u del créd•to y/o el úlwno dia del plazo p<'!ra 
la presentación de los dr-:::umcntos. r:0-·'.'!d., a pttrtir d"! I;, fecha ~ 
cmis10n del o do los documentos de transpone estipulados en el créd1· 
to o detorm1nado en virtud del articulo 47. co1nc1do con un dia en el 
cual esté cerrado el banco al Que dcoan sc1 presentados. por razones 
ditetentes do las citadas en el articulo 1 9. la focha de venc1mientov/o 
el último dia del p!.;izo para la prcsentac10n de los documentos a panir 
de la f~ha de cm1s16n del o de los documentos de transporte. según 
sea el caso. ciuodara prorrogada hasta el primer dia hAbil sigufcnto on 
et Que dicho banco esté ab•erio 

b) La fecha limite do cmbarciue. o de desp.'.)cho. o de torna a cargo no se 
pronogart. pcrQue se prottogue la techa de vencimiento del oédrto. 
y/o del plazo de prcscntac16n de los documentos contados a pan ir de 
la techa de crnisiC>n del o do los documentos de fl"a~. ven vinud 
de lo previsto en este arttculo Si en el cribd1to o ch .:ualQutera de sus 
modjficacK>ntr.:. no so es1•P\Jl3 esta tecna hm11e de embarque_ los ban­
cos techa.zarltn los documentos de transpone QUC 1nd1QUcn una fecha 
de ern~i6n postanor :s !:s fe-Jt:J deV!!nczmiento cstrpu~ p.:ua e! c:td1· 
10 o sus modrficaciones · 

c) El banco al cual son pfCS(!ntados los documentos et PfTme!' dia hábil 
siguiente. ~la agt1'gar a1os docl.J'f1"8ntos la cert1ficac16n expresa de 
aue fueron presentados denrro de la pr6ffoga del témuno de vel'"IC!· 

=~1f~?~~:~rt~;!~~~a~~::.v1~~~~~~C:~1l; 
C.!lrnara de Comercio Internacional. C.C.I~ N" 400 . 

Los bancos no estar-an obhgados a aceptar la preseniaet6n de los docu· 
mentas fuera de su ho1ario de a1cnc16n al púbhco 

a) Salvo est.1pulaci6n contrana en el crédito. la palabra •EMBARQUE• 
utilizada para determinar la fecha mks prOx1m.a y/o la fecha limite de 
•EMBARQUE-. se entenderll Que incluye las expcesiones .Carga a 
Bordo• (L.oachng on Board)_ •OesP3ChO• (Dtsoatch). •Toma a Car· 
go• (Taking Charge) 

b) ~~=~~~;~~:==~=~"a!~~::a:,~1~i°a~n 
c) NosedeberanutiltzareJ1.pres.anestalescomocPronto1t(Prompt).•ln­

med1atamente• (lmmed•atety) .• Tan Pronto como Fuete P0$1ble• (As 
soon as Possible). Pero si se las util~re, los bancos las interpretarAn 
conto. una exigencia para que el embarque se electüe dentro de un 
1érmino de 30 dlas contados a partir de la lecha de emÍSIÓO del crédito 
por el banco Bnl1sor. 

d) Si se usaren expresiones como •EL• (On). o cAtredcdOf del...• 
(Abou1). o similares. los bancos las in1erpre1erén como la ex.genc:ia de 
Que el embarque se haga durante el periodo comprendido entre los 
c1oco dias anteriores v los cinco dlas postenores a la fecha indicada. 
incluido en amboS casos el Uft1mo dla linnte 

l.Aspalabras•AI• (To).«Hasta• (Until).•Hasta El• (Till).•Oesde• (From) 
y eJ1.presiones similares Que empleen para definir cualQuier fecha limite en 
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Artfculo 52 

Artlculo53 

F. Tron.sforancia 

Artfculo 64 

92 

el cr~1to se entender.'tn que incluyen la techa indicada. La palabra e Des­
pués Del• (Afler) se entender:. que excluye la fecha indicada 

Se entenderá que lasc•Presiones«Pr1mera M1tad1> (F1rst Half). o «Segun­
da Mrtad1> (Second Half) do un mes. C()l'J\prenden respec1rvamcnte desde 
~primero hasta el Qumcoinclusrve y desde el d•eciseis hasta el ültimodla 
de cada mes. inclusive 

Se entenderá que las e;i,.oresoones •A Comienzos• (8eg1nnmg). t1.A Me­
diados• (M1ddle). o otA Finales• (End) del mes CCWT1orenden respectiva­
mente de-soeel pt1tnefo hasta el diez 1nclusrve. des.de el once hasta el ve.1nte 
inclusive v desde el ve•ntruno hasta ol úlhmO dia de ca-da mes. 1ncluslVf! 

a) Un C•éd1to tr3nslcr1blc es un crM110 en virtud del cual el bencficumo 
l•Cne el derecho do cx1g1r al banco encargado de efectuar el pago o la 
acep1ac16n. o a cualquier otro banco hab1l1tado para efectuar 1.1 nego­
ciac16n. Que haga el aédrto disponible total o pa1caalrnen1e a una o 
varias otras partes (sogunesos bcnef-ciarios). 

b) Solamente pUOdo ser transferible un aéd1to sf es calificado exoresa· 
men1e como •Transferible• (Transferible) por el barco emlsor. Térmi· 
nos tales corno• Orv1s1ble• (Orvrs1ble). • F-racct0nable• ( Fract1onable). 
•Ces1ble• (Ass1gnabl'e) y •Transm1s1blo• (Transm1ss1ble) no agregan 
nada al sentido del 1~1no .Transfer1bie1> (Transferible) y no deber:.n 
ser ernph!lados. 

e) El banco requenda para efectuar la transferencia (bancotransten.mto), 
sea Que haya o noconlirrnaoo el crédito. no tendrb ninguna obligación 
de efectuar tal transferencia sino dentro de los limnes y en la forma 
expresamente consentidos por dicho banco 

d) S&ilvo est1pulaci6n en contrauo. los ~rgos bal'lGlllnOS respecto a las 
transferencias son pagaderos POt el primer beneficaano El banco 
transferente no estarb obhgado a efectuar la transferencia hasta tanto 
no se le paguen dichos cargos 

e) Un etéd1to transferible PtJedc ser transfendo sotamente una vez. Se 
pueden translet1r PDf separado fracciones de un c::réd1to transferible 
(Q~ no OJtceddn en total el valor del etédrto} a conc:hoOn de Que no 
estén prohibtdos IOSembatQues p.arcialesvel con¡unto de tales nans­
fetenc1as se cons1derar.t Que consmvve una sola transferencia del eré· 
d1to. El créc:Mo solamente puede transterirse en los términos y cond1· 
cienes especifJCadOS en el crédito ongmal. con la excopcibn del valor 
del ct6d110. de cualQuief' prec.a unitario indicado en el mismo. del pe. 
rlodo ae validez. de la fecha limne para la presentac>On de los docu · 
mantos segün el articulo47 y del pfa.:o Data el emba.IQue. que pueden 
reducirse. o del porcentaje por et cual se debe efectuar la cobeflura del 
seguro. Que puede aumentarse de tal m.ltlera Que oroporcione el valor 
de la cobertura estipulada en el crkhto original o en lo$ presentes art•· 
culos. A.csernJis el nombre del pnmer beneficiano puede ser sustnuldo 
por el del ordenante del crédito. pero si según el crédito Of"fginal. el 
nombre det Ofdenante debe aparecer en cualQuier documento distinto 
de la factura. esta exigencia debe ret.petarse 

f) EJ Pfirner benef1ciano tiene el derecho de sustituir sus propias facturas 
(y le u as de cambio si el crédno estipula Que se guen ielTa$ a cargo del 
ordenante) a cambio de tas del segundo benehci.ariio. Por valores Que 
no excedan el valor ortg:1nal estipulado en el crédrto y POI" los precios 
unttarios ori'1inales. si estuvieren estipulados en el crédno y en los ca­
sos de seme1zmte sustnuciOn de facturas <v!etras de cambio). el ptimer 
beneficiar jo pyedecobraren v1nud del crédito Ja diferencia. si la hubie· 
re. entnt sus propias fitCluras y las del segundo beneficiario. Cuando se 
haya transferido un crédito y el primer benefic1ariodebasum1n1Strar sus 
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Artlculo&S 

propiasf~turas (y lct~as) a cambio de 1.-:Js facturas (y lt"":tas) del segun­
do benehciario. v deJ6 de hacerlo ar primer requerin•~nto. el banco 
llamado a efectuar et pago. la accp1ac10n o la ne-go..·1ac1on 1.er:ie el 
derecho de rom1t1r al banco emisor los documentos rec•tl•dos en v1nud 
d.er cr~11~. incluidas las r~ctutas (V letras) del segunek' ti:cnef.ciario. v 
sin íncurr.r en responsabilidad fronte al Pflml!r bcnefoauo. 

g) Salvo Que esté de otra manera est1PuladO en el crédito. el primer bene· 
ficaario de un cr&d110 transfer1bln puecf(." pedir Que el crédito sea lran!Sfe • 
ricio a un segundo beneficiario. en el rmsmo oais. AdlP'l'l"As. salvo que 
esté de otra m.nr·u!ra ("St•pulado en o:?I cr6d1~0 e! pr.me1 bc"neflci.lrio ten· 
dré el derecho de pedir que el pago o la negoc~ión se efectUe al 
segundo bcncf1ciar10 en la plaza donde el a(>d•to ha sido transfendo, 
hasta la fecha de vcnc1mie1110 del crCd,to 011g1nal. t':"..e d1a inclusive. v 
sin per1uic10 del <:re1echo del primer be.n<1f1ciano de sus111ulr en seguida -
sus propias facturas y letras (si las hubiere) por las del segundo benefi­
cumo V de rr:clamar cualQuoer diferencia que ie sea debida 

El hecho de c¡ue un crédito no so establezca como transfentJle. no afectar A 
_,. derecho del beneficiario de ceder cualqwer producto del créchto que 
haya obtenido o pueda obtener en virtud do dicho cr~110 de acuerdo con 
las dispos.c:1ones de la ley aphcable • 
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Ejemplo de conocimient.o de embarque marltimo 

) 
j 

~~~~··=LL Of LADINO FOR ~~RANsPORT OR PORT•TO-PORT sw1PMENT 1·-· 
' SWlSS EXPORT LTD 

lNDUSTRlESTRASSE 200 

eoso ZUEIUCH - OE.P.Lil':ON 

TO ORD~ 

, ___ .. __ .. __ ._-----·--· 
TA. PING CO. LTD 
YACln" BUILDJNC 
11-~. HA.allOR STRJe.ET 
TAIPEI / TAUUUf 

I·--·- AJfT'lirERP crs 

•• 
A.DC/22/66 !;JU 

Shrpping company 
Schiffahrtsgesellschsft 
Soci6t6 de transpon marit.rne 

1 •-=. 1----
ON aoA.RD - FUICRT PREPAJD 

A.Be: 1930-1934 
VJA. ICEELUNG 
TA PJ:MG 5 CASCS Cl r JtE:ELUNG 

"KAJUU..ESS CHEMJCALS'"' 

JJUU:VOCAllLE CJU:OIT No 2SAll/26008/0l 

VlPORT LICENSE No 1'5 DCL - 01111 

. 3/3 .... 

::.:. ========:...=.:.. .. --·· 

llos 1050 
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.--.. ~-=--.:____._---~~-~------. -::z:::J-,... 
Ejemplo de certificado de agente do transportes 

·--e·~~:;:-1.§'.e.FCR .;IN-;:---
;.._:......_~Jj C-tlf~t•of R_:.¡P1 
~ ORIGINAL· · --

~ . . . . .. . ' ,. ' . --
~ . . . .., __ "· .: 
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e=.~ -=.::::-·~·"''~·:·:.• .. ":~~~,__.::.•::_-__ .:.-:_-_-~ 
Ejemplo de conocimiento de embarque aéreo 

34 

_,1&8 CXPORT LTD '---------! AIR WA'dlU. 
AlP.F1\E1GHT DIVlSJ:Olll 
SUEaJ:Cll 

1MPORT lltOllTOIL 
VJ-
l'hon•s 6313 '1876 

e :zoo.• 6750 201 

••· ~ - oalGl•AL t•r •MIPPe• 

·=--

1.90 381..90 

132 
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Ejemplo de carta de porte internacional por carretera 
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r~:=_---· 

Ejempfo de orden de apertura de cr6dito documentario 

42 

Heyer AG 
T•l latr•••• 26 

____ ..,.._ 

¡¡¡- o--~-

¡ lnstructions 
, to open a Document•I')" Credit 

SwiH ..... C..,.-.."-o --•OD:Z Ba•il•• 

Cr>' Adil- Comercio y Cla. 
Jlr6n Suena<vl•t.• 129'1 

(!> banC'O Universal S.A. 

Bueno• Airea 

!> US$ "IOº:ZOO.-- ¡ 
25 dot novleabr• de 19 •• ::enoa A.ir• 

rx:- r-i-- In- ,.. __ 

..--..,.-~------aa·----·--ri- ____ .. 

_____ -*_...._._ CI> 

181- 1 
3 
-· 

_.._ _____ l&I 

Ap•rt.ado Poat.al 1080 

auenoa Aire:11 / Ar9ent.1"41 

o~-

B :=;:::.-::.-::-.:.:= 

O•·-- o- o---­--·-------

~ERAG 
-·-._- '..tfJt.L·------------
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--:_-~~=~- -·---~z;: ... ...,.,..,.._,·."?/"':~"'~"• ,,.,.._,.?i.., .. "'AW"'"·•"':,"4-g-"'..;.;"""'Z'"·:Z"'. "§""-B"-"'-k-#"'i-"'4 .. 
Ejemplo de crédito t:ransferible confinnado 

*
_...,.......__ ----·--s...a... 1:-- Doc. Credlt No l7J•a96 / 
__ .,._.., 

~---=--·--------
=-~=--::------­:-.:--=·---------

DM 386°000.-

- r.a~ura ~rc1al 0 :J copla• 

R••ll••· 20 d• oct.ubre ____ °"_....._,,,_ 

C•rt.lt'J.cado 
fRANSl.TO Ad 
Jl.h•ln•ll•• 183 

~ d• Xndu•t.ri.• y ec-ercio 
Ap•rt.ado PO•t.&l 1283 

"6aic:o o.r. 

LC/S39284 1•.10.1• •• 

- cart.J..ricado da inapecci6n at.aat.l9uatwSo qua la -rcancia eat.6 
cont'oS'aidad con laa ••pecit'i.cac.lon•• aM30 -nclon-.4-• 

- ju..go c-=-pl•t.o d• oonocJ.aJ.•ntoa da ..t>alrqua -rlt.lmo "'11-plcno• 
a bordo. aat.andldoa a 1.a orden y ~..SO• en blanco 

evbrlando .-ba~u•• d•• 1 º000 ~•lada• -61t.rie-.a lialnaa d.- &C'9ro 
ox• 4S6/243 al pr.clo cs. r.t. :JH.- por 
t.on•l.ada ..,e.rica. e • r Varacz-u .. 

daada un puert.o alismin 'haat.a al pa•rt.o de Varacru&. a a. t.a.rd.ar haat.a 
el. prt-ro de •n•:ro d• 1.9 •• 
z-t,arqu•• p-.:rc1al•• ••ÚD. perait.J.d.oa. T:ranabor.SO. no ••t&.n p.-rai.t1do.. 
t>ocummnt.om a pra•mntar • .,,¡• tmrd.ar J.S ~ •• da•puJ.• 4• i... J:acba Ca 
embarque. 

E•t• crJ.dito doeu.antarlo •• tra1:aararlbla. 

La• con~1~ ••t• c:r'41to OOC:U-ata:rJ.o i.rra~al>J.-nta vl.1..S.4o 
ha•t• aJ.. lS do ea•ro de 19 •• 

Aten~nta. 
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----· ---·- .. --· --- ·--__ -_--.-_-.. _-_-_-.,----,,f."'G.,.·,"'sea;m;-~or_,..,_,.J 
Ejemplo de confirmación por et banco de la cesión de crédito 

* 
SWiss Bank Corporatlon 
Schweizerischer Bankveroln 

• ,,.. Soc:Jélé de Banque Sulsse 
SocielA di Banca Svlz.zera t.-­·-~-•1110XllO e--·-.. _. __ _ 
._., --Mcoo. M "°" 

SOC'1•d•d Dlln9•r SA 
Fald-.ll•n•t.r•••• 21 

8002 ZUrlch 

°""'_ ..... 
DOK/BU 

"-__ .,.., --· 21 d• oct.ubra 4e 19 •• 
20 20 20 

cr&d.lt.o doe\1.-ntarto No 204lS6 • favor de 
Frey BA. Baa11•• 

Por orden da la Sociedad Fray SA. ll•al.1••• acab&moa da rac1b1r 
la a19uiant.• daclarac16n da C.•i6n1 

'"::v~1:!. ·~;. !:c.,,.!.:!~~,=~::o=·~.'f~!J~.t.:: =::=•• 
r.10 arr.lba -ncicnado a la Sociedad DUngar SA, Fald-ilan­
atra••• 21, 8002 Zllrich. un. cantidad 4- 300 t.r:-.. icoa po.c­
t.onalada da abono a~ido. •• dac:lr un total da 60"000.­
t'.1C'ancoa aui.a~.'" 

A J.natanci.a da l• soc.ladad Pr.y &A, a.allaa. l•• oetnf'"ir.&IJIO• 
haber t.-do deb1da not.a de la ant.•riot" dee1ar•ci.6n de Coe•.16n. 
110• obl19•.o• por lo t.ent.o a r.t.•n•r a la di•po•ic16n d9 Vda. 
un.a cant..ldad de haat• .ft"aneo• aui&o• 60•000.- ea.:t -A•i.'90. 
p:rov•n.1ant.e da lo• 1-portea que raault.arln .1.ibr•-nte diapo­
nibl•• una --. negociado •1 cr•dtto doe'U.-ntar.lo. 

At.•nt.a~nta. 

Swia• aank CO.-poC'at.ioq 

~~ 
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L -~--··- ---· --
~~-.:--c.. - ~.~··--~~- -- '------====:J 

Ejemplo de declaración de cesi6n de crédito 

52 

FREYAG 
Apartado Postal 1 0283 
4087Bas.ifae 
TeSéfono: (061) 247 86 86 
Télex: 247 86 86 frey ch 

Be•il••· 20 de oc:t.ubre d• 19 •• 

Svi•• Bank Corporation 
Cr6dito• Docu-nt.•rioa 
Apart•do Poat.al 

4002 8a•ilea 

Cr,dit.o docu-nt.arJ.o No 204JS6 a nueatro favc:ir. 
por f'raneoa auizo• ros•ooo.--. as.parando 200 
t.onaladaa da •bono 

~ 
"uy ••Horea nuaat.roa • 

::-i::1:!. ·~;. ~!4pr~a:!~: 1::~::.a:·~-~~~%:1:: ~~~::~::=•• 
rio arrJ.ba -ncionado a .la &ociad.ad DDn9ar SA, Fal.S-ilan­
atraa•• 2l., 8002 %.Urich. u.na cantidad da 300 1'r•ncoa por 
tonelada da abono ••pedido. •• decir un t.ot.•l da 60'000.­
f'rancoa auisoa. 

Lo.a ro,.e-=aa confir.en a 1a Socied~d OOngar Sil qua uatadaa 
han t~o nota da ••t.a c.a16n y qua peg•r'n •1 1-port• 
cedido• la f'i.naa arriba -ncionad.a, una -& que •l cr*­
d.lto ~n~rio h•Y• •.ldo n.9oei•do y qu• •u l.Jnporte ••t' llbr-nte di•ponibl•· · 

Frey AQ 
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CONCLUSIONES 

1.- El crédito documentario es una de las formas 

más usuales de pago en el comercio de plaza a plaza e 

internacional. por la seguridad que representa para las­

partes que en él intervienen, convirtiéndose actualmente 

en el pilar central de comercio moderno. 

2.- Es el crédito documentario un contrato mercan-­

til de apertura de crédito, oneroso, considerado como -­

instrumento de pago. 

3.- Considero que la figura jurfdtca para explicar­

la naturaleza jurfdica del crédito documentario es la -­

del negocio plurilateral, desechando la teoría de la 

novaci6n, delegaci6n, mandato o estipulaci6n a favor de­

terceros para explicarlo. 

4.- La compra-venta contra documentos es el contra­

to mercantil que dá origen a la apertura de un crédito­

documentario y se caracteriza por que la entrega de 

las mercancfas y el pago se hacen contra la entrega de­

los documentos, permitiendo una garantfa adicional a la 

que lleva intrfnseca, el crédito documentario, pues --­

pueden ejercer las partes los derechos y acciones deri­

vadas de compra-venta en general. 
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5.- El conocimiento de embarque como documento impo.r: 

tante en este tipo de operaciones es un tftulo represent.e 

tivo de mercancias. por lo que proporciona al titular un­

derecho real de pro~iedad sobre las nerc~ncías y cumole -

las siguientes funciones: 

A) De recibo de mercanc(as. 

B) Documentos probatorios del contrato de - -

transporte. 

C) De tftulo real. 

D) De identificación de mercancías. 

E) Facilita por ser titulo de crédito la - -­

transmisión de la posesión de las mercan-­

cfas mediante el endoso del documento. 

6.- La factura comercial como otro documento esencial 

en la operación que analizamos. 

A) De identificación de las mercancías. 

B) Documento probatorio de la transmisión de -

la propiedad de las mercancías. 

7.- La póliza de seguro desempeña dentro de la nego-­

ciación de un crédito documentarlo las siguientes funcio-­

nes principales: 

1:19 



A) Prueba la existencia del contrato de se-­

guro. 

B) Es el documento de garantfa contra los -­

riesgos amparados. 

C) Es el documento que otorga al beneficia-­

ria el derecho de hacer efectivo el segu­

ro en caso de siniestro. 

8.- La letra documentada es el titulo de crédito -

que ayuda a satisfacer las necesidades de las partes en 

un crédito documentario, otorgando la ~áxima seguridad­

en la operaci6n. 

9.- La carta de crédito es el documento que prueba 

la existencia de un crédito documentario y además noti­

fi.ca al vendedor-beneficiario su apertura. 

10.- La venta CIF (costo seguro y flete) represen. 

ta las mayores ventajas y seguridad en una operación -

de comercio nacional e internacional. 

11.- Es el crédito documentario irrevocable con-­

firmado el que presenta una mayor séguridad de pago al 

vendedor-beneficiario, en operaciones comerciales inte.!: 

nacionales. 
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12.- Nuestra legislación denomina incorrectamente -

al crédito documentarlo. por lo que es urgente darle la­

corrccta denominaci6n, asf como contemplar sus diferen-­

tes caracterfsticas y no hablar de él como un crédito -­

confirmado. 

13.- A pesar de la enorme importancia que las prác­

ticas comerciales modernas han consagrado al crédito do­

cumentario. al parecer en nuestra legislación no se ha-­

considerado asf. por lo que es necesario contar a la 

brevedad posible con una reglamentaci6n jurfdica más 

completa referente a esta instituci6n. 

14.- Los Usos y Peglas Uniformes Relativos a los -

Créditos Documentarlos. son en la actualidad ordenamien. 

tos de uso intenso y necesario. cuando se trata de ope­

raciones internacionales. 

15.- Los usos y Reglas Uniformes Relativos a los -

Créditos Documentarios considero que pueden ser la base 

para una más adecuada reglamentación de esta fi~ura -­

jurfdica en nuestro pafs. 
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de r~nca y Crédito 

Usos y Reglas Relativas a los Créditos­

Documentarios. 
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