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INTRODUCCION

El presente trabajo ha sido realizado con la motiva-
cién que representa la necesidad de profundizar en el co-

nocimiento de los aspectos jurfdicos y operacionales del-

crédito documentario.

Mi experiencia personal en el campo comercial y con
cretamente en este tipo de operaciones, me involucro con
el manejo directo de esta figura jurfdica, de tal modo -
que pude detectar diversas deficiencias tanto de informa
cién como del conocimiento que tienen las partes que in-
tervienen, como 1o son; los vendedores, compradores y --
personal bancario a nivel nacional, quienes por diversas
circunstancias encuentran demasiados obstdculos que - --

dificultan en la pr&ctica la mecdnica a seguir.

Esta situacifn es adn mas crftica cuando la rela- -
cién comercial es de cardcter internacicnal, debido a -~
que los comerciantes del extranjero ven al mismo como --
una actividad cotidiana, 1o que les ha permitido un - --
amplio conocimiento en Ta materia, y les permite una - -
situacién ventajosa en una negociacifn con un comercian-
te mexicano, que se puede ver reflejada en sumas impor--
tantes de dinero.

Existen igualmente en nuestra legislacifn diferentes



problemas respecto a la regulacisn del crédito documenta
rio, ya que por un lado, la terminologfa empleada es - -
incorrecta y confusa ademds de que por otra parte, no se
contemplan en la misma las diferentes modalidades ni - -
formas de operar de dicha instftucién complicandose aidn-
mas su conocimiento e interpretacitn, en caso de alguna-
discrepancia o controversia, en 1a negociacién del mismo
teniendo en 1a mayorfa de los casos que acudir a las re-

glas y usos internacionales.

Por 1o anterior es necesario y urgente reformar - --
nuestra legislacién respecto a este tipo de operaciones-
y adecuarla a nuestra épcca, en donde la actividad co- -
mercial nacional e internacional, no permiten atrasos, -
1o que se traduce en perjuicio de los comerciantes nacig
nales frente al internacional, asf como en un mal apro--

vechamiento, tratindose de cuestiones dentro del pafs.

Este estudio se comnone de seis canftulos, - - - -

en donde se analiza primeramente como predmbulo del mis-
mo una breve introduccién en cuanto a la historia y evo-
lucién del crédito, se refiere, pasando en un segundo --
término a sefialar los antecedentes histéricos del crédi-
to documentaric, su objeto, importancia econfmica y natu

raleza Jjurfdica.

I1



Posteriormente, se juzg&inecesario, en la tercera --
parte de este estudio, el comentario sobre 1los documen--
tos c¢con los que se negocia este ¢rédito, analizando sus -

aspectos jurfdicos y la importancia de cada uno de ellos,

La negociacitn propiamente dicha de esta figura « ~=
jurfdica se aborda en el cuarto apartado, vemos diversos-
aspectos de las diferentes modalidades de compra-venta, -

que en nuestro c6digo son 1lamadas especiales.

Cref necesario externar mi opinién en relacién a los
derechos y obligaciones de las partes en la negociacién -
de este crédito, concluyendo en q1t1mo té&rmino con el -~ -
anilisis de la legislacifn aplicable a la materfa, desta-

cando 1a errfnea regulacién que en ella existe.

No quiero entrar al estudio sin antes reconocer que-
posiblemente este trabajo adolezca de alguna omisién o -~
falta de profundidad en determinados aspectos que inten--
cionaimente se tratan en forma superficial, por no ser el
fin el elaborar un tratado que nos llevarfa a inimagina--
ble extensién, puesto que de esta figura se puede crear -
una discusidn interminable; por 1o anterior, ruego se - -
disculpen tales situaciones, con la promesa firme de - --
continuar en el examen profundo del tema que perfeccione-

en 1o posible esta investigacidn.

NOVIEMBRE 1986.
II1



CAPITULO 1

BREVE REFLEXION SOBRE El CREDITO:

EVOLUCION HISTORICA
E1 presente trabajo tiene como finalidad realizar --
un analisis del crédito documentario y sus repercusiones-
en el medio comercial, pero antes de entrar en el tema ma
teria de este estudio, considero que es necesario reali--
zar primeramente una reflexidn sobre el “crédito”, su evo

Jucién y su significado en el mundo moderno.

Indudabiemente que hablar de la historia del cré&dito
nos llevarfa al estudio de incontables tratados por ser es
te un tema muy amplio, por 1o que la recopilacidén que he~
realizado sobre 1a historia del mismo es tocando sus aspec
tos fundamentales, para darnos una idea a manera de intro-

duccibn, de nuestra investigacién.

Es muy posible que en &pocas en gue el trueque exis--
tfa se practicara el cré&dito en especie y fue a medida de-

que 1a moneda aparecif que tuvo el cr&dito un mayor auge.

Existieron en esta €poca algunos cbstdculos para el -
desarrollo del crédito como fueron, que el crédito fue --
visto como un modo de asistencia y ayuda o como una forma

de explotacién y casi nunca como una forma de produccién,



esto se explica debido a que las formas de produccién --
existentes eran: La agricultura, 1a artesanfa v el co--

mercio no cobraban adn su fuerte impulso.

En Roma existfan leyes en las que se consideraba -
que la deuda se incorporaba a 1a persona del deudor, por
Jo que respondfa de la misma, no con sus bienes sino con
su persona, al grado de poder disponer el acreedor de la
vida del deudor. (1) como vemos, en esta etapa existie--
ron limitaciones de cardcter lejal para el desarrollo --
dei crédito, ya que por virtud de la Tegislacién era ries

goso operar en este campo.

Se estima que hasta el siglo XI el crédito fue --
practicado por judios y sirios y en algunos casos por mo
nasterios que prestaban a los seflores y a los campesinos.

Es aproximadamente a partir del siglo XII, que Ja--
actividad bancaria tendrfa un real impulso con las cruza

das, el renacimiento y las ferias.

E1 crédito se extiende por la cuenca del mediterra
neo y los mares del norte y Baltico, aparecen los proto-
colos de los notarios, pasa a los comerciantes y final--

mente los banqueros, quienes hacen de é1 su actividad -

(1) Le Clainche Martfnez, Roberto.- "Curso de teorfa mo
netaria y del crédito”, Textos universitarios UNAMC

1968. P&g. 17.



habitual, de tal forma que actualmente crédito y Bancos -

constituyen un vinculo indisoluble.

ET1 primer banco privado surge en el afio de 1171, en-
1270 se promulga la primera ley sobre la banca; y a par--
tir de los grandes descubrimientos, en los siglos XV y --
XvI, la actividad bancaria y econfmica van a tener un de-

sarrollo ininterrumpido.

En el siglo XIX con la aparici6n del capitalismo in-
dustrial se produce el auge de actividades bancarias, dan
do origen a l1a creaci6n de m@ltiples Bancos en la mayorfa

de 1os patses.

Aparejado al nacimiento y evolucidn del crédito - -
existieron impedimentos que afectaron el desarrollo del -
mismo. tales como la religidn, pues la Iglesia cat6lica -
prohibfa el crédito con intereses, no pudiendo cobrarse -
ninguna cantidad por prestar dinero, ya que se considera-~

ba como una injusticia.

A consecuencia de lo anterior el crédito se vid es-
tancado, sin embargo, los jud{os, a quienes no les inte-

resaban las sanciones de la Iglesia, fueron los que se -



dedicaron al manejo del dinero y a prestarlo y de ahf,
surgié en muchos pafses el control de las finanzas por -

parte de esta raza. (1)

Hasta aquf hemos visto a grandes rasgos la evolucién
que ha tenido el crédito en 1a historia y es conveniente -

analizarla también en nuestro pafs.

Se piensa que el crédito existié en 1a época prehis-
pdnica, ya que una de las causas de caer a Ta condicién de

esclavo, era no pagar ltas deudas. (2)

Durante la colonia se practicd el crédito al consumo
que fue una forma de explotacién de parte de los espaiio-~
les para con los indfgenas y consistfa en dar mercancfa -

a éstos a precios muy elevados, los cuales se debfan de

restituir al cabo de un aflo con productos agrfcolas que -

se recolectaban.

En el porfiriato el crédito fue practicadn en las --
tiendas de raya que por su caracterfstica explotatoria, «-
tuvo una gran trascendencia pues era una forma de esclavi-~

tud.

Los pozitos o almacenes de trigo y mafz realizaban

(1) Le Clainche Martfnez. Roberto.- 0Ob. Cit. Pdg. 212
(2) Le Clainche Martfnez, Roberto.- Ob. Cit. Pig. 213



préstamos en especie a 10s campesinos, para ser empleados

en la siembra o para su consumo.

Es practicamente despu&s de la colonia cuando Ta uti
Tizaci6n del erédito en sus diversas modalidades empezé a
desarrollarse, el crédito hipotecario lo practicaba el --
clero, al que representd una gran riqueza a costa de la -

ruina de mucha gente.

AsT surge el cré&dito a la produccién, siendo el Ban-
co de avio de minas, l1a primera instituci6én formal de - -
crédito de 1a nueva espafia, con la idea de que se desarro
1laran créditos refaccionarios, aunque sus fines no fuee-
ron llevados a cabo en la préctica, desapareciendo total-

mente.

En M&xico las instituciones de crédito fueron toman-
do auge, por ejemplo, el -monte de piedad de dnimas operd

cré&ditos prendarfos en la colonia.

En el perfodo independiente, la situacifn del Gobier
no siempre urgido de recursos, 1o obligé a utilizar todos
Tos créditos disponibles, acaparando practicamente este -

renglbn, sin dejar disponibles créditos a particulares, -



ya que &stos no podrfan pagar los intereses que el Go- =~
bjerno estaba cubriendo a los prestamistas, To que repre-
sent§ que el crédito para Ta produccién prdacticamente no-

existfera, ni se desarrollara el crédito privado.

En 1830 fue creado por el Gobierno el Banco de Avio,-
pero hasta 1863 el crédito no pudo alcanzar la importan-
cia necesaria para el desarrollo del pafs sino que habrfa
que esperar el surgimiento de nuevos Bancos y un sistema
bancario que propiciara su desarrollo. En 1864 se crea-
el primer Banco de emisi6n de descuento en México, el --
Banco de Londres, México y Sudamérica y posteriormente -

en 1878, surge el Banco Méxicano.

En 1884 fueron incluidas en el nuevo cédigo de comer-
-cifo las normas legales para las instituciones de crédito
Para 1897 fue promulgada la primera Ley General de Insti
tuciones de crédito y en 1925 decretada la Ley Constitu-
tiva de Banco de México que junto con Ta Ley General de
Instituciones de Crédito y Establecimientos Bancarios -
del 7 de enero del mismo afo constituyen los cimientos -
sobre Tos cuales se ha erigido el sistema bancario nacig
nal, el cual se ha modificado de acuerdo a las necesida-
des del pafs hasta llegar a la actual Ley Reglamentaria-
del Servicio Piblico de Banca y Crédito expedida en 1985.



Muchos autores han externado su opini6n sobre la defi
nicién de crédito, refiriendose al significado etimolé--
gico del Jatfn "Credere” que significa, creer, tener fé-
o confianza, pero han coincidido igualmente aue no siem-
pre que hay confianza hay crédite y por el contrario - -

hay créditos que se conceden con falta de confianza.

E1 tratadista Joaqufn Garriguez (1) sefala que "En ~
el crédito se produce una pausa entre el ejercicio del-
derecho por parte del acreedor y el cumplimiento de Ta-
obligaci6n por parte del deudor”, es decir, el lapso de
tiempo que transcurre entre el ejercicio de un derecho-
y el cumplimiento de 1a obligacién es 1o que se 1lama -
cré&dito, por 1o que el transcurso del factor tiempo es-

1o fundamental.

E1 maestro Raut Cervantes Ahumada (2) dice "en sen-
tido jurfdico habra un negocio de créditc cuando el su
jeto activo que recibe 1a designacién de acreditante -
traslada al sujeto pasivo que se 1lama acreditado un -
valor econdmico actual con l1a obligacitn del acredita-
do de devolver tal valor o su equivalente en dinero en

el plazo convenido.

(1) Garriguez, Joaqufn “Curso de Derecho Mercantil"
- Editorial Porrda, S.A. México D.F. pag. 162. tomo 1

(2) Cervantes Ahumada, Raul, "Titulos y Operaciones de-
crédito” Editorial Herrero, S.A., Pag. 208.



£l maestro Miauel Acosta Romero (1) define al crédito-
de la siguiente manera: "“Es la transferencia de bienes que
se hace en un momento dado por una persona a otra para ser
devueltos a futuro, en un plazo sefialado y generalimente ~-

con el pago de una cantidad por el uso de los mismos. "

Como podemos observar en esta definicidn el factor tiem

po es lo que determina un negocio de cré&dito.

El maestro Le Clainche seflala: “En el crédito una de --
las partes entrega umn bien 0 un servicio y el pago corres-

pondiente 1o recibe mas tarde". (2)

Como hemos podido observar las cuatro definiciones - --
coinciden en que el factor temporal es esencial para el -~
crédito, ast pues una persona que realizé uma operacifn de
crédito disfrutarf en el presente de un beneficio que de--
berS retribuir en el futuro, para esto se necesita de la -
confianza entre 1as personas que forman parte de esta ope-
racign, o bi&n, que a falta de confianza entre los contra-
tantes se requiera de terceros para ganrantizar el cumpli-
miento de Tas obligaciones derivadas de las operaciones de
crédito; por otra parte, el riesgo que es otro elemento del

crédito tiene una contraprestaci6n para el acreedor, que --

(1) Acosta Romero Miguel.- "Derecho Bancario“,
Editoria Porria, S.A., 1986 Pag. 403.

(2) Le Clainche Martfnez Roberto.- Ob. Cit. Pag. 17



son Tos intereses.

Para concluir quiero resaltar los elementos fundamenta
les del crédito, que son: E1 tiempo, el riesgo, la exis—-
tencia de ciertos bienes, 1a transferencia de ellos asf -

como la restitucién y el pago por el uso de los mismos. (1)

Importancia del_crédito v su relacién con el cr&di-

to documentario.

La intensificacién de las relaciones de cambio, ha he-
cho que en la actualidad el crédito juegue un papel funda
mental en el desarrollo de los capitales, al grado que -
la riqueza se ha venido a incorporar a documentos, esto -
es a tftulos de crédito que son auténticos representati--
vos de 1a riqueza y que facilitan la circulacién de 1la --

misma, a través de ellos.

La vida comercial moderna no podria ser concebida sin-
el crédito, ya que gran parte de las riquezas son crediti
cias, y es por medio del crédito que se multiplican los -

capitales y se realiza Ta produccién.

El valor del crédito como generador de riqueza marca --

una etapa estelar en la historia del hombre, ya que el - -

(1) Acosta Romero, Miguel.- Ob. Cit. Pag. 403.



cré&dito ha sido el pivote de progreso de 1a sociedad con-

temporanea.

E1 comercio nacional e internacional no es ajeno a la
utilizacién de los cré&ditos y una forma de operar de este
mercado es a través de los "créditos documentarios", con-
lo que Tas relaciones comerciales se desarrollan entre re
giones distantes entre sf, ocurre con frecuencia que ante
vendedor y comprador se firman contratos, entre 10s cua--
les por diversas razones no caben ni 1os pagos anticipados
ni la entrega de mercancfas a crédito, l1os bancos a través
de sus redes internacionales de corresponsales ayudan a la
celebracién de estos contratos y a su buena ejecucidn, - -
cumpTiendo con una importante funcién de confianza entre -

Tos contratantes.

Por una parte en el crédito documentario, se cuida de no
pagar la suma pactada, mientras las condiciones del crédito

no hayan sido estrictamente cumplidas:

E1 cré&dito documentario representa la forma habitual « -
para atender los pagos del comercio exterior y adn del inte

rior entre comarcas lejanas. (1)

(1) Rodrfguez Rodrfiguez, Joaquin.- "Derecho Mercantil®.
Tomo I1 Editorial Porrda, S.A. M&xico, 1969 Pé‘g. 95,

10



En conclusién el cré&dito documentario es una operacién
de crédito activa en donde la intervenci6n de un banco es -
esencial, v =1 cual juega un papel de intermediador y de --
confianza para las partes que intervienen en este tipo de-
operaciones, siendo el modo m&s usual de pago en el comer-
cio exterior y de plaza a plaza por la seguridad que repre

senta.

As{ el crédito documentario debe ser considerado eco-
némicamente hablando como un instrumento que facilita el
pago de una compra-venta contra documentos, cuya finali-
dad principal es que el comprador pueda disponer de di--
nero para pagar las mercancfas adquiridas adn antes de --
recibirlias y de que el vendedor pueda cobrar su importe -
una vez que las haya entregado sin tener que esperar a --
que el comprador la reciba materialmente pero, para que -
ésto se lleve a cabo se necesita que las condiciones que-
se establecieron en el contrato de apertura de crédito -
(figura que constituye un presupuesto indispensable en -~
este tipo de operaciones y que posteriormente analizare--

mos m&s ampliamente) se cumplan paso a paso.



CAPITULO IY

EL CREDITO DOCUMENTARIOD

1.- ANTECEDENTES HISTORICOS:

Realmente es muy diffcil precisar el momento en el -
que aparece la institucién del crédito documentario, aun-
gue todo parece indicar que fue en Inglaterra a princi- -

pios del siglo XIX.

E1 maestro Don Raul Cervantes Ahumada (1) seflala que
en las costumbres marftimas del siglo XIX ya se practica-
ban las ventas especializadas, las cuales tendfan a 1le--
nar las necesidades de los comerciantes de la &poca, ya -
que las ventas se realizaban bajo 1a condicién de feliz -
arribo al puerto de destino contratado, sin embarqo, las-
anteriores operaciones originaban grandes dificultades, -
ya que en muchas ocasiones al comprador no le convenfa re
cibir las mercancfas cuando €stas 1legaban a puerto, va -
fuere porque 1legaran mds tarde del tiempo previsto o - -
bien por los dafios que se ocasionaban a las mismas por --
transportacién o por el paso del tiempo, por 1o que era -
necesario crear una nueva forma de ventas en el comercio-

entre paises o comarcas lejanas.

Es asf como a partir de 1870 se empiezan a desarro-

(1) cervantes Ahumada, Raiil.- Ob. Cit. P&g. 260.
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1lar nuevas formas de venta como es la Tlamada compraven
ta CIF, que son las iniciales;costo, sequro y flete. - -
(cost, insurance, freight), en la cual la modalidad es -
que el vendedor tiene la obligacidn de contratar un segu
ro aparte del flete, cuyo costo es agregado al precio de

la mercancfa vendida.

Estas ventas se documentaban con los tftulos que -
amparaban las mercancfas como eran facturas, conocimien
to de embarque, p6lizas de seguros, etcétera., con lo =
que, de aqui en adelante se da origen a la 1lamada ven-
ta sobre documentos en la que los Bancos empiezan a te

ner intervencién a través del crédito documentario.

Con este marco es como nace el crédito documenta-
rio, que se empieza a desarrollar en Inglaterra, princi
palmente por dos circunstancias; la primera, debido al-
desarrollo alcanzado por la banca inglesa que era la --
mas avanzada de su £poca; la segunda, por la fortaleza

e importancia de la libra esterlina.

Antes de 1918 los tancos ingleses tuvieron el mono
polio de la expedicidn de los créditos documentarios, -
debido a 1a posicisn superior de Londres en los merca-

dos financieros internacionales, después de las dos - -
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guerras mundiales, el predominio del dolar en el mundo y
el auge comercial de los Estados Unidos hizo que este ti
po de operaciones se realizara principalmente en el cita
do pafs, convirtiéndose en el centro de operaciones de -

Tos cré&ditos documentarios.

A través del tiempo y con los usos de nuevas formas
de ventas que fueron surgiendo como la antes mencionada-
CIF, y otras que analizaremos mds adetante el crédito do
cumentario se ha convertido en el pilar central del co-—-

mercio moderno en todo el mundo.

Ante la ausencia de normas sobre tan importante ins
titucibén, la Camara Internacional de Comercio compildé --
Tos usos y practicas uniformes para los créditos documen
tarios, que son conocidas como las Reglas de yiena Apro

badas por el Congreso de Viena en el afio de 1933.

Es a partir de esta fecha que se empiezan a operar
los crédites documentarios con un criterio uniforme, en
base a los "Usos y Reglas Uniformes Relativas a los Cré
ditos Documentarios", que constantemente se van enrique
ciendo con_nuevas aportaciones de los foros internacio-
naies, con el propdsito de contar con una institucién -

suficientemente agil y completa para el comercio inter-
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nacional, aplicdndose esta reglas supletoriamente en las

operaciones del comercion nacional de plaza a plaza.

Diversos tratadistas han definido al crédito docu--
mentario. Para el maestro Joaqufn Rodrfguez Rodriquer -
"Los créditos documentarios son contratos de apertura de
crédito en los que el acreditante se obliga a pagar o --
bien a aceptar letras a favor de un tercero, por cuenta-
del acreditado contra Ta presentaciSn de ciertos documen

tos, anexos generalmente a letras documentadas". (1)

Por su parte el maestro Barrera Graf afirma que: --
"ET crédito documentario de reembolso en cualquiera de -
las modal idades como son: créditos de aceptacién y el --
crédito de pago, son una forma de apertura de crédito --
por medio de Ta cual un banco acepta o paga la letra gi-
rada en su contra por el vendedor, en virtud de un conve
nio previo celebrado directamente con el comprador o con

el banco de &ste". (2)

Las Reglas y ysos Uniformes Relativas a los Créditos

Documenfarios sefialan:

Todo convenio, cualquiera que sea su denominacidn,-

(1) Rodrfguez Rodrfguez, Joaqufn.- Ob. Cit. P&g. 95.

(2) Barrera Graf, Jorge.- Estudios de Derecho Mercantil”
Editorial PorrGa, S.A. México D.F. 1958. pag. 125.
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o designacién, por medio del cual un banco (banco emisor)
obrando por solicitud y de conformidad con las instruccio
nes de un cliente (el ordenante del crédito): debe hacer-
un pago a un tercero (el beneficiario) o a su orden, o pa
gar, o aceptar letras de cambio giradas por el beneficia-
ric, o autorizar a otro banco para que efectie el paqo o-
para que pague, acepte o negocie las citadas letras de --
cambio, contra la entrega de Tos documentos exigidos, ~ -
siempre y cuando se cumplan Tos téminos y las condicio—-
nes del crédito. (1)

De 10 anterior podemos deducir que el crédite docu—-
mentario tiene lugar cuando una persona vende mercancfas-
a otra plaza o 2l extranjero, gira una letra contra el --
comprador y acude a descontarla a un Banco y la letra va-
acompafiada por los documentos que son representativos de-
las mercancfas {conocimientos de embarque, certificados,-
sequros, etcétera.), siendo estos documentos indispensa-——

bles para el comprador, para poder retirar las mercancfas.

A una Tetra como 1a anteriormente mencicnada se le -
denomina "letra documentada" y el banquero que 1a des- --

cuenta realiza una operacién de crédito documentario.

{1) Usos y Reglas Relativos a Créditos Documentarios.
Publicacién niamero 400 de la Céamara Internacional
de Comercio, Parfs, Francia.
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II1.- OBJETO

En una forma muy amplia podemos decir que el objeto
‘del crédito documentario es responder a las necesidades-—
de concretar operaciones en el comercic de plaza a plaza
o internacional, en 1a cual tanto el vendedor como el --
comprador tengan la plena confianza de que 1a operacién-
que se estd celebrando se 1leve a cabo tal y como las --
partes lo han querido, es decir, que no obstante las dis
tancias, existen las ipstituciones bancarias que se en--
cargan de la verificacién de cada una de las cldusulas -
del crédito documentario y que se cumplirdn las condicio

nes pactadas.

Como se observard con m8s detalle posteriormente - -
existe una reglamentacién nacional, que se contiene prin-
cipaimente en l1a Ley General de Tftulos y Operaciones - -
de Crédito, y en la Ley Reglamentaria del Servicio Pibli-
co de Banca y Crédito, y una internacional, 1lamada “Usos
y Reglas Uniformes Relativas a los Créditos Documentarios
que son las normas que obligan a las partes interesadas -
dentro de la operacifin de un crédito documentario. Asf -
podrfa concluirse que el objeto del crédito, ante todo --
es concretar y dar seguridad en las operaciones del co --

mercio internacional y facilitar a través de - - - -
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esta institucién las relaciones comerciales entre los co-

merciantes o en su caso, entre exportador e importador.

IV.~- NATURALEZA JURIDICA

Antes de abordar la naturaleza jurfdica, es conve--
niente exponer algunas consideraciones que m&s adelante-
nos permitan comprender en una mejor forma las diversas-

teorfas que la tratan de explicar.

La generaiidad de los tratadistas coinciden en sefia
lar que el crédito documentario se dd generalmente, ba--

jo la forma de un contrato de apertura de crédito:

La apertura de cr&dito es un contrato mediante el-
cual una persona {el acreditante, bkanco o particular) -
se obliga con otra (el acreditado) a poner a su dispo-=-
sici6n una cantidad de dinero determinada o a emplear -

su crédito en beneficio de aquél. (1)
De 1a Tectura de el artfculo 297 de 1a Ley General
de TTtulos y Operaciones de Crédito se desprende Ta si--

guiente definicifn del contrato de apertura de crédito.

Es un contrato por el que,el acreditante se obliga-

(1) Rodrfguez Rodrfguez, Joaqufn.- Ob. Cit. P&q. 85



a poner una suma de dinero a disposicién del acreditado-
0 a asumir una obligacién por &ste, quien se compromete
a restituir dicha suma o a cubrir el importe de dicha o--

bligacién, si fuere cumplida por el acreditante.

En un crédite documentario se presenta la siguiente

relacifn entre las partes:

E1 comprador pide a su banco abrir por medio de un
corresponsal un crédito documentario en favor de un ven
dedor, es decir este crédito documentario representa el
compromiso de un Banco (acreditante) de pener a disposi
cién del vendedor (beneficiarfo) por cuenta del compra-
dor (acreditado) una suma convenida en condiciones muy-

precisas.

De 1o anterior podemos concluir que efectivamente
el crédito documentario es una forma de apertura de --

crédito.
NEGOCIACION

_En la negociacién de un crédito documentario, in-
tervienen cuando menes 3 partes que son; comprador a--

creditado, banco acreditante y vendedor beneficiario.



Para poder explicarlo con mayor cliaridad, me permito
hacer un esquema de 1a relacién existente entre las par--

tes:

BANCO ACREDITANTE -.p—-.‘ VENDEDOR BENEFICIARIO

bV ol

I COMPRADOR  ACREDITADO ]

Pero antes de que tenga intervencifn en esta negocia
ci6n un banco (en México, una sociedad nacional de cré&di-
to constituida conforme a 1a Ley Reglamentaria del Servi-
cio PGblico de Banca y Crédito) la operacifn inicia entre
comprador y vendedor, es decir entre ellos realizan un --
contrato de compra venta contra documentes, en el cual se
establecen los derechos y obligaciones de las partes, y -
seifflalan en este contrato la intervencifn de un banco y la
apertura de un crédito como forma de realizaci6n del pa--

go.

La compra venta contra documentos que celebran com--
prador y vendedor, es aquella que se caracteriza por que-

1a entrega de las mercanctfas y el pago del precio se ha-=-
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cen a continuacién de l1a entrega de titulos representati-

vos de mercancfas u otros an&logos.

As{ pues se puede decir que la compra venta contra -
documentos es el contrato que dd origen a la apertura de-
un crédito documentario, pero a pesar de que su origen es
el mencionado contrato, la aperacifn bancaria no tiene =-
vinculacidn con el contrato de compra venta, sino que Gni
camente, como 1o sefialo anteriormente, se establece en el
contratoc la intervencién de un Banco para realizar el pa-

go pactado en el mismo.

Para explicar la naturaleza jurfdica del crédito do-
cumentario se han considerado diversas teorfas que tratan
de explicar la figura jurfdica a la que se reduce el cré-
dito documentario en su forma mds simple, que es aquella-
en que intervienen tres partes; acreditado, acreditante y

beneficiario, con su modalidad de revocable e irrevoca- -
ble.

A) TEORIA DEL MANDATO

Es el mandato "un contrato por el que el mandatario

se obliga a ejecutar por cuenta del mandante los actos -
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Jurfdicos que &ste le encargue”. (1)

En la prdctica bancaria se trata de explicar la re--
tacién entre las partes de un crédito documentario a tra-
vés de la teorfa mandato, y es a través de ella que se in

tenta también explicar su naturaleza jurfdica.

Esta teorfa seffala que a través del contrato de aper
tura de crédito pactado entre el comprador acreditado y =~
el banco acreditante, se establece entre ellos una rela--
cién de mandato en la cual el banco como mandatario, esta
obligado a cumplir estrictamente las indicaciones del man

datante (comprador acreditado).

En cuanto a lo anterior, en principio, la relacién -
entre comprador y banco acreditante si se puede tratar de
una relacidn de mandato, sin embargo y de acuerdo a nues-
tro cddigo civil no se establecen cuales son l1as relacio-
nes entre comprador acreditado y vendedor beneficiario, -
asf como tampoco la relacién entre banco acreditante y -
vendedor beneficiario, en el caso de que el crédito sea -
irrevocable, por lo que se considera que la teorfa del --
mandato es cuestionable, ya que no se contemplan todas -

las relaciones que existen entre las partes que forman -

(1) t6digo civil para el Distrito Federal.
Art. 25465 Editorial Porraa, 1985.
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parte de un crédito documentario.

B) TEORIA DE LA ESTIPULACION HECHA A FAVOR DE TERCE-

De acuerdo con esta teorfa el banco acreditante (se-
rd el promitente), el cual, de acuerdo con el contrato de
apertura de crédito, tiene una obligacién con el estipu--
lante, comprador acreditado, quedando perfeccionado el --
contrato cuando el beneficiario recibiera 1a notificacién
o de acuerdo con la Tey mexicana, en el momento mismo de-

perfeccionarse el contrato. (1)

En efecto, en todas las formas de estipulacién a fa-
vor de terceros el promitente se obliga frente al benefi-
ciario en virtud del contrato celebrado con el estipulan-
te, y en el momento en que el contratc llega al conoci- -
miento del beneficiario por cualauier medio, sin embarqo,
el promit;ente y el estipulante conservan el derecho de mo
dificar la esipulacién, aun de revocarla "mientras el ter

cero no haya manifestado su voluntad de querer aprovechar

la. (2)

No es posible expTicar la existencia del crédito do-

(1) C6digo Civil para el Distrito Federal
Art.1870 Editorial Porrida, 1985.

{2) Codigo Civil para el Distrito Federal.
Art. 1871 Editorial Porrda, 1985.
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cumentario “revocable” a través de esta teorfa, ya que en
esta clase de créditos encontramos que no se establece --
ningGn vfnculo jurfdico entre el banco acreditante (promi
tente) y el vendedor beneficiario (tercero), por 10 que -
no encuadra dentro de 1os lineamientos generales de la --
estipulacién a favor de terceros, en donde el promitente-
forzosamente queda obligado con el tercero, situacitén que
en el crédito documentario revocable no se presenta y, --
por otra perte, el tercero (vendedor beneficiario) no po-
drfa exigir al banco acreditante (promitente) el cumpli--
miento del contrato, en virtud de que el crédito "revoca-
ble"”, como su nombre 1o indica, puede ser modificado o --
cancelado sin previo avisc al beneficiario, situacién que
no se presenta en la estipulacién a favor de terceros ya-

que una vez aceptada por &ste, no podrd ser revocada.

Esta teorfa tambien es criticable respecto del crédi
to documentario "irrevocable", ya que Ta obligacién del -
banco acreditante (promisor) no viene de una estipulacisdn
a favor de tercero, sino que se deriva de un contrato de-
compra venta contra documentos; celebrado por comprador -

acreditado y vendedor beneficiario.

.C) TeorTa de la delegacitn:

Esta teorfa fue propuesta por el tratadista Asguini-

(1)

(1) Asquini.- Citado por el maestro Barrera Graf, Jorge
Ob. Cit. P&gs. 142 y sig.
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para explicar la naturaleza juridica de las relaciones --
derivadas del crédito documentario, en donde existe una -
delegacién imperfecta de deuda o pasiva, en cuya virtud -
el comprador acreditado como delegante pacta con el vende
dor beneficiario como delegatario la intervencién de un -
tercero, el banco acreditante, el cual, como delegado, ha
brd de insertarse con una nueva relacién obligatoria a la
ya existente de compra-venta, y pagard al vendedor la deu

da del comprador,

El tratadista Salandra (1) critica esta teorfa, di-
ciendo que se presupone que el detegado es un deudor pasi
vo del delegante y paga la deuda de &ste ltimo al dele-
gatorio, quien estd autorizado por aquél a recibir el pre
cio y que con el pago se entregan las relaciones del cré-

dito.

En el crédito documentario sucede todo lo contrario,
en virtud de que el delegado paga con dinero propio y en-
seguida del pago se constituye en acreedor del supuesto -

delegante, por el precio pagado al delegatorio.

Y respecto al crédito documentario revocable, no se-

(1) Salandra.- Citado por el maestro Barrera Graf Jorge.
Ob. Cit. P&g. 145.
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se oblina de ninguna forma al banco acreditante para con
el vendedor beneficiario, por 1o tanto. no se puede ha--
blar de que exista delegacibn, ya que ern esta. una vez -
que el delegatario acepta la obligacidn de tercero pre--

sentado, deja a éste sin oportunidad de revocar.

D) TEORIA DEL NEGOCIO PLURILATERAL.

El tratadista Messineo (1) expone esta teorfa di--
ciendo que se entiende por negocio plurilateral aquel-
en que intervienen mds de dos partes, teniendo ellos sen
dos intereses distintos entre si y contrapuestos, forman
do un negocio unitario, fnterdependiente y en el que es-
necesario el acuerdo de voluntades de las partes entre si
pero no el acuerdo de todas las partes en todas las rela-

ciones que se derivan de €1,

Varioss tratadistas aceptan la doctrina del negocio -
plurilateral aplicada al crédito documentario, diciendo-
que existen tres contratos o tres acuerdos distintos, --
.aunque interdependientes y conexos, 1igados por una re--

laci6n uniforme y tendiendo a fgual finalidad.

De acuerdo con el jurista Andreoti (2) la forma de -

(1) Messineo.~ Citado por el maestro Barrera Graf Jorge.
0Ob. Ccit. P&g. 148.

(2) Andreoti.- Citado por el maestro Barrera Graf Jorge.
Ob. cit. p&g. 148.
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negocio plurilateral caracteriza a la apertufa de crédito

documentario, de acuerdo con los siguientes puntos:

COMPRADOR ACREDITADO

1.~ INTERVIENEN 3 PARTES VENDEDOR BENEFICIARIO.
CUANDO MENOS BANCO ACREDITANTE.

2.- Pluralidad de intereses, los que ademis son dis-
tintos entre s{ y de contenido heterogéneo, en cuanto re-
feridos a negocios distintos y relacionados con partes di
versas, es decir y hablando -sobre la prdctica, los intere
ses del comprador acreditado son unos en la compra venta-
frente al vendedor beneficiario y otros distintos en la a
pertura de crédito frente al banco acreditante, los de =-
éste son distintos en este contrato con el comprador acre
ditado; esto es, el comprador acréditado desea obtener --
exactamente la mercancfa que solicita al vendedor benefi-
cifario y asegurar la entrega, el vendedor beneficiario de
sea obtener el pago puntual y seguro. Lo anterior se lo-
gra con la intervencifn de un banco acreditante, que da un
crédito y coordina la operaciﬁn ¥ que queda obligado en --
forma distinta, tanto con el comprador como con el vende-

dor.
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3.~ Una finalidad comun o nexo unitario.

Por medio de la cual los distintes y heterogéneos in
tereses de las partes se entrelazan reciprocamente y son-
interdependientes ya que el contenido, el objeto o los --
efectos de cada relacifn, estan condicionados al conteni-
do, al objeto o a los efectos de los demis; es decir, se-
forma un negocio unitario en virtud de que los intereses-

de las partes estan intimamente relacionados.

4.- Cada parte se relaciona por vinculos distintos -
con los otros dos, formando negocios diferentes, desvincu

lados juridicamente aunque relacionados entre s7.

Por 1o anteriormente expuesto sobre la teorfa del cré
dito documentaric como un negocio plurilateral y después -
de haber explicado las funciones de las partes en 1a misma,
‘cregmos tener 105 elementos suficientes para inclinarnos -
sobre esta teorfa para explicar la naturaleza jurfdica del

crédito documentario como un negocio plurilateral.
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CAPITULO III

DOCUMENTOS CON QUE NEGOCIA UNA OPERACION
DE CREDITO DOCUMENTARIO

El artfculo 14 de los Usos y Reglas Uniformes Relati-
vos a los Créditos Cocumentarios (U.R.U.C.D.) dice: = = =
"Todas las instrucciones de emitir, confirmar o avisar un
crédito deberdn especificar con presicién los documentos-
contra los cuales se efectuard el pago, la aceptacidn o -

1a negociacién. (1)

Cuando estos documentos se tengan reunidos totalmente
as{ como debidamente ordenados, deberdn ser entregados --
por el vendedor al tanco emisor del crédito documentario-

o al banco que 1o hubiere confirmado.
E1 maestro Barrera Graf (2) clasifica los documentos-
para la negociacién de un crédito documentario en la si--

guiente forma:

1.~ Documentos esenciales: La factura y conocimiento-

de embarque, que son indispensables para la negociacidn -
del crédito documentario, y su uso no puede ser renuncia-

do por las partes.

{1) Traduccién Swiss Bank Corporation Art. 14 U.R.U.C.D.
(2) Barrera Graf, Jorge; Ob. Cit. Tomo- Pag. 39
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2.- Documentos Naturales: La péliza y el certificado

de seguro, estos s$on normalmente utilizados aunque no son

obligatorios, salvo que asf 1o expresen las partes.

3.- Documentos Accidentales: Como son 1os certificados

de origen etc.

Todos los documentos anteriormente enumerados deben de
acompafar a. la letra de cambio cuando es presentada por el
vendedor beneficiario, a efecto de disponer del crédito que

le es concedido por el banco (letra documentada).

Por otra parte existen otros tftulos que no forman par-
te de la letra, que inclusive pueden no tener relacifn con
la compra-venta documentada, pero que suelen usarse dentro
del crédito documentario en las relaciones entre el banco-
Yy el beneficiario o entre el acreditante y el acreditado,-
a los cuales se les denomina documentos auxiliares, los que

analizaremos posteriormente.

Para entrar al anflisis de los documentos esenciales -
en la apertura de un cré&dito documentario comenzaremos --
con el conocimiento de embarque y el conocimiento recibido

para embarque y que son 1lamados tftulos de tradicién o --



documentos representativos de mercancfas.

Considero adecuado antes de entrar al andlisis de los
documentos esenciales, hacer una reflexién de los docu- -
mentos representativos a efecto de contar con un mejor co-

nocimiento sobre los mismos.

DOCUMENTOS REPRESENTATIVOS DE MERCANCIAS.

En principio debemos sefialar que los documentos repre
sentativos, son aquellos que facilitan la transmisidn de-

los bienes con la simple circulacién de los documentos.

Han existido diversas controversias respecto a este -
derecho incorporado en los documentos comc a continuacidn

analizaremos.

E1 maestro Rodrfguez Rodrfguez define a los documen

tos representativos de l1a siguiente forma:

"Son aquellos titulos en los que alguien se obliga a-
1a devolucidn de ciertas mercancfas, de tal modo que el -
tftulo entregado por aquel que recibe las mercancfas, que
Teg1tima para 1a obtencidn de las mismas, tiene mediante-

su tradici6n, los mismos efectos que la tradicidn de las-
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mercancfas en cuanto a la adquisicidn de derechos sobre-

éstas.” (1)

E1 maestro Cervantes Ahumada les da el cardcter de -
t{tulos reales y seiiala que: "Son aquellos cuyo objeto -
principal no consiste en un derecho de crédito, sino en-
un derecho real sobre la mercancfa amparada por el tftu-

To." (2)

La Ley General de Tftu'los y Operacifnes de Crédito -
seflala en su artfculo 19 que Tos tftulos representativos
de mercancfas atribuyen a su poseedor legftimo el dere--
cho exclusivo a disponer de las mercancfas que en ellos-

se mencionen.

Por 10 que conclufmos que estos documentos incorpo--
ran un dominio real sobre las mercancfas; o sea al trans
ferirse la posesidn de los documentos, se transfiere a -

su vez la propiedad de Tas mercancfas.

NATURALEZA JURIDICA DE LOS DOCUMENTOS REPRESENTATIVOS

Hemos tomado tres tésis para explicar la naturaleza -

jurfdica de estos documentos.

{1} Rodrfguez y Rodrfguez Joaqufn; "Derecho Mercantil"
Tomo I Editortal Porrila, S.A. México 1978. Pag. 398

(2) Cervantes Ahumada, Radil; Ob. Cit. Pdg. 17.
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1.- Messineo: Sefiala que el poseedor del tfitulo re-
presentativo estard en posesién de las mercancfas, por -
medio de un representante, o sea el depositario, el cual

a su vec posee las mercancfas "nomine alieno".

Continda Messineo expresando que por 10 que respecta
al derecho que incorporan, no atribuyen sélo un derecho-
futuro de cré&dito, sino que en consecuencia y como deri-
vaci6n de la posesidn de las mercancfas, atribuyen un de
recho actual de disposici6én sobre 1os mismos."El titu--
lar tiene l1a posibilidad de investir a otro del derecho-
de posesidn cediendo la investidura del derecho de pose-
sién ;obre el tftulo", quiere decir esto que quien posee

el tftulo posee la mercancfa amparada por el. (1)

2.- Donadio: En su tesis le otorga a Tos documentos

representativos dos clases de derecho. (2)

A) Un derecho de crédito mediante el cual el titular

exige 1a entrega de las mercancfas.

B} Un derecho real sobre estas mercancfas que radicaﬁ

en el titular del titulo representativo.

(1) Messineo.- Citado por Cervantes Ahumada Ob. Cit. Pib. 18
(2) Donadio.- Citado por Cervantes Ahumada Ob. Cit. Pag. 18



3.- Brunetti: Dice que el poseedor del documento tie-
ne la posesién de las mercancfas por medio del capitdn --

(representante) el cual posee a nombre de otro. (1)

En resumen los documentos representativos, como tftu-
los de crédito, proporcionan al titular un derecho real -

de propiedad sobre las mercancfas.

Con respecto a nuestra legislacifén en el artfculo 19
de 1a Ley General de Tftulos y Operaciones de Cré&dito - -
pienso que sf se le incorpora a estos documentos un dere-
cho real, aunque en este artfculo no se habla de propie--
dad sino de disposicidn, 1imitdndose el derecho real de =~

propiedad.

Por 1o que serfa conveniente modificar esa palabra en

nuestra legislacidn es decir propiedad por disposicidn.

CONOCIMIENTO DE EMBARQUE

E1 conocimiento de embarque es conocido como el primer
documento representativo de mercancfas y data de la é&poca-~

medieval.

(1) Brunetti.-~ "Diritto Maritimo Privato Italiano".
Traduccién de R. Gay de Montella. Tomo II
Barcelona 1950. P&gs. 327 y sig.
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Es a partir de la edad media que el conocimiento de
embarque aparece como un tftulo que incorpora un credito,
fundado en la promesa del capitdn de entregar la mercancfa
al final del viaje, ¥y es a partir del siglo XVII cuando 1la
pasesidn del documento atribuye, ademds, un derecho de - -

propiedad sobre las mercancfas.

Sus antecedentes de reglamentacién provienen de los --
Estatutos de las Repdblicas Italfanas y en nuestro pafs, -
fue reglamentado por las Ordenanzas de Bilbao, las cuales-

rigieron en M&xico hasta fines del siglo XIX.
IMPORTANCIA ACTUAL

E1 maestro Joaqufn Garrigez 1o define como el documen-
to en el que el capitdn reconoce haber recibido a bordo ~-
determinadas cosas para su transporte, las cuales, una yez
terminado &éste se compromete a entregar al legftimo tene—-

dor del tftulo. (1)

El1 tratadista Barrera Graf opina que el conocimiento -
de embarque es conocido como un tTtulo de cré&dito contra -

el portador y como un documento probateorio. (2)

(1) 'Garr'lgez. Joaqufn.- "C'urso de Derecho Mercantil" - -~
Tomo 1I México 1981 pag. 667.

(2) Barrera Graf Jorge.- Ob. Cit. Pag. 49
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En nuestra legislacién es considerado como un tftulo

representativo de mercancfas. (1)

CONCEPTO

Analizaremos los siguentes dos conceptos a fin de de-

terminar sus funciones y caracterfsticas.

E1 maestro Barrera Graf define al conocimiento de - -
embarque como unh documento emitido por (o a nombre de) --
1a persona que recibe las mercancfas para ser transporta-
das y mediante el cual dicha persona reconoce su recepcifn
asf como su obligacidn de entregarlas al fin del viaje a-

quien resulte legitimado por el tftulo. (1)

Por su parte el maestro Rodrfgquez y Rodrfgquez 1o defi-
ne como un documento expedido por el capitén de un buque -
mercante el cual reconoce haber recibido determinadas mer-
cancfas para su transporte y promete restituirla al tene--

dor legftimo del! mismo, después de haberlo efectuado. (2)

Podemos decir que el conocimento de embarque realiza -

principalmente las siguientes funciones:

1.- De recibo de mercancfas.

(1) Barrera Graf, Jorge.- Ob. Cit. Pag. 48
(2) Rodrfguez y Rodrfguez, Joaqufn.- Ob. Cit. Pag. 405.
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2.- De identificaci6n de mercancfas transportadas.
3.- De tftulo real pues otorga la propiedad de las

mercancfas.

Las caracterfsticas del conocimiento de embarque -

son las siguientes:

1.- Documento probatorio.- ya que prueba el contra-

to de transporte y las condiciones pactadas en el mismo.

2.- Tftulo real.- al ser representativo concede al -
tenedor legftimo el derecho de propiedad sobre las mer--

cancfas.

3.~ Tftulo de crédito.- el tenedor legftimo del tf-
tulo tiene derecho a exigir al transportista, el cual -
posee las mercancfas, 1a entrega de éstas en el lugar -

previsto.

Como el conocimiento de embarque esta considerado -
como tftulo de crédito tiene la posibilidad de circular
por endoso para transmitir el derecho incorporado sobre

Tas mercancfas.

E1 conocimiento de embarque es generalmente a la - -
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orden aunque puede ser al portador.

4.~ Documento de garantfa.- toda vez que garantiza al
tenedor legftimo la entrega de las mercancfas amparadas -

en el documento.

E1 conocimiento de embarque puede extenderse en dos -

diferentes clases:

1.- Conocimiento ordinario de Embarque. Por cuanto al
medfo que se utiliza puede ser:

A) Conocimiente de embarque marftimo.

B) Por ferrocarril, carta de porte o talén express.

C) Por camifn, carta de porte, talén o gufa.

D) Conocimtento de embarque por avién o gufa aérea.

E) Conocimiento directo cuando las mercancfas tienen
que ser transportadas de un pafs a otro por dos o-
mads vfas comprometiéndose el transportista a:

a) A efectuar la totalidad del transporte.

b) A asumir la responsabilidad integral del transporte.

2.- Conocimiento recibido para embarque: En este conoci
miento se indica que el porteador o armador ha recibido las
mercancfas descritas en el mismo, en el lugar y fecha con -

. .e'l propSsito de transportarlas a un destino, pero sin que -
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se embarquen en ese mismo momento, por cualquier circuns
tancia, 1o que si sucede en el conocimiento de embarque-
ordinario; es decir, en este caso las mercancfas son de-
positadas en los almacenes o muelles de la compafifa na--

viera y no en el buque directamente.

£1 maestro Cervantes Ahumada sefiala que este tipo de
conocimiento fue rechazado y prohibido incluso en algunos
pafses y que actualmente ya es admitido por las legisla-—-

cfones. (1)

E1 conocimiento recibido para embarque fue criticado,
pues se decia que no probaba el contrato de transporte ,-
pues no se depositaban las mercancfas a bordo. Asf como -
en las ventas CIF los tratadistas seflalaban que en este-
caso las mercancfas quedaban desamparadas desde la fecha

que se entregan a la fecha que eran embarcadas.
Este conocimiento ha tenido gran auge en el comercio
de exportacién ya que es imposible Ta entrega realmente -

a bordo del buque.

REQUISITOS DEL CONOCIMIENTO DE EMBARQUE

" Los conocimientos de embarque deben formularse tal y-

(1) Cervantes Ahumada Radt.- Ob. Cit. Pag. 155



como 1o pida la carta de crédito. (1)

La Ley de Navegacifén y Comercio Marftimo, en el artf-
culo 168, sefiala los requisitos del conocimiento de embar-

que.

1.~ E1 nombre, domicilio y firma de transportador.

2.- Nombre y domicilio del cargador.

3.- E1 nombre y domicilio de Ta persona a cuya orden
se expida el conocimiento o la indicacién de ser
al portador. (en ocasién de los créditos documen
tarios deben de ir a la orden del banco emisor).

4.~ E1 ndmero de orden del conocimiento.

5.~ La especificacifn de los bienes que deberdn - -«
transportarse, con la indicacién de su naturale-
za, calidad y demds circunstancias que sirvan pa
ra su identificacitn.

6.- La indicacibn de los fletes y gastos del trans--
porte, de las tarifas aplicables y 1a de haber -
sido pagados los fletes o por cobrarse.

7.~ La mencifn de los puertos de salida y destino.

8.- Nombre y matrfcula del buque en que se transpor-

ten.

(1) A. Harrington James.- "The preparation of export - -
shipping documents for presentation to Bank for Payment
Traducido por Banco Internacional, S.N.C

México, Pdg. 16.

40



9.~ Las bases para determinar la indemnizacién que el

transportador deba pagar en caso de pérdida o averfa.

FACTURA COMERCIAL

La factura es un documento probatorio de las mercan--
cfas vendidas, en ésta se detallan las mismas, incluyendo
cantidades, especies o cualidades y el precio; constituye
este documento la base de Jiquidacifn entre comprador-acre

ditado y el vendedor-beneficlario.

Tiene ademds como funcién individualizar Tas mercan--
cfas, es decir describirias, esta descripcin debe coinci

dir con 1a hecha en el contrato del crédito documentario.

Es muy importante recalcar esto Gltimo, ya que =i - -
existiera discrepancia entre 1o descrito en la factura y-
To dicho en el crédito documentario, representarfa que el
documento no concuerda con 10 pactado, suspendi€ndose la-
obligacién del banco de pagar en los té&rminos estableci--
dos, 8sto en base al artfculo 8o. {inciso "a" de los Usos-
y Reglas Uniformes Relativas a Jos Cré&ditos Documentarios,
que dice: "En las operaciones del crédito documentario, -

todas las partes interesadas deben considerar los documen

tos ¥y no las mercancfas.”
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Las facturas deben contener las condiciones del - --

embarque, segin se requiera en las cl8usuias del cré&dito

por ejemplo:

C.I.F. (Cost, insurance and freight)
{Costo, seguro y flete)
F.0.B. {Free on board)
(Libre abordo)
Se debe agregar en las facturas los diferentes gas--
tos como son: fletes, seguros, acarreo, manejo, etc.
La factura debe expedirse a nombre del comprador a -

menos que el crédito documentario sefiale otra cosa.

Algunos pafses requieren facturas aduanales, que son
documentos por separados, pero deben contener la misma -
informacién que aparezca en las facturas comerciales, --
adem&s de Ta informacién que se requiera en los esquele-

tos de estas facturas aduanales.

DOCUMENTOS NATURALES

Los documentos naturales son aquellos que acompafian—
ordinariamente a las transacciones comerciales entre pla

zas distintas que deben exigirse, salvo que las partes -
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expresamente renuncien a ellos como son: La p6liza y el-

certificado de segquros. (1)

La importancia en el crédito documentario de estos-
documentos es para probar que los riesgos de las mercan
cfas en transito se han cubierto y dan a conocer los tér _

minos bajo los cuales fue pactade el contrato de seguro.

La pSiiza de seguros es un documento importante en -
1a negociacitn de crédito documentario, sin embarqgo, es
un documento al que Tas partes pueden renunciar si 1o -

desean.

E1 maestro Barrera Graf (2) define de la siguente -
forma "es el documento que prueba las condicicnes bajo-
las cuales el asegurado garantiza las mercancfas objeto
del transporte contra los riesdos a que estan sujetas -
desde que son puestas a disposicisn del porteador; - -
asimismo el documento co-ncede a su tenedor legftimo el-

derecho de exigir el pago del seguro a 1a realizaci6n -

del riesgo".

ET maestro Vazquez del Mercado sefiala: "la p6liza es

el documento principal del contrato de sequro y consiste

(1) Barrera Graf, Jorge.- Ob. Cit. Pdg. 81.



precisamente en un escrito redactado comunmente por el --

asegurador, impreso y aprobado en su contenido por la —---

autoridad. (1)
LA POLIZA DE SEGURO TIENE VARIOS REQUISITOS:

.-

Nombre y domicilio de los contratantes y firma de-
la empresa aseguradora.

La designacid6n de 1a cosa asegurada (se debe indi-
car 5i se pretende asegurar todas las mercancfas o
parte de ellas).

La naturaleza de los riesgos garantizados; hay que
precisar con exactitud los riesgos a cubrir los --
cuales deben quedar debidamente especificados en -~
Ta p6iiza de seguros.

E1 momento a partir del cual se garantiza el riesgo
y 1a duracién de esta garantfa.

E1 monto de la garantfa; que es la indemnizacidn --
que el asegurador debe cubrir al beneficiario del -
seguro por la realizacién de Tos riesgos amparados-
en la p6liza.

La prima del seguro; es la cantidad de dinero que -
debera ser pagada al asegurador como pago del segu-
ro.

Las demds cl&usulas que deban figurar en la p6liza-

(1) vaZzquez del Mercado, Oscar "Contratos Mercantiles”
Editorial Porrda S.A., Méxicé 1985 P&g. 233



de acuerdo a las disposiciones legales asf como las conve

nidas 1fcitamente por 10s contratantes. (1)

DOCUMENTOS ACCIDENTALES

Estos documentos no son estrictamente necesarios en la
negaciacién del crédito documentario, sin embargo ‘cuando-
son exigidos 1os bancos podrdn aceptar estos documentos -

como le sean presentados sin incurrir en responsabilidad.

CERTIFICADOS DE CALIDAD

.Es un documento solicitado por el comprador a efecto-
de asegurar que las mercancfas que estd comprando sean -

de la calidad deseada.
Este certificado puede ser expedido por el propio ven=-
dedor, asf como por compaiifas legalmente establecidas pa-

ra efectuar esta funcién.

CERTIFICADD DE PESO

Este documento es expedido por compafifas particulares
Tegalmente establecidas o por autoridades portuarias lo-

calizadas en los puntos de salida de las mercancfas.

(1) Ley Sobre el Contrato del Seguro
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CERTIFICADO DE ORIGEN

Es. un documento oficial de uso muy frecuente en el co-
mercio internacional, en donde se declara que las mercan-
cfas contenidas y amparadas en las facturas son fabricadas

o producidas en el pafs exportador.

El objeto de este certificado de origen es evitar que-
un pa¥s se beneficie en el comercio internacional al ven--
derle al otro, mediante Ta intervencifn de un tercero, el-
cual tiene una exencién de impuestos por parte del pais --
comprador, o bien que un pafs aproveche a otro, para ven--

der mercancfas a un pafs que le tiene cerrado el comercio.

Lo anterior obedece a que existen relaciones comerciales
en las cuales se exentan a ciertos productos de pago de --

impuestos de importacién o exportacién.
FACTURA CONSULAR

Es el documento que expiden l1os cénsules para comprobar
que el exportador de las mercancfas le han presentado Tas-

facturas comerciales que la amparan.

E1 valor de esta factura consular debe coincidir con el-



importe de la factura comercial. En México estas factu-

ras se obtienen por To general en las oficinas consulares
de Tos respectivos pafses importadores, se expiden en va-
rias copias y normalmente deben ser autorizadas por el --

c6nsul, quien firma y sella el original y una copia.

DOCUMENTOS AUXILIARES

Carta de crédito.- Es el documento por medio del cual-
el banco acredigsnte. notifica al vendedor beneficiario -
la apertura de un cré&dito a su favor segdn instrucciones-

que dicho banco recibié del comprador acreditado.

Esta carta de c¢cré&dito nada tiene que ver con 1a carta -
de crédito que esta reglamentada en la Ley General de TTtu
los y Cperaciones de Crédito, en sus artfculos que van del

311 al 317.

Esta operacidn de carta de cr&dito era sefialada en el -
artfculo 564 del cédigo de comercio derogado por la Ley --
General de Tftulos y Opeaciones de Crédito de la siguiente
forma: "Es un documento que dd un comerciante a favor de-
otra persona y contra otro comerciante para que le entregue
el dinerc que le pida, hasta cierta cantidad determinada y

dentro de un plazo sefialado expresamente; la actual ley ng
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dd una definicién de la carta de crédito. (1)

E1 maestro Cervantes Ahumada (2) sefiala muy atinada--
mente que nuestra ley debiera volver al tecnicismo primi
tivo y 1lamarle carta orden de cré&dito ya que se presta-
a confusi6n pues en Ta practica bancaria existe otro do
cumento de uso diario e intenso que expiden los bancos a
rafz de los créditos documentarios que es el tema que --

nos ocupa.

La carta de créditc que se utiliza en los créditos --
documentarios no se encuentra reglamentada dentro de - -
nuestra legislacidn mexicana y su reglamentacién se basa
en los Usos y Reglas Uniformes Relativos a Jos Cré&ditos-

Documentarios.

Es muy importante que esta carta de crédito se contem
ple en nuestra legislacifn ya que no solo es parte del -
comercio internacional sino ¢omo ya 1o hemos mencionado,
también del comercio entre comarcas lejanas de un mismo

pafs.

La carta de crédito que nos ocupa es el documento en-

donde se estipulan los términos bajo 1os cuales se esta-

(1) Cervantes Ahumada Raul.- Ob. Cit. PSg. 258
{2) Cervantes Ahumada Raul.- Ob. Cit. Pag. 258
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blece el crédito documentario, por lo que habri tantos -
tipos de cartas de crédito como tipos de crédito documen
tario existan, por ejemplo: si se trata de un crédito --
documentario irrevocable la carta de cr&dito sera irrevo
cable y si el credito es irrevocable y confirmado la car

ta de crédito también lo serd.

A continuacidn analizaremos algunas de las principales

caracterfsticas de las cartas de crédito:

A) Objeto.- Es el de comunicar la existencia de un - -

crédito documentario al vendedor beneficiario.

B) Definicién.- La carta de créito es un instrumento-
expedido por cuenta de uno de los clientes, autorizando-
a un individuo o una firma a girar contra el banco o con-
tra uno de Tos corresponsales por cuenta del cliente, ba-

jo determinadas condiciones de crédito. (1)

La carta de crédito es un documento emitido por un ---
banco en nombre y por cuenta de un comprador de merncan--
cfas. Bajo este instrumento el banco esta de acuerdo en-
que las Tetras del vendedor puedan ser giradas a cargo --

del banco emisor o a cargo de otro banco, sefialando en el

(1) A.B.C. de los cieditos comerciales, publicacién hecha
por manufacturas Hanover Trust. C.0. New. York, 1964.
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fnstrumento en lugar de estar girado a cargo del compra
dor y cuando asf giran dentro de las condiciones indica-
das en el documento, dichas letras serdn debidamente res-

petadas para su aceptacién o pago.

Es muy importante sefalar que para que la carta de --
crédito sea una verdadera garantia, es necesario que el-
vendedor cumpla estrictamente con las condiciones seflala
das en ella cuidando que no exista discrepancia entre --
los términos de Ta carta de crédito y los documentos pre
sentados para su negociacidn o pago, pues segin los tér-
minos de la carta el banco emisor garantiza el pago de -

1a letra, si 1a misma esta acompanada de los documentos-

requeridos.

€) Caracter Jurfdico.- Podemos sefialar que es un dogu
mento probatorio para el vendedor sobre la apertura de -

un crédito documentario.

Mediante la carta de crédito se le otorga al vendedor
beneficiario el derecho de proceder en contra del banco-
emisor del crédito y obligarlo a cumplir con el contrato,
en caso de.‘incump‘limiento, siempre y cuando el! vendedor =

cumpla correctamente con lo estipulado en l1a carta.

La carta de cfedito no es un tftulo de cFedito aunque
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Ta misma puede circular, al cederse los derechos incorpo-

rados en ella.

LETRA DOCUMENTADA

ET uso de esta letra documentada se ha venido incre---
mentando tanto en el comercio internacional, asf como en~

el comercio nacional.

El maestro Barrera Graf (1) comenta: "Es una letra de-
cambio a la cual se le agrega un conocimiento de embarque
¥ algunos otros documentos de cardcter secundario, para —

servir todos como una garantfa de la operacién en que in-

tervinjera”.

E1 maestro Cervantes Ahumada (2) define a la letra do-
cumentada de la siguiente forma: "Es aquella que va acompa
-fiada de ciertos documentos los cuales se entregan al gira-

do, previa aceptacién o pago de la letra."

Podemos decir que en el crédito documentario, la letra-
documentada es el tftulo de crédito mediente el cual el --
vendedor beneficiario puede exigir al banco acreditante el

pago de las mercancfas una vez que este acept§ 1a misma.

(1) Barrera Graf, Jorge.- Ob. Cit. Pdg. 105.
(2) Cervantes Ahumada Raul.- Ob. Cit. P&g. 65
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En teorfa la letra documentada debe contener los mis-
mos requisitos que 1a letra de cambio ordinaria, existien
do la variante de que esta letra debe ir siempre acompafia
da de ciertos documentos que sirven de garantfa a la ope-

racién.

Esta letra documentada es utilizada en las ventas de -
plaza a plaza asT como en las operaciones internacionales
en las cuales el comprador esta interesado en pagar las -
mercancfas una vez que las haya recibido y comprobado su-
calidad y el vendedor a su vez, deseari cbtener el pago -
de las mercancfas vendidas tan pronto como se las haya --

enviado al comorador.

En conclusién diremos que 1a letra documentada tiene -
como funcién principal satisfacer las necesidades del - -
vendedor beneficiario como del comprador acreditado y - -
adem8s otorga al banco, por medio del cual se negocia el-
crédito documentario la proteccién necesaria a sus opera-

ciones.

REQUISITOS DE LA LETRA DOCUMENTADA.- Como ya -~

10 mencionamos, ademds de contener todos los requisitos -

de la letra de cambio, tiene algunas particularidades que
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a continuacitn veremos:

A) Se acostumbra que la letra documentada que gire el
vendedor beneficiario a cargo del banco acreditante, con-
tenga una Teyenda que la identifique con el crédito como-

’ por ejemplo:

“"Al amparo de la carta de crédito nimero - - - - - —-

del Bancg - = = = =~ = = = - de fecha - = = = =« = - - .

De acuerdo a Ta Ley General de TTtulos y Operaciones-
de Crédito se deberd insertar en la letra las cl&usulas:
"Documentos contra aceptacién o documentos contra pago" o
sus equivalentes D/A o D/P, que quiere decir que los docu
mentos que se acompafian a la letra solamente ser&n entre-
gados al banco en el caso de que &sta sea aceptada 0 -~ -~

pagada. (1)

B) E1 monto.- Ademds de estar formada por el precio -
de 1a compra venta, es factible afiadir en el caso que asf
corresponda, el costo de transporte, del flete, y del - -

seguro.

Una vez que el banco haya aceptado la letra documenta

da al vendedor beneficiario, y este haya entregado los docu

(1) Ley General de Tftulos y Cperaciones de Crédito Art. 89.



mentos respectives, es posible que la letra documentada -
desaparezca, ya que los documentos que la acompafian pueden
correr suerte separada, o sea que es desprendida de los --
documentos con el objeto de transmitirselos al comprador -
acreditado y devuelvan la letra ya aceptada al vendedor, -
obligdndose cambiariamente; sin embargo, esta letra serd,

a partir de este momento una letra de cambio ordinaria.

Respecto de los derechos que adquieren Tos bancos por -

la aceptacién de los documentos, ésto son:

1.- Derecho de exigir al comprador acreditado 1a oportu

na provisién de fondos.

2.~ Derecho de posesi6n sobre las mercancfas con lo que

el banco estard suficientemente garantizado.
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CAPITULO IV

NEGOCIACION DEL CREDITO DOCUMENTARIO

Compra-venta contra documentos:

E1 maestro Rodr{fguez Rodrfguez (1) define
a esta compra-venta contra documentos como un -
grupo de operaciones que se caracteriza porque-
la entrega de la mercancTa y el pago del precio
se hacen a continuacién de la entrega de tftulos
representativos de las mercancfas u otros andlo-

go0s .

Esta compra-venta surge como producto de --
las modernas relaciones comerciales, sobre todo
en las operaciones internacionales en las que --
como ya hemos mencionado no cabe la confianza ni

los pagos anticipados.

E1 maestro Barrera Graf (2) define a la - --
compra-venta contra documentos "La venta de mer-
caderfa en Ta que se estipula que el pago habrs-

de hacerse mediante apertura de crédito documen-

tario."”

(1) Rodrfguez Rodrfguez, Joaqufn.- Ob. Cit. P&g 20

(2) Barrera Sraf, Jorge.- Ob. Cit. Pag. 1
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Podemos decir pues gque la compra-venta con-
tra documentos es el contrato mercantil que da-
origen a un crédito documentario, decimos que -
es mercantil en virtud de que el origen de estas

compra-ventas siempre serdn un acto de comercio.

Transmisisfn de la propiedad: Es necesario -

que para que en este contrato exista transmisién
de propiedad, el vendedor beneficiario entregue-
al banco acreditante del crédito documentario, -
para que &ste a su vez los entregue al comprador
acreditado, los documentos requeridos en el mis~

mo.

Existen dos tesis para explicar esta transmi-

si6n de la propiedad que a continuacién. expondré:

A) Tesis de Ripert.- Este autor sefiala que —-
sers suficiente que el vendedor efectie el embar-
que de las mercancfas para que se transmita la --

propiedad de tas mismas. (1)

B) Tesis de Brunetti.- Sefiala que para trans-

mitir la propiedad de las mercancfas es necesario

(1) Ripert George.- Droit Maritime. Tercera edi--
cidén Parfs 1929 Pdg. 896
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que se efectlde el embarque de &stas y también la
transmisién de los documentos a favor del compra
dor, ya que se presupone que dentro de los docu-
mentos del crédito documentario se encuentran el

conocimiento de embarque, la factura, etc. (1)

Compra-ventas especiales: En el comercio in--

ternacional existen diversas formas de compra-ven
ta que se les denomina especiales, entre las mas-

usuales se encuentran las llamadas:

F.0.B. o L.A.B. (free on board o libre a-
bordo)
C.I.F. {costo insurance and - --

freight o costo, seguro y

flete)
F.A.S. (free along side ship o ven
ta al costado del buque)
C.Y.F. {cost and freight o costo y
flete)

Estos cuatro tipos de ventas especiales son

1as que regulan nuestra legislacién, en la Ley de-

Navegacisn -y Comercio Marftimo, en su capftulo de-

(1) Brunetti.- Ob. Cit. Pag. 478.
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las modalidades marftimas de compra-venta.

Compra-venta F.0.B. o L.A.B.- libre a bordo,
en este tipo de ventas gl vendedor se obliga a-
entregar la cosa vendida a bordo del medio de -
transporte que l1a llevar& al puerto de destino,

en el tiempo y lugar convenido.

La Ley de Navegacidén y Comercio Marftimo, (1)
dispone que en la venta F.0.B., la cosa vendida
deber& entregarse para su transportacién a bordo
del buque en el lugar y tiempo convenidos; desde
el momento de 1a entrega, la responsabilidad de-

riesgos se transmitir8 al comprador.

En este tipo de ventas el vendedor beneficia
rio deberf pagar l1o0s gastos y correr el riesgo -
hasta colocar la mercancfa a bordo del medio de-
transporte, estos gastos y riesgos pueden ir - -
aumentados al precio de las mercancfas. Por otra
parte l1a responsabilidad de los riesgos son trans
mitidos al comprador desde que la mercancfa esta

abordo de bugue.

(1) Ley de Navegaci6n y Comercio Marftimo. Arts.
213 y 214
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Comra-venta F.A.S.- (Free along side ship o

venta al costado del buque) Esta compra-venta -
es una variante de Ta F.0.B., en donde el vende
dor beneficiario debe cubrir todos los gastos y
riesgos hasta colocar la mercancfa a un lado del
vehfculo transportista, siendo para el compra--
dor acreditado la obligacién de cubrir los gas-
tos de embarque, fletes, sequros y otros simila-

res.

E1 artfcule 215 de 1a citada ley dice. que -
en esta venta el vendedor cumple su obligacién -
de entregar las mercancf¥as al colocarias en el--
muelle al costado del buque, y desde ese momento
opera la transmisién de la responsabilidad a car

go del comprador. (1)

Compra-venta C.I..F.- (Cost insurance and - -

freight. o costo seguro y flete), 1la Internatio-
nal Law Association (2) describe la compra- ven-
ta C.I.F. como aquella en virtud de Ta cual el -
vendedor se obliga a entregar abordo de l1a nave-
para ser transportada a su destino una mercancfa

determinada, en género por un precio que compren

(1) Ley de Navegacifn y Comercio Marftimo Art.215
Editorial PorrGa, S.A. México, D.F. 1985.

(2) International Law Association. Citado por - -
Barrera Graf, Jorge.- Ob. Cit. Pag. 35
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de ademds del valor de 1a mercancfa el costo --
del seguro y del transporte al puerto de desti-

no.

Como podemos observar este tipo de ventas se
caracteriza porque en el precio se comprende - -
tanto el precio de la mercancfa como el seguro y

el flete hasta el lTugar pactado de la entrega.

En la actualidad la venta C.I.F. es el pilar

del comercio internacional.

La Ley de Navegacifén y Comercio Marftimo dis
pone en su artfculo 216 gque en la venta C.I.F. -
el precio comprenderd el valor de la cosa, mas -
el importe de las primas del sequro y del flete-
hasta el Tugar convenido para que la mercancfa -

sea recibida por 21 comprador.

Compra-venta C.Y.F., (Eost and freight, costo
y flete), esta venta es una variante de la C.JI.F.
en 1a que el precio comprende el flete y el valor
de la cosa o mercancfas vendidas; en ella el ven-

dedor se obliga como si se tratara de una - - - -
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compra-venta C.I.F. con excepcién del seguro.(1)

Hasta aqui hemos analizado las modalidades -
de compra-venta que regula nuestro ci6digo de co-
mercio, sin embargo existen actualmente otras en
el comercio internacional, que dnicamente me per

mito mencionar a efecto de tenerlas en cuenta,

ya que éstas son de uso cotidiano:

Ex-works o en fdbrica.- Significa que la dni

ca responsabilidad del! vendedor es poner Ta mer-

cancfa a disposicién del comprador en su estable

cimiento. (2)

Ex-ships o sobre el buque.- Significa que el

vendedor pone las mercancfas a disposicidn del -
comprador abordo de buque, en el lugar de destino

convenido en el contrato de venta.(2)

For-fot o franco vagon.- Significa libre so-

bre vagén y libre sobre camién, este término se-

usa cuando Ta mercancfa debe de ser transportada-

por ferrocarril, indicando el punto de partida --

convenido. (2)

(1) Ley de

Internacionales para l1a Interpretacidn

(2) Reglas
1983.

de los Términos Comerciales,

Navegacién y Comercio Marftimo Art. 220
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Ex-quay o sobre el muelle.- Significa que el

vendedor pone Tas mercancfas a disposicién del -~
comprador sobre el muelle en el lugar de destino

convenido en el contrato de venta. (1)

Delivereted at frontier o entrega en fronte-

ra.- Significa que el vendedor cumple con sus --
obligaciones cuando la mercancfa lleqga a la fron
tera, pero antes de la frontera aduanera del - -
pafs caonvenido en el contrato, el vendedor debe-
entregar al comprador toda la documentacidn nece

sarfa requerida. (1)

Delivereted duty paid o entrega libre de de-

rechos.- En este caso el vendedor tiene 1a obli-
gécidn de poner la mercancfa a disposicigén del -
comprador con impuestos pagados en el lTugar de -
destino convenido, en el pafs de importacidén en-
la fecha o dentro del plazo estipulado en el - -

contrato de venta.

F.0.B. aeropueto.- E1 vendedor cumple su - -

obligacidn entregando las mercancfas al transpor

tista aéreoc en el aeropuerto de partida. E1 - -

(1) Reglas Internacionales para Ta Interpretacidén
de 1os Té&rminos Comerciales pubiicada por la-
cdmara Internacional de Comercio. Parfs 1980.
Traducido en 1983 por la Federacidén Latinoame
ricana de Bancos Bogotd, Colombia. .
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vendedor debe entregar la mercancfa bajo la cus

todia del transportista aéreo o de su agente.(1l)

Free carrier o_libre transportista.- Esta -

modalidas estd disefiada para las necesidades del
transporte moderno, particularmente el transpor-
te muitimodal o del transporte por contenedores,
se basa en el principio del término F.0.B. excep
to que el vendedor cumple con sus obligaciones -
cuando entrega la mercancfa bajo custodia del --
transportista, en el punto convenido. Si no es -
posible convenir el punto preciso en el momento-
de concluir el contrato de venta, las partes de-
ben referirse al lugar o a2 la serie de puntos --
en que el transportista deber3da hacerse cargo de-

1a mercancfa.(1)

Flete porte pagado hasta.- Al igual que CIF-

significa que el vendedor paga el flete por - --
concepto de transporte de las mercancfas hasta el
punto de destino convenido, sin embargo el ries-
go de pérdida o de daiio se transfiere al compra--

dor tan pronto como la mercancfa haya sido puesta

(1) Reglas Internacionales para la Interpretacién
de 1os Términos Comerciales. Ob. Cit.
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bajo custodia del primer transportista. (1)

Flete porte y sequro pagado hasta.- Es idén

tico a 1la anterior modalidad, pero con la adi--
cidén de que el vendedor esta obligado a suminig
trar un seguro contra riesgo de pérdida o dafo-

de la mercancfa durante su transporte.(1)

Las diferentes formas de compra-venta espe-
ciales que hemos analizado y que son denomina--
das en nuestro cddigo como modalidades marfti--
mas de compra-venta, md&s las que no son regula-
das por nuestra legislacifn son conocidas en --
el ambito internacional, con el nombre de: - -
“INCOTERMS" que significa Reglas Internaciona--
les para la Interpretacién de los Tarminos Co--

merciales.

Fue en 1953 cuando la cdmara de Comercio --
Iinternacional publicé las primeras iniciativas-
sobre 1a interpretacién de los términos comer--
cfales, buscando simplificar con esto las tran-
sacciones del comercio internacional, ya que --

al referise en el contrato de compra-venta, =~ -

{1) Reglas Internacionales para la Interpretacién

de 1os Términos Comerciales. Ob. Cit.
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bajo custodia del primer transportista. (1)

Flete porte y seguro pagado hasta.- Es idén

tico a la anterior modalidad, pero con la adi--
cién de que el vendedor esta obligado a suminis
trar un seguro contra riesgo de pérdida o daifio-

de 1a mercancfa durante su transporte.(1l)

Las diferentes formas de compra-venta espe-~
ciales que hemos analizado y que son denomina--
das en nuestro cddigo como modalidades marfti--
mas de compra-venta, mds las que no son regula-
das por nuestra legislacién son conccidas en --
el ambito internacional, con el nombre de: - -
"INCOTERMS" que significa Reglas Internaciona--
les para la Interpretaci6n de los Términos Co--

merciales.

Fue en 1953 cuando la Cdmara de Comercio --
Internacional publicé Tas primeras iniciativas-
sobre la interpretacién de los términos comer--
ciales, buscando simplificar con esto las tran-
sacciones del comercio internacional, ya que --

al referise en el contrato de compra-venta, - -

(1) Reglas Internacionales para la Interpretacitn

de 1os Términos Comerciales. Ob. Cit.
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vendedor y comprador deben precisar simplemente
y con toda seguridad, Sus respectivas responsa-
bilidades, eliminando de esta manera la posibi-
1idad de equivocos en sus operaciones y en con-

secuencia cualquier pleito futuro.

Estos incoterms han ido evolucionando de- -
acuerdo al comercio internacional incluyendo --
nuevos términos con el paso del tiempo con el -
fin de hacer mds claras y seqguras las operacio-

nes del comercio exterior.

Es pues el objeto de estos incoterms de es-
tablecer una serie de reglas internacionales de
cardcter facultativo, para l1a interpretacién de
los principales té&rminos utilizados en 1os con-

tratos de venta al extranjero.

APERTURA DEL CREDITO DOCUMENTARIO

Una vez que se ha hecho el and&lisis de las-
diferentes formas de compra venta relativas a -
1a negociacién de un crédito documentario, con-
sidero conveniente continuar con la explicacién

del procedimiento a sequir para la apertura de-
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un crédito documentario.

Como ya lo hemos analizado, los términos de
una operacidén de compra-venta internacional o de
plaza a plaza son estipulados por el vendedor y-
el comprador, estableciendo en su contrato que 1a
forma de pago se realizard a través de la aperty

ra de un crédito documentario.

ta Ley General de Tftulos y Operaciones de -
Crédito prescribe acerca de la apertura de crédi
to en su artfculo 291 1o siguiente: "“En virtud -
de la apertura de crédito, el acreditante se - -
obliga a poner una suma de dinero a disposicidn-
del acreditado o a contraer por cuenta de éste -
una obligacidn para que el mismo haga uso del -~
crédito concedido en la forma, Tos té&rminos y ~-
condiciones convenidas.kquedando obligado el - -
acreditado a restituir al acreditante las sumas-
de que disponga o a cubrirlo oportunamente por -
el importe de 1a obligacifén que contrajo, y en -
todo caso a pagarle los intereses, prestaciones,

gastos y-comisiones que se estipulen.”

E1 maestro Cervantes Ahumada sefala que una-
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vez que la operacién se ajusta, se abre un con-
trato de apertura de crédito documentario entre
el comprador y su banco, el cual abre una carta
documentaria de crédito a favor del vendedor, -
1a que serd notificada, advirtiéndosele que me-
diante esta apertura de cfedito el banco acre--
ditante se obliga a aceptar una letra por el va-
lor de las mercancfas, la cual debe ser acompa-

flada de los documentos respectivos. (1)

De 1o anteriormente expuesto Se puede afir-
mar que un crédito documentario es un contrato
especial de apertura de crédito el cual se lo--
gra mediante l1a solicitud que el comprador - --
acreditado presenta al banco, con el objeto de-
que abra un crédito con cargo al comprador y a-
favor del vendedor-beneficario y de que actie -
como intermediario en la operacién, aceptando -
las letras documentadas en su contra o en con--

tra del comprador.

En consecuencia, se puede afirmar que el --
crédito documentario guarda los lineamientos --

de un contrato de apertura de crédito en gene--

(1) Cervantes Ahumada Radl.- Ob. Cit. Pag. 261-
262.
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ral, sin embargo, en nuestra legislacién este -
crédito se encuentra regulado errdneamente, - -
situacibfn que es urgente modificar, debido a que
su importancia y uso son cada dfa mds frecuente
en las operaciones de comercio nacional e inter

nacional de la banca mexicana.
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CAPITULD V

RELACIONES, DERECHOS Y OBLIGACIONES DE LAS PAR-

TES.

Como ya lo hemos analizado en el crédito docu-

mentario intervienen 3 partes principales y en
varias ocasiones una 4 parte, esto es cuando un-

crédito es confirmado:

1.- COMPRADOR ACREDITADO

2.~ VENDEDOR BENEFICIARIO

3.- BANCO ACREDITANTE

4.~ BANCO CORPRESPONSAL,
NOTIFICADOR O CONFIRMANTE.

Trataremos a continuacidén de analizar las rela

ciones, derechos y obligaciones que surgen entre

estas partes:

A) Relacifn_entre el comprador acreditado y el

vendedor beneficiario.

La relacifn de estas partes se origina en el

contrato de compra-venta contra documentos, es -

decir, el vendedor-beneficiario requiere al - -
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comprador acreditado que el pago de la mercancfa
que le estd vendiendo sea hecho a través de un -
banco de reconocida solvencia, mediante l1a aper-

tura de un crédito documentario.

B) Obligaciones del comprador acreditado para

con el vendedor beneficiario (en la compra-venta)

1,- Pago del precio, a través de 'a apertura de
un crédito documentario, conforme a los lineamien
tos generales que regulan la compra-venta, es de-
cir, Ta obligacidén de pagar el precio en el - - -
tiempo, lugar, forma y modo convenido, es primor-

dial para poder recibir la cosa vendida.

En este casc el pago 1o debe efectuar el banco-
acreditante, quien es el otorgante del crédito --
segidn los términos que se hayan convenido por las
partés, mediante 1a.aceptac16n o el pago de la -~
letra documentada; pero en ambos casos este pago-
debe estar condicionado a que el vendedor-benefi=-
ciario cumpla con la oblijgacién de entregar los -

documentos requeridos.

C) Derechos del comprador-acreditado frente al
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vendedor_beneficiario.

1.- Comprobar la calidad, cantidad y peso de -
la mercancfa. Esta comprobacién puede ser hecha-
por el cormprador o bien por personas especialis-
tas que éste designe y a quién el vendedor debe-

proporcionar muestras de las mercancfas vendidas.

Si el comprador-acreditado desea evitar esta -
situacion, puede establecer en el crédito docu--
mentario que junto con los documentos de la ne--
gociacidn se envien al banco acreditante los cer
tificados de calidad, cantidad o peso necesarios

(documentos accidentales).

D) Relaciones entre el comprador acreditado -

Yy el banco acreditante.

Esta relacién surge al suscribir el contrato -
de apertura de crédito documentaric el comprador
acreditado y el banco acreditante, por 1o que --
sus relaciones estan reguladas por un negocio de
caricter contractual, en que el acreditado es -~
acreedor y el acreditante deudor hasta el cumpli

miento del contrato; esta situacit6n se invierte-
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con posterioridad al momento de la utilizacién -
del cr&dito, en el caso de que no haya habido --
previamente una provisién efectfva del acredita-
do al acreditante, porque si 1la hubiese, con di-
cha utilizacidén se extinguirian ambas relacio~ -

nes., (1)

Entre estas 2 partes se establece una relacién
de mandato en el momento en que acuerdan el com~
prador acreditado (mandante) ante el banco (man-
datario), el cual se obliga a cubrir un crédito-

documentario a favor del vendedor beneficiario.

Sin embargo como ya analizamos con anteriori--
dad esta relacién de mandato no cubre los otres
aspectos del crédito documentario, pero si pode-
mos concluir que en la relacidn entre comprador-
acreditado y banco sT se establece efectivamente

un mandato.

E) Obligaciones del comprador acreditado para-

con el banco acreditante.

{1) Barrera Graf, Jorge.- Ob. Cit. P&g. 163.
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1.- Realizar por parte del comprador acreditado

la oportuna provisidn de feondos. Si la provisioén

no resultare suficiente, el comprador acreditado

debe restituir al banco la cantidad que éste ha-
vendedor beneficiario en cumplimien

ya pagado al
(1)

to al contrato de apertura de crédito.

2.- Pagar las comisiones, gastos e intereses -

por concepto de la apertura y negociacién del

crédito documentario.

3.~ Pagar la comisién por confirmacién.- en --
caso de que el c¢ré&dito sea confirmado por un - -
el que

banco corresponsal del banco acreditante,
confirma cobrard una comisidn por la confirmacidn

la_ cual serd pagada por el cbmprador acreditado.

F) Derechos del comprador acreditado frente al

banco acreditante.

1.- Exigir al banco el cumplimiento de su obli
gacibn. E? artfculo 55 de la Ley Reglamentaria -
del Servicio Pidblico de Banca y Crédito sefiala -~
que el contrato de apertura de crédito serd ti--

tulo ejecutivo para exigir el cumplimiento del--

(1) Barrera Graf, Jorge.- 0Ob. Cit. Pég. 174.
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contrato al banco.

G) Obligaciones del banco acreditante para con

el comprador acreditado.

1.- Verificar documentos.- Antes de cubrir el-
crédito al vendedor beneficiaro, el banco emisor
deberd verificar la conformidad de los documen--
tos de acuerdo a lo estipulado en el contrato de
apertura de cré&dito que se basa en las instruc--
ciones que dio el comprador acreditado al momen-
to de solicitar el citado contrato. Al respecto-
el artfculo 7 de los Usos y Reglas Uniformes Re-

lativos al los Cré&ditos Documentarios prescribe:

“Los bancos deber&n examinar todos los docu--
mentos con razonable cuidado para cerciorarse -
de que aparentemente, estén de acuerdo con los-

términos y condiciones del crédito.

Los documentos que aparentemente no correspon
den entre si serdn considerados como que no pre
sentan la apariencia de ser conforme con los --

términos 'y condiciones del crédito."

2.- Pago oaceptacitn de 1a letra documentada.
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E1 banco tiene la obligacién de pagar o acep-
tar la letra documentada por el precio de la --

mercancfa.

H) Derechos del banco acreditante frente al -

comprador acreditado.

1.~ Obtener garantfas.- Esto es debido a que-
como el banco tiene que efectuar un pago al ven
dedor beneficiario, (siempre y cuando no le - «
hayan hecho la provisién de fondos artfculo 55-
L.R.S.P.B.C.) debe garantizar que &ste le sea -
reembolsado junto con sus comisiones, pudiendo-

garantizar el pago de la siguiente forma:

a) Mediante la oportuna provisi6n de fondos.
b) Constituyendo una prenda sobre las mercan-
cfas, 1a cual se podrd ejecutar si el comprador

acreditado no cumple con su obligacién.

I) Relacién entre el vendedor beneficiario y;

el banco.

Esta relacién surge en el momento que el = «=-
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banco notifica al vendedor beneficiario la aper
tura de un crédito documentario por medio de una

carta de crédito en la cual se dan a conocer los

términos pactados en el crédito documentario.

La relacidn jurfdica que se establece entre es
tas partes depende de 1a clase de crédito docu--

mentario estipulado entre el comprador acredita-

do y el banco.

Si el cré&dito es revocable no se establece nin
gdn vinculo jurfdico, no existiendo ningdn -+ --
compromiso entre banco y vendedor beneficiario.

En el crédito irrevocable sf se establece un -~
vinculo jurfdico entre bance y vendedor, ya que-
existe por parte del primero un compromiso irre-

vocable de pago, y si el crédito es confirmado
surge una nueva relacién jurfdica, ya que el ~--
banco es solidariamente responsable de efectuar-
el pago o aceptar las Jletras documentadas envia-

das al corresponsal.

J) Obligaciones del_banco para con_ el vendedor

beneficiario.
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a) De realizar el pago o aceptar las letras -
documentadas en el irrevocable.- Esta obliga- -
ci6n primordial del banco se encuentra condicig
nada a que el vendedor-beneficiario cumpla con-
la entrega de los documentos de acuerdo a lo --
estipulado en la carta de crédito; en caso de -
no cumplirse con lo estipulado el banco podrd -

negar el pago o la aceptacidn de l1os documentos.
Si el crédito es revocable el banco se libera
de la obligacién de comin acuerdo con el compra

dor acreditado.

K) Derechos del banco frente al vendedor bene

ficiario.

1.- Exigir los documentos.- E1 banco tiene el
derecho de exigir al vendedor beneficiario la -
presentacién de los documentos en forma correc-
ta, segln 1o estipulado, con el objeto de exami
narlo y comprobar su veracidad, si ésto no se -
apega a o pactado, podrd el banco rehusar el -

pago o la aceptacidén de las letras documentadas.

2.- Accién de nulidad.- La nulidad puede - --
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hacerse valer y ésta es la causa m&s frecuente-
por errores del acreditante en el examen de los
documentos, o bien por el dolo del beneficiario
consistente en presentarle documentos falsos o
con firmas falsificadas. La nulidad obliga al -
beneficiario a restituir lo recibido con sus --

accesorios.

3.- Accisén de enriquecimiento.- La accién de-
enriquecimiento procede cuando el acreditante -
paga al beneficiario sin que entre &ste y el -~-
compradorlhaya existido una relacién suficiente
de la que derive al beneficiario el derecho de-

obtener el pago.

L) Oobligaciognes del vendedor beneficiario pa-

ra con el comprador aéFeditado.

1.- Entrega de la mercancfa.- El vendedor de-
berd cumplir con la entrega de la mercancfa en-
Ta forma y condiciones estipuladas en el contra

to de compra-venta.

E1 vendedor debe responder de los vicios ocul

tos de las mercancfas.
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M) Derechos del! vendedor beneficiario frente-

al comprador acreditado.

1.- Obtener el pago del precio de las mercan-
cfas.- Este pago se puede realizar de la siguien

te forma:

a) Documento contra el pago,

b) Documento contra aceptacidn

Esta operacidén de pago debe ser a través de --
una institucién bancaria de reconocida solven=-

cia.

E1 vendedor beneficiario tiene también la - -
accién de rescisifn, pudiendo exigir el pago de
dafios y perjuicios; si el comprador no cumple -

con su obligacién de pagar el precio.

E1 articulo 2300 del ¢c6digo Civil para el - -
D.F., dice en su primera parte que: “La falta -
de pago del precio da derecho para pedir la - -
rescisién del contrato, aunque la venta se haya

hecho a plazo'.



N) Obligaciones del vendedor beneficiario para

con el banco.

1.- Entregar los documentos.- Esta obligacién-
debe ser cumplida conforme a lo estipulado en 1la
carta de crédito ya que de no ser asf el banco -

podrd rehusarse a l1a negociacién del cfedito.

1) Derechos del vendedor beneficiario frente -

2l banco.

E1 vendedor beneficiario tiene dos acciones para

hacer valer sus derechos que son:

1.- Accién de cumplimiento de contrato.- Si el -
crédito es irrevocable, le corresponde al vendedor
beneficiario l1a accién de cumplimiento de contrato
Ta cual protege sus derechos para gozar del crédi-
to abierto a su favor, en el supuesto de que el --
cfedito sea confirmado, mediante esta misma accién,
el vendedor beneficiario podr& exigir al banco --
confirmante el cumpliimiento de 1a obligacién, con
base en el artfculo No. 55 de Ta Ley Reglamentaria
del Servicio Piblico de Banca y crédito, el cual,

en su primer pdrrafo textualmente dice: "El - - -
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contrato de apertura de crédito serd tftulo - =--
ejecutivo para exigir el cumplimiento de dicha -

obligacién. (1)

2.~ Accién cambiaria.- Si el banco acepté la -
letra documentada en virtud de hallarse al co- -
rriente todos 1os documentos presentados por el-
vendedor beneficiario, este podr& reclamar - - -
cambiariamente el pago del tftulo de crédito por
el importe que sefiale éste, en caso de haber ne-
gativa de pago por el banco aceptante al vencer-

se el plazo del tfitulo.

DIFERENTES CLASES DE CREDITO DOCUMENTARIO

Existen varias formas o modalidades de crédi--
tos documentarios, las cuales analizaremos a ---
continuacifn a efecto de conocer cuil es la ca--

racterfstica de cada uno de ellos.

Los créditos documentarios en principio pueden
ser revocables o irrevocables, teniendo diversas

variantes como 1o son,que sean: Notificados, co-

firmados, revolventes, no revolventes, a la vista,
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de aceptacién, intransferibles y transferibles.

CREDITO DOCUMENTARIO REVOCABLE

Este crédito es aquel gue puede ser cancelado-
o modifijcado de comiin acuerdo entre el comprador
acreditado y el banco, sin ser necesario preciso

consentimiento del vendedor beneficiario.

En este caso corresponde al acreditante el de-

recho de revocar el crédito a su arbitrio.

Este crédito ofrece poca seguridad en la prdc-

tica por 1o que su uso es poco frecuente.

El autor Bauche Garcfa Diego (1) sefiala que el
crédito revocable no constituye un vinculo jurf-
dico definitivo entre el banco y el beneficiario
En consecuencia, este crédito puede ser modifi--
cado o revocado, aun sin obligacién para el ban-

co de dar aviso al beneficiario.

Este autor ve al crédito revocable como aquel-

en que no existe una garantfa firme para el - --

(1) Bauche Garcfa, Diego Mario.- Operaciones - =
bancarias, Editorial Porrda, S.A.
México D.F. Pag. 258.
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vendedor beneficiario, el ¢rédito revocable no-
puede ser confirmado ya que el banco no consen-
tirfa obligarse personalmente frente al vendedor

beneficiario ni dar instrucciones en este senti-

do a un banco corresponsal.

Para concluir diremos que esta clase de crédi-
tos documentarios no constituye un vinculo que--
obliga jurfdicamente al banco, frente al vende--
dor beneficiario ya que el crédito podrfa ser en
cualquier momento modificado o cancelado sin pre

vio aviso a &ste Gltimo.

CREDITO DOCUMENTARIO IRREVOCABLE

En esta clase de crédito el banco emisor se --
compromete a efectuar la prestacién prometida --
segdn los términos del cré&dito, tan pronto se -~

cumplan todas las condiciones.
E1 beneficiario recibe asf un compromiso firme
del banc¢o emisor, que no puede ser modificado --

sin el acuerdo de todas las partes interesadas.

E1 crédito documentario irrevocable, presenta-

‘83



una maxima garantfa para el vendedor beneficia-
rio, ya que constituye un compromiso irrevoca--
ble de pago por parte del banco emisor, por lo-
tanto, su cancelaci6n o modificacién no se po--
dria presentar a menos que las partes que inter
vienen en la operacién esten de acuerdo princi-

palmente el vendedor beneficiario.

Barrera Graf (1) dice que con el objeto de --
evitar la cancetlacién del crédito revocable por
parte del acreditado, se puede presentar la ---
irrevocabilidad del contrato que es la forma --
activa de caiificar la renuncia por parte del -
acreditante en su facultad de conceder un crédi
to.

Es el crédito irrevocable el que tiene mayor
aceptacidn en la pra&ctica comercial y bancaria
debido principalmente a la garantfa de pago --
que representa y a las enormes ventajas que re
porta tanto al comprador acreditado como al --

vendedor beneficiario, y al banco.

CREDITO DOCUMENTARIO NOTIFICADO.

(1)Barrera Graf Jorge.- Ob. Cit, Pdg. 129,
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E1 articulo 30. de los Usos y Reglas Uniformes
Relativas a los Créditos Documentarios sefiala --

en su inciso "8" lo siguiente:

"Un crédito irrevocable puede ser avisado al -
beneficiario a través de otro banco (banco avisa

dor) sin compromiso por parte de éste otro banco”.

En este crédito documentario notificado el - -
banco corresponsal del banco acreditante no ad--
quiere ninguna responsabilidad con el vendeder -
beneficiario ya que solo se limita a notificar -
la existencia de un crédfito documentario, no - -
obstante, este banco se podré& encargar de nego--
ciar el cr;;ito y de comprobar la autenticidad -

de l1os documentos.

Cuando el banco acreditante encomienda a otro-
corresponsal que por cable, telegrama o telex -~
notifique el crédito, el banco deberd enviar, --
por conducto del notificador, el original de la-
carta de crédito al vendedor-beneficiario con --

todas sus modificaciones ultimarias.

Para concluir con esta modalidad del crédito -

documetario debemos sefialar que el Banco que - -
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solo notifica no adquiere ningin compromiso ju-

ridico.

CREDITO DOCUMENTARIO CONFIRMADO

E1 ¢rédite documentario confirmado es aquel -
en el que el banco corresponsal del banco acre-
ditante se compromete solidariamente y por en--
cargo del banco acreditante a pagar el importe-
del crédito, al vendedor beneficiario dentro --
de los términos y condiciones estipuladas en el

contrato de apertura de crédito.

El objeto de esta confirmaci6n es reforzar 1la
responsabilidad del banco y darle una mayor se-
guridad al vendedor beneficiario para poder re-
cibir el pago de las mercancfas vendidas en - -
virtud de que l1a confirmacién constituye para -

el banco confirmante un compromiso firme de - -

pago.

Ademds de que facilita al vendedor beneficia-
rio el cobro pués si se tratara de operaciones-
internacionales, tendrfa que trasladarse al lu-

gar del banco acreditante que normalmente es el
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mismo del comprador acreditado y en caso de - -

controversia, demandar con apego a las leyes --

de ese pafs.
l.os maestros Barrera Graf (1) y Rodrfguez --
Rodrfguez (2) coinciden en sefalar que para que

un crédito documentario sea confirmado debe ser

irrevocable.

E1 maestro Cervantes Ahumada (3) sefiala 1o --

que es el crédito documentario confirmado con -

un ejemplo que me permito exponer:

Habrd crédito confirmado: Cuando un banco
extranjero pida a su corresponsal bancario en --
N.Y. comunicar a un exportador americano que se-
ha abierto a su favor una carta de crédito irre-
vocable y pida también al banco de N.Y. prestar-

su garantfa (comunmente 1llamada confirmacién)

al crédito.

Esta carta de crédito no podrd& ser revocada ni

por el banco de N.Y ni por el banco extranjero -

(1) Barrera Graf, Jorge.- 0Ob. Cit. P&g. 1313

(2) Rodrfguez Rodrfguez, Joaqufn. Ob. Cit. Pag.

(3) Cervantes Ahumada, Rafil.- Ob. Cit. Pag.
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sin el consentimiento del beneficiario.

Con este crédito confirmado nace una nueva re-
lacién jurfdica entre el banco confirmante y el-
vendedor beneficiario, obligdndose el primero --
solidariamente al pago o a la aceptacidn de la -

letra documentada.

Es el crédito confirmado el que mayor garantfa
ofrece al vendedor beneficiario de recibir su --
pago oportunamente, siempre y cuando se cumpla -
con 1os requisitos que le imponen en la carta --

de crédito.

Por otralparte las institiuciones bancarias que
confirman un cré&dito documentario, asumen un - -
r1e§go y una obligacién por cuenta de su corres-
po;sal al realizar l1a confirmacidn, por 1o que -

cobra una comisién.

Debemos aclarar que en M&xico existe una inde-
bida regiamentacién en la ley respecto del cré&--
dito documentario, pues 1a Ley General de Tftu--

los y operaciones de Cré&dito sefiala como crédito



confirmado a 10 que es un c¢rédito irrevocable.

La mencionada ley en su artfculo 317 sefala:=-
"El crédito confirmado se otorga como obliga- -
cion directa del acreditante hacia un tercero; -
debe constar por escrito y no podrd ser revocado

por el que pidi6 el crédito.

Por lo que hemos analizado anteriormente pode-
mos darnos cuenta que &ste no es un credito con-
firmado sino un cfedito documentario irrevocable,
asimismo se toma la palabra confirmacién en los-
artfculos 318 y 320 del citado ordenamiento como
sinénimo de carta de crédito o de la notificacién

del crédito.

Es necesario corregir estos errores en nuestra
ley ya que como hemos visto, los términos que --
se utilizan est@n equivocados al referise al crg
dito confirmado, 1o cual causa confusién ademds-
que, como ya 1o hemos repetido estas operaciones
tienen actualmente una gran demanda en lo que -~-
al comercio internacional se refiere, por lo que
nuestra legislacidn debe estar al dfa en este --

concepto.
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CREDITO DOCUMENTARIO IRREVOCABLE NO CONFIRMADO

Este tipo de crédito se distingue del crédito-
confirmado en el sentido que no lleva la garan--
tfa o responsabilidad adicional de algin otro --
banco, no obstante en la préctica, la institu- -
cidén emisora solicita a un banco corresponsal --
del lugar del vendedor beneficiario, le notifi--
que la apertura del crédito y su negociacién, --
pero como lo mencioné anteriormente sin la garan

tfa o responsabiltidad del barnco notificador,

CREDITO DOCUMENTARIO REVOLVENTE

E1 crédito documentario revolvente es aquel que
a pesar de haberse utilizado por su valor total,-
recupera su vigencia, es decir se puede volver a-
usar, si el acreditado efectlda reembolsos previos
al vencimiento del término seiialado en el contra-
to al acreditante manteniendo saldo disponible a-
su favor; es decir se trata de un contrato de - -
apertura de crédito en cuenta corriente (artfculo
52 de 1a L.R.S.P.B.C. ¥ los artfculos que van ---
del 291 al 301 de 1a L.G.T.O0.C.)
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Estos créditos permiten que durante su vigen--
cia el peneficiario disponga varias veces, ya --
sea diario. semanal, mensualmente etc. pero - =--

siempre que el crédito se encuentra vigente.

CREDITO DOCUMENTARIO NO REVOLVENTE.- Es aquel-

que al ser utilizado se extingue definitivamente
es decir, deriva de un contrato de apertura de

crédito simple.

CREDITO DOCUMENTARIO A LA VISTA.-Este crédito-

a la vista (documentos contra pagos) es aquel en
el cual el vendedor beneficiario para disponer -
del importe, emite una letra documentada a la --
vista al momento de presentar los documentos de-

embarque al banco.

CREDITO DOCUMENTARIO INTRANSFERIBLE.-Es aquel-

en el que el beneficiario no tiene facultades --

para ceder sus derechos a un tercero.

CREDITO DOCUMENTARIO TRANSFERIBLE.- Es aquel -

en el que el beneficiario puede ceder sus dere--
chos a un segundo beneficiario que se conoce con

el nombre de asignatario. Estos créditos pueden
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traspasarse totalmente a una sola firma o a --
varias firmas, y para efectuar esta transferen-
cia es necesario que el crédito mencione clara-

mente la condicién de ser transferible.

A) Cuando se transfiere la totajidad de un --
crédito a una sola persona, el primer veneficia
rio dinicamente transfiere la carta de crédito,-
de esta forma cede los derechos incorporados --

en el documento al nuevo beneffciario.

Al hacer esta cesién debersd el primer benefi-
ciario obtener de su banco el conocimiento de -
su firma que compruebe la autenticidad de la --
misma y simultdneamente comunicard por escrito-
esta transferencia al banco notificador para --

que el conozca esta situacidn.

8) Cuando la transferencia se hace a dos o --
m&s personas el primer beneficiario deberd devol
ver el original de la carta de crédito al banco
notificador, junto con una carta de instruccio-
nes en la cual se informen los nombres de las -
personas a quienes se transfiera y en que pro--

porcién a cada una; el banco notificador - - -



junto co; una carta de instrucciones en la cual
se informen los nombres de las personas a quie-
nes se transferird y en que proporcién a cada -
una; el banco notificador al recibir la carta -
de instrucciones y el original de 1a carta de -
crédito, procederd a elaborar las nuevas cartas
de crédito a favor de los beneficiarios que se-
e indiquen; el banco notificar& las transferen
cias efectuadas mediante el envfo de copias de-
la carta de cré&dito a los nuevos beneficiarios.
Con este paso el banco conoce las firmas que -

negociardn las cartas. Debe mencionarse que ---
esta transferencia causa una comisién de apertu

ra.
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CAPITULO wY

LEGISLACION APLICABLE

BREVES CONSIDERACIOMES AL RESPECTO:

En este capitulo trataré de analizar los arti-
culos de nuestra legislacién, relacionados con -
1a figura jurfdica del crédito documentario, asf
como las disposiciones de cardcter internacional

aplicables a 1a misma materia.

Quiero hacer notar, como ya lo hemos menciona-
do, que nuestra legislacién presenta confusiones
en l1a regulacién del crédito documentario, por lo
que analizaremos md&s adelante los artfculos de 1la
Ley General de Tftulos y Operaciones de Créditos
correspondientes para detectar los conceptos - -

equfvocos existentes.

E1l crédito documentario esta regulado en nues-
tra legislacién en la L.G.T.0.C. y otras disposi
ciones aplicables que se encuentran en otras =--
leyes, principalmente en la L.R.S.P.B.C. ¥y para-
Tas operaciones internacionales su principal - -
fuente son los Usos y Reglas Unifomres Relativos
a los Créditos Documentarios. (U.R.1.C.D.) que -~
es la reglamentacién aplicable internacionalmen-

te a los créditos documentarios emitida por la -
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Ciamara de Ccomercio Internacional.

La cdmara de comercio Internacional es una or-
ganizacién mundial con sede en Parfis que cuenta-
con miembros de mds de 80 pafses y cumpie con el
papel de favorecer los intereses del mundo de --
los negocios a nivel {internacional, asf como - -
armonizar y facilitar las pricticas comerciales-

mundialmente.

Es asf que a través de los afios se ha tratado
de unificar las prdcticas bancarias y comercia-
les, con el objeto de que existan reglias unifor
mes y criterios universales para la interpreta-

cién y aplicacién de los créditos documentarios.

Antes de 1926 las instituciones bancarias de-
diversas partes del mundo tenfan adoptadas di--
ferentes reglas de aplicacidén sobre estos crédi
tos que eran de alguna forma md&s o menos unifor
mes, pero fue hasta este afio cuando el comité -
Macional de los Estados Unidos de Norteamérica-
presentS a la Sesidn del Congreso de la Camara-
de Comercio Internacional un informe como ante-

proyecto de las reglas aplicables a los - - - -
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créditos documentarios, insitstiendo en la nece-
sidad de unificar un criterio universal al res-
pecto, en julio de 1929, se sometidf al Congreso

de Amsterdam un Reglamento Uniforme sobre 1la

materia, siendo aprobado el mismo e iniciando

su vigencia primeramente en los pafses de Bélgl

ca y Francia (1).

Mas tarde los pafses que no habian adoptado -
ese reglamento. pero que frecuentemente hacian-

referencia al mismo, indicaron a la comisién

que estaban dispuestos a someterse al mismo, -
siempre y cuando se le hicieran algunas modifi-
caciones y que los pafses mas interesados en es- - -
ta operacidn lo adoptaran legalmente; con lo

anterior se decidif someterlo nuevamente a la -
consideracidn del Congreso de Washington de -~
mayo de 1931, a fin de que se tomara um acuerdo
definitivo al respecto, el cual optd, dada la--
importancia del caso, por constituir un Comité-
Bancario de Créditos Comerciales Pocumentarios,

para la revisifn del reglamento uniforme mencio
nado.

(1) Conferencia dictada por H. Josué Martfinez.
en Banco Internacional,” S.N.C. 1982.
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En 1933 después de recabar opiniones, tanto -
de personas como de instituciones, se acord6 --
redactar un nuevo proyecto que respondiera a --
las opiniones obtenidas durante los aifios de - -

trabajo.

Dicho proyecto, conocido con el nombre de Usos
¥y Peglas Uniformes, Relativos a los Créditos Co-
merciales Documentarios, fue aprobado finalmente

por el congreso de Viena del citado afo.

Al final de este capftulo se anexa ia trans- -
cripcién de l1a publicacién 400 de los Usos y Fe-
glas yniformes Relativos a Tos Créditos [locu- --
mentarios que es la que tiene actualmente vigen-
cia -y que contiene las reglas que unifican las -

prdcticas internacionales relativas a la materia.

Estos U.R.U.C.D. son actualmente Tas normas apli

cables en el &d&mbito internacioral para la opera--
cidn e interpretacién de los cré&ditos documenta--
rios, en sus artfculos se encuentran disposicio--
nes generales y definiciones que son aplicables

a todos los créditos documentarios y que obligan
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a todas las partes que en &1 intervienen.

Estos Usos y Reglas yniformes vienen a suplir-
a las legislaciones internas de cada pafs, por -
10 que han adquirido una gran importancia a nivel
mundial, de ahT surge la necesidad de que estos -
se vean modificados constantemente para adecuarse
a las contfnuas modalidades que requiere en su --

operacidén el comercio internacionat moderno.

Por lo que respecta a nuestra legislacién ya --
comentamos que el crédijto documentario se encuen-
tra regulado en la Ley General de Tftulos y ppera
ciones de Crédito, asf como en la Ley Reglamenta-

ria del Servicio pGblico de Banca y Crédito.

LEY GENERAL DE TITULOS Y OPERACIONES DE CREDITO

Esta Tey regula ail crédito documentario en su --
capftulo IV, seccidn cuarta, referente a los cré--

ditos, en sus artfculos que van del 317 al 320.

Como ya. se sefiald tambié&n en esta ley se encuen-
tra inadecuadamente regulado el crédito documenta-

rio, debjdo a que 1e da la denominaci6n de crédito
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confirmado, en vez de l1lamarlo crédito documenta
rio, hay aquf un grave error de denominacidén, ya
que como hemos analizado el crédito confirmado -
es s0lo una clase de crédito documentario, y no-
se puede hablar de &ste, como una de sus formas-

de negociacién.

Sin embargo, en el artfculo 55 de la Ley Gegla-
mentaria del Servicio Piblico de Banca y Crédito-
ya se le denomina correctamente, al referirse al-
crédito comercial documentario, 1o que constituye

un avance o precedente.

E1 artfculo 317 (1) de 1a Ley General de Titu-
Tos y Operaciones de Crédito expresa: E1 crédito
confirmado se otorga como obligacién directa del
acreditante hacia un tercero; debe constar por -
escrito y no podrd ser revocado por el que pidié

el crédito.

Al parecer existié una confusién por parte de-
Tos legisladores respecto de los términos, ya --
que nunca se habla de crédjto documentario, sino
de un crédito confirmado, sin embargo 1o indica-

do en este articulo efectivamente es aplicable -
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al crédito confirmado.

E1 artfculo 318 sefiala: Salvo pacto en contra
rie el tercero a cuyo favor se abre el crédito-
podr& transferirlo, pero quedari sujeto a todas
las obligaciones que en el escrito de confirma-

cién del crédito se hayan estipulado a su cargo.

Efectivamente lo sefialado en este artfcylo -~
corresponde a la transferibilidad de los crédi-
tos, sin embargo, debid abocarse el legislador-
a cuestiones de mds importancia que incumbieran
al crédito documentario, como por ejemplo, la -
irrevocabilidad de estos créditos, su revolven-
cia u otras situaciones que de hecho tienen m&s
importancia en l1a pridctica de nuestro sistema -

bancario.

E1 artfculo 319 (1) sefiala: E1 acreditante es-
responsable hacia el que pidid el crédito, de --

acuerdo con las reglas del mandato.

La misma responsabilidad tendr8 salvo pacto --

en contrario, por los actos de la persona que --

(1) Ley General de Titulos y Operaciones de Cré&--

dito : ‘
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designe para la ejecucién de la operacién.

Al parecer el artfculo 319 se contradice con lo esti-
pulado en el 20. pdrrafo del 55 de la ley Reglamentaria -~
del Servicio Pablico de Banca y Cré&dito, ya que el 319 ~--
que el acreditante es responsable hacia el acreditado de-
acuerdo con las reglas de el mandato, asimismo salvo pac-

to en contrario, 1o serd la persona que lo sustituya.

Por su parte el artfculo 55 de 1a ley Reglamentaria-
del servicio Piblico de Banca y Cré&dito ordena que salvo
pacto en contrario ni la institucién pagadora ni sus co-
rresponsales asumirdn riesgo por la cantidad de la mer-

cancfa ni por la exactitud o autenticidad de los docu---

mentos.

Definitivamente no debe existir duda al respecto, ya
que en el artfculo 319 se sefiala que el acreditante o --
personas que 1o sustituya ser&n responsables por los - -
actos jurfdicos que le encargue el acreditado, y el = - -
artfculo 55 se refiere a hechos que se presentan en la -
operacién de un crédito documentario, como es la verifi-

cacidn de los documentos, de calfdad, peso etc.

Artfculo 320 prescribe: El1 acreditante podrd oponer -
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al tercer beneficiario las excepciones que nazcan del - -
escrito de confirmaci6n y, salvo 10 que en el mismo escri
to se estipule, las derivadas de las relaciones entre di-
cho tercero y el que pidid el crédito; pero en ningdn ca-
so podra oponerle las que resulten de las relaciones en-

tre 8ste Gltimo y el propio acreditante.

En éste artfculo se vuelve a hacer mencidén al ¢rédito
confirmado, que es dnicamente una de las formas del crédi
to documentario, por 1o que se considerS que no es co- --
rrecto dnicamente hacer mencién a una forma y no hablar -
de 1o que es el cré&dito documentario en su totalidad y --
hacer en su caso menci6n de las diferentes modalidades --

del crédito como serfa el confirmado.

Por otra parte, es muy importante recalcar la gran --
importancia que en nuestros dfas tiene la figura del cré-
dito documentario, debido a la intensa actividad comer- -
cial moderna que dfa a dfa necesita de disposiciones que-
permitan una &9%1 operaci6n dentro del mundo del comercio
internacional y nacional y a la cual nuestro pafs no pue-

de permanecer ajeno.

De todo To anterior se desprende que es necesaria una
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reforma pronta y a fondo de 1a Ley General de Tftulos y -
Operaciones de Crédito, en 10 que al crédito documentario
se refiere, empezando por darle su denominacién correcta-
y no hacer referencias de €1, como un crédito confirmado,
independientemente de contemplar las diferentes clases de
crédito documentario que existen, asf como de sus caracte
rfsticas principales, las cuales ya hemos analizado en el

presente trabajo.

Cabe destacar que dentro del "Proyecto para el Nuevo
C6digo de Comercio”, a pesar de que ya se le da la deno-
minacibn correcta, sigue sin mencionarse las diferentes
clases de créditos documentarios existentes, por lo que-
es necesario que se considere esta situacién a efecto de
adecuar nuestra legislacibn a las necesidades actuales -
en esta materia, ya que con el nuevo proyecto tampoco --
quedarfa solucionado el problema jurfdico que existe al-

rededor de esta figura jurfdica.

Por otra parte, es importante mencionar que existen
en nuestro ordenamiento jurfdico otras disposiciones --
que estan intimamente relacionadas con la operacifn de-
un crédito documentario y que vale la pena hacer men- -
ci6n de ellas como marco de referencia del presente es-

tudio.
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LEY REGLAMENTARIA DEL SERVICIO DE BAMNCA Y CREDITO

Esta ley en su artfculo 30 fraccidn. XIV hace referen
cia de la expedicién de cartas de crédito por parte de ==
Tas insitituciones de crédito, en el artfculo 55 de &sta-~
se hace referencia a la figura jurfdica del cré&dito docu-
mentaric, y es en este artfculo en el que se le dd una --
correcta definici6én al crédito documentario, situacién --
que no se presenta en la ley general de Tftulos y Opera--
ciones de Crédito, como ya 1o hemos analizado anteriormen

te.

EL ARTICULO 55 DE ESTA LEY REGLAMENTARIA SERALA:

"La apertura de crédito comercial documentario, obli-
ga a la persona por cuenta de quien se abre el cré&dito, a
hacer provisi6n de fondos a la institucion que asume el -
pago con antelacién bastante. El1 incumplimfento de esta-
obligacidn no perjudicard los derechos del beneficiario--
en caso de crédito irrevocable. E1 contrato de apertura-
de crédito seri tftulo ejecutivo para exigir el cumpli- -

miento de dicha obligacidn.

Salvo pacto en contrario y en los té&rminos de los -~

usos internacionales a este respecto, ni la institucién-
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pagadora, ni sus corresponsales, asumirdn riesgos por la-
cantidad, calidad o peso, de las mercancfas, ni por la --
exactitud, autenticidad o valor legal de los documentos,-
ni por retrasos de correos o telégrafos, ni por fuerza --
mayor, ni por incumplimiento de sus corresponsales de las
intrucciones tramitadas, ni por aceptar embarques parcia-
les o por mayor cantidad de la estipulada en la apertura

de crédito".

Como podemos observar el precepto antes sefalado ---
ademds de establecer una definici6n correcta del crédito
documentario, contempla el incumplimiento de las obliga-
ciones de las partes.

LEY DE NAVEGACION Y COMERCIO MARITIMO

En la tey de Mavegacién y Comercio Marftimo se regu-
la como ya 1o hemos analizado todo To relacionado a 1a -
figura del conocimiento de embarque, que es uno de los -
documentos esenciales con 1os que se negocfa la operacién
de un crédito documentario, asT como también To relacio-

nado a las diversas modalidades marftimas de compra-ven-

ta.

Los principales artfculos de esta Ley de MNavegacién
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y Comercio Marftimo, que tienen una estrecha relaci6n con

la figura del crédito documentario son los siguientes:

A) En relacién al conocimiento de embarque: Como ya -

To hemos analizado anteriormente, es el documento repre--
sentativo de las mercancfas que son embarcadas por el ven
dedor beneficario, ¥ que es presentado mas tarde al banco
acreditante para 1a aceptacidn o pago de la letra documen
tada, asf como también es e) documento con el que el - —-
comprador acreditado podrs recoger las mercancfas que ha-
contratado; tal como se advierte del andlisis de los si--

guientes artfculos.

Art. 16E8.- E1 contrato de transporte de cosas deberd
constatar por escrito y el naviero, por sf o por conduc-
to del capitdn del buaue, expedird con conocimiento de -

embarque que deberi contener:

I.- El nombre, domicilio y firma del transportador.

II.- E1 nombre y domicilic del cargador

IIT.-E1 nombre y domicilio de la persona a cuya or-
den se expida el conocimiento o la indicacién-
de ser al portador

IV.- E1 namero de orden del conocimiento

V.- La especificacién de los bienes que deberdn --
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transnortarse , con la indicacién de su naturale-

za, calidad y demds circunstancias que sirvan pa-
ra su identificacién.

vI.- La mencién de los puertos de salida y de destino.

VII.- La indicacién de Tos fletes y gastos de transpor
te, de las tarifas aplicables y la de haber sido

pagados los fletes o por cobrarse.

VIII.~ El nombre y matrfcula del buque en que se trans-

porten por nave designada.

XI.- Las bases para determinar la indemnizacién.

El1 transportador deba pagar en caso de pérdida-

o averfa.

Como observamos en este artfculo se sefialan los re-

quisitos gue debe contener el conocimiento de embarque;

Art. 169.- Si las mercancfas hubiesen sidc recibi--

das para su embarque, el conocimiento deberd contener,-
ademds:

I- La indicacién de "recibido para embarque".




Il.- La indicaci6n del lugar donde hayan de guardarse
mientras sean embarcados.

II1.-E1 plazo fijado para el embargue.

Este artfculo seflala los requisitos de un conoci- -
miento recibido para embarque, que es una modalidad al -
conocimiento de embarque como ya hemos analizado en nues

tro capftulo No. III

Art. 170.- E1 conocimiento tendrd el cardcter de --
titulo representativo de las mercancfas y consiguiente--
mente, toda negociacidén, gravamen o embargo sobre ellas-

para ser vilido, deberd comprender el titulo mismo.

Hasta aquf hemos analizado lo referente al conoci--

miento de embarque.

B) En relacién a _las diversas médai%dades marftimas

de compra-venta.

Los artfculos 210 al 220 de la Ley-de Favegacifn y-
Comercio Marftimo, se refieren a éstas, las cuales pre--
sentan caracterfsticas especiales muy concretas, a las -
cuales las partes se deben sujetar cuando han decidido -

contratar bajo alguna de estas formas.
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Estas modalidades se han visto sustancialmente modi
ficadas en el dmbito del comercio internacional, dando -
origen a otras que nuestra legislacién no contempla, - -
sin embargo, podemos decir que las que se regulan, son -
de alguna forma las mds usuales y gque de ahi se han de--

rivado las ahora existentes:

Art. 210.- En Jas ventas sobre documentos el vende
dor cumplird su obligacién de entrega de la cosa, remi-
tiendo al comprador en la forma pactada o usual, los --
titulos representativos de ella y los demds documentos-

indicados en el contrato o establecidos por los usos.

Art. 213.- En la venta libre a bordo (LAB) o (FOB)
la cosa vendida deber& entregarse para su transporta--
¢cién a bordo del buque, en el Tugar y tiempo conveni--
dos. Desde el momento de 1a entrega l1a responsabjlj--

dad de los riesgos se transmitird al comprador.

Art. 214.- En la venta (LAB), el precio de la --
cosa comprenderd todos los gastos, impuestos y dere--

chos que se causen hasta el momento de su entrega a--

bordo.

Art. 215.- En las ventas al costado del buque -
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(CB O FAS) se aplicard el artfculo anterior, con la sal-
vedad de que el vendedor cumplird su obligacidén de entre
gar las mercancias al colocarlas en el muelle al costado
del bugque y desde este momento operar8 la transmisién de

la responsabilidad en los riesgos del comprador.

Art. 216.- En la compra-venta costo, seguro y flete
(CSF, CIF 0 CAF) el precio comprenderid el valor de la -
cosa mds el importe de las primas de seguro y el impor-
te de Tos fletes hasta el Tugar convenido para que la--

mercancfa sea recibida por el comprador.

Art. 217.- En la venta CIF, el vendedor se entendg

rd obligado:

I.- A contratar el transporte en los términos con-
venidos, a pagar los fletes y a obtener del --
porteador el conocimiento de embarque corres--

pondiente.

II.~ A contratar y pagar, a favor del comprador o -
de 1a persona que este indique. Ta prima del -
seguro sobre las cosas vendidas, el cual debe-

rd cubrir los riesgos convenidos o los usuales
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y a obtener del asegurador 1a péliza y el certi

ficado correspondiente.

IIl1.-A entregar los documentos al comprador o a la -

persona que el indique.

Art. 218.- En 12 compra venta CIF, la responsabili--
dad de los riesgos se transmitird al comprador desde el -
momento en que la cosa sea entregada al porteador y desde

ese momento deberd iniciarse la vigencia del seguro.

Art. 219,- Si el vendedor CIF no contratare el segu
ro en los témminos convenidos o usuales, responderd ante
el comprador como hubiere respondido el asegurador, en -
este caso, el comprador podrd contratar directamente el-
seguro y aunque no 1o contratare tendrd derecho a dedu--
cir el importe de la prima del precio de 1a compra, o a-

exigir su devolucién.

Art 220.- En las ventas costo y flete (CF) se apli-
cardn Tas disposiciones de 1a venta CIF con excepcidn de

1o relativo al seguro.

Hasta aquf hemos visto los artfculos relacionados -

con las modalidades marftimas de compra venta.
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LEY SOBRE EL CONTRATO DE_SEGURO

Por su parte 1a Ley Sobre el Contrato de Seguro - --
también contiene artfculos que mantienen una estrecha re-
lacién con Ta figura del crédito documentario en lo rela-
cionado con la péliza de seguro, que como ya hemos anali-
zado anteriormente, en algunas modalidades de este cré&di-

to, es necesario que las mercancias sean aseguradas.

Dichos preceptos son los siguientes:

Art. 19.- Para fines de prueba, el contrato de segu-

ro, asi como sus adiciones y reformas, se hardn constar--
por escrito. Ninguna otra prueba, salve la confesional,-
serd admisible para orobar su existencia asf como la del-
hecho de conocimiento de la aceptacibén a que se refiere--

la primera parte de la fraccidn 1 del articulo 21.

Art. 20.- La empresa aseguradora estard obligada --
a entregar al contratante del seguro una péliza en la --
que consten los derechos y obligaciones de las partes.

La p&liza debe contener:

I.- Los nombres, domicilios de los contratantes y--



I1.-

III.-

Iv.-

VIi.-

VII.-

firma de la empresa aseguradora

La designacidn de la cosa o de la persona ase-

gurada.

E1 momento a partir del cual se garantiza el -

riesgo y la duracidn de esta garantia.

La naturaleza de los riesgos garantizados.

E1 monto de la garantfa.

La cuota o prima del seguro.

Las dem&s cldusulas que deban figurar en la --
p6liza, de acuerdo con las operaciones legales

asi como las convenidas licitamente por los --

contratantes.

Art. 22.- La empresa aseguradora tendri derecho a -

se causen.

exigir, de acuerdo con la tarifa respectiva, 6 en su de-
fecto conforme a estimacibn personal, el importe de los-
gastos de expedicién de p6liza o de sus reformas, asi --

como el reembolso de los impuestos que con este motivo -
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Art. 29.- lLas p6lizas podrdn ser nominativas a la-
orden o al portador, salvo lo que disponcla presente --

ley para el contrato de seguros sobre la vida.

Por su parte, la ley de Navegaci6n y Comercio Marf
timo; en su capftulo IV, habla sobre el seguro marftimo
¥ sus caracterfsticas, sin embargo, G(nicamente haremos-

referencia a su definicién:

Art. 222.- El1 seguro marftimo podra contratarse --
por cuenta propia o de un tercero y se perfeccionari en
el momento en que el solicitante tenga conocimiento de-
su aceptacién por el asegurador. Su vigencia no podrd-
superditarse al pago de la prima, a la entrega de la pé

1iza o de cualquier otro documento equivalente.

La péliza podrd expedirse a nombre del solicitante,
de un tercero o al portador. A falta de pé6liza, el con--
trato se probard por cualquier otro medio de prueba le--

gal.

A continuacién y para concluir este estudio me per-
mito anexar machotes de documentacitn con la que se ope-
ra este tipo de crédito, as{ como la publicacién 400 de-
los Usos y Reglas Uniformes Relativos a los Créditos - -

Documentarios.
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Usos y reglas uniformes relativos
a los créditos documentarios

5 les y defintei

Articuio ¥ Los presentes ar:culos se aplcan a 10dos 10s Crechitos documentarios, ine
cluyendo. en 13 medida en que les sean aplicables. las canas de créduo
«Stand-byas, v obiligon atodas fas partes Que en ellos INtervengan, amenos.
que expresamente se pacle o contrano Se consideraran estos articulos
€omo partes integranies de todo Crédto docurnentano, siempre que en éf
se exprese textualmenie que ha sida emitido contorme a las Reglasy Usos
Uniformes Relativos a 10s Crédiios Documentanos. Revision de 1983,
Publicacion N 400 de la Comara de Comercio internacional

Articulo 2 Para los propdsitos de es10s articuios, 1as expresiones « Credito(s) Docu-
mentano(s)syeCarta(s) de Credito(s) Stand- by » uliizadas en el presante
1ex10 —en adelante simpiemenie como «Crédita(s) »~ comptenden todo
convenio. cualguiera que sea su JENOMINACIAN O JEsIGRAcIOn, Por Medic
del cual un banco (banco emisor). obrando por sobtitud v dé contormi-

v cad con las instrucciones de un cliente (el ordenante del crédito)
(i) debe hacerun pago auntercero (el beneticiario) 0a su orden, 0 pagar.
0 aceplar letras 0e cambio gradas por el benehcatio. 6
€} auteriza oo bance para que efectye el Pago o PAra Que Bagun. acedie
© negocic {as dichas letras de cambio.
contra la enlraga de 1os documentos exigidas, siempre v cuando se
cumpian los termings v 1as condiciones dei crédno.

Articulo 3 Los crédnos son. por su naturaleza. operacrones independientes da las
ventas o de cualQurer OIa(s} contrato(s} Que puedan conformar su base
causal. ios cuales en NiNgun Case conaittnen a jos bancos M obligardn a
10s mrsmos. atn cuando el credito contenga alguna refetencia a tal(es)
contrato{s) y cualQuiera que sea esta referencia

Articuio 4 En las operaciones de crédito, todas [as partes que inlefvienen negocian
sobie gocumentios y N0 S0DIe Mercancias, senvicios v/ u Olras prestaciones
Qua puedan tener relac:on Con dichos documen os.

Articulo § Las instrucciones relativas a la emision de un crédito. tos créditos mismos.
todas las instrucciones de modificacion de estos. v las modificaciones
mismas. deben ser completas y precisas
Para evitar cualquier confusion o malentendido. los bancos deberdn des-
estimular cuatqurer intento de incluir detalles excesivos en el crédito s en
(=8 desusr s

Articulo 6 En ningtin caso podr) el beneficiario aptovecharse de las relaciones con-
ractuales existenies entie los bancos, © entre el ordenante del crédito y el
banco emisor

B. Formay notificacidn de fos créditos

Articulo 7 a) Los crédios pueden ser:
(i) revocables. o

79
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{11) rrevocables

b)Y Todo crédito debera por consiguianie indicar clararmente sies revoca-

bie o irevocable.

c) A falta de 13l indicacidn, el credito sera considesrado como revocable

Articulo 8

Un crédito puede ser notificado al beneficiario a través de owo banco
{banconotiticador) sin compromiso para el banco natificador. Sinembar-

go.

£ste banco debatd tnner un razonable cuidado en verificar la sparente

autenticidad del crédilo que notdica.

Articulo 9

8)
b)

Un crédito puede ser por el banco
£Mmisor 8N cualQuic! MOMento y Sin previo nvtsa 8l benel-cumo

S5in embargo, el banco emisor esta obligado a:

(i) reembolsar 8 una sucursal © a un banco en el cual un crédito
revocable se hia hecho disponible para pago a la vista, para acep-
tacibn O para Negociacitn. por cualquier pago. aceptacidn o ne-
gociacidn efectuado por dicha sucursal o banco con anteriatidad
alrecibo dela ) Oe Y, Contra
documentos aparcnternente conformes con Ios 1ErmMNos v con-
diciones del crédito

(i} reembolsar s una sucursal 0 a unbanco en el cual el Crédno revo-
cabie se ha hecho disponibie para pago difendo s1 dicha sucuessl
o dicho banco con ammondad al veabo de la natificacion de

aparen-

u:menu,- con!ocmcs conlos levrnmos v cond-cxones del credito.

80

)

b)

Un crédito lmrvocable consmuve para ¢l banca emisor, €n 1a medida
en gue los docy sean vios términosy
condiciones dal CIMHD re=petados. un COMPIoMSo en fime.

(i) s el cédito dispone el pago a la visla ~ de pagar. o de hacer
efectuar el pago.

(i) sn el crédito dispone el pago diferido — de pagar. o hacer efectuar

el pago en la fecha o en las fechas determinadas de acuerdo a las
%tlpulacncnes del crédito;

(iii) siel crédito dispone aceptacibn ~ de aceptar Las letras de cambio
giradas por el beneticiana siel crédno estiputa Que deben ser gira.
das contra el banco emisor. o de asurmnir La responsabilidad de su
BCEPACION y 8@ SU PAGO 8l VeNCIMIento. si el crédito estipula que
deben ser giradas contra el ordenante del crédno o contra cuat-
quier oo hibrado des-gnado en &l credito;

(v} sielcréditodi 36N — o r sinrecurso contralos
giradores y/o tenedores da buena fe, la(s) Kctta(s) de cambio gi-
rada(s) porel benehc-ano. a la visia o a 1érmino. contra el orde-
nante o cualguier Olro girado indicado en el crédio, diferente del
propio banco emisor o disponer la negociacidn por parte da otro
bancoy ﬁe pagar como se prevé amba si dicha negociacion no

se efectis
Cuando un banco emisor autoriza o pide a otro banco conf-rmar U
crédito inrevocable y éste ahade su 1al cx

constituye. por parne de éste banco (banco confirmante}, siempre y
cuando los documentos estipulados sean presentados y los 1érminos
y tas condiciones del crédita sean respetados. un compromiso en fir-
me, que se suma al del banco emisor

(i} siel crédito dispone el pago a la visia ~ de pagar o de hacer efec-
tuar el pago:
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<)

o)

Wi el crédito dispone el pagu difenicto - de pagas v e hacer efec-
1uar el pago eni la fecha o en las fechas determunaaas de acuerdo
a las esupuiaciones del credrta.

{1} 51 ef crégite dispone acepiacitn - de aceptar las letras de cambno
giradas pot ¢l benehiciano st et crén o estipuld que deben ser gira-
das contra ¢f banco contirmante. © de asumir 1a tesponsabibidad
de Su aceptaciony de su pago al vencumiento, si glCrédao esupula
que deben ser Qiradas contra of ordenante gel crédio o contra
cualquier otro hbrado designado en ef crédito

(v} sielc1édito dispone Negociacion — de Negocar SIN1EGUTSo Canita
los giradores v/o tenvdores de buena te la(s) lerra(s) de cambio
girada(s) por el beneliciario. alavista o atermino. contra el banco
emisor 6 contra el ordenante del crédito o contra cualquier oo
girado indicado en e crédito, diferente del propio banco confir-
mante.

Siun bancorecibe Autorizacidn O petCion del banco emisor para agre-
gar su confinmacion a un crédito. pero no estd dispuesto a hacerio,
debars informarto sin demcva al banco emisor. A menos que ol banco
emiscr 1o o pencidn de confir-
macion, el banco nonbcadoa ncuhcara el crédio al benoficiario sin
ahadit su confirmacion

Estos compromicos no pueden ser modificados o cancelados si

acuerdo del banco emisor. del banco confimmante {si io hay) v del

bencficiario. La 3 parcial o

5010 aviso demodificacion, no tendrb efecto sinel acuerdode uxuslas

partes arriba mencionadas

Articulo 11

a)

&)

c)

d)

Todoes los créditos deben indicar claramente si son dlsoombles pata
pagQoa lavista, para pagodiendo, para
Todos los créditos debren designar el banco (banco dMnado) que
esth putorizado para cfectuar el pago (banco pagador). © Para acentar
las letras (banco aceptante). G Dara NEQOGIat (banco negociador), a
menos que of c1édito permita la Pegociacdn por cualqQuier banco
{banco negociador).

A menos que el banco designado sca el propia banco emisor 6 ol
banco continma:.te. a designacian por el banco emisor NO constt
ningun compeomiso para el banco designado de pagar. ¢e aceptar o
de negociar

Al designar otro banco. o al autorizar 1 negociacion a cualquier oo
banco, 6 al sutorizar o pedir s un banco que agregue su confirmacidn.
&l banco emisor autoriza a dicho banco a efeciuar el Pago. a aceptar o
a negociar, segdn sea el caso. conva la presentacidn de los documen-
105 aparenternente conformes ¢en Ios teminos v las condciones del
crédito. y se compromete a reemboisar a dicho banco de conformidad
con 1as disposiciones ce estos articulos

Articuto 12

b) La

Cuando un banco emisor da instrucciones a otro banco (banco notifi-
cador), por cualquier medio de telecomunicacion para notificar un
crédito 0 una modificacidn relativa a un crédito y tiena ta intencidn de
queisa conhrmacaén par cara sea el instrumento operatrvo del credito
odela chicha debe
guendetalles completoss (full details to foliow). o una. i
{ar, gindicar que la confirmacion por carta seré el instrumento operati-
vo del crédito o de la modnhcacnor\ El banco emisor debe remitir sin
al banco 1O OPx dal crédito o de
ta modnl-cacnbn

ibn serd 1 i
del crédito o de la ificacion, y ninguna 10N por cana
debeta ser enviada, a menos que en la telecomunicacion se especifi-
gue asiguen detalles completoss (full details 1o foliow). © una expre.
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s16n similar. © Gue se precise que {a confirmacion por cana deberd ser

el instrumento operatvo del crédito o de la modificacidn

Una telecomunicacion enviada 0o ¢l banco emisor con el proposio

de ser el instrumento operatvo del crédito. debera indicar claramente

que et crédiio es emitido suato a las « Reglas y Usos Uniformes Rel.

vos a tos Créditos Documentariose. Revisidn ge 1983 Publicacion

N 400 de la Cdmara de Cormnercio Internacional. C

d) S- un banco utilza los servicios de otro banco © bancos lbanco notdi-
Cador ) para notifscar €l Cred o ot boneficiano. deberd asi mismo utilzar
fos servicios del {de 10s) mismo(s) banco(s) para notificar cualquier
modificacion

@) Losbancos seran iesponsables de todas {as consecuencias que resul-

ten de la inobsen-ancia por su parte do los procedim:entos dispuestos

en los paradgratas anteriores

c

Articulo 13

Cuando se encargue aun banco de emitr, confimmar o nouficar un crédito
en1érminos similares alos de otro emitido, confirmado o notificado antes. y
esta Cllimo haya sufrido enmiendas. s& entenderd que las condiciones del
crédito por emitir, confirmar o notificar no incluirdn ninguna de las modifi-
caciones, 8 menos queen lasi clararmentecua-
les seran las modificaciones aplicables. Los bancos deberan desaconsejar
Las &rdenes de emitir, confirmar o natificar un crédito de estamanera

Articulo 14

Cuando un barco teeiba i 1 i L © inpe para
unmr confirmar, o i un Creaho. podra dar al beneficanc
N ViSO atituio INCurif ¢n respon-
.ub-lndadalguna Eneste caso el crédita no se emitird. confirmar. notitica-
ra o modificard sina cuando el banco eciba las aclaraciones necesanas y
eslé dispuesto a actuar SegUn estas iNstrucciones Los bancos deberan
sin tair necesana

Articulo 18

Los bancos deben irar todos los d cuida-

du pata eomprobav Que aparenternente esiande acuetao conlos términas
las - L que_en

cuerden entre Si, setdn (:onsadevmj:vs COmMO Que No estan aparenternenie

de conios det crédito

82

3) Siunbanco asi Pago. ©se compromete aefectuar
unpagoduicﬂdoaaocou © negocia contra presentacidn de documen -
o8 con los vlas¢ iones del

crédno.
saralbancog“ g0. 0se h. Drometido aefectuar
va
b} Sienel momento derecibir b el b iSOf conside-
12 que gparentemente NO estan conforme s con 105 1érmings y las con-
diciones del crédito. debe decidir. Gnicamente sobre L base de estos
documentos. si los acepta o los rechaza alegando qQue apareniemente
no estan conlos ylas ws del crédno
¢} E!banco emisor dispondrs de un iempo razonable para examinar fos
documentos y para decidrr. en las condiciones que sa acaban de ex-
presar. si scepta o rechaza los documentos.
d) Siel banco emisor decde los o . deberd it
inMediatamenta por un Medio de telecomunicacion ysn no es posible.
pof cualquier otro mcdno 14picio, al banco  que le ha remitido los do€u
menios (banco remitente) o al sitos e fue-
ronfemitigos directamente por ét Eneste aviso el bancoemlso' debera
indicar las discrepancias en viiud de las cusles rechaza los docu-
mentos y precisar también si los documentos quedan a disposi-
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cion del iemitenic (el banco temutente © el beneficanio. segun
sea ol €aso) a s se lox esta devolviendo. Et banco emisor tendra en-
tonces el derecho de reclamar al banco remitente {a restituctdn de
cualquier reemnbolso Que hava efectuado a este banco
Si el banco ernisos No actuase de acuerdo a las disposiciones de los
paragratos (€) v (Q) ce este ariculo y/ o dejare de poner l0s documen-
10s ala disposicibn det presentador u omitere retornarselos, perdarad el
derecho dealegar gue los documentos no se conlorrman con los 1érmi-
nos y las condwciones del crédito
f) Sielbancotermitente llama la atenci®n del banco emisor sobre 1a exis:
tenciade cuaiquicr disciepanciaenias documentos. obienleiniommaal
banco emisor Que ha efectuado £l pago. contraldo un compromise de
pagoditerido. acepiado o negociado Dajo reservao contiaunagarantia
relativa a e3as discrepancias. el banco emisor no quedarh por ello exo-

e

nev»dodcnmgunade las obhigacic enel arti-
cula .,ara- e ] i entreel
banco ytapaner lacual sohator lagdo i

orespectoa qwen 0 pOf cuanita de guien se ha oblenidola garantis.

C1. Clhusulas exonoratorias

Articulo 17

Losba S 10 35U ngunao! 1MIrespor i d ala
forma. la suliciencia. la . 1a auter 1a fatsit 60 o el valor
tegal de ningun documento, ni respecio alas condicanes generates y/o
particulares que se Indiquen enlos documentos. o que se agteguen aslios.
tampoco asumen obhigacion mponsab-hcaa 2lguna por ia descrpcion.
cantidad, peso, catidad. estado. . valoe

las los documentos. ni st respectoalabue-
na fe © alos actos y/o las omisiones. a la sohvencia, ol cumplimiento de las
obligaconesolareputaciOndelas ompachadcn:s transpomsxas Dasegu-
radoresde lamarcanclaode lquier otra que sea

Articula 18

Los bancos no asumen ninguna obligacidn ni responsabilidad por las
consecuencias provenientes del retraso vlo péedida que pueda suftren su
UANSAO, cualquier mensaje, Carna o documento, Ni por ef retarda, 1a mutila-
CiON U OroSs enores que s& puedan Produdil en la ransmision ce cuslguier
telecomunicacidbn. Los bancos no asumen ninguna obligacion ni tespon-
sabilidad por errores que se comeatan en {a traduccdn O Interptetaci>n de

WrmInNos LACNCoS Y Se reservan el derecho de transmitic los términos de los
oedinos sin taduciios

Articuio 19

Los bancos no asumen ninguna abligacion ni respansabilidad por las
consecuencias Que puedan dafnvarss de 1a Intertupcidn de su propia act-
vidad movoada por €asos fonunos, motines, ConMOCiones Crviles, insu-
fracciones. guemas O pof cualquiet Oua causa de fuerza mayor, ast como
por huelgas y crerres. Salvo autornizacidn expresa. los Bancos no se com-
prometerdn 8 gfectuar Ningun Pago ditendo. ni efectuardn NINguN Pago.
ninguna nceotac-bn 0 negociacion al reiniciar su nclmdad en ¢l caso de
1alinterrupc; des.

Articulo 20

a) Losbancosque utilicenlos servicios de otro banco u olos bancos para
dar cumplimiento a las instrucciones del orgenante, 1o hardn por cuen-
13 vy riesgo de este ordenan e.

b} Los bancos no bl i& bl ol
caso de que las instrucciones que elios uansrmlan nosaan au:ndndas.
aun si ful uienes lainiciativa en La seleccion
del otro banco o de los otros bancos

cy Et ordcname oel c-edno debera asumir todas las obligaciones y res-

las leyes y costumbres vigentes
en Ios palsesaxuameros e mdemnra los bancos detodas las conse-
cuencias que de ellas pudieren resuttar.
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€2. Recmbolso

Articulo 21

a) S- un banco emisor hiene (a intencidn de quc el reembotso al cual un
o tiene derecho. sea obtenido
DO: esle banco en otra sucursat u oficina del ba banco emisof 0 en un
tercer banco (lodos eslos de ahora en adelante denominados bancos
) debe p ar oportunamente al banco reem-
botsador las mstrucc'ones Y 135 autorizaciones apropiadas que le per-
mitan honrar las peticiones de reemboiso v sin poner pata ello como
condicibn gue et banco que tiene ¢l derecho de reclamar el ieembolso
1enga que al banco suU CO con los
terminos v las condiciones del crédito.
b) Un banco emisor no estars televado de ninguna de sus obllgac-oncs
ar &1 mismo et . s1és1e no es efectuado por ef banco
seembolsador.
<} EI banco emisor serd responsable ante el banco pagador. aceplante o
r cualquier pérdida de intereses. si el reembolso no se
efectua a la primera solicitud presentada al banco reembolsador. o de
cualguier otra manera prescrita en ef crédito. 0 por acuardo Mutuo,
segun sea el caso.

D Documentos

Articuto 22 a) Todas las i para emitr y los créditos mismos v
llegado el caso. todas las instruccio a"
ciones deben olos
documanios contra los cuales se eleciuavA ol poqo la acepwchn ola
negociacibn.

b) Expresiones tales como «Primmera Clasew (First Class). «Bien Conoci-
do» (Well Known). «C. {Qualified). tes (Inde-
pcnoem) -Obuah- (Omcml) no deberdn ser utilizadas para designar

emiten los d en un crédro. Si tales ex-

¥ . los bancos acepta-

rAn los documentos respecuvos 13! corho les sean pfesen(ados sem-

pro Que aparentementa es1én de acuerdo con los terrminos v las condi-
Giones dei crédito

c) Salvo estipulacidn contrana en ef crédito, tos bancos aceptardn como
originales los documentos producidos © aparentemente producicos.
(i)  por sistemas de fotocopia;

(i) gor © como resultado ras i Nariza
(i} por copia medianie pape! carbon,
- si son sefialados comao originales. sujeto a Que‘ cuando fuere necesa-
0. tales o haber
Asticasio 23 Cuando se exijan de

te, docurnentos de e SeguUo v factuvas corner:-ales. et clodno debe eshpular

quié

de los mismos. Siel crédito nolo esupula 1os bancos aceptarédn los docu-

mentos tales como les sean presentados. siempre v cuando la informacion

que contienen pemita las v/olos aquese
refieren ios conla i v/u os servicios os en la(s)
factura(s) i llos & que se reliare el
crédina. si et crédito no estipula la presemac-bn de una factura comercial.
Articulo 28 Salvo estipulacion contraria en of crédito, los barncos aceptardn un docu -

mento quc |leve una jecha de emisidn anterior a 1a del crédito, siempre y
cuando dicho documento sea presentado dentro de los plazos fijados en
el csédito y en estos articulos,
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que of barque, o ol ola

D1. D

de t
toma a cargo do la morcancie)

Articulo 2§

A menos que un Crédiio quo exija un documenio de transporne esnpule

COMO 13l UN CONOCIMIENTO
emba

rque que cubra el lmn..DOm- por wmar). o un recnbo & cenlicado

postal de despachio
a) Los bancos aceplatan, salvo esnpulac-on contrana en el crédito, un

b,

<)

d)

documento de transpotte
(i) Aparent 1 wsnac POf LN TaNsPOrLISla des.gnado
G 5u agente. y que
(i) Indiquc el despacho de las mercancias. 0 Que se han tomado a
cargo. o que se han embarcado. scqun el caso, y que
(i) Consista en el juego al con-
SMINAI0NO St se emilid en Mas oe un onignal, y qQue
(v) Cumpia con todas las demas estpulaciones dol crédito.
Su;em alo amba Mencionado. y salvo ns(-pulacxon contratia en el cré-
dito, los bancas NO pOrIe Que.
(i) Um(un titulo tal como qunoc-mucnlo de Yransoone Ccmbma

bined Transport Bill of Lading). «Documento de
Transporie Combinados (Combined Tmnsooﬂ Documenl)
«Conocimiento de Transporie Combinado 6 de Embarque Puernt
a 'Pueno- (Combmod Transport 8ill of Lac-aor Por-to-Port Ball
o LAd frul gni

).
ectos simitares, v/0
iy lndtquq al o todas las del transpone,
referencid aunafuenteca o
1o de transpore misma (documento de uanspoﬂe «Shortforms)
(Abmvudo) acon el dorso en blanco). y/o
iy lnd»que un ar de 1ma a cargo da la mercancla. diferente del
of;@a ue. v/o un lugar de destino final diferente dei
puer‘m do dmbat v/o
(w) Se refiora 3 cargamemos tales como en contenedores (conuh
ners) en nlamlocmas rnadm (pailets). o s-mllnfes.v
(%] Con!enga Iai i [¢ d ol;m 1émino S/ll‘nlz-‘
WQUB v oUo medlo e transporte. y/o
Odesembargu:

relacronado con el
Duev‘to de embarque v/o de
Sabvo estiputacion cantraria en el crédito. en a caso de transporte: pov
via marltima o por mas de un ® pero
transporte por via maritima. los bancos rechaaran un documento de
ranspotte Que:
(i) Indique que esti syjeto a un contrato de fietamento (Charter Par-

harsel esir s 510 PO

tv).
(i) lna;quequeel‘
Saivo slvnulacubn contraria en el crédito. los bancos rechazardn un

emitido por un despachador de carga actuando en calidad de tans-
portista o de agente da un transportista designado.

Arviculo 26

Siun c_n}g’ho que exige un documan:o de ransporte estipula como tal un

8)

Los bancos aceplaran salvo estipulacion contraria en el crédito, un

documento de transporte que:

) A & 5id itido por un ista designado
0 por su agame. e

it o abordo

[() lnd-que qusla ha
de u buquc aestgnado Yy

(i) C alconsig-
natano. si seemmc en rmas de un ongmal y 9
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(rv) Cumpla con todas las demds estipulaciones del crédito
Sujero 3 lo ariba mencionado y salvo esx-pulacnbn comrana enelcré-
dito, los bancos NO rechazaran un documento
(i) Lleve un thylo tal como -Conocrmlcmo de Tlansporle Combina-
o» (Combined Transport Bill of Lading). «Documenio de
Transpone Combinado» (Combined Transport Document).
s«Conocimiento de Transporte Combinado o de Embarque Puerto
& Puenos (Combined Transpon Bill of Lading or Port-to- Port Bilt
of Lading), ©cualguier titulo o combanacion de thiulos con signdi-
«ado y/o sfecto similares, v/o
(i) Indique» algunas o 10das las condicianas del uanspore hacendo
referencia a una fuente 0 aun documento diferente del documen-
1o de rransporte mismo {(documento de transporte aShaort formas
{abreviado) y con cl dorso en blanco). y/0
{iii} Indique un h:g:r de torma a cargo de la mercancla diferente det
pu rque y/0 un lugar de destino final diferonte del
puerto de desembarque. y/o
{iv) Se refiera 8 cargamentos taies como en contenedores (contai-
ners), en plataformas de madera {patiets), © similares
c) Salvo estipulacidn contraria en el crédio. los bancos rechazaran un
documento que:
{i) lnd.que qQue es18 sureto a unh contrato de fletamanto (charter par-

b;

(] lndIQuequoelbuqueuuehamd 1ees i P
wvelas, y/o

(i) Conlnngu la lndtcacaan «previstos (intended) © un 1érmino simi-

- Elbuque /oelpucnndeemba a monos Que dicho do-
cumento lieve una anotacion de a bo(do Oe acuerdo con las
u-spos Jciones dei articuio 27 {b) e indique asimismo, el puerto
de embarque real, v/o

- El puerto de desemnbarg! a8 mengs que el lugar de destino
fmal -nd-cado anel aocumenlo se3 diferente det pueno de de-
sembarque. y/o

(iv} sea emmdo por un dmpochadcw a menos que se indique que es
por or actuanco en calidadt de transpor-

11512 O agente del lranspomsla desngnado

a) A menos que el at-dno e:u;a expresamente un Socumento de nans-
ses

porie a bordo, o
| articuto 26. lusbanoasaoenla-
ranun di quelamercancia ha sido
tomada » Cargo o n:cxbvda para a'nba:que
b) Bembamuaolupuesu-bordodeunbuquesemeﬁnw'm
diante un o de que Texte i
ind-cac»énde abotuodo buquc designado O de embarque
un buque o caso de un & 10 de transporte
gue diga -Hacvb-ou D-!'a EmbanLuel (Remm:d for Shipment) me-«
iante una anotacion ordo 50bes ef docu
e, furnada. o por el
fecha de m anotacton se cons»derara como la fecha de Ia pucsla
a bordo o de! n ef buque

8) Enelcasodetransporie mar, opovmés un medio de transporte
peroincluyenda el muhm los bancos rechazardn un documema de
transporte enel que se mdhque que ha sich
sobre cublierta. 8 me: clcrﬁdnolomespadﬁaumnm

b) LosbancosNO de

una indicacion segunlaeunlla pueds sor 1ral
bre cubierta, siempre y cuando No se diga espadhr.ama e que las
mercancias han sido © seran cargadas sotie cubena
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2) Paraios propdsitos de este articulo. se entenderd wtransbordon [a
vel te &l curso transpone entra el
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puero de emb. o ellugar ge 10, O donde se Iomd a cargy
la mercancia. y el pueno de desembatque. o &l lugar de destino. twen
sea de un bugue a o1ro buque, © de un med o de 113nsPOrE @ Otro de
la misma especic. bien sea de un medio de transporte a ot distinto

b) A menos gue el transborda esté prohibido por ios 1etminos del credito.
ios bancos aceplaran documentos de ranspore que maciquen gue la
mercancia serd objeto de transbordo, siempre y cusn30 ¢ ransporte
completo esté cuberto Por un solo v UniIco cozumento de ransporte

€} Adncuando el transbordo esié prohibido por los 1ermmos del crédito,
los bancos acentaran docurnentos de ranspona Que

{i) Conengan cldusuias unpresas que INd-Quen Que el ransportista
tiene &l derecho de transbordar. ©

(») Establezcan o ndiquen que el ranstbordo se llevara a cabo 0 po-
drd llevarse a cabo. cuando ef crédito estipute un documenio de
wansporte combinado. o indique el transpone del lugat de donde
s8 1omard a cargo la mercancia aun lugar de destno final, por
diferentes ido el ransporie porvia ma-
ritima. siempre y cuando el uanspone completo esté cubierto por
un solo y Unico documento de transporte. o

(iii) Establezcan o indiguen que las mercancias se encuentran en
contenedor(es). remolque(s). barcaza(s) LASH, y/o similares y
se transportarn desde el lugar de 1a toma a cargo hasta el lugar de
destine final, en el (los) mismo(s) contenedor(es), remolquo(s)
barcaza(s) LASH. y similates. cubertos por uno solo v el mismo

mento de ransporie.

(iv) Establezcano lndnquen el jugar de recibo a cargo v/0 de destino
final como aC.F.S.» (Estacion de Flete Contenedor) 0 «C.Y.» (Al-
machh de Contenedores) en el. 0 junto al puerto decatguay/o el
pueno de destine

Articulo 30

Si el crédno estipula el despacho de las mercancias por coneo y requiere
unrecibo pastal o un certificado de despPacho Por coneo, los bancos acep-
taran este recibo o certificado postal, ss aparece sellado o autenticado de
cualquier otra manera y fechado en el jugar desde donde el crédito estipule
Que las mercancias se deben despachar

a) Sal ipulacion contraria | credito O que uNo de los JocuUmentos
presentados en vinud del crédito implique 10 contrano, 105 bancos
aceptaran los documentos de ransporte Que indiquen gue el flete olos
gastog de e (en adelante Iel e «fletes). ge-
ben aun ser pagados.

b) S ia que el o e te debe indicar que

elilote ha sido pagado. o pagado por antk losbancos

un documento de transporte en el cual se mencione claramente el

pago, © e pago anucipado dei figle, bien sea mediante un seiio o de

ouamanera. o en ef cual se mdn:ue pov o!ms medios ef Daco del flete.
tab «Flete {Freight Pre ble)
=Flote a pagar por anicipados (vaqhx 10 be Prepa-d). Yy otuas con
similarque .
se consideraran como Dtueba del pago dal fiate.

d) Losbar e Que hagan mencion,
pormedio de un sello O de otra manera, de costos adicionales al fiate,
tales como gns!os o desembolsos en Que se ha incurtido en razon de

menas que las condi-

ciones del ctedllo prchlban spoclhcamemle !ales menciones.

<)

Articulo 32

Salvoestipulacion contrasia en el crédito, Jos bancos aceptaran documen.
tos de ransporte que incluyan en su anverso menciones tales como «Car-
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ga v Cuenta del Cargadors (Shipper Load and Count). 0 « Dice Contener
segun et Cargadors (Said by Shipper 1o Contain). o alguna de efecto
similar.

Salvoestipulacién contrana enel crédito. los bancosoczptaran documen-
de ta:

Articulo 33 8
tas de transporte que 1 COMO COH una

del fi del crédino.
Articulo 34 a) Undoct telimpioesur Que no cantiene

b)

<)

cljusulas o anotaciones scbve aﬂnd:das que haqan constar exptesa-
mente &l estado o del

Les bancas rech n fos d tos de e que
tales clausulas © anclaciones. salvo que el crédito estipule expresa-
mente las clausulas 0 anotaciones que so pucdan aceptar.

Los bancos considerardn que un documer.to de transporte con la
clausula «Limpio a Bordos {Clean on Board). cumple con este requisi-
1o si tal documenta de transporne respeta las dispasiciones del presen-
e articulo y del articulo 27 (b).

D2. Documentos de saguro

Articulo 35

a)

b)

Los documentos do sr.vguvos debersn ser los indicados en el crédito y
de seguraos o aseguradores (un-

v/0
derwriters) © por sus agemcs
No se aceptardn las notas de cobenuras (Cover Nates) emitidas por
coredores 8 menos que el crédito [o autorice expresamaente.

Articulo 38

Gl
(Ios) documento(s;

estipulacion contraria en el aéduo O a menos Que aparczca en ]
de ) que a mas

tardar & partir de la echaﬂeembamueodcuospacnnoda|m:cargc

de ta

s mercancias. 10s bancos rechararan documentos de sequro presen-

ados que tengan una fecha alafechade despa-
cho O de toima a cargo de las mercanclas indicadas en el (Ios) uocumcm

10(s) de transpone

Articulo 37

a)
b)

Salvo quo el crédito contenga insStucciones en contrario, los docu-
de segt 112 del crédito.

Saivo esupulac:én contraria en el crédito, el valor minimo por el cual el

o0 de seguto debe indicar que ef seguro ha sido susento. es
el del valo: CIF (Costo. Seguro, Fiets... aPuerto de Destino Conveni-
dos) o CIP (Flate/Pornte v uro Pagados hasta «Punto de Destino
Convenidas) de las mercancias, segun ol caso, aumentadoenun 10%.
Sin embargo. si los bancos no pueden detommninar el valar CiF o CIP,
segin ed caso, por 0 gocumentos presentados. aceplardn coma di-
d\o vaior minimo al valor por el cual se pice of pago. la aceptacidn o la

del crédito_ o ef valor de [a factura comescial. eligendo
emre ambos ef que fuere mayor,

8)

b)

Lnscrednos deberdn indicar &l ipo de seguro que se requiere y si fuere
el caso, los nesgos adicionales que deba cubrir. NO se debera utilzar

terminas IMprecisos tales como -Rnesgos Habituales» (Usua! Risks).

o -Rvesqos Comemes- (Cuswmary isks): st fueran uuhzados los

tados sin asymir Ninguna responsabilidad por cualquier riesgo no cu-

bierto por los mismas.

Afalta de instrucciones especificas on el crédito, 10s bancos aceptaran

los documentos de seguro tal como les sean mnuuos sin asumir
por. resgo no

88

Cuand

o un crédito estipule «Seguro Contra Todo Riesgos (Insurance

Against All Risks). los bancaos aceptaran un documento de seguro que
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conlenga cualquier clausula 0 anotacion aTodo Resgor (All Risks) inde-
pendiecntemente de que sy titulo sea o no «Todo Rigsgor {AN Risks). yaun
siindrca que cierlos nesgos quedan excluidos. 1N asuMi NINGUNA respoan -
sabilidad por cualquiet(es) resgo{s) que no sea(n) cubento(s)

Articuio 40

Los bancas atepiaran un gocumento de SCQUrd Gu indgue que 1a cober
tura Queda sujela aunafrangQuiCia O 8 LN exceso ( deducibie}. a Menos que
se indique expresamente en ¢l credia que el seqgure debe expedirse sin

considerar ningan porceniae

D3. Foactura comercial

Articulo 41

a) Satve estipulacitn contrana en el ¢r8o10, 1as facturas comerciaies se
deben expedir a nombre de! ordenante del crédito

b) Salvo estipulacidn contraria en el crédito. ios bancos pueden rechazar
las facturas comerciales expedidas por un valor superioe al valor permi-
tido por ef crédito. Sin embargo, si un banco. autarizado a Dager, G a
comprometerse a efectuar un pago diferido. o a aceptar, 0 a negociar
en virnud de un cridito, acenia lales Iacturas, su decision compromete -
r4 todas las panes. siempre y cuando dicho hanco NG haya pagado, o
no e haya comprormelid 0 @ electuar un pago diferido, 0 nO haya acep-
tado 0 negoclado pof un valor supenor al impore penmitido por ef

credita
<) La dcscnpaén de las mmmnclas aue en lafactura
en el crédro. En todos los demés

SO01
dcx:umentos sa Docra descnb-r Jas mercancias en ténminos g
siempre vy cuando no sean incompatibles con la dacnpcoon de las

mismas en of crédito.

D4, Otros documentos

Articulo 42 °

Si un crédito exige confirmacion o certificacitn de peso en el caso de

transporte no maritma, los bancos aceptardn la colocacion de un sello de
pesaje o cualquier ora declaracion de peso que parezca haber sido colo-
cada en el documenio do uanspone POr el U3NSDONISIA O POr Su agente. :

menos que el crég armente queala col
ficacin cte peso debe ser objeto de un Jocumento separado.

E. Disposiciones varias

Asticuio 43

a) Lasexpresiones xAlrededor des {Aboul), wAproximadamentes (Cir-
©a). u otras similares Que se empleen en relacion al valor del crédito. a
lacantidad o al precio unitario declarado en ef crédito. deben intergxe-
tarse en el sentydo de que permniten una diferencia hasta det 10% en
exceso o en defecto sobre el valor, 18 cantidad o el precio unitano alos.
cuales sgrefieren,

b) A menos que ef crédito disponga que 1a cantidad de tas merca
especificadas no debe ser superada o disminuida, serd tolerable una
diferenciadel 5% en exceso o én defecto. 30n sifos embarques parcia-
les no estin autorizadas, siempre v cuande el valor total def despacho
no exceda el valor 1otal del crédito. Esta tolerancia no es aplcable
cuando sta d en téminos de un nimeroc deter-

ivi

de uni de je o de i i

Acticulo 44

a) Estdn permitidas las utili
crédito disponga de otra manera

89
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b)

<)

d)

Nosa consi anCo nbalques 5 los mariimoes 0 los que
se hagan por mas de un med:o de ransporne pero Inciuyendo el trans .
pore maritimo, realizados en el Msmo buque y para el mismo viaje.
aunque los documenos de transporne que indguen La carga a bordo
1engan fechas diferenies de expedic:on v/o indiquen dilerentes puer-
10s de embarque

No se consideraran como embarques parciales_os que se hagan por
correo, si los recibos de correo o los certificados postales aparccen
sellados. 0 autenucados de oura maneray en el lugar donde el crédsto
estipula que se deben despachar las mercanclas. v en 1a musma fecha.

No se consideraran como despachos paiciales, 10s que se hagan por
mechos de transporte diferemes de 1os descmos en los paratos (b) v
(c) del presente anticulo.a cdeqguetos detrans-
porie stan emiidas POr el MISMO ransportsia 0 por su agente v de que
ndauen la misma fecha de emisOn, el mismo lugar de despacho o de
tormna a cargo de las Mercancias v ¢l mismo desting

Articulo 45

Si se estipulan en el arédino utilgaciones v/o despachos fraccionados en
periodos determinados y no se utlzs y/o despacha alguna fraccion en et
periodo autorizado para esta fraccidn. cesa la disponibilidad dal crédito
pars esta fraccion y para 10aas las subsiguientes, salvo que el crédito lo
disponga de otra manera

E1. Fechada

Ye

Articuio 46

8)

b)

c)

Todo criditc debe indicar una fecha Glurna de vencrrmemo para 1a
wOndelos d parael pago.la la nego-

ciacitn

Excepto 1o dispuesto en et Aniculo 48 (a). los documentos deben ser
presentados a mas 1ardar en la techa (itena de vencimiento

Si un banco emisor indica que of cedito estard disponuble «por un
mes»s, «pof seis mesesa, 0 ge manera similar, pera no precisa la fecha
en que comenzara a comer el plazo. 1a fecha de emision def crédio por
el banco emisor se considerard como el primer dia a parur del cual
empeazard a correr dicho plazo Los bancos debersn desestimular 1a
practica de sefialar de esta maneta la fecha de venCimeento dol credita

a)

b)

Adermas de estipular una fecha Ghima para la presantaciOn de los do-
cumentos. 1040 aedito QUE exija UNo O mas entos de
debera también estipular un periodo de PO, expresamente defini-
do. contada a pantic de la fecha de emxsnbﬂ del o de los documentos de
transporte, dentio del cual debe efectuarse 1a presentacidn de los do-
CUMentos para o) pago. la aceptacson o la negociacidn. S1no se aspe-
cifica ests periodo. i0s bancos rechazarsn los documentos que se fes
presenten con un retardo de mas de 21 dlas contados a panir de 13
fecha de emisitn det 0 de 10s documentos de transporte. Sin embargc\
an 1040 casp. |0s docunentos NO podran ser presentados despuds de
1a fecha de vencimiento del crédito
Para los fines de los presentes articulos se conswderars como techa de
amision del O de tos documentos de transpace
{i) En el caso de un documenta de Tansporte que pruebe el despa-
cho. 0 la toma a cargo. o la recepcion de mercancias para su des-
POf UN Medio de transporte diterente al aéteo —la fecha de
emisidn que indique el doalmemo de transporte © la fecha del
sello de recibo que aparezca en ¢l MiSMO, si esta Uitima es poste-
riov;
(ii} En el caso de un documento de transporte Que prucbe el trans-
porte aéteo - la techa de emisidn que indique esa docurmento. o,
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siel créditn estipula Que el documento de transporte debe mdcar
la techa real de vuelo. 1a techa real de vucio gue indQue & docu-
mento de ransporie.

(1) En el caso de un docurnento de ransporte Que pruebe ol embar-
Gue abordo de un buque expresamente idenniicado - la techa de
emision del documento de transpone o, en ¢l caso de una anota -
cion a bordo. contorme al articulo 27 (b). ta techa de esta anota-
<ibn;

{iv) Enloscasosenquese aplique el articulo 44 (b). lafecha. 2al como
acaba de determunarse, ded Gltimo documento de rtansporte em.
ugdo

Articulo 48

a) Sils fecha de vencimieniu del €rédio y/o el UItmo dia del plaza para
1a presentac:on de 105 d0cumentos. coatado 2 partir de 1a fecha
emision dei o de los documentos de transpone estipulados en ef crédi-
10 0 determinado en virtud del articulo 47, coinawde con un lia en el
cual esié cerrado el banco ai que deban ser presentados. Por (3ZENes
diferentes de 1as citadas en el articulo 19. 1a fecha de vencimiento y/0
el dltirno dia del plazo parala 10N Oc 1S dox 3 partir
de 1a techa de emsion del o de 10s documenios de 1ransporte, segun
sea el caso, quedara prorogada hasta el primer dia habil siguiente on
el que dicho banco esté abrerto

b) Lafechaiimite de ernbargue, 0 48 despacho. O de 10Ma a cargo No se
prorogard poique se profiague 1a lecha de vencimiento del erédno,
y/0 del plazo de preseniacidn de l0s documenios contados g parr de
1a fecha de emision del © de los doCumentos de transpors. v en virtud
de 10 previsto en este articulo Sien el crédito o en Cualquera de sus
modf ncacsones NO so estipula esta lecha fimite de embatgue, los ban-
cos rechazaténlos documenms de transposte que incwquen una fecha
deemisibn '3 {echy dever pata gl crddi-
10 O sus modrﬁcncxones

c) Elbanco at cuat son presentados los documentos el primer dia habil
sigusente. deberd agregar alos documentos ja ceiiicacion expresa de
que fueron presentados deanto de La préxroga del Iétm-no de venci-
mtenlosegun el articulo 48 {a) de las Reglas y Usas Uniformes Relati-
vos a | réditos Documentanos, Rewvision 1983, Publcacién de fa
Camara de Comercio Internacionat, C.C.1.. N* 30Q.

Articulo 42

Los bancos no estaran de los docu-
mentos fuera de su hotario de a!cncvbh al publ-co

Articaito 50

a) Salvo estipulacibn contrana en el créduo., 13 palabra «EMBARCQUE»
utilizada para deterrminar 1a techa mas pro:umn v/0 1a fecha limite de
«EMBARQUE». s& entenderd que incluye las expeesiones -Carga a
Borda» (Loading on Board). « Despachos» (Dcspa:ch) «Toma a Car-

go» (Taking Charge)

b) Latlecha de emision del documento de ransporte. detenning
el articulo 47 (b). serd considerada como la fecha de EMBAHOU

c) N res tales como « Prontow (Prompt}._etn -
n-\ed-awmman (lmmedmerv) aTan Pronto coma Fuere Pos-ble- (As
spon as P las 10s Bancos las interpretaran

como equencla pava que el embarque se efectie dentro de un
termmo de 30 dias contados a pan de la fecha de emision del crédito
por el banco emisor.

d) Si s¢ usaren expresiones como «El.» (On), o «Altededcn dei..x
(About}. o similares, los bancos las
que el embarque se haga Uurunm el periodo compvendldo entre |os
cinco dias antefiores y 10s cinco dias als fecha
incluido en smbos casos el GRimo dla limite

Articulo 51

Lns palabras «Al» (To), uHam: (Until). «Hasta Elw (Till), sDesdes (From)
para definir cualquier fecha limite en

91
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el crédito se entenderdn que incluyen la fecha indicada. La palabra «Des-
pués Del» {After) se entenders que excluye 13 fecha indicada

Articulo 52

Se entenders que 1as expresiones «Primeara Mitady ( First Half). o eSegun-
da Mutad» (Second Half) de un mes. comprenden respectivamente desde
el primero hasta el quince inclusive ydesde el dieciseis hasta el Gltimodia
de cada mes. inclusve

Articulo

Se entenderd que 1as expresiones « A Comienzoss (Beginning). «A Me-
diadoss (Mddle). o «A Finaless (End) del mes comprenden respectiva-
mente desage el pumera hasta el diez inclusrve. desde etonce hasta el vente
inclusive y desde el veintiuno hasta ol uimo dia de cada mes. inclusive

F. Tronsferancia

Articulo 54

92

3) Un crécito ransfenble es un crédno en virtud del cual ¢ beneficiatio
tiene el derecho de exigir al banco encargado de efeciuar el pago o la
2ceptacion, 0 3 cualquier otro banco habilitado para electuar nego-
ciacidn. que haga el crédito total o aunao
vanas owas partes (segundos beneficiarios).

b) Solamente puede ser Uansferible un c16dio si es calificado expresa-
mente como « Transferibles (Transferible) por el banco ermsor. Térmi-
nostalescomo « Drv-sxble. {Dwvisible), « Fraccionables { Fractionable).

aCesibles (. «Trar (Tra ) no agregan
nadaat sem-do del (evm.no «Trar {Transfe: ) yno
set emplaa.

c) Eibanco "squendu para efectuar Iatransierencis (banco transterents),
$ea que haya 6 no conliMmado i c1edio. No tendra ninguna obligacion
de efectuar tal wansferencia sino dentro de 10s limites y en 1a forma
expresarmenta consentados por dicho banco.

d) Salvo cshpulacxon en contrana. {os cargos bancanos respecto a las

uans!mancms on pagaderos por el primer beneficiario. EF banco

e No estard obli a efectuar ta uansferencia hasts 1anto

PO sa le paguen dichos cargos.

un crédito uans!enble puede ser transfendo solamente una vez. Se

eden de un crédito ransterible

{Qque no excedan en m:al et valor dol crédito) a condkaon de que no

estén prohibidoslos embarquas parciales y el conjunio de tales trans.

ferencias se cor una sola trar del cr
dito. El crédito solamenm puede transierirse en los términos y condi-
ciones especihicados en et crédito onginal. con ta excepcion del valor
dat crédito. de cualquier precio unitano Indicado an et Mismo. del pe
rlodo ge vahidez de ia fecha limne para la presentacidn de 1os oocu
mentos segin el articulo 47 y del plazo para el embargue. que pueden
reducirse. & del porcentaje por el cual se debe efectuar la coberura det
sequrc:‘ Que puede aumentarse de tal manera que proporcione el valor
de la cobertura estibulada en 8f Crédito onginai o an los presentes art-
culos. Ademas et nhombre del primer benefciano puede ser sustituido
por el del ordenante del cedlxo. pero si segun el crédino or-gﬂ-nal ef
en istinto

re
de !a factura. esta engencna debe respetarse
) El primer beneficiarto tiere el derecho de Sustiturr sus Propias facturas
(y Istras de cambio si el crédito estipula que se guren letras a cargo del
ordenanta) a cambio de las del segundo beneficiano. pos valores que
no excedan el vaior original estiputado en el crédito y por los precios
urmanos originales. si eslu\neren estipulados en el créditoy en los ca<
1ras ok

enwinud itol nC. sllahuhre-
1£. entre Sus propias !acxuras ylasdel benef
haya transferido un créditoy el primer beneficiariodeba surmmstrar sus
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propias facturas (v letras) acombio de las factutas (y letas) del segun-
- do beneficiario, v deje de hacerio al primer reguerimwnio. ei banco
flamado a efectuar el paga. fa aceptacitn o 1a negocacion tiene el
derecho de remitir al banco emisor 10s dOcumentos recididos en virtud
del crédito. incluidas las tactutas (v letras) det segundo benefciario. y
sin incurrir en responsabnlidad frente al primer beneficiatio.
Salvo que €518 de ofra mancra estibulado en el crédsto, &) prmer bene -
ficiario de un crédito transferible puede pedit que el crédito sea transfe -
rdo a8 un segundo beneficiario, en ef misMo pais. Ademas. salvo que
esté de otra manera estipulado en o crédito of pumer baneliciano ten-
ara el oelecho de pedir que ef pago o la m— sociacion se efectie al

o beneficianio en la plaza donde of crég:to ha sido ransiendo,
hasm ta (ccha de vencimiento del Crédito anginal, ese dia inclusive, y
sin perjuicio del detecho del primer beneficiario de susmuil ensaguida .
sus propias facturas y fetras (51 las hubiere) por tas dei sepgundo benefi-
ciari0 y de reclamar cualguier diferencia qQue e sea debida.

]

Articulo BS

El hecho de que un crédito No 50 establezca coma transfenble. No afectars

el derecha del beneficiario de ceder cualqu:er producto de! Crédito que

l"‘\;\ru_o!:lnn ido 0 Dum]ﬁa,ob!unor envirtud de dicho crédito, de scuerdo con
de laley
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Ejemplo de conocimiento de eambarque maritimo

BILL OF LADING FOR MULTIMDDAL TRANSPORT OR PORT.TO-PORT SHIPMENT

=

SWISS EXPORT LTD
INDUSTRIESTRASSE 200 o= 35 - 2
8050 ZUERICH - OERLIKON oats o ABCS22/66 DU

7 COwLot T o T
TO ORDER

frmorer oo e e e e T Shm:inocofm;ny

et Schifta

TA PING CO. LTD iHahuisgosolischatt
YACHT BUILDING Sacitté de transport maritame

18-5, HARBOR STREET
TAIPEI / TAINAN

| ARTWERP CFS
e T
=HOLIANDIA® ROTTERDAR
O o — ey
XEELUNG - e e e SR INE, CES e

T L= | Bade=r o o)

ABC 1930-19134
VIA KEXLI -
TA PING 5 CASES ClF KEELUNG kos 1050

“HARMLESS CHENICALS"™

IRREVOCABLE CREDIT Mo 2SAB/26008/01
IMPORT LICENSE No 75 DGL - O1111

Vrawgt ans snrpee Foecpin: 5 5% Premandiie be Semmcied 4 mr T T o o T o
A——— s S 42 S sy b

W
15.7.19
L = e i
/3 la\uuwnm LTD
o s .
= . s

n




e |

- 'Swiss Fuport Ltal -
Industriestsr.] 200
8050 2 h T ien. .

FIATA FCR « 1———————1

ot u.e-un
ORIGI NAI.

33
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Ejemplo de conocimiento de embarque aéreo

ogsl sst 7260 2754

—

SWISS EXPORT LTD
ALRPREIGHT DIVISION
IUERICA

o s

IMPORT KOMTOR
VIEMEA

Phone: 633 7876

[ s e
FOSMARDING LTD
EASLE

(== — T Cr— -—/ - [
= - — o —————
8

200,6 67350 201 1.90 381.90 CHEMICALE MOT
RESTRE.
%o 100-18-2

—
J81.90 | AWA 15,00

Qi — - T ey T o T T T
15.00 == -_..-"'=1T—"'—-—'-
185 expoxr LT0 /|p.p. rorwaraiog LTD
ey j[ll\ /
Lw——

0B5-7260 2751
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Ejemplo de carta de porte internacional por carretera

[ ——yt=g e
. xe e

s A L Y

CH-B%04 AESCH o

¥23] CIE PORTUGAISE
t'l' O ALUMINIUM TRARSPORT AG

!‘ e e g e ¥ T o i e iy Kreres a Kt
{"i e, T RS s En s sEr e o, [ A i s

(FE=—rly;
ll! RANE REFERENZ CA Jl-—6804

T

[ S —

.
Eoaemans  1=15{mNe 21+ 22 S T e e

35
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Ejemplo de orden de apertura de crédito documentario

42

7 04 itoarpengt Ombes f Covarns

oo b beseton vt ot
v 2 aaegt 4 B [ Sy Ayt

04 o sovnny

tH

b ; Instructions
e 4% S Sy ! 1o open a Documantary Credit
ella
0%3 Bazilea
JBagiies, 20 da setiemure de 19.
O e IARZO}
Swits Bank Corporatien
Fiasse open s oty by adimnd
(R ivevecatie [ rrecabie Sutrmmiary sredm 4002 Bastlea

[
@ Adiima Comercio y Cla.

Jirdn Buenavista 1299

Buenos Airms

==

@ uS$ 70°200.--—

YT =

an
@ 25 de noviembre de 19.. Buencs Aire

Sostrays bt 8 ey

Banco Universal S.A.
Apartsdo Postal 1080

Buencs Afres / Argentina

e e s 2t
[mp X
e, et e st e
0 et ¢ g 0 S st 08 vt

[ u—

P RO | geannls Raprein

Tome 9 s 74, € 8 0. Y
CIF Rotterdam

Ce——pp———p

@ 15 TSt

T — ——

Busnos Aires Rotterdam 10.11.19. .
Saneteiory moy Spare o he credih amount os followe O e—
). [ O p— @ —— O | P
0 o~ e R et v e et oot irens oot
® [ . e

3 N

¢ 3 . g s g e "COAS FiESgO
* &g

:
= - —— —— —— sta de empaque (trem copilas)
= PPN @ confirmacién del transportista
Do e ——— de que @l barco ho tiene mhs Ge
o 0 15 atios

ey atmas o 0 6 etng ¢ St et
Hayer AG, Tellstrasme 26, @
4053 Basile.

- X

e ot by

17000 =
Gel 10 de setie

bre de 19.

3 segin_ facturs proforms No T4/1853

al precio de USS 70.20 cada uno

o oo o by —
bndeamrepesiomy v o e

— @
T BTt TR0

[

—- ‘%3;2‘“—.::.::
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Ejemplo de crédito transferible confirmado

1 Bankvevert
ooty
ST R S E5-Doc. CreditNo 173°896 /
Pl
B . 20 d- octubre de 19..
BLHA L B Py
wa
ey i -y e e Certtficado

183
4002 Basilea

SITO
Aheinalle

[ ————————

Banco de Industria y Comarcio
e Apareado Poatal 3283
15 de =
T ——rr—y
Garcfs y ef o
Avenida Blenco 327 =
méxico

19.10.19..

= factura comercial, 3} copiam

-~ reartificado de i atesti que la fa esti en
conformidad con las --p.extzc.::son absjo mencionsdas

- 3juego g marftimo “iimpioe*
» bordo, -l&-ndldol a la Md-h Y .ndo‘-do- on bBlance
cubriendo embargues de: 1°000 tonelsdas -kncu léminas da acerc
DIM 456/243 al precic e DM 386.— por

tonelada métrics, C .. T Veracrux

dasds un puerto alemfin hasts el puerto 6e Veracruz, a mis tarder haata
Py pru-m Os snero de 19
4

parc permitidos. Transbordos no estin permitidos.
'Doeu-nm & pr -n:lr - -ﬁ- tardar 15 aflas daspuds 4e la facha Qs
embarque.
te crédito 1o as ¢ Able .
Les con este crédito documentario irrevocablemeante vilido

nfirmamce
hasta el 1% do enero de 1%9..

Acantanent:

Swiss Bank Corporation

J oy

rame e g e
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Ejemplo de confirmacion por el banco de la cesién de crédito

Siwiss Bank Corporation

w2 Société de Banque Suisse
Societa di Banca Svizzera

| ey

oo riinids Sociedad DUnger SA
Tores 6533 bewe & Faldmeilenstr. 23
T aore SR 88 04

8002 zUrich

Vouw rul. Owr dome tret Thrmngh eatng CIT) sttt See , 21 de oOCtubre de 19..
DOK /BU 20 20 20

créaito documentaric No 204336 a fever de
Frey SA. Basi

Muy sefiores nuestross

Por orden de la Sociedad Fray SA, n-u--. acabamos de recibir
la siguiente declarscidn de cesién

“Segin el art. 164 y siguientes dgl Cédigo d- chuq-:‘m--
de gulza, por 1la prem smos del crédito documen
rio arriba mencionado a la Sociedad Diinger Sa, '.ld-.iltn-
21, 8002 zlrich, una cantided de 300 f£r
xpedido, e €0 050 —

@a decir un totat

ton e A
francos suizos.

A instancis de la Sociadad Frey SA. 'Yy confirmanos -
haber tomado dedbida nota de la anz-rxar o-cx racién de cesién.

Now obug--n- por lo tanto & retener a la dilpcticl&. de Vs,

una de hast auizos €0°000 como mbximo.

prov.m.nu e 108 Lmportes que rasultarbn ilbremente Aispo-

nidbles una vex negociado el crédito documentario.

Atentamente,

Swiss Bank Corporation
3

P
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Ejemplo de declaracién da cesién de crédito

FREY AG

_r]uaduPosuHOZBJ Basilea, 20 de octubre de 19..
Teldfono: (081) 247 86 86
Télax: 247 86 86 frey ch
Swiss Bank Corporation
Créditos Documentarios
Apartadc Foscal

4002 Basilea

Crédito documnurxo No 204356 a tro_favor,
por Troe £57000.——, amparende 200

Muy seRores nuestros:

Seglin @) art. 164 y siguientes del C&8i96 de Obligacicnes
de Suime, por la presente cedemos dal créditc documenta-

r
tonelada de abono expedido, es decir un total de &0°000.——

francos suizos.

dito documentaric hays s1do negociado y gue wu importe
etl Miivemnte Slaponible

Atentamente,

Frey AC

el -
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CONCLUSIONES

1.- El1 crédito documentario es una de las formas --
mds usuales de pago en el comercio de plaza a plaza e ~--
internacional., por la seguridad que representa para las-
partes que en &1 intervienen, convirtiéndose actualmente

en el pilar central de comercio moderno.

2.- Es el crédito documentario un contrato mercan--
til de apertura de cré&dito, oneroso, considerado como --

instrumento de pago.

3.- Considero que la figura jurfdica para explicar-
1a naturaleza juridica del crédito documentario es la --
del negocio plurilateral, desechando la teoria de 7a - -
novacién, delegacién, mandato o estipulacién a favor de-

terceros para explicarlo.

4.- La compra-venta contra documentos es el contra-
to mercantil que di origen a la apertura de un crédito-
documentario y se caracteriza por que la entrega de ---
las mercancfas y el pago se hacen contra la entrega de-
los documentos, permitiendo una garantfa adicional a la
que 1leva intrinseca, el crédito documentario, pues ---
pueden ejercer las partes los derechos y acciones deri-

vadas de compra-venta en general.

138



5.~ E1 conocimiento de embarque como documentc impor
tante en este tipo de operaciones es un tftulo representa
tivo de mercancias, por lo que proporciona al titular un-
derecho real de propiedad sobre las mercancfas v cumple -

tas siguientes funciones:

A) De recibo de mercancfas.

-

B) Documentos probatorios del contrato de - -
transporte.

C) De tftulo real.

D) De identificacién de mercancias.

E) Facilita por ser titulo de crédito Ta - --

~

transmisi6n de la posesién de 1as mercan--

cfas medijante el endoso del documento.

6.- La factura comercial como otro documento esencial

en Ta operacién que analjzamos.

A) De identificacidn de las mercancfias.
B) Documento probatorio de la transmisidon de -

la propiedad de las mercancfias.

7.- La p6liza de seguro desempeia dentro de la nego--
ciacién de un crédito documentario las siguientes funcio--

nes principales:
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A) Prueba la existencia del contrato de se--
guro.

B) Es el documento de garantfa contra los --
riesgos amparados.

C) Es el documento que otorga al beneficia--
rio el derecho de hacer efectivo el segu-

ro en caso de siniestro.

8.- La letra documentada es el titulo de crédito -
que ayuda a satisfacer las necesidades de las partes en
un crédito documentario, otorgando 1a mixima seguridad-

en la operacidn.

9.- La carta de crédito es el documento que prueba
1a existencia de un crédito documentario y ademds noti-

fica al vendedor-beneficiario su apertura.

10.- La venta CIF (costo seguro y flete) represen
ta las mayores ventajas y seguridad en una operacidn -

de comercio nacional e internacional.

11.- Es el crédito documentario irrevocable con--
firmado el que presenta una mayor seguridad de pago al
vendedor-beneficiario, en operaciones comerciales inter

nacionales.



12.- Nuestra legislacidn denomina incorrectamente -
al crédito documentario, por 1o que es urgente darle la-
correcta denominacién, asi como contemplar sus diferen--
tes caracterfsticas y no hablar de é1 como un crédito --

confirmado.

13.- A pesar de la enorme importancia que las pric-
ticas comerciales modernas han consagrado al crédito do-
cumentario, al parecer en nuestra legislacidén no se ha--
considerado asf, por lo que es necesario contar a Ta - -
brevedad posible con una reglamentacidn jurfdica mis ---

completa referente a esta institucién.

14.- Los Usos y Reglas Uniformes Relativos a los -
Créditos Documentarios, son en la actualidad ordenamien
tos de uso intenso y necesario, cuando se trata de ope-

raciones internacionales.

1S.- Los Usos y Reglas Uniformes Relativos a los -
Créditos Documentaries considero que pueden ser 1a base
para una mis adecuada reglamentacién de esta figura --

Jjuridica en nuestro pafs.
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