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ASPECTO - PRACTICO DE LAS TECNICAS BASICAS
PARA EL OTORGAMIENTO DE N CREDITO BANCARIO

CAPITULO 1

CREDITOS  COPERCIALES

A} ANTECEDENTES HISTORICOS DE LA BANCA EN MEXICO,

Desde hace mxhos siglos, cuando el hambre por sus naturales
caracterf{sticas de sociabilidad empez6 a agruparse formando aldeas y -

pueblos, surgieron sus primeras relaciones camerciales.

El trueque, o sea el cambio de una ccsa por otra, constituy6

el origen del oanercw entre los pueblos vy alqunos productons eran utili
zados preferentemente para considerar el valer de los otros. Asf camo
la carne y las pieles fueron las primeras monedas que el hombre utili-
26 cuando su principal actividad era la cacerfa, en la &poca pastoril -
el ganuio se enpled cono medida de valor, porque los animales podfan mo

verse ficilmente de un lugar a otro y tenfan una vida mds o menos larga.

Y as{, a medida que se desarrolla el cumercio entre los hom——
bres, surgen nuevas necesidades para facilitar el intercambio de sus ~—
productos.  Conforme crece la actividad econfmica do los pueblos, se -
crean también determinadas préicticas financieras que non la cuna de nues

tro moderno sistema bancario.



Con el trueque surge el cré&dito en especie, pues era suficien-
ts que alguna persona prestaraalgtin objeto o bien a otra, para que ésta
prametiera devolver otro semejante. De ésto se puede desprender que
se hacfa la operacién dentro de un marco de confianza siendo ésta la ma-
nifestacifn mds primitiva sobre el origen del crédito. Con el crecimien
to de estas operaciones las necesidades de la sociedad se wolvieron tan
ocamplejas, que con el transcurso del tiempo hubo necesidad de crear un -

elemento que controlara mis eficazmente estas transacciones, la moneda.

Oon la moneda, se estima surgieron los primeros banqueros ya -

que con aquella se incrementaron las operaciones de crédito cbrando ma-
yor intensidad cada dfa.

A continuaci®n haremos un hreve estudio sohre la evolucién de
la banca,

BABILONIA - 3000 A, C.

th la antiqua Babilonia, e¢-ontraremps las primeras huellas de -
una actividad que con el tiempo llegarfa a constituir wo de los mds —
fuertes baluartes en la econamfa de las naciores, el sistema bancario -
del siglo veinte,

108 sumerios, que hacia el afo 3000 a.c. habfan ocuypado la ma-
yor parte del sur de Babilonla, desarrollarcn una civilizacifn nuy avan-
zada, bajo el dminio de reyes que eran al miam tiamon sacerdotes. Ea-
ta Fra sumeria que durd hasta el afio 2300 a.c. tuxo como base econfinica

la aqricultura, cultividndose principalmente: cebada, trign, hortalizas ¢



dAtiles, sin desculdar otras actividades camo la ganaderfa, orfebrerfa
y la produccién de telas finas de lana.

En el camercio y la industria se extendieron al campo interna-~

cional, llegando a Siria, Asia Memor, Egipto y Persia y posiblamente has-
ta la India.

Bajo la III dinastfa de Ur {2294-2187), el comercio de la ban-
ca se desarrolla en toda Babilonia, por los dioses banqueros, cuyas dos

operaciones principales eran la recepcifn en depfsito y el préstamo(l).

las operaciones de cambio, préstamos y otras actividades que -

podemos considerar camo bancarias, se efectuaban preferentomente en los

templos. Estos eran los lugares mds sequrus para salvaguardar los va-

lores en un tiempo en que el hurto era prictica habitual, por otra parte,
los tenplos se encontraban en el centro de los mercados pblicos, ya des
de aquella época, los primeros banqueros, si ast podanos  llamarlos, con-
sideraban no solamente factores de sequridad para realizar sus operacio-

nes, sino tambifn eca¥micos y demogrificos.

{a primera civilizacifn comercial la desarrollaron los babilo—
nios y es asanbroso que en nuestros dfas se practiquen las operaciones y
transacciones que ellos ya efectuaban, auque fuere rudimentariamente —

por castas privilegiadas; préstamos garantizados oon pagar8s, escrituras

de propiedad, contratos de arrendamiento, testamentos, hipotecas y afin

operaciones fiduciarias.

Las mds importantes leyes que gobemabyan este pueblo, fueron -

dictadas por el Rey Hammurabi apraximadamente bhacia el ano 1700 a.c., -~

(1) Bauche (wredadiege, Mardo.- Operaciones Bancarias, 3a. Edicidn, M.
xico, tditorial Porrua, 1978. Pag, 1.



incluyendo su o&digo cerca de 280 leyes que contenfan condiciones para -
contratos oanerciales, as{ camo cartas reales y mandatos, proporcionando

wna idea clara de la vida y aspectos administrativos de la &poca.

Fstécﬁdigofmewdpimmunmamwchpiedrarngraqm

afn se encuentra en el museo de Louvre, Francia.

En Babilonia existi6 el banco mds antigun de que se tiene cono
cimiento en loe anales histSricos, fue "El Bantyp de Bgibe", cuyas funcio-
nes primordiales eran, la guarda de metales y la realizacifn de pagos y
cobros por cuenta de clientes. Se utilizaron formas rnlimentarias de
letras de cambio para asegurar compromisos crediticios. Ia mds antigua,

oconocida hasta la fecha, se encuentra en el Museo BritSnico con el nambre
de "Tabla de Bgibes" (2).

GRECIA

En Grecia también se encuentran huellas del sistema moderno —
bancario.

En los giglos III y IV a.c. nace el servicio que actualmente -

se conoce oomo custodia de valores, se practicabn en el Partenfn y otroe

templos paganos, como el de Efeso y el de Delfo.

Las creencias religiosas, las supersticiones y temores del pue-
blo ateniense, dieron oportunidad a ésto, y loa sacerdotes de los tamplos
no se conformaron s8lo con el cohro de determindos cargos por custodia -
o valores, sino que iniciaron un sistema de crfdito utilizando tanto los

valores depositados cano sus propios recursos, lo que pronto fue imitado

(2) Petit, Ly Veynac, R.- £V crédito y 1a organizacién Bancaria.- lra--
duccién de Luis Nuevamena, México, Editorfal Anérica 1945, Pag. 2,



por otras castas privilegiadas que se dedicaron a la migma actividad pos-
teriormenta,

A pesar de que registraban diariamente sus operaciones y a ca~
da depositante se le llevaba una cuenta individual, se le identificaba -
en form por deséis curiosa, ya que para que pudieran disponer de sus va-
lores, temfan que pronunciar una palabra, hacer una sefa o mostrar un ~--

slmholo determinado, o Bea que operaban por miio de contrasehas.

La moneda aparece en Grecia, cerca del afo 687 antes de nueutra
era, atrilbuyéndose sus invencién a Gyges, quien ided sustituir los lingo—
tes de plata de peso y forma variables, por fragnentoe de metal unifor--

mes acuiiados por medio de una sefal que garntizase oficialmente su valor.

la introduccibn de la moneda alter6 en Grecia el réqgimen esta-

blecido deade siglos. En el afo 594 Sol6n consagrS en Atenas la supre-

macfa del comerclante y autoriz8 el préstamo a inter#s, sin poner limites
a la tasa. El ‘“dragma" de Atenas, se convirti$ en la moneda internacio
nal del mundo mediterrdneo. los "trapezitas" y “colubitas® eran peque—-

fos prestumistas y cambistas de dinero en Atenas, (3).

Entre los afos 300 y 146 a.c., Rama conxquistd el Mediterrineo, -
nuevas leyes y un nuevo orden nacif, y con ellos, nuevas oportunidades pa

ra un mayor crecimiento del oamercio y las finanzas,

Disctpulos de los griegos, los banquercs privados romanos prac-

ticaban todas las operaciones de los "trapezitas".  Recibfan depSsitos -

(3) Bauche Garediadiego, Mando.- Ob, Cit, Pag. 2,

.



que reembolsaban a la vista del depésitante 0 a la presentacién de che-—

ques dirigidos por los depositantes a sus cajas.

Dos o tres siglos antes de la era cristiana, nace en Roma la -~
nueva clase de los caballeros, intermedia entre patricios y plebeyos, quie
neg a pesar de su baja procedencia, e elevaron scbre su clase debido pri
mordialmente, al oxmercio y a las grandes fortunas que lograron acumlar,

A este respecto, instituyeron las primeras sociedades camerciales, crearon

aunpaifas de navegacifn, sequros marftimos y llegaron a fundar bancos. (4).

Fn Rama, el centro financiero era la calle de Jano, que formaba
parte del faro ramano, en que funcionaba un si{stema bancaric con muchos, -
rasgos similares a los que vemos en la actualidad: apertura diaria de cuen

tas, depésitos, retiros, préstams, cartas de crédito, etc.

A los banqueros de Rama se les llamaba Argentari{., En forma -

incipiente practicaban algunas operaciones bancarias, camo pagos y cobros,
liquidaciones de herencias, compra y venta de metales precioscs y de mone-
das extranjeras; fideicomisos y testifacién de contratos. Utilizaron —
una egpacie de letra de cambio que no era endosable, y tres clases de 1i—

broes caja, cuenta corriente y diario, los que servian para dar fe en jui-

cios y litiglos. la actividad era perfectamente reglamentada por el go—

birmo, que también usaba a los banquercs camo peritos crediticios o fisca
les (5).

(4) Petit, L, Y Veyrac, R.- Ob, Cit. Pag. 29.

(%) Cotting, Aliaed.- Historia de la Banca. Traduccibén de Enrique Ortega
Masta. Editorial Zeus, Espada. 1965, Paq. 25.



CHINA,

Jusboeamnmsmfirmsamina, a quien se debe otra de las
"grancha aportaciones, 8i no es que la mds importante para el desarmllo -
de la civilizacifn oocidental y en particular para el desenvolvimiento de

tan incipiente gistema bancario, por su {nvencifn del papel, aproximadamen
te en el afo 105 de nuestra era,

Este fue posiblerente uno de los descubrimientos mds trascenden
tales ya que hizo posible posteriomente la emisifn de papel moneda, cer-
tificados de depbsito, letras de cambio, etc., as{ camo el poder llevar ~

los registros necesarios para los bancog, en forma préctica, econfmica y -
ficil transportacifn,

1a manifestacifn crediticia mis antigua, se localiza en la le-
gendaria China, unos ocho siglos antes de nuestra era, Marco Polo observa

en la corte de Kulai~Kan, billetes similares a los de banoo utilizados pa-

ra efectuar transacciones oamerciales. (6).

1ne chinos perfeccionaron muchas de las operaciones financieras
que se efectuaban, incluyendo la transfetencia de fondos de una provincia
a otra. Se debe tambifn a ellos la introduccibn del sistema de giros y le-
tras de cambio, asf como la expedicifn de certificados de deplsito, alivian

do oon ésto los riesqus para el viajero y oamerciante, de llevar pesadas --
bolsas de oro y plata.

{ha de las mis importantes fucntes de inqreso do los financieros

chinos, provenfa del otorgamiento de cré&litos a lag exportaciones da sal y

(6) Petit, L. y Veyrac, R.- Ob. Cit. Pag, 22.



hierro a Roma,

En la Bdad Media, las operaciones bancarias que admuirieron -
gran desarrollo en Rama, tuvieron una declinacifn con la destruccifn del
imperio ramano por los b8rbaros. Durante sus primera mitad, tanto el -
crédito caw el cumercio tuvieron una vida negativa, debido en gran parte

a que el régimen cconfmico era dom{nantemente local, doméstico y de con--

sao, (7).

Otra idea que influy$ en el declive de las operaciones bancarias

fue considerar a la usura camo pecado ya que cstaba terminantemente prohi-
bida por la iglesia con base a la filosoffa aristot8l{ca, de que del dine-
ro no podfa salir dinero.

1os Gnicos traficantes en dinero y crédito fueron los israelitas,
y los {talianos originarios de los estados lambrados que dieron lugar a -

una serile de operaciones que adquirieron su nambre, como "el préstamo lom-
bardo¢. (8).

N

Con el renacimiento llegamos a los albores de la banca moderma.

Con respecto al origen de la palabra, "banco”, algunos autores
asequran que su origen nroviene de la palabra alemina "bank", que quiere ~

decir literalmente amontonamiento, acumilacifn y que usaban para denominarx
un fondo de acciones de capital.

Otros so remontan a épocas anteriores y encuentran el origen -

(1) Petin, L. g Veyrae, R.- Ob, Cit. Pag. 31,

(8) Acoata Romene, Miguel.- Derecho Bancario, la. [dicién, México, Editorial
Porrua, 1978. Pag, 74,



de la palabra en el mueble o mesa que los canbistas utilizaban para amon-
tonar monedas de diferentes lugares para celebrar sus operaciones. Ase~
quran que de aquf se deriva la palabra "bancarrota", que proviene del he-
cho de que cuando algfin cambista fracasaba o el negocic no prosperaba, -

hacfa pedazos el meble en que operaba.

El auge camercial hizo necesario el contar con instituciones -

ogpecializadas que manajaran los detalles del financiamiento al camercio,

De esta forma surge la primera institucifn que podaros conside-

rar caw lider en la banca moderna. El Banco de Barcelona en 1401, a —

quien algunos historiadores atribuyen también el origen del cheque banca-

rio,

Con la creacién de este banco, alqunas operaclones empezaron a
tener forma, cam los depbsitos que podfan ser retirados por sus benof{--
ciarios sin previo aviso, y a pesar de que no fue sino hasta 1609 cuando
se generaliz6 el uso del cheque, el Banco de Barcelona aceptaba clertas -
formas do orden de traspaso de propiedad de los depfsitos cuando eran da-

dos por los consejeros de la cliudad, afectando sus propios depbsitos,

LA BANCA EN MEXICO.

En MBxioo la actividad crediticia se ramnta hasta la época pre-
hispdnica. Nuestros pueblos antiquos efectuaban opoeraciones de préstamos,
paro sobretodo, utilizaron simbolos de intercambio oo fucron el cacan, -

los canutillos de oro y lasg plumas (9).

El maestro Octavio A. Hemfndez (10) nos dios que los primerog -

(9) Lobato Lépez, Eancsto.~ E1 Crédito en México. Fondo de Cultura Econdmi
ca. México 1945. Paqg. 18.

(10} Heandndez, Octavio A,- Derecho Bancario Mexicano. Tomo 1 Pag. 43,



- 10 -

vestigios del crédito en México se manifiestan entre los aztecas.

En realidad, una de las actividades que aumentS las operaciones
de crédito en gran escala, fue la empresa misma de la conquista de nuestro
pals por los espafoles, en el siglo XVI, pues si bien estas empresas depen

dfan de la corona, su inigiativa y financiacifén eran de particulares.

fos antecedentes en México de la actividad bancaria los encuentra
la doctrina en los "p8sitos" que eran almacenes de granos, que en ocasiones

hacfan préstamos de ellos a los campesinos pobres para que a la cosecha los
pagaran con un interés moderado. (11).

Con los "pOsitos™ existfan cajas de commidades indfgenas que fun

damentalmente fracasaron por ser manejadas por los espaioles. (12).

Camo ya se ha mencionado, log primeros intentos de financimmiento
en la Nueva Espaia comenzaron desde la conquista, financiamiento que trope-
26 con la falta de instituciones de crédito en Espafia y que era otorgado ~-
por los banxqueros de esa época, comerciantes acaudalados que con el fin de
obtenar ciertas prerrogativas en el comercic, financiaban egtas empresas, -

dando mAs que nada mercancias y pertrechos para tales fincs.

Es as! cano los conquistadores espaioles pisan tierra mexicana -
encontrdndose con una agricultura desarrollada, con un camercio que se ex-
tendfa en la Gran Tenochtitlan. En la industria se puede decir que era -
casi nula.

A pesar de lo anterior, mo existfan instfituciones crediticias que

(11) Acosta Romere, Miguel,- Ob. Cit. Pag, 75.
(12) Cotting, Alred.- Ob. Cit. Pag. 151.
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pudieran auxtliar en el oomercio,

En la época Colonial no existieron grandes instituciones de cré
dito, ni casas de cambio, ni banqueros; el cr&dito sblo consistia en prés-
tamos y pago a plazos.  Sin embargo, la casa de moneda de la Nueva Espania
en virtud del volumen ¢ue acuflaba, era en su tiemyo la primera del mundo;

&sto hizo que cuando el volumen de circulante, fuo copioso, no qued$ sitio

para los documentos «roxditiclfos. A pesar de &so hubo crédito en la (olo-

nia, que si bien no abundante y poco productivo por falta de instituciones
especializadas, existieron otras cuyas funciones directas no eran el cré--

dito y sin embaryo, se dedicaron a prestar.

la iglesia, las tiemlas de raya, los pGsitos y las cajas de las
comunidades indfgenas, jugaron también un papel ingortante en el crédito
agricola, por medic de las habilitaciomes y los avios, alquus de estag ~-

instituciones fueron mds perjuliciales que benéficas en el denarrollo de -
sus actividades (13).

By el afo de 1782 extistid el Rwco Naciomal de San Carlos, cam

sucursal dol Banco del miswo wmbre creado en Espaia por Carlos 111, Su

existencia casf pas$ {nadvertida ya quo su duracidén fus myy corta, debido

a su fracaso.

En México, las primcras huellas de un bwww organizado, las en-

oontramos en 1784, en la época oolonial. El primer banco fundado en la

Nueva Espafa fue el Banco de Avio de Minas, dedicwxlo a refaccionar a la -

mineria,

El Banco Nacional Monte de Pledad, surgl® oo fundacifn priva-

da con un donativo de $ 300,000.- que le hizé Don Pedro Ramero de Terreros

(13) Manmdri Gémez, Caalos,- La Banca Miltiple. Tesis, México 1977. Pag. 11,



Conde Regla, con la denominacién de Sacro y Real Monte de Piedad de Ani-
mas. Fue autorizado por Real C8dula de 2 de Junio de 1774 por Carlos I1X

de Espafia y camenz8 a prestar sus servicios desde el dfa 25 de Febrerc ‘o
1775,

El Monte de Piedad de Animas es la institucifn mis caracteriza
da del crédito prondario en la época colonial, hubo varias especies de -
nontepios particulares, al {gual que prestamistas sobre prendas, pero el
Monte de Piedad do Animas fue el mds importante por las facilidades que

daba, Se tam comp modelo para su creacién el Minte de Pledad de Madrid.

Despulis de la Independencia Don Lucas Alamdn proyecta y se fun
da en 1830 el Banco de Avio con el chjeto de encauzar capitales particu-

lares dentro de una politica de foamento industrial. Su ¢apital inicial

fue de un millén de pesos, Su funcifn principal consistié en fomontar -

e incranentar en el pafs las Industrias textiles, El 23 de Septiombre

de 1842 por decreto presidencial fue extinguido este bamx por falta de

recursos para seqguir operando. (14).

Otro bhanco surgido casi sioultdncammnte en &sta época fue el

Banoco Nacional de Amotizacifn de la Mineda do (obre. Fue creado el 17
de Encro de 1837, su funcifn era amortizar diversas clases de moedas vy
emitir cbdulas; no tuvo mucho éxito, ya que su duracifn fue muy corta.

Fue suprimido por la ley el 6 de Diciembre de 1841, (15},

A partir del Gltimo tercio del siglo XIX, proliferaron una se-
rie de bancos, entre los que se pueden contar el Banen de londres, Méxi-

o y Sulamérica, que estableci® una sucursal en Mixioo el 22 de Junio de
1864, (16).

(14) Moxeno Castanedo, Gitbeato.- La Moneda y La Banca en México. la. Edi-

¢i6n. Imprenta Universitaria, Guadalajara, Jal, 1955. Pag. 29.
(15) Bauche Garediadl{ego, Marie,- Qb. Cit. Pag, 21,

(16) Acosta Romero, Miguel.- Ob, Cit. Pag. 76.
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Con la creaci6n de este banco se inicia una nueva etapa en la

vida bancaria del Pats, Es la creacifn de la banca privada cuya principal

funcifn y objeto fue atender las mds apremiantes necesidades del camercio
y otras actividzdes de 1a vida social y polftica del pais.

El Banco de Londres, M&xico y Sudamfrica, tuvo el mérito de in
troducir al pafs la circulacibn del billete de Banco, difundi6 las acti-

vidades croditicias a través de instituciones especializadas.

Pate Banco se encontraba originalmente establecido en Londres,
pero con autorizacifn para fundar sucursales en P-E(ico'y en otros paises

sudamericanos, 1a escritura piblica de esta sociedad se redact6 el 2 de
Mayo de 1865,

Nace mis tarde el Banco Nacional Mexicano, en virtud del contra
to celebrado entre el Goblerno mexicano y el representante del Banco Fran-
co~Egipcin, ocomo banco de emisi6n, descuento y depbsito y comenzd sus ope-
raciones el 27 de Marzo de 1882 (17), a pesar de haberse celebrado el con-
trato de creacién el 23 de Ajosto de 1881,

Debido a que el Banco Nacional Mexicano akpuirié cierto carfc-
ter exclusivo, dejando fucra varios capitales, estns se juntaron para --
crear una institucifn que se opusiera a aquella y nace asf el Banco er-
cantil. Agricola e Hipotecario suscrito por capital casi integro de espa

ioles. Sus estatutos se publicaron el 6 de Octubre de 1881 y comenzd a

operar ¢l 21 de Marzo de 1882,

La competencia y rivalidad entre estos dos bancos provoct una

difici]l sltuacién para el Banco Nacional Mexicano, que fue salvado gra--

(17) Bauche Garedadiego, Mario.- Ob. Cit. Pag. 21.



clas a la actuacién del Banco Mercantil, que admiti6 los billetes de aquel-
y 8ste fue el primer paso dado para la fusifn. Los dirigentes de ambas ~-
instituciones se dieron cuenta que era ixrpogible_la marcha de lod dos, bajo
la base de campetencias y hostilidad y camprendieron qua uno tenta lo que

al otro le faltaba. El Banco Nacional Mexicano tenh? la facultad leqitl"-

ma de su emisifn, garantizada por la ley, y el Banco Murcantil la represom

tacifén del capital mexicano y del camercio de la Regdhlica,

Lo anterior {ndujo a estos banoos a wa funién total y cuyo con

venio fue aprobado por la ley de 31 de Mayo de 1884, surglendo desde enton

ces el Banco Nacional de Mfxico.

El Banco Nacional de Mfxico siquid siendo ol cajero del gobiermo
y hasta a los billetes del Monte de Pledad se les dif un plazo de tres anos
para dejar de circular, lo cual no significaba que lot damds bancos no pu--
dieran emitir moneda, sino que debido al privilegio otorgado al Banco Macio

nal, a los danis se les impusieron muchas restriccivnes para tal objeto.

Crn el tiempo fueron Lmplantdrddose ciertos principios a través -~
de las concesiones que otorgaba el Gobierno Federal, quien doterminaba las

bases para las operaciones de las diversas instituw:iones de crédito,

La mayor parte de estas instituciones emftfan billetes de banco y
m existia una ley especializada que requlara sus actividad, provocando la

anarquia y el desorden hasta que se dictS la Ley de Institucifn de Crédito
de 1897.

la revoluci6n de 1910 culmind con la Constitucifn de 1917, que -

establecit el privilegio de emisifn a favor de un lavwo de Estado, que fue



- 15 -

elBarmdemjm,mxyaprimialeyorganicaesdel 25 de Agosto de ~-~

1925 y que oomenz6 a operar el primero de Septiembre del mimmo afio. (18){.

En el afo de 1925 se dan las bases para el Moderno Sistema Ban~
cario Mexicano que empieza con la pramlgacién de la Ley ‘eneral de Ing--
titucianes de Cifdito y Establecimientos Bancarios de 24 de Diciembre de
1924, publicada en el Diario Oficial de la Federacifin el 7 de Enero de -
1925, con la fundacifn también en 1925 de la Comisi6n Nacional Bancaria
Yy del Banco de Mfxico, S. A,, camwo instituto central Gnico facultado para
emitir moneda, de acverdo con el articulo 28 Constitucional,

A partir de la Ley de 1925, una serie do cuerpos legales regu—
laron la materia, oo fueron la Ley General de Instituciones de Crédito
y Establecimientoe Bancarics de 1926, la nueva Ley General de Institucio-
nes de Cr&dito de 28 de Julio de 1932, y la ley que actualmente rige el
Sistema Bancario Mexicano que es la Ley General de Instituciones de Cré-
dito y Organizaciones Auxiliares de 1941, que tisne inumerables reformas
y adiciones hasta la fecha. (19).

1.- EL CREDITO BN MEXICO,

ﬁmisa necesaria al estudio de las oparaciones bancarias, es
sin duda la detemminaciSn del concepto de operacién de crédito y de los
negocios jurfdicos que a dicho concepto corresponden,

Para tal efecto, es W's}xrio hacer una distincién de los di-—-

versos significadon que la palabra cré&dito asume,

(18) Bauche Garcdadieqgo, Manic.- Cb. Cit. Pag. 22,
(19} Acosta Romero, Miguel.- Ob. Cit. Pag, 76.



En sentido moral se entiende por crédito la buena reputacifin de
.qua goza wna persona; la oconsideraci6n favorable en que es tenida en un =
ambiente social determinado. (20).

Pn sentido estrictamente jurfdico, la palabra crédito indica -
en primer lugar, el derecho subjetivo que deriva de cualquier relacifn ~
d:iigatntia, y se oontrapone al "DEbito" que incumbre al sujeto pasivo —
de la relacifin. No importa cual sea la causa, constractual o extracontrac

tual, onerosa o gratuita, que a8 lugar a la obligacién, (21).

Crédito es el "derecho que tiene una persona {acreedora) de re-
cibir de otra (deudora), la prestacifn a que 8sta se encuentra cbligada®(22),

Cfedito viene del latin credere que significa canfianza, De una
persona en quien se cree, a la que se le tiene confianza, se dice que es -
digna de crédito.(23). Refiriéndose a su importancia el Doctor Cervantes

Auwmada sefinla que "el descubrimiento del valor migico del crédito, cam —

gunerador de riqueza marca indudablemente un momento estelar en la historia
del homixe®,

Indudablanente que las funciones bancarias han {do envolviendo -
Poco a pooo todas las esferas importantes en las que se desenvuelve el —
ser humano. Es sin duda el cré&dito el que ha tenfdo un desarrollo tan im-

portante y amplio que puede considerarse camo la espina medular de los ban

s,

El — to es por excelencia 'el sostén econmico de tados los ~

barcos y machas empresas,

(20)-(21) Greca, Paoto.~Curso de Derecho Bancario. Traduccidn Radl Cervantes
Ahumada. Editorial Jus. México 1945, Pag. 21 y 22. .

(22) Ve Pina, Ragael.- Diccionario de Uerecho. Editorial Porrda. México 1974,
Pag. 162,

(23) Ceavantes Ahumada, Rade, - Titulos y Operaciones de Crédito. Editarial
Herrero, México 1973, Pag. 207.



.1} -

Se puede considerar camo el origen y fundamento da las llamadas
operaciones activas de los bancos.

Debemos hacer una distincién entre 1o que se conoce como crédi-
to y lo que se entiende camo operacifn de crédito.

Arwed ¥och nos dice lo siguiente con respecto al crédito: "la
disposicifn desde el pmto de vista del acreedor [acreditante), y la po~-
sibilidad desde el punto de vista del acreditado, de efectuar un contra-
to de cré&dito, 8sto es, un contrato cuya finalidad es la producifSn de ~-
una operacifn de crédito; mientras que por operacifn de cré&lito debe en-
tenderse, por parte del acreditante, la cesifn de la propiedad regularmen
‘te retribufda del capital con la obligacifin de abonar interescs y devol—
verlo en la forma pactada.” (24).

oon relacifn a la operacién de crédito, Joaquin Garrigues, nos
dioce que "toda operacifn de crédito implica el diferimiento de la presta-
cifn del deudor y par tanto un plazo. Peromtodaconcesidndoplazos’:g

pone el otorgamiento de cré&dito, Para que exista 8ste, se rexquiere el -

transferimento de la propiedad de un valor econfmico y el aplazamfento de

la prestacifn equivalente a la propiedad que se adquiere [contrapartidal®™.(25).

Con este concepto de operacién de cr&dito, Garrigues nos sefiala
claramente 10 que se entiende por propiedad, afirmando que es necesaria -

la tranamisifn de ésta para que exista el crédito.

\

Ya teniendo una idea, aunque samera, sohbre lo que soe entiends --
por cr6dito y lo que es una operacibn de crédito, podamos hablar y hacer -

una distincifn sobre lo que se puode entender por Oparacidn do crédito vy -
Ooperacitn bancarfa.

(24) Koch, Amwed.~- El Crédito en el Derecho. Trad. de José Ma. Nava. Madrid
1946, Pag. 21, (cit.por Cervantes Ahumada, Rail. Ob. Cit. Pag. 208.)

(25) Garnigues, Joaquin. Curso de Derecho Mercantil Tomo [l Madrid 1940, Paq.
255 (Cit. por Cervantes Ahumada, Radl. Ob. Cit. Pdg. 204),
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Podemos afimar que la operacifn de cré&dito y la operacién ban-
caria se encuentran ligados estrechamente y forman una variada actividad

econdmica de gran importancia para la socledad de un pals.

pPodemos afirmar que el negoelo hancavio consiste en recibir di-
nero del ptblico, ddndolo a quienes lo solicitan, siendo su beneficio la
diferencia entre, lo que pxja por su obtencifn y lo que 81 cobra camo in~
tereses por proparcionarlo.

Una operaci6n bancaria se define cumo "toda aquella operacifn
de crédito practicada por un banco con caréctur profesional y caomo esla-

bbn de una serie de operaciones activas y pasivas similares. (26),

De la definicifn anterior encontramna que no necesariamente ~-
toda operacién de crédito es bancaria y no toda operacifn bancaria es de

crédito, o sea, que las operacionss bancarias se pueden ubicar en el cam-
po del crédito o fuera de 81,

Una operacifn de crédito pucde llevarse a calo por otra clase

de personas que no sean bancarias en su determinacifn,

Dentro de las pricticas guonerales del crédito bancario se puede
hacer una clasificacifn dol cré&dito en cuatru grupos: {(27)

a) Atendiendo al sujeto a quien s¢ otorga el crédito, se divide
en crédito privado y crédito pblico,

b) Sexyn el destino que e le da, va clasifica en cr&dito a la
prociuceitn y en cré&dito al consun,

¢} Do acverdo con las garantfas s asequran su recuperacidn, -
pode ser oréciito personal o crfiifto con garantfa real, y

(26} Rodnlguez Rodilguez, Joaquln,- Derecho Mercantil, Tomo 11, Editorial -
PorrGa Mexico 1972. Pag. 54,

(27) Satdaia Alvarez, Jorge.-Manual del Funcionario Bancario. Edicién Jorge
Saldaa Alvarez. Méxlco 1980, Pag. 11.
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d} Por el plazo a que se concerta, puede ser crédito a corto
plazo y crédito a largo plazo.

la funcién bancaria t{pica consiste en la intermedicacifin pro-

fesional en el comercio del dinero y del cr&dito. Por una parte, los -
bancos recolectan el dinero de acquellos que no tienen manera de invertir

1o directamente, y ln proporcionan en forma de crédito a quienes necesi-
tan del dinaro. (28),

{08 bancos son empresas que s¢ encuentran en el centro de una
doble oorriente de capitales; los capitales que se pueden llamar "“ocio-
sos"que afluyen al banco por no ser inmediatamente necesitados por sus-

dueios y los que salen del banco para ir a manos de los que se encuentran
precisados por ellos. (29).

Gilberto Moreno Castafeda (30), nos dice que la misién funda--
mental de las {nstituciones de cr&dito, es actual cam intermediarias en
el créditn; centralizando primero los capitales dispersos (ue se encuentran
disponibles, y redistribuyéndolos luego en operaciones de cr@im en favor

de guierey recesitan el auxilio del capital para producir.

El crédito bancario es una de las formas mis generalizadas del
crédito miso y quo precisamente manejan cam actividad fundamental los

bancos, que también se dencminan {nstituciones de crédito.

En nuestro pafs, el cfedito bancario, se encuentra regulado -
por leyes especiales, que son: La Iey General de Instituciones de Crédito
y Organlzociones Muxiliares, aplicable a la banca priviia y mixta y nor--
mativa de lag operaciones «ue realiza la banca offcial; por las leyes or-
(28) Ceavantes Almomda, Radt,-Ob. Cit. Pag. 209.

(29) Bauche Garcdiadiege, Murie.~ Ob. Cit. Pag. 30,

(30) Moneno Castateda, Gilbento.~ La Moneda y La Banca en México (Cit. por
Baurhe Garcladiego, Radl. Ob, Cit, Pag. 30),
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ginicas y reglamentos de las instituciones de crédito del Estado o en -
las que tiene participacién o control directo y, en forma complementaria
yéweaoriuporlalnyGemral&'ﬁtulosmes&erédlm.(n).

Tratindose de una institucién intermed{aria en la comerciali-

zacién del dinero y del crédito, los bancos clasifican sus operaciones en

activas, pasivas y neutrales.

Se conocen ocamo operaciones activas a aquellas que se llevan -
a cabo por medio de la distribucién de fondoe mediante el otorgamiento de

préstams y créditos y colocan a la Institucibn camw acreedora.

las cperaciones pasivas son las que se refieren a la recepcifén

de dinero © que en alguna forma convierten a la institucifn en deudora.

Por operaciones neutrales debemos entender txlas aquellas opera-
ciones en las que el banco no se constituye ni en acreedor ni en deudor,
0 sea quo otorga servicios al pdblico sin dar ni recibir crédito, limitén

dose a realizar pagos o a efectuar cobros sin realizar su funcifn tipica
en la intermediaci®n del cré&lito,

Ias operaciones activas de cré&dito bancario. bajo miy diversas

modalidades, se realizan dentro de log tres gruyus siguientes: (32)

a} Praéstamos,
b} Descuentos,
¢} Apertura de créditos.

Las operaciones pasivas pueden clasificarse en:

a) Depbsitos a La vista.
b) Depdaditos a plazo.

(31) Saldafa Alvarez, Jorge.- M. Cit. Pag. 19
(32) Saldadia Atvarez, Jurge,- Ob. Cit. Pag. 20,
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c] Depbaitos con previc aviso.

d) T{tulos-valores amontizables a plazo ijo.

e} Titulos-vatores amortlizables por sortes.

€] Titutos retinables a su valor presente por rescate.

las operaciones neutrales son:

a) Depdsaitos en custodia y en administracidn,
b) Seavicios de cajas fuentes.

¢) Pagos de impuestos,

d} Cobao de Letras de cambio y de cédulas.

Para el otorgmiento de préstamos o crfditos existen normas y

reglamentaciones tendientes a asequrar la recuperacifn de los mimms, de-
hido a que Esto implica el manejo de dinero ajero,

BEn 1a Ley General de Instituciones de Crédito y Organizacicnes ~
Axiliares en su articulo 13 se establecfan las normas a que deberfan suje-
tarse 1los bancoe para la concesifn de créditos sin garantia real, de acuer-

do ocon su caantfa, asf cowo 1a documentacifn e informes que debfan recabar-

se del solicitante del crédito. Actualmente la Conisifn Hacional Bancaria

fija estas mr-\s

Independientomente de 1o anterior, la experiencia bancaria ha —
establecido normas y requisitos de cardcter general para el otorgamiento -

de los créditos, entre los que pueden citarse:

1.~ Solvencia moral y econfmica del solicitante.
2.- Capacidad de pago.

5,- AMraigo en la toealidad.

4.- Expeadencia en su negocio o actividad,

5.~ Antecedentes de cafdito.

6.~ Convenciencia y productividad,

7.- Garantlas,

8.~ Aspecto legat,

" (33) Satdaiia Atvanez, Joage.- Ob. Cit, Paq. 21,
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Para poder englobar lo manifestado anterformente oon respecto -

al crédito, transcribiremos lo que la ley General de Titulos y Operaciones
de Crédito sefala en su articulo 291 que dice:

"En virtud de la apertura de erédito, el acreditante se obliga ~
a poner en sumt de dineno a disposicibn del acreditado, o a contraen pon
cuenta de fate, una obligacidn, para que &L mismo haga uso del crédito con
cedido en fa forma y en Los téuminos y condiciones convenidvs, quedando o-
bligado el acreditado a nestituin al acreditante fas sumas de que dispenga,
o a cubrirlo opoatunamente por el imponte de La obligaci6n que contrajo, y

en todo casc a pagarle Lo {nteneses, prestaciones, gastod y comidioned que
s¢ estipulen”

El crédito entrafa la conveniencia de las dos partes que realizan
la transaccifn: el deudor, puesto que cuenta de Irmediato con los bienes -
o servicios que requiere, que sin el cr&dito no hubicra obtenido sino has-
ta cntar oon el blen ecquivalente, dinero u objetos para darlos a cambio; y
el acreedor, que entrega el bien a cambio de la pramesa de restitucibn, ge-
neralmente documentada en un titulo de crédito, y que jor el servicio pres-

tado recibe alguna campensacién, proporcional generalmente al iento entrega
do y al plazo estipulado.

Como ya se mencion anteriormente todas lan operaciones de cré-
dito, se encuentran reglamentadas por la ley General do Tftulos y Operacio-
nes de Crédito y La ley General de Instituciones de Cr&dito y Organizacio-
nes Axdliares, pero también existen tres Srganos de vigilancia que sont

El Bavo de Mxion, S. A., la Secretarfa o lMacienda y Cré&dito Pablico, y
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la Comisibn Nacional Bancaria y de Seguros.

Siendo las instituciones bancarias negocios de vital importancia
en la economfa nacional, el Estado tiene un especial interés en que el —
crédito que otorguen sea canalizado de la manera mis adecuada y productiva,
para lo cual se han establecido determinados renglones en los que los ban--
ocos estdn obligados a invertir buena parte de sus recursog, y asi han sur-
gido préstawos para las awpresas Industriales, el camercio, la agricultura
y la ganaderfa, la vivienda popular, etc., los cuales por sus parte deben
reunir las caracteristicas del cré&dito sano, cawo son la legalidad, que -
consiste en el apego a los lineamientos fijados por el Estado; que el prés
tamo no sea destinado a un fin especulativo, que ponga en peligro su recu-
peracifn; que satisfaga una necesidad econfimica, es decir que se tenga la -
sequridad de que los bienes o servicios, objeto de la transaccifn, sean de
interés para la comnidad, ¢ que puedan serlo a nivel nacional o interma—

cional, tal como la exportacifn de productos.

En t8rmiros gennrales puede afirmarse que toda decisifn en mate-
ria de crédito, ya sca el solicitante una persona fisica o una espresa, y
el prestamista un banoc 'o alguier otra entidad, requiere de informacibn,
puesto que el desantx:licntu de las cualidades norales y financieras del

solicitante se traduce en riesgos innecosarios para la persona o institu--

cifn que otorga el préstamo,



B} CONCEPTO,

Intentarenns dar los aspectos generales sobre lo que son los -
créditos oomerciales para posteriommente entrar de lleno en la materia y

hacer una descripcifn mis completa de ellos con las variantes y caracte-
risticas principales.

Este tipo de operaciones generalmente se relacionan con la com-
pra-venta de mercancias y productos, y se utilizan para garantizarle al -
vendedor el pago del imyorte convenido contra la entrega de los documentos

solicitados por el camprador dentro de un plazo fijado de camfin acuerdo.

Esta garantfa consiste en el campromiso formal y por escrito,
onstratdo por un banco de liquidarle al beneficiario {vendedon) por cuen-
ta del solicitante do) Crédito Carercial {comprador) las sumas correspon--
dientes contra la entruga de la documentacifn estipulada, sienpre y cuando

s df cumplimiento a todas y cada una de las condiciones que se convengan
en ¢l Cr&dito Cavercial.

Los Cr&dfito Comerciales pueden ser confimudos o no confimmados.
Confirmados son aquellos en los que el Banco Corresponsal del Banco emisor
garantiza el pago en primera instancia al vendedor, previo cumplimiento de
1os términos y condiciones estipulados en el mimmo. Esto quiere decir que

¢l Banco que confirma es el obligado directo al pago del importe del Cr&dito

Carercial.,

Cré&dito Comerciales no conf inmados son aquellos en los cuales el
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Banco Corresponsal del emisor se limita a notificar la apertura del cré-
dito al beneficiario (vendedor), sin que ello implicque obligacifn de pago,
es simplemente un Agente tranamisor del instrurento de pago y a la hora -

de ser negoclacifn podrd a su discrecifn pagar el inporte o remitir la —
doamentacifn al Banco emisor para su pago.

los Crfditos Camerciales pueden ser transferibles, pero debe con
tarse on la conformidad expresa del Banco expedidor y as{ debe haoerse -
constar en el Crédito Comercial correspondiente. Esto quiere decir que —
el beneficiario puede transferir total o parcialmente sus derechos bajo

este tipo de Crédito Carercial.

Por la forma de pago al heneficiario {vendedor), los Créxiitos -
Omerciales pueden ser a la vista o a plazo. A la vista son aquallos en
los que el beneficiario recibe de {rmediato el pago del Crédito Camercial

previo cumplimiento de los témiros y condiciones estipulados en el miswo.

Cré&ditos Comerciales a plazo son aquellos en los que el benafi-
clario rectbe el pago en forma diferida, previo cumplimiento de los tér—
minos y condiciones estipulados en el mismo, es decir que el Banco negocia
dor aceptard una letra de cambio girada a su caxrgyo y a favor del beneficia~
rio, seg(n el plazo establecido en el Cré&dito Comercial. Deberd tenerse -
presente que tanto en los Créditos OQumerciales pagaderos a la vista cam -
los pagaderos a plazo, existe un perfodo de vigencia para que el vendedor
pueda negociar dichos Cré&ditos Camerciales.

1oa Créditos Camrciales se clasifican ent Créiitos Comerciales
ds Importacifn, de Exportacibn y Danfsticos.
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1.- DESCRIPCION DEL SERVICIO,

Es una obligacifn de pago que asume un banco por cuenta de un
comprador al amparo de un ocontrato de apertura de crédito para liquidar
una determinada cantidad de dinero, a la vista o a plazo, a un vendedor

en el extranjero,

El Pago de la obligaci6n a la entrega de la aceptacifn por par-
te del banco, se realiza cuando los documentos recibidos evidencian el -

embarque de mercancias y cubren todas las condiciones estipuladas.

Los dos conceptos antes mencicnados, en 1o que se refiere a -
r~ 1o de pago para envio y recepcibn de mercancifa, son aplicables también

en créditos comerciales establecidos en una plaza nacional sobre otra ==

también del pafs.

Expresado en una forma mds campleta, es un campramiso escrito
asunido por un banco {Banco emisor) de efectuarle el pago (directamente
o aceptAndole o negocidndole letras de cambio)al vendedor (beneficiaric)
a su solteitud, y de acuerdo con las instrucciones del camprador {solicd

tante), hasta la sum de dinero indicada, dentro de un determinado tiempo
y contra los documentos estipulados.

Esos docunentos estipulados incluyen los quo se requieren para
fines oamerciales, oficiales, del sequro, o de transporte tales camo la

factura comercial, el certificado de origen, la pSliza, o el certificado

y el conocimiento de embarque o el documento de transporte ombinado.

Los créditos documentarfos ofrecen a ambas partes de la ogera-
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cifn un alto grado de seguridad cambinado con la posibilidad, para una

parte apreciable del crédito, de obtener apoyo financiero ficilmente.(34).

El prop8sito do estas operaciones es que facilitan la adquisi--
cifin do bienes necesarios para el famento del negocio del camprador.

Desde el punto de vista del vendedor, este tipo de créditos ga-

rantiza el pago de mercancias al ser embarcadas. Al camprador le propor-
ciona la sequridad de que el importe de mercancfas no serf pagade mien--

tras no se cumpla con deteminados requisitos previamente establecidos.

1a carta de cré&lito es un documento en que se oonsigna una ope-
racifn de cré&dito, que nuestro CAdigo de Cumercio de 1889, en su artfculo
564 lo definfa asi: "Carta de Crédito es un documento que dd un comercian-
te en favor de otra persona y contra otro cemerciante, para que Le entre-
gue el dinero que le pida, hasta cierta cantidad determinada, y dentro de
un plazo seialado expresamente”. (35).

El maestro Cervantes Ahumada (36) comenta que en las Ordenanzas
de Billxw e reglamentaron las cartas-6rdenes de crédito, que eran llama-
das {nclistintamente "cartas de crédito" y qui tanhiifn en el tftulo X del
O6digo de Camercio de 1854 fueron reglamentadon, paro que de muestro C6~
digo de Camercio de 1889 pasaron con el nambre de "cartas de crédito” a
la actual Ley General de T{tulos y Operaciones de (rédito, reglamentindose

de los artfculos 311 al 316, pero sin la definicifn del Chdigo de Comer--
cio que fue derogado en egta materia.

Jurfdicamente, lag cartas-8rdenes de cré&dito no son tftulos do-

crédito, ya que la ley las reglamenta oomo operaciones de crédito, y dioe

(34) Cdmana de Comencio Inteanacdonal.- Guia sobre créditos documentaring
Publicacifn No, 30% Pag. 6.

(35) Bauche Garciadioqe, Manie.- Ob, Cit. Pag, 262,
(36) Cervantes Ahumufa, Rnff,- Ob. Cit. Paqg. 258.



- 28 -

en su artfculo 312 que'kno se aceptan ni son protestables, ni confienen a

sus tenedores derecho afguno contra Las peraonas a quien van dirigidas®,

Camo podanos abservar se hace referencia a la carta de crédito

cam el elemento importante para llevar a cabo una operacifn de crédito

camercial,

En el &mbito bancario podemos encontrar diverscs tipos de cré-

ditos camerciales:

a) Pon el momento de pago es a la vista o a plazo.

A la vista es cuando el beneficiario recibe su pago a la presen-

tacitn de sus documentos cumpliendo los términos y condiciones del cré&dito,

A plazo; se di cuando el beneficiario recibe una letra de cambio
aceptada por el banco negociador, que se obliga a pagarle on el plazo esta-

blecido en la carta de cré&dito, siempre que se hayan cumplicdo los t&minos
y condiciones establecidos en la miama.

b} Por ta obligacidn del Banco Comnesponsaf: Notificadon y Con-
§iumnte,
Notificador es cuando el Banco Corresponsal s6lo avisa y entrega
el criédito, quedando a su conveniencia negaciar, aceptar y pagar al bmeLl

ciario si éste cumple los téminos y condiciones del crédito.

Confirmmante es cuando el Banco Corresponsal a solicitud de! Ban-
oo Bnisor se obliga a negociar, aceptando o pagando las letras giradas por

el beneficlario cuando se curplan los términos y condiciones del criiito,
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¢} Por su obligatoriedad intrfnseca pueden sens nevocables o
{uevoecables.,

Un crédito revocable puede ser reformado o cancelado en cualquier
morento s8in necesidad de aviso previo o notificacifn al vendedor.

In crédito irrevocable puede ser reformado o cancelado median-

te acverdo de todas las partes canprometidas. Oomo casi siempre hay dos

bancos involucrados en la operacién (banco emisor gy banco notifi{cadorj, el
camprador puede solicitar un crédito irrevocable para que sea oonfirmado -
por el banco notificador. Si el banco notificador asf lo consiente, el --

crédito irrevocable se convierte en un crédito irrevocable confirmado.

d) Por fa sdtuacidn geogrndfica son: Domésticos, dv Impoatacidn
y de Exportaciln,

1os créditos camerciales domésticos se establacen a favor de --

proveedores residentes en el misw pafs del comprador.

De Importacifn son aquellos que se establecen a favor de resi—
dentes en un pafs distinto al del camprador, cubriendo la canpra de mer—-

canclas de procodencia extranjera.

Los créditos cancrciales de exportacidn se establecen en el ex-

tranjero a favor de un proveedor nacional.

Por la obligatoriedad intrinseca las cartas de crédito pueden
ser irrevocables transferibles, y camo su nanbre lo indica, estas cartas
de crédito, pueden cederse o traspasarse totalmente a una sola firma, o

bien parcialmente a varias firmas, en caso de que se permitan embarcues
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parciales. Estas transferencias deberdn hacerse exactamente en los mismos
téminos y condiciones sefialados en la carta de crédito original, pudien-
do canbiarse fnicamente el valor del crédito, el precio unitario de la
mercancia y el perfodo de validez o de embarque, pero sin exceder ni el -
valor ni la vigencia original de la carta de cr&dito. Para efectuar la
transferencia, ya sea total o parcial de una carta de cr&dito se necesita
que ésta mencionase claramente la condicién de ser "transferible'. En —
este caso, el beneficilario deber§ hacerlo por escrito e invariablemente -

a través del banco que lo haya notificado o establecido.

Para transferir una carta de cré&dito a una sola persona el pri~-
mer beneficiario s6lo endosard la carta de cr&lito y la entregard al nue-
vo beneficiario, obteniendo previamente de su banco el conocimiento de -
firma para anprobar la autenticidad de la fimma, awmunicdndolo por escri-

to simultineamente al banoo notificador.

Cuando la transferencia se hace a dos o mis personas, el pri-
mer beneficlario devolverd el original de la carta de crédito al banco -
notificador junto con una carta de instrucciones informando el numbre de

las paersonas a quienes se transferird y el valor transferido a cada perso-
na, (3N,

las cartas de cré&dito "Back to back" non aquellas que una per-
sona solicita ofreciendo como garantfa otra carta ke crédito ablerta a su

favor previamente, Se solicita que ambas cartas scan lo mis similares --

posibles en cuanto a descripcibn de la mercancfa, ya que en los demis as-

pectns, tales como Lmporte, vencimiento, expedici®n e facturas, etc.,

(37) Curso Cantas de Crédito.- Departamento Negocios Internacionales, Pag.
I.



si habrd diferencia. En estos casos los Gnicos documentos que generalmen

te no cambian son los conocimientos de embarque.

Tan pronto camo el vendedor recibe el crédito y considera que
medemtplirmatémhnsycondiclomnpuedepmoederacamarydeem_
char las mercancfas. Enseguida el vende:bt'envia 1ns documentos que prue
ban el embarque al banco donde estd disponible el crédito.

El banoo verificar8 los documentos con ol crédito, Si los do-

cumentos satisfacen los requisitos del crédito, sl banco paga, acepta o
negocia, segGn los términos del crédito,

El banco, si fuere distinto al banco emisor, envia los documen
tos al banco emisor. El banco emisor examina los documentos y si 8stos
arplen los requisitos del crédito, efectfia el pago segGn log términos del
crédito, ya sea al vendedor si &ste envio la documentacifn o al banco que
tuwvo los fondos disponibles con anticipacin, o reembolsa, regin hayan con

venicy previarente, al benoo conflrmante o a cualquier otro banco que haya

pagado, aceptado o negociado al anparo del crédito,

C}  CARACTERISTICAS DEL CONOCIMIENTO DE EMBARQUE.

El documento que constituye el tftulo do propiedad de los ar-
ticulos quedeben ser ombarcados de acuerdo con la Carta de Crédito es el
Conocimiento de Fmbarque.,

Pucde ser marftimo, de camifn, guia abrea, de forrocarril, re-
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cibo postal, etc.

51 el embarque es marftiro, debe pedirse juego completo de co-
nocimiento de embarque marcado "Clean on Board" para-indicar que la mer-
cancfa fue recibida en buenas condiciones.

51 el embarque es terrestre puede pedirse conocimiento de em-~

barque en camién de Ferrocarril o Recibo Postal, Es frecuente que estos
documentos se expldan a nombre del Agente Aduanal del ordenante, con ins

trucciones de que la mercancfa sea reexpedida a su destino final, a la -
oconsignacién del banco emisor.

Cualquiera que sea el medio de embarque, el conocimiento o ta-

16n de embarque deber8 ser expedido a la orden del barxx emisor.

8610 en caso de autorizacifn esp~ial el conocimiento de embar

que podrd ser consignado a la orden del clientn o de su agente aduanal.

los conccimientos de embarque, que son la oconstancia o campro—
banto du que el porteadar ba recibido la merciswfa para su transporte al
panto de destino, deberdn ser del tipo estipulado por la Carta de Crédi-
to (marftimo, aéreo, terrostre, etc,) y mostrar la consignacibn y notif(i

cacién correspondiente segn lo eslluzifique la misma,

El beneficiario deberd culdar que los conocimientos que presen
te sean "Limpios", o sea que no contengan ninguna cléusula que directa -
o indirectamente indique deficlencia en el amaque o en el estudo en quy
fue recibida la mercancta al mamento de embargque. Tanpooo debordn mos-~
trar alteraciones, ermendiluras, raspadurag, etc., salvo que hayan sido

ofectuadas por el propio agente porteador o capitin del barco, cquien an
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ese caso deberd firmarlas como certificacién de su autenticidad. (38).

1a descripcibn de la mercancia en los comocimientos de embar~
que podran ser en témminos generales, aceptindose gue no aparezca en for
wa tan detallada camo en las facturas comerciales, entendiéndose que --

ambos documentos deben referirse esencialmente al mismo producto.

Los conocimientos deben sefialar al beneficiario del crédito —
como embarcador de la mercancia, asimismn deberdn mostrar claramente el
importe del flete rospectivo y 8l 6ste ya ha sido pagado o sl es por oo

brar, 1o cual debe ser de acuerdo con el crédito,

Los conocimientos de anbarque marftimo deberdn estar expedidos
por campaifas navieras, salvo que exista autorizacién para (ue sean expe-
didas por alguna embarcacién contratada especialmente y se ercuentre es-

tablecido en la carta de créditn,

El conocimiento de embarque constituye la prueba de un contra-
to de transporte y del recibo de las mercancias y es, a la vez, un docu-
mento que’ da derecho a la mercancfa. Es ademds, ¢l documento que se ne-
cesita para fundamentar el reclamo del seguro .,

las estipulaciones del conocimiento de ebargque deben incluir:

.- la deserdpedbn de La meacancia en t&minos generafes y con
gruentes con La descripeidn hecha en el caédito. (39).

1.- Nombre de la nave transpontadona,

3.- la prucba de que fas mercancdas han &ddo pucstas a bordo,

4.- Loa puentos de embarque y descargue.

(38) Curso Cartas de Caédite,- Ob, Cit. Pag. 18.

(39) Cdmuaa Internacdonal de Comencdn. - Reglas y Usos Uniformes de Créditos
Documentarios. Francia, Revisidn 1974. Art. 32¢.



-3 -

5.- Los nombres del remitente y consignatarnio, y el nombre y
direceidn de la persona que deberd sex notificada.,

5.- Si el flete ha sido pagado o s es pagadero en su destino.

7.- EL nwero de conocimientos de embarque oniginales emitidos.

8.- La gecha de emiaibn,

El conocimiento do embarque indica el punto de partida, el puer

to de destino y @l nombre do la nava transportadora. Es un conocimiento

de embanqe "Limi{o” puesto que no lleva ningua cldusula que declare ——
alguna calidad dafectuosa de las mercancfas y/o del empaque, y se trata
de un conocimiento de embarque "a bodo" porque establece que las mercan

cfas han sido colocadas a bordo. Estd debidamente firmado y expresa el

nGmerc de originales, es decir, tres, cmitidos para conformar el juego -

campleto, También prueba el pago del flete.

Cuando el consignatario estd indicado "a la orden", ser8 nece-

sario el endoso del remitente en el reverso del oconocimiento de embarque.

Otros documentos que pueden existir en los crfditos cuamerciales
son}

a) Centif<icados de onigen.
b} Certigicados de calidad,
¢} Centificados de andbisds,
d} Centificados de peso.

e) Listas de empaque.

Todos 8stos deberdn coincidir en sus datos entre s y con los

doaumentos de embarque debiendo estar expedidos por (uien indique la cax
ta de crédito,
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1.~ SUJETOS DEL CREDITO,

Se consideran como sujetos de crédito para este tipo de opera~

ciones, principalmente a aquellas empresas cuya funcifn primordial es =
1a produccifn, la distribucién (camercio) y las empresas de servicio,

Este pervicio de {ntermediacifn en el paqgo es de gran importan
cia y ut{lidad para el desarrollo y crecimiento de las empresas cuya ac-
tividad dkgende ¢n gran parto de artfculos o bienes que es necesario im-
portar o expartar, independientemente de dar sequridad y confianza tanto

al caprador camo al vendedor, debido a la intervencifn de instituciones
dn crédito.

No debusos olvidar que 1a acepcitn de la palabra "crédito” es
la confianza, Se dice que alguien es sujeto de cr&lito cuando se tiene
la certicumbre de que la persona es digna de confianza; es decir cuando
puede confiarse en que cuplird con su promesa de devolver la cosa que
ha adquirido en préstamo o el equivalente que se haya pactado. En sen-
tido mercantil el crédito es obtener bienes en especie o dinero en efec
tivo a cambio de la pramesa de devolverlos en detorminadas condiciones,

en clerta fecha y agregando determinada cantidad por el uso anticipado
de 1los bienes o del dinero. (40).

Para poder determinar si una persona es sujeto de crédito, al
iniclarse una solicitud de crédito serd indispensable preparar la infor

macifn IMsica para que el Banco pueda evaluar adecuadamente al prospecto

de crédito, Esta informacién puede dividirse en dos capftulos fundanen-

tales,

(40) Veldzquez, Canfos A.- Automatizacidn del Crédito Bancario a Empresas,
Centro de Estudios Monetarios Latinoamericanos, México 1976. Pag. b4,
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a) Informacin general sobre la empresa que permita caufica.t.;
sus antecedentes, su administracibn, y sus condiciones de operacién poll .
. . 4 : H,
ra evaluar sus probabilidades de é&xito, y ‘
b} La informacién financiera,

La informacifn anterior serd factor importante para que un (o
mité de Cré&dito pueda determinar si el solicitante es un buen prospecto
de crédito en el extranjero. (41).

2,- PLAZO DeL CREDITO,

Ya mencionamos anteriormente que por la forma de pago, los Cré
ditos Carerciales pueden ser a la vista o a plazo. A la vista dijimos que
son aquellos en los que el beneficlaric recibe el pago de immediato siem

pre que se hayan cuplido los términos y condiciones estipulados en el -
Cr&dito Camercial.

Los Créditos Camerciales a plazo son aquellos en los que el —
beneficiario {vendedot), recibe el pago en forma diferida, es decir que
el Banco Corresponsal (negociador), acepta una lotra de cambio girada -
a su cargo a favor del beneficiario, seqn el plazo establecido en el —

Cré&dito Camercial y el cual no podrd exceder de 180 dfas.

Deberd tenerse presente que tanto en los Créditos Oomerciales
pagaderos a la vista camo los pagaderos a plazo, existe un perfodo de -

vigencia para que el vendedor pueda negociar dichos eréditos. Esta vi-

(41) Mufoz Tzquiendo, Joaqun.- Curso La Negociacidn de un Crédito Extran
Jero. Monterrey, N. L. 1974, Pag., 44.
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gancia no podrd excederse de 180 dfas con una posible renovacitn hasta -

por otros 180 dfas y la miama es independiente por campleto al plazo en
que fueron girados los documentos, en el caso de que el pago se haga en
forma diferida al beneficiario.

El Refinanciamiento o Renovacifn de un Cré&dito Camercial punde

ser a la vista o a plazo.

A la vista es cuando una vez cue el Banco Corresponsal efectua
el pago al beneficiario y envia la documentacién, se puede entregar la —
miama al corprador contra la firma de un pagaré por el importe del capi-
tal hasta por un plazo méximo de 180 dtas.

A plazo se puede refi{nanciar al recibir el Banco los documentos
que le entregaron al Banco Corresponsal a cambio de la acoptacidn de una
letra de cambio a favor del benaficfario, entregando al cliente la docu-
mentacifn contra la firma de un pagaré a un plazo igual que el de la le~
tra que aceptd el Banco Corresponsal.

Una letra de cambio aceptada por el Banco Corresponsal a wn ~

plazo de 120 dfas, s8lo se podr§ refipanciar adicionalmente por el Banco
enisor por otros 60 dlas,

la Ley General de Tftulog y Operacidr o Crédito en su articu-
lo 316 dice:

"Safvo convenio en contranio, el t&mino de fay Cartas de Crf
dito send de seis meses, contados desde La fecha de su expedicidn, Pa-

dado el tdamino que en La coanta se seidale o transcwrride, en cado contrn
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no, e que'maca este artleuto, La carta quedard cancelada”,

El Banco de MExico, S, A., en su Reglamento hace referencia a

los plazos para este tipo da operaciones, clasificindolos de la sigulen-
te formas

a) loa Créditos Comerciales de importacifn o domésticos no pue
den establecerse, por primera vez, por mds de 180 dfas. Podrdn ampliar-

se por otros 180 dfas, pero mnca tendrfn una vigencia mayor de un ano.

b) El Refinanciamiento que el Barnco Bmisor otorgue al ordenan~
te de Créditos do ImportaciGn podr8 ser fmicamente por 180 dfas como md

ximo, a partir de la fecha de la negociacifn y nunca podrd ser renovado.

¢} los Créditos Camerciales de exportacifn no estdn reglamenta
dos por el Banco de MExico, S. A. por 1o cual éstos son establecidos por
cualquier validez. De igual forma, el financiamiento que otorgue el Be-
neficiario mexicano es libre. No asf el refinanciamiento que estf suje-
to a las Reglas del Instituto Central.

d)  FORMAS DE INSTRUMENTACION Y GARANTIA,

Gereralmente la forma de instrumentarse los Cré&ditos Comercia-
les es a través de una solicitud o solicitud-ontrato de apertura de cré
dito, en el cual se establecen las caracteristicas de la operacifn de --
ampra-venta, y la forma de disposicién ser§ mediante la aceptacibn de -

una letra de carbio o por el pago que se efectfe al Beneficiario por in-
tenmxiiacién de un banco.
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Accmpafiando a 1a solicitud-contrato, deberf contarse con la -

correspondiente autorizacifn de crédito debidemente requisitada contenien
do los siguientes elementos entre otros:

1} EL {mponte auteni{zado {indicando la divisa con que se opera-
nd,

2} Plazo de La Carta de Crédito, el cual no deberd exceder de
180 dlas.

3} Crédito con o sin nefinanciamiento y plazo respectivo, ef -
cud no send supenion a 180 dias en total,

4] Interds que deberd cobranse ab momento del nefinancimmiento.
5

Nombre de £as personas que avalandn fa operacibn en caso --
que de propongan o se soliciten.

6

Se mencionardn othas {ndicaciones en el caso que existan, -

comy son: S exdste depbsito en garantla, garantla colaterat,
ele,

CQuando se desee establecer un Crédito Comercial deberd requisi-

tarse una solicitud-contrato evitando borraduras o ermendaduras.

Las Cartas de Cr&lito pueden ser ablertas por Correo Afreo o
por Telax, segfin la urgencia.

Se abrird por Correo AMreo cuando no se¢ tenga urgencia de que -

el beneficlario conozca los téminos del Cré&dito Comarcial.

En caso de que el beneficiario tenga que conocer con urgencia
los términos y condiciones del crédito se utilizar&:

a} Telex incluyendo todo detalle.- En este caso el mensaje or-

dinariamonte se considera instrumento operativo de cr&lito, a menos quo

8e establezca otra oosa.
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b) Telex simple aviso.- Incluye los datos principales del cré

dito. Posteriormente se envian todos los detalles, por correo aéreo al
beneficiario,

El ordenante podr§ designax el banco corresponsal que le agra-
de, pero 8i no lo hace asf, la institucifn bancaria podrd elegir el banm

que mis le convenga por su rapidez, costo y habilidad para tramitar estas
operaciones.

Se anotar§ el nambre completo del beneficiario, su direccifn -

mencionando calle, ciudad, estado y pafs, Asf{ mismo se indicar§ la ciu-

dad, estado y pafs donde deber8 efectuarse el pago al beneficiario,
Se determinard si el valor del crédito es miximo o aproximado.

La palabra "aproximido" en los Créditos Comerciales, se inter-
preta caw una posibilidad de aumentar o disminuir el valor del crédito

en un 10% mis 0 menos,

Ordinariamente el Crédito Comercial se establece por el miam
valor on que se debe expedir la factura.

Deberd indicarse si el flete es pagado o por cobrar, pero és-
to dependerd ds la cotizacidn pactada. Las cotizaciones mis usuales sont

a) F.A.S. {free atongside ship).~ El beneficiario se obliga a
poner las mercancfas al lado del transporte.

b} F.0.B. {§ree on beard).- El beneficiario se obliga a poner

las mercancfas a bordo del transporte obteniendo el conocimiento de cnbar
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que on flete por cobrar.

¢) Coy F, leoat and §reight),- Poner las mercancias a bordo y
obtener conocimiento de embarque con flete pagado.

d) C.1.F, {cost, {nsurance and §reight).- Poner mercancias a

bordo, obtener conocimiento de embarque, flete pagado y pagar el seguro.

Se indicar8 el nambre de la pablacifin y pais en que se embar-
car8 la mercancia, asf ocomo también la poblacifn o puerto de llegada de
la mercancia. Es conveniente sefalar que en embarques terrestres el lu-

gar de destino serd siempre un punto fronterizo.

Con referencia a las facturas deberd indicarse el nombre de la
persona o apresa a quien deberd extenderse. Puede ser a nombre del Or-

denante o de otra persona que 81 designe. En este caso debe tamarse en
cuenta el permiso de importacitn.

Toda factura que ampare mercanc{a con valor superior a dSlares
$80.00 o nu equivalente requiere de visa consular, excepto cuando la mer-
cancia lluga a su destino por via adrea.

Cuando en algln pafs extranjero no haya C6nsul Mexicano, se -
visar&n las facturas por un CSnsul de Nacifn Aniga, a falta de ambos se
certificarin por un Notario PGblico,

La visa consular tiene por objeto certificar que la firma que
aparece en la factura comorcial, corresponde a una pursona con atplias -

facultiuies para representar a la empresa que explde oo documento.
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Indirectamente, certifica que todos los datos ¢que aparecen en
la factura son ciertos,

Deberd describirse en forma concisa sin detalles, la mercancfa
que ampara el Cré&dito Camercial.

Tedos los Créditos Comerciales se expiden con el re:iuisim de
que la msrcancia quede asequrada. Por lo tanto, el ordenante indicard ~
81 el Barko otorgante del cré&dito contrata el meguro o 81 lo contrata =~

directaronte el ordenante con la compaiifa asequradora de su preferencia.

En cualquiera de los dos casos deberd indicarse el nfmero de la poliza.

Es necesario anotar ocon precisién de que punto a que punto se

asequra la mercancia, Generalmente se asequra de la bxxdava del vendedor
a la bodega del camprador.

Es comin que en la solicitud-contrato del Crédito Oamercial se

incluya un convenio que sefiala entre otros conceptos los siguientes:

El cliente asume todos los riesqos procedentes de actos de los
embarcadores o beneficiarios.

Desliga al Banco Hnmisor de cualquier responsabllidad sobre la -
validez, autenticidad o suficiencia de los docinentos, asf como de la —

existencia, cardcter, calidad, cantidad, condicifn, cmpaque, valor o en-

trega de los bienes representados por los documoentos.

Exime al Banco de extravio, demora o cualquier consecuencia -

que pulfera resultar de ello, en relacibn con cartas, mensajes o documen
tos,
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El solicitante se obliga a pagar una comisifn determinada al -
Banco Bnisor por los servicios prestados,

El cliente reconoce y conoceds al Banoo Emisor la propiedad y el
derecho incondicional a la posesién do todos los bienes bajo el crédito --

oo garantfa,

los té&minos y condiciones el cr&iito deben ser claros, espe—
cifiocos y precisos.

Los documentos solicitados deben describirse con toda exactitud,
a fin de evitar que el manejo del cré&dito, tanto por parte de los benefi--
clarios, como por parte del corresponsal, se dificulte © se vean obliga-

dos a usar criterio de interpretaciftn de condiciones o documentos descri-

tos en forma confusa o vaga,

Es as{, a grandes rasgos como se llega a instrumentar por medio

de una solicitud-contrato el Crédito Camercial Bancario,

Por lo que respecta a la garantfa o garantfas en este tipo de -
operacifn podemps sefalar que de la evaluacifn del sujeto de crédito se -
determinard la garantia para este servicio, qua bien puoxie ser fianza o =~
garantfa real, 1o mds recamndable o ounfin es (que se constituya un depS-

sito por un porcentaje predeterminado del importe del crédito.

Puede darse el caso de que en los T tos cumoerciales de expor
tacifn {ntermos notificados o avisados, que son ogpra de giros documen-

tarios no se cumpla con alquno o algunos de los requisitos estipulados en

ol crtdito camercial. Entonces la negociacifn o pago por parte del ban—

o0 intormodiario puede hacerse ya sea enviando los doavmentos al banco -~
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oorresponsal con carfcter de al cobvo, o efectuar el pago bajo reserva,
aceptando una carta garantfa del bunoficiario. (42).

Pn este iitim caso se roquiere que la evaluacisn del benefi—
ciario sea satisfactoria, ya que equivale a un préstamo en blanco. En -
ambos camos es necesario hacerle conocer al corresponsal las cordiciones

bajo las cuales se le envian los documentos, bien sea al cobro o pago ba-

jo reserva,

Ia vigilancia en este tipo de operaciones debe entenderse en -

dos aspectos: en cuanto al sujeto de crédito y en cuanto al cumplimiento

de los requisitos y oondiciones estipulados en la operacién.

1a obgervancia de los requisitos y condiciones de la operacién
es aplicable en todos los cré&ditos comerciales.

e} SEGUROS.

Esto tipo de servicios facilita el cmercio tanto nacional camo
internacional, concretamente la campra-venta de bilenos, productos y mer-
cancias que viajan en transito dentro de un pafs o hacia otros paises, —-
con los riesgos {nherentes a esta situacién, razén por la cual estas mex-

cancfas deben viajar protegidas a través de los sequrus adecuados a la na-

turaleza del hien objeto de la transaccién,

la ley General de Instituciones de Segurog ostablece que, cuan=

(42) Curso Cafdito en Genenal,- Mayo 1977. Pag, 78,
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do las mercancias se transporten dentro de nuestro pais, deben estar a-

sequradas, cuando se requiera por campaiifas mexicanas.

El Banco de M&xioo, S. A. reglamenta en lo referente al sequro,
que esti prohibido contratar seguros en otros pafses para cubrir los ries

gos de mercancias de importacién al pais. Por lo cual, no deberd ocoamprar

se mercancia en el extranjero con ootizacién C.I.P. (oost, insurance and
freight).

La ley Gereral de Instituciones de Sequros fue pronulgada por
el Estado el 26 de Agosto de 1935 consciente de la necesidad de la pro-—-
teccifn hacia el desarrollo econfmico. (43).

Uno do los efectos que tuvo la pramlgaci€n de esta ley fue -

mexicanizar las compafifas asequradoras. Esta ley sigue vigente hasta --

ruestros dias.

La Ley General de Iistituciones de Sequros, tiene camo princi-
pales funciones: (44)

a) Establecen el control y La vigilancia téenica y administra-
Liva de las ctecuraderns pon parte de fa Secretn fa de Hacienda y Crédi’:
Pdblico, que la eferce por conducto de su Depantamento de Segurws y Fian-
zas y por la Comisi{dn Nacional Bancaria y de Seguros,

bl Fija tas bases para la organizacifn y funcionamiento de £as
empresas que, como acedledades andnimas o como sucursales de empresa extran
jeras, se establezcan en el pals,

¢)] Claaifica Lod sequros en tres grandes ramis: vida, daios y
acelidentes y enfermedades,

(43) Acosta Romero, Miguel,- Ob. Cit. Pag. 462.
(44) Acosta Romero, Miguel,- Ob. Cit. Pag. 462 y 463.
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d) Prwohibe ta prdctica de cualquier operacifn como institucibn
de seguros cuando ne se cuente con La autorlzacibn expresa,

En cuanto a los sequros que deben contratarse para los créditos
omerciales que son el tema de este trabajo, debemes mencionar algunas ~-

de las caracteristicas que por ser importantes no debewmos olvidar.

La P6liza o Certificado de Sequro deber2 estar extendido en la
misma moneda que el Crédito Comercial y tener fecha de expedicibn que ro
sea posterior a la fecha del conocimiento de embarque,

1os datce de la pdliza o certificado de Sequro también deben -
ooincidir con los de la factura y conocimientos de embarque, asf oorc -

aibrir exactamente los riesgos estipulados en el crédito documontario.

cao beneficiarios de la p6liza o certificado de Soxuro debe-
r&n aparecer €l importecor, el Banco Bmisor, o quien expresamemte indique
el crédito documentario .

El reglamento expedido pcr la Cépara Internacional de Comercio
requla el segquro del Crédito Comercial en sus artfculos del 26 al 31. (45),

los cuales transcribimos a continuaciéng

ARTTCULO 26.~ los docunentog de Seguro doben ser agquellos ex-
presanente indicados en el crédito y emitidos y/o firmmados por las cam-

paiifas de sequios o de sus agentes O por las asequradas,

Las notas de cobertura ("cover notes”) emitidas por corredores

no serdn aceptadas, a menos que el cfedito lo autorice expresamente.

(45) Cdmura Internacional de Comencio.- Ob. Cit. Arts. 26, 27, 28, 29, 30
y 31,
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ARTICULO 27.-~ Salvo instrucciones en contrario en el cré&dito,

0 a menos que los documentos de sequro presentados establezcan que la co-
bertura es efectiva lo mis tarde en la fecha de embarque o de expedicién,
o del recibo para expedicién de las mercancfas en caso de transporte com-
binado, los banooe rechazarin los documentos de seguro presentados en los
que figure una fecha posterior a 1la fecha de ambarque, o de expedicifn o
del recibido para expedicifn de las mercancias en caso de transporte com
binado, indicada en los docurentce ce expedic@n.

ARTICULO 28.~ Salvo que el crédito contenga instrucciones en -

ocontrario, el docurento de sequro deberd estar expresado en la misma mo-
neda que la del cré&dito,

El valor minimo asegurado debe ser el valor C.1.F. (costc, se-
quro y flete) de las mercancfas. Sin embargo, cuando el valor C.I.F. de
las mercancias no pueda ser determinado por los documentos presentados,
los bancos aceptarin como tal valer minimo, bien el importe de la utiliza

citn del crfdito, bien el importe de la factura cumercial respectiva, to
mando el mis elevado,

ARTICULO 29.- los créditos deberdn indicar expresamente el ti-

po de sequro que se requiera, y, en su caso, los riesgog adicionales que

tengan que ser cubiertos. No deber&n emplearse thnminos imprecisos, ta-

les cumo "riesgos habituales" o "riesgos corrientes”, sin ambarqo, si -
tales t&rminos imprecisos son utilizados, los bancos aceptardn los docu-

mentoe de seguro asf proesentados,

A falta de instrucciones especfficas, los banwos aceptardn la

atortura del seguro tal camo les sea presentada,
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ARTICULO 30.- Cuando un crédito estipule "sequro cantra todos
los riesgos®, los bancos aceptarin un documento de seguro que contenga -
cualquier clfusula o anctacién que indique "todos los riegos® y no asu-

mirdn ninguna responsabilidad en el caso de que algln riesgo particular
no estuviera cublerto.

ARTIOULO 31.~ los bancos aceptardn un documento de sequro en
el que se indique que la cobertura estd sujeta a una francuicia o a un
excesn (deducible), a menos que estd expresamente indicado en el cré&dito

que el sexjuro debe estar emitido independientemente del porcentaje.

Como se puede apreciar, los Usos y Reglag Uniformes relativas
a los créditos docurentarios en los artfculos que se citaron, engloban
lo m&s importante y lo que con mis frecuencia pueden presentarse en log
Crédito Comerciales, no dejando lugar a dudas para que Be lleque al me-
jor cumplimiento en todos y cada uno de los puntos relativos al asequra

miento de las mercancias o bienes que originan el contrato del Sequro.

De esta forma se puede afimmar que el sequro en los cré&ditos
arerciales es necesario e indispensable para la sequridad de las partes
que intervienen en una transaccifn camercial, camo son el camprador u -
ordenante, el vendedor o beneficiario, el Barwy Bmisor y el Banco Qorres
ponsal.
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CAPETULO I

CPEDITOS DOCU'ENTARIOS

A.~ EMISION DE N CREDITO.

En el siglo pasado surgen en las costurbres marftimas, las ven-
tas especializadas, que tienden a llenar una necesidad de los comercian~
tes, Anteriormente, las ventas marftimas se efectuaban bajo la condicifn
del feliz arrivo al puerto de destino, lo que ocasionaba grandeg dificul-
tades entre vendedores y campradores, porque a veces a estos (ltinos no -
les convenfa ya recibir mercancia despufs del arrivo. (46),

Para superar este y otros inconvenientes, los camerciantes in-
temacionales idearon, en la sequnda mitad del siglo pasadn, cfectuar las

las ventas contra documentos, que también se oconocen como "ventas documen
tadas". (47) .

Desde 1870, se ha desarrolladn, entre otros tipos de ventas, la
venta llamada C,I.F. (por las inicilales inglesas de cost, insurance, freight)
en la cual la obligacién del vendedor mo termina con la entrega de la mer-
aancfa, sino que tiene que contratar el flete al lugar de destino y el se~
quro, cuyos costos se agregan al precio de la mercancfa vendida. Esta ven
ta se document con los tftulos que amparaban la mercancfa (conocimiento -
de embarque, facturas, polizas de seguro) y did origen a la venta scbre -
documentos y a la intervencién de los bancos en este tipo de ventas, por -
medio del crédito documentario. (48).

(46) Ceavantes Ahumada, Ratl. Ob, Cit. Pag, 260.
(47) Bauche Gracdadiego, Mario, Ob, Cit, Pag, 271 y 272,
(48) Ceavantes Ahumada, Radl, Ob. Cit. Pag, 260,
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As{ nace el crédito documentario y que se desarrolla en Ingla-,

terra ptincipah@te por la presencia de los bancos ingleses en el merca
do mundial,

Del camercio marftimo se extendif al terrestre y ahora al ~-
adreo, convirtiéndose en una operacién que es piedra anqular del trifi-

oo mercantil modermo y aplicindose camo una operacidn adicional en las
campraventas de plaza a plaza,

El crédito docurentario o crédito comercial como generalmente
se le llam, se establece para facilitar en gran parte las operaciones
del camercio exterior, dentro del pafs y en la misma plaza. Es el ser-
vicio bancario que por excelencia facilita la ejecucién correcta de o-
peraciones tratadas entre comprador y vendedor y estd garantizado por

la seriedad y responsabilidad del banco o banoos que intervienen en la
transaccién, (49).

En nuestra legislaciGn se encuentra reglamentada inadecuada-
mente ya que debido a que por tratarse de una {nstitucifn nueva, desa-
rrollada en la préctica comercial y en la jurisprudencia anqglosajona, -
el crédito documentario no aparece reglamentado sino hasta la Ley Gene-
ral de T{tulos y Operaciones de Crédito de 1932 en su artfculo 317, pe-
ro el leqgislador mexicano confundido oon la jurisprudencia inglesa y la

doctrina {taliana reglamentd a la institucitn bajo el nonbre de "crédi-
to confimado”, (50).

la emigién de wn crédito documentario se establece por medio
de un contrato do compra-venta entre canprador y vendedor en el que --
se estipula que el pago se hari precisamente mxjante documentos.

Generalmente hay dos bancos inwolucrados en una operacin de
crédito documentario. El banco emisor que es el banco del comprador y
wn sequndo banco, el banco notificador, que gereralmente ¢s un banco ~-

{49) Bauche Garciadiege, Mando,- Ob, Cit. Pag. 260,
{(50) Cesavantes Ahwmada, Rade,- Ob, Cit. Pag, 261,



situado en el pafs del vendedor.

El sequndo banco puede ser mu:mmté w banco notificador, -
pero puede también asumir el papel mia {mportante de banco confirmante,
En ambos casos asume. el comprumiso de transferir el crédito, y al noti-
ticar o confimmar atribuye autenticidad a la firma del banco emisor,

51 el segqundo banco es solamente un "notificador del cr— to",
debe advertir esa circunstancia al vendedur, Tal banco no asume el come
pramiso de pagarle al vendedor. Si el hawo notificador es tanbifn ~--
“oonfirmmante del crédito", asf debe estiimlarse. Esto significa que el
banco confirmante debe (prescindiendo i rualquiera otra consideracién)
pagar, aceptar o negociar sin recurso tmtra el vendedor, teniendo el
cuidado de que todos los docuentos antén en orden y de que los regui-
sitos del crédito han sido cumplidos,

l.- CIASES DE SOLICITUDES.
a) CREDITO DOCUMENTARIO SIMPLE.

Il crédito docurentario se da, generalmente, bajo la forma -
de una aportura de crédito, y se aplica nommalmente como una operacidn

adicional en las oompraventas de plaza a plaza.(51). La operacién se
efectuarf en la siguicente formas

Un carerciante de la cludad de México desea comprar mercancia
a un comerciante de alquna otra ciudad de la Repsblica Mexicana para -
pagarla en un plazo de 60 dfas despds de reciblda la rercancfa. Se -~
arregla la negociacién y el cawrador pide a su banco, le establezca -
wma carta comercial de crédito a favor del vendodor, una vez establecida,
el banco enviard una commnicacién al vendedor en la cque le informard ha-

(51) Betflot, Rend,- Tralte Theorique et Pratique de la venta CAF, le
Credit Documentaire (€1t. por Cervantes Ahumada,
(Raul.~ Qb, Cit, Pag., 261),



ber establecido un crédito comercial a su favor, generalmente irrevoca-
ble, y en el cual el banco se cbliga a aceptar en el plazo sefialado, wna
letra por el valor de las mercancfas que deberdn ser enviadas por el ven
dedor, adjuntando-la documentacidn que se haya indicado (facturas, cono-
cimiento de embarque, pdliza de sequro, etc.).

Esta operacifin es la efectuada por medio del cré&dito docurenta-
rio simple.

b) CREDITO REVOCABLE,

tn crédito revocable puede ser reformado o cancelado en cual-
quier momento, sin necesidad de aviso previo o notificacifn al vendedor,
Envuelve un riesgo puesto que ¢l crédito puede ser reformado u cancelado,
mientras las mercancfas se encucntran en trénsito y antes de que se pre-
senten los doaumentos, o inclusive, una vez presentados, antes de que se
hubiere efectuado el pago, El vendedor tendrd que enfrentar, entoies,
el problema de obtener el pago directamente del conprador.

El crédito documentario puede ser revocado por el acreditante
(banoo) o por el acreditado (comprador). En la prictica tiene muy poca
aplicacién por la legftima desconfianza que implica. (52).

los crédditos revocables no constituyen un vinculo jurfdico -~
definitivo entre el banco y el beneficiario, Por lo tanto, pueden ser
mexi{ficador o revocador, adn sin obligacifn para el banoo de dar aviso
al heneficiario, por lo que no constituye una garantfa £{rma para el -
beneficiario, ya que se puade cancelar en cualquier mamento, (53).

Para el camprador confiere la mixima flexibilidad, ya que -

¢l crfdito puede ser ocorregido o cancelado sin necesidad de aviso pre-
vio al vendedor, hasta el manento del pago por ¢l banco en el oue el

(52) (53) .~ Bauche Gareladiego, Manio.- Ob, Cit, Pag. 274,
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banco emisor ha puesto a disposicifn el crédito.

108 crédito revocables no constituyen un vinculo jurfdico de-
finitivo entre el banco y el beneficiario, En consecuencla, pueden ser

modificador o revocador, atn sin obligacifn para el banco de  dar aviso-
al beneficiario,

El crédito revocable no constituye una garantfa firme para -
el beneficlario, ya que puede cancelarse en cualquier mamento.

c} CREDITO TRREVOCABLE,

El crédito irrevocable implica el comprumiso del banco que es-
tablece el cré&dito, para con el beneficiario. Este compromiso no podrd
modificarse o cancelarse sin el consentimiento de todas las partes inte-
resadas. En este caso existe una garantfa para el beneficiario ya que
para modificacifn o revocacién tendrd que haber conformidad de todas -
las partes que intervienen en el cré&dito camercial,

"El crédito irrevocable es la forma activa de calificar la -
renuncia que hace el acreditado (comprador) de la facultad de cancelar
un crédito, el cual, por otra parte, es cancelable por naturaleza"(54).

El crédito irrevocable ofrece al vendedor una mayor sequridad
del pago, pero queda dependiendo del omprumiso de un banco extranjero.

Al caprador le da menor flexibilidad puesto que el crédito -
s6lo pucde ser corregido o cancelado 81 todas las partes compramtidas
asf{ lo convienen, Debe cbservarse, sin embargo, que el crédito se emi-

te en esta forma porque asf lo han acordado las partes comerciales en -
el aontrato de canpra-venta.

(54) Barrera Graf, Jorge,- Estudios de Derecho Mercantil. Pag, 130 (Cit,
por Bauche Garcladiego, Mario. Ob. Cit, Pag, 274),
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La forma mis usual en la prdctica bancaria mexicana respecto

del crédito doaumentario es la de "pago oontra docurentos®, con la moda-
lidad de "crédito irrevocable”,

El crédito frrevocable puede ser notificado o confirmado.

El notificado es cuando el Banco Corresponsal sblo avisa y -
entrega el crédito, quedando a su conveniencia negociar, aceptar y/o ~
pagar al beneficiario si este cuwple los términos y condiciones del crd
dito, o sea que se concreta Gnicamente a poner del conocimiento del be-
neficiario el establecimiento del crédito sin su responsabilidad.

Fl banco que avisa del cré&dito se responsabiliza de la auten-

ticidad del documento, ya que deber§ verificar las firmas que lo suscri-
ten,

El hecho de que un banco d8 aviso de un crédito sin su responsa
bilidad no le quita la calidad de irrewvocable.

El crédito irrevocable confimado es aquel en el que el banco
que establece el cré&dito le solicita al banco intermediario que lo con-
firme, quedando involucrados en su responsabilidad los dos bancos (55).

Le confiere al vendedor una doble sequridad de pago, puesto -

que un banco del pafs del vendedor agrega su propio camprimiso al del -
banco anisor.

Para el canprador constituye un requisito adicional que exige
al vendedor y es mis costoso.

Puede observarse que el valor camercial de un crédito documen-
tario depende de que clase seca.

(59) Bauche Garciadiego, Mario.- Qb, Cit. Pag, 275.



B.~ PRESENTACION [E DOCUMENTOS,

El artfculo nfivero 7 del capftulo cbligaciones y reponsabili-

dades de las "Reglas y usos uniformes relativos a los créditos documenta-~
rios" dice:

*Los bancos deben examinar todos los documentos con razona-
ble cuidado para cerciorarse de que, aparentemente, estén de acuerdo -
oon los términos y condiciones del crédito, Los documentos, que apa-
rentemente, no concuerden entre sf, serfn considerados como que no pre-

sentan la pariencia de ser conformes con los términos y oondiciones del
crédito.

bebe hacerse la aclaracifn de que el acreditante no serd res-
ponsable de la validez de los documentos o la calidad de la mercancta,

porgue su obligacién temina con la camprobacién de la reqularidad ex-
terna de los documentos.

Los docurentos que deberdn exigirse, cuando no haya instruc-
ciones en contrario de parte del acreditado, serdn el conoclimiento de
erbarque, la factura camercial, la factura consular y las %l izas de ~
seguros.

1.~ EL CONOCIMIENTC DE LMBARQUE,

Ya en el capftulo anterior sefialame puntns importantes sobre
el conocimiento de embarque y sus caracter{sticas v dijimos que el cono-
cimiento de ambarque es un documento que, generalmente, se estipula en
algtin crédito en el cual las mercancias se despachan por mar. Es la -
prueba de un oontrato de transporte y del recibo de la mercancfa. Es el

documento que se necesita para fundamentar el reclamo de un sequro en -
caso necesario.

Para conocer mis profundamente este docunento haremos nencién
schre la naturaleza y algunos conceptos histfricos de este t{tulo tan -
ingortante para el comercio marftimo principalmente,



Scbre la naturaleza del tftulo la doctrina acepta que el cono-
cim{ento de embarque marftimo es un tftulo de cré&dito, perteneciente a la
categorfa de los tftulos representativos de mercancfas. (56),

Se afirma que el conocimiento de embarque nace en la época me-
dieval, pero fue reglamentado en nuestro pafs en las Ordenanzas de Bil~

bao en el aio de 1737 y que  rigieron como (8digo de Camercin, desde la
época colonjal hasta finales del siglo XIX. (57).

En las Ordenanzas de Bilbao se definfa asf "el conocimiento
es una obligacidn panticulan que un capitdn o maestro de navlo otorga
por medio de su finma en favon de un negocimnte que ha cargade en su na
vio algunas mercaderfas y othad cosas para Llevarnfas deun puerto a otro,
condtituyéndose a entrnegarlas a fa pernsona que se expresane en el cono-

cimiento, o a su orden o a fa del cargadon, por flete concertado antes
de carganse”, (58),

El artfculo 781 del CAdigo de Cumercio derogado actualmente
en lo relativo a la actwl ley de Navegacisn y Comercio Marftimos de-

cfa(59): "el capitdn y el cangador del buque tendrdn obligacifn de ex-
tenden el conocimiento en ef cual se expresara:

1,- Nombre, Matnlenla y pante del buque;
11.- EL def capital y su domieilio.
111.- E2 puerto de carga y el de descarga.
V.- EL nonbre def cargadoh.

V.- EL nombre ded cons.{gnatanio, 8L ef conocimfento fuenre
nominativo,

Vi.- la cantidad, calidad, ndmero de bultes y muacas de fas
mercadentas.

VI1.- EL §Lete y La capa contratados,

El conocimiento podrd sen al portador a £a orden o0 a norbae de

persona determinada, y habad de fiwmanse dentno de tas veinticuatro ho-
ras de neeibida La carga a bordoe”.

(56) Ceavantes Ahumada, Radf,- Ob, Cit, Pag. 153,
(57) Ceavantes Ahwnada, Radf,- Ob. Cit, Pag. 153,
(58) (59) Cervantes Awmada, Radl.- Ob. Cit, Pag. 154,



Como podemos apr~ iar desde la época oolonial ya se reglamen-
taba el conocimiento de embarque en wna forma eficaz y adelantada sin
que tenga en la actualidad grandes variantes a pesar de que se ha incre-
mentado notablemente el corercio haciendo uso del conocimiento de enmbar~
que por ser ya mna garant{a para el transporte de mercancfas y como ya
se sefiald es wn titulo de crédito representativo de las mercancias.

Loy conocimientos de embarque, que son la constancia o campro-
bante de que el porteador ha recibido la mercancfa para su transporte

al pnto de destino, deberdn ser del tipo estipulado por la Carta de -
Crédito (marftimo, afreo, terrestre, etc.) y, mostrar la consignacién
y notificaci6n correapondiente, segfn lo especifique la migma.

El beneficiario deberd cuidar que los conocimientos de embar-
que que presente sean "limpios" o sea que no contengan ninguna cldusula
en el empixpue o en el estado en que fue recibida la mercancfa al mamentc
de embarque, No deberdn mostrar alteraciones, enmendaduras, raspaduras,
etc., salvo que se hayan efectuado por el propio agente porteador o por
el capitén del baroo, quien las firmard para certificar su autenticidad.

En los conocimientos de embarque la mercancia se describird
en términos generales sin que sea necesario describirlas tan detallada-

mente como en las facturas comerciales, pero en anbos documntos deberd
referirse al mismo producto.

Deben seialar al beneficiario del crédito conn orbarcador de

la mercancfa, salvo que expresarente se permita que sea wna flimma dis-
tinta.

El artfculo 14 de las Reglas y Usos Uniformes relativos a
los créditos documentarios sefiala lo siquiente:

"Todas fas (nstrucciones de emidin, confiumar o avisan wi end
dito debexdn especificar con precisidn Los docwmentes contra tos cuales




se efectuard ef pago, la aceptacidn o Ea negociacidn®,

Y especiffcamente con respecto al conocimiento de embarque el
artfoulo 19 del mismo reglatente dices

"Salvo que el erddite Lo autorice expredamente, no se acepta-
adn Los conocimientos de embarque def sigulente tipo:

a) Los conocimientos de embarque emitidos pon transitonics.
b) Los conocimientos de embarque emitidos en virtud de y su-
jetos a las condiciones de un "chanter-Panty",

c) Los conocimientos de embarque amparando el transporte en
velenos,

Sin enbange, sujeto a Lo mencionado anteriormente y a menos
que especliicamente se sefale Lo contranio en el caédito, se aceptardn
Lo4 conocimdientes de embarque del s{gulente tipot

1) Los conocimientos de embarque Leamadus "through bills of
Lading" emitidos pon as compailas navieras o sus agentes, {ncluso &
anparan varias forumas de thansporte,

11) Los conocimientos de enbarque Llamados "shoat foam bifes
of lad{ng" {es decdir, conocimientos de embarque emitides pon fas compa-
Alas navieras o sus agentes que indican algunas o todas €as condiciones

del taansporte haciendo nefenencia a wna fuente o documento distitne del
conecimiento de embarque),

111) Loy conocimientos de embarque emitidos por fas compaifas-
navieras o sud agentes, que 8¢ Aefleran a meacanclas expedidas bajo una

goama de unidad de carnga, tales como Las que sc colocan sobre "pallets”
0 en contenedores”,

En conclusién, podemos decir que el conocimiento de erbarque
indica; el puerto de partida, el puerto de destino y el narbre de la na-



ve transportadora. Es un conocimiento de embarque limpio, puesto que no
lleva ninguna clusula que declaré alguna calidad defectunsa de las mer-
cancias y /o del'aq;aq\a, ¥ se trata de un conocimiento da embarque "a
bordo" porque estalbece que las mercancfas han sido oolocadas a bordo.
Estd debidarente firmado expresando el nfmero de originales, es decir,

tres, emitidos para formas el juego completo. También prueba el pago
del flete,

C.~ POSIBIES DIFICULTADES PARA SU OTORGAMIINTO,

Este tipo de operaciones son aceptadas de empresas que general-
mente manejan algtn tipo de cuenta en wna institucién de crédfto, princi-
palmente de cheques y que ademis el banoo les tenga establecidas lineas
de cré&dito, aunque esto Gltimo no es indispensable, si representa una -

facilidad y un antecedente importante para OBTENER EL CREDITO SOLICITADO.

Casi todas las instituciones de crédito sino es que todas, pi-
den al cliente que mantenga una reciprocidad entre al 10 y el 25% en su
cuenta de cheques con respecto al crédito solicitado, ésto es, con la ~

finalidad de contar con un depSsito en garantfa para solventar algén in-
conveniente no previsto,

:

A pesar de lo anterior, existen infinidxd de causas por las cua-
les se dificulta el otorgamiento de estos y otros créditos,

Al iniciarse una solicitud do crédito serd indispensable prepa-
rar la informacifén bdsica para que el banco pueda evaluar adecuadamente

al prospecto de crédito, Esta informacifn puede dividirse en dos impor-
tantes puntoss

1.~ Informacién general sobre la empresa, que permita.califi-
car suy antecedentes, su administracién, y sus condiciones de operacibn
para evaluar sus probabilidades de éx{ito,
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Dentro de esta infommacidn es inportante monocer quienes son los
propietarios, cual es el nfimero de accionistas, asf como el tipo de accio-
nes y sus clases y el control por porcentaje de cada accionista.

1a historia de la empresa es otro de los puntos que deben cono-

cerse para saber la fecha de la fundacifn de la companta, sus anteceden-
tes y su desarrollo,

En cuanto a la admninistracifn es de gran importancia oconocer -

a las personas y funcionarios que integran el consejo y cao dictan su
politica.

Es de vital {mportancia saber si la camgafifa tiene o ha tenido
problemas crediticios o dificultades dentro de su organizacifn,

Con respecto a las Instituciones de cré&dito ocon las que tra-
bajan es necesario conocer cuales son y a cual de ellas se puede consi-
derar camo la principal, canccer también el tipo de crédito que se les
otorga y las 1lfneas de crédito que tienen establecidas.

En los otorgamientos de crédito a empresas se puwde solicitar
el aval de otra empresa o de wna persona fisica, en ésto (ltimo caso -

serd necesario que se proporcione una relaciSn patrinonial, para determi-
nar la solvencia ecnofémica del individuo.

ual es el producto y su acoptacibn en el mercado nacional o
intermacional es otro de los puntos que deben tomarse en cuenta, as{ com

tarbién quienes son sus principales canpradores y la comyetencia que tie-
hen.,

1a ubicacidn de sus plantas y su oficina matriz, incluso si es
posible oonocerlas es de gran ayuda para la apreciacién fisica de la com-
panfa, determinando el valor de sus propledades y la sequridad que existe,
tanto en sus instalaciones camo en la garantfa que pueda ofrecur para la
obtencién del crédito.



2,~ Informacidn financicra;

El sequndo aspecto de la informacifn se refiere a todos aquellos
datos de cardcter financiero, que permitan elaborar un estudio de crédito

por parte de los analistas del Banco, para el establecimiento de lineas de
crédito.

Después de haber sido estudiados los estados financieros de la
empresa por parte del banco, se puede establecer si el crédito solicitado
es el mds adecuado a las necesidades de la campafifa, en caso contrario se
puede recomendar el tipo ideal del créditn, no sin antes haber analizado

las caracteristicas del crédito en cuanto a8 sus condiciones de pago, pla-
20, monto, destino, ete,

Independientemente de lo anterior, el banco debe tomar en cuen-
ta el anflisis cuildindose de que ¢l crédito solicitado se encuentre den-

tro de los lineamientos de operacifn y polftica de la instituci6n de cré
dito.

Para llevar a cabo el estudio de la linea de crédito o para el
otorgamiento del crédito solicitado, deberdn solicitarse a la empresa --
los tres Qltimos estados financieros, que deberdn incluir ¢l estado de -
pérdidas y ganancias, ademds deberén incluir en su documentacifn relacio-

nes analfticas de sequros y referencias oxmerciales y particulares,

Quando un crédito s establezea a mediano o largo plazo serd
neoesario quo el solicitante proporcione presupuestos a largo plazo o -

sea proyecciones financieras, lo anterior, para garantizar los anos de
crédito,

Es necesario proporcionar datos de los ahos anteriores y hacer
un cuadro oon los resultados probables de los siguientes aios.

Realizando una encucsta en cuantro a la investigacifn y and-
1isis da las solicitudes de crédito se puede llegar a la aonclusifn de
¢que cada Banco tiene una mtodologfa distinga para llevarlas a cabo.



51 considera que con la informacidn descrita anteriomfente y
realizando alqunas aclaraciones scbe algln tema, se pueden satisfacer

lasneoesidadesqueelsanopﬁmdatenerpamaceptarored\azarm-
solicitud de crédito, (60),

1.-mwga\m9lmowmm.

Sabemos que en este tipo de operaciones intervienen cuatro par-
tes o mds, siendo éstas: el comprador, el vendedor, el banoo emisor y el
banco corresponsal, aunque en algunas ocasiones ;u:den intervenir mis co-
rregponsales cuando en algn lugar no exista un corresponsal direcio o
sea necesario solicitar la intervencifn de otro banco,

Dos son las partes mds interesadas en este negocio, el campra-
dor y el vendedor, por lo tanto, intentaremos dar una pequefia explicacifn
de lo que cada una de estas partes desea,

El comprador espera que se cumpla oon el contrato, buscando la
sequridad de que sblo le pagard al vendedor cuando tenga la sequridad de
que curplié con todag sus obligaciones correctamente,

AdenSs de la sequridad, la conveniencia de la intervencién de
uwa tercera parte y en la que tanto el oamprador como el vendedor conffan

para cumplir con la documentacifn y trdmites para efectual el pago.

El comprador al cbtener financiamiento bancario se beneficia
cen la administracidn de su flujo de caja.

£l cawprador recibird la ayuda de oxpertos para llevar a cabo
operaciones complejas y con tradmites diffciles que debe curplir.

Por 1o que respecta al vendedor, éste contard con la sequridad
del pago en el plazo acordado, debido a la intervencién de un banco.

(60) Mudoz Izquierdo, Joaquin.- Ob. Cit, Pag. 48,



Tendrd la comodidad de recibir gu pago al través
de un banco de su propio pafs puntualmente, lo que le ayuda~
r8 a incrementar la liquidez 'de su compaiifa o negocio.

Lo mismo que al comprador, se le proporcionaré
asesorfa para estas complejas operaciones comerciales.

Con lo anterior, nos podemos dar idea de las ~--
ventajas y beneficios que obtienen tanto el comprador como
el vandedor en este tipo de operaciones, cuando se cuenta
con el apoyo y asesorfa de una Instituciédn de Crédito que
tienv una gran experiencia en estos negocios y que ademds
cuenta con personal capacitado y especializado para que el
trimite sea mis &gil y eficiente en todos sus puntos. No
debemos olvidar que es de gran importancia tomar en cuen-
ta a los bancos corresponéales quienes juegan un papel muy
importante en la transaccifn comercial y que sin ellos se-

rfa mis dificultoso o tal vez Imposible realizar el crédi-
to comercial,

2.- EL TIEMPO PARA EL PAGO,

El crédito documentario ofrece un especial, -
universal y comprobado sistcma para lograr compromisos co
merciales aceptables haciendo mencifin en cuanto a sus re~
glas que el pago se lleve a cabo contra la entrega de la
documentacién que representan las mercancfas y hacen posi-

ble la transferencia de los derechos sobre esas mercancias.

Sin embargo existen otras opciones para el tiem~
po de pago, mismas que mencionamos enseguida,
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Una de ellas es el pago anticipado, en el cual -
el comprador tiene plena confianza en el vendedor sabiendo
que éste cumplird con todos los puntos del contrato taly -
como lo, acordaron, por lo cual decide pagar anticipadamente,
En el caso del vendedot} en ocasiones es indispensable que
se le haga el pago anticipado para poder financiar la produg
cibn de las mercancfas que ha ordenado el comprador,

Existe también el pago al momento del embarque,
en el cual el comprador al tener la seguridad de que las -
mercanctas han sido despachadas y embarcadas de acuerdo al
contrato celebrado, efectda el pago sin correr ningdn ries-
go.

Bl vendedor buscard la seguridad del pago, desde
el momento en que estén embarcadas las mercancias,

Er ambos casos se tendrin que acordar estipulacio-
nes que requlen esta forma de pago.

Otra forma de pago es la efectuada después del. -
El comprador posiblemente necesita vonder las -
mercancias para pagar al vendedor, siempre que @ste acepte
esparar el pago por clerto tiempo después del embarque, to-
do dependerd de la confianza que se l¢ tenga al comprador .

embarqua.

Para el vendedor es preferible el pago anticipa=-
do, menos favorable es el pago al momento del embarque y
es desafavorable el pago después del emharque. En cambio
para el comprador es todo lo contrario,
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D.~ LIQUIDACION O UTILIZACION.

Como consecuencia del crédito comercial el banco -
acreditante gueda obligado, extracambiariamente a aceptar
o pagar las letras de cambio que determinado girador, casi =
siempre extranjero que exporta mercancfas, o el banco con
el cual trabaja, envie a cargo de el adquirente de las moer-
cancfas dichas letras acompafiadas de los‘documentos indica~
dos en el contrato del crédito comercial. (61).

No obstante la obligacifbn que contrae el banco -
acreditante de pagar, pueden presentarse situaciones no pre

vistas y que tendrdn que solucionarse de distintas maneras
como veremos a continuacién,

Una vez examinados los documentos por el banco -
emigor y después de haber verificado el exacto cumplimien~-
to de todos los puntos estipulados en el contrato, la docu-
mentacifn se entrega al comprador contra el pago del importe
convenido o la firma de un pagaré seg@n se haya acordado en-
tre la Instituci6n de Crédito y el comprador.

Pero puede suceder que el vendedor presente docu-
mentos que no son satisfactorios de acuerdo como eran exigi-
dos por el crédito. Cuando se presente esta situacibn el ban
co tendrd la opcibn de proceder en las siquientes formas:

a) Devolver los documentos al vendedor para que --
sean corregidos o se completen dentro del término de vali-
dez del crédito y dentro del perfodo de tiempo especificado
en el crédito, a partir de la emisibn.

(61) Mantilla Molina, Robeaxto L,- Titulos de Credito Cambia-
rios.- Editoriai Porrua, 1977,



b) Enviar los documentos para cobranza.

c) Devolver los documentos al beneficiario para que
los envie a través de su propio banco,

d) Puede exigir una garantfa del vendedor o de un =~
banco, pudiendo pagar aceptdar o neqgociar bajo el compromiso
de'que cualquier pago que sa haga ser§ restitufdo por la par-
te que otorg$ la garantfa, junto con sus intereses y demis cos
tos.

e) Basado en la prfctica y en la experiencia y con
el consentimiento del beneticiarlo, pagar, aceptar o negociar

"bajo reserva", o sea conservando el derecho de recurrir con-~
tra el beneficiario,

1.- PAGO.

Las Reglas Uniformes de Créditos documentarios -~
sefialan que "Un banco estd autorizado para pagar al amparo de

un crédito cuando se le desiyne expresamente para ello en di-
cho crédito”.

para la liquidacibn de un crédito mediante pago, el
vendedor envia los documentos que prueban el embarque al ban=
co en el cual estd disponible o es utilizable el crédito,

Después de verificar que los documentos cumplen los

requisitos, el banco efectia el pago, quedando conclufdo el -
tramite,

En el caso de que el banco fuere distinto del ban-
co emisor, enviari los documentos al banco emisor, obteniendo

el reembolso en la forma que hayan acordado previamente,
2.~ ACEPTACION,

Mediante la aceptaci6én de la letra, el banco expre-
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sa su compromiso de pagar el valor indicado en ella a su ven-
cimiento,

El vendedor puedev(y'es frecuente hacerlo antes del
vencimiengo) convertir esa letra aceptada en dinero efectivo,
descontindola en su propio banco.

El vendedor envia los documentos gue prueban el em~
bargue al banco en el cual estd disponible o utilizable el =
cré8dito, acompaiados de una letra girada contra el banco, se-
gdn el contenido o tenor sspecificado,

Una vez verificado que la documentaci6én ha cumplido
con los requisitos, el banco aceptari la letra o giro devol-
viéndola al vendedor.

En caso de que el banco fuere otro distinto del -
emisor, enviari la documentacidn a &ste indic8ndole que ha
sido aceptada la letra y que a su vencimiento obtendrd el
reembolso en la forma acordada previamente,

3,- NEGOCIACION.

En su capftulo Disposiciones Gencerales y Pefini-
ciones, las Reglas y Usos Uniformes relativos a los créditos
Documentarios indican que "un bhanco estf autorizado para ne-
gociar al amparo de un crédito:

I.) Cuando asi esté expresamente designado en el
crédito.

11.) Cuando el crédito sea libremente negociable -
por cualquier banco."(62)

(62) Cdmara Inteanacional de Comenrcdo,- 0Ob, Cit. Pag. 28.



En la misma forma que en los casos de pago y acepta-
cibn, el vendedor enviar§ la documentacién que prueba el embar
que ‘al banco en el cual esti disponible el crédito, acompafiand
también una letia.qirada contra el comprador o contra cuélquia;
otro girado especificado en el crédito, a la vista o del texto
y contenido {ndicado en el crédito, ' v

Despufis de verificar que los documentos cumplen con
los requisitos estipulados en el crédito, el banco

puede =~
negociar la letra.

La negociacifn del banco emisor o del -
banco confirmante ser8 sin recurso contra el vendedor. La =
negociacién del bhanco notificador o de cualquier otro banco

ser8 con recirso contra el vendedor.

En el caso de que el banco fuere distinto del banco
emisor, la documentacién y la letra se enviarn a &1,

reembolso se obtendr& en la forma acordada previamente.

El --

Como podemos apreciar, el trémitc para efectuar el
page es similar en los tres casos, variando precisamente en
el finiquito del crédto documentario.

E.- CREDI'IOS ESPECINLES.

Existen otros tipos de crédito que m son muy usuales de~
bido a lo camplejo y poes comfin en cuanto a operacifn, sin ambargo lle-

gan a presentarse, por 1o que haromos una pequeii menci6n de algunos de
cllos,

a) CREDITO ROTATIVO.

El cr&lito rotativo es aquel en el cwml, segfin los términos
y conxd{ciones del misno, la cantidad se renueva o rastablece sin necesi-



dad de establecer otro crédito.

Puede ser revocable o irrevocable y puede ser rotativo con
relacifn al tiempo o al valor,

En el caso de un crédito que rota con relacién al tiempo,
por ejemplo, un crédito que esté disponible hasta por $.-50,000.00 por
mes durante un deteminado perfodo de tiempo, por decir algo, seis meses,
dicho créditn estar8 disponible automiticamente por la suma de $.-50,000,00
cada mes, sin importar si se ha sacado 6 no una suma cualquiera durante
el mes antorfor. Un crédito de esta naturaleza puede ser acumlativo o
Si el crédito determina que es acumlativo, cualquier -

suma no utilizada durante el primer perfodo pasa y puede ser utilizada -
durante un perfodo subsiguiente,

no acumlativo,

Si el crédito es no acumlativo, cual-
quier suma no utilizada durante un perfodo deja de estar disponible, o -
sea, no pasa a un periodo subsiguiente.

En el caso de un crédito que rota ocon relacién al valor, la
cantidad del crédito se restablece al momento de utilizarlo, dentro de un
determinado perfodo total de validez. El cré&dito puede prever un resta-
blecimiento autamitico inmediato a la presentacitn de los docunentos deter
minados, © puede prever el restablecimiento sblo después de que el banco ~
emisor haya recibido dichos documentos, Este tipo de cré&dito compromete

al oomprador y a los bancos en una responsabilidad {ncalculable, razén por
la cual no se acostumbra.

Para dar un clerto grado de control werfa necesario especifi-
car la sum global que podria ser retirada al amparo de dicho crédito. Es
ta cantidad tendrfa que ser determinada conjuntamente por el camprador y

el vendedor para satisfacer sus necesidades y tsaxdrfa aceptarla el banco
anisor.

Un cré&dito por el valor total de las mercancias cque van a ser
despachadas, pero (ue estipula que se despachen semanal o mensualmente can
tidades especificas y que permite embarques parciales, no ¢s un crédito -
rotativo. Es un cré&dito disponible por cuotas.




b) CREDITO CON CLAUSULA ROJA.

Se llama de esta forma, debido a que en un p'rincipio la clu~

sula en donde se hacla mencifn la naturaleza especial de este cr&lito, era
escrita oon tinta’color rojo.

Este crédito en su contrato venfa ocon una cldusula especial
incorporada por medio de la cual autorizaba al banco notificador o confir
mador a hacer pagos por adelantado al beneficiario, antes de la presenta-

cibn de documentos. Esta cliusula se incorpora Gnicamente a peticibn es-

pecifica del solicitante y su redaccifn depende de sus requisitos.

En esta cldusula se indica la cantidad autorizada como anti~
cipo, sin embargo en ocasiones es por la cantidad total del crédito. .

La mayorfa de las veces se utiliza cam un método para sumi-
nistrarle al vendedor los fondos antes del embarque de mercancia,

Por lo tanto, es muy Gtil para los intermediarios y represen-
tantes de aquellas &reas comerciales en donde es necesario una especie de

pre-financiamiento, siampre y cuando el oamprader est® dispuesto a otorgar
concesiones de este tipo.

Cono ejamplo podenos mencionar para este tipo de crédito el
de un importador de lana en algth pafs de Europa para permitir que un ex—
portador de lana en Australia obtonga fondos para pxwjar a los abastecedo~
res reales {(siendo por awpras directas o en subastans por medio de un prés

tamo de un banco australiano o ya sea sin garantfas o ocon garantfa de do-
cuncentos internos).

El banco australiano obtendra el rearbolso del préstamo mis
los intereses, de las sumas que le correspondan al beneficiario australfa-
no cuaxlo anbargue 1a mercancia y presente los documentos de acuerdn ¢on




los témminos del crédito., Sin embargo, si el beneficlario deja de embar-
car 1a mercancta y no efectfla el pago del préstamo mediante la presenta-
cién de los documentos exigidos, el banco australiano tiene el dorecho a
exigir el reembolso con intereses al banco emisor del crédito y dicho ban

G0 tendr el derecho a un recurso similar contra el solicitante del cré-
dito. (63).

En esta forma, la carga del pago final recae sobre el soli-
citante (camprador), quien serd responsable de reembolsar los adelantos
en el caso de que el beneficiario (vendedor) no presente la documentacién
exigida en el crédito, y quien responder§ por todos log costos en que hu-
bieren incurrido los bancos emisor, notificador y conf{irmante.

c) CREDITO TRANSFELRIBLE,

En el capitulo anterior ya mencionamos algunas referencias
de este tipo de crédito por lo que (nicamente haremos un recordatorio para
que quede mejor comprendido.

Indicamos que un cr~ jto transferible es aquel que puede ser
transferido por el beneficiario original a uno o mis seyundos heneficiarios.

Hormalmente se utiliza cuando el primer beneficiario no sumi-
nistra, el mism, la mercancia sino que lo hace un {ntermediario, por lo
cual, el primero quiere transferir sus derechos y obligaciones, parcial o
totalmente al proveedor real ocomo sequndo beneficiario.

Este tipo de cr~ito sblo puade transferirse una vez, es de~
cir, el sequndo beneficiario no puode transferirlo a un tercer beneficia-

rio. la transferencia debe hacerse de acuerdo con las condiciones del cré
dito original,

(63) Cdmana de Comercio Inteamaciomal.- Ob. Cit. Pag. J0.




Debe tamarse en cuenta que solo se emitirf un cré&lito cam
.transferible por instrucciones espectficas del solicitante.

Unicmente el crédito irrevocable puede emitirse como trang-
ferible.

d) CREDITO BACK-TO-BACK,

Se trata del estublecimiento de una carta de crédito solicita-

da por una persona, ofreciendn como garantfa otra carta de crédito abierta
a su favor previamente,

Este tipo de cr&lito se prosenta cuando el vendedor no puede
por si misw, suministrar las mercnacfas y necesita comprarlas y pagarlas
a otro proveedor.

Normalmente se ofrece al banco que las dos cartas de cr&lito
sean 1o mis similares posible en cuanto a descripeibn de Ja mercancia, ya
que en otros aspectos, tales cam importe, vencimiento, exjexdicién de fac-
turas, etc., habrd diferencia debido a que el bencficiario de la primera
carta y al misw tiompo solicitante de la sequnda, genernlimonte obtiene un
diferencial ocomo utilidad y necesita tiempo para preparar la documentacién.

Al amparo del "hack to back", el vendedor cano beneficiario
del primer crédito, lo ofrece como garantfa al hwinco notificador para la
ominibn del sequndo crédito. Camo solicitantes de este sequndo crédito,
¢l vendedor es responsable de reembolsar al banco los pagos cue se hagan

al amparo del misxo, '7a sea que el propio vendedor recibu o no el pago
por el primee crédito,

las cartas de crfédito "back to back" no representan una garan-

tia efectiva para el banon a cuien se le solicita esta sequixa operacién,



Ya que por causas ajenas a su control el bBeneficiario no pueda obtener
la negociacién de la Carta de Cré&dito a su favor y por lo mismo no tenga
los medios para liquidar la cue 81 solfcit8.

pebido a que en esta operacién se pretende crear solvencia
econfmica a quien no la tiene, los bancos no la aceptan tan ficilmente.

Existe un cfedito similar conocido como "contra-crédito® y
tamblén fmplica la negociacién de un sequndo crédito a favor de su pro~
veedor. Il procedimiento es el miaw excepto que el vendedor solicita
la emisifn de este crédito a su proplo banco, en contrapartida del prime
ro. El miamo banco puede aceptar la emisibn de este crédito si se aco-
moda a la 1fnea de crédito que tiem establecida el solicitante o se le

proporeiona como un servicio especial para apoyarlo en la transaccién -
que estd realizando con la primera carta de cr&iito.

Hemos tratado de hacer un pequeno ccmentario wobre los cré-
ditos egpeciales que surgen en los actos de comercio nacionales o intema
cionales cano consecuencia de las necesidades tanto del oumprador y vende
dor de mercancfas, como también ocon los bancos que intervienen 'y que jue-
gan un papel importantfsimo en estas operaciones.

1los bancos oo instituciones que son deben vigilar y estar
campletamente seguros de los negocion que realizan y prameven y al mismo
tiempo proporcionar sequridad y oonfianza a las personas, ya sean f{sican
o morales, que les soliciten algln servicio, oumo en estos casos en que la
mayorfa de las veces no se concoen ni el vendedor ni el comprador, pero -

desean efectuar un negocio, y que mejor que contar con el respaldo de una
Instituci6n de Crédito.

De esta forma se ha querido dar una idea de estos créditos,
que por lo extenso que son y por la diversidad de situaciones cue presen-
tan. no podemos oam se desearfa ampliarnos mis en este tema,



CAPITULO 1T

TECNICAS BASICAS PARA EL OTORGAMIENTO DEL CREDITO

Al llevar a cabo gestiones para el otorgamiento de un cré&dito es im-
portante analizar detenidamente algunos puntos que son de vital interés para -
poder determinar la recuperacién del mismo y oconocer la solucifn econfmica y -
moral del solicitante, asl caw también saber cuales aon las necesidades del -
acreditado para peder encuadrar el tipo de crédito que debe ofrecerse para su
mejor aprovechaniento. A continuacibn se tratar8 de dar un enfoque sobre estos

puntos que pusrkm ser determinantes para el rechazo u otorgamiento de una soli-
citud de cr&dito,

A.- MORALIDAD MFRCANTIL,

En términos gencrales se puede afimmar que toda decisifn en materia -
de crédito, ya sea el solicitante una persona ffsica o una empresa, y el presta
mista un banco o cualquier otra entidad, requiere de informacifn, puesto que el
desoonocimiento de las cualidades morales y financieras del solicitante se tra-

duce en riesqos innecesarios para la persona o institucibn que otorga el présta
mo, (64).

£l anflisis de la moralidad mercantil ha sido y seguir8 siendo uno de
los elamenton mis fmportantes en la tama de decisiones en materia de crédito.

Su anilisis canprenderd puntos que permitan darnos una idea sobre la conducta -

del hanbre de empresa, tanto en el campo profesional com frente a cumpramisos
de caricter econfmicn, moral y social,

Con este andlisis nos damos cuenta de que es necesario conocer y en-
contrar respuesta a ciertos antecedentes camo son:

(64) Vefdzquez, Canfos A,- Obra citada Pag. 9,




1) El tiempo que tiene de operar la empresa en su Camp.

2) Cual es la antiguedad y el prestigio de que disfrutan los propie-
tarios y administradores.

3) Como se evalda y en que forma se xefleja en el negocio la moralidad

mercantil de propletarios y administradores {incluyendo aspectos fiscales y ocon-
tables). -

4) Que opinan de la enpresa otras campafifas o negocios relacionados -
on ella en cuanto a su moralidad mercantil y al manejo de sus campromisos ocon
proveedares, clientela e instituciones de crédito,

Camn se puede apreciar 1os puntos anotados anteriormente, son de gran
importancia para poder determinar el otorgamiento de un crédito, asf caw su re
auperacifn en el plazo propuesto sin correr riesgos innecesarios,

B.~ PROPOSITO DEL CREDITO,

En esta etapa se pretende deteminar en forma amplia la necesidad que
el cliente pretende satisfacer,

El Banco analiza culdadosamente la solicitud del cré&dito en cuanto a

su monto, plazo, condiciones de pago, destino, etc, En caso de que el anilisis

financiero determine que la solicitud original puede ser cambiada a otro tipo -
de crédito mis adecuado a las necesidades del solicitante, procederf a recamen—

dar el tipo {deal de cré&dito. Ademis, analiza culdadosamente si el cré&dito so~

licitado se encuentra dentro de los lineamientos de operacifin y polftica de la
Institucifn que otorgard el crédito.

Mientras mis campleto sea el conocimiento que s¢ tenga en este aspec—

to, mejar se podrén determinar las caracteristicas mis adocuadas del crédito en
cuanto al tipo del miamo,

Para otorgar el cré&dito es necesario precisar los hechos ¢ue originan
la peticifn del crfdito, el monto requerido para solventar la necesidad del wo-
licitante, on qué forma y cufindo debe ser aplicada esa inversifn, as! mimw s
determinard la focha y la forma en que se recuperard el importe del crédito,



Es importante también precisar los beneficios que obtendr8 el solici-
tante con el crédito. '

Una vez aclaralos y determinados los puntos indicados anteriormmente -
ser8 factible analizar, en primer tédmino:

8¢ el cré&dito solicitado es razonable.

Si sus efectos serfn positivos tanto para el solicitante cam para la
Institucibn otorgante,

Una vez examinados loa puntos relativos al monto, propfsito y vencimien
to propuesto del crédito solicitado, se completa ol panorama general de la solici
tud. Dentro de este examen se {nvestiga si hay algn conflicto legal, por ejem—
plo: vencimientos o destino de los créditos no permitido por las leyes.

Existen lineamientos jurfdicos e internos en las operaciones, por ejem-
plo: el Estado tiene gran interés en quu los forddna depositidos por el pGblico en
las instituciones financieras sean invertidos en forma tal que se garantice su o~
portuna recuperacifn, asi camo el famento en la actividad econdmica del pafs. De
esta forma, cuando se solicite un crfdito destinado a un fin especulativo (como -
aprovechar coidiciones especiales para akuisiciSn de materia prima), aln cuando
esté conveniente y ampliamente garantizado, se situari en segundo lwjar, frente a
otro que en alguna forma beneficie a una caminidad, por ejemplo para la ampliacitn

de una planta industrial que proporcionari nuevos empleos y mayor produccién.

Lag leyes y reglamentos emitidos para obligar a las Instituciones a to-

mar determinadas medidas precautorias artes de otorgar un cr&dito se han formula-
do con la intencidn primordial de salvaguardar la imagen e confianza de las ins-
tituciones, que sequirén ofreciendo sequridad y solvencia (6%),
! El artfculo 13 de la Ley General de Instituciones de Crédito y Organiza-
clones Muxiliares, menciona los requisitos que debe recabar una Institucibn de cré
dito para el otorgamiento de créditos, independientemente de las circulares emiti-
das por el Banco de Mfxioco, S. A. y la Camisién Nacional Bancaria y de Seguros,

(65) Veldzquez, Canlos A,- Ob. Cit, Pdg. 14.



C.~ POSICION Y PFRSPECTIVAS DEL NEGOCIO ACREDITADO (MERCADO) .

Si es fmportante conocer los antecedentes de una empresa, la forma

camo se ha desarrollado y su posicifn actual, no 1o es menos preveer, hasta
donde sea factible su marcha futura.

Son muchos los eclementos externos al negocio mismo que, en una u -

otra forma afectan su marcha, Por lo mismo, es indispensable conocer entre
otras cosas:

1.~ El medio de que forma parte.

2.~ Precios y condiciones de venta de sus productos.
3.~ El prestigio de su marca o marcas,

4,~ 1a calidad de sus productos.

Hay que investigar también el lugar que ocupa entre las firmas que
concurren a un misw mercado, Este es un elemento indispensable pava juzgar
la vialidad de los planes de la amresa, ya que si cristalizan, se traducirén

en ingresos a través de ventas, 1os que a su vez determinarin el grado de &xi
to que se obtenga.

Para cubrir el punto anterior, surgirfin alqunas preguntas importan-
tes que debemos hacernos y que nos dardn la pauta para un mejor conocimiento
y desde luexjo para obtener buenos resultados,

Las cuestiones a que se hacen mencibn son por ejemplo:
a) ¢Conocamos la trayectoria de la penetracifn de la empresa en su
mercado y sus posibilidades futuras?

b) ¢Es un sBlo producto o son varios, y sus precios y condiciones
de venta estin a un nivel de campetencia en el mercado?

c) ¢Cudl es su calidad y presentacibn y cudl es el prestiglo da la
marca?

d) ¢De qué medios de distribucifin dispone y cu&l es su labor publi-
citarfa y mercadotecnia en general?



‘@) 2Son productns‘final‘ea o intermedios?

f) 2Sabemos culles son los principales campetidores de esa empresa y
sus productos, y 8i depende de un reducido nt‘meroydégcligx‘\tes?

Camo se puede apreciar es necesario conocer mds a fondo a una empresa

para determinar su capacidad y solvencia nctualyfuturay sobre todo conocer -
su mercado.

D,_ RECURSOS MATERTALES Y TECNIOOS.

Sabaros que toda empresa en su estructura, estf integrada en un senti-
do amplio, de la siguiente forma:

a) Recwsos mateniales
b) Recursos téenicos
c} Recunsod humanos

1a coordinacifn entre estos elementos es indispensable para que una em-

presa funcione eficazmente, pues el apoyo que deben darse es en forma reciproca y
son la base de la estructura de la misma,

Tanto log recursos materiales camo los téenicos, son los medios de que

se vale la administracifn para el logro de los objetivos de la empresa, manejsndo
los adecuadamente para lograr la mfxima eficacia.

Por ello, se considera importante que los conozeamos, determinando en -
forma especial los siguientes puntos:

1,~ LOCALIZACION DE LA EMPRESA. - Para juzgar si es adecuada o no debemos
tanar en cuenta:

a) La existencia de ir— os que faciliten la produccién o la venta de bie-

nes y servicios, cam son: infraestructura bisica (luz, aqua, ehergbticos, transpor
te) , materias primas, mano de obra, etc.



b) La ubicacifn de centros de distribucién y consum,

2.- 8i el aprovisionaniento de materias primas depende de un reducido
nfimaro de proveedores y si son locales o extranjeros.

3,- 51 las instalaciones, maquinaria y equipo y capacidad de produccifn,
est&n acordes con la actividad especffica de la empresa y con su mercado.

4.- 8i los sistemas de mantenimiento de maquinaria y equipo corrgsporxien

a las necesidades de la empresa, prolongando su vida dtil en covordinacifn con un -
plan de reposicibn de los mimmos,

5.~ 51 cuenta con los apoyos téenicos a la produccifin 0, en su caso, a-

sistencia t8cnica nacional o extranjera, as{ camo patentes, limitaciones, alcances
y oostos de esos elementos,

6.- Si tiene la empresa incentivos de carfcter fiscal, federales o csta-
tales, cano son: exensiones de impuestos prediales, de ingresos mercantiles o sobre
la renta y derechos de inscripcifn en el Registro Pblico.

7.- Forma en que manejan las relaciones cbrero-patronales.

Cam se puede apreciar, de los puntos mencionados, se relacionan en gran
parte los recursos materiales y los téenicos, siendo de gran importancia conocerlos
identificando de una manera clara cual es cada uno para poder determinar y juzgar -
el correcto uso que debe dirsele o que se¢ le estd dando.

T,_ CAPACIDAD DE DIRECCION (ADMINISTRACION).

Aln cuando este aspecto cae bajo el rubro general de Andlisis de Recursos,

es de tal Importancia que merece trato especial, ya que los recursos materiales y -

técnicos son simples instrumentos. Son los hombres quiencs con su habilidad, {mogi

nacitn y conocimientos, determinan el &xito o el fracaso de cualquier empresa.

La evaluacién del aspecto hunano de la empresa es, sin duda, la que exiqge

de nuestra parte un mayor grado de profesionalismo y objetividiul, No se trata nada



mis de sopesar las virtudes personales de los ejecutivos de una empresa, sino
su capacidad y eficiencia camo adninistradores.

Con respecto a la capacidad administrativa y honradez de socios y di-
rigentes, se examinan también los antecedentes crediticios de la empresa, la ~-
forma en que han cunplido sus obligaciones anteriormente, con los bancos y sus
principaies proveedores; 1a existencia de problemas obrero-patronales, emplaza-
mientos de huelga y sus causas; los adeudos de cuotas al 1.M.5.5. e imuestos -
al goblermo; la existencia y motivo de demandas a la empresa o a sus propieta--
rioe y adinistradores; y desde otro punto de vista, la forma en que conducen -
&stos sus negoclos, su reputacifn camercial, su visién para {ntroduccibn de nue
vas tfcnicas de trabajo, el adiestramiento de personal y, finalmente el estado

de las mstalacid\es, la maquinaria y el inventario de productns y materias pri-
mas.

En forma particular, debe resaltarse la labor de la administracibn de
la anpresa. la competencia administrativa se reflejarf en log resultados de ella
en su nivel de ventas, en la imagen que el piblico se forma, en la moral de sus -
anpleados. Se trata también de irvestigar la buena voluntad, ademds de la capaci
dad, por parte del deudor, para cumplir sus obligaciones, ya que 1o que ha ocurri
do en el pasado, probablemente se repetirf en el futuro. Una empresa puede tener
excelentes resultados financieros, pero si la administracién carece de conccimien-
tos y determinacifn, en poco tiempo €sto se reflejar§ en la situacibn financiera,
El otro extrenn tanbién es inportante: cuando una empresa tlene una satisfactoria,
pero no muy fuerte condici6n financiera y muestra disponer de una excelente admi~

nistraci®n, que hace la operaci6n rentable y proporciona ganancias a sus accionis

tas, tal hecho constituird un punto a su favor. MNros factores, cardcter y capa-

cidad de los administradores, deben coincidir para que se otorgue el cr&dito a la
anpresa, (66) ,

Tradicionalmente, las relaciones de cr&dito se han fundado en aspectos
cualititativos de los individuos que dirigen las erpresas, mixime cuando son po-
quedias. Tero no es ésto el (nico aspecto que debamos considerar, tenomos que en

riquecer nuestro juicio com todos los elamentos mencionadoy en los puntos anterio
res.

(66) Veldzquez, Canlos A.- Ob, Cit. Pdg, 10



A pesar de lo comentado antericrmmente nos surgen preguntas oamo
las siguientes: i

¢Conocamos realmente a los hambres que dirigen la empresa, a tra-
vés de su estilo administrativo, manejo de relaciones p(blicas u otras de -
sus caracterIsticas, y podanos emitir un juiclo acerca de su capacidad?

¢Conocemos el prestigio de los principales ejecutivos de la ampre-
8a y Sus antecedentes en el campo profesional y administrativo?

Tamardo en consideracifn la edad de los dirfgentes actuales, ¢est8
garantizada la continuidad de la administracifn en su miamo grado de calidad
¥: on caso de cambio, hay capacidad de adaptacifn y con que equipo se cuenta?

Se trata de una ampresa de control familiar? ¢Cuenta su adminis-—
tracifn con wna cstructura profesicnal o es ésta de tipo paternalista?

Hay que recalcar que quien participa en la administracién del cré-
dito, no debe limitar su trato al aspecto meramente sacial, sino que tiene -
la obligaci6n de analizar la habilidad profesional de los ejecutivos de las
empresas.

E.- ESTUDIO FINANCIERO (CAPACIDAD DE PAGO)

Fsta faceta es de gran importancia porque aqui se analiza la infor-
macifn histérica de la empresa, sus antecedentes, los afos en que ha operado
y los cambios quo ha experimentado, tales cam aumentos de capital y disminu-
ciones del mismo, fusiones, reorganizaciones, etc. y ¢l efecto que dichos cam

bios han tenido sobre las operaciones. Otro aspecto es la distrilbuacién de su

capital, que puede estar en manos de una o muchas personas, camo es el caso -

de las grandes sociedades anfnimas, ya que, desde el punto de vista del cré&di-
to, la diversificacibn del capital presenta menos riesgos que la concentraci®n,
La linea de productos o servicios de la empresa tambifin debe analizarse, asf ~

oo la forma de distriluirlos o venderlos. Puede ser una empresa mayorlsta o

minoriata, exportadora o exclusivamente de mercados levcales, dependiente o in-
depenticnte de sus clientes y provecdores.,



la informacifn financiera que se reciba del cliente, tal como balan-
oes y estados de pérdidas y ganancias, es especialmente {mportanta en el andli-~
sis del cré&dito, Primeramente debe verificarse que estos documentos sean elabo
rados profesionalmente por un contador pdblico titulado y con arreglo al monto
molicitado; si éste es muy alto, dichos documentos habrin de ser certificados -~
por otro contador, independiente de la empresa, pero que esté en posibilidad de
omitir una opinifn calificada sobre la veracidad de los hechos y cifras que fi-
quren en los documentos, Es preferible el trémite anterior, ya que frecuentemen
te los estados financieros se prestan a fraudes cuando no estén auditados ni cer

tificados, BEs importante la 8tica profesional del contador para asegurar la ca-
lidad del trabajo realizado,

Nemids de 1o anterior, es importante que el funcionario bancario o de
crédito visite las oficinas del cliente, lo que le aywlarf a formarse una imagen
mis exacta de la empresa, caw algo real y tangible, y no s6lo por los nGmeros.
Oon esta visita se camprobard si el rea donde se localiza el negocio estd pros-
perando, sf las condiciones de la planta y el equipo son modernos y funcionales.

Los registros de los bancos y centros de informes de créditos son de
una gran utilidad, ya cque muestran la forma en que el solicitante ha hecho uso
del crédito en el pasado y en consecuencia lo que se puede esperar en el futuro,

"EL andlisls de Los estados financiercs como complemento necesario de
ta aecabacin de infonmacidn, es La operaclén de distinguin o separar Los compo
nentes que los Antegran, para conocen sus onlgenes, explican sus posibles proyec
ciones, y conocen sus principios y elementos con el fin de detenminan 84 ta es--
twctura financiera de 2a empresa es adecuada o adolece de problemas que en dl-
tima {nstancia nepercuten en su productividad y en sus utilidades”. (67)

Todas las instituciones de crédito tienen cemn obligacién legal, el -
establecer un expediente para cada cliente que se le otorgue un crédito,

Esta obligacifn se consfgna en la Ley General de Instituciones de ~-
Cré&dito y Organizaciones Auxdliares de Crédito,

El artfculo 13 de esta Ley roglamentaba esta obligacién, que desde -
1941 ha sido reformada en 6 ocasiones,

(67) Gutifanez, Algredo F.- Los Estados Financieros y su andlisis, fondo de Cul-
tura Econémica. México. 1970.



, Originalmente el precepto cltado s0lo se aplicaba a los bancos de de~
plaito y sobre los créditos que no tuvieran garantfa real.

Ia reforma del 3 de Enero de 1974 del artfculo 13 aclard la obligacifm

3o las instituciones de cré&dito de abrir expedientes a los solicitantes de crédi~
to.

El texto actual del artfculo 13 de la ley citada, establece que la Co-
misidn Raclonal Bancaria y de Seguros, mediante reglas de carfcter general, doter
minard la documentacifn e informaciBn que los bancos de depdsito deberdn recabwr
para créditos o préstanos de cualquier naturalegd con o sin garantfa real, ast -

aro los requisitos que dicha documentacifn debe reunir y la periodicidad con que
deboar8 obtenerse, (68),

La documentacifn que las instituciones de cré&dito estdn obligadas a so~-
licitar a sus clientes es la sigulente:

1.~ En cré&litog mayores de $.-100,000.00 el Gltimo balance y cuenta de
pérdidas y ganancias autorizados con la firma del d-udor.

2.~ En créditos de mis de $,.-200,000.00, los balances y cuentas de pér-
didas y ganancias correspondientes a los tres afos irmediatos anterfores a log -

quir huhiere practicado, en el supuesto de que iniclen operaciones en un perfodo
menor,

3.~ En crfditos de mis de un milldn de pesos, ademds de los docunentos
citados en el punto anterior, el Gltimo balance anual, certificado por contador
pblico, Adkeids relaciones analfticas de los principales renglones del balance,
firmadas por el deudor o persona facultada, (69),

F.~ CAUSAS DE RECHAZO POR PARTE DE LOS BANCOS,

BEn la mayorfa de los onpresarios que saben que on cualquier momento --

(68) Acosta Romero, Miguel.- Qb, Cit. Pig, 258,
(69) Acosta Romero, Miguel,- Oh, Cit. Pig. 260,



necesitarfn del auxilio de un crédito bancario, existe una inquietud por el des-
oonocimiepto s1 el mismo les serd concedido.

Es de vital importancia sefialar que la informacin que se proporciona
a una Institucifn de cré&dito por parte de los solicitantes de cr&lito, en la tow
talidad de los canos se transforma, tanto para adecuar la informacifn a los for=

matos de andlisis del banco, caw para hangeneizar, cantidades y partidas que -
generalimente no lo san,’

Una vez detectadas aquollas solicitudes de crédito que refnen todos los
elamntog para ser financiados por la banca camercial, no se debe ignorar la po-
sibtlidad de encuadrar la operacifn en un marco que permita abatir el costo de -
financiamlento a través de los mecanismos de apoyo que para el desarrollo de la ~
mediana ¥y pequena industria existen en nuestro pats,

Son infinddad de elamentos los que se deben considerar cuando se anali-
zan las causas por las que se rechazan las solicitudes de crédito.

Debemos distinquir primerar--te dos grupos:

1.~ Causas imputables al banco.
2.~ Causas imputables al cliente.

No necesariamente las causas de rechazo de solicitudes de créfdito son
{mputables siampre al cliente. FExisten casos en los que algunas solicitudes de
crédito no tuvieron @xito por causas intermas de la institucién bancaria,

Alqunas otras no se reflejan por ineptitud operacional o desconocimien
to y rigidez del banquenro, sino por causas tan ajenas a su voluntad oxn a la del
cliente, y sin anbargo, inpiden otorgar el crédito.

Algunas de las causas {mputables al banco son por ejemplo:

1.~ "EL encafe Legal" ya que una buena parte de los fondos cue recile
se quadan en depbsito en el Banco de México por este concepto.



2.~ El remanente que queda en los bancos para sex prestado estd con-
cionado a ser invertido en determinados sectores industriales o agropexuarios
msiderados de interés prioritario.

3.~ Debido a la demanxla de crédito y el poco dinero para satistacerla,
dliga a los bancos a seleccionar a los sollcitantes lo que ocasiona el rechazo
je las solicitudes para quienes i reunen los requisitos establecidos.

1o anterior obliga al solicitanto a presentar sus peticiones en forma
casi perfecta,

4.~ No falta de incapacidad y visién de alqunos ejecutives (ue llogan
a ocupar puestos de decisifn dentyo de la institucién de crédito.

5.~ La falta de personal capacitado camo son los analistas de crédito,

que tan importante papel juegan en el crédito, es otro de los hechos cque pueden
causar retraso o rechazo de inmumerables solicitudes.

6.~ Hay Instituciones que debido a sus polfticas internas aplican a -
todos los clientes la misma tasa de interés y camisiones por servicion determina
dos.

7.~ Cuando existen otros canales de financiamiento, el bano) aconseja
al solicitante la mejor fomma de celebrur la operacifn.

8.~ Una causal de rechazo importante y qua se presenta en ocasiones es
aqe:lla en la cual existe un mmento de restriccidn general de cré&ditos,

Min en este caso las solicitules perfectiamente bien presentadas, son
rechazadas,

Cam podanos darnos cuenta estan causas de rechazo no se deben exclusi~
vanente a la falta de {nterés de la institucibn de crédito, sino que influyen otros
factores que cobligan a tamar decisiones de rechazo.

Ex{sten tambifn causas que son imputables al cliente, entre las que jade-
mos senalar las siquicntes:



1.~ Que al barco el c}iaﬁte no le soporte la seguridad de recuperacion
del créiito en el plazo y condiciones estipuladas.

Esta es la razfn primordial por la que se rechazan muchos cré&diitos en
las instituciones de —- to,

2.~ Que existan antecedentes de incumplimiento de pago por créditos -
otorgados anteriommente o con otras instituciones de crédito.

3.~ 1a falta de garantfas adecuadas para respaldar el otorgamiento del
crédito y asequrar al banco el cumplimiento del mismo,

4.~ Que al presentar la solicitud no lleve los documentos o informacifin
oaplota y correcta para la decisidn répida de otorgamiento o rechazo del crédito.

5,~ El poco conocimiento que se pueda tener del solicitante, ya s por
no trabajar anteriormente con el banco o por canalizar sus recursos con otru,

6.~ La falta de cumplimiento por parte del acreditado del compramino -

contrafdo con relacifn a la reciprocidad que debe proporcionar al banco por el
crédito otorgado.

7.~ Que la productividad que pueda dar el cliente sea nula o miy pobre,
lo cual no es favorable para el banco.

8.~ Que la institucifn de crédito detecte una nula o mala planeacibn -
financiera en la empresa,

Si el banco se da cuenta que la enpresa ostd siendo manejada deffciente~

mente en el aspecto financiero no se arriesgard para el ototgamiento de ningln cré
dito,

Las anteriores, son algunas de las muchas causas de rechazo de los crédi

tos solicitados a los bancos, existiendo michfsimas mis que nerfa interminable e-
nunciar.
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G-CONCLUSIONES -

El cré&dito naci8 como consecuencia de las necesidades de la humanidad y su

primera manifestacin fue el .trueque y se realiz8 en especie, por esto se

puede decir que el crédito es tan antiguo cawo la histaria y cultura del -
hombre,

La evolucién que ha tenido el c— to hasta nuestros dfas se presenta en ~

log mercados financieros internos y en las operaciones internacionales de
orédito con la intervencifn de Bancos extranjeros.

108 bancos o instituciones de crédito tienen amo funcidn la captacién de
rorursos en sus diversas formas como son, los deplsitos a la vista, inver-
sinpes, ahorro, etc., para centralizar los capitales disponibles, para dig
tribuirlos en operaciones crediticias a quienes los solicitan por las nece
sidades propias de su actividad.

Es por esto que a las instituciones de cré&iito se les atribuye camo funcibn
primordial la intermediacién profesional en el mercado del dinero y el cré-
dito, siendo su ganancia la diferencia que existe entre la tasa do interés
que pagan por lo que reciben y 1o que se cobra por los créditos otargados.

A medida que los serviclos bancarios van evolucionando, por el miumo desa-
rrollo de la humanidad y por las proplas necesidades en el proyreso de la

industria y el amercio, los servicios van siendo m&s sofisticadon, origi-
nando con ello la modificacibn a las leyes y reglamentos para actualizar y
apegarse los mds posible a lo que demanda cada persona, sea ffsica o maral.

Desde el surgimiento de la primera Ley Bancaria en Marzo de 1897, y que fue
el primer instrumento jurfdico, que regulé la actividad bancaria, han surgi
do posteriommente nuevas leyes que han ido evolucionando por lan propias -

recesidardes crediticias principalmente, pero no s8lo en este agpocto, sino
que han murgido nuevos servicios,

La vigente ley bancaria es la que ocupa el quinto lujar desde el surgimion-
to de la primera. La ley actual entrS en vigor en Mayo de 1941 y clasifica
actualmente a la banca en macional y privada.

El tema principal de este trabajo es un servicio ofrecido por los bancos y
cada vez mis usado por sus clientes por el auge que tiene la inpartacifn y
exportacién de mercancias o maquinaria de otros paises., Por la seguridad

que representa tanto para el camprador como para el vendedor este tipo de

negocios es usado con mis frecuencia y por mayores mmtos. La sequridad s
encuentra representada por las instituciones que intervienen, ya que gerw-
ralmente son dos los bancos que respaldan la operacifin, uno de ellos es ma
cional y el otro, o en algunos casos, los otros son bancos extranjeros.
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Auxpue nuestra ley General de T{tulos y Operaciones de Cr&dito no considera
a ostog dooentos camo tftulos de cridito ya que no confieren a sus tenedo
res derecho alguno contra las personas a quienes van dirigides, si se encuen
tran respaldados para llevar a cabo su funcifn con pagarés a faver de las -
inatituciones a quienes se solicita este servicio. Memds de esta garantfa
para el banco que expide la carta de crédito el beneficiario puede recibir-
uma letra de cambio aceptada por el banco negociador, De esta manera pode-—
mos ver que a pesar de que las cartas de crédito no se consideran tftulos -

da crédito, su negociacifn implica el uso de estas aunque sea en forma ind{
recta,

Un documento que es oonsiderado como titulo de crédito es el conocimiento -
do embarque que ampara las mercancfas motivo de la transaccién canercial,
y @8 uno de los documentos que exigen los bancost gque intervienen en esta o~
puracibn para efectuar la liguidacifn. A este respecto las instituciones -
de crédito taman en consideracién la doamentacifn presentada por el vende-
dor, sin tamar en cuenta la calidad o buen estado de la mercancfa, sin em—
bargo debemos considerar que si las {nstituciones que intervienen en estas
operaciones camerciales tuvieran personal especializado podfan proporcionar
un servicio mis campleto para sus clientes verif{cando que las mercancfas =
se encuentren en las condiciones deseadas par el camwprador.

Posiblemente con el transcurso del tiampo y progreso y desarrollo de esta
actividad cmercial vayan surglendo beneficics recfprocamente cam lo ha si
do en cuanto a la legislacibn bancaria.

Generalmente las campanifas o personas que utlizan este tipo de créditos co-
merciales se encuentran bien documentadas schre las mercancfas o maquindriag
que desean cbtener, en ocasiones ya hasta contacto han tenido con quien de-
sean llevar a cabo su operacién, sin embargo, también deben tamar en cuenta
sl es posible que cbtengan el financiamiento y la intervencién de la Insti-
tucién de crédito para celebrar la operacifn.

Desde luego que no es facil ni en forma inmediata cbtenerlo, para ésto es -

necesario reunir ciertos requisitos que pide el banco que dard el servicio
Vv que pueden per entre otros los siguientes:

El solicitante deberd tener establecida una 1fnea de cré&dito, para lo cual
habrd presentado sus estados financieros y relaclones analfticas, con lo -
cual el hanco ya tendrd antecedentes do la ampresa y su actividad, indepen
dientemente de conocer su solvencia econémica y trmerlo catalogado camo su
jeto de crédito. No existiendo lo anterior y siendo cliente del bunco se
le solicitar§ la documentacifn respectiva con la finalidad de atenxkerlo, no

8in antes verificar el movimiento de sus cuentas e i{nvestigar si lo que so-
licita va de acuerdo con su actividad.

Tanbién deberS tener una antiguedad minima como cliente, ademis de conocer
sus antecedentes crediticios con otras instituciones.
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Existen muchos requisitos para atender al golicitante de este servicio que
sarfa diffcil mencionar, pero lo impartante es g:e para cbtener el crédito
no surjan imprevistos que retrasen su negociacifn o inclusive llequen a per
judicar a las partes com la cancelacifn de la transaccifn camercial.

El que sea otorgado un crédito, cualquiera que sea, a alguna persona, ya sea
fisica o moral, no Indica que se haya investigado a fando camo debiera suce-
der nl que se haya amplido exactamente oo los requisitos indispensables -
para su otorgamiento, Desafortunadamente intervienen factores ajenos a las
politicas de las instituciones. Clerto es que existe un departamento de cré
dito que verifica el eficaz cunplimlento de polfticas de operacifn, sin em-
bargo en ocasiones debido al exceso de trabajo que puede existir en ese de-

partamento o a la deficiencia del personal, estas operaciones pasan desaper
c¢ibidas.

Estos casos suelen presentarse cuando los funcionarios de sucursales gozan -

de facultades de crédito, operindolas a su libre albedrfo sin apegarse a las
polfticas fnstitucionales.

De ahf que la morrlidad mercantil que pudiera existir de una persona a la —
que se le otorgé un crédito no sea detemminada a tiempo y pueda causar pro-
blemas para la recuperacién del adeudo.

A pesar de que existen lineamientos juridicos e internce en las operaciones
de cré&dito y que la preocupacifn del estado es famentar la actividad eooné—
mica del pafs exhortando a las instituciones de crédito para que los crédi-
tos concedidos no sean especulativos a pesar de estar garantizados plenamen
te, sino que sea benéfico para la cammnidad, existe a gran escala la solici
tud de créditos para la adquiisictn de maquinarfa, que queriéndolo o no vie
ne a sustituir al hamwbre, redituando mayor produccifn. Los criiditos para -
la impartacifn de maquinaria de otros palses es cada vez mds frecuente y el

industrial ya no tama en cuenta la creacifn de nuevas fuentes de trabajo si
no la mayor produccién con menos mano de obra y costo reducido.

Desafartunadmente no es posible frenar la produccifin de las empresas, pero
si hubiera un organiam que evaluara la importarcia de adquirir maquinaria
moderna con el riesgo de crear desempleo, se podrfan hacer estudice que pa-
dieran solucionar el problema o cuando menos se intentar8 buscar otros medios.

Ya hemos menclonado scbre ciertos requisitos para la cbhtencibn de créditos -
bancarios, pero debemos hacer &nfasis sobre lo que a doaumentaci@n se refie-
re, ya que nuestra Ley General de Instituciones de Crfxlito y Organizaciones
Auxiliares sefiala que de acuerdo al monto, el solicitante deberd entregar -
estalos financieros o balances actulizados, asi camo estados de pérdidas y -

gananciag, y en algqunos casos relaciones analfticas & cilertos renglones del
balance.

Casl la mayorfa de las instituciones de crédito, ademds de la documentacién
sofialada en la ley solicitan otros elementos oumo son: referencias comercia-



les y particulares, relaciones de segurcs, Yy en algunos casos principalmen
te en créditos a mediano o largo plazo, estados financieros proforma. l[o

anterior tamando en cuenta que la experiencia en los créditos no siempre ha
sido satisfactoria en su recuperacién.

Serfa conveniente y que se cumpliera eficazmente la boletinacibn definitiva
o por un tiempo razonmable de clientes moroscs con la finalidad de reducir -
la cartera vencida en todos los banoes.,

Es una situacifn camprametedora y diffcil debido a que existen muches inte-

reses de por medio, pero considero que ayudarfa a la banca a fanentar la —
econamfa nacional con un crecimiento mds sano,

En muchas ocasiones las instituciones de cré&dito se encuentran limitadas a

otorgar créditos debido a la cartera vencida que existe y se van autorizan-
do de acuerdo a la recuperacifn que vayan teniendo en ese remglfin, Por —

otra parte las limitaciones por el Banco de MBxico y Canisifn Nacional Ban-
caria y de Sequros para el otargauiento de cré&diito.
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MULTIBANCO COMERMEX, S. A.
INSTITUCION DE BANCA MULTIPLE

MEXICO, O. F,

Departamento de Créditos Comerciales
Fecha:

Ref: Crédito Comeccial Irrevocable No.

r B

L |

Muy sclor(es) nuestro(s):

Nos referimos a su solicitud de fecha... . .
aperturs (wmodificacion) de un crédito comercial luevocabl: a lavor de

De acwerdo con sus deseos hemoas establecido (modificado) el credito comercial

No...ovonnns cuya copis sdjuntamos, el cual se notificard al beneficiario, por conducio de
nuestro

Le(s) rogamos se sirva(n) revisar dicha copia de inmediato. a fin de cerciorarse que
los térmimos y condiciones de nuestro crédito se ajustan en todo a sus instrucciones, En
caso de encomtrar alguna discrepancia, le(s) suplicamos comunicarse con nosotros a la

mayoe brevedad posible, por escrito, haciéndonos las aclaraciones que procedan, a fin de
que efectuemos las correcciones necesarias.

De mo recibir tales observaciones en un plazo breve, consideraremos aprobados por
usted (e3) las coadiciones y términos de este credito.

Damos a usted(es) las mis cumplidas gracias por su atencién y quedamos como sus
afextislmos, stentos y seguros servidores.

MULTIHANCO COMERMBEX, S. A.
Oficina en México.

117 M »”



MULTIBANCO COMERMEX, S. A.

Satimados Sefiores:

FECHA
REF.: Crédito’ Comercial Nim.
FORMA DE PAGO:

Debido a la negociacidn que se ha efectuado al amparo del Crédito Comercial citado en referencia,
el cunl fue estabiecido por cuenta y orden de ustedes, formulamos esta LIQUIDACION, rogando
su conformidad en la copia, tanto por la Documentacién anexa, como por ias observaciones que

en su caso son indicadas:

( IMNATE KLCIADD NURSTRA  COMIKMN

INTERRSER D§ REENDOLMD LA | FOMINONES ¥ GASTOR IEL CORRERS TOTAL A MU CARis i

DOCUMENTOS:

[FACTURAS VISADAS

FACTURAS COMERC;
CONOC,E

LISTA DE EMPAQUE

CERT. DE CALIDAD

CERT, SANIDAD
CERT, DE_PESO
LISTA_DE PESQ

OBSERVACIONES: [3 ESTA OPERACION CAUSARA INTERESES AL ti ANUAL, SINO
ES CUBIERTA EN 48 HORAS, A PARTIR DE LA FECHA DE ESTA LIQUIDACION.

NOTA:

La revidin ds o it ba sdsto entdad A

ta. petn de weaetidu san el uso comescial ho
asumimon eaponaablinlad slguna por 1a autentict
dad, valider 0 eflencis e hm misthon documentis,
por Ine runsecucician e ablsa dretven, por la clase,

canlidad, radidad, o cuslesqulera victm, o defectoa |

e laa meseanciaa que e dicen  ampatadar por
dlen decumenton,

LIRALR

Atentamente,

MULTIBANCO COMERMEN, S,
Depto. de Créditoa Comerciales.
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