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ASPECTO PRACTICO LE LAS TÉCNICAS BÁSICAS 
PARA EL OTORGMIENTO LE UN CRÉDITO BRINZIO 

CAPITULO 	1 

CRÉDITOS UtERCIALES 

A) ANTLCEDENTES 111STORICOS DE LA BANCA EN MEXICO. 

Desde hace medios siglos, cuando el la more par sus naturales 

características de sociabilidad empezó a agruparse formando aldpa,-; y - 

pueblos, surgieron sus primeras relaciones comerciales. 

El trueque, o sea el cambio de una cosa por otra, constituyó 

el origen del comercio entre los pueblos y algunos productos eran utili 

zedas preferentemente para consiaorar el valor de los otros. Así como 

la carne y las pieles fueron las primeras mcnedas que el hombre utili-

zó cuando su principal actividad era la rarería, en la época pastoril - 

el ganado se empleó como medida de valor, porque los animales irritan mo 

verse fácilmente de un lugar a otro y tenían una vida más o menos larga. 

Y así, a medida que se desarrolla el cunercin entre los hom—

bres, surgen nuevas necesidades para facilitar el interwrbio de sus --

productos. Conforme crece la actividad económica de los pueblos, se -

crean también determinadA9 prácticas financieras que scm la cuna de nues 

tro moderno sistema bancario. 
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Con el trueque surge el crédito en especie, pues era suficien-

te quo alguna persona prestara algún objeto o bien a otra, para que ésta 

prometiera devolver otro semejante. De ésta se puede desprender que 

se hacía la operación dentro de un marco de confianza siendo ésta la ma-

nifestación:ola primitiva sobre el origen del crédito. Con el crecimien 

to de estas operaciones las necesfampa de la sociedad se volvieron tan 

complejas, que con el transcurso del tiorpo hubo necesidad de crear un -

elemento que controlara más eficazmente estas transacciones, la moneda. 

Can la mcneda, se estima surgieron los primeros banqueros ya -

que con aquella se incrementaron las operaciones de crédito cobrando ma-

yor intensidad cada día. 

A continuación haronas un breve estudio sobre la evolución de 

la banca. 

BABILONIA - 3000 A. C.  

Lb la antigua Babilonia, o 	J4ntraremos las primeras huellas de - 

una actividad que con el tienpa llegaría a constituir uno de los más --

fuertes baluartes en la economía de las naciones, el sístole bancario -

del siglo veinte. 

Los sumarios, que hacia el año 3000 a.c. habían ocupado la ma-

yor parte del sur de Babilonia, desarrollaron una civilización cuy avan-

zada, bajo el dominio de reyes que eran al mismo tiempo sacerdotes. Es-

ta Exa miseria que durd hasta el año 2300 a.c. tury, coro base ecorY5Nlea 

la agricultura, cultivándose principalrente: alada, trigo, lloirtalizas y 
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dátiles, sin descuidar otras actividades eximo la ganadería, orfebrería 

y la producción de telas finas de lana. 

E el comercio y la industria se extendieren al campo interna-

cional, llegando a Siria, Asia Amor, Egipto y Persia y posiblemente has-

ta la India. 

Bajo la III dinastía de Ur (2294-2137), el comercio de la ban-

ca se desarrolla en toda Babilonia, por los dioses banqueros, cuyas dos 

operaciones principales eran la recepción en depósito y el préstamo(1). 

Las operaciones de cambio, préstamos y otras actividades que - 

podemos considerar como bancarias, se efectuaban preferentemente en los 

templos. Estos eran los lugares más seguros para salvaguardar los va-

lores en un tiempo en que el hurto era práctica habitual, por otra parte, 

Ice tenplos se enonntraban en el centro de los mercados públicos, ya des 

de aquella épere, los primeros banqueros, si así podemos llamarlos, con-

sideraban no solamente factores de seguridad para realizar sus operacio-

nes, sino también ecanemicos y demográficos. 

La primera civilizacie* comercial la desarrollaren los babilo-

nios y es asombroso que en nuestros días se practiqum las operaciones y 

transacciones que ellos ya efectuaban, aunque fuero rudhmentariamente — 

por castas privilegiadas; préstamos garantizados caen pagarés, escrituras 

de propiedad, contratos de arrendandento, testamentos, hipotecas y aún 

operaciones fiduciarias. 

L43 más importantes leyes que gobernaban este pudolo, fueron - 

dictarlos lor el Rey ilamnerabi aproximadamente hacia el año 1700 a.c., -- 

(1) Bauchv Gluiadicy, Manio.- Operaciones Bancarias, 3a. Edición, Mé-
xico, Editorial Porrua, 1918. Pag. 1, 
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incluyendo su código cerca de 280 leyes que contenían condiciones para -

contratos cemerciales,•asf COMO cartas reales y mandatos, preporcicnando 

una idea clara de la vida y aspectos administrativos de la época. 

Este código fue esculpido en un mornemnto de piedra negra que 

aán se encuentra en el museo de Louvre, Francia. 

En Babilonia existió el banco más antiguo de que se tiene cono 

cimiento en los anales históricos, fue "El Banco de Egite", cuyas funcio-

nes primordiales eran, la guarda de metales y la realización de pagos y 

cobros por cuenta de clientes. Se utilizaron formas rudimentarias de 

letras de cambio para asegurar conyarmisos crediticios. La más antigua, 

conocida hasta la fecha, se encuentra en el Museo Británico con el nombre 

de "Tabla de Egibes" (2). 

GRECIA 

En Grecia también se encuentran huellas del sistema moderno — 

bancario. 

En los siglos III y IV a.c. nace el servicio que actualmente -

se conoce como custodia de valores, se practicaba en el Partenón y otros 

templos paganos, como el de Efeso y el de Belfo. 

Las creencias religiosas, las supersticiones y tenores del pue-

blo ateniense, dieron oportunidad a ésto, y los sacerdotes de los templos 

no se conformaren sólo con el cobro de determinados cargos por custodia - 

do valores, sino que iniciaron un sistema de crédito utilizando tanto los 

valores depositados como sus propios recursos, lo que pronto fue imitado 

(2) Peat, L y Veylac, R.- El crédito y la organización Bancaria.- In—
ducción de Luis Nuevarnena, México, Editorial América 1945. Pag. 25, 
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par otras castas privilegiadas que se dedicaron a la misma actividad 

ter-lamente. 

A pesar de que registraban diariamente sus operaciones y a ca-

da depositante se le llevaba una cuenta individual, se le identificaba -

en fonna por danés curiosa, ya que para que pudieran disponer de sus va-

lores, tenían que pronunciar una palabra, hacer una seña o mostrar un --

sí/aboba detenainado, o sea que operaban por medio de contraseñas. 

La acceda aparece en Grecia, cerca del año 687 antes de nuestra 

era, atribuyéndose sus invencien a Gyges, quien ideó sustituir los lingo-

tes de plata de peso y forma variables, por fragmentos de metal unifor--

mes aculadas por medio de una señal que garntizase oficialmente su valor. 

La introducción de la moneda alteró en Grecia el régimen esta-

blecido desde siglos. En el año 594 Solón consagró en Atenas la supre-

macía del amerciante y autorizó el préstamo a interés, sin poner límites 

a la tasa. El "dragma" de Atenas, se convirtió en la moneda internacio 

nal del mundo mediterráneo. Los "tralezitas" y "colubitas" eran peque—

ños prestamistas y cambistas de dinero en Atenas. (3). 

RO 

Entre los años 300 y 146 a.c., Roma cctiquist6 el Mediterrántm,-

nuevaa leyes y un nueva orden nació, y con ellos, nuevas oportunidades pa 

ra un neyor crecimiento del comercio y las finanzas. 

Discípulos de loe griegos, los banqueros privados romanos prac-

ticaban todas las operaciones de los "traperitas". Recibían dep6sibm - 

(3) Bauche CaAaadiego, 	Ob. Cit. Pag. 2. 
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que reenbolgAbAn a la vista del depositante o a la presentación de che-

ques dirigidos por loe depositantes a sus cajas. 

Dos o tres siglos antes de la era cristiana, nace en Roma la -

nueva clase de los caballeros, intermedia entre patricios y plebeyos, quin 

res a pesar de su tuja procedencia, se elevaron sobre su clase debido pri 

mordtalmente, al couercio y a las grandes fortunas que lograron acumular. 

A este respecto, instituyeron las primeras sociedades comerciales, crearon 

oanpahías de navegación, seguros marítimos y llegaron a fundar hancce.(4). 

En Rana, el centro financiero era la calle de Jaro, que formaba 

parte del faro romano, en que funcionaba un sistema bancario con :ruchos, -

rasgos similares a los que veme en la actualidad: apertura diaria de cuen 

tas, depósitos, retiros, préstamos, cartas de crédito, etc. 

A loe banqueros de Rana se les llamaba Argentarli. En forma -

incipiente practicaban algunas operaciones bancarias, como pagos y cobroo, 

liquidaciones de herencias, carera y venta de metales preciosos y de mone-

das extranjeras; fideicomisos y testifación de contratos. Utilizaron --

una especie de letra de cambio que no era endosabla, y tres clases de 

bros: caja, cuenta corriente y diario, los que servían para dar fe en jui-

cios y litigios. La actividad era perfectamente regimentada por el go—

bierno, que también usaba a los banqueros como peritos crediticios o fisca 

les (5). 

(4) Wit, L, y Veyme, R.- Ob. Cit. Pag. 29. 
(') CotUng, AtIned.- Historia de la Banca. Traducción de Enrique Ortega 

'lisia. Editorial Zeus, España. 1965, Pag. 25. 



CHINA. 

Justo es que nos refiramos a China, a quien se debe otra de las 

grandes aportaciones, si no es que la más importante para el desarrollo -

de la civilización occidental y en particular para el desenvolvimiento de 

tan incipiente sisbmna bancario, por su invención del papel, aproximedarren 

te en el año 105 de nuestra era. 

Este fue posiblemente uno de los descubrimientos más trascenden 

tales ya que hizo posible posteriormente la emisión de papel moneda, cer-

tificados de depósito, letras de cambio, etc., así cano el poder llevar -

los registros necesarios para los bancos, en forma práctica, económica y -

fácil transportación. 

La manifestación crediticia más antigua, se localiza en la le-

gendaria China, unos ocho siglos antes de nuestra era, Marco Polo observa 

en la corte de Kulai-Kan, billetes similares a los de banco utilizados pa-

ra efectuar transacciones comerciales. (6). 

Los chinos perfeccionaron muchas de las operaciones financieras 

que se efectuaban, incluyendo la transferencia de fondos de una provincia 

a otra. Se debe también a ellos la introducción del sistema de giros y le-

tras de cernido, así cana la expedición de certificados de depósito, alivian 

do con ésto los riesgos para el viajero y crmexciante, de llevar pesadas --

bolsas de oro y plata. 

Una de las más importantes fuentes de ingreso de los financieros 

chinos, provenIa del otorgamiento de créditos a las exportaciones do sal y 

(6) Pe-til, 1. y Voynne, R.- Ob. Cit. Pag. 22. 



hierro a Doma. 

En la Edad Media, las operaciones bancarias que adquirieron -

gran desarrollo en Proa, tuvieron una declinación con la destrucción del 

imperio reman° por los bárbaros. Durante sus primera mitad, tanto el -

crédito como el comercio tuvieren una vida negativa, debido en gran parte 

a que el régimen econánico era dominantemente local, doméstico y de con--

sumo. (7). 

Otra idea que influyó en el declive de las operaciones bancarias 

fue considerar a la usura oana pecado ya que estaba terminantemente prohi-

bida por la iglesia con base a la filosofía aristotélica, de que del dine-

ro no podía salir dinero. 

Los áticos traficantes en dinero y crédito átenla loe israelitas, 

y los italianos originarios de los estados ladarados que dieron lugar a -

una serie de operaciones que adquirieron su ncnbre, como "el préstamo len-

bardo¿. (8). 

EL RENACIMIENTO.  

Con el renacimiento llegare() a los albares de la banca moderna. 

Con respecto al origen de la palabra, "baila)", algunos autores 

aseguran que su origen proviene de la palabra alemana "bank", que quiere -

decir literalmente arren~tento, acurelación y gua usaban para denaninar 

un fondo de acciones de capital. 

Otros se remontan a ópccas anteriores y encnaentran el origen - 

(7) PvliA, t. y Veynac, R.- Ob. Cit. Pag. 31. 

(8) Acota Romemp, Migue(.- Derecho Bancario, la. Edición, México, Editorial 
Porrua, 1978. Pag. 74, 
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de la palabra en el mueble o mesa que los cambistas utilizaban para amon-

tonar monedas de diferentes lugares para celebrar sus operaciones. Ase-

guran que de aquí se deriva la palabra "bancarrota", que proviene del he-

cho de que cuando algún cambista fracasaba o el negocio no prosperaba, - 

haclapedazos el mueble en que operaba. 

El auge pasarela' hizo necesario el contar con instituciones - 

especializadas que manejaran los detalles del financiamiento al ccmercio. 

De esta forma surge la primera institución que podemos conside-

rar como líder  en La banca moderna. El Banco de Barcelona en 1401, a --

quien algunos historiadores atribuyen también el origen del cheque banca-

rio. 

Con la creación de este banco, algunas operaciones enpezauxxx a 

tener forma, cano los depósitos que podían ser retirados por sus benefi—

ciarios sin previo aviso, y a pegar de que no fue sino hasta 1609 cuando 

se generalizó el uso del cheque, el Banco de Barcelona aceptaba ciertas - 

formas de orden de traspaso de propiedad de los depósitos cuando eran da-

dos por los consejeros de la ciudad, afectando sus propios depósitos. 

LA BANCA EN MEXTCO.  

En M6xico la actividad crediticia se ruta hasta la época pre-

hispánica. Nuestros pueblos antiguos efectuaban operaciones de préstamos, 

pero sobretodo, utilizaron símbolos de intercambio ano fueron el cacao, -

los canutillos de oro y las plunas (9). 

El maestro Octavio A. liernálxklz (10) MI dice que los primeros - 

(9) Lobato López, flmsto.- El Crédito en México. Fondo de Cultura Económi 
ca. México 1945. Pag. 18. 

(10) Hoinándcr, Ociavio A.- Derecho Bancario Mexicano. Tomo 1 Pag. 13. 
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vestigios del crédito en México se manifiestan entre los aztecas. 

En realidad, una de las actividades que ament6 las operaciones 

de crédito en gran escala, fue la empresa misma de la conquista de nuestro 

país por los españoles, en el siglo XVI, pues si bien estas empresas dermn 

dían de la corona, su iniciativa y financiación eran de particulares. 

los antecedentes en México de la actividad bancaria los encuentra 

la doctrina en los "pósitos" que eran almacenes de granos, que en ocasiones 

hacían préntanos de ellos a los campesinos pobres para que a la cosecha los 

pagaran con un interés moderado. (11). 

Con los "pósitos" existían cajas de comunidades indígenas que fun 

damentalmente fracasaron por ser manejadas por los españoles. (12). 

Caro ya se ha mencionado, los primeros intentos de financiamiento 

en la Nueva España comenzaron desde la conquista, financiamiento que trope—

zó con la falta de instituciones de crédito en España y que era otorgado --

por los banqueros de esa época, crxrerciantes acaudaladas que con el fin de 

obtener ciertas prerrogativas en el comercio, financiaban estas empresas, -

dando más que nada mercancías y pertrechos para tales fines. 

Es así como los conquistadores españoles pisan tierra mexicana -

encontrándose con una agricultura desarrollada, con un comercio que se ex-

tendía en la ami Tenochtitlan. En la industria se puede decir que era - 

casi nula. 

A pesar de lo anterior, no existían instituciones crediticias que 

(11) Acosen Rvmelo, 	Ob. Cit. Pag. 75. 

(12) evefing, Aelled.- Ob. Cit. Pag. 151. 
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pudieran auxiliar en el comercio. 

En la época Colonial no existieron grandes instituciones de cré 

dite, ni casas de cambio, ni banqueras; el crédito sólo consistía en prés-

tamos y paga a plazos. Sin embarga, la casa de moneda de la Nueva España 

en virtud del voltam) que acuñaba, era en su ticrlo la primera del mundo; 

ésto hizo que cuando el volumen de circulante, fue copioso, no quedó sitio 

para los docusentos eroditicios. A pesar de éso hubo crédito en la Oalo-

nia, que si bien no abundante y poco productivo por falta de instituciones 

especializadas, existieron otras cuyas funciones directas so eran el cré—

dito y sin embargo, se dedicaron a prestar. 

La iglesia, las tiendas de raya, los pósitos y las calas de las 

earrunidadFq indígenas, jugaron también un papel inyortante en el crédito 

agrícola, por medio de las habilitaciones y los avíes, almarias de estas --

instituciones fueron más perjudiciales que benéficas en el (kniarrollo de -

sus actividades (13). 

ni el año de 1782 existió el Banco Nacional de Eon Carlos, como 

sucursal del Banco del micro nontme creado en España por Carlos III. Su 

existencia casi pasó inadvertida ya quo su duración feemuy corta, debido 

a su fracaso. 

En México, las primeras huellas de un hallo) organizado, las en-

contrarlos en 1784, en la época colonial. El primer Lenco fundado en la 

Nueva España fue el Banco de Avio de Minas, dedicado a refaccionar a la -

minería. 

El Banco Nacional Monte do Piedad, surgió cien fundación priva-

da con un donativo de $ 300,000.- que le hizó Don Pedro Supero de Terreros 

(13) Mandad Gómez, Caato4.- la Banca Múltiple. Tesis. México 1977. Pag. 11. 



Conde Regla, con la denominación do Sacro y Real Monte de Piedad de Ani-

mas. Fue autorizado por Real Cédula de 2 de Junio de 1774 por Carlos 111 

de España y ocuenzól a prestar sus servicios desde el día 25 de Febrero le 

1775. 

El Monte de Piedad de Animas es la institución más caracteriza 

da del crédito prendario en la época colonial, hubo varias especies de -

montepíos particulares, al igual que prestamistas sobre prendas, paro el 

Monte de Piedad de Animas fue el más Importante por las facilidades que 

daba. Se taró crrag modelo tura su creación el Itinte de Piedad de Madrid. 

Después de la Independencia Don Lucas Alamán proyecta y se fun 

da en 1830 el Banco de Avío con el objeto de encauzar capitales particu-

lares dentro de una política de famito industrial. Su capital inicial 

fue de un millón de pesos. Su función principal consistié en &n 'altar -

e incrementar en el país las industrias textiles. El 23 de Septiembre 

de 1842 por decreto presidencial fue octinguido este baiux por falta de 

recursos para seguir operando. (14). 

Otro banco surgido casi simuluíneariente en ésta época fue el 

Banco Nacional de Amotización de la Moneda de Cobre. Fue creado el 17 

de Enero de 1837, su función era amortizar diversas clases de mandadas y 

emitir cédulas; no tuvo mucho éxito, ya que su duración fue muy corta. 

FLe suprimido por la ley el 6 de Dic.lurbre de 1841. (15). 

A partir del Oltimp tercio del siglo XIX, proliferaron una se-

rie de bancos, entre los que se pueden contar el Banca de Londres, Méxi-

co y Sudamérica, que estableció una sucursal en México el 22 do Junio de 

1864. (16). 

(14) Mokeno Crutanedo, Gilbekto.- La Moneda y La Banca en México. la. Edi-
ción. Imprenta Universitaria. Guadalajara. Jal. 1955. Pag. 29. 

(15) &luche Galciadicga, 	Ob. Cit. Pag. 21. 
(16) Acoeta Romo°, Miguel.- Ob. Cit. Pag. 76. 



Con la creación de este banco se inicia una nueva etapa en la 

vida bancaria del País. Es la creación de la banca privada cuya principal 

función y objeto fue atender las más aprendantes necesidades del ccmercio 

y otras actividades de la vida social y política del país. 

El Banco de Londres, México y Sudamérica, tuvo el mérito de in 

troducir al país la circulación del billete de Banco, difundió las acti-

vidades crediticias a través de instituciones especializadas. 

Ente Banco se encontraba originalmente establecido en Londres, 

pexo con autorización para fundar sucursales en México y en otros paises 

sudamericanos. La escritura péblica de esta sociedad se redactó el 2 de 

Mayo de 1865. 

Nace más tarde el Banco Nacional Mexicano, en virtud del contra 

to celebrado entre el Gobierno mexicano y el representante del Banco Fran-

co-Egipcio, caer) banco de emisión, descuento y depósito y comenzó sus ope-

raciones el 27 de Marzo de 1882 (17), a pesar de hah,rse celebrado el con-

trato de creación el 23 de Agosto de 1881. 

Cebido a que el Bancv Nacional. Mexicano adquirió cierto carác-

ter exclusivo, dejando fuera varios capitales, estos se juntaron para --

crear una institución que se opusiera a aquella y nace así el Banco Mer-

cantil. Agrícola e Hipotecario suscrito por capital casi Integro de espa 

Troles. Sus estatutos se publicaron el 6 de Octubre de 1881 y canenzó a 

operar el 21 de Marzo de 1882. 

La cunpetencia y rivalidad entre estos dos bufaos provocó una 

difícil situación para el Banco Nacional Mexicano, que fue salvado gra-- 

(17) flawle GaAc,ladiego, 	Ob. Cit. Pag. 21. 



cias a la actuación del Banco Mercantil, que admitió los billetes de aquel-

y éste fue el primer paso dado para la fusión. los dirigentes de artes --

instituciones se dieron cuenta que era imposible la marcha de los dos, baje 

la base de competencias y hostilidad y comprendieron que uno tenía lo que 

al otro le faltaba. El Banco Nacional Mexicano tanta la facultad legiti-

ma de su emisión, garantizada por la ley, y el Banco Mbrcantil la represen 

tación del capital mexicano y del comercio de la Repdblica. 

Lo anterior imlujo a estos bancos a una fusión total y cuyo con 

verde fue aprobado por la ley de 31 de Mayo de 1884, surgiendo desde entes 

ces el Banco Nacional de México. 

El Banco Nacional de México siguió siendo el cajero (lel gobierno 

y hasta a los billetes del Monte de Piedad se les citó un plazo de tres años 

para dejar de circular, lo cual no significaba que los demás teneos no pu—

dieran emitir moneda, sino que debido al privilegio otorgado al Banco Nacio 

nal, a los darás se les impusieron muchas restricciones para tal objeto. 

Con el ticsyx) fueron implantándose ciertos principios a través - -

de las concesiones que otorgaba el Gobierno Federal, quien determinaba las 

bases para las operaciones de las diversas instituciones de er&lito. 

la mayor parte de estas instituciones emittan billetes de banco y 

no ocistia una ley especializada que regulara sus actividad, provocando la 

anarquía y el desorden hasta que se dictó la Ley de Institución de Crédito 

de 1897. 

La revolución de 1910 culminó con la Constitución de 1917, que -

estableció el privilegio de csalsión a favor de un banco de Estado, que fue 



- 15 - 

el Banco de México, cuya primera ley orgánica es del 25 de Agosto de --

1925 y que °n'enramé a operar el primero de Septiembre del mismo aun. (18). 

En el año de 1925 se dan las bases para el bederno Sistema Ban-

cario Mexicano que empieza con la promulgación de la Lel/General de Ins—

tituciones de Cnéclito y Establecimientos Bancarios de 24 de Diciembre de 

1924, publicada en el Diario Oficial de la Federación el 7 de Enero de -

1925, con la fundacién también en 1925 de la Canislem Nacional Bancaria 

y del Banco de México, S. A., como instituto central único facultado para 

emitir moneda, de acuerdo con el articulo 28 Constitucional. 

A partir de la Ley de 1925, una serie de cuerpos legales regu—

laran la materia, como fueron la Ley General de Instituciones de Crédito 

y Establecimientos Bancarios de 1926, La nueva Ley General de Institucio-

nes de Crédito de 28 de Julio de 1932, y la Ley que actualmente rige el 

Sishasa Bancario Mexicano que es la Ley General de Instituciones de Cré-

dito y Organizacicens Auxiliares de 1941, que tiene inumerables reformas 

y adiciones hasta la fecha. (19). 

1.- EL CHITO EN 11)(103, 

Premisa necesaria al estudio de las operaciones bancarias, es 

sin duda la determinación del concepto de operación de cr&lito y de los 

negocios jurtlicos que a dicho concepto corresponden. 

Para tal efecto, ea u 	cesario hacer una distinción de los di--

vetees significados que la palabra crédito asure. 

(18) &luche. GaAciadiego, 	Ob. Cit. .Pag. 22. 
(19) Acipsta Ronwito, 	Ob. Cit. Pag. 76. 



En sentido estrictamente jurídico, la palabra crédito indica -

en primer lugar, el derecho subjetivo que deriva de cualquier relación -

obligatoria, y se oantrapcne al "Débito" que in cobre al sujeto pasivo --

de la relación. No .importa cual sea la causa, constractual o extracontrac 

tual, onerosa o gratuita, que dé lugar a la obligación. (21). 

Crédito es el "derecho que tiene una persona (autzedona) de re-

cibir de otra (deudigha), la prestación a que ésta se encuentra obligada"(22). 

Cfedito viene del latín cAedeAe que significa confianza. De una 

persona en quien se cree, a la que se le tiene confianza, se dice que es -

digna de crédito.(23). Refiriéndose a su ixyortancia el Doctor Cervantes 

Ahumada señala que "el descubrimiento del valor mágico del crédito, como --

generador de riqueza marca indudablemente un momento estelar en la historia 

del hambre". 

Indudableuente que las funciones bancarias han ido envolviendo -

poco a peco talas las esferas importantes en las que se desenvuelve el --

ser humano. Es sin duda el crédito el que ha tenido un desarrollo tan im-

portante y amplio que puede considerarse ceno la espina medular de los ban 

El crédito es por excelencia el sostén cemento° de tcxkm los - 

hartan; y mullas enyrecus. 

(20)-(21) fleco, Paoto.--Curso de Derecho Bancario. Traducción Raúl Cervantes 
Ahumada. Editorial Jus. México 1945. Pag. 21 y 22. 

(22) Ve Una, Rablef.- Diccionario de Derecho. Editorial Porrúa. México 1978. 
Pag. 162. 

(23) CCAVd4U4 Ahumnbi, Rad!, - Títulos y Operaciones de Crédito. Editorial 
Herrero. México 1973. Pag. 207. 
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Se puede considerar cama el origen y fundamento do las llamadas 

operaciones activas de los bancos. 

Detones hacer una distinción entre legue se conoce como 

be y lo que se entiende como operación de crédito. 

Areed Koch nos dice lo siguiente con respecto al crédito: "la 

disposición desde el punto de vista del acreedor lacked¿tante), y la po-

sibilidad desde el punto de vista del acreditado, de efectuar un contra-

ta do crédito, ésto es, un contrato cuya finalidad en la producción de --

una operación de crédito; mientras que por operación de eLédito dPhP en-

tenderse, por parte del acreditante, la cesión de la propiedad regulanren 

te retribuida del capital con la obligación de abonar intereses y devol—

verlo en la forma pactada." (24). 

pon relación a la operación de crédito, Joaquín Garrigues, non 

dice que "tecla operación de crédito implica el diferimiento do la presta- 

ción del deudor y por tanto un plazo. Pero no bada concesión de plazo ¿u 

pase el otorgamiento de Mallo. Para que exista éste, se requiere el - 

transferimento de la propiedad de un valor eccnánioo y el aplazamiento de 

La prestación equivahmte a la propiedad que se adquiere (conteleattela)".(25). 

Con este concepto de operación de ex-edito, Garrigues nos señala 

claramente lo que se entiende por propiedad, afirmando que es necesaria -

la transmisión de ésta para que ',mista el crédito. 

Ya teniendo una idea,  aunque sanara, sobro baque lie entieeki --

par crédito y lo que es una operación de crédito, podares hiblar y hacer - 

una ~Unción sobre lo que se puede entender por Operación do credíto y - 

Operación bancaria. 

(24) Koch, Mece.- El Crédito en el Derecho. Trad. de José Ma. Nava. Madrid 
1946. Pag. 21. (cit.por Cervantes Ahumada, Raúl. Ob. Cit. Pag. 208.) 

(25) Gavrigues, Joareufn.-Curso de Derecho Mercantil Tomo ll Madrid 1940. Pag. 
255 (Cit. por Cervantes Ahumada, Raúl. Ob. Cit. Pág. 20U). 
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Podanos afirmar que la operación de crédito y la operación ban-

caria se encuentran ligados estrechamente y forman una variada actividad 

económica de gran inyortancla para la sociedad de un país. 

Podemos afirmar que el negocio bancario consiste en recibir di,  

nexo del [radico, dándolo a quienes lo solicitan, siendo su beneficio la 

diferencia entre, lo que paga por su obtención y lo quo él cobra como in-

tereses por propulc.ionarlo. 

Una operación bancaria so define amo "toda aquella operación 

de crédito practicada por un banco con carácter profesional y como esla-

bón de una serie de operaciones activas y pasivas similares. (26). 

De la definición anterior encontraron que ro neregariamente --

boda operación de crédito es bancaria y no toda operación bancaria es de 

crédito, o sea, que las operaciones bancarias me pueden ubicar en el cam-

po del crédito o fuera de él. 

Una operación de crédito puede llevarse a d•nho por otra clase 

de personas que no sean bancarias en su determinación. 

Dentro de las prácticas generales del crédito bancario se puede 

hacer una clasificación del crédito en cuatro grupos: (27) 

a) Atendiendo al sujeto a quien se otorga el crédito, se divide 
en crédito privado y crédito p(BrItoo. 

b) Seg(n el destino que me le da, me clasifica en crédito a la 
pro:lección y en crédito al corlaron). 

el De acuerdo con las garantías que aseguran su reclyeraci6n,-

puéxle ser cr&lito Ferwnal o erNItto con garantía real, y 

(26) RodAtquez Rodttguez, Joaqutn,- Derecho Mercantil, Tomo I!. Editorial - 
Porrúa Mexico 1912. Pag. 54. 

(27) Suedaita Atvalez, Inmole.-Manual del Funcionario Bancario. Edición Jorge 
Saldaña Alvarez. México 1980. Pag. 11. 
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d) Por el plazo a que se concerta, puede ser crédito a corto 

plazo y crédito a largo plazo. 

La función bancaria típica consiste en la intexmedicación pro-

fesional en el carercio del dinero y del crédito. Por una parte, los -

bancos recolectan el dinero de aquellos que no tienen manera de invertir 

lo directennte, y lo propurcionan en forma de crédito a quienes necesi-

tan del dinero. (28), 

los bancon son empresas que se encuentran en el centro de una 

doble corriente de capitales; los capitales que se pueden llamar "ocio-

sos"que afluyen al banco por no ser inmediatamente necesitados por sus-

dueños y los que salen del barloo para ir a manos de los que se encumtran 

precisados por ellos. (29). 

Gilberto Moreno Castañeda (30), nos dice que la misión funda--

mental de las instituciones de crédito, es actual exoro inter-tediarías en 

el crédito; centralizando primero los capitales dispersen que se encuentran 

disponible», y redistribuyéndolos luego en operacicees de crédito en favor 

de quienes necesitan el auxilio del capital para producir. 

El crédito bancario es una de las formas más generalizadas del 

crédito mismo y que precisamente !mane jan como actividad fundamental los 

bancos, que también se derrintnan Instituciones de crédito. 

En nuestro país, el cfedito bancario, se encuentra regulado - 

Icor leyes espwiales, que son: La ley General de Instituciones de Crédito 

y Organizaciones Auxiliares, aplicable a la banca privada y mixta y nor—

mativa de las operaciones que realiza la banca oficial; por las leyes or- 

(20) Ceavonte.s Ahuneda, Radf,-Ob. Cit. Pag. 209. 
(29) Moche Ganciadiego, Maaio.- Ob. Cit. Pag. 30. 
(30) Minymo Caetaifeda, GilbelIo.- La Moneda y la llanca en México (Cit. por 

(Moche Garciadlego. Raúl. Ob. Cit. Pag. 30). 
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pánicas y reglamentos de las institucionea de crédito del Estado o en 

las que tiene participación o control directo y, en forma cceplementaria 

y accesoria por la Ley General de Títulos y Opel'aciónes de Cxédib2.(31). 

Tratándose de una institución intPraindlarta en la Ccaerciali-

zación del dinero y del crédito, los teneos clasifican sus operaciones en 

activas, pasivas y neutrales. 

Se conocen como operaciones activas a aquellas que se llevan -

a cabo por medio de la distribución de fondos mediante el otorgamiento de 

préstamos y créditos y colocan a la Institución como acreedora. 

Las operaciones pasivas son las que se refieren a La recepción 

de dinero o que en alguna forma convierten a la institución en deudora. 

Por operaciones neutrales debenos entender todas aquellas opPra-

ciones en las que el banco no se constituye ni en acreedor ni en deudor, 

o sea que otorga servicios al póblico sin dar ni recibir crédito, limitán 

dese a realizar pagos o a efectuar cobros sin realizar su función típica 

en la intermediación del crédito. 

Las operaciones activas de crédito bancario. bajo muy diversas 

mndalidades, se realizan dentro de los tres gr14(a) siguientes: (32) 

a) Pktstamwe. 

6) Debeuentoa. 
e) Apeatuaa de utédítoá. 

Las operaciones pasivas pueden clasificarse en: 

a) Dep6eitoe a La vate. 
b) Dcp6ái.laa a plazo. 

(31) Saldaña Alvanez, 	lb. Cit. Pag. 19 
(32) Saldaña Uva/tez, Juage..- Ob. Cit. Pag. 20. 
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el Dephito6 con pkevío avía°. 
di Titalo6-valonen amontizable6 a plazo tija. 
e) Títutoá-vatoke4 amoklizabtea pon eoxteo. 

0 Malva u-tí/tablea a du valvr paeaente poic /mecate. 

Las gperacianes neutrales son: 

a) Pep:Saltad en mu¿todia y en admín.4.4.tAaeidn. 
b) SeAvicio6 de cajas Cuentee. 
c) Pago6 de 1mutato4. 
di Coba° dt tetada de cambio y de cédula. 

Para el otorgamiento de préstamos o créditos existen normas y 

reglamentaciones tendientesaasegurar la recuperación de los mismos, de-

bido a que ésto implica el manejo de dinero ajeno. 

En la Ley General de Instituciones de Crédito y Organizaciones - 

Auxiliares en su articulo 13 se establecían las normas a que debPrian suje-

tarse los bancos Lara la concesión de créditos sin garantía real, de acuer-

do can su cuantía, ast caso la docutentacién e informes que debían recabar-

es del solicitante del crédito. Actualmente la Omisión Nacional Bancaria 

fija estas norman. 

Independientazente de lo anterior, la o:pede:lela bancaria ha --

establecida normas y requisitos de carácter general para el otorgamiento 

de los créditos, entre loe que yueden,citaree: 

f.- Solvencia monea y tconállea del solicitante. 
f.- Capacidad de pago. 
5.- Atnaigo CA ta locatidad. 

4.- Expenitneia en ea negocio o attívídad. 
5.- AnXecedente4 de maldito. 
6.- Conveniencia y pnoductivídad. 
I.- Gamantfals. 
I.- A6pecto 

(33) Saldaña Alvarez, Jorge.- Ob. Cit. Par. 21. 
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Para poder englobar lo manifestado anteriormente me respecto -

al crédito, transcribiremos lo que la Ley General de Títulos y Operaciones 

de Crédito señala en su artículo 291 que dice: 

"En viAtud de ta apetturta de enédito, e£ acrteditante se obUga -

a pomtA in ~a de dinero a dimodícan del acrtedítado, o a contuert poh 

cuenta de 'Ate, una ofoUgación, parta que 1/ mismo haga Lao de/ crtédito con 

cedido en 14 lokma y en loe thiminoe y condiciones convenidos, quedando o-

btigado el ~editado a rteetituit at acrted¿Lante /ah 41"1.1 de que disponga, 

o a eubniAto oporttunarrente pot e/ impexte de /a obtigacidn que contnajo, y 

es todo ca40 a pagakie Los inteneses, ptesiacionee, gastas y comisiona que 

6e estipulen" 

El crédito entraña la conveniencia de las dos partes que realizan 

la transacción: el deedor, puesto que cuenta de inmevilato con los bienes - 

o servicios que requiere, que sin el crédito no hubiera obtenido sino has-

ta contar ceo el bien equivalente, dinero u objetes pura darlos a cambio/ y 

el awnlxxlur, que entrega el bien a cambio do la pnameux de restitución, ge-

neralmente documentada en un titulo de crédito, y cle por el servicio pres-

tado recite alguna ccmpensacidn, peoporcional generalitionte al mento entrega 

do y al plazo estipulado. 

Caso ya se mencionó anteriormente todas lao operaciones de cré-

dito, se encuentran reglamentadas por La Ley General d& Títulos y Operado-

nes de Cr/elite y La Ley General de Instituciones de eredito y Organizacio-

nes Auxiliares, pero también existen tres órganos de vigilancia que son: 

Ei tkux11 de !léxico, 	A., la Secretaría de Rocíenla y Cr(dito Público, y 
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la Comisión Nacional Bancaria y de Seguros. 

Siendo las instituciones bancarias negocios do vital invortancia 

en la economía nacional, el Estado tiene un especial interés en que el —

crédito que otorguen sea canalizado de la manera más adecuada y productiva, 

para lo cual se han establecido determinados renglones en los que los ban--

oos están obligados a invertir buena parte de sus recursos, y así han sur-

gido préstanos para las empresas industriales, el muerdo, la agricultura 

y la ganadería, la vivienda popular, etc., los cuales por sus parte deben 

reunir las características del cLédito sano, cono son la legalidad, que --

consiste en el apego a los lineamientos fijados por el Estado; que el pmés 

taro no sea destinado a un fin especulativo, que ponga en peligro su recu-

peración; que satisfaga una necesidad económica, es decir que se tenga la -

seguridad de que los bienes o servicios, objeto de la transacción, sean de 

interés para la comunidad, o que pledan serlo a nivel nacional o interna—

cional, tal cemo la exportación de productos. 

En términos generales Ex:lex:e afirmarse que toda decisión en mate-

ria de crédito, ya sea el solicitante una persona física o una empresa, y 

1 

el prestamista un terno o cualquier otra entidad, requiere de información, 

puesto que el desoincx dente de las cualidades morales y financieras del 

solicitante se traduce en riesgos innecesarios para la persona o institu—

ción que otorga el préstamo. 



6) CONCEPTO. 

Intentaramas dar los aspectos generales sobre lo que son los -

créditos comerciales para posteriormente entrar de lleno en la materia y 

hacer una descripcién rns completa de ellos con las variantes y caracte-

rísticas principales. 

Este tipo de operaciones generalmente se relacionan con la com-

pra-venta de mercancías y productos, y se utilizan para garantizarle al -

vendedor el pago del inyarte convenido contra la entrega de los documentos 

solicitados por el comprador dentro de un plazo fijado de =In acuerdo. 

Esta garantía consiste en el campremisa formal y por escrito, 

constraido par un banco de liquidarle al beneficiario (vendedok) por cuen-

ta del solicitante del Crédito Comercial (compaadoa) las millas correspon—

dientes contra la entrega de la doctmentacién estipulada, siempre y cuando 

se dé cumplimiento a todas y cada una de las condiciones que se convengan 

en el Crédito Comercial. 

les Crédito Comerciales pueden ser confin idos o no confirmados. 

Confinados son aquellos en los que el Banco Correspansal del Penco emisor 

garantiza el pago en primera instancia al vendedor, previo cumplimiento de 

los términos y condiciones estipulados en el micro. Esto quiere decir que 

el Banco que confirma es el obligado directo al pago del importe del a-édito 

Cimercial. 

Crédito Cleurciales no confirmados son aquellos en los cuales el 
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Banco Corresponsal del emisor se limita a notificar la apertura del cré-

dito al beneficiario (vendedok), sin que ello implique obligación de pago, 

es aimpleimatte un Agente transmisor del instrirrento de pago y a la hora -

de aer negociación pvirá a su discreción pagar el imparte o omitir la --

documentación al. Banco emisor para su pago. 

Las Créditos Comerciales piede_n ser transferibles, pero debe con 

tarse con la confonnidad expresa del Banco expedidor y así debe hacerse - 

constar en el Crédito Canercial correspondiente. Esto quiere declr que --
el beneficiario puede transferir total o parcialmente sus derecho» bajo - 

este tipo de Crédito Comercial. 

Par la forma de pago al beneficiario (vendedora), los Créditos - 

Cceierciales pueden ser a la vista o a plazo. A la vista son aquellos en 

los que el beneficiario recibe de Inmediato el pago del Crédito Comercial 

previo cumplimiento de los términos y condiciones estipulados en el mismo. 

Créditos Comerciales a plazo son aquellos en los que el benefi-

ciario recibe el pago en forma diferida, previo cumplimiento de los tér 

adrice y condiciones estipulados en el mismo, es decir que el Banco negocia 

dor aceptará una letra de cambio girada a su cargo y a favor del beveficia-

rio, según el plazo establecido en el Crédito Crxercial. Deberá tenerse -

presente que tanto en los Créditos Cumerciales pagaderos a la vista como -

los pagaderos a plazo, existe un periodo de vigencia para que el vendedor 

pueda negociar dichos Créditos Comerciales. 

Loa Créditoe Comerciales se clasifican en: Créditos WmercLalen 

de repartación, de Exportación y Durésticos. 
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1.- CESCRIPCION DEL SERVICIO. 

Es una obligación de pago que asume un banco par cuenta de un 

comprador al amparo de un contrato de apertura de crédito para liquidar 

una determinada cantidad de dinero, a la vista o a plazo, aun vendedor 

en el extranjero. 

El Pago de la obligación a la entrega de la aceptación por par-

te del banco, se realiza cuando loa documentoe recibidos evidencian el - 

embarque de mercancías y cubren todas las condiciones estipuladas. 

Les dos conceptos antes mencionados, en lo que se refiere a 

m¥clio de pago para envio y recepción de mercancía, ion aplicables también 

en créditos comerciales establecidos en una plaza nacional sobre otra --

también del país. 

Expresado en una forma más vuspleta, es un culLudso escrito 

asumido por un banco (Banco emiaea) de efectuarle el pago (directamente 

o aceptándole o negociándole letras de cambio)al vlsaxior (bese6iciakie) 

a su solicitud, y de acuerdo con las instrucciones del ccuprador ►esti 

tante), basta la muna de dinero indiratia, dentro de un determinado tierpo 

y contra los documentos estipulados. 

Esos documentos estipulados incluyen los que se rumiaren para 

fines comerciales, oficiales, del seguro, o de transporte tales como la 

factura comercial, el certificado de origen, la póliza, o el certificado 

y el conocimiento de umbaniue o el documento de transporte cubinado. 

los créditos documentarlos ofrecen a araban pirtes de la opera- 
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ción un alto grado de seguridad canbinado con la posibilidad, para una 

parte apreciable del crédito, de obtener apoyo financiero fAcilmente.(34). 

El propósito de estas operaciones es que facilitan la adquisi—

ción de bienes necesarios para el fomento del negocio del ccmprador. 

Desde el punto de vista del vendedor, este tipo de créditos ga-

rantiza el pago de mercancías al ser embarcadas. Al ccmprador le propor-

ciona la seguridad de que el importe de mercancías no será pagado mien—

tras no se cumpla con determinados requisitos previamente establecidos. 

La carta de crédito es un documento en que se consigna una ope-

ración de crédito, que nuestro Código de Comercio de 1889, en su artículo 

564 lo definía así: °CaAta de Ckédito ee un docianento que d1 un cemencian-

te en &vox de QU'a pe/Leona y cometa opio comeAcímtle, pava que le entAe-

gue el dineAo que le pida, haeta cietta cantidad detemminada, y dentro de 

un plazo eeñalado expiteeamente". (35). 

El maestro Cervantes Ahumada (36) ccrenta que en las Ordenanzas 

de Bilbao se reglamentaron las cartas-órdenes de crédito, que eran llama-

das indistintmmellte "cartas de crédito" y que también en el título X del 

Código de Comercio de 1854 fueron reglarrentadon, tArro que de nuestro Có-

digo de Comercio de 1889 pasaron con el nombre de "cartas de crédito" a 

la actual Ley General de Títulos y Operaciones de Crédito, reglarrentándose 

de los artículos 311 al 316, pero sin la definición del Código de Comer—

cio que fue derogado en esta materia. 

Jurídicamente, las cartas-órdenes de crédito no son títulos do-

milla°, ya que la ley las regLammIta 0710 operacierre; de crédito, y dice 

(34) CdnuAa de. COINACÍO InteAnacional.- Guía sobre créditos documentaries. 
Publicación lo. 305. Pag. 6. 

(35) (tuche. Gaiteiddie.0, 	Ob. Cit. Pag. 202. 
(36) Cetuantes Ahundit, 	Ob. Cit. Paq. 258. 
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en su artículo 312 que'lno ae aceptan ni con pnote4tab/e4, ni conlienen a 

4U4 tenedohee desecho alguno confina Cae penzonaz a quien van dixígida.41. 

Como podemos observar se hace referencia a la carta de crédito 

cetro el elemento inyortante para llevar a cabo una operación de crédito 

onmerchal. 

En el ámbito bancario podarlos encontrar diversos tipos de cré-

ditos onnerciales: 

a) Pon e/ memento de pago ea a /a vibta o a plazo. 

A la vista ea cuando el beneficiario recibe su pago a la presen-

tación de sus documentos cumpliendo los términos y condiciones del crédito. 

A plazo; se dá cuando el beneficiario recibe una letra de cambio 

aceptada por el banco negociador, que se obliga a pagarle en el plazo esta-

blecido en la carta de crédito, siempre que se hayan culylirk.) los términos 

y condiciones establecidos en la mirona. 

b) Pon ta obligacián del. Banco Coxneeponsat: NotiAicadok y Con-
Wunante. 

Notificador es cu,ando el Banco Corresponsal sólo avisa y entrega 

el crédito, quedando a su conveniencia ni.muLiar, aceptar y pagar al benefl 

ciarlo si éste cumple los términos y condiciones del crédito. 

Confirmante es cuando el Banco Corresponsal a solicitud del Ban-

co EMi9Or se obliga a negociar, acepbvido o pagando las letras giradas par 

el beneficiario cuando se ctrylan los términos y condiciones del crédito. 
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c) Pon su ob/ígatOtiedad intittnáeca pueden 4CA: 4evocabtes o 

initevocable4. 

Un crédito revocable puede ser reformado o cancelado en cualquier 

momento sin necesidad de aviso previo o notificación al vendedor. 

Un crédito irrevocable puede ser reformado o cancelado median-

te acuerdo de todas las partes comprometidas. Ceno casi siempre hay dos 

bancos involucrados en la operación (banco enttson y banco nati¿leadon), el 

comprador puede solicitar un crédito irrevocable para que sea confirmado -

por el banco notificador. Si el banco notificador así lo consiente, el --

crédito irrevocable se convierte en un crédito irrevocable confirmado. 

d) Pon ta situación gcogIA6íca son: Dowlstica4,. da Inipontacídn 
y de Expaktacan. 

Los créditos comerciales dunésticos se estabhxxs1 a favor de --

proveedores residentes en el misma país del comprador. 

De Importación son aquellos que se establecen a favor de resi—

dentes en un país distinto al del cruprador, cubriendo la compra de raer--

canelas de procedencia extranjera. 

Los créditos comerciales de exportación se entablaren en el ex-

tranjero a favor de un proveedor nacional. 

Por la obligatoriedad intrínseca las cartas de crédito pueden 

ser irrevocables transferibles, y como su nombre lo indica, estas cartas 

de crédito, pueden cederse o traspasarse totalmente a una sola firma, o 

bien parcialmente a varias firmas, en caso de que se permitan embarques 
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parciales. Estas transferencias deberán hacerse exactamente en los mismos 

términos y condiciones señalados en la carta de crédito original, pudien-

do cambiarse Inicamente el valor del crédito, el precio unitario de la 

mercancía y el período de validez o de embarque, pero sin exceder ni el -

valor ni la vigencia original de la carta de crédito. Para efectuar la 

transferencia, ya sea total o parcial de una carta de crédito se necesita 

que ésta mencionase claramente la condición de ser "transferible". En --

este caso, el beneficiario deberá hacerlo por escrito e invariablemente -

a través del banco que lo haya notificado o establecido. 

Para transferir una carta de crédito a una sola persona el pri-

mer beneficiario sólo endosará la carta de crédito y la entregará al nue-

vo beneficiario, obteniendo previamente de su banco el conocimiento de --

firma para comarobar la autenticidad de la firma, cumnicAndolo par escri-

to simultáneamente al banco notificador. 

Cuando la transferencia se hace a des o más personas, el pri-

mer beneficiario devolverá el original de la carta de crédito al banco - 

notifleMor junto con ura carta de instrucciones Informando el nonbre de 

las penarlas a quienes re transferirá y el valor transferido a cada perso-

na. (37). 

Las cartas de crédito "Back te lid." son aquellas que una per-

sona solicita ofreciendo caro garantía otra carta de crédito abierta a su 

favor previamente. Se solicita que ambas cartas sean lo más similares --

posibles en cuanto a descripción de la mercancía, ya que en los demás as-

pwtos, tales como importe, vencimiento, expedición (k.1 facturas, etc., 

(37) Cuneo Ca4ta4 de CAédino.- Departamento Negocios Internacionales. Pag. 
7. 



te no cambian son los conocimientos de embarque. 

Tan pronta como el vendedor recibe el crédito y considera que 

puede cumplir sus términos y condiciones puede proceder a cargar y despa 

cher las acreencias. Enseguida el vendedorenvta los documentos que prus 

ban el embarque al banco donde está disponible el crédito. 

El banco verificará los documentos con el crédito. Si los do-

cumentos satisfa.len los requisitos del crédito, el banco paga, acepta o 

negocia, según los términos del crédito. 

El banco, si fuere distinto al banco unisor, envía los doce en 

tos al banco emisor. El banco emisor examina los documentos y si éstos 

cumplen los requisitos del crédito, efectúa el pago según los térndoos del 

crédito, ya sea al vendedor si éste envío la decumentaci6n o al banco que 

tuvo los fondos disponibles can anticipación, o roottolsa, 1:egún hayan con 

venido previanuite, al b:Inco oonfinrante o a cualnuier otro Wincogue haya 

pagado, aceptado o negociado al anywo del crédito. 

C) 	CARACTERISTICAS DEL CONOCIMIENTO DE EMBARQUE. 

El documento que constituye el titulo de propiedad de los ar-

tículos quedeben ser embarcados de acuerdo con la Carta do Crédito es el 

Conocimiento de Pmbarque. 

Puede ser marítimo, de camlés, gula aérea, de ferrocarril, re- 
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Si el embarque es marítimo, debe pedirse juego completa de co-

nocimiento de embarque marcado "Cíean en' !Mond".  para lrxlicar que .14 mer-

canela fue recibida en buenas condiciones. 

Si el embarque es terrestre puede pedirse conocimiento de em-

barque en camión de Ferrocarril o Recito Postal. Es frecuente que estos 

documentos se expidan a nombre del Agente Aduanal del ordenante, con ins 

tracciones de que la mercancía sea reexpedida a su destino final, a la -

consignación del banco emisor. 

Cualquiera que sea el medio de enterque, el conocimiento o ta-

lón de alberque dphprá ser expedido a la orden del banco emisor. 

Sólo en caso de autorización ehl 	 tal el oonorAndento de embar 

que podrá  ser consignado a la orden del cliente o de 	agente aduanal. 

Los conocimientos de embargme, que ron la ainstancia o ctryro-

banto de que el porteador tia recibid) la meroincta paro su transporte al 

ponto de destino, deberán nor del tiro estipulado por la Carta de Crédi-  I 

to (nurittmo, aéreo, terrestre, etc.) y mostrar la consignación y notift 

cación correspondiente segthi lo esixx:ifique la misma  

El beneficiario dphprá cuidar que loa conocimientos que presen 

te sPen "Limpios", o sea que no contengan ninguna cláusula que directa - 

o indirectamente indique deficiencia en el empaque• o en el estado en que 

fue recibida la mercancía al nurenta de embarque. Tampoco deierán nos-

trar alteraciones, enmendaduras, raspaduras, etc., salvo que hayan sido 

efectuadas por el propio agente porteador o capitán del barco, quien en 
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ese caen deberá firmarlas como certificación de su autenticidad. (38). 

La descripción de la mercancía en los conocimiento» de embar-

que podrán ser en términos generales, aceptándose que no aparezca en for 

ma tan detallada como en las facturas comerciales, entendiéndose que --

antes documentos deben referirse esencialmente al mismo producto. 

Los conocimientos deben señalar al beneficiario del crédito --

amo embarcador de la mercancía, asimismo deberán mostrar claramente el 

importe del flete respectivo y si éste ya ha sido pagado o ni es por w 

brar, lo cual debe ser de acuerdo con el crédito. 

Los conocimientos de embarque marítimo deberán emtar expedidos 

por canpañías navieras, salvo que exista autorización para que sean expe-

didas por alguna embarcación contratada especialmente y se encuentre es-

tablecido en la carta de crédito. 

8.1 conocimiento de embarque constituye la prueba de un contra-

to de transporte y del recibo de las mercancías y ea, a la vez, un docu-

mento (NUM derecho a la mercancía. Ea además, el cbcurento que se ne-

cesita para fundamentar el reclamo del seguro . 

Las estipulaciones del conocimiento de enbarque deben incluir: 

1.- La de cA4can de ta meAcuncía en aianínot genelafez y con 
gleente4 con /a deeciapaíón hecha en e.L cn.éd¿to. (39). 

f.- Nomble de la nave Pcampon.tadona. 

3.- La. muela de que taz meitcanciaz han lido pueatae a bordo. 

4.- Loe piottoa de embaitque y deicangue. 

(38) Cuma Canta de Crédito.- Ob. Cit. Pag. 18. 
(39) Olivia littennacienat de. ConeAcio.- Reglas y lisos Uniformes de Créditos 

Documentarios. Francia. Revisión 1914. Art. 32c. 
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5.- Loe nombres del hemítente y coneignataido, y et ►wmbne y 
diAttesidn de La peona que debeni 4ex noti¡icada. 

6.- Si et ¡tete ha 4ído pagado o e.t ce pagadero en ett deztím. 

T. EL n►bneho de conoebniento.6 de nnhohque OiginaLe4 emútídozt. 

S.- la ¡echa de mamarán. 

El conocimiento de embarque indica el punto de partida, el peer 

to de destino y el nombre de la nava transportadora. Es un ccnocindento 

de edbatgue "limpio" puesto que no lleva ninguna cláusula que declare --

alguna calidad defectuosa de las mercancías y/e del empaque, y se trata 

de un conocimiento de embarque "a bordo" porque establem que las mercan 

cías han sido coloradaq a bordo. Está debidamente firmado y expresa el 

número de originales, es decir, tres, emitidos para conformar el juego - 

ounpleto. También prueba el pago del flete. 

Cuando el consignatario está indicado "a La onden", será nece-

sario el endoso del remitente en el reverso del conocimiento de embarque. 

Otros dommentos que pueden existir en los crédibps caterciales 

son; 

al Cettilicadorb de origen. 
h) Cettilicado4 de calidad. 
c) Cettilicado4 de andti4i4. 
d) Cutti6icado4 de pedo. 
e) Lista4 de empaque. 

Todos éstos deberán coincidir en sus datos entre sí y con los 

documentos de embarque debiendo estar expedidos por quien indique la car 

ta de crédito. 
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1,- giros III CREDITO, 

Be consideran cuma sujetos de crédito para este tipo de opera-

ciones, principalmente a aquellas empresas cuya función primordial es --

la preduoción, la distribución (comercio) y las empresas de servicio. 

Este servicio de intermediación en el pago es do gran importan 

cía y utilidad para el desarrollo y crecimiento de las empresas cuya ac-

tividaddiamnde on gran parto de artículos o bienes que es necesario im-

portar o exportar, Lndependienterente de dar seguridad y confianza tanto 

al oceprador como al vendedor, debido a la intervención de instituciones 

de crédito. 

No debemos olvidar que la acepción de la palabra "eeédito" es 

la confianza. Se dice que alguien es sujeto de crédito cuando se tiene 

la certidultae de que la persona es digna de confianza; es decir cuando 

yuede confiarse en que cumplirá con su promesa de devolver la cosa que 

ha adquirido en préstamo o el equivalente que se haya pactado. En sen-

tido mercantil el crédito ea obtener bienes en especie o dinero en efec 

tía a cambio de la promesa de devolverlos en determinadas condiciones, 

en cierta fecha y agregando determinada cantidad par el uso anticipado 

de los bienes o del dinero.(40). 

Para poder determinar si una persona es sujeto de crédito, al 

iniciarse una solicitud de crédito será indispensable preparar la infor 

Ración básica para que el Banco pueda evaluar admuadanunte al prospLoto 

de crédito. Esta información puede dividirse en dos capítulos amaren-

teten. 

(40) Veldzquez, Caxtea A.- Automatización del Crédito Bancario a Empresas. 
Centro de Estudios Monetarios Latinoamericanos, México 1976. Pag. i. 
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a) Información general sobre la empresa que permita calificar 

sus antecedentes, su administración, y sus maldiciones de operación pe:4 

ra evaluar sus probabillaades de éxito, 

6) La información financiera. 

La información anterior será factor inportante para que un Cb 

mité de Crédito pueda determinar si el solicitante es un buen prospecto 

de crédito en el extranjero.(41). 

2.- PLAZO 11. CR EDITO. 

Ya mencionamos anteriormente que por la forma de pago, los Cré 

ditos Comerciales Fumen ser a la vista o a plazo. A la vista dijimos que 

son aquellos en los que el beneficiario recibe el pago de Inmediato sien 

pre que se hayan cumplido los términos y condiciones estipulados en el - 

Crédito Comercial. 

Los Créditos Comerciales a plazo son aquellos en los que el --

'bcaleficiario (vmdedoh), recibe el pago en forma diferida, es decir que 

el Banco Corresponsal (negociador), acepta una letra de cambio girada -

a su cargo a favor del beneficiario, segén el plazo establecido en el --

Crédito Comercial y el cual no podrá exceder de 180 días. 

Daherá tenerse presente que tanto en los Créditos Colerciales 

tragaderos a la vista O= los pagaderos a plazo, existe un período de - 

viipincia para que el vendedor pueda negociar dich)s créditon. Esta vi- 

(41) Muñoz InlideAdo, Joaqu.(n.- Curso La Negociación de un Crédito Extran 
jaro. Monterrey, N. L. 1974. Pag. 44. 
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gemía no podrá excederse de 180 días can una posible renovación hasta -

por otros 180 días y la misma es independiente por completo al plazo en 

que fueran girados los doementos, en el caso de que el pago se haga en 

forma diferida al beneficiario. 

El Befinancianiento o Renovación de un Crédito Oanercial puede 

ser a la vista o a plazo. 

A la vista es cuando una vez que el Barco Corresponsal efectua 

el pago al beneficiario y envía la documentación, se puede entregar la --

mima al onmprador contra la firme de un pagaré por el importe del capi-

tal hasta por un plazo máximo de 180 días. 

A plazo se puede refinanciar al recibir el Banco los documentos 

que le entregaron al Banco Corresponsal a cambio de la aceptación de una 

letra de cambio a favor del beneficiario, entregando al cliente la docu-

mentación contra la firma de un pagaré a un plazo igual que el de la le-

tra que aceptó el Banco Corresponsal. 

Una letra de cambio aceptada por el Banco Correnponsal a un --

playa de 120 días, sólo se podrá refinanciar adicionalmente por el Banco 

emisor por otros 60 días. 

La Ley General de Títulos y OperaciGr kle Crédito en su artícu-

lo 316 dice: 

"Sebo convenía en cowtAxiMo, et tlAnúno de la.6 Cantal de. CAd 

dita «Ad de bei4 mebea, contadoe dude ta lecha de au expedición. Pa-

¿iodo et ténmLno que en /a canta ee eelate o Vuutuunxido, en cae° eon,fita 



'tía, el que(ndíca ehte axtteato, /a erecta quedad cancelada". 

El Banco de México, S. A., en su Reglamento hace referencia a 

los plazos para Date tipo de operaciones, clasificándolos de la siguien-

te forma: 

a) Los Créditos Comerciales de importación o demésticos no pie 

den establecerse, par primera vez, por más de 180 días. Podrán ampliar-

se por otros 180 citas, pero nunca tendrán una vigencia mayor de un año. 

b) El Refinanciamiento que el Banco Emisor otorgue al ordenan-

te de Créditos de Importación podrá ser Iraca:rente por 180 días como má 

Kinn, a partir do la fecha de la negociación y nunca podrá ser renovado. 

e) Las Créditos Ccuerciales de exportación ro están reglamenta 

dos par el Banco de bémico,S. A. par lo cual éstos son establecidos par 

cualquier validez. De igual forma, el financiamiento que otorgue el Be-

neficiario mexicano es libre. lb así el refinanciamiento que está suje-

to a las Reglas del Instituto Central. 

d) FORMAS DE INSTRUMEITTACION Y GARANTIA. 

Ceneralmente la fonr de instrumentarse los Créditos Comercia-

les es a través de una solicitud o solicitar]-contraba de apertura de cré 

dilo, en el cual se establecen las características de la operación de --

ampra-venta, y la forma de disposición será mediante la aceptación de -

una letra de cambio o por el pago que se efectde al Beneficiario por in-

tennediación de un banco. 
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AonnpaMando a la solicitud-contrato, deberá contarse con la - 

correspondiente autorización de crédito debidamente requisitada contenten 

do los siguientes elementos entre otros: 

I) EL enpoate autorizado indicando la dívi6a con que de opeu- 

1) Plazo de ta Caftta de Cltédito, el cual no debend exceden. de 
180 dtae. 

3) Chldtto con o ein aeltnanc.iamtento y plazo he4peetivo, el -
cual no eend 4upetioa a 180 dise en total. 

4) InteAé4 que deberá cobaanee al momento del ne6i.nanc-iruntento. 

5) Nombre de 104 peázona4 que avatundn ta operación en cabo --
que ee propongan o 6e áotAleiten. 

6) Se mencionaatin otras indiencione4 en el cabo que exietan, -
como eon: Si ex-tete dep6etto en goantta, gaaantta cotatexat, 
etc. 

Cuando se desee establecer un Crédito Canercial deberá requisi-

tarse una solicitud-contrato evitando borraduras o enmendaduras. 

Las Cartas de Crédito pueden ser abiertas por Correo Aéreo o 

por Telux, según la urgencia. 

Se abrirá por Correo Aéreo cuando no se tenga urgencia de que - 

el beneficiario conozca los términos del Crédito Comercial. 

En caso de que el beneficiario tenga que cexcey,r con urgencia 

los términos y condiciones del crédito se utilizará: 

a) Telex incluyendo todo detalle.- a este caso el mensaje or-

dinariamente se considera instrumento operativo de crédito, a moros que 

se establezca otra cosa. 
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6) Tete% Ihnpte ambo.- Incluye los datos principales del cré 

dito. Posteriormente se envían todos los detalles, por correo aéreo al 

beneficiario. 

El ordenante podrá designar el banco corresponsal que le agra-

de, pero si no lo hace así, la institución bancaria podrá elegir el banm 

que más le convenga por su rapidez, costo y habilidad para tramitar estas 

operaciones. 

Se anotará el nombre completo del beneficiario, su dirección -

mencionando calle, ciudad, estado y país. Asimismo se indicará la ciu-

dad, estado y país donde dehprá efectuarse el pago al beneficiario. 

Se detenninará si el valor del crédito es máximo o aproximadáa. 

La palabra nartovUnadon en los Créditos Comerciales, se inter-

preta como una posibilidad de aumentar o disminuir el valor del crédito 

en un 10% más o menos. 

Ordinariamente el Crédito Comercial se establece por el mismo 

valor en que se debe expedir la factura. 

Deberá indicarse si el flete es pagado o por cobrar, pero és-

to dependerá de la cotización pactada. Las cotizaciones más usuales son: 

a) F.A.S. (64ee ateagdide chip).- El beneficiario se obliga a 

poner las mercancías al lado del transporte. 

b) F.0.8. (6hee ce boaul).- El beneficiario no obliga a poner 

las mercancías a bordo del transporte obteniendo el ainoelmiwto de unbir 
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que ccn flete por cobrar. 

e) C.y F, (eobt and 64e,f,ght).- Poner las mercancías a bordo y 

obtener conocimiento de embarque con flete pagado. 

d) C.I.F. (out, ineunance and Pteight).- Poner mercancías a 

bordo, obtener conocimiento de embarque, flete pagado y pagar el seguro. 

Se indicará el narre de la población y país en que se embar-

cará la mercancía, así como también la población o puerto de llegada de 

La mercancía. Es conveniente señalar que en embarques terrestres el lu-

gar de destino será siempre un punto fronterizo. 

Con referencia a las facturas deberá indicarse el nombre de la 

persona o Empresa a quien deberá extenderse. Puede ser a ncebre del Or-

denante o de otra persona que él designe. En este caso debe tomarse en 

cuenta el permiso de importación. 

Toda factura que ampare mercancía can valor superior a dólares 

$80.00 o su equivalente requiere de visa consular, excepto cuando la mer-

cancía llega a su destino por vía aérea. 

Cuando en algún país extranjero no haya Cónsul Mexicano, se — 

visarán las facturas por un Cónsul de Nación Miga, a falta de ambos se 

certificarán por un Notario Pública. 

La visa consular tiene por objeto certificar que la firma que 

aperwe en la factura camercial, corresponde a una persona o amplias - 

facultades para representar a la enyresa que expido ene docurento. 
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Indirectathente, certifica que todos los datos que aparecen en 

la factura son ciertos. 

Deberá describirse en fauna concisa sin detalles, la mercancía 

que ampara el Crédito Comercial. 

Todos los Créditos Comerciales se expiden con el requisito de 

que la mercancía quede asegurada. Por lo tanto, el ordenante indicará -

si el Elan«) otorgante del crédito contrata el seguro o si lo contrata - 

directamonte el ordenante con la compañía aseguradora de su preferencia. 

Eh cualquiera de los dos casos ~ora indicarse el nómexo de la paliza. 

Es necesario anotar con precisión de que punto a que punto se 

asegura la mercancía. Generalmente se asegura de la txxham del vondecbr 

a la bodega del comprador. 

Es común que en la solicitud-contrato del Crédito Comercial se 

incluya un convenio que señala entre otros conceptos los siguientes: 

El cliente asume todos los riesgos procedentes de actos de los 

est arcncbres o beneficiarios. 

Desliga al Banco »visor do cualquier responsabilidad sobre la -

validez, autenticidad o suficiencia de los drxneentos, así como de la --

existencia, carácter, calidad, cantidad, condición, emuque, valor o en-

trega de los bienes representados por los docunentos. 

Dcime al Banco de extravío, demora o cualquier consecuencia -

que puliera resultar de ello, en relación cxin cartas, mensajes o docuren 

tos. 
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El solicitante se obliga a pagar una comisión determinada al -

Banco Emisor por los servicios prestados. 

El cliente reconoce y concirxe al Muno Emisor la propiedad y el 

derecho incondicional a la posesión de todos los bienes bajo el crédito --

como garantía. 

loe términos y condiciones del crédito deben ser claros, espe-

ctficos y precisos. 

Los documentos solicitados deben describirse con toda exactitud, 

a fin de evitar que el manejo del crédito, tanto por parte de los benefi—

ciarios, como por parte del corresponsal, se dificulte o se vean obliga-

dos a usar criterio de interpretación de condiciones o docunentos descri-

tos en forma confusa o vaga. 

Es así, a grandes rasgos orto se llega a instrumentar por medio 

de una solicitud-contrato el Crédito Comercial Bancario. 

Por lo que respecta a la garantía o garantías en este tipo de -

operación podios señalar  que de la evaluación del sujeto de crédito se - 

determinará la garantía para este servicio, que bien pucxe ser fianza o -

garantía real, lo más recanenciable o común es que se constituya un depó-

sito por un porcentaje predeterminado del importe del crédito. 

Puede darse el caso de que en los cc&lttos comerciales de expor 

tecito internos notificados o avisados, que rice compra (le giros Coca:ten-

tarlos no se curula con alguno o algunos de los requisitos estipulados en 

el crédito comercial. Entonces la negociación o pago por parte del ban—

co intermediario pede hacerse ya sea enviando los docurentos al banco -- 
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oorresponnal con carácter de al cobro, o efectuar el pago bajo reserva, 

aceptando una carta garantía del beneficiario. (42). 

En este intimo capo se requiere que la evaluación del benefi--

cierto sea satisfactoria, ya que equivale a un préstamo en blanco. En -

ambos canos es necesario hacerle conocer al corresponsal las condiciones 

bajo las cuales se le envían los documentos, bien sea al cobro o pago ba-

jo reserva, 

la vigilancia en este tipo de operaciones debe entenderse en - 

dos aspectos: en cuanto al sujeto de crédito y en cuanto al cumplindento 

de los requisitos y condiciones estipulados en la operación. 

La obeervancia de los requisitos y condiciones de la operación 

es aplicable en tatos  loe créditos cusereiales. 

el SEGUROS. 

Esto tipo de servicios facilita el avercio tanto nacional cano 

internacional, amcretamente la calyra -venta de bienes, productos y mer - 

canelas que viajan en tránsito dentro de un país o hacia otros paises, --

con los riesgos :nherentes a esta situación, razón por la cual estas mer - 

canelas deben viajar protegidas a través de los seguros adecuacbs a la na-

turaleza del bien objeto de la transacci6n. 

La Ley General de Instituciones de Sayaros establece que, cuan- 

(42) Cumo Cáldito en Genemal.- Mayo 1977. Pag, 76, 
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do las mercancías se transporten dentro de nuestro país, deben estar a-

seguradas, cuando se requiera por crayaiitu3nemicanas. 

El Banco de México, S. A. reglamenta en lo referente al seguro, 

que está prohibido contratar seguros en otros países para cubrir los ries 

gos de mercancías de inyortsci6n al país. Por lo cual, no deberá caryrar 

se mercancía en el extranjero con cotización C.I.F. (post, insuranoe and 

freight). 

La Ley General de Instituciones de Seguros fue premulgada por 

el Estado el 26 de Agosto de 1935 consciente de la necesidad do la pro—

tección hacia el desarrollo ~lune°. (43) . 

Uno do los efectos que tuvo la prcsulgación de esta ley fue - 

mexicanizar las cznyañías aseguradoras. Esta ley sigue vigente hasta --

nuestros Gima. 

La Ley General de Iistituciores de Seguros, time pum princi-

peles funciones: (44) 

a) Eetablecen el contnol y ta vigiiancía técnica y adnúsúztAa-
Uva de rae e!elunadoha4 poh parte de fa Secnet4-la de Hacíenda y CAQW: 
PdbLico, que la ejerce pon conducto de su Depanlamento de Segutee y Fian-
za4 y poi la Comiei6n Nacional BancanÁa y de Segunoe. 

b) Fija las bazas paha la olgan¿zac¿In y lunc.ionamienlo de rae 
veyeteaaa que, como acciedadeA aneniotta o como 4UCuAdale4 de empieza ezDuin 
itA44, ee e4tali/ezean en e/ país. 

c) Cla4i6ica /se ecgunos en anee 94asdee narre: vida, daños y 

accidentes y eníemwdadea, 

(43) Acosta Remito, 	 Ob. Cit. Pag. 462. 
(44) Aechsta Romero, Miguel.- Ob. Cit. Pag. 462 y 463. 



- 46 - 

d) Pxohibe fa pluictíca de cualqulex opekacán como ín4títueíde 
de aegunce cuando no ¿e cuente con la autonizaci5n expneha. 

En cuanto a los seguros que deben (=tratarse para los créditos 

ocmereiales que son el tina de este trabajo, dábamos mencionar algunas --

de las características que por ser inpartantes no debamos olvidar. 

La Póliza o Certificado de Seguro deberá estar extendido en la 

ademe moneda que el Crédito Comercial y tener fecha de edición que no 

sea posterior a la fecha del conocimiento de embarque. 

Los datce de la Onza o certificado de Seguro también deben -

coincidir con los de la factura y conocimientos de embarque, así caro - 

cubrir exactamente los riesgos estipulados en el crédito docuientario. 

Ceno beneficiarios de la póliza o certificado de Seguro debe-

rán aparecer el intertoeor, el Banco Emisor, o quien expresamente indique 

el crédito docunentario . 

El reglamento expedido per lo asara Internacional de Comercie 

regula el seguro del Crédito Comrcial en sus artículos del 26 al 31.(45), 

los cuales transcribimos a continuación; 

ARTICULO 26.- Los documentos de Seguro deben ser aquellos ex-

presamente indicados en el crédito y emitidos y/o firmadoe ror los COM-

penan de seguros o de sus agentes o por las aseguradas. 

Las notas de cobertura ("coveA note49 emitidas per corredores 

re serán aceptadas, a menos que el dedito lo autorice expresamente. 

(45) effind.la Ititeit.tuteloncte de CumuleU,- Ob. Cit. Arts. 26, 27, 28, 25, 30 
y 31. 
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ARTICULO 27.- Salvo instrucciones en contrario en el crédito, 

o a menos que los documentos de seguro presentados establezcan que la co-

bertura es efectiva lo más tarde en la fecha de embarque o de expedición, 

o del recibo para expedición de las mercancías en caso de transporte com-

binado, los bancos rechazarán los aparentas de seguro presentados en los 

que figure una fecha posterior a la fecha de embarque, o de expedición o 

del recibido para expedición de las mercancías en caso de transporte non 

binado, indicada en los dominantes ce expedición. 

ARTICULO 28.- Salvo que el crédito contenga instrucciones en -

contrario, el documento de seguro deberá estar expresado en la misma mo-

neda que la del crédito. 

El valor mínimo asegurado dpbp ser el valor C.I.F. (coste, se-

guro y flete) de las mercancías. Sin embargo, cuando el valor C.I.F. de 

las mercancías ro pueda ser determinado por los docunentps presentados, 

los bancos aceptarán como tal valor mínima, bien el imparte de la utiliza 

ción del crédito, bien el importe de la factura comercial respectiva, to 

mando el man elevado. 

ARTICUID 29.- Los créditos deberán indicar expresamente el ti-

po de seguro que se requiera, y, en su caso, los riesgos adicionales que 

tengan que ser cubiertos. No deberán emplearse términos imprecisos, ta-

les amo "riesgos habituales" o "riesgos corrientes", sin embargo, si -

tales términos imprecisos son utilizados, los bancos aceptarán los docu-

sentoe de seguro así presentados. 

A falta de instrucciones especificas, los bancos aceptarán la 

cobertura del seguro tal caro les sea presentada. 
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parIcuLo 30.- Cuando un crédito estipule "seguro contra todos 

los riesgos", los bancos aceptarán un documento de seguro que contenga - 

cualquier cláusula o anotación que indique "todos los riegos" y no asu-

mirán ninguna responsabilidad en el caso de que algdn riesgo particular 

no estuviera cubierto. 

ARTICULO 31.- los bancos aceptarán un decurento de seguro en 

el que se indique que la cobertura está sujeta a una franquicia o a un 

exceso (deducible), a menos que esté expresamente indicado en el crédito 

que el sentir° debe estar emitido independientemente del rfaroentaje. 

Como se puede apreciar, los Usos y Reglas Uniformes relativas 

a los créditos documentarios en los artículos que se citaron, engloban 

lo más importante y lo que con más frecuencia pueden presentarse en los 

Crédito Comerciales, no dejando lugar a dudas para que se llegue al me-

jor cumplimiento en todas y cada uno de los puntos relativas al asegura 

miento de las mercancias o bienes que originan el contrato del Seguro. 

De esta forma se puede afirmar que el seguro en los créditos 

craercinles es necesario e indispensable para la seguridad de las partes 

que intervienen en una transacción comercial, yermo son el comprador u - 

ordenante, el vendedor o beneficiario, el Banco Emisor y el Banco Corres 

ponsal. 
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CAPITULO II 

CPEDITOS DOCOMARIOS 

A.- EMISICN DE U4 CREDIT). 

En el siglo pasado surgen en las oostunbres marítima, las ven-
tas especializadas, que tienden a llenar una necesidad de los canercian-
tes. Anteriormente, las ventas marítimas se efectuaban bajo la condición 
del feliz arrimo al puerto de destino, lo que ocasionala grandes dificul-
tades entre vendedores y carpradores, porque a veces a estos altives no -
les ccnvenía ya recibir mercancía después del arrivD.(46). 

Para superar este y otros inconvenientes, los aserciantes in-
ternacionales idearon, en la segunda mitad del siglo pasado, efectuar las 
las ventas contra doctrentos, que tarbién se ccnooen caro "ventas doctren 

tadas".(47). 

Desde 1870, se ha desarrDlladD, entre otros tipos de ventas, la 
venta llamada C,I.F. (por las iniciales inglesas de cost, insurance, freight) 
en la cual la obligación del vendedor no termina con la entrega de la mer-
cancía, sino que tiene que contratar el flete al lugar de destino y el se-
guro, cuyos costos se agregan al precio de la mercancía vendida. Esta ven 
ta se documentó con los títulos que amparaban la mercancía (anocimiento -
de embarque, facturas, palizas de seguro) y di6 origen a la venta sobre - 

(13cunis.ntos y a la intervención de los lancee en este tipo de ventas, por -
vallo del crédito docanentario.(48). 

(46) Ceavante6 Ahumada, Ralle. Ob, Cit. Pag. 260. 

(47) &tuche Gmeadiego, bkvtfo. Ob, Clt. Pag. 271 y 272. 

(48) CeAvapttu Ahuritidd, Rade- Ob. Ci t. Pag, 260, 
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Asf nace el crédito documentaría y que se desarrolla en Ingla-,. 
terra principalmente por la presencia de los bancos ingleses en el merca 
do mundial. 

Del comercio marítimo se extendió al terrestre y ahora al --
aéreo, convirtiéndose en una operación que.es piedra angular del tráfi-
co mercantil moderno y aplicándose cano una operación adicional en las 
ccepraventas de plaza a plaza. 

El crédito doctmentario o crédito =Erdal CCM generalmente 
se le llama, se establece para facilitar en gran parte las operaciones 
del comercio exterior, dentro del país y en la mismo plaza. Es el ser-
vicio bancario que por excelencia facilita la ejecución correcta de o-
peraciones tratarlas entre onlprador y vendedor y está garantizado por 
la seriedad y responsabilidad del banco o bancos que intervienen en la 
transacción. (49). 

En nuestra legislación se encuentra reglamentada inadecuada-
mente ya que debido a que por tratarse de una institución nueva, desa-
rrollada en la práctica ccmercial y en la jurisprudencia anglosajona, -
el crédito dccarentario no aparece reglamentado sino hasta la Ley Gene-
ral de Títulos y Operaciones de Crédito de 1932 en su artículo 317, pe-
ro el legislador mexicano confundido oon la jurisprudencia inglesa y la 
doctrina italiana reglamentó a la institución bajo el nombre de "crédi-
to onnf 1 mudo" , (50) . 

La emisión de un crédito cbcarentario ne establece por medio 
de un contrato de compra-venta entre ccmprador y vendedor en el que --
se estipula que el pago se hará precisamente mediante dcLunentre. 

Generalmente hay dos bancos involucrados en una operación de 
crédito docanentario. El banco emisor que es el Unzo del ccuprador y 
un segundo banco, el banco notificador, que generalmente es un banco -- 

(49) &tuche Owteíndielio, )vio,- Ob, Cit, Pag. 260, 

(50) Ceavantea Ahumada, Rade,- Ob, Cit. Pag, 261. 



situado en el país del vendedor. 

El segundp banco puede ser dulcemente un banco notificador, -

pero puede también asumir el papel más Importante de banco confirmante.. 

En ambos casos asume. el conprcedso de transferir el crédito, y al noti-

ficar o catfirmar atribuye autenticidad a la firma del banco emisor. 

Si el segundo banco es solamente int "notificador del el 	sito", 

debe advertir esa circunstancia al vendedor. Tal banco no asume el com-

promiso de pagarle al vendedor. Si el bewao notlficador es también --

"confirmante del crédito", así deba.  estipularse. Esto significa que el 

banco confirmante debe (prescindiendo de cualquiera otra consideración) 

pagar, aceptar o negociar sin recurso extra el vendedor, teniendo el 

cuidado de que todos los documentos entén en orden y de que los requi-
sitos del crédito han sido cumplidos. 

1.- CIASES DE grILTCPRIES. 

a) CREPITO DOCUMENTARIO SIMPLE. 

El crédito documentario se da, generalmente, bajo la forma -

de una al■.urtura de crédito, y se aplica normalmente cemo una operación 
adiciotuil en las compraventas de plaza a plaza.(51). La operación se 

efectuará en la siguiente forma; 

Un omerciante de la ciudad de W-xico (Innea comprar mercancía 
a un comerciante de alguna otra ciudad de la ReiAblica Mexicana para --

pagarla en un plazo de 60 días despuds de recibida la mercancía. Se --

arregla la neyuciaci6n y el ormyratior pide a su banco, le establezca --
una carta o.*rercial de crédito a favor del ventbler, una vez establecida, 

el banco enviará una counicación al ves dodor en la raie le informará ha- 

(51) Balot, Ren1,- Traite Theorique et Pratique de la venta CAF. Le 
Credit Documentaire (Cit. por Cervantes Ahumada, 
(Raul.- Ob. Cit, Pag. 261). 



ber establecido un crédito comercial a su favor, generalmente irrevoca-
ble, y en el cual el banco se obliga a aceptar en el plazo señalado, una 

letra por el valor de las mercancías que deberán ser enviadas por el ven 

dedor, adjuntando-la documentad& que se haya indicado (facturas, cono-

cimiento de embarque, póliza de seguro, etc.). 

Esta operación es la efectuada por medio del crédito documenta-
rio 

b) CREDITO REVOCABLE. 

Un crédito revocable puede ser reformado o cancelado en cual-

quier momento, sin necesidad de aviso previo o notificación al vendedor. 

Envuelve un riesgo puesto que el crédito puede ser reformado v cancelado, 

mientras las mercancías se encuentran en tránsito y antes de que se pre-

senten los documentes, o inclusive, una vez presentados, antes de que se 

hubiere efectuado el pago. El vendedor tendrá que enfrentar, entonces, 

el problema de obtener el pago directamente del ceeprador. 

El crédito documentario puede ser revocado por el acTeditante 

(banco) o por el acreditado (comprador). En la práctica tiene muy poca 

aplicación por la legítima desconfianza que implica.(52). 

Los créditos revocables no constituyen un vínculo jurídico --

definitivo entre el banco y el beneficiario, Por lo tanto, pueden ser 

nodificador o revocador, adn sin obligación para el banco de dar aviso 

al beneficiario, por lo que no constituye una garantía firma para el -

beneficiario, ya que se puede cancelar en cualquier momento, (53). 

Para el calzador confiere la máxima flexibilidad, ya que 

el crédito puede ser corregido o cancelado sin necesidad de aviso pre-

vio al vendedor, hasta el mormulto del pago por el banco en el que el 

(52) (53).- Buche Gancíadiego, 	Ob, CIt, Pag. 274. 
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banco emisor ha puesto a disposición el crédito. 

Los crédito revocables no constituyen un vínculo jurídico de-
finitivo entre el banco y el beneficiario. En consecuencia, pueden ser 
modificador o revocador, ada sin cbligación para el banco de dar aviso 
al beneficiario. 

El crédito revocable no constituye una garantía firme para -
el beneficiario, ya que puede cancelarse en amihpiler momento.. 

c) CREDITO IRREVOCABLE. 

El crédito irrevocable implica el compruniso del banco que es-
tablece el crédito, para con el beneficiario. Este compreedso no podrá 
codificarse o cancelarse sin el consentimiento de todas las partes inte-
resadas. En este caso existe una garantía para el beneficiario ya que 
para modificación o revocación tendrá que haber conformidad de todas -
las partes que intervienen en el crédito comercial. 

"El crédito irrevocable es la forma activa de calificar la -
renuncia que hace el acreditado (omprador) de la facultad de cancelar 
un crédito, el cual, por otra parte, es cancelable por naturaleza"(54). 

El crédito irrevocable ofrece al vendtdor una mayor seguridad 
del plgo, pero queda dependiendo del camprtmiso de un banco extranjero. 

Al comprador le da menor flexibilidad puesto que el crédito -
sólo puede ser corregido o cancelado si tnibi% las partes oompronetidas 
así lo convienen. Debe observarse, sin ~ergo, que el crédito se emi-
te en esta formo porque así lo han acordado las partes comerciales en -
el contrato de compra-venta. 

(54) Halutem oug, JoAge.. Estudios de Derecho Mercantil. Pag. 130 (Cit. 
por Bauche Garciadiego, Mario. Ob. Cit. Pag. 274). 
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La forma más usual en la práctica bancaria mexicana respecto 
del crédito dOncumetario es la de "pago contra docunentos", con la moda-
lidad de "crédito irrevocable". 

El crédito irrevocable puede ser notificado o confirmado. 

El notificado es cuando el Banco Corresponsal sólo avisa y -
entrega el crédito, quedando a su conveniencia negociar, aceptar y/o -
pagar al beneficiario si este cumple los términce y condiciones del crl 
dito, o sea que se concreta dnicamente a poner del conocimiento del be-
neficiario el establecimiento del crédito sin su responsabilidad. 

El banco que avisa del crédito se responsabiliza de la auten-
ticidad del documento, ya que deberá verificar las firmas que lo suscri-
ben. 

El hecho de que un banco dé aviso de un crédito sin su responsa 
bilidad no le quita la calidad de irrevocable. 

El crédito irrevocable confirmado es aquel en el que el banco 
que establece el crédito le solicita al banco intermediario que lo oan-
firne, quedando involucrados en su responsabilidad los dos bancos (55). 

Le confiere al vendedor una doble seguridad de pago, puesto -
que un banco del país del vendedor agrega su propio cena-misa al del -
baria) emisor. 

Para el comprador constituye un requisito adicional que exige 
al vendedor y ea mis costoso. 

Puede observarse que el valor comercial de un crédito docuren-
tario depende de que clase sea. 

(55) &tuche GaAciadieso, 	U, Cit. Pag. 275. 
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B.- PRESENZACRIN LE Doctrarros. 

El artículo ndmero 7 del capítulo obligaciones y reponsabili- .  

dades de las "Reglas y usos uniformes relativos a los créditos documenta-

ríos" dice: 

"Los bancos deben examinar todas los documanbas con razona-

ble cuidado para cerciorarse de que, aparentemente, estén de acuerdo -

con los términos y condiciones del crédito. Das documentos, que apa-

rentemente, no concuerden entre sí, serán considerados caro que no pre-

sentan la periencia de ser conformes ami los términos y condiciones del 

crédito. 

Debe hacerse la aclaración de que el acreditante no será res-

ponsable de la validez de los documentos o la calidad de la mercancía, 

porque su obligación termina con la comprobación de la regularidad ex-

terna de los documentos. 

Los documentos que deberán exigirse, cuando no haya instruc-

ciones en contrario de parte del acreditado, serán el conoclndento de 

embarque, la factura comercial, la factura consular y las pólizas de -

seguros. 

1.- EL CONOCIMIENTO DE EMBARQUE. 

Ya en el capítulo anterior señalamos pintos inyortantes sobre 

el conocimiento de csbarque y sus características y dijimos que el cono-

cimiento de euteugue es un documento que, generalmente, se estipula en 

algén crédito en el cual las mercancías se despartan por mar. Es la - 

prieta de un contrato de transporte y del recibo de la mercancía. Es el 

documenta que se necesita para fundamentar el reclamo de tn seguro en -

caso necesario. 

Para mnocer más profuldammte este docteento harapos unción 

sobre la naturaleza y algunos conceptos históricos de este titulo tan - 

Imucatante para el comercio marítimo princirelnente. 



Sobre la naturaleza del título la doctrina acepta que el cono-

cimiento de embarque marítimo es un titulo de crédito, perteneciente a la 

categoría de ice títulos representativos de nercancfas. (56). 

Be afina que el conocimiento de ~e nace en la época me-

dieval, pero fue reglamentado en nuestro país en las Ordenanzas de Bil-

bao en el año de 1737 y que rigieron como Q5digo de Comercio, desde la 

época colonial hasta finales del siglo XIX. (57). 

En las Ordenanzas de Bilbao se definía así net conocimiento 
ee una obtigacídn pahticatax que un capiidn o maeetito de navío otorga 
pon medio de eu 61Ansa en 6avon de un negociante que ha camado en eu na 
vio algunaa ~izarle/dm y otAzu cobaa pana tlevaittnA deun pauto a arto, 
conetttuyéndoee a entaegattue a la pemona que ae expuedle en el cono-
cimiento, o a eu orden o a La dei caAgadok, pon gete concertado anta 
de eanganee". (58). 

El artículo 781 del cAdigo de Comercio derogado actualmente 

en lo relativo a la actual Ley de Navegación y Ccuercio Marítimos de-

cia(59); net capilli y et camadcot de/ buque tendldn obt.ígaeLón de ex-
tendeA el conocimiento Gr et cual ae expleema: 

1,- Nombre, Matateuta y paate del buque; 
II.- El del capital y eu dontleil¿o. 

III.- EP punto de carga y e/ de deáenAga. 
IV.- EL nonhAe del cnAgadoh. 
V,- EL nombre del coneignataalo, eí el conocimiento Pelle 

nominatbo. 

VI.- La cantidad, calidad, mamo de buttoe y nuAca4 de Las 
mmeadeltfas. 

VII.- E/ 6/ete y La capa contAafadoe. 

EL conocimiento podad se& al poistadon a La wtden o a nonbae de 

pemana detemnúnada, y habed de limaue deatno de tac veinticuatAo ho-
Aas de Aeeibida La cartga a bordo". 

(56)  
(57)  
(58)  

CeAvanteb Ahunuda, Radt,- Ob. Cit, 
CeAvanteá Akunada, Rad1.- Ob. Cit. 
(58) CeAvantea Ahumada, ate.- Ob. 

Pag. 
Pag. 
Cit. 

153. 
153. 
Pag. 154. 



Como podemos apreciar desde la época colonial ya se reglamen-
taba el conocimiento de enterque en una forma eficaz y adelantada sin 
que tenga en la actualidad grandes variantes a pesar de que se ha incre-
mentado nobWalemente el comercio haciendo uso del conocimiento de embar-
que por ser ya una garantía para el transporte de mercancías y cano ya 
se señalé es un título de crédito representativo de las mercancías. 

Loe conocimientos de embarque, que son la constancia o compro-
bante de que el porteador ha recibirla la mercancía para su transporte 
al punto de destino, deberán ser del tipo estipulado por la Carta de -
Crédito (marítima, aéreo, terrestre, etc.) y, mostrar la consignación 
y notificación correapondiente, segln lo especifique la misma. 

El beneficiario deberá cuidar que los conocimientos de embar-
que que presente sean "limpios" o sea que no contengan ninguna cláusula 
en el eryorpe o en el estado en que fue recibida la mercancía al momento 
de embarque, No deberán mostrar alteraciones, enmendaduras, raspaduras, 
etc., salvo que se hayan efectuado por el propio agente porteador o por 
el capitán del barco, quien las firmará para certificar su autenticidad. 

En los conocimientos de embarque la mercancía se describirá 
en términos generales sin que sea necesario describirlas ten detallada-
mente coro en las facturas cceerciales, pero en ambos documentos dpherá 
referirse al mismo producto. 

Deben sehalar al beneficiario del crédito cana embarcador de 
la mercancía, salvo que expresamente se permita que sea una firma dis-
tinta. 

El articulo 14 de las Reglas y Usos Uniformes relativos a 
los créditos doce wentarios señala lo siguiente: 

"Todas tru ínsVtueeionea de enút.in, conlitmnA o aVLWI un cnd 

dí.to debutan espeoilicat con precisión lob doowneutos, enntm tos cuates 



be electuand el pago, /a aceplacidn o la negociacidn". 

Y esiecificamente con respecto al conocimiento de embargte el 
art./Culo 19 del mismo reglamente dice: 

"Salvo que el crédito lo autonice expresamente, no'se acepta-
Mn lob conocimientos de embanque del siguiente tipo: 

a) Loe conocimientos de embanque emitidos pon tnansitonías. 
b) Los conocimientos de enhongue emitido en viAtud de y 4u-

jetes a toa condiciones de un "chanten-Panty". 
c) Los conocimientos de embanque apanando el tnanaponte en 

%/ame. 

Sin enhango, sujeto a to mencionado antena/mente y a menos 
que eapecMicamente 4e señale lo contnaxio en el cnédito, 4e aceptandn 

/o conocimiento de embanque del aiguiente .tipos 

1) Los conocimientos de onbaAque /Lanudo "thnough bitle o6 
lading" emitido pon lo compraras navieure o eua agentes, inctuso el 
amparan vahas 6onnrts de tnanspotte. 

II) loa conocimiento de embanque /tonudo nehont 6ohm bias 
o6 tadlng" (es decin, conocimientos de entanque emitido pon taz umla-
a(a4 navieras o sus agentes que indizan atgtums o todas taz condiciones 
del tAanaponte haciendo ne6enencia a una luente o docunwnto distitno det 
conocimiento de orhonque). 

III) 1.04 conocimiento de embanque emitido pm los compartirla-, 

navizAaa o 4u4 agentes, que be Ulíeitax a mencanctas expedidas bajo una 
lonnu de unidad de caAga, tales como tu que tie colocan sobe "pattets" 
o en contenedonez". 

En conclusión, rodeznos decir que el conocimiento de enterque 

indica: el puerto de partida, el puerto de destino y el nmtwe de la na- 
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ve transportadora. Es un conocimiento de enhorque limpio, puesto que no 
lleva ninguna cláusula que declaré alguna calidad defectuosa de las ner-
canelas y /o del emp' qaue, y se trata de un oonoaimiento de enhorque "a 
bordo" porque eátaltece que las mercancías han sido colocadas e bordo. 
Está debidamente firmado expresando el nómino de originales, es decir, 
tres, emitidos para formas el juego ~oto. También prueba el pery) 
del flete. 

C. - PC6IBI1M DIFICUUrAGES PARA SU arorrzwarro. 

Este tipo de operaciones son aceptadas de empresas que general-
mente manejan algCui tipo de cuenta en una institución de crédito, princi-
palmente de cheques y que adenás el banco les tenga establecidas líneas 
de crédito, aunque esto íntimo no es indispensable, si representa una -
facilidad y un antecedente importante para COMER EL armo SOLICITAEO. 

Casi todas las instituciones de crédito sino ea que todas, pi-
den al cliente que mantenga una reciprocidad entre al 10 y el 25% en su 
cuenta de cheques con respecto al crédito solicitado, ésto es, con la -
finalidad de contar con un depósito en garantía para solventar algdn in-
conveniente no previsto. 

A pesar de lo anterior, existen infinidad de causas por las cua-
les so dificulta el otorgamiento de estos y otros créditos. 

Al iniciarse una solicitad de crédito será indispensable prepa-
rar la información básica para que el banco pueda evaluar adecuadamente 
al prospecto de crédito. Esta informacitn puede dividirse en dos impor-
tantes puntos: 

1.- Información general sobre la empresa, que pernita.califi 
car sus antecedentes, su administración, y susmalta:iones de operación 
para evaluar sus probabilidades de éxito. 
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Dentro de esta informaciai es irportante eonnrer quienes son los 
propietarios, cual es el número de accionistas, así orno el tipo de accio-
nes y sus clases y el control por porcentaje de cada accionista. 

La historia de la empresa es otro de los puntos que doten cono-
cerse para saber la fecha de la fundación de la cxirañía, sus anteceden-
tes y su desarrollo. 

En cuanto a la administración es de gran inycntancia conocer - 
a las personas y funcionarios que integran el consejo y como dictan su 
política. 

Es de vital importancia saber si la crupañía tiene o ha tenido 

Problemas crediticios o dificultades dentro de su organización. 

Con respecto a las Instituciones de crédito con las que tra-
bajan es necesario cxziocer cuales son y a cual de ellas se puede consi-
derar cana la principal, e:mecer tanbién el tipo de crédito que se les 
otorga y las líneas de crédito que tienen establecidas. 

En les otorgamientos de crédito a empresas se puede solicitar 
el aval de otra empresa o de una persona física, en ésto áltinn caso -
será necesaria que se proporcione una relación patrimonial, para determi-
nar la solvtmcia ecrodmica del individuo. 

Cual es el producto y su aceptación en el mercado nacional o 
internacional es otro de los puntos can deben tararse en cuenta, así cona 
tanbién quienes son sus principales compradores y la onnietencia que tie-
nen. 

La ubicación de sus plantas y su oficina matriz, incluso si es 
posible conocerlas es de gran ayuda para la apreciación física de la oon-
pañía, determinando el valor de sus propiedades y la seguridad que existe, 
tanto en sus instalaciones caro en la garantía que pueda ofrecer para la 

obtención del crédito. 



2.- Información financiera: 

El segundo aspecto de la información se refiere a todos aquellos 

datos de carácter financiero, que permitan elaborar un estudio de crédito 

par parte de los analistas del Banco, para el establecimiento de líneas de 

crédito. 

Después de haber sido estudiados los estados financieros de la 

empresa por parte del banco, se puede establecer si el crédito solicitado 

es el más adecuado a las necesidades de la conpañía, en caso contrario se 

puede recomendar el tipo ideal del crédito, no sin antes haber analizado 

las características del crédito en cuanto a sus condiciones de pago, pla- 

zo, monto, destino, etc, 

Independientemente de la anterior, el banco debe tomar en cuen-

ta el análisis cuidándose de que el crédito solicitado se encuentre den-

tro de los lineamientos de operación y política de la institución de cré 

dito. 

Para llevara cabo el estudio de la línea de crédito o para el 

otorgamiento del crédito solicitado, dpla-rán solicitarse a la Empresa --

los tres últimos estados financieros, que deberán incluir el estado de -

pérdidas y ganancias, además deberán incluir en su dockeentación relacio-

nes analíticas de seguros y referencias oanerciales y particulares. 

Cuando un crédito se establezca a mediano o largo plazo será 

recusaría que el solicitante proporciam presupuestos a largo plazo o -

sea proyecciones financieras. Lo anterior, para garantizar los años de 

crédito. 

Es necesario proporcionar datos de los años anteriores y hacer 

un cuadro con los resultados probables de loe siguientes años. 

Realizando una encuesta en cuantro a la investigación y aná-

lisis de las solicitudes de crédito se plPdP llegar a la conclusión de 

TV! cada Banco tiene una metedologia distinga para llevarlas a cabo. 
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Si ccnsidera que con la información descrita anterior: 1k~ y 
realizando algunas aclaraciones Hable algún tema, se pueden satisfacer 
las necesidades que el Banco pueda tener para aceptar o rechazar una - 
solicitud de crédito. (60), 

1.- LO QUE CROA SUMID QUIERE. 

Sabanas que en este tipo de operaciones intervienen cuatro par-
tes o más, siendo éstas: el ocmprador, el vendedor, el banco emisor y el 
banco corresponsal, aunque en algunas ocasiones pueden intervenir más co-
rresponsales cuando en algún lugar no exista un corresponsal dilecto o 
sea necesario solicitar la intervención de otro banco. 

Dos son las partes más interesadas en este negocio, el compra- 
dor y el vendedor, por lo tanta, intentarertre dar una pequeña' explicación 
de lo que cada una de estas partes desea. 

El comprador espera que se cumpla con el contrato, buscando la 
seguridad de que sólo le pagará al vendedor cuando tenga la seguridad de 
que cumplid con tcdau sus obligacicnes correctamente. 

Además de la seguridad, la conveniencia de la intervención de 
una tercera parte y en la que tanto el curador como el vendedor confían 
para cumplir con la documentacidn y trámites para efectual el pago. 

El comprador al Obtener financiamiento bancario se beneficia 
en la administración de su flujo de caja. 

El omq:rador recibirá la ayuda de expertos para llevar a cabo 
operaciones complejas y con trámites difíciles que debe cumplir. 

Por lo que respecta al vendedor, éste cantará con la seguridad 
del pago en el plazo acordado, debido a la intervención de un banco. 

(60) Muñoz Izquickdo, Joaqutn.- Ob. Cit, Pag. 48. 



Tendrá la comodidad de recibir su pago al través 

de un banco de su propio país puntualmente, lo que le ayuda-

rá a incrementar la liquidez de su compañia o negocio. 

Lo mismo que al comprador, se le proporcionará 

asesoría para estas complejas operaciones comerciales. 

Con lo anterior, nos podemos dar idea de las --

ventajas y beneficios que obtienen tanto el comprador como 

el vendedor en este tipo de operaciones, cuando se cuenta 

con el apoyo y asesoría de una Institución de Crédito que 

tiene una gran experiencia en estos negocios y que además 

cuenta con personal capacitado y especializado para que el 

trámite sea más ágil y eficiente en todos sus puntos. No 

debemos olvidar que es de gran importancia tomar en cuen-

ta a los bancos corresponsales quienes juegan un papel muy 

importante en la transacción comercial y que sin ellos se-

ría más dificultoso o tal vez imposible realizar el crédi-

to comercial. 

2.- EL TIEMPO PARA EL PAGO. 

El crédito documentario ofrece un especial, -

universal y comprobado sistema para lograr compromisos co 

merciales aceptables haciendo mención en cuanto a sus re-

glas que el pago se lleve a cabo contra la entrega de la 

documentación que representan las mercancías y hacen posi-

ble la transferencia de los derechos sobre esas mercancías. 

Sin embargo existen otras opciones para el tiem-

po de pago, mismas que mencionamos enseguida. 
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Una de ellas es el pago anticipado, en el cual -

el comprador tiene plena confianza en el vendedor sabiendo 

que éste cumplir* con todos los puntos del contrato tal y -

como lo,acordaron, por lo cual decide pagar anticipadamente, 

En el caso del vendedor, en ocasiones es indispensable que 

se le haga el pago anticipado para poder financiar la produo 

cién de las mercancías que ha ordenado el comprador. 

Existe también el pago al momento del embarque, 

en el cual el comprador al tener la seguridad de que las -

mercancías han sido despachadas y embarcadas de acuerdo al 

contrato celebrado, efectda el pago sin correr ningén ries-

go. 

El vendedor buscará la seguridad del pago, desde 

el momento en que estén embarcadas las mercancías. 

En ambos casos se tendrán que acordar estipulacio-

nes que regulen esta forma de pago. 

Otra forma de pago es la efectuada después del. - 

embarque. El comprador posiblemente necesita vender las -

mercancías para pagar al vendedor, siempre que éste acepte 

esperar el pago por cierto tiempo después del embarque, to-

do dependerá de la confianza que se le tenga al comprador. 

Para el vendedor es preferible el pago anticipa-

do, menos favorable es el pago al momento del embarque y 

es desafavorable el pago después del embarque. En cambio 

para el comprador es todo lo contrario. 



D.- LIQUIDACION O UTILIZACION. 

Como consecuencia del crédito comercial el banco 

acreditante queda obligado, extracambiariamente a aceptar 

o pagar las letras de cambio que determinado girador, casi -

siempre extranjero que exporta mercancías, o el banco con 

el cual trabaja, envíe a cargo de el adquirente de las mer-

cancías dichas letras acompañadas de los documentos indica-

dos en el contrato del crédito comercial. (61). 

No obstante la obligación que contrae el banco -

acreditante de pagar, pueden presentarse situaciones no pre 

vistas y que tendrán que solucionarse de distintas maneras 

como veremos a continuación. 

Una vez examinados los documentos por el banco -

emisor y después de haber verificado el exacto cumplimien-

to de todos los puntos estipulados en el contrato, la docu-

mentación se entrega al comprador contra el pago del importe 

convenido o la firma de un pagaré segán se haya acordado en-

tre la Instituci6n de Crédito y el comprador. 

Pero puede suceder que el vendedor presente docu-

mentos que no son satisfactorios de acuerdo como eran exigi-

dos por el crédito. Cuando se presente esta situación el ban 

co tendrá la opción de proceder en las siguientes formas: 

a) Devolver los documentos al vendedor para que --

sean corregidos o se completen dentro del término de vali-

dez del crédito y dentro del periodo de tiempo especificado 

en el crédito, a partir de la emisidn. 

(61) Mantilla Molina, Robe/uta L.- Mulos de Credito Cambia-
rlos.- Editorial Porrua. 1977. 



b) Enviar los documentos para cobranza. 
c) Devolver los documentos al beneficiario para que 

los envíe a través de su propio banco. 
d) Puede exigir una garantía del vendedor o de un -

banco, pudiendo pagar aceptar o negociar bajo el compromiso 
de que cualquier pago que se haga será restituido por la par-

te que otorgó la garantía, junto con sus intereses y demás eos 

tos. 
e) Basado en la práctica y en la experiencia y con 

el consentimiento del beneficiario, pagar, aceptar o negociar 

"bajo reserva", o sea conservando el derecho de recurrir con-
tra el beneficiario. 

1.- PAGO. 

Las Reglas Uniformes de Créditos documentarios --

señalan que "Un banco está autorizado para pagar al amparo de 

un crédito cuando se le designe expresamente para ello en di-

cho crédito". 

Para la liquidación de un crédito mediante pago, el 

vendedor envía los documentos que prueban el embarque al ban-

co en el cual está disponible o es utilizable el crédito, 

Después de verificar que los documentos cumplen los 

requisitos, el banco efoctéa el pago, quedando concluido el -

trámite. 

En el caso de que el banco fuere distinto del ban-

co emisor, enviará los documentos al banco emisor, obteniendo 

el reembolso en la forma que hayan acordado previamente, 

2.- ACEPTACION. 

Mediante la aceptación de la letra, el banco expre- 



sa su compromiso de pagar el valor indicado en ella a su ven-

cimiento. 

El vendedor puede (y'es frecuente hacerlo antes dél 

vencimiento) convertir esa letra aceptada en dinero efectivo, 

descontándola en su propio banco. 

El vendedor envía los documentos que prueban el em-

barque al banco en el cual está disponible o utilizable el -

crédito, acompañados de una letra girada contra el banco, se-

gdn el contenido o tenor especificado. 

Una vez verificado que la documentación ha cumplido 

con los requisitos, el banco aceptará la letra o giro devol-

viéndola al vendedor. 

En caso de que el banco fuere otro distinto del -

emisor, enviará la documentación a éste indicándole que ha 

sido aceptada la letra y que a su vencimiento obtendrá el 

reembolso en la forma acordada previamente. 

3.- NEGOCIACION. 

En su capitulo Disposiciones Generales y Defini-

ciones, las Reglas y Usos Uniformes relativos a los créditos 

Documentarios indican que "un banco está autorizado para ne-

gociar al amparo de un crédito: 

I.) Cuando así esté expresamente designado en el 

crédito. 

II.) Cuando el crédito sea libremente negociable -

por cualquier banco."(62) 

(62) Cifmaha Intenuacionat de Comexcio.- Ob. Cit. Pag. 28. 



En la misma forma qUe en los casos de pago y acepta-

ción, el vendedor enviará la documentaCión que prueba el embar 

que al banco en el cual está disponible el crédito, acompañand, 

también una letra girada contra el comprador o contra cualquiera 

,otro girado especificado en el Crédito, a la vista o del texto 

y contenido indicado en el crédito. 

Después de verificar que los documentos cumplen con 

los requisitos estipulados en el crédito, el banco puede --

negociar la letra. La negociación del banco emisor o del - 

banco confirmante será sin recurso contra el vendedor. La - 

negociaci6n del banco notificador o de cualquier otro banco 

será con recuso contra el vendedor. 

En el caso de que el banco fuere distinto del banco 

emisor, la documentación y la letra se enviarán a Al. El --

reembolso se obtendrá en la forma acordada previamente. 

Como podemos apreciar, el trámite para efectuar el 

pago es similar en los tres casos, variando precisamente en 

el finiquito del crédto documentaría. 

E.- cRan'tos ESPECIALES.. 

Existen otros tipos de crédito que no son my usuales de-

bido a lo complejo y pokx, coman en cuanto a operación, sin embargo lle-

gan a presentarse, por lo que haremos una palueill mcmción de algunos de 

ellos. 

a) CREDITO ROTATIVO. 

El crédito rotativo es aquel en el cual, según los términos 

y oxylIclones del mismo, la cantidad se renueva o restablece sin necesi- 



dad de establecer otro crédito. 

Puede ser revocable o irrevocable y puede ser rotativo con 
relación al tiempo o al valor. 

En el caso de un crédito que rota con relación al tiempo, 
por ejemplo, un crédito que esté disponible hasta por $.-50,000.00 por 
mes durante un determinado período de tiempo, por decir algo, seis meses, 
dicho crédito estará disponible automáticamente por la suma de 1.-50,000.00 
cada mes, sin importar si se ha sacado o no una suma cualquiera durante 
el res anterior. Un crédito de esta naturaleza puede ser acmulativo o 
no acumulativo. Si el crédito determina que es acumulativo, cualquier -
suma no utilizada durante el primer periodo pasa y puede ser utilizada -
durante un período subsiguiente. Si el crédito es no acumulativo, cual-
quier suma no utilizada durante un periodo deja de estar disponible, o -
sea, no pasa a un período subsiguiente. 

En el caso de un crédito que rota con relación al valor, la 
cantidad del crédito se restablece al momento de utilizarlo, dentro de un 
determinado período total de validez. El crédito puede prever un resta-
blecimiento autcmático inmediato a la presentación de los documentos deter 
minados, o puede prever el restablecimiento sólo después de que el banco 
emisor haya recibido dichos documentos. Este tipo de crédito cc:ny/Lisette 
al comprador y a los bancos en una responsabilidad incalculable, razón por 
la cual no se acostumbra. 

Para dar un cierto grado de control nerfa necesario especifi-
car la suma global que pedría ser retirada al amparo de dicho crédito. Es 
ta cantidad tendría que ser determinada conjuntamente por el ceeprador y 
el vendedor para satisfacer sus necesidades y tendría aceptarla el banco 
emisor. 

Un crédito por el valor total de las mercancías que van a ser 
despachadas, pero que estipula que se despachen semanal o mensualmente can 
tidades específicas y que permite embarques parciales, no es un crédito -
rotativo. Es un crédito disponible por cuotas. 



b) CREDITO CON CLAUSULA ROJA. 

Se llama de esta forma, debido a que en un principio la cláu-

sula en donde se hacia mención la naturaleza especial de este crédito, era 

escrita con tinta'color rojo. 

Este crédito en su contrato venía con una cláusula especial 

incorporada por medio de la cual autorizaba al banco notificador o confir 

mador a hacer pagos par adelantado al beneficiario, antes de la presenta-

ción de documentos. Esta cláusula se incorpora únicamente a petición es-

pecifica del solicitante y su redacción depende de sus requisitos. 

En esta cláusula se indica la cantidad autorizada ceno anti-

cipo, sin embargo en ocasiones es por la cantidad total del crédito. 

La mayoría de las veces se utiliza como un método para sumi-

nistrarle al vendedor los fondos antes del Embarque de mercancía. 

Por lo tanto, es muy Otil para los intermediarios y represen-

tantes de aquellas áreas comerciales en donde es necesario una especie de 

pre-financiamiento, siempre y cuando el campradnr esté dispuesto a otorgar 

concesiones de este tipo. 

Caro ejemplo podemos mencionar para este tipo de crédito el 

de un importador de lana en alcjdn país de Europa pera permitir que un ex-

portador de lana en Australia obtenga fondos para pagar a los abastecedo-

res reales (siendo por oanpras directas o en subastAa por medio de un prés 

tamo de un banco australiano o ya sea sin garantías o con garantía de do-

cumentos internos). 

El banco australiano obtendrá el reembolso del préstamo máo 

los intereses, de las sumas que le correspondan al beneficiario australia-

no ciando embarque la mercancía y presente los documentos de acuerdo con 



los términos del crédito. Sin embargo, si el beneficiario deja de embar-

car la mercancía y no efectla el pago del préstamo mediante la presenta-

cien de los documentos exigidos, el banco australiano tiene el derecho a 

exigir el reembplso con intereses al banco emisor del crédito y dicho ban 

oo tendrá el derecho a un recurso similar contra el solicitante del aré- 

dita. (63). 

En esta forma, la carga del pago final recae sobre el soli-

citante (cceprador), quien será responsable de reembolsar los adelantos 

en el cano de que el beneficiario (vendedor) no presente la documentación 

exigida en el crédito, y quien responderá por todos los costos en que hu-

bieren incurrido los bancos emisor, notificador y confirmante. 

c) CREDITO TRANSFLRIBLE. 

En el capítulo anterior ya mencionamos algunas referencias 

de este tipo de crédito por lo que dnicamente haremos un recordatorio para 

que quede mejor cceprerdido. 

Indicamos que un crédito transferible es aquel que puede ser 

transferido por el beneficiario original a uno o más segundos beneficiarios. 

Normalmente se utiliza cuando el primer beneficiario no sumi-

nistra, el mismo, la nercancla sino que lo hace un intermediario, por lo 

cual, el primero quiere transferir sus deredos y obligaciones, parcial o 

totalmente al proveedor real cano segundo beneficiario. 

Este tipo de d,itxlito sélo puede transferirse una vez, es de-

cir, el segundo beneficiario no puede transferirlo a un tercer beneficia-

rio. La transferencia debe hacerse de acuerdo con las condiciones del cré 

dito original. 

(63) Cdmam de ComeAeio Inteanae,ianat.- Ob. Cit. Pag. JO. 



Debe tararse en cuenta que solo se emitirá un crédito amo 
transferible por instrucciones especificas del solicitante. 

UnIcanente el crédito irrevocable puede emitirse como trans- 
ferible. 

d) CREDITO RACK-TO-BACK. 

Se trata del establecimiento de una carta de crédito solicita- 
da por una persona, ofreciendo como garantía otra carta de crédito abierta 
a su favor previamente. 

Este tipo de crédito se presenta cavado el vemledor no puede 
por si misa, suministrar las mercnacías y necesita comprarlas y pagarlas 
a otro proveedor. 

Normalaente se ofrece al banco que las dos cartas de crédito 
sean lo mis similares posible en cuanto a descripción de la mercancía, ya 
que en otros aspectos, tales como importe, vencimiento, expedición de fac-
turas, etc., habrá diferencia debido a que el beneficiario de la prinera 
carta y al miren ticulm solicitante de la segunda, generalmente obtiene un 
diferencial ceno utilidad y necesita tiempo para preparar la deomentación. 

Al amparo del "back te back", el vendedor aire beneficiario 
del primer cródibo, lo ofrece creo garantía al banco notificador para la 
emisión del segundo crédito. Cano solicitantes de este segundo crédito, 
el vendedor es responsable de reembolsar al banco ton pagos que se hagan 
al aparo del mimo, ya sea que el propio vendedor reciba o no el pago 
por el primer crédito. 

Las cartas de crédito "back to back" no representan una garan-
tía efectiva para el banco a quien se le solicita esta segunda operación, 



ya que por causas ajenas a su control el beneficiario no pueda obtener 

la negociación de la Carta de Crédito a su favor y por lo mismono tenga 

los medios paya liquidar la que él solicité. 

Debido a que en esta operación se pretende crear solvencia 

eoonentica a quien no la tiene, los bancos no la aceptan tan fácilmente. 

Existe un cfedito similar conocido como "contra-crédito" y 

también finplica la negociación de un segundo crédito a favor de su pro-

veedor. El procedimiento es el mismo exceptorple el vendedor solicita 

la emisiótt de este crédito a su propio banco, en contrapartida del prime 

ro. El mismo banco puede aceptar la emisi6n de este crédito si se aco-

moda a la línea de crédito que tiene establecida el solicitante o se le 

proporeicna am un servicio especial para apoyarlo en la transacción -

que está realizando con la primera carta de crédito. 

Hemos tratado de hacer un pequeño cementarlo sobre los cré-

ditos especiales que surgen en los actos de comercio nactonales o interna 

cionales como ooru3ecuencia de las necesidades tanto del exwador y vende 

dor de mercancías, como también con los bancos que intervienen y que jue-

gan un papel importantísimo en estas operaciones. 

los bancos creo instituciones que son deben vigilar y estar 

ounpletanente seguros de los nqui_ion que realizan y prumueven y al mlissu 

tienyo proporcionar seguridad y confianza a las personas, ya sean físicas 

o morales, que les soliciten algún servicio, orzo en estos casos en que la 
mayoría de las veces no se conoren ni el vendedor ni el comprador, pero -

desean efectuar un negocio, y que mejor que contar con el respaldo de una 

Institución de Crédito. 

De esta forma se ha querido dar una idea de estos créditos, 

que por lo extenso que son y por la diversidad de situaciones que presen-

tan. no mimos cirro se desearía cm liarnos más en este 



CAPITULO 	III 

TWICAS BÁSICAS PARA EL OBNIPEIEETO DEL CREDITO 

Al llevar a cabo gestiones para el otorgamiento de un crédito es im-

portante analizar detenidamente algunos puntos que son de vital interés para 

poder determinar la recuperación del ndsmo y conocer la solución económica y -

moral del solicitante, así cano también saber cuales son las necesidades del -

acreditado para valer encuadrar el tipo de crédito que debe ofrecerse para su 

mejor aprovechamiento. A continuación se tratará de dar un enfoque sobre estos 

puntos que pueden ser determinantes para el rechazo u otorgamiento de una soli-

citud de crédito. 

A.- 'OPJL]DAD 

En términos generales se puede afirmar que tecla decisión en materia -

de crédito, ya sea el solicitante una persona física o una empresa, y el presta 

mista un banco o cualquier otra entidad, requiere de información, puesto que el 

desconocimiento de las cualidades morales y financieras del solicitante se tra-

duce en riesgos innecesarios para la persona o institución que otorga el présta 

mo.(64). 

El análisis de la moralidad mercantil ha sido y seguirá siendo uno de 

los elemontos más invortantes en la toma de decisiones en materia de crédito. 

Su análisis emprenderá puntos que permitan darnos una idea sobre la oonducba -

del hambre de empresa, tanto en el cmy) profesional amo frente a ormymomisos 

de carácter económico, moral y social. 

Con este análisis nos damos cuenta de que es necesario conocer y en-

contrar respuesta a ciertos antecedentes cano son: 

(64) WAzquez, Cantee A.- Obra citada Pag. 9. 



1) El tiempo que tiene de operar la empresa en su campo. 

2) Cual es la antiguedad y el prestigio de que disfrutan los propie-
tarios y administradores. 

3) Como se evalúa y en que forma se refleja en el negocio la moralidad 
mercantil de propietarios y administradores (incluyendo aspectos fiscales y con-
tables). • 

4) Que opinan de la empresa otras comp.:1111as o lospe.bos relacionados - 

can ella en cuanto a su moralidad mercantil y al manejo de sus compromisos con 
proveedores, clientela e instituciones de crédito. 

Cauro ne puede apreciar los puntos anotados anteriormente, son de gran 

importancia para poder determinar el otorgamiento de un cr&lito, así como su re 

operación en el plazo propuesto sin correr riesgos innecesarios. 

B.- PRDPOSITO DEL CPEDr10, 

En esta etapa se pretende determinar en forma amplia la necesidad que 

el cliente pretende satisfacer. 

• El Banco analiza cuidadosamente la solicitud del crédito en cuanto a 

su monto, plazo, condiciones de pago, destino, etc. En caso de que el análisis 

financiero determine que la solicitud original puede ser cambiada a otro tipo -

de crédito nén adecuado a las necesidades del solicitante, procederá a re.craen-

dar el tipo ideal de crédito. Además, analiza cuidadosanente si el crédito so-
licitado se encuentra dentro de los lineamientos de operación y política de la 

Institución que otorgará el crédito. 

Mientras más completo sea el conocimiento que se tenga en este aspec-

to, mejor se podrán determinar las características más adecuadas del crédito en 

cuanto al tipo delataron. 

Para otorgar el crédito es necesario precisar los hechos que originan 

14 petición del crédito, el monto requerido para solventar la necesidad del so-

licitante, en qué forma y cuándo debe ser aplicada esa inversión, así misa> se 

determinar& la fecha y la forma en que se recuperará el ftsx)rte del cr(it.o. 



Es importante también precisar los beneficios que obtendrá el solici-

tante con el crédito. 

Una vez aclarados y determinados los puntos indicarlos anteriormente -

será factible analizar, en primer término: 

Si el crédito solicitado es razonable. 

Si sus efectos serán positivos tanto para el solicitante 0311D para la 

Institución otorgante. 

• Una vez examinados los puntee relativos al monto, propósito y vencimien 

to prepuesto del crédito solicitado, se completa el panorama general de la solici 

tud. Dentro de este 0~1 se investiga si hay algún conflicto legal, por ejem-

plo: vencimientos o destino da los créditos no permitido por las leyes. 

Existen lineamientos jurídicos e internos en las operaciones, por ejem-

plo: el Estado tiene gran interés en quo los fc*don depositados por el público en 

las instituciones financieras sean invertidos en forma tal que se garantice su o-

portuna recuperación, anl COMO el famento en la actividad ~mica del país. De 

esta forma, cuando se solicite un crédito destinado a un fin especulativo (camo -

aprovechar condiciones espeeiales para adquisición de materia prima), aún cuando 

esté conveniente y ampliamente garantizado, se situará en segundo lugar, frente a 

otro que en alguna forma beneficie a una ccmunidad, par ejemplo para la ampliación 

de una planta industrial que proporcionará nuevos empleos y mayor producción. 

lee' leyes y reglamentos emitidos para obligar a las Instituciones a to- 

mar determinadas medidas precautorias antes de otorgar un crédito se han formula-

do con la intención primordial de salvaguardar la imagen:U:confianza de las ins-

tituciones, que seguirán ofreciendo seguridad y solvencia (65). 

El articulo 13 de la Ley General de Instituciones de Crédito y Organiza-

ciones Auxiliares, menciona los requisitos que debe rerabar una Institución de cré 

dito para el otorgamiento de créditos, independientemente de las circulares emiti-

das par el Banco de bYbdco, S. A. y la Comisión Nacional Bancaria y de Seguros. 

(65) Valfzquez, Cantee A.- Ole CIL Pág. 14. 



Si es importante conocer los anteelmentes de una empresa, la forma 
Cano se ha desarrollado y su posición actual, no lo es menos preveer, hasta 
donde sea factible su marcha futura. 

Son :ruchos los elementos externos al negocio mismo que, en una u - 
otra forma afectan su marcha. Por lo mismo, es indis pensable conocer entre 
otras cosas: 

1.- El medio de que forma parte. 
2.- Precios y condiciones de venta de sus productos. 
3.- El prestigio de su narra o marcas. 
4.- La calidad de sus productos. 

Hay que investigar también el lugar que ocupa entre las firmas que 
concurren a un nisno mercado. Este es un elemento indispensable pata juzgar 
la vialidad de los planes de la empresa, ya que si cristalizan, se traducirán 
en ingresos a través de ventas, los que a su vez determinarán el grado de éxi 
tcrque se obtenga. 

Para cubrir el punto anterior, surgirán algunas preguntas importan-
tes que debemos hacernos y que nos darán la pauta para un mejor conocimiento 
y desde luego para obtener buenos resultados. 

Los cuestiones a que se hacen mención son por ejemplo: 

a) ¿Conocemos la trayectoria de la penetración de la empresa en su 
mercado y sus posibilidades futuras? 

b) ¿Es un sólo producto o son varios, y sus precios y condiciones 
de venta están a un nivel de coulmtencia en el mercado? 

c) ¿Cuál es su calidad y presentación y cuál es el prestigio de la 
marca? 

d) ¿De qué medios de distribución dispone y cuál es su labor publi-
citaria y mercadotecnia en general? 



e) ¿Son productos finales o intermedios? 	• 

f) ¿Sabemos cuáles son los principales ourpetideres de esa empresa y 

sus productos, y si depende de un reducido dinero de clientes? 

Como se puede apreciar es necesario conocer más a fondo a una empresa 

para deteuninar su papAridad y solvencia actual y futura y pobre todo conocer - 

su mercado. 

D._ RECURSOS MATERIALES Y TECRICOS. 

Sabeos que toda empresa en su estructura, está integrada en un senti-

do amplio, de la siguiente forma: 

a) RCCUAA045 MatUale4 

b) Recumoo técn4.co4 

c) Recumwe hwnanoe 

La coordinación entre estos elementos es indispensable para que una em-

presa funcione eficazmente, pues el apoyo que dphpn darse es en forma reciproca y 

son la bage de la estructura de la misma. 

Tanto Ice recursos materiales cano los técnicos, son los medios de que 

se vale la administración para el logro de los objetivos de la empresa, manejándo 

los adecuadamente para lograr la máxima eficacia. 

Por ello, se considera importante que los conozcamos, determinando en -

forma especial los siguientes puntos: 

1,- LOCALIZACION DE LA EMPRESA.- Para juzgar si es adecuada o no debemos 

temar en cuenta: 

a) La existencia de solios que faciliten la producción o la venta de bie-

nes y servicios, caso son: infraestructura básica (luz, agua, energéticos, transpor 

te), materias primas, mano de obra, etc. 



b) La ubicación de centros de distribución y consumo. 

2.- Si el aprovisionamiento de materias primas dependo de un reducido 

ndnero de proveedores y si son locales o extranjeros. 

3,- Si las instalaciones, maquinaria y equipó y capacidad de producción, 

están acordes con la actividad especifica de la empresa y con su mercado. 

4.- Si los sistemas de mantenimiento de maquinaria y equipo corresponden 

a las necesidades de la empresa, prolongando su vida dtil en coordinación con un -

plan de reposición de los mismos. 

5. Si cuenta con los apoyos técnicos a la producción o, en su caso, a-

sistencia técnica nacional o extranjera, así cano patentes, limitaciones, alcances 

y costos de esos elementos. 

6.- Si tiene la empresa incentivos de carácter fiscal, federales o esta-

tales, como son: exensiones de impuestos prediales, de ingresos mercantiles o sobre 

la renta y derechos de inscripción en el Registro Público. 

7.- Forma en que manejan las relaciones obrero-patronales. 

Coro se puede apreciar, de los puntos mencionados, se relacionan en gran 

parte los recursos materiales y los técnicos, siendo de gran importancia conocerlos 

identificando de una manera clara cual es cada uno para poder determinar y juzgar -

el correcto uso que debe dárselo o que se le está dando. 

I.... CAPACIDAD DE DIRECCICti (ADMINISITACICN). 

Adn cuando este aspecto cae bajo el rubro general de Análisis de Recursos, 

es de tal importancia que merece trato especial, ya que los recursos materiales y -

técnicos son simples instrumentos. Son loe hambres quienes con su habilidad, inxii 

nación y conochnientos, determinan el éxito o el fracaso de cualquier empresa. 

La evaluación del aspecto himno de la mpresa es, sin duda, la que exige 

de nuestra !mate un mayor grado de profesionalismo y objetividul. No se trata :vida 



mes de soppanr las virtudes personales de los ejecutivos de una empresa, sino 

su capacidad y eficiencia cauro administradores. 

Con respecto a la rapacidad administrativa y honradez de socios y di-
rigentes, se extednan también los antecedentes crediticios de la empresa, la --
forma en que han cumplido sus obligaciones anteriormente, con los bancos y sus 
principales proveedores; la existencia de problemas obrero-patronales, emplaza-

mientos de huelga y sus causas; los adeudos de cuotas al I.M.S.E. e impuestos -

al gobierno; la existencia y motivo de demandas a la empresa o a sus propieta—

rios y aáninistradores; y dpadp otro punto de vista, la formen en que conducen -
éstas sus i, x.ios, su reputación onnercial, su visión para Introducción de nue 
vas técnicas de trabajo, el adiestramiento de personal y, finalmente el estado 
de las instalaciones, la maquinaria y el inventario de productos y materias pri-
mas. 

En forma particular, dphp resaltarse la labor de la administración de 

la empresa. La competencia administrativa se reflejará en los resultados de ella 
en su nivel de ventas, en la imagen que el público se forma, en la moral de sus -
empleados. Se trata también de investigar la buena voluntad, además de la capaci 
dad, por parte del deudor, para cunplir sus obligaciones, ya que lo que ha ocurra 
do en el pasado, probablenente se repetirá en el futuro. Una empresa puede tener 
excelentes resultados financieros, pero si la administración carece de conocimien-
tos y detenninación, en pLeo tiempo ésto se reflejará en la situación financiera. 
El otro extremo también es importante: cuando una opresa tiene una satisfactoria, 
pero no muy fuerte condición financiera y muestra disponer de una excelente admi-
nistración, que hace la operación rentable y proporciona galoncias a sus accionis 
tas, tal hecho constituirá un punto a su favor. Ambos factores, carácter y capa-
cidad de los administradores, deben coincidir para que se otorgue el crédito a la 

empresa.(66). 

Tradicionalmente, las relaciones de crédito se han fundado en aspectos 
cualititativoe de los individuos que dirigen las empresas, máxime cuando son pe-

queñas. Pero ro es ésto el único aspecto que debamos considerar, tenemos que en 
riqueoer m'entro juicio con talos los elementos mencionado!; en los puntos anterío 
res. 

(66) Vadzquez, Canto4 A.- Ob. Cit. Pág, 10 



A pesar de lo comentado anteriormente nos surgen preguntas como 

las siguientes: 

¿Campemos realmente a los hambres que dirigen la empresa, a tra-

Vds de su estilo administrativo, manejo de relaciones públicas u otras de - 
sus características, y podemos emitir un juicio acerca de su rapaeidad? 

¿Conocimos el prestigio de los principales ejecutivos de la m'es-
ea y sus antecedentes en el campo profesional y administrativo? 

l'amando en consideración la edad de los dirigentes actuales, ¿está 
garantizada la continuidad de la administración en su mismo grado de calidad 
y, en caso de cambio, hay capacidad de adaptación y con que equipo se cuenta? 

¿Se trata de una arpresa de control familiar? ¿Cuenta su adminis—
tración con una cztructura profesional o es ésta de tipo paternalista? 

Hay que recalcar que quien participa en la administración del cré-
dito, no debe limitar su trato al aspecto meramente social, sino que tiene -
la obligación de analizar la habilidad profesional de los ejecutivos de las 

empresas. 

E.- ESTUDIO FINANCIERO (CAPACIDAD DE PAGO) 

Esta faceta es de gran importancia porque aqui se analiza la infor-
mación histórica de la empresa, sus antecedentes, los años en que ha operado 
y los cambios que ha experimentado, tales cano aumentos de capital y disminu-
ciones del mismo, fusiones, reorganizacionen, etc. y el efecto que dichos can 
bios han tenido sobre las operaciones. Otro aspecto es la distribución de su 
capital, que puede estar en manos de una o muchas personas, como es el caso -
de las grandes sociedades anónimas, ya que, desde el punto de vista del crédi-
to, la diversificación del capital presenta munes riesgos que la cmcentración. 
La linea de productos o servicios de la empresa tmihrén debe analizarse, así -
como la forma de distribuirlos o venderlos. Puede ser una empresa mayorista o 
minorista, exportadora o exclusivamente de mercados lüeales, dependiente o in-
del:caliente de sus clientes y proveedores. 



La información financiera que se reciba del cliente, tal como balan-

ces y estados de pérdidas y ganancias, es esp.etalmente Impunanta en el aaáli-

ala del crédito, Primeramente debe verificarse que estos documentos sean elabo 

radas profesionalmente por un contador público titulado y con arreglo al monto 

snliritadol si éste es muy alto, dichos documentos habrán de ser certificados -

por otra contador, independiente de la empresa, pero que esté en posibilidad de 

emitir una opinión calificada sobre la veracidad de los hechos y cifras que fi-

guren en los documentos. Es preferible el trámite anterior, ya que frecuentemen 

te los estados financieros se prestan a fraudes cuando no están auditados ni cer 

tificados, Es importante la ética profesional del contador para asegurar la ca-

lidad del trabajo realizado. 

Además de lo anterior, es Importante que el funcionario bancario o de 

crédito visite las oficinas del cliente, lo que le ayudará a formarse una imagen 

más exacta de la empresa, cano algo real y tangible, y no sólo por los números. 

Con esta visita se camprobará si el área donde se localiza el negocio está pros-

perando, sí las condiciones de la planta y el equipo son modernos y funcionales. 

Los registros de los bancos y centros de informes de créditos son de 

una gran utilidad, ya que muestran la forma en que el solicitante ha hecho uso 

del crédito en el pasado y en consecuencia lo que se puede esperar en el futuro. 

"El andLieie de loe eetadoe 6inancleAob como complemento necebaAio de 

la xecabaci6n 	indokmacibn, ee La openac.i.6n de di4tin3uA o eepab.aA loe rompo 
neste4 que 104 integaan, pana conocen 454 ottgenee, explican buz mata moyee 
cionee, y conocen buz ptincipíoe y etementob con el Gin de detemn.i.naA e/ la u--
tAuctum 6inanaeba de /a empbeba ea adecuada o adolece de moblemat que en 

inetancia nepe/Lea/en en bu phoductividad y en aria st.itídadu".(67) 

Todas las instituciones de crédito tienen arre obligación legal, el - 

establecer un expediente para cada cliente que se le otorgue un crédito. 

Esta obligación se consigna en la Ley General de Instituciones de --

Crédito y Organizaciones Auxiliares de Crédito. 

El artículo 13 de esta Ley reglamentaba esta obligación, que desde -

1941 ha sido reformada en 6 ocasiones. 

(67) Gutilakez, Af6rred'a F.- Los Estados Financieros y su análisis. rondo de Cul-
tura Económica. México. 1970. 



Originalmente el precepto citado s8lo se aplicaba a los bancos de de-
pósito y adore los créditos que no tuvieran garantía real. 

La reforma del 3 de Enero de 1974 del artículo 13 aclaré la obligación 

le las instituciones de crédito de abrir expedientes a los solicitantes de crédi-
to. 

El texto actual del artículo 13 de la ley citada, establece que lafb-
ndsión Nacional Bancaria y de $&juros, mediante reglas de carácter general, deter 
minará la dccumentacién e información que los bancos de depósito deberán recabar 

para créditos o préstamos de cualquier naturales) con o sin garantía real, así -

como los requisitos que dicta documentacién dPhe reunir y la periodicidad con que 
deberá obtenerse. (68). 

La documentacién que len instituciones de crédito están obligas a so-

licitar a sus clientes es la siguiente: 

1.- En créditos mayores de $.-100,000.00 el último balance y cuenta de 
pérdidas y ganancias autorizados con la firma del 417udor. 

2.- En créditos demás de $.-200,000.00, los balances y cuentas de elr-

didas y ganancias correspondientes a loa tres aloe inmediatos anteriores a los -

que hubiere practicado, en el supuesto de que inicien operaciones en un período 

menor. 

3.- En créditos de nés de un millón de pesos, Mor& de los docuuaitos 
citados en el punto anterior, el Oltino balance anual, certificado por contador 
pellico. ~és relaciones analíticas de los principales renglones del balance, 

firmadas por el deudor o persona facultada, (69). 

F.- CALZAS DE mutuo POR PARTE DE LOS BANCOS. 

En la mayoría de los enpresarios que saben cese en cualquier momento -- 

(68) Acoáta Romero, Miguel .- Oh. Cit. Pág, 258. 
(69) Acobta RomVto, Aiiniet.- Oh. Cit. Pág. 260. 



necesitarán del auxilio de un crédito bancario, existe una inquietud par el des-
conocimiento si el mime les será cencedido. 

Es de vital importancia señalar que la información que se proporciona 

a una institución de crédito por parte de los solicitantes de crédito, en la to-
talidad de los casos se transforma, tanto para adecuar la información a los fose 
natos de análisis del banco, como para humugeneizar, cantidades y partidas que 
generalmente no lo san. 

Una vez detectadas aquellas solicitudes do crédito que reunen todos los 
elementos para ser financiados por la banca comercial, no se debe  ignorar la poe 
Sibilldad de encuadrar la operación en un marco que permita abatir el costo de -
financiamiento a través de los mecanismos de apoyo que para el desarrollo de la - 
'Tdiara y pequeña industria existen en nuestro país. 

Son infinidad de elementos los que se deben considerar cuando se anali-
zan las causas por las que se rechazan las solicitudes de crédito. 

Debemos distinguir primeraziaite dos grupos: 

1.- Cansas imputables al banco. 
2.- Causas imputables al cliente. 

No necesariamente las causas de rechazo de solicitudes de crédito son 
ieputables sicrure al cliente. Fxisten casos en los que algunas solicitudes de 
crédito no tuvieron éxito per causas internas de la institución bancaria. 

Algunas otras no se reflejan por ineptitud operacional o desmnocimien 
to y rigidez del banquero, sino por causas tan ajenas a su voluntad romo a la del 
cliente, y sin embargo, impiden otorgar el crédito. 

Algunas de las causas imputables al banco son por ejemplo: 

1.- "E/ encaje Uy:1" ya que una buena parte de los fondos que recilst 
se quedan en depósito en el Banco de México por este concepto. 



2.- El remanente que queda en los bancos para ser prestado está con-
detonado a ser invertido en determinados sectores industriales o agropecuarios 
ormiderados de interés prioritario. 

3.- Debido a la demanda de crédito y el pocx) dinero para satisfacerla, 

llaga a los bancos a seleccionar a los solicitantes lo que ocasiona el rechazo 

le las solicitudes para quienes no reunen los requisitos establecidos. 

Lo anterior obliga al solicitante a presentar sus peticiones en (orina,  

casi perfecta. 

4.- No falta de incapacidad y visión de algunos ejecutivos que llegan 
a ocupar puestos de decisión dentro de la institución de crédito. 

5.- La falta de personal capacitado como son los analistas do crédito, 
que tan inporbante papel juegan en el crédito, es otro de los hechos que pueden 
causar retraso o rechazo de trummerables solicitudes. 

6.- Hay instituciones que debido a sus políticas internas aplican a -
todos los clientes la misma raga de interés y comisiones por servicios determina 

dos. 

7.- aaanzlo existen otros canales de financiamiento, el banco aconseja 
al solicitante la mejor furnia de celebn:r la operación. 

8.- Una causal de rechazo importante y que se presenta en ocasiones es 
aquella en la cual existe un ~lento de restricción general de créditos. 

Aún en este caso las solicitudes perfectamente bien presentadas, son 
rechazadas. 

Como pcderos darnos cuenta estas causas de rechazo no se detén exclupl-
vamente a la falta de interés de la institución de crédito, sino que influyen otros 
factores que obligan a tomar decisiones de rechazo. 

Ibtisten banbión causas que son Imputables al cliente, entre las que ¡cale-
mos señalar las siguientes: 



1.- Que al banco el cliente no le soporte la seguridad de recuperación 
del crédito en el plazo y condiciones estipuladas. 

Esta es la razón primordial por la que se rechazan muchos créditos en 
las instituciones de acdlito. 

2.- Que existan antecedentes de incuTlimiento de pngo por créditos -
otorgados anteriormente o con otras instituciones de crédito. 

3.- La falta de garantías adecuadas para respaldar el otorgamiento del 
crédito y asegurar al banco el cumplimiento del mismo. 

4.- Que al presentar la solicitud no lleve los documentos o información 
completa y correcta para la decisión rápida de otorgamiento o rechazo del crédito. 

5.- El poco conocimiento que se pueda tener del uoltcitante, ya &<'I ¡or 
no trabajar anteriormente con el banco o por canalizar sus recursos con otn). 

6.- La falta de cumplimiento por parte del acreditado del ormpremiso -
contraído con relación a la reciprocidad que ~c. proporcionar al banco piar el 
créaito otorgado. 

7.- Que la productividad que pueda dar el cliente sea nula o muy robra, 
lo cual ro es favorable para el banco. 

8.- Que la institución de crédito detecte una nula o mala planeación -
financiera en la empresa. , 

el banco se da cuenta que la empresa está siendo manejada deficiente-
rente en el aspecto financiero no se arriesgará para el otorgamiento de ningún cré 
dita. 

Las anteriores, son algunas de las ruchas causas de rechazo de los crédi 
tos solicitados a los bancos, existiendo muchísimas nds que seria interminable e-
nunciar. 



G.-COMCLUSIOtIES) 

1.- El crédito nació amo consecuencia de las necesidades de la humanidad y su 
primera manifestación fue el trueque y se realizó en especie, por esto se 
puede decir que el crédito es tan antiguo como la historia y cultura del -
hombre. 

La evolución que ha tenido el crédito hasta nuestros dtAR se presenta en -
los mercados financieros internos y en las operaciones internacionales de 
crédito con la intervención de Bancos extranjeros. 

2.- tos bancos o instituciones de crédito tienen caro función la captación de 
tarursos en sus diversas formas cano son, los depósitos a la vista, inver-
siones, ahorro, etc., para centralizar los capitales disponibles, para die 
tribuirlos en operaciones crediticias a quienes los solicitan por las neCI 
sid,xles propias de su actividad. 

Es por esto que a las instituciones de crédito se les atribuye sama función 
primordial la intermediación profesional en el mercado del dinero y el cré-
dito, siendo su ganancia la diferencia que existe entre la tasa do interés 
que pagan por lo que reciben y lo que se cobra por los créditos otorgados. 

3.- A medida que los servicios bancarios van evolucicnando, por el misma desa-
rrollo de la humanidad y por las propias necesidades en el progrenode la 
industria y el canercio, los servicios van siendo más sofisticadon, origi-
nando con ello la modificación a las leyes y reglamentos para actualizar y 
apegarse los más posible a lo que demanda cada persona, sea finten o moral. 

Desde el surgimiento de la primera Ley Bancaria en Marzo de 1897, y que fue 
el primer instrumento jurídico, que reguló la actividad bancaria, han surgi 
do posteriormente nuevas leyes que han ido evolucionando por lan propias - 
necesidades crediticias principalmente, pero no sólo en este asixycto, sino 
que han mugido nuevos servicios. 

La vigente ley bancaria es la que ocupa el quinto lugar desde el surgimien-
to de la primera. La ley actual entró en vigor en Mayo de 1941 y clasifica 
actualmtmte a la banca en nacional y privada. 

4.- El tema principal de este trabajo es un servicio ofrecido por los bancos y 
cada vez más usado por sus clientes por el auge que tiene la importación y 
exportación de mercancias o maquinaria de otros paises. Por la seguridad 
que representa tanto para el ccmprador crrr para el vendedor este tipo de 
negocios es usado con más frecuencia y por mayores montos. La seguridad no 
encuentra representada por las instituciones que intervienen, ya que gene-
ralmente son dos los bancos que respaldan la operación, uno de ellos es ni 
cional y el otro, o en algunos casos, los otros san bancos extranjerce. 



.- Aunque nuestra Ley General de Títulos y Operaciones de Crédito no considera 
a retes entes como títulos da crédito ya que no confieren a sus tenedo 
res derecho alguno contra las personas a quienes van dirigidos, si se encuen,  
tren respaldadce para llevar a cabo su función con pagarés a favor de las - 
instituciones a quieres se solicita este servicio. Además de esta garantía 
pera el banco que expide la carta de crédito el beneficiario puede recibir-
una letra de cambio aceptada por el banco negociador. De esta manera pode-
mos ver que a pesar de que las cartas de crédito no se consideran títulos -
de crédito, su negociación implica el uso de estas aunque sea en forma irsdi 
recta. 

i.- Un documento que es considerado cono titulo de crédito es el conocimiento -
de Embarque que ampara las mercancías motivo de la transacción comercial, 
y es uno de los doasnentas que exigen los tenme que intervienen en esta o-
peración para efectuar la liquidación. A este respecto las instituciones -
de crédito tapan en consideración la ~Tentación presentada por el vende-
dor, sin tomar en cuenta la calidad o buen estado de la mercancía, sin em-
bargo debemos considerar que si las instituciones que intervienen en estas 
operaciones comerciales tuvieran personal especializado podían proporcionar 
un servicio más canpleto para sus clientes verificando que las mercancías -
se encuentren en las condiciones deseadas por el. my:redor. 

Posiblemente can el transcurso del tionpo y pragreso y desarrollo de esta 
actividad comercial vayan surgiendo beneficios recíproca ente cama lo ha si 
do en cuanto a la legislación bancaria. 

7.- Generalmente las compañías o personas que utlizan este tipo de cr&litos co-
marciales se encuentran bien documentadas sobre las mercancías o maquinárias 
que desean obtener, en ocasiones ya hasta contacto han tenido con quien de-
sean llevar a cubo su operación, sin Embargo, también dPhPn tanar en cuenta 
si es posible que obtengan el financiamiento y la intervención de la Insti-
tución de crédito para celebrar la operación. 

Desde luego que no es fácil ni en forma inmediata obtenerlo, para ésto es -
necesario reunir ciertos requisitce que pide el banco que dará el servicio 
v que pueden ser entre otros los siguientes: 

El solicitante deberá tener establecida una línea de crédito, para lo cual 
habrá Fresentado sus estados financieros y relaciones analíticas, con lo -
cual el bulo) ya tendrá antecedentes de la emprtam y su actividad, indepen 
dientenente de conoces su solvencia ecandmica y tenerlo catalogado cono su 
jeto de LLédito. No existiendo lo anterior y sierdocliente del banco se 
le solicitará la documentacidn respectiva con la finalidad de atenderlo, no 
sin antes verificar el movimiento de sus cuentas e investigar si lo que so-
licita va de acuerdo con su actividad. 

También deberá tener una antiguedad mínima cano cliente, además de oonocer 
eus antecaJentes crediticios con otras instituciones. 



Dxisten Muchos requisitos para atender al solicitante de este servicio qUe 
sería difícil mencionar, pero lo importante es que para obtener el crédito 
no surjan imprevistos que retrasen su negociad dn o inclusive lleguen a per 
mutar a las partes con la cancelación de la transacción muerda'. 

8.- El que sea otorgado un crédito, cualquiera que sea, a alguna persa a, ya sea 
física o moral, no indica que se haya investigado a fondo cama debiera suce-
der ni que se haya cumplido exactamente cut los requisitos indispensables - 
para su otorgamiento. Desafortunadamente intervienen factores ajenos a las 
políticas de las instituciones. Cierto es que existe un departamento de cré 
dite que verifica el eficaz =91D:tiento de políticas de cperacien, sin an-:-
bargo en ocasiones debido al exceso de trabajo que puede existir en ese de-
partamento o a la deficiencia del personal, estas operaciones pasan desaper 
cabidas. 

Estos casos suelen presentarse cuando los funcionarles de sucursales gozan -
de facultades de crédito, operándolas a su libre albedrío sin apegarse a las 
políticas institucionales. 

De ahí que la morrlidad mercantil que pudiera existir de una persona a la --
que se le otorgó un crédito no sea determinada a tiempo y pueda causar pro-
blemas para la recuperación del adeudo. 

9.- A pesar de que existen lineamientos jurídicos e internes en las operaciones 
de crédito y que la preocupación del estado es fomentar la actividad econó-
mica del país exhortando a las instituciones de crédito para que los cródi - 
tos concedidos no sean especulativos a pegar de estar garantizados plen.een 
te, sino que sea benéfico pera la comnidad, existe a gran escala la solici 
tud de créditos para la adquiisicón de maquinaría, que queriéndolo o no vil' 
ne a sustituir al hambre, redituando mayor producción. Les créditos para 17  
la importación de maquinaria de otros países es cada vez más frecuente y el 
industrial ya ro toma en cuenta le creación de nuevas fuentes de trabajo si 
no la mayor producción con menos mano de obra y costo reducido.  

Desafactunadanente no es posible frenar la producción de las empresas, pero 
si hubiera un organismo que evaluara la imixatancia de adquirir maquinaria 
moderna con el riesgo de crear desempleo, se podrían hacer estudies que pu-
dieran solucionar el problema o cuando menos se intentará buscar otros medios. 

10.- Ya hemos mencionado sebre ciertos requisitos para la ebtención de créditos -
bancarios, pero debemos hacer énfasis sobre lo que a dounientacien se refie-
re, ya que nuestra Ley General de Instituciones de Crédito y Organizaciones 
Auxiliares sala que de acuerdo al monto, el solicitante deberá entregar -
estados financieros o balances actulizados, así ogro estados de pérdidas y -
ganancias, y en algunos casos relaciones analíticas de ciertos renglones del 
balance. 

Casi la mayoría de las instituciones de crédito, acidarás de la documentación 
eaSalada en la ley solicitan otros elementos cano son: referencias cunercia- 



les y particulares, relaciones de seguros, y en algunos casos principalmtli 
te en créditos a mediano o largo plazo, estados financieros proforma. ha 
anterior tasando en cuenta que la experiencia en los créditos no siempre ha 
sido satisfactoria en su recuperación. 

Sería conveniente y que se cumpliera eficazmente la toletinacidin definitiva 
o por un tieepo razonable de clientes morosce con la finalidad de reducir 
la cartera vencida en todos los teneos. 

Es una situación cumprometedora y dificil debido a que existen muchos inte-
reses de por medio, pero considero que ayunaría a la banca a fomentar la --
economía nacional con un crecimiento más sano. 

En muchas ocasiones las instituciones de crédito se encuentran limitadas a 
otorgar créditos debido a la cartera vencida que existe y se van autorizan-
do de acuerdo a la recuperación que vayan teniendo en ese renglón. Por --
otra parte las limitaciones por el Banco de México y Comisión Nacional Ban-
caria y de Seguros para el otorgamiento de crédito. 
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MULTIBANCO COMEILMEX, S. A. 
INSTITUCION DE BANCA MULTIPLE 

MIXICO, D. F. 

Departamento da Créditos Comerciales 
Fecha: 
Ref: Crédito Comercial Irrevocable No. 

r 

L 	 _J 
Muy edge(es) nuestro(a): 

Nee referimos a su solicitud de fecha 	  para la 
apertura (madifiración) de un crédito comercial Irrevocable a favor de 	  

De acuerdo con sus deseos hemos establecido (modificado) el crédito comercial 
No. 	 cuya copia adjuntamos, el cual se notificará al beneficiario, por conducto de 
maestro corresponsal 	  

Lefa) regalaos se sirva (n) revisar dicha copia de inmediato. a fin de cerciorarse que 
los términos y condiciones de nuestro crédito se ajustan en todo a sus instrucciones. En 
caso de eacoatrar alguna discrepancia, le(s) suplicamos comunicarse con nosotros a la 
mayor brevedad posible, por escrito, haciéndonos las aclaraciones que procedan, a fin de 
que efectuemos las correcciones necesarias. 

De eo recibir tales observaciones en un plazo breve, consideraremos aprobados por 
asead(n) les condiciones y términos de este crédito. 

Damos a usted(m) las mis cumplidas gracias por su atención y quedamos como sus 
detengan'', memos y seguros servidores. 

MULTIIIIANCO COMERMEX, S. A. 

Oficina en México, 



FECHA 
REF.: Crédito Comercial Núm. 
FORMA DE PAGO: 

Estimados Señores: 

Debido a la negociación queme ha efectuado al amparo del Crédito Comercial citado en referencia, 
el cual fue establecido por cuenta y orden de ustedes, formulamos esta LIQUIDACION, rogando 
su conformidad en la copia, tanto por la Documentación anexa, como por las observaciones que 
en nu caso son indicadas: 

1 
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VITAL A 111,  C41114.1 

DOCUMENTOS: 

"FACTURAS VISADAS __. ___ 
FACTURAS COMERC. -CONO('. EMBARQUE 
CERT. DE ORIGEN 
LIS'T'A DE EMPAQUE 
CERT. DE CALIDAD 

'CERT. SANIDAD , 

CERT. DE PESO  
LISTA DE PESO ____... . 	.. 

— ..... 
— - - - - . 

OBSERVACIONES: 	ESTA 	OPERACION CAUSARA INTERESES AL 	ANUAL. SI  NO 
ES CUBIERTA EN 48 HORAS, A PARTIR DE LA FECHA DF, ESTA LIQUIDACION. 

Atentamente, 

11'I.TUIANCO COMERME N, S. 4. 
peplo. de Crédito, Conercialre. 

NOTA' 

la f.11•16n 	dortirneoloa ha aislo roltlaibsametite 
!soba. peto de vuo.do oits 	IIe, memorial no 
4.11,11 ,1111.1 rompurouldlblrol alestnA Po,  
114,1. landre n efk orle 	ml.tnoa 110.111•1111111, 
por I.. noseeoenclas que r lbs deriven. por la ebps, 

deolole.l. ranciad., ,11111/41.1.1,11 alrisa. o Med. 
e 	si ostra orla* filie S( Oteen amparada. pot 

dPrittortbs. 



ACOSTA ROMERO, Miguel.- 
De/techo Bancaxa. /a. Eanidn. Edi.totaat Ponnda, México 1918. 

BARRERA GRAF, Jorge.. 
Eztudioz de °mecho MeAcantit. México. 

BAUCHE GARCIADIEGO, Mario.- 
OpeAacionee Baneartaz. 3a, Edk2Tn, Editonial Poeedn. México 1978, 

BELLOT, René.- 
TkaUe Theotinue et Nac./4de de La Venta C.A.F. Le Chedit DocumentaiAe 
(cit. pot Cavante4 Ahumada, Rad/. Ittatooz y OpeAacionez de CAédito. --
Edito/tia/ Hemeeo. México 1913.) 

CERVANTES AHUMADA, Raúl.- 
Tiíufoe y Opeitac.ionee de Cenit°. Edito/atol Buen°. México 1913. 

COLLING, Alfred. 
hl...ato/ato de La Banca. TnaduccitYn de EnA,Zque Ptiega Maza, Edito/aat Zeuz. 
EzpaAa 1965. 

DE PIRA, Rafael. - 
Diecionaxio de DePtecho. Edito/tia/ Poemoia. México 1978. 

GARRIGUES. Joaquín. - 
Cumo de DeAecho Meeeantit. Tomo II. MadAid 1940. 

GRECO, Paolo. 
Cima de DPAecho Banca/tia. Tuaduccidn de Rad/ CeAvantez Ahumada. Editokial 
lue. México 1945. 

GUTIERREZ, Alfredo F. 
Loe /Atado. FinancieJtoz y Au and/ÁA/4. Fondo de Cattuka Económica. M/YiPo 
1910. 

HERNAliDEZ, Octavio A. - 
De/techo Sanen/do Mexicnno. Tomo 1. 

KOCH, Arwed.- 
E/ cAldito en et Dvteeho. Traducción de Joad Ma. NavaA. MadAid 1946. 



LEGISLACION BANCARIA. Eraton.tat Ponftda. México 1979. 

LEY DE NAVEGACION Y COMERCIO MARITIMOS. - 
Edito/Lige Palada. México 1914. 

LEY GENERAL DE TITULOS Y OPERACIONES DE CREDITO. - 
Editora/AL Panda, México 1919. 

LOBATO LOPEZ, Ernesto.- 
. EL Cxédito en México. Fondo de Cutima Econdmien, México 1945. 

MANTILLA MOLINA, Roberto L.- 
Tituloa de Crédito Ounbinxio.s. - Edito/dril Pohnita, México 1911. 

MORENO CASTAÑEDA, Gilberto.- 
Le Moneda y ta Banca en México. Imprenta Univenaitania. Guadatafana, 
1955. 

PETIT L. Y VEYRAC, R.- 
EL CAddLto y /a Onganizacién Bancaria. Traducción de Luiz Iliteanueva. 
Edito/tia Amén ea. México 1945. 

RODRIGUEZ RODRIGUEZ, Joaquín.- 
Denecho gancanio. Editorial Poluda. México 1913. 

RODRIGUEZ RODRIGUEZ, Joaquín. - 
Denecho Mercantil. Tomo TI. EdLtonia/ PonAda. México 1912. 

SALDARA ALVAREZ, Jorge.- 
ManuaL de/ Funcionaxio &uranio. México 1980. 

VELAZQUEZ, Carlos A.- 
Automatixacidn de/ CAldito Bancario a Empteachs. Centro de fetudioe Mune- 
tanio6 Latinoamerticano6. México 1916. 

APUNTES 

Historia de la Banca. RANAMEX. 

CURSOS 

Cupo COMERMEX. El Crédito en Geneitat. México 1911. 

MUÑOZ IZQUIERDO, Joagu1n.- 
La Negoc.iszcidn de un Cnédito Extunjeno. Monterrey, N. L. 1914. 

Negocios Intennaciona/e4 BANCOMER. Lae Cartas de. Cnédito. México. 



NOILICACIONES ESPECIALIZADAS 

Címbara Internacional de Comercio. 
Outa aot*e eztfdi-taa dacumentaniO4. Pu6licaul5n 305. 

Ciara Internacional de Comercio. 
Reglas y tuca wtiícutmea de cA/ditods dacumentanioa. Reszí4idn 1974. Funcia. 

REVISTAS 

Ejecutivos de Finanzas. 
Rechaza de sotieitudee de ckddito. Ndmeito 7. México 7980. 

TESTS PROFESIONALES 

NANORI GOMEZ, Carlos. 
La Banca »M'irle, ubico 7911. 



ESTE TRAMAJO SE IMPRIM10 EM LAS TALLERES 
GRAO 1COG DE GUADARRAMA IMPRESORES, S. A. 
AV. CUAUHT EMOC 1701, COL. VERT12 PLARVARTE 
MEXICO 17, D. 7. TEL. EME 27 77 CON TRES LINEAS 
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