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INTRODUCCION

La presente investigacién tienc como partes escnciales dos; el dmbito
adjetivo y sustantivo. Es asf porque cuando se desarrolla el tema de la --
compraventa mercantil, entramos al derecho sustantivo v al ver &sta como do-

cumento en ¢l proceso ordinario mercantil estamos aludiendo a la regulacidn

juridica adjetiva.

La sistemiitica que sec sigue es partiendo de un mftodo histérico, por
lo que hace a las gencralidades, siguiendo a un método analftico en la com--
praventa y terminando con una explicacién 16gico jurfdica del documento cn -
el proceso ordinario mercantil,

Asf en cl primer capitulo sc contemplan las aportaciones del Derecho
Romano al presente tema en virtud de que €ste estructura a la compraventa --
como derecho sustantivo, sistema que sigue rigiendo, ¥y por otro lado nos en-
sefla vias procedirmentales que en la actualidad son la base de nuestras insti

tuciones procesales y por tanto del proceso ordinario mercantil mexicano.

Entre la conmpraventa romana )y la actual encontramos tm momento de

transicién, es en el Derecho Francés en ¢l que de necesitarse para el perfec

cionamiento de la compraventa la traditio €ésta se suprime con lo que cl per-

feccionamiento de la compraventa sc da con el simple consentimiento de las -~

partes. De ahfi que las aportaciones a la presente investigacién del Derecho
Iranc€s son primordialmente en el fmbito sustantivo.

Otra legislacidn que nos parcce importante mencionar estd en los ante

cedentes procesales que nos transfiere el Derecho Espaiiol, en virtud de que

son vinculos directos en 1a creacién y formacién de la cultura jurfdica mexi

cana. Y para mcjor comprender cl desarrollo de miestra vigente legislacién



de manera posterior nos rcferimos a los antecedentes nacionales.

Una vez cxplicado el desarrollo hist6rico del tema en estudio, es me-
nester conceptualizar a la compraventa y al documento por ser la base tebri-
ca sobre la que se estructura el mismo.

El estudio de la compraventa rmercantil lo encontramos en el capitulo
IT, mismo que trata los clementos bisicos que la componen asf como una serie
de problemas que s¢ suscitan en rclacidén a los mismos, pretendiendo por filti
mo dar las diferencias quec existen con la compraventa civil.

Ahora, en cuanto a la compraventa dentro del proceso ordinario mercan
til, son varios los momentos cn que se vincula directamente la aparici6n del
documento en el proceso, por tanto, lo hemos dividido a €ste, en una serie -
de ctapas para sistematizar mejor esos momentos de aparicién. Tomamos como
lincamiento principal en la divisién de ctapas que cstas ticnen caracteristi

cas especificas que las hacen diferenciarse entre st.

En tanto que la jurisprudencia citada no obstante no haber una gran -
cantidad de tesis que se relacionen con el tema en investigacidn las que han
sido citadas pretenden reafiymar las ideas presentadas a lo largo de los ca-
pitulos sustanciales de esta investigacién, mismas que han sido clasificadas
de acuerdo a la ctapa procesal a las que se vinculen.

Por Gltimo una importante recomendacién que se le hace al lector. No
olvidar que el Derecho no es tn ente abstracto ni imaginario sino que son si
tuaciones que se presentan materializadas entre los humanos, es decir son re
laciones humnas concretas, la compraventa es un hecho que se da dentro de -
los seres humanos y el proceso para hacerla efectiva en caso de incumplimien
to también es una realidad material, humana. De tal forma que cl presente --
estudio no se debe finicamente ver con la mecinica jurfdica sino como un cono

cimiento mis de las situaciones humanas pero que socialmente tienen el carac

ter de obligatorio.
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CAPITULO I GIENGRALIDADES

1. ANTECEDENTES

1.1. En el Derecho Extranjecro.
1.1.1. En el Derecho Romano.

Encontramos dentro de la historia de los grupos humanos al Derccho Roma
no, el cual hace las aportaciones juridicas mids antiguas y que dieron surgi---
miento posterior al contrato de compraventa mercantil, iniciando la aparicién

de este contrato dentro del derecho de gentes.

Es en cl Dercecho Romano donde se domarcan los clementos que estructuran
hasta nuestra actualidad la compraventa mercantil, dichoes clementos bidsicos sc
constituyen por:

a) wna definicidn; b) caracteres y requisitos; ¢) obligaciones para las
partes; ¥y por ltimo ¢s preciso mencionar tambifn: d) el procedimicnto romano,
que a continuacién desglosaremos.

a) Definicién.

Encontramos dentro de los pensadores que han tratado el tema, gran di--

versidad de definiciones, no obstante c¢llos hacen una descripcifn de los ras--

gos caracteristicos del contrato materia de este trabajo.

Para N€lida E. Trincavelli la compraventa vomana es: ''cl contrato con--
sensual por el cual una persona llamada vendedor (venditor) sec obliga a trans-
mitir a la otra parte llamada comprador (emptor) la poscsi6n pacifica y duradc

ra de una cosa". (1)

Asimismo para Pedro Bonfante: "es un contrato consensual, bilateral, por
el cual uno de los contrayentes, promete al otro cederle para siempre la pose--
sidn d¢ una cosa y prestar la garantfa de la posesifn misma o transmitirle cual
quier derecho despufs de haberle hecho promesa de recibir wma equivalencia en -

dinero*. (2)



Para Silvio A.B. Meira ¢s: '"ha contrato de compra ¢ venda desde o momcn
to em que as partes acertam o preco, cmbora esse preco nao tenha sido pago nem
haja dado sinal; porquec o que sc deu a titulo de arras serve apenas para Comnpre

bar que a contrato sec realizou'. (3)

El profesor Hugene Petit nos dice al respecto: "hay venta, en la época
clidsica cuando dos personas convicnen que wna debe procurar a la otra la libre
poscsién y ¢l disfrute completo y pacifico de una cosa determinada mediante cl
pago de un precio fijado en dinero'. (4)

Continuando con lo afinmado obscrvamos que 1a mayvorfa de los tratadis--
tas coinciden en scfialar aspectos fundamentales de la compraventa romana entre
los quc destacan ¢l hecho de que ¢sta no transmite la propicdad sino que solo

transmite la posesién pacifica de la cosa.

En el contrato de compraventa se aprecia con claridad el desarrollo que
ha sufrido el Irccho Romano a través de las distintas etapas. En efecto, en -
un principio sc utilizaban el truecque ¢ permuta mediante el cual los indivi--
duos intcrcambian cosas quec les c¢ran nccesarias. Luego y como consccuencia -
de los inconvenicntes que ofrccia el trucque sc buscé un elemento comtin de --
cambio. Se utilizdé entonces cl metal entregindolo c¢n lugar de otra cosa. Final
mente en la Gltima ctapa y con la aparicién de la moneda, la permuta primitiva
que era un contrato rcal, ©s rcemplazada por el contrato consensual de la compra
venta.

Cabe rccordar ademis que cn cl Dercche Civil 1a propicdad de las cosas
“mancipi’” sSlo sc transmite por cl procedimicnto solemme de 1a "mancipatio™, -
que es una cspecie de venta imaginaria ¥ se trata de uno de los dercchos pro--

pios del populus romanus.

La mancipatio s6lo podia cmplcarsce para 1a transmisién de la res mancipi

y siempre que ¢l tradens y accipicns fueran ciudadanos romanos; por lo tanto ~-



no podian recurrir a este medio los extranjeros. (S)

Como consccucncia del estricto formalismo del Derecho Romane, cn el
cual neo ticne relcevancia la simple reunién de voluntades si no costd oxpresa
mente protegida por 1la ley para poder efecctuar una venta es necesario recu-
rrir a la mzancipatio y posteriorminte a la traditio. Este procedimicento no
es exclusivo de la venta sino que so utiliza para todos los nogotia del de

recho quiritario.

La ventaja del cmpleco de la mancipatio cn la compraventa consistia -
en que por madio de ella el comprador adgquiria de inmediate 1a propiedad de
la cosa. Sin embargo cn esta ctapa la compraventa cs cn realidad la causa -

viedad que es un derecho real. Es decir

por la cual se puzds adguirir la p

1a venta es por si misma wna fuente creadora de obligaciones.

Cabz mencionar que la compraventa cstrictamente no c¢onsiste en la --

mancipatio sine que €sta fue la forma solerme de que la compraventa transmi
tiera la propiedad, ya mancionamos cn las definiciones que la compraventa -

s6lo transmite la posesifn pacifica vy el goce de la cosa.
b) Caracteres y requisitos.

La compraventa romana ¢s in contrato conscnsual, quoda perfecto por
el simple consentimiento de las partes; bilateral o sinalagmitico porfecto,
porque acarrea v ocasiona obligacicnes a ambos contrayontes dzede el momonto
mismo de su celebracién.

Es oneroso porque la prestacién de wuna de las partes tiene su contra-
prestacifén en la otra, y de bucna fe porque cl magistrado no ticne que ate-
nerse al texto escrito del constitutivo, sino que pucde apreciar con ampli-

tud la voluntad de los intervinientes.

Por lo que hace a los e¢lementos de existencia del contrato son:



1) el consentimicnto, 2) la cosa vendida y 3) el precio.

1) El1 consentimiento.

Para poder celebrar el contrato de compraventa las personas intervinien
tes ticnen que tener capacidad de dercecho y capacidad de obrar, es decir apti-
rud para cnajcnar y obligarse.

Ademis de los principios generales que rigen la capacidad existen cn --
Roma ciertas incapacidades cspeciales que son especificas de este contrato.
[sto e¢s el antccedente inmediato para que sc pueda obligar un individuo, es --
decir es necesaria la capacidad general para poder darse un consentimicnto vi
lido, de lo contrario pucde ccurrir una nulidad.

L1 consentimicnto ¢s por lo tanto en el contrato de compraventa el ==
acucerdo de voluntades de las partes con capacidad para comprar tmo y vender -
el otro. Si no sc da la capacidad como cn ¢l caso de prohibiciones expresas -
por la ley romana, se exponen las partes a una nulidad.

'n ¢l Derecho Rommno con cuanto al consentimiento rige el principio ge
neral de que el acucrdo de las partes, necesario para el perfeccionamiento .de
la venta dehe recacr sobre la cosa vendida y sobre el precio que son el obje-
to del mismo, de la obligacién de los contratantes ) constituyen por consi---
guiente clementos csenciales del contrato.

Mdo que 11 venta como ya dijimos os un contrato conscnsuil no es nece
sario la redaccién de escrito alguno, si las partes desean hacerlo, este sir-
ve solamente como medio de prucba. No obstante lo anterior es necesario men--
ciocnar que en la &poca de Justiniano cl hecho de elaborar un cscrito &ste dis
Tugar a wn medio de prucha, pero ademis constitufa wma formalidad 1a ratifica

cién para que se perfeccionara ¢l contrato. (6)



2) La cosa vendida.

Al respecto citamos a Nélida E. Trincavelli quién hace una exposicién
clara del objcto de 1a compraventa en Roma ''el objeto de la compraventa' --
res rerx' debe ser de wna 'res in comerci' es decir, susceptible de relacio
nes juridicas patrimoniales.

Justinicno dicc cn las Institutas: 'el que compra a sabicndas objetos
sagrados, rcligiosos o pblicos, por cjemplo un forum, wna basflica, ejecuta
u acto nulo. Pero si engafiado por el veadador, los ha comprado creyéndolos
profanos o privados tendifd 1la accifn de compra fundada en que no se hallaba
en el caso de no haber cosa, a fin de obtener de esta manera la indermiza---
cifn quz tenia de no ser engafiado™. (7)

Por otra parte podian ser objcto de ¢ste contrato las cosas corporales
y las incorporales, por filtimo sc enfatiza que dado que también sc pucden ad
quirir derechos, esto implica que objeto de la compraventa pueden ser las co
sas corporales, las cosas incorporales y los derechos.

3) E1 Precio.

Este debe ser en dinero cierto y verdadero, en la filtim &poca se --
agregard que debe ser justo. Al respecto el mestro Di Picetro nos dice: 'cn
cuanto a que debe consistir en dinero, hubo una controversia cntre las escuz
las, Los proculeyanos opinaban que dobia ser en pecunia-numorata; los sabi-
nianos en cambio, admitfan que podIa ser en otras cosas; finalmeonte Justinia
no da la razbn a los preculeyanos''. (8)

El precio debe ademis ser cicerto, cos decir determinado o ser suscepti

ble de determinarse, esto puede hacerse por: un tercero,

Por Gltimo el precio debe scr verdadero, es decir tma contraprestacitn
16gica de la cosa, y hablar de justo hace necesario mencionar que con Justi--
niano aparecid la posibilidad de exigir la nulidad del contrato a consecucn--

cia de un pago exagerado, es decir la lesién, de ahil que consideremos qus el



precio tambifn tiene que ser justo.
c) Obligaciones de las partes.
Para el comprador:

1. Pagar el precio convenido. Pero (debfa pagarse este precio, aGn --

cuando hubiera surgido entre tanto una amenaza de eviccién?, para tal supues

to el derecho romano creé una exceptio evictionis contra 1la actio venditi;
otorgando wna fianza, cl vendedor podia entonces paralizar esta exceptio.

S5i ¢l comprador hubicera recibido ya la mercancia, el retraso en ¢l --
pago del precio causaba intereses moratorios legales.

2. Recibir la cosa comprada, en caso contrario incurria en mora credi
toris.

Para el vendedor:

1. Guardar la cosa cn su poder desde cl momento de la compraventa has-
ta el de la entrega, respondiendo de la culpa leve, a fortiori, de la grave y
del dolo.

2. Transmitir al comprador, en el momento previsto cn el contrato la -
posesién del objeto vendido.

3. Responder de la evicci6n y de los vicios ocultos del objeto.

d) El procedimiento.

En cl Derecho Romano encontramos antecedentes claros en relacién a la
prueba documental, y es que cn este derecho se encuentra la columa de todo
el derecho moderno de la corriente romanista.

E1 Derecho Romano contenpla tres ctapas de desarreollo del derecho pro,

cesal, mismas que estdn relacionadas con la evolucién politica y social de -

la civilizacién romana. las ctapas politicas son la monarqufa, la repfiblica
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y el imperio, correspondicatemente las etapas procesales son: 1) de las accio

nes de la ley, 2) procedimicnto formulario y 3) procedimiento extraordinario.
1} De las acciones de 1la ley.

El primcr procedimicnto o de las acciones de la ley como lo afirma el -
macstro Eugene Petit "sc remontan al origen mismo de la Roma; quedd en vigor -

durante los primecros secis siglos't.

Se enticnde por acciones de la ley, legis actiones, ciertos procedimicn
tos compuestos de palabras y de hechos rigurosamente determinados que debfan -
ser realizados delante del magistrado o bien fuera para llegar a la solucién -

de un proceso, o bien como vias de ejecucién.

Estos procedimientos o acciones se reducfan a cinco tipos llamados de -
este modo: ''la actioc sacramenti, la judicis postulatio, la condictio, la manus
injectio y 1a pignoris capio. Las tres primeras sflo servian para obtener el -

juicio de un proceso ¥y las otras dos eran mis que nada vias de ejecucidn'. (9)

La rigurosidad es el reflejo de una sociedad soleme, y en verdad lo --
es asf dado quec también en las probanzas las pruebas dominantes son la testifi
cal y el juramento y no asi la documental que es materia de nuestro estudio.
Esto es, la documental estaba relegada, no obstante ya existir en esta €poca -
determinados documentos que contenfian actos como la estipulatio y la mancipatio
es de enfatizar que en esta etapa los documentos son de caracter privado y poco

se sabe de su uso en los procesos.
2) Procedimiento formulario.

Las accianes de la ley fueron reemplazadas por el procedimiento formula-~
rio, llamado asf porque cl magistrado redactaba y entregaba a las partes una -
férmula, es decir una especie de instruccidn escrita que indica al juez la --

cuestidén a reselver dindole el poder de juzgar.

Es designada también con el nombre de procedimiento ordinarioy porque =~
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el magistrado no juzga por si mismo mis que cn casos excepcianales, limitindose
desde un principio a organizar la segunda parte de la instancia que debe reali-
zarse delante del juez: ordinat iudiciam. Los procesos pues se juzgan seccundum

ordinem iudiciorum, y cuando, por excepcifn el magistrado decide €1 mismo la di

ferencia, sc dice que establecce extra ordinem.

Por lo que hace a la prucba documental en esta etapa Scialoja nos dice:
Y"habfa también la prucba por escrito, por documentos, estos cran libremente ---
apreciados por ¢l jucz, Recordemos que una edictio instrumentorum tenia lugar -
también in iure y solfa acompaiiar a la edictio actionis; esto es que también in
iure se debfan llevar los documentos en que se fundaran los propios derechos ~--
para dar lugar a que el pretor conocicra por si mismo la causa en aquél estudio

superficial que debia hacer de ella para conceder el juez'., (10)

Habfa también reglas particulares sobre el modo en que debfan ser confec
cionados 1o0s instrumentos para tener valor en juicio, asf estaban los Cédices -
acepti et expensi, cuyas inscripciones tenian grandfsimo valor en derecho civil

Ya que constitufan la obligacifn literal. (17)

3) Procedimiento extraordinario,

Hacia el final del siglo III de nuestra era, Dioclesiano suprimi& las -~
Gltimas aplicaciones del procedimiento formulario. Este fue el objeto de una -
Constituci6én del afio 294; por €sta ordena a los presidentes de provincias cono
cer personalmente de todas las causas, que hasta entonces estaban obligados a
enviar ante wn juez. Sin embargo si sus ocupaciones administrativas o la multi
plicidad de los asuntos no les dejaba tiempo para juzgar ellos mismos, tenian
la facultad de poder cnviar el proceso delante de los jucces pedanci, pero  --
esta facultad no les pertenecfa nunca para los asuntos cuyo conocimiento les -

estaba ya reservado. (12)

Conclusivamente, la trascendencia del lNerecho Romano es patente, en ~-=~



cuanto a que €ste desarrolla con gran estructuracién a la compraventa, asf
como a los procedimientos propios para hacer valer las acciones que se otor
gan por motivo del incumplimiento de las obligaciones de las partes contra-

tantes.



1.1.2. En el Dercecho Francdés.

La evolucién del Derecho Romano preparé el camino al antiguo Derecho
Francés, para que, através de formas consuetudinarias, se conservase la tra
ditio simbSlica y ficta; pero scguia formalmente mcnciondndose cn los contra
tos la entrega de la cosa como un elemento necesario para la transmisién de
la propiedad.

Todavia en ticmpos de Pothier afirma el maestro Rojina Villegas ''quicn
inspirS el C6digo NapoleGn, y que se considera como ¢l mds ficl expositor --
del derecho antiguo franc@s, sc sostuvo que la compraventa no era traslativa
de dominio por sf sola, es decir, sin la traditio, pero se reconocié que €s=~
ta podfa ser simbdlica o ficta. Sin cmbargo ya auterces contempordncos de Po-
thier sostenfan antes del Cédigo Francés, que la cempraventa por sf sola --
transmitfa la propiedad'. (13) Y continfia comentando el mismo rmcstro que -
en estas condiciones al redactarse cn el afic de 1804 el CS6digo Napolcon se -
partié del principio consagrado por los artfculos 1138 y 1538 de dicho orde-

namiento que asi dicen.

‘"La obligacién de cntregar la cosa serd perfecta por solo el consenti
miento de los contratantes. Hari al acreedor propietario y pondrd a su cargo
aquella, desde el instante en que haya debido entregirsele afin cuando no se
haya verificado la tradicién a no ser que ¢l deudor sca mOroso cn cntregirse
le en cuyo caso quedard la cosa por cucnta y riesgo de este Gltimo'.

"Serd perfecta (la venta) entre las partes, y la propiedad quedari ad
quirida de derecho por el comprador, respecto del vendedor desde el momento
en que se convenga cn la cosa y el precio, aunque la primera no s¢ haya entre
gado ni pagado el segundo".

“E1 articulo 1138 antes transcrito se encuentra en ¢l C6digo Napeoleén

a propSsito de las obligaciones dec dar y conforme al articulo 1136: '"1a obli



gacién de dar comprenderdi a la :de entregar la cosa y conservarla hasta su ene

trega so pena de indemmizar los dafios y perjuicios al acreedor''. (14)

Relacionando los distintos preceptos invocados se concluye que para cl
ordenamicnto francés la obligacién de entregar 1a cosa lleva aparcjada 1la --
transmisién del dominio, pues perfeccioniindose por ¢l solo consentimicnto de
las partes, hacec al acrecdor propictario, pero con la modalidad de que el do-
minio lo adquicre no en el morento mismo del contrato, sino desde el instante
en que haya debido entregéirscle, atm cuando matcrialmente no se haya verifica
do la tradicidn o entrega material. Ne esta sucrte es que en este derecho y -
por lo que hace al CSdigo Napoleén sc acepta una traditio wvirtual, simb&Slica,

juridica o ficta.

Alora bien, el C6digo NapoleSn marca la entrada de la doctrina moder-
na del Derecho Francés. lacicndo una sintesis de los preceptos contenidos -
en cl C6digo NapoleSn los autores modernos del Dercecho Francés llegan a con-
ceptualizar la compraventa como un contrato que transmite la propiedad por -
naturaleza, de tal ferma que ol C6digo Civil Francés actual le define como -
un contrato por virtud del cunl el vendedor sc obliga a entregar una cosa y

el comprador-a pagarla.

Primeramente parcce que estamos atn en el Derecho Romano, supuesto --
que ¢l comprader s¢ obliga s6lo a cntregar uma cosa; pero relacionando este
artfculo con el principio que establece que 1a cosa debe ser cierta y deter-
minada sc reafirma la idea mencionada de que se transmite la propiedad aum--
que la ley no lo diga; y cn artfculos posteriores la ley lo rcconoce al de--

cir que el vendedor debe garantizar 1a posesi6n y responder de 1a eviccibn.

También cxiste en ¢l C8digo Francés ¢l precepto segfm el cual, desde
el momento cn que la venta es perfecta, pertencce la cosa al comprador; o -
bien, el de que 1a venta de cosa ajena os nula; principios que no pucden cx

plicarse sino partiendo de la base de que dicho Cédigo presuponce que la -=--



compraventa transmite el dominio de la cosa.

La doctrina francesa actual concluye definiendo al contrato de compra
venta como "un contrato por el cual una persona, que se denomina vendedor, -
se obliga a transmitir a la otra la propiedad de una cosa, mientras que esa

otra, que ¢s cl comprador, sc obliga a pagarle ese valor en dinero'. (15)

Por 1o que hace a los elementos estructurales de la compraventa los -
autores francescs abordan ¢l tem a través del estudio sinalagmitico de los
contratos, existiendo por tanto los requisitos de existencia y los de vali--

dez del contrato siguiendo al Ikkecho Romano.

El Derecho Francés hace las aportaciones mis notables para la evolu--
cién dec 1a compraventa civil y por tanto de la compraventa mercantil, sin --
cmbargo sc basa como se ha estide mencionando, en las ensefianzas del Derecho
Romano. De ahf que la importancia vital de mencionar al derecho francfs en -
la presente investigacifn es dentro del pardmetro de las aportaciones al dere
cho sustantivo, en el cual como ya se¢ mencioné concluye ¢l proceso de madura
ci6én de 1a compraventa romana, ¥ la compraventa actual, convirtiéndola en la
figura mis cémoda y préictica para la transaccién comercial por la automfitica

transmisién de la propiedad de la cosa.
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1.1.3, En ¢l Perecho Espaiiol.

La transmisidn cultural que hizo Espafia a sus colonias es de tal tras-
cendencia, que estas adoptaron sus instituciones hasta fechas posteriores a -
su indepcndencia. De ahi que el Derecho Espafiol antiguw sca cl que les haya -
aportado las instituciones prepias de su proceso histérico, no obstante cl --

mismo cncuadrarse dentio de un desarrollo universal.

Asi cs, el Derecho Romano aporta las bascs tanto de la estructuracidn
de la compraventa, como ¢l procedimiento necesario para ejercitar las accio--
nes; como segunda ctapa cn cl perfeccionamiento de la compraventa aparece cl
Dexrecho Francfs. Pero procesalmente camo documento es cn ¢l Derecho Espaiiol,
en donde encontramos los antecedentes mis claros e inmediatos de la prucba -
documental mexicana, de ahf que por lo que hace al Derecho Espaiiol a conti--
nuacién procedemos a desarrollar sus aportaciones en el imbito procesal y cs
pecialmente cn cuanto a la prueba documental, porque dentro de €sta sc cn---

cuentran enmarcadas las que tienen como objeto la compraventa mercantil.

En Espafia el documento tuvo su origen en el Fuero Juzgo, el cual es -
traduccién del Liber Judicium o Firum Judicium de las leyes visigodas. (16)
En este 1libro se reunen las normas procesales, en su libro scgundo y de una
forma especial trata la prueba doamental en su titulo V que se denomina --
*de los escriptos que deben valer 6non, ¢ de las mandas de los muertos'. Con

forme al cual ¢l escrito que se ha hecho acorde con la lcy tendrd validzz,

In este tftulo se habla de ''quales escriptos deben valer, o quales -
non" y se sefiala que los escritos en que scan pucstos, al dfa y ¢l afio, y -
sean hechos con la voluntad de las partes deben ser firmes y estables para

toda la vida o sea que cste tipo de documentos tendrdn pleno valor probatorio.

También en este titulo se habla del caso en que una perscona por cn--

fermedad no pudiera escribir, testigos en forma rogati lo confirman y una



vez que la persona recupere la salud lo fimmard. In caso de que la persona -
llegara a morir, los testigos que confirmaron el documento deben de firmar--

lo dentro de los scis meses siguientes al fallecimiento de la persona.

In la ley novena encontramos ima disposicién que dice: cuando el docu
mento es hecho por la fuerza o por miecdo, no tendri valor probatorio. También
encontramos que cuando hay contradiccidn entre lo escrito y lo declarado por

el testigo, sc debe resolver cn favor de lo que dice el documento.

Posteriormente cn ¢l Fucro Viejo de Castilla encontramos leyes dicta-
das Gnicamente para Castilla (17), extendiéndosc posteriormente a otras pro
vincias de Espaiia.

»

El libro tereero titulo segundo, trata de las prucbas y de los pla=--

zos que cl alcalde debe dar a las partes para probar sus intenciones, suje-

tando a las mismes a una serie de formulismos para hacer valer sus derechos.

El1 hombre que muestre carta de compra deberd jurarls - a los testigos
que se les debe preguntar si aparccen en 1a mencionada carta, si es cierto
lo que dicen, y si afirman que todo lo que dice la carta es cierto, cntonces
dicha carta seri vdlida, en el caso de que los testigos hayan muerto sc le
pregunta al poscedor del documento si es verdad el contenido dol mismo, esto
siempre se hacia bajo juramento y wma vez hecho el documento adquicere vali--
dez por fucro. En csta época tenfa gran importancia el juramanto dobido a -
la solemnidad que imperaba en aquél ticmpo.

El Fuerc Real de 1254 es el siguicnte ordenamiento cn ¢l quo cncontra
mos antecedentes de la prueba documental. El cual tuvo su aplicacién cn algu
nas mmnicipalidades como son Burgos, Valladolid, Aguilar de Cammos y otras -
partes. Este ordenamiento contempla importantes referencias acerca de la --
prucba documental. Podemos decir que ¢l Fuero Real respondif a las nccesida-

des de unificacién de aquella €poca.



Asf encontramos la prucba documental regulada de la siguiente mancra:
los escribuanos tenfan 1la obligacién de redactar los documentos con limpieza
Y ningln error como tachaduras, borraduras, cmmendaduras; cuando se equivoca
ba al cscribir, tenia que hacer la salvedad al final de las firmas para evi-
tar alguna sospecha de fraude. Una vez salvadas las enmiendas y firmado por
las partes, lo autorizaba con su firm v signo anotdndolo en el libro de re-
gistros, cl cscribano tenfa la prohibicién de extender copia signada y cuando
no cumplia esto daba origen a la nulidad de la copia, pérdida de oficio, inha-
bilidad para obtcner otro y obligacién de pagar dafios y perjuicios a la parte

perjudicada (Ley tres, tftulo XVIXI, 1ib. I del Fuero Real). (18)

Se considera protocolo o registro, a la escritura matriz firmada por -
los otorgantecs y ¢l escribano, llamada asi por ser la primera o principal. Re
gistro porquc quedaba asentado el docunento en el libro de registro del escri
bano, para que en cl caso de que hubiera duda, se pudicran cotejar las copias
¥ sc llamaba matriz, porque era la fuente y origen de donde sc sacaban las co
pins, testimonios o traslados que solicitaban los interesados (ley dos, tft.
10, 1ib. 1 del Fucro Real).

Si una de las partes prescentaba dos docimentos base de su accidn y exis
tfa contradiccidn de uno con ¢l otro sobre wm mismo hecho esencial, no hacia
fe ninguno y los dos cran desechados, porque se argunentaba que estaba en manos
de las partes mostrar solo el que les favorecia y no el otro (Ley sicte, tit.
9, 1ib. 2 del Fucro Real).

Nespubs del Fuero Real aparecicron las Leyes de las Sicte Partidas expe
didas por ¢l Rey Don Alfonso X el Sabio en el afio de 1348,

Estas contemplan la fimci6n notarial y la prucba por documentos para -
convenciones y testamentos. Desgraciadamente las partidas no pwlicron suprimir

los formulismos y minuciosidades del Derecho Romano y como ademis cn lo que -
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existia contradiccién con el Fuero Juzgo se aplicaba &ste » la organizacién
judicial era sumamente complicada di6 como resultado un proceso muy retarda
do y costoso.

La partida 3 titulo 18 trata de la prueba documental con bastante --
amplitud. En la mism se dice: es instrumento piiblico el otorgado ante es--
cribano pfiblico ''escritura de que hace averiguaciones de prueba, es toda --
carta que sca hecha por mano de escribano pGblico de conscjo o sellada con

sello de rey, o de otra persona aut€ntica (honrada)" (Ley I, tit.18, part.3).

Documento autféntico es el escrito que hace fe por si mismo como son
las cartas o documentos corroborados cen sello de rey, conde o cualquier
documento sellado por una persona que tuviera privilegio de sello de forma -

legal (Ley I y 114, tfit. 18 part. 3). Esta clase de documentos sGlo valian

para el que los mandaba sellar para probar su contenido. (19)
El documcnteo expedido por un escribano pGblico no perdfa su valor -

probatorio, por el hecho de que no hubicra reunido las condiciones necesarias

como lo establece la ley 115, tit. 18, mart. 3, al decir que la carta hecha -

por escribano pfiblico debe ser creida en juicio.

Para el otorgamiento de los contratos se requeria de dos o tres testi
gos idéneos, asi como tener mis de 14 afilos de edad ¥ en cuanto a sus nombres
y apellidos esto junto con lo anterior deberia de contenerse en el documento.
Sin los anteriores requisitos el contrato se¢ consideraba nulo (Leyes 54, 117,

114, tfit. 18 part. 3). la firm de los testigos no era obligatoria ya que bas

taba que el escribano diera fe de su presencia.

El escribano tenfa que conocer personalmente a las partes y dar fe' -

de esto, ademis los otorgantes deberfian presentar dos testigos que los cono--

cieran y el mismo escribano daba fe del conncimiento de los testigos y hacia

constar sus nombres y domicilios. R



"Se puede desechar con derecho delante de los iuzgadores la carta que
fucra tal que non s¢ pueda leer sin tomar verdadero entendimiento della" o -
sea que el escrito debia ser claro y de fdcil lectura ya que de otra forma --

serfia desechado. (20)

Tambi€n vemos que en las leves de las Sicte Partidas, cra de gran --
importancia el que los documentos fueran datados pbrque el instrumento hecho
en forma decbida por escribano competente hacfa plena fe y prucba acerca de -

la convencién o disposicién que en el contenia (Ley 1 y¥ 3 tit. 18, part. 3).

Despufs de 1o anteriormente mencionado nos podemos dar cuenta clara--
mente ague en las leyes de las Siete Partidas ya existfa wna reglamentaci6n -
m&s ordenada de la prueba documental, pero como 1a legislacién antes meacio-
nada no se aplicaba en toda Espafia por diversas causas, se pretendié hacer -
una recopilacién de todas las leyes existentes en Espafa » asf es como aparc
cc en el afio de 1805 la novisima recopilacién de las leyes de Espafia, que --

en realidad no mejoré en nada a los ordenamientos anteriores. (21)

En la novisima recopilacién encontramos reglamentada la prucba documen
tal casi con las mismas caracteristicas de las Leyves de las Siete Partidas y
con muay pocas modificaciones. Existen reglas sobre la competencia y jurisdic-
cién de los escribanos ptblicos, se establece que ¢l escribano debe ser del -
pueblo en que se realiza el acto juridico porque en caso contrario no hacfan
fe ni prueba plena en juicio y se consideraban documentos privados (ley 7, --

tit. 23, 1ib. 10, nov. rec.)

Los documentos debian contener mes, dfa, aifieo y lugar del otorgamiento,
nombres de los otorgantes y testigos, los nfmmeros escritos con letra. El es--
cribano cra responsable de los dafios ocasionados a las partes por falta de al

guno de los requisitos sefialados (Ley 1 y 2, tit. 23, lib. 10 nov. res)

Si se invalida un documento por defécto de solemnidad o forma, perdfa



fuerza probatoria el contenido y séSlo podia ejecutarse si se acreditaba con
otro medio de prueba. Iespuds de 1a novisima recopilacién d:: las leyes de
Espafia se inicif6 la codificacién con la Constitucién de 1812 y en ¢l aiio de
1830 se cmpesd a elaborar la legislaci6n procesal con la Ley del Injuicia--
micnto Proccsal y con ¢l Reglamento Provincial de la AdministraciSn de Jus-
ticia de 1855. I!Mis adelante como sc mencionard cn ¢l capitulo de anteceden
tes nacionales serid visto que las aportaciones en cuanto al Derecho Mercantil
fucron principalmente tomando en consideracifn las ordenanzas que rigieron
las actividades mecrcantiles en Espafia y que posteriormente trascendieron a

México.



1.2. [n el Derecho Nacional.

En el México prehispinico no habia uniformidad en la legislacib6n, cada
pucblo tenfa sus propias leyes. Los aztecas fueron el grupo indigena mis =-
importante, ¢l cual trataba la prusba documental de la manera siguiente: habia
un procedimicnto que consistia cn la relacién de los hechos por las partes me
diante pinturas y jeroglificos en virtud de carccer de escricura fondtica.

Eran aceptadas como prucbas la corifcsién, ol testimcaio, 1us indicios,
los documcntos y los carcos. la prueba documcntal tenia importancia ca lo =«
que versara sobre bienes inmusbles. [s {ste ol (mico antecedente que hiemos en
contrado del uso de la prucba documantal en ¢l grupo indigena de los aztccas.
22)

En la Cpoca de la Colonia estuvieron en vigor las leyes morcantiles es
paficlas. Con la conquista se establece en la Nueva Espaiia el ordan juridico -
espaiiol y debido al gran desarrollo del comercio, los mercadercs de la ciudad
de México establecieron su propia Universidad en 1581 y dicha corporacién fue
autorizada por Felipe II. Esta Uhiversidad de meorcaderes se titulaba tambiCn

consulado de México, por su calidad de tribunal de comercio.

Rigieron inicialmente las ordenanzas do Burgos y ¢z Sevilla, pero la -
corporacifn mexicana promulgs las suyas propias, que con el tfitulo de ordenan
zas del consulado de MSxico, Universidad de Mercaderes de Nuova Espafia, fucron
aprobadas por Felipe II en 1604,

En la recopilacién de Indias sancionada por Carlos II cn 1630, sc or-
den6 que se aplicaran subsidiariamente por el Consulado de Mixico las ordenan
zas de Burgos y Sevilla, pero despufs de la publicacibn de las de Bilbao, ---
que fueron mis completas y superiores a aquellas, €stas iltimas fueron de ge-

neral aplicacibn.
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Las ordenanzas de Bilbao fueron nuestro C6digio de Comercio durante
las Gltimas dfcadas de la Colonia y continuaron vigentes después de la --
consumacidn de la Independencia, hasta 1854, en que se promulgé el primer
C6digo de Comercio del México Independiente conocido como el C6digo Lares,
por bon Teodosio Lares, ministro del Gltimo gobierno de Antonio L&pez de -
Santa Ana, a quien sc¢ atribuye la paternidad del Cédigo.

Este cuerpo de leyes cstaba a tono con el movimiento de la €poca -
pero a la cafda del gencral Santa Ana, pierde su vigencia, ya que fue de
rogado por ley de 22 dec noviembre de 1855 que restaurd las ordenanczas de
Bilbao y suprimi6 los tribunales de comercio, cuya jurisdiccién se atribu
¥6 a los tribunales commes.

Por reforma constitucional de 15 diciembre de 1883 la materia mer-
cantil queds federalizada, y el Ejecutivo Federal, autorizado por el Con-
greso de la Unidn, promulgd el segtmdo C6digo de Comercio del México inde
pendiente el 20 de abril de 1884,

Tambifn este C8digo tuvo vida corta pues fue sustitufdo por el C5-
digo de 1889, vigente desde 1890. Los modelos de nuestro Cédige fueron el
espajiol de 1885 y el italiano de 1882 y a través de cllos recibid una gran
influencia del C8digo Napolebnico.

Hasta 1la fecha continfia rigiendo las actividades mercantiles el --
Cédigo de 1890, sin embargo ha sufrido una seriec de modificaciones en el
transcurso del tiempo, asi como una desconcentracitn de las actividades -
que reguld en sus inicios, €sta ha sido por medio de leyes especializadas
de las diversas ramas de la actividad mercantil con lo que se puedc expli
car la aparicién de leyes como la General de Sociedades lMercantiles, Gene

Tal de Titulos y Opecraciones de Crédito, Sobre el Contrato de Seguro, etc.
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2. Caoncepto de documento.

La palabra instrumcnto provienc del latin instrumentum que & su vez pro-
viene de instruere: ensefiar. La mayorfa de los autores tanto civilistas como -
mercantilistas consideran al instrumento como un objeto representativo que es -
susceptible de percepcién visual.

En cuanto al documento Cameclutti nos dice al respecto que '‘‘es un objeto
capaz de representar la manifestaci6n del pensamiento en el futuro, de wun hecho
presente'. (23)

Para el maestro Eduardo Pallares '*son cualquier coSa que tenga algo e¢s--
crito con sentido inteligible'. (24)

Lessona los concepta como ‘'representativos y literales'. (25)

Para los procesalistas como Rafael de Pina, el documento es '‘representa
ci6n material id6nea para poner de manifiesto la existencia de um hecho o acto
jurfidico (acontecimiento de vida independientemente de la voluntad humana, con-
trato, testamento, sentencia, etc.), susceptible de servir, en caso necesario
como elemento probatorio’. {26)

El maestro Arellano Garcfa considera al documento como ‘¢l objeto mate--*
rial en el que obran los signos escritos para dejar memoria de un acontecimien
to'. (27)

Asimismo, Devis Echandfa afirma que el documento se conceptfia como “toda
cosa que sea producto de un acto humano, perceptible con los sentidos de la vis
ta y el tacto, que sirve de prucba histérica, indirecta y representativa de wn
hecho cualquiera'. (28)

Al realizar un anilisis en relacién a los conceptos anteriormente verti-
dos, se manifiesta que la mayoria de los autores consideran al documento como -

un objeto representativo y literal que es susceptible de percepciSn visual y -

que sirve para probar algo.
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Tanto la legislacidn como algunos procesalistas, indistintamcente asig-
nan a los términos documento € instrumento una misma significacidn, cuando en
realidad responden a acepciones difercntes.

Consideramos que el concepto de instrumento es mis amplio, ya que pucde
ser una herramicenta, midquina que sirve para hacer alge; o simplcmente un ins-

trumento musical y en el Gltimo de los casos la escritura o instyumento que --
sirva para probar algo.

Asi es, el vocablo instrumento significa cualquier objeto que nos cnse-

~

fia algo y nos sirve para probar no sole lo escrito sino cualquier cosa que re-
presenta algo.

Devis Echandfa afirma que es un error, querer identificar a los docu--
mentos con los instrumentos, ya que el instrumento es todo objecto producto de
un acto humano, que represcnte a otro hecho o a un objete, wna persona o wna

escena natural o humana; los documentos san wna de las varias eospecies de los

instrumentos. (29)

Una vez que hemos establecido 1a diferencia que existe entre el voca-
blo documecnto e instrumento podemos decir que 1os instrumentos son toda obje
tivaci6n de la representacidn del pensamiento, ya sea cn forma material o 1i
teral, que pueda ser perceptible por los sentidos. Los documsntos son las -

escrituras que sirvan para probar algo, pero siempre son literales.

Dado que los instrumentos son la representacién del pensamiento tiencn

la virtud de hacer conocer lo que en ellos se plasma y esto se dcbe a su con

tenido representativo. Carnelutti sefiala al respecto que la representacién -

reside en la actividad del hombre y que &ste la lleva a cabo de dos maneras:

como testigo o como documentador; como testigo realizando un acto, como lo es
el testimonio y como documentador formando una cosa (documento), que sirve --

para el mismo objeto, y el que atestigua realiza un trabajo.



El documento es producto del trabajo, que ha quedado plasmado en una
cosa. Estamos de acucrdo con este autor, porque consideramos que la activi-
dad del hombre es la que genecra la representacidn, ya que el docuncento no -

es un acto, sino la representacién de un acto plasmado en una cosa.



5. Concepto de Compraventa Mercantil.

tablecer un coitcepto €s en primer término una cucstién de metodologia

¥ sirve para introducir al lector en el texto del trabajo.

Sin embargo, por lo que hace a la compraventa mercantil nos encontramos
con ¢l problema de que para su conceptualizacidn c¢s nccesario detemminar lo --

que es un acto de comercio, si pretendomos hacer una descripcivn de los rasgos

esenciales de la misma.
De ahi que los autores no se¢ han definido al respecto.

Ciertamente como lo afirma el macstro !antilla Molina no hay una defi-

nicién de acto de comercio.

Ahora bien, recurrir a lo que el Jegislador ha considerado como compra
venta mercantil c¢s inexacto, en virtud de que €ste no hace wnia conceptualiza-
cidn, sino que sblo nos refierc a las compraventas que sS¢ repiitan como mercan

tiles; asf en el articulo 371 del C6digo de Comercio dice:

Art. 371. "Caracter mercantil tienen las compraventas catalogadas como

tales por ¢l propio C6digo; pero tambifn las que sc hagan con cl objcto direcc
to y preferente de traficar',

Por lo tanto nosotros, sipguiendo la doctrina maxicana afirmomos que -

no hay una definicién de compraventa mercantil.

No obstante lo anterior, la cormpraventa mercantil casuisticomente, se
puede localizar en tres siturciones: por los sujctos que la cclchren; por cl

objeto sobre el que recaen o por cl propb6sito por el que sec contratan.

"Es forzoso inferir, de los contextos legales, que no oxisten compra-
ventas absolutamente mercantiles; semcjante afirmacién solo es domostrable
con una prucba negativa: a diferencia de lo que ocurre con cicrtos actos o -

contratos que, por disposicitn legal, son mercantiles con indepondencia de -
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5. Concepto de Compraventa Mercantil.

Establecer un concepto ¢s en primer término una cucstiGn dec metodologia

y sirve para introducir al lector en el texto del trabajo.

Sin erbargo, por lo que hace a la compraventa mercantil nos encontramos
con ¢l problema de que para su coaccptualizacidn es nccesario determinar lo --

que es un acto de comercio, si pretendsmos hacer uma descripeita de los rasgos

escnciales de la misma.

De ahfi quc los autores no s¢ han definido al respecto.

Ciertamicnte como lo afirma ¢l macstro Pantilla Molina no hay wna defi-
nicién de acto de comercio.

Ahora bien, recurrir a lo que el legislador ha considerado como compra
venta mercantil es inexacto, en virtud de que éste no hace wma conceptualiza-
cidn, sino que s6lo nos refiecre a las compraventas que sc rcputan Como mercan

tiles; asi en el artfculo 371 del C6digo de Comercio dice:

Art. 371. "Caracter mercantil tienen las compraventas catalogadas como

tales por ¢l propio C6digo; pero tambi€n las que se hagan con cl objecto direc
to y preferente de traficar'.

Por 1o tanto nosotros, siguiendo la doctrina moxicana afirmamos que -

no hay una definicién de corpraventa mercantil.
No obstante lo anterior, la cormpraventa mercantil casufsticamcate, se
puede localizar en tres situarciones: por los sujctos qus la celebran; por el

objeto sobre el que recaen o por ¢l propdsito por el que se contratan.

"Es forzoso inferir, de los contextos legales, que no existen commpra-
ventas absolutamente mercantiles; semejante afirmaciSn solo es domostrable
con una prucba negativa: a diferencia de 1o que ocurre con cicrtos actes o

contratos que, por disposicifn legal, son mercantiles con independencia do



los sujetos, del propSsito y del objeto sobre el que recaen, no existe precep-
to alguno que permita catalogar de mercantiles ciertas compraventas, perse; -
en todas ellas ¢l rasgo mercantil es dado por uno al menos de los elementos -
citados'. (30)

De lo anterior resulta que las compraventas pucden ser mercantiles:

a) Por el fin, esto es, cuando sc realizan con el propSsito de especu-
lacién comercial, sin que importen los sujetos ni c¢l objeto sobre el que recai
gan.

b) Por el sujeto, en curyo caso se encucentran celebradas por ciertas -«-
empresas mercantiles, come las de abastecimientos y suministros, las fabriles
y manufactureras, las libreras, editoras y tipogrificas, las de ventas en al
moneda pGblica, etc.

c) Por el obieto sobre el que recaigan, aquf el tinte de mercantilidad
ne resulta del fin ni de los sujetos, sino de las cosas o dercchos cuya pro--
piedad se trate de transferir que pueden ser acciones u obligaciones de so-«-

ciedades mercantiles, tfrulos de crédito, etc. (31)
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CAPITULQ II CARACTERISTICAS DE LA COMPRAVENTA MERCANTIL

1. Requisitos de existencia.

En la compraventa los requisitos de existencia son cl conscntimicnto y
el objeto. La forma no constituye un requisito de ¢xistencia, como sucede --
con el contrato de donacién en Francia, asf como lo afirman algunos autores -
en M3xico, tal c¢s cl caso del macstro Zamora y Valencia.

Para nosostros ningGn contrato de contcnido patrimonial es solemc; --
por consiguiente, nunca la forma se cleva a categorfia de requisito de existen
cia.

Siguiendo al maestro Rojina Villegas afirmamos que:

'""Cn la definicién del contrato de compraventa y posteriormente en el -
anflisis de la cosa, del precio y del consentimiento, encontramos los elemcn-

tos esenciales de este negocio juridico'. (32)

a) Consentimiento.
Segtn el artfculo 2248: "Habrd campraventa cuando uno de los contratan
tes se obliga a transferir la propiedad de una cosa o de wn derecho, y el ---

otro a su vez se obliga a pagar por ello un precio cicrto y en dincro".

Es decir, el primer elemento de existencia cs el consentimiento, cn 1a
compraventa se define como un acuerdo de voluntades que ticne por objeto la -
transferencia de un bien a cambio de un precio. El contenido de voluntad en -
este contrato ha de ser siempre transmitir por wna parte ¢l dominio de una --
cosa o de un derecho y, por la otra pagar un precio cicrto y en dincro. Si no

se cumplen estas dos manifestaciones de la voluntad no hay compraventa.
Por 1o que hace a la ausencia de consentimicento pueden prescntarse dos

€ases?

1. Cuando se da un error en la naturaleza del contrato, si una parte -



cree recibir e¢n donacién y la otra cree vender.

2. Cuando hay error en la identidad del objeto, de tal manera que una
parte cree vender wna cosa y la otra comprar una semejante, cs decir confu--

sién cn las cosas que se prctenden transferir.

"la falta de consentimiento ocurrida por el error en la naturaleza --
del contrato o en la identidad del objeto, origina 1a inexistencia de la ---
compravénta, con sus caracteristicas clisicas, es decir no se producen efec-
tos jurfdicos; en cualquicr tiempo puede invocarse dicha inexistencia; todo
interesado ticne la posibilidad jurfdica de hacerla valer y no se requiere -
declaracién judicial para constituirla, pero si una controversia surje al rcs
pecto sf serd nccesaria la sentencia que asf lo decida, la cual seri declara
tiva y no constitutiva®. (33)

Esto es claro porque 1a venta no se entiende conclufida mientras haya
desacuerdo con alguno de los elementos de la cosa y del precio, aun cuando -
se trate de algtn elemento sccundario, como la medida exacta de la cosa ven-

dida o el pago de los gastos de manutencién o de almacenaje.

b) El1 objeto.

Objeto Directo

Es necesario distinguir ¢l objeto directo del contrato y el de las --
obligaciones nacidas del mismo. El objeto directo en la compraventa consiste
en transmitir el dominio de una cosa por uma parte y ¢l pagar un precio cier

to y ¢n dinero por la otra; en cuanto al obicto de las obligaciones nacidas -
del contrato, que cs ¢l indirecto, consiste en la cosa y el precio,

Es decir cl objeto directo atiende a la finalidad natural de los con-
tratantes al cclebrar el contrato, y €sta consiste en su objetive, dade que

es el fin de la celebracién de 1la compraventa,



Asi puecs el objeto directo como ya se dijo "consiste en transmitir el

dominio de wna cosa por una parte y en pagar un precio cierto y en dinero --

por la otra'. (34)

Por lo quo hace a la falta del objeto dirccto puede confundirse o bicen,
con un error sobre 1a naturaleza del contrato que sc celebrare, o bien con -

la falta de consentimicnto.
Es por esto que basta con reconocer que hay consentimicento para la ---

transmisién de la cosa y del precio, para que quede tambi€n cumplido ¢l requi,
sito del objeto; porque son dos cosas inscparables: no podria haber consenti-

miento en la compraventa, si no se refiriera al objeto directo consistente en

transmitir una cosa a cambio de un precio. Podemos decir que coexisten estos

elementos y son correlativos de tal manera que la falta de uno origina la fal
ta del otro.

Objeto Indirecto.

Son objetos indirectes del contrato y objeto directo de las obligacio-

nes nacidas del mismo. En efecto, el objeto directo del contrato es la trans

misién de una cosa y el pago de un precio, pero esta es una obligacidn direc-
ta que a su vez tiene un contenido directo; por un lado la cosa y por cl otro
el precio, pero estos Gltimos son indirectos para el contrato. Es decir di--
Tecto para el contrato son las obligaciones, directo para las obligaciones 1la

cosa y el precio, por tanto indirecto para el contrato la cosa y el precio.

En este sentido se inclina el maestro Zamora y Valencia al decir: 'el
objeto directo del cantrato de compraventa es la conducta de los contratantes
manifestada como una prestacién de hacer, consistente cn entregar un bien o -
documentar la titularidad de un derecho y en pagar un precio cierto y en dinero

y el objeto indirecto es la cosa y el precio como contenido de tal conducta''.

(35).



Por lo que hace a la cosa el maestro Sinchez Mcdal nos dice: '"la cosa
vendida debe satisfacer cstos requisitos: 1. que la ¢osi exista pero no s -
necesario que sca corpérea, ya que puede consistir también en una incorpSrea
como un derecho de crédito, 2. que la cosa sea susceptible de ser vendida o
sca que la cosa esté cn ¢l comercio y que no cxista disposicidn legal que pro
hiba su enajenacién, 3. ql.e la cosa sea deternminada o determinable en cuanto

a su especie y a su cuota o cantidad, 4. que 1a cosa no sca ajena. (36)

Cicrtamente el hecho positivo como contenido de la prestacién de hacer
debe ser posible y 1fcito. Si no ¢s posible cl contrato de compraventa no ---

existe; si no es lIcito el cantrato estari afectado de una nulidad absoluta.

Por otra parte, 1la cosa misma como contenido de la prestacién de dar,
debe tener las caracteristicas indicadas en el artfculo 1825 del Codigo Civil
el cual se aplica supletoriamente cn materia mercantil, cs decir, existir en
la naturaleza, ser determinada o determinable en cuanto a su especie y estar
en el comercio, -

Ahora bien, la cosa puede no existir en la naturaleza porque nunca --
haya existido o porque se haya destrufdo totalmente antes de la celebracitn
del contrato. Si se celcbrase un supuesto contrato respecto de una cosa que
no exista en la naturaleza y no tenga la posibilidad de existir, la compraven
ta serd incxistente.

/Lsimisrrﬁ, como lo afirma el maestro Zamora y Valencia: "un pretendido
contrato de camraventa respecto de géneros cn términos generales seria ine-
xistente, y si la cosa como contenido de la prestacién de dar no esti en el
comercio, el contrato de compraventa que se celebrase respecto de ella, seria
existente pero nulo de pleno derecho o sea con nulidad absoluta, porque las.
cosas sc¢ excluyen del comercio como consccuencia del mandato contenido en una
norma imperativa y la conducta contraria al misme serd ilfcita y la sancidn a

tal ilicitud es la nulidad absoluta por no poderse confirmar el contrato'. (37}



Esto ¢s la nulidad absoluta, consccucncia del establecimicnto de wna pro
hibicibn expresa de parte de 1a lcy, asi, si se vxola un' precepto de orden pi--

blico cstarcmos ante una nul:.dad que a tochs luccs nunca podr-‘ ser convalidada

to cs en com:ra. dcl orden juridico.

por scr un acto en contra d..l dcrccho,

El Preccio.

Se define por Planiol y Ripert como: '"la suma de dincro quc el comprador

se obliga a dar a cambio de 1la cosa'. (38)

En ¢l mismo sentido se inclina Luis Muiioz. (39)

La ley establece que el procio debe de ser sienpie en la compraventa ---
cierto y en dinero. Estos son requisitos necesarios para la existencia del con-

trato.

El maestro Rojina Villegas afirmm que: "'tambicn ¢l precio debe de ser --
justo, pero este ya es un requisito de validez. Si el precio no es cierto o cn
dinero, no existe la compraveata; si ¢l precio ¢s injusto o lesivo, ¢l contrato

existe pero estid afectado de una nulidad relativa por lesifn'*. (40)

En la definicifn se establece que el precio debe de ser cicrto y en di-
nero. Por lo que hace a que €ste sea cierto, sipnifica que 8ste sca doterminado
o determinable matemiticamente. Si no existe la posibilidad de deoterminarse ---
exactamente el precio, no habrd compraventa por falta de objeto y lGgicamonte -
por falta de un acuerdo de voluntades respecto de €1, [sto es, que una perscha
se obligue a pagar dinero, asf simplemonte dinero, a cambio de que sce le cntre-
gue una cosa determinada y que se le transmita la propicdad como cfccto dz1 con,

trato, simplemente cs absurdo.

Ahora por cuanto a que debe de ser en dinero, quc sea en moneda nacional
y conforme a la ley meonctaria en vigor y que tenga pleno poder liberatorio nos
dice el macstro Sfinchez Medal: 'Yeste segundo requisito os importante, dndo que

si el precio no e¢s cn dinero, la cnajenacién scrd wuna permuta, si a cambio de -



una cosa se cntrega otra'. (41)

En este aspecto la ley no exige de manera absoluta ue l1la totalidad del
precio sca cn dinero; permite la operacifn mixta, en que paguc una cosa con nu
merario y con ¢l valor de otra, de tal mancra ue 1a operacidn serd de compra-
venta cuando el numcrario sca igual o superior al valor de la otra cosa que cn

tregue ¢l comprador, y seri de permuta cuando seca inferior al valor de la misma.

Acerca del precio justo dice el maestro Sinchez Medal: ''cabe advertir -
que s6lo en casos cxcepcionales pucde configurarse la lesifn con perjuicio del
vendedor; cuando ¢l comprador paga un precio evidentemente desproporcionado al
valor de la cosa, aprovechiindosc de la suma ignorancia, notoria inexpericencia

o de la cxtrcma miseria del vendedor'. (42)

Por dltimo suclec mencionarse que el precio ha de ser real, serio, since

ro Yy verdadcro scfiala ¢l mismo autor.



2. Requisitos de validez.

Respecto a estos requisitos que son la capacidad; licitud en el objeto,
motivo o fin del contrato; forma y ausencia de vicios en el consentimiento, el
C8digo Civil para el Distrito Federal aplicado supletoriamente y peor atn el -
C8digo de Comercio, por lo que hace a la compraventa solamente reglamentan la
capacidad, misma que a veces confunden con la legitimacién ¥ a la forma, de tal

manera que en cuanto a 1los demis clementos de validez en el contrato de compra-

venta se aplican las reglas generales.

a) La capacidad.

En el contrato de compraventa la capacidad del vendedor es diferente a -
la capacidad del comprador, afirma el maestro Zamora y Valencia: "el vendedor -
requicre una capacidad especial o sea una capacidad especifica de tipo personal
relacionada con el bien o cosa objeto del contrato, consistente en ser propieta
rio del bien; ya que si no es propietario no se podrfa transmitir el dominio, -

que es wna de las caracterfisticas de este contrato'. (43)

El comprador contrariamentc requicre sélo una capacidad general dado que
es a €1 a quien se le transmite la propiedad del bien y tnicamente requeriri --
una capacidad especial si ste ademis de pagar como contraprestacién dinero en -
efectivo, involucra otros bienes pues respecto de ellos necesitard ser propieta
rio. Y si el objeto del contrato no e¢s propio del vendedor se estard en presen
‘cia de la figura conocida como venta de cosa ajena y &sta por ley es nula, de -

tal manera que de pleno derecho no produce efectos juridicos.

Por otra parte ambas partes contratantes deben tener capacidad de goce -
para la celebraci6n del contrato y para que puedan, en especial el comprador, -
ser titulares de los derechos que emanan del contrato.

""La capacidad en la compraventa siI presenta problemas especiales: y pode.

mos distinguir dos: 1. requisitos que deben observarse para ciertas enajenacio-

nes, 2. prohibiciones para vender y comprar''. (44)



Por lo que hace a los requisitos que deben cumlirse en ciertas chaje-
naciones se refieren principalmente a adquisiciones de bienes inmuebles por -
extranjeros; adquisicién de los derechos de copropiedad; venta entre cansor--

tes; compraventa del hijo al padre, etc.

En cuanto a prohibiciones de comprar y de vender: cuando se trate de -
bienes inalienables; cuando los magistrados, jucces, procuradores, peritos, -
etc.; respecto de bienes objeto de remate en los juicios en que intervengan,

etc.'. (45)

Asf es, 1la ley expresamente establece ciertas prohibiciones para la ad
quisicitn de bienes y estas por ser reglas generales, incluso contenidas en -

preceptos constitucionales, se aplican tambifén a la compraventa.
b) La forma. .

la compraventa s¢ caracteriza en materia de bienes muebles como un con-
trato consensual, tanto en oposicién a formal como a real exceptuando el caso

de los titulos de crédito al portador.

La compraventa de muebles es consensual en virtud de que el consentimien
to puede manifestarse c¢xpresa o tdcitamente, y la manifestacifén expresa del --
consentimiento no es necesario que se haga a través de una forma escrita de tal
manera que ¢s vilida la venta hecha verbalmente, o en la que el consentimiento

se expresa por c¢l lenguaje mimico.

También es vdlida la venta cuando se recurre al consentimiento técito,
que se desprende de hechos indubitables que implican un comportamiento tal de

las partes que no pucden explicarse sino en funcién del contratoe de compraventa.

Nos dice el maestro Rojina Villegas: "En la actualidad es también muy --
usual la compraventa de muebles en el cual el consentimiento se manifiesta té-
citamente a través de hechos o de actos indubitables como ocurre en las ventas

que se rcalizan mediante los aparatos automdticos, afm cuando no este presente



el vendedor, pues bastari que en su establecimiento comercial o en la via pG-
blica coloque un aparato de esa naturaleza, a efecto de que se tenga para los
fines del articylo 1803, que ha habido wna manifestacién de 1a voluntad indu--
bitable, aceptando por anticipado que cualquier persona que deposite la mone-

da necesaria para que funcione el mecanismo adquiere la propiedad de l1a mer--
cancia'. (46)

Es decir, las operacioncs de compraventa de mucbles en la actualidad
se presentan en formas tan bastas y diversas que incluso no es necesaria la
comumnicacién directa entre comprador y vendedor, sino simplemente el consen

timiento de ambas partes es 1o que perfecciona el centrato.

También la compraventa es un contrato consensual en oposicién a real;
es decir, existe antes de 1la entrega de la cosa y este no e¢s un elemento de
existencia o censtitucidn del acto. Ya mencionamos desde el capftulo relati
vo, que desde el Derecho Romane se caracterizé a la compraventa como un  con
trato consensual. Sélo el Derecho Mercantil introdujo la modalidad de que 1la
compraventa de tftulos al portador se caracterice como un contrato real, toda
vez que es menester la entrega del tftulo para la existencia del negocio ju-
ridico. Pero en el orden civil la compraventa desde el Derecho Romano ha sido
consensual, en oposicién a real; por tanto no ha necesitado ni necesita la -

entrega de la cosa para la existencia del acto juridico.

Los contratos de compraventa respecto de bienes inmuebles, en cambio,
san formales, en virtud de que la ley siempre exige una formalidad determina-
da e impuesta para su validez, asi lo establece la ley civil, y al respecto -
afirma el maestro Rojina Villegas: "En materia de bienes inmuebles la compra-
venta en nuestro derecho es un contrato formal. Quiere esto decir que el con-
sentimicnto debe expresarsc mediante la escritura en documento pGblico o pri
vado, segin el valor de lo vendido, para que ¢l contrato no est€ afectado de

nulidad relativa'. (47)



De esto se desprende que se cstablecen dos formalidades: la del docu-

mento pblico ¥ privado.

El C6digo Civil vigente introduce una nueva formalidad, que se llama
endoso del certificado que expide el Registro PGblico. Pero nosotros podemos
afirmar que el principio general respecto a la forma en los contratos de ---
compraventa de biencs inmucbles, es que deben de constar en escritura pGblica

Y a este principio le caben tres excepciones:

1) Si el valor convencional no excede de quinientos pesos, el contrato
de compraventa, respecto de bienes inmuebles, puede celebrarse en escrito pri
vado ante dos testigos y ratificadas las firmas de otorgantes y testigos ante

notario, antec jucz de Paz o ante Registro PGblico de 1a Propicdad.

2) Si el contrato lo celecbra el Departamento del Distrito Federal como
vendedor, respecto de terrcenos o casas para la constitucién del patrimonio fa
miliar o para personas de escasos recursos econémicos y el’valor no excede de
l1la cantidad que resulte de multiplicar por tres mil seiscientos cincuenta el
importe del salario mfnimo general diario vigente en el Distrito Federal, en
la época en que se celebre el contrato, €ste pucede otorgarse en e€Scrito priva-

do sin los requisitos de testigos y dec ratificacién de firmas; y

3) Respecto de bienes inmucbles que estén inscritos en el Registro Pli-
blico de la Propiedad, cuyo valor no cxceda dec cinco mil pesos si la compraven
ta se celebra al contado, pucde otorgarse mediante endoso puesto por las par--
tes contratantes en el certificado de propiedad que el Registro tiene la obli-
gacién de expedir al vendedor a cuyo favor estén inscritos los bienes. La rati
ficacibn se hard ante el registrador quien deberid cerciorarse de la identidad
de las partes, de la autenticidad de las firmas y de que se cubran los impues-
tos originados por la operaci6n y a continuaci6n hard una nueva inscripcitn de

propiedad en favor del comprador cancelando el antecedente.
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En relacidn a esta excepcién ‘el maestro Sinchez Medal afirma que: "Ins
pirado en el sistema registral australiano, el Codigo Civil de 1928 introdujo

para las ventas al contado dc inmuebles de valor no mavor de cinco mil pesos

la venta por ecndoso. Dicho procedimiento no ha tenido aplicacidn prictica si

bien los certificados de participacién inmobiliaria no amortizables pedrin --

aprovechar este medio de circulacién cambiaria de los inmuehles'. (48)
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3. Obligacicnes de las partes.

3.7. Obligaciones del vendedor.

a) Transmitir el dominio de uma casa.

Por lo general la transmisidn opera simultincamente a la celebracitn
del contrato y por mero cfecto de este en la compraventa real, pero puecde -
dicha tradicién diferirse para wun momento posterior; cn la compra obligato-
ria como ejemplo tencmos a la venta de géneros, venta con reserva de domi--
nio, venta de cosa futura, veata de cosa alternativa y venta condicionada.

En estos Gltimos casos, si sc¢ conviene expresamente en diferir la -
transmisi&n de propicdad y cn definitiva no llegara a transmitirse €sta,
tendrd lugar el incurplimicnto del vendedor con derccho para el comprador
de optar, segln el caso, por la rescisifén del contrato o bien por el cumpli

miento forzoso del mismo cantrato cuando esto Gltimo fucra posible.

Awnque la transmisién de propiedad se produce por cfccto del mismo -
contrato entre las partes, sin embargo para que tal transmisi6n sobre bie--
nes inmuebles produzca efectos contra terceros, es mencster ademis la ins--
cripci6n en el Registro Plblico de 1la Propiedad.

Ahora bien, se nos presenta el problema rclativo a la transmisién de
la propiedad por efecto del simple conscentimicnto entre las partes, y al --
respecto cabe mencionar las palabras del maestro Rojina Villegas: 'nosotros

separindonos del C6digo Argentino, decimos: 1a obligaci6n de transmitir la
precepto general que tomamos del C6digo Franc€s, sur

propiedad, conforme al
(49) vy

ge directa e inmediatamente del contrato sin necesidad de tradicibn''.
mis adelante dice: '"nosotros cambiamos ¢l sistema, y cn la definiciGn recong
cemos un efecto solo obligatorio, y no traslativo, cn artfculos posteriores

indicamos que el cfecto obligatorio es simultineamente traslativo o cn otras
palabras, que coexisten la obligatoriedad y la transmisibilidad del dominio,

principalmente porque hay un artfculo gencral que nos dice que las cnajenacio



nes de cosas ciertas y determinadas la transmisién de la propiedad opera por
efecto directo ¢ inmmediato del contrato'. (50)
De esta suerte, si la transmisidn opera por cfecto o jurfdicamente ha

blando como consecucncia del contrato, sf hay un instante en el tienpo que -

mentalmente podemos concebir, para difercnciar cl efecto obligatorio del

traslativo de dominio: légicamente primero cxiste el efecto obligatorio, y en

seguida de mancra directa ¢ inmediata, pero por via de consecuencia, sc ope-
ra la transmisién de la propicdad.

Por filtimo es menester concluir que la transmisién de la propiedad no
es necesaria la tradicién de 1la cosa y que en nuestro derecho opera por efec
to directo de la celebracifn del contrato.

b) Conservar la cosa o custodiarla entre tanto sc entrega.

La compraventa es un contrato consensual cn oposicidn a real, lo que
significa que se perfecciona con el simple consentimiento de las partes sin

necesidad de tradicion como ya ha sido mencicnado. Por lo tante puede exis-

tir vilidamente un contrate de compraventa sin que se entrcgue la cosa en el

momento de su celebracidn.

8i la cosa no estd entregada antes de la celebracién del contrato y no

se entrega €n ose momento nace como consecuencia del contrato 1a obligacién -

tle conservarla mientras se entrega.

Nos dice cl maestro Zamora y Valencia: "La razén légica de adquirir un

bien, es para gozar y disponer de el en los términos que permita la ley, v no
podrd usarlo y gozarlo cn forma plcna si no ticne su posesitn matcerial. Este

es el fundamento 13gico de 1a obligacidn del vendedor de entregar el bien, y

si ticne 1la obligacién de entregarlo, debe tener para ser consecuente la obli

1

gacién de conscrvarlo micntras lo entrega'.
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Esta es una obligacién que expresamente impone el Cédigo Civil y que se
aplica supletoriamente, y en relacifn a esto nos dice el maestro Rojina Ville-
gas: "Partiremos del siguiente principio fundamental: siempre que se custodia
cosa ajena cl derecho exige una determinada diligencia en la custodia y conser
vacidn del bien, de tal suerte que si no se observa ecsa diligencia cn el grado
previsto por la ley, sc incurrird en culpa que a la ve: puede prescntar dife--
rentes grados, es decir, ser grave, leve o levisimo. A su vez, al incurrirse -
en alguna de esas culpas, cxistiri una mayor o menor responsabilidad a cargo -

del deudor frente a su acreedor''. (52)

En consecuencia, todo caso de conservacién y custedia de las cosas aje-
nas impone por lo tanto, obligaciones al deudor de las mismas. Ademfis la ley
establece la presuncién de que la pérdida o deterioro de la cosa en poder del -
vendedor se produce por su culpa y por lo tanto lo hace responsable por su va-

lor y por los dafios y perjuicios causados.

El vendedor debe tener um cuidado '"ordinario' en el cuidado y conserva-
cifn de la cosa mientras no la cntregue y en tanto el comprador no sc¢ constitu
ya en mora en recibirla, ya que si se di este supuesto el vendedor queda rele-
vado de este cuidado ordinario y s6lo serd responsable del dolo y de la culpa -

grave., (53)
c¢) Obligacidn de entregar la cosa.

Otra obligacifn que se encucentra debidamente consignada en el C6digo ~--
Civil, y misma que sec aplica supletoriamente, es la que ha continuacién se co-

mentard.

Puede considerarse que 1la razén de ser y motive determinante y primore--
dial de este contrato es que cl comprador obtenga la posesifn de la cosa obje-
to del contrato, para que esté cn posibilidad efectiva de usar y gozar de ella,
haciendo cjercicio asf de sus derechos dc preopietario, aun cuando lo haga con

las modalidades y limitaciones que fije 1la ley.
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El Cédigo Civil aplicado supletoriamente indica la forma de entrega,
la exactitud de la misma, y con estos dos datos o principios podemos resol-

ver todos los distintos problemas que se presentan con motivo de 1la entrega

de 1a cosa.

Por lo que hace a 1la forma de 1a entrega, acepta el CSdigo actual =--

tres maneras: a) real, b) juridica y ¢) virtual.

La entrega real ¢$ aquella quee se hace materialmente, poniendo en po
sesién efectiva al comprador. Entrega juridica es 1la que sin ser real, 1la
ley la considera como si se hubiera entregado la cosa y por Gltimo la entre
ga virtual o ficta es aquella en que el comprador se da por recibido de la

cosa antes de que materialmente se hubiere entregado.

Pucde vdlidamente celebrarse un contrato de compraventa sin que el -
vendedor al momento de perfeccionarse entregue la cosa, Y sin que sc pacte
expresamente el momento, lugar ¥y ¢l modo de entrega, ¥ es entonces cuando -
la ley suple esta falta de acuerdo, sefialando cémo, donde y cuando debe --

cumplir con esta cobligacitn. Al respecto nos dice el miestro Zamora y V.

"El lugar: Si no se convicne nada al respecto, ¢l vendedor debe en--
tregar la cosa en el lugar cn que €sta sc encontraba cn ¢l momento cn que -

se perfeccionS el contrato’'.

“"El tiempo: A falta de estipulacidn al respecto el vendedor estd obli
gado a entregar la cosa cuando reciba el precio o cuando se lo solicite el -

comprador'’,

“"El modo: E1 vendedor debe entregar precisamente la cosa materia del
contrato ¥y no estd obligado el comprador a recibir otra aunque la que se pre
tenda entregarle sea de mayor valor y la debe entregar en el estado en que -
se hallaba al perfeccionamiento del contrato, con todos los frutos producidos

desde ese momento y con los rendimientos, acciones y titulos'. (54)



d) Garantizar una posesién pacifica al comprador.

Esta obligacién, ticne el efecto de obligar al vendedor a responder de
las pertubaciones que por actos juridicos anteriores a la venta sufriera el -
comprador, en consecuencia que el vendedor no estd obligado a responder por -

actos posteriores a la celebracién del contrato, como lo serfa el despojo, ro

bo o incluso cl dafio en propiedad ajena, pucsto que para esta situacién el --

comprador tiene acciones especiales para hacer valer su calidad de propieta--
rio como lo e¢s la reivindicacién. ectc.
Fn cambio el vendedor s tiene 1a obligacién de garantizar una pose---

sién pacifica contra los actos juridicos que se traduzcan o mani fiesten en --

una perturbacién o despojo de la cosa vendida, y cuyos actos juridicos hayan
tenido su origen con fecha anterior o simultincamente a la venta. Como las --
perturbaciones, ya sean jurifdicas o materiales, implican un incumplimiento de
la obligacién del vendedor de garantizar wuna posesién cfectiva y pacifica, el
comprador tiene dos acciones, la de rescisién del contrato con ¢l pago de da-

fios y perjuicios o la reduccién del precio e¢n atencién a los gravimenes que -

afecten la cosa.
e) Garantizar una posesién Gtil al comprador.
Es decir no cntregar wna cosa que padezca de vicios o defectos ocultos.

Nos dice el maestro Zamora y Valencia: ""Por vicios o defectos de la —~

cosa, deben entenderse aquellas caracteristicas que hacen una cosa impropia -
para el uso a que naturalmente estd destinada o al uso que las partes hayan -
pactado en ¢l contrato y para que proceda la responsabilidad del vendedor se

requiere que tal vicio o defecto sca precisamente oculto, es decir que no esté

a la vista, que no lo conozca cl comprador y que exista en el momento de la

celebracib6n del contrato'. (55)

Por consiguicnte es neccesario que los vicios sean anteriores a la ----
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compraventa, qus hagan impropia la cosa para su uso y que de haberse conocido

no se hubicra celebrado.

£) Responder ¢n1os casos J& eviceidn. -

A esta ‘obligacifnselc-denomina’con-el -nombre ‘de sancamiento para el
casoe Gz eviceidn.:

El moestro Rojina Villegas conceptualiza a 1a eviccidn de la mancera si
guiente: "Hay wuna eviccibn cuando alpuicn es privado total o parcialmente de

una cosa por virtud de un derccho de tercero rcconocido en sentencia cjecuto-

riada y anterior a la enajcnaci6n'. (56)

La obligaci6n d21 vendedor una vez que se priva al cauprador de la cosa
por cviceién, consiste si hay buena fe, en restituir ¢l precio de la cosa, pa-
gar los gastos del contrato si los hubierc hecho el comprador y los gastos del
juicio de eviccién; si hay mala fe, en restituir a ecleccién del comprador, el
precio que tuvo la cosa en el momento de 1la veata o el que tenga cn el momento
de la eviccién asf como pagar los dafios y perjuicios, ademis de los gastos he-

chos en el contrato y en el juicio de eviceién.

Pucde renunciarse expresamente al sanecamicnto y esta rcmuncia tienc dos

interpretaciones en el derecho, de acuesrdo a los términos en quz sc¢ haga.

Si es una rcnuncia lisa y 1llana sc entiende que no se renuncia al pre-
cio, sino a todas las obligacicnes accesorias. Pero puedz renunciarse de una -
manera absoluta diciendo que en el caso de que cl comprador sufra cviccién, re
nuncia de manera tal al saneamiento porque acepta el riesgo consipuiente y en

este caso cl comprador no tendrd derecho ni al precio.
g) Pagar impuestos.

Pagar 1a mitad del impucsto del timbre, conforme al articulo 61 de la -
vigente Ley General del Timbre, publicada en el Diario Oficial del 31 de diciem

bre de 1953, los contratantes pagarfn los impucstos correspondicntes, scgCn 1a
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tarifa respectiva al contrato que cclebren.

Dado que ¢l precepto no establece las proporciones entendoinos que es por
mitades. Ahora, en el articulo 26 de la misma ley estatuye que el adquirente -
debe cubrir el inpuesto del timbre, pero hace responsables solidariamente de su
pago al vendedor, a los notarios, corrcdores y jueces que actucn con receptoria
cuando autoricen la operacidn sin haberse cumplido las normmas relativas, pero -
fucra de esc impuesto los demis deberdn de ser pagados por partes iguales.

Respecto de los bicnes inmucbles ubicados en el Distrito Federal, el ven
dedor esti obligado a pagar el impucsto de translacién de dominio en los t&rmi-

nos de los artfculos 445 y siguientes de 1a ley de Hacienda del Distrito Federal.
h) Pago de la mitad de los gastos de escritura y rcgistro.
Esta es la Gltima obligacifn y sc di salvo pacto cn contrario. Sefiala el
articulo 2263 dcl C6digo Civil aplicado supletoriamente en materia mercantil:
Art. 2263; ''Los contratantes pagarfin por mitad los gastos de escritura y

registro salve convenio en contrario'.
Es neccesario distinguir los gastos notariales de la operacifn, asi como

los que dcnnnge la inscripcibn en el Registro PGblico de la Propiedad.
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3.2. Obligaciones del comprador.
a) Pagar el precio.

Debemos de recordar como ha sido mencicnado que el precio debe ser cier-
to y determinado o determinable.

Por lo que hace a la obligacién de dar, en cuanto al pago del precio &s- X
ta se regula en el articulo 2248 del CSdigo Civil que se aplica supletoriamente.

Impera en nuestra legislacidn ¢l principio de la autonomfa de la voluntad
de 1las partes, esto se traduce cn que ¢l pago del precio serf de acuerdo a lo -
convenido por los contratantes, sin embargo para el caso de que no sc haya esti

pulado se estari a las reglas que establece el C6digo Civil que es aplicado su-

pletoriamente en materia mercantil.

Afirma al respecto ¢l maestro Zamora y Valencia: ''el precio debe ser pa-
gado por cl comprador al vendedor cn el lugar, tiempo y modo convenido y solo a
falta de pacto expreso de las partes, deben aplicarse las hormas supletorias --
que establece 1a ley'. (57)

Por lo que hace al tiempo el articulo 2294 del Codigeo Civil sefiala que:
"a falta de acuerdo entre las partes, el comprador debe pagar el precio cn el -
Iugar que s¢ entregue la cosa'. Aplicado supletoriamente ¢l Csdigo Civil en la .
materia mercantil.

Si no convinieron nada las partes cn cuanto al tiempo en que se debe pa-
gar por el camprador, debe hacerlo cuando se le entrcgue 1a cosa y lo debe pa--
gar de contado, esto es inmediatamente y por lo que hace al modo, el comprador
debe pagar el precio en dinero como regla general, aunque como ya lo mencionamos
también se considera como compraventa la operacién por la quc se adquiere una -
cosa o la titularidad de un derecho, a cambio de una contraprestacifn que puede
consistir parte en dinero y parte con el valor de otra cosa, sicmpre y cuando -~
la parte en mumerario sea igual o mayor que la que se pague con cl valor de 1la

. otra cosa, ya que si la parte en numerario o sea en dinero fuere menor, el con-
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trato sceria de permuta.

Por (iltimo es importante mencionar que la obligacién de entregar la
cosa y la de pagar el precio ;ocxisten, de aqui surge la dudade cial es el
primero que debe hacer la entrega si el vendedor o el comprador, para éste
cfecto la ley establece que las partes deben entregar a un tercero las co-

sas y @ste hard la entrega, con lo que no se¢ rompe con la coexistencia.
b) Pagar la mitad de los gastos de escritura y registro.

Hablar del pagc de la mitad, implica forsozamente que la otra parte
también esti obligada al pago de €sta, dado que la obligacién es un impera
tivo que establece el Estado, entonces, es 1a misma obligacidn para ambas
partes. Por lo que hace a su estudio nos remitimos a lo seiialado en lo re ’

ferente a la obligacidén del vendedor de pagar impuecstos.
c) Pagar el impuesto del timbre.

Tambifn es una obligancién para ambas partes y respecto de su estu--

dio se encuentra dentro de la misma obligacifn correspondiente al vendedor.
d) Recibir la cosa.

Como lo mencionamos es de caracter discutible, en virtud de que la
ley cxpresamente no 1a consigna como obligaci6n y ademiis como lo sefala el
maestro Rojina Villegas no da cansa para la roscisién del contrato por par

te del vendedor.

En efecto, existe una polémica en la doctrina en relacién a si debe

o no considerarse como obligaci6n del comprador el reccibir la cosa.

El maestro Sinchez Medal sc¢ inclina por la idea de que s es una --
obligaci6én expresa por 1la ley dado que el articulo 2292 del C6digo Civil --
aplicado supletoriamente establece que es efecto del incumplimiento, la obli

gacién de pagar cl alquiler de bodegas, grancros ¢ vasijas, que contengan -
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el objeto do la compraventa, Yy adcmis por lo gue hace a la accién de rescisitn
ésta sc ejercerd a través de la via judicial y no automiticamente. Nosotros no
consideramos cierta afirmacién, porque, por lo que hace a la accidn, su cjerci
cio ecfectivamente es por la via judicial pero, es necesario para todo derecho

adjetivo un doavecho sustantivo y no existe articulo expreso que lo contenga.

Ls dzcir la ley no faculta al vendeder a rescindir ¢l contrato, y por -
1o qus hace a 1a obligacidén del pago del alquiler de bodegas o vasijas, toman
s61o el caracter de wna obligacibn sccundaria que @Gnicamente da accién al pago
del alquiler miis no a la rescisidn del contrato.

Asi lo afirma el rmzestro Rojina Villegas al decir: el CSdigo vigente
ya no contiene ni la obligacicn de recibir la cosa, ni el derccho del vendodor
para resolver de plano el contrato cuando el corprador no rcciba, y s6lo hay
una disposicifn que dice que cuzndo el comprador incurra en mora de recibir,
abonard al vendedor el alquiler de las bodegas o vasijas en donde se contenga
lo vendido; es decir ya no es on la actualidad obligaci6n do recibir la cosa
y por tanto, ya no da lugar a una accifn rescisoria del contrato, ni mcnos a

una resolucidtn de pleno derecho'. (58)

Con lo anterior conclufmos que al recibir la cosa no es una obligaciln

que tenga el vendedor,



4. Derechos de las partcs.
4.1. Derechos del vendedor.
Es muy concreto ¢l enlistado del dercchos del vendedor; son:

a) Son derechos del vendedor, cn forma correlativa, todas las obligacio
nes del comprador ya mencionadas.

b) Ahora, cn forma cspecifica y adicional a las anteriores, en ¢l caso
de que ¢l comprador haya sido declarado cn estado de concurso, €l vendedor tic
ne derecho a que se le pague en forma preferente el precio o su saldo, de los
bicnes vendidos y no pagados si sc hace su reclamacidn dentro de los 60 dias -
siguicntes a la venta si se hizo al contado o del vencimiento, si la venta fue
re a plazo.

¢) Tambi€n tienc derccho a retener 1la cosa vendida si ¢l comprador no
le ha pagado ¢l precio, o que, no obstante que se haya sefialado, sc descubra -
que el comprador se haya cn cstado de insolvencia de suerte que el vendedor co
Tra riesgo inminente de no recibir el precio a no ser que se le de fianza de -
que sc le pagaril en el plazo convenido.

d) En caso dec incumplimicnto de las obligacioncs del comprador, de deman
dar la ejecucién forzosa o 1la reselucién del contrato c.cn ¢l pago de dafios y --

f

perjuicios cn ambos casos.
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4.2. Dercchos del comprador.

a) En forma corrclativa todas las obligacioncs del vendedor ya schiala-
das.

b) En forma cspecifica y adicional a las mencionadas, el comprador tic
nc derecho a suspender el pago si alGn no 1o ha hccl;o, cuando ¢n el contrato -
se ha scfialade plazo para ¢l pago, si fuere perturbado en su posicifén o dere-
cho o tuvicre justo temor de serlo, mientras el vendcdor no le ascgure la po-

sesibn o le dé fianza, salvo convenio cn contrario.

¢) Por Gltimo ticnc derccho el comprador, para ¢l caso del incunpli---
miento del vendcdor de sus obligacioncs, de demandar la cjecucién forzosa o -
la resolucion del contrato con cl pago de dafios y perjuicios que correspondan

en ambos casos.



5. Diferencia con la corpraventa civil.

Como ha sido mencionado en el punto relativo a la definicidn de compra
venta mercantil, &sta se toma desde un aspecto positiveo de acuerdo al Cédigo
de Comercio, es decir dicho ordenamiento estatuve que serfn mercantiles las -
compraventus que la ley mercantil les dé ese caracter, de lo cual nosotros --
afirmamos que por la diversidad de aspectos que interviencn no es posible con
ceptualizarla, de tal manera que desglosamos casuisticamente las hipétesis --

que se presentan,

Existen tres tipos de compraventa mercantil, por el fin; por el sujecto
y por ¢l objeto sobre el que recaigan. Esta clasificacién de las compraventas
es la base para encontrar las diferencias entre la compraventa civil y la méz_
cantil, y es asi porque la compraventa civil se considera en un aspecto nega-

tivo, al afirmarse que serin compraventas civiles las que no scan mercantiles.

También para diferenciar tomamos en consideracién que en la compraventa
el principio sobre el que gira el derecho de gentes es la realizacién propia -

de las actividades de consumo y esto excluye la especulacifn comercial.

Ahora bien, siguicndo la clasificacidén de compraventas mercantiles te-

nemos las siguientes diferencias:

a) Por el fin. En la compraventa mercantil la finalidad es la especula
.
cidn mercantil, luego entonces serdn civiles las compraventas que no persigan

este fin.

b) Por el sujeto. En la compraventa mercantil los sujetos son empresas
mercantiles, dste caracter lo otorga expresamente la ley para el caso de empre
sas como la de suministro, fabriles y manufactureras, etc., de tal manera que

serin civiles aquellas en que 1los sujetos no sean empresas mercantiles.

c) Por c¢l objeto sobre el que recaigan. En la compraventa mercantil por

el objeto cnecontramos, que serii, cuando por cjemplo se trate de acciones u --



obligaciones de sociedades mercantiles, tftulos de crédito, etc. Es decir
objetos que la ley les otorga el caracter de mercantil y por tanto serin ci
viles las compraventas que no tengan por ebjcto las cesas mercantiles.

Es necesario hacer una Gltima reflexidn en cuanto a que si una compra
venta tiene cualquicra de los caracteres mencionados serd mercantil, lucgo -

cntonces si no ticne ninguno serd civil.
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CAPITULO XIII JA COMPRAVENTA COMO PRUERA DO-
CUMENTAL EN EL PROCESO ORDINARIO MERCANTIL

1. En 1a instruccién. ) IR .

La instruccidn dentro del proceso ordinario mercantil es unz de las dos
grandes ctapas en que se divide €ste. - In ella las partes, terceros y tribunal
van a realizar actos encaminados a instruir al juzgador cn relacién a la con--

" troversia bara que Géstce tenga conocimicnto de todos los elementos necesarios -

para poder extender un criterio resolutivo de la controversia.

Comprende tres aspectos globales, precisidn del debate litigioso, desa
rrollo de la actividad probatoria y la formulacién de las conclusioncs y ale-

gatos.

La mcta quc sc busca alcanzar cn esta primera ctapa del proceso es la
de instruir al juzgador, csto s provocarle un conocimiento acerca del liti--
gio sobre el quc cn su oportunidad habrd de pronumciarse en la segunda etapa

del proceso.

Es decir la finalidad propia de esta primera etapa consiste en propor
cionarle al juzgador todos los clementos de juicio necesarios para que Sste

produzca su sentencia con la 1ldgica juridica y propiedad debida.

La participacién dec los docurnentos dentro de dicha ctapa es de vital
importancia, dado quec es en 1la instruccién en donde cl juzgador obticne los
elementos de juicio para dirimir la controversia de tal mancra que los docu
mentos como instrumento on el proceso que tienen por finalidad la ilustracién
del juzgador, cos precisamente en la instruccién cuando van a cntrar en cl -

proceso.
En los puntos sucesivos cxaminarcmos la estructura de las etapas cn -
que se divide la instruccién y la participacién dela prucba documental en --

las mismas.
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1.1. Fase postulatoria.

Primera fase en que se divide a la instrucci&n, antecedente de las de-
mis, c¢n virtud do que las partes exponcn sus prétensicmcs y resistencias; sus
afinmciones y negaciones acerca do los hechos y finalmente invocan las nor--
mas juridicas aplicables al caso concreto.

Es docir, esta ctapa en cl juicio ordinario mercantil comprende la de-
manda y contestacidén. Estructura que al decir de Brisefio Sierra es linecal --
dado que se sucede sin intervalos y czda acto es canscecucncia del otro.

In esta ctapa del juicio ordinario morcantil os en la que se activa el
proceso, hecho que sicipre se da a cargo de la actora, dado que no es posible
que el juzgador por mutuo propio lo active, en virtud de que €ste no ¢s un -
investigador que esté detris de todo conflicto, sino que ¢s absolutamente ne-
cesario que se Ic infonme de las cantroversias para que tenga conocimicnto de
las mismas y mis ain scrin las partes las que tengan la obligacién de aportar

todos los elemcntos necesarios para que ¢l juzgador pucda resolver la contro-

versia.

El maestro Cipriano G&mez Lara afirma: "El objetivo que se trata do al
canzar no es otro, sino el de rccoger el debate litigioso, esto es, se trata
de precisar el contenido del proceso, de determinar aquello qie seri objcto -

despu€s de la actividad probatoria'. (59)

En el proceso ordinario mercantil se comprenden solamentce dos fases,
la demanda y la contestacifn a la demanda. Por 1o que se afirma quc es d2 ca-
racter simple. Asf es como lo estatuyen los articulos 1378 y 1383 d=21 Codigo
de Comercio en virtud de que cantempla {micamente la presentacifén de Ia deman
da y la contestacifn para posteriormente mandar recibir el negocio a prucba.

Por lo que sc afirma que es s6lo una fase simple, a difercncia de la compleja

que cantermpla la réplica y diplica.
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La participacién de los documentos concrctamente del contrato de compra
venta en estas etapas, se da e¢n los dos aspectos que contenpla 1a litis, el de

la deranda y el de la contestacién.

LEn cuanto a la demanda cl articulo 96 del Cédigo de Procedimientos Civi
les para el Distrito Federal aplicado supletoriamente a la materia mercantil
establece que 'deberid acompaiuirse a toda demanda o contestaci6n, el documento
o documentos cn que la parte intercsada funde su derecho', por lo que cl actor
en el escrito inicial de demanda deberd anexar el contrato de compraventa mer-
cantil si pretende ejercitar una accién ya sca de rescisién, nulidad, ectc., de
la operacién que conticne dicho documento, o en su caso como lo contempla el -
mismo ordenamicnto, sino tuvicre cl documento a su disposicidn, designari el -

archivo o lugar cn que se cncuentren los originales.

Por tanto a la contestacién de la demanda, partiendo de 1o establecido
en el mismo artfculo, ticnc ¢l demandado la misma obligaci6n de presentar el -
contrato cn cl cual funde su derecho ¢ igualmente sino lo tuviere, tendrd 1la -
obligacibn dc secfizlar el archivo cn el que se localice para el efecto de que -

sea solicitado.

Podria afirmarse quc el momento oportuno para la presentacidén del con--
trato de compraventa es cn la fase postulatoria, pero como lo veremos mis ade-
lante la lcy permite la presentacién posterior de los documentos, con lo cual

dicha afirmacién se verd no es del todo correcta.
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1.2. Fase probatoria.

Hemos visto con anterioridad que el concepto.de prucba ha sido tratado

en la doctrina de diversas fowmas. De igual manera la denominaciGn es muy va

riada, y csto ticne como cansecuzncia quce la denominacién de las fases del --
proceso tanbidén varie.

Asf cl macstro Cipriano Gomez lara llama fase probatoria a aquella cn
que participan estos madios y para el maestro Brisefio Sieria es ctapa confir
matoria, aludiendo a que cn esta ctapa es on donde sc confirma, valga la re-
dumdancia, lo afirmado en la fase postulatoria.

Para nosotros la drnominacifn adocuada es la dco (asc probatoria en vir
tud no s6lo de la tradicifn juridica sino qu nosotros accptamos cl t€rmino
"prueba’ para denominar a estos medics y por lo tanto acceptamos llamar a la -
ctapa en estudio como fase probatoria.

En la fase probatoria la funcién principal la rcalizzn las partes, da-
do que es aqui donde ellas aportan todos los medios de prueba necesarios para
que el juzgador tenga conccimiento abjetivo de las afirmacicaes hechas peor --
las mismas en la fase postulatoria. Es decir en esta fasc ol jucgeder pasard
de tener s6lo.informacién subjetiva a informacién o3jetiva.

Sobre esta etapa afirma el macstro Cipriano Gimoz Lara, "'el jucz ticne

necesidad de recibir todos los datos suficientes y necesarios por los cuales
venga a constatar, venga a corroborar y a confirmar la posicifn o posicicnes
de las partes en el proceso'. (60)

La importancia de esta etapa se manifiesta claramentc, porquc cn la -
prédctica diaria de los tribunales, quicn no prucha su accién o su cxcepeibn
esti expuesto a perder su derecho. Esto cn virtud de que por si solo ol juoz
no pucde ir en busca de los elementos necesarios para solucionar los conflic

tos que se¢ susciten en toda la sociedad.
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El proceso ordinario mercantil contempla varias etapas para el cumpli-
miento de la finalidad general de la etapa probatoria, no obstante desarrollar
se en un mismo periodo de tiempo, mismas que son: ofrecimiento de la prueba,
admisién de la prueba, preparacién de la prucba, desahogo de la prucba, publi-

cacién de las prucbas y valoraci6n de 1la prueba.

La participaci6n del contrato de compraventa mercantil ccml;o documento
en esta etapa debe de estudiarse siguiendo los puntos cn que se divide la mis-
ma, para precisar la exacta utilidad y funcién como medio de prueba.

Respecto del derecho positivo es menester sefialar que ¢l nexo causal en
la estructura lincal del proceso centre la etapa postulatoria y la probatoria -
lo encontramos en el artfculo 1199 del Cédigo de Comercio, el cual contempla -
el que se reciba a prucba el proceso, estableciendo dos supuestos: el que los

litigantes lo soliciten o de que ¢l juez lo estime necesario.

Art. 1199 C6digo de Comercio. "El juc: recibiri el pleito a prucba en -
el caso de que los litigantes lo hayan solicitado o de que €1 la estime necesa
ria'.

Art. 1382 C6digo de Comercio. ''Contestada la demanda, se mandari reci--

bir el negocio a prueba, si la exigiere'.

Y tal como lo afirma ¢l maestro Zamora Pierce: 'El C&digo olvida mencio
nar que también deberd recibirse el juicio a prucba si el demandado no contes-

* te a peticibn del actor y previo acuse de rebeldia" (61).

Luego entonces, a2l suceder cualquiera de las hipStesis mencionadas nos
encontramos con el surgimiento de las fases de la etapa probatoria apareciendo

en primer término el ofrecimiento.



1.2.7. Ofrccimiento de la prueba.

A manera de introduccién en el ofrecimicnto de la prucba c¢s menester
citar las palabras del maestro Arellano Garcia: 'en el sistema donde preva-
lece la iniciativa de parte, corresponde a cada una de las personas fisicas
o morales que tienen cl caracter de parte cn el proceso, ofrccer las pruc--
bas que pretendon se admitan y sc proceda a su desahogo conforme a 1la ley*
(62).

El ofrecimicento de las pruebas es dentro del proceso ¢l momcnto que
concede la ley para que las partes ofrezcan o presenten ante el juez los me
dios de prucba que consideren necearios para que la autoridad judicial esté
en posibilidad de dirimir la controversia.

En el proceso ordinario mercantil encontramos una mala regulacién de
las fases procesales, pero especialmente hayamos conplicaciones en la fasc
probatoria por no encantrar una separacién entre cada uno de los puntos que
comprende dicha etapa, y por el contrario estar todos en un mismo perfiodo -
de tiempo.

Un primer problemi que se suscita es el relativo a que cl artficulo -
1383 del C6digo de Comercio establece: '"Scgtm la naturaleza y calidad del -
negocio el juez fijard el término que crea suficiente para la rendicidn de
las pruebas no pudiendo exceder de 40 dias'', y cl artfculo 1097 del mismo -
ordenamiento nos dice: "Cuando la ley no seiiale término para 1la prictica de
algin acto judicial o para el ejercicio de algtm derccho, se tendrdn por sc
flalados los siguientes: I. Dicz dias, a jucio del juez, para prucbas''. Con

1o que no se precisa el término para cl ofrecimiento.

El articulo 1383 citado, nos habla de que cl término serd para la --
"rendicién de las prucbas' y por esto sec enticnde que el término seri para_
el desahogo, y por lo que hace al artfculo 1097 este nos da el término para

ofrecer pruebas, con lo que por 16gica se observa que no hay contradiccitn



v por lo tanto el término debe de ser de 10 dfas.

Mis sin embargo, se suscita el problema en la prictica, en virtud de que
el articulo 1079 habla de 10 dias 'a juicio del juez'" para el ofrecimiento de -
las prucbas y este hecho de ser a juicio del juez, se interpreta como si este -
precepto fuera consecuencia del artficulo 1383 ya que otorga igualmente que esté
al juicio del juez, cl determinar realmente cfial serd el término para cl ofreci ~
miento, clara que dicho término no podri exceder de la prohibicién expresa de -
40 dias para la rendici&n.

De tal manera que en la prictica incluso cn autorcs como Zamora Pierce -
se ha seguido el criterio de que los 40 dias que seiala el articulo 1383 no ---
s6lo son para el desahogo, sino que también para el ofrecimicnto y admisién de
las pruebas, concluyvendo que para el ofrecimiento de prucbas su Gnica limitacibn

dentro de los 40 dfas es que €stec permita su preparacién y desahogo.

Debemos tomar en cuenta que para que hagan prucba plena los documentos -
privados en materia mercantil, es nccesario que sean reconocidos por la contra-
ria, por lo que se ofrece también el reconomicnto y de aqui nosotros proponemos
que 8 dfas antes del vencimiento del término de los 40 dfas puede ser ofrecido
el contrato de compraventa mercantil y no deber& haber problemas para su admi--

$ifn por cuanto al término.

Otro aspecto importante a tratar es ¢l que esta relacionado con la men-
¢idn hecha en relacién a que el contrato de compraventa puede presentarse como
documento base de la accibén con el escrito inicial de demanda o como fundatorio
de 1la excepciGn o defensa con el escrito de contestacién a la demanda.

Ahora bien, la ley mercantil mexicana estatuye en el artfculo 1387 'las
pruebas documentales que se presenten fuera del término serdn admitidas en --
cualquier estado del juicio antes de sentenciarse' de lo que se infiere que es
posible presentar los docimentos con posterioridad al perfodo de ofrecimiento

de prucbas y hasta antes de la sentencia, pero establece el mismo precepto que



v por lo tanto cl término debe de ser de 10 dias.

s sin embargo, se suscita el problema en la prictica, en virtud de que
el articulo 1079 habla de 10 dfas ''a juicio del juecz' para el ofrecimiento de =~
las pruebas y este hecho de ser a juicio del juez, se interpreta como si este -
precepto fucra consecuencia del artfculo 1383 ya que otorga igualmente que esté
al juicio del juez, el determinar realmente cal serd el término para el ofreci ~
miento, clara que dicho t€rmino no podrd exceder de la prohibicién expresa de -

40 dias para la rendicién.

De tal manera que cn la prictica incluso en autores como Zamora Pierce -
se ha seguido el criterio de que los 40 dias que seiala ¢l articulo 1383 no ---
s6lo son para el desahogo, sino que tambifén para el ofrecimicnto y admisién de
las pruebas, concluyendo que para el ofrecimiento de prucbas su Gnica limitaciGn

dentro de los 40 dfas es que €stec permita su preparacifn y desahogo.

Debemos tomar en cuenta que para que hagan prucba plena los documentos -
privados en materia mercantil, es necesario que sean reconocidos por la contra-
ria, por lo que sc ofrece también cl reconomiento y de aquf nosotros proponemos
que 8 dfas antes del vencimiento del término de los 40 dfas puede ser ofrecido
el contrato de compraventa mercantil y no deberd haber problemas para su admi-- |

sién por cuanto al témmino.

Otro aspecto importante a tratar es ¢l que esta relacionado con la men-
€ibn hecha en relacién a que el contrato de compraventa pucde presentarse como
documento base de la accidn con el escrito inicial de demanda o como fumdatorio

de la excepcifn o defensa con el escrito de contestacién a la demanda.

Alora bien, la ley mercantil mexicana estatuye cn el artfculo 1387 "las
pruebas documentales que se presenten fuera del término seridn admitidas en --
cualquier estado del juicio antes de sentenciarse™ de lo que se infiere que cs
posible presentar los documentos con posterioridad al periodo de ofrecimiento

de pruebas y hasta antes de la sentencia, pero ecstablece ¢l mismo precepto que



es para cuando la partes que las presente no haya sabido de ellas, o no haya

podido haber antes los documentos.

Esto Gltimo consideramos que encuidra cuando la accién principal no -
sea algln efecto directo del contrato de compraventa mercantil, en virtud de
que en este Supuesto es necesario para fundar la accién que se presente cl -
contrato como contrato-base. De lo que concluimos que no es posible que se
dé la hipStesis en el supuesto nlanteado, del artfculo 1387 del Cédigo de Co
mercio, dado que si el contrato necesita el consentimiento de ambas partes -
estas 1o conocen, y de hecho su acuerdo es un requisito esencial para cl sur

gimiento de la relacidn juridica.
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1.2.2. Admisidn de la piucba.

El segundo momento en la.fase probatoria es el llamado de admisién de -
prucba. En este es cl juzgador ¢l que califica la procedencia de los medios dc
prucba que han ofrecido las partes; cn la calificacién debe atenderse a la per
tinencia y a la utiiidad &z cada uno d& los medios ofrecidos, asl como a la --
oportunidad del ofrccimicnto.

lablar dz pertinencia es en relacidn a que los modios do prucba scan en
verdad los apropiados, los propios para demostrar aquél punto de la litis al -
que se relacioncen, es decir por ejomplo no podemos ofrecer uma fotografia como

prucba de una fecha acaecida, y sf podocrndos en cste caso ofrecer wna testimoaial.

En cuanto a la utilidad nos ircferimos a que los modios de prueba en ver
dad sirvan para la ilustracién <21 jucgadsr y no sisplemonte scan ofrecidos --
como lo realizan muchos litigantes para retener el proceso y hacer mids lenta -

la tramitacién del mismo.

Por lo que hace a la oportumidad, quercemos hacer ver que si 1las pruecbas
no son ofrecidas en el ticmpo que la ley o el juzgader por su arbitrio fijen,
el juez tiene la facultad para desechar su admisifn dado que ha precluido su -

derecho.

El C6digo de Comercio no regula especificamente los lincamicntos que -
debe seguir el juzgador para adnitir o descchar wna prucba, sin cmbargo el --
articulo 298 del Co6digo de Procedimientos Civiles para cl Distrito Federal st
establece reglas generales a que se decbe sujetar la admisién o desechamicnto

de una prueba. Nos dice dicho artfculo:

Art. 298. '"Al dfa siguiente e¢n que termine cl perfodo del ofrecimiento
de prucbas, cl juez dictari resolucibn en la quo determinard las prucbas que
sc admitan sobre cada hecho, pudiendo limitar cl nfimero de testigos prudoncial

mente. No sc admitirdn diligencias de pruebas contra derecho, contra la moral



o sobre hechos que no han sido controvertidos por las partes, sobre hechos --
imposibles o notoriamente inverosimiles. Contra el auto que deseche una pruc-
ba procede 1la apelacién en el cfecto devolutivo, cuando fucre apelable la scn
tencia en lo principal. En los demis casos no hay Vmﬁs recurso que el de res-
ponsabilidad".

Dc este precepto debemos de tomar cn cuenta que el proceso ordinario -
mercantil a diferencia del civil es un solo periodo cl que sc tienc para cl -

ofrecimiento, admisién y desahogo dc las prucbas.

Ahora, por lo que hace al contrato de compraventa mercantil como prue-
ba documental, al interpretar cl artfculo meoncionado solo cncontramos que no
se admitird si este cs sobre hechos quz no hayan sido controvertidos, sobre -
hechos imposibles, o notoriamente inverosimiles, en virtud de que los otros -

supucstos no corresponden a la prucba documental.

El articulo citado consideramos que debe ser aplicado en el Distrito -

Federal por la supletoricdad que cxiste en materia mercantil de la ley com(m.

Por (iltimo para la admisién de las prucbas también el juzgador debe --
seguir las reglas que haya tanto particulares como generales que rigen a la -
prucba documental.

Asi por cjemplo si sc prescnta un contrato de compraventa mercantil --
que viene del extranjero, es nccesario para su admisién como prucba en el pro
ceso, que csté legalizado por el ministro o cénsul de la Repfiblica residente
cn el territorio de su otorgamiento, de tal mancra que sino esti legalizado -

esto scerd motivo de que sc desceche el documento,
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1.2.3. PreparaciGn de la prucba.

Los actos de preparacidn de la prueba suelen ser de origen complcjo, ya
quc participan cn cllos, tanto el Organo jurisdiccibnal como las partes, ¢ in-
clusive algunos terceros. Citar testigos y peritos, formular interrogiatorios
o pliegos de posiciones, fijar fechas para la celebracidn de audiencia o dili-

gencias, etc., son tipicas de este momente procesal.

El jucz ordena la preparacidn de las pruebas a travis de un auto que -
se pone 2 la vista do las partes, para que rcalicen las actividades propias -~
en la preparacién de las probanzas.

Generalmente cn la préictica el juez ordena la preparacién en ¢l auto -
que admite las prucbas, con lo que se pretende hacer mis fgil la tramitacibn
del litigio pero esto no obsta para seguir considerando quec cl proceso ¢s uma
serie de etapas que se desarrollan de una manera lineal, subsecucnte y que -
tienden a un mismo fin, con lo que scguimos sostenicndo que el juicio ordina
rio mercantil se puede dividir en fases.

En efecto, cl hecho de que ¢n un mismo auto se contermplen la admisién
y el requerimiento de preparaci6n, no implica la alteracién, en cl orden de -
aparicidn subsccuente de las etapas procesales.

En cuanto al contrato de compraventa mercantil, como ha sido afirmado,

en el proceso aparcce como prueba documental. Por regla gencral la prepara-

cibn de los documentos no requiere de actos judiciales dentro del proceso. Si
un documento como afirma el maestro Ovalle Fabela ''consiste en un objcto mue-
ble apto para representar un hecho, a través de la escritura™ (63), y la ro--
presentacién implica la existencia anterior; lucge cntonces cl hecho sucedis
con anterioridad y de ser verdadero el documento, la existencia del mismo es
desde el pasado. Ahora bien si la existencia del documento es pasada, esto

implica que estard listo para su desahogo con anterioridad al requerimiento

del juez, de tal manera que explicamos nuestra conclusifn: que el documcnto,
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no necesita actos de preparacién para que pueda desahogarse posteriormente en
el proceso.

Por Gltimo a la regla general afirmada, cabe la excepcifén que establece
el articulo 1240 del C6digo de Comercio que a la letra dice:

Art. 1240. "Los documentos existentes en partido distinto del en que -
se siga el juicio, se compulsarin a virtud de exhorto que dirija el juez de -
los autos al del lugar cn que aquellos se encuentren'.

En este precepto se da la situicién en la que si es necesario la reali
zacién de autos judiciales para la preparacién del documento, y 1o que pasa -
en esta es, que el interesado al ofrecer la prueba solicitarid al juez gire ex
horto al juez del partido en que se cncucntren los documentos. Con lo que para
la preparacién se tendri que ordenar el exhorto y su envio a la autoridad que
deberd remitir el documento. Generalmente ¢s el interesado el que agiliza el

tramite de diligenciar el exhorto.
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1.2.4. Desahogo de la prucba.
Este momento entrajia una serie de actividades, tambiCén de naturaleza --

compleja, en virtud de las cuales se asume la prucba y la adquicre ¢l tribunal.

Segin el medio de prueba de que se trate, es ¢l trdmite y la naturaleza
de los actos: las preguntas a las partes y a los testigos; los cuestionarios a
los peritos y la respuesta de todos cllos, asf como la visita personal que el
juez haga a los locales o sitios para ver por si mismos las cosas; todes los -
anteriores son momentos de desahogo de las pruebas y este extremo os de suma -
importancia en cuanto al levantamiento de las actas en que se consigna, es de-
cir, se deja constancia en cl expediente de los diversos actos de desahogo de
las sefialadas prucbas.

Todo lo que quede plasmado cn el cxpediente, serd aquello en lo que la
autoridad se basard para resolver el litigio, si nosotros no ponemos atencidn
a esta etapa procesal, corremos el riesgo de que los datos que sc consignen -
en las actas, que se levantan cano constancias, no sean los verdaderos y con -
esto podemos perder el juicio.

Hemos hecho el anfilisis del artfculo 1384 del C6digo de Comercio, al -
hablar del ofrecimicnto de prucbas, del cual concluimos que siguicendo la pric
tica forense el perfodo de rendicién de pruebas, no Gnicameonte serd para su -
desahogo sino que contempla también ¢l ofrecimiento y la admisiGn. Coito lo cs
tablece dicho precepto el término no podri exceder de 40 dias, sin cmbargo la

ley contempla un término llamado de prérroga en el articulo 1384 que dice:

Art. 1384. "Estando dentro del t6émiino concedido, 1la parte que pretenda
su prérroga pediri al juez que se cite a la contraria a su presencia, y ¢l jue:z
lo hard asi, mandando poner razén dec ellos en los autos. [n vista de lo que las
partes alegaren se concederd o denegard la pr6érroga. Si al pedirla, sc acompa-
flare el consentimicnto por escrito de la contraria, se otorgard la prérroga por

todo el plazo que las partes convengan, no excediendo del legal''.
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Tal corﬁo lo afirma el precepto scerd a peticién de parte interesada y
posteriormente-a los alegatos el jucz podrid o no otorgarlo y no podrid exce-
der de 40 dias.

Por cuanto al desahogo de 1a documental consistente en el contrato -
de compraventa mercantil, la prictica forense ha tendido en 1llamar que ‘el -
mismo se desahoga por su propia y especial naturaleza', con 1o que tampoco
se requieren de actividades especiales de las partes o terceros o de la pro

pia autoridad, para el desahogo.

Los documcntos deben en esta etapa ya constar en el expediente, dado
que fueron presentados cn la fase postulatoria o en su caso cn cl ofrecimien
to como ha sido visto; de tal mancra que la autoridad lo Gnico que tiene que
hacer es comprobar su cxistencia y en el acta de la audiencia plasmar su re-
cepcién, con la férmula citada.

Trataremos en esta etapa un aspecto que no obstante no corresponder -~
a la misma es importante mencionar.

El articulo 1296 del C6digo de Comercio estatuye lo siguicente:

Art. 1296. ''Los documentos privados s6lo harfn prueba plena, y contra
su autor, cuando fuercn reconocidos legalmente, conforme a los articulos --
1241 y 1245, salvo lo dispuesto en cl artfculo 534 para la firma del aceptan
te en las letras de cambio'.

Para nuestro contrato en estudio este precepto es de vital importancia
porque paralelo al ofrecimicnto de esta prucba es necesario ofrecer la prucba
del reconomiento, de lo contrario ¢l contrato no tendrii valor probatorio en ~
el juicio.

El articulo 1206 del C6digo de Comercio nos habla de dos tipos de perfo
dos el ordinario y el extraordinario; el primcro cs ¢l que hemos mencionado -

y que se contempla en el articulo 1383, del mismo ordenamiente y ¢l scgundo -
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lo consagra el articulo 1206 del C6digo de Comercio diciendo:

Art. 1206. "El término de prueba es ordinario y extraordinmario. Es ordi
nario el que se concede para producir probanzcas dentro del Estado o Distrito -
Federal en que cl litigio se sigue. Es extraordinario el que se otorga para que

se reciban pruebas fuera de los mismos Distrito Federal o Estado'.
Este periodo extraordinario no es susceptible de prérroga.

Ahora por cuanto al término extraordinario nosotros consideramos que el
momento oportuno para su solicitud es wna ve: comen:ado el periode ordinario y
hasta antes de vencimiento, y esto en virtud de que ¢l término ordinario -

comprende la fase de ofrecimiento, preparacién y desahogo de prucbhas.



1.2.5. Publicacién.

Nos cncontramos ante una reminiscencia hist6rica del proceso; la publica

cién de probanzas.

A decir del maestro Tellez Ulloa: 'La publicacién de probanzas es la ---
midén de los cuadernos de prueba de-la aq;bra y de la demandada, a2 los autos del
juicio principal’ (64).

Es claro que en la actualidad no es funcional y como lo afirma el mismo -
autor al citar a Caravantcs 'nada hace con estos que sc impulse o retraiga el --
proceso'.

En efecto en la actualidad, la recepcién de prucbas se hace con citacién

de la partec contraria, las partes pucden intervenir en su preparaciSn y pueden
estar en el desahogo pues las vistas son pfblicas.

Sin embargo, el Cbdigo de Cormercio la sigue contenicndo no obstante su -
desaparicifn en el c6digo de procedimicentos civiles. Asf el artfculo 1385 dice:

Art. 1385. '"Conclufdo el término probatorio, desde luego y sin otro triimi
te se mandard hacer la publicaci6n de probanzas'.

Nos dice el maestro Zamora Pierce: '"En la préactica, ante los tribunalces
del Distrito Federal, la publicacién sigue el siguiente trimite: el juec dicta
un decreto mandando a la sccretarfa haga la publicacion de probanzas; con cumpli
miento de ese decreto, la secretaria hace constar en autos una certificacibn --
enumerando las pruebas que ofrecif y rundié cada una de las partes; por Gltimo,

el juez dicta un nucvo auto ordenando que sc haga saber a las partes el contcni-

do de la certificacidn'* (65).
Por Gltimo podemos afirmar que despufs de realizada la publicacién, las

partes no estdn ni mis ni menos cnteradas que antes de que ocurriera, del conte

nido del expediente.
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1.3. Fase Prcconclusiva.

La fase preconclusiva se componc por los actos de las partes que sc han
denominado cn ¢l ticmpo como alegatos o conclusiones, y al decir del maestro -
Fix Zamudio: '"'son la exposicién oral o escrita de los argumentos de las partes
sobre el fundamento de sus respectivas pretensiones uma vez agotada la etapa -
probatoria y con anterioridad al dictado de la sentencia de fondo en las diver

sas instancias del proccso' (G6).

Con estos se¢ persigue dar al juzgador una idea con respecto a lo que sc
ha negado o afirmado; acerca de 1o que las partes han pretendido y resistido y
lo que es mis importante, se trata de hacer ver al juzgador aquellas afirmacio
nes y negaciones que han sido confirmadas por los medios probatorios desahoga-
dos. En resumen como lo afirma cl macstro Gdmez Lara, '"el alegato solo debe
ser un examen de la prucba para orientar al juez. quien personalmente sacard -
de ella las conclusiones que considere pertinentes, porque el actor piensa que
ha logrado su objetivo, sustentar el derecho que le asiste y justificar la exi
gencia de su tutela y el demandado sostiene una posicién similar" (67).

Asf que los dos estdn en la idea de que solo pusde caer una resolucién,
la que cada uno postula.

En esta etapa el oferente del contrato de compraventa mercantil, hard -
las reflexiones necesarias para probar los puntos que postuls y con lo que esti
relacionado el contrato.

Debemos recodar que el derccho otorga obligatoriedad al acucrdo de las
partes en el que se vinculen juridicamente. Es aqui ¢l momento oportuno para -
hacer ver al juzgador, que el clausulado que conticne ¢l contrato, es obligato
rio para las partes y por 1o tanto utilizarlo de fundamento de derecho para --
proponer la sentencia. Por supuesto que debemos fundamentar también los argumen

tos, con lo que tendremos que citar al derecho sustantivo.

De aquf observamos la gran vinculacién que cxiste cntre el derecho adje-



tivo y el derecho sustantivo.

Esta ctupa preconclusiva asi sc denomina porque al hacersce las reflexio
nes de derecho sustantivo bajo 1a ya recalizada actividad adjetiva, se cncuen--
tran los sujctos de la relacidn procesal en un punto anterior al juicio y con -
semejantes caracteristicas de valoracidn.

Su regulacidn sc contempla cn cl articulo 1388 del cSdigo de comercio:

Art. 1388. '“landada hacer la publicacidén de prucbas, se entregarin los
autos originales, primero al actor y despu6s al reo, por diez dias a cada uno,
para que alcguen de bucna prucba'.

Sobre este precepto nos dice Zamora Picrce: ''sciialemos que, para que -
se inicic el término dec alcgatos, basta con que sc haya mandado la publica---
cién y no es neccsario esperar a que la sccretarfa del juzgado efectivamente
lo haga' (68). Por tanto ¢l jucz cn un mismo auto pucde ordenar la publica-

cién de las prucbas y entregar cl expediente para alegatos.

Por Gltimo el mismo artfculo scfala que las partes tienen diez dfas -

para formular alegatos.




2. En el juicio.

Esta es la scgunda ctapa del proceso, y en ella se desenvuelve Gnica-
mente una actividad por parte del 6rgano jurisdiccional, emitir, dictar o -
pronunciar la sentencia jurisdiccional definitiva que viene a temminar el --

proveso )y a resolver la contienda o conflicto de intereses.

En el proceso ordinario mercantil la actividad del juzgador es de ca
racter sencillo, porque la sentencia la dicta el mismo juez que ha sceguido_
1la instruccidn y sin necesidad de complicaciones puesto que, lo (nico que -
tiene que hacer el juzgador es leer, cstudiar y analizar el cxpediente ---

para posteriormente dictarla.

Conviene antes de entrar al estudio concreto de 1la sentencia hablar

de lo que se ha dado en llamar el auto de citacién para sentencia.

La ctapa de instruccifn termina con lo que hemos dicho se denomina -
"auto de citacién para sentencia', esto es el auto que ordéna cerrar la etapa

de'la instruccidén ¢l cual dispone que se dicte sentencia definitiva.

El artfculo 1389 establece: !'Pasado que sca cl t€érmino para alegar, -

seridn citadas las partes para scntencia®

Como sc¢ ve en este precepto antes del pronunciamiento de la sentencia,
deberd de dictarse un auto que ordene 1la resolucién, y disponga el cierrc -
de 1la etapa de instruccifn porque como se menciona, se dictari despufs de los

alegatos, mismos que son el dltimo momento de la instruccién.

Una vez que se ha dictado el auto de citaci6n para sentencia el jucz,
tiene cmo lo establece el artfculo 1390 del Cédigo de Comercio 15 dias para
pronunciarla. Cabe mencionar que en la vida préctica los jueces tienen un --
gran rezago de sentencias pendientes, por cl cmmulo de trabajo y por tanto,

el término en la mayoria de las veces no es respetado.
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Por cuanto a la sentencia nos surgen las siguientes preguntas: {Qué es?
¢Cuil es su naturaleza juridica?, {CSmo es?, ;Qué debe contener?, mismas que -
a continuacién trataremos de responder.

Sentencia para el macstro Becerra Bautista ''es la resolucién formal --
vinculativa para las partes que pronuncia el tribunal al agotarse el procedi--
micnto, dirimiendo los problems adjetivos y substanciales por ellas controver
tidos'. (69)

El macstro Cipriano GOmez Lara afirma que sentencia es: el acto final

de un proccso normal que se desarrolla en todos sus pasos'. (70)

El macstro Arcllano Garcia habla de sentencia definitiva en primera ins
tancia diciendo que es: el acto juridico del 6rgano jurisdiccional en el que
se resuclve la controversia principal y las cuestiones incidentales que se han

reservado para esc momento con apego al derecho vigente". (71)

El maestro Eduardo Pallares nos dice: 'sentencia es el acto jurisdiccio
nal por medio del cual el jue:z resuclve las cuestiones principales materia del

juicio o las incidentales que hayan surgido durante el proceso'. (72)

Para nosotros la sentencia, es una actuacién del juzgador, la cual sc -
ubica dentro del proceso y que tienc como finalidad darlo por terminado resol-

viendo el conflicto de intereses, al absolver o condenar al demandado.

En cuanto a 1la naturaleza juridica, nos dice ¢l maestro Eduardo Pallares
que la mayorfa dec )ns autores convergen en la conceptualizacién de lo que es
la sentencia pero al estudiar la naturaleza del acto se encuentran las diferen
cias. Hecho que podemos desglosar de las definiciones citadas al hablar los -

autores de resolucién, acto final, acto juridico, acto jurisdicciocnal.

Para nosotros es cierto que sea un acto juridico, que se realiza en una
funcidén jurisdiccional que dé fin al proceso, que resuclva la controversia, --

pero creemos que como figura juridica es wna actuacién del juzgador y que le -



recaen los caracteres sefialados por los autores.

En cuanto al (CSmo es la sentencia?, obedece a 1la forma que debe tener
la sentencia. E1 Cddigo de Comercio no regula wna formalidad especifica para
las scntencias que diriman la controversia planteada en el juicio ordinario -
mercantil como lo hacfa el c6digo de Procedimientos Civiles de 1884, y ademis
si aplicamos supletoriamcnte c¢l artfculo 82 del Codigo de Procedimicntos Civi
les para cl Distrito Federal encontramos ¢l principio de que quedan abolidas
las formulas de las sentencias, con le cual concluimos que no hay una formali
dad establecida para la sentencia del juicio ordinario mercantil.

Sin embargo, el C6digo de Procedimicntos Civiles para ¢l Distrito Fede
ral aplicado supletoriamente establece wuna seric de requisitos que debe plas-
mr el juzgador cn ¢l dictado de la sentencia que son:

a) Identificacién. El lugar, la fecha, la mencién del jusz, el nombre
de las partes y el objeto del pleito, son circunstancias que permiten identi-
ficar una sentencia y determinar también su validSz jurfidica (Art. 86 C.P.C.).

b) Narracién. La exposicién de los hechos acontecidos durante el proce

dimiento o sea la sfntesis de los puntos cuesticnados a traveés de la domanda y
contestacifn, los medios de prucba ofrecidos y desahogados por cada parte; los
problemas jurfidicos planteados y las incidencias que van a ser materia de reso
lucién, es lo que corresponde a la parte narrativa del fallo.

c) Motivacién. Es andlisis de los hechos controvertidos con base en va-
loracién de las prucbas y a la luz de las disposiciones legales zplicables, -
asi como la solucién que a esos problemas juridicos se dé. La aplicacién de 1a
norma abstracta a las situaciones de hecho es lo que constituwe 1la motivacién
de una sentencia (art. 81 C.P.C.).

d) Resolucién, La sentencia jurfdicamente es parte del fallo, que conden

sa la voluntad del Estado cn el caso concreto y que debe ser 1a conclusién 16-



gica que resulte de 1a motivacién de la sentencia, con base en su parte narra

tiva.

e} Autorizacién. Toda actuacifn debe ser firmada, tanto por el juez, -

como por su secretario, para que téngn validez. (Aft. 80 C.P.C.)

Por cuanto al contcenido, cs decir al ‘fondo de la sentencia son tres --

los aspectos que deben contemplarse.

a) Congrucncia. Es decir que la sentencia debe decidir en forma con---

gruente todos los puntos, y solo los que se le hayan planteado.

b) Motivaci6n. Consiste en la obligacién del tribunal de cxpresar los
motivos, razones y fundamentos de su resolucidn. Dicho caracter sc desprende

de lo establecido cn ¢l articulo 16 constitucional que dice:

Art. 16 constitucional. 'Nadic pucde ser molestado en su persona, fami
lia, domicilio, papecles o posesioncs sino cn virtud de mandamicnto escrito de

autoridad competente que funde y motive la causa legal del procedimiento...'.

Lo que se debe de contender en el sentido de que la propia autoridad -
estid obligada a expresar los preceptos o principios juridicos en los que fun
de su actuacién y los motivos y raczonamicntos que lleven a la autoridad a apli

car ese principio jurfdico al caso concreto.

c) Valoracién de las prucbas. Nuestro legislador establecis un sistema
mixto de valoracifn de las prucbas, en ¢l cual fijié al jue:z las reglas con su

jecidn a las cuales debe aprobar los medios probatorios.

Para la documental privada el C6digo de Comercio establece en el art.
1296 las reglas de valoracién a que cstd sometida. Por lo que tenemos que de
cir que los documentos privados por scrlo, estin restringidos en cuanto a su
validez probatoria a las personas que los suscribicron. De ahf la necesidad
de que expresamente sean rcconocidos por su autor para gque hagan prucba en -

contra suya.
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Por otro lado, se presume quc los documentos presentados por una parte
deben probar plenamente en su contra, pues &ste hecho implica un reconocimien
to del contenido consignado en ellos.

Por Gltimo la legislacién mexicana admite la eficacia del documento --
privado presentado en juicio por uno de los interesados, si no es impugnado -

por la contraparte, al presumir su reconocimiento.
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CAPITULO IV JURISPRUDENCIA APLICABLE

En la Instruccidn.

Presentando un documento como parte de la demanda inicial, es explf
cita la voluntad del actor para que sea tenido en cuenta por via de prucba
lo que hace innecesaria la formalidad de que se insista sobre esa voluntad,
durante el término probatorio, pucs precisamente la ley establece que a la
demanda deberdn acompafiarse los documentos que funden la accién. (73)

Quinta Epoca:

Tomo XLIV, Pig. 987. lcndoza de Ochoa Concepcién.

Tomo XLV, Pdg. 1924. Martfnez Anastasia,

Tomo XLVI, Pig. 1489. LimSn Pascual y Coag.

Tomo LI, Pig. 2355. Hernfndez Sorcini Ricardo.

Tomo LVIII, Pig. 2982. Barrera Sacramento.

Apéndice de l1a Jurisprudencia de 1917 a 1965 del Semnario Judicial
de la Federaci&n. Cuarta Parte. Tercera Sala., Pag. 521.

Si la autoridad judicial admite en su sentencia, como prucbas del de-
mandado, documentos que 6ste debid acompafiar y no acompaiié a su contestacitn
o a su dfiplica, es concluyente que deja al actor sin defensa porque lo priva
del derecho de conocer oportunamente tales documentos para poderlos objetar.
Es ésta 1la finalidad perseguida por la ley, en defensa de la buena fe proce-
sal, al disponer que dichos documentos se acompafien precisamente a 1los escri-
tos que fijan la controversia. (74)

Quinta Epoca: Tomo CXXVIII, Pag. 356. A.D. 3417/55. Sucesibn de Elias

Hernfindez S. -~ thyorfa de 4 votos.
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El artfculo 291 del CGdigo de Procedimicntos Civiles del Distrito Fe-
deral ordena que las pruebas deben ser ofrecidas relacionfindolas con cada --
o de los puntos controvertidens; pero ninguna disposicidn del mismo cédigo
establece la sancién de que la prucba debe ser rechazada cuando no ha sido -
relacionada con los puntos cuestionados. (75)

Quinta Cpoca: Tomo CXXX, Pig. 88. A.D. 3032/55. Benigno Damifin.- 5 vo-

tos.

Como la admisién de las pruebas es una facultad subjetiva que la ley
deja exclusivamente al arbitrio del juzgador, no pucde considerarse violato-
ria de garantfas, sino cuando sc infringen las reglas que rigen la prucba, o
se hace una inexacta fijacién de los hechos; entendiendo que regulan la prue
ba en tal caso las normas que rigen su recepcifn y no precisamente su apre--
ciacidn, pues de lo contrario se llegarfa a la consecucncia de que en el --
amparo las autoridades, que de €1 conocieran, tuviecran que substituirse al -

juez comfin para hacer uso del arbitrio que la ley le concede. (76)

Jurisprudencia. Tercera Sala.- 53.

Es cierto que el tribunal debe recibir las pruebas que le presenten -
las partes, sicmpre que estén reconocidas por la ley, scgln lo establece en -
su primera parte el artfculo 87 del Cédigo Federal de Procedimientos Civiles;
pero también lo cs que sb6lo deberdn de recibirse aquéllas que conforme a la -
ley tengan tal cardcter, cs decir, proccdentes para cl objete que sc propusic
ron y no las que scan incongrucntes con los hechos que se controvierten o se
promucvan de modo indebido. (77) o

Amparo en revisién 2762/1005. Guillermo L6pez (rtega y otro. Junio 30

de 1970. Unanimidad. Ponente: Mtro. Abel lluitrén v Al

PLENO. SEptima Epoca, Volumcn 18, Primera Parte, Pig. 81.
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No exhibidas en su totalidad las probanzas solicitadas oportunamente
por las partes, procede, con apoyo en la fracci6n IV del articulo 91 de la -
Ley de Amparo, revocar el fallo y ordenar la reposicién del procedimicnto en
cuanto sea necesario, a efecto de que las partes estén cn aptitud de aportar
las pruebas indicadas, toda vez que dichas probanzas pueden influir en 1la sen

tencia que debe dictarse cn definitiva. (78)

Amparo en revisidén 630/1964. Trabajadores de Auto-Transportes México-
Morelia- Guadalajara, S.C.L. y Coagda. Junio 6 de 1968. 5 votos. Ponente: Mtro.
Felipe Tena Ramirez.

2a. SALA.- Sexta Epoca, Volumen CXXXII, Tercera Parte, Pig. 72.

Tesis que ha sentado precedente:

Amparo en revisién 8867/1961. Claudio Trujillo Cedillo. Julio 2 de 1862
S votos. Ponente: Mtro. José Rivera Pérez Campos.

Sostiene la misma tesis:

Amparo en revisi&n 8891/1961. Eulogio Estudillo Escobar y Coags. Julio
2 de 1962. S votos.

2a. SALA.- Sexta Epoca. Volumen LXI, Tdrcera Parte, Pﬁg.“HZ.

En el juicio.

Tratfindose de la facultad de los jueccs para la apreciaci6n de las pruc
bas, la legislacifn mexicana adopta cl sistema mixto de valoracifn, pucs si --
bien concede arbitrio al juzgador, para la apreciacién de ciertas prucbas (tes-
timonial, pericial o presuntiva), ese arbitrio no es absoluto sino restringido
por determinadas reglas basadas en los principios de la 1&gica, de las cuales
no debe separarse, pues al hacerlo, su apreciacifn, awnque no inflinja directa
mente la ley, sf viola los principios 16gicos en que descansa, y dicha viola--

cién puede dar materia al cxamen constitucional. (79)

Quinta Epoca: Tomo LV, Pidg. 2192.- Freytap Gallardo Guillermo.



Tomo LXVI, Pig. 1980.- Cia. de Phonofil de Forest, S.A.

Tomo LXVII, Pig. 1044.- Casarin W. Alfredo.

Tomo LXIX, Pdg. 2256.-~ lorcno Ayala José, sucésiﬁh de y'Coaigs.v

Tomo LXXI, Pig. 422.- Vicencio Juan, suces16n dc L E

Ap€éndice de Jurisprudencia de 1917 a 1965 del Sem:mar1o Jud1c1a1 de
la Federacidn.- Jurisprudencia Comiin al Plcno y a ‘1as Salas. NGm. 143, Pig.

265.

Pesa en el juzgador ¢l deber de examinar absolutamente todas las pruc
bas de autos, a fin de determinar, con ¢l resultado de ese anfilidis, si se -
probaron o no y e¢n que medida, los hechos fundatorios del derecho exigido o
de las excepciones o defensas opuestas; de tal manera que inclusive las prue
bas de wna dc las partcs pucden ser benéficas para la demostracién de las pre
tensiones de la otra y a la inversa, sin que obste, naturalmente. el hecho de
que la pretensién de quien la haya ofrecido y rendido no haya sido coadyuvar
en el triunfo de los intereses de su contraria; porque lo que interesa al Es-
tado, a trav€s del jucz, es rcalizar la justicia, no denegarla, a sabiendas
de que aparcce demostrada, y tanto es asf, que dentro de las funciones del --
juzgador de administrar justicia, sc encuentra incluso la facultad de tomar -
en consideracién, en form oficiosa, llns presunciones que resulten de las ac--
tuaciones y los hechos notorios, csto es, sc¢ insiste, sin que importe que tales
prucbas hayan sido o no ofrecidas; faltarfia el jucz a la congruencia, si in-
trodujera oficiosamcnte hechos al debate no presentados por las partes; pero
no porque cumpla con la obligacién de justipreciar todas las prucbas, ya favo

rezcan a una de las partes o a la otra. (80)

Quinta Epoca: Tomo CXXX, Pdg. 236. \A.N. 5169/55.- Guillermo Francisco

Macfas.- Unanimidad de 4 votos.
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Tratdndose de juicios del orden mercantil, no obstante lo dispucsto
en el articulo 1296 del Cddigo de Comercio, los documentos privados prove-
nientes de terceros no objectados por cl colitigante, hacen prucba, como si
hubieran sido rcconocidos, en razén de que establecida la supletoriedad de
la ley de procedimientos local respectiva como aquil no regula ¢l punto, -
debe estarse a lo establecido en la legislacién procesal de los Lstados de
la RepGblica. Como cl CGdigo de Comercio no rechaza el reconocimiento tdci
to de documentos privados, si ¢l C6digo de Procedimientos Civiles local lo
estatuye, €ste debe ser aplicado supletoriamente. (81)

Sexta Epoca, Cuarta Parte:

Vol. LXX, Pag. 24.~ A.D. 7861/61.~ Financiera de Caxaca, S.A.- Uani
midad de 4 votos.

Apéndice de Jurisprudencia de 1977 a 1965 del Semanario Judicial de

la Federacidn. Cuarta Parte. Tercera Sala. Pig. 524.

Basta que se rcconozca la firma de los documentos privados, para que
se consideren auténticos en su integridad salvo prucba en contrario; en la
inteligencia de que la carga de la prucba de la objecifn pesa sobre quicn --

trata de destruir esa presuncitn. (82)
Sexta Epoca.- Cuarta Parte:

Vol. XIII, Pig. 200. A.D. 6407/57 Carlos.F. Dacza. 5 votos.

Vol. XXIV, Pig. 148. A.D. 4521/57. Juventino Espinosa Sinchez. Unani-
midad de 4 votos.

Vol. XXXIII, Pig. 146. A.D. 5058/58. Sucesién de Miguel Cirdenas. S

votos.
Vol. LVIII, Pag. 136, A.D. 3260/59. Luis li6ctor y Francisco José Avila

Garza. 5 votos.

Vol. LXXIX. P4g. 141. A.D. 6810/60. Transportes Nacionales del Centro



Estrella Blanca, S.C.L. Unanimidad de 4 votos.

Apéndice de Jurisprudencia de 1917 a 1965 del Semanario Judicial de

la Federaci®n. Cuarta Parte. Tercera Sala. Pig. 522.

COMENTARIOS.

Las jurisprudencias citadas con los ntmeros 73 y 74 reafirman la --
obligacién que tienen las partes en el juicio ordinario mercantil de pre--
sentar enA la fase postulatoria los documentos base de la accién, al mencio
nar que de no hacerse de esta manera, puede dcjarse sin defensa a la parte

contraria.

La citada con el nfimero 75 nos resalta la importancia que tiene el -
fondo sobre el trimite en el ofrecimiento de las pruecbas y dentro de €stas

se encuentra la documental.

La jurisprudencia siguiente, ntmero 76, recafirma lo mencionado en 1la
admisién de pruebas y concluye que el juez ticne el libre arbitrio para ad
mitirlas sujetfindose s6lo a reglas de admisi6én, y la nGmero 77 sSlo nos di-
ce que el juez puede tambifén desechar una prucba si no es congruentce con la
litis.

Por lo que respecta a la citada con el nGmero 78 &sta concede margen
para exigir el desahogo de todas y cada una de las prucbas, y la 79 nos rea
firma el caracter mixto que tienc el sistema probatorio cn ¢l proceso ordi-

nario mercantil.

Por filtimo las jurisprudencias citadas con el nGmero 80, 81 y 82 y -
que son relativas al juicio nos confirman la obligacifén que tienc ¢l jucz -
de valorar todas y cada una de las prucbas siguicndo los lincamientos que -

establecen las estipulaciones tanto legales como constitucionales.



73)

(74)

(75)
(76)
7

(78)

(79)
(80)
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CONCLUSIONES

1. La trascendencia del DeI_‘edlo Romano ¢s patente en la compraventa,
no obstante que en dicho derecho no hay transmisifn de la propicdad por sf
sola, sino a través de la traditio. Por otra parte a través de un procese
de maduracién crea los procedimientos propios para hacer valer las acciones
que se otorgan por motivo del incumplimiento de las obligaciones de las par
tes. El Derecho Francés hace aportaciones en el desarrollo de la compraven
ta romana, ya que es en &ste en el que la misma transmite la propiedad sin

necesidad de la traditio.

2. E1 Derecho Espafiol antiguo reglamenta a la prucba documental a --
través de un proceso lento y en un legislaci&n andrquica, hecho que aunado
a su transmisifn cultural en las colonias americanas, tuvo como consccuencia
que la documental en México fuera mal regulada en sus inicios hasta las modi

ficaciones hechas en materia mercantil en el México independiente.

3. Los instrumentos son un gfnero y consisten en toda objetivaci&n de
la representacién del pensamiento, ya sea en forma material o literal que --
puede ser perceptible por los sentidos. Por lo que hace a los documentos --

solo son las escrituras que sirven para probar algo.

4. Es imposible dar una definicién de compraventa mercantil por la di
versidad de circunstancias que intervienen en &sta, y solamente podemos ca--
racterizarla por tres aspectos: porque se realizan con el fin de especulacién
comercial; porque la celebran sujetos mercantiles y porque el cbjeto sobre el

que recaen es una cosa de caracter mercantil.

5. Consideramos que el precio y la cosa son objetos indirectos del con

trato de compraventa mercantil, y por lo tanto requisitos necesarios para su



existencia, y en relacién a los requisitos de validez l1a capacidad y la forma

contemplan reglas particulares.

6. El proceso ordinario mercantil se desenvuclve a través de una estruc
tura lineal de puntos sucesiveos y por lo tanto es posible dividirlo en fases -
las cuales son: la instruccidn y el juicio. La primera de estas ctapas compren
de a su vez tres fases que son: la fase postulatoria, la fns-c probatoria y den-
tro de €sta se cncusntra ¢l ofrccimiento, admisién, preparacién, desahogo y pu-

blicacién, y por Gltimo la fase preconclusiva.

7. En el cjercicio de una accién cfecto del contrato de compraventa ner
cantil, el momonto oportuno para la prescntacidn del mismo es en la fase postu

latoria.

8. El periodo de ofrecimiento de prucbas en el proceso ordinario mercan
til debe de ser de diez dfas al aplicarse el articulo 1097 fraccién I del C&di

go de Comercio y no de 40 dias como se hace en la prictica.

9. Por regla general el contrato de compraventa mercantil camo prucba -
documental dentro del proceso ordinario mercantil no requiere actes dc prepa--
raci6én para su desahogo, la excepci6n la cncontramos cuando ¢l docunento s2 --

haya en diverso partido judicial o archivo.

10. La publicacién de probanzas es un trimite obsoleto ¢ innccesario --
del proceso ordinario mercantil en la actualidad, dada la constante publici-

dad de las actuaciones procesales.

11. Por Gltimo el contrato de compraventa mcercantil dentro dzl proceso
ordinario mercantil aparece cn la forma procesal de prucba documental, y su -
inmersi6n en dicho proceso se presenta en las diversas etapas que €ste compren

de.
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