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"Hace casi dos siglos que esta manera de vivir" 

inspir6 trazos geométricos, tablas numéricas, casuísticas 

sutiles y progresivas y tratados escritos para que los e~ 

p!ritus j6venes reciban de la "escuela" la buena nueva del 

evangelio mercantil" ( 1) 

En efecto, con el liberalismo econ6mico, "corrie!!_ 

te doctrinaria que nace en el siglo XVIII, cuya esencia es 

la no intervenci6n del Estado en la vida econ6mica, actitud 

que los franceses sintetizaron en la famosa f6rmula laissez 

faire su complemento, laissez-passer (2) "Inspira a los co

merciantes y en general a los hombres de negocios, observa~ 

do las reglas de su profesi6n a crear nuevos métodos, nue

vas tácticas y considerándose coaccionados por la concurren 

cia, a servir los intereses de todos. 

"Sin ell'bargo, sería necesario decidirse a cerrar 

los ojos para ignorar los oligopolios en la producci6n y en 

el intercambio, la mezcla de los grandes intereses privados 

y pablicos, las desigualdades entre estructuras de las lla-

(1) Francois Perroux.- Las Empresas Transnacionales y el Nue 
va Orden Económico del Mundo.- Editorial UNAM.- Traduc-
ción Hugo Rangel Cuoto.- 1982, México.- Pág. 53. 

(2) Gómez Granillo Moisés.- Breve Historia de las Doctrinas 
Económicas.- Editorial Esfinge.- 1977.- México, Pág. 39. 
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madas nacionales (3) ,"la alta tasa de intereses bancarios, la 

devaluaci6n paulatina de la moneda, la inflaci6n, etc. Los co 

merciantes y hombres de negocios, consientes de la situaci6n 

econ6mica mundial, no pueden decidir sobre las crisis de los 

sist~mas, pero, lo que sí pueden hacer, es crear nuevos méto

dos, nuevas técnicas, nuevos sistemas de adquisici6n de bienes 

que sean favorables para la mayoría, por ello es que se crea 

el sistema de comercializaci6n, también conocido como contra-

to de autofinanciamiento. 

"Como bien ha escrito Edmund Picard "El derecho como 

toda la naturaleza física e intelectual, se transforma en la 

realidad de sus manifestaciones concretas o postitivas. Es esen_ 

cialmente mudable y proético: está constamentente en acción de 

deshacerse y rehacerse. Se encuentra en perfecto estado de fo! 

maci6n. Se desarrolla sin cesar como tela enlazada al gigante~ 

co cilindro del destino. Lanza sin interrupción su fuerza ínti 

ma al espacio en imágenes siempre nuevas. Es un flujo constan-

te de fen6menos pasajeros reemplazados por otros fen6rnenos. Es 

el p~oce6u6 jurídico que se realiza con la facultad lógica de 

una cosa viva, poniendo en circulaci6n lo engendrado". (4) 

(3) Francois Perroux.- Ob. cit. Pág. 54 

(4) Raymundo M. Salvat.- Tratado de Derecho Argentino.-Editorial 
Tipográfica Editora Argentina.- 1905.- Buenos Aires.- Tomo I, 
pág. 10. 

1 

1 
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La vida de hoy es una continua inter-relaci6n de los 

pueblos a lo largo y a lo ancho de la geografía mundial. Elm~ 

vimiento constante de personas, capitales y tecnologías es ai 

go imprevisible al sistema jurídico. Los verdaderos protago

nistas del comercio y de la actividad econ6mica, los comercitl!}_ 

tes y en general los hombres de negocios, van por delante de 

toda legislaci6n, 

Está surgiendo en el momento actual un derecho. econó

mico de los comerciantes y hombres de negocios, que está deja~ 

do en el marco jurídico un aluvi6n de normas y regulaciones 

fundamentalmente basado en los usos vividos y practicados en 

la comunidad mercantil. Pretenden que su actividad comercial 

quede regulada con exacto conocimiento de causa en términos 

profesionales y de acuerdo a una realidad vivida. La idea pre

cisa de someter su actividad a unas reglas lo más claramente 

definidas, lo más aproximadamente posible a la realidad profe

sional que viven día a día. 

El Derecho comercial no es otra cosa, sino las costum 

bres realmente vividas en el mundo de los negocios, en algunas 

ocasiones generalizadas por via de regulaci6n profesional ela

borando un marco de instituciones asociativas. 
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La evoluci6n del Derecho Mercantil comienza desde 

el momento en que los comerciantes y hombres de negocios 

establecen sus propios sistemas profesionales de soluci6n 

a ciertas necesidades dadas en determinada época. Es de e~ 

ta manera en que se contribuye al desarrollo de nuevas té~ 

nicas en la eficaz tarea de prevenir y solucionar sus res

pectivos conflictos. Es entonces con la solidaria partici

paci6n de todos los pueblos y hombres de negocios, sin de~ 

criminaci6n social, geogr~fica, racial, linguística o eco

n6mica, que consiguen efectivamente ratificar este nuevo 

concepto de Derecho Mercantil, haciendo florecer institu

ciones paralelas y accesorias en el cumplimiento de su mi

si6n al servicio de los intereses de la comunidad. 

Lo importante del estudio del Contrato de Autof i

nanciamiento no es conseguir una normatividad técnicamente 

m~s depurada, sino que debernos centrar su interés fundame~ 

talmente, en su correcta aplicaci6n futura. Estamos oblig~ 

dos a adapatar las legislaciones tradicionales y un poco 

anquilosadas a las nuevas realidades. Los textos legislat! 

vos carecen en muchos casos de interés ya que su redacci6n 

se remonta a finales del siglo pasado. Por lo tanto, debe

mos de seguir de cerca su actividad normadora dentro de la 

realidad econ6mica, social y humana. 
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El contrato de autofinanciamiento ha adquirido en 

los tU timos años una importancia extraordinaria, . toda vb 

hay mucho que decir y aportar en la diaria ·conÚguraci6n de 

este nuevo contrato, 
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1.1 ANTEC~DENTES HISTORICOS 

Antes de entrar al análisis del contrato de autofi-

nanciamiento, considero conveniente mencionar aunque sea de 

manera superficial, el origen del contrato, ello, para faci

litar tanto su estudio, como para comprender su evoluci6n. 

"En los derechos primitivos no es suficiente el me

ro acuerdo de voluntades para dar nacimiento a relaciones 

obligatorias, precisas eran una conducta, o un comportamien

to a los que el derecho concedía acci6n en juicio, o como p~ 

demos ver en derecho romano: debía tratarse de actos corres-

pondientes a una eau&a eivili~ obligandi". (1) 

"Los jurisconsultos de Roma no llegaron a formular 

una definici6n de contrato, ni concebieron una teoría gene

ral, sino que los dispusieron en lista cerradas, y cada uno 

era regulado por normas especiales propias". ( 2) 

Los contratos o la convenci6n puesto que la una o 

la otra era lo mismo, fue definido como VUORUM VEL PLURIUM 

1NS1VEM PLACITUM CONSENSUS y que significa "el consentimien 

(1) Muñoz Luis.- Derecho Comercial y Contratos.- Editorial 
Tipográfica Argentina.1960.-Buenos Aires.- Tomo I Pág. 
65. 

(2) Ibidem. Pág. 65. 
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to de dos o m~s personas, para formar entre ellas algan compr~ 

miso, o para resolver uno existente, o para modificarlo". (3) 

S6lo los acuerdos contractuales admitidos como forma 

típica por el Iu4 c¡v¡le producían acci6n en juicio, y en con-

secuencia, los acuerdos fueron contratos cuando el Derecho les 

confiri6 esa categoría. 

La 4t¡pulat¡o, forma verbal de contraer obligaciones, 

"fue muy utilizada, dada la flexibilidad y ante el imposible 

empleo de convenciones no formales, ya que no se les confirió 

obligatoriedad, y fue un instrumento indispensable". (4) 

"Los contratos reales en derecho romano nacían de la 

responsabilidad derivada de la recepci6n de una cosa. 

Los contratos consensuales aparecen a partir del mo-

mento en que el juez podía decidir determinados conflictos de 

(3) J. Pothier.- Tratado de Obligaciones.- Editorial Heliasta, 
S.R.C. República Argentina, Pág. 12. 

(4) Mufioz Luis.- Ob.cit. Pág. 66. 
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intereses conforme a los principios de buena fe (mo4ae 6idei .iu 

dicata), y las obligaciones que surgían, reconocidas por el ar-

bitrio judicial, originaron la categoría de contratos consensua 

les". (5) En estos contratos el consentimiento de las partes 

producía vínculo obligatorio más s6lo se reconocieron las si-

guientes figuras típicas: compraventa, arrendamiento, sociedad 

y mandato, las cuales eran eficaces sin necesidad de forma ni 

elementos reales. 

MARGADANT dice que: "mientras que el contrato real re

quería para su perfeccionamiento la entrega f !sica de una cosa 

y, por tanto, puede considerarse como figura de transici6n en

tre los contratos formales y los contratos de forma libre, el 

contrato con~en~ual se perfeccionaba por el mero consentimien

to de las partes, es decir, por un hecho subjetivo íntimo. Pa

ra la manifestaci6n de tal consentimiento, el derecho romano 

no requería ninguna forma especial; podía hacerse verb¡Í\lmente, 

por escrito, por signos e, inclusive, tácitamente". (6) 

(5) Muñoz Luis.- Ob cit. Pág. 66 y siguientes. 

(6) Margadant s. Guillermo Floris.- El Derecho Privado Romano 
Séptima Edición. Editorial Esfinge,S.A. 1966. Pág. 350 y 
siguientes. 
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La manifestaci6n del consentimiento, en el contrato 

formal rnode.rno, se sujeta a cierta formalidad que s6lo excee_ 

cionalmente se exige como indispensable para su validez. 

"En la ~poca de Justiniano aparecen en Roma los con 

tratos innominados, los cuales no originan acci6n en tanto 

en cuanto una de las partes no anticipa su prestaci6n. Cuan

do esto acontece, la parte que recibe la prestaci6n queda 

obligada a la contraprestaci6n, consistente en algo distinto 

de lo recibido, o sea en no devolver la misma cosa. 

En Derecho Romano los contratos innominados eran una 

categoría intermedia entre los reales y los consensuales, y 

la entrega de una cosa o la prestaci6n de un servicio daban 

origen a la obligaci6n de la otra parte. Contemplados los con 

tratos innominados desde ese ángulo se aproximaban a los con 

tratos reales. Empero, adem~s, se acercaban a los consensua

les, porque la contraprestaci6n de quien recibía la cosa o el 

servicio consistía en una prestaci6n diferente". (7) 

(7) Muñoz Luis. Derecho comercial y Contratos. Ob. cit. Pág.67 • 

. . 
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"En el medievo, los canonistas, la escuela del dere-

cho natural y los comercialistas hicieron posible que la volun 

tad de las partes acabara por imponerse al formalismo y fuera 

considerada fundamental, de suerte que el contrato llega a ser 

un pacto o un acuerdo de voluntades idóneo para originar una 

relación obligatoria, conforme al principio: ~olu~ con~en~u~ 

obligat que se consagra en el mal llamado Código de Napole6n 

y se advierte ya en Pothier". (8) 

El C6digo Franc~s en su artículo 1101, define al con-

trato como una convenci6n por la cual una o varias personas se 

obligan respecto a una o varias otras, a dar, hacer o no hacer 

alguna cosa. 

"El contrato se define como un acuerdo de voluntades 

para crear o transmitir derechos y obligaciones; es una espe

cie dentro del género de los convenios". (9) 

Seg(in COLIN y CAPITANT "el contrato o convenio es 

(8) Mufioz Luis.- Derecho comercial y Contrat~s. Ob. cit. Págs. 
68 y siguientes. , ,' 

(9) Rojina Villegas Rafael. o~recho C:ivi'iMexiCano. Editorial 
Porrúa, S.A., México, 1977 .Tomo VI, Vol. I, Pág. 9. 
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un acuerdo de dos o varias voluntades en vista de producir 

efectos jurídicos. Contratando, las partes pueden tener por 

fin; sea crear una relaci6n de derecho; crear o transmitir 

un derecho real o dar nacimiento a obligaciones; sea modifi 

car una relaci6n preexistente; sea en fin extinguirla". (10). 

El C6digo Civil de 1884, establecía en su art!cu 

lo 1272 que el "contrato es un convenio por el que dos o 

más personas se transfieren alg~n derecho o contraen algu

na obligaci6n". 

Siguiendo el criterio legislativo señalado por el 

Código Civil de 1928, que inici6 su vigencia en el mes de 

octubre de 1932, diremos conforme lo dispone el artículo 

1792 que el "convenio es el acuerdo de dos o más personas p~ 

ra crear, transmitir, modificar o extinguir obligaciones" y 

por su parte el diverso numeral 1793 en un sentido estricto 

i expresa que "los convenios que producen o transfieren las 

obligaciones y derechos toman el nombre de contratos". Esto 

es, el contrato se constituye por el acuerdo volitivo de dos 

o más personas para crear o transmitir derechos y obligacio-

nes. 

(10) Borja soriano Manuel. Teoría de las Obligaciones. Edito 
ria! Porrúa, S.A., México 1982, Pág. 111. 
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El C6digo Civil distingue entre convenio y contrato 

pues considera a éste la especie y a aquél el género: "conv!:_ 

nio es el acuerdo de dos o m~s personas para crear, transfe

rir, modificar o extinguir obligaciones", (1972), y "los con 

veníos que producen o transfieren las obligaciones y derechos 

toman el nombre de contratos". (1973). 

El contrato de autofinanciamiento nace en Alemania, 

hace aproximadamente cuarenta años. Nace como un contrato o 

sistema de adquisici6n de bienes muebles. Su carácter es so

cial y colectivo. Alemania en la época de la potsguerra su

fre una crisis econ6mica que lastima los intereses de todos 

sus habitantes, primordialmente a los ciudadanos de escasos 

recursos, por tal raz6n, los comerciantes y hombres de neg~ 

cios usan esta clase de sistema de adquisici6n de bienes que 

le es favorable a la mayoría. 

Más tarde, este sistema se implant6 en Brasil, prin

cipalmente en la rama automotriz, posteriormente en Argentina 

logrando buenos resultados tanto para las empresas corno para 

los consumidores. 
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En México, se implement6 en 1969. Desde 1969 hasta 

1979, las empresas operaban bajo la autorizaci6n de las Se

cretarías de Comercio y Gobernaci6n. 

A partir de abril de 1979 y dada la importancia que 

había adquirido este sistema en el mercado mexicano, princi

palmente en la rama automotriz, la Secretaría de Comercio se 

vi6 obligada a dictar criterio y en su caso normas para el 

manejo del mismo, a efecto de dar una solución para regular 

el funcionamiento de este contrato. 

La Secretaría de Comercio cont6 con los elementos su 

ficientes para normar criterios sobre el sistema de autofinan 

ciamiento, sin embargo, no contó con las atribuciones necesa

rias para dictar las medidas precedentes a fin de modificar 

el contrato que se plantea. En consecuencia, la 6nica altern~ 

tiva viable, para lograr una soluci6n a los diversos proble

mas que en la operaci6n enfrenta el contrato de autofinancia

miento es una modificaci6n a la Ley Federal de Protecci6n al 

Consumidor y la expedici6n de un reglamento, que fu~ publica

do en el Diario Oficial el d!a 7 de junio de 1982. 
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1.2 CONCEPTO 

El contrato de autofinanciamiento se encuentra regula-

do por el Reglamento del artículo 29 bis de la Ley Federal de 

Protección al Consumidor publicado el día 7 de junio de 1982. 

En su artículo primero, a la letra establece: 

"Este reglamento tiene por objeto establecer las 
reglas de operaci6n del sistema de comercializa 
ci6n a que se refiere el artículo 29 bis de la
Ley Federal de Protecci6n al consumidor, así co 
mo los procedimientos para obtener la autoriza~ 
ci6n a fin de operar dicho sistema". 

El sistema de comercializaci6n a que se refiere el ar-

tículo 29 bis de la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor es 

conocido como contrato de autofinanciamiento. Se ha dado al sis 

tema de come~cializaci6n el nombre del contrato de autofinanci~ 

miento toda vez que los integrantes del grupo del sistema de co 

mercializaci6n se unen para financiarse mutuamente mediante la 

creación de un fondo com~n con el fin de obtener cada uno de 

ellos el bien o servicio de que se trate, mediante los procedi-

mientes de adjudicación que se establecen en el contrato respe~ 

tivo. 

El reglamento citado en su artículo 5° define al siste 

ma de comercialización en los siguientes términos: 
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"Para los efectos de este reglamento se entenderá por: 

I.- Empresa, la persona moral autorizada por la Secre

taría de Comercio para poner en práctica el sistema de comercia 

lizaci6n a que se refiere el artículo 29 bis de la Ley Federal 

de Protecci6n al Consllr.lidor. 

II.- Solicitante, la persona física o moral que haya 

presentado a la empresa solicitud de ingreso para participar 

en el sistema indicado. 

III.- Integrante del grupo, el solicitante que ha si

do aceptado por la empresa administradora y forma parte de un 

grupo ya integrado. 

IV.- Grupo, conjunto de integrantes cuyas aportacio

nes forman un fondo comdn con el fin de obtener, cada uno de 

ellos, el bien o servicio de que se trate mediante los proce

dimientos de adjudicaci6n que se establezcan en el contrato 

respectivo, 

v.- Adjudicario, integrante del grupo que por los 

procedimientos establecidos en este reglamento, ha obtenido 

el derecho a recibir o ha recibido el bien o servicio obje

to del contrato. 
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VI.- Bien o servicio, cualquiera de los que se refi~ 

re el artículo 3~, el cual debe quedar debidamente precisado 

en el contrato. 

VII.- Cuota de inscripci6n, la cantidad que se auto

rice a cobrar por la empresa con motivo de la aceptaci6n del 

solicitan te. 

VIII.- Aportaci6n, la cantidad mensual resultante de 

dividir el precio del bien o servicio entre el n6mero de men

sualidades establecidas en el contrato, en el cual podrá pre

verse la modificación de dicha aportación en razón de los in

crementos o disminuciones de los precios de los bienes o ser

vicios. 

IX.- Gastos de administraci6n, el porcentaje del pre

cio del bien o servicio que podrá cobrar la empresa administr~ 

dora por los diversos actos ~ue debe realizar para la consecu

ci6n de los fines del sistema. 

x.- cuota mensual total, la cantidad que cada mes de

be cubrir el integrante del grupo a la empresa administradora, 

resultante de la suma de los siguientes conceptos: aportacio

nes, gastos de administraci6n, primas de seguro de •1ida y de

más previstos en el contrato". 
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En ninguna parte del Reglamento del artículo 29 bis 

de la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor, se da una defi

nici6n completa y correcta del contrato de autofinanciamiento. 

Me permito por lo tanto proponer lo siguiente: 

Es el contrato por virtud del cual un conjunto de -

personas llamadas integrantes del grupo, aportan una cantidad 

de dinero en forma peri6dica, a otra persona, moral, llamada 

empresa con el objeto de crear un fondo coman que se aplicará 

a la obtenci6n del bien o de la orden de prestaci6n de un ser

vicio para ser destinado al integrante del grupo que ha adqui

rido el mejor derecho a recibirlo. 
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1.3 MERCANTILIDAD 

En el capítulo V del Reglamento del articulo 29 bis 

de la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor, respecto de 

las autorizaciones, espec!ficamente en el artículo 39 frac-

ci6n I, se encuentra el fundamento para determinar si el con 

trato de autofinanciamiento debe considerarse corno pertene

ciente a la materia mercantil o no. El artículo y la frac

ci6n mencionados, a la letra señalan: 

"Art. 39.- Las autorizaciones se concederán cuan
do se cumplan los siguientes requisitos: 

I.- Que la peticionaria sea una persona moral cons 
tituída de acuerdo con la Ley General de Socie 
dades Mercantiles y demás disposiciones apli:
cables. 

De la simple lectura del artículo transcrito, se de~ 

prende su mercantilidad, ya que es obligaci6n que la persona 

moral que va a desarrollar el contrato de autofinanciamiento, 

se encuentre constitu!da de acuerdo a las disposiciones cont~ 

nidas en la Ley General de Sociedades Mercantiles. Por lo que 

de acuerdo con lo dispuesto por el artículo 75 fracciones I, 

X, del C6digo de Comercio en vigor, y toda vez que esta per-

sona moral desarrollará el contrato de autofinanciamiento, co 
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mo su actividad primordial, se considerará, pues, comercial; 

por lo que dicha actividad será de naturaleza mercantildJli 

gatoriamente. 

"Este derecho de las obligaciones, es sin duda alg~ 

na, el derecho comdn por excelencia. Constitu!da por un vas

to caudal de nociones fundamentales, de ideas directrices, 

de principios básicos, como que arrancan directamente de la 

esencia y naturaleza de la obligaci6n, considerada en sí mis 

ma, ese derecho representa la parte roquera de la legislaci6n 

civil, que un fino análisis racional dej6 cas! definitivamen 

te elaborada desde los tiempos de la Roma Clásica, y al cual 

habremos de recurrir para resolver cualquier cuesti6n que se 

suscite sobre la existencia y efectos de una obligaci6n, sea e~ 

ta civil o comercial. He aquí por qué ningdn C6digo de Come~ 

cio se ocupa en exponer, en toda su amplitud, la teor!a de 

las obligaciones mercantiles: ello ser!a superflua repetici6n 

de normas establecidas por el C6digo Civil". (11) 

(11) BAUCHE Garciadiego, Mario. La Empresa. Editorial Porrúa, 
México, 1983, Pág. 214. 



- 25 -

El artículo 1° del C6digo de Comercio en vigor, es-

tablece: 

"Las disposiciones de este Código son aplicables só-

lo a los actos comerciales". 

El artículo 2° por otra parte, preceptda: 

"A falta de disposiciones de este Código, serán apl!_ 

cables a los actos de comercio las del derecho comdn". 

"En los términos de los artículos 2° y 81 del Código 

de Comercio debemos considerar aplicables en esta materia las 

disposiciones del derecho com~n, esto es, del derecho civil, 

en cuanto a la legislación mercantil nada disponga al respec

to y no sean opuestas a lo establecido por ella". (12) 

"En materia de obligaciones y contratos mercantiles 

en general, deben aplicarse las mismas normas generales que 

se aplican en materia civil y que forman parte del derecho 

de las obligaciones". (13) 

(12) De Pina Vara, Rafael. Derecho Mercantil Mexicano. Edito
rial Porrúa, México 1981, Pág. 183. 

(13) Ibídem. 
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Para los efectos del presente trabajo transcribo los 

artículos 1858 y 1859 del C6digo Civil para el Distrito Fede-

ral: "los contratos que no est!in especialmente reglamentados 

en este c6digo, se regirán por las reglas generales de losCO!l 

tratos; por las estipulaciones de las partes y, en lo que fu~ 

ren omisas por las disposiciones del contrato con el que ten

gan más analogía de los reglamentados en este Ordenamiento". 

"Las disposiciones legales sobre contratos serán aplicables a 

todos los convenios y a otros actos jurídicos, en lo que no 

se opongan a la naturaleza de éste o a las disposiciones esp~ 

ciales de la ley sobre los mismos". 

"De estas normas se obtiene esta doble consecuencia: 

a) La reglamentaci6n que la ley hace del contrato, sirve para 

regular toda clase de contratos que no están expresamente re-

glamentados por el C6digo; b) Además, las disposiciones sobre 

contratos son aplicables a todos los actos a que se vayan a 

aplicar o a las disposiciones especiales dictadas sobre los 

mismos". ( 14) 

Son aplicables al presente, las siguientes tesis ju-

risprudenciales: 

(14) Gutiérrez Y González, Ernesto.Derecho de las Obligaciones. 
Editorial José M, Cajica Jr.,s.A., 1961. Puebla, México, 
Págs. 116 y sigts. 
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"2975 SUPLETORIEDAD EN MATERIA MERCANTIL PROCE

SAL. INOPERANCIA DE LA DEL DERECHO COMUN CUANDO 

EXISTEN ·.LAGUNAS>" '•Es ;e;d~d que el artí~ulo 1051 

del cdÚ~o,~~' .. ·¿ome:rcfo establece ~ue, el Procedi 

::::::~=~~ itj~~i;':t::;::~·::· !·~:::::º ~:x:~e ::n ~~ 
·l~s' ¿a,rte~:ii~f'~~'esadas se observarán las dispo

sic~ci~e~!(d~l: Libro Quinto del mismo ordenamien-
' ... '.· ... _·:.··:t ... : ' 

~o~ j:~ü~ en defecto de ~stas o de convenio, se 

aplicará la· ley de procedimientos local respec

tiy'a~ En el citado precepto legal el juzgador ha 

e~tible6ido la supletoriedad de las leyes proc! 

s·al~s comunes respecto del código de Comercio. 

Sin:embargo, tal supletoriedad únicamente es o~ 

rant~'.en los casos en que, en una determinada -

ins.t'it'utición, existe una omisión o laguna, la 

que.lógicamente debe ser subsanada o llenada oon 

las disposiciones comunes que en ese terreno re 

glamente la misma institución, pero de ninguna 

manera la mencionada supletoriedad puede tener 

los alcances de incluir dentro de la codifica

ción mercantil instituciones establecidas ~n el 

derecho común, que. deliberad~~ente hayan sido -

eliminadas por el,leglsla~or en el códig~ de ca 

mercio. 
' - ' ' 

A.o. 3003/l969i; David H. Ar,el.lanesFrancó. Fe 
' • ' ' :. • .-~·, : ," '..)'. v_', :, :::, '·;:.::'., ...::' •;" ••: '• • 

brero ·2 o:. de•:l970 1;·::;,S:;.votos. Ponente: Mtro:·; Erri'es 
to· So_li·~····.L~p~'i'f ·<• .. ,' .; .. · .•·. 

3a >SALA~· Séptima Epoca, Vol. 14 Cuarta Parte 

Pág. SS". 

Visible en la Jurisprudencia y Tesis Sobrasalientes, 

1971-1973. Actualizaci6n III Civil de la Tercera Sala de la 

Suprema Corte de Justicia de la Naci6n, Mayo Ediciones, Pág. 

560. 
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650 SUPLETORIEDAD DE LAS LEYES PROCESALES. PRIN

CIPIOS QUE LA RIGEN,- La aplicaci6n,de las leyes 
·. -. . . .:: . . . ·, ' '.: . ' 

SUpleto.ria,s s6lo' ~ienen''lUg~r en'aq'uellá~.\cues-

:~::::)~~~;:~;~RJ~?t,¿'¡~~~~;f ;t~1i*~~}1~#~~[,:: 
o defici~~'{eme~'te·'.:;~,gl~ine~ ta'á~~ ~·"~ '· · ,/•··.,·:·· ···.·••.' 

.. ::::\:~·;~:;fü,~t~it:t1::· :&d§~~·Z· .::~:~'.~:. 
midad de '3.9 voto~};'4\.;~6ri~ri.te: Ant6ni~ Rocha·, corde 

' ' ;-) -:.: ~;. :::.--,. , . 
ro. ·.',J'::,;,.<,. 

,,·, 

PRECEDENTES .Í?LENO/;'séptima Epoca, Volumen 

mestral .121-i:!G,:'.~f~~·e~a Parte, Pág. 157. 

Se-. 

TesiS que, han J;~~~~o precedente: 

Revisi6n'fis'.~~l;1:i2s6/s1.- cía. Fábrica d.é Papel 

de 1951. 

Visible en la Jurisprudencia y Tesis sobresalientes 

1980-1981, actualizaci6n VII Civil, sustentada por la H. Tef 

cera Sala de la Suprema Corte de Justicia de la Naci6n, M~xi 

co, Mayo Ediciones, Pág. 452. 

2492 SUPL~TO~IEDAD EN MATERIA MERCANTIL. Siendo 
- ,:. ·f··" ! . ·-< ,-

de naturaleza. ~~~e~al al código de Comercio, d~ 

be aplicarse, supietoriamente, en el aspecto 

sustantivo, el Código Civil para el Distrito y 
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Territorios Federales como derecho comdn. 

Amparo Directo 1109/1971. Miguel Pefia Fonseca. 

Ener~~9 d• 1973. una~imidad de 4 votos. Ponente: 

Marian~ ~amírez vtiz~uez. 
Ja. SALA. Séptima Epoca, Vol. 49, cuarta Parte, 

Pág. 51". 

Visible en la Jurisprudencia y Tesis Sobresalientes 
1974-1975. Actualizaci6n cuarta Civil, sustentada por la H. 
Tercera Sala de la Suprema Corte de Justicia de la Nación, 
Mayo Ediciciones, Pág. 1273, 

"1566 LEYES SUPLETORIAS EN MATERIA MERCANTIL. 

Si bien los Códigos de Procedimientos Civiles 

de cada Estado, son supletorios del de comer

cio, esto no debe entenderse de modo absoluto, 

sino sólo cuando falten disposiciones expresas 

sobre determinado punto, en el Código mercantil 

y a condición de que no pugnen con otras que i~ 

diquen la intención del legislador, para supri

mir reglas de procedimiento o de pruebas. 

Quinta, Epoca: 

Tomo XXV.- Arellano La~ro~ 

Inda Dani'e'1\. 
. . ... · .. ''.." 

Quintana¡\v.Cia·~·:. de Barcárcel 
Jos~f·~> ·:~'\'(;··\'.. ·· 

Tomo XXVI.- Gonz~1e~;Ed~a~do 

Pág. 

67 

795 

2J28 

507 

Signoref'Honorat y C!a.Sucs. 1811 

JURISPRUDENCIA 229 (Quinta Epoca) Pág.720, 

Volumen Ja. SALA. cuarta Parte. Apéndice 

1917-1975; anterior Apéndice 1917-1963, 

JURISPRUDENCIA 217, Pág. 6881 en el Apénd~ 

ce de fallos 1917-1954, JURISPRUDENCIA 645, 

Pág. 1149 (En nuestra ACTUl\t.IZACION I CIVIL, 
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Tesis 1540, P~g. 768)". 

Visible en la Jurisprudencia y Tesis Sobresalientes 

1974-1975. Actualizaci6n Cuarta Civil, sustentada por la H. 

Tercera Sala de la Suprema Corte de Justicia de la Naci6n, 

Mayo Ediciones, Pág. 817. 

De lo anterior, se desprende que a falta de dispo

siciones expresas en el Reglamento del artículo 29 bis de 

la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor, o de la Ley Fe

deral de Protecci6n· al Consumidor o del C6digo de Comercio 

en vigor o de cuales~uiera otras leyes o reglamentos aplic~ 

bles en la materia, deberán aplicarse supletoriamente las 

disposiciones correspondientes del Derecho Comdn en el estu 

dio y análisis del contrato de autofinanciamiento. 



. . 

e A p 1 T u~L o 11 
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2.1 ELEMENTOS DE EXISTENCIA 

"La mayoría de los civilistas españoles clasifican 

los elementos del contrato, y en general de todo acto jur!-

dico, en esenciales, sin los cuales el contr.ato no puededaE. 

se, y sobre los que no puede influir la autonomía de la vo-

!untad, como por ejemplo el consentimiento; en naturales, 

que son los que normalmente acompañan al contrato, como de-

rivados de su índole peculiar y que se sobreentienden y pr~ 

sumen por la Ley, pero pueden ser excluídos por voluntad de 

las partes, ••• ; y accidentales, que s6lo existen cuando las 

partes los agregan expresamente al acto para limitar o modi 

ficar sus efectos normales". ( 15 > 

El artículo 1794 del C6digo Civil vigente estable-

ce que para la existencia del contrato se requiere dos ele-

mentes a saber: el consentimiento y el objeto que pueda ser 

materia del contrato. 

(15) Muñoz Luis. comentarios a los Códigos Civiles de España 
e Hispanoam~rica. Ediciones Jur!dlcas Herrero, M~xico, 
Págs. 674 y sigts. 
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Son elementos esenciales de todo contrato: El con-

sentimiento, el objeto y la solemnidad, esta altima s61o se 

requiere en determinados actos jurídicos que la misma ley 

determina. El objeto se divide a su vez, en objeto directo 

y en objeto indirecto. 

2.1.1 EL CONSENTIMIENTO 

La voluntad es la m~dula o espíritu de todo negocio 

jurídico, ya que su declaraci6n, implica la configuraci6n 

del consentimiento. 

ZAMORA y VALENCIA dice que "la voluntad es la inte!!_ 

ción, ánimo o resoluci6n de hacer una cosa y la voluntad de~ 

de el punto de vista jurídico es esa intenci6n para realizar 

un acontecimiento referida a la obtención de efectos jurídi-

cos previstos en la norma". ( 16 J 

Los requisitos de la declaración de voluntad para 

que tenga eficacia juríqica son: 1) que la voluntad se ma-

nifieste claramente; 2) que la rnanifestaci6n se haga opor-

tunamente en tiempo y forma; y 3) que la declaraci6n de vo 

luntad concuerde con la verdadera tendencia volitiva del 

sujeto que la hace. 

(16) Zamora Y Valencia Miguel Angel. Contratos Civiles. Edi 
torial Porrúa. ICJ81. México. Pág. 23. 
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La palabra consentimiento deriva etimol6gicamente 

de 4en.tle)[.e y cum, sentir juntos, querer la misma cosa y 

significa, escribe Castán, acuerdo de voluntades. 

ROJINA VILLEGAS define al consentimiento como "el 

acuerdo o concurso de voluntades que tiene por objeto la 

creación o transmisión de derechos y obligaciones". ( 1 7) 

El consentimiento puede ser expreso o tácito (art. 

1803 del C6digo Civil), es expreso éuando se manifiesta ve~ 

balmente, por escrito o por signos inequívocos. El tácito 

resultará de hechos o actos que lo presupongan o autoricen 

a presumirlo, excepto en los casos en que por ley o por con 

venio la voluntad deba manifestarse expresamente. 

El consentimiento se forma por una oferta o poli

ci tac i6n y por la aceptación de la misma. Por tanto, "el con 

sentimiento, corno elemento de todo contrato, es una integra

ción de voluntades de las partes complementarias y de diver

so contenido, y cuyas declaraciones .se implican mutuamente, 

(17) Rojina Villegas Rafael.Tomo V. Vol. I Ob. cit. Pág. 271 
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por lo que una sin la otra carece jurídicamente de valor".(18) 

La oferta o policitaci6n es una proposici6n concreta 

de un sujeto a otra persona respecto de un asunto de interés 

jurídico, la aceptaci6n, implica la conformidad con la oferta. 

"La expresi6n tácita de la voluntad resulta de aque

llos actos, por los cuales se puede conocer con certidumbre 

la existencia de la voluntad, en los casos que no exija una ex 
·' 

presión positiva, o cuando no haya una protesta o declaración 

expresa contraria". e 19) 

La expresión tácita o el silencio, puesto que lo uno 

es igual que lo otro, s6lo producirá efectos de aceptaci6n y 

engendrará el consentimiento, cuando la ley as! lo determine. 

( 18) Muñoz Luis. Derecho comercial y Contratos. oh .. cit. Pág. 
118. 

(19) Muñoz Luis. . Derecho comercial y Contratos. Ob, cit • Pág. 
122. 
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JOAQUIN GARRIGUEZ en su Curso de Derecho Mercantil, 

textualmente manifiesta lo siguiente: "El C6digo de Comercio 

no considera al silencio como consentimiento en un contrato". 

(20) toda vez que "la contestaci6n no ofrece duda; si para 

que haya contrato se necesita una voluntad, manifestada o r~ 

cognocible a través de actos positivos, el silencio, que no 
' 

manifiesta ni deja conocer ninguna, no puede equivaler a con 

sentimiento". ( 21 l 

Por lo tanto, sin el consentimiento o acuerdo de vo 

luntades no podrá existir nunca un acto jurídico bilateral, 

ya que ~ste es el elemento esencial en todo contrato (22) y, 

en consecuencia, existirá nulidad absoluta en un contrato cuan 

do falte el consentimiento de una de las partes. 

"Vu eo4entment, eonc.ldéA( eomme élément de óaLt né

ee4.saLAe d. la óMmatLon du. c.ontAat". (23) 

(20) Garriguez.~Joél_qu!n. curso. de Derecho Mercantil •. Editorial 
Porrúa. i9Bl';•'México,Tomo II. Pág. 19, 

' .. , ; .·' 

' ; 
(21) Garriguez Joa·qu!n. Ob. Cit. Pág. 19 •. · > 
122¡ c.F.R. Marcel ;laniol y Georges Ripert •. Traité Ele~ent~i 

re de oroit Civil. Libraire General de. DrÓiti:'.&' de:_;Juris-:' 
prudence 9a. Edici6n, 1923. 2 Tomo. · · :,:,,..• · 

(23) Aubry Et Rau. oroit Civil Francais. Libraire G.érterale c~e 
Jurisprudence, Tomo 4. Pág. 289. 
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En el reglamento al artículo 29 bis de la Ley General 

de Protecci6n al Consumidor no se contempla la f ormaci6n del 

consentimiento en el contrato de Autofinanciamiento. No dice 

de manera definida e indubitable como debe ser tal, si expreso 

o tácito. Sin embargo, de los artículos 5 fracci6n II, 7 frac

ci6n II y 8, artículos que imponen ciertos requisitos u oblig~ 

cienes a las partes contratantes, señala como debe ser el con

sentimiento en el contrato en estudio. En efecto, de dichos a~ 

tículos se desprende claramente que el consentimiento en el C1'.!!, 

trato de autofinanciamiento debe ser expreso. De tal maneraqlE 

es necesario que el solicitante presente en tiempo su solici

tud de ingreso, tal presentaci6n constituye un acto inequívoco 

de aceptaci6n. Será, pues, la aceptaci6n, conforme con la ofer 

ta dada por la empres ... Ante la oferta se requiere una acepta

ci6n, a efecto de que oferta y aceptaci6n formen el consenti

miento que pueda producir consecuencias jurídicas, dando origen 

así al acto jurídico bilateral. 

Posteriormente, la notificaci6n de admisi6n hecha por 

la empresa al solicitante, (otro elemento indubitable) forman 

el consentimiento, pues, presupone la existencia de dos o más 

manifestaciones de voluntad, recíprocas y correlativas, concu

rrentes a un fin com~n a las partes que las producen, es decir, 

contratar. 
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La firma del contrato respectivo, de acuerdo con el 

artículo 1803 del C6digo Civil para el Distrito Federal pre

supone al consenÚl11iento de manera expresa, toda vez que se 
', ··:·,. 

hace valer·por.escrito. 

Por los razonamientos anteriores, el consentimiento 

en el contrato de autofinanciamiento es expreso, sin lugar a 

dudas. 

2.1.2 EL OBJETO 

El objeto es el segundo elemento de existencia del 

contrato. El vocablo objeto tiene tres significados en el 

campo de la materia contractual a saber: 

"l.- Objeto directo del contrato, que es el crear 

y el transmitir derechos y obligaciones. A él se refiere el 

artículo 1793. 

2.- Objeto ináirecto es la conducta que debe cum-

plir el deudor, conducta que puede ser de tres maneras: 

a) de dar; b) de hacer, y c) de no hacer. A este objeto se 

refiere el artículo 182~. 
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3.- Finalmente se considera también objeto del con

trato por el C6digo, la cosa material que la persona debe en

tregar". (24) 

El C6digo Civil vigente, en sus artículos 1793 y 

1824 dispone que los convenios que producen o transfieren las 

obligaciones y derechos toman el nor.1bre de contratos y son ob

jeto de los contratos la cosa que el obligado debe dar y el he 

cho que el obligado debe hacer o no hacer. 

RAFAEL ROJINA VILLEGAS, acertadamente dice que "de~ 

de el punto de vista doctrinario se distingue el objeto direc

to, que es crear o transmitir obligaciones en los contratos, y 

el objeto indirecto, que es la cosa o el hecho que asimismo 

son el objeto de la obligaci6n que engendra el contrato. A su 

vez, en la obligaci6n el objeto directo es la conducta del deu 

dor, y el indirecto la cosa o el hecho relacionado con dicha 

conducta". (25) 

(24) Gutiérrez y González Ernesto. Ob, cit. Pág. 228 y sigts. 

(25) Rojina Vil~egas Rafael~ Tomo IV. Vol. I. Ob. cit. Pág.287. 
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En efecto, el contrato es un acto jurídico que prod~ 

ce y transfiere derechos y obligaciones a cargo de las partes 

contratantes. Estas obligaciones tienen un objeto que puede 

consistir en una cosa material o en un hecho o en una absten

ción. 

Del análisis del articulo 1824 del Código Civil vige!}_ 

te, se desprenden tres supuestos: primero se habla de una obli 

gación de dar, de una prestación de cosas; segundo de una obli 

gación de hacer, prestación de hechos, y; tercero, de una obli 

gación de no hacer, conducta negativa que se manifiesta corno 

una abstención que debe de observar el obligado. Todas ellas 

se refieren al cumplimiento efectivo de la deuda. Por lo tanto, 

si la conducta del deudor es de dar, se pagará dando cosas o 

dinero; si la conducta del deudor es de hacer, se pagará hacie~ 

do, y si la conducta del deudor es de no hacer, se pagará tam

bién, absteniéndose. 

Respecto de las obligaciones de dar, el objeto se pa

gará transmitiendo el uso o dominio de la cosa. Por lo que, la 

cosa reviste como requisitos esenciales los siguientes: al la 

cosa debe ser f1sicamente posible; bl la cosa debe ser jur1di

camente posible. 
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El prirn8ro de los requisitos esenciales de la cosa, 

se refiere, a que ésta debe de existir físicamente en la na

turaleza, por lo tanto, hay una imposibilidad física cuando 

no existe. 

Una cosa para que pueda ser objeto del contrato de

be de existir en la naturaleza, o ser susceptible de llegar 

a existir. El artículo 1826 del C6digo Civil vigente en su 

primer pa:rrafo determina que "las cosas futuras pueden ser 

objeto de un contrato. Sin embargo, no puede serlo la heren

cia de una persona viva, a6n cuando ~sta preste su consenti

miento". 

En la práctica es frecuente la venta de cosas futu

ras, el C6digo Civil señala dos hip6tesis: el contrato de 

compra de esperanza y el contrato de cosa esperada. 

La posibilidad jurídica, segundo elemento esencial 

de la cosa objeto del contrato consiste en que sea jurídica

mente posible. Se dice que lo es, cuando está en el comercio 

y cuando es determinada o susceptible de determinaci6n jurí

dica; por lo tanto, son cosas imposibles desde el punto de 

vista jurídico las que están fuera del comercio y las que no 

pueden determinarse. Así el articulo 1825 precepttla: "la cosa 
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objeto del contrato debe: 1) Existir en la naturaleza; 2) Ser 

determinada o determinable en cuanto a su especie; 3) Estar 

en el comercio". 

Por lo tanto, la indeterminaci6n del objeto origina la 

imposibilidad para celebrar el contrato, pues si este recae so

bre un objeto que no es determinado ni puede determinarse, el 

contrato será inexistente. 

Estas obligaciones de dar, tienen su fundamento jurí

dico en el artículo 2011 del C6digo Civil vigente y de ~ste, 

se obtienen cuatro especies: 1) traslativas de dominio; 2) tras 

lativas de uso; 3) restituci6n de cosa ajena o; 4) pago de cosa 

debida. 

Las "obligaciones de dar de la primera especie son aqu~ 

llas que traen consigo la transmisi6n del dominio de las cosas: 

venta, permuta, donaci6n y sociedad. 

De la segunda especie, son ejemplos el arrendamiento 

y el comodato. 

De la tercera, que implican la restituci6n de cosa 

ajena, lo son el dep6sito o la prenda. 
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Por dltimo en la cuarta especie, que implican el pago 

de la cosa debida, tenemos el pr~stamo y en general el pago cE.1. 

precio en la venta, arrendamiento, prestaci6n de servicios, 

etc". (26) 

El objeto de la obligaci6n puede también revestir la 

forma de prestaci6n de hechos o de una abstenci6n en cuanto a 

que la fracci6n segunda del artículo 1824 estipula que es ob

jeto de los contratos, el hecho que el obligado debe hacer o 

no hacer. 

Los artículos 1827 y 1828 del C6digo Civil vigente, 

estatuyen sobre el particular, lo siguiente: "el hecho posi

tivo o negativo, objeto del contrato, debe ser: I. Posible; 

II. L!cito". "Es imposible el hecho ~ue no pueda existir 

porque es incompatible con una ley de la naturaleza o con una 

norma jurídica que debe regirlo necesariamente y que constitu 

ye un obstáculo insuperable para su realización". 

El hecho o abstenci6n, son posibles, cuando van de 

acuerdo con las leyes de la naturaleza y las jurídicas de or 

(26) Rojina Villegas Rafael. Tomo V. Vol. I. Ob. cit. Pág.292 
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den pdblico. Por lo tanto, no podrán constituír el objeto de 

un contrato aquellos hechos o abstenciones que van contra una 

ley de la naturaleza, o contra una norma jurídica cuyo obst! 

culo es insuperable, o bien, porque pugnen simultáneamente 

con una ley natural y una jurídica. 

De esto resulta que hay tres tipos de hechos o abs

tenciones imposibles: a) físicamente imposibles; b) jurídic~ 

mente imposibles y; c) física y jurídicamente i~posibles. 

En las obligaciones de no hacer (no 6ece4e) llamadas 

también obligaciones negativas, en contraposici6n a todas las 

demás, que se denominan afirmativas o positivas, el deber con 

siste en una abstenci6n del deudor en cuanto al hacer (omi

si6n). 

Analizar el objeto directo en el contrato de autofi

nanciamiento, es sin duda la tarea más importante, ya ~ue ello, 

implicaría saber a ciencia cierta con qué clase de contrato 

tendría mayor analogía y por lo tanto determinar qué normas 

y disposiciones le serían aplicables. 
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El objeto directo del contrato de autofinanciamien

to se manifiesta como prestaciones de hacer que consiste en la 

realizaci6n de una serie de obligaciones a cargo de ambas par

tes para la obtenci6n de un fin. El fin perseguido en este co~ 

trato y que en si es el objeto directo del contrato en estudio 

es obtener un financiamiento. En efecto, el financiamiento es 

el objeto directo de este contrato. Es el fin inmediato y que 

las partes contratantes buscan tras haber celebrado el contra

to de autofinanciamiento. 

Así como en el contrato de compraventa el objeto di 

recto es la traslaci6n del dominio; en el de arrendamiento, la 

traslaci6n del uso; en el contrato de autofinanciamiento lo es, 

por un lado, obtener el financiamiento y por el otro, financiar. 

Los integrantes del grupo buscan un financiamiento y la empresa 

dirige o administra éste financiamiento. 

La traslaci6n del dominio, es la consecuencia direc

ta del financiamiento. No puede haber una traslaci6n de dominio 

sin existir antes un financiamiento. Con el financiamiento cada 

uno de los integrantes del grupo obtendría, mediante los actos 

de adjudicaci6n correspondientes, los bienes o los servicios de 

que se trate. 
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Las obligaciones a cargo de los integrantes del gru

po, perfectamente estipuladas en el Reglamento del Artículo 29 

Bi.s de la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor, implican un 

financiamiento a cada uno de ellos. Las obligaciones de la em

presa, implican la administraci6n de este financiamiento a fin 

de que los integrantes del grupo obtengan el bien o la orden de 

prestaci6n del servicio. 

2.2 REQUISITOS DE VALIDEZ 

RAFAEL ROJINA VILLEGAS define al vocablo validez "co

mo la existencia perfecta por reunir ~ste sus elementos esencia

les y no tener ningGn vicio interno o externo", (27) 

Son elementos de validez de los actos jurídicos, los 

siguientes: l~- Que el acto tenga un·fin, motivo, objeto y con

dici6n lícitos. Llamamos a este elemento licitud del acto jurí

dico. 2°.- Que la voluntad se exteriorice de acuerdo con las 

formas l~gales. Este elemento se denomina formalidad del acto 

jurídico. 3°.- Que la voluntad se expresa sin vicio alguno (error 

dolo, violencia o lesi6n), es decir, que sea una voluntad librey 

cierta. Este elemento se expresa en forma negativa indicando 

simplemente que haya ausencia de vicios de la voluntad. 4°,- Que 

(27) Rojina Villegas Rafael. Ob. cit. Tomo I. P~g. 354. 
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la voluntad se otorgue por persona capaz. Se llama a este ele

mento capacidad en el acto juridico. 

Generalmente cuando no se cumple con el primer elemen 

to, cuando hay ilicitud en el objeto, motivo o fin se presenta 

la nulidad absoluta, pero puede ser relativa por disposici6n -

de la Ley. cuando en los demás requisitos no se observan como 

está contemplado, procede la nulidad relativa. 

El acto jurídico podrá existir aunque padezca de alg~ 

no de los vicios indicados. En estos casos el acto tendrá una 

existencia imperfecta que se denomina nulidad. 

La nulidad "se define corno la existencia imperfecta -

de los actos jurídicos por padecer éstos de alg6n vicio en su 

fomaci6n". (28) 

La validez del acto juridico, radica esencialmente en 

el cumplimiento exacto de los cuatro elementos de validez. El 

acto jurídico es existente y podrá tener por tanto una existe~ 

cia perfecta y se llaman actos válidos; otros tendrán una exis 

tencia imperfecta y se llaman actos nulos. El cumplimiento co~ 

fome a la ley de los cuatro elementos de validez dan al acto 

juridico una existencia perfecta. 

(28) Rojina Villegas Rafael. Ob. cit. Tomo I. P&g. 354. 



- 48 -

2.2.1 FORMALIDAD DEL ACTO JURIDICO. 

Las formalidades eran esenciales para la existencia 

y eficacia de los contratos en los pueblos primitivos. En unos, 

el formalismo exigido era predominantemente religioso. En otros 

era fundamentalmente civil, como en los Derechos Germánico y 

Romano. 

En el Derecho Moderno y en los c6digos vigentes en 

los diferentes paises, se sigue un sistema ecl~tico y por re

gla general basta el consentimiento para la formaci6n del con 

trato. Empero, para ciertos contratos, además del consentimien 

to se exige, ora una prestaci6n, en cuyo caso nos encontramos 

con los llamados reales, o una determinada forma o solemnidad, 

y en este supuesto nos hallamos ante los contratos solemnes o 

formales. 

La legislaci6n de partidas no acept6 el criterio for 

malista del Derecho Romano, y consagr6 un criterio de libertad 

para la contrataci6n, si bien en la práctica predomin6 la forma 

escrita. 

En el Fuero Juzgo, la venta se hacia firme por la e~ 

trega del precio ante testigos o simplemente si contaba por es

crito, antecedentes que debió influir sin duda en Alfonso el Sa 

bio. 
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El Fuero Real, tampoco exigió en los contratos una 

forma determinada. 

El ordenamiento de Alcalá acab6 con el formalismo, 

e introdujo en la legislación española el sistema espiritua-

lista, cuando dice que es valedera la obligación o el contrato 

hechos en cualquier manera que parezca que alguno se quiso 

obligar a otro y hacer contrato con él. (29) 

"En el Derecho Moderno ha triunfado la libertad de 

forma, de suerte que cada uno puede obligarse adoptando la que 

quiera, consagrándose así el llamado principio espiritualista". 

(30) 

El principio espiritualista o principio de libertad 

de forma en los contratos, quiere decir que el declarante tie-

ne libertad de elección de la forma, sobreentendiéndose que,en 

todo caso, es indispensable al menos la forma verbal. Así en-

tendido el principio de libertad de forma, es cierto que el D~ 

recho Contractual Moderno, tanto civil como mercantil, se ins-

pira en este principio. (31) 

(29) c.F.R. Mufioz Luis. comentarios a los c6digos civiles. de Es 
pafia e Hispanoamérica. Ob. cit. Pág •. 692;y,sigts;;; · -

' . .' . ~/'.!-·:.~-.. : __ ·_/:: .. .-::-: :-;>·_:: .. - . : : . - ·. ~ .. :;'·<.~·-,. ... _ .. '_._:-~!.:-~ .. ·-~:\~( '.. :;>· ·'" 
(30) Mufioz Luis. Derecho ComerciiaL:.y .contratos> Tómqi.I:~;.Ob, cit. 

Pág. 84. . . \';\óJ'§,:.n .. e'; . ;: ·" ·· ,:r·<: 
(31) c.F.R. Garriguez Joaquí~:;·;:Ób'.; ':cit. Tomo IL Pág;·20. 
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La forma impuesta por la ley puede ser de dos cla

ses: como prueba demostrativa de que el acto se realizó¡ o co 

mo una condici6n esencial para que el negocio jurídico sea vá 

lido y exista. La forma ad p~obationem y la forma ad 4ub4tan

tiam, respectivamente. 

"El consentimiento, alma del contrato puede mani

festarse en cualquier forma (oral, escrita simplemente o es

crita en forma solernne)y no por ello deja de producir los efec 

tos inherentes al contrato en cuestión". (32) 

"Son actos consensuales aquellos para cuya validez 

no se requiere ninguna formalidad; por lo tanto, toda manifes 

tación de voluntad es válida, ya se haga verbalmente, por es

crito o por señas, o se desprenda de actos que hagan presumir 

la voluntad". (33) 

Los actos jurídicos consensuales, por lo tanto, po

drán externarse expresa o tácitamente. 

En los actos formales, es necesario que la voluntad 

se exprese por escrito para que tenga validez¡ por lo tanto, 

s6lo se acepta el consentimiento expreso y por escrito, otor

gándose ante funcionario determinado, bajo la sanción de ine

xistencia si no se cumple. 

(32) Garriguez Joaquín. Ob. cit. Pág. 20. 

(33) Rojina Villegas Rafael. Oh. cit. Tomo r. Pág. 367. 
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"Las exigencias de la buena fe y de la rapidez pro

pias de la contrataci6n mercantil, justifican la validez en 

nuestro Derecho del principio de libertad de forma: basta la 

palabra oral para crear una obligaci6n". ( 3 4) 

Este principio de libertad de forma se expresa en -

lo dispuesto por el artículo 78 del C6digo de comercio en v~ 

gor, que dispone que "en las convenciones mercantiles cada -

uno se obliga en la manera y t~rminos que aparezca que quiso 

obligarse, sin que la validez del acto comercial dependa de 

la observancia de formalidades o requisitos determinados". 

El artículo 79 del C6digo de Comercio en vigor con

tiene excepciones a la regla general dispuesta en el artícu

lo 78 y que se mencion6 en el p~rrafo anterior y son: a) Los 

contratos que con arreglo al mismo ordenamiento u otras le

yes deban reducirse a escritura pdblica o requieran formas o 

solemnidades necesarias para su eficacia; b) a los contratos 

celebrados en país extranjero en que la ley exija escrituras 

formas o solemnidades determinadas para su validez, aunque 

no las requiera la ley mexicana. En estos casos, los contra-

(34) Garriguez Joaquín. Ob. cit. Pág. 20 y sigts. 
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tos que no llenen la forma o solemnidad requerida, no produci

rán obligaci6n ni acci6n en juicio. 

Este principio ideal de la legislaci6r. mercantil, que 

proclama la libertad de forma, va perdiendo cada día eficacia 

real, ya que se observan frecuentemente, impuestas por la Ley, 

exigencias formales, en beneficio de la .certeza y seguridad j~ 

rídica. 

La forma que requiere el contrato de autofinanciamie~ 

- to de acuerdo a lo dispuesto por el Reglamento del artículo 29 

·Bis de la Ley Federal de Brotecci6n al Consumidor, es la forma 

escrita. En efecto, de la simple lectura de los artículos 42 y 

43 del ordenamiento legal citado, se desprende claramente, que 

la forma requerida es la escrita. 

En efecto, dichos artículos disponen que el contrato 

debe ser escrito conteniendo la denominaci6n o raz6n social y 

demás datos de las empresas; nombre y domicilio de la petici~ 

naria; especificací6n del bien o servicio a adquirir, precio 

inicial; ndmero de solicitantes; renuncia, cesi6n de derechos, 

causas de recisi6n del contrato; seguros, procedimientos, etc. 
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Por tal raz6n, y toda vez que el mismo reglamento exi 

ge para su eficacia, que el contrato de autofinanciamiento cum 

pla con una serie de requisitos que deben constar insertos en 

el texto del contrato, la forma de este contrato es sin lugar 

a dudas la forma escrita. 

2.2.2 LICITUD DEL ACTO JURIDICO • 

La causa del contrato debe ser lícita y posible de 

suerte que las partes han de perseguir fines protegidos por el 

ordenamiento jurídico, pero eso si la causa no es conforme a -

la Ley, a las buenas costumbres y al orden pdblico, el fin de 

los contratos será ilícito; si las partes persiguen un fin con 

trario a las normas jurídicas imperativas, el contrato es ile

gal; y si está en pugna con el orden pdblico el contrato será 

prohibido, llamándose inmoral cuando es contrario a las buenas 

costumbres. 

La causa del contrato, tiene dos significados a saber: 

primero es el fin o motivo que determin6 a las partes a celebrar 

el contrato; segundo, es el motivo por el que en ese contrato 

cada parte acept6 obligarse a algo en favor de la otra parte. 
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En ambos casos, el objeto como el fin o motivo determinante 

del contrato deben ser lícitos. 

Los civilistas disting~en entre la causa y el mot~ 

vo, aclarando que la causa es el fin inmediato y directoque 

persigue el que se obliga; en tanto que el motivo es el fin 

remoto o lejano. La causa es el fin jurídico o abstracto de 

la obligación, mientras que el motivo es el fin concreto. 

La causa siempre será idéntica en los contratos de 

la misma naturaleza y por ello tiene un carácter objetivo, 

no así el nativo que puede variar hasta lo infinito. 

En nuestro derecho, la causa se elimina por innec~ 

saria como un elemento del contrato, ya que la ausencia de 

causa o la falsa causa en Derecho Francés, tiene para noso

tros su equivalente en la inexistencia del objeto-cosa o en 

la imposibilidad del objeto-hecho, que en ambas hipótesis 

anulan el contrato. (35) 

(35) c.F.R. Sánchez Medal Ramón. De los contratos Civiles. 
Editorial Porrúa. México 1978. Págs. 51 y sigts. 
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"Finalmente, la inclusi6n de la ilicitud en el fin 

o motivo determinante del contrato, como uri elemento de va

lidez del mismo contrato, no atenta co.nt~a la seguridad de 

las transacciones, ni entraña en el terreno .jurídico la ace12, 

taci6n de la reserva mental o de los motivos internos que -

hayan tenido cada parte para celebrar un determinado contra 

to, ya que en aquel elemento de validez, al igual que para 

la existencia del error (1813) , para que el fin o motivo de 

terminante del contrato tenga trascendencia jurídica, es me 

nester que se haya declarado expresamente tal motivo al ce-

lebrarse el contrato, o bien que de las circunstancias que 

rodearon la celebraci6n del contrato, aparezca que se cele-

br6 por este motivo y no por el otro. 

En vista de lo anterior, para que el fin o motivo 

ilícito produzca la nulidad o sea causa de invalidez del -

contrato, es menester que las dos partes y no solo una de 

ellas hayan coincidido y hayan exteriorizado el mismo fin 

o prop6sito, bien sea porque así lo hayan declarado expre-

samente, o porque de las de las circunstancias que acompa

ñaron al contrato resulte que fu~ ese el ~nico motivo que 

se tuvo en cuenta por ambas para contratar", (36) 

(36) S~nchez Medal Ram6n. Ob. cit. P~gs. 55 y sigts. 
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El motivo o fin del contrato de autofinanciamiento 

siempre será lícito (Art. 43 del Reglamento al Art. 29 Bis 

de la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor) ya que los -

contratos son aprobados por la Secretaría de Comercio y por 

lo tanto sus cláusulas y demás datos se ajustan a lo dispue! 

to por la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor, al Regl~ 

mento del Art. 29 Bis de la ley citada y a las demás dispo

siciones aplicables. 

2.2.3 AUSENCIA DE VICIOS DE LA VOLUNTAD 

Desde el Derecho Romano Clásico (37) hasta nuestros 

días, ha sido objeto de especial preocupaci6n por parte de 

juristas y legisladores, la protecci6n de la voluntad indi

vidual y la sanci6n en todos los ámbitos del Derecho, de aqu~ 

llas conductas que atentan contra su libre formación y mani

festaci6n. 

Por vicios de la voluntad se entienden "aquellas cau 

sas extrañas a la persona que impelen a ~sta a hacer una de

claraci6n de voluntad que de buen grado y conscientemente no 

hubiera hecho. El Derecho al exigir la voluntad y su manifes-

(37) c.F.R.Floris Margadant Guillermo. Ob. cit. P§y. 324. 
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taci6n como condici6n obligada para la existencia de un nego-

cio jurídico, quiere que la voluntad sea espontánea y que la 

persona capacitada para hacerla se produzca de un modo libre 

y concorde con su tendencia volitiva. Si esto no acontece, la 

voluntad manifestada carece de valor ante el Derecho como ge-

meradora de relaciones jurídicas y mucho menos como elemento 

válido del negocio jurídico". (38) 

El consentimiento debe de ser absoluto, definitivo. 

No puede haber consentimiento si la voluntad se expresa con 

reservas. Debe ser libre y espont~neo, exento de sorpresa, 

de pérfidas maquinaciones y de fraudulentas maniobras. 

El C6digo Civil para el Distrito Federal en su artí-

culo 1812 menciona que "el consentimiento no es válido si ha 

sido dado por error, o arrancado por violencia o sorprendido 

por dolo". La invalidez del consentimiento por lesi6n es in

cluída en el artículo 17 del mismo ordenamiento legal. 

(38) Muñoz Luis. Derecho Mercantil. Libreria Herrero, México 
1952. Tomo r. Pág. 173. 
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2.2.3.1 EL ERROR 

Los jurisconsultos romanos distinguieron entre erro

res propios e impropios segan que afecten a la formaci6n de 

la voluntad o a su manifestaci6n. Los primeros fueron dividi 

dos en errores de derecho y errores de hecho, estableciéndo

se que los primeros no invalidan el contrato ya que todos 

tienen obligaci6n de conocer el derecho o hacerse aconsejar 

por quien lo conozca. 

Este concepto romano tuvo una decisiva influencia 

en muchas de las legislaciones modernas. Nuestro C6digo de 

1884 en su artículo 1296 estableci6 que el error de derecho 

no anulaba el contrato. 

Lo que se pretende con el principio jurídico de que 

la ignorancia de las leyes exime de su cumplimiento, es pro

hibir su violaci6n so pretexto de ignorarlas. Pero de ningu

na manera quiere decir que cuando se celebre un acto jurídi

co en la creencia falsa de la existencia e interpretaci6n de 

una norma, dicho acto jurídico no puede ser invalidado por 

quien sufri6 tal error. 
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Respecto de los errores de hecho tenemos ~l error 

in negotio, que versa sobre la clase de contrato que se de 

sea celebrar; el eror in demo~t~atione, cuando se refiere 

a la indicaci6n del objeto; el error in ~ub~tantia, respe~ 

to de las calidades del objeto indirecto de la obligaci6n; 

el error in 9ual'Ltlta..te; el error ineo4po4e,que recae sobre 

la identidad del objeto; el error in pe4~ona; el error in 

eau~a, y por altimo, errores sobre supuestos básicos del 

negocio, como no ser el propietario de la cosa que se ven

de, etc, los cuales, sf son justificables anulan el contra 

to. 

"Error es el concepto equivocado o juicio falso 

que se tiene acerca de una cosa material o inmaterial.Quien 

ignora la verdad posee una noci6n falsa de las cosas; y si 

esa noci6n se refiere a hechos jurídicos, origina el error 

propiamente considerado en Derecho. Este vicio afecta a la 

voluntad en tanto que ~sta se manifiesta libremente, pero 

engañada por una falsa apariencia de realidad. La discordal:icia 

radica en este caso entre lo verdaderamente declarado sobre 

el objeto que creemos ser realidad, y la falsa percepci6n 

que de ese objeto tenemos". ( 3 9) 

(39) Muñoz Luis. Derecho Mercantil. Ob. cit. Pág. 174. 

' 
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El C6digo Civil de 1928, en sus artículos 1812 y 1813 

desarrolla la doc·trina del error. El consentimiento no es váli 

do si ha sido dado por error. El error de derecho o de hecho 

invalida el contrato cuando recae sobre el motivo determinante 

de la voluntad de cualquiera de los que contratan, si en el a~ 

to de la celebraci6n se declara ese motivo o si se prueba por 

las circunstancias del mismo contrato que se celebr6 éste en 

el falso supuesto que la motiv6 y no por otra causa. El error 

dé cálculo s6lo da lugar a que se rectifique. 

El artículo 44 del Reglamento del Art. 29 bis de la 

Ley Federal de Protecci6n al Consumidor, protege al solicitan

te del servicio a fin de que éste no caiga en error y otorgue 

con ello su consentimiento, el mencionado artículo establece: 

"una vez aceptado el solicitante, la empresa tendrá obligaci6n 

de entregarle un tanto del contrato y un folleto explicativo 

·del sistema de comercializaci6n de que se trate, previamente 

aprobado por la Secretaría de Comercio, en que se contenga las 

prevenciones del artículo 29 bis de la Ley Federal de Protecci6n 

al Consumidor y de este reglamento de interés para los integra~ 

tes del grupo. 
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Si el integrante del grupo extraviare su contrato o 

recibos de pago, la empresa tendr~ obligaci6n de proporcio

narle copias debidamente autorizadas. 

La Secretc;ir.ía de Comerció vigilará que la publici

dad cumpla con lo dispuesto en la Ley de Protecci6n al Con

sumidor y ordenará, en su caso, se le hagan las correccio

nes o modificaciones que procedan. 

Queda prohibido que en la publicidad que por cualquier 

medio lleven a cabo las empresas para difundir el sistema de 

comercializaci6n a que se refiere este reglamento, se induzca 

a error a los consumidores sobre los requisitos y procedimien

tos de adjudicaci6n o sobre las características de los bienes 

o servicios que se ofrezcan". 

Si en algún momento, el interesado cree que ha sido 

engañado puede exigir de la empresa la debida explicaci6n del 

contrato de autofinanciamiento. 

Para el caso de que ya haya celebrado el contrato, 

puede exigir la resoluci6n del mismo ante la misma empresa. 

La empresa está obligada a explicar detenidamente el contra

to de autof inanciamiento a las personas interesadas en con

tratar, bajo el apercibimiento de hacerse acreedor de las p~ 

nas que se le inpongan por inducir a error a los consumidores. 



- 62 -

2.2.3.2 EL DOLO 

A las situaciones de vicios del consentimiento por 

dolo o por violencia, se les di6 en Derecho Romano un trat~ 

miento similar, distinguiendo siempre entre contratos bo

nae 6~de¡ y contratos 4t4~ct¡ ¡u~¡-0, En estos contratos, el 

anico medio para evitar los inconvenientes del dolo, fue 

una estipulaci6n reconocida por el Derecho Romano antiguo,

por medio de la cual las partes contratantes se hac!an res-

ponsables de las consecuencias de su rropio dolo. Tal situa 

ci6n fue llamada cláusula dol¡, (40) 

"El dolo se divide en dolu-0 malu-0, dolu-0 bonu.&: d~ 

lo il!cito y dolo lícito. cuando el engaño se caracteriza -

por la astucia maligna y ia malda~ de prop6sitos y ambas 

tienden a lesionar gravemente intereses ajenos para un lucro 

propio mediante un negocio jurídico, tal proceder constitu

ye el dolu-O malu-0 o dolo ilícito. Pero el dolo ilícito no -

tiene igual categoría que el dolo l!cito o dolu-0 bonu-0, el 

cual consiste en el efecto de las palabras lisonjeras, suge~ 

tivas y encaniásticas con que una parte quiere influir sobre 

la otra a fin de que realice un negocio jurídico". (41) 

(40) 

( 41) 

Floris Margdant Guillermo.Ob. Cit. Pág. 329 y Eugenio 
Petit. Tratado Elemental de Derecho Ro~~n~~ Editorial 
Nacional. México 1959. Págs, 326 y .32.7 ;: •·· • •. ·. . ·.· 

" . . ·" .. ..:.: .<, <-~r:<~::r:~--:~::.·.">-.- :·<-
Muñes Luis. Derecho Mercantil ~ómo: i~. Ob. Cit .• Pág.177 
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"El dolo ilícito se divide a su vez en dos catego

rías: Volu-0 cau-Om dan-0 1 que se ejerce directamente sobre la 

voluntad de la parte para que ésta realice el negocio, y el 

dolu-0 inciden-O, que influye en los momentos secundarios del 

negocio. En el primer caso el negocio no se hubiera realiza 

do; en el segundo s!, pero de manera mucho menos desfavora

ble para quien sufre el engaño. El dotu-0 inciden-O no anula 

el negocio jurídico y s6lo da lugar a una acci6n de resarc~ 

miento de daños, reducci6n de la prestaci6n convenida o li

rnitaci6n de los efectos de §sta en raz6n directa de aquel 

que ha sido afectado por el engaño" . e 4 2 l 

El C6digo de 1928 hace distinci6n entre dolo y ma

la fe, distinci6n ~ue tiende a señalar los dos modos de ma

nifestarse el dolo. El consentimiento no es válido si ha si 

do sorprendido por dolo (Art. 1812) • "Se entiende por dolo 

en los contratos cualquier sugesti6n o artificio que se em

plee para inducir a error o mantenerse en él a alguno de 

los contratantes; por mala fe, la disimulaci6n del error de 

uno de los contratantes, una vez conocido" (Art. 1815). "El 

dolo o mala fe de una de las partes y el dolo que proviene 

de un tercero, sabiéndolo aquella, anula el contrato si ha 

sido la causa determinante de este acto jurídico" (Art.1816). 

"Si ambas partes proceden con dolo, ninguna de ellas puede 

alegar la nulidad del acto ni reclamarse indemnizaci6n" 

(Art. 1817). 

(42) Muñoz Luis. Derecho Mercantil. Tomo I. Ob. cit. Pág.177. 
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"La aceptaci6n y la repudiaci6n, una vez hechas, son 

irrevocables, y no pueden ser impugnadas sino en los casos de 

dolo o violencia" (Art. 1670). 

AUBRY & RAU , entienden por dolo, en materia de con-

tratos, todas las especies de maniobras o de artificios errpl~ 

dos por una persona para entorpecer a una y otra. 

"On en.tend pan. do.e., en ma.te11.e de eonvinft~n.S ~ .tou.t e.& 

ple e de manoevn.e.&, de n.e.&e.&, ou de: ~~~i~:~ee~,1;r~;tdy,l.& 
pelr..&onne poul!. en .tJr.ompel!. une au.tJr.eu: ,'¡4;3¡ 'r, ·; <:·;:· 

pa1r. une 

En México, el maestro Rojina Villegas considera como 

vicios de voluntad, el error y la violencia y tiene el mérito 

de estudiar estas causas que impiden la libre y consciente 

formaci6n y manifestaci6n del acto volitivo dentro de la tea-

ría del hecho jurídico, desde donde dominan y son aplicables 

a todos los diversos actos jurídicos, ya unilaterales ya hila 

terales. 

Textualmente dice: "Estudiaremos el dolo y la mala -

fe como vicios del consentimiento". (44J Enseguida señala que 

"propiamente hablando, el dolo no es en sí un vicio del con-

sentimiento. Vicia la voluntad s6lo en tanto que induzca a 

(43) Aubry & Rau . Ob. cit. Pág. 301. 

144) Rojina Villegas Rafael. Compendio de Derecho.Civil. Ant! 
gua Librería Robredo. México 1962. Tomo I. Capítulo s~ 
Pág 144. 
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a error, y que éste sea además, el motivo determinante de la 

misma. Es decir, el error puede tener dos causas: ser unerror 

que se llama fortuito, que no supone dolo en los contratan-

tes o en un tercero; o bien, ser un error que tiene como cau 

sa el dolo (error doloso) , que supone que uno de los contra-

tantes o un tercero han ejecutado un conjunto de maquinacio

nes o artificios precisamente para inducir a error a la otra 

parte " • e 4 5 ) 

Al igual que en el error ahora en el dolo, el artíc~ 

lo 44 del Reglamento del Art. 29 bis de la Ley Federal de Pro 

tecci6n al Consumidor establece, que la Secretaría de Comer

cio vigilará que la publicidad cumpla con los principios de 

la Ley en cita, bajo el apercibimiento de hacerse acreedor de 

las penas consecuentes si es sorprendido induciendo o engaña~ 

do al consumidor. 

2.2.3.3 LA VIOLENCIA 

La violencia física o psicol6gica (v.l4 cokpo.IU .lle.a.ta 

y vü a.n.lmo .<..e . .ta..ta.) "consiste en actos de fuerza , material 

o moral,que de ordinario hacen irnpresi6n en una persona razo 

(45) Rojina Villegas'Refael. Compendio de Derecho Civil. Ob. 
cit. P&g. 144.y 145. 
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nable, y que inspiran a la que es objeto de ella, un temor su

ficiente para obligarla a dar su consentimiento". (46) No irnp!_ 

de que el contrato sea válido porque el acuerdo de las partes 

existe, ya que una voluntad coaccionada sigue siendo esencial

mente voluntad ( c.oac.:t.a. vol.un.ta-O .tamen volun.ta-0 e-0.t) • 

La violencia puede presentarse material o moralmente. 

Será material cuando se obra por la fuerza produciendo un do

lor físico. Es moral la violencia cuando obra por amenazas que 

producen la intimidaci6n. La una o la otra son causas destruc

tivas de la libertad del consentimiento. 

La violencia existe cuando por el dolor o por la fuer 

za se coacciona la voluntad a fin de que se celebre un acto 

jurídico. 

La Ley Federal de Protección al Consumidor vela por 

los intereses de los consumidores protegiéndolos de aquellos 

comerciantes que mediante la intimidación o la violencia fí

sica intenten inducir a error a aquellos. 

Tanto la Secretar!a de Comercio corno la de Goberna

ción vigila el proceder de las empresas y comercios. 

(46) Eugenio Petit. Ob. cit. Pág. 327. 
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2.2.3.4 LA LESION 

El Derecho Romano postcl~sico, sanciona como un cua~ 

to vicio que puede afectar al consentimiento, a la lesión. 

Considerada como un abuso de la desigualdad humana en el or

den intelectual y social que produce un desequilibrio entre 

lo que se da y lo que se recibe. "Justiniano consideraba no 

válida una compra-venta que se hiciera por un precio menor de 

la mitad del valor objetivo". (La.eó-lo e110Jr.muó). (47) 

Principio que ha llegado hasta nuestros días, y que 

actualmente trata tanto al aspecto subjetivo-desigualdad en

tre las partes -como al objetivo- desproporción en las pre~ 

taciones. 

BAUDRY LACANTINERIE, siguiendo un criterio meramen

te objetivo, define a la lesión diciendo que es el perjuicio 

que recibe una de las partes en un contrato a título oneroso, 

en razón de la desigualdad existente entre las prestaciones 

recíprocas de los contratos. 

(47) Floris Margadant Guillermo. Ob, cit. Pág. 330 y 331. 
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El mismo Baudry afirma más adelante (48) que en pri~ 

cipio la lesi6n no es considerada como un vicio del consenti

miento y sostiene que la admisi6n de la lesi6n como causa ge

neral de rescisi6n de los contratos constituye un frecuente y 

funesto atentado contra la estabilidad en las relaciones jurf 

dico-comerciales, la cual representa, desde el punto de vista 

social, un interés de primer orden. Es probable que en el pe~ 

samiento de este civiljsta se inspiraron los autores de nues-

tro C6digo de comercio. 

La lesi6n para nuestro C6digo Civil vigente, está 

considerado como un doble vicio de doble tipo, objetivo y sub 

jetivo; es objetivo porque debe haber un lucro excesivo es-

ta es la parte objetiva de la figura de la lesión. Pero hay -

algo subjetivo: esa ganancia excesiva debe ser el resultado 

de la explotaci6n, de la miseria, de la ignorancia o de la -

inexperiencia de otro. 

La lesi6n puede invocarse por regla general, en los 

contratos conmutativos, pero no en los aleatorios, pues en 

estos las prestaciones no son equivalentes. En los contratos 

(48) C.F.R. G. Baudry-Lancantinerie. Précis de Droit Civil. 
L. Larose Editeur Paris. 1895. Tomo II. Título III. 
Pág. 567. 
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onerosos también puede invocarse la lesi6n, ya que las pres

taciones se determinan cuando se celebra el contrato. 

En materia mercantil, sin embargo, no existe la le

si6n como causa de invalidaci6n del contrato, dado que el p~ 

ligro de anulaci6n de los contratos mercantiles por esta ca~ 

sa ( o de rescisi6n como la llama también el artículo 385 

del C6digo de Comercio), introduciría inseguridad en lastr~ 

sacciones mercantiles y, además, no se compaginaría tal ac

ci6n con el prop6sito de lucro que regularmente alienta a 

las operaciones mercantiles. 

El artículo 385 del C6digo de Comercio en vigor es

tablece que "las ventas mercantiles no se rescindirán por 

causa de lesi6n; pero el perjudicado, además de la acci6n 

criminal que le competa, le asistirá la de daños y perjuicio:; 

contra el contratante que hubiere procedido con dolo o mali

cia en el contrato o en su cumplimiento". 

En raz6n de lo anterior, y toda vez que el C6digo -

de Comercio en vigor, claramente dispone que en materia mer

cantil no opera la lesi6n, en el contrato de autofinanciamien 

to tampoco podrá operar,independientemente de que la Secret~ 

ría de Comercio vigila el estricto cumplimiento drJ la práct! 

ca del contrato en cuesti6n. 
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2 .2 .4 CAPACIDAD EN EL ACTO JURIDICO 

De Diego escribe que, en el análisis del concepto 

de persona, se encuentran dos elementos: un ser o ~ub~t~a~ 

tum que sirve de apoyo a la personalidad, y una aptitud p~ 

ra soportar derechos y obligaciones. Esta 6ltima, es laque 

recibe el nombre de capacidad jurídica o capacidad de dere 

cho. (49) 

La capacidad es un elemento de validez de los co~ 

tratos; la incapacidad es una causa de invalidez que orig~ 

na la nulidad relativa del contrato o del acto jurídico en 

general. 

sí es un 

La capacidad no afecta la ~xistencia del contrato, 

requisito esencial del cons~timiento. El censen-

timiento se forma por el acuerdo de voluntades, esas volun 

tades deben ser de personas capaces. 

(49) C.F.R. Muñoz Luis. Derecho Mercantil. Tomo I. Ob. cit. 
Pág. 214. 
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La capacidad es la aptitud jurídica para ser sujeto 

de derechos y de deberes. 

La capacidad se adquiere desde la concepci6n, y de~ 

de ese momento acompaña al sujeto hasta la muerte. La capaci

dad es una cualidad jurídica, es la aptitud general para ser 

sujeto de derechos y obligaciones. La capacidad en el Derecho 

Civil Mexicano, se divide en capacidad de goce, y capacidad 

de ejercicio. 

GUTIERREZ Y GONZALEZ, señala que (50) la capacidad 

de goce es la aptitud jurídica para ser sujeto de derechos y 

deberes. Y que, la capacidad de ejercicio, es la aptitud ju-

rídica de ejercitar o hacer valer los derechos que se tengan 

y para asumir deberes jurídicos. 

Por regla general tienen capacidad de ejercicio to-

das las personas, salvo, las expresamente exceptuadas por la 

Ley (Artículo 1798 del C6digo Civil), en cuyas hip6tesis ex-

cepcionales se encuentran las menores de 18 años, los sordo-

mudos analfabetos, los ebrios consetudinarios y los dementes 

sujetos a interdicci6n (Art. 450 del C6digo Civil). 

(50) C.F.R. Gutiérrez y González Ernesto Ob. Cit. Pág. 327 y 
sigts. 
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Por otra parte, la capacidad en materia mercantil en

cuentra su fundamento en el artículo tercero del C6digo de Co

mercio y que exige al comerciante capacidad legal que presupo

ne la civil. El artículo mencionado señala que "se refutan en 

Derecho comerciantes las personas que, teniendo capacidad le

gal para ejercer el comercio, hacen de él su ocupaci6n ordin~ 

ria", El artículo 4° establece que las personas que acciden

talmente, con o sin establecimiento fijo hagan alguna opera

ci6n de comercio, aunque ro son en derech:> comerciantes, quedan, 

sin embargo, sujetas por ella a las leyes mercantiles. Ser~n 

por lo tanto, sujetos de Derecho Mercantil, aunque no sean en 

derecho comerciantes, como dice el legislador, las personas 

que accidentalmente hacen alguna operaci6n de comercio. 

La capacidad de la persona para ejercer el comercio, 

es un requisito que ha sido exigido en nuestra tradici6n jurf 

dica mercantil y que impone la conclusi6n de que· en Derecho 

Uexicano s6lo es comerciante la persona que tenga capacidad 

de actuar como tal, es decir, que tenga facultad de contratar 

y obligarse por sf mismo (o por representante que nombre) , o 

sea, aquella persona que tenga la capacidad de ejercicio, que 

se manifiesta personalmente en la facultad de reclamar el cum 

plimiento de los derechos (legitimaci6n activa), o responder 

directa o personalmente del cu~plimiento de las obligaciones 

(legitimaci6n pasiva) • 
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No podrán ejercer el comercio, ni por tanto ser co

merciantes o actuar como tales, el menor de 18 años, los ma

yores de edad privados de inteligencia por la locura, idio

tismo o imbecilidad, aan cuando tengan intervalos lGcidos; 

los sordomudos que no sepan leer ni escribir, y; los ebrios 

consuetudinarios y los drogadictos (art. 450 del C6digo Ci

vil para el Distrito Federal). 

Todas las personas que tienen incapacidad natural 

y legal, estarán sujetos a la tutela. El menor estará suj~ 

to a la patria potestad o tutela. Ni aquel, ni estos pue

den ser, ni actuar, como comerciantes en cuanto carecen de 

la capacidad legal para ejercer el comercio. 

Es capaz para contratar en el autofinanciamiento 

aquella persona que goza de capacidad legal de goce o eje~ 

cicio, y que pueda por tanto obligarse y cumplir con su~ 

deberes y derechos por sí mismo. 

2.3. CLASIFICACION DEL CONTRATO DE AUTOFINANCIAMIENTO 

2.3.1 BILATERAL 
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El contrato bilateral en un sentido propio o escri

to, es aquel en el cual no solo existen obligaciones derivadas 

del contrato a cargo de una y de otra parte, sino que, además, 

es menester que tales obligaciones sean recíprocas (Art. 1836 

y 1949 del C6digo Civil), lo que implica que debe de haber una 

estrecha interdependencia de la obligaci6n a cargo de una par

te y de la obligaci6n a cargo de la otra parte, de tal forma 

que si una de dichas obligaciones, no nace al celebrarse el co~ 

trato de origen, tampoco nace la obligaci6n a cargo de la otra 

parte. Esta interdependencia no solo es necesaria al momento de 

perfeccionarse el contrato, sino que debe perdurar hasta la ej~ 

cuci6n del mismo. 

Toda vez que en el contrato de autofinanciamiento 

existen obligaciones a cargo de una y otra parte, ya que estas 

obligaciones son recíprocas, este contrato es bilateral. 

2.3.2 ONEROSO 

El artículo 1837 del C6digo Civil para el Distrito 

Federal, determina que un contrato será oneroso si se estipu

lan provechos y gravámenes recíprocos. 
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En el contrato oneroso cada uno de los contratantes 

prometen algo o dan algo a cambio
1
de otra promesa o de otra 

cosa que recibe. Es decir, existe una reciprocidad en cuanto 

a los provechos, en cuanto a las ventajas, y también en cuan 

to a las cargas y gravámenes. 

Por tal raz6n el contrato de autofinanciamiento es 

un contrato oneroso ya que se estipulan provechos y grav~me

nes para ambas partes. 

2.3.3 CONMUTATIVO 

Es conmutativo un contrato, cuando las prestaciones 

que se deben las partes son ciertas desde que se celebra el 

mismo, de tal suerte que las partes pueden apreciar inmedia-

tamente el beneficio o la pérdida que les cause éste. 

"Los contratos son conmutativos cuando las ventajas 

que ellos proporcionan a las partes son ciertas y suscepti

bles de apreciaci6n inmediata: hay entre ellos una especie 

de compensaci6n recíproca, que no depende de eventualidad al 

guna". (51) 

(51) M. salvat Raymundo. Tratado de Derecho Civil Argentino. 
Tomo ~De las Fuentes de las Obligaciones. Tipográfica 
Editora Argentina, 1954, Buenos Aires. Pág. 43. 
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RAYMmlDO fil. SALVAT, en su tratado de Derecho Civil 

Argentino, manifiesta "que en un contrato normalmente conmut~ 

tivo, pueden insertarse cláusulas que le den un cierto carác

ter aleatorio; corresponde en tal caso a los jueces y tribun~ 

les apreciar el alcance de esas disposiciones, para resolver 

si el contrato debe considerarse total o parcialmente aleato-

rio". ( 52 l 

LOZANO NORIEGA define al contrato aleatorio como -

"aquel contrato en el cual, en el momento de su celebraci6n 

no es posible determinar el monto de la ganancia o de la pér-

dida, o mejor dicho el carácter de perdidoso o ganancioso de 

los contratantes. Porque la determinación de estas dos circuns 

tancias o de cualquiera de ellas, depende siempre de un acon-

tecimiento incierto. Este puede ser de tres clases: 1.- Condi 

ci6n (acontecir.1iento futuro e incierto); 2 .- Plazo, siempre 

que éste sea incierto; entonces el acontecimiento sería de r~ 

lizaci6n cierta, pero incierto sería el momento de su realiza 

ci6n. Por esto se distingue el plazo de la condici6n; 3.- Por 

último, también ese acontecimiento pasado; que se supone des

conocido áe los contratantes, o de uno de ellos. En las tres 

hipótesis, el alea es recíproca, hay la posibilidad de ganar 

o de perder para cada uno de los contratantes". ( 53 l 

(52) M. Salvat Raymundo. Ob. cit. Págs. 45 y sigts. 

(53) Lozano Noriega Francisco.Cuarto Curso de Derecho Civil, 
Contratos, Asociación Nal·tunal de Notariado Mexicano, 
A.C. México 1970 Págs, 45 y siqtB. 
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La entrega del bien o la realizaci6n del servicio en 

el contrato de autofinanciamiento, está sujeto a un plazo,que 

puede ser desde el momento de la realización o hasta la fina

lización del contrato. La entrega está condicionada al resul

tado del sorteo correspondiente. 

Asimismo, el precio está sujeto a una condici6n. El 

integrante del grupo está obligado a pagar una determinada 

cantidad mensual de dinero condicionado a que el bien o servi 

cio no suba o baje de precio. 

Podría presentarse la duda de que si el contrato de 

autofinanciamiento es un contrato conmutativo o es un contra 

to aleatorio por las razones anteriores. Este contrato, es 

un contrato conmutativo ya que los provechos y gravámenes 

que genera para las partes son ciertos y conocidos desde la 

celebración misma del contrato, sin embargo, este contrato e~ 

tá sujeto a las condiciones y plazos mencionados anteriormen

te, que le imponen matices distintos. 

2.3.4 INNOMINADO 

Es el contrato de autofinanciamiento un contrato in

nominado, toda vez que no está debidamente reglamentado en 
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ninguna ley sustantiva (C6digo Civil y/o C6digo de Comercio) . 

Por lo ·tanto, este contrato se rige "por las reglas generales 
. ', .' .'; 

de los contra tos, por las estipula.cienes ,de . las ·partes y, en 

lo que fuesen omisas, por las disposiciones del contrato con 

el que tenga más analogía de los reglamentados" (Art. 1858 

del C6digo Civil). 

También es considerado como innominado, toda vez 

que, hasta la fecha no tiene un nombre determinado y especf. 

fice. 

Los contratos innominados son aquellos que la Ley 

no designa bajo una denominaci6n especial; son contratos me-

nos frecuentes que los nominados, pero que están amparados 

por el principio de la libertad de las convenciones, en tanto 

estos contratos no contengan cláusulas contrarias al orden pQ 

blico o las buenas costumbres, ellos deben ser respetados y 

obligatorios al igual que los nominados. (54) 

(54) C.F.R. M. Salvat Raymundo. Ob. cit. Pág. 43. 
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2.3.5 FORMAL 

Los contratos formales son aquellos a los que la Ley 

exige determinada forma para su validez (Art. 1833 del C6digo 

Civil). La forma requerida en el contrato de autofinanciamiento, 

es la escrita, como qued6 determinada anteriormente. 

2.3.6 ADHI:SION 

"Se cesigna con este nombre aquellos contratos en los 

cuales una de las partes impone una f6rmula de redacci6n prepa

rada de antemano, que la otra parte deberá aceptar o· rechazar, 

pero no puede modificar". (55) 

Los caracteres de los.contratos de adhesi6n (56) y 

que Planiol, entre otros autores, enumera los siguientes: 

1°.- La oferta tiene un carácter general y permanen-

te; 

2°.- La oferta se presenta bajo la forma de un con

trato tipo, impreso de antemano, con cláusulas que guardan entre sí 

(55) Salvat M. Raymundo. Ob. cit. Pág. 249 y sigts. 

(56) c.F.R. Salvat M. Raymundo~ob. cit. Págs. 249 y sigts. 



- 80 -

relaciones estrechas y que generalmente crean una situaci6n de 

inferioridad para el adherente; 

3°.- El contrato contiene una serie de estipulacio

nes que en conjunto tienden a agravar la situaci6n jurídica y 

'las obligaciones del adherente, en tanto que limitan consider~ 

blemente las responsabilidades del oferente. 

Se ha discutido la naturaleza jurídica de estos con-

tratos, formándose dos teorías radicales y una intermedia. 

a) Le6n Duguit, Saleilles, Sall~, etc. sostienen que 

en realidad no hay un verdadero contrato, porque la voluntad l! 

bre de una de las partes puede considerarse que falta: el adhe-

rente debe aceptar o rechazar en block las cláusulas que se les 

proponen, pero no puede discutirlas ni modificarlas parcialrren-, 
te. Se ha dicho dentro de ese orden de ideas,que estos contra

tos deb!an más bien llamarse "actos de adhesi6n". 

b) Planiol, J6serand, Baudry-Lacantinerie, Colín Ca

pitan, etc., piensan que si bien en estos contratos es fácil que 

se produzcan abusos, el acuerdo de las partes existe y es este 
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acuerdo lo que constituye la base y la idea esencial de la no

ci6n misma del contrato. En este sentido, se sostiene que hay 

un verdadero contrato y que la presi6n o la superioridad de li 

bre voluntad que puede existir de parte del oferente, no auto

riza a crear una presunci6n de que el consentimiento de laotra 

parte haya sido viciado o carezca de libertad. 

c) En una opini6n intermedia, sin abandonar la idea 

del contrato, se sostiene que es necesario distinguir dos cla

ses de cláusulas: las esenciales, las cuales se considera que 

el adherente debe haber pensado y analizado con toda libertad 

y que quedan en el dominio contractual y que tienen que ser a~ 

solutamente respetadas; y las accesorias, que se hacen entrar 

en el campo puramente del oferente y respecto a las cuales los 

jueces estarían habilitados para mantenerlas o no, segan las 

circunstancias y la voluntad real de los contratantes. 

La Ley Federal de Protecci6n al Consumidor entiende 

por contrato de adhesi6n "aquellos cuyas cláusulas hayan sido 

aprobadas por alguna autoridad o redactadas unilateralmente 

por el proveedor, sin que la contraparte, para aceptarlo, pue

da discutir su contenido" (Art. 4°) . 
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El artículo 63 de la misma ley vigila que los contr~ 

tos de adhesi6n no contengan cláusulas que establezcan presta

ciones dasproporcionadas a cargo de los integrantes del grupo o 

les impongan obligaciones inequitativas. La misma atribuci6n se 

ejercerá respecto a las cláusulas uniformes y generales o esta~ 

darizadas de los contratos hechos en formularios, machotes o re 

producidos en serie mediante cualquier procedimiento y, en gen~ 

ral, cuando dichas cláusulas hayan sido redactadas unilateral

mente por el proveedor del bien o servicio sin que la contrapa~ 

te tuviera posibilidad de discutir su contenido. 

En el contrato de autofinanciamiento todas las cláu

sulas que se contengan son previamente autorizadas por la Seer~ 

taría de Comercio. Esta Secretaría vigila y protege, en este 

sentido, los intereses de los consumidores. La empresa autofi

nanciadora no podrá en ningdn momento establecer cláusula algu

na que contenga desproporci6n de provecho para las partes. 

Por otro lado, la Secretaría de Comercio, además de 

proteger en este sentido los intereses de los solicitantesfija 

el monto del precio del contrato, a fin de que_la empresa no 

suba arbitrariamente el valor comercial de los bienes y servi

cios. 
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El valor comercial o precio, es el cumplimiento (pa

go) que se resuelve en la ejecuci6n de la prestaci6n debida en 

cada caso; el entregar la cosa debida, en las obligaciones de -

entregar; el cumplir determinados actos, en las obligaciones de 

~c~. 

Entre las obligaciones de g~nero son típicas las que 

tienen por objeto una suma de dinero. En tal caso, el cumplimiE!!_ 

to consiste en pagar la suma (nume4atio peeuniae-pago con nume

~a4io) al acreedor (pago ~t4ieto ~en~u) y tiene efecto liberato 

rio para el deudor. 

Los dos requisitos que debe satisfacer el precio,son 

que sea cierto y que sea en dinero. 

Por precio cierto se entiende un precio verdadero, 

real, serio, justo, en oposici6n al precio ficticio. Tambi~n 

puede entenderse que sea determinado o determinable. El precio 

puede ser fijado por las partes o por un tercero. 

El que el precio deba ser justo, sea que lo conve~ 

gan las partes o que lo fije un tercero, es un requisito esen 
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cial, y que, como dice Guti~rrez Fernández (57) el precio que no 

guardase proporci6n con el verdadero valor de la cosa no sería 

verdadero precio. Por la notoriedad de este requisito, afirma d!. 

cho autor, no hay ley que terminantemente lo declare. Legislado

res y jurisconsultos hablan de ~l como un supuesto necesario. 

(58) 

El segundo requisito del precio es que sea precisa-

mente en dinero. Se entiende por precio en dinero el que se 

pacta en moneda que, de acuerdo con .la ley monetaria, tenga P2 

der liberatorio respecto de la cantidad que deba pagarse. 

Es importante destacar, que en el contrato de auto-

financiamiento, el precio es fijado por un tercero. 

Es perfectamente legítimo que el precio de un con-

trato definitivo de compraventa, por ejemplo, sea fijado por 

un tercero, en t~rminos del artículo 2251 del C6digo Civil p~ 

(57) C.F.R. c6digos o Estudios Fundamentales sobre el Derecho 
Civil Espafiol. Segunda Edicl6n, Madrid.1t11; Tomo IV. 
Pág. 272. 

( 5 a l e . F • R • Lo e • e i t . 
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ra el Distrito Federal. Es indudable que la actuación del 

tercero deberá estar persuadida por la conformidad a la 

buena fe y a los usos que impone, con valor de un princi-

pio general de Derecho de las obligaciones, dispuesto en 

el Artículo 1796 del Código Civil. 

Fijado el precio por un tercero, no podrá ser 

rechazado por los contratantes, no obsta lo dispuesto 

por el artículo 2252, sino de com~n acuerdo, ya que, es in 

concluso que cualquiera de las partes puede rechazar, o co 

mo dice Planiol y Ripert(S9), pedir la nulidad de la fija-

ci6n del precio "si el tercero ha excedido los límites de 

su misión, ha incurrido en dolo hacia una de las partes o 

ha cometido error manifiesto". 

En nuestro sistema jurídico pueden las partes co~ 

venir en que el precio y en general la prestación, sea dete~ 

minada por un tercero. Pueden las partes convenir que el te~ 

cero actae segan su mero arbitrio, segGn su criterio subjet~ 

vo, o bien que actae conforme a criterios objetivos de equi-

dad. Si nada se dice expresamente se presume el arbitrio de 

equidad, el akbit4~un botti vi4~.(60). 

(59) C .F .R. Derecho Civil. Torno X. Los Contratos Ciyi_7,~,,s_. Págs. 
12 y 13. . ·,-.;•'··"· 

(60) c.F.R. El Arbitrio de un,.Tercero en lo~,·é~~~dÚ;:~-.J~rfdicos. 
Bosch, casa Editorial. IÍárcelona 19S7 .. Págs. J32;y sigts. 
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El precio en el contrato de autofinanciamiento es 

fijado por un tercero de acuerdo al valor comercial que ten

ga el bien o el $ervicio. Este precio, posteriormente es au

torizado, si reune los requisitos establecidos por la ley,por 

las Secretarías de Estado autorizadas para ello. El valor 

(precio) que convengan (el tercero y Secretarías de Estado) 

será el precio que tenga el bien o el servicio en el momento 

de la iniciaci6n del grupo y que se reajustará en proporción 

a las variaciones de los precios de dichos bienes o servicios, 

en cuyo caso los integrantes del grupo tendrán la obligaci6n 

a cubrir la cantidad por concepto de aportaci6n que resulte. 

(Art. 12 del Reglamento del Articulo 29 bis de la Ley Federal 

de Protecci6n al Consumidor) , 

El precio no podrá ser rechazado por los contrata~ 

tes, aunque los mismos estén de coman acuerdo. El precio es fij~ 

do por un arbitrio de equidad, toda vez que el arbitrio actGa 

como mandatario de los contratantes que aceptan de antemano 

su apreciaci6n • 

. El arbitrio por equidad tiene justificaci6n perfe~ 

ta, dentro del más estricto razonamiento te6rico y con una ba 

se'indudable en el derecho comparado. Tiene un parecer obje

tivo, un criterio imparcial y justo. 
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El precio en el contrato de autofinanciamiento se 

integra por la suma de gastos de administraci6n,aportaciones 

primas de seguro de vida, cuota de inscripci6n, gastos de e~ 

trega, seguro contra robo, siniestro o daños, permisos, etc. 

En tal virtud, el contrato de autofinanciamento -

está sujeto a la revisi6n y aprobaci6n de las Secretarias de 

Comercio y Gobernaci6n. Las partes no podrán, en ningdn me-

mento y bajo ninguna circunstancia variar el contenido de 

las mismas. Sin embargo; dicho contrato es justo para ambas

partes, ya que las Secretarias de Corrercio y Cobernaci6n lo re 

visan, protegiendo tanto los intereses de la una como de la 

otra. La empresa deberá presentar el contrato para su aprob~ 

ci6n a estas Secretarias de Gobierno y ya autorizado, si no 

contiene cláusula contraria a la Ley, a la moral y a las bue 

nas costumbres, podrá contratar como los solicitantes de él 

mismo, quienes podrán aceptarlo,lo que dará lugar al acuerdo 

de voluntades,formándose así el contrato de autofinanciamien 

to con sus propios elementos y características. 

2.3.7 EJECUCION SUCESIVA 
/ 

"Los contratos en cuanto al factor "duraci6n de su 

ejecuci6n", pueden ser clasificados en tres grupos: 1°.- Con-
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tratos de ejecuci6n instantánea, cuando ésta se produce en un 

tiempo Gnico, aunque sea a plazo, por ejemplo; la venta deuna 

finca, el préstamo de una suma de dinero que debe devolverse 

en una determinada fecha; etc.; 2°.- Contratos de ejecuci6n 

sucesiva, cuando las prestaciones a cargo de una o ambas son 

de carácter continuado o repetido y deben cumplirse en peri6-

dos convenidos, por un tiempo determinado o indeterminado,por 

ejemplo: la locaci6n, el contrato de trabajo, etc.; 3°.- Con

tratos de ejecuci6n escalonada, cuando ellos deben de cumpli~ 

se fraccionadamente, en épocas diferentes, por ejemplo: la 

venta de mercaderfas a entregar por lotes en diferentes épo

cas". (61) 

En los contratos de ejecuci6n sucesiva, las prest~ 

cienes de las partes o por lo menos, la de una de ellas, se 

van ejecutando momento a momento, durante todo el tiempo de 

vigencia del contrato. 

De los contratos de ejecuci6n sucesiva se requiere 

a saber: 

(61) Salvat.M. Raymundo. Ob. cit. Pág. 47. y sigts. 
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a) Que las prestaciones a cargo de las partes sean 

de carácter continuado o repetido. 

b) Que las prestaciones se cumplan en peri6dos con 

venidos. 

En el contrato de autofinanciamiento encuanto a la 

duraci6n de su ejecuci6n, se encuentran dentro de la califi

caci6n de los contratos de ejecuci6n sucesiva. En efecto, los 

integrantes del grupo están obligados a pagar a la empresauna 

cantidad mensual durante un tiempo determinado, el tiempo que 

se haya fijado en el contrato de origen (Art. 5ºfracci6n IV y 

VIII). La empresa, dentro de sus obligaciones está compelida 

a celebrar mensualmente reuniones y sorteos· a fin de adjudi

car los bienes o servicios a los integrantes del grupo que re 

sulten ganadores del sorteo previamente establecido (Arts. 23 

24, 25, 26 y 27). 

Tanto los integrantes del grupo como la empresa, -

están obligados a repetir mensualmente y en forma id~ntica sus 

obligaciones contractuales. Las prestaciones a que las partes 

están obligadas a cumplir están establecidas en el contrato 

de origen. 
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2.3.8 MIXTO O COUPLEJO 

"Los contratos mixtos son aquellos contratos unita

rios que en su.estructura intervienen diversos elementos de va 

rios contratos yá sean nominados o innominados". (G2l 

Por lo tanto, "un contrato mixto o complejo es aquel 

en el que se hacen caber prestaciones que corresponden a diver 

sos tipos de contratos; en un solo contrato, pero engloba, pr~ 

duce o genera prestaciones que corresponden a diversos tipos 

de contratos en particular". (63) 

Los contratos nominados se presentan en formas sim-

ples y definidas. Los contratos innominados en cambio pueden 

aparecer como una forma simple distinta de los contratos nomi

nados o como la reuni6n o fusi6n de dos contratos nominados o 

(62) Zamora y Valencia Miguel Ang~L •. Ob. cit. Pág. 56 • 
. . ·. . 

(63) Lozano Noriega:;Francis''éo. Ob •. cú •. Pág. 80 • 
.. _.;. 
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la combinaci6n de elementos separados de ellos. Estos se rigen 

por las reglas generales sobre los contratos y el fin persegu~ 

do en la operaci6n jurídica. 

El contrato de autofinanciamiento es un contrato 

mixto o complejo y se rige por las reglas generales de los con 

tratos, por las estipulaciones de las partes y, en los que fue 

ron omisas, por las disposiciones del contrato con el que ten

ga más analogía de los reglamentados. 

2.3.9 PRINCIPAL 

El contrato de autofinanciamiento es un contrato 

principal toda vez que para su existencia y validez no depende 

de una obligaci6n preexistente o de un contrato previamente c~ 

lebrada; es decir, son contratos que tienen existencia por sí 

mismos. 



e A PI r.u L. o rzz 
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3.1. OBLIGACIONES DE LOS CONTRATANTES 

Cabe iniciar la presente exposici6n, señalando que 

la obligaci6n romana surgi6 en el campo de los delitos. 

"Originalmente, la comisi6n de un delito hacía sur 

gir, a favor de la víctima o de su familia, un derecho de ven 

ganza, el cual, meduante una "composici6n", podía transforma!:_ 

se en el derecho de la víctima o de su familia a exigir cier

ta prestaci6n del culpable o de su familia. Como garantía del 

cumplimiento de tal prestaci6n, un miembro de la familia del 

culpable quedaba ob-ligatu-0 1 o sea atado en la domu-0 de la 

víctima, como una especie de rehén. Por tanto, la obligaci6n 

antigua era una "atadura" en garantía del cumplimiento de pre~ 

taciones nacidas de delitos". 

El crecimiento de las comunidades propici6 las tra~ 

sacciones econ6micas entre las domu-0 1 celebrándose préstamos 

entre paterfamilias, y toda vez que los acreedores querían go

zar de ciertas garantías en el cu~plimiento de estas operacio

nes, se traslad6 la "atadura" del campo penal al incipiente de 

recho privado. 

(64) Margadant s. Guillermo Floris. ob. cit. Pág. 301. 
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El encarcelamiento privado por deudas civiles fué 

modificado por la "Le.x Poe..te.lla Pa.püla." en el año 326 a. de 

J.C. El deudor ·de un préstamo, s6lo respondía con sus bie

nes y no con su vida o libertad (principio consagrado en nues 

tra constituci6n en el artículo 17). (65) 

Las instituciones de Justiniano definieron a la 

obligaci6n corno "obUga..tlo e.-6.t .lu.Ji.ü vú1c.utum qua ne.c.e-66.l.t~ 

.te a.d6.ttr.lnglmutr. a.l.lc.ulu6 -6olve.nda.e. tr.e.i 6ec.undum no6.ttr.ae c..l

v.l.ta..tü luir.a.". (66) o sea, "la obligaci6n es un vínculo ju

rídico que nos constriñe en la necesidad de pagar alguna co 

sa, conforme a las leyes de nuestra ciudad". (67) 

En ocasiones se utilizan los vocablos "derecho de 

crédito" y ''derecho personal" como sin6nirnos de la palabra 

"obligaci6n", denominaciones que obedecen a la posici6n que 

se considere del vínculo o relaci6n jurídica creado entre 

las partes que intervinieron en la obligaci6n. Así si la rel~ 

ci6n se ve desde el ángulo de que "puede exigir" se habla del 

"derecho de crédito", si se aprecia desde la posici6n del 

deudor, del que "debe cumplir" se llama "obligaci6n". (68) 

(65) C.F.R. Margadant s. Guillermo Floris. Ob. cit. P~g.302. 

(66) Idem. Pág. 300. 

(67) Rojina Villegas Rafael. Vol. I. Ob. cit. Pág •. 10.~ 

(68) c.F.R. Guti~tr~z y G~nzález Ernesto. Ob. cit. Pág. 19. 
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COLIN ET CAPITANT establece que "la obligación o de-

recho de crédito es un vínculo de derecho entre dos personas en 

virtud del cual el acreedor puede constreñir al deudor sea a P! 

garle una suma de dinero o a entregarle una cosa, sea a ejecu-

tar una prestación que puede consistir en hacer alguna cosa o 

abstenerse de un acto determinado", (69) 

POTHIER la define como "un vínculo de derecho que 

nos sujeta respecto de otro a darle alguna cosa o hacer o no 

hacer alguna cosa". (70) 

PLANIOL afirma que "la obligaci6n es una relación j!! 

r!dica entre dos personas, en virtud de la cual una de ellas, 

llamada acreedor, tiene el derecho de exigir cierto hecho de 

otra que se llama deudor" • ( 71 J 

(69) Borja Soriano Manuel. Ob. cit. Pág. 70 

(70) Idem. Pág. 69, '··, 

(71) Rojina Villegas Rafael vo{ I, Ob. cit. Pág. 12 •. 

_,:. 
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BONNECASE, refiriéndose al derecho de crédito, lo 

define como "una relaci6n de derecho en virtud de la cual 

una persona (el acreedor) tiene el poder de exigir de otra 

(el deudor) la ejecuci6n de una prestaci6n determinada, pos! 

tiva o negativa y susceptible de valorizaci6n pecuninaria". 

(72) vale la pena mencionar, que las obligaciones de dar siem 

pre podrán valorarse; las obligaciones de hacer o no hacer im 

plican satisfacciones morales o espirituales, en algunas oca

siones, pueden ser susceptibles de valorizaci6n pecuniaria. 

BORJA SORIANO refiriéndose a la obligaci6n, la de

fine "como la relaci6n jurídica entre dos personas, en virtud 

de la cual una de ellas, llamada deudor, queda sujeta para 

con otra, llamada acreedor, a la prestaci6n o a una abstenci6n 

de carácter patrimonial que el acreedor puede exigir al deu

dor". (73) 

GUTIERREZ Y GONZALEZ manifiesta que "la relaci6n 

jurídica que se establece entre un~ persona llamada acreedor, 

que puede exigir, de otra llamada deudor, que debe cumpli~ 

(72) Rojina Villegas Rafael. Vol. I. Ob. cit. Pág. 14 

(73) Inidem. 
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una prestaci6n patrimonial de carácter pecuniario o moral". 

(74) Este autor considera que en el campo del derecho el p~ 

trimonio está integrado por dos grandes ámbitos: el pecuni~ 

rio y el afectivo o moral. 

Los elementos de la obligaci6n son tres, a saber: 

I.- Sujetos. 

II.- Relaci6n Jurídica. 

III.- Objeto. 

El elemento sujeto está integrado por dos volunta

des jurídicas: una que tiene derecho de exigir y que recibe 

el nombre de acreedor o sujeto activo, y otra que debe pres

tar el objeto de la obligaci6n, que debe cumplir, denominada 

aeudor o sujeto pasivo. 

El sistema francés entiende por relaci6n jurídica 

"la situaci6n que es protegida por el derecho objetivo, y que 

da al acreedor la facultad de ejercitar una acci6n para obte

ner la prestaci6n debida, o su equivalente. (75) 

(74) Gutiérrez y Gonzalez Ernesto, Ob. cit. Pág. 19. 

(75) Gutiérrez y González Ernesto. Ob. cit. Pág. 56. 
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El sistema alemán, más elaborado, distingue dos mome~ 

tos en la relaci6n jurídica: el primero, se reduce a la facultad 

del acreedor para poder exigir y al deber del deudor de cumplir 

(situación caracterizada por el vocablo "sc¡.¡ULD"); el segundo, 

surge cuando existiendo la obligación del deudor incumple, pu-

diendo el acreedor ocurrir ante la autoridad para pedir el cum-

plimiento forzoso. (76) 

El objeto de la obligación se clasifica en directo e 

indirecto. 

El objeto directo consiste en la prestación positi-

va o negativa, como forma de conducta. 

El objeto indirecto puede tener tres acepciones: 

a).- La cosa que el deudor debe dar. 

b) .- El hecho de que el deudor debe cumplir. 

c) .- El hecho del cual debe ~hstenerse el deudor. 

Las obligaciones surgen de determinados hechos a los 

que el derecho considera como fuentes de ellas. 

(76) C.F.R. Gutiérrez y González Ernesto. Ob. cit. PátJ. 56 y 
sigts. 
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El Código Civil vigente, comprende en el Título deno

minado "Fuentes de las Obligaciones", al convenio, a la declara

ción unilateral de voluntad, al enriquecimiento ilegítimo, a la 

gestión de negocios, a los hechos ilícitos (incluyendo en ellos 

al abuso del derecho y a las responsabilidades objetiva) y alries 

go profesional. 

El hecho o circunstancia que afecta la existencia y 

exigibilidad de la obligación, y hasta su extinción es lo que 

se conoce con el nombre de modalidad. 

Habrá por tanto obligaciones condicionadas, esto es, 

con condición suspensiva ("cuando de su cumplimiento depende la 

existencia de la obligación", artículo 1939 del Código Civil en 

vigor) y con condición resolutoria ("cuando cumplida resuelva -

la obligación, volviendo las cosas al estado que tenían, corno 

si esa obligación no hubiere existido", Art. 1940 del Código C~ 

vil vigente); obligaciones con condición imposible, tanto físi

ca como jurídicamente; obligaciones a plazo o t~rmino; obligaci~ 

nes con modo o carga; obligaciones conjuntivas, que "es aquella 

que tiene por objeto varias prestaciones, todas las cuales de

ben ser cumplidas por el deudor"; (77) obligaciones alternati-

(77) c.F.R. Gutiérrez y González Ernesto.Oh. cit. Pág. 679. 



- 100 -

vas y que "se presenta cuando el objeto de la obligacic:'.5n es mú!_ 

tiple, homogéneo o heterogéneo, y el deu~or cumple con dar una 

de las prestaciones que forman ese objeto plural"; (78) oblig~ 

cienes facultativas, "fenc:'.5meno jur.1'.dico por el cual en una obli 

gacic:'.5n con objeto unitario, el deudor está facultado o autoriza 

do, para subsistir a su arbitrio el objeto debido por otro"; 

( 79 l obligaciones mancomunadas, "cuando hay pluralidad de deud9._ 

res o de acreedores, tratándose de una misma obligacic:'.5n, existe 

la mancomunidad"; (80) obligaciones solidarias; obligaciones d! 

visibles e indivisibles, son cuando tienen por objeto prestaci9._ 

nes susceptibles de cumplirse parcialmente y son indivisibles 

si las prestaciones no pudiesen ser cumplidas si no por entero 

( 81) • 

3 .1.1 OBLIGACIONES DE LA EMPRESA 

1.- La empresa tiene obligación de recibir las soli-

citudes formuladas por los interesados a fin de integrar el gr~ 

po (Art. 6 y 7 del Reglamento al artículo 29 bis de la Ley Fede 

ral de Protección al Consumidor) . 

(78) Gutiérrez y González Ernesto. Ob. cit; Pág. 681. 

(79) Gutiérrez y González Ernesto. Ob. cit. Pág. 694. 
·, .... ·' ,.- ··'• 

(80) Artículo 1984/d~l' Cód~go · dv.i1·: par'á~el Di,s.fdto J)'ederal. 

(81 l Artículo 2003' del ·código ci vn para; el. 6i~t~!t~ .Federal. 
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2.- La empresa está obligada a notificar dentro del 

término de quince días naturales al solicitante su aceptaci6n 

o rechazo al sistema, indicándole el lugar, fecha y hora en q.li\ 

se celebrará la primera reuni6n de adjudicaci6n (Art. 7 frac

ci6n II). 

3.- Obligaci6n de entregar al solicitante aceptado 

un tanto del contrato y un folleto explicativo del sistema de 

autofinanciamiento. Además, para el caso de que el integrante 

del grupo extraviare su contrato o recibos de pago, la empre

sa tendrá obligaci6n de proporcionarle las copias debidamente 

autorizadas (Art. 44). 

4.- Deberá garantizar ante la Secretaría de Comer

cio el oportuno suministro de bienes y/o la prestaci6n de los 

servicios con cualquiera de los supuestos contenidos en el ar 

t!culo 45 del presente reglamento. 

5.- Deberá notificar a los integrantes del grupo, 

por el medio más id6neo aprobado por la Secretaría de Comer

cio, las modificaciones por concepto de aportaciones, gastos 

de administraci6n, primas de seguro de vida y .demás cargos 

que estén estipulados en el contrato (Art. 15). 
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6.- Una vez constituido el grupo la empresa deberá 

contratar el seguro de vida correspondiente a favor de los be 

neficiarios designados por los integrantes del grupo (Art. 

16). 

7.- La empresa est& obligada a celebrar en los té~ 

minos del contrato, las reuniones de adjudicación de los bie

nes o servicios materia del contrato. La primera reunión debe 

rá ser celebrada dentro de los setenta y cinco días naturales 

siguientes a la firma del respectivo contrato (Art. 8 y 23). 

8.- La empresa está obligada a· notificar a todos y 

cada uno de los integrantes del grupo, por cualquie~ medio 

id6neo y con la debida anticipación, el día, hora y lugar en 

que han de celebrarse las reuniones o actos de adjudicación 

de los bienes o servicios materia del contrato (Art. 24). 

9.- Está obligada la empresa a informar a la Se

cretaría de Comercio y de Gobernación, con una anticipación 

mínima de cinco días, el día, hora y lugar en que ha de ce

lebrarse la reuni6n para la adjudicación de los bienes o 

servicios (Art. 25) , 
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10.- La empresa está obligada a entregar los bie

nes o la orden de prestaci6n de servicios a los adjudicata

rios, dentro de los treinta días naturales siguientes a la 

fecha en que se les adjudic6, o dentro del plazo en que el 

adjudicatario acepte si es mayor (Art. 33). 

11.- La empresa deberá convocar, dentro de los -

quince días hábiles siguientes a la fecha en que los bienes 

o servicios materia del contrato se dejen de producir o pre~ 

tar por los respectivos proveedores, a los integrantes del 

grupo a una reuni6n para que acuerden lasustituci6n o lo que 

crean conveniente, sin afectar a los adjudicatarios que hu

bieren recibido el bien o servicio. 

La reuni6n será válida si concurre el cincuenta 

por ciento más uno de los integrantes del grupo de los no 

adjudicatarios. Para el caso de falta de qu6rurn, se convoca 

rá a otra, dentro de los cinco días siguientes y será váli

da cualquiera que sea el ndmero de los asistentes. Esta obli 

gada la empresa a levantar el acta correspondiente, e info!:_ 

mar a la Secretaría de Comercio corno a la de Gobernaci6n de 

su contenido (Art. 37). 

12.- La empresa está obligada a llevar sus con

troles, expedientes, archivos y demás procedimientos adrni-
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nistrativos y financieros, en forma tal, que sean de fácil 

consulta (Art. 48). 

13.- Es obligaci6n de la empresa depositar de i~ 

mediato en una cuenta específica de alguna instituci6n de 

crédito, las aportaciones que hagan los integrantes del ~ 

po para la adquisici6n de los bienes o servicios materia 

del contrato, as1 como, informar a la Secretaría de Comercio 

el estado rrensual de la cuenta relativa. {Art. 49). 

14.- La empresa deberá presentar ante la Secreta 

ría de Comercio, dentro de los treinta días siguientes a c~ 

da trimestre calendario, los estados financieros del último 

día del trimestre respectivo con sus anexos correspondien

tes y la relación de integrantes de grupo adjudicados y el 

procedimiento por el cual lo fueron; los pendientes de en

trega y los que causaron baja, y en su caso, de los que los 

substituyeron. 

En el último trimestre calendario deberá acompa

ñarse un resumen de los cuatro anteriores (Art. 51). 
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3 .l. 2 OBLIGACIONES DEL INTEGRANTE DEL GRUPO 

1.- El integrante del grupo deberá pagar la cuota 

de inscripción equivalente al uno por ciento del precio ini

cial del bien o del servicio, y que deberá ser pagado s6lo 

una vez y durará durante toda la vigencia del contrato (Art. 

13). 

2.- El integrante del grupo está obligado a pagar 

la cuota mensual total y que es la cantidad que debe cubrir, 

resultante de la suma de los siguientes conceptos: 

a) Aportaci6n resultante de dividir el precio vi

gente del objeto indirecto del contrato entre el ndmero de 

meses estipulados en el contrato respectivo. 

b) Pago parcial de la prima del seguro de vida. 

c) Punto dos por ciento del precio inicial del ob 

jeto indirecto del contrato por gastos de administraci6n. 

d) Impuestos por conceptos correspondientes al 

Impuesto sobre el Valor Agregado (Art. 14 y 22). 
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3.- Está obligado el integrante del grupo no adju

dicatario a pagar las modificaciones que sufra el bien o el 

servicio materia del contra to por concepto de aportaciones, 

gastos de administraci6n, primas de seguro y demás cargos con 

forme al contrato (Art. 12, 15 y 34). 

4.- Tiene la obligaci6n de cubrir las diferencias 

de precio si eligió un bien o servicio diverso al estipulado 

en el contrato de origen, así como, de pagar los incrementos 

de precio ocurridos dentro de los treinta días naturales si

guientes a la fecha en que se le adjudicó (Art. 34). 

5.- Está obligado a asistir a las reuniones de ad 

judicaci6n, así como, a las reuniones especiales. 

6.- Tienen obligaci6n de recibir el bien o servi

cio materia del contrato. 

3.2. DERECHOS DE LOS CONTRATANTES 

3.2.1 DERECHOS DE LA EMPRESA 

l.- La enpresa tiene derecho a negar la admisi6n· o 

aceptaci6n del solicitante, la que se le notificará dentro 

del término de quince días naturales contados a partir de la 

fecha de la solicitud (Art. 13). 
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2.- La empresa podrá dar por rescindido automática

mente el contrato por falta de pago de dos o más cuotas mensua 

les totales consecutivas a integrantes no adjudicatarios, sie~ 

pre que se les comunique por escrito en forma fehaciente con 

diez días naturales de anticipaci6n (Art. 11 y 21). 

3.- Tiene derecho la empresa de cobrar como máximo 

el punto dos por ciento del precio del bien o servicio como 

gastos de administraci6n en el mes correspondiente (Art. 14). 

4.- Tiene derecho a reducir de las aportaciones que 

se devuelvan a los integrantes del grupo no adjudicatarios que 

causen baja por renuncia o mora, dos aportaciones si la baja 

es por renuncia y tres si es por mora, las cuales formarán pa~ 

te del activo del grupo (Art. 21). 

5.- Podrá la empresa cobrar a los adjudicatarios o 

no, un recargo equivalente al interés legal por cada uno de 

los pagos mensuales que efectden con ~osterioridad a la fecha 

en que debieron hacerlo (Art. 22). 

6.- La empresa tiene derecho a exigir en la vía co

rrespondiente, el pago total del saldo insoluto, si los adjud~ 
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catarios faltan a los pagos de dos mensualidades consecutivas 

si suscribieron a favor de la empresa algan título de cr~dito 

(Art. 35). 

3.2.2 DERECHOS DEL INTEGRANTE DEL GRUPO 

l.- Los integrantes del grupo tienen derecho a que 

se les devuelvan sus pagos si a los setenta y cinco días nat~ 

rales posteriores a la firma del respectivo contrato no se 

ha celebrado la primera reunión correspondiente (Art. 8) • 

2.- Los integrantes del grupo al corriente de sus 

pagos podrán ceder sus derechos y obligaciones derivadas del 

contrato o renunciar a continuar en el grupo en cuyo caso tai 

drán derecho a la devoluci6n de las aportaciones, con las de 

ducciones correspondientes (Art. 10). 

3.- Podrán los integrantes del grupo pagar por an 

ticipado las cuotas mensuales totales siempre y cuando no 

signifique un deterioro financiero del grupo, las cuales, no 

serán susceptibles de incrementos ni aGn en el caso de aumen 

to en el precio del bien o del servicio (Art. 19). 
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4.- Los integrantes del grupo al corriente en el 

pago de sus cuotas mensuales, podrán participar en los ac

tos de adjudicaci6n correspondientes (Art. 23). 

5.- El integrante del grupo podrá ofrecer por ad~ 

lantado el n6mero de cuotas mensuales totales y participar 

en los actos de adjudicación por subasta. 

6.- El adjudicatario podrá rehusarse a recibir el 

bien o oervicio si dentro de los cinco días siguientes a la 

adjudicaci6n lo comunica por escrito. 

3.2.3 CESION DE DERECHOS 

La obligaci6n durante su vida puede estar sujeta 

a ¿iversus titularidares. Lo normal es que una obligación 

se exija y cumpla por los que las crearon: pero hay ocasio

nes en que puede ser cumplida por persona diversa al que la 

creó, y exigida tambi~n por persona diversa a la que le di6 

la vida, ya porque así se convenga, ya porque la ley lo de 

termina. 
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Ceder, gramaticalmente significa dar o transferir; 

cesi6n será el efecto o acci6n de ceder, de donde resulta que 

esta es una acci6n muy amplia que implica el acto de transfe

rencia de una cosa o de un derecho. La cesi6n es un acto jurf 

dico del género contrato, en virtud del cual un acreedor, que 

se denomina cedente, transmite los derechos que tiene respec

to de su deudor, a un tercero que se lla~a cesonario. 

La cesi6n produce el efecto de cambiar de persona 

del acreedor sin que la obligaci6n deje de ser la misma; sub

siste el mismo crédito, que representa el mismo objeto y el 

mismo deudor, pero con diverso acreedor de quien se detenta

ba originariamente. (82) 

El artículo 10 en su fracci6n I, del Reglamento del 

Artículo 29 bis de la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor, 

dispone que los integrantes del grupo no propietarios al co

rriente en el pago de sus cuotas mensuales totales, podrán ce

der los derechos y obligaciones derivadas del contrato de ori

gen. La empresa podrá exigirle al cesionario la cuota de ins

cripci6n correspondiente. 

(82) Gutiérrez y González Ernesto. Ob. cit. Pág. 749 y sigts. 
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La cesi6n de derechos en el contrato de autofinancia 

miento, tiene que cumplir rigurosamente con lo establecido en 

el C6digo Civil para el Distrito Federal en el capítulo que a 

la cesi6n se refiere. 

3. 3. MODOS DE TERMINACION 

3.3.1 RENUNCIA 

La renuncia es "el acto unilateral de dimisi6n o de 

jaci6n voluntaria de un Derecho de índole patrimonial". (83) 

"En Derecho .Mexicano la renuncia tiene la naturaleza 

de un acto unilateral, que no precisa de la aceptaci6n de ning~ 

na persona para operar o funcionar. 

En otros derechos como el argentino, la renuncia pu~ 

de ser unilateral o bilateral no as! en México, pues en el caso 

de que se tratara de un acto bilateral se estaría en presencia 

de una transacci6n o un convenio de otra índole que se regiría 

por las normas generales de los contratos". (84) 

La fracci6n II del artículo 10 del Reglamento del Ar

tículo 29 bis de la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor, se-

(83) Gutiérrez y González Ernesto. Ob. cit. Pág. 874. 

(84) Idern. Pág. 876. 
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ñala que cualquier integrante que est~ al corriente en el pago 

de sus cuotas mensuales totales, tendrá derecho a renunciar al 

contrato de autofinanciamiento comunicándolo por medio de una 

solicitud de renuncia, en cuyo caso tendrá derecho a la devolu 

ci6n de las aportaciones efectuadas, con las deducciones pre

vistas en el reglamento respectivo. 

3. 3 .2 RESCISION AUTOMATICA 

"La rescisi6n es un acto jurídico unilateral, por el 

cual se le pone fin, salvo que la ley lo prohiba, de pleno de

recho".lp~o juhe." -sin necesidad de declaraci6n judicial -

a otro acto, bilateral, plenamente válido, por incumplir:dento 

culpable, en ~ste, atribuible a una de las partes" (85) 

El reglamento del artículo 29 bis de la Ley Fede

ral de Protecci6n al Consumidor en su artículo nGmero 11 otor 

ga facultades a la empresa de poder dar por rescindido autom! 

ticamente el contrato por falta de pago de dos o más cuotas 

mensuales totales consecutivas, a integrantes no adjudicata

rios, siempre que se les comunique por escrito en forma fe

haciente con diez días naturales de anticipaci6n, cuando me

nos tal consecuencia. 

(BS) Gutiérrez y González Ernesto. Ob. cit. Pág. 519. 
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Esta causa de rescisi6n s6lo operará si está consi,9: 

nada en el texto del contrato de autofinanciamiento, de otra 

manera, las empresas no tendrán tal facultad. 

Si procede la rescisi6n automática,la empresa está 

obligada a devolverle al integrante del grupo, las mensualida 

des pagadas, menos tres mensualidades por concepto de indemni 

zaci6n, de acuerdo a lo establecido por el artículo 21 de es

te ordenamiento legal. 

3. 3 .3 CANCELJl.CION 

La cancelaci6n procede contra todos aquellos inte

grantes del grupo ~ue causen baja por falta de pago, y para 

la devoluci6n de las aportaciones se estará a lo dispuesto 

en la política de renuncia. 

La cancelaci6n en el contrato de autofinanciamiento 

es el acto unilateral de anulaci6n obligada de un derecho de Í!!_ 

dole patrimonial por la falta de pago de dos o más cuotas men

suales totales consecutivas. 

La cancelaci6n se rige de acuerdo a lo dispuesto 

por la rescisi6n automática, y se debe de estar a lo que 

ella disponga como si fuera la cancelaci6n misma. 
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3.3.4 PAGO 

El efecto normalde toda obligación tato ~en~u y de

recho de cr~dito indemnizatorio, es el que se cumplan, el que 

se paguen. 

El efecto dnico de la obligaci6n es que el deudor la 

cumpla, inclusive sin necesidad de que el acreedor exija su ej~ 

cuci6n, y a la cual tiene derecho. 

La forma de cumplir una obligación es pues, pagán

dola o cumpliéndola,por eso se dice que pago es término sin6-

nimo de cumplimiento. 

La obligaci6n se paga cumpli~ndola, y por lo mismo 

si el objeto de la obligaci6n consiste en dar una cosa, se p~ 

gará dando la cosa; si el objeto es una prestaci6n de hacer, 

se paga haciendo, y por ~ltimo, si el objeto es de no hacer, 

se cumple no haciendo. 

Pago es el cumplimiento efectivo de la obligaci6n. 

El articulo 2062 del Código Civil dispone que el "pago o cum

plimiento es la entrega de la cosa o cantidad debida, o la 

prestaci6n del servicio que se hubiere prometido". 
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En principio, se debe pagar el objeto mismo de la 

obligaci6n; el acreedor no ~uede verse obligado a recibir co 

sa diversa a aquella a que tiene derecho, salvo en las obli

gaciones facultativas, en la que los obligados tienen la fa

cultad de variar el pago de la cosa por otra diversa. 

El pago ha de hacerse en la forma y manera en que 

se hubiera pactado. De acuerdo con el artículo 2078 del C6di 

go Civil, el pago debe ser completo y solo puede ser parcial 

por convenio o por mandato de ley. 

Por regla general el pago ha de hacerse precisa

mente en el domicilio del deudor de acuerdo a lo dispuesto 

por el artículo 2082 del C6digo Civil. Si el pago consiste 

en la entrega de la cosa inmueble, por regla general se de

be pagar en el lugar de la ubicaci6n de la cosa, de acuerdo 

a lo dispuesto por el artículo 2083 del C6digo Civil. Si se 

trata de pagar una suma de dinero como precio de una cosa 

que se recibi6, salvo pacto en contrario, se debe pagar en 

el lugar en que se realiz6 la transmisi6n de la cosa, de 

acuerdo con lo dispuesto por el artículo 2084 del C6digo Ci 

vil. (86) 

(86) C.F.R. Gutiérrez y González Ernesto. Ob. cit. Pág. 654. 
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El integrante del grupo, en el contrato de autofi

nanciamiento, cumple su obligaci6n pagando una determinada can 

tidad de dinero, previamente estipulada en el contrato de ori

gen, en el lugar en el que se realiz6 el contrato, es decir, 

en el domicilio social de la empresa. Aquel integrante del gr~ 

po que ha cumplido con sus obligaciones de pago, tiene derecho 

a participar en las reuniones de adjudicaci6n establecidas en 

el reglamento del artículo 29 bis de la Ley Federal de Protec

ci6n al Consumidor. 

3.4. MODOS DE ADJUDICACION 

El reglamento del Artículo 29 bis de la Ley Federal 

de Protecci6n al Consumidor en sus artículos 23 y 37 regulan 

la manera y términos en que han de hacerse las adjudicaciones 

en el contrato de autofinanciamiento. 

Los integrantes del grupo que est~n al corriente en 

el pago de sus cuotas mensuales totales, tienen derecho a par

ticipar en los actos de adjudicaci6n los que serán presididos 

por los representantes de la empresa. 

Serán válidas las reuniones o actos de adjudicaci6n 

siempre que se hayan notificado a todos los integrantes del gr~ 
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po por cualquier medio idóneo y con la debida anticipación, 

el d!a, hora y lugar en que se celebrará. 

Las Secretar!as de Comercio y de Gobernación de

berán concurrir por medio de sus representantes a las reu

niones que se celebren para la adjudicación de bienes o ser 

vicios. Para tal fin, la empresa administradora deberá in

formar a dichas Secretar!as con una anticipación m!nima de 

cinco d!as, el día, hora y lugar en que ha de celebrarse 

la reunión. 

El primer bien o servicio que deba adjudicarse se 

deberá hacer mediante sorteo en los t~rminos que autorice 

previamente la Secretar!a de Gobernación. 

La empresa deberá de tener y entregar los bienes 

y la orden de prestación de servicios a los no adjudicata

rios, dentro de los treinta días naturales siguientes a la 

fecha en que se hayan cumplido los requisitos establecidos 

en el· contrato para la entrega o en su caso, dentro del 

plazo que el adjudicatario acepte si es mayor. 

El integrante que ha sido beneficiado por cua! 

quiera de las formas de adjudicación establecidas, se le 
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notificará mediante un telegrama certificado. 

La empresa hará esta notificaci6n dentro de los cin 

co días hábiles siguientes a la fecha en que se celebr6 el ac

to de adjudicaci6n. 

Si en el t~rmino de cinco días hábiles a partir de 

la fecha de envío del telegrama certificado de adjudicaci6n 

no se recibe respuesta por parte del adjudicado, se consider~ 

rá como no aceptada la adjudicaci6n, y en tal caso el adjudi

cado pierde el derecho a recibir el bien o el servicio, por 

lo que queda en la misma situaci6n a la de antes de salir ad

judicado. 

Si el integrante acepta la adjudicaci6n, enviará 

un telegrama a la empresa haci~ndoles saber su aceptaci6n. 

La empresa deberá entregar dentro de los treinta d!as si

guientes el bien o la orden de prestaci6n de servicios a 

los adjudicatarios. 

El acto de adjudicaci6n es el evento sue servirá 

para determinar quienes de cada grupo saldrán adjudicados 

con un bien o un servicio a trav~s de las tres diferentes 
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formas de adquirirlo, que son: sorteo, subasta y puntaje. Es 

necesario que se encuentren presentes los interventores de 

las Secretarías de Gobernaci6n y de Comercio a fin de super

visar dichos actos; tarnbi~n asistirán los integrantes de ca

da grupo, como los representantes de autofinanciamiento. Los 

actos se llevarán a efecto cada mes. 

3.4.l. SORTEO 

Esta forma siempre será con la que se inicie el 

contrato delautofinanciamiento. En él participarán tantos 

n6meros como integrantes tenga cada grupo. 

Por esta vía solo se adjudicará un bien o servicio 

por grupo en forma mensual y el adjudicatario resultará del 

orden secuencial del sorteo. 

3.4.2 SUBASTA 

La subasta consiste en adjudicar un bien o un se~ 

vicio al integrante que ofrezca el mayor ndmero de cuotas 

mensuales totales por adelantado, adjudicándose en forma men 

sual un bien o servicio por grupo. 
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El ofrecimiento de subasta lo deberá hacer el in

tegrante del grupo con diez d!as de anticipaci6n a la cele

braci6n de la reuni6n, por escrito y en sobre cerrado y no 

al momento del acto de adjudicaci6n. 

Las cuotas mensuales totales que se cubran en s~ 

basta, se aplicarán al pago de las dltimas mensualidades, 

siguiendo un orden inverso, o sea de la Gltima mensualidad 

hacia la primera, y estas mensualidades ofertadas no podrán 

ser objeto de incremento alguno. 

De esta manera no se interrumpe el pago consecu

tivo que el adjudicatario debe realizar todos los meses y 

hasta la finalizaci6n de su contrato. 

En el caso de que para la reuni6n de adjudicaci6n 

no se hayan recibido ofrecimientos de subasta se optará por 

el puntaje. 

En el caso de darse en las ofertas de subasta, se 

procederá a adjudicar el bien o el servicio, atendiendo al 

integrante que tenga mayor puntuaci6n acumulada. 

De persistir el empate, se le dará al de ~or an 
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tiguedad dentro del grupo. De subsistir aan este empate se 

recurrirá al sorteo por orden secuencial; el cual consiste 

en extraer los ndmeros de los integrantes del grupo que 

participan en el acto de adjudicaci6n, y conforme vayan 

saliendo, el primero de los empatados será el adjudicata

rio. 

La oferta de subasta podrá realizarse de dos ma 

neras: 

l.- Cuando el integrante oferte por adelantado un 

determinado ndmero de cuotas mensuales totales. 

2.- Se podrá ofertar mediante previo acuerdo entre 

la empresa y el integrante del grupo al subastar con un vehí

culo usado previo avalao por parte de la empresa. 

El integrante del grupo que no cumpla con su ofre

cimiento de cubrir las cuotas mensuales totales por adelanta

do, se· le impondrá una sanci6n por concepto de indemnizaci6n 

del grupo, equivalente al cincuenta por ciento de una aport~ 

ci6n mensual al valor vigente. 
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3.4.3 PONTAJE 

La puntuación se determinará por el pago oportuno 

de las cuotas mensuales totales, de lo que dependerá el oto~ 

gamiento de puntos por el cumplimiento de pagos en los si

guientes términos: 

- Pago con diez dias naturales de anticipación al 

vencimiento: tres puntos. 

- Pago con nueve d!as naturales de anticipaci6n a 

la fecha de vencimiento: dos puntos. 

- Pago después de la fecha de vencimiento: un pu~ 

~. 

El puntaje se irá acumulando por cada integrante 

del grupo, conforme vaya efectuando sus pagos y es lo que 

detenninará la ventaja entre uno y otro integrante para la 

adjudicaci6n, del bien o del servicio. 

Durante el acto de adjudicaci6n se determinará al 

adjudicatario que haya tenido mayor puntaje acumulado dentro 

de su grupo. 



- 123 -

En caso de existir dos o más integrantes del grupo 

en las mismas condiciones se determinará al adjudicatario que 

tenga mayor antiguedad. De seguir existiendo el empate se con 

cluirá mediante el orden secuencial del sorteo. 
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SIMILITUDES Y DIFERENCIAS DEL CONTRATO DE AUTOFINAN 
CI~IIENTO CON EL CONTRATO DE COMPRAVENTA MERCANTIL~ 

El C6digo de Comercio en vigor coloca a la compra

venta a la cabeza de los actos mercantiles (Artículos 75 frac 

ci6n I, II y III) y la regula en los artículos 371 a 387. 

Basta hojear estas disposiciones para que salte a 

la vista su carácter fragmentario, por consiguiente, su estu 

dio ha de hacerse con una continua revisi6n y aplicaci6n de 

los preceptos del C6digo Civil para el Distrito Federal. 

Resulta sencillo adivinar si el contrato de auto-

financiamiento es o no un contrato de compraventa si se ana-

lizan previamente los elementos esenciales, requisitos de v~ 

lidez, clasificaci6n y obligaciones de los contratantes de 

los contratos sometidos a estudio. 

El contrato de autofinanciarniento no es un contra-

to de compraventa corno lo probaré plenamente en su oportuni-

dad. Muchas pueden ser las similitudes y muchas también las 

diferencias de estos dos contratos, por lo que s6lo menciona 

ré las principales. 



- 125 -

En cuanto a su clasificaci6n, el contrato de compra

venta al igual que el contrato de autofinanciamiento es bilate

ral, oneroso, conmutativo y principal. 

Es diferente en cuanto a que es un contrato nominado 

puede ser aleatorio (compra de cosa futura o compra de esperan

za) consensual o formal, de mutuo acuerdo y de ejecuci6n instan 

t~nea, escalonada o sucesiva. 

"El objeto directo del contrato de compraventa es la 

conducta de los contratantes, manifestada como una prestaci6n 

de hacer, consistente en entregar un bien o documentar la titu

laridad de un derecho y en pagar un precio cierto y en dinero". 

(87) 

En el contrato de autofinanciamiento, el objeto di

recto, como qued6 especificado anteriormente, se manifiesta co 

mo prestaciones de hacer y que se hacen consistir en la reali

zaci6n de una serie de obligaciones a cargo de ambas partes p~ 

ra la obtenci6n de un financiamiento. La consecuencia de haber 

(87) Zamora y Valencia Miguel Angel. Ob. cit. Pág. 75 y sigts. 
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realizado esta serie de obligaciones y haber obtenido un financia 

miento hace que sea posible la traslaci6n del dominio. 

La traslaci6n del dominio del bien o de la orden de 

prestaci6n del servicio se produce automáticamente si antes se ob 

tuvo el financiamiento. En efecto, si las partes cumplieron cabal 

mente con sus obligaciones y se obtuvo así el financiamiento, la 

traslaci6n del dominio es su consecuencia. 

Es importante destacar el hecho de que la empresa aut~ 

financiadora, no es la titular del bien ni la titular de la orden 

de prestaci6n del servicio en ningGn momento de la celebración 

del contrato. Por lo tanto, la empresa autofinanciadora no vende 

el bien ni el servicio, tan solo se obliga a poner en posesi6n 

de ellos a los integrantes del grupo que hayan resultado ganado

res áel sorteo previamente establecido. La empresa está obligada 

en poner en posesi6n del bien o entregarle la orden de prestaci6n 

del servicio al int~grante del grupo ganador en un término de 30 

días posteriores a la fecha de la adjudicaci6n. 

En el momento de la adjudicaci6n, entra una tercera peE 

sona, ajena al contrato de autofinanciamiento, y que es aquella 
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que entrega a la empresa el bien o la orden de prestaci6n del 

servicio a nombre de la persona que result6 ganador del sorteo 

establecido, a fin de que lo entregue o la ponga en posesión 

del mismo. 

La compraventa no se realiza entre la empresa y el 

integrante del grupo, ni entre la empresa y la agencia o dis

tribuidora. La relaci6n contractual entre la agencia y la em

presa autofinanciadora es meramente administrativa. Como que

d6 anotado anteriormente, la empresa administra el autofinan

ciamiento. Entre sus obligaciones está la de poner en posesi6n 

a los integrantes que resultaron ganadores del sorteo estable 

cido. La empresa entrega el fondo coman a la agencia, a fin de 

que ésta ~ltima, le haga llegar el bien o la orden de presta

ci6n del servicio a nombre de la persona que result6 ganador. 

La titularidad del bien o de la orden de prestaci6n del servi

cio se realiza directamente entre la agencia y el ganador del 

sorteo. La empresa autofinanciadora en ning~n momento es titu

lar de e !los • 

Por otro lado, si se piensa que el integrante del 

grupo compra de la empresa autofinanciadora el bien o el ser

vicio, ya que es la empresa quien pone en posesi6n de los bie 

nes o de los servicios a los integrantes del grupo, dicha ven 

ta sería de oosa ajena, ya que la empresa no es la dueña de los 

bienes ni de la orden de prestaci6n de servicios y por lo ta~ 

to tal venta sería nula de pleno derecho (Art. 2270 y 2271 

del C6digo Civil. 
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La traslaci6n del dominio se realiza entre la agencia 

y el integrante del grupo directamente. La empresa no participa 

en ésta traslaci6n de dominio. La empresa es el medio por el cual 

se ~one en posesi6n al integrante del grupo del bien o de la or

den de prestaci6n del servicio. La empresa informa a la agencia 

quien es el titular del bien o de la orden de prestaci6n del se~ 

vicio y, la fecha o el momento en que deba hacerse esa traslaci6n. 

El contrato de autofinanciamiento genera obligaciones 

y crea derechos respecto de las partes. El cumplimiento de estas 

obligaciones y derechos se manifiesta como un financiamiento. La 

compraventa es su consecuencia resultante. 

Por lo tanto, ha quedado claro que el objeto directo 

de la compraventa es muy diferente al objeto directo del auto

f inanciamiento. La compraventa en el autofinanc~amiento es el 

resultado consecuente de la realizaci6n del objeto directo. Ta~ 

bién, ha quedado claro que la empresa no es titular ni del bien 

ni de la orden de prestaci6n del servicio. Por estas simples r~ 

zones estos dos contratos no pueden considerarse equivalentes. 

En efecto, el Código de Comercio establece en suartf~ 

lo 371 que las compraventas serán mercantiles cuando se realicen 

con el prop6sito directo de traficar, el prop6sito de especulaci6n 

mercantil, es decir, la intenci6n de obtener una ganancia •nediante la 

reventa de determinada cosa, el ánimo de reventa. En el contra

to de autofinanciamiento, el integrante del grupo adquiere la cosa 
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para su uso personal. La posesi6n del bien en el contrato de au

tofinanciamiento se realiza despu~s de haber sido cumplidas una 

serie de obligaciones y requisitos, y no en el momento del acuer 

do de voluntades, lo que ocasiona, que el que trate de traficar 

con ello, no tenga en su poder ni el bien ni el servicio de que 

se trate, lo ~ue impide, 16gicamente, su tráfico. En cuanto al 

precio, los bienes y servicios, en el contrato de autofinancia

miento están sujetos a revisi6n y autorizaci6n por parte de las 

Secretarias correspondientes. Los bienes han de ser nuevos lo que 

impide, en un momento dado, el incremento de su precio con el ob 

jeto de obtener una ganancia. 

Si se estima que el contrato de autofinanciamiento 

es un contrato de compraventa con reserva de dominio, se está 

en un error, ya que en la reserva de dominio las partes con

vienen en que pagado el total del precio, se procederá a su 

titularidad. En el contrato de autofinanciamiento, no es ne

cesario, por un lado, que se haya pagado el total del precio 

para conceder su titularidad, y por el otro, la titularidad 

se otorga desde el momento en que se pone en posesi6n del bien 

o del servicio al integrante del grupo que result6 ganador del 

sorteo establecido. 

Por estas razones principalmente, el contrato de au

tofinanciamiento no es considerado como un contrato de compra

venta. El de autofinanciamiento es uno con sus propias carac-
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terísticas y el de compraventa es otro muy diferente al de au-

tofinanciamiento. Aunque la compraventa se presenta dentro del 

autofinanciamiento, no por esa sencilla raz6n habrá de conside 

rarse como un contrato de compraventa. 

4.2 SIMILITUDES Y DIFERENCIAS DEL CONTRATO DE AUTOFINAN 
CIAMIENTO CON EL CONTRATO DE PRESTACION DE SERVICicii 
PROFESIONALES. 

Se ha apuntado con anterioridad que el contrato de 

autofinanciamiento es de naturaleza mercantil, toda vez que 

la empresa que debe desempeñarlo debe ser una persona moral 

constituída de acuerdo con la Ley General de Sociedades Mer-

cantiles, por lo que le serán aplicables las disposiciones que 

se encuentran contenidas en el C6digo de Comercio o en otros 

ordenamientos de la misma naturaleza, en lo que fueren omisas, 

en lo dispuesto por el derecho comrtn. 

Es importante destacar el hecho de que el Contrato 

de Prestaci6n de Servicios Profesionales no se encuentra reg~ 

lado en ninguna ley mercantil, razón ésta, más que suficiente 

para comprender que el contrato de autofinanciamiento no pue

de considerarse equivalente a un contrato de prestaci6n de 

servicios. 



- 131 -

Independientemente de lo anterior, y aunque el co~ 

trato de prestaci6n de servicios se considere por la ley y ia 

doctrina perteneciente a la materia civil, procederé a su es

tudio y an~lisis en relaci6n con el contrato de autof inancia

miento. 

"El contrato de prestaci6n de servicios profesion~ 

les es un contrato por virtud del cual una persona llamada 

profesional o profesor se obliga a prestar un servicio técni

co en favor de otra llamada cliente, a cambio de una retribu

ción llamada honorario". (88) 

De la simple lectura de la definici6n dada al con

trato de prestaci6n de servicios profesionales, se derivan, 

a simple vista, las siguientes diferencias: 

a) Se hace menci6n a una persona llamada profesio

nal o profesor. 

b) Se realiza un servicio técnico. 

c) El servicio técnico se realiza en favor de un 

cliente. 

d) Se paga una retribuci6n llamada honorario. 

(88) Zamora y Valencia Miguel Angel, Ob. cit. Pág. 199 



- 132 -

En cuanto al inciso marcado con la letra a), vale la 

pena mencionar que la prestaci6n de servicios profesionales ti~ 

ne por objeto la actividad de quienes ejercen las profesiones 

tradicionalmente denominadas liberales, es decir, los médicos, 

abogados, ingenieros, etc. 

El profesional que se obligue a la prestaci6n del 

servicio, debe realizarlo personalmente, no pudiendo ejecutar

lo, por medio de un substituto, porque el encargo de la prest~ 

ci6n del servicio, tiene carácter de confianza, es decir, de 

una persona determinada. 

El C6digo Civil no regula totalmente el ejercicio de 

las llamadas profesiones liberales, pero tiene un importante 

complemento en la Ley de Profesiones. 

Para su ejercicio se requiere autorizaci6n de la Di

recci6n General de Profesiones dependiente de la Secretaría de 

Educaci6n Pública,. El que presta el servicio profesional debe 

tener una calidad especial consistente en poseer los conocimie~ 

tos técnicos o la ciencia especial debidamente comprobadas a 

través de la autoridad que le expidi6 el título profesional. 
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En el desempeño del contrato de autofinanciamiento 

basta que el que realiza el contrato sea una persona moral 

constitu!da de acuerdo con la Ley General de Sociedades Mer

cantiles y demás disposiciones aplicables y que demuestre ca-

pacidad econ6mica, financiera y administrativa de la empresa 

y la vialidad operativa del contrato. Por lo tanto, no es ne

cesario ser titular de algan título académico o profesional 

para desempeñar el contrato de autofinaciamiento, por lo que 

no podrá considerarse equivalente al contrato de prestaci6n 

de servicios profesionales. 

Por lo que toca al servicio técnico que se realiza 

en el contrato de prestaci6n de servicios profesionales, cabe 
/ 

decir que este servicio se distingue principalmente por su ca 

rácter técnico, dado que los que lo prestan deben hallarse en 

posesi6n de un título académico que garantice su competencia. 

Excepcionalmente este trabajo es de orden intelectual. 

El profesional está obligado a prestar el servicio en 

la forma, en el tiempo y en el lugar convenido, siendo respo~ 

sable, por lo tanto, de su negligencia, impericia y dolo. 
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.Corno qued6 mencionado en el punto anterior, los que 

realizan el contrato de autofinanciarniento no requieren de tí

tulo académico o profesional alguno y por lo tanto, el servi

cio que presten, no será de manera alguna técnico. El servicio 

prestado por la empresa autofinanciadora es simple y llanamen

te administrativo, s6lo tiene la obligaci6n de cumplir con los 

procedimientos establecidos en el Reglamento al Artículo 29 

Bis de la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor. 

En cuanto al inciso marcado con la letra "c" y que 

se refiere a que el servicio técnico se realiza en favor de 

un cliente, vale la pena resaltar que, la empresa autofinan

ciadora, desempeña el autofinanciamiento en favor de un grupo 

de solicitantes a los que la ley los nombra integrantes del 

grupo. 

El servicio administrativo se realiza en favor de un 

determinado ntímero de solicitantes que forma conjuntamente al 

grupo. El servicio prestado por la empresa autofinanciadora se 

limita a lo que la reglamentaci6n correspondiente ordena. La 

empresa autofinanciadqra no recibe orden del integrante del gr~ 

po, solo est~ obligada a desarrollar el contrato conforme a la 

Ley. 
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En relación con el inciso marcado con la letra "D" 

y que se refiere al pago de una retribuci6n llamada honora-

rio, es importante destacar que las ocupaciones de los abo-

gados, m~dicos, etc., constituyen bienes inestimables, no 

susceptibles, por lo tanto de pago, sino de honorarios. 

El profesional, tiene derecho de cobrar honora-

rios cualquiera que sea el resultado del negocio encomend~ 

do. Está asimismo obligado, a guardar reserva o secreto en 

relaci6n a lo que se le encomienden. 

A diferencia del contrato de prestaci6n de servi-

cios profesionales, en el contrato de autofinanciamiento, el 

integrante del grupo está obligado a pagar una cuota mensual 

total y que es la cantidad que debe cubrir, resultante de la 

suma de la aportaci6n del precio del contrato resultante de 

dividir el precio vigente entre el namero de meses estipula-

do en el contrato respectivo; pago parcial de la prima de s~ 

guro; punto por ciento del precio inicial del objeto indire~ 

to por gastos de administraci6n e impuestos correspondientes. 

Esta cuota mensual no puede considerarse en forma alguna co-

mo honorarios. Tampoco podrá considerarse como honorario la 

cuota correspondiente a gastos de administraci6n, ya qJe ésta 
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es fija no susceptible de aumento o variación alguna. 

Por las razones expuestas, es suficiente para no con 

siderar equivalente al contrato de autofinanciamiento con el 

contrato de prestaci6n de servicios profesionales. 

4.3 SH'iILITUDES Y DIFERENCIAS DEL CONTRATO DE AUTO 
FINANCIAMIENTO CON EL CONTRATO DE COMISION Y 
MANDATO MERCANTIL. 

Como qued6 apuntado anteriormente, el contrato de a~ 

tofinanciamiento es de naturaleza mercantil, es un contrato bi-

lateral, oneroso, conmutativo, innominado, formal, de adhesi6n, 

de ejecuci6n sucesiva, mixto o completo y principal. 

El contrato de "comisi6n, o sea, el mandato aplica-

do a actos concretos de comercio, es un contrato por el cual· 

una parte encarga a otra, la conclusi6n de uno o más negocios 

por su cuenta de naturaleza mercantil. Hay comisi6n, cuando el 

acto que se va a realizar es un acto de comercio". (89) 

(89) Vázquez del Mercado Osear. Contratos Mercantiles. Ed. 
Porrúa, Pág. 74. 
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Puesto que el contrato de autofinanciamiento es de 

naturaleza mercantil, el mandato civil no podrá ser considera 

do equivalente al contrato de autofinanciamiento. 

La comisión es un contrato bilateral (273), onero

so, salvo pacto en contrario (304), ¡nt¡tu pe~~onae, consen

sual o formal (274), se considera por la doctrina corno un co~ 

trato de confianza, y por la manera de desempeñarlo, comisión 

con representación y comisión sin ella, (285). 

Las partes en el contrato de comisión, son por lo 

tanto dos sujetos, una el comisionista quien pone al servicio 

de la otra, el comitente, sus propias energ!as de trabajo, c~ 

nocimientos y experiencia en el campo de la actividad mercan 

til, en la celebraci6n de los negocios jurídicos propios de 

la comisión. 

La comisión es el medio que permite que los intere · 

ses de una persona se representen por otra; y corno el objeto 

de la comisión son actos de comercio que ejecutan generalmen

te comerciantes. 

Est~ dispuesto en el articulo 280 del C6digo de e~ 

mercio que el comisionista debe desempeñar por si los encargos 
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que recibe, y no puede delegarlos sin estar autorizado para ello. 

Bajo su responsabilidad podrá emplear, en el desempeño de su co

misi6n, dependientes en operaciones subalternas que seg~n costum 

bre, se confíen a estos. 

En la ~poca actual las circunstancias han cambiado ra 

dicalmente. Los comisionistas singulares han sido sustituídospar 

grandes casas de comisi6n, adoptando muchas de ellas la forma 

de sociedad mercantil. En tales circunstancias, resulta ingenuo 

exigir que sea personalmente el comisionista quien desempeñe la 

comisi6n, pues si se trata de una sociedad es claro que la per

sona jurídica necesita tener órganos de actuaci6n. 

El comisionista en el desempeño de su trabajo se su

jeta a las instrucciones recibidas del comitente y en ningdn c~ 

so podrá proceder contra disposiciones expresas del mismo (286) 

En lo no previsto y prescrito expresamente por el comitente, 

deberá el comisionista consultarlo siempre que lo permita la na

turaleza del negocio. Si no fuere posible la consulta, hará lo 

que la prudencia dicte, cuidando el negocio como propio (287). 
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Una vez ejecutada la comisi6n el comisionista deberá 

dar pronta noticia al comitente y rendirle cuenta completa y 

justificada de su ejecuci6n (298) • 

No puede considerarse el contrato de autofinanciamie!!_ 

to equivalente al contrato de comisi6n o mandato mercantil, por 

los siguientes razonamientos: 

a) Toda vez que el objeto de la comisión son actos de 

comercio y que son ejecutados, salvo excepci6n, por comerciantes. 

En efecto, si se supone que el integrante del grupo en el auto

financiamiento realiza las funciones de comitente en la comisi6n, 

y la empresa en el autofinanciamiento las de comisionista en la 

comisión, el comitente no encarga al comisionista acto alguno 

de comercio ya ~ue no tiene la intenci6n de obtener de ese encar 

go ganancia alguna. La participaci6n en el contrato de autofinan 

ciamiento es con el objeto de realizar las obligaciones que tie

ne a su cargo para que posteriormente pueda adjudicársele el 

bien o el servicio que se establece en el contrato respectivo. 

La categoría con la que participa en el contrato de 

autofinanciamiento es la de no comerciante, ya que no busca, 

en el contrato de autofinanciamiento, ganancia para sí alguna. 
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En virtud de que el contrato de autofinanciamiento 

no se realizan como objeto directo actos de comercio y toda 

vez que la personalidad dé los integrantes del grupo no.es la 

de comerciantes, por estas razones, no podrá considerarse equf_ 

valente al contrato de autofinanciamiento. 

b) En el contrato de comisi6n el comitente busca en 

el comisionista cualidades de diligencia y honorabilidad. Es 

absurdo suponer que alguien se decida a otorgar a cualquiera 

sin la concurrencia de una confianza en las cualidades persa-

nales· de comil!ionista, que permitan al comitente racionalmen

te esperar un resultado feliz del encargo conferido. 

Las cualidades personales de la persona moral en el 

contrato de autofinanciamiento, no son las causas por las cua
ll 

les el integrante del grupo decide contratar con ella. Lo im-

portante de este contrato no radica en manera alguna en cuali-

dades personales de diligencia, de honorabilidad, de capacidad, 

o de experiencia de la empresa, sino en lo interesantedel con

trato mismo. Las obligaciones de la empresa se encuentran per-

fectamente limitadas en el Reglamento del Artículo 29 bis de 

la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor por lo que no se re-

quiere ni conocimiento ni experiencia especializada en esa ra-

ma. 
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c) En la comisi6n, el comisionista debe desempeñar 

los encargos sujetándose a las instrucciones recibidas del co 

mitente y en ning~n caso podrá proceder contra las disposici~ 

nes expuestas del mismo. 

La empresa en el autofinanciamiento realiza una se 

rie de ma~uinaciones perfectamente estipuladas y limitadas 

que están textualmente dispuestas en el Reglamento al Artícu

lo 29 bis de la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor, por 

lo que no se requiere el desempeño exacto de instrucciones de 

persona alguna. Las funciones de la empresa están claramente 

especificadas, y ésta, está obligada a realizarlas al pie de 

la letra, por lo que el integrante del grupo no podrá dirigir 

o girar 6rdenes o instrucciones a la empresa respecto del ma

nejo, administraci6n y forma de adjudicaci6n del contrato de 

autofinanciamiento. En tal virtud, y toda vez que no necesita 

de instrucci6n alguna, menos lo estará de rendir cuenta al in 

tegrante del grupo. S6lo está obligada a mantener legalmente 

informada a la Secretaría de Comercio. 

Por los razonamientos anteriores, el contrato de 

autofinanciamiento no puede considerarse equivalente al con 

trato de comisi6n o mandato mercantil. 
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4.4. SIMILITUDES Y DIFERENCIAS DEL CONTRATO DE 
AUTOFINANCIAMIENTO CON EL CONTRATO DE ME
DIACION. 

La funci6n de mediador consiste en facilitar la 

aproximaci6n entre compradores y vendedores. Su trayecto-

ria nos muestra en su punto inicial al mediador como comer 

ciante. 

La contrataci6n civil como mercantil, ha hecho 

proliferar la actuaci6n ae ciertas personas, que unas ve-

ces de modo profesional y otras de modo ocasional se pro-

ponen aproxir.1ar entre sí a otras que desean contratar. La 

mediaci6n llevada a cabo por personas no comerciantes es 

un hecho del mundo contemporáneo de los negocios, y es por 

eso que vemos con frecuencia reclamar corretajes a persa-

nas en las que nadie sospecharía una actividad de esa na-

turaleza. 

El mediador es aquella persona que pone en rel~ 

ci6n a dos o más partes para la conclusi6n de un negocio 

sin que éste, esté li~ado a alguna de ellas por relaciones 
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de colaboración, de dependencia o de representación. El ob

jeto de hacer posible la conclusión de contratos, se carac

teriza y se diferencía por la posición de interpendencia 

que el intermediario asume respecto de las partes contra

tantes. 

De la definici6n inmediata anterior, emergen dos 

elementos característicos de la mediaci6n: 

a) (.ue el contrato se concluya por iniciativa del 

mediador, el cual ha puesto en relaci6n a las partes. 

b) Que esta iniciativa no sea consecuencia de una 

obligaci6n del intermediario derivada de una relación de co

laboraci6n, de dependencia o de representaci6n. 

El "contrato de corretaje" terminología del remo

to abolengo hist6rico en el Derecho Español o "contrato de me 

diaci6n" terminología de origen italiano, el corredor o media 

dar presta algún servicio o hace alguna cosa por cuenta o en

cargo de otro. La operaci6n tiene por objeto un acto u opera

ción de Comercio. El corredor dese~peña una actividad que ti~ 

ne por fin la conclusi6n de un contrato en el que personalme~ 

te no tiene ningún inter~s, salvo el de percibir el proemio 

de sus honorarios. 
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El contrato de corretaje contiene la promesa de una 

retribuci6n para el caso de que llegue a tener realidad el ne

gocio jurídico objeto de la mediaci6n por· efecto directo de la 

actividad del mediador. 

El que da el encargo al mediador s6lo está obligado 

a pagarle unos honorarios (corretaje) si se cumple la condi

ci6n jurídica de la conclusi6n del contrato respectivo. Quien 

lo recibe no asume la obligaci6n rigurosa de ejecutar ese en

cargo aunque sí queda obligada a atemperar su conducta a las 

exigencias de la buena fe y de la fidelidad contractual. 

~uestra legislaci6n no reglamenta en manera alguna 

el contrato de mediaci6n o de correduría. El artículo 51 del 

C6digo de Comercio señala que "corredor es el agente auxiliar 

del comercio, en cuya intervenci6n se proponen y se ajustan 

los actos, contratos y convenios y se certifican los hechos 

mercantiles. Tiene fe pdblica cuando expresamente lo faculta 

este c6digo u otras leyes, y puede actuar como perito en asun 

tos de tráfico mercantil". 
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La mediación es una actividad comercial libre y que 

s6lo están acotados y reservados para los corredores prtblicos 

las intervenciones que hagan con el carácter de fedatario o p~ 

ritos, as! como aquellos casos en la que la Ley requiere su in 

tervenci6n. 

La empresa que realiza el contrato de autofinancia

miento no lo hace con el carácter de mediador o corredor, en 

primer lugar, porque la propia ley no lo dispone, ya que no r~ 

quiere de permiso de mediador o corredor alguno para desempe

ñar su funci6n. Si no lo requiere, su función no podrá ser ni 

de fedatario, ni de perito, ni de ninguna otra que la propia 

ley designe. 

Por otro lado, el contrato de autofinanciamiento no 

se podrá equiparar con el contrato de mediaci6n, porque la em

presa que realiza el autof inanciamiento está obligada a desa

rrollar su actividad hasta llegar a la conclusión del contrato. 

MARIO BAUCHE GARCIADIEGO manifiesta que "cuando el intermedia

rio está obligado jurídicamente a desarrollar una actividad en 

el interés de una persona a llegar a la conclusión del contra

to, podrá haber comisi6n, agencia, representación, contrato su

bordinado, pero no habrá mediaci6n". (90) 

(90) Bauche Garcíadiego Mario. Ob. cit. Pág. 408. y sigts. 

1 

1 

1 

1 

1 

1 

1 
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Sería prudente agregar el contrato de autofinanciamien 

to a la cita anterior. 

El corredor, si bien es cierto desarrolla una activi

dad, no lo hace ob~igat~oni-0 cau-0a sino cond~tioni-0 ~nplendae cau 

-0a, es decir, bajo la condici6n de la efectiva conclusi6n del 

contrato. La conclusi6n del contrato previsto no es un hecho con

ditio ¡uk¡-0, El corredor no puede quedar obligado a conseguir un 

resultado, puesto que este resultado no depende solo de su volun

tad, sino de la voluntad de los interesados. Todu vez que el co

rredor no se obliga en nada en lo absoluto, es claro que no pue

de haber ni contrato de servicio, ni contrato de obra. El media

dor es libre de ocuparse o no del asunto ya que su resultado de

pende de personas ajenas al mismo. 

En el contrato de autofinanciamiento las partes es

tán. obligadas a desarrollar una serie de requisitos previstos 

textualmente en el Reglamento del Artículo 29 Bis de la Ley Fe

deral de Protecci6n al Consumidor, sin que alguna de ellas pue

da, sin infringir el contrato, no desempeñar las funciones y 

obligaciones a su cargo. 
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Tanto la empresa como el solicitante del grupo no 

pueden variar de manera alguna las disposiciones dispuestas 

en el ordenamiento respectivo, por lo tanto una como la otra, 

están obligadas a su legal desempeño. Raz6n ésta, más que s~ 

ficiente para no considerar como equivalente al contrato de 

autofinanciav.iento con el contrato de rnediaci6n. 

Por a1timo, el mediador es siempre una persona fí

sica. No puede ser o realizar funciones de mediaci6n como pe~ 

sana moral. El ~:ue realiza el autofinanciamiento como su acti 

vidad principal debe ser y estar constitu!da de acuerdo con 

la Ley General de Sociedades Mercantiles, por tal raz6n, si 

el que realiza la funci6n de mediador de una persona física 

y no moral no podr~ el autofinancian.iento equipararse con 

el contrato de mediación. 
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l.- Los verdaderos protagonistas del comercio y de 

la vida econ6mica en general, son los comerciantes y hombres 

de negocios que van adelante de toda legislaci6n. 

2.- El Derecho Comercial no es otra cosa sino las 

costumbres realmente vividas en el mundo de los negocios. 

3.- El sistema de comercializaci6n a que se refie

re el Artículo 29 Bis de la Ley Federal de Protecci6n al Con

sumidor es conocido en la pr.1ctica como "Contrato de Autof i

nanciamiento". 

4.- Este contrato (de Autofinanciamiento) es regul~ 

do por el Reglamento del Artículo 29 Bis de la misma ley. 

5.- En la práctica se le ha dado el nombre de con

trato de autofinanciamiento porque los integrantes del grupo 

del sistema de comercializaci6n se unen para financiarse mu

tuamente mediante la creaci6n de un fondo comdn con el fin de 

obtener cada uno de ellos el bien o el servicio de que se tra 

te. 

6.- Propongo la siguiente definici6n de Contrato de 

Autofinanciamiento: 
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Es el contrato por virtud del cual un conjunto de 

personas llamadas integrantes del grupo, aportan una canti

dad de dinero en forma peri6dica, a otra persona, moral, 11~ 

mada empresa con el objeto de crear un fondo com~n que se 

aplicar~ a la obtenci6n del bien o de la orden de prestaci6n 

de un servicio para ser destinado al integrante del grupo 

que ha adquirido el mejor derecho a recibirlo. 

7.- En virtud de que el Reglamento del Art!culo 29 

Bis de la Ley Federal de Protecci6n al Consumidor establece 

que la persona moral que vaya a desarrollar el Contrato de Au 

tofinanciamiento se encuentre constitu!da de acuerdo a las 

disposiciones contenidas en la Ley General de Sociedades Mer

cantiles, el contrato de autofinanciamiento es de naturaleza 

mercantil. 

B.- Son aplicables las disposiciones del derecho 

comdn al contrato de autofinanciamiento en lo que no se opo~ 

gan a lo establecido en las disposiciones aplicables en mate 

ria mercantil y solo supletoriamente (Art. 2 del C6digo de 

Comercio) • 

9.- La presentaci6n de la solicitud de ingreso, la 

notificaci6n de admisi6n hecha por la empresa al solicitante 

y, la firma del contrato respectivo, presuponen la existencia 
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de dos o m~s manifestaciones de voluntad recíprocas, correlati 

vas y concurrentes a un fin coman que en conjunto forman el 

consentimiento. 

10.- Para que sea válido el consentimiento en el con 

trato de autofinanciamiento, el mismo deberá darse por escrito. 

11.- El objeto directo en el contrato de autofinan

ciamiento se manifiesta como prestaciones de hacer, que consi~ 

ten en la realizaci6n de una serie de obligaciones a cargo de 

ambas partes para la obtenci6n de un financiamiento. Este fi

nanciamiento es el objeto directo del contrato en estudio. 

12.- El contrato de autofinanciamiento es un contra

to formal que se debe hacer en escrito privado y deberá formu

larse con una empresa debidamente autorizada. 

13.- El motivo o fin del contrato de autofinanciamien 

to siempre será lícito. 

14.- La Ley Federal de Protección al Consumidor, pro

tege al solicitante del contrato de autofinanciamiento, contra 

todos los vicios de la voluntad. 
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15.- Es capaz de contratar en el contrato de autofi

nanciamiento, la persona que tenga capacidad legal de goce y 

ejercicio y que pueda por tanto obligarse a cumplir con sus obl~ 

gaciones y derechos. Y por otra parte la persona moral quien 

tenga la autorizaci6n respectiva otorgada por la Secretaria de 

Comercio. 

16.- El contrato de autofinanciamiento es un contra 

to bilateral, oneroso, conmutativo, innominado, formal, de ad

hesi6n, de ejecuci6n sucesiva, mixto o complejo y principal. 

17.- La cesi6n de derechos en el contrato de autofi 

nanciamiento opera de la misma manera que establece el C6digo 

Civil para el Distrito Federal. 

18.- El contrato de autofinanciamiento termina por 

renuncia, rescisi6n automática, cancelación y por cumplimien

to de las obligaciones. 

19.- El acto de adjudicaci6n es el evento que sirve 

para determinar quienes de cada grupo obtendrán el bien o el 

servicio a través de las tres formas diferentes de adquirirlo: 

sorteo, subasta y puntaje. 
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20.- El contrato de autofinanciamiento no es un con

trato de compraventa, ya que su objeto directo es diferente. El 

objeto directo en el autofinanciamiento no es el financiamiento. 

En la compraventa es la traslaci6n del dominio. 

21.- El contrato de prestaci6n de servicios profe

sionales no puede considerarse equivalente al contrato de au

tofinanciamiento, principalmente porque la prestaci6n de servi 

cios profesionales pertenece al estudio del Derecho Civil y el 

de autofinanciamiento al Derecho Mercantil. 

22.- El contrato de autofinanciamiento no es equiv~ 

lente al contrato de comisi6n o mandato mercantil, ya que, por 

un lado, en la realizaci6n de la comisi6n lo que buscan las 

partes contratantes, es una ganancia para ambas. En la realiza 

ci6n del contrato de autofinanciamiento, como qued6 reiterado 

anteriormente, la ganancia es sólo para una de ellas, para la 

empresa autofinanciadora. Por el otro, en la comisi6n, el comi

tente busca en el comisionista cualidades de diligencia y hono

rabilidad, no así en el autofinanciamiento que la raz6n por la 

que se contrata, es por lo interesante del contrato mismo. 

23.- Por la sencilla raz6n de que el que realiza la 

mediaci6n tiene que ser una persona física, no puede conside

rarse equivalente la mediaci6n al contrato de autofinanciamien 

to. 
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24.- Por ültimo, el sistema de comercializaci6n a 

que se refiere el articulo 29 Bis de la Ley Federal de Pro-

tecci6n al Consumidor no es otra cosa que un contrato de c~ 

rácter mercantil que con el nombre de contrato de autofinan 

ciamiento deber!a estar regulado por la Ley de la Materia. 

Tema de un estudio más profundo ser!a la inclusi6n de la r~ 

gulaci6n que apruebe el Congreso de la Uni6n del Contrato de 

Autofinanciamiento en el C6digo de Comercio en vigor, t.11 y 

como se ha hecho con el contrato de seguro. 
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