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INTRODUCCTON

En el mundo moderno es factor indispensable

del de-
sarrollo, el nivel tecnoldgico de los paises, este es el -
que va a determinar si un pais es mls avanzado que otro en

un plano internacional, dada la importancia que ha cobrade

la tecnologia y por su compleja naturaleza, ésta ha sido--

motivo de mGltiples estudios en diversas materias.

Asi la tecnologia también entra dentro del mundo ju
ridico, enfocindose principalmente a la transferencia de -
esta, Y es asi como apreciamos que la tecnologia se¢ trans-
fiere por diversos medios, uno de los cuales es a través -
del contrato de transferencia de tecnologia, el cual consi

deramos quc es el més efective y verdadero traspaso de tec

nologia.

Es asi que en ¢l presente estudio, se analizua este-

fendmeno como un contrato, tipificidndolo y clasificiindolo-

«dentro de 1a teoria tradicional, analizando también los -



elementos y partes que configuran dicho proceso y los pa--

$0s a seguir para lograr una conveniente transmisién de --
tecnologia.

Todo lo antes mencionado se trata mis complejamente
y en forma mis profunda dentro del presente trabajo, as{ -
también las posibilidades que se han dado en la creacién -
de una legislacidn internacional que controle mds concreta
mente los mencionados contratos, dando resultados equitati
vos de beneficio al que transfiere y dec capacitacidén gra--
ual al que recibe, y consecuentemente cambios importantes
en el desarrollo y economia de los pafses independientemen

te del lugar que ocupan en el plano internacional.



CAPITULO 1
EL CONTRATO.

A) CONCEPTO Y CLASIFICACION.

En el campo practico del Derecho Civil el contrato -
se ha concebido como una especie dentro del género del con-
venio, entendiéndosc a éste Gltimo como el acuerdo de dos-
0 mads personas para crear, transferir, modificar o extin---
guir obligaciones'. Siendo ésta una definici6n que identifi
ca al contrato y el convenio (latusensu), existe también --

una direccién restrigida, en la cual sc¢ distingue claramen-

te uno del otro.

Dentro dc esta scgunda dircccibn el convenio se defi
ne ya en un aspecto mds limitado (stricto-sensu), "como el-
acuerdo de dos o mis voluntades para modificar o cxtinguir-

derechos y obiigaciones', scrpardndolo asf del contruto ya-

propiamente dicho.



En esta forma al contrato se le da una funcién de ca

rlcter positivo que consiste en un acuerdo de voluntades --

que crea o transfiere derechos y obligaciones y al convenio

le es propia la funcidn negativa de modificar o extinguir -

derechos y obligaciones.

A continuacifn hacemos cita de algunas de las defini

ciones existentes del contrato:

Seglin Borja Soriano Colfin y Capitant, consideran al-
contrato o convenio como "Un acuerdo de dos o varias volun-
tades en vista de producir efectos jurfidicos; contratando -
las partes, pueden tener como fin, sea ¢rear una relacibn -
de derecho, crear o transmitir un derecho real o dar naci--

miento a obligaciones; sea una relacién pre existente; sea-

en fin extinguirla". (1).

También segGn la mencionada obra de¢ Borja Soriano, -
Planiol y Ripert, definen la convencién como ''Acuerdo de --
dos o mis personas en cuianto a un objeto de interés juridi-
co. Las convenciones pueden tener como finalidad el crear,-

producir modificar o extinguir obligaciones. Sin embargo la

denominacién del contrato se viene dando tradicionalmente a

(1) Citado por Borja Soriano M., "Teorfa Gencral de lus - -
obligaciones'". Edit. PorrGa, México, 1962, pig. 129.




las del primer grupo o sea a las acreedoras de obligacio---
nes". (2).

En la obra "Compendio de Derecho Civil" de Rojina Vi
llegas se hace cita de lo que es para Sagviny el contrato y
nos dice "Contrato es un acuerdo de muchas personas sobre u

namanifestacidén comlin de voluntad, destinada a regir sus re

laciones juridicas". (3).

Identificado al convenio y al contrato, el Cédigo Ci

vil italiano vigente define al

contrate un

e maad L meela 1Y
@ Ou a1 Lvivuru
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de la siguiente manera "el acuerdo de dos o mis personas pa

ra conseguir, regular o extinguir entre sf una relacién ju-

ridica patrimonial".

El Cddigo Civil espafiol en su artfculo 1254 deduce -
una definicién de contrato considerfndolo como un acto jurf
dico en virtud del cual "una o varias personas consienten -

en obligarse respecto de otra u otras a dar alguna cosa o -

presentar algln servicio",

En el estudio realizado al respecto por Rafael de Pi

na, se cita a Clemente de Diego que afirma que la convencién

(2) Ibidem, pag. 129.
(3) Citado por Rojina Villegas R. '"Compendio de Derecho Ci-
vil", Tomo I!l. Edit. Porr@Ga, México, 1973, pig. 53.




es un término mis extenso que el contrato, afirmando '"la --

convencidn es una palabra que representa el imperio de la -
voluntad humana'". (4).

En esta forma podremos percatarnos que existen diver
sas corrientes para definir al contrato, unas que identifi-
can contrato y convenioc y otras que los separan; o bien sub

- : o I3
ordinar en la esfuera del convenio al (ontrato, considerén-

dolo como parte del mismo.

Nuestro Cédigo Civil para el

te, se apega a la direccidn restringida, la cual separa y -

distingue al convenio del contrato, y cita en el articulo -
1792 "convenio es el acuerdo de dos o mfis personas para ---
crear, transferir, modificar o extinguir obligaciones'". Y -
en el articulo 1793 ''los convenios que producen o transfie-

ren las obligaciones y derechos toman ¢l nombre de contrato.

Gutierrez y Gonzdlez, en su texto Derecho de las - -
obligaciones formula un cuadro que permite mds griaficamente

entender ¢l mecanismo de separacibn ¢ identificacién de los

convenios y contratos.

(4) Rafael de Pina, '"Derecho Civil Mexicano'. Edit..

Porrta
México, 1977. péag. 267.
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CREA
CONTRATO
TRANSFIERE
“CONVENIO LATO
CONSERVA
SENSU

MODIFICA CONVENIO STRICTO SENSU"
EXTINGUE

(s)

Gutiérrez y Gonzilez, afiade el el cuadro anterior --

una funcién mis que es la de conservar y que nuestra legis-

lacidén civil vigente no acoge.

En ecst

n £ aaem
RS N

ha abarcado el problema de la termi

nologia jurfdica dentro de la definicién del contrato, ya -

que como Rafael de Pina nos dice que el interés prictico de

dicha distincidn estriba en "los fundamentss que ha tenido-
para formularla el legislador y el criterio correspondicnte
para su interpretacién, han de ser en los casos concretos -

los que permitan establecer si nos encontramos frente a un-

convenio o frente a un contrato" (6).
Clasificaci6én de los Contratos.

Existe una divisi6n genérica de contratos de carficter

civil y contratos de derecho pGblico, pero para cfectos del

()

Gutiérrez y Gonzilez, Ernesto. '"Derccho de las obliga--

ciones". Editorial Cajica, S. A., México, 1974, pdy,
184.

(¢) Rafacl de Pina, Obra citada, pfg. 226.




presente trabajo, s8lo estudiaremos las clasificaciones de-
los contratos de carfcter civil, siendo tan variadas éstas-
como autores se han ocupado de la materia por lo que solo -

se expondrin las que son de mayor uso ¢ importancia.

Las clasificaiones no se fundamentan en un punto de-
vista uniforme, sino que se inspiran en distintos criterios,

ya sea por su modo de conclusién, por su contenido, efica--

cia, finalidad, por su objeto, etc.

Hay autores que consideran que ¢s i1

[

mitada 1la posi-

bilidad que tienen los particulares para crear nuevos con--
tratos, ya que los contratos tienen ciertos elementos comu-
nes a todos, independientemente de los rasgos singulares de
cada contrato en particular, siendo dicha posibilidad 1fici-
ta, sin embargo, hay autores que consideran que los elemen-
tos especificos que pueden contener un contrato son limita-

dos, por lo quec sus combinaciones sélo pucden formarse en =

nGmero relativo.

La primera clasificacién hace referencia a los con--

tratos unilaterales y bilaterales; el contrato unilateral -

es un acuerdo de volutades que engendra sbdlo obligaciones-

para una parte y derechos para la otra y el bilateral o si-

nalagmidtico, es el que da derechos y obligaciones para am--

bas partes.



Primeramente, no debe confundirse el acto unilateral
con contrato unilateral, ya que el primero es obra de una -
sola voluntad, y el contrato unilateral siempre seri el a--
cuerdo de dos o mis voluntades engendrando obligacioncs sé-

lo para unaparte y los derechos para la otra.

En los contratos bilaterales, por la existencia de -

un nexo 16gico o interdependencia entre¢ ambas partes, sur--

gen dos cuestiones importanes.

La primera es el problema de los riesgos, éste s6lo-
existe en los contratos bilaterales, ¢n cuanto que estos im
plican la tansmisidn de una cosa, consiste en que si por ca
so fortuitc o fuerza mayor la cosa se destruye (Quién debe-
sufrir la pérdida?, la cosa siempre pereccerd para el acrece-
dor; en los contratos traslativos de dominio, el acrcedor -
es el duefio y en los traslativos de uso el acreedor a la --

restitucifn es el duefio y la cosa siempre pereceri para é1.

La segunda cuestidn es la excepcibn de contrato no -
cumplido. En todas las obligaciones reciprocas, cuando una-
parte no cumple o se¢ allana a cumplir, carece de derecho pa
ra exigir a la otra el cumplimento de su obligacidén y s5i a-
pesar de ello, pretendiera exigir judicialmente ¢l cumpli--
miento por medio de una demanda el demandado le opondrd la-

excepcidn de contrato no cumplido.



La excepcidén de contrato no cumplido no es posible -
que se presente en el admbito de los contratos unilaterales-
porque en ellos s6lo una de las partes cstid obligada, y és-
ta al no cumplir ia otra podrd sin ning(in impedimento exi--
gir el cumplimento judicialmente, sin que pueda presentarse
la excepcidn de contrato no cumplido, ya que dentro de ésta

figura el actor no tiene por su parte ninguna obligacién --
que cumplir.

Contratos Onerosos. y Gratuitos.

Es oneroso el contrato que imponc provechos y gravi-
menes reciprocos y es gratuito aquel en que los provechos -

corresponden a una de las partes y los gravimenes a la otra

(articulo 1837, Cédigo Civil Vigente).

No necesariamente los contratos onerosos y gratuitos
son bilaterales y unilaterales respectivamente, que el con-
trato bilateral engendra derechos y obligaciones reciprocas
y como consecuencia no originari derechos y gravmenes recf
procos como lo demuestra el comodato que siendo un contrato
unilateral no produciri gravimenes recciprocos; es pertinen-
te hacer cita de que hay autores que consideran que los con
tratos gratuitos se otorgan en consideracidn de la persona-
(intuitu personae), en tanto que los contratos onerosos se-

celcbran por razones puramente patrimoniales o econbmicas.-




Esta disyuntiva se ve desmentida en tanto que los contratos
onerosos también se dan por razones personales, como por --
ejemplo la prestacidn de servicios remunerados, en la cual-

se toman en cuenta factores como competencia, eficacia, -
etc.

Los contratos onerosos a su vez se dividen en conmu-
tativos y aleatorios.

Serén conmutativos cuando los provechos y gravimenes
v ciertos v conocidos desde la celebracién

o sea la cuantia de las prestaciones s¢ determina en el pre

ciso momento en que se crea el contrato, (Art. 1838 Cédigo-

Civil, Primera Parte), por ejemplo la compra-venta en la --

cual se ve desde la celebracién el beneficio o pérdida que-

el contrato vaya a representar.

El contrato aleatorio, "es aqual en que al perfeccio
narse el contrato no serd posible determinar el monto de --
las ganancias o pérdidas, porque &sto dependeri en términos
generales, de un acontccimiento incicerto o futuro que puede

ser una condicidn, un plazo cierto o un hccho ya pasado o -

desconocido por los contratantes'. (7)

(7) Hernfindez Esparza Patricia, Obra citada, pdg. 67,
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Contratos Nominados e Inominados.

Los contratos nominados son aquellos que han sido --
controlados por medio de una reglamentacién legal. Las nece
sidades sociales no podran reducirse a categorias cerradas,
por lo cual salen de é€stos moldes legales y crean los con--
tratos cuyo contenido no est& previsto cn ninguna Ley, 1lla-
mados contratos inominados o atipicos, debido a que no estén

dotados de una causa tipica, sino que poseen una causa nueva

y diversa, respecto a la causa propia del contrato inomina-

T S N¢ preésentan por Su naturaleza misma -
un nuevo horizonte con respecto a los que se ha dado en 1lla
mar "crisis del contrato', debido a que el ser humano elabo
ra dia a dia nuevas formas de relaciones juridicas.

Contratos Consensuales, Formales, Solemnes y Recales.

"Contrato Consesual" es aquel quc no requiere ningu-
na forma especial, basta con que exista el consentimiento -

para que el contrato se perfeccione y produzca todos sus --
efectos.

Son Contratos Formales, aquellos para cuya validez -

la Ley exige determinada forma.

Contratos Solemnes, es aquel para cuya existencia -
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misma, se requiere cierta forma, cierta solemnindad. Bonne-
case, considera solemne aquellos en que la forma ha sido e-

levada por la técnica jufidica a un elemento esencial del -
contrato.

Contrato Real, '"es aquel para cuyo perfeccionamiento

se exige un principio de ejecucidn, que generalmente es la-

entrega de una cosa'" (8).

Contratos Principales y Contratos de Garantia o Ac--

cesorios.

Los contratos principales son aquellos que existen -
por si mismos, cumplen con un fin contractual, proplo y sub

sistente, sin relacidn con ningGn otro (compra - venta).

Los accesorios son los que dependen de un contrato -
principal o sea son consccuencias o relacibén de otro contra

to anterior (fianza, prenda e hipoteca).

Los accesorios también son denominados de garantia -
ya que generalmente surgen garantizando una suerte princi--

pal, por lo que se afirmas que siguen la suerte del contrato

(8) Ibidem, pag. 68.
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que le di0 origen. Existe una excepcifin que consiste en, -
que existen contratos de garantia que surgen sin que toda-
via exista una obligacidén principal, como es cuando se ga-
rantizan obligaciones futuras o condicionales, por ejemplo,
el tutor que da una fianza o hipoteca para garantizar su -

manejo sin que todavia haya empezado a desempefiar la tute-
la.

Fuera de este caso, la suerte del contrato princi--

pal la sufre también el accesorio, llimese nulidad o ine--

xistencia.

Contratos instantfineos o de Tracto. Sucesivo.

Los instantineos son aquellos que se cumplen en el-

momento mismo de su celebracibn o sea que las prestaciones

se pagan en un sf6lo acto y se agotan en ¢l mismo momento.
Los de Tracto Sucesivo, dentro de éstos se¢ cumplen-
las obligaciones en un periodo determinado o sea que las -

partes siguen haciéndose prestaciones continuas perfodicas.

Clasificacién que propone Rojina Villegas, scgfin su
finalidad:

a."Contratos que tienen por objeto una finalidud --
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econdmica, entendiéndose por finalidad econdémica la propia

cidn de una riqueza, su aprovechamiento o la utilizacifn -

de un servicio.

b. Los contratos que tienen por objeto una finali--
dad juridica, consistiendo en la preparacidn de un contra-

to, en la comprobacidn de un derecho y en la representacién

para actos juridicos.

c. Los contratos que tienen por objeto una finali--

dad juridico-econdémica, éstos son de naturaleza mixta y su

funcidn primordial es juridica y accidentalmente es econd-
mica'. (9)

Nuestro Cédigo Civil vigente, adopta casi en su to-
talidad la clasificacidn de Giorgi, pero agrega una catego

ria principalmente preliminar, relativa 4 los antecontra-

tos o contratos preparatorios y ademds agrupando expresa--
mente a los contratos aleatorios, dentro de la doctrina mo

derna se aceptan clasificaciones como la de la clitedra del

profesor Casso.

(9) Rojina Villegas, Rafael, Ob. cit., pig. 21-22,
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B) ELEMENTOS DE EXISTENCIA.

Para el estudio de cualquier institucién juridica,-
es necesario el conocimiento de los clcmentos que la inte-

gran, no solode aquellos que la hacen posible que sea una-

figura dentro del &mbito juridico.

Haciendo cuenta de C6digos Extranjeros, tomaremos -

al C6digo Francés, que sirvid de base a nuestra legisla---
cién actual.

El Cb6digo Mapolebnico, enumera como elementos del--
contrato:

1. Consentimiento.
2. E1 objeto.
3. La capacidad.

4. La causa 1licita.

En este C6digo se confunden los clementos de exis--
tencia necesarios para que el contrato nazca y los requisi

tos de validez necesarios para que c¢sté cxento de vicios.

Ahora bien, nuestro C6digo Civil vigente, en los ar
tfculos 1794 y 1795 nos da una clasificacidén dec estos cle-

mentos, distinguiendo de una forma clara los de existencia
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de los de validez: "para la existencia del contrato se¢ re-

quiere: I. Consentimiento; II. Objeto que pueda ser mate--

ria del contrato'. "El contrato puede ser invalidado: - -

I. Incapacidad legal de las partes o de una de ellas; I11I.-

por vicios del consentimiento; III. porque su objeto, o su

motivo o fin sea ilicito; IV. porque el consentimiento no-

se haya manifestado en 1la forma quc la Ley establece'". (Es
tos filtimos interpretando al Cbédigo a contrario sensu).

Hay autores como Rafael de Pina que consideran que-
ios requisitos de validez del contrato, mis quc clementos-
del mismo, son supuestos del consentimiento y apoya su teo

ria con upa cita de Messino, "Los supuestos de validez del

contrato. afin siendo extrinsicos a &1 . . . por eso sc dis

tinguen dc sus elementos, ejecrcitando unua funcibn integra-

dora respecto a éstos'". (10).

I. E1 consentimicento, &éste e¢s un clemento esencial-

de todo contrato y es cl resultado de una combinacién de -
voluntades, generalmente e¢s entendido como el acuerdo de -
dos o mids voluntades sobre la produccidén o transmisidn de-
obligaciones y derechos, haciéndose necesaria la manifesta

cién de éstas voluntades.

(10) Rafael de Pina, obra citada, pég. 278.
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Estas voluntades se correlacionan porque cada parte
tiene en si 1o que a la otra le falta, en otros términos -

lo que una parte da, la otra la desea, ahora bien el con--

sentimiento se forma por dos elementos:

1. Propuesta, oferta o policitacién.

2. Aceptacion.

La policitacifn, es una oferta o propuesta en que--
las partes empiezan por ponerse de acucrdo con el conteni-
do del contrato, y uno de los futuros contratantes, propo-

ne al otro la transmisifn o creacidn de derechos y obliga-

ciones y las condiciones del contrato.

Gutiérrez y Gonzilez la define como '"una declara---
cidén unilateral de voluntad, receptiva, cxpresa o tidcita -

hecha a persona presente o no presente, determinada o inde
terminada'. (11).

La aceptacién es cuando el otro contratante se mues

tra conforme en la misma obra antes mencionada, se¢ define-

la aceptacidn como una declaracién unilateral de voluntad-

a través de la cual se expresa la adhesi6n a la policita--
cidn.

(11) Gutiérrez y Gonzilez, obra citada, pig. 209.
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En lo que respecta al momento en que se perfecciona
el consentimiento dentro de la teoria de la manifestaci6n,
se nos dice que es en la aceptacidn; otra teoria exige pa-
ra el perfeccionamiento del contrato quec la aceptacibén lle
gue a conocimiento del ofertante, esta es la teoria del co
nocimiento; la siguiente es la teorfia de la expedici6n que
nos dice que para el perfeccionamiento no solo se requiere
que la aceptacidn se manifieste, sino que se diriga al ofer
tante; la filtima teoria es la recepcidn, la cual considera
que hay perfeccionamiento cuando la aceptacidn llegue a po
der del ofertante, y ésta es la aceptada por

T T amd
1a Lc&*Sla"'

cibn mexicana, Art. 1807, C6digo Civil,

No existe mayor preblema de cuanto se refiere al
Y i

perfeccionamiento del consentimientc entre presentes, ya -
que el consentimiento surgiri como congecuencia 16gica de-

las declaraciones de voluntad de cadn uno de los contratan
tes.

Lo discutible estriba en el conscntimiento entre au

sentes y sobre ésto, versan las tcorfas antes expuestas.

El consentimiento puede ser de acuerdo con nuestra-

legislacién expreso o ticito, articulo 1803, Cédigo Civil.

Hay ocasiones en que ¢l consentimiento parecc cxis-
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tir perfectamente, pero en realidad muchas veces sc¢ conci-

be erroneamente, esto se da en los siguientes casos:

a. Cuando hay error sobrec la naturaleza del contra-

to que se esti celebrando.

b. Error sobre la identidad del objeto.

II. E1 objeto.

El articulo 1794 del C6digo Civil, indica que para-
la existencia del contrato, se requigre ¥ objetu que-
pueda ser materia del contrato™.

SegGn Borja Soriano, el udio del objeto corres--

ponde al campo de las obligaciones en general, esto se ha-
dado a confusibén, ya que muchos ordenamientos jurfidicos, -
por razones préicticas de terminologia jurfidica o de econo-
mia, mezclan el objeto propio del contrato con el objeto -
de las obligaciones en general. De esta manera nuestra le-

gislacidn civil en su articulo 1824, dice:

"Son objcto de los contratos: 1. La cosa que ¢l o-

bligado debe dar; I1. El hecho que el obligado debe hacer-

o no hacer".

Desde el punto de vista doctrinario se distinguen:=
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a)

El objeto directo del contrato, que es crear y -

transmitir derechos y obligaciones.
b) El obieto indirecto o mediato, que es la conduc-
ta que debe cumplir el deudor y que puede ser de
tres maneras: de dar, de hacer y de no hacer.

En el diagrama siguiente realizado por Gutiérrez y-

Gonzdlez, se entienden mis claramente los objetos del con-

trato:
CREAR
TRANSFERIR OBLIGACION
L LFEMAITIEY ATV l
LURLRALY DERECHOS E IMPLICA UNA /[a. Dar cosas
b. Hacer o
Su CONDUCTA DE: c¢. No hacer"
Objeto. OBLIGACIONES
—T——— /\
DIRECTO-——I

MEDIATO O INDIRECTO (12)
El contrato tendrsd pucs un objeto que podrd ser una
-
abstencidén o una prestacién; cuando sc trata de una presta

cién, ésta puede ser de dar o de hacer,de esto deriva que-

(12) Gutiérrez y Gonzflez Ernesto, Obra citada, pig. 229



20

el objeto del contrato se rehuse , ya sca en cosas (objeto

de las obligaciones de dar) o bien en servicios (objeto de

las obligaciones de hacer).

Las obligaciones de dar deben de reunir ciertos re-
quisitos con respecto de su objeto, ya que éste se consti-

tuye por la cosa, cuyo dominio o uso se transmite.

1. La cosa debe ser posible fisicamente.

2. La cosa debe ser posible juridicamente.

La cosa es fisicamente posible cuando existe en la-
naturaleza o puede existir; por lo tanto hay imposibilidad
fisica cuando no existe ni puede existir, por io anterior-
mente presentado en el caso de las cosas futuras que no --
existen en el momento de la celebracién del contrato, pero
pueden ya existir en el momento del cumplimento del mismo,

no vendradn a implicar una imposibilidad absoluta.

E1l Cbédigo Civil vigente contempla la existencia de-
contratos que rccaigan sobre cosas futuras, el articulo --
1826 dice ''las cosas futuras pueden scr objeto del contra-
to. Sin embargo, no pucden serlo la herencia de una perso-

na viva, aln cuando ésta preste su contcntimiento™,

La cosa tendrd posibilidad juridica si esté c¢n el -
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comercio y cuando es determinada o susceptible a determina
cidén juridica (en forma individual o en especie).

Se consideran juridicamente imposibles las que no -
son determinadas o determinables en cuanto a su especie, y
cuando no estén en el comercio, ya sea por la naturaleza -

propia de la cosa o bien por disposicién legal. Estas y --

las imposibles fisicamente no pueden constituir materia de
contrato.

Las obligaciones de dar se encushtran enumeradas en
el articulo 2011 del Cédigo Civil:

La traslacidén de dominio de cosas ciertas;
En 1la enagenacidn temporal de¢ uso o goce de cosa

cierta, y

La restitucidn de cosa ajena o pago de cosa debi
da.

Volviendo a las cosas que deben estar dentro del co
mercio, cabe hacer la aclaracién que si una cosa cstl fue-
ra del comercio, necesariamente adquiecre la categorfa de -
inalienable, pero no toda cosa inalicnable esti necesaria-
mente fuera del comerciec, porque pucden estar dentro de €1

y haber sido objeto de propiedad particular.
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C) REQUISITOS DE VALIDEZ.

Ademds de los clementos de un contrato requicre pa-
ra existir le son también necesarios los requisitos para--

que pueda producir sus efectos y logre alcanzar su validez.

El estudio de los requisitos de validez se hace con

forme al articulo 1795 del C6digo Civil, el cual nos dice:

"Por la incapacidad legal «¢ las partes o de una

de ellas;

II. Por vicios del consentimiento;

Por su objeto, motivo o fin sca ilicito;

IV. Porque el consentimiento no se¢ haya manifestado-

en la forma que la Ley establcce.

Por el articulo anterior, interpretandolo en senti-

do contrario, los requisitos de la validez de los contra--

tos, serin:

1. La forma.

2. Licitud en el objeto, motivo o fin.

3, La ausencia de vicios del consentimiento.
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4) La capacidad .

1) La forma, desde un punto de vista amplio, puede-

entenderse seglin Gutiérrez y Gonzilez "como el o los ele--

mentos de cardcter exterior, sensibles que rodean o cubren

todo acto de voluntad o hecho de la vida social de donde -

provienen los derechos subjetivos'". (13).

En cuanto a la forma que deberin requerir los con--

tratos se podria definir, como la manecra en que deben ex--

presarse o manifestarse la voluntad de las partes que con-

tratan, conforme a la Ley.

Las normas en que pucde ser externada ia voluntad,-

se ha considerado primeramente: la expresa y la tlcita, la

primera es cuendo la voluntad se manifie¢sta verbalmente, -

por escrito o por signos inequivocos. Lu segunda resulta -

de hechos o actos que la presuponen o que autoricen a pre-

sumirla (Art. 1803 del Cddigo Civil).

El hecho de que dentro de las formas de manifestar-

el consentimiento e¢sté la expresa y en esta se cncuadre, -
la palabra,

la escritura o los signos o seilas, da lugar a-

una clasificacidén de contratos de informales y consconsua--

les.

(13) Ibidem, pag. 246,
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Los formales suponen que la voluntad debe expresar-
se siempre por medio de escritura, sin dejar cabida a nin-

guna otra forma de expresidn.

En cambio, dentro de los consensuales, cualquier ma
nifestacidn ya sea expresa o tdcita c¢s vilida, ya que esto
se concretarid a un problema de prueba, sea por medio de --

testigos o por medio de hechos que aparecen un consenti---
miento tacito.

JUE . e Ao masn =4
Abordando el tema de Jque si

1 silencio es otra for
ma de manifestacibén del contrato, podemos decir que se in-

terpreta ambiguamente, ya que serd aceptado como forma - -
siempre y cuando la Ley le confiere dicho cardcter; ejem--
plos existen dentro de la legislacibn civil en el articuilo
2547, acepta un caso en el que el silencio produce efectos
juridicos, "El contrato de mandato se refuta perfecto por-
la aceptacién del mandatario. El mandato que implica el --
ecjercicio de una profesibn se presume aceptado cuando ¢s -
conferido a personas que ofrecen al pfiblico el ejercicio -

de su profesidn, por el sbdlo hecho de que no lo rehusen --

dentro de los tres dias siguientes. L

En un sentido contrario ccmpletamente al anterior,-
al tftulo y dentro de! mismo ordenamiento, localizamos el-

articulo 2054 que dice: "cuando ¢l dcudor y el que preten-



25

da sustituirlo fijen un plazo al acrecdor para que manifies
te su conformidad con la sustitucidn, pasado ese plazo sin-

que el acreedor haya hecho a conocer su determinacidn, se--

presume que rehusa'. En este caso el silencio no surte efec

tos en el ambito del derecho.

Cuando un acto no haya cumplido con la forma requeri
da por la Ley, estarid afectado de nulidad relativa, apegin-
dese al articulo 2228 del Cddigo Civil, "la falta de forma-
establecida por la Ley si no se trata de acto solemne, asi-

como el error, el doio, la violencia, ia lesidén y ia inca--

pacidad de cualquiera de los autores del acto, produce nu-

1idad relativa del mismo'".

Actualmente, se ve renacer una tendencia al formalis
mo, ya sea por el tipo de vida moderna o por la necesidad -
de proteccidn o seguridad. Asi por ejemplo Colin y Capitant
consideran el renacer de la tendencia formalista como una -
necesidad social externa, no asi Bonnecase, quién no admite

que sea un renacer, sino simplemente una supervivencia.

La legislacibén civil define su tendencia c¢n los ar--

ticulos siguientes:

Art. 1832. "En los contratos civiles, cada uno se¢ --

obliga en la manera y términos que aparezca, quiso obligar-
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se, sin que para la validez del contrato se requieran for-

malidades determinadas . . . y agrega . . . fuera de los -

casos expresamente designados por la Ley".

Art. 1796. "Los comtratos se perfeccionan por el me
Tro consentimiento, excepto aquellos que deban revestir una

forma establecida por 1la Ley, desde que se perfeccionan, -

obligan a los contratantes . A

1795. “El contrato puede scr invalidado.

V.- Porque el consentimiento no %e haya manifestado en la

forma que la Ley establece'.

Se entinde por los anteriores articulos, y otros mu
chos no mencionados, que por regla genceral el contrato se-
constituye por el simple consentimiento de las partes, pe-
to siendo valida la excepcidon de que cuando la Ley acredi-
te ciertas formalidades para la constitucién del mismo, de
berin ser acatadas de manera inevitable.

2. Licitud en el Objeto, Motivo o Fin.

Este requisito consiste sdlo en rcgular los objetos
de prestacibén o abstencidn, ya que el hecho de que un obje
to sea ilfcito, no quiere decir que deje de ser materia --

del contrato, independientemente de las consecuencias que-
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de ello deriven.

Para que un objeto sea ilicito en nuestra materia -
de estudio, tendria que ir en contra de la Ley, pero de --

una Ley de interés pfiblico, prohibitiva o imperativa o en-

contra de las buenas costumbres.

E1l C6digo Civil regula esta materia en los siguien-
tes articulos:

Avt. 8. "Los actog ejecutados contra el tenor de --

las leyes prohibitivas o de interés pGblico, serin nulos -

excepto en los casos en que la Ley ordene lo contrario”.

Art. 1830. "Es ilicito el hecho que es contrario a-

las leyes de orden pGblico o a las bucnus costumbres'.

Art., 1831, "El fino motivo detcrminante de la volun

tad de los que contratan, tampoco debe ser contrario a las

Leyes de orden pfiblico y a las buenas costumbres".

Art. 2225. "La ilicitud en ¢l fin o en la condicién

del acto produce su nulidad, ya absoluta, ya relativa, se-

gln lo disponga la Ley".

Respecto a las buenas costumbres , Rojina Villegas-
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nos da como referencia tres definiciones distintas, la pri
mera de Jellenek nos dice que "existen normas morales con-
sideradas como indispensables para la convivencia social,-
pero sS5lo un nimero reducido de &stas seridn elevadas a la-
categoria de juridicas y se les tutelari como tales'". (14).

Ripert nos dice que "las normas que regulan hasta -
cierto punto, la equidad y la justicia ¢n materia de obli-

gaciones y contratos son normas de indole moral' (15).

Al fanca Cacn
ALTONEL Lase

]
individual y normas de moral social, la diferencia estriba
en que las primeras, al ser infringidas, tendrdn una san--
cidn en el fuero interno de cada persona, y las segundas -
serin sancionadas por 1la colectividad y la sancién que co-

rresponde a la norma juridica serd aplicada por el poder -
pablico" (16).

3) Ausencia de Vicios del Consentimiento.

El contrato como ya hemos expuesto, necesita de ele

mentos de existencia, y una vez que surge o existe,preccisa

(14) Rojina Villegas R. Obra citada, pdg. 70
(15) Ibidem, pag. 71.

(16) Ibidem, pag. 71.
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de" los requisitos de validez para poder producir sus con--

secuencias de derecho. De esta manera se entiende que pa-

ra crear obligaciones, se requiere de una voluntad exenta-
de vicios, aclaramos que al hablar de vicios de la volun--
tad no pueden estos ser vicios del consentimiento, ya que-
€ste es una consecuencia de la unidén de dos o mas volunta-
des y seran estas las afectadas por los vicios mds no el -

consentimiento, desde luego que un falso consentimiento da
al proceso deformacidén de obligaciones otro curso distinto
al que hubiese tenido sin la influencia

de dichos agentes.
El presente inciso se titulé

vicios del

vy 1L10s -

bido a que la Ley asi lo estipula.

Por lo anterior, vemos que cuando uno de los contra
tantes sufre la accidn de los vicios de la voluntad, sur--
ge un conflicto de interé&s, dentro del cual una de las par
tes pretenderd quitarle la validez al contrato y la otra -
querrd afirmarlo. Es aqui cuando el ordenamiento juridico-

debera distinguir los casos en los que se anulari el con--

trato o en los que quedari inmune.

El articulo 1812 del Cbdigo Civil afirma "El consen
timiento no es valido si ha sido por error, arrancado por-

violencia o sorprendido por dolo".

Por consiguiente seg@in la disposicidén anterior, los
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vicios de la voluntad, serédn:

a. Error.
b. Violencia.

c. Dolo.

a). Error, es una creencia no conforme con la ver--
dad, un estado psicoldgico en discordancia con la realidad

objetiva, una nocién falsa; es una falsa representacién --

contractual. (17).

Rafael de Pina nos dice que para Benito Gutierrez,-
el error se llama "a la disconformidad de nuestras ideas -
con la naturaleza de las cosas, aunque diferente de la ig-

norancia, que e¢s la falta de ciencia o de¢ conocimientos --

perfectos de las cosas' (18),

El Lic. Gutiérrez y Gonzdlez, dcfine al error "como
una creencia del mundo exterior que estd en discrepancia -

con la realidad o bien una falsa o incompleta consideracidn
de la rcalidad'" (19).

El error podri provocar un consentimiento equfivoco-

(17) Hernéndez Esparza Patricia, Obra citada, pég. 40,
(18) Rafael de Pina, obra citada, pig. 288,
(19) Gutiérrez y Gonzalez, obra citada, pig. 273.
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pero consentimiento al fin, &sto darf como consecuencia --

tres corrientes con respecto a las consecuencias que resul

tan de un consentimiento viciado por error.

Dentro de la primera, se afirma que el error debe -

ser indiferente al derecho, esto es que si por cualquier -

razdn una de las partes cae en error, &ésta deberd sufrir -

las consecuencias de su descuido, fualta de atencidn o fal-

ta de agudeza de sus sentidos. El contrato en estos casos-

deberd existir como valido, porque no seria justo que la--

otra parte sufra las consecuencias, siendo que ella en to-

do momento estuvo dispuesta a contratar,

La segunda corriente contraria a la anterior y den-
tro de la cual los autores sugieren quc¢ una voluntad vicia
da por error debe dar como consecuencia que el contrato no
se forme, ya que este para dicha formaci6n, requiere de --

las voluntades concordantes con la realidad y al no ser -

asi, no es factible que se de el contrato.

La tercera corriente es la ecléctica, esta no sc a-
poya ni en la indiferencia al error, ni en la inexistencia
del acto en una forma total; en la presente teoria se su--
giere que el acto sea considerado en funci6n de la volun--

tad que fue dada por error, tomando en cuenta quec el acto-

serd anulable cuando ambas voluntades hayan sido dadas con
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con error y este recaiga sobre 1la naturaleza del acto mis-

mo o sobre el objeto de éste. Esta es la posicién que adop

td nuestro Cddigo Civil.

El articulo 1813 del mencionado ordenamiento nos di

ce "el error de derecho o de hecho invalida el contrato

-

. ", yenel 1814 "el error de cilculo s6lo da lugar a

que se rectifique". Por lo que acabamos de ver es el mismo

Cédigo el que nos da la clasificacién de los tipos de erro

res que pueden afectar un acto juridico,

Uno es el error aritmético o de cédlculo, es el que-
se da 0 se comete en una operacidn aritmética, y este se--

gn la disposicidn legal sdlo se ratifica, no afecta la vi

da del contrato.

El error de hecho, es aquel que recae sobre hechos-
materiales; y el error de derecho es ¢l que recae sobre --

una sobre una regla de derecho.

El error de hecho presenta a su vez tres grados que

generan diversas consccuencias:

to. Error obsthculo, este impide la formacibn del -
contrato, porque recae sobre la misma naturaleza de éste,-

(error en negocio), o dificultando la identidad del mismo-
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o bien recae sobre el objeto de aquel.

20. Error nulidad, dentro de éste, se encuentra ¢l-

error que recae sobre las cualidades sustanciales, (error-
en sustancia), el error sobre la persona en los contratos-

que se hacen, en virtud de la identidud de las personas o-

cualidades, (intuitu personae), y el error sobre el motivo

determinado de la voluntad de cualquicra de los que contra
tan.

2o, Error indiferente, se da sobre las cualidades -

secundarias del objeto o no determinadas de la voluntad.

El principio de que la ignorancia de la Ley o cxi-
me, no excluye que el error de derecho scra relevante cuan
do actfia como determinante de la voluntad del sujeto con--

tractual, actuando en las relaciones dc¢ las partes,

b) Violencia.- Empleada desdec un punto de vista ge-
nérico, es "fuerza, micdo o intimidacidn', se dice que es-
toda coaccidn.grave, irresistible ¢ injusta, ejercida so--
bre una persona razonable con ¢l objeto de determinarla --

en contra de su voluntad a aceptar una obligacidn o a cum-

plir una prestacidén dada.

Esto nos induce a pensar que la coaccibn puede ser-
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a través ya sea de fuerza fisica o fuerza de tipo moral, -
las cuales ejercidas sobre la persona produciridn un acto -

que no se hubiese realizado de no haber existido dicha in-
fluencia.

El C6digo Civil indica que existird violencia siem-
pre que se emplee fuerza fisica o amenaza que importen el-
peligro de perder la vida, la honra, la liberdad, la salud
o parte considerable de los bienes de los contratantes, --
conyuge, ascendientes, descendientes o parientes colatera-

les dentre del segundc grado.

Existe diferencia entre violencla e intimidacidén, -
mis algunos autores las identifican y es de considerarse -
que la intimidaci6n serid resultado de toda viclencia, sea-
fisica o moral, ya que después de aplicur ésta, el sujeto-
queda intimidado a realizar un acto no deseado por €1 y de

no realizarlo sufriri consecuencia en ¢l mismo o en perso-

nas allegadas a é€1.

La consecuencia a la que se llega como resultado de
la violencia, es a la nulidad del contrato, ya sca que di-
cha violencia provenga de parte de uno de los contratantes

o de un tercer interesado o no en el contrato.

La violencia vicia el acto por razdn del temor in--
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justo que implica y desde el momento que el temor ha desem
pefiado el papel determinante que ha sido generador del con
sentimiento; lo que equivale a decir que el mévil contrac-
tual determinante no puede por el temor inspirado por la -
violencia, porque éste es un mévil excluyente de libre al-

beldrio, fuera del cual ninglin acto juridico podria ser va
lido.

Se debe aclarar que el temor reverencial no puede -

ser considerado como violencia, es decir el temor a desa--

gradar a las personas a las que se les debe sumisién y res
peto.

) Dolo o mala fe,- Segfin el CAdige Civil cn ¢l ar-

ticulo 1815 '"se entiende por dolo, los contratos de cual--
quier sugestidn o artificio que se emplee para inducir a -
error o mantener en el a alguno de los contratantes; y por

mala fe la disimulacidn del error de los contratantes, una

vez conocido'.

Entre otros autorcs, Borja Soriano y Gutiérrez y --
Gonzilez, consideran al dolo como causa propias del error-

miés no como uno mis de los vicios del consentimiento.

Planiol indica que el dolo es sancionado por ¢l de-

recho en su calidad de error engendrado en el espiritu de-
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de su victima.

Diaz Ferreira, indica que "el dolo y la maia fe tie
nen los mismos efectos juridicos, distinguiéndose apenas -
en que el dolo es, por decirlo asi, activo y la mala fe pa
siva. Procede con dolo el que procura persuadir al compra-
d or de que el objeto es de oro, cuando e¢s de cobre; y con-

mala fe el vendedor a quien el comprador ofrece precio,

co

mo si el objeto fuese de oro, no lo descngafia de que el ob
jeto no es de oro" (20).

Desde los mas remotos tiempos, sc ha considerado al

dolo como toda manicbra, astucia, trampa o disimulacidn dec

que una de las partes se sirve para inducir g

12 otra a 1=
celebracidn de un acto juridico con el objcto de procurar-

para si o para un tercero una ventaja injusta, de perjudi

car simplemente a su contratante sin obtener ventaja alguna.

Y es asi que en el Derecho Romano, ya se clasifica-

ba al dolo en dos grandes ramas:

1. Dolo bueno (dolo bonus)

2. Dolo malo (dolo malus).

(20) Patricia Hernindez Esparza. Obra citada, pig. 42.




37

El primero solo era la exageracién o encarecimlento
de las buenas cualidades de la cosa por medio de considera
ciones o artificios y siendo &éste un reflejo de mera astu-
cia, no era sancionada. En cambio el dolo malo daba lugar-
a una accidn penal, considerando como delito pretoriano y-

en este caso el autor del dolo deberia proporcionar a la -

victima la reparacidn del perjuicio.

Ahora bien, debe distinguirse ¢l dolo causam dans o
principal del dolo incidens o incidental; el primero se en
tiende al que determina a uno de los contratantes a cele--
brar el contrato, siendo el dolo un factor determinante --

sin el cual no existiria dicho contrato. El dolo inciden--

tal o accidental es ¢l que no ha s5ids factor determinante-
en cuanto a la celebracidén del contrate, ya que sbdlo cjer-
cita elementos de tipo oneroso, que en un momento dado, da

rin como resultado solo una aceptacidn cn situacidn desven

tajosa.

El dolo o mala fe de una de las partes y el dolo --
que proviene de un tercero, sabiéndolo aquella, provoca la
nulidad del contrato si ha sido causa determinante del ac-
to juridico. En el supuesto de que ambas partes procedie--

ran por dolo, ninguna puede alegar la nulidad del acto o -

reclamar indemnizacibn.
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4. La capacidad.

Capacidad es la aptitud juridica para ser sujetos -
de derechos y obligaciones y hacerlos valer, el Cddigo Ci-

vil en el articulo 1795, fraccidén I nos dice:

"El contrato puede ser invalidado:

Por incapacidad legal de las partes o de una de -
ellas".

La capacidad es de dos tipos:

o

. de goce.

b. de ejercicio.

La capacidad de goce es la actitud juridica para -

ser sujeto de derechos y obligaciones; esto es que todos
tenemos capacidad de goce, inclusive los sujetos que aun
no han nacido, tienen la proteccidn de la Ley en este as--
pecto. En tanto que la capacidad de cjercicio, es la acti-
tud juridica dec ejercitar o hacer valer los dercchos que -

se tengan y asumir deberes juridicos.

El Cédigo Civil contempla la materia de capacidad -

en los articulos 1798 y 1799 que disponen respectivamente-
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"son hébiles para contratar todas las personas no exceptadas
por la Ley", y "la incapacidad de una de las partes no pue
de ser invocada por la otra en provecho propio salvo quec -

sea indivisible el cojeto del derecho o de 1a obligacién -
com@n'.

Son adeiwfs partec del tema otros articulos como el -
450. Es de considerarse lo anterior, ya que la legislacién
civil es insuficiente en este campo, debido a que no se re

gula la materia en un mismo ordenamiento, sino que se remi

[¢
[-H
<
i)

-
[

iadas legisiaciones.

Si bien es cierto que todos poscemos capacidad de -

goce, también es cierto aque la capacidad de gece sufre - -
ciertas restricciones y es cuando aparece la incapacidad -
parcial de goce, es parcial debido a que hoy en dia en nin

gln pais se niega la capacidad total de¢ goce, ya que esto-

implica la "muerte civil", que en el siglo pasado todavia-

era aplicada y surgia como resultado de una sentencia judi

cial, a través de la cual sec privaba al sujeto de todos --

sus derechos.

Existen en el derecho mexicano incapacidades de go-

ce consagradas en el articulo 27 Constitucional y se¢ con--

templan las siguientes:
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1. "Corporaciones religiosas.

2. Instituciones benéficas.

Sociedades comerciales por acciones.
4. Los extranjeros.

Personas fisicas por sentencia judicial, civil -

o penal'.

Todas esas incapacidades se llevan a efecto por la-
adquisicién de bienes inmuebles, y en el caso de los ex---

tranjeros, podrdn existir excepciones, cuando el pais por-

- ..

e a

o de la Secretaria de Relaciones Exteriores, considere
conveniente dichas adquisiciones. Sc considerari en este -
caso al extranjero como nacional, mediante la renunciaciédn

que hace &ste a la proteccifn de su pafs, En esto tiene in

ferencia la clédusula Calvo.

Las incapacidades de ejercicio, #sc contemplan en el
articulo 450 del Cédigo Civil, el que nos dice ''tienen in-

capacidad natural y legal:

1. Los menores de edad.

II. Los mayores de edad, privados de inteligencia --
por locura, idiotismo o imbecibilidad, aln cuan-
do tengan intervalos lficidos;

111. Los sordo-mudos que no saben leer ni escribir;

iv.

Los ebrios consuectudinariosy los que habitualmen
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te hacen uso inmoderado de drogas y enervantes.

Existen excepciones a estas reglas, por ejemplo el-
articulo 1307 de la Legislacidn Civil, con respecto al tes
tamento hecho por un demente durante un intervalo lGcido,-
bajo 1la observancia de ciertas prescripciones. También es-

td el caso de menores emancipados por matrimonio, articulo

641 del mismo ordenamiento.

La sancidn a los actos ejecutados por personas inca
paces, es 1a nulidad, existiendo también la posibilidad de
1a nulidad relativa,la cual se contempla en el articulo --
2228 del Cddigo Civil, y serd ya en forma oportuna que se-

confime el acto o bien que se ejercite la nulidad, ambas -

llevan aparejada la retroactividad, sca que se destruye o-

se confirme el acto.

En el mismo tema, interviene la figura de la repre-

sentacifn, la cual es valioso auxiliar de 1la incapacidad -

de ejercicio.

Toda incapacidad de ejercicio origina 1la necesidad-
de una representacidn legal; existen cuasos en los que el -
incapaz podri manifestar su voluntad ¢n el acto jurfdico,-
pero debe concurrir también su representante legal pnra --

probar y confirmar la validez del mismo acto, o bien el re
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presentante es el que actlia por el incapaz.

En el primer supuesto se encuentran algunos actos -
del estado civil como es el matrimonio, adopcién, esponsa-
les, reconocimiento de hijos, etc., cn el segundo supuesto
estin los actos juridicos de caricter patrimonial (contra-

tos o convenios) excepto testamentos.

Existe también el hecho del acto juridico ejecuta-

do por el representado en nombre del! represntado, y el ac

to juridico que se realiza por cuenta del representado, --

siempre es por su cuenta, pero el realizado por cuenta del

representado no siempre es en su nombre.

Del primer supuesto existen diversas teorias, la de
Savigni, el cual nos dice, que el representante solo es --
portavoz del representado. En la doctrina de la coopera---
cibn de las voluntades de Mitteis se¢ sostiene que hay con-
currencia de voluntades de representado y representante y-
serf una sola voluntad juridica y sc¢ supone es la del re--
presentado. En la teorfa de Madray se nicga que asista ju-

ridicamente el represcntado, pero se accpta quec el acto se

celebre en su nombre.

En el segundo supuesto, se alega que puede ser por-

cuenta del representado y manifestando su voluntad, cxiste
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otro caso, en el que el representante se ostenta como due-
flo del negocio.

La representacidn por Gltimo, sc clasifica en legal
y voluntaria; la primera es en virtud de una norma juridi-
ca, alguien actfia en nombre y cuenta de otro, y en la vo--
luntaria, la persona puede actuar en nombre y cuenta pro--

pia, por medio de un mandato escrito o tficito delega esta-
funcién a otra.

D) EL CONTRATO EN MATERIA ADMINISTRATIVA.

Las mGltiples y complejas actividades del Estado,

obligan a este a la celebracidn de innumerables actos juri
dicos de derecho pGbiico y derecho privade. Las formas en-
que act@ia la administracidn pGblica son en casos unilatera

les y en otros se recurre a las formas contractuales.

El Estado, al actuar unilateralmente impone por me-
dio del mandato su voluntad para la obtencién de los me---
dios necesarios, por medio de los cuales rcalizarfi sus fi-
nes, como es el caso del Impuesto, Expropiacién por causa-
de utilidad pGblica, la requisicibn, el decomiso y todas -
las dem@s funciones previstas en la Ley de atribuciones --
del ejecutivo federal. Todo esto nos lleva a considerar el

acto administrativo por excelencia como una declaracidén --
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unilateral de la Administracidn.

Asi también el Estado se le ve como comprador de in
muebles y equipo para sus oficinas y servicios; arrendando
bienes, encargando a particulares las construcciones de --
obras pGblicas; obteniendo préstamos, enagenando o arrcn--
dando los bienes de su propiedad; asociindose con particu-
lares, etc. En este tipo de situaciones juridicas, la ac--

cidén gubernamental logra concurrir las voluntades de los -

particulares con ella, de una manera libre y voluntaria y-

Aantwn da
UCILL AW -

(4]

1n cnnalae co dicentan condicinn
il cugles €2 gisgcuIen conglgie

acuerdo con los intereses de ambas partes.

La institucidn ‘del contrato administrativo es por -
lo tanto, parte de un sistema liberal, ya que sc¢ celebra -

con libertad o solo ocasionalmente se¢ verfd restringido pa-

ra asegurar el interés general.

El contrato administrativo se define como '"una obli

gacidén bilateral, sinalagmdtica, en la que una de las par

tes es la administracién pGblica con las prerrogativas in-
herentes a su condicién juridica y la otra es un particu--
lar o una entidad pGblica, destinada a realizar determina-

dos fines o relaciones sometidas a ciertas reglas particu-
lares". (21).

(21) Serra Rojas, Andrés. 'Derecho Administrativo" Edito--
rial PorrGa, S. A., México, 1976, pag. 410.
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Con respecto a estos contratos, se presenta una si-
tuacidn conocida de antemano por los que contratan con la-
administracidon pGiblica, y es que las partes se subordina--
ran a una relacidén de derecho pfiblico preestablecido o a -
los principios juridicos creados ex-profeso para regular -

esa situacidn, y que tiene que ir de acuerdo con el inte--
rés pfiblico.

Finalmente los contratos administrativos, estidn su-
jetos a un régimen excepcional que permite considerar como
validas ciertas estipulaciones, las cuales no serian vali-

das en el fegimen contractual civil.
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CAPITULO II

TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA,

El primer punto a.tratar dentro de este segundo ca-
pitulo es 1a definicifn del contrato de transferencla de -
tecnologia, pero antes de avocarnos ¢n cl estudio de éste-
es importante definir el objeto de dicho pacto o sea preci
sar un concpeto de lo que se entiende por “tecnologia™; a-
este repecto existen multiples definiciones y nos desviare
mos del objetivo del presente trabajo, ya que son inumera-
bles los puntos de vista existentes a nivel doctrinario so
bre dicha definicién, por lo que solo haremos cita de algu
nas de tantas, las cuales al igual que otras pueden caer -

dentro de una ambiguedad tan usual en cste tema.

Desde un punto de vista ectimologico la palabra tec-

nologia proviene de }os vocables teckne-técnica y logos-pa

labra o discurso.

o
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Los griegos a través de Aristoteles consideran a la

técnica como un grado del ssaber humano, colocandola junto-

a la experiencia y a l1la ciencia.

Asi también basandonos en el pensamiento Socritico,
se estudia a la tecnologia desde un punto de vista semanti

co y nos dice que es el estudio de "saber hacer las cosas"

En un enfoque gramatical segln ¢l diccionario de la
lengua espafiola "es el conjunto de procedimientos y recur-
sos de que se vale una ciencia o arte'". En esta forma se -
puede llegar a una definicidn mis concreta definiendo como

tecnologia, el conjunto de conocimientos organizados para-

fines productivos.

Asi pues habiendo dado una definicifn del objcto --
del contrato en estudio pasaremos al estudio de lo que cs-

en si la transferencia de tecnologia,

A este respecto sc¢ cntiende el término "transfercn-
cia"™ como un sindénimo de transmitir o traspasar, entendicn
dosc a estas como ceder o dar una cosd o un derecho, Efec-
tivamente una propiedad caracteristica de la tecnolopia es

su transmisibilidad o sea la circunstancia de quec quien la

posce pucde si lo quiere asi transferirla a otra perxona,-
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pero esto nos da como consecuencia que la tecnologia entre

el juego del comercio al ser considerada como una mercan--

cia o cosa que se vende y compra.

Siendo en esta forma la tecnologia el objeto del --
contrato de transferencia de tecnologia, este transferirda-
por lo tanto un conjunto de conocimientos, los cuales se -
caracterizan por poseer una naturalezu especial, la cual -
los clasifica como bienes intangibles o incorporeos, no --
siendo posible percibirlos por los sentidos y al ser consi
derados como tales no todos estarin juridicamente tutela--

dos si no lo estaridn solo aquellos quec se encuentren paten
tados.

A este respecto J. Alvarez Soberanis afirma: "en 1lo
general, salvo las patentes y los secrctos industriales, -
los conocimientos t&cnicos no son objetos de proteccidn ju

ridica. Al no serlo no hay derecho de propiedades sobre --
ellos". (22).

Con todo lo anterior podemos tratar ya las defini--

ciones que sobre transferencia de tecnolopgia sustentan di-

versos autores.

(Z22) .- Jaime Alvarez Soberanis, '"la Regulacibn de las in--

venciones y las maercas y de la Transferencia Teconologi=
ca" , Editorial Porrua S.A., MExico 1979, pag. 240.
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J. Alvarez Soberanis define contrato ''como el uacuer
do de voluntades por medio del cual una de las partes lla-
mada proveedor transmite a otra que se denomina receptora-

un conjunto de conocimientos organizados para 1la produc---

cidn industrial' (23).

Manfredo A. Cikato nos define la transferncia de --

tecnologia '""Como la renuncia del derecho que se tiene sobre

un conocimiento tecnolbgico' (24).

V. Carlos Garcia Moreno 1la define '"como el flujo de
conocimientos tecnoldgicos de una pafs hacia otro pals ge-

neralmente de los paises altamente desarrollados hacia los

paises con un desarrollo relativo" (25).

. Del 1libro "contrato de Asistencia Tecnica" de Patri
cia Hernfindez Esparza, deducimos que la autora considera -
1a transferencia de tecnologia, como un contrato a través-
dle cual una parte llamada transmisora de tecnologia apor-
ta conocimientos de caracter técnico a otra llamada recep-

tora y esta da a cambio una renumeracibu.

(Z3).- Ibldem., pag. 247

(24Y.- Manfredo A. Cikato, Revista de Comercio Exterior, -
Mayo 1974, pag. 487.

(25).- V. Carlos Garcia Moreno, "La carta de Derechos y D¢

beres de los Estados y la transferencia de Tecnologia', Rec
vista de Derecho. pag 449. -
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La transferencia de tecnologia c¢s un proceso de in-
tercanbio que afecta los recursos dec una nacidn, dicho pro
ceso es importante ya que actualmente sc¢ le considera como
un medic preponderante para realizar o mejorar los proce--

sos productivos necesarios para el desarrolle interno de -

cada pais.

La transferencia de tecnologia como un proceso re--
quiere de variadas etapas para lograr su objetivo y se ca-
racteriza por rasgos muy distintives, Por ejemplo el que -
adquiere tecnologia compra los conocimientos que no tiene-
o que posee de una manera insuficiente y que le son ftiles
y necesarios esto nos dari como resultado un proceso en --
forma desventajosa para el que adquiere, esto se da por --
mGltiples motivos y uno de los mas graves es la falta de -

capacidad y gran importancia peor parte del comprador.

La transfercnia de tecnologia puede ser considerada
como un factor de produccibn a lado del '"trabajo", '"capi--
tal", "tierra", ya que si se catalbpa como tal se ve que -
un avance en el campo tecnolbdgico repercute e¢n un avance -

en un avance en el campo productivo nacional.

Como anteriormente mencionamos la transferencin de -

tecnologia es también considerada como una transaccifn co--

mercial y generica, como tal comprendera varias figuras ju
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ridicas y dentro de estas categorias de acuerdos contrac--
tuales para transferir tecnologia tanto patentada como no-
patentada haremos alucidn en primer t&rmino, las seleccio-
nadas por las Naciones Unidas en 1961 y que son tratadas -

por Miguel S. Wionczek y son las siguientes,

""Bajo un punto de vista contractual las figuras ju
ridicas se clasifican en:

a) .~ Acuerdos sobre servicios técnicos.-
Conforme a los cuales una empresa de un pais desa--
rrolado proporciona informacifn y servicios de personal --

técnico a una cmpresa afiliada o independiente de un pais-
poco desarrollada.

b) .- Acuerdos de concecidn de licencia.-

En cuya virtud la empresa cedente que transmite la-
tecnologia otorga a la empresa concesionaria ciertos dere-
chos para utilizarse patentes, marcas comerciales e inova-

ciones procedimientos y técnicas no patentadas, en rela---

cidn con la fabricaciin en zonas determinadas.

Por lo que se reficre a estas son muy usualcs mas -
en nuestro derecho no tiencn una regulacibn especifica y -

s¢ considera que se utilizan generalmente en las patentes.
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c)}.- Acuerdos sobre disefio y construccién.-

Con acuerdo a los cuales la empresa extranjera pro-
porciona a una empresa de un pais insuficientemente desa--
rroliado conocimientos técnicos y administrativos para el-

disefio y construccién de las instalaciones que la segunda-
necesita.

d).- Contratos de Administracibn, -

Conforme a los cuales se refierc a una empresa ex--
tranjera independiente o afiliada el control operacional -
de una empresa que de lo contrario seria ejercido por la -

junta de direccibén o administracibén de la empresa designa-

da por su propietario.

e) .- Contratos de explotacifn de recursos minerales.
Celebrados entre empresas extranjcras y los gobier-

nos de los paises menos desarrollados, o en sus entidades,
en cuya virtud las empresas extranjeras proporcionan los -
conocimientos t&cnicos necesarios (a veces el capital tam-
1) para explotar todas o algunas faces de un programa -

ploracibn y desarrollo de los recursos minerales loca
"L (20).

{26) .- Citado por Miguel S. Wiconczek, '"La transmicifn de
tecnologia a los paises en desarrollo', Proyecto de un es-

tudio sobre México, revista de Comercio Exterior, Mayo 1968
pag. 404,
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Dentro de las modalidades de la transferencia de --
tecnologia, tambien estuadiadas por Miguel S. Wionczek te-
nemos que aparte del mencionado criterio contractual exis-

te un criterior funcional que clasifica las siguientes:

A) .- "Estudios de factibilidad para nuevos proyec--
tos industriales y estudios de mercado, anteriores a la --

realizacidén de la inversidn industrial:

B).- Estudios para determinar la escala de posibili

dades técnicas para ia manufactu

d

1St

a de¢ un producto determi-
nado e identificacibn de las té&cnicas mas apropiadas den--
tro de ella;

C).- Disefio dé la ingenieria de nuevas instalacio--

nes productivas, que abarca el disefio de la planta y 1la se

leccibn de equipo;

D).- Construccidn de la planta e instalacién de
equipo;

E).- Seleccibn de tecnologia del proceso;

F).- Provisibn de asistencia t@cnica para el mancjo

y operacibn de las instalaciones productivas;
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G) .~ Provisidn de asistencia tlcnica en cuestiones-

de comercializacidn;

H) .~ Estudio de la posible mejora de la eficacia de

los procesos ya usados mediante inovaciones menores',

(27)

Por otra parte en nuestro pals ya mas concretamente
podemos advertir que las modalidades de la transferencia -

de tecnologia estdn reguladas en el articulo 2¢ de la ley so

bre el registro de la transferencia de¢ tecnologia y el uso

y explotacidén de patentes y marcas.

Cabe hacer la advertencia que cstas modalidades tan
to funcionales como contractuaies no se¢ presentan en una -
forma clara y separada en paises en vias de desarrollo, dec
bido al subdesarrollo en el que se encucntran y que obsta-
culisa en forma determinante, que las empresas adquirien--
tes puedan elegir el tipo de conocimientos de acuerdo a =-=-
sus necesidades propias y las fuentes fe aprovechamiento -

de tecnologia tanto extranjeras como nacionales.

Hasta la fecha es muy poco lo que se sabe acerca de

los procesos de adquisicifn de tecnologia, ya quc s¢ care-

(27).- Miguel S. Wionczek, "La transfcrencia Internacional
de Tecnologia, F.C.E., México 2974, pag. S1.
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ce de una informacidn tanto cualitativa como cualitativa -
de dicho proceso, para poder aportar algo mas sobre el pro

blema de la adquisicibn de tecnologias citaremos dos impor

tantes preguntas acerca de este fenbmeno:

(En que circunstancias debe adaptarse la tecnologia
para que se acople a las circunstancias fisicas, econbmi--
cas .y sociales?, ;0 por el contrarior son dichas condicio-

nes o circunstancias las que deben adpatarse a la tecnolo-

gia para asi permitir una eficaz asimilacién?.

Primeramente siendo 1la transferencia de tecnologia-
un fenbmeno que implica cambios tanto sociales, econbmicos
y politicos dentro de una sociedad, y siendo una caracte--
ristica de esta tratar de mantener su forma de vida habi--
tual o statu quo, es muy logico que cualquier sociedad se-
resista al cambio y seria muy aventaurado afirmar la exis-
tencia de sociedades que acepten y difundan rapidamente u-
na nueva tecnologia, nueva y extrafia para ellos, sin antes

sufrir todo un proceso de transformaciin y adaptacidn.

Segun Graham Jones el proceso para poder establecer

una tecnologia moderna en un pais subdesarrolladu, Involu-

cra las sihuicntes ctapas: "Para establecer una tecnologia

nueva en un pais subdesarrollado debemos cambiar los siste

mas sociales y actitudes humanas; los conocimientos y las-
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habilidades humanas; los instrumentos fisicos en que incor

porar la transferencia moderna'. (28).

Es de hacerse notar que no toda la tecnologia que -
adquiere el pais en vias de desarrollo le es benefica, por
el contrario en multiples ocaciones es perjudicial ya gue-
son muy pocos los casos en que la tecnologia importada es-
ta sujeta a procesos de adaptacidn interna; y los perjui--
cios que en un momento dado puedan producir dichas tecnolo
gias repercuten tanto en el desplazamicnto de inovaciones-
nacionales (que probablmente podéian sor de gran utilidad)
en la distorcidén de patrones de consumo {en detrimiento de

la produccibn de bienes de consumo popular), desplazamien-

to de la mano de obra noc calificada, etce,

Urge una adpatacibn de politicas internas para los-
paises menos industrializados, que contcnga medidas opera-
tivas entre si, y dichas medidas deberfin tomar en cuenta -
que tanto la transferencia de tecnologia como la negocia--
cién de dicha transferencia contienen aspectos legales, e-
conbmicos y técnicos y sec podria aumentar a estos los

as--
pectos sociales tan trascendentes cn la gpoca actual,

(28).- Graham Jones, '"Ciencia y Tecnologia en los pafues -
en desarrollo, F.C.E,, México 1973, pag. 40.
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Segun M. de Maria y campos, bisicamente la tecnolo-

gia extranjera se incorpora a los paises en vias de desa--

rrollo en forma de:

a).~- "Bienes de capital;

b).- Recursos humanos calificados;

c).- Planos, disefios, formulas, especificaciones --

normales y toda ctlase de documentacidén técni--'

ca*., {28).

Entre los canales de flujo de dicha tecnologia cabe
destacar los siguientes atendiendo a los tres tipos de tec

nologia existente seghn Maximo Halty:

"En la Tecnologia Incorporada al Capital':

1.~ Inversidn extranjera,

2.- Importacidén directa de maquinaria y equipos.

(29).- M, de Maria y Campos, "La Polfitica Mexicana siobre -

transferencia de tecnologia', Revista de Comercio Exterior,
Mayo 1974, pag 467,
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En tecnologia incorporada en los recursos humanos:

a).- Movimiento de t&cnicos nacionales hacia el ex-
terior (formacidn profesional, cursos de adies

tramiento, misiones, conferencias, congresos,-
etc.).

b).- Movimientos de t&cnicos extranjeros hacia el -
pais (misiones de aistencla té&cnica, consulto-
res, etc).

¢).- Retorno de personal cientifico y técnico emi--
grado.

d)o’

Programas internacionales de cooperacibn técni
ca,

Y tecnologia implicita:

I.- Servicio de informacibn técnica libre (documen-

tos, libros, revistas, manuales, ctc).

I11.- Contratos de suministro de informacibn técnica-

no libre (licencias sobre patentes, marcas,

know how confilencial, otcg).,
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111.~- Contratos de servicios de consultoria, asis--

tencia técnica y de management con empresas -

extranjeras". (30).

En lo que toca al problema de seleccién de los cana
les adecuados o propios para cada pals, se presenta que la
mayoria de las adquisiciones que realizan dichos paises re
sulten inadecuadas, ya que compran tecnologias relativas a
productos que no se ajustan a la demanda privada o socialj
tecnologias de proceso y equipo impropio al tamafio de los-
mercados, al capital, a la fuerza de trabajo y a la dispo-
nibilidad de materias primas: se adquicre la tecnologia en
forma de paquete (capital, tecnologia y management) cuando
probabicmente resultara mas convenicnte por razones de a--
ceptabilidad y costo la importacibn de servicio en forma -

disgregada, y con distintos proveedores.

Esta situacidn se explica por el hecho de que las -
tecnologias disponibles en el mercado mundial fueron concg
bidas para alcanzar objetivos distintos y en condiciones -
desiguales en cuanto a mercados y precios, existen sin cm-
bargo casos en los que grandes empresas reducen su c¢scala-
de tecnologias y aplican los procesos de fabricacifn para-

aprovechar en su casi totalidad la mano de obra, mas csto-

(30).- Miximo Halty C. Sria. de 1la ALALC, Junio 1973, pag.
7.
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resulta un poco riegoso en algunos paises por falta de ca-
pacidad de estos.

Esto precisamente la falta de capacitacifn origina-
da, lldmese por falta de informacibn o por carecer de cri-
terios de evaluacidn es otro de los obstaculos que se le -
presentan a la seleccibn de tecnologias apropiadas, mas es
to no puede aplicarse en una forma generalizada, debido a-
que existen casos como en México por cjemplo la situacibn-
de las empresas estatales que son grandes organismos (Pe--
troleos Mexicanos, Comisidn Federal de¢ Electricidad, Altos
Hornos, etc). los cuales no tienen miayor problema en cuan-
to a la seleccidn de sus tecnologias, debido a que em algu
nas de ellas sc han realizado fuertes esfuerzps para for--
mar su propio personal té&cnico capacitade para disponer de

suficiente informacidn sobre otras fuentes de tecnologia.

Se puede considerar que el problema se recrudece ya
mas en el caso de empresas de capital mixto de caracter --
privado y en las empresas privadas de capital nctamente na
cional, dentro de las primeras el socio extranjcro es por-
lo general el propietario de la tecnologfa y esto 1o colo-
cari en una situacidn de superioridad con respecte al so--
cio nacional ya que este carece de la capacidad parn eva--
luar la tecnologia que se involucra, en el caso de las em-

presas netamente nacionales el problema es mas fuerte y --
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hasta grave en tratandose de empresarios mediano y peque--
fios.

En términos sociales el problema de la seleccifn de
tecnélogias es mas complejo, ya que la tecnologia que se -
adquiere no promueve en muchos casos ni la mano de obra, -
ni las exportaciones, ni la productividad y demas elemen--

tos necesarios para la superacidn de los paises menos in--
dustrializados.

Robert S. Bang considera "que 1a transfercncia de -
tecnologia le da una ventaja a los paises subdesarrollados
pue pueden disponer de ella de inmediato mientras que mu--
chos de los paises avanzados tuvieron que desarrollar csa-
tdcnica por si mismos" y agrega “que los paises en desarro
llo pueden omitir etapas tecnolbgicas que los paises mids -

avanzados tuvieron que atravesar lentamente sin experien--

cia que los guiara" (31).

Esto es relativamente cierto ya que los paiscs que-
llevan la vanguardia en csto son los pafses desarrollados-
los cuales obstaculizan gravemente la compra dec tecnologia,

Esto como podemos apreciar va a originar un serio dilema -

{(31).~- Financiamiento del Desarrollo Econbmico. FCE, Méxi-
co 1971, pag. 64.
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con respecto a que el pais en desarrollo requiere inexora-
blemente la tecnologia sin que en la mayoria de los casos-
le sea posible producirla localmente por su deficiente es-
truxtura cientifica tecnologica, y por otro lado la nacibn
industrializada posee la tecnologia y al venderla agudiza-

la dependencia de los paises inferiores con respecto a ---
ella.

El problema biisico dentro de una mejor negociacidn-
de tecnologia radica en la imperfeccibn del mercado, ya --
que en esta se vinculan productos intermedios, bienes de -
capital, en una palabra el bien o cosa llamada "tecnolo---

gia'", que venden generalmente en condicines monopolisticas

u oligopolisticas.

Ahora bien por dicha imperfecci6n por ende se lesio
nan las economias de los paises compradores, debido a lo -
que en un estudio realizado por la UNCTAD se¢ le ha denomi-
nado "Practicas comerciales restrictivas' dichas practicas

o condiciones lesivas se clasifican de 1la siguiente manera

por Mauricio de Maria y Campos:

a).- '"Pagos excesivos en relacidn con la prestazidn

obtenida.
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b).- Periodos excesivos de duracidn de los contra--
tos considerando la vida (itil de la tecnologia

y los plazos normales de asimilacidn de la mis

ma.

¢).~ Clausulas restrictivas a la exportacidn.

d).- Clausulas que obligan a adquirir productos in-
termedios o componentes de¢ la empresa licen---
ciante o de un proveedor determinado.

e).- Clausulas restrictivas a la produccidn, a la -
inovacidén o a la administracidén de la empresa.

£).- Clausulas que obligan a cederle al proveedor -
de tecnologia, gratuita u onerosamente las me-
joras ¢ inovaciones efectuadas en los produc--
tos o procesos,

g).-

Obligacidén dc someter los conflictos derivados
de los contratos a tribunales decl puais de 1a -

empresa proveedora de la tecnologia",

(32).

(32).- M. de Mari1a y Campos. obra citada. pag. 470
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En relacibn también con el flujo tecnolégico esta -
su precio y que este debe ser pagado, la contrapresenta---
cidén que corresponde a la tecnologia recibida del exterior
se cuantifica pecunariamente en salida de divisas lo cual-
no solo mina las deterioradas balanzas de pagos de los pat
ses subdesarrollados si no que en ocasiones también impide
el acceso o aprovechamiento de las tecnologias que, por la

magnitud de sus costos son inalcanzables para algunos paf-

ses atrasados.

Otra cuestibn relacionada con la transferencia de -

tecnologia es la obsolencia de dicha tecnologia, ya que en

los paises menos desarrollados se recibe gran cantidad dc-

tecnologia atrasada ¢

¢ anacronica por lv que estan constitu
yendose los paises menos industrializados en verdaderos ba
sureros tecnologicos de las grandes potencias, ademas que-
mucha de esta tecnologia es ya considerada como del "domi-
nio pGblico" y el pais pobre al no saberlo esta pagando rec
galias por una tecnologia no adecuada e inconveniente, di-
chas transacciones estan disfrasadas o protegidas por la -
publicidad, através de la cual cl cedente de la tecnologia
logra su propdsito ya que en ocasiones envian la publici--
dad filmadn o grabada y es asi que logran un llamado "lava
do de cerebro" y el adquiriente considera que compra tecno

logfa cuando en realidad solo compra mera publicidad,
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Por otro lado se ha detectado tambi@n aparte del pa
go excesivo e injustificado de regalias, el pago que se ha
ce por concepto de asistencia t&cnica, o sea que esto se -

da implicito en los contratos de transferencia de tecnolo-

gia bajo el supuesto de que dichas personas vendran ha en

sefiar a realizar un determinado producto o bien a implan--
tar un proceso, ya que el vendedor desea por cuestiones de
prestigio que su producto o proceso resulte con la calidad
debida, esto es cierto en muchas ocasiones pero si se tra-
tara a precios razonables y no de 1la manera exagerada y --
leonina con que se trata, ademas de muchos otros factores-
como son la cantidad de t&cnicos que ¢n ocasiones solo se-
requiere 1 6 2 y mandan por decir algo 20 6§ 40 y por pla--
zos muy prolongados cuando sovlo serian necesarios por Gn -
afio, aunando a esto que en multiples ocasiones sc¢ consi---
guen técnicos locales en condiciones inferiores de sueldo-

y cantidad y que son tan aptos como ¢l extranjero.

Asi pues ya abordado el tema de importacibn y absor
cifn de tecnologia se puede citar el caso concreto de MExi
co, dentro del estudio realizado por UNCTAD cn 197V y cita
do por Migucl S, Wionczek en su obra "La transferencia In-
ternacional de Tecnologia'" el cual habla de las claunsulas-
restrictivas dentro de los contratos de transferencia de -

tecnologia y seran también estas aplicables a los demas --

paises en vias de desarrollo que contraten en las mismas o
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peores condiciones:

" ... de 109 contratos 104 contenian clafisulas que-
limitaban las exportaciones y 53 de estas clafisulas esta--
blecidn prohibiciones absolutas. Los otros tipos de limita
cién mas frecuente eran en orden de importancia los si----
guientes: la limitacidén de exportacioncs mediante patentes
y marcas comerciales 15; la aprobacidn previa 13; y el re-
quisito de que las exportaciones se hagan a través de de--
terminadas empresas 12. Es de observar que en 4 contratos-

se imponian restricciones sobre 1o0s precios de exportacién’
(33).

f€xico en ese cntonces no habia adoptado ninguna me
dida a este respecto y es hasta 1973 con la entrada en vi-
gor de la ley sobre el registro de la Transferencia de Tec

nologia que se comienza a preocupar de cste tema.

En lo general existe una falta de orientacidn sobre

donde obtener tecnologia, como negociarla, como adecuarla-

a4 las neccesidades propias de cada pais, come absorverla y-

asi como también como convertirse en generadores de una --

tecnologia propia.

133) .- Miguel S. Wienczek. "La transferencia Interniacional
de Tecnologia', obra citada. pag. 64,
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Segln V. Carlos Garcia Moreno un correcto proceso =

de tecnologia deberia seguir las siguientes secuencias:

1°.- La seleccibn de la tecnologia que mas de ade--

cue a las necesidades propias del pais y que sea la que -~

realmente se necesita.

2°.- Localizacibn del mercado tecnologico que ofres
ca el mejor precio y las mejores condiciones en la contrs-
taci6n. No condiciones leoninas o demasiado onerosas para-
l2 economia macional por que entoncos redundaria en una -~

grave sangria de divisas lejos de ser valiosa aportacibn.

3°.- La negociacifn, quien tenga mas y mejor infor-
macibn sobre los diversos mercados tecnologicos tendra una
mayor capacidad para negociar, por que cuando se descono--
cen otros ofertantes de la tecnologfa y nada mus se nego--

cia con uno de los suministradores las condicones suelen -

ser absurdas, leoninas, y onerosas,

4°.- Adecuacibn de la tecnologfa a las propias ncce

sidades, absorci6n de tecnologia; hacerla autoctona.

5°.,- Creacibn de nuestra propia tecnologia y de ser

posible llegarse a convertir en exportadores de tecnolo--
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gia". (34).

Lo anteriormente expuesto resulta muy interesante -
mas para lograrlo existe un camino lleno de brechas que la
misma ignorancia va ensanchando ya que como se menciono e-
xiste una serie de condiciones que se van adjuntando a cs-
te tipo de contratos lo cual obstaculiza el correcto fun--
cionamiento del proceso afectado asi al pais adquiriente eo-
impidiendo asi por parte de este la creacién de su propia-
tecnologia. A este tipo de condiciones se les conoce como-
clausulas restrictivas y han sido y siguen siendo motivo -
de numerosos estudios por la importancia del dafio que cau-
san, llamense clausulas restrictivas a la exportacién, a -
la produccibn, a la inovacidn o a la administracién de la-
empresa, también estan las clausulas que obligan a adqui--
Tir productos intermedios o componentes (los cuales en va-
riadas ocasiones existen y abundan en ¢l pais del que ad--
quiere mas es condicibn obligada su adquisicibn aparejada-
a la tecnologia que esta adquiriendo), las clausulas que -
obligan a ceder onerosa o gratuitamente los avences o mejo

ras sobre el producto al vendedor, ctc.

En general podriamos decir que ¢l desarrollo tecno-
16gico en México y en los paises en desarrollo no s¢ ha --
(34).- V,

Carlos Garcia Moreno, obra citada, pag.4it
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realizado de manera satisfactoria entre los muchos motivos
existentes se puede contar la ausencia de un desarrollo --
concomitante al sistema cientifico-tecnoldgico, prevale---
ciendo una gran falta de fomento y comprencifn a la inves-
tigaci6n cientifica, lo cual trac en muchas ocasiones con-

secuencias tales como la llamada "“fuga de cerebros'" ya --

que las personas capacitadas para realizar una cierta acti
vidad, por ser profesionales dentro de e¢lla buscan lugares
en donde se le aprecie como tales y s¢ valore tanto econo-
micamente como profesionalmente la actividad que realizan,
y en esta forma los paises en desarrollo no logran solida-

rizar una tecnologia propia por no tener la capacidad huma
na de absorcién.

En la transferencia de tecnologfia como resulta
do de las variadas

AL S

formas en que se transmite, lleva apare
jada una serie de acepciones por medio de las cuales se --

puede identificar dicho proceso,

Entre las principales acepciones tenemos las de ca-
racter generico como son "Contrato de transferencia de tec
nologia'" o "contrato de traspaso tecnolfgico', esta ultima
calificada por Jaime Soberanis (35), como "omnicomprensiva'
ya que resulta sumamente descriptiva con respecto a Ia fi-
nalidad propia del contrato en cuestidn, es por eso que gs-

ta expresidn es calificada como mas funcionmal y universal,
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En la otra corriente se encuadran los "acuerdos de licen--

cias'" expresidn anglosajona y que resulta menos util dchbi-
do a que no es posible su aplicacibn y entendimiento en to
dos los paises, ya que muchos son los que han seguido a la

tradicidn francesa y con lo cual resulta inoperante la men

cionada expresidn.

Aunque en la pridctica todos estos instrumentos son-
considerados como diferentes, no existe sin embargo una --
distincién precisa, el vinculo comGn # todos es la de des-
cribir el acceso a los servicios de personal calificado, a

los elementos de la llamada propiedad industrial (patentes,

marcas, disefios, etc.).

Asi como a la propiedad intangible de las empresas-
que significa en un momento dado la esencia de la investi-
gacidn, conocimientos técnicos, mé&todos, datos, know-how -

(saber como o bien secreto industrial), etc,

En ocasiones sc¢ celebrz un solo contrato que abarca

una gran combinacién de acuerdos siendo muy dificil la a--

plicacidn de las formas en que se denomina cada uno de ---
¢llos por lo que lo mas generalizado es llamarlo contrato-

de transferencia de tecnologia.

(35) Jaime Alvarez Soberanis, obra citada. pig. 235.
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En el estudio realizado por las Naciones Unidas men
cionando ya en el presente trabajo y citado por Miguel S.-
Wionczek los acuerdos mediante los cuales se encausa el co
nocimiento objeto de la transmisidn de la tecnologia.

A).- "Acuerdo sobre servicios t&cnicos,

B).- Acuerdo sobre concesifn de licencias.

C).- Acuerdo sobre disefio y construccifn.

D).~ Contrato de administraci6n.

E).- Contratos para la explotacifn de recursos natu

rales"., (36).

Existen otras acepciones consideradas como mis fun-

cionales y efectivos "Contrato de Servicios Técnicos" den

tro del cual, ya sea en su sentido amplio o estricto abar-

ca toda la gama de prestaciones necesarias para la transf{e

rencia de la tecnologia.

En esta forma podemos apreciar quc el contruto de -

transferencia de tecnologia adopta distintas expresiovnes -
(36) Miguel S, Wionczek, obra citada. pag. 404,
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En esta forma podemos apreciar que el contrato de =~
transferencia de tecnologia adopta distintas expresiones -
seglin el momento autor o circunstancia que lo rodee sin --
cambiar en si la esencia misma del contrato que sera sicem-

pre la de manifestar una transferencia efectiva de tecnolo
gia.

B) . ELEMENTOS.

El siguiente punto a tratar es ¢l de los elementos-

que conforman el contrato de transferencia de tecnologia-

estos son divididos por su naturaleza ¢n personales y matc

riales.

Los personales son:

L) .- El1 proveedor, transmisor o licenciante; es ---

quien transmite o realiza cualquiera de las ac

tividades que implican un verdadero traspaso -

de tecnologia.
LL).~ E1 receptor o licenciatario; que es quicen tie-
ne la obligacién de pagar una renumeracidn por

la tecnologia que se le esta suministrando.
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Los materiales se integran con un doble objeto:

1).- La prestacibn de conocimientos, disefios, pla-~-
nos, asistencia t&€cnica, etc. que viene a cons
truir el objeto mismo de la transferencia y la
principal obligacidn del licenciante.

2).- La renumeracibn o regalia, c¢sta Giltima en el -

caso de autorizaciones de uso y estara a cargo

del licenciatario.

Encontramos que a cargo del elemento personal exis-
ten una serie de obligaciones, que primeramente expondre--

moS 1as que estan bajo la responsabilidad del transmisor:

A).- Las obligaciones de dar.- dentro de las cuales

esta la transmisidn de propiedad o cesién  de
bienes muebles los cuales pueden ser corpora--

les o incorporables.

B).- Obligaciones de hacer.- dentro de estas se en-

cuentra la prestacibdn de un servicio a cargo -
de la persona indicada o la quc indique 1 ---
transmisor de la tecnologia en el cuaso cuncre-

to.
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El receptor tiene a su cargo una serie de obligacio

nes correlativas:

1).-

Ohligacibn de dar.- en esta se encuadra el pa-
go de una renumeracibn que podra ser en dinero
o en especie, o en combinacidén de ambos segflin-
el caso, lo mas usual dentro de estos contri--
tos es el pago de cualquiera de las menciona--
das formas, perc basandose c¢n los resultados -
que se¢ vayan obteniendo como consecuencia de -

la prestacibn propia del contrato y pagadera -

periodicamente,

Ohligaciones dc hacer o no hacer.- ademis del-
pago el receptor puede obligurse a realizar u-
na determinada actividad positiva (aqui cs don
de surge aun mas la dependencia del receptor -
respecto del transmisor) ejemplo de esto puede
ser el hecho de que se compromete a circunscri
birse a un determinado mercado o bien utilizar
un cierto sistema o bien a informar al transmi

sor de las mejoras al producto, ctc,

Igualmente podremos encontrar obligaciones de no-ha

cer, como es no llevar a cabo una determinada actividad
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bien el guardar el llamado "Secreto Industrial o Comercial”
claro esta solamente se da en aquellos casas en que el co-
nocimiento no esta protegido por cualquiera de los medios

legales e incluso en estos casos este tipo de calusulas --
que dan esta proteccidn al conocimiento soﬁ perfectamente-
validas y puedan dar lugar a sanciones por concepto de da-

fios y perjuicios (clausula penal o pena convencional).

A este efecto se aprecia como ¢ste contrato como --
tal engendra tanto derechos y obligaciones correlativas a-
ambas partes y que desgraciadamente en la prictica se ve -
un claro desequilibrio y perjuicio en relacidn al receptor

de la tecnologia que en su casi totalidad en estos casos -

es el pais en desarrclloc,

C) SU RELACION CON LA PROPIEDAD INDUSTRIAL.

Al surgir el sistema de la propiedad industrial sc-
implanta la modalidad de proteger e¢ incentivar al inventor
con un fin premeditado de beneficio comfin y es asi que ---
cuanto mas moderna sca la tecnologia y mas clevado sen el-
grado de especializacidén del procedimiento y del producto-

tanto mas probable es que esa tecnologia este sujeta a de-

rechos de propiedad industrial

Es evidente el papel que desarrolla y que ha venido
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desarrollando dicho sistema y caracterizando mids las paten
tes las cuales han sido vehiculos para qecu exista transmi-
cibén de tecnologia a nuestro pais la cual enfocada desde -
un punto de vista favorecedor, se admite como indispensa--
ble ya que para las situaciones actuales de cualquier pais
en vias de desarrollo la tecnologia foranea es necesaria -

para continuar con el propio proceso de desarrollo tan in-

cipiente en casi todos estos paises.

Ahora bien mencione anteriormente que existe un pun
to de vista favorecedor, mas se podria enfocar la esencia-
misma de este sistema, que son la protcccidn e incentivi--
dad al inventor y a su invento desde un punto de vista un-
tante cuantc negativo, ya que si bien se penso en sus ori-
genes beneficiar con este los intereses de los paises en -
vias de desarrollo y fungir como vehiculos para la transmi
cidn de tecnologia no se ha 1llevado a cabo ni el beneficio
ni la facilidad si no concretamente se¢ hua obstaculizado --
completamente todo tipo de actividad dc este orden amapa--
randose en el sistema de patentes, y es por todo esto que-
hoy en dia este en tela de juicio el sistema de propicdad-

industrial a nivel internacional e interno de cada pais en

tre ellos México.

Son mGltiples los puntos de coneccibn entre ¢l sis-

tema de propiedad industrial y la transferencias de tecno-
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logia, asi pues la mayor parte de la tecnologia que s¢ pro
duce en el mundo obtiene proteccidn a través de una d¢ las
instituciones cldsicas de la propiedad industrial que e¢s -
la patente la cual ofrece diversos beneficios a distintos-

beneficiados llamense empresas, transnacionales, particula

res, etc.

Asi tambien la Ley sobre el registro de la transfe-
rencia de tecnologia y el uso y explotacidn de patentes y-

marcas se refiere dentro de su contenido Articulo 2°. a 1la

patente y signos marcarios en lo relacionado a su inscrip-

cidn dentro del registro. Y a la vez se¢ correlacionaz tanto

la mencionada Ley con la Nueva Ley de invenciones y marcas

de febrerc de 1976.

En esta forma analizaremos someriamente ¢l sistema
de propiedad industrial, dentro del cual

se distinguiran -
tres ambitos:

a).- Las normas internacionales del tratado de Pa--
ris, el cual constituyc un camino a secguir a través de nor

,as que podrin ser infringidas por normas locales.

b).- Las leyes nacionales expcdidas por los c¢stados

ejerciendo su soberania.
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c).- El sistema local de administracién de los ins-
trumentos legales de la propiedad industrial (patentes, --

marcas, avisos y nombres comerciales).

Profundisando un poco en el tratado de Paris apre--
ciamos que surge en una é&poca favorable y como respuesta a
la demanda de proteccidn a las invenciones; algunos de los
propositos de dicho tratado era que la concesidn de monopo

lios a través de patantes promueve lua actividad y favorecce

la realizacidn de inversiones en el fimbito de investiga--

cidn bdsica y aplicada. Siendo que en la realidad actual -

dichos supuestos no han demostrado su eficacia.

Los siguientes son los principios fundamentales del
convenio:

a).- "Trato Nacional o de Igualdad de Tratamiento'-~

el cual, consiste en que todos los paises miembros de la-

unibén gosaran de los beneficios y ventajas que cada pafs -

miembro otorgue a sus nacionales y reciprocamente,
b).- Las disposiciones "auto-aplicativas';

1.- La licencia obligatoria que debe otorgarse cuan
do 1la patente no se utiliza en el pais que la otorga, asi-

también como para cancelacién de patentes.
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2.- El1 derecho de prioridad, que consiste en la in-
munidad y facilidad que se otorga a una patente surgida en
cualquiera de los paises de la unidn para que se patente -

en varios paises miembros en un plazo de un afo.

3.~ El principio de indepcndencia de las patentes,-
esto es que cuando una patente se cancele en un pais siga-

vigente en los demas que le hayan otorgado.

4.- Disposiciones de Derecho Internacional que se -

refieren al derecho de denunciar el tratado mismo que no -

puede ejercerse sino S5 afios después dc 1la fecha de membre-
cia.

En primer lugar analisaremos la putente y su rela--

cidn con la transferencia de tecnologia, primero que sc¢ --

puede entendet por patente,

Para Jaime Alvarez Soberanis la Organizacién de Na-

ciones ha definido a la patente '"un privilegio legal conce
dido por el gobierno a los inventores y o otvas perscnas -
que derivan sus derechos del inventor, durante un plazo fi
jo, para impedir que otras personas produzcan, utilicen o-
vendan un producto patentado o emplcen un método o procedi

miento patentado. Al expirar el plazo para el que se¢ conce

dio ese privilegio, el invento patentado se pone a disposi
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cién del piblico en general o como sucle decirse piasa a -

ser del dominio pGblico". (37).

La invencidn entonces viene a significar un uavance-
en la esfera tecnologica y sera patentable si es una inven
cibn nueva o bien se implica una actividad inventiva, con-
esto la patente viene a ser el otorgamicnto de un derecho-
de exclusividad al inventor para explotar su creacidn bajo
la proteccidn de un determinado plazo, y tratando este te-
ma del plazo es una de las modificaciones que nuestra ley-
de invenciones y marcas la cual reduce el plazo de vigen--
cia de una patente de 15 a 10 afios; ¢s asi que la patente-
existe y se justifica mediante diversos argumentos que no-
es motivo del presente trabajo su exposicién, por lo que -
s6lo diremos que cada argumento que e¢xistia como justifi--
cante de una patententc sera valedero conforme a la reali-

dad, tiempo y circunstancias que lo rodcen.

Ahora bien las patentes han sido clasificadas den--
tro del convenio de Paris, primero nos dice su articulo 1°
que entrc las patentes de invencifn estan incluidas las de
importacifn, perfeccionamiento, adicifn asi como todas las

demas admitidas por las legislaciones de los paises miem--
bros.

(37) Jaime Alvarez Soberanis, obra citada, pag, 44.
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En el caso concreto de México la LIM reconoce solo-
dos categorfias una la de invencidn, que se da respecto de-
invenciones nuevas como resultado de una actividad y que--
seran suceptibles de ser aplicadas industrialmente, y las«
mejoras que se dan cuando existe ya una invencidén y con --

respectc a esta surje una mejora suscoptible de ser paten-
tada.

Las patentes ya generalizando han resultado ser un-
valioso instrumento para las grandes cmpresas provenientes
principalmente de paises desarrollados y de esa forma las-
patentes lejos de sus objetivos originales han operado en-
contra del desarrollo de los paises tercermundistas, con -
lo cual han contribuido a una escases provocada por la fin
gida utilizacién de las invenciones. Es mas no solo no be-
nefician a los paises subdesarrollados si no que también -
no han facilitado en ningun grado la transmicidén de tecno-
logia ya que cuando un contrato de traspaso tecnologico sc
esta gestando el proveedor de los conocimientos técnicos
que es a su vez poseedor de varias patentes relacionadas
con el producto en cuestifn, se encucntra y se aprovecha -
de esto para negociar en una forma mfis ventajosa para @1,-
y ¢5 asi como paulatinamente sigue en aumento la dependen-
cia tan grande de los paises subdesarrollados con respecto

a las grandes potencias en este aspecto, y seran pocus las

acciones que rcalizen los organismos internacionales para-
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tratar de solucionar dicha situacién que en un futuro po--
dra afectar incluso a estas mismas potencias al establecer
se grandes bloques dependientes ya scan de unas o de otrss.

Siendo la marca otra instituci6n clésica del siste-
ma de la propiedad industrial sera objeto de un breve ana-
lisis de nuestra parte, ya que es bien sabido que sSu con--
tribucidn al desarrollo de un pueblo ¢s de un aspecto mas-

bien enfocado a la dependencia que este pueda tener con el

tenedor de la marca acreditada y conocida.

En esta forma mencionaremos que existen diversas --
teorias para definir a la marca, nosotros de acuerdo con -
el mzestro Rangel Medina, mencioharemos que hay cuatro co-
rrientes una sefiala a la marca como el indicador del 1lugar
de procedencia del producto; aquella en que la marca es un
agente individualizador del producto; otra que reune los -
rasgos distintivos de las dos anteriores; y la ultima que-

admite a la marca en funcibn de su clicntela.

Vivimos en una sociedad donde el consumo es determi
nante ya que el desarrollo sc¢ mide segun el consumo y si -
identificamos a este como bienestar veremos que estoy se--
ran los objetivos de superacibn de cualquier sociedad, e¢l-

incremento en el nfimero y variedad de bienes que s¢ gene--

ren dentro de una sociedad fortalece la presencia de las -
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marcas en el mercado ya que por medio de estas el consumi-

dor las identifica en el mercado y de esto dependera su --

seleccidn o preferencia.

Son variadas las funciones que lleva aparejadas en-

si una marca, la de distincidén, la de proteccidn, la dc ga

rantia de calidad, la de propaganda y la de indicacibn de-

proveniencia.

Ahora bien hablando del nombre comercial que es o--
tra institucidn del mismo sistema de propiedad industrial-
diremos que de la LIM se desprende que ¢l nombre comercial
debe contener elementos que hagan distinguir a la empresa-
o establecimiento de que se trate de otros de su genero, o
sea que el nombre comevcial e¢s un signo ditintivo e identi
ficador cuyo principal objetivo es el hkecho de conservar -
la clientela y cn protegerse a si mismo del uso que podra-
hacer de &1 un tercero ya que esto no solo repercute en cl

titular del nombre si no en toda una una comunidad al evi-
tar la confusidn.

Existia la situacib6n de que la legislacibn de la --
propicdad industrial dotaba del aflo 1942 y resultaba infun
cional, para las situaciones actuales del pais esto ¢s a -
nivel nacional, ya que como antes mencionamos tambi®n u ni

vel internacional se considera obsoleta y esta siendo suje
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ta a revisidn, por lo que corresponde al ambito nacional -
mencionaremos que era necesario hacer congruente la legis-
lacidn de la propiedad industrial con la transferencia de-
tecnologia y la de inversiones extranjeras con el fin de -
eliminar cargas y lograr un desarrollo libre de ataduras,-

y siempre dentro del marco del interes general.

En el diario oficial de la federuacidén con fecha 10-

de febrero de 1976 se expide la Ley d¢ Invenciones

y - -
Marcas,

la cual se considera estrechamente vinculada al --
Registro Nacional de Transferencia de ‘Tecnologia, por todo
esto solo mencionarse las modificaciones mas importantes y

trascendente para el estudio del presente trabajo.

La primera consiste en la reducci6én del plazo de vi
gencia de las patentes anteriormente mencionado que es de-
15 afios a 10, la supresidn de la patentabilidad en cierto -
&mbito de la ctividad industrial, el fortalecimiento y agi
lizacidn del sistema de licencias oblipatorias, la crea---
cién de licencias por causa de utilidad pGblica y la crea-
cibn de la institucibn de los certificados de

invencién.

En lo que respecta a los signos marcarios, protege lus mar-

cas de servicio, licencia obligatoria de uso de marcas, su

prime lu renovacidn de marcas que no se usan, amplifl ¢l --
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campo de marcas no registrables, autoriza a la Administra-
cibn para hecer pbligatorio el uso de marcas en ciertos --
sectores industriales o la supresibn de tal uso, la vincu-
lacibn de marcas extranjeras con las nacionales, conside--
rando siempre que la inovacifn mas importante es conside--
rar la estrecha relacidn dec la prescnte ley con el Regis--

tro Nacional de Transferencia de Tecnologia.
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CAPITULO T 11

NATURALEZA JURIDICA DEL CONTRATO DE

TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA

A) ANTECEDENTES HISTORICOS.

El hombre es un ente con la mis amplia y variada -

gama de necesidades y cuya actividad en su totalidad va en
caminada a satisfacer dichas necesidades, y apoyfindose en-

su ingenio nato y aunfindolo a los medios de que dispone en

la naturaleza, va creando conocimientos de diversas iIndo--

les dentro de los cuales se enfocan los técnicos.

Ahora bien, ese conjunto de conocimientos, habilida
des, instrumentos o herramientas materiales, utilizados pa
ra proveer a todas las neccesidades de una comunidad, aumen
tan el dominio del hombre sobre el medio y define ¢l 'que-

hacer'" y '"como hacer'" de una sociedad.

Es asi que la tecnologfa es uno de los instrumentos
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de desarrollo intelectual que coadyuva en la integraci6n -

de formas culturales que repcrcuten cn la vida humana, mo
dificadndola en alguna forma, y por lo cual tiene relaciébn-
directa con el grado de desarrollo alcanzado por un pucblo;
por tanto, si un pafs no cuenta con tecnologia suficiente,
se vuelve como ya manifestayos dependiente tecnoldgicamen-

te de otros paises y por afiadidura dependerd también ccong

micamente de estos paises.

Durante la mayor parte de la historia humana escri-
ta, el desarrollo de la tecnologiz ha debido poco a la - -
ciencia, ya que ¢l conocimiento técnico aparece aunque en-

forma muy rudimentaria desde las primeras ctapas de la ci-

vilizacidn.

En las sociedades primitivas, Ia tecnologia tiene -

dos caracteristicas distintivas: en primer lugar es una --
tecnologia simple, cuyos elementos son compartidos pricti-
camente por toda la comunidad, y cuyos instrumentos los ha
ce la misma sociedad que los utiliza, en este sentido, la-
tecnologia viene siendo parte de la cultura individual y -
colectiva; la segunda caracterfstica ¢s que se trata de --
una tecnologia empirica, sin conexién significativa con el
cuerpo explicativo del conocimiento. Y es asf que a lo lar

go de la historia tecnologica,

los conocimientos han sido

realizados por dos clases de personas, el hombre trabaja--
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dor en el desarrollo de su tarea y el inventor profesional;
dentro de los primeros estin los que logran un conocimien-
to en el curso de sus actividades diarias, con experinenta
cién de ideas que se le ocurrieron en un momento dado, den
tro de los segundos, estd el grupo casi siempre muy reduci
do de gentes que se dedican en su tiempo ocioso a la inves
tigacién que originalmente se dedicaban a la observacién -
de fendmenos astroldgicos o teoldgicos y que de una mancra
inusitada obtuvieron resultados de aplicacién prédctica. En
la antiguedad el conocimiento tecnolégico no fue muy estu-
diado como tal y es con el transcurso del tiempo, y con la
acumulacidén de conocimientos técnicos y la publicacidn de-
los primeros tratados sobre el tema que empiezana incremen

tarse los estudios e¢n estos temas.

En el mundo griego, durante los siglos anteriores -
al nacimiento de Cristo, se produjo un nfimero considerable
de invenciones y asi aparece en Grecia un florecimiento de
ciencias en particular en el periodo Alcjandrino, que pue-
de compararse por su nivel al registrado en occidente en -
el siglo XVI y que constituye lo que ahora se denomina Re-
volucién Cientifica, pero la diferencia centre ambas radica

en que los griegos generan una tecnologia no-cicentifica.

En ocasiones, la cultura griega no llega a igualar-
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otros pueblos en algunos tipos de tecnologia, como por - -
ejemplo en materia de tecnologia aplicada a la agricultura
no tenian el refinamiento que logrd la cultura incaica en-

el Altiplano de América del Sur, aparecida con posteridad-

a los griegos.

La razén por la cual los griegos probablemente no -
logran un a tecnologia basada en ciencia, a pesar de ser -
avanzados en otros, es que su aparato productivo estaba --
basado en la mano de obra esclava, carecié de estimulo pa-
ra huscar nucvos medios de aumentar ia productividad del--
sistema econdmico, esto tambi&n explica el por que la cul-
tura griega desaparece, dejando pocos rastros en 1l socie-
dad de su tiempo, hasta que es retomada por Europa Qcciden

tal, después de un breve paso por la cultura &rabe.

Asi como en Grecia el impedimento fue la mano de --
obra esclava, en la Edad Media, el impedimento son los gre
mios y la scrvidumbre y la sociedad basada en un sin fin -
de valores de caricter eterno y divino. La siguiente ctapa

es la del Renacimiento que estimula el conocimiento en to-

dos los campos.

Este divorcio entre ciencia y tecnologia que impli-
ca a su vez un abismo entre trabajo manual e intelectual,-

continua sin mayores cambios hasta bastante avanzada la --
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la Revolucidn Industrial que comienza en Inglaterra duran-
te el siglo XVIII, antes de esto la tccnologia le ensefid -
mucho a la ciencia, sin embargo ésta poco aporté a la tec-
nologia. Y es asi que la participacidén de la ciencia en la

Revolucidén Industrial aparcce ya avanzada esta filtima y ia

Tecnologia cientifica se convierte en verdadero impulsor -

del progreso industrial.

De esta manera, los grandes impulsos a la tecnolo--
gia han sido los grandes acontecimientos de la existencia-
humana entre los cuales se cuentan dos grandes aconteci---
mientos de nuestro siglo, son las dos gpuerras mundiales y-

la competencia de las grandes potenciuas por el dominio de-

los campos mids avanzados de la tecnologia.

En conclusién, podemos afirmar que hasta antes de -
la Revolucién Irdustrial, el factor pyeponderante del desa
rrollo fue la explotacibén de los pueblos mids débiles por -
medio de la fuerza, y es a partir de esta Revolucidn que -
el conocimiento y uso de técnica de produccién va despla--
zando a la fuerza como factor de dominio y es hasta des---
pués de la Segunda Guerra Mundial que la posesidn de cono-
cimientos cientificos y tecnoldgicos pasan a ser fuctores-
preponderantes del dominio enel mundo y se producc una in-

terrclacifn entre conocimiento y desarrollo.
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Es asi que .en el &mbito de los paises desarrollados
la tecnologia sigui6 un sendero de crecimiento aparentemen
te exportarlo y asi los paises en vias de desarrollo deben
percatarse de la necesidad de obtener una tecnologia como-
parte integrante de su cultura, convirtiéndola de un fac--

tor exégeno condicionante en un modo legitimo de expresién

de sus propios valores y aspiraciones, pero mientras si--

gan adaptando indiscriminadamente tecnologia de los gran--
des paises capitalistas, sin una combinacién 6ptima de 1la-
asimilacién de los adelantos cientiflicos y tecnolégicos de
otros paises con la organizacidn nacional de la investiga-
cién; el desarrollo, la innovacién y Ja difusién seguiri -

este oportunismo por parte del mis poderoso.

Es asi que la UNCTAD (Conferencia de las Naciones -
Unidas sobre Comercio y Desarrollo) en 1964 recomends en -
su primer periodo de secciones en Ginebra, que los organis
mos internacionales compectentes intentaran adaptar leyes -

relativas a la transferencia de tecnologia en calidad in--

ternacional.

Es asi que c¢n 1970, a través de la resolucidn 74 de
la junta de la UNCTAD, se¢ crea un grupo intergubernamental

de transmisibén de tecnologia que es aceptado por Grupo de-
los 77.
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En 1973 en el 140. periodo de sesiones dicho grupo-
intergubernamental de transmisién de tecnologia es conver-
tido de Comisién de Transmisién de Tecnologia, ademds de -
establecer un grupo intergubernamental de expertos que ten
dria como mandato formular un ante proyecto que sirviera -

de base para la preparacidén de un c6dipo de conducta.

Ya en 1974, la Secretaria General de la UNCTAD ela-

bordé el documento intutlado '"Posibilidad y Viabhilidad de--
un C6digo Internacional de Conducta en el campo de la - '--
Transferencia de Tecnologia” en el cual se afirma que éste

es urgente para los paises en vias de desarrollo principal
mente.

En la 1V sesién de la Conferencia de las Naciones -
Unidas sobre Comercio y Desarrollo en Nairobi, Kenya, cn -
1976, se recomienda nuevamente elaborar un c6édigo en la ma

teria, siendo esta recomendacién repetitiva en diversos fo

ros internacionales.

Hasta 1978, no sc habia logrado un texto que conci-
liara los intereses de todos los grupos regionales (Paises
Desarrollados o Grupo B; Paises e¢n desarrollo sea Grupo de
los 77 y el Grupo D o paises de economia centralmente pla-
nificada),

a continuacidén daremos un breve panorama dc¢ co-

mo se encuentra el texto del '"Proyecto de C8digo Interna--
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cional de Conducta para la Transferencia de Tecnologfa' al

calusurarse ei Tercer periodo de sesiones de la Conferen--

cia, el 6 de mayo de 19280. (38).

El proyecto contiene los siguicntes capitulos, en -

el siguiente orden:

I. Definiciones y imbito de aplicacién;

IT. Ojetivos y principios;

II1. Reglamentacidn Nacional de las transacciones de-
tecnologia.

IV. Reglamentaci6én de las précticas y acuerdos gue--
entrafien transferencia de tecnologia o pricticas
comerciales restrictivas o eliminacién de la dis
criminacién politica y de las pricticas comercia
les restrictivas;

V. Garantias, responsabilidades y obligaciones;

VI.

Concesi6én de trato especial a los pafses en desa
rrollo;

VII. Colaboracién Internacional;

VIII. Mecanismo Institucional

IX.

Internacional;

Ley aplicable y solucibn de controversiasg;

(38) Proyecto de C6digo Internacional de Conducta para la-

Transferencia de Tecnologia, documento TD/CODVE TOT/25
Naciones Unidad, junio de 1980.
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X. Otras disposiciones.

En lo correspondiente al primer capitulo, nos des--
cribe primeramente lo que son para el C6digo las partes,--

las cuales denomina: como parte adquiriente y parte provee

dora, correspondiendo su definicién a las ya dadas en el -

presente estudio, igualmente nos describe la transferencia

de tecnologfia en su pirrafo 1.2. "La transferencia de tec-

nologia en virtud del presente c6digo, es la transferencia

de conocimientos sistem&ticos para la fabricaci6n de un --
producto™. (39).

Dentro de estas mismas definiciones se aclara el cé

digo quc la transferencia de tecnologia no abarca el arren
& 5 n

damiento o venta del producto objete de 1a transaccibn, --

dentro de este, tambi&n se nos dice que¢ las partes serén -

sicmpre denominadas pais adquierente de tecnologfa y pafis-

proveedor de tecnologia.

En lo que toca al &mbito de aplicacién, el C6digo -
pretende regular las transacciones tecnolbdgicas por si mis
mas, con independencia de los sujetos que en clla partici-

pen, para lograr asi una Internacionalidad y respeto de to

(39) ONU, obra citada, pig. 3.
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dos hacia este ordenamiento. En este capitulo se describen

los acuerdos a través de los cuales se verifica la transmi

s16n de conocimientos tecnoldgicos:

"Las transacciones de tecnologia son acuerdos que -

entrafian una transferencia de tecnologia . . . particular-

mente en cada uno de los casos siguientes:

a) La cesibén, venta y licencia de todas las formas-
de propiedad industrial, excepto las marcas, las marcas dec
servicios y los nombres comerciales, cuando no formen par-

te de las transacciones de transferencla de tecnologia.

b} El suministro de conocimientos técnicos y de ex-

periencia técnica en forma de estudios de¢ viabilidad, pla-
nos, diagramas, modelos instrucciones, pufas, f6rmulas, di
sefios técnicos bidsicos o detallados, especificaciones y ma
terial de formacidn, servicios que entrafan la aportacién-

de personal técnico, consultivo o directivo y formacibn de
personal.

c) El suministro de conocimientos tecnoldgicos nece

sarios para la instalacidén, explotacién y funcionamiento -

de plantas industriales.

d) El suministro de conocimientos tecnolfgicos ncce
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sarios para adquirir, instalar y utilizar maquinaria, mate
rial, productos intermedios y/o materias primas que hayan-

sido adquiridas por compra, arrendamiento en otro medio.

e) La transmisidn de contenido tecnoldgico de los -

acuerdos industriales y técnica'". (40).

Dentro del capitulo Objetivos y Principios, lo fun-
damental es una seric de normas para que las transmisiones
de tecnologia sean justas y cquitativus, mediante el forta
lecirmiento también de los paises en vias de desarrollo, ba
sindose en una mutua confianza, acrecentindo el fluido in-
ternacional de tecnologia y ayudar a la creacidn de politi

cas, leyes y reglamentos nacionales, mediante normas inter

nacionales.

Respetando y reconociendo sobre todo los principios
de soberania de los estados (politica exterior y seguridad

nacional, cntre otros) y asi también se reconocen los prin

cipios de propiedad industrial de cada estado.

Y sugiere asi a la vez, algo que es de considerarse

bisico Yy necesario para ia buena transferencia de tecnolo-

(40) ONU, obra citada, pigs. 3-4.
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gia y esto es "la libertad de las partes para negociar, --
concertar y cumplir acuerdos de transferencia de tecnolo--
gia, en condiciones mutuamente aceptables deberia fundarse

enel respeto de los principios anteriores y de los otros -

enunciados en el presente cédigo". (41).

Dentro del capitulo tercero el presente proyecto, -
le reconoce a los estados la facultad de legislar en mate-
ria de transferencia de tecnologia pero siempre observando

un paralelismo con las regulaciones del orden internacio--

nal:

"Los Estados tendrdn derecho de adoptar medidas co-
mo las enumeradas en el pirrafo 3.3. de este capitulo y,--

al hacerlov deberén partir de la base de que tales medidas,

deberian: . . II) promover un clima favorable y benefi--

cioso par la transferencia de tecnologia.

IV) Fomentar y facilitar las transferencias de tec-
nologia para que se efectuen en condiciones justas y equi-
tativas, convenidas de¢ comln acuerdo y que tengan en cuen-

ta los principios y objetivos del presente c6digo.

VI) Ser compatibles con sus obligaciones internacio

(41) Ibidem, pag. 8
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nales" (42).

Asi como también se trata dentro de &ste, los térmi
nos y condiciones bajo los cuales se¢ compra tecnologia, --
los mecanismos adecuados para evitar control exterior so--
bre las empresas nacionales, y es asi que nos da una scrie

de clasificaciones beneficiosas y propicias para la trans-

ferencia de tecnologia.

El cuarto capitulo trata de las cliusulas restricti
vas que vienen a afectar el comercio y a deteriorar la co-
rriente internacional de tecnologia, entorpeciendo asi el-
desarrollo econbmico y tecnolfgico de los estados, como ex
epcién el mismo c6digo sefiala que si alguna de las veinte
pridcticas ticnen como finalidad la racionalizacidn o 1la --
distribucién razonable de funciones entre compafa matriz y

filial y si no afecta el interés, serfin aceptadas en su --

Seccidén B, el capitulo da la lista de pricticas desglosin-

dolas brevemente.

En las Garantias, Responsabilidades u Obligaciones,

del capitulo V se sugiere que las partes quc intervengan

en la transferencia de tecnologia deberdn observar pricti

cas comerciales justas y honorables a la vez deberfin asu--

(42) Ibidem, pag. 9.
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mir sus propias responsabilidades desde luego, es de obser
vase que en todas las disposiciones llfmense descripcién, -
edoniedad de utilizacién, niveles de calidad, compra de in
sumos, venta de productos, mejoras, ac¢cesorios, capacita--
cidn de personal, etc., incluyendo la negociaciédn y la a--
sistencia técnica dentro del cbédigo, todas van encaminadas
a acabar con el abuso de parte de los paises desarrollados
Yy a proporcionar a los paises en vias de desarrollo, las -
posibilidades para que aprovechen y creen en su propio be-
neficio la tecnologia paropia que tanta falta les hace, pa

ra considerase como desarrollados e independientes tecnold

gicamente y econdémicamente.

s

4]

(i

si que en el cap

(343

tule 6¢. 3o proponen medidas,-

P
ya sea de orden fiscal o crediticio o bien d

e asistencia -
para mejorar el acceso y en si modificar en beneficio de -

paises sub-desarrollados los acuerdos de¢ transferencia de-

tecnologia y asi cstos puedan realizar sus diversos objeti-

vos, logrando asf:

a) Contribuir al desarrollo de tecnologias naciona-

les.,

b) Cooperar para que las tecnologfias transferidas -

sean adaptables a las necesidades de la parte ad

quiriente.
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¢) Ayudar, cooperar y elaborar leyes y reglamentos-
que faciliten la transferencia de tecnologfa.

d) Facilitar en todos los aspectos la negociacién -

y comercializacidn de tecnologias en todos y ca-

da uno de sus puntos.

Y a la vez que los paises subdesarrollados que reci

ben tecnologias ajenas traten ya sea a través de legislas--
cién, capacitacién, investigacidn, ctc., de mejorarla tec-
nologfia que posecen y aumentar su nivel de adaptacibén y re-

cepcidn en una forma simulténea.

A través del capitulo 70., s¢ prctende reciprocidad

de conocimiento entre los paises a nivel bilateral, multi-
lateral, subregional, regional o interrcgional a través de
medidas tales como: intercambio de informacidn, ya sea so-
bre las diversas tecnologias que se pucden comercializar o
bien dando soluciones a las mfiltiples restricciones que se
dan en este tipo de contrato, lograr igualdad y equidad en
los tratos, incrementar la difusién, adaptacidén, adquisi--

cién y busqueda de las tecnologias existentes y futuras, o

bien en estudio.

El capitulo octavo.- La comisidn de transferencia -

de tecnologia, seglin el cdodigo puede nombrar organismos au
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xiliares para la realizacién de sus funciones y dentro de-

este capitulo las enumera:
Asi, el COdigo nos dice:
"Funciones de la Comisidn:
La Comisidn tendrd las siguientes funciones:

a) Servir de foro y proporcionar procedimientos pa-

ra celebrar consultas discusiones e intercambios de opinio

nes entre los estados sobre cuestiones relacionadas con cl
cédigo. .

b) Realizar y difundir perifdicuamente estudios y --

.
trabajos de investigacidn sobre transferoncia de tecnolo--
gia . . intensificar el intercambio d¢ experiencia y a -

dar mayor efectividad a la aplicacidn y el cumplimiento --
del Cédigo.

c) Solicitar y examinar los cstudios, la documenta-
cidn y los informes pertinentes del sistema de las Nuacio--

nes Unidas en particular de la ONUDI Y OMPI.

d) Estudiar cuestiones relacionadas con el cOdigo y
que pueden caracterizarse por datos relativos a transaccig

nes sobre transferencia de tecnologia, y otra informacibn-
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pertinente obtenida en respuesta de las solicitudes dirigi
das a los estados

- . .

e) Organizar simposios, grupos de estudio y reunio-
nes similares . . ." (43).

Esta podriamos decir que serfa la parte del Cédigo-

que pudiese aspirar mds a la superacién de los estados dé-

biles y asi elevar su desarrollo econfmico y tecnolbgico.

El Capitulo Noveno, se encuentra en estudio, pero -
en su apéndice se nos sefiala que en lo general, la Ley ---
aplicable es la del pais receptor, miis si ésta lo permite-

y de conformidad al presente cddigo, se¢ podrid recurrir al-
arbitraje.

El Capitulo DE&cimo se nos sefialu que esta por redac
tarse.

Es obvio que la creacidn del presente cé6digo no --

producird un cambio répido mis si podrd lograr que sc¢ ad--

quiera la tecnologia en condiciones mfis razonables o sea -

que se establezcan normas que unifiquen y estandaricen las

actitudes en las comercializaciones de tecnologia.

(43) Ibidem, pag. 26.
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B) NATURALEZA JURIDICA.

La mayoria de los cambios e innovaciones que se han
venido incorporando a los sectores productivos de los pai-
ses en vias de desarrollo, proceden del exterior, éstc ---
trae como consecuencia que se sienta la imperiosa necesi--
dad de encauzar tales negociaciones dentro de un marco ju-

ridico y es asi que surge la figura del Contrato de Trans-

ferencia de Tecnologia.

Ahora bien, en el mundo juridico, existen los con--
tratos nominadose innominados y como ya mencionamos ante--
riormente, el contrato de transferencia de tecnologia se u
bica dentro de los segundos, y2 que ¢3 un nuevo contrato,-
pero que teine analogia con los ya establecidos y es asi -

que el Articulo 1858 del C6digo Civil establece:

"Los contratos que no estin espccialmente reglamen-
tados en este cddigo, se regirdn por las reglas generales-
de los contratos, por las estipulaciones de las partes y -

en lo que fueron omisos, por las disposiciones del contra-

to con el que tengan mis analogia . "

. .

Esta situacidn da como resultado la controversia de

que si cste contrato es de naturaleza civil o mercantil y-

para poder realizar un juicio propio y apoyado, primeramen



104

te analizaremos cuando son obligaciones civiles y cuando -
mercantiles.

1. Obligaciones civiles y Obligaciones mercantiles-

o comerciales.

Un contrato puede tener caracteristicas, ya sean ci
viles o mercantiles y hasta en ocasiones puede reunir am--

bas cualidades en un contrato de naturaleza mixta.

Sc¢ ha comprobado que 1la naturaleza del contrato es-
independiente de la categoria o caracteriticas de las per-
sonas que lo llevan a cabo, ya que sc¢ tiecne la creencia de
que si por ejemplo en las obligaciones mercantiles, un co-
merciante realiza un contrato, éste necesariamente es mer-
cantil y esto es errdneo, ya que bien puede ser un contra-
to puramente civil y que es ajeno totulmente a las cualida

des de sus realizadores, ya que no son é&éstos los que le --

dan su naturaleza al contrato.

Existe también ¢l contrato mercantil por voluntad -
del legislador, por ejemplo, los actos relativos a tftulos
de crédito y se refutaran como mercantiles, también los con

tratos encaminados a realizar el comercio, Articulo 75 del

Cédigo de Comercio.
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Abundando sobre el tema de los contratos mixtos, po
demos apoyarnos en el Articulo 1050 del Cédigo de Comercio,
el cual menciona que dentro de un contrato puede haber un-
enfoque civil en relacidn de uno de los contratantes y que

a la vez en el mismo, puede haber un intsrés mercantil con

respecto del otro participante, &sto no impone una nueva -

categoria de actos, sino simplemente sc configura una mez-

cla de ambos.

Ahora bien, atendiendo a la mfis amplia divisién --

del Derecho, este se divide en Derecho Privado y Derecho -
Internacional, y dentro del primero s¢ enfoca el Derecho--
Civil y el Derecho Mercantil, y ahondando en esto, daremos
unas breves definiciones de lo que se entiende por obliga-

cibn civil y mercantil.

Obligaciones civiles segln Gutiérrez y Gonzfilez son
"las que se generan por una relacidn entre personas, que -

deben regir su conducta conforme a lo dispuesto en el C6di
go.

Asi serd civil 1la obligacib6n derivada de un contra-
to de los que tipifica el cddigo; en derivada de una decla

racibén unilateral de voluntad }a srugida de una gestidn de

negocios, ctc." (44).

(44) Gutiérrez y Gonzalez, Obra citada, pég. 50.
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En esta forma las obligaciones mercantiles serin a-

quellas que se rijan por lo dispuesto en las leyes mercan-
tiles.

Esto viene a resultar un tanto impositivo ya que es
t
muy dificil diferenciar una obligacién civil de una mercan

til, algunos autores consideran que las normas mercanti--

les son excepcionales respecto de las civiles, otros afir-
man que el primero es una rama del segundo e incluso algu-

nos dicen que no pertenece al Derecho Privado sino al PG--

blico.

Resulta innegable que existe un cstrecho vinculo en

tre ambas ramas del Derecho, al grado de afirmar que ambas

contienen los mismos elementos estructurales:

a) Sujetos (acreedor y deudor).
b) Relacidén juridica.
c) Objeto.

Su distincién puede radicar en que unas derivan de-

un acto civil y las otras de un acto mercantil.

Asi volvemos a la figura de los actos mixtos, den--
tro de los cuales como ya mencionamos, una de las partes -

realiza un acto de comercio y otra un acto civil, como -
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ejemplo claro de esto, esta cuando un particular compra --
alguna cosa a un comerciante establecido sin animo de lu--

cro o bien recibe algln servicio de una cmpresa.

La reglamentacidn de estos en nuestro Derecho ¢s --
muy escueta, ya que sSlo se contempla desde un punto de --

vista de litigio, Articulo 1050 del Cédigo de Comercio.

No obstante, lo anterior los autores no coinciden -

en la existencia del factor que diferencia ambas obligacio

nes asi por cjemplo:

Para Ascarelli serdn esencialmente civiles aquellos

que independientemente del sujeto que los realice '"no pue-
den ger comerciales, tales como los actos de Derccho PGbli

co, los actos no patrimoniales y los actos de Derecho Suce
sorio'. (45).

El tratadista Jorge Barrera Graff, considera que --
los actos civiles se pucden tratar como aquellos rcgulados

por el Derecho Comlin a cuya naturaleza repugne ser conside

rados como mercantiles: tales son los actos referentes al-

Derecho de familia y al Derecho sucesorio, respecto a los

cuales son por completo ajenas las notas propias de 1a ac-

(45) Ascarelli Tulio, Enciclopedia Juridica Omeba, Tomo 1V
Editorial Bibliografica, Argentina, pég. 187.
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tividad comercial como son lucro, la intermediacién, el --
trifico mercantil, la profesionalidad, etc. Estos actos --

pueden ser incluidos dentro de la materia del Comercio" --
(46).

A esto podemos agregar que hay actos civiles como -
la hipoteca que estd dada por instituciones especializadas
dedicadas al comercio, pero que dec ninguna manera la hipo-

teca dejard de tener su calidad de civil por excelencia.

Por regla general, los contratos comerciales son a-

titulo oneroso y se perfeccionan por el simple acuerdo de-
las voluntades de las partes, Articulo 78 C6digo de Comer-
cio. "En las convenciones mercantiles cada uno se ohliga -
en la manera y términos que aparezca que quizo obligarse,-

sin que la validez del acto comercial dependa de la obser-

vancia de las formalidades o requisitos determinados'.

Pero es importante mencionar que el acto comercial-

necesita estar escrito para su prueba, en caso de ser nece

sario.

No puede por lo tanto pasarse por alto ¢l hecho de-

(46) Barrera Graff. Tratado de Derecho Mercantil, Editorial
PorrGa, México, 1957, pag. 147.
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que existe un nexo entre ambas materias y es as{ que el --
mismo Cédigo Civil en su Articulo 20. nos dice "A falta de

disposiciones de este cbédigo, serin aplicables a los actos

de comercio de los del Derecho ComGn'.

Mas el grado de scparacidn entre ambas, se da a ni-
vel tanto de normas sustantivas civiles y mercantiles, co-
mo a nivel del procedimiento judicial, comercial y procedi

miento civil y también son distintos los tribunales con fa

cultades jurisdiccionales en una y otra materia.

c) La Naturaleza Juridica del Contrato de Transferen

cia de Tecnologia.

En concordancia con Jaime Alvarez Soberanis, podc--
mos afirmar que el contrato de transfercncia de tecnologia

¢s un contrato de naturaleza mercantil, atendiendo a los -

siguientes criterios:

lo. "A que cl contrato de transferencia de recnolo-

gia se concreta entre empresas'.(47)

Jorge Barrera Graff nos dice: "Una institucién como

la empresa constituye el factor mis importante del si«tema

(47) Alvarez Soberanis, J. Obra citada, pig. 248.
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juridico mercantil de nuestros dias".

(48)

J. Redriguez y Rodrigucz nos dice: "El derecho mer-
cantil no es el derecho de una clase profesional, sino el-
derecho de las Empresas". "Es comerciante el titular de u-
na empresa mercantil". "El derecho mercantil sélo debe ocu

parse de regular aquellas operaciones juridicas realizadas

en masa por empresas mercantiles'. (49)

En esta forma podemos sintetiziar que basados en es-
te argumento, la transferencia de tecnologia es un contra-
to, cuyo principal objetivo son los conocimientos encamina
dos a la produccién y siendo ésta el principal objetivo de

la empresa, c¢sto rcdunda que tal contrato es mercantil.

El 20. argumento es por lo dispuesto en ¢l articulo

75 del Cddigo Civil de Comercio en sus fracciones I, V

) )’-
VII.

"La Ley refuta actos de comercio:

I} Todas las adquisiciones, enajenaciones y alquile

res verificados con propbsito de especulacidn comercial, -

(48) Barrera Graff, J. Obra citada, pag. 1.

(49) Rodriguez y Rodriguez J. Derecho Mercantil. Editorial
PorrGa, S. A., México, 1971, pag. 13.
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de mantenimiento, articulos muebles o mercancias, sea en -

estado natural, sea después de trabajados o elaborados".

Aqui interviene directamente en su totalidad 1a - -
fraccidén, ya que si bien la transferencia es adquisicién,-
enajenacién o alquiler de una cosa, también esta puede ca-
ber en la elaboraci®n o trabajo ,que se realice sobre esa -
cosa y es primordial sefialar que 1o determinante en esta -
fraccidén es el sefialamiento del lucro, ya que como e¢s bien
sabido, este tipo de contratos se hac¢e con un fin lucrati-

vo y no de ninguna manera para beneficiar al que adquiere-

tecnologia.

V) "Las empresas de abastecimiento y suministros'.

VII) "Las empresas de fabricas y manufacturas".

Por las anteriores fracciones, podemos decir que el
caracter de cste contrato es mercantil, ya que la empresa-
como ya vimos es factor determinante en los acuerdos de di
cha indole, en conclusién podremos afirmar que todos los -
actos de empresas, se consideran siempre como mercantiles-
y a esto se le adhiere el criterio de que siempre una em--

presa tendra fines pecuniarios o de lucro, con lo que eclla

por si sola determina su mercantilidad.
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El hecho de que el Contrato de Transferencia de Tec

nologia, no esté tipificado, no quiere decir que sus obli-

gaciones no sean clasificables, ya que el articulo 1858 --

del Coédigo Civil citado ya, nos abre las posibilidades de-
clasificar a dicho contrato dentro de las clasificaciones-

del propio derecho comln.

Asi tenemos que:

1. Es Intuitu personae.- O sea que este se¢ celebra-

tomando en cuenta comc motivo determinunte de la voluntad-
y al contrario de todos los demds contratos, la calidad --
y caracteristicas personales (persona fisica o moral) de -

las partes que intervienen mds claramente en el caso de la

asistencia técnica.

2. Es bilateral.- En funcidn de que instituye obli-

gaciones reciprocas, hay autores que consideran que puede-

darse el contrato de este tipo gratuitamente, a lo cual

se puede agregar que si se diera el caso, es simplemente -
por que todo tiene un ser, por ejemplo que el provecdor --

sea duefio de parte del capital, del receptor y de su ganan
cia, que seri a través de las utilidades, puede ser el ca-
so de el uso de marcas, que a la larga si esta logrua acre-
ditarse, surtiri mejoras en el valor del signo marcario.



3. Es tambi&n oneroso.- Por que estipula provechos-
y gravamenes para ambas partes.

4. Es conmutativo.- Por que las prestaciones que se

deben son ciertas desde que se celebra el contrato.

5. Es principal.- Por que existe por si mismo y su-

fin es independiente de cualquier otro contrato.

6. Es definitivo.- Por que por medio de é1, sus par

ticipantes obtienen su finalidad, sin necesidad de reali--

zar otro contrato que lo determine.

7. Es de tracto sucesivo.- Debido a que las presta-

cicnes ya sea de ambas partes o de una sola de ellas, se -

van dando en diversos momentos durante la existencia del

contrato.

8. Es formal.- Debido a que el Articulo 20. de la -

LRTT ordena que este tipo de contratos, deben cumplir con-

la formalidad de que al ser registrados deben ponerse por-
escrito.

El contrato en materia se puede considerar mlxto,--

ya que reune caracteristicas de diversos contratos tipifi-

cados, e incluso atribuye nuevos clementos no tipificados-

en ningln acto.



Y finalmente como ya argumentamos anteriormente, es
un contrato de indole mercantil mis cn la practica, podre-
mos afirmar que también es regulado por los preceptos del-
orden civil, ya que como antes mencionames en el mismo or-
denamiento mercantil, al zener deficicncias en el mismo, -

remite a los preceptos del Derccho Comfin.
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CAPITULO v,

R LA INVERSION EXTRANJERA

La proyeccién que emita un pafs ante la comunidad -
internacional se determina de forma fundamental por su si-
tuacién econbémica; en el caso de los pafscsen vias de desa
rrolio por su propia evolucidn, tienen necesidades, las --
cuales han permitido sobre todo la existoncia de 1a Inver-
si6n Extranjera, ya que esta siempre bencficia mayormente-
al pais que la realizaba y esto en general solo se daba ¢n
los paises industrializados, por todo lo anterior las in--
versiones extranjeras vienen siendo un punto vital dentro-

de. la problemitica econbémica del mundo anterior al que aho

ra vivimos y al que estd surgicndo en una nueva proyeccién.

Si bien los paises menos desarrollados entre los --
cuales se cuenta México han recorrido largas etapas bajo -

la dominaci6n de las inversiones fordneas, muchas son tam-
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bién los cstados y muchos son los campos en los que s¢ han
reivindicado renglones fundamentales de su economfa, aun--

que es bastante lo que les resta por recuperar.

Este proceso de nacionalizar el control de las in--
versiones extranjeras es caracteristico del proceso econ6-
mico mexicano, y esto viene desde finales del siglo pasado,
en el porfiriato es evidente que la inversi6n extranjera--
participaba en una forma liberal y generosa en nuestro sis
tema, ya que para esas fechas México absorvia casi 1la mi--
tad de toda la inversi6én de los Estados Unidos en el Conti
nente Americano, esto era originado desde luego por la cer
cania de este pals y sus intenciones c¢ran bien claras, 11§

mense conquista econémica o penetracién pacifista.

Es asf que desde la restauracién de la RepGblica en

1867 hasta la caida de Porfirio Dfaz c¢n 1910 1a ténica pre

dominante fue la de fomentar y atracr las inversiones ex--

tranjeras, lo cual originé desde entonces que estas fueran
acumulando una gran cantidad de poderfo econémico dentro -
del 4mbito nacional, lo cual repercutc en una mayor expor-

tacién de capital que aquel que sc¢ recibe por concepto de-

inversién extranjera.

Asf en 1910 surge 1la sangrienta cxperiencia de la -

Revolucifn que si bien inicialmente no reaccioné en contra
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de la invasi6én y predominio de capitales forineos, pronto-
al calor de la lucha que se inicia en 1912 en contra de 1a
usurpaci6n Huertista, se manifiesta ya como un movimicnto-
nacionalista reivindicador de l1la tierra y de los servicios
piiblicos, todo esto vendrd a culminar con los lineamientos

establecidos en la Constitucién de 1917 los cuales limitan

ya clertas inversiones foréneas.

Sin embargo la etapa de desarrollo tuvo su punto de
partida en 1930 y desde ese momento ¢l Gobierno ha logrado

un cierto incremento en sus producciones.

Podemos decir que en todos los paises de Latinoamé-
rica existen, y¥a sea a un nivel u otro medidas que tienden
a la proteccién de interés nacional, limitando a la inver-
sién extranjera en determinados rengloncs econémicos, ante
la existencia de indiscutibles ventajas ¢ inconvenientes -
de la inversibn extranjera, es preponderante que los paf--
ses receptores de dichas inversiones definan claramente su
postura respecto a cstas, determinando asi su situacién, -

enfocando los campos permitidos para invertir, dar medidas

de participaci6n nacional,etc.

Se presenta ¢l fenbmeno de que las actitudes puber-
namentales suelen ser cxtremas ya sea una politica absolu-

ta e ilimitada abriendo todas las posibilidades sin limita
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cién de magnitud, ni solucién de prop6sitos a todo capital
externo, o bien el otro extremo que vendria a ser la polfi-
tica de restricciones y reglamentaciones severas, prohi---
biendo casi totalmente la inversi6n extranjera basindose -

en que el desarrollo del pais debe partir de la inversifn-

interna y del ahorro nacional,

Es asi que la soluci6én podria ser la perfecta comu-
nicacién entre las dos anteriores posiciones, canalizando-
las inversiones extranjeras segln las conveniencias pro---
pias, admitiendo en ciertos casos y bajo determinadas con-
diciones a las inversiones del exterior y rechazarlas de -
una forma razonable y parcial, ya que sc¢ debe tener la con
viccién de que dichas

a

inversiones a lo

[
a

o de la histo--

ria han tenido como fGinica finalidad el obtener cuantiosas-

ganancias sin tener en cuenta cl desarrollo del pais recep
tor, por lo cua} al permitir la inversifn extranjera se de
be hacer sefialando " bases legislativas de control al capi
tal extranjero, sefialar los campos y rcnglones econémicos-

en los que se pueda participar, con ¢l objeto de que sus e

fectos no sean dafiinos, sino por el contrario benéficos'({50)

Ya que los dafios se pueden manifestar en un freno aldesarrollo

por la polfitica inadecuada o bien en un colonialismo on el-

{(50).- Méndez Silva R. ' El Régimen Juridico de las Inversiones 1ix---
tranjeras en México ', U.N.A.M., 1969,
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caso de favorecer las inversiones fordneas e ilimitadamen-
te.

A continuacifn citaremos una serie de ventajas que-

traen aparejadas consigo las inversiones extranjecras segfin
Carlos Arellano Garcia:

1).- Mejoran la situaci6én de la balanza de pagos si

esta es deficitaria.

2).- Contribuyen al desarrollo del pais huésped, al
producir articulos manufacturados que de otra-
manera tendrian que importarse del extranjero-
sin recibir los bencficios inherentes a la pro
duccién iocal como son entre otros ocupar tra-
bajadores locales, ahorrarse y aGin obtener di-
visas.

3).- Transfieren los conocimientos tecnolégicos que
permiten elevar la productividad y el ingreso.

4) .- Capacitan a la fuerza de trabajo local.

5).- Permiten la exportacién de productos claborados.

6).-

Al lado de las industrias forfineas florccen in-
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dustrias suministradoras locales.
7).- Sirven de ejemplo a la inversi6n local .(51)

Cierto es que muchas de las anteriores son ciertas-
y pueden darse como es el caso de la exportacién de produc
tos, ademds permite que muchas naciones apartadas puedan -

tener ingerencia en mercados que de otra forma no lo logra
rian.

Asi en la contraparte tenemos las desventajas:

1).- Las empresas fruto de las inversiones extranje
ras adquieren predominio monopolistico cn las-
ramas industriales donde s¢ ¢stablecen a vir--
tud de la superioridad financiera y t6cnica --

que tienen sobre las empresas nativas del mis-

mo género.

2).- Dificultan la creaci6n de cmpresas locales, en
el ramo que han desplegado su actividad.
3).- Producen un desplazamiento de¢ las empresas lo-

cales, las hacen quebrar o ias adquieren, Para

(51).- Arellano Garcia C. " Derecho Internacional Privado "
Editorial PorrGa, México 1979, pidg. 446.
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ello emplean métodos monopoliticos prohibidos-
en su pais de origen, sus grandes recursos pe-
cuniarios, los medios publicitarios, su mayor-

experiencia y control del mercado internacio--

nal.

Pueden dar lugar a una descapitalizacidn a vir
tud de pagos realizados a los titulares por --

concepto de interés, dividendos, utilidades,

regalias, pago de tecnologin, y hasta elevados

sueldos.

Las empresas extranjeras pueden estar ligadas-

a intereses politicos del ¢xterior.

Las inveriones extranjeras atienden bisicamen-

te al 4nimo de lucro, no les interesa el desa-

rrollo regional, sino en funcidén de cllas mis-

mas, no tienen relevancia para ellas las nece-

sidades sociales del pais receptor.
Importan al pais huesped maquinaria ohsoleta.
Pretenden e¢jercer amplia influencia en ol pafis

huesped sobre su forma de desarrollo, «sus ins-

tituciones politicas y sociales y su truyeccto-
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ria histérica.

9).- Impiden la cxportacibén en acatamiento a comprog
misos empresariales y gubernamentales'". (52).

La inversidn extranjera para ser hien encauzada de-

be reunir principios tales como contribuir al desarrollo,-

a la productividad, a través de la transferencia de tecno-

logia y de la de no predominar la inversidén extranjera so-

bre ninglin recurso natural, sometimicnto de éstas a los --

tribunales locales y sin pretenciones de igualdad, asociar

se con capitales locales, etc.

Existen problemas tanto internos como externos, en-
paises como México, para obtener resultados en cuestién de
politica de inversiones extranjeras, ya sca la corrupcidn-
privada y pGblica, la explosién demogrifica, la dependen--
cia tecnoldgica y sobre todo la falta de desenvolvimiento-
cientifico y cultural, lo cual traerd como consecuencias -
falta de capacidad de consumo, no existe un mercado inter-
no que absorba y aumentc la produccidn, todo e¢sto se ha --

ido acarrcando desde hace muchos aftos y dan como resultado

politicas deficientes que no promecten mucho, al menos que-

surja una conciencia mis clara y paulatina de las situacio

(52) Arellano Garcia C. Obra citada, pig. 447.
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nes poco favorables de dichos estados.

B) CONCEPTO.

En lo correspondiente a la significacién gramatical
inversidén es la accibn y efecto de invertir y a su vez, in
vertir hablando de caudales se refiere a su "empleo, gasto
y colocacién en aplicaciones productivas'. (53).

Al ser la inversidn extranjera, significa que los -

mencionados caudales procederdn del exterior del pais.

Para Victor L. Urquidi, la inversidn extranjera es-
"un pasivo a favor de no residentcs, esto es, personas, em
presas, bancos, gobiernos, etc., de otros paises y organis

mos internacionales'. (54).

La exposicidén de motivos de 1a iniciativa presiden-
cial de la Ley para promover la Inversi6n Mexicana y regu-
lar la Inversidn Extranjera define a ésta Gltima: "aquellas
que sc¢ realicen directamente a las personas fisicas o mora
les extranjeras y la que se efectue a través de socicdades

mexicanas con mayoria de capital extranjero o controladas-

(53) Diccionario de 1la Lengua Espafiola, 1970.

(54) Victor L. Urquidi. Significaci6n de la Inversién Lx--
tranjera para América Latina. F.C.E. pdg. 89.



’
124

por extranjeros" (55)

Por otra parte, la ley para promover la inversidn -
mexicana y regular la extranjera (LIE) considera en su ar-

ticulo 20. como Inversidén Extranjera:
"La que se realice por:

I. Personas morales.

II. Personas fisicas extranjeras.

I11. Unidades econdmicas extranjeras.

I1V. Empresas mexicanas en las que participe mayori--

tariamente capital extranjero, o en las que los-

extranjeros, tengan por cualquier titule, la fa

cultad de determinar el mancjo de la compresa.

Se sujeta a las disposiciones de esta Ley, la inver
sidén extranjera que sc realice en ¢l capital de las empre-
sas, en la adquisicidn de bienes y en las operaciones

a --

que la propia ley se refiere”,

La intencidn de la ley dentro de este articulo, es-

no s6io definir la inversidn extranjera, sino también sefa

lar los inversionistas extranjeros que podrin ser cualquie

(55) Citado por Carlos Arellano Garcia, obra citada, pig.
443.
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ra de los enumerados en las cuatro fracciones, en este tam
bién podemos observar que habla de capital, a este se le -
ha dado la denominacidn de "Capital Extranjero" o "Capital
Nacional', estos son tecnisismos que se han inflitrado en-
¢l lenguaje citadino y al penetrar dicho capital (el ex---

tranjero) en un estado determinado sc representa en diver-

sas formas como:

a) Monedas extranjeras, divisds o titulos represcn-

tativos de las mismas.
b) Maquinaria o equipo industrial,

¢} Activas intangibles como patentes y marcas.

A cllas podremos agregar partes de productos para -

ser ensamblados o terminados, tecnologia, servicios, mate-

rias primas.

Para Jorge Barrera Graf, 1la inversidn extranjera es:
“La que realizan los inversionistas e¢enumerados en el arti-
culo 20. (de la LIE) en la adquisicidn de los bicnes o en-
la celebracién de las operaciones que sc indican en ¢l Gl-
timo parrafo, o en el control que obtenga (la facultad de-

determinar el mancjo) de una empresa'. (56).

(56) Barrera Graf J. Inversiones Extranjeras. Editorial Po
rrGa, México, 1975, pag. 19.
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Se puede apreciar en esta que solo es una interpre-

tacidn concordante con la misma Ley.

Carlos Arellano G., en su mencionada obra define a-

1a inversidn extranjera como "la accidn y efecto de colo--
car capital representado en diversas formas en un pafs di-
ferente al que pertenecen Yy residen las personas fisicas y

morales beneficiarids de la aplicacidén de recursos'. (57).

Agregando a los conceptos ya dados, podemos decir -

también, cual es el instrumento mids importante de toda in-

versitn extranjera y esta es la empresa internacional,

Podemos decir que csta es una realidad politicn y -
econdmica del mundo contemporinco, ya que todos los paises
sea cual sea su situacitn, tienen vinculos con algunas o -
muchas de estas empresas ya que estuds realizan actividades

en muchos paises y el capital pertencce a diferentes pail--

ses y el capital pertencce a diferentes paises o mejor di-

cho a un pais industrializado.

Estos trabajan primero exportiando sus productos a -
otros paises, después establecen organizaciones de ventas-

de dichos productos en diversos paisecs y posteriormente si

(57) Carlos Arcliano, obra citada, pag. 443.
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guen con la concesidn de licencias para uso de patentes y-
marcas, prestacidn de asistencia técnica y hasta que com--

pran locales instalando subsidiarias propiedad de una casa
matriz.

C) CLASES.

Por lo que hace a la clasificacién de las inversio-~

nes extranjeras son varias, se clasifican atendiendo a:

Personas que realizan la incursién.

Por l1a finalidad y objetivo que persigue la in--

versién.

3. Atendiendo a la forma en gue se realiza, que nos

lleva a la clasificacidn tradicional y cléasica.

En el caso del primer inciso, se clasifica la inver

sién segln la persona fisica y moral en cuanto al régimen-

legal aplicable que en lo general es c¢l mismo para ambas,-

sin embargo, ecxisten algunas normas especificas en la Ley-

General de Poblacidn.

Por la finalidad, scgln esta existen inversiones -
con fines politicos y lucratives. La primera podriamns de-
cit, es 1la que realizan los estados ccondmicamente podero-

sos, con el objeto de lograr un dominio sobre ¢l estado --
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receptor ("colunialismo econémico"). La lucrativa es aque-
1la que se realiza con el fin de obtcner ganancias sin rme-

dir ni los dafios ni los beneficios que puedan reflejar en-
el pais receptor.

La tercera, es la clasificacifin que consideramos --
mds adecuada al estudio que estamos realizando por lo cual

en lo que se refierc a la forma en que se realiza, sc divi
de en:

A', Directa.

Por inversion directa se entienden '"las inversiones

de origen particular, el desplazamiento de capital por per
sonas privadas para emprendeY negocios e¢n el exterior' (58)

En esta inversidn existe un controldel inversionista sobre

la marcha de los negocios.

A su vez, las inversiones dircctas se subdividen en

directas clisicas y directas productivas; las primeras se-
dirigen a industrias o actividades extractivas y su finalj
dad es coupar fuentes de produccibn y materias primas en -

beneficio del crecimiento industrial de los pafses que -

aportan el capital.

(58) Méndez Silva R. Obra citada, plg. 13.
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Las directas productivas se enfocan hacia las indug
trias manufactureras de transformacidn, en estas no se a--
bandona el interé&s pecuniario, pero también aparece con --
ellas la aportacidn que se realiza en cuestidn de indus---

trializacidn en el desarrollo del pais receptor.

Los estudios econdmicos hacen referencia a la evoluy
cidn que han sufrido este tipo de inversiones, las que has
ta final de los afios veinte, se limitaban solo a la expor-
tacién y a partir de 1930 surge lo que se llamd "migracidn
de industrias' surgida de la apertura de nuevas posibilida
des en el mercado latino, esto de la interferencia en to--
dos los aspectos del exterior en el pais receptor prevale-

cc hasta después de la segunda guerra mundial, cn cuya épo

ca surge una nueva proyeccidn que prevalece hasta nuestros
dias.

B'. Indirecta.

Esta se celebra fundamentalmente a través de presta
mos entre organismos pGblicos o entre gobicrnos. Son jgual
mente considerados los titulos que se colocan en el merca-

do de valores de otro estado que cs ¢l que realiza lu in--

versidn al adquirirlos.

En este tipc de inversiones, los fondos quedan a --
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disposicidn de quien recibe el prestamo.

La inversidn indirecta a su vez se subdivide en: In
versidon atada y libre.

La inversidn atada es aquella que se concede median
te condicionamiento, llimese porcentajc, adquisicién de --

ciertas mercancias o equipo, etc. Este mecanismo fue el -

utilizado por los paises industrializados para colocar sus

productos en los paises en vias dec desarrollo y es tiempo-

de que todavia esté vigente.

La inversidén indirecta libre es la que queda a dis-

posicidén del pais que la recibe para emplearla y canalizar

la a su libre albhedrio.

Se puede decir que este Gltimo tipo de inversién es

el mds Otil y favorable, a cualquier cconomia.

Asi podemos concluir que la inversidn extranjera sa
tisface numerosas nccesidades de los paises subdesarrolla-
dos (industrializaciodon, produccibn,

fuentes de trabajo, -
etc.).

Mis podemos concluir que es un arma peligrosa,

ra -

que o bien puede ser el factor de impulsidn al desarrollo-

o puede llegar a convertirse en una dependencia ccon6mica-
y politica.
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CONCLUSTIONE S,

1.- Siendo el contrato de transferencia de tecnolo-

gia un proceso que afecta los recursos de una nacidn, tie-
ne actualmente una gran importancia yua que se le considera
como un medio preponderante para rcalizar o mejorar los --

procesos productivos necesarios para ¢l desarrollo interno
de cada pais.

2.~ Dicho proceso presenta grandes problcemas se¢ po-
dria decir que ningin pais tienc una capacidad total para-
satisfacer sus demandas tecnolégicas, pero en ¢l caso de -
los paises menos desarrollados se agudiza que no tiencn -~
una infraestrucura tecnolbgica que les sirva de apoyo para
iniciar un desarrollo propio y asi lograr ser mis indepen-
dicntes, e¢sto ¢s que estos paises utilizan o al menos asfi-

lo consideran o tratan de la mejor mancra posible la tecno

logia importada.

3.- La gran mayoria del flujo tecnolbgico correspon

de a las grandes potencias las cuales negocian con los pai
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ses en vias de desarrollo en una forma monopolitica ¢ ine-
quitativa, ya que aprovechan la falta de capacidad de es--
tos Qiltimos para imponcr sus condicicnes en forma unilate-
ral, mediante diversas formas de transferir la tecnologia-
entre las cuales podemos contar las patentes como un medio

muy usado para explotar la falta de informacidn de los pai

ses inferiores.

4,- Es asi que se ha luchado mucho por reglamentar-
dicha situacién, es aqui donde se debe¢ considerar una ma--
yor participacién por parte del mundo juridico ya que estc
contrato ha sido estudiado mds que en ¢l marco legal o ju-
ridico, como materia de mQiltiples estudios de cconomistas-
considerdndolo como mera tecnologia y estudiando los efec-
tos positivos o negativos que esta acarrca sobre la balan-
za de pagos, sin estudiar a fondo que dicha transferencia-
de tecnologia es en si, mds que nada un contrato que debe-

crear derechos y obligaciones.

5.- A este respecto ubicindonos en la materia pro--

pia de este estudio, podremos afirmar que cl menciopads con
trato sc considera como un contrato de naturaleza mercan--

til, mfis en la prictica tambi@n es rcpulado por los precep

tos del orden civil, en forma supletoria como la misma le-

gislaci6n lo indica.



6.~ La transferencia de tecnologia es indudablemen-
te un fendmeno de caracter internacional que generalmente-
se celebra entre empresas de distintos paises, y existe --
la plena conviccidn que una de las formas mds usuales para

adquirir tecnologia es através de la inversidn extranjera.

7.- La inversién acarrea grandes beneficios tecnol§
gicos, tambien trae aparejado el pciigro de que dicha tec-
nologia no se adeclie a las necesidades locales propias de-
cada estado, y ademfs el riesgo que mis preocupa a ios go-
biernos por que estd latente; y que es la dependencia tec-
nolég&ca, y que a su vez involucra un impedimiento, para -
relacionar la tecnologia ya existente en un pais con sus -

propios recursos naturales y factores de produccidn.

8.- E1 proceso de transferencia de tecnologia impli
ca en si los beneficios y perjuicios dc¢ una inversidén ex--
tranjera y a la vez involucra tambicen toda una serie de --

cambios econdmicos, sociales, politicos, etc.

9.- Para quec las tecnologias que adquicra un pafs -

surtan efectos, se debe tratar de crear una infraestructu-

ra cientifico-tecnolédgica propla que admita la capacita---
cién, investigacibn y educacidn, que permitan en s1 eolevar
el nivel tecnoldgico, que a su vez produciri que cuando se

adquiera tecnologia foranea se haga a través de cantratos -




justos y en igualdad de condiciones y, todo esto no puede-
surgir de un momento a otro si no debe ser gradual ya que-

ninguna sociedad esta preparada para el cambio.
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