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INTRODUCCION 

Indudablemente la inflación constituye una fuerza destructi

va para la economía de un país y actualmente México atravie

sa por un período de lnestabil idad económica, cuya caracte-

rística principal es el alto indice inflacionario, lo cual a 

provocado una serie de graves consecuencias para la pobla--

ción. 

Los efectos de la Inflación se reflejan tanto a nivel indivi 

dual como a nivel empresarial, trayendo como consecuencia en 

tre otros aspectos: el deterioro del poder adquisitivo de la 

moneda, la escases de los bienes de consumo, los despidos ma 

sivos de personal y la reducción de las jornadas de trabajo, 

Adem~s de los grandes estragos que la inflación provoca a -

los diversos sectores sociales, esta incide fuertemente en -

la información financiera, que es la base de la Toma de Deci 

siones en la mayoría de las empresas. 

Esta investigación tiene como propósito hacer un estudio de 

los efectos que la Inflación ha tenido sobre la empresa y la 

información financiera, tomando en consideración la situa---
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clón de crisis por la que atraviesa la economia de nuestro -

país. Tratando de explicar esta crisis a través del anál !sis 

de sus antecedentes, hechos actuales y perspectivas en nues

tro país. 

De la misma forma hacemos especial énfasis de la gran impor

tancia que tiene para las empresas, el contador con la infor 

mación confiable y oportuna, que le permita una adecuada toma 

de decisiones, enuncianrlo algunos criterios que la profesión 

contable ha emitido con el fin de disminuir los efectos 

devastadores de la inflación. 

Asimismo, consideramos importante presentar una recopilación 

de los diversos esfuerzos que tanto la profesión contable, -

como las empresas en particular han realizado para hacer 

frente a los problemas derivados de la inestabilidad económi 

ca. 

Cabe mencionar que aún cuando mucho se ha escrito sobre este 

tema y se han planteado diversas alternativas de solución al 

problema, no existe una regla general aplicable a todas las 

empresas. Y que el éxito o fracaso que se obtenga tanto a 

nivel empresa como en el ámbito nacional depende ~nicamente 

de la h~bil idad y precisión con que se apl iqucn las medidas 
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más adecuadas, además de contar con un espfritu de supera

ción y un deseo general izado por sal ir de Ja crisis. 



CAPITULO I 

ASPECTOS GENERALES 
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CAPITULO 1 

ASPECTOS GENERALES 

l. PANORAMA GENERAL DE MEXICO. 

Con el propósito de establecer un cuadro de referencia -

adecuado, que permita una mejor comprensión del tema cen 

tral de este trabajo, empezaremos por mencionar algunos 

antecedentes de carácter general, que en algún momento -

pueden significar las razones principales que han motiv~ 

do la situación actual de crisis por la que atraviesa -

nuestro PaTs. 

1) Superficie y Población. 

Los Estados Unidos Mexicanos comprenden 31 estados y 

un Distrito Federal. Por su extensión, México ocupa -

el tercer lugar entre las Naciones de América Latina 

y el segundo en Población. Las principales ciudades -

del país son: México con 14.S millones (incluyendo el 

área Metropolitana); Guadal ajara con 3. 1 millones y -

Monterrey con 2.3 millones. 
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Lp anterior quiere decir que prácticamente un tercio 

de la población, exactamente el 27.3%, vive en las -

tres metrópolis más importantes del País.1 

2) Gobierno y Sistema Político. 

La presente forma de gobierno de México emana de la -

Constitución de 1917. 

México se constituyó en República Federal, dividiendo 

los poderes en Ejecutivo, Legislativo y Judicial. 

De igual manera el sistema Político Mexicano emana de 

la Constitución de 1917 que se origina en la Revolu-

ción de 1910. 

Conforme a la Constitución, el Presidente podrá dese!!!. 

peñar su cargo por un solo pertodo de seis años. No 

hay reelección. Los miembros del Gabinete, Jefes de -

Departamento y Directores de las principales depende!:!_ 

cias estatales y empresas paraestatales son designa-

dos por el propio Presidente. 

1 Censo de 1980. 
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El Partido dominante desde 1929, ha sido el partido 

oficial, el cual ha tenido diferentes nombres, pero 

hoy en día se le conoce c~no Partido Revolucionario 

Institucional (PRI). Dicho Partido ha triunfado en to

das las elecciones presidenciales desde hace 54 a~os. 

3) Economía. 

Antes de Ja Segunda Guerra Mundial, la economía de 

México dependfa primordialmente de las actividades 

agrícolas y mineras. Podría decirse que el ·~espegue 11 

del desarrollo de México se logró con la explotación y 

exportación de minerales (plata principalmente) y pro

ductos agrícolas. Y en menor grado, con la producción 

y exportación de textiles durante Ja segunda guerra -

mundial. 

Después de 1945, el proceso de industrialización reci

bió enorme impulso y Ja política de sustitución de im

portaciones cobró fuerza, especialmente durante la ad

ministración de Miguel Alemán (1946-1952) y en sexe--

nios posteriores. Para 1970, la producción Industrial 

representaba el 32.6% del Producto Interno Bruto (PIB) 

y, para 1982, habla ascendido a 35%.2 
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Sin embargo, esto se logró a espensas del sector agrl_ 

cola. Y no obstante los ambiciosos proyectos para re

sucitar las zonas rurales, ha habido una incontenible 

emigración poblacional hacia los tres grandes centros 

urbanos del país: el Distrito Federal, Guadalajara y 

Monterrey. Asimismo, la ausencia de inversiones ha de 

jado al can.po en si tuaclón tan dlfíci 1, que México ya 

no es autosuficiente en ciertos productos de primera 

necesidad, como maíz y frijol que tienen que ser im-

portados en la actualidad. 

Para mediados de los años setentas, la economía de -

México sufrió una importante transformación al optar

se por la Explotación Petrolera. De ser un importador 

neto de petróleo en 1973, México se convirtió de pro~ 

to en la cuarta nación productora de petróleo del 111un 

do en 1980. Durante el sexenio del Presidente López -

Portillo, la economía se enc¡¡uzó hacia e 1 au111ent:o de 

la producción y exportación del petróleo y sus deriv~ 

dos. Y no fue sino hasta que comenzaron a descender -

2 Banco de México. 
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los precios mundiales del petróleo en 1981, cuando se 

pensó en diversificar la economía y evitar Ja depen-

dencia excesiva del petróleo. 

Ante la pérdida de Ingresos petroleros en 1981, el g~ 

blerno de López Portillo recurrió a la obtención de -

nuevos créditos en el extranjero. Asf, al finalizar -

1981, la deuda externa había crecido en US$19,1~0 mi

llones sobre el saldo de US$33,813 millones en 1980. 

Esos nuevos préstamos significaron un incremento de -

56.5% sobre la deuda externa total existente hasta --

1980.2 

Al 30.de junio de 1983, la deuda externa del sector -

público, excluyendo la concerniente a la banca nacio

nal Izada, ascendía a unos US$60,000 millones. 2 

El Presidente Miguel de la Madrid, que tomó posesión 

el 1° de diciembre de 1982, ha indicado en el Plan -

Nacional de Desarrollo 1983-1988, que una de las me-

tas económicas de su gobierno es restaurar la conf la!!. 

za nacional e Internacional en México. De la Madrid, 

2 Banco de MGxico. 
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en contraste con López Portillo, ha convertido la lu

cha contra la inflación en uno de sus principales ob

jetivos. 

Otras metas son la recuperación del control sobre el 

mercado de divisas, la reestructuración de la deuda -

externa, el _restabJecimiento de los niveles de la re

serva internacional de México y la batalla contra la 

grave crisis de desempleo. 

Se considera que las medidas del gobierno y el efecto 

general de la crisis económica sobre la industria ma

nufacturera, han estimulado el desempleo y el subem-

pleo en 12 millones de personas económicamente acti-

vas, de un total de 20 millones. Sin embargo, el go-

bierno sostiene que el costo social de su programa 

económico (aplicado a instancias del *FMI), hubiese si 

do mucho mayor de no haber sido por los pasos inmedia 

tos que se dieron para dominar la crisis. 

Con el fin de abatir el déficit presupuesta! del sec

tor pGblico, el gobierno ha enunciado notables reduc

ciones en los subsidios que concede, aumento en los -

*Fondo Monetario Internacional. 
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precios de los artículos que produce y un mayor con-

trol de sus egresos. El propósito es lograr que el dé 

ficit descienda del nivel de aproximadamente 16~ del 

PIB en 1982, a 8.5% en 1983, 5.5% en 1984 y no más -

del 3.5% en 1985. 

En los primeros siete meses de 1983, los ingresos to

tales del sector público alcanzaron 2 bi !Iones 

960,000 mi !Iones de pesos, un aumento de aproximada-

mente 124% respecto al mismo período de 1982, y 55% -

del ingreso total originalmente presupuestado para --

1983. los egresos del sector público ascendieron al -

equivalente de 3 billones 460 millones, aproximadame!:!_ 

te 52% del monto total programado para 1983, En su i!:!_ 

forme anual de septiembre, el Presidente explicó que, 

de enero a julio, el déficit presupuesta! total era -

alrededor de 496,000 millones de pesos, 33% de la su

ma programada (un bi 1 Ión 488,000 mi 1 Iones) y 31.4% º1! 

nos que Ja cifra (723,032 mi !Iones) registrada en el 

mismo perrodo de 1982. 

En el sector externo, las rígidas normas del gobierno 

respecto a las importaciones han producido una balan-
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za comercial favorable. Durante el primer semestre de 

este ano, la cuenta corriente de la balanza de pagos_ 

mostró un superávit de US$2,657·mi1lones después del 

pago de intereses de la deuda externa. Hasta finales_ 

de Julio, las importaciones totales hablan bajado 

58.4% en comparación con el mismo periodo de 1982, en 

tanto que las exportaciones hablan subido 14%. 

La magnituJ del pasivo externo de México es quizás el 

elemento crucial de la crisis económica del país. Sin 

embargo, aún cuando se adeudan US$85,000 millones de 

dólares a los bancos internacionales, se ha concluido 

con buen éxito Ja renegoclaión de las deudas a corto 

y mediano plazo del sector público. El Secretario de_ 

Hacienda, Lic. Jesús Silva Herzog, también ha logrado 

reestablecer en buena medida el créqito externo de -

México, tanto con organizaciones in~ernacionales ---

tales como el Fondo Monetario Internacional (FMI), el 

Banco Mundial (BM) y el Banco Interamericano de Desa

rrollo (BID), como con los bancos privados del exte-

rior. Un crédito de US$5 mil millones fué aprobado 

por un consorcio de 530 bancos del extranjero. 

Un buen éxito o fracaso de las tentativas de México p~ 
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ra superar sus deudas son, por supuesto vitales para 

la banca internacional. Cuando resultó evidente la -

magnitud de los problemas económicos de México en 

1982, se reveló que solo en Estados Unidos Jos nueve 

bancos más grandes de ese pais habian prestado a lt.!· 

xlco el equivalente al 50% de su capital y reservas. 

4) Relaciones Internacionales. 

México es miembro fundador de relevantes organlza--

clones internaci9nales. Es integrante original de 

la Organización de las Naciones Unidas (ONU) y de Ja 

Organización de Estados Americanos (OEA), también de 

las grandes instituciones financieras con~ el FMI y 

del BID. 

Sin embargo, México se mantiene fuera del GATT (Con

venio General sobre Comercio y Aranceles) y también, 

a pesar de su Importancia como productor de petróleo 

no forma parte de la OPEP (Organización de Paises 

Productores de Petróleo). 
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México mantiene relaciones diplómatlcas con más de --

130 países y su política exterior está fincada en la 

no-intervención en los asuntos internos de otros paí

ses y en la autodeterminación. 

Sirven de ejemplo del espíritu de México, el Tratado 

de Tlatelolco (q~e prohíbe el empleo y posesión de a~ 

mas nucleares en América Latina) y en fecha reciente, 

su actitud de proceder como miembro del Grupo Contad~ 

ra en relación con los problemas de América Central y 

en concreto de Nicaragua. 

1 l. ETAPAS SIGNIFICATIVAS EN EL PROCESO DEVALUATORIO DEL 

PESO MEXICANO 

Quizá resulte difícil creerlo, pero hubo una época en -

que los norteamericanos preferían los pesos a los dóla-

res .•• y el peso era la moneda de curso legal en Estados 

Unidos para el pago de todas las deudas públicas y priv~ 

das. El peso plata de México, era, asimismo, la moneda -

de la China Imperial y de la mayor parte del Lejano 

Oriente. Durante más de tres centurias figuró entre las 

divisas más respetadas del mundo. 
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Las glorias del reso mexicano pueden parecer un recuerdo_ 

remoto y muy distante de la desacreditada posición que 

hoy ocupa el peso mexicano. Antes de la existcncin d0 IEs 

deudas piramidales y la impresión desmedida del papel mo

neda se pusiera de moda internacionalmente, las monedas -

acuñadas eran los medios de pago más populares y de m~yor 

aceptación en el mundo. 

Pero Ja fuerza o Ja debilidad de las divisas, se tratara 

de moneda acuñada con metal precioso o de papel, dependía 

en gran medida entonces -como hoy- de la imagen, del fac

tor confianza o de la predilección pública por una moneda 

frente a otras. 

El peso de plata mexicano alcanzó gran fama que hlzó de 

él, la divisa más confiable y respetada de su tiempo en -

el comercio con el Lejano Oriente y otras regiones del 

mundo. 

El origen de la fama de Ja moneda de plata mexicana se ~

inició con la fundación de Ja Casa de Moneda de México, -

según Cédula Real del 11 de Mayo de 1535, cuando habfan -

transcurrido apenas 14 años desde Ja conquista de Ja Gran 
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Tenocht 1 t lán por Hernán Cortés. 

Cuando Europa y Norte América comenzaron a comerciar con 

el Lejano Oriente, no había casas que acuñaran monedas, -

internacionalmente reconocidas, ni en China, Japón o Indo 

china. 

Así para finales del siglo XVI, el peso mexicano era ya -

el medio de pago más aceptado en China, especialmente en 

el comercio de la seda y el té. Asimismo, Jos pesos mexi

canos eran el instrumento de pago común entre Jos trafi-

cantes que exportaban opio de Ja India a China. Los ingl~ 

ses usaron también el peso mexicano para solventar sus -

gastos en Ja India. La demanda de pesos mexicanos en Chi

na y Asia sudorienta! fue tan grande que, en ocasiones, -

llegó a pagarse por ellos un premio de 30% sobre su valor 

intrínseco en plata. Los comerciantes en situaciones diff 

ci les pagaban un premio hasta de 80%. Todavía en 1906, la 

moneda mexicana tenía tanta demanda, que se pagaba un pr~ 

mio de 40Z por ella en muchas ciudades del sur de China. 

Los resos mexicanos alcanzaron su máximo nivel de popula

ridad a mediados del siglo XIX. En aquel periodo circula-
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ban en China m6s pesos que en México mismo. 

En las 13 colonias que constituyen hoy los Estados Uni--

dos, el peso mexicano fué un medio popular de pago, aunque 

las operaciones se concentrai"an en libras, chelinl!..i >pu· 

niques. El valor del peso mexicano variaba en cada una de 

las 13 colonias, pues mientras que en Carolina del Sur 

era de 32 chelines, en Georgia apenas 1 legaba a 5 chel i-

nes. 

1.- Primera etapa, Porfirio Dfaz Morí: 1904. 

Al comenzar el siglo XX habfa claros ·indicios de que el -

peso mexicano y el precio mundial de la plata, que habfa 

sido su principal punto de apoyo sufrirfa una pronunciada 

baja. Y lo mismo ocurrfa con la balanza de pagos de Méxi-

co. 

La basemisma del pago de mercancías y servicios entre las 

naciones habría de ser objeto, en breve tiempo, de un cam 

bio radical. El nacionalismo se propagaba. El sistema co

lonial que dominaba el comercio mundial asumía formas dis 

tintas. Los Estados Unidos emergía como la suprema poten-
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cía económica del mundo, en lugar del Reino Unido, cuyo 

imperio en pocos años comenzaría a desintegrarse. 

Dentro de México, el colonialismo interno del imperio -

creado por Porfirio Díaz, al igual que el imperio britá

nico, había ascendido a su nivel máximo y ya no podía -

sostenerse más. El porfiriato era anacrónico. Un sistema 

de poder inflexible que no podfa ajustarse al cambio. Su 

desaparición era solo cuestión de tiempo. 

Si mu 1 táneamen te, un nuevo sis terna mane ta r i o in ternaci o-

na l apoyado en el 11patrón oro 11
, ganaba aceptación en to

do el mundo. Las monedas debían ser medidas en términos 

de "valor oro''· 

El 16 de noviembre de 1904, México entró en ese mundo. -

El arquitecto del proyecto fue Don José Yves Limantour, 

el Secretario de Hacienda de Porfirio Díaz. Limantour fi 

jó la paridad a $ 2.00 pesos para la compra de un dólar 

y a $ 1 .99 para su venta. 

Sin embargo, en el ámbito del comercio internacional, el 

peso se hallaba en proceso devaluatorio desde 1875. En -
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aquel año (1875), el peso tenía un valor de menos de un -

dólar por vez primera en más de cinco décadas. Era necesa 

rlo pagar un peso, un centavo y una décima de centavo pa

ra comprar un dólar. 

Por Increíble que parezca y a pesar de todo, de 1820 a --

1875, el peso disfrutó de una firme supremacía sobre el -

dólar. Durante esa etapa se necesitaba más de un dólar P!!. 

ra comprar un peso. 

El punto máximo para la moneda mexicana se di6 en 1859. -

Se requería pagar entonces un dólar y ocho centavos para 

adquirir un peso. 

Años después, en 1875, el peso lniclarfa su curso descen

dente proceso que después de 109 años, de una revolución 

y 25 presidentes, todavfa no ha conclufdo. 

El peso cayo de$ 1.01 en 1875 a$ 2.38 en 1903. Sin em-

bargo, en 1904, Limantour fijó arbitrariamente el tipo de 

cambio de $ 2.00 para la compra de un dólar. 

Siendo que en el mercado libre el dólar s~ había éstado -
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vendiendo a $ 2.38 y en ocasiones hasta en $ 3.00, la nu.!:_ 

va paridad constituyó en real ldad una revaluaclón y no -

una devaluación. 

Al mismo tiempo, Limantour colocó al Sistema Monetario 

Mexicano bajo el patrón oro, pero la manera arbitraría y_ 

flcticea en que esto se dispuso, hizó que muchos mexica-

nos la calificarán como el "patrón cojo". 

Sencillamente, por decreto, Limantour asignó al peso un -

valor de 75 centfmetros de oro puro. Y con aquellos pode

res dictatoriales de que gozó bajo el Gobierno de Porfi-

rio OTaz, fijó la paridad con el dólar a dos por uno, en 

lugar de usar la paridad del mercado 1 ibre que fijaba la 

tasa de cambio en alrededor de $ 2.38 

2.- Segunda etapa, Perfodo de la Revolución Mexicana: 

1910-1920 

La segunda etapa de cambio significativo para el peso no 

se refiere a una fecha, sino a un período. En este peri~ 

do hubo una imprenslón desenfrenada de papel moneda. 
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Para 1914, el peso había sido devaluado de su nivel de 

$ 2.00 por dólar en 1904, a $ 3,30 • Y luego se desaló una 

anarquía casi total con Ja impresión de las 11bilrmbiques 11 

(emisión irregular de papel moneda por distlntn~ b?Pr~s y 

facciones revolucionarias). 

En 1915, el peso bajó a$ 11.15 y en 1916 a$ 23.82. En --

1917, a fin de restablecer el orden monetario, las monedas 

de oro y plata volvieron a ser los medios corrientes de p~ 

go, en sustitución del papel moneda. De 1917 a 1930, el P!:_ 

so entró en una etapa de relativa estabilidad: el Tipo de 

Cambio fluctuó entre$ 1.80 y$ 2.12 por dólar. 

3,- Tercera etapa, Abelardo L. Rodrfguez: 1933, 

Para 1931, el peso se habfa debilitado a$ 2.43, por dóla~ 

Ese ano, y una nueva ley monetaria definió las tres categ~ 

rfas de moneda en curso legal: los bi !Jetes emitidos lega_!_ 

mente por el Banco de M~xico; Ja menda de plata de un peso 

y las monedas fraccionarias de plata de 10.20 y 50 centa--

vos. 

Sin embargo, el principal puntal segura siendo la moneda -
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de plata de un peso y esto exponra el tipo de cambio al 

riesgo de una baja del precio mundial de la plata. 

De un máximo de US$1 .38, por onza troy en 1919, la pla

ta hab(a declinado gradualmente hasta 60 centavos de dó 

lar para 1927. En 1928 la plata repuntó a 64 centavos -

de dólar la onza. Pero al año siguiente, en 1929, sobre 

vino la erupción de un pánico monetario mundial y el co 

mienzo de una profunda y angustiosa depresión económica 

en los Estados Unidos y Europa. 

Asf, cuando el precio de la plata se desplomó a 24 cen

tavos por dólar la onza, el escenario para otra cafda -

del peso estaba 1 ista. Y el presidente Abe lardo Rodrf-

guez, aconsejado por su secretario de Hacienda Alberto 

H. Pani, se dispuso a actuar. 

En el breve lapso de 19 meses, de febrero de 1932 a se~ 

tiembre de 1933, el valor del peso cayó de US 39.68 i a 

US 27.77 i, pérdiendo 30% de su valor en términos de d~ 

lares. Por su lado, el valor del dólar aumentó 42.85% -

al subir de$ 2.52 a $ 3.60 pesos. 
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4.- La cuarta etapa, Ljzaro Cárdenas del Rio: 1938. 

La cuarta devaluación ocurría el mismo día de la expropi!!_ 

ción petrolera: el 18 de marzo de 1938. Ese día cuando el 

dólar se cotizaba a $ 3.60 el Banco de México, se retiró 

del mercado cambiarlo para permitir que el peso encontra

rá su nuevo nivel. 

Los efectos político-económicos de Ja expropiación petro

lera, desempenaron un importante papel en Ja devaluación. 

El rápido incremento del medio circulante, una creciente 

tasa inflacionaria en México, cuando los precios general

mente declinaban en E.U., y la alarmante reducción de las 

reservas monetarias hacían inevitable una corrección del 

tipo de cambio del peso. De$ 3.60 por dólar, el peso ca

yó a un promedio de$ 4.51 en 1938. Un ano más tarde, el 

peso volvió a declinar y 1 legó a $ 5.18. Después se esta

bilizaría con Avi la Camacho a$ 4.85. Y esa paridad dura

r fa hasta mediadios de junio de 1948. 

Antes y después de la expropiación, hubo un retiro masivo 

de depósitos bancarios por parte de empresas petroleras -
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extranjeras y de preocupados inversionistas que cambiaban 

pesos a dólares y Jos enviaban al exterior. Eso natural-

mente, mermó las reservas monetarias hasta un nivel prec~ 

rio, en forma parecida a corno habrfa de suceder 44 años -

más tarde, en 1982. 

Pero, aCin cuando los 11sacadólares 11 de aquella época, se-

gufan cambiando sus pesos a dólares y los depositaban al 

norte de Ja frontera o los acaparaban, el Presidente Cár

denas se negó a establecer un control de cambios y mantu

vo el sistema de libre convertibilidad. 

Los Bancos de México, durante la época del Presidente Cár 

denas, eran sólidos y solventes y al mismo tiempo, la deu 

da externa era de magnitud manejable. 

El Presidente Cárdenas, actuó con serenidad y madurez. -

Tranquilamente se aferró a la libre convertibilidad, aan 

cuando las reservas de la nación se agotaban de manera -

preocupante. Y logró eludir la trampa de una decisión a -

corto plazo, que hubiese sacrificado y hasta hipotecado -

Jos intereses a largo plazo de la nación. 
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5.- Quinta etapa, Miguel Alemán Váldez 1948-1949 

Esta etapa tiene sus ralees en los mGltiples problemas de 

ajuste que siguieron al término de la Segunda Guerra Mun

dial, 1945. La inflación surgió casi en '.':·JJC.! 1>3r1n; al -

cesar las hostilidades e incluso ocurrió un rápido incre

mento de precios en Estados Unidos, con su correspondien

te impacto en México. Los precios aumentaron vertlqlnosa

mente en el pais, al mismo tiempo que la demanda de arli

culos superaba con mucho a la oferta. 

Con el fin de la Guerra, las exportaciones mexicanas a 

E.U., se redujeron, mientras México, aumentaba sus impor

taciones al disponerse de productos antes racionados en -

el extranjero. 

Las reservas monetarias que habfan alcanzado la elevada -

suma (en ésa época} de US$376 millones en 1946, se derrum 

baron a US$34 mi 1 lones en 19118. De no haberse puesto rem! 

dio Inmediato, las reservas de la nación hubiesen caldo a 

cero y el gobierno no hubiera podido cumplir con sus obl 1 

gaciones internacionales. 
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Esto no dejó alternativa al Presidente Miguel ¡,Je111án. Y 

el 22 de junio de 1948, el Banco de México se retiró del 

mercado de cambios para que el peso encontrará un nivel 

má's adecuado y realista. Hasta esa fecha, el Banco Cen-

tral había vendido dólares al tipo de $ 4.85. El Banco -

de México, se mantuyo fuera del mercado un año. En esos 

12 meses, el mercado libre estableció un tipo alrededor 

de $ 6.95, aún cuando debido a las estrategicas interve!!. 

ciones del Banco Central, se evitó que la paridad llega

rá más allá. 

Aún así, el Banco de México, juzgó que si bien $ 6.95 r!:_ 

presentaba un valor del mercado equitativo, no proporci~ 

naba un cojín para absorber un posible futuro de la divi 

sa mexicana. 

Así, el 18 de junio de 1949, se fijó una paridad oficial 

de$ 8.65. Después de un año de recibir$ 6.95 a cambio 

de un dólar. La nueva posibilidad de obtener$ 8.65 pe-

sos por dólar (24.4% más), no solo ayudó a devolver una 

cierta confianza en el peso, sino que otorgó a México -

una ventaja en exportaciones y turismo. 
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6.- Sexta etapa, Adolfo Ruiz Cortines: 1954. 

Quizá la devaluación más controvertida ha sido la que -

ocurrió el 18 de abril de 1954. Un boletfn rl~ rrnnsa ex

pedido a las 17:00 hrs., del viernes 18 decfa que el pe

so había sido devaluado de $ 8.65 a $ 12.50, perdiendo -

27.64% de su valor. 

El anuncio tomó por sorpresa a muchos observadores, pues 

algunos de los indicadores que suelen señalar la proximl 

dad de una devaluación inminente, se habtan mantenido, -

hasta entonces, relativamente estables. Por ejemplo, las 

reservas monetarias se hallaban a un nivel cómodo y no -

habían padecido ninguna mengua importante. México conti

nuaba siendo un atractivo de bajo costo para los turis-

tas norteamericanos. Y aunque la balanza se habfa debili 

tado, ello no se debía a un peso sobrevaluado sino más -

bien a una recesión económica que surgía en E.U., al ter 

minar la Guerra de Corea. 

No había, al parecer, urgencia para decretar una devalua 

ción en aquel mes de abril. Tradicionalmente las devalua 

ciones se realizan cuando las reservas monetarias ernpic-
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zan o amenazan con decaer a un ritmo preocupante. Pero -

ese no era el caso en 1954, las reservas habían resentido 

solo un leve abatimiento, principalmente a causa del in-

cremento del déficit comercial. 

Por otro lado, es b4en sabido que cuando en México se de

sea una demanda irrefrenable de deslaves, tal demanda 

constituye un claro indicio de que la moneda se encuentra 

sobrevaluada, entonces las reservas monetarias del Banco 

de México, comienzan a declinar rápidamente. Y si no se -

toman contramcdidas, el Banco Central corre! el riesgo de 

ver agotadas sus reservas y quedar sin capacidad suficie!!_ 

te para actuar como Banco Central y poder cambiar divisas 

extranjeras por pesos. 

Por eso el síndrome de las reservas monetarias mermadas -

ha servido corno voz de alarma para que Hacienda, antes y 

después de 1954, tome las providencias respectivas. Pero 

eso significa actuar ex-post-facto, después del hecho mis 

mo. 

Sin embargo, en 1954, Ja devaluación se dispuso ex ante, 

es decir con base en los acontecimientos que se pensaba -
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podrfan ocurrir y que hubiesen impuesto la necesidad ur-

gente de devaluar. 

Dentro de este contexto, se puede decir que, en 195'+, ~·(·· 

xico, llevó a cabo su primera devaluación preventiva. Es

to es, se hizo un ajuste del peso antes de ser absoluta-

mente necesario en lugar de hacerlo después, como ha sido 

el caso de prácticamente todas las devaluaciones ocurri-

das antes y después de 1954. 

La devaluación fue autorizada por el Presidente Adolfo -

Rulz Cortlnes, por recomendación de su secretario de Ha-

ciencia, Antonio Carrillo Flores. 

Hacia finales de Agosto de 1954, las reservas volvieron a 

superar el nivel de US$200 millones y para finales de 

1956, sumaban más de US$500 mil Iones. 

Además una vez disminuída Ja conmoción por la devaluación 

(misma que jamás desapareció totalmente y siguió viva por 

más de 22 anos hata la devaluación de 1976), el estado -

subvaluado del peso jugó un papel clave para sacar a la -

economía mexicana de una de sus más severas contradlcclo-
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nes económicas. Contradicción que en 1973, había sumergJ_ 

do a México en una dolorosa depresión, que se tradujo en 

un crecimiento negativo del PIB. 

El peso subvaluado a US 8 i ($ 12.50 por dólar), generó 

una sustancial repatriación de capital, incrementó Ja in 

versión extranjera y creó un período de estabilidad fi-

nanciera que sirvió como plataforma para una de las eta

pas más florecientes, sólidas y de rápido crecimiento -

económico. 

7.- Séptima etapa, Luis Echeverría Alvarez: 1976 

Con el Lic. Luis Echeverría Alvarez, el 1º de diciembre 

de 1970, se inició un nuevo período presidencial y de 

hecho una nueva política de administración económica, fl 

nanciera y monetaria. 

Echeverrra asumió Ja presidencia en circunstancias extra 

ordinariamente favorables para Ja economía. En los dos -

sexenios anteriores, estando al frente de la Secretaría 

de Hacienda, Don Antonio Ortiz Mena, se había guiado a -

la nación hacia uno de Jos fndices de crecimiento econó-
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mico más dinámico en el mundo. Al misn~ tiempo, se había 

logrado un alto grado de estabilidad económico-financiero. 

Por otro lado, el déficit gubernamental era relativrn1?1tc 

moderado,los empréstitos extranjeros se mantenían bien -

dentro de Ja capacidad de pago del país, la inflación en 

algunos anos fue inclusive inferior a la de E.U., y el me 

dio circulante había aumentado de 1959 a 1970 a una tasa 

media anual inferior al 11.5%. 

Pero esos indicadores de un peso estable pronto resenti-

rfan un cambio profundo. Un brusco incremento del medio -

circulante desconcertó a los economistas. Y eso fue acam

panado por rápidos aumentos en el nivel general de pre--

cios. La inflación anual que había promediado menos del 

2% en buena parte del lapso 1964-70, brincó a 20.77% en -

1974, y a 27.18% en 1976. El déficit en cuenta corriente 

subió de US$1 ,188 millones en 1970, a US$4,442.6 mi !Iones 

en 1975; es decir, pr~ctlcamcnte se cuadriplicó en tan so 

Jo cinco anos, creciendo a un ritmo de casi 30% anual. 

Después de 18 años (19)11-1972), de desarrollo y estabili

dad sostenidos y de una paridad inflexible con el dólar, 
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esos cambios repentinos en las columnas más vitales de -

apoyo del peso, tuvieron un efecto multiplicador. Además, 

el presidente Echeverrra, con sus desplantes y constantes 

ataques al sector privado, no sólo menguó sino terminó -

con el factor confianza y con la estabilidad. 

Pero a principios del verano de 1976, el último año del -

gobierno eche"errista, ocurría un éxodo cada vez mayor de 

pesos a dólares. 

Las reservas monetarias del Banco de México, mermaban.La 

capacidad del Banco Central, para resistir tan fuerte -

ataque comenzó a disminuir. El éxodo de pesos a dólares -

asumió dos formas: 

1 . - Cuando 1 os depósitos bancarios en pesos eran t rans f~ 

ridos a cuentas en dólares en los mismos bancos mexi 

canos. 

2.- Cuando se convertían pesos a dólares para su depósi

to en bancos del exterior, principalmente E.U. 

Ambos movimientos adquirieron una magnitud alarmante. 
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Las presiones para devaluar el peso se volvían casi 

irresistibles. Era solo cuestión de tiempo para que se -

produjera la devaluación. El presidente Echeverrra esco

gió la fecha más inesperada. La devaliH1ci6n fue ,1n1Jnciñ

da el 31 de agosto, la vrspera de su último informe 

anual. El anuncio lo hizo el Secretario de Hacienda 

Mario Ramón Beteta. 

La devaluación siguió la práctica acostumbrada del Ban--

·co Central de retirarse del mercado para permitir que el 

peso encontrará un nivel más apegado a Ja realidad. Pero 

se añadió un nuevo elemento. Ya no habría paridad fija. 

La relación del peso con otras divisas sería flotante. 

EJ cambio de paridad fija a un sistema de flotación, se 

hizo por recomendación del FMt, que aprobó y ayudó a -

organizar la devaluación. EJ 3 de septiembre, primer -

dfa de transacciones después del acontecimiento, el dó

lar cerró.a$ 20.60, es decir, a US 4.85 i por peso. E~ 

to representó una depreciación de 39.375%, desde su an

terior valor de US 8 i ($ 12.50 po dólar) hasta US 4.85 

t. Y entonces comenzó el proceso inflacionario. 
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Para el 22 de noviembre el dólar se cotizó a$ 27.97, pero 

el 26 de noviembre el peso se afir1nó y el dólar bajo a --

$ 23.50. Seis días más tarde, el 2 de diciembre, un día 

después de terminado el régimen de Echeverría, y cuando Jo 

sé López Portillo ya habfa asumido Ja presidencia, el peso 

repuntaba a $ 20.91 Ror dólar. 

8.- Octava etapa, José López Portillo: 1982. 

Después de una caótica situación financiera, que dejaba el 

presidente Echeverría, el gobierno de López Portillo, pro

dujo durante su primer ano una notable corrección. El cam

bio observado alentó crecientes esperanzas sobre un nuevo 

periodo de estabilidad y crecimiento económico. 

La herencia recibida por el presidente José López Portillo 

era agobiante. Incluía una burocracia excesiva, un sentí-

miento popular de frustración por la devaluación de Eche-

verrfa, y una abrupta reducción de las reservas monetarias 

del país. Estas habían disminufdo US $ 1,004 millones se-

gan la balanza de pagos del pafs al al timo ano del régimen 

echeverrista. Además, el déficit en cuenta corriente aseen 

dfa a US $ 3,683.3 millones. 
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El monto del gasto no autorizado, que en aquel Ja época_ 

alcanzó una magnitud sin precedente (e111pé!qu,~fl:·r.ic~.i. cíe·_::._ 

pués por Ja aún más desordenada administración Lopezpor_ 

ti! 1 ista), dejó deudas ocultas que tuvieron que ser su

fragadas por el gobierno de López Porti !lo. Durante 1976 

la inflación al consumidor llegó a 27.2%, y al mayoreo_ 

alcanzó 45.8% de diciembre a diciembre. Pocos hubieran 

imaginado que una tasa inflacionarfa tan alta serfa re

ducida drásticamente para finales del año siguiente, 

pero así fué. 

En octubre de 1977, 13 meses después de Ja devaluación, 

el incremento mensual de inflación al mayoreo habfa ba

jado a 0.2%. Durante Jos ·últimos tres meses de 1977, la 

tasa mensual promedio de inflación al mayoreo registro_ 

un sorprendente 0.5%. Y el crecimiento del medio circu

lante, que había llegado a 30.8% en'1976, descendió a -

26.4% en 1977, Sin embargo, y esto es muy importante, -

el aumento del circulante, en cifras absolutas en 1977, 

( $ 40,000 mil Iones), fué superior al de 1976, cuando 

el circulante aumentó en$ 36,533 mil Iones. 

En menos de un año, López Portillo habfa frenado Ja Infla 
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ción y con el descubrimiento de nuevos campos petrolffe-

ros, en la Cuenca de Chiapas-Tabasco, y la consolidación 

de las reservas de hidrocarburos, el panorama para el re

punte económico parecía brillante. 

Debido al alza que ~egistró el petróleo en el mercado in

ternacional y el aumento de Ja producción efectuada por -

Pemex, el flujó de dólares alcanzó niveles insospechados. 

Así, partiendo de una austeridad y de una economía bajo -

restricciones y corrección en 1977, México se encontró de 

pronto con una gran cantidad de dólares. Si tal ingreso -

hubiese sido administrado eficientemente y con honradez, 

hubiera podido abrir una nueva etapa de crecimiento acele 

rado pero equilibrado, por mucho tiempo más allá del sexe 

nio de López Portillo. 

Sin embargo, se desató una euforia de gastos y préstamos 

que superó toda consideración prudente. Dió origen a una 

se~ie de factores negativos que, a la postre, socavaron -

al peso. 

El medio circulante, sufrió un crecimiento exponencial. -
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Pasó de$ 154,800 ml llenes en 1976 a$ 933,300 mlllones -

el 30 de noviembre de 1982. Un incremento de 502.'.¡:~ dtlícJ.!2_ 

te el sexenio de López Portillo. Y como consecuencia, la 

inflación alcanzó nuevas alturas. 

Sin embargo, éstos y otros síntomas de debilitamiento del 

peso eran ocultados por los extraordinarios ingresos de -

las exportaciones petroleras, y la poi ftica de alto creci

miento económlco, más allá de la tasa de alta inflación, -

·pero a costa de la inestabilidad. 

Poco a poco empezó a salir a· la superficie el grave estado 

de la deuda externa de México. El abatimiento de los pre-

clos mundiales del petróleo, arrojó de pronto una nueva -

luz sobre los pasivos exteriores, que apenas un año antes 

parecían ser de una magnitud manejable. 

Como bien saben los analistas todo crecimiento tiene un tr 

mite y también debía tenerlo el alza de los precios mundl~ 

les del petróleo. Después de haber pennanecldo a menos de 

US$3 por barrl 1 para luego subir hasta US$39 en solo seis 

años, era obvio esperar una corrección. Y aunque la baja -

de precios no fue radical como lo llegaron a insinuar los 
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medios masivos de comunicación, la retracción consiguie!:: 

te en el ingreso de petrodólares, anadló un nuevo elemen 

to negativo a la situación financiera de México. Y por -

consecuencia la habilidad para cumplir con la amortiza-

ción de su deuda, en los términos originalmente acorda-

dos, se vio seriamente afectada. 

Al mismo tien,po, afloraron otras evidencias, secuelas de 

la euforia del petróleo, y tanto el gobierno como una 

parte del sector privado se sintieron tentados a pedir -

prestado más allá de sus medios de reembolso. 

Cada vez, se desarrollaban eventos más serios cuya impo;:_ 

tanela se ocultó al público. Las obligaciones de la en-

tonces banca privada, en dólares no domésticos, represe!:: 

taba, con las devaluaciones de 1982, un monto práctica-

mente superior al 1 fmite de su capacidad financiera. Si

multáneamente, comenzó a decaer la confianza del público 

en el peso. El barómetro m5s visible acerca de la forta

leza del peso (la inflación), hizó que la genta éldvirti~ 

ra, cada vez más, la sobrevalu;ici6n, existente en lamo

neda mexicana. Hoteles, comidas y vacaciones comprando -

dólares alrededor de $ 25 resultaban m~s económicos en -
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E.U. que en México. 

Consecuentemente el incentivo para canjear pesos por dó

lares aumentó. Y cobró fuerza una corriente masiva ''.e p~ 

sos a dólares, y hacia cuentas bancarias en E.U. y cuen

tas en dólares en México. 

Al comenzar 1982, era clara la reacción en cadena de los 

elementos que suelen ocasionar el deterioro de una mone

~a y, finalmente, su desplome. 

El gobierno gastaba, importaba y pedia préstamos más --

allá de sus medios de reembolso. El déficit en cuenta -

corriente de la balanza de pagos, a finales de 1981, 11~ 

gó a la cifra récord de US$12,544 millones. Y el sector 

público solicitó préstamos por US$19,148 millones duran

te 1981, equivalente a 56.6% del total de la deuda exter 

na del sector públ~co, al finalizar 1980. A este nivel -

de endeudamiento exterior, y con precios de crudo más ba 

jos, era obvio que México no podía seguir con el modelo 

financiero del pasado. Es decir, obtener Jos suficientes 

préstamos en dólares para tener un excedente en la cuen

ta de capital que superara el déficit de la cuenta co---
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rrlente . 

. Para mediados de febrero, el éxodo de pesos a dólares, --

ascendió a cantidades masivas desproporcionadas. El to---

rrente de capital fugitivo era incontenible y erosionaba 

las reservas monetar.ias a un paso alarmante. 

El miércoles 17 de febrero, después que los bancos cerra-

ron, se anunció Ja devaluación. Ese día, el dólar se ha--

bia cotizado a $ 26.88; al día siguiente ascendía a - ---

$ 37,66. 

Pero después de la devaluación, el peso siguió debilitán-

dose. El dólar subió a $ 44.64 a finales de febrero, y de 

marzo a julio osciló entre$ 44.82 y$ 49.00. 

En julio, después de las elecciones, se reanudaron los e!!!_ 

bates contra el peso. La conversión masiva de pesos a dó-
. 

lares, alcanzó nuevos niveles. Las presiones negativas s~ 

bre el peso volvieron a ser intolerables y, una vez más, 

el 6 de agosto, el Banco de México, se retiró del mercado 

cambiario. Esto marcó Ja segunda devaluación formal del -

peso en 1982. Al dfa siguiente el 7 de agosto, el dólar -
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se cotizó a $ 74.08. El dfa anterior habfa cerrado a --

$ 49.00. 

Al mismo tiempo, se estableció un sistema dual de cambios 

para el dólar: una cotización de mercado libre y otra -

preferencial de $ 50.00 destinada a proporcionar dóla-

res para importaciones prioritarias, pago de deuda exte!_ 

na pública e intereses ordinarios de la deuda externa -

privada. 

En un discurso, un dfa después que el Banco de México se 

retiró del mercado de cambios, el Presidente López Portl 

llo, explicó lo que precipitó esa decisión, fué la trans 

ferencia masiva de pesos a dólares en los cuatro dfas an 

teriores y dijo que de no haberse tomado medidas defensi 

vas, las reservas de la nación se habrían agotado y dej~ 

do al gobierno sin los fondos suficientes para cubrir -

los pasivos externos. 

Dos semanas después, el 19 de agosto de 1982, el sistema 

fue modificado. Se congelaron los depósitos en dólares -

en los bancos mexicanos. Solo podían ser retirados en P.!:_ 

sos a 1 nuevo tipo 11 amado "general 11, de $ 69. 50. Los ---
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otros dos tipos de cambio se mantuvieron: el preferencial 

a$ 50.00, y el de mercado libre, que para entonces aseen 

día a$ 114.77. 

El éxodo masivo de pesos a dólares, antes del 1° de sep-

tiembre, subía diariamente. Las reservas monetarias lnter 

nacionales primarias del Banco de México, que a finales -

de 1981, habían llegado a US $5,015.2 millones, cayeron a 

un nivel que dejó al Banco de México, sin dólares sufr--

cientes para su funcionamiento como Banco Central. El Pre 

sidente José L6pez Portillo, en su último informe a la Na 

clón, se refirió a la magnitud de la fuga de capital, en 

los siguientes términos: "De la economra Mexicana, han S!!., 

lldo ya en los dos o tres últimos años, por lo menos 22 -

millones de dólares y se ha generado una deuda privada, -

no registrada, para liquidar hipotecas por alrededor de -

17 millones más 11
• 

Y agregó que esas cantidades, más los 12 mil millones de 

mexd61ares, depositados en la Banca Mexicana, sumaban 50 

mil millones de dólares, es decir, el equivalente a la mj_ 

tad de los pasivos totales con los que contaban entonces 

el sistema bancario del pafs. 
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Tambidn, en su 6ltimo Informe a la nación anunció el fin 

de la libre convertibilidad. 

A partir de ~se 1° de septiembre de 1982, quedó e!tahle

cido un sistema de control general de cambios que cerró 

el mercado a todas las operaciones, excepto las autoriz~ 

das por el gobierno a dos tipos fijos de cambio: el tipo 

"ordinario", de$ 70.00 para los mexdólares y esencial-

mente el anterior tipo "preferencial", de$ 50.00 para -

·operaciones prioritarias. 

José L6pez Portillo, también decretó la nacionalización 

de la Banca Privada, salvo el Ctty Bank y el Banco Obre

ro. Por consiguiente, el gobierno asumió el control casi 

absoluto de todas las operaciones bancarias. 

9,- Novena etapa, Miguel de la Madrid Hurtado: 1982-1983. 

El Presidente Miguel de la Madrid, no vaciló en hacer -

frente al problema del peso, que exigía urgentemente un 

ajuste. El 20 de diciembre de 1982, tres semanas después 

de asumir a la Presidencia, instauró nuevamente el tipo 

de cambio 11 1 ibre 11 del peso; en agosto, había sido lnte--
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rrumpida la existencia del mercado libre de divisas. El -

nuevo tipo de cambio se fijó en $ 150.00, por dólar. El -

peso valTa ahora US 2.3 i, contra US 3.81 i un año antes. 

En doce meses, el peso mexicano perdió 82.4% de su valor. 

Sin embargo, es obvio que, aun cuando fué Miguel de la -

Madrid, quien ordenó la devaluación, la necesidad de ha-

cerla fué pr0 '(Jcada por su inmediato antecesor, José Ló-

pez Partil lo. Las circunstancias no dejaban opción al pr~ 

sidente De la Madrid. Su única alternativa era fijar el -

monto y la fecha de la devaluación. 

Puede afirmarse que Miguel de la Madrid, ha tenido que e~ 

frentar la situación financiera más crítica que jamás se 

le haya presentado antes a un Presidente de México, más -

grave aún que la que emergió después de la Revolución Me

xicana en 1910. 

A finales de 1982, la tas<1 anual de inflación al consumi

dor habTa 1 legado a 98.9%, esto impedía mantener un tipo 

libre de$ 70.00. Así, el presidente De la Madrid estable 

ció un sistema múltiple de control de cambios: un tipo tJ.. 

pode mercado libre a$ 150.00 por dól~r; un tipo contra-
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mente para importaciones prioritarias, y la arnortiz<1ción 

de la deuda externa y un tipo "especial", también flotan

te para la conversión de mexdólares. 

la abrupta devaluación de$ 70.00 a $ 150.00, sorprendió 

a muchos. El mercado libre de Nueva York había fijado la 

cotización alrededor de $ 120.00 y a Jo largo de Ja fron

tera, había encontrado una zona de operaciones poco arri

b'a de ese nivel • 

Se habfa seguido en esta ocasión, el mismo sistema del p~ 

sado. Devaluar el peso más allá de su valor de mercado y 

mucho más allá de su valor teórico. El propósito era redu 

cir las importaciones y la conversión de pesos a dólares, 

estimular las exportaciones y el turismo, disponer de un 

periodo sin devaluación que pudiera contribuir a la esta

bilidad. 

En sólo dos meses, el nuevo sistema de control de cambios 

establecido por el Presidente De la Madrid, produjó va--

rios efectos positivos a corto plazo. Combinado con la -

reducción radical de los permisos de importación, generó 
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un superávit en el comercio exterior, casi inmediato. Las 

exportaciones casi no mejoraron, pero las importaciones -

disminuyeron sustancialmente. Para el mes de septiembre, 

el superávit comercial mensual promedio rebasó los 

US$1,000 millones, y el excedente comercial llegó a 

US$9,628.2 millones~ 

Mientras tanto, el tipo controlado, que comenzó el 20 de 

diciembre a$ 95.10, por dólar, continuó deslizándose 13 

centavos diarios. El tipo libre, con sólo muy pequenas y 

esporádicas variaciones, se mantuvo alrededor de$ 150.00 

hasta el 22 de septiembre de 1983. 

Los éxitos logrados por México en el renglón externo, im

presionaron favorablemente a la Banca Internacional. Des

pués un consorcio de 530 bancos, acordó la reestructura-

ci6n de la deuda mexicana. Esto el imin6 casi todas las -

obligaciones a corto plazo del sector p6blico, que a fina -

les de 1982, representaba casi la quinta parte del pasivo 

Lota 1. 

La inflación al consu111idor en México, p;1ru Jos 12 meses -

terminados en enero fue de 110%. En E.U., princir0l clic11 



te comerc i u 1 de México, 1 a tasa fué de 3 .8L l.c1 brecha de 

Inflación, que era de 106.2 puntos porcentuales en enero. 

Las presiones para hacer un nuevo ajuste del peso se in--

tensfffcaron enjulio y agosto. Y dicha decisi<i.1 Sé ~0.n.5 

el 27 de septiembre de 1983, para entonces, los apremios 

para una devaluación eran impostergables. 

10.- Décima etapa, Miguel de la Madrid Hurtado: 

Septiembre 1983 - Marzo 1985. 

El Presidente Miguel de la Madrid, no podía esperar más y 

el 22 de septiembre de 1983, el Banco de México anunció -

que el tipo de cambio libre del peso, serfa devaluado me-

diante un proceso de deslizamiento moderado que 11comenza-

rfa" con una declinación diaria de 13 centavos frente al 

dólar americano, y que posteriormente ha sido ajustada a 

17 centavos a partir del 6 de diciembre de 1984 y 24 cen

tavos el 6 de marzo de 1985. 

Técnicamente, no es ésta una devaluación formal en el sen 

ti do tradicional, lo que implica que el Banco Central, se 

retire del mercado y luego fije una nueva paridad. 
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Bajo un sistema de control de cambios como el que se apll 

ca en México, Ja devaluación convencional no era práctica. 

El propósito de un Banco Central al abandonar un mercado 

es permitir que las fuerzas de la oferta y la demanda es 

tablezcan un nuevo tipo de cambio. 

En México, bajo un sistema de control cambiarlo, no exis

te un mercado realmente 1 ibre que deje que las fuerzas de 

Ja oferta y la demanda, encuentren su expresión. El llarTIE_ 

do mercado 1 ibre de México, como en todos los países con 

control de cambios, se haya bajo control más o menos dis

creto, del Banco de México. 

CONSIDERACIONES GENERALES SOBRE LA INFLACION. 

Hasta aqur, hemos mencionado los aspectos históricos m§s 

relevantes del proceso lnf lacionario en nuestro Pafs. --

Sin embargo, consideramos conveniente enunciar algunas de 

finiciones de carácter general, que han sido el resultado 

de multiples estudios e Investigaciones y que permiten la 

utilización de un lenguaje homogéneo en el tratamiento de 

este tema "LA INFLACION 11
• 
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1 . - De f 1 n 1 c l ón 

La inflacl6n representa un "aumento en el índice general 

de precios de la economía, producido fundamentalmente por 

un incremento en el circulante, es decir, en el monto del 

dinero disponible en la economía de un país, sin un aumen 

to en la producci6n de dicha economía como contrapartida 

que absorba este nuevo circulante, Jos precios tenderán a 

subir". {Revista del Instituto Mexicano de Ejecutivos de 

Finanzas, Marzo 1978). 

La inflación es una ruptura del equilibrio entre el dine

ro circulante y Jos bienes disponibles y que se refleja -

en una elevaci6n general pero irregular de los precios. 

Se dice que la inflación es un proceso irreversible y cr~ 

ciente y que es fácil caer en él, pero que para recupera!:_ 

se es muy dfficil, por lo que se exige el concierto y el 

sacrificio de todos los sectores sociales, para que de ma 

nera arm6nica e integral se enfrente a este fenómeno inde 

seado. 

La inflación no es un suceso o evento esporádico y pasaj~ 
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ro, sino que se integra y toma carta de naturalización y 

de ldentiflcaclón con el proceso de industrialización y 

modernización de nuestro pafs. En otros términos, puede -

decirse que representa un costo derivado del tipo de de-

sarrol lo que se ha establecido en México. 

Es una forma simple de entender, poderrús definir a la in

flación como el resultado de un incremento en el cir~ulan 

te, sin un consecuente aumento proporcional de bienes y -

servicios en el mercado. 

2.- Causas y consecuencias. 

A continuación puntual izaremos a nuestra consideración 

las más importantes causas y consecuencias del tema cen-

tral de este capítulo "LA INFLACION 11
• 

Causas 

a) Aumento de Circulante. Como ya se ha mencionado, la -

principal causa de la inflación es el aumento de dine

ro en circulación que no está compensado con aumentos 

en el volumen real de la producción. Entcndi6ndose por 
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esto, corno el conjunto de bienes y servicios que, medJ.. 

dos en dinero, producen los habitantes de un pafs, ge

neralmente en un periodo no mayor de un año. A este va 

lor de la producción total se le conoce corno Producto 

Interno Bruto (P.1.B.), siendo el indicador que con -

frecuencia se utiliza para medir el crecimiento de una 

econornfa. 

b) Aumentos de Salarios.-Los aumentos salariales genera-

les repercuten sobre los costos y por tanto, son un -

factor que provoca aumentos del nivel general de pre-

cios, no obstante, se producen esporádicamente. 

c) Aumento de la Dernanda.-El desfazarniento entre la ofer

ta y la demanda de productos y servicios, al crecer -

rnayorrnen te tan to 1 os d_ernandan tes como su capacidad de 

demanda y, la capacidad instalada para fabricar produ~ 

tos y satlsfactores, no hacerlo al mismo tiempo. 

d) Deuda Externa.- El importe de nuestra deuda externa y 

del servicio de la misma, conceptos ambos cada vez ma

yores y por ende, cada vez más costosos. 
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e) Aumento en el Gasto.-lncrementos en el gasto público y 

falta 6 ausencias de un poder legislativo que califique 

auténticamente el monto o importe; el objetivo y el re

sultado o eficiencia del mismo gasto público. 

f) Subsidios.-Aumento de subsidios a ciertas paraestatales 

que lejos de cumplir con el cometido social implfcito -

en su funcionamiento desperdicfan lrresponsablmente re

cursos en pos de cubrir su ineficiencia. 

Consecuencias 

a) Estructura Econ6mica.-Una deformación estructural, y no 

coyuntural, de la economfa. 

b) Valor Adquisitivo.-Pérdida, baja o deterioro del poder 

adquisitivo del dinero. 

c) Desarrollo Dependiente.-Dependencias del exterior en lo 

comercial, en lo tecnológico y en lo financiero. 

d) lnestabil idad Econ6mica.-Presencia de la carrera sala-

rlos-precios. Incremento en los costos de producción y 
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en los de distribución. 

e) Dinero Caro.-Encarecimlento del dinero al elevar los -

costos de financiamiento. 

f) lnestabi l idad Socia.! .-Clima de incertidumbre que ten-

siona las presiones sociales. Potencial convulsión so

cial. 

3,- Tipos de Inflación 

De acuerdo a la estructura económica de cada pafs, pode-

mos advertir en cadauna. de ellas un tipo de inflación con 

caracterfsticas muy especiales. A continuación mencionar.!:_ 

mos algunos de ellos, de acuerdo a la clasificación de A. 

Franco B. y R. Mariani O. 

a) lnfl ac i6n Reptante. 

Es tolerante y no es percibida por el grueso de la po

blación. 

b) Inflación Reprimida. 

Es el control de precios. 
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c) Inflación Latente. 

Esta se da cuando el aumento de circulante todavía ~o 

se traduce en un incremento general de precios. En 

cuanto se encuentra disimulad? y 3GP nn se ha pue~t0 -

en evidencia. 

d) lnflac ión Abierta. 

Es percibida por el grueso de la población es decir, -

que ya es palpable. 

e) Inflación Anticipada. 

Esta Influye en Jos intereses y en los contratos a la!:, 

go plazo y por ende, pueden formarse las providencias 

de protección necesarias. 

f) Inflación Autogenerada. 

Esta proviene de un incremento en la velocidad del di

nero. La gente compra más bienes que en perfodos norlll!!_ 

les. En nuestro pafs también se da este tipo de infla

ción. 

g) Inflación Impura. 

Es en la que los Incrementos en los precios no son ni 
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simultáneos ni proporcionales, es tal vez el tipo de -

inflaci6n más común en Ja práctica y que produce, necc 

sariamente ajustes en el ámbito económico. 

h) Hiperinflación. 

Los precios suben todos los dfas, se pierde el cálculo 

económico. 

1) lnflacl6n Pura. 

En esta todos Jos precios varían en idéntica propor--

clón y de manera simultánea, en consecuencia es impro

bable en la práctica. 

j) lnflaci6n en los pafses Socialistas. 

En los países socialistas la inflación se canaliza a -

través de Ja llamada ·~cumulaci6n del poder adquisiti

vo". La presión inflacionaria se amortigua sacrifican

do a Ja población a través del racionamiento de satis

factores. De esa manera, aún cuando exista dinero en -

abundancia, no se puede obtener sino lo que ha sido -

previamente determinado por la Autoridad, por el Esta

do. 
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k) Inflación Importada. 

Se habla de inflación Importada, cuando las causas de 

la inflación son ajenas al Sistema Monetario Nacional. 

Es cuando por diversas causas Ingresan al país gr~n -

cantidad de divisas las cuales no son usadas en impor

taciones, sino qu~ son cambiadas en el Banco Central -

por Moneda Nacional y dan lugar a un aumento de circu

lante y de demanda Interna. Consiste basicamente en im 

portar dinero del exterior y no mercancías caras. 

4.- Perspectivas de la Inflación 

Hasta ahora hemos estudiado las principales causas y con

secuencias de la Inflación, a continuación anal izaremos -

algunas perspectivas que en nuestro opinión pueden llegar 

a presentarse. 

Por la situación económica internacional, puede esperarse 

que el endeudamiento externo siga teniendo un crecimiento 

cada vez mayor. 

El gobierno establecerá polftlcas para crear programas de 

<:1batimiento sobre la inflación, aclcrn6s se tendrc'.ín que sa-
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crlficar objetivos de desarrollo para el crecimiento del 

país. 

Existirá un desequilibrio financiero, que es una de las -

causas que originan la decisión de nuestro gobierno, de -

solicitar créditos al Fondo Monetario Internacional, para 

tratar de sal ir de la crisis económica y junto con ello -

aceptar las e •ndiciones establecidas por el F.M.I., para 

conseguir estos créditos. 

El poder adquisitivo de las clases medias e inferiores se 

reducirá cada vez más. 

Para muchas empresas que adquieren materias primas o pro

ductos elaborados en el extranjero, les resultarán incons 

teables y estas se verán en diffcil situación. 

Aumentará el desempleo. 

Existirá una carrera de precios contra salarios y difícil 

mente se equilibrará ya que siempre estarán los precios -

muy arriba de los salarlos. 
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Se establece el Plan Nacional de Desarrollo 1983-1988, el 

cual pretende solucionar Ja crisis econ6mica por la que -

atraviesa el país. 



CAPITULO II 

PROBLEMATICA DE LA INFORMACION 
FINANCIERA EN EPOCAS DE 
INFLACION. 
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CAPITULO 11 

PROBLEMATICA DE LA INFORMACION FINANCIERA 
EN EPOCAS DE INFLACION. 

l. La Información Financjera. 

Una de las principales responsabilidades del Lic. en Cont~ 

durfa es la de establecer, ejecutar, interpretar y evaluar 

el sistema de Información Financiera y contable que es 

esencial para la toma de decisiones de toda entJdad, a con 

tlnuación estudiaremos algunos puntos sobre la información 

financiera. 

1.- lQu~ es la Información Financiera? 

"La Contabilidad Financiera es una técnica que se uti

liza para producir sistemáticamente y en forma estruc

tural, información cuantitativa expresada en unidades 

monetarias de las transacciones que real iza una enti-

dad económica y de ciertos eventos económicos identif i 

cables y cuantificables que la afectan con el objeto -

de facilitar a los diversos interesados el tomar deci

siones en relación a dicha entidad". (Boletín A-1 de -
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la Comisión de Principios de Contabll idad del Institu

to Mexicano de Contadores Públicos). 

El objetivo principal de la Contabilidad Financiera, -

es proporcionar la información que se dirige proplame!)_ 

te hacia terceras personas interesadas en el funciona

miento de la empresa. 

2.- Caracterfsticas de la Información Financiera. 

Las caracterfsticas de la Información Financiera se -

pueden presentar de la siguiente forma: 

a) Utilidad.-la información debe de ser adecuada al 6 

a los usuarios de la misma, es decir, que pueda ser 

comprendida en la utilización para la toma de deci

siones; consecuentemente se requerirá que los datos 

contenidos en la información proporcionada, cumpla 

con ciertos requisitos básicos, que pueden sinteti

zarse en dos puntos: Oportunidad y Adecuación. 

Por oportunidad se refiere lógicamente al hecho de 

disponer de los datos necesarios en el momento pre-
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ciso y no después, aunque se sacrifique la exacti-

tud de las cifras. Su aspecto esencial radica en el 

hecho de que el usuario utilice esta información en 

su proceso de toma de decisiones. Por adecuación se 

refiere a que el usuario se le informe, tanto en 

contenido como· en extensión, 11a la medida''. 

Por otra parte se establece que la Información Fi-

nanciera debe de observar además de Ja cualidad de 

su veracidad, las particularidades de comparabili-

dad entre si y con otras entidades: esto es, que 

tenga Ja seguridad y Ja evidencia en cuanto a Jo fi 

dedigno de las cifras. 

b) Confiabil idad.-Es la característica por la cual el 

usuario acepta y utiliza los estados financieros p~ 

ra poder tomar decisiones. 

c) Estabilidad.-Aquf se refiere a la estabilidad del -

sistema que nos indica que su operación no cambia -

en el tiempo y que los informes financieros que pr~ 

duce han sido obtenidos aplicando las mismas reglas 

para la captación de los datos para su cuantifica--
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ción y para su presentación. 

d) Objetividad.-Del proceso de cuantificación conta-

ble, se considera que las reglas del sistema no han 

sido deliberadamente distorsionadas y que Ja infor

mación representa la realidad de acuerdo con dichas 

reglas. 

e) Verificabi lidad.-Que se puedan aplicar pruebas para 

validar Ja información producida. 

f) Provisional idad.-Esta es relativa a las restriccio

nes o limitaciones que en su precisión o exactitud 

conlleva Ja información emanada de la contabilidad 

en razón de que se sabe que, muchos de Jos eventos 

que esta disciplina registra, no son o no están to

talmente terminados y en consecuencia, no pueden co 

nocerse cuales serán los resultados precisos. 

3.- Los Estados Financieros. 

La situación de una empresa y los resultados obtenidos 

como consecuencia de las transacciones mercantiles ---
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efectuadas en cada ejercicio se presentan por medio de 

los llamados Estados Financieros, los que se formulan 

con datos que figuran en la contabilidad, para sumini~ 

trarle esta información a los interesados en el nego-

cio. 

El Instituto Americano de Contadores Públicos, define 

a los Estados Financieros de la siguiente manera: "Los 

Estados 1 inancieros se elaboran con el propósito de -

presentar un informe verídico de la marcha de la Ad--

ministración y se refiere a la situación que guarda la 

inversión en el negocio y a los resultados logrados du 

rante el periodo que se informa". 

Los Estados Financieros por consiguiente, son los docu 

mentas que muestran cuantitativamente, ya sea total o 

parcialmente, el origen y la aplicación de los recur-

sos empleados para realizar un negocio o cumplir dete~ 

minado objetivo, el resultado obteniedo en la empresa, 

su desarrollo y la situación que guarda el negocio. 

Sin embargo, hay algunos factores que por no ser cuan

tificables en dinero, no figuran en los estados finan-
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cleros, como sucede con las condiciones del mercado, -

la capacidad de los administradon.>s, la eficiencia cl~ 

Ja mano de obra, las fuentes de abastecimiento de mate 

rias primas, los problemas de transporte, l0s proble··

mas tecnológicos, los factores de localización de la -

empresa, el regimen impositivo o la insuficiencia de -

la maquinaria o instalaciones, etc. 

los Estados Financieros, deben llevar los requisitos -

de Universalidad, Continuidad, Periodicidad y Oportunl 

dad. Los Estados Financieros los podemos clasificar en 

dos grandes grupos: los principales o básicos y los 

auxiliares o analíticos. 

Entre los principales o básicos se encuentra el Balan

ce General, el Estado de Resultados y el Estado de Cam 

bios de la situación financiera. 

Los Estados Auxiliares o analfticos son las relaciones 

anexas del Balance General y del Estado de Resultados. 

Entre estas Gltimas se encuentran el Estado de Costo -

de Producción o Fabricación, el Estado de Costo de lo 

Vendido y l~s Relaciones de Gastos. 
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Existen otros estados especiales que solamente se for

mulan en determinadas ocasiones y que son: El Estado -

de Realización y 1 iquldaci6n y los Balance Pro-forma, 

etc •• 

4.- Principios de CoRtabilidad Generalmente Aceptados. 

Los prinripios de contabilidad generalmente aceptados, 

pueden ser definidos corno las reglas o normas desarro-

1 ladas por la técnica contable que se observa para re

gistrar las operaciones y la presentación de estados -

financieros; es decir, la presentación de la situación 

financiera y de los resultados de las operaciones he~

cha a través de los estados financieros, no es una pr~ 

sentación arbitraría sino basada en la experiencia, el 

desarrollo de la técnica contable y la aceptación gen~ 

ra l. 

Los estados financieros deben explicar bajo que reglas 

particulares han sido preparados para que las personas 

interesadas en los mismos puedan aplicar técnicas de -

ánalisis y comparaciones con otros estados financieros 

y se formen un juicio respecto a la situación financie 
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ra de la empresa; en otras palabras puede decirse que 

los llamados princi!llos de contabilidad fornian el len

guaje de la técnica contable. 

Los términos "generalmente aceptados 11
, se emplean co-

múnmente en el ejercicio de la profesión, pero no es-

tán absolutamente determinados. Datan del año 1934, 

cuando el Instituto Americano de Contadores propuso 

una nueva forma de dictamen para los estados financie

ros: en él por primera vez se menciona que los estados 

financieros presentan razonablemente la situación fi-

nanclera de la empresa y los resultados de las opera-

cienes de acuerdo con principios de contabilidad gene

ralmente aceptados aplicados en forma consistente, qu~ 

riendo decir con esto que los estados financieros no -

son producto de la imaginación de quien los elaboró sl 

no que están expresados en un lenguaje común, de mane

ra que su interpretación sea clara y factible su com-

prens i6n. 

Los principios se dividen en dos grupos: Los que iden

tifican y del imitan el ente económico y sus aspectos -
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financieros y los que establecen la base para cuantifi_ 

car las operaciones del ente económico y su presenta-

clón. 

Los principios de contabilidad que identifican y deli

mitan el ente económico son: 

a) Unidad n Entidad.-Se acepta que la empresa tiene vi 

da y operación diferentes de las personas o socios 

que la forman. Es decir, tiene personalidad jurídi

ca propia y totalmente separada. 

b) Realizaci6n.-Se presume que los costos y gastos se 

registran paralelamente a los ingresos que los ori

ginaron. 

c) Periodo Contable.-Se dice que las operaciones de la 

empresa se dividen en lapsos o ejercicios y al ter

minar cada uno se efectúa un cierre de las operaci~ 

nes. 

Los principios de contabilidad que establecen la base 

para cuantificar las operaciones del ente económico y 
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su presentación ~on: 

a) Valor Histórlco.-El poder adquisitivo de la moneda 

en su constante fluctuación tiene importancia se-· 

cundaria para el registro de las operaciones, sien 

do de mayor Importancia el valor nominal empleado 

en las operaciones; es decir, las operaciones de-

ben ser registradas al valor de Jos activos eroga

dos con el fin de unificar diferentes estimaciones 

de valor y ofrecer una evidencia documental del -

costo. 

b) Negocio en Marcha.-Bajo este principio se estable

ce que una empresa tiene existencia continua y no 

limitada a un lapso determinado. De no ser asf to

dos los activos tendrfan que presentarse a su va-

lor de realización. 

e) Dualidad Económica.-La doble dimensión de la es--

tructura contable de Ja unidad económica es básica 

para su comprensión y su relación. con otras entida 

des. La Dualidad se constituye, por una parte con 

los recursos con que cuenta la empresa para la rea 
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llzación de sus fines, y por la otra, con las fuen

tes de esos recursos; es decir, los hechos y fen6m~ 

nos económico financieros que afectan a las entida

des tienen una causa y un efecto. 

d) Revelación Sufi~iente.-Los estados financieros de-

ben contener en forma clara y comprensible la info..c 

mación necesaria para que el lector pueda juzgar la 

sltuaciór financiera y los resultados de las opera

ciones. 

e) Importancia Relativa.-La información que contienen 

los estados financieros deben mostrar aspectos im-

portantes susceptibles a ser cuantificados en unida 

des monetarias. El no detallar en los estados finan 

cieros partidas relativamente insignificantes, hace 

que la atención del lector se fije en los conceptos 

fundamentales. 

f) Consistencia.-La información que se presenta en los 

estados financieros requiere que se sigan procedi-

mientos de cuantificación aceptados en estados ante 

riorcs o procedentes con objeto d~ que algdn cambio 
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en dichos procedimientos no conduzca a conclusiones 

erróneas. 

Debido a que los principios de Contabilidad no son 

iguales en todos los países del mundo y por tanto Jos 

estados financieros no son preparados sobre las mismas 

bases se ha creado Ja Comisión de Normas Internaciona

les de Contabilidad, con el fin de uniformar las nor-

rnas o principios de contabil !dad e impulsar su acepta

ción y observancia en todo el mundo. 

5.- Llmitantes de Ja Información Financiera. 

Los estados financieros no son exactos ni las cifras -

que se muestran son definitivas. Esto sucede asf por-

que las operaciones se registran bajo diferentes alter 

nativas para el tratamiento y cuantificación de las -

operaciones, las cuales se cuantifican en dinero, que 

por otra parte no conserva su poder de compra y al pa

so del tiempo puede perder su significado en las tran

sacciones de carácter permanente. Y en economías con -

una actividad inflacionaria importante las operaciones 

pierden su significado a muy corto plazo. 
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La técnica a seguido avanzando y algunas empresas han 

tratado de corregir su informaci6n efectuando estima-

• clones de valor para mejorar su informaci6n. De aquí 

se puede concluir que Jos estados financieros no pre

sentan valores absolutos; consiguientemente Ja infor

maci6n que ofrecen no es la medida exacta de su situa 

ci6n ni de su productividad sino es provicional. Por 

Jo tanto Ja utilidad o pérdida definitiva no se cono

ce si no hasta el momento de la venta o Jiquidaci6n -

de la entidad. 

1 l •. PROBLEMATICA FINANCIERA ACTUAL DE LAS EMPRESAS. 

Hasta este momento nuestro trabajo ha consistido en crear 

el marco de referencia necesario a través de los antece-

dentes y conceptos generales del fen6meno que nos ocupa, 

la crisis econ6rnica; por Jo que contando con dichos ele-

mentos, procederemos a enunciar en términos generales la 

problemática financiera que enfrentan bajo esta situa--

ci6n las Empresas Mexicanas. 

Tomando como punto de referencia el año de 1980, encentra 

remos que las empresas como el pufs crecieron en forma im 
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portante basadas en un plan global de desarrollo que de a.!_ 

guna forma resultó optimista. Sin embargo la evolución de 

los precios en los años siguientes, reflejo índices de ere 

cimiento nunca antes vistos, lo que ha sido factor clave -

en la problemática actual. 

Al aspecto de inflación hay que agregar el decremento tan 

sustancial en la actividad económica sobre todo si se com

para con el crecimiento que se llegó a tener en el año de 

1980. 

La magnitud del problema ha repercutido en forma muy lmpo.!:. 

tante en la situación del empleo; al aumentar la tasa de -

desocupación por los despidos masivos de la indutria y fa.!. 

ta de nuevos empleos que reclama el crecimiento de la po-

blación. A lo anterior habrá que agregar el deterioro en -

el poder adquisitivo de los salarios. 

El proceso devaluatorio ha afectado la posición de liqui-

dez de las empresas, encareció los suministros de materia 

y bienes de capital de origen externo y el tamaño de la -

deuda en seis veces más en términos de pesos. 
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El control de cambios ha reducido la disponibilidad de di 

visas, lo que se refleja en menores importaciones y aun-

que esto provoca superávit en la balanza comercial, se -

tiene carencias importantes de insumos que aún no pueden 

ser sustitufdos con manufactura nacional. 

Las tasas de interés, aún cuando han bajado en el extran

jero, por nuestra situación de riesgo como empresa y país 

en términos generales no las hemos podido aprovechar y a 

la Banca Nacional se le están pagando intereses de más 

del 100% anual, si se toma en cuenta el C.C.P. (Costo Por 

centual Promedio), la sobre tasa de más de 10 puntos, el 

cobro por anticipado y las comisiones de renovación o --

apertura. 

En las empresas el crecimiento de los años anteriores pr~ 

voco endeudamiento y como en México no habia pesos en los 

bancos, se tuvo que recurrir a los dólares, con las cense 

cuencias que ahora sufrimos. Sin embargo existe la con--

f i anza de que 1 a mayoría de 1 os préstamos adquiridos, fu~ 

ron destinados a la creación y ampliación de plantas y -

eso a la larga redituará. 
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Como la deuda en dólares a principios de 1982, alin los míls 

conservadores han sufrido pérdidas muy Importantes; y con 

el deslizamiento actual de la moneda se continua incremen

tado el pasivo en términos de pesos y aún con las ventas -

estimadas para este ejercicio 1985 el pasivo seguirá sien

do más de un 25% superior a las ventas. 

1 .- Ayuda del Gobierno para salir de la crisis. 

Desde el principio del actual sexenio se ha sentido una 

preocupación especial por Implementar un programa que apoye 

a la planta industrial y al empleo, por lo que están en op~ 

ración una serie de reglas, que tienen por objeto ayudar a 

las empresas y programar la aplicación de divisas que obtie 

ne el gob 1 e rno • 

De los instrumentos con que se ha contado podemos destacar: 

a) El pago de intereses vencidos con la Banca Extranjera -

hasta el 31 de enero de 1983, que las empresas deposita

ron al tipo de cambio controlado y que el gobierno fede

ral liquido totalmente de acuerdo al programa de pagos. 
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b) Implementación del sistema de depósitos en 1noneda nacl~ 

nal a paridad controlada, para el pago de saldos a pro

veedores del extranjero y el plazo máximo de 24 meses -

que el gobierno dio originalmente para hacu.· fren~e al 

compromiso, fue reducido a Ja mitad. 

c) Otro aspecto de vital importancia fué la creación del -

programa de cobertura de riesgos cambiarlos (Flcorca), 

que además de ayudar a cubrir el riesgo cambiarlo en 

las empresas, su modalidad de amortización creciente 

proporciona un elemento importante en la reestructura-

clón del flujo de fondos al hacer en los primeros años 

desembolsos inferiores a Ja carga financiera que en su 

totalidad es deducible para efectos de impuestos. 

El programa para Ja cobertura de riesgos cambiarlos de

rivado de endeudamientos externos, tiene varias alterna 

ti vas para incluir la posibi 1 idad de que Ja empresa que 

cuente con liquidez haga un pago de inmediato en pesos 

y en Jos siguientes años reciba los dólares para pagar 

su adeudo y las empresas con problemas de liquidez pue

dan recibir un crédito en pesos que le permita obtener 

esta cobertura. 



CAPITULO I I I 
ALGUNAS TECNICAS PARA SOLUCIO
NAR LOS PROBLEMAS QUE CAUSA LA 
I NFLACION EN LA EMPRESA Y EN -
LA INFORMACION FINANCIERA. 



-75-

CAPITULO 111 

ALGUNAS TECNICAS PARA SOLUCIONAR LOS PROBLEMAS QUE CAUSA 

LA INFLACION EN LA EMPRESA Y EN LA INFORMACION FINANCIERA. 

Ante la cada vez más creciente necesidad de las empresas de 

protegerse contra una posible descapitalización a consecuen

cia de los efectos inflacionarios, la profesión contable ha 

ideado diferent~s técnicas que pretenden solucionar en pa.!:_ 

te los problemas que sufre la empresa y su información finan 

ciera. 

Dichos intentos van de lo simple a lo complicado y son utili 

zadas por las empresas en mayor o en menor medida. Sin embar 

go, su difusión no es la mejor ni lo suficientemente extensa 

para que sean del dominio general. Y sean reconocidas en for 

ma oficial por las autoridades hacendarias. 

Es importante mencionar que dependiendo de las característi

cas y necesidades de cada empresa serán uti ]izadas en esa -

misma medida las técnicas y políticas que mejor se adecuen a 

la situación real de la misma. 
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Serfa Imposible enumerar todas las medidas que las empre~é1!i 

han utilizado para contrarestar los efectos de la inflación 

y asegurar su sobrevivencia. Sin embargo la gran mayoría de 

estas medidas se pueden agrupar dentro dP. l:is C'ltP. rnc-rc:i0na

remos a continuación: 

1 .- Reinversión de utilidades. 

2.- Costos de reposición. 

3.- Correcciones monetarias del costo de 

producción y de los valores del balance. 

4.- Valor actual. 

1 .- Reinversión de.Utilidades. 

Esta teorfa consiste en efectuar una separación de las 

utilidades anuales con objeto de reinvertirlas. Hasta 

la fecha constituye la medida más generalizada para -

evitar la descapitalización debida a Ja baja del poder 

adquisitivo de la moneda. 

Esta reinversión se obtiene separando, de las utilida

des libres, cantidades que incrementen las reservas de 

capital en un monto que por Jo menos sea equivalente a 

la baja del poder adquisitivo de la moneda en relación 

al capital original. Con esto se conserva un capital -
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con poder adquisittvo Igual al aportado inicialmente y -

por tanto se elimina la descapitalización de Ja empresa. 

Este método, desde luego, no corrige los diferentes valo 

res del activo ni los resultados. 

2.- Costos de ReposicióA. 

Consiste en la revaloración de bienes no circulantes. 

Bajo esta teorfa deberán efectuarse revaloraclones de 

los bienes no circulantes con objeto de que, al ocurrir 

la depreciación correspondiente del total revalorizado, 

se obtenga un costo de producción o de servicios que se 

aproxime al costo real expresado en moneda vigente, y al 

terminar la vida de los activos se hayan acumulado recur 

sos suficientes para reponer los activos depreciados. 

Se puede afirmar que lo anterior es más bien teorfa que 

realidad, por que la moneda pierde su poder adquisitivo 

con el transcurso del tiempo y las revaluaciones no se -

efect6an frecuentemente. En esta solución, el valor de -

las revaluaciones deberá ser acreditado a una cuenta que 

represente un complemento al capital social no sujeto a 
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reparto entre los accionistas, ya se..:i como super(J·1it o 

formando parte del capital social. 

En nuestro medio la revaluaci6n de <.L..:i1105 .'ijo~. 11..i 5i· 

do materia de estudio y generalmente es aceptada en los 

siguientes casos: 

a) Cuando la revaluaclón ha sido consecuencia de una 

reestructuración de la situación financiera de la em 

presa, en la cual los valores del balance han sido -

ajustados sobre nuevas bases. 

b) Cuando ocurre una devaluación de la moneda. Como --

ejemplo en el medio mexicano, las devaluaciones del 

peso en abril de 1954 y agosto de 1976. 

c) Revaluaciones para dar efecto a valores de reposi--

ción. 

Para que las revalüaciones puedan ser consideradas -

de acuerdo con principios de contabilidad generalmc!!_ 

te aceptados, deberán reunir los siguientes requlsl-
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tos: 

1 .- La revaluaci6n deberá ser expresada de manera aJ~ 

cuada en los estados financieros, generalmente h~ 

ciendo uso de notas y cruzada con los renglones -

del balance que muestra tal efecto. La revelación 

deberá contener: 

Una sintésis hecha por quien haya efectuado el 

estudio de valuación. 

- La forma en que se efectuó. 

- El tipo de valores asignados a los bienes obje

to de corrección. 

2:- El balance general deberá mostrar por separado -

Jos valores originales (costo) y sus depreciacio

nes, la revaluación y su efecto en el haber so--

cial. 

3.- La revaluaclón debe apoyarse en estudio de técni

cos independientes, los cuales deber6n seílalar --
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los valores asignados a Jos bienes en forma indi

vidual. La revaluación deberá aplicarse en torma 

congruente sobre todos los bienes de la misma cla 

se y características comunes. 

3,- El sistema de depreciación sobre la revaluación -

deberá ser semejante al usado en la inversión ori 

ginal del activo, esto es, se deberá utilizar las 

mismas tasas, procedimientos y vidas probables. 

4.- El superávit por revaluación no podrá ser distri

buido entre los accionistas, ya que se trata de -

una corrección al capital aportado, desde el pun

to de vista financiero, pero sr podrá distribuir

se legalmente. El superávit por revaluaclón podrá 

ser capitalizado y no podrá utilizarse para absor 

ber pérdidas. 

En materia de impuesto sobre la renta, es inexistente la re

valuación y en consecuencia, la depreciación no es deducible 

en la determinación de la utilidad gravable -gravando utili

dades que no se han ganado- sino que constituyen un complc--
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mento del capital. Asimismo, no es deduclble la depreciación 

por revaluación para efectos de la partlclpación de utllida

des a los empleados. 

Bajo esta teoría no se corrigen los demás bienes de los est~ 

dos financleros, siendo de importancia Jos invent~rios y su 

reflejo en el costo de producción y en el de ventas cuando -

éstos son realizados. 

3.- Correcciones monetarias del costo de producción y de los 

valores del balance. 

A este método se le ha denominado "Contabllldad de Nlvel 

de Precios" o "Contabi 1 idad para Inflación" y per·sigue_ 

los objetivos siguientes : 

a) Eliminar de Jos estados flnancieros las dlstorsiones 

originadas por el reglstro de las operaciones en uni

dades monetarias con dlferente poder de compra. 

b) Medir apropiadamente las p~rdidas o utilidades origi

nadas por la inflación. 



-82-

Este método determina que el costo de producción tiene -

que Irse corrigiendo de un costo nominal a un costo equ.i. 

valente en unidades monetarias actuales. Esta corrección 

deberá hacerse aplicando un factor a Jos costos de adqu.i. 

sición o históricos al intervenir en Ja producción, para 

que su total (costo nominal más corrección) exprese su -

costo en unidades monetarias actuales. 

La corrección monetaria se cargará al costo de produc--

clón con crédito a una cuenta de naturaleza complementa

ria al capital que podrá llamarse "correcciones moneta-

rias al capital". Al efectuar este complemento al valor 

del producto terminado, se tendrá registrado el costo en 

unidades monetarias con un poder adquisitivo vlgente,que 

servirá principalmente para fijar un precio de venta que 

proporcione un margen de utilidad de acuerdo con el po-

der adquisitivo vigente de Ja moneda. 

Además, al finalizar el ejercicio social o aun con más -

frecuencia, se corregirán el resto de los valores del b~· 

lance para que expresen su costo actual con relación al 

poder adquisitivo de Ja moneda vigente. Estas correccio-
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nes no suelen registrarse en los 1 ibros de contabilidad 

sino que se hacen ajustes extra libros, exclusivamente 

para mostrar los costos actuales de las partidas del b~ 

lance sujetas a esta consideración (inversiones en bie

nes). Las partidas representan un nGmero determinado de 

unidades monetaria~, como el efectivo en caja y bancos, 

o los representados por una suma determinada de dinero 

por cobrar n por pagar, no están sujetos a esta corec-

ción monet~ria, ya que su valor permanecerá siempre de

terminado por Ja cantidad de unidades monetarias de que 

se trate. 

El factor de corrección se determina dividiendo el lndi 

ce de precios del año actual entre el Indice de precios 

correspondiente al año que fijó el punto de partida de 

que se trate. Para determinar ese factor, podrán util i

zarse Indices de precios de artículos especlficos, como 

maquinarias, terrenos, materias primas, etc. Sin embar

go, es recomendwble tomar el índice general de precios, 

ya que en su elaboración interviene una cantidad consi

derable de artlculos. 
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Para calcular estas correcciones, es necesario que las -

operaciones sean registradas al costo, en la fecha en -

que se efectuaron y que los registros contables propor-

cionen informaci6n detallada por año de adquis1ci6n. 

Actualmente existe la tendencia en algunos países (para 

efectos de la presentación en los estados financieros) 

demostrar los Importes en dos columnas, una que muestre 

los saldos o los resultados con base en el costo hlst6-

rlco y en otra con base en el costo histórico equivale!!_ 

te en unidades monetarias actuales. 

Esta teorfa, Igual que las dos anteriores, tiene la ven 

taja de prevenir la descapitalización por medio del re

parto de utilidades que no se han obtenido realmente. -

Además, trata de corregir todas las inversiones repre-

sentadas en bienes y por tanto corrige los gastos en la 

misma medida que las inversiones, ayudando a la adminls 

traci6n a fijar rn~s adecuadamente los precios de venta. 

Su desventaja, si pudiera 1 Jamarse a esto desventaja, -

es que se requieren registros detallados de los años de 

adquisicl6n de las diferentes partidas cuyo valor debe 
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ser corregido, asr como probablemente una determinada -

cantidad de cálculos, según los años de vida de las par

tidas sujetas a cambio para efectuar dicha corrección. -

Tiene la limitación de que los factores usados para las 

correcciones (índices de precios), no son una medida ab

soluta de las variaciones en el poder adquisitivo de la 

moneda, sino sólo la información más aproximada que se -

puede tener de ello. 

4.- Valor Actual. 

El método de contabilidad a valores actuales difiere fl 

Josóficamente del método del costo histórico en cuanto -

que este último reconoce la utilidad originada por los -

cambios en los precios de los bienes (principalmente in

ventarios y activos fijos) cuando se real izan, a difere~ 

cía de la contabilidad de valores actuales, que conside

ra la utilidad cuando se conoce. Esta utilidad contable 

se deberá registrar como un superávit por revaluaci6n -

por no ser una utilidad real sino un complemento moneta

rio al capital de Ja empresa para reponer los bienes ac

tuales. 
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De las utilidades. Deberán separarse claramente las uti

lidades ganadas gracias a los esfuerzos productivos de -

la empresa de las utilidades logradas por la obtención -

de valores monetarios, debidas a la suerte o habilidad· 

en el manejo financiero de la empresa para evitar el im

pacto de la inflación y otros factores económicos. 

la diferencia en el concepto fi los6fico del momento en -

que se recoiloce la utilidad ha sido ocasionada por una -

evolución más que por una revolución, ya que las revalu~ 

clones de los activos fijos han sido práctica usual y, -

por lo tanto, a través de la depreciación se ha dado re

conocimiento a Jos valores actuales en el costo de los -

inventarios. 

En la contabilidad a valores actuales, como se ha dicho 

anteriormente, se maneja de preferencia el valor de rep~ 

sici6n, por representar una medida objetiva. Generalmen

te este valor es coincidente con las últimas compras en 

el caso de inventarlos, lo que proporciona gran facili-

dad y objetividad de aplicación. En el caso de productos 

en proceso y productos terminados, se debe tomar en cue~ 

ta la capacidad productiva existente dentro del contexto 
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actual del negocio, basándose en el e11foq1w que la cc111-

pa~fa da a su capacidad. Tratándose de inversiones en ac 

tivos fijos, como terrenos, edificios, maquinaria y equi_ 

po en general, el valor de re¡:.0:.i::it".n ~; 111 1;.ntldad m/,s 

baja que tendría que pagarse en el curso normal del neg~ 

cio para obtener un nuevo activo con la capacidad opera

tiva o productiva equivalente. En su valuación debe to-

marse en cuenta el uso del bien, deduciendo de su valor 

el servicio que ya proporcionó; por lo tanto, es necesa

rio valuar activo por activo y no en forma global. 



CAPITULO IV 
LA INFORMACION FINANCIERA -
ACTUALIZADA COMO INSTRUMEN
TO PARA LA TOMA DE DECISIO
NES. 
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CAPITULO IV 

LA INFORMACION FINANCIERA ACTUALIZADA COMO INSTRUMENTO 

PARA LA TOMA DE DECISIONES. 

La información contabl~ financiera se ha fundado, tradicio

nalmente, en el principio de "Valor Histórico Original 11
• E~ 

te principio se basa en que las cifras de los estados finan 

cleros se exprt san en términos de unidades monetarias. 

Dichas cifras pierden su significado en épocas de fluctua-

ciones intensas o frecuentes de Jos precios, por lo que, -

las unidades monetarias de distintas épocas no son homóge-

neas y por Jo mismo, si se comparan la información que se -

produce. es equfvoca. 

Esta deficiencia de la información puede conducir por ello, 

a decisiones desfavorables y peligrosas para las empresas y 

para la economfa nacional, tales corno la descapitalización 

de las propias empresas por el gravamen o reparto de uti li

dades ficticias. 

Los problemas ocasionados por la deformación de la informa-
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ción f inanclera (basada en el valor histórico) y por la fal

ta de comparabil idad producida por las desviaciones al esqu~ 

ma utilizado sin guras de acción concretas, han sido preocu

pación de la profesión contable en los últimos años. 

Con lo anterior podemos.decir que en las circunstancias ac-

tuales de la economfa Mexicana se debe tender hacia una con

tabilidad de valores actuales esto en base a lo siguiente: 

1 .- El objetivo fundamental de la información financiera es 

facilitar a los interesados, la Toma de Decisiones hacia 

el futuro y la valuación de las consecuencias de las de

cisiones tomadas en el pasado, informando a través de es

tados financieros a una fecha determinada,que surgen co

mo consecuencia de las decisiones tomadas en el pasado y 

de los eventos que afectaron la entidad. 

2.- La evaluación de las consecuencias de las Decisiones pa

sadas y de los eventos que afectaron a la entidad se fa

cl lita con cifras financieras a valores actuales ya que 

estas permiten ver el pasado a la luz de las circusntan

cias presentes. 
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3.- Las Decisiones que se tienen que ton1ar en un 1T1on:f~nt:> df!'· 

terminado para corregir desaciertos del pasado, para cam 

blar el rumbo o iniciar nuevos caminos, se tornan sobre -

alternativas presentes. 

En este sentido, las cifras a valores actuales permiten la -

mejor evaluación de las alternativas presentes. Las cifras -

financieras a valores actuales son más relevantes puesto que 

están más cerca del futuro sobre el cual se pretende decidir. 

El conflicto entre costo histórico y valores actuales ha sido 

fundamentalmente un conflicto entre objetividad y verif icabi 

lidad, contra relevancia y utilidad. 

Efectivamente, Jos costos históricos son más verificables y 

objetivos pero especialmente en épocas inflacionarias los va 

lores actuales tienen mayor relevancia para las decisiones -

de Jos usuarios. 

Es cierto que los valores actuales no tienen el grado de ob-
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jet:lvidad y verific;abi 1 idad de los costos históricos ya que -

no se ha desarrollado una metodología que satisfaga plcname~ 

te estos requisitos sin embargo, esto no nos Jlevarra asa-

crificar Ja relevancia y actividad cada vez m~s importante -

de los valores actuales, sino a desarrollar una rnctodologfa 

que permita perfeccionar esa objetividad y verificabilidad. 

La Comisión de Principios de contabilidad del Instituto MexJ_ 

cano de Contadores Públicos, ha desarrollado diversos estu--

'dios sobre posibles soluciones y a divulgado las alternati-

vas de actualización de la información financiera que pare-

cen tener un menor respaldo técnico y ser susceptibles de -

aceptación y aplicación generalizada en nuestro medio. 

Cada empresa podrá preservando Ja imparcialidad y objetivi-

dad de la información fimncieray elegir entre los dos méto-

dos siguientes aquel que se adapte mejor a sus circunstan--

c i as:: 

1 .- Método de ajuste por cambios en el nivel general de 

precios. 

2.- Método de actualización de costos especfflcos. 
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1 .- Método de ajustes por cambios en el nivel general de 

precios. 

El método de ajuste por cambios en el nivel general de pre---

cios en algún momento ha sido llamado Contabilidad para -

la Inflación es un método de la escuela del costo histórico, 

con la variante de que trata de corregir las unidades moneta

rias históricas a unidades monetarias equivalentes al poder -

de compra actual. 

Para efectuar esta corrección es necesario reexpresar algunos 

conceptos que integran el balance general, para lo cual se r~ 

quiere distinguir entre conceptos monetario y no monetarios, 

tomando los siguientes aspectos. 

1.- Determinar las partidas monetarias y no monetarias en los 

estados financieros. 

2.- Encontrar las fechas de adquisición de las partidas no mo 

netarias. 

3.- Obtener el fndice de precios para la actualización del ni 

vel general de precios. 
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4.- Aplicar el nivel general de precios a las partidas nomo 

netarias. 

5,- Con las partidas monetarias determinar la ganancia o pé~ 

dida por posicí6n monetaria. 

Partidas ~1:arias y no monetarias. 

Las partidas monetarias son las que representan un nómero d~ 

terminado de unidades monetarias por cobrar o por pagar: por 

ello no son susceptibles de ser modificadas en su monto y -

por lo tanto no están sujetas a correcciones monetarias ya -

que su valor permanecerá siempre determinado por Ja cantidad 

de unidades que representen. 

Las partidas no monetarias son aquellas que están represent~ 

das generalmente por bienes, los cuales son susceptibles de 

modificar su precio y se caracterizan porque se puede dispo

ner de el los principalmente mediante el uso, consumo, venta 

6 aplicación a resultados; por lo tanto, conservan su valor 

Intrínseco, y su costo o precio es susceptible de ser modifl 

cado, ya que no pierde su poder adquisitivo. 
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Con base a lo anterior podemos clasificar los conceptos que 

integran el Balance General de la manera siguiente: 

Monetarios 

- Efectivo. 

- Inversiones en bonos y bo 

nos y va lores. 

- Cuentas y documentos por 

cobrar. 

- Cuentas y documentos por 

pagar. 

- Pasivos acumulados. 

- Dividendos por pagar. 

No Monetarios 

- Inventarios. 

- Gastos anticipados. 

(Seguros, Rentas, lntere-

ses, Pub! icidad, etc .. ). 

- Inversiones en acciones. 

- Inmuebles, maquinaria y --

equipo (incluyendo su de-

preciacl6n). 

- Intangibles (patentes y -

marcas) incluyendo su amor 

tizaci6n. 

- Capital social y superávit 

o déficit. 

Para encontrar las fechas de adquisición de J~s partidas no 

monetarias se debe de recurrir a los registros contables o 

a los archivos de documentos. 
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En el caso del fndlce de precios, que es una medida estiidrs

tlca que expresa un cambio porcentual en los precios de un -

bien en dos momentos del tiempo, se puede obtener de la re-

vista 11 lndicadores Económicos", publicada por el Banco de -

México quien lo determina. 

2.- Método de actualización de costos especfficos. 

Dentro de la técnica contable de valores actuales,. existen -

Narios sistemas, de los cuales destacan: 

a) El sistema del costo de reposición. 

b) El sistema del valor de mercado. · 

e) El sistema de equivalencias a valor del efectivo ac-

tua J. 

d) El sistema de medición múltiple. 

a) El sistema del costo de r.eposlc16n. 

En 1961, por primera vez se trata de desarrollar una teoría 

de contabilidad donde el tema central es el uso de los valo 

res de reposición para permitir la retención de las ganan-

cias denominadas "ahorro de costos", para que se Informará 
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de ellas en forma separada de las utilidades generales por -

la operación. Las ganancias denominadas "ahorro en costo" -

son la diferencia que existe entre los costos históricos y -

el valor de reposición. 

En el estado de ingresos y gastos se da información referen

te a las utilidades realizadas y a las utilidades del nego-

clo que incluyen utilidades por real izar. 

b) Sistema de valor de mercado. 

Robert Sterl ing, en su 1 ibro 11Theory of the Measurement of -

Enterprise lncome", adopta el uso de los precios actuales de 

mercado (valores netos de realización), para la valuación de 

los activos. En esta obra el autor rechaza el costo históri

co, por considerarlo información irrelevante, y el valor fu

turo, por no ser susceptible de medición: por tal motivo se

lecciona el valor neto de realización como método objetivo -

de valuación. 

c) Sistema de equivalencias a yalor de efectivo actual. 

En 1966, Raymond Chabers, pub 1i có su obra 11/\ccoun ti ng Eva 1 ua 
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tion and Economic Behaviour11 , en la que utiliza como método 

para valuar activos y pasivos el valor de liquidación de w1a 

empresa. 

Este método encuentra muchos problemas para ser aplicado, da 

do que su base de valuación es muy subjetiva. 

d) Sistema de medición múltiple. 

Existe una corriente Importante para valuar la situación fi

nanciera y los resultados de las operaciones de las empresAs 

a través de un sistema de medición múltiple, en el que se -

puede aplicar para cada concepto en particular el método de 

valuación que permita obtener una información más realista: 

esto es, puede aplicarse fndices de precios, valores de rep~ 

sición, avalúos, etc. 

El método de valor actual difiere filosóficamente del método 

del costo histórico, ya que éste último reconoce Ja utilidad 

originada por Jos cambios en Jos precios de los bienes cuan

do se real Izan, a diferencia del método de valores actuales 

que considera la uti !(dad cuando se conoce. De las utilida-

dcs de~ lu empresa, deben separarse claramente las utilidades 
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ganadas gracias a los esfuerzos productivos de ella, de las 

utilidades logradas por la obtención de valores monetarios -

debidos a la suerte o habilidad financiera, para evitar el -

impacto de la inflación. 

Este método tiene la ventaja de que da valor a los bienes de 

la empresa con base en valores actuales. Reconoce los cam--

bios en los precios específicos de los bienes y no reconoce 

la inflación o deflación como tales. Tiene la virtud de que 

la valoración de los bienes de las empresas, asf como la de 

sus resultados, se determina con más precisión. 

Normas que pueden ser utilizadas en nuestro medio para la de 

terminación del valor en un sistema de medición m6ltiple. 

Las normas que a continuación se se"alan están basadas toman 

do en consideración la característica de objetividad y flexi 

bil idad que deben tener para ser aplicables a las empresas -

en circunstancias variantes. 

Inventarios 

Deben valu<irsc a valor de reposición. Pílra delennin¡¡rlo -
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deben observarse las siguientes normas: 

a) Los inventarios comparados: a precios de compra ac--· 

tuales en relación a los volúmenes que se ordenan y 

a los términos de compra en el curso normal de las -

operaciones. 

En casos especiales en los que no pueda aplicarse la 

regla anterior deber~ aplicarse el valor de realiza

ción o, en su defecto, un índice de precios que co-

rresponda el tipo de actividad económica del negocio 

al costo original de compra, para obtener un estima

do razonable del costo de reposición. 

b) Los inventarios en proceso y artfculos terminados: -

se deben valuar las materias primas que han interve

nido a través de las normas señaladas en el Inciso -

anterior, los salarios y otros gastos inherentes al 

producto a precios actuales, tomando en cuenta la C!!_ 

pacidad existente dentro del contexto actual del ne

gocio y basándose en el enfoque que la compañía da a 

su capacidad productiva. 
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Activo Fijos 

Las normas aplicables a las inversiones permanentes son las 

siguientes 

Terrenos 

Edificio 

Maquinaria 

. 
El valor actual de las tierras deben determi-

narse por el valor de realización y debe es--

tar basado en un avalúo independiente. 

La regla anterior debe aplicarse a este tipo-

de activos, considerando clases o caracterís-

ticaG especiales para poder valuar fácilmente 

a través de los M2 o M3 que se tienen. 

y equipo : El valor de reposición deberá establecerse 

con base en el precio más bajo que tendría 

que pagarse, en el curso normal de las opera-

ciones, para obtener un nuevo activo con su -

capacidad operativa y pr·oducti.va equivalente-

mente, tomando en cuenta el uso o la vida pr~ 

bable que tiene el bien. Para la valuación 

individual deben observarse las siguientes re 
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glas: 

a) Et valor de reposición o su valor comercial 

será el precio especifico qye rija e~ fll 

mercado, ya sea nuevo o de segunda mano, y 

tiene que apoyarse en estudios técnicos in

dependientes, Jos cuales deberán señalar -

los valores asignados a los bienes en forma 

Individual. 

b) La valuación puede hacerse periódicamente y 

durante Jos años intermedios que transcu--

rran, se puede hacer uso de Jos números ín

dices. 

Depreciación Acumulada. 

Esta debe ser calculada con base en el nuevo valor asignado 

a los activos depreciables y de acuerdo con el método de de

preciación utilizado para los costos originales. 

Periódicamente debe ser revisada la vida útil de los activos 

depreclables y las tasas de depreciación, para conocer los -
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costos que deben ser recuperados para reponer Jos activos. 

Capital 

El Capital de la empresa debe tratarse con Ja técnica que s~ 

ñala el método del nlyeJ general de precios, en el cual debe 

aplicarse el índice de precios al capital apartado para res

tablecer su poder de compra, efectúandose una transferencia 

del concepto siguiente. 

Superávit 

El ajuste a las inversiones de inventarios y activos fijos 

por la diferencia entre costos hist6rtcos y valor actual de

be ser reflejado en el superávit a través de un superávit no 

repartible que puede designarse como "corrección de valor de 

activos no monetarios". Este superávit debe ser transferido 

a capital social al restablecer su poder de compra, como se 

señala en el párrafo anterior. 

Nótese que esto difiere de Jos sistemas tradicionales de va

lor actual, ya que las diferencias son registradas a través 

de cuentas de resultados. 
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Cuentas de Resultados 

El costo de ventas incluirá el valor de reposición de las -

materias primas consumidas asf como la depreciación avalo-

res actuales. Los gastos de operación también incluirán de-

preciación a valores actuales, de tal forma que no refleja-

rán los resultados, utilidades o pérdidas por retención de -

valores monetarios, porque esto es más bien teórico que real. 

Esta utilidad o pérdida se obtiene por la posición monetaria 

diaria y no por saldos al principio y fin del año como se -

calcula en los sistemas tradicionales de valor actual. 

Para proporcionar información de los ajustes efectuados a -

los costos históricos, se debe preparar un "Estado del Su--

perávit no repartible por cambios en el valor de los activos 

no monetarios". 

3.- Método utilizado en México para reconocer los efectos 

de la inflación en la Información Financiera. 

El sistema que se utiliza en México para cuantificar la si-

tuaci6n financiera y los resultados de las operaciones de -

líls empresas se realiza a través de un procedimiento de ac--
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tualizaci6n dual, en el que se puede seleccionar uno u otro 

método de valuación en particular para cada grupo de concep

tos no monetarios, lo cual permite obtener una información -

más realista, como se explica más adelante. 

El Instituto Mexicano fle Contadores PQblicos, A.C., ha emit! 

do a través de su Comisión de Principios de Contabilidad el 

Boletín B10,"Reconocimiento de Jos efectos de la inflación -

en la información financlera,"después de casi cuatro años de 

un proceso evolutivo y experimental que tuvo corno anteceden

te el Boletín B7,"Revelaci6n de los efectos de la inflación 

en la información financiera. 11 Durante el proceso, el IMCP -

real izó una amplia actividad de difusión en todo el pafs --

acerca de su contenido y forma de aplicación y, posteriorme!!. 

te, se llevó a cabo una encuesta que reunió las experiencias 

y puntos de vista de las personas que intervienen en la pre

paración y en el uso de la información financiera. Esta fué 

recogida por la Comisión de Principios de Contabilidad, que 

aunada a la investigación, reflexión y discusión a nivel téc 

i:iico, se tradujo en unas normas generales y en unos linea--

mientos particulares para su aplicación, que habrán de dar -

mayor claridad y realismo a la información financier.:i que --
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que las entidades presenten en un entorno financiero. 

Cada empresa podrá elegir el método que, de acuerdo con las 

circusntancias, permita presentar una información más apega

da a Ja realidad. 

Estos métodos son: "Contabilidad con base en el nivel gene-

ral de precios" o "Contabi Ji dad de valores actuales" y pue-

den aplicarse a conceptos específicos, más para que la infor 

maci6n tenga significado, debe procurarse que no se mezclen 

Jos dos métodos en la actualización de Jos inventarios y de 

Jos activos fijos. De ser necesario, por razones de carácter 

práctico, uti Ji zar uno y otro, la mezcla, sólo podrá efec--

tuarse entre activos de naturaleza diferente y no dentro de 

un mismo rubro de activos. 

Se ha adoptado un enfoque parcial simplificado, reexpresando 

los conceptos de los estados financieros en los cuales, en -

la mayor parte de los casos, las cifras históricas están dis 

torsionadas en forma importante. 

Para actualizar la 'información financiera histórica en los 
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efectos de la inflación, se deben rcexpresar cuando menos -

los siguientes conceptos:l 

- Inventarios y costo de ventas. 

Terrenos, edificios, maquinaria y equipo, su deprecia-

ción acumulada y la depreciación del periodo. 

- Capital contable.. 

y se deberá determinar: 

- El result~do por tenencia de activos no monetarios 

(cambio en el valor de los activos no monetarios por -

causas distint~s a la inflación). 

- El costo integral de financiamiento (que incluye los -

intereses, el resultado por posición monetaria y las -

fluctuaciones cambiarias). 

La reexpresión de la información y la determinación del re--

sultado por tenecia de activos no monetarios y el costo inte 

gral de financiamiento debe incorporarse a los estados bási-

La Comisión de Principios de Contabil id.:id aún no emite las 
normas para actua-lizar otras p.:irtidas no monetarias distin 
tas a las que se mencionan a continuación, pero acepta su
eventual actualización por parte de ~quellas que estimaran 
necesario hacerlo sobre bases razonables. 
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cos, y para que el usuario tenga una información signiflcatl 

va, se deben reve 1 ar todos aque 11 os datos pertinentes, corno 

el método utilizado, Jos criterios de cuantificación, refe-

rencias comparativas con los datos históricos, etc. 

A continuación se presentan Jos lineamientos particulares P!!_ 

ra la apl icaci6n de las normas generales de cada concepto en 

particular: 

·A) Inventarios y Costo de Ventas 

la norma general es actual izar el valor del Inventario y 

el costo de ventas incorporando su efecto a los estados -

financieros básicos. 

Inventarios. 

El monto de la actualización será la diferencia entre el 

costo histórico o el valor actualizado anteriormente y el 

valor actualizado a la fecha. 

De acuerdo con las necesidades especTficas de cada empre

sa, se podrá escoger cualquiera de los siguientes métodos: 
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a) Método de ajuste por cambios en el nivel general de 

precios o contabilidad del nivel de precios. 

Por este método las cifras del costo histórico se ac-

tual izan a pesos de poder adquisitivo a la fecha del -

balance, mediante el uso de un factor derivado del ln

dicr Nacional de Precios al consumidor que publica el 

Ban o de México. 

b) Método d~ actualización de costos específicos o conta

bilidad de valores actuales. 

En este método se emplea el sistema de costo de reposl 

ción, que se define como el costo en que se Incurrirá 

al comprar o producir un artículo igual al del Inventa 

río, pudiéndose determinar su valor por cualesquiera -

de los siguientes medios: 

- Aplicando al inventario el método de valoración de -

primeras entradas-primeras salidas (PEPS). 

- Valuando el inventario al precio de la última compra, 

si ésta es representativa del mercado. 

- Valuando el inventario a costo estándar, si éste es 

representativo del mercado. 
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- Aplicando el costo histórico un factor derivado dt! -

un índice de precio específico, emitido por una ins 

titución reconocida o bien, desarrollado por la pr~ 

pia empresa y basado en estudios técnicos. 

- Utilizando costos de reposición, cuando éstos son 

sustancialmente distintos al precio de la última com 

pra. 

Como regla general, el valor reexpresado del Inventa-

ria no deberá exceder a su valor neto de realización. 

Costo de Ventas 

El objetivo de la actualización del costo de ventas es 

relacionar el precio de venta con el costo que le hubie-

se correspondido en la fecha de la venta, y los procedi-

mientos que deben aplicarse son: 

a) Métodos de ajustes por cambios en el nivel gene al de 

precios o contabilidad del nivel de precios. 

El costo histórico del costo de ventas se reexpresa -

en pesos de poder adquisitivo promedio del ejercicio, 
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mediante el uso de un factor derivado del Indice Nacio 

nal de Precios al Consumidor. 

Por su cálculo se puede ajustar al costo de ventas men 

sualmente o, mediante Ja aplicación de los factores co 

rrespondientes a los inventarios iniciales y finales -

del periodo, así· como a las compras, para obtener los 

precios promedios actual izados del per~do, aplicando 

la fórmula de inventario inicial, más compras, menos -

inventario final, Igual al costo de ventas reexpresa-

do. 

b) Método de actualización de costos específicos (va lo-

res de reposición) o contabilidad de valores actuales. 

El valor de reposición se podrá determinar de las si-

guientes maneras: 

- Reexpresando el costo de ventas histórico a través -

de Ja aplicación de un fndice especffico. 

- Aplicando el costo de ventas histórico, si éste con

siste en el método de valoración de inventarios de -

dltirnas entradas-primeras salidas (UEPS). 

- Si durante el afta se consumieron inventarios de aftas 

anteriores, se debe corregir la valoración con los -
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ajustes correspondientes. 

- Valuando el costo de ventas a costo estándar, cuando 

éste sea representativo del costo en el mercado de -

Ja venta. 

- Utilizando costos de reposición de cada artículo en 

el momento de Ja venta. 

Es necesario que para Ja actualización del inventario y del 

costo de ventas se siga el mismo procedimiento, excepto cuan 

do se use PEPS para el primero y UEPS para el segundo. 

El valuar los inventarios bajo el método PEPS, el inventarlo 

queda actualizado, pero no así el costo de ventas y, a la in 

versa, si se emplea el método UEPS, el costo de ventas qued~ 

rá actualizado, pero no asr el inventario. El concepto que -

no haya quedado actualizado, deberá actualizarse por cual--

quiera de los procedimientos señalados anteriormente. 

En los estados financieros básicos se deberá revelar el cos

to histórico del inventario y del costo de ventas, así como 

el método y procedimiento seguido para la actualización. 
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La contrapartida por la actualización será una cuenta transj_ 

toria del capital contable, la que habrá de quedar saldada -

al fin del período, como se explicará más adelante. 

B) Terrenos, Edificio, Maquinaria y Equipo, su Depreciación 

Acumulada y Ja Depreciación del Periodo. 

La norma general indica que deben actual izarse los acti-

vos fijos tangibles, incorporando sus efectos a Jos esta

dos financieros básicos. 

De acuerdo con las necesidades específicas de cada empr.!:_ 

sa y preservando la impar.cialidad y objetividad de Ja In 

formación financiera, podrá elegirse entre los siguien-

tes métodos: 

a) MAtodo de ajuste por cambios en el nivel general de -

precios o contabilidad del nivel de precios. 

Por ese medio las cifras del costo histórico se actua 

!izan a pesos de poder vigente al cierre del ejerci-

cio mediante el uso de un factor derivado del Indice 

Nacional de Precios al Consumidor que publica el Ban

co de' México. 
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La actualización se debe hacer tanto en la inversión -

como en la depreciación acumulada. 

b) Método de actualización de costos específicos o conta

bilidad de valores actuales. 

En este método se utiliza el sistema de costo de repo

sición, que se define como la cantidad de dinero nece

saria para adquirir un activo semejante en su estado -

actual, que permita a Ja empresa conservar y mantener 

su capacidad operativa. El estado actual del bien in-

cluye el valor de adquisición, más los costos necesa-

rlos para ponerlo en servicio, menos el demérito sufrl 

do a la fecha de actualización. 

La actualización puede llevarse a cabo mediante: 

1.- El avalúo de un perito independiente de competen-

acreditada, mediante un estudio técnico. 

El estudio técnico deberá contener, por Jo menos, 

los siguientes requisitos: 

- El valor de reposición nuevo, considerando los -
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costos Incidentales para ponerlo en servicio en 

términos que permitan mantener una capacidad ºP!:. 

ratlva equivalente. 

- El valor neto de reposición, que representa la -

diferencia entre el valor de reposición, menos -

el demérito provocado principalmente por el uso 

del bien y la obsolescencia. 

- La vida 6til remanente. 

- El valor de desecho. 

Deben tratarse en forma congruente todos Jos bie-

nes de la misma clase y características, asignánd~ 

se valores especfficos a los bienes individuales o 

asignándoles valores globales a grupos de bienes -

homogéneos. 

2.- La aplicaci6n de un índice especffico que haya emitido 

el Banco de México u otra institución de reconocido preE._ 

tigio. 

Cuando se haya practicado un avalúo por perito lndependien-

te, podrán actualizarse los ejercicios uti !izando índices es 
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pecfflcos, que pueden ser proporcionados por los mismos va-

Juadores. Excepcionalmente podrá usarse el Indice Nacional -

de Precios .al Consumidor, cuando Jos bienes de que se trate 

tengan un comportamiento semejante a ese Indice, ya que lo -

que se persigue en todo caso es que las cifras de los esta-

dos financieros se mantengan Jo más cercanas posible a Ja -

realidad. Cuando estas cifras se aparten de los valores del 

mercado, debe practicarse un nuevo avalúo. 

En casos excepcionales las empresas podrán valuar por sf -

mismas sus activos fijos, siempre y cuando cuenten con ele-

mentos objetivos y verificables para hacerlo, Jo que implica 

personal especializado; pero en general se recomienda que se 

auxil len de valuadores independientes, ya sea para que dire~ 

tamente practiquen el avalúo o para revisar y dictaminar las 

estimaciones realizadas, por la propia empresa. 

Para capitalizar el superávit por "revaluaci6n11 de activos -

fijos, éste debe estar basado en avalúas Independientes de -

conformidad con Jo que establece Ja Ley General de Socleda-

des Mercantiles. 
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La determinación del monto de la actualización se hace con 

base en la comparaclón del costo neto en 1 ibros (costo me

nos depreclación acumulada) y su valor actuallzado neto al 

clerre del ejercicio. Cuando se hayan efectuado actualiza

clones con anterlorldad se toma como base el valor neto ac 

tual izado al principlQ del año, en vez del costo histórico 

neto en llbros. 

El slstema de depreciación para los valores actualizados -

debe ser congruente con el sistema aplicado a los costos -

históricos, utilizándose ldéntlcas tasas, procedimientos y 

vlda probables, para que las depreclaclones (costo y com-

plemento por actualización) concluyan el mlsrno año. 

Una de las def lclenclas que tlene el método de ajuste pQr 

cambios en el nivel general de preclos es que, al aplicar 

el factor de corrección al costo orlglnal y a la deprecla

ción acumulada, no se corrige Ja inversión neta, por lo -

que debe aplicarse el factor unicamentc el costo original 

y se debe ajustar la depreciación por la vida útil consumi 

da para obtener en esta forma el costo y la depreciación -

acumulada actual izados. 
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La depreclaci6n del ejercicio debe basarse en el valor ac-

tual izado y en su vida futura probable. Los ajustes por 

correcci6n de vida probable no deberán afectar las util ida

des de ejercicios anteriores, sino que deben aplicarse en -

forma conjunta con el monto de la reexpresi6n a una cuenta 

transitoria del capital contable, la que quedará saldada al 

fin del periodo, como se explicará más adelante. 

Los estados financieros deben revelar, por lo menos: 

- El método de actualización. 

- El costo original y su depreciación acumulada. 

- El método de depreciación utilizado. 

- La diferencia del gasto por depreciacl6n entre el cos-

to histórico original y sobre la base de valores actua 

!izados. 

- En caso de existir activos no actual izados, se deberá 

revelar su monto y las.cuasas para no hacerlo. 

- SI se cambia la estimación de la vida probable de los 

bienes sujetos a depreciaci6n, se deberá Informar acer 

ca del cambio y de su efecto en !a Información finan-

ra. 
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C) Capital Contable. 

La norma general es Ja de actual izar el valor del capital 

contable incorporando su efecto en los estados financie-

ros. 

La actualizaci6n deberá ser la cantidad necesaria para -

mantener Ja inversi6n de los accionistas y las utilidades 

retenidas en términos del poder adquisitivo de la moneda 

(mantenimiento del capital financiero, que es Ja tesis -

adoptada por Ja Comisi6n de Principios de Contabilidad). 

Para esto debe tomarse en cuenta la estructura del capi-

tal a partir de las fechas en que hicieron los accionis-

tas sus aportaciones, las utilidades retenidas, Ja utili

dad del ejercicio, el superávit donado y cualesquiera 

otras partidas que integren el capital contable, para re

construir su valor en términos del poder adquisitivo ac-

tual. Para esto deberán aplicarse Jos factores derivados 

del Indice Nacional de Precios al Consumidor. 

La diferencia entre el valor histórico y el actualizado -

se denomina Actualizaci6n del capital, y forma parte del 

capital contable. 
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En la actualización no debe Incluirse el superávit por -

revaluaci6n que de acuerdo con procedimientos anteriores 

se hubiere capital izado, por estar automáticamente in--~ 

cluTdo en la actuallzaci6n del capital contable, efectua 

da en los términos descritos. 

la actualización del capital contable debe cargarse a -

una cuenta transitoria del capital contable la que, como 

se ha dicho, deberá quedar automáticamente saldada al -

fin del perrodo. 

En los estados financieros se deberá revelar el procedi

miento seguido para la actualización, y proporcionar una 

breve explicación, objetiva y clara, respecto de su natu 

raleza. 

D) Resultado por tenencia de Activos no Monetarios 

la norma general es determinar el resultado por tenencia 

de activos no monetarios, incorporando su efecto en los 

estados financieros básicos cuando se han valuado los ac 

tivos bajo el método de costos especfficos o contabili

dad de valores actuales. 
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El resultado por tenencia de activos no monetarios repr~ 

senta, en estricta teorfa, la diferencia del valor de re 

posición con respecto al resultante de Ja inflación. Si 

el valor es superior al que se obtiene al aplicar el In

dice Nacional de Precios al Consumidor, se habrá obteni

do un superávit, s·i es inferior se tendrá un déficit. 

El resultado se deberá determinar mediante una cuenta 

transitoria del capital contable, que deberá quedar sal

dada al fin del año. 

E) Cuenta Transitoria 

La cuenta transitoria estará integrada por el resultado 

de Ja actualización de: 

- Los inventarios y el costo de ventas. 

- Los terrenos, edificios, maquinaria y equipo, consis--

tente en su valor ncto-inver~i6n original menos depre

ciación acumulada (excepto terreno) y depreciación del 

periodo. 

- El capital contable. 

- La cuanti ficaci6n del resultado por posición monetari~ 
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El saldo de la cuenta transitoria debe rc?resentar el re

sultado por tenencia de activos no monetarios y deber~ -

presentarse como un rubro del capital contable. 

Como puede observarse, por tratarse de una actualización 

parcial se debe cuantificar por exclusión o diferencia, -

ya que el saldo estará incluyendo el monto de la reexpre

slón correspondiente a la indexación que no se efectuó de 

otros conceptos de activos no monetarios (gastos de orga

nización, inversiones permanentes en valores, patentes, -

etc.} que no fueron ~onsiderados en la actualización. De 

cualquier manera, es requisito indispensable determinar -

la parte de este resultado correspondiente a cada rubro -

actualizado y la que pudiera corresponder a los conceptos 

no monetarios no actualizados. 

·cuando el resultado de la actualización de los activos no 

monetarios represente un déficit y el resultado del ejer

cicio contenga un resultado positivo por posición moneta

ria, deberá aplicarse y transferirse a resultados el défi 

cit hasta el límite de la posición monetaria (cero). No -

hay que perder de vista que el resultado monetario se en

cuentra reflejado en activos no monetarios que, precisa--



mente por causa de ese d6ficit, no han visto incrementado 

su valor en proporción con la inflación del- perfodo. 

De ser superior al déficit al resultado monetario poslti-

vo, el excedente se aplicará al patrimonio, reduciéndose 

el capital contable~ 

Se deberá revelar a través de una nota en los estados -

financieros básicos el procedimiento segundo para la de--

terminación de este rubro, así corno una explicación res-

pecto de su naturaleza. 

F) Resultado por Posición Monetaria 

(Pérdida o utilidad por exposición) 

En el método de contabilidad del nivel de precios o conta 

bil idad para la inflación, se trata la Determinación de -

la pérdida o utilidad por posición monetaria, determinán

dose el resultado bajo un cSlculo que se obtiene por la -

diferencia de los recursos generados por el negocio dest_!.. 

nadas a la inversión de valores monetarios, menos el in--

cremento de la posición de activos y pasivos monetarios; 

sin embargo, existen otras formas de calcular el resulta-
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do por posición monetaria, de Jos cuales el más sencillo 

y aceptado en nuestro medio es aplicar el prom~dio men--

sual de las posiciones monetarias netas al factor de In-- ' 

flaclón derivado del Indice Nacional de Precios al Consu

midor del fin del período. 

Otro procedimiento que se considera más completo que el -

anterior consiste en el siguiente cálculo: 

. a) Se determina la posición monetaria neta inicial del p~ 

rlodo y se Je aplica al factor de ajuste derivado del 

índice general de precios al consumidor al fin del pe

rf odo. 

b) Se determinan todos los aumentos y disminuciones en 

las partidas monetarias y se ajustan al nivel general 

de precios al final del período. 

c) A la suma de a) y b) se le resta Ja posición monetaria 

neta al final del periodo, lo que da como resultado Ja 

pos lcl6n monetaria, que será muy semejante al cálculo 

del promedio mensual de posiciones monetarias descrito 

antes. 
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El resultado por posición monetaria representa Ja pérdida 

del poder adquisitivo del dinero sobre aquellas partidas 

monetarias que la empresa conserva durante el periodo de -

cuantificación de que se trate. Se considera que la moneda 

extranjera, al convertirse a su equivalente en moneda na-

cional, está sujeta a la pérdida del poder adquisiti~o de 

la moneda en épocas de inflación y, por Jo tanto, debe con 

siderarse en la cuantificación del resultado por posición 

monetaria. 

Para calcular el resultado por posición monetaria deben -

clasificarse las partidas del balance general de conformi

dad con lo que señala el Instituto Mexicano de Contadores 

Públicos, A.C., como conceptos monetarios y no monetarios 

en el apéndice 111 del Boletín BlO, Reconocimiento de los 

efectos de la inflación en la información financiera, como 

sigue: 
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MONETARIOS 

Efectivo en caja y bancos X 

Inversiones temporales: 

Depósitos a plazo X 

CETES X 

Inversión en obl igaclones: 

Renta fija X 

NO 
MONETARIOS 

Renta variable (Petrobonos) X 

Inversión en acciones X 

Cuentas por cobrar: 

Moneda nacional X 

Moneda extranjera X 

Estimación por cuentas Incobrables X 

1 nventar i os 

Pagos anticipados 

Depósitos a plazo 

Inversiones en acciones a largo plazo 

Inmuebles, planta y equipo 

Depreciación acumulada 

Anticipos proveedores: 

Precio garantizado 

X 

Precio no garantizado 

Impuestos diferidos 

.X 

Saldo deudor 

Saldo acreedor 

Activos intangibles 

Cuentas por pagar: 

Moneda nacional 

Moneda extranjera 

Anticipos de el ientes: 

Precio garantizado 

Precio no garantizado 

Obligaciones por pagar 

X 

X 

X 

X 

X 

X 

X 

X 

X 

X 

X 

X 

X 

X 
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G} Costo Integral de Financiamiento. 

La norma general es reconocer un costo integral de finan-

ciamiento en los estados financieros básicos que incluye -

los intereses, el resultado por posición monetaria y las -

fluctuaciones cambiarlas, que incluye un novedoso concepto 

de paridad técnica o de equilibrio. 

Se han incor¡iorado varios conceptos en el costo integral -

de financiamiento porque todos ellos repercuten directarnen 

te sobre el monto a pagar por el uso de la deuda, en si tu!!. 

clones monetarias cortas, aunque obviamente podrfa existir 

un resultado integral de financiamiento de naturaleza 

acreedora. 

Los altos intereses en los pasivos en moneda nacional es-

tán incluyendo, en parte, la pérdida del poder adquisitivo 

del dinero. El costo de las deudas en moneda extranjera e~ 

ta formado por los intereses, las fluctuaciones cambiarías 

y la disminución en el poder adquisitivo de la moneda, de

biéndose aplicar a resultados con base en lo devengado. 
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Cuando el resultado por posición monetaria sea positivo y 

represente una utilidad después de deducir los intereses, 

las fluctuaciones cambiarias y, eventualmente, el déficit 

por retención de activos no monetarios, se llevarán al P!! 

trimonio, incrementando el capital contable, tomando en -

cuenta que su monto se encuentra reflejado en activos no 

monetarios que aún no han participado en los resultados a 

través del ciclo normal de las operaciones. Unicamente se 

produce un superávit o un déficit por tenencia de activos 

no monetarios cuando se aplica el método de costos especJ:. 

ficos. 

En el caso de que se capitalicen en los activos fijos los 

costos financieros, por tratarse de una fase preoperacio

nal, éstos deberán incluir los mismos conceptos que con-

forman el costo Integral de financiamiento. 

Los intereses no se tratarán, por ser un concepto conoci

do, debiéndose registrar en resultados con base en los de 

vengado. 
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Las fluctuaciones cambiarlas incluyen Ja utilidad o pérdJ_ 

da de cambios, concepto generalmente conocido que deberá 

registrarse con base en lo real izado, utilizando el meca

nismo basado en el concepto de la paridad técnica o de -

equi 1 ibrio, en los términos y con las modalidades que se 

explicarán a continuación. 

H) Paridad Técnica o de Equilibrio 

Tradicionalmente, en la valuación de los conceptos repre

sentados en moneda extranjera, la conversión se ha hecho -

al valor del mercado, o sea, al tipo de cotización a la -

fecha del balance; sin embargo, históricamente se ha com

probado que en varias ocasiones la paridad de mercado re

fleja un precio inadecuado de la divisa y por lo tanto la 

empresa, al aceptar esta valuación y al tener una posi--

ción corta en moneda extranjera se está provocando una -

contingencia derivada de los riesgos cambiarios, lo que -

se traduce finalmente en un mal enfrentamiento de los ga~ 

tos con los ingresos, y en los resultados periódicos, en 

la no inclusión del costo de la devaluación gradual que -

ocurre en la moneda nacional respecto a las divisas ex---
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tranjeras, aunque no se reconozca oficialn~rte. 

Para registrar el riesgo cambiario d::be:·.:in · 

hacerse estimaciones periódicas en términos más reaii~--

tas, de manera que cuando llegue a devaluarse J¿¡ moneda, 

ésta no produzca un quebranto financiero en la empr~s;1, -

como ha sucedido en el pasado. 

En términos generales, el concepto de paridad téc:nic<. o ·· 

'de equilibrio puede definirse como la estimación de la C·~ 

pacldad adquisitiva de la moneda del país con re1.:ici611 .i! 

poder adquisitivo de una moneda extranjera en una fecl1u -

determinada. 

Se ha observado que en períodos prolongados la relación -

entre los tipos de cambios y los niveles de precios lle-

gan a coincidir. Esto ha sucedido en México, según estu-

dios realizados por el Centro de Estudios Económicos del 

Sector Privado, A.C., en 1954 y a mediados de 1977, épo-

cas en que a raíz de la devaluación del peso mexicano, s~ 

guida de un periodo breve de flotación natural, las pari

dades, tanto la técnica como la de mercado, se cruzan en 
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un punto de equilibrio. No sucedió lo mismo después de las 

devaluaciones a lo largo de 1982; más aún el peso mexicano 

ha quedado considerablemente subvaluado en el 1 Jamado 11mer 

cado libre11
• 

Para lograr un enfrentamiento de los ingresos y gastos del 

perfodo, se deberá reconocer la diferencia entre la pari-

dad técnica 0 de equilibrio con la paridad cambiarla del -

mercado, cuílndo ésta es más baja. Por razones prudenciale~ 

sólo se ~pi ica esta regla si la empresa tiene una posición 

pasiva neta en moneda extranjera. 

Se deberán ajustar Jos resultados del ejercicio y la provj_ 

sión debe considerarse como contingente; de esta manera, -

las empresas que se endeuden en moneda extranjera, sistem~ 

ticamcnte deben hacer provisiones por su posición financi~ 

ra corta por Ja diferencia entre la paridad cambiarla del 

rrercado y la paridad técnica o de equilibrio. 

El Instituto Mexicano de Contadores Públicos, A.C., recono 

ce que para el cálculo de esta paridad en México se tome -

1977 como ano base, por haber sido ésta la Gltima vez en -

que se cruzaron las paridades, como ya se ha scílalado. 
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Para calcular la paridad técnica o de equi 1 ibrio deberií -

aplicarse la siguiente fórmula: 

Indice de Precios en México 

a partir del año base 

Indice de Precios en Estados 

Unidos a partir del año base 

X Tipo de cambio oficial o 
de mercado en el año base. 

Para ejemplificar lo anterior a continuación se calcula -

. la paridad técnica o de equilibrio del dólar norteamerlca 

no en diciembre de 1981: 

250.41 

155.1 2 
X $ 22.703 = $ 36.65 

La paridad de mercado del dólar en diciembre de 1981, era 

de$ 26.20 contra una paridad de equilibrio de$ 36.65, -

por lo que existía una diferencia de sobrevaluación del -

peso mexicano con relación al dólar de $ 10.45. 

1 El Indice General de Precios al Consumidor para 1971 era -
de 85.1 y para 1981 de 213.1; por lo tanto, haciendo agos
to de 1977, igual a 100, el fndice para 1981 es 250.4. 

2 El Indice de Estados Unidos es publicado por el United --
States Departament of Commcrce a través del Bureau of Eco
noc Analysis. 

3 Paridad oficial en agosto de 1977, que fue el mes del 6lti 
mo cruzamiento. 
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En dicho año se debería haber establecido una reserva de -

contingencias por una cantidad resultante de la deuda neta 

en dólares por $10.45. De esta manera, se habría proporci~ 

nado una información financiera realista que, adecuadamen

te Interpretada, hubiera propiciado la adopción oportuna -

de medidas para prot~ger a la empresa del quebranto finan

ciero que se experimentó el año siguiente a causa de la de 

valuación, y que tuvo un efecto generalizado negativo en -

Ja inmensa mayoría de las empresas endeudadas en moneda ex 

tranjera, lo cual repercutió en forma adversa en la econo

mía del país. 

Para efectuar el cálculo de la provisión técnica o de equ_!_ 

Jlbrlo derivada de una posición monetaria corta, se obser

varán las siguientes reglas: 

- Unicamente se calculará cuando la paridad técnica o de -

equil lbrio sea mayor a la paridad de mercado. 

- La estimación debe establecerse por el in~orte resultan

te de la diferencia de paridades por la posición moneta

ria, neta. 

- Los resultados del período sólo se afectarán por Jos in-
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crfJmentos o reducciones de la posis.icón monetaria neta -

hasta el límite en que ésta sea cero. 

- Los aumentos o reducciones transitorias del año no deben 

computarse. Si se restablecen en los dos primeros meses_ 

del año siguiente, no deben tomarse en cuenta como varia 

cienes del año, por considerarse transitorias. 

- Las operaciones en moneda extranjera que se haya efectua 

do durante el año ó período se computarán para fines de 

la determinacion de resultados a la paridad de mercado -

que este vigente en el momento de efectuarse la transac

ción. 

- Para el cómputo de la paridad de equilibrio de divisas -

diferentes al dólar norteamericano, se utilizarán como -

punto de partida la paridad oficial que tenga en rela--

ción con el dólar norteamericano. 

En resumen, el costo integral de financiamiento se presen

tará en los resultados de la entidad después de la utili-

dad de operación de la siguiente forma : 
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Costo integral de financiamiento: 

Intereses $xxx 

Fluctuaciones cambiarias: 

Utilidad o pérdida en cambios $xxx 

Provisión para paridad técnica XXX === XXX 

Resultado por posición monetaria xxx 1 

Total del costo integral de financiamiento $xxx 

Cuando exista un déficit en el resultado por tenencia de -

activos no monetarios y en los resultados del ejercicio se 

Incluya un resultado por posición monetaria positivo, deb~ 

rá aplicarse hasta por el monto que corresponda a la actua 
' -

lizaci6n de los activos no monetarios, reduciéndolo y aQn 

eliminándolo, como ya se Indicó en la sección anterior. 

La profesión contable y los técnicos y preparadores de la 

Información contable se encuentran estudiando, Investigan-

Cuando el resultado por posición monetaria es positivo y el 
total del costo integral de financiamiento representa una -
utilidad, deber~ transferirse al capital contable una canti 
dad que de como resultado que el costo integral de financii 
miento sea cero. Esto, como se ha dicho, se debe a que el :: 
resultado monetario positivo se· encuentra reflejado en acti 
vos no monetarios que no han participado aQn en el ciclo _:; 
normal de las operaciones. 
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do y experimentando los resultados de la aplicación de la 

técnica a la problemática de la distorsión de la informa

ción financiera por el fenómeno inflacionario. 

Es evidente que no representa una solución definitiva de 

este problema la incGrporaclón directa en el capital con

table de: 

a) El resultado por tenencia de activos no monetarios que 

la generalidad de los casos (salvo en el de su coexis

tencia con un resultado monetario favorable que ya se 

explicó). 

b) del eventual exceso del propio resultado rronetario pos.!.. 

tlvo sobre la suma algebraica de naturaleza deudora, -

de los otros costos de financiamiento. 

La investigación y la experimentación subsecuentes habrán 

de proporcionar, en el mediano plazo, bases más firmes P!!_ 

ra definir un tratamiento contable definitivo y ciento 

por ciento congruente. 



CAPITULO V 

ALGUNAS MEDIDAS ESTRATEGICAS PARA 
CONTRARRESTAR LOS EFECTOS INFLACIU 
NARIOS EN LAS EMPRESAS: 
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CAPITULO V 

ALGUNAS MEDIDAS ESTRATEGIAS PARA CONTRARRESI'AR LOS EFECTOS 

INFLACIONARIOS EN LAS EMPRESAS. 

Como ya se ha mencionado en capítulos anteriores, nuestro 

país ha experimentado un proceso inflacionario permanente y 

su efecto se refleja en la pérdida del poder adquisitivo de 

la moneda por el Incremento del precio de bienes y servicios . 

. Indudablemente que uno de los factores que han contribuído -

decisivamente a estimular el fenómeno de inflación ha sido -

Ja emisión de circulante monetario en mayor grado que el ere 

cimiento real de la producción nacional de bienes y servl--

c los. 

El fenómeno inflacionario ejerce una influencia determinante 

en la empresa, y algunos de sus efectos más visibles en el -

proceso administrativo los podremos resumir a continuación. 

Debido a que los sistemas contables tradicionales -

están sustentados en el criterio de registrar las operacio-

nes al valor monetario de la fecha de su realización, y con-
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siderando la inestabilidad monetaria que existe en nuestra -

economfa, esto obviamente produce ciertas limitaciones en Ja 

información que mencionamos a continuación: 

a) Se dificulta medir y comparar contra ejercicios anterio-

res el crecimiento real del negocio. 

b) La utilidad o pérdida que muestran los Estados Financie-

ros, basados en el costo histórico no reflejan la reali-

dad económica del negocio. 

c) La estructura de inversiones y financiera del negocio re

flejan un valor totalmente deformado. 

Por otra parte, se generan problemas de administración finan 

ciera, como los siguientes. 

a) Propicia la necesidad de mayores recursos. 

En época de inflación el negocio requiere mayor cantidad 

de recursos para realizar sus operaciones básicamente por 

Jos siguientes factores: 

- Incremento en el precio de los insurnos. 

- Incremento en Ja inversión de inventarios. 
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- Incremento en cuentas por cobrar. 

- Decremento en plazo de crédito con proveedores. 

b) Los mercados de dinero y capitales se vuelven escasos y -

complejos y las tasas de interés se comportan a rangos -

muy elevados. 

c) Pérdida de competitividad en el mercado internacional. 

d) Origina una descapitalización en el esquema financiero -

del negocio, en virtud de que se paga l.S.R., reparto de 

utilidades a los trabajadores y en algunos casos reparto 

de dividendos sobre utilidades inflacionarias, que a va-

lor actual no han sido auténticamente generadas. 

El fenómeno inflacionario, aparte de los efectos directos 

que produce, origina colateralmente la restricción de cier-

tas importaciones, control de precios, elevación de cierto -

tipo de impuestos, y algunas otras implicaciones. 

A continuación enunciaremos algunas medidas estratégicas que 

podemos implantar para mejorar la conducción de una empresa 

durante el periodo inflacionario. 



-139-

Las estrategias que se apliquen en un negocio deben ser ade-

cuadas a sus caracterTsticas operativas y financieras. Para -

efectos de este estudio, analizaremos separadamente las estra 

tegias financieras y operacionales. 

1.- Estrategias Financfe~as. 

a) Minimización de activos monetarios. 

Los activos monetarios son aquellas partidas que están valua

das a pesos corrientes a pesar de los cambios en precios. Co

mo ejemplos tfpicos de estas partidas tenemos: 

Efectivo, depósitos a plazo, cuentas y documentos por co-

brar y deudores diversos. 

Si partimos del principio de que durante un periodo de infla

ción el poder adquisitivo del dinero tiende a descender, y -

los activos monetarios representan efectivo recuperable a va

lor corriente,con esto inferimos que entre mayor sea nuestra 

inversión en activos monetarios también será mayor nuestra -

pérdida de poder de compra. 
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En virtud de 1 o anterior, recomendamos unél reduce i -Sn cien t ro 

de lo operacionalmente posible de los activos monetarios -

cuyas estrategias pueden ser las siguientes: 

Efectivo 

Centralizar los fondos de la empresa de tal manera que nos 

permita optimizar su uso, manejándolo a los menos niveles -

posibles. 

Invertir de inmediato los excedentes, en los fines que nos 

resulten más rentables, buscando preferentemente que sean -

activos no monetarios. 

Cuentas y Documentos por Cobrar 

Procurar acelerar la recuperación de este rubro, mediante -

la reducción de los plazos de crédito, establecer intereses 

moratorias, otorgar descuentos por pronto pago, activar el 

proceso de facturación y envío, incentivar al departamento 

de cobranzas, etc. 
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b) Optimizar el uso de la palanca financiera. 

(Endeudamiento). 

Existe un criterio básico que establece que el endeudamiento 

es sano y conveniente en épocas de inflación: sin embargo, p~ 

ra que esto sea válido debemos procurar que los recursos pro-

venientes de la deuda, sean invertidos en activos que tengan 

una rentabilidad ~~yor que el costo financiero de la deuda, -

considerando la conservación del valor del activo en relación 

con el índice de inflación. 

Además de lo anterior, cabe señalar que los pasivos maneta---

rios generan un beneficio en el poder de compra, ya que el dl 

nero que se debe disminuye de valor en el curso de la infla--

ción. 

Para comprender la mecánica del apalancamiento financiero es 

necesario identifi:3r previamente el concepto utilidad. Sabe-

mos que a 1 hacer uso de la deuda, 1 a ut i 1 i dad absoluta de 1 ne 

goclo disminuye, en virtud del costo financiero de la deuda¡ 

sin embargo, desde el punto de rentabilidad, la utilidad debe 

medirse en función del capital invertido, y cuando se da el -
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supuesto comentado en parráfos anteriores de que la deuda es 

conveniente, cuando su costo es inferior al rendimiento del 

negocio, el apalancamlento es un recurso favorable puesto 

que aún cuando hace disminuir las utll idades por el costo de 

la deuda, como se requiere una menor inversión propia para -

operar el negocio, el ~fecto final es un Incremento en la -

rentabi lldad del capital social. 

En un ambiente inflacionario, el costo explfcito del dinero 

es igual a la tasa de lnteres menos el fnd!ce esperado de i!}_ 

flaci6n; también se deben considerar aspectos como la recl-

prosidad, comisiones de apertura, registro de contrato y el 

efecto del l .S.R. y P.T.U. 

c) Fijación de precios en función del costo de reposición. 

Esta opción supone que la empresa no esté sujeta a control -

oficial de precios y que consecuentemente, puede manejar su 

polftica de pre~ios libremente. 

La elevación de los precios es la primera medida que a los -

empresarios se les ocurre, cuando se presenta un· fenómeno de 
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elevaci6n de costos; esto obviamente se hac€ C•).1 el propósito 

de proteger la capacidad operativa y financiera del negocio. 

En un período Inflacionario, para que la elevaci6~ de precios 

sea una medida que realmente contrarreste los efectos de la In 

flaci6n, su manejo debe anticiparse al fndice esperado de in

flaci6n. 

Basados en este principio si el ciclo de maduración del nego

' clo (período formado por el tiempo que transcurre entre com-

pra, producción, venta y cobranza), es de cinco meses, el pr~ 

cedimiento para la fijación del precio de venta serfa: 

En donde. 

P. V. C.A. ( 1 • l. E.) ( 1 + UOCR) 

P.V. =Precio de Venta. 

C.A. =Costo histórico actual del producto. 

t. l.E. =Indice esperado de inflación para el 

ciclo de maduración. 

UOCR =Utilidad deseada sobre el costo de re

pos telón. 
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No obstante las ventajas que nos ofrece a corto plazo el Im

plementar esta estrategia de aumentos de precios, esta debe

rá manejarse con sumo cuidado, ya que si todas las empresas 

adoptan esta política, el proceso inflacio.1arlt• .;~ éc..clHa ~· 

puede desembocar en una inconveniencia general. Por otra pa.r. 

te, la fijación de precios debe adoptarse a la luz de las -

condiciones del mercado y competencia en que se desarrolle -

Ja empresa. 

No obstante que desde el punto de vista financiero, se reco

mienda esta estrategia, debemos buscar otras soluciones al-

ternatlvas para proteger la capacidad lucrativa del negocio, 

se vuelva más eficiente y se logre un abatimiento en los cos 

tos. 

d) Valuación de Inventarios. 

Mientras nuestras autoridades hacendarias no reconozcan com

pletamente los efectos inflacionarios en las utilidades de -

las empresas debemos adoptar un método de valuación de inven 

tarios UEPS (Ultimas entradas Primeras salidas), con objeto 

de abatir parcialmente las utilidades inflacionarias y evl--



-145-

tar el pago excesivo de l.S.R., P.T.U. y reparto de dividen-

dos que originan un proceso de descapital izaci6n en las empr!::_ 

sas al estar erosionando el capital de trabajo del negocio -

con erogaciones aplicables a utilidades aparentes. 

e) Aumento de la capacidad generadora de utilidades. 

Existe un concenso muy generalizado para medir la eficacia g~ 

neral mediante la medición del rendimiento de la lnversi6n,es 

decir, medir la utilidad de la empresa en función del capital 

invertido. Existen varias alternativas para lograr mejorar -

nuestro potencial de utilidades, que mencionamos a continua-

clón. 

- Aumentar ventas en mayor proporción a los costos y gas-

tos de operación. 

- Reducir los costos y gastos de operación en mayor propo..!:, 

ción que la reducción de ventas. 

- Aumentar las ventas en mayor proporción que el aumento -

de los activos de operación. 

- Reducir los activos de operación en mayor proporción que 
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Ja reducción de ventas. 

2.- Estrategias Operacionales. 

Existe una serie de alternativas relacionadas básicamente con 

aspectos de eficiencia, eficacia, productividad y tecnología, 

que conforman una plataforma estratégica para mantener y mej~ 

rar la capacidad lucrativa de Ja empresa y, contribuir eficaz 

mente a combatir Ja inflación. A continuación mencionaremos -

· a 1 gunos de es tos mecanismos: 

a) Optimización del aprovechamiento de la capacidad de produE_ 

ción y operación. 

Las empresas están sujetas a un régimen de costos fijos, los 

cuales permanecen constantes a cualquier volumen de produc--

ción y operación. 

En virtud de lo anterior, en la medida en que Ja empresa uti-

1 iza incrementalmente su capacidad productiva, en la misma me 

dida abate sus costos fijos y consecuentemente al verse éstos 

reducidos, el costo de operación de sus productos disminuye y 

permite una fijación razonable de precios: 
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Par.;i.ejcmpllficar lo anterior, veremos el siguiente supuesto: 

Una empresa produce actualmente 10,000 unidades de un produc-

to 11A11
, a un costo unitario variable de $ 50,000 y a un costo 

fijo total de $ 100,000. La empresa requiere fijar un precio 

de venta que les permita obtener un margen del 50% sobre cos-

to de ventas. 

De donde: 

Costo fijo total = 100,000 = $ 10.0 
Unidades producidas 10,000 

Su costo unitario de ventas ser fa: 

Costo variable $ 50 

Costo fijo 10 

Costo total $ 60 

El precio requerido para obtener un margen del 50% sobre cos-

to serfa: 

P.V. C.T. (1.5) 

P.V. 60 x 1.5 = 90 

Cuya comprobación serfa: 



P. V. $ 90 

C.T. 

UB 

% 

60 

lQ. 

50 
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SI la empresa estuviera sujeta a un proceso Inflacionario y -

sus costos de operaci6n se le incrementaran un 10% en un pe

riodo determinado, la estrategia para mantener el precio de 

ventas y obtener el 50% de margen, sobre costo sería incre-

·mentar el aprovechamiento de su capacidad de producción, pa.!:_ 

tiendo del supuesto que tiene capacidad para incrementarla y 

que el mercado puede absorber este incremento. 

Ante esta circunstancia su nuevo esquema de costos sería. 

Costo variable unitario = $ 50 x 1.10 = $ 55 

Costo fijo total $ 100,000x1.10 = 110,000 

Como necesitamos obtener un costo unitario igual a la situa

ción anterior por $ 60, el incremento necesario en la produE_ 

clón sería el siguiente: 
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Costo variable unitario + Costo fijo total incrementado 
Incrementado Unidades a Producir (?} 

De donde: 

De donde: 

$ 55 + 110,000 
·x 

= Costo total anterior 

$ 60 

X= Unidades a producir+ 22.000 

55 + 5 = 60 

Con lo que se confirma que hemos llegado al mismo costo unit!!_ 

rlo anterior, con un volumen de producción de 22,000 unidades. 

Cabe aclarar que he1TK>s planteado esta estrategia en forma ex!!_ 

gerada, ya que el nuevo volumen de producción representa un -

220% de incremento en relación al volumen anterior; sin emba_i::_ 

go, ·la intención es basicamente destacar Ja factibilidad del 

abatimiento de los costos fijos en un contexto inflacionario. 

De este mecanismo se deriva una serie de simulaciones que la 

empresa puede realizar para no Incrementar necesariamente sus 

precios en la misma proporción del incremento de sus costos -
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para mantener los margenes requeridos de rentabilidad. 

Resulta importante destacar que el Incremento de Ja capacidad 

de producción no necesariamente debe ser para venta directa, 

sino que puede ser también para maquila u otra modalidad. 

b) Mejorar la productividad. 

Tradicionalmente se define Ja productividad como Ja relación 

de producto a insumo. 

En el caso que nos ocupa, debemos orientar nuestros esfuerzos 

a optimizar la eficiencia de nuestro aparato productivo y op~ 

rativo. Algunas de las recomendaciones que existen al respec

to son las siguientes: 

Materias Primas 

- Vigilar su índice de aprovechamiento. 

- Obtener economfas de escala. 

- Eliminar la producción defectuosa. 
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Mano de Obra 

- Automatizar los procesos productivos 

- Adoptar métodos basados en estudios de tiempos y mo 

vimientos. 

- Capacitar al personal. 

Equipo de Producción 

- Desarrollar un plan estratégico de mantenimiento -

preventivo y correctivo. 

- Eliminar el equipo improductivo. 

- Sustituir el equipo por otro más avanzado. 

Inversiones 

- Optimizar su nivel a lo estrictamente necesario. 

- Eliminar inversiones improductivas. 

Esquema Administrativo 

- Planeación y c9ntrol adecuados. 

- Plan de capacitación y adiestramiento. 
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c) Modificar la estructura de producción. 

Considerando que todos los productos que una empresa fabrica, 

tienen distinta integración de costos y que cada elemento del 

costo tiene distinto índice de inflación, como una estrategia 

global cuantitativa para abatir el índice inflacionario de la 

empresa podríamos modificar nuestra mezcla de producción y 

orientarla hacia los productos cuyos costos contengan menor -

índice de Inflación. Obviamente esta modificación deberá rea

·lizarse a la luz de las condiciones de mercado a los recursos 

financieros disponibles y al plan estratégico de mercadotéc-

nla del negocio. Es importante que volvamos a insistir en que 

estas recomendaciones deberán analizarse a la luz de las ca-

racterístlcas específicas del negocio y a su entorno económi

co. 

Para efectos de Ilustrar la mecánica de esta estrategia desa

rrollaremos un caso hipotético. 

Una empresa fabrica tres productos cuya integración porcen--

tua I de costos es Ja siguiente: 
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ELEMENTO PRODUCTOS 

A B e 
Materia Prima 50% 40% 40% 

Mano de Obra 30 40 50 

Gastos de Fábrica 20 20 10 

Costo Total 100 100 100 

Suponemos que Jos insumos se Incrementan en Jos siguientes -

rangos: 

Materia Prima 20% 

Mano de Obra 30% 

Gastos de Fábrica 25% 

E 1 efecto por e 1 Incremento en costos ponderadcs que esto orl 

gina es el siguiente: 

A B e 
% INC COSTO INC. COSTO INC. COSTO INC. 

Materia Prima 20 50 60 40 48 40 48 

Mano de Obra 30 30 39 40 52 50 65 

Gastos de Fábrica 25 20 A 20 A 10 _u_ 
100 124 100 125 100 126 

Lo anterior nos Indica que el producto A sufrió un incremento 
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del 24%, el producto B del 25% y el producto C del 26%. 

Ahora bien, si queremos conocer el índice interno de infla--

ci6n de cada producto debemos evaluarlo respecto al increme~ 

to de precios que podemos aplicar a cada producto, dependie~ 

do de las condiciones del mercado. 

Partiendo del supuesto de que el precio del producto A se --

puede incrementar un 20%, el producto B un 22% y el producto 

· C un 28%, el efecto ponderado de aumento de precios sería el 

siguiente: 

% % INCREMENTO 
PRODUCTO VENTAS INC. PRECIOS PONDERADO 

A 40 20 a.o 

B 30 22 6.6 

e 30_ 28 8.4 
100 23.0 

El incremento ponderado en precios es del 23%, que comparado 

contra] el índice interno de inflación del 25% nos produ-

ce una desventaja monetaria del 2% con cargo al potencial 

de utilidades del negocio. 
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La estrategia cuantitativa para abatir esta desventaje seria: 

% % 
PRODUCTO INC. COSTOS INC. PRECIOS DIFERENCIAL 

A 2lt 20 (4) 

B 25 22 (3) 

e 26 28 2 -
25 23.0 ( 2 ) 

la gufa de acción esta determinada por el diferencial costo/-

precio de cada producto. 

A la luz de lo ant~·ri~r";'debemos dedicar en mayor medida nues 

tra capacidad de producción al producto e, después al produc-

to By por último al producto A. 

Resulta obligado comentar que hemos expuesto esta estrategia 

en una forma meramente cuantitativa y simplista y sin consi--

derar aspectos cualitativos de mercado, que en un momento da-

do pueden modificar la guía de decisión como son: competen---

cia, perspectivas de crecimiento. tipo de cliente, condicio--

nes de pago y fletes para cada producto, estimulas fiscales y 

si esta sujeto o no a coatrol de precios, etc. 
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d) Investigación, desarrollo e introducción de nuevos 

productos. 

Como una medida para aprovechar la capacidad de operación que 

se ve reducida al dejar de elaborar ciertos productos por su 

escasa rentabilidad, P.Odernos elaborar otros rroductos. 

Consideramos que bajo el marco de estrategias operacionales -

que abordamos p~.1eden desarrollarse muchas más. 

Querernos mencionar que las diversas estrategias financieras y 

operacionales que anal izamos deben implementarse conjuntamen

te, ya que no son excluyentes entre si; asr mismo, deben di-

senarse atendiendo a su factibilidad t6cnica y de mercado, to 

mando muy en cuenta que la actitud de la competencía y las ca 

ractcrfsticas del mercado, son aspectos determinantes de suma 

importancia. 
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CONCLUSIONES 

1 .- ASPECTOS GENERALES. 

Podemos observar que México es un pafs rico en recursos, ya -

que se encuentra en los primeros lugares de extensión territo 

ria! de América Latina. Sin embargo la explotación de dichos 

recursos no ha sido la más adecuada, empezando por que la de2._ 

proporcionada distribución de su población lfmita el desarro

llo integral del pafs; mientras en las Grandes Ciudades se -

cuenta con todas las instalaciones y servicios, existen luga

res en los cuales se carece de Jos servicios más indispensa-

bles. 

Asf mismo, su estructura económica no ha alcanzado un nivel -

de desarrollo óptimo ya que esta ha dependido de las ideas de 

cada administración lo que ha causado que en varias etapas de 

nuestra economía se haya dependido de explotación de un solo 

recurso, (Explotación Petrolera), lo cual es nocivo para cual 

quier economfa. 

El desequilibrio económico que vive actualmente el Pafs, no -
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es un mal que haya surgido en los últimos años, ya que este 

problema ha existido en la mayoría de las administraciones 

gubernamentales que ha tenido México desde la Revolución Me 

xicana a la fecha. 

II. - PROBLEMATICA DE LA INFORMACION FINANCIERA EN EPOCAS DE 

INFLACION. 

La crisis económica actual, representa para la profesión 

contable, uno de sus más importantes retos, ya que bajo 

estas condiciones de inestabilidad la información financie

ra que presenta debe cumplir con las características de ut~ 

lidad, confiabilidad, objetividad y comparabilidad que la -

misma profesión ha adoptado como básicas de la información. 

De tal forma que esta siga siendo la base principal para la 

evaluación de un negocio y la toma de decisiones. 

Los altos incrementos que han alcanzado los índices de pre

cios, significan el punto clave de la fnlta de liquidez en

las empresas. Esto aunado al alto costo de los insumos, 

principalmente de origen externo, representan la problemát.!_ 

ca financiera actual de las empresas. 
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111 .- ALGUNAS TECNICAS PARA SOLUCIONAR LOS PROBLEMAS QUE 

CAUSA LA INFLACION EN LA EMPRESA Y EN LA INFORMACION 
FINANCIERA. 

Siendo una constante preocupación de la profesión contable el 

anal Izar Jos problemas que acechan a las empresas en materia -

financiera, y que de alguna manera pueden provocar su descap.!_ 

tal ización, Ja profesión ha emitido algunas técnicas que pue

den prevenir en gran parte Ja posibilidad de una descapitali

zación, sin embargo, dichas técnicas deben ser analizadas y -

aplicadas dependiendo de las necesidades y características de 

cada empresa. 

IV.- INFORMACION FINANCIERA ACTUALIZADA COMO INSTRUMENTO PARA 

LA TOMA DE DECISIONES. 

Partiendo de la base de que la información financiera repre-

senta el punto de referencia principal para la Toma de Deci-

siones. Bajo el concepto del valor histórico original y en un 

contexto inflacionario como el que vive nuestro país, dicha -

información, pierde su confiabil ldad, ocasionando problemas -

para las empresas, ya que las decisiones que se tomen con es

ta Información pueden representar un Importante riesgo ya que 
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dicha información no representa la situación real del nego-

cio. 

Se dice por Jo tanto que en estas circunstancias, se debe ten-

der hacia una contabilidad de valores actuales. 

Para Jo cual el IMCP (Instituto Mexicano de Contadores Públ.!._ 

cos), ha emitido el boletín B-10, el cual pretende re~onocer 

Jos efectos de Ja inflación en la información financiera, a 

través de los métodos de: 

1.- Ajuste por cambios en el nivel general de precios. 

2.- Actualización de costos específicos. 

V.- ALGUNAS MEDIDAS ESTRATEGICAS PARA CONTRARRESI'AR LOS 

EFECTOS INFLACIONARIOS EN LAS EMPRESAS. 

Ante Ja actual situación económica, las empresas han tenido 

que implementar estrategias de car~ctcr financiero y operat.!._ 

vo, las cuales les han permitido conservar su permanencia en 

el mercado, dichas estrategias van de Jo simple a lo compli

cado, sin embargo, su aplicación y obtención de buenos resul 
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tados, dependerá de las características y n'ecesidades de cada 

empresa. 
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