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IN T Ro D u e e I o N. 

Siendo el crédito, desde el punto de vista mercantil
la confianza que deposita el acree;dor en el acreditado 
ha permitido la producci6n en gran escala de satisfaE 
torea y ha contribuido al desarrollo del comercio na
cional e internacional, pués a través de él se produ
cen, venden y colocan innumerables ·satisfactores que
benefician a todos los sectores sociales, es por ello 
que a la falta del crédito no sería posible la produ~ 
ci6n y no habr!a compradores dispuestos a pagar de -

contado. 

En la actualidad vivimos en la época del crédito en -
todas sus formas aplicables que ofrece un Instituci6n 
de Banca Multiple, ya que gracias a ello, ha sido po
sible alcanzar el ~ran desarrollo econ6mico actual, -
al extremo de que s! desapareciera el crédito, volve
r!amos a una econom!a tan raqu!tica y precaria como -
hace varios siglosi por lo que el crédito actualmente 
es considerado como elemento substancial e impresindi 
ble que proporciona los medios para realizar una ex-
pansi6n o el mejoramiento de una funci6n. 

Por lo tanto, como el crédito es el alma de la banca
y un elemento vital para el desarrollo industrial y -
comercia~ de cualquier país, y su funci6n básica es -
la intermediaci6n profesional en el mercado del dine
ro y del crédito, es decir, su actividad consiste en
captar del público, recursos monetarios para con -
ellos conceder crédito a las distintas actividades -
econ6micas. 



Para destacar la importancia de las Instituciones de
Banca Múltiple en el financiamiento, basta señalar 
que através de la diversidad de opciones y plazos que 
ofrece, permite al solicitante seleccionar el más 
adecuado para sus necesidades y que a su vez le per-

mi ten su crecimiento en forma acelerada y aumente su
potencialidad econ6mica. 

Por otra parte, quiero hacer menci6n que de ninguna -
manera pretendo con este trabajo agotar la totalidad
del terna, sino que he tratado de plasmar únicamente-
los aspectos de más importancia, debido a la amplitud 
de su campo de acci6n. 

Asimismo es de esperarse que quizá la mayor parte de
este trabajo sea del conocimiento de muchos lectores~ 
sin embargo me he esforzado por hacer sobresalir la -
nueva imagen que se esta dando al cr~dito en el Sist~ 
ma Bancario Múltiple, con el objeto de que sea de --
alguna utilidad a las personas interesadas en su cono 
cimiento. 
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CAPITULO I 

A). GENERALIDADES 

l. Antecedentes del Financiamiento Bancario. 

La serie de transformaciones sufridas en la -

esfera sociogeográfica y econ6rnica a fines de

la Edad Media y principalmente del Renacimien

to corno son los grandes descubrimientos, las -

Ferias Comerciales, el auge del Comercio Mar!

tirno y la Revolución Industrial, operaron un -

cambio profundo en las operaciones mercantiles 

y fundamentalmente en la Banca. 

Comienzan a fundarse Casas de Cambio, en G~no

va en 1409 se establece e'l Banco de San Jorge, 

en 1854 en Venecia el Banco San Ambrosio, en -
Amsterdam se funda en 1609 en Wisselbank que-

operaba fundamentalmente en cambios, recib!a -

monedas metálicas, lingotes, adquir!a letras -

de cambio y comenz6 a operar créditos en cuen
tas corrientes, en 1694 se cre6 el Banco de I~ 

glaterra que empez6 a emitir billetes y opera

ba en compra y venta de oro y plata en barras

y comerciaba con letras de cambio. Posterior-
mente surgi6 una serie de bancos en toda Euro

pa que realizaban operaciones muy diversas 

entre otras, las de emisión de papel moneda 
que posterionn.ente en la mayor!a de los pai-
ses, se ha centralizado en favor del Estado en 

una operación t!pica de lo que se conoce corno-

3 
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Banco Central. 

Entre la Edad Media y principios de la Era --
Moderna, las operaciones de la Banca eran muy
diversificadas y poco a poco fueron adquiriendo 
perfiles propios y se empieza a trabajar sobre 
los dep6sitos del pdblico, que en un principio 
solamente los entregaban para su conservaci6n

poster iormente los utilizan en préstamos lucr~ 
tivos a terceros, que es la caracter!stica de
la Banca Moderna, o sea la mediaci6n profesio
nal y masiva entre aquellos que poseen dinero
y desean obtener una ganancia con su coloca -
ci6n y aquellos que lo necesitan para invertir 
los en el proceso productivo industrial o de -
circulaci6n comercial, o para la adquisici6n -
de bienes de consumo. 

Alfred Colling opina que los primeros Banque-
ros fueron los sacerdotes quienes guardaban en 
los templos numerarios y bienes en función de
que en ellos exist!a cierta seguridad. 
Por otra parte, en Babilonia y Asiria se pra~ 
ticaban depósitos por parte de los sacerdotes
entre los años 3200-3400 A.C., asimismo señala 
que los trapezitaa efectuaban pr~stamos con in. 
reses, operaban finanzas, ventas en subasta 
inversiones, guarda de objetos preciosos. En-
tre las operaciones cambiarias más importantes 
de la atigüedad, se encontraba el cambio de mo 
neda que en Roma se desarrolló en consecuencia 
de la hegemon!a del imperio sobre mdltiples -
provincias que pagaban impuestos en dinero o -
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.en especie, que poste iormente eran carnbiados
por los comerciantes edicados a ello. 

Los banqueros romanos recibían el nombre de -
"Argentarios", los cu les aceptaban dep6sitos
regulares sin percepc'6n de intereses, dep6si
tos irregulares, otar aban préstamos y crédi-
tos, realizaban cobro por cuenta de terceros 
mediaban en las cuent s pGblicas, operaban se-
guros mar!timos e 
moneda, su funci6n 

en el cambio de 
pGblica y estaba somet! 

da a la vigilancia del "Perfectur Urbi". 

Durante la Edad Media las operaciones banca--

rias que adquirieron g an desarrollo en Roma,
tuvieron una declinaci n por considerar que la 
usura era pecado. Dura te esta época los Gni-
cos traficantes de din ro y crédito fueron los 
israelitas e italianos que dieron lugar a una
serie de operaciones. 

En el Siglo XII se con tituy6 en Venecia el -
Monte Vechio, que en o ini6n de algunos trata
distas es antecedente e los Bancos Modernos. 
Por otra parte, los ca alleros templarios del
siglo XII también se c nvirtieron en grandes -
banqueros de su época, recib!an en de
posito dinero y cosas reciosas que proteg!an
en sus fortificaciones y alquilaban cajas fueE 
tes a sus clientes, re !izaban también présta
mos y su organizaci6n e encontraba diseminada 
en gran parte de Europ • 



6 

R. Gay de Montella opina que las primeras ope
raciones bancarias principiaron en Grecia y en 
Egipto durante la dinastía de los Ptolomeos. 
(Siglo VI A.C.). 

El codigo de Hammourabi reglamentaba el prést~ 
mo de dinero y dep6sito de mercancías, y en -
Grecia los sacerdotes realizaban préstamos a -
particulares sin intereses. También en Grecia
aparecieron los trapezitas que trabajaban con
dinero propio y con aquél que les entregaban -
sus clientes que recibían en dep6sito y luego
los colocaban entre los comerciantes. 

En esta altima década y tornando en cuenta la -
evoluci6n de nuestro pats, el Sistema Banca-
rio Méxicano ha tenido diversos cambios que -
directamente han afectado a las Instituciones
de Crédito de manera trascendental y obviamen
te en su beneficio, con la consecuencia de un
mayor desarrollo, mismo que automáticamente se 
v1o reflejado en un mejoramiento y ampliaci6n
en la prestaci6n de servicios, de los cuales -
debido a su variedad, en forma exclusivamente
y como objetivo principal del presente trabajo 
Gnicamente se comenta lo que corresponde a la
operaci6n crediticia. 

Como· primer cambio en el año de 1976, fué el 
abandono del concepto de Banca Especializada -
para revolucionar hacia el Sistema de Banca -
MOl tiple, originando con este acontecimiento -
una modif icaci6n radical en su sistema estruc-
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tural de su organizaci6n, teniendo corno obje-
tivo avanzar en el desarrollo y robustecimien
to del Sistema Bancario Nacional, con el prop~ 
sito de lograr mayor estabilidad y potencial -
desarrollo que pueden tener los Bancos Múlti-
ples en comparación con Instituciones Especia
lizadas e Independientes. 

Debido al incremento y variado n1lmero de oper! 
cienes en el año de 1980, hubo necesidad de -
actualizar el Catálogo de Cuentas, mismo que -
despu6s presentó los beneficios reflejados en

la presentación de estados financieros e infoE 
maci6n más analítica y sectorizada a las depen 

dencias oficiales. 

Y como último de los cambios al Sistema Banca
rio M6xicano, son los referidos a los que por
Decreto Presidencial del 1° de Septiembre de -
1982, se Nacionaliza la Banca Privada y se es
tablece el Control Generalizado de Cambios1 -
ante tales Decretos se suscitan cambios en la
administración a nivel directivo, en donde s6-
lo se revierte la administración a las manos-
de quien la concesion6: el Estado Mexicano. 

Por otra parte, derivado de la Nacionalizaci6n 
de la Banca Privada, que afecta relativamente
la elaboración del trabajo en comentario es la 
baja de la tasa de inter6s en los pr6stamos -
hipotecarios, de las cuales hago menci6n sin -
indicar porcentajes en virtud de las variacio
nes que hab!a hasta antes de los Decretos an--



8 

tes citados. 

2. Concepto del Cr~dito. 

En un sentido genérico o etimol6gico, la pala
bra crédito proviene del Lat!n "Credere" que -
significa confianza de una persona en quien se 
cree. 

En sentido jurídico aparece el crédito cuando
el sujeto activo "Acreditante" traslada al su
jeto pasivo "Acreditado" un valor econ6mico ª2. 

tual con la obligaci6n de devolver tal valor o 
su equivalente en dinero más los intereses a -
un plazo convenido. 

La relaci6n entre el deudor y acreedor es rec! 
proca, o sea, que hay una doble obligaci6n; el 
acreedor entrega un bien al deudor y éste se -
obliga a pagarlo en un plazo dete~minado. 
Uno de los fundamentos de la realización deu-
dor - acreedor, es por parte del acreedor la -
confianza y por parte del deudor la promesa de 
pagar a su tiempo. 

Haciendo una comparaci6n entre la operaci6n de 
compraventa y la operaci6n de crédito, encon-
tramos una similitud, pues mientras que en la
operaci6n de compraventa hay un intercambio de 
bienes; en elcrédito hay un intercambio de bie 
nes y en ambos casos, el objeto es la satisfac 
ci6n de necesidades. 
Es decir, un bien se entrega a cambio de su --
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precio en dinero, 
efectuándose este intercambio simultáneamente, 
por lo que toca a la operaci6n de crédito, con 
base en la confianza el acreedor entrega dine
ro al deudor a cambio de su promesa impl!cita-

de regresarlo en un tiempo estipulado. 

El proceso del crédito acarrea un beneficio 
tanto para el deudor como pa·ra el acreedor. El 
beneficio del acreedor está representado por -
_el interés que recibe por haber prestado el -
bien al deudor, y el benefiéio del deudor, es
tá representado por el aumento de productivi-
dad que logra por el uso del bien prestado, o

por la satisfacci6n de una necesidad. 

Es frecuente que el capital ajeno que se obtie 
ne mediante al crédito sea s6lo para gastarse. 
L6gico es suponer que si un capital se destina 
a gastos, no habrá forma de reintegrarlo, con
secuentemente para que no se desvirtu~ el cré
dito propiamente dicho, es necesario que siem
pre exista alguna base en que apoyar la posi
bilidad de recuperar dicho capital, ya sea por 
recursos futuros que pueda el acreditado o por 
las garant!as que aseguren su recuperaci6n. 

Si el capital ajeno obtenido se emplea en fi-
nes productivos, se satisface una de sus prin
cipales condiciones, ya que su recuperaci6n se 
apoya principalmente en la confianza de que el 
acreditado aumentará sus recursos presentes y

futuros, y tendrá los medios econ6micos para -
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reintegrarlo. 

3. Clasificac!on del Crédito. 

El crédito se clasifica en cuatro grupos: 

a). Atendiendo al sujeto a quien se otorga, -
el crédito se divide en Crédito Privado y 

Crédito Pliblico. 

El Crédito Privado.- Es aquél que se otorga a 
los particulares, ya sea personas fisicas o -
morales. Existen muchas modalidades del Crédi 
to Privado, entre las que sobresalen la_com-
praventa a crédito entre las empresas mercan
tiles; la venta a plazos del comercio de los
particulares; el Crédito que otorgan las Ins7 
tituciones de Crédito, y las operaciones de -
Crédito Comercial Internacional que regular-
mente interviene una Institucidn de Crédito. 

A este respecto es importante señalar la di-
ferencia entre operacidn de crédito y opera
ci6n bancaria; pues propiamente hablando no -
existe operaci6n bancaria y se le da ese nom
bre s6lo por el sujeto otorgante y el crédito 
puede ser otorgado por cualquier persona. 

El Crédito PGblico.- Es aquél que se otorga a 
los Gobiernos y Municipios, o sea, a personas 
de Derecho Pliblico como es el caso de los em
préstitos a los Gobiernos a nivel Federal, -
Estatal o Municipal. 
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b), Según el destino que se da al crédito se
clasifica en Crédito a la Producci6n y -

Crédito al Consumo. 

El Crédito a la Produccidn.- Es el que se de~ 
tina al fomento de las actividades producti
vas, mismo que si se aprovecha adecuadamente

permite al acreditado obtener rendimientos su 
ficientes para cubrir el importe del préstamo 
más los intereses, y además una razonable uti 

lidad para acrecentar su patrimonio. 

Esta clase de crédito permite una mejor dis-

tribucidn de los recursos y capitales de la -

colectividad y contribuye al mejor desenvol_v_! 
miento de todas las actividades econ6micas, -
el cual es utilizado generalmente por la in--
dustria, agricul tt.1ra y ganader!a. 

Crédito al Consumo.- Este tipo de crédito es-
el que se destina a satisfacer las necesida--
des consuntivas del acreditado. 
Econdmicamente esta clase de crédito se consi 
dera en cierto modo inconveniente, pues orig! 
na que el acreditado gaste sumas superiores

ª sus ingresos, tal es el caso de las tarje-
tas de crédito. 

c). De acuerdo con las garant!as que aseguran 

la recuperaci6n, puede ser personal o con 
garantía real. 

El Crédito Personal.- Es el que podr!a consi-
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derarse como un crédito clásico. Es el que n~ 
ce precisamente cuando los atributos de repu
taci6n de solvencia de un sujeto satisfacen -
las exigencias del acreedor, para confiarle -
el usufructo.de bienes o riquezas,durante un
plazo predeterminado, a fin del cual podrá r~ 
cuperarlos, inclusive con un premio o interés 
En este caso no existe otra garant!a que la -
personalidad del acreditado, es decir, sus -
cualidades personales en relaci6n con el me -
dio.que forma su campo de actividades. 

Crédito Real.- Contrariamente a lo que el Cré 

dito personal, el Crédito Real es el que otof 
ga en base a los bienes que el acreditado 
afecta en garant!a, pudiendo subdividirse en
Prendario, Hipotecario y Fiduciario. 

El Crédito Prendario.- Es aquél cuyo cumpli -
mientose asegura mendiante el otorgamiento de
un contrato de prenda, y su característica -
principal es que para su otorgamiento siempre 
se exige una garant!a real, o inmueble, misma 
que deberá quedar descrita en el pagaré co-
rrespondiente. 

El préstamo se fija en un porcentaje del 70%
del valor de las garant!as y para darle mayor 
agilidad a la operaci6n, es coman que se ope
re a base de negociaci6nes de certificados de 
dep6sito y bonos de prenda, desligándose la -
Instituci6n de Crédito de la custodia de la -
garant!a al quedar bajo la responsabilidad de 
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un Almacén General de Dep6sito, o bien la op~ 
raci6n se realiza con apego a las modalidades 
de la prenda en materia de crédito (Art!culo-
334, Fracciones I a la VI), de la Ley General
de Titulas y Operaciones de Crédito que son; 

I. Por la entrega al acreedor de los bie-

nes o titules de crédito, si éstos son

al portador. 

II. Por el endoso de lostitulos de crédito

ª favor del acreedor, si se trata de -
titulas nominativos. Si de esta clase -
de tttulos lleva el registro del emisor 
se le debe dar aviso para que anote el

endoso en el registro correspondiente. 

III. Por la entrega al acreedor del t!tulo o 
del documento en que el crédito conste, 
cuando el titulo o crédito materia de -
la prenda no sea negociable, con ins -
cripci6n del gravámen en el registro de 

emisión del t!tulo o con notificaci6n -
hecha al deudor, según se trate de t!tu 
los o créditos respecto de los cuales

se exija o no tal registro. 

IV. Por el dep6sito de los bienes o titulas 

si estos son al portador, en poder de -
un tercero que las partes hayan design! 
do y a disposici6n del acreedor. 

''· Por el depósito de los bienes, a dispo-
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hipoteca: 

1). Medianté el fideicomiso de garantía se -

opera la transmisión de la propiedad de los -

bienes fideicomitidos en favor del fiduciario 
y tales quedan afectos a la obligaci6n que -
se trata de garantizar y por tanto, fuera del 

patrimonio del fideicomitente y de cualquier

posibilidad, de disposici6n de la titularidad 

de los mismos bienes por parte del mismo fi-
deicomitente. 

2). En caso de que no fuera cumplida la obli

gaci6n garantizada, el beneficiario del fide! 

comiso no necesita entablar un procedimiento

judicial para realizar la garant!a, sino que
instruyendo al fiduciario para rematar dicha
garant!a obtiene considerables ahorros en cos 

tos, tiempo y molestias. 

3). El obligado, por su parte no se verá afeE 
tado por un remate judicial ruinoso, siendo -

que a través del remate judicial ruinoso, 

siendoque a través del remate extrajudicial, -
obtendrá la liquidación de la garant!a en las 

mejores condiciones posibles, tanto econ6mi-
cos como profesionales. 

Con objeto de que entiendan algunos términos

empleados con respecto a los cr.éditos con ga
rant!a fiduciaria, a continuaci6n doy una de
finici6n de lo que es un fideicomiso y quien
es intervienen en lo mismo: 
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sici6n del acreedor, en locales cuyas -
llaves quedan en poder de éste aan ta-
les locales sean de la propiedad o se - ~ 

encuentren dentro del establecimiento-
deudor. 

VI. Por la en~rega o endoso del título re-
presentativo de los bienes objeto del -
contrato o por la emisi6n o el endoso -
del bono de prenda relativo. 

El Crédito Hipotecario.- Como su nombre lo 
indica, es mediante la constituci6n de una 

hipoteca, y se constituye garantía real sobre 
bienes inmuebles, que dan derecho al acree-
dor en caso de incumplimiento de la obliga -
ci6n garantizada, a ser pagado con el valor -
de los bienes en el grado de preferencias es
tablecidas por la ley. 

El Crédito con Garant!a Fiduciaria.- Es áquel 
cuyo cumplimiento queda al amparo de un con-
trato de fideicomiso en garantía, mediante el 
cual el banco como fiduciario recibe una pro
piedad y la retiene en tanto que las otras -
partes cumplen con las contraprestaciones es
tablecidas en el contrato; en el caso de in-
cumplimiento por parte del deudor, el banco -
subastará la propiedad aplicando el producto
en el pago del saldo pendiente. 

El fideicomiso de garantía tiene las siguien
tes ventajas importantes sobre la prenda y la 
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El Fideicomiso.- Es aquella operaci6n en vir

tud de la cual el Fideicomi.tente destina cier 

tos bienes a un fin licito determinado, enco

mendando la realizaci6n de ese fin a una Ins

ti tuci6n Fiduciaria, a favor de un tercero de 

nominado Fideicomisario o Beneficiario. De lo 

anterior se observa que existen tres elemen-

tos fundamentales en al operaci6n del Fideic~ 

miso que son: El Fideicomitente, El Fiducia-

rio y El Fideicomisario. 

El Fideicomitente.- Es la persona que entrega 

bienes o derechos sobre los que tiene faculta 

des de disposici6n, para ser afectado en Fi-

deicorniso 1 con el objeto de lograr una deter

minada finalidad. 

El. Fiduciario.- Es la Instituci6n de Crédito

que recibe del Fideicomitente los bienes o 

derechos, adquiriendo su titularidad, para ma 

nejarla en los términos, condiciones y para -

las finalidades determinadas en el contrato. 

El Fideicomisario o Beneficiario.- Corno ter-

cer elemento es la persona en favor de quién

se constituye el Fideicomiso. 

Estas tres personas deben de figurar en los -

Contratos de Fideicomiso, pero en ocaciones,

la calidad de Fideicornitente y Fideicomisario 

coinciden en la misma persona, o sea, que el

Fideicomitente puede a su vez ser Fiáeicomisa 

ria. 
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El Fideicomitente.- Es la persona que entrega 
bienes o derechos sobre los que tiene faculta 
des de disposici6n, para ser afectado en Fi-

deicomiso; con el objeto de lograr una deter
minada finalidad. 

El Fideicomisario o Beneficiario.- Como ter-
cer elemento es la persona en favor de quién
se constituye el Fideicomiso. 

Estas tres personas deben de figurar en los -
Contratos de Fideicomiso, pero en ocasiones -
la calidad de Fideicomitente y Fideicomisario 
coinciden en la misma persona, o sea, que el
Fideicomitente puede a su vez ser Fideicomisa 
río. 

d). Por el plazo a que se concertan, puede -
ser crédito a corto plazo y crédito a laf 
go plazo. 

La operación de s! un crédito a corto pl~ 
zo o a largo plazo, depende en cierta for 
ma del lugar y de la· época en los que se
otorga el crédito as! como a la cuantía y 

finalidad del mismo. 

El crédito a largo plazo, generalmente es 
áquel que por su cuenta requiere más ti~ 
po para su liguidaci6n, a~n cuando por -
las diversar modalidades que existen de -
la impresi6n de que la cuant!a no es el-
factor decisivo en este aspecto. 
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Los ejemplos básicos de crédito a largo -
plazo, desde el punto de vista activo son 

operaciones de hipotecas; crédito de ha-
bilitaci6n y av!o y refaccionario y algu
nas modalidades de fideicomiso de garan-

t!a inmobiliaria. 

Se entiende por operaciones activas aque
llas que efectaa el Banco al otorgar cré
dito a terceras personas ya sea f!sicas o 

morales, Constituyéndose en acreedor de -
dichas personas a quienes se los propor-
ciona. 

Desde el punto de vista contable, son 
aquellas que los bancos registran en su -
activo. 

Por operaciones pasivas se entiende que -
son aquellas que realiza un banco para -
allegarse dinero, esencialmente del públ,i 
co en general, por lo que se convierte en 
deudor de las personas que se lo facili-
tan. En otras palabras, se trata de los -
recursos con los que trabaja la Institu-
ci6n de CrMito. 

Desde el punto de vista contable, son 
aquellas que un banco registra en su pas.!, 
va. 

De los dos párrafos anteriores se deduce
que el Banco realiza la funci6n de inter
mediaci6n, al recibir por una parte los -



19 

recursos que capta del pdblico, ponién--

dolo en condiciones de producir mediante

el otorgamiento de créditos. 
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4. Imoortancia en el Desarrollo Econ6mico del Pais. 

En la ~poca actual el crédito ha alcanzado -
tal importancia que se considera indispensa-
ble para la actividad econ6mica en general;se 
puede decir, que gracias a este elemento es y 
ha sido posible el constante desarrollo de tQ 
dos los sectores que intervienen en la expan
si6n econ6mica de un pa!s, dado que cualquier 
sector empresarial, sin la obtenci6n de recur 
sos que les proporciona el crédito, dificil-
mente lograr!an sus objetivos. 

A través del crédito se logra el aumento de -
las riquezas ya eKistentes, siempre y cuando
su uso sea encauzado en forma adecuada, ya 
que de no ser as! también puede contribuir al 
desplome econ6mico de su poseedor; asimismo, 
en el plano internacional, también se puede -
ver su influencia, ya que por medio de crédi
tos entre pa!ses se logra el avance de la 
econom!a mundial. 

Por otra parte, se puede afirmar sin temor a
equivocarse, que el crédito abriga una impor
tancia tan grande, que se le puede considerar 
como el veh!culo más eficaz para distribuir -
el mejoramiento econ6mico tanto más bajo de • 
un estrato social como de una naci6n; creando 
en su trayecto además de bienestar fuentes de 
trabajo. 
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Asimismo, el crédito también puede originar -

un fuerte desequilibrio económico al acredita 

do, si este no le da un destino adecuado o no 

presta la atenci6n necesaria a su manejo. 

·-1 
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CAPITULO II 

B. CREDITOS QUE OTORGA LA BANCA. 

Dentro del activo de las Instituciones de Ban
ca Maltiple, el rengl6n que reviste primordial 

importancia sin duda alguna es el de la "cart~ 

ra de crédito"; pués básicamente es donde está 

canalizada la mayor parte de los recursos cap

tados, en proporci6n con otros renglones; moti 

vo por el cual las Instituciones deben tener-

pol!ticas de crédito adecuadas, para lograr la 

suficiente seguridad y liquidez en lps crédi-

tos y en consecuencia buena productividad en -

los mismos, lo cual viene a repercutir en gran 
proporci6n en la solidéz econ6rnica de dichas -

Instituciones~ 

Es menester aclarar que los Bancos Maltiples -

reunen todas las operaciones de la Banca Espe

cializada; dentro de las que se encuentran 

como es 16gico, las operaciones crediticias, -

motivo por el cual la cartera de crédito en la 
nueva figura bancaria es doblemente importante 

dado que ahora un Multibanco reune todos los -

tipos de crédito, mismos que pueden otorgar a
diferentes plazos pero dentro del l!.mite máxi~ 

mo de 20 años que establece la Ley General de

Instituciones de Crédito y Organizaciones Auxi 

liares. 

Para el otorgamiento de los cr~ditos las Insti 
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tuciones de Banca Mültiple deberán reunir para 

su propia seguridad, los elementos de juicio -
necesarios que les permita tomar una decisi6n

adecuada sobre una solicitud de crédito; con-

tal motivo, la Comisi6n Nancional Bancaria .Y -

de Seguros daterrnina que tipo de docurnentaci6n 

e informaci6n deberán recabar, tanto para el -

otorgamiento corno durante la vigencia de crédi 

tos o préstamos de cualquier naturaleza, con o 
sin garant!a real, asi corno los requisitos que 

dicha documentaci6n deba reunir y la frecuen-
cia con que deberá recabarse (Artículo 94-Bis-

4 de la Ley General de Instituciones de Crédi

to y Organizaciones Auxiliares). 

Los documentos e informes que normalmente se-

piden al solicitante de crédito son los si -~ 

guientes: 

l. Estado de Posici6n Financiera 

2. Estado de Resultados 

3. Referencias comerciales (experiencia del --
solicitante con otras empresas comerciales) 

4. Flujo de efectivo o caja. 

5. Estado de cambios de Situaci6n Financiera. 
6. Verificaci6n de propiedades en el Registro

Pablico de la Propiedad, asi como la Certi

ficaci6n de la liberaci6n de gravamen. 

Además la Instituci6n deberá recabar las escri 

turas de propiedad de inmuebles, cuando se --
otorgen créditos con garant!as reales y las -

escrituras constitutivas con sus respectivas -
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reformas y poderes en el caso de personas mor~ 

les, para estar en posibilidad de catalogar la 

solicitud de crédito y evaluar la viabilidad -

del mismo. 

Por otra parte, la Ley General de Institucio-
nes de Crédito y Organizaciones Auxiliares, se 
encarga de definir perfectamente los linearnie~ 

tos que se deben seguir en las operaciones cr~ 

diticias; misma que entre otras cosas nos dice 
que "Las sociedades que disfruten de concesi6n 

para el ejercicio de la Banca Maltiple, po--

drán realizar entre otras operaciones, las de
efectuar descuentos y otorgar préstamos o cré

ditos; y que con base en créditos concedidos, 

pueden asumir obligaciones por cuenta de terc~ 

ros a través del otorgamiento de aceptaciones, 
endoso aval de titules de crédito, as! como de 

" la expedici6n de cartas de crédito (Articulo--

46 Bis 1 Fracciones V y VI) . 

En virtud del párrafo anterior, la Secretaría
de Hacienda y Crédito Ptlblico ha propuesto del
Banco de México y oyendo la opinión de la Co
misión Nacional Bancaria y de Seguros, podrá-
establecer mediante disposiciones de carácter

general, caracter!sticas especiales de dichas
operaciones, con el fin de alcanzar los objeti 
vos de seguridad, de diversificaci6n de ries-
gos, de acceso al pablico a los beneficios de

la intermediaci6n en el crédito, de adecuada -
liquidez y de canalizaci6n de recursos a acti
vidades prioritarias. (Articulo 46 Bis 5). 
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Asimismo, continúa la Ley diciendo que para el 

otorgamiento· de los cr~ditos se pondrá aten--

ci6n preferentemente al estudio de viabilidad

econ6mica de los proyectos de inversi6n respe~ 

tivos, de los plazos para su recuperaci6n, de

las relaciones que guarden entre s! los dife-

rentes conceptos de los estados financieros de 

los créditos y de la calificaci6n administra-

tiva y moral de estos, todo esto sin perjuicio 
de considerar las garantías que en su caso re

sulten necesarias. 

Por lo que toca a los montos, plazos, regíme-
nes de amortizaci6n y períodos de gracia; deb~ 

rán tener adecuada relaci6n con la naturaleza

de dichos proyectos y con la situaci6n cuya 

observancia por parte de las instituciones, 

será vigilada por la Comisi6n Nacional Banca-

ria y de Seguros, a fin de aplicar en su caso

las sanciones correspondientes que establece -

la propia Ley. (Art!culo 46 Bis 2 Fracci6n VI
y At!culo 149). 

Después de haber visto a grandes rasgos el tr! 
tamiento de los cr~ditos en general que propoE 

cionan los Bancos Maltiples a continuaci6n se

explÍca en que consiste cada uno de los princ! 
pales tipos de cr~dito, que pueden otorgar las 

instituciones mencionadas, n6 sin antes hacer

notar que la explicaci6n será lo que en lo peE 
sonal d€ mayor importancia. 

Antes de iniciar los comentarios sobre cada --
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uno de los tipos de crédito, es importante 

señalar que aún cuando en el desarrollo de 

este trabajo se mencionará articulas o concep

tos que en la Ley General de Instituciones de

Crédito y Organizaciones Auxiliares correspon

dan a la reglamentación de la Banca Especiali

zada, estos también se consideran de aplica -

ci6n para las Instituciones de Banca Múltiple

en virtud de que dicha reglamentaci6n no es -

aplicable a la nueva figura bancaria, jur!dic~ 

mente en la práctica se sigue considerando; en 

vista de que el Capitulo correspondiente a la

Multibanca carece de determinadas especifica-

cienes. 
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l. DESCUENTOS. 

1.1 Concepto: 

Es la operaci6n a través de la cual las 
Instituciones de Banca M~ltiple ofrecen a
su clientela financiamiento de sus letras
de cambio o pagarés por cobrar, convirtié~ 
los de inmediato en efectivo, con lo que -

acelera la rotaci6n del activo circulante
del propio cliente. 

RatU Cervantes Ahumada en su obra "Títulos 

y 9peraciones de Crédito"' dice que el -

descuento es una operaci6n de crédito que, 
en esencia, consiste en la adquisici6n por 
parte del descontador de un crédito a car

go de un tercero, de que es titular el de~ 
contatario, mediante el pago al contado 
del importe del crédito, menos la tasa de

descuento. 

Existen varios conceptos de este tipo de -
operaciones, pero todas ellas, aan cuando
se utilicen diferentes términos, se llega

ª una misma conclusi6n o sea que el acred! 
tado obtiene el pago anticipado de un doc~ 

mento a su favor, mediante el endoso del -
mismo, en propiedad de la Instituci6n de -
Cr~dito, debiendo estar dicho documento a
cargo de una tercera persona y cuyo venci

miento será posterior a la fecha de des -
cuento. 
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1.2 Clasificaci6n del Descuento. 

En la práctica bancaria se han detectado diveE 
sos tipos de descuento documentado que, por su 

naturaleza se les denomina como: 

a~. Descuento Mercantil 
b) . Descuento No Mercantil 

c). Descuento Mercantil Simulado. 

a). El Descuento Mercantil.-Es el que se conoce --
. ünicarnente con documentos provenientes de la -

compraventa de mercancías entre comerciantes,
operaci6n que las instituciones de crédito con 

sideran más recomendable, en vista de que los

t!tulos de crédito que se originan por este -
medio, se presume son autoliquidables; ya que
el comprador (girador) a su vez revenderá los
art!culos adquiridos, pudiendo as! liquidar -

sus obligaciones con los productos obtenidos,
y en consecuencia la instituci6n de crédito no 
tendrá mayor problema para recuperar el crédi
to. 

b). El Descuento No Mercantil.- Es el que efectaan 

las instituciones con títulos de crédito prov~ 
nientes tambi~n de la compraventa de mercancías 

pero ·entre .comerciantes y particulares; es 
decir, las ventas en abonos, operaci6n que no
es muy recomendable dado que la aceptaci6n de

los descuentos es efectuada por un particular
que adquiere algan articulo para su consumo, -
por lo que obviamente, en este caso no se gen~ 
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ran utilidades, y asi para solventar sus obli

gaciones, tiene que recurrir a fuentes descon~ 
cidas, y en consecuencia la instituci6n puede

tener ciertos problemas para hacer el cobro -

correspondiente. 

c). El Descuento Mercantil Simulado.- Se origina -
cuando se reciben en descuento de documentos

que no son consecuencia de una operaci6n real
de comercio, siendo ésta simulada, esto es que 
el girado presta su firma al girador para que

éste pueda obtener crédito descontado dichos-
documentos y cuyo efecto puede ser peor que el 

descuento no mercantil, ya que en este Gltimo

caso, por lo menos se sabe que el aceptante -
tiene el bien adquirido, por haberse originado 
el documento en una operaci6n de compraventa,
que además tratándose de letras de cambio, és

tas se pueden cobrar en v1a de regreso, lo 
cual no se lograría en el descuento mercantil
simulado, en caso de que el cedente no tuviera 

recursos. 

1.3 Plazo del Crédito: 

La Ley General de Instituciones de Crédito y -

Organizaciones Auxiliares, estipula de manera
general en el cap!tulo referente a la Banca 
MGltiple, en el Articulo 46 Bis-2 Fracci6n -
VIII que el plazo de las operaciones activas y 

pasivas no podrá exceder d3 veinte años, sea -
cual fuere la forma de documentar las mismas. 
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Sin embargo en la práctica bancaria la opera-

ci6n de descuento se efectGa en un plazo no -
mayor de 180 dias mismo que está contemplado -

en la Ley antes citada en el Capitulo referen

te a la Banca Especializada en su articulo 10-

Fracci6n III, en cual señala que podrán efect~ 

ar descuentos reembolsables a plazo que no exce 

da de 180 dias. 

Por lo tanto corno la legislaci6n bancaria no -

lo contempla espec!ficarnente en el Capitulo de 

Banca Mdltiple, es aplicable lo establecido en 

Banca Especializada. 

1.4 Garantias: 

Las Instituciones de Banca MGltiple por lo Ge

neral otorgan descuentos a clientes a quienes

previarnente les ha autorizado una linea de cr~ 
dita a corto plazo, se conceden sin garant!a-
real, por lo que su autorizaci6n se basará Gni 

camente en el análisis del solicitante, en 

cuanto a su solvencia moral y econ6mica, su ca 

pacidad de pago, su arraigo en la localidad, -

sus antecedentes con otras instituciones, etc. 

además de hacer una evaluaci6n sobre la cali-

dad del otorgamiento administraci6n y recuper~ 
ci6n de las cuentas por cobrar del propio 

cliente con la cual la instituci6n acreedora 

tiene mayor seguridad sobre la recuperación 
del cr~dito. 
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1.5 Intereses y Comisiones: 

Las Instituciones de Banca Múltiple tienen 

como política general y en especial en la~ op~ 

cienes de descuento, cobrar los intereses por

anticipado, as! como una comisi6n ádicional -

por el control, manejo administrativo y cobra~ 

za posterior de los documentos, que bien pue-

den ser locales o foráneos, abonando en su --

cuenta de cheques del cedente un importe neto. 

En.lo que se refiere a la aplicaci6n de tasas

de interés, el Banco de México, informa mensuaJ 

mente y en algunos casos en per!odos inferi2 

res a un mes, el porcentaje a aplicar de acue~ 

do al costo porcentual promedio de captaci6n -

vigente, al cual la intituci6n adicionará un -
determinado nGmero de puntos de acuerdo a su -

pol!tica de crédito y para el cobro de comisi~ 
nes la instituci6n aplicará el porcentaje que

ª ella le convenga de acuerdo también, a su -
pol!tica de crédito. 

1.6 Renovaciones: 

La Ley General de Instituciones de Crédito y -

Organizaciones Auxiliares, considera que un -

crédito es renovado cuando se prorroga su pago 

o cuando se liquida con el producto de otro -
crédito, aún cuando se haya efectuado la liqu_i 

ci6n en efectivo, estableciéndo tainbié~ que en 
el caso de los descuentos, los bancos múlti~-
ples podrán renovarlas una o más veces, siem-

pre y cuando los documentos tomados en descuen.-
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to sean sustituidos por otros al vencimiento 

de los créditos renovados. (Articulo 46 Bis-4 

Inciso a). 

1.7 Disposiciones Legales: 

Aan cuando estos créditos están muy generaliz~ 

dos y revisten gran importancia dentro de la -
Banca, la Ley General de Titulos y Operaciones 

de Crédito anicamente reglamenta el descuento

de créditos en libros (Articulo 288 a 290); -

operaciones de las cuales no se ocupa la Multi 

banca en la práctica, enfocando parte de sus -

recursos exclusivamente al descuento de titu-

los de crédito, siendo estos letras de cambio

º pagarés: motivo por el cual no se mencionará 
más dichos descuentos de crédito en libros. 
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2. Préstamos Quirografarios. 

2.1 Concepto: 

Es la operación de crédito cuyo otorgamiento-

se basa fundamentalmente en la solvencia moral 

y económicamente del sujeto de crédito, en vi! 
ta de que el pago se garantizará únicamente 

con la aceptación del pagaré que documente la

operación. 

Este tipo de préstamos proporciona a la clien 

tela de la Multibanca, el medio para obtener -

disponibilidad de efectivo, para cubrir gastos 

o hacer inversiones eventuales o temporales de 

naturaleza circulante; ya que para cubrir nec~ 

sidades permanentes de capital de trabajo, el

solicitante requerirá de otro tipo de crédito
con diferentes condiciones de otorgamiento. 

2.2 Plazo del Crédito: 

Al igual que la operación de descuento los 

préstamos quirografarios, su plazo esta fijado 

por la legislación bancaria de manera general
en el Capitulo de Banca Mdltiple en su artícu

lo 46 Bis Fracción VIII, el cual dice que el -

plazo de las operaciones ac~ivas y pasivas no
podrá exceder de veinte años, sea cual fuere -
la forma de documentar los mismos. 

En la práctica bancaria existe similitud a la 
operación de descuento ya que los préstamos -
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quirografarios se efectúan en un plazo no ma -

yor de 180 dias, mismos que esta contemplado -

en el Capitulo referente a la Banca Especiali

zada en su Articulo 10 Fracci6n III, el cual -

señala que se podrán otorgar préstamos reemb9l 

sables a plazo que no e;cceda de 180 dias. 

Por lo tanto, como la legislaci6n bancaria lo

contempla de manera general, en el Capitulo r~ 

ferente a Banca Múltiple también es aplicable

lo establecido en el Capitulo de la Banca Esp~ 

cializada. 

2.3 Garantias: 

Este tipo de préstamos carecen de garantía· 

real, motivo por el que para concederlos la 

instituci6n debe cerciorarse de la suficiente

liquidez del acreditado, para lo cual, al 

igual que en los descuentos, efectuará una eva 

luaci6n de la solvencia moral y econ6mica, su

capacidad de pago, sus antecedentes de crédito 

su experiencia en el negocio que maneja, etc. 

con el objeto de reunir los suficientes eleme~ 

tos de juicio, que permiten a la instituci6n-

tener la certeza de que la capacidad de pa -

go de su acreditado es buena y asi convencerse 

de que como garantia del préstamo, s6lo se re

quieren de la firma del deudor. 

Con el fin de obtener mayor seguridad en la re 

cuperaci6n del crédito, es práctica general en 

la Multibanca, exigir a sus clientes acredita

dos una segunda firma o aval que garantice con 
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más amplitud el cobro respectivo en este casa

se hace notar que el avalista no suple la cap~ 

cidad de pago, sino que sirve únicamente como

apoyo a la firma del solicitante, lo cual vie

ne a dar mayor fuerza a la garantía. 

2.4 Intereses y Comisiones: 

En este tipo de operaciones los intereses pue

den cobrarse por anticipado o se conviene con

el cliente a cubrirlos mensualmente o al ven

cimiento de la operaci6n, liquidando además el 

principal. 

Cabe hacer notar que en esta operaci6n la Ins

ti tuci6n no aplica comisi6n adicional por el -

control y manejo de los documentos como sucede 

en la operaci6n de descuento, toda vez que el

préstamo quirografario esta respaldado por un

s6lo pagaré. 

Respecto a la tasa de interés aplicable al 

igual que en el punto anterior y en los subse

cuentes, la tasa de interés será fijada por el 

Banco de México, mensualmente o bien en perio

dos inferiores a un mes, denominándole a dicho 

interés, Costo Porcentual Promedio de Capta -

ci6n, el cual lainstituci6n adicionará un de-

terminado namero de puntos de acuerdo a su 

pol!tica de crédito, obteniendo as! la tasa de 
interés aplicable. 
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2.5 Renovaciones: 

La Ley General de Instituciones de Crédito y -

Organizaciones Auxiliares estipula en su Arti

culo 46 Bis 4 Inciso a, en resumen que un cré

dito se considera renovado cuando se liquida ·

con el producto de otro crédito, aún cuando se 

haga aparecer la liquidaci6n en efectivo: es -

tableciendo también que en el caso de otorgar

prés tamos los bancos múltiples podrán renovar

los una o m4s veces, siempre y cuando los docu 

mentes sean sustituidos por otros al vencimien 

to de los acréditados. 

Además la citada Ley en su Articulo 46 Bis 4 -

Inciso c, III párrafo indica que no considera

renovado el uso de un crédito quirografario, -

cuando su monto, adicionado al resto de su pa

sivo exigible del deudor, no sea mayor del 50% 

de su activo circulante, deduciendo de éste -

los bienes dados en garant!a comprendidos en -

este activo y restado del pasivo un importe -

igual al del valor de dichos bienes. Para los

efectos de este Articulo, se entenderá por 
activo circulante las existencias en caja ban

cos, mercanc!as y saldos de cuentas por cobrar 

que provengan de ventas de mercancías a no más 

~ 180 d!as. Para comprobar lo dispuesto en -

este parrafo los bancos deberán exigir el últ! 

mo balance del deudor a la fecha en que se so
licite la renovaci6n, cuando esta operaci6n 

sea superior a la cantidad que determine la -

Comisi6n Nacional Bancaria y de Seguros. 
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3. Préstamo con Colateral. 

3.1 Concepto: 

Los préstamos con colateral en particular son
el mismo tipo de préstamos quirografarios, pe
ro que se operan con una garant!a adicional de 
documentos colaterales, entendiéndose por col~ 
teral la aceptaci6n de letras de cambio o pag~ 
rés provenientes de compraventa de mercanc.1as
o de efectos comerciales. 

Los préstamos con colateral en realidad vienen 
a constitu!r un financiamiento a la cartera -
del acreditado motivo por el cual también se -
podr!a considerar como una variante de los des 
cuentos ya que el crédito que se otorga es en
relaci6n al monto que amparan los documentos -
dados en garant!a colateral. 

Por lo que esta modalidad consiste en que el -
préstamo se garantiza con documentos propiedad 
del cliente, provenientes de operaciones de -
compraventa de mercanc!as efectivamente reali
zadas que la instituci6n recibe como colateral 
y puede cobrarlos y aplicarlos al recibir la -
instituci6n los documentos que garantizan el -
préstamo y con objeto de ejerce~ un control 
sobre los mismos se procede a su registro en -
cuentas de orden. 
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3.2 Plazo del Crddito: 

La Ley de Instituciones de Crddito y Organiza
ciones Auxiliares estipula de manera general -
en el Capitulo referente a la Banca Mdltiple,
en su Art!culo 46-Bis 2 fracci6n VIII, que el 
plazo de las operaciones activas y pasivas no

podr4 exceder de veinte años sea cual fuere la 
forma de documentar los mismos. 

Sin embargo en la práctica bancaria estas ope

raciones se realizan a un plazo no mayor de --
180 dlas, mismo que esta contemplado en la Ley 
antes citada en el Capitulo referente a la -
Banca Especializada, concretamente en el Arti
culo 10 Fracci6n III, el cual señala que se 
podran efectuar operaciones reembolsables a 
pla·zo que no exceda de 180 d1as. 

Por lo tanto y al igual que en los puntos ant~ 
riores la legislaci6n bancaria no lo contempla 
espec!ficamente en el Cap!tulo a Banca Mdlti-

ple por lo que es aplicable lo establecido en
el Capitulo de Banca Especializada. 

3.3 Intereses y Comisiones: 

Dada la similitud con que operan estos crddi-
tos con los antes citados, los intereses se -
cobran por anticipado, entregandp as! al acre
ditado un importe neto, .la pequeña variante -
que puede existir en este tipo de crdditos es
que en caso de no liquidar el adeudo, los docu 
mentas que recibe la instituci6n como colate--
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ral puede cobrarlos y aplicarlos a su favor -
para el pago del adeudo. 

Referente a la tasa de interés aplicable prim~ 
ramente de manera general al Banco de México -
informa mensualmente y en ocaciones en per!o-
dos inferiores a un mes del Costo Porcentual -
Promedio de Captación, mismo que es tornado por 
las Instituciones de Banca Mdltiple como base
para adicionar un determinado n1lmero de puntos 
de acuerdo a su pol!tica, que d4 como resulta
do a la tasa de intéres aplicable. 

3.4 Renovaciones: 

La Ley General de Instituciones de Crédito y -
Organizaciones Auxiliares estipula que un cré
dito se considera renovado cuando se prorroga
su pago o cuando se liquide con el producto de 
otro crédito aan cuando se haga aparecer la -
liquidacion en efectivo; estableciendo también 
que en el caso de otorgar préstamos los Bancos 
Maltiples podrán renovarlos· una o rn4s veces -
siempre y cuando los documentos sean sustitui
dos por otros al vencimiento de los créditos. 

(Articulo 46-Bis 4 Inciso a.). 

4. Préstamos Prendarios. 

4.1 Concepto: 

Lo3 préstamos prendarios consisten en que las
Instituciones de Banca MGltiple proporcionan -
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al solicitante de crédito, un financiamiento -

equivalente al 70% del valor comercial, de mef 
canc!as o valores mobiliarios, que el cliente
entrega a la institución corno prenda o garan-

t!a. 

Este tipo de préstamos permiten al acreditado

la adquisición , sobre todo cuando estos se -
producen en forma estacional ; ? bien permi te11 
pignorar sus inventarios en existencia, a fin
de contar con efectivo y poder as! agilisar la 

rotación de su activo circulante o cubrir nece 

sidades urgentes de tesorer!a. 

4.2 Plazo del Crédito. 

La Ley General de Instituciones de Crédito y -

Organizaciones Auxiliares, estipula de manera

general en el Capitulo referente a la Banca 

Maltiple, en su Articulo 46-Bis 2 Fracción 
VIII, que el plazo de operaciones activas y p~ 
sivas no podrá exceder de veinte años, sea 
cual fuere la forma de documentar las mismas. 

Sin embargo en la práctica bancaria estas ope
raciones se realizan e un plazo no mayor de --
180 d!as, mismo que esta contemplado en la Ley 
antes citada en el Capitulo referente a la 
Banca Especializada, concretamente en el Artí

culo. 10 fracción III, el cual señala que se 
podr4n efectuar operaciones reembolsables a -
plazo que no exceda de 180 d!as. 
Por lo tanto como legislaci6n bancaria no lo -



41 

contempla espec!ficamente en el Capítulo refe
rente a Ban~a Múltiple, es aplicable lo esta-
blecido en Banca Especializada. 

4.3 Garant!as: 

Para este tipo de préstamos comunmente las ga

rant!as son reales ya que el otorgarse un pré~ 
tamo prendario el acreditato deberá suscribir
un pagaré a favor de la instituci6n, mismo que 
además va aunado a un contrato de prenda, for

mando as! un solo documento en el que se hará
la descripción de la prenda correspondiente, -
la cual cuando consista en t!tulos de crédito, 

.estos deberán ser endosados a favor de la ins

tituci6n. 

En virtud de que éste tipo de préstamos esta-

considerado a corto plazo, descansa como en -
los anteriores casos, en la evaluación de la-
solvencia moral y económica del sujeto de cré
dito, pero además en las cracter!sticas de la
prenda en cuanto a su facilidad de realizaci6n 

mercado, precio, etc, as! como el depositario
y condiciones del lugar donde se deposíte la -
prenda. 

Las Instituciones de Banca M6ltiple realizan -
una evaluación de la prenda de acuerdo a lo -

siguiente: 

a). Que los bienes sean de fácil realización y 
no perecederos. 
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b). Que la prenda se encuentre depositada en -

almacenes de concesión federal de reconoci 

da solvencia, tanto moral como económica,
cuyas bodegas sean propias e habilitadas y 

que estén en perfectas condiciones. 

Cabe aclarar que en casos especiales las Inst! 
tuciones de Banca MGltiple pueden recibir cer

tificados dep6sito no expedidos por almacenes
de concesión federal, en cuyo caso los deposi
tarios deben reunir amplia solvencia moral y -
econ6mica 

Generalmente los bienes recibidos en garant!a
prendaria se depositan en almacenes generales
de dep6sito, en bodegas propiedad de la misma
instituci6n, en bodegas alquiladas por la ins

titución en bodegas cuyos propietarios se con
vierten en depositarios y en bodegas donde el

propietario es el propio deudor. 

c). Que el plazo del préstamo no sea mayor al

de del certificado de dep6sito. 

d). Que el financiamiento no sea mayor al 
valor de la prenda. 

e). Si la prenda son acciones, éstas deberán 
estar cotizadas en la Bolsa de Valores y -

el préstamo se sujetará a la estabilidad -

de su cotización; al prestigio de la empr~ 
sa. 
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;). Si la garant1a son documentos colaterales, -
éstos deberán estar endosados a favor de la -
institución y su vencimiento no deberá ser 
posterior al del pagaré correspondiente. 

4.4 Intereses y Comisiones: 

Los intereses que causa este tipo de crédito
pueden cobrarse por anticipado o pactarse que 
la liquidación sea mensual o al vencimiento -
del documento, situaci6n que permita al acre
ditado tomar una decisi6n acorde con sus nece 

sidades. 

Es menester señalar que la tasa de interés 
aplicable primeramente de manera general, el
Banco de México informa mensualmente y en oc~ 
sienes en periodos inferiores a un mes del -
Costo Porcentual Promedio de Captaci6n, mismo 
que es tomado por las Instituciones de Banca
MGltiple como base por adicionar un deterrnin~ 
do ntlmero de puntos, de acuerdo a su pol!tica 
crediticia que da como resultado la tasa de -
interés aplicable. 

4.5 Disposiciones Legales. 

La Ley General de Instituciones de Crédito y
Organizaciones Auxiliares establece en el Ar

ticulo 28 Fracción VI el porcentaje del 70% -
que servir& de base para el otorgamiento del
pr!stamo mismo, que podr4 ser mayor si se tr~ 
ta de préstamos para la adquisici6n de bienes 
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de consumo duradero o de créditos pignorati-
cios sobre productos agricolas para el cual -
habrá de ajustarse a lo que disponga el Banco 
de México. 

La prenda sobre los bienes o valores dados en 
garantia se considerarán seg6n el Articulo 
III de la Ley General de Instituciones de Cr! 
dito y Organizaciones Auxiliares, en la forma 
prevista por la Ley General de Titules y Ope
raciones de Crédito, para lo cual bastará que 
se consignen en el documento correspondiente, 
los datos necesarios que identifiquen los bie 

nes dados en garantía. 

Para dar mayor agilidad a la operaci6n, es- -
coman que se opere a base de la negociaci6n -
de Certificados de Dep6sito y Bonos de Prenda 
desligándose la instituci6n de crédito de la
custodia de la garantia al quedar ésta bajo -
la responsabilidad de un Almacén General de
Dep6si to, o bien la operaci6n se realiza con
apego a las modalidades de la prenda en mate
ria de comercio establecidas por la Ley Gene
ral de Titulas y Operaciones de Crédito en su 
Articulo 334, Fracciones I a la VI que son: 

l. Por la entrega al acreedor de los bienes
º t!tulos de crédito, si éstos son al.por 
tador. 

11. Por el endoso del titulo de crédito en fa 
vor del acreedor, si se trata de t!tulos-
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nominativos y por este mismo endoso y la 
correspondiente anotaci6n"en:el registro 
respectivo. 

III. Por la entrega al acreedor del titulo o
del documento en que el crédito conste,
cuando el titulo o cr~dito materia de la 
prenda no sea negociable, con inscrip -
c"i6n del grav4men en el° registro de emi
si6n del t!tulo o con notif icaci6n hecha 
al deudor, segün se trate de t!tulos o -
créditos respecto de los cuales se exija 
o no tal registro. 

IV. Por el dep6sito de los bienes o t!tulos, 
si estos son al portador, en.poder de un 
tercero que las partes hayan designado y 
a disposici6n del acreedor. 

v. Por el dep6sito de los bienes, a dispos! 
ci6n del acreedor, en locales cuyas lla
ves quedan en poder de éste aan cuando -
tales locales sean de la propiedad o se
encuen tren dentro del establecimiento -
deudor. 

VI. Por la entrega o endoso del titulo repr! 
sentativo de los bienes objeto del con -
trato o por la emisi6n o el endoso del -
bono de prenda relativo. 



S. Creditos Simples y Cr~ditos en Cuenta 

Corriente. 

5.1 Concepto: 
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Adn cuando la Ley General de Instituciones de 
Crédito y Organizaciones Auxiliares y el Cat! 
logo de Cuentas editado por la Comisión Naci2 
nal Bancaria y de Seguros tratan en conjunto
estos créditos, podría pensarse que se refie
ren a una misma operaci6n, sin embargo se tra 
ta de dos financiamientos diferentes, cuyos -
conceptos a continuación lo indican: 

a). El crédito Simple.- Es aquel que se respalda
en la celebración de un contrato de apertura
de crédito en el que se fija determinada can
tidad y el acreditato puede hacer disposicio
nes hasta agotarlo en el plazo estipulado en
el contrato. Pueden existir abonos de parte-
del deudor, pero estos no pueden ser objeto -
de nuevas disposiciones. 

b). El crédito en Cuenta Corriente.- Es áquel que 
se respalda mediante la celebración de un con 
trato de apertura de cr4dito, con base en el
cual el acreditado hace disposiciones de acu
erdo con sus necesidades de financiamiento, -
estableci~ndose una verdadera cuenta corrien
te en-~lque existen remesas recíprocas de las 
partes, pudiendo disponer del saldo dentro de 
la vigencia del contrato. 
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La variante que existe en este tipo de crédi
to esta en la forma de disposici6n: 

Crédito Simple 

Crédito en Cuenta 
Corriente. 

No puede disponer de 
cantidades abonadas
en pago del crédito. 

Si puede volver a di! 
poner del saldo de -
acuerdo a los abonos
que haya realizado. 

En general los créditos simples y créditos en 
cuenta corriente son otorgados a sujetos de-
crédito que tienen necesidad de financiamien
to para reforzar uno o varios renglones de su 
balance, pero por desconocer el momento preci 
so y las cantidades que necesitar& para tal -
f!n, o que aan ·conociendo dichos factores és
tos son espaciados, recurre a este tipo de 
créditos con el objeto de tener la seguridad
de contar con efectivo en el momento deseado. 

5.2 Contrataci6n: 

Cuando la Instituci6n de Banca Maltiple auto
riza la operaci6n de crédito ésta se perfecc! 
ona a través de contrato de apertura de crédi 
to, donde se expresarán los derechos y oblig! 
ciones de ambas partes, adem4s de establecer
se que por cada disposici6n que haga el acre
ditado, se suscribirán pagarés con cargo a 



dicho contrato y pactándose· intereses por 
cada disposici6n realizada. 
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Cabe aclarar que en dicho contrato no se esti 
pula el fin específico, sin embargo se con -

signará el l!mite del financiamiento. 

5.3 Plazo del Crédito: 

El plazo del Crédito Simple o Crédito en Cuen 

ta Corriente, es el mismo que se aplica a to
dos los préstamos quirografarios en cada una
de las instituciones que tienen facultad para 
realizarlas, que a su vez están estipulados -
en el At!culo 46 Bis 2 Fracci6n VIII ,· indi-
cando que dicho plazo de las operaciones acti 
vas y pasivas no podrá exceder de veinte años 
sea cual fuere la forma de documentar los mis 
mas. 

Por lo que toca a la fecha para liquidar las
disposiciones de que haga uso el cliente, 
desde luego debe quedar establecida en el cog 
tratoi pero en caso contrario, la Ley General 
de T!tulos y Operaciones de Crédito, en su -
Articulo 300 establece que "Cuando las partes 
no fijen plazos para la devoluci6n de las su
mas de que pueden disponer el acreditado, o -
para que el mismo reintegre las que por cuen
ta suya pague el acreditant.e de acuerdo con -
el contrato, se entenderá que la restituci6n
debe hacerse al expirar el término señalado -
para el uso del crédito, o en su defecto den-
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tro del mes que siga a la extinci6n de este -
Qltimo, siguiendo el mismo camino para el pa
go de los intereses, comisiones y otros gas-
tos que se originen. 

5.4 Garantías: 

Dada la flexibilidad del destino de los crédi 
tos, el acreditante, aparte de cersiorarse en 
lo posible de que efectivamente se justifica
Y que ser! bien empleado el crédito, hará una 
evaluaci6n de la liquidez, la capacidad de p~ 
go y la moralidad, etc. del acreditado aparte 
de la garant!a que se pacte, misma que puede
ser personal o real, con colateral de docume~ 
tos, prendaria y hasta hipotecaria, sin impoE 
tar el plazo concedido. 

La Ley General de Títulos y Operaciones de -
Crédito en su Articulo 298 dice que "La aper
tura del crédito simple o crédito en cuenta -
corriente puede ser pactado con garant!a per
sonal o real1 que la garant!a se entender! -
extendida, salvo pacto en contrario a las can 
tidades de que el acreditado haga uso dentro
de los limites de crédito~ 

5.5 Disposiciones Legales: 

El Articulo 291 de la Ley General de T1tulos
y Operaciones de Créditor contempla la apert~ 
ra del crédito el.cual consiste en que el 
acreditante se obliga a poner una suma de --
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dine o a disposición del acreditado, o a con
trae por cuenta de éste una obligación, para 

que 1 mismo haga uso del crédito concedido-
en 1 forma y en los términos y condiciones -
conv nidas quedando obligado el acreditado a

rest tuir al acreditante las sumas de que di! 
pong , o a cubrir oportunamente el importe de 
la o ligación que contrajo, y en todo caso a
paga le los intereses, prestaciones, gastos y 

comi iones que se estipulen. 

Como se puede observar; la apertura del cré
dito no solo consiste en proporcionar dinero 
al a reditado, sino que la institución tam-

bién puede contraer alguna obligación por -
cuen a de su cliente; al respecto el párrafo 
prim ro del Artículo 297 de la misma Ley, -
dice que salvo convenio en contrario, siempre 
que n virtud de una apertura de crédito el-
acre itante se obliga a aceptar u otorgar le
tras , a suscribir pagarés, a prestar su aval 
o en general a aparecer como endosante o sig
nata io de un título, por cuenta del acredit! 
do é te quedará obligado a constitu!r en po-
der el acreditado la provisión de fondos su
fici ntes, a más tardar el dta h4bil anterior 
a la fecha en que el documento aceptado, otor 
gado o suscripto deba hacerse efectivo. 
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6. Créditos de Habilitaci6n o Avio. 

6.1 Concepto: 

Los créditos de Habilitación o Avio consisten 
en que la Instituci6n de Banca Maltiple pro-
porciona financiamiento a personas f!sicas y
morales, cuya actividad esta relacionada di-
rectamente con la producci6n': créditos que -

serán invertidos en el activo circulante, ap~ 
yando as! el ciclo productivo de la empresa. 

Por lo tanto, la Ley General de T!tulos y Op~ 
raciones de Crédito estipula en su Art!culo -
321 que "en virtud del contrato de Crédito de 
Habilitaci6n o Avio, el acreditado queda obli 
gado a invertir el importe del crédito preci
samente en la adquisici6n de materias primas
y materiales, as! como el pago de jornales, -
salarios y gastos directos de explotaci6n in
dispensables para su empresa." 

Lo antes estipulado en la citada Ley denota -
que dicho crédito tiene un f!n espec!fico 

6.2 Contrataci6n: 

Una vez autorizado el cr~dito, éste se forma
lizará con la celebración del contrato corre!. 
pondiente, donde se expresarán los derechos y 

' obligaciones de ambas partes, suscribiendose-
además pagarés con cargo al mismo contrato -
por cada disposición que haga el acreditado,-



Al respecto la Ley General de Títulos y Ope

raciones de Crédito en el Artículo 325 segu~ 

do párrafo dice: "el acreditado podrá otor-
gar a la orden del acreditante pagarés que -
representen las disposiciones efectuadas del 
crédito concedido, siempre que los vencimien 

tos no sean posteriores al del crédito ha -
ciéndose constar su origen y que revelen. las -
anotaciones del registro del crédito." 
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Por lo tanto,a fin que la instituci6n pueda-
cumplir con la obligaci6n mencionada, tiene -
el derecho de designar un interventor cuyo 

sueldo y gastos correrán a su cargo, salvo en 

contrario. El interventor vigilará que el 
acréditado destine los fondos obtenidos de 
acuerdo con lo estipulado en el contrato, as! 

como de cuidar el exacto cumplimiento de las
obligaciones contra!das. 

En el caso de que el acreditado destine los -
fondos obtenidos en objetivos diferentes a -
los pactados, será necesaria la rescisi6n del 

contrato y dar por vencida anticipadamente la 
obligaci6n y exigir el reembolso de las sumas 
que se hayan proporcionado con sus intereses. 

6.3 Plazo del crédito: 

La Ley General de Instituciones de crédito y

Organizaciones Auxiliares señala en el Art!-

culo 10 Fracci6n V que " se otorgarán présta
mos y Créditos de Habilitaci6n o Av!o a plazo 
superior de un año, ·pero que no exceda de dos 
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as! corno Refaccionarios a plazo no mayor de -

quince años dentro de los l!mites que estable 
ce la Ley. 

Es de hacer notar que lo antes expuesto co -
rre sponde a lo estipulado para la Banca Espe
cializada, sin embargo es aplicable a Banca -
Mültiple, ya que ~sta altima lo considera de
manera general en su Articulo 46 Bis 2 Frac-
ci6n VIII , estipulando que el plazo de las -
operaciones activas y pasivas no podrán exce
der de veinte años, sea cual fuere la forma -
de documentar los mismos. 

6.4 Garant!as: 

Con respecto a las garant!as, a diferencia de 
los de más créditos, en este tipo de présta-
mos siempre serán reales, sin perjuicio de -
conside~ar también la solvencia moral y econ6 
mica del acreditado, que es invariablemente -
en todos los créditos, por lo tanto, las ga-
rant!as naturales de los créditos en estudio, 
son los bienes obtenidos con las inversiones
que se efectaen as! como los frutos que se -
deriven del financiamiento sin importar que-
éstas sean pendientes, futuros o ya obtenidos 

En el Articulo 322 de Ley General de T!tulos
y Operaciones de Crédito estipula que los cr! 

ditas de Habilitaci6n o Av!o estarán garanti
zados con las materias primas y materiales a~ 
quiridos y con los frutos, productos o arte--
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factos que se obtengan con él crédito, aunque 
éstas sean futuros o pendientes. 

El Articulo II de la Ley General de Institu -

cienes de Crédito y Organizaciones Auxiliares 
en la Fracci6n XVI-Bis indica que los présta

mos y créditos de Habilitaci6n o Av!o queda-
rán garantizados con hipoteca sin perjuicio-
de las demás garantías que se establescan y -
su importe ~o exederá del porcentaje que, me

diante disposiciones de carácter general, es
tablezca la ~ecretar!a de Hacienda y Crédito
Pdblico, respecto del valor de los bienes da
dos en garant!a. 

La Instituci6n tiene la obligaci6n de cuidar
que el importe del crédito sea invertido en -

los objetos .. determinados en el contrato y -

que si se le da otro destino por negligencia
de la misma, ésta perderá sus derechos en - -
cuanto ~hacer efectivas las garant!as obteni-

das. 

6.5 Disposiciones Legales: 

La celebraci6n del Contrato de Crédito de Ha
bilitaci6n o Av!o se ajustará a la siguiente

disposici6n legal: 

La Ley General de Instituciones de Crédito Y
Organizmos Auxiliares en su Articulo 125 dis
pone las siguientes reglas especiales. 
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I. Se consignarán, según convengan a las
partes y cualquiera que sea su monto,

en escritura· püblica o er1 contrato, pri
vado, que en este último caso se fir-
mará por triplicado ante dos testigos

y se ratificará ante el Notario Públi

co, Corredor Público T!tulado, Juez de 
Primera Instancia en funciones de Not~ 
rio o ante el encargado del Registro -

Público correspondiente. 

II. Sin satisfacer más formalidades que 
las señaladas en el punto anterior, se 

podrán establecer garant!as reales so

bre bienes muebles o inmuebles, además 
de los que constituyen la garant!a pr~ 
pia de estos créditos, o sobre la uni

dad industrial, agr!cola o ganadera. 

III. Los bienes sobre los cuales se consti

tuya la prenda en su caso, podrán que
dar en poder del deudor y éste podrá .
usar y disponer de la prenda que queda 

en su poder conforme a lo que se pacte 

en el contrato. 

La Ley General de T!tulos y Operaciones de -
Crédito en su Art!culo 326 dispone lo siguie~ 
te. 

Los contratos de Habilitaci6n o Av!o: 

I. Expresarán el objeto de la operaci6n,~ 
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la duraci6n y la forma en que el bene
ficiario podrá disponer del crédito ma 

terial del contrato. 

II. Fijarán con toda precisi6n los bienes
que se afecten en garant!a y señalarán 
los demás términos y condiciones del -

contrato. 

III. Se consignará en contrato privado, que 

se firmará por triplicado ante dos te~ 

tigos conocidos y se notificará ante -

el encargado del Registro Público. 

IV. Serán inscritos en el Registro de Hip~ 
teca que corresponda segan la ubica -
ci6n de los bienes afectos en garant!a 
o en Registro de Comercio respectivo,

cuando en la garant!a no se incluya la 
de bienes inmuebles. 

Los contratos de Habilitaci6n o Av!o -
no surtirán efectos contra terceros, -
sino desde la fecha y hora de su sus-
cr ipci6n en el Registro. 
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7. Creditos Refaccionarios. 

7.1 Concepto: 

Los préstamos Refaccionarios al igual que los 
Créditos de Habilitación o Av!o, consisten en 
que las Instituciones de Banca Maltiple pro-
porcionan financiamiento a personas f 1sicas y 

morales, cuya actividad esta· relacionada di-
rectamente con la producción; con la diferen
cia de que en este caso el crédito es otor
gado para ser invertido en activos fijos que 
servirán de apoyo a la producción a medio y
largo plazo. 

Por lo tanto la Ley General de T!tulos y Ope
raciones de Crédito en su Articulo 323 esta-
blece que : "en virtud del contrato de Cré -
di to Refaccionario el acreditato queda oblig~ 
do a invertir el importe del crédito precisa
mente en la adquisición de aperos, instrumen
tos atiles, en la realización de plantaciones 
o cultivos en la compra o instalación de ma -
quinaria y en la construcci6n o realización -
de obras materiales necesarias para el fomen
to de la empresa acreditada. 

También podrá pactarse en el contrato de Cré
dito Refaccionario, que parte del importe del 
crédito se destine a cubrir las responsabili
dades fiscales que pesen sobre la empresa del 
acreditado o sobre los bienes que éste use -
con motivo de la misma, al tiempo de celebra! 
se el contrato, y que ese mismo importe se --
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aplique a pagar las deudas en que hubiere in
currido el acreditado por gastos de explota-

ci6n o por la compra de los bienes muebles o

inmuebles o de la ejecución de las obras que
antes se mencionan, siempre que los actos u -
operaciones de que procedan tales adeudos ha

yan tenido lugar dentro del año anterior a la 

fecha del contrato. 

7.2 Contratación: 

Una vez autorizado el crédito, este se forma

liza con la celebración del contrato corres-
pendiente, donde se expresarán los derechos y 

obligaciones de ambas partes, suscribiéndose
además pagarés con cargo al mismo contrato -

por cada disposición que haga el acreditado -

Al respecto la Ley General de Títulos y Oper~ 
cienes de Crédito en Artículo 325 párrafo se
gundo dice "el acreditado podrá otorgar a la

orden del acreditante pagarés que· representen 

las disposiciones efectuadas del crédito con
cedido, siempre que los vencimientos no sean

posteriores al del crédito, haciéndose cons-
tar su origen y que revelen las anotaciones -

del registro del crédito. 

Por lo tanto, a fin de que la Institución pu~ 

da cumplir con la obligaci6n mencionada, tie
ne el derecho de designar un interventor cuyo 

sueldo y gastos corran a su cargo, salvo pac
to en contrario. El interventor vigilará que
el acreditado destine los fondos obtenidos --
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de acuerdo con el contrato, asi corno de cui-

dar el exacto cumplimiento de las obligacio -
nes, contraídas. 

En el caso de que el acreditado destine los -
fondos obtenidos en fines diferentes a los -
pactados, será objeto de rescisi6n de contra

to y dar por vencida anticipadamente la obli
gaci6n y exigir el reembolso de las sumas que 
se hayan proporcionado con sus intereses. 

7.3 Plazo de Crédito 

La Ley General de Instituciones de Crédito Y= 
Organismos Auxiliares señala en el Artículo -

10 Fracci6n V que "se otorgará préstamos y -
créditos de Habilitaci6n o Avio a plazo supe

rior a un año, pero que no €!?'ceda de dos, así
como Refaccionarios a plazo no mayor de quin

ce años dentro de los límites establece la -
Ley. 

El Artículo II Fracci6n XVI párrafo 4 de la -
citada Ley dice que "no se otorgarán a plazo
mayor de quince años, debiendo pactarse el 

reembolso por amortizaci6n proporcional en -
plazos no mayores de un año cada una . Sin -
embargo, cuando la naturaleza de la inversi6n 
lo justifique podrá pactarse el aplazamiento
de las amortizaciones, de acuerdo con las re
glas generales que fije la Secretaria de Ha-
cienda y Crédito Pablico previa opini6n del -
Banco de México. 
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Cabe aclarar que los Art!culos antes comenta
dos corresponden al Capitulo de Banca Espe--
cializada, el cual es aplicable a la nueva fi 
gura de Banca Maltiple , ya que ésta altima -
esta dentro de su Cap!tulo en el Art!culo 46-

Bis 2 Fracci6n VIII estipulado de manera ge
neral que el plazo de las operaciones activas 
y pasivas no podr4 exceder de veinte años, -
sea cual fuere la forma de documentar las mis 
rnos. 

7.4 Garantías: 

Al igual que en los créditos de Habilitaci6n
o Av!o lo creditos refaccionarios presentan -
sus garant!as en fonra tangible o real, lo 
cual los hace diferentes a los otros tipos de 
c r~tos antes comentados, sin perjuicio de -

considerar también la solvencia moral y econ~ 

mica del acreditado, que es invariablemente -
en todos los créditos; por lo tanto las ga-
rant!as materiales de los créditos en estudio 
son los bienes obtenidos con las inversiones
que se efectaen, as! como los frutos que se -
deriven del financiamiento sin importar que -
estos sean pendientes, futuros o ya obtenidos 

La Ley General de T!tulos y Operaciones de -
Créditos Refaccionarios quedar4n garantizados 
simult4nea o separadamente con las fincas, -
construcciones, edificios, maquinarias, ape-
ros, instrumentos, pendientes o ya obtenidos
de la empresa a cuyo fomento haya sido desti

nado el préstamo. 
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Por su parte la Ley General de Instituciones 

de Cr~dito y Organizaciones Auxiliares en el 
Articulo II Fracci6n XVI incisos 6 y 7 seña
la las siguientes condiciones: 

Los bienes dados en garant!a estarán li 
bres de todo gravárnen, salvo en caso en 

que, estando gravados, el acreedor o 
acreedores distintos del banco subordi
nen sus derechos a ~ste. 

su importe no excederá del 75% del valor 

comprobado mediante aval.fu de los bienes 
dados en garantía. 

En el c6mputo de la garatia relativa se 

tomará en cuenta el valor que se adici2 
ne a la misma por el ejercicio de los -
cr~ditos. 

La prenda de los bienes dados en garant!a, -
podrá quedar en poder del deudor, quien se -
constituirá para los fines legales correspo~ 
dientes, corno depositario judicial de los -
frutos, productos, ganado y demás bienes so

b.re los que se constituya la prenda misma -
que podrá ser constituida por el que explota 
la empresa sea o no el pr0pietario. 

La instituci6n tiene la obligaci6n de cuidar 
que el importe del crédito sea invertido en -
los objetos determinados en el contrato y -
que si se le da otro destino por negligencia 
de la misma, ésta perderá sus derechos en --
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cuanto a hacer efectivas las garantías obte

nidas. 

7.5 Disposiciones Legales 

La celebraci6n del Contrato de Crédito Refa~ 
cionario se ajustará a las reglas que se es
tipulan en el articulo 125 de la Ley General 
de Instituciones de Crédito y Organizaciones 
Auxiliares,. mismas que a.continuaci6n se 
citan. 

I. Se consignarán, segan convenga a las -
partes y cualquiera que sea su monto, en 

escritura pública o en contrato privado 
que en éste último se firmarán por tri
plicado ante dos testigos y se ratific~ 
r! ante Notario Público T!tulado, Juez
de Primera Instancia en funciones de -
Notario o ante el Encargado del Regis-
tro Público correspondiente. 

II. Sin satifacer más formalidades que las
señaladas en la fracci6n anterior, se-
podrán establecer garant!as reales so-

bre bienes muebles o inmuebles, además
de las que constituyen la garant!a pro
pia de estos cr~ditos, o sobre la uni-
dad industrial, agr!cola o ganader~. 

III. Los bienes sobre los cuales se constit~ 
ya la prenda, en su caso, podrán quedar 
en poder del deudor en los términos es-



tablecidos en el Articulo 329 de la Ley 
Generai de T!tulos y Operaciones de Cré 

di to. 

IV. El deudor podrá usar y disponer de la -
prenda que quede en su poder conforme a 
lo que se pacte en el contrato. 

y el Articulo II Fracci6n XVI de la misma 
Ley dice que: 

Los Créditos Refaccionarios que otor -
guen las instituciones de crédito qued~ 
rán sujetos a las siguientes condicio -
nes: 

I. S6lo se concederán para el fomento de -
las actividades econ6micas que mediante 
acuerdos generales señala peri6dicamen
te la Secretaria de Hacienda y Crédito
Ptiblico, después de oir al Banco de Méxi 
co. 

II. No excederán por cada deudor de la mi-
tad del capital y recursos de la insti
tuci6n de que se trate. 

III. La empresa deudora solo podrá repartir
dividendos cuando se cumplan los sigui
entes requisitos: 
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a). Que estén al corriente los servi -• 
cios depago de intereses y amortiza
ciones del crédito otorgado. 
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b}. Que el dividendo repartido no e..xceda 
del 12% anual. Si hubiese sobrantes 
después de cubrir este dividendo, -
se dedicará a constituir una reser
va para cubrir intereses y amortiz~ 
ciones del crédito concedido. 

Por su parte la Ley General de Títulos y Op~ 
ciones de Crédito, en su Articulo 326 dispo
ne lo siguiente. 

I. Expresarán el objeto de la operaci6n, -
la duración y la forma en que el benef1 
ciario podrá disponer del crédito mate
ria del contrato. 

II. Fijarán con toda precisión, los bienes
que se afecten en garantía, y señalarán 
los demás términos y condiciones del -
contrato. 

III. Se consignará en contrato privado, que
se firmará por triplicado ante dos tes
tigos conocidos y se ratificará ante el 
Encargado del Registro Pablico de la -
Propiedad. 

IV. Serán inscritos en el Registro de Hipo
tecas que corresponda, segrtn la ubica-
ci6n de los bienes afectados en garan -
tia o en el Registro de Comercio respe~ 
tivo, cuando en la garant1a no se inclu 
ya la de bienes inmuebles. 
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Los Contratos Refaccionarios no surtirán 
efecto contra terceros, sino desde la fecha
y hora de su inscripci6n en el Registro. 
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8. Préstamos Inmobiliarios a la Producci6n y a

la Vivienda. 

8.1 Concepto: 

Este tipo de préstamos ya en la práctica Ba~ 
caria comunmente son llamados Préstamos Hip2 
tecarios, los cuales son financiamientos a -
largo plazo que proporcionan las Institucio
nes de Banca Mdltiple a personas f!sicas y -

morales, cuyo destino debe estar encaminado
principalmente a la adquisici6n o ampliación 
de inmuebles, tales como vivienda de interés 
social, habitaciones de tipo medio, casas -

h~bitaci6n ect; para invertir en la produc-
ci6n industrial, agr!cola, gandera y pesque
ra, etc; as! como para el pago de pasivos 
originados por los conceptos mencionados. 
Cabe señalar que como caracter!stica de es-
tos préstamos es de ser un bien inmueble tan 
gible y poder darlo en garant!a. 

8.2 Contrataci6n: 

Cuando ya ha sido autorizado el préstamo se
procede a celebrar un contrato de apertura -
de crédito hipotecario ante un notario pdbl~ 
co, mismo que será inscrito en el Registro -
PQblico ·ae la Propiedad y del Comercio, de -
la jurisdicci6n correspondiente; contrato en 
el cual quedarán asentados todos los formu-
lismos que procedan, tales corno, monto del -
cr~dito, destino, forma de pago, plazo y ga
rant!as. A su vez la Ley General de Institu-



ciones de Crédito y Organizaciones Auxilia-
res establece en el Articulo 46 Bis 2 Frac-
ción VII inciso b) "que la institución acre
edora vigilará que los fondos se apliquen al 
destino para el que fueron otorgados, de 
acuerdo con lo estipulado en el contrato res 

pectivo". 

8.3 Plazo del Préstamo: 

67 

La Ley General de Instituciones de Crédito y 

Organizaciones Auxiliares estipula en el Ca
pitulo IV que se refiere a sociedades de Cr! 
dito Hipotecario y en el Articulo 36 Frac -
ción VIII que "el plazo de los préstamos no
excederá de veinte años. El pago de aquellos 
cuyo término exceda de tres años deberá ha-
cerse precisamente por el sistema de amorti
zaciones por periodos no mayores de un año. 
Sin embargo se podrá pactar cuando la natu
raleza de la inversión lo justifique el apl~ 
zamiento (Plazo de gracia) de las amortiza-
ciones durante el tiempo que dure la cons -
trucción o ejecución de las obras, sin exce
der de tres años", toda vez que en dicho 
aplazamiento el acreditado deberá liquidar -
anicamente los intereses. 

Al respecto el Capitulo VII el cual se refi~ 
re a las Instituciones de Banca Maltiple es
tipula en el Art!culo 46 Bis 2 Fracción VIII 
que el Plazo de las operaciones activas y 
pasivas no podrán exceder.de veinte años, 
sea cual fuere la forma de documentar las 
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mismas. 

8.4 Garant!as: 

Como caracter!stica general de este tipo de 

pr~stamos la cual la señalamos a principio -

de este inciso es la de dar en garant!a un -
bien inmueble, mismo que queda hipotecado 
hasta la liquidación del préstamo. 

Además la Ley General de Instituciones de -
Crédito y Organizaciones Auxiliares estable
ce en su Articulo 46 Bis 2 Fracci6n VII in-
ciso d que "Las contrucciones y los bienes-
dados en garantia deberán estar asegurados -
contra incendio, por cantidad que baste cuan 

do menos a cubrir su valor destructible o el 
saldo insoluto del cr~dito. 

Asimismo la hipoteca es tratada ampliamente

por el Código Civil de la Federación, en el
cual dice entre otras cosas que: 

a) La hipoteca es una garant!a real consti
tuida sobre bienes que no se entregan al 
acreedor, y que da derecho a este, en -
caso de incumplimiento de la obligaci6n
garantizada, a ser pagado con el valor -
de los bienes en el grado de preferencia 
establecido por la Ley. ( Articulo 2893-
del C6digo Civil). 

b) Los bienes hipotecados quedan sujetos al 



gravárnen impuesto aunque pasen a poder

de terceros (Artículo 2894 del C6digo -
Civil.) • 

e) Aún cuando no se exprese en el contrato 

la hipoteca se extiende a los acceso 
rios naturales del bien hipotecado, a

las muebles incorporados a los nuevos -

edificios que se construyen sobre el -
terreno hipotecado y a los nuevos pisos 
que se levanten sobre los edificios ya

existentes, (Art!culo 2896 del C6digo -
Civil). 

d) Salvo pacto en contrario la hipoteca no 

comprenderá los frutos industriales 0b
tenidos antes de la exigencia del eré-
di to y las rentas vencidas al momento
de exigirse el pago de la obligaci6n 
( Art!culo 3897 del C6digo Civil). 

e) No se podrán hipotecar los frutos y ren 

tas pendientes, las servidumbre, el uso 
y la habitación, ect. (Art!culo 2989 del 
C6digo Civil) . 

f) El predio común no es susceptible de hi 
poteca salvo que todos los propietarios 
den su consentimiento, pero si puede 

ser hipotecado la parte proporcional de 
cada propietario. 

g) Si el inmueble hipotecado fuera insufi-
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ciente para asegurar la deuda, el acre

dor podrá exigir que se mejore la hipo

teca hasta que la obligaci6n quede debi 

damente garantizada, (Articulo 2907 del 

C6digo Civil). 

8.5 Disposiciones legales 

La Ley General de Instituciones de Crédito y 

Organizaciones Auxiliares estipula en su Ar

ticulo 46 Bis 2 Fracci6n VII inciso a) que-

"el importe destinado no será mayor a la ca!! 
tidad que resulte de aplicar, al valor total 

de los inmuebles ·dados en garantía el por-

centaje que, mediante disposiciones de cará~ 
ter general fije la Secretaria de Hacienda y 

Crédito Püblico, porcentaje que mientras no

sea dado a conocer por dicha Secretaria, se
presume que será aplicable a la Banca Mülti

ple lo dispuesto en el Articulo 36 Fracci6n

V inciso a que establece que el importe del

crédito no será mayor; 

l. Del 50% del valor de los inmuebles. La

comisi6n Nacional Bancaria y de Segu
ros podrá reducir este porcentaje hasta 

el 30% o exigir se pacten garantías adi 

cionales, cuando se trate de construc-
ciohes especializadas que a juicio de -

la mencionada Comisi6n, no sean suscep

tibles de fácil transformaci6n o que -

por sus caracteristícas tengan un merca 
do reducido. 
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2. del 70% del valor de los inmuebles, 
cuando· los créditos se destinen a la 
construcción, adquisición o mejora de -
habitaciones de tipo medio,. que reunan
las caracter!sticas que señale el Banco 
de México. Este porcentaje es reafirma
do por la Circular 805 de la Comisión -
Nacional Bancaria y de Seguros, en la -
que estipula que las Iristituciones de -
Banca Maltiple y las Hipotecarias tra-
tándose de inmuebles destinados a habi

tación con valor superior al máximo fi
jado para la vivienda de tipo medio, 
pero inferior al 40% de dicho valor, P2 
drán conceder créditos hasta por la can. 
tidad equivalente al 70% del referido -
valor máximo. 

Por su parte la Circular 771 del Orga -
nismo ya mencionado refiriéndose a los
puntos que anteceden, dice que las Ins
tituciones y Departamentos Hipotecarios 
pueden otorgar créditos hasta por $ - -

560,000.00 sobre inmuebles cuyo valor -
sea superior a $ 800,000.00 pero no 

mayor de $ 1'120,000.00 y que para el -
caso de estacionamiento, el crédito po
drá incrementar hasta $ 28,000.00 por -
cada área destinada al autom6vil. 

3. Del 80% del valor de los inmuebles, 
cuando se otorguen para la construcción 
adquisición o mejora de vivienda de in
terés social, que reanan las caracter!s 
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' ticas que determine el Banco de México-
dicho porcentaje podrá ampliarse, pre -
via autorizaciOn de la Cornisi6n Nacio-
nal Bancaria y de Seguros. Cuando en el 
contrato se hayan pactado garant!as adi 
cionales. 



73 

9. Avales. 

9.1 Concepto: 

Es la operaci6n que se lleva a cabo con apo
yo en la celebraci!Sn de un contrató de aper
tura de crédito, el cual consiste en que la
Instituci6n de Crédito preste sus firmas a -
alguno de sus clientes para que garanticen -
todo o en parte la obligaci6n contra!da. 

~l Aval viene a constituir un recurso seguro 
de financiamiento para quién lo recibe, dada 
la solvencia de que gozan las Instituciones
de Crédito. 

Aunque en este tipo de operaciones la Insti
tuci6n avalista no desembolsa ninguna canti
dad en efectivo, si se considera como una -
operaci6n de crédito, en virtud de que prec.!_ 
samente a través de su crédito, su cliente -
logra obtener dinero o cualquier otro benefi 
cio de otras Instituciones de Crédito o par
ticulares: lo que ocasionar!a que en caso de 
que el avalado no pagara tendr!a que hacerlo 

el avalista; convirtiéndose ésta en acredi-
tante directa. 

9.2 Plazo de la operaci6n: 

Por lo regular y en la práctica bancaria la
operaci6n del aval no excede de un año, ya -
que para la Instituci6n de crédito ~o redi -
túa gran beneficio·pero si una gran respons~ 
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bilidad. 

9.3 Garant!as: 

Este tipo de operación al igual que algunos
similares ya comentados al principio de este 

Capitulo, su garantía no es real, motivo por 

el cual al otorgarse un Aval la Instituci6n

de Crédito deber~ cerciorarse de la suficien 

te liquidez del acreditado, además evaluará
la capacidad de pago, antecedentes de crédi

to, su experiencia en el negocio que maneja

y la solvencia moral y económica, con el ob

jeto de que la Institución cuente con los su 

ficientes elementos de juicio para dicho 

otorgamiento y garant!a de una buena opera -

ci6n. 

9.4 Disposiciones legales: 

La Ley General de Instituciones de Crédito y 

Organizaciones Auxiliares, aunque no regla-
menta si autoriza a las Instituciones de Ban 

ca Maltiple a realizar este tipo de operaci2 

nes, estipulando en el Articulo 46 Bis 1 

Fracción VI que "con base en créditos conce

didos, asumir obligaciones por cuenta de tef 
ceros a través del otorgamiento de aceptaci2 

nes, endoso o aval de t!tulos de crédito, 

para lo cual las autoridades bancarias y ha
cendarias establecerán mediante disposicio-

nes de carácter general, características es

peciales a dichas operaciones. 
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Sin embargo en la Ley General de T!tulos y -

Operaciones de Crédito si está reglarnentada
misma que en su Articulo 109 dice"que media_!! 
te Aval se garantiza todo o en parte el pago 
de la letra de cambio". 

Por lo que toca a la forma en que debe otor
garse el Aval, éste debe constar en el docu
mento (letra de cambio) o en hoja que se 
adhiera, y se expresará con la f6rmula "por
aval" , u otra equivalente, debiendo llevar
la firma puesta en el documento, cuando no -
se le pueda atribuir otro significado, se le 
considera como aval ( Articulo 111) quedando 
el avalista solidariamente obligado con el -
avalado y su obligación es válida adn cuando 
la obligaci6n garantizada sea nula por cual
quier causa (Articulo 114~. 

Dada la responsabilidad que adquiere la Ins
titución al otorgar el aval, la operaci6n se 
lleva a cabo por medio de un contrato de 
apertura de crédito, con el fin de asegurar
se de que el avalado liquidará su obligaci6n 
en su defecto, al hacerlo la Institución ava 
lista, podrá ejercer sus derechos contra el
avalado, de acuerdo con lo estipulado en el
contrato. 

Al efecto, la Ley mencionada dice que el ava 
lista que paga la letra, tiene acci6n cambia 
ria contra el avalado y contra los que estén 
obligados para con ~ste, en virtud de la 



letra (Articulo 115 ). 

As! también la Comisi6n Nacional Bancaria y
de Seguros emite la Circular 364 del 26 de -

marzo de 1951, donde da facultades a los Ban 
cos de Dep6sito para otorgar avales, mismos
que deben presentarse como consecuencia de -
una apertura de crédito. 

Como se puede observar dicha Circular es muy 

antigua además de estar dirigida a la Banca
Especializada; pero a falta de nuevas disposi 

ciones, se considera que las Instituciones -
de Banca Múltiple pueden hacer suya dicha -

facultad. 
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10. Redescuentes. 

10 .1 Conceptq: 

El redescuento es una operaciOn que consiste 
en que las Instituciones de Banca Maltiple -
ceden a otras instituciones similares los -
derechos sobre su cartera de créditos, a 
través del endoso. 

La operaci6n de redescuentes tiene como fina 
lidad, proporcionar a la Multibanca un medio 
mas para poder cubrir necesidades de efecti
vo, que en un momento dado no pudiera tener, 
ya que con facilidad puede convertirse en 
efectivo la parte necesaria de su cartera a
través del redescuento. 

La Multibanca además de hacerse de numerario 
para ampliar su campo de actividad, o cubrir 
necesidades de tesorer!a por medio del rede! 
cuento de su cartera, también obtiene el be
neficio de la diferencia de tasas; para lo -
cual, la tasa de interés que se pague a la -
institución descontadora, será inferior al -
tipo de interés pactado originalmente entre
la instituci6n descontadora y su acreditado. 

10.2 Plazo de la Operaci6n: 

De acuerdo a las sanas prácticas bancarias -
esta operaci6n no excederá de 180 d!as ya que 
el recurrir a la realizaci6n de este tipo de 
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operaci6n tiene corno objetivo cubrir even -
tualrrente necesidades de tesoreria y/o satisf~ 
cer necesidades de encaje legal con el Banco 

de México. 

10.3 Garantias: 

Dada la similitud existente entre este tipo
de operaci6n en comentario y la de descuento, 
la garantia. no podria ser la excepci6n, ya -
que la forma de operar en ambos casos es la
cesi6n de documentos a través del endoso y -

por lo tanto dicha garant!a no es real. 

Asi mismo la instituci6n que autoriza la op~ 
raci6n de redescuento previamente se documerr 
ta y analiza al cliente y as! cuenta con di
versos elementos de juicio que le permiten -
decidir y asegurar que dicha operaci6n va a
ser un éxito. 

10.4 Disposiciones Legales: 

Cabe hacer notar que las Instituciones de -
Banca Múltiple, únicamente pueden redescon-
tar su cartera con otras Instituciones de 
Crédito y nunca con particulares, estable ~
ci&ldolo as! la propia Legislaci6n Bancaria, -
en su Articulo 138 Bis 6 el cual dice: "las
Instituciones de Crédito y Organizaciones -
Auxiliares s6lo podrán redescontar su carte
ra con o sin responsabilidades, en Institu-
ciones y Organizaciones Auxiliares de Crédi-



to y en Instituciones de Seguros. 

El Banco de México podrá autorizar excep 
cienes a .esta regla general. 
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Dichas actividades encuentrán sus fuentes de 
financiamiento en los Fondós de Garantía o 
Fondos Permanentes de Fomento Econ6mico, mi~ 
mos que fueron creados por el Gobierno Fede
ral y de su manejo se encargan las Institu -
cienes Nacionales de Cr~dito, quienes fungen 

corno fiduciarias. 

A continuaci6n se mencionan algunos d.e los -
distintos tipos de fondos existentes, asi -
como la Instituci6n Fiduciaria que lo maneja 

Banco de M~xico. 

Fondo de Garant!a y Fomento para la Agricul
tura, Ganader!a y Avicultura ( FIRA). 

Fondo Especial de Financiamiento Agropecua-
rio (FEFA) . 

Fondo para el Fomento de las Exportaciones-
de Productos Manufacturados ( FOMEX ) 

Fondo de Operaci6n y Descuento Bancario a la 
vivienda (FOVI). 

Fondo de Garant!a y Apoyo a los Cr~ditos pa
ra la Vivienda ( FOGA ) . 
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Fondo de Garantia y Descuento para las Socie 

dades Cooperativas (FOSOC) . 

NACIONAL FINANCIERA 

Fondo de Garantia y Fomento a la Industria -

Mediana y Pequeña ( FOGAIN ), 

Fondo Nacional de Fomento al Turismo 

(FONATUR) • 

BANCO NACIONAL DE CREDITO RURAL 

Fondo para el Fomento a la Ganader!a de Exp~ 

sici6n. 

FINANCIERA NACIONAL AZUCARERA. 

Fideicomiso del Azúcar. 



11. Creditos Comerciales. 

11.l Concepto: 

El crédito Comercial es otro tipo de finan-
ciarniento que otorgan las Instituciones de -

Banca Maltiple a su clientela, y consisten -

en que la institución expide por cuenta de -
un comprador (cliente) una carta comercial -
de cr6dito, a través de la cual dicha insti

tuci6n asume la obligaci6n de pagar una de-
terminada cantidad de dinero, una vez que se 
reunan las condiciones previstas en el con -
trato correspondiente y siempre por cuenta -

del acreditado. 
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Estos créditos tienen por objeto apoyar al -
comercio en general, facilitando cualquier -
transacci6n comercial entre plazas diferen-
tes, pero sobre todo en materia de comercio

internacional, es aqu! donde la instituci6n
de crédito juega un papel muy importante, ya 

que los importadores nacionales no les es -
posible adquirir directamente los productos

extranjeros, en virtud de que el proveedor -
extranjero desconoce el crédito de su compr! 
dor. Para evitar este tipo de desconfianza -
los importadores se valen de las institucio
nes de crédito, quienes a través de la expe
dición de una carta de crédito, la institu-
ción está ofreciendo su propio crédito, tan

to moral como económico el cual además es -
sobradamente conocido. 
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11.2 Clasificaci6n de los Créditos Comerciales: 

El crédito Comercial es una operaci6n de 

tipo especial, dadas las caracter!sticas que 

encierra, mismas que lo hacen diferentes a -

los créditos estudiados con anterioridad y -

cuyo conocimiento está más generalizado; pu

diéndose apreciar dichas caracter!sticas en

el siguiente cuadro. 

CARACTERISTICAS DE LOS CREDITO$ COMERCIALES 

POR SU NATURALEZA 

POR CUANTO AL COMPROMISO 
DE LA INSTITUCION INTER

MEDIARIA. 

POR SU OPERACION 

REVOCABLES 

IRREVOCABLES 

NOTIFICADOS 
CONFIRMADOS 

REVOLVENTES 

NO REVOLVENTES 

Los cr~ditos comerciales son revocables por

que pueden ser cancelados o modificados por

la institución sin previo consentimiento del 

beneficiario. 

Son irrevocables, cuando no pueden ser canc~ 
lados o modificados durante su vigencia, sin 

consentimiento del beneficiario. 

Son notificados cuando la instituci6n inter-
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mediaria no adquiere ningan compromiso ni 
responsabilidad ante el beneficiario, limi-
tándose Gnicamente a trasferirle el crédito. 

Son confirmados cuando la instituci6n inter
mediaria se compromete a pagar el importe -
del crédito al beneficiario, una vez cumpli
dos los requisitos, t~rminos y condiciones -
establecidos. 

Son a la vista, cuando son liquidados al be
neficiario contra la entrega de la document! 
ci6n requerida, en debido orden y un giro a
la vista, el cual es pagado de inmediato, de 
cumplirse los requisitos. 

Son a plazo cuando el beneficiario emite un
giro a determinados d1as vista o dias fecha
el cual es aceptado al s~r entregada la docu 
rnentaci6n a la instituci6n girada. 

Son revolventes, los créditos que aan cuando 
se hayan utilizado, vuelven a tener vigencia 
una vez que se haya liquidado la suma corres 
pendiente, de acuerdo con la carta de crédi
to y previo aviso de la instituci6n a su 
cliente, de que puede volver a hacer uso del 
crédito o después de haber transcurrido cier 
to tiempo a partir de la fecha de pago, se-
gún las condiciones establecidas. 

No revolventes los que al haberse utilizado
º vencido la carta de crédito sin negociar--
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quedan extinguidos en forma definitiva. 

En la práctica bancaria, los créditos comer
ciales normalmente son irrevocables y conf iE 
mados, pudiendo ser a la vista o de acepta-
ci6n y generalmente son revolventes. 

11. 3 Garant!as: 

Tocante a las garant!as al igual que algunos 
cr6ditos antes comentados carecen de ser rea 
les por lo que &tas consisten normalmente en la 
evaluaci6n de la solvencia moral y econ6mica 
del acreditado, aunque por lo general las -
instituciones de crédito obtienen garant!as
adicionales, las cuales pueden ser avales a
fianzas para evitar cualquier contigencia de 
sagradable. 

11.4 Disposiciones Legales: 

El cr6dito comercial se formaliza a través -
de un contrato de apertura de crédito, mismo 
que hace las veces de solicitud de crédito -
comercial y de contrato al mismo tiempo, en
e! cual quedan especificados todos los requ! 
citos necesarios para que se lleve a cabo la 
operaci6n, tales como: indicaci6n del prove~ 
dor, clase, calidad, y precio de la mercan-
c!a, tipo de transporte en que deberá enviar 
se la mercancía, seguros,etc. 

La Ley General de Instituciones de Crédito y 
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Organizaciones Auxiliares primeramente señala
la concesion en el Articulo 46 Bis 1 Frac -
ción VI, en el cual se establece que "con base 
en créditos concedidos, asumir obligaciones -
por cuenta de terceros a través del otorgamie~ 
to de aceptaciones, endoso o aval de titulas -
de crédito, as1 como de la expedición de car-
tas de crédito". Y al respecto el Articulo 113 
en su primer párrafo, de la citada Ley, esta-
blece que. 

"Las aperturas de crédito comercial documenta
rio, sean o no de crédito confirmado, obliga a 
la persona por cuenta de quien se habre el eré 
dita a hacer provisión de fondosa la institu-
ci6n que asume el pago con antelaci6n bastante 
El incumpliento de esta obligación no perjudi
ca los derechos del beneficio en caso de crédi 
to conformado. El contrato de apertura de cré
dito será titulo ejecutivo para exigir el cum
plimiento de dicha obligación." 

As1 mismo la Ley General de Titulas y Operaci2 
nes de Crédito no es lo bastante clara en cuan 
to a los créditos en comentario, ya que única
mente trata de las cartas de crédito en los 
Articulas 311 al 316 y especificando solamente 
el crédito confirmado¡ en los Articulas 317 al 
320, de los cuales nos muestra cierta obscuri
dad, ya que al decir que "el crédito confirma
do se otorga como obligación directa del acre
di tante hacia un tercero, y que debe constar -
por escrito y no podr4 ser revocado por el so-
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licitante de crédito", se aprecia que se trata 

m~s bien de un crédito irrevocable, pudiendo -

ser además no confirmado. 



12. Fideicomiso para la Cobertura de Riesgos 
Cambiarios (FICORCA). 

12.1 Concepto: 
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El fideicomiso para la Cobertura de Riesgos--
Cambiarios (FICORCA), constitu!do por instruc
ciones de c. Presidente de la RepGblica segdn
Acuerdo de la Secretaria de Programación y Pr~ 

supuesto, publicado en el "Diario Oficial" de
la Federación el 11 de marzo de 1983, tiene -
por finalidad efectuar operaciones que liberen 
de riesgos cambiarios a las dependencias y en
tidades en el pa!s, respecto de adeudos en mo
neda extranjera a su cargo, a través de progr~ 
mas que tienden a evitar el otorgamiento de -
subsidios. 

12.2 Contratación: 

Sólo podrán participar en este programa: 

a) Las empresas establecidas en el pa!s que con-
traigan o hayan contra!do a partir del 20 de -
diciembre de 1982, adeudos denominados en rnon~ 
da extranjera pagaderos fuera de la Reptíblica
Méxicana, a favor de instituciones de crédito
Méxicanas, entidades financieras del exterior

º proveedores extranjeros: y 

b) Las empresas establecidas en el pa!s que ten-
gan a su cargo adeudos con las caracter!sticas 
antes mencionadas, contratados con anteriori--
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dad al 20 de diciembre de 1982, hasta por el-
importe de las disposiciones de estos adeudos
que se efectúen o se hayan efectuado con post~ 
rioridad a esa fecha. 

12.3 Plazo del Cr4dito: 

Será requisito para que el "Comprador" pueda-
participar en este programa que el "adeudo" a
su cargo sea a plazo de ocho años a partir de 
la "fecha valor" del correspondiente contrato
de cobertura. Dicho plazo deberá comprender un 
plazo de gracia para el pago del principal de
cuatro años, vencido el cual deberá iniciarse
el pago del principal mediante amortizaciones
per i6dicas vencidas, iguales y sucesivas. 

12.4 Gatant!as: 

a) Las empresas establecidas en este pa!s deberán 
presentar a la instit~ci6n de cr,dito que les
corresponda conforme a lo señalado en este --
punto, solicitud escrita en tfrminos del form~ 
to que proporcione el FICORCA, en al que ex-
presen su deseo de participar en el programa -
respecto de un "adeudo• que reúnan las caracte 
r1sticas señaladas. 

b) Trat4ndose de "adeudos" a favor de entidades -
financieras del exterior, la solicitud deberá
presentarse a la instituci6n de cr4dito que -
por cuenta y orden del Banco de M'xico hayan -
comprado o vaya a comprar las divisas objeto -
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del "adeudo" que se pretende cubrir de riesgos 
cambiarías. 

c) Cuando el "adeudo" sea a favor de alguna inst,4:. 
tuci6n de cr6dito de pa!s, la solicitud deberá 
presentarse a la institución acreedora. 

d) Cuando las divisas correspondientes al "adeudo" 
hayan sido aplicados a pagar otro financiamien
to tambi6n contratado o del cual se haya dis-
puesto con posterioridad al 20 de diciembre de . . 
1982, la solicitud deberá presentarse ante la-
instituci6n de cr6dito a trav6s de la cual se

haya tramitado la operación respectiva. 

e) Cuando las divisas objeto del "adeudo" fueron
aplicadas a liquidar importaciones de mercan-
c!as comprendidas en el mercado controlado ya
sea el acreedor una entidad financiera del ex
terior o un proveedor del extanjero, la soli-
citud deberá presentarse a la instituciCn de -
cr6dito ante la cual se hayan realizado los 
trámites correspondientes a la importaci6n. 

f) La solicitud deberá ir acompañada de una carta 
certificada o t6lex contraseñado expedido por
el "acreedor" respectivo con una antelaci6n no 
mayor de 30 d!as hábiles bancarios, en donde-
se especifique, en forma clara, las caracteri~ 
ticas principales del "adeudo" objeto de cobeE 
tura. La comunicaci6n citada deberá presentar
se de acuerdo al modelo • 
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g) Cuando a ju~cio de las instituciones de crédi-· 
to, las operaciones sometidas a su considera-
ci6n reGnen las caracter!sticas necesarias pa
ra que puedan ser objeto de cobertura, proce-
derán a formalizar el contrato de cobertura 
respecto a dicha operación, debiendo enviar al 
FICORCA un ejemplar debidamente firmado por -
las partes dentro de los tres d!as h!biles ban 
carios siguientes a la fecha de suscripción. 

12.4 Disposiciones Legales. 

a) Operaciones en monedas distintas a dolar. 

Las operaciones a que se refiere esta Circular 
ser!n en dólares de los EE.UU.A. Por consi 
gillente ..trat!ndose de adeudos denominados en 
otras monedas, los tipos de cambio para calcu

lar las respectiva equivalencia a dólares de -
los EE.UU.A. Ser!n los que a solicitud de esas 
instituciones les proporciona la Oficina de -
Cambios de Banco de Mdxico, vigentes en la --
fecha Valor de la operaci6n. 

Sin embargo previa autorización del FICORCA, -
las operaciones se podr!n celebrar en la mone
da en que estd denominado el "adeudo" 

b) Personalidad. 

Las instituciones de crddito deber!n asegurar-. . 

se que las personas que suscriban las solicit~ 
des, contratos y dem!s documentación relativa-
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a las operaciones a que estas Reglas se refie
ren,, ·1es acrediten debidamente su personalidad 

c) Expedientes. 

Estas instituciones abrirán un expediente por
cada adeudo respecto del cual se participe en
el programa antes mencionado, el cual se· inte
grar! en su caso, con el ejemplar de la cons-
tancia de inscripción del adeudo en poder de -
la institución o la copia del permiso de impoE 
taciOn o la copia de la factura de las mercan
cías importadas, la.solicitud del interesado-
para participar en el programa; las comunica-
cienes del acreedor del adeudo objeto de cobeE 

tura; el documento probatorio de la venta o -
aplicación de las divisas objeto del ·adeudo; -
as1 como la demás documentaciOn referente a -
las operaciones celebradas dentro del programa 

d) Constancias. 

Las anotaciones y, en su caso, cancelaciones -
en las constancias de inscripciOn de los adeu
dos o en los permisos y pedimentos de importa
ciOn o en las facturas de las mercanc!as impof 
tadas, que se realicen segQn lo señalado debe
rán estar suscritas por funcionarios de esas-
instituciones con firmas autorizadas, y hacer
se tanto en el ejemplar en poder de la instit~ 
ciOn como en el interesado. 
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e) Comisiones. 

En las operaciones de cobertura que se formal! 
cen en los términos de los modelos de contra
to esas instituciones deberán cobrar al "com-
prador" una comisi6n por la venta de los "dolÉ!. 
res" y por las erogaciones peri6dicas que rea-

' lice este tiltimo por concepto del "credito" en 
los términos de esos modelos ·de contrato. 
La cantidad y el factor que se establezcan en
las clausulas Tercera y Novena respectivamente 
de dicho modelos de contrato, deberán ser las
que resulten de la aplicaci6n de las f6rmulas
que para este efecto aparecen. 
Esas instituciones podrán aplicar el importe -
correspondiente a 1/3 (Una tercera parte) de -
la comisi6n total que reciban de los partici
pantes en el programa de conformidad a los mo
delos de contrato señalados, para sus gastos -
de operaciOn, entregando el remanente al FICOR 
CA. 
En aquellas operaciones especiales que se cel~ 
bren de conformidad y al segundo parrafo de --
2. 83 el FICORCA señalará la comisión que debe
rán cobrar en cada operaci6n, as! como la par
te de la comisión que deberán cobrar en cada
operaci6n, as! como la parte de la comisi6n -
que podrán aplicar para sus gastos de opera--
ci6n. 

3.6 Comisi6n Mercantil. 

Cuando las instituciones de cr6dito realicen -
alguna operaci6n conforme a las presentes ----
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reglas, se entenderá ·que aceptan celebrarla -

por cuenta y orden del Banco de M~xico en su -

carácter de fiduciario en el FICORCA, y se - -

obligan a fectuarla ajustándose ~ todas las 

disposiciones de las presentes Reglas y sus 

anexos, ast como las demás que resulten aplic~ 
bles. 
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LJ. OTROS FINANCIAMIENTOS 

Para desarrollar el presente punto se están. 
considerando dos tipos de financiamiento los -
cuales tienen caracter!sticas y enfoques dife
rentes, en primer lugar anotaremos a los "cr~
ditos personales al consumo" de los cuales a -
continuaci6n se expone en que consiste cada -
uno de ellos: 

13.1• Cr~ditos Personales al Consumo. 

13.1.1. Concepto: 

Son financiamie.1tos que se otorgan 
en exclusiva a personas f!sicas y

cuyo otorgamiento se basa fundame~ 
talmente en la solvencia moral y -

econ6mica del sujeto del cr~dito. 

De acuerdo al cat!logo de cuentas
en vigor emitido por la comisi6n -
Nacional Bancaria y de Seguros, lo 
clasifica de la siguiente manera: 

Cr6ditos Personales 
al Consumo: 

a) Adquisici6n de bienes 
consumo duradero. 

b) Tarjetas de Cr~dito. 
e) Pr~stamos Personales-

a)· Adquisici6n de Bienes de Consu
mo Duradero. 

El financiamiento para la Adquisi
ci6n de bienes de Consumo Duradero 
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se basa en :1 propósito de nuestras autorida-
des hacendarias, de impulsar de forma importa~ 
te la Adquisición de Bienes de Consumo Durade
ro no suntuarios para un extenso sector de la

poblaci6n que normalmente no tiene acceso al -
cr~dito bancario, pero que est4 constituido -
por un grupo muy numeroso, por lo que conside
ró conveniente proporcionar una operación que
tenga las caracter!sticas bancarias, además de 
contar con las garanttas adecuadas y· pueda 
efectuarse a plazos y tipos de interés razona

bles. 

Por bienes de Consumo Duradero se entienden -

aquellos que la terminolog!a comercial se den~ 
minan "ltnea blanca " por ejemplo: refrigerad2 
res, estufas, lavadoras, muebles de cocina y -

otros arttculos similares o bien "ltnea negra" 
por ejemplo: radios, televisores, arttculos 
eléctricos para el hogar, y otros art!culos 
similares, ast como equipo e implementos para
profecionistas, agricultores, artesanos, mobi
liario en general., vehfculos de motor, bicicl.!!_ 
tas, ect. 

b) Tarjetas de Crédito. 

La Tarjeta de Crédito Bancaria es un instrume~ 
to de identificaci6~ que se utiliza para que -
una persona, a la que una instituéi6n de Banca 
MOltiple le ha concedido un crddito en cuenta
corriente, puede ejercerlo a la presentación -
de la misma hasta por el monto convenido. 
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El crédito puede disponerse en efectivo siem-
pre y cuando sea en las propias oficinas de -
la institución a que corresponda la Tarjeta -
de Crédito, o realizar compras de bienes o el
uso de servicios con proveedores con quienes -
se hayan celebrado un contrato con la institu
ción con la simple presentación de la tarjeta
por parte de los usuarios de la misma. 

Es menester agregar que debido al éxito que en 
la a•tualidad tiene el uso y aceptación, la -
tarjeta de cr~dito ha sido motivo para que· las 
instituciones de Banca MQltiple integren más -
servicios que permitan que el uso de dichas 
tarjetas sea c6modo, eficaz y oportuno, tal es 
el caso de las cajas automáticas que dan serv! 
cío durante todo el año y a cualquier hora del 
d!a, además los saldos objeto de uso de la taE 
jeta de crédito pueden ser liquidados ya sea -
por total o el limite consignado en el estado
de cuenta, mediante el cargo en cuenta de che
ques, previa autorizaci6n e instrucciones del
cuenta habiente. 

c) Pr6stamos Personales: 

En su mayor!a el financiamiento se otorga a -
personas que tienen ingresos regulares prove-
nientes de un empleo, ejercicio de una profe-
si6n o bien se trata de un artesano, comercia~ 
te o industrial de modestos recursos. 

El importe del crédito se fija en función del-
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sueldo percibido o del ingreso mensual obteni
do, de tal manera que se estima que será sufi
ciente para cubrir las amortizaciones pa~tadas 

El pr~stamo se concede para satisfacer necesi
dades pecuniarias no recurrentes entre los que 

pueden citarse: 

Necesidades familiares. 
Adquisici6n de art!culos para el hogar. 
Financiamientos para viajar. 
Reparaci6n de inmuebles. 
Compra de maquinaria, equipo o mercanc!as. 
Otras de naturaleza análoga. 

12.1.2. Plazo del Crédito: 

En virtud de los diversos tipos de préstamos -
considerados en este punto, a continuaci6n se
detallan cada uno con sus respectivos plazos: 

Adquisici6n de Bienes y Consumo Duradero, 
segan lo establece la ComisiOn Nacional Ban-
caria y de Seguros en la Circular 1528/65 del-
19 de marzo de 1965, que el plazo ser! no ma-
yor de 2 años, y deberá amortizarse mediante -
exhibiciones mensuales o trimestrales igualas
en el caso agricultores podrán ser anuales. 

Tarjetas de Crédito, de acuerdo al Reglamento
de las tarjetas de Cr~dito Bancarias, el cual
est! dirigido a la Banca Especializada es de -
suponerse que es aplicable a la Banca Maltiple 
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enuncia en el articulo tercero que los plazos
máximos para el reembolso de las disposiciones 
con cargo al crédito serán de cinco meses cua~ 
do los fondos provengan del Departamento de -
Depósito y de once meses cuando provengan del
Departamento de Ahorro, contados a partir de -
la fecha del estado en que aparezcan dichas -
disposiciones. 

Préstamos Personales, después de haber realiz~ 
do una evaluación de la solvencia moral y eco
nómica del acreditado se concede el crédito, -
en este caso es exclusivo para cubrir necesi-
dades de tipo consultivo por lo que operan --"."'. 

a plazo máximo de un año, documentación media~ 
te pagarés con vencimientos mensuales sucesi-
vos, y generalmente los intereses se·descuen-
tan por anticipado del importe del crédito. 

12.1.3. Garant!as: 

De acuerdo a la clasificaci6n que realiza la -
Comisión Nacional Bancaria y de Seguros ha 
sido necesario, dada su diferencia entre cada
uno de los cr4dito una segregación relativa ya 
que los tres cr~ditos corresponden a un mismo
concepto, por lo que a continuación se enun--
cian las garantías de cada uno de los présta--

mos: 

Pr4stamos para la Adquisici6n de Bienes de Con 
sumo Duradero.- Las operac~ones deberán pacta! 
se de tal manera que los bienes para cuya 
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adquisición ~e otorguen préstamos y créditos-

queden afectados en prenda en favor de la ins

titución acreditante hasta la liquidaci6n del

ad~udo respectivo, quedando el acreditado en -

posesión de los bienes con carácte~ de deposi
tario, que no podrá revocársele en tanto éste

curnpliendo con los términos del contrato de -

préstamos. La institución acreditante, después 
de recibir del acreditado no menos del 20% del 
precio del art!culo cuya adquisici6ri se finan

cie, pagará directamente el precio !ntegro de

la mercanc!a, a la empresa que intervenga, co~ 
servará en su poder la factura correspondiente 

anotada en los términos del articulo 111 Bis -

de la Ley General de Instituciones de Crédito

y Organizaciones Auxiliares y la entregará al
deudor a la liquidación del préstamo. 

Tarjetas de Crédito.- La garant!a es únicamen

te la firma de un pagaré original cuando real! 

za la compra de un bien o el uso de un servi-

cio. 

Préstamos Personales.- Al igual que en los 
préstamos antes comentados al principio de 

este Cap!tulo la garant!a no es real y solamen 
te se firma un pagaré por el monto del crédito 

12.3.3 Disposiciones Legales: 

La ley General de Instituciones de Crédito y -

Organizaciones Auxiliares contempla lo coment~ 
do en este punto, primeramente en el Articulo-
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19 Fracci6n III Inciso e, estipulando lo si-
guiente: 

En operaciones de cr~dito para la Adquisici6n 
de Bienes de Consumo Duradero con ejecuci6n a 
las reglas y dentro de los limites que fije -
el Banco de M~~ico. 

A su vez Banco de M6xico para reglamentar es
tas operaciones gir6 el 19 de marzo de 1965 -
la <?ircular 1529/65 a los bancos de dep6sito
y ahorro en las cuales quedan establecidas 
las normas y reglas a que deben ajustarse. 

En lo referente a Tarjeta de Cr6dito la Legi! 
laci6n trata una modalidad de las operaciones 
de cr6dito con garant!a personal, no·existie~ 
do disposiciones especiales sobre la misma. 
Sin embargo la Comisi6n Nacional Bancaria y -

de Seguros mediante la Circular 555 del 20 de 
diciembre de 1967 dirigidos a los bancos de -
dep6sito transcribi6 el oficio ntlmero 305/39-

455 del 8 de noviembre del mismo año en que-
la Secretaria de Hacienda y Cr6dito Pdblico
di6 a conocer el Reglamento de las Tarjetas -
de Cr6dito Bancarias. 

12.2. Pr6stamos al Personal de la Instituci6n: 

12.2.1 Concepto: 

Los pr6stamos a que se re~iere este punto ti~ 
nen una caracter!stica muy especial, la cual-
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"es la relaci6n de trabajo" por lo que la ins
ti tuci6n de crédito otorga dichos préstamos a 
su personal como una prestaci6n de carácter -
econ6rnico, que a su vez está contemplada en -
el Cap!tulo VII, del Reglamento de.Trabajo -
para empleados de las Instituciones de Crédi
to y Organizaciones Auxiliares, en los Arti-
culos que a continuaci6n se transcriben lite

ralmente: 

Art!culo 31.- Los empleados de las instituci2_ 
nes u organizaciones que tengan más de un año 
de servicios, tendr4n derecho a obtener, en -
caso de necesidad extraordinaria, a juicio de 
éstas préstamos a corto plazo ya sea directa
mente o a través de organismos destinados a -
ese fin, de acuerdo con las siguientes bases. 

a) No podrán ser superiores al importe de 
tres meses de sueldo del empleado. 

b) El plazo para el pago no deberá exceder de 
doce meses. 

e) No causará intereses cuando se concedan 
directamente, ni la tasa podr4 ser supe 
rior al 6% anual de los dem!s casos. 

Art!culo 31 Bis.-Los empleados de las Instit!! 
cienes de Crédito y Organizaciones Auxiliares 
que tengan m&s de dos años de servicios y es
tén al corriente en el pago de sus obligacio
ciones derivados de otros créditos que les --
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hayan sido otorgados de acuerdo con este Re-
g lamento, tendrán derecho a obtener préstamos 
para la Adquisici6n de Bienes de Consumo Dur~ 
dero, incluyendo autom6viles de precio econ6-
mico, de acuerdo con las siguientes bases: 

a) El monto máximo del prdstamo ser! igual al 
importe de seis meses de sueldo fijo. 

b) El plazo para el pago no deberá exceder de 
36 meses. 

c) Causarán intereses del 6% anual sobre sal
dos insolutos, sin gastos adicionales. 

Articulo 32.-Con independencia de los dere--
chos que corresponden a los empleados de --
conformidad con la Ley del Instituto del Fon
do Nacional de la Vivienda para los Trabaja-

dores, los empleados de las instituciones y -
Organizaciones que tengan m!s de cinco años-
de servicio, tendrán derecho a obtener prést~ 
mos con garantta hipotecaria o fiduciaria en
prime~ lugar para resolver su problema de ca
sa habitaci6n, ya sea en forma directa o de -
la instituci6n en que presten sus servicios o 
a través de organismos destinados a ese fin,
conforme a las siguientes bases: 

a) El préstamo deber! destinarse: 
- Para la construcci6n de su casa habita-

ci6n incluyendo en su caso la compra de
terreno; 
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- Para la compra de casa habitaci6n; 
- Para la ampliación y mejora de la casa-

habi taci6n propiedad del empleado; 
- Para pagar un crádito hipotecario ante

rior que grave la casa habit.aci6n d~l -
empleado, a fin de mejorar las condicio 

nes del crádito. 

b) Plazo para el pago del crádito podrá ser -
hasta de 20 años, en el caso del numeral 1 
del inciso c), de ese articulo y hasta de-
15 años en los dem!s casos. 

c) El crádito causar! intereses de acuerdo -
con las siguientes bases: 

1) El 6% anual calculado sobre saldos insolu
tos, cuando el monto del pr4stamo no exce
da del importe de 50 veces del salario m!
nimo bancario mensual establecido para la
zona econ6mica en que el empleado preste -

sus servicios. 

2) El 8 % anual cuando el monto no exceda de -
la suma de 150 veces del salario m!nimo -
bancario mensual. 

3) El 10% anual cuando el monto del préstamo
sea superior a 150 veces el salario m!nimo 
bancario mensual, que para estos efectos -
se considerar4 como 11mite de los présta-
mos. 
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d) El pago del cr~dito se hará mediante cuo-
tas mensuales uniformes que comprenden ca

pital e intereses, que no serán mayores -
del 25% del sueldo mensual del empleado. 

e) El préstamo podr~ alacanzar el 100% del -
valor de la garant!a en el caso del nume-
ral uno inciso c) de este articulo; hasta
el 90% en caso del numeral dos, y hasta el 
80% en el caso del numeral tres del propio 
inciso. 

f) El empleado deber! tener un seguro de vida 
igual, por lo menos al importe del saldo -
insoluto del crédito y nombrara beneficia
rio al acreedor, a fin de que en caso de -
muerte,.se aplique el importe del seguro al 
pago del saldo insoluto y se entregue el -
remanente, en su caso al beneficiario que
designe en lugar, a falta de 6ste, a los -
herederos del mismo asegurado. 

g) Los pr6stamos anteriores podr!n ser otorg! 
dos por las instituciones sin exceder de su 
capacidad, con cargo a la reserva de pen-
siones de personal y al capital y reservas 
de acuerdo con las normas que fije la Com.! 
si6n Nacional Bancaria y de Seguros. En t~ 
do caso el monto global de los pr~stamos a 
que .se refiere el numeral tres el inciso -
c) que antecede, no exederl del 20% del -
total de los recursos invertidos o destina 
dos a los créditos previstos al presente -
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articulo. 

h) Las tasas de interés a que se refiere al
inciso e) de este articulo, serán aplica
bles sobre saldos insolutos, mientras el
empleado preste sus servicios en la insti 
tuci6n, u organización respectiva y ocupe 
la casa. Al cesar estas circustancias la
tasa de interés podrá sujetarse a la aut~ 
rizada por el Banco de M~xico, para las -
operaciones hipotecarias normales. 

Articulo 35 Bis.-Los pagos mensuales que deba 
hacer el empleado para cubrir los pr~stamos -
que le haya concedido la instituci6n u organ
nizaci6n, no podrán ser superiores en conjun
to al 30% del salario, ni al 40% cuando incl~ 
yan pagos a terceros por créditos derivados -
de las prestaciones a que se refiere este Re
glamento. 
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CAPITULO III 

c. Bases para su otorgamiento. 

l. Fuentes de Información: 

Para el otorgamiento de cr~dito el solicitan
te debe proporcionar una se.rie de elementos -

que permitan a la instituci6n evaluar la con

veniencia y posibilidad de otorgar el crédito 

o bien ofrecer otras alternativas • 

. La instituci6n deber! tomar sus precauciones

en lo que concierne al crédito y solamente -

concederlo a las personas que vayan a utili-

zarlo en forma productiva. 

Por tal motivo, las instituciones de crédito

recurren a varias fuentes de información 

entre las que se encuentran las siguientes. 

1.1 Solicitud de Crédito. 

1.2 Entrevista con el Cliente. 
1.3 Visita previa al negocio. 

1.4 Informes de agencias especializadas. 

1.5 Informes de proveedores y·acreedores -
del solicitante. 

1.6 Informes de otras Instituciones de Cr' 
di to. 

1.7 Reciprocidad en dep6sitos e inversio-
nes. 

1.8 Informaci6n del SENICREB. 
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1.9 Docurnentaci6n Financiera. 

1.10 Expediente del Crédito. 

1.1 Solicitud de Crédito. 

En el requerimiento formal del usuario 

hacia la instituci6n de crédito y puede-

contener de acuerdo con el tipo de préstª 
mo que solicite, entre otros, los siguie~ 

tes datos • 

• 
a). Nombre del $Clicitante. 

b) . Domicilio. 

e). Plaza. 
d). Giro principál. 

e). Experiencia en el ramo. 

f). Monto del crédito solicitado. 

g). Plazo. 

h). Forma de pago. 
i). Destino de los fondos. 

j). Garantias propias del crédito. 

k). Garantias reales que se ofrecen. 

1). Garantias personales que se ofrecen. 

m). Protección por medio de seguros. 

n). Trat4ndose de personas morales, resulta -

aconsejable que la solicitud de crédito se 
complemente con la siguiente documenta 

ci6n: 

- Copia de la escritura constitutiva de la -
sociedad. 

- Copia de los poderes otorgados a las perso
nas que suscriban la documentación y titu--
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los de cr~dito mediante la cual se formali

.ce la operación. 
- Copia del testimonio de la última asamblea

de accionistas y la lista de asistentes de
socios, con la mención del número de sus -
acciones y en su caso, el nombre de sus re
presentantes. 

- Nombre de los principales funcionarios, con 
indicaci6n del cargo que desempeñan. 

Los anteriores datos son generales por lo que 
de acuerdo al tipo de crédito a otorgar es 

..: susceptible. de que aumenten dichos datos. 

1.2 Entrevistas con el Cliente. 

La entrevista con el cliente y el banquero es 
una circunstancia a la que cada d!a se conce
de mayor importancia. En realidad una entre-
vista de crédito viene a constituir una técni 
ca que supone en el entrevistador ciertas cu~ 
lidades innatas, aunque estas habilidades pu~ 
den llegar a lograrse o mejorarse por el aut2 
análisis. 

El Banquero debe anotar los efectos relevan-
tes del resu1tado de la entrevista en su memo 
rándum que posteriormente se incorporará al ~ 

pediente de crédito. Tales antecedentes, con
el tiempo llegan a constituir una valiosa 
fuente de informaci6n acumulada. 
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1.3. Visita previa al Negocio. 

Es importante la visita al negocio con el ob
jeto de percatarse de la situaci6n que guarda 
la empresa que se pretende financiar, as! --
como la veracidad f!sica de los datos asen-
tados en la solicitud y formarse un juicio 
más completo del solicitante del crédito. 

El resultado de dicha visita, es recomendable 
que se haga constar en un informe, procurando 
emitir una opini6n razonable sobre los sigui
entes aspectos: 

a) • Fecha y hora de la visita. 
b). Organizaci6n del negocio. 
c) • Juicio sobre la capacidad de sus adminis-

tradores y directivos. 
d) • Antiguedad de sus administradores en el -

manejo del negocio. 
e). Informaci6n sobre la solvencia moral de -

sus administradores. 
f), Estado que guarda la maquinaria e instal! 

ciones(modernas, antiguas, obsaletas~et~) 

g). Opini6n sobre el negocio comparado con--
similares. 

h). Aceptaci6n de sus productos en el mercado 
( preferencial, regular, bueno. ect.) 

i). Identificaci6n de problemas de tipo fis-
cal o laboral. En caso de que se detecte
esta situaci6n, citar las causas que las
motivaron. 

j), Investigaci6n de si los terrenos y edifi-
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cios fueron reportados a su valor real--

inflados o bajos. 
k). Potencialidad de las empresas para ser -

frente a la liquidaci6n de indeminizacio
nes., sin perjuicio de los demás accesorios 
en caso de que el negocio se paralizara o 
tuviera que modernizarse la maquinaria. 

1.4 Informes de agencias especializadas. 

Es~a se puede considerar como una labor de r~ 
lleno, más sin embargo los datos solicitados
ª estas agencias se confrontan con los ya ob
tenidos' por la- instituci6n para su certifica -
ci6n. 

1.5 Informes de proveedores y acreedores del solí 
citante. 

Es común en estos casos, solicitar a proveed2 
res y acreedores del solicitante los saldos a 
una fecha determinada y confrontarlos con los 
presentados en el estado financiero, as! como 
la antiguedad y comportamiento del solicitan
te. 

1.6 Informes de ·otras Instituciones de Crédito. 

Con base en los datos proporcionados en la s2 
licitud de cr~dito, con respecto a cuentas de 
cheques, inversiones se solicitará la certifi 
ci6n de saldos. plazos y antiguedad. 
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1.7· Reciprocida~ en depósitos e inversiones. 

Para la realización de una operación de eré-
di to, en la actualidad las instituciones de -
crédito tienen corno pol1tica establecida que
el solicitante de cr~dito deberá ser cuenta-

habiente constante con una antiguedad no me-
nor de tres meses y con base en lo~ promedios 
diarios mantenidos en cuentas de cheques o en 
inversiones, se califica si la sit~aci6n es -
favorable o negativa para la realización de .
dicha operaci6n de cr4dito. 

1.8 Informaci6n del SENICREB: 

Adem4s, se estima conveniente que se tenga c2 
nocimiento de los adeudos que el sujeto de -
cr6di to tiene con otras instituciones, media~ 
te la consulta de los reportes obtenidos de la 

relaci6n del Servicio Nacional de Informaci6n 
de Crédito Bancario (SENICREB) que proporcio
na mensualmente el Banco de México, poniendo
especial atenci6n cuando dichos reportes apa
rezcan con adeudo vencidos. 

1.9 Documentaci6n Financiera. 

Uno de los elementos más importantes para el
otorgamiento de ct6dito es la presentaci6n de 
los estados financieros dictaminados por un -
Contador Ptlblico, adem4s se adjuntar! a los -
estados de resultados relaciones anal!ticas -
de las cuentas de activo y pasivo m4s impor--
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tantes y cuando proceda estados financieros -

consolidados. 

1.1 O Expediente de Crédito: 

Toda documentaci6n e informaci6n recabada de
ber~ conservarse en el expediente de crédito
debidamente integrado y actualizado que perm! 
ta a los funcionarios de la instituci6n y a -
las autoridades encargadas de su vigilancia,
conocer las bases bajo las cuales fueron otor 

t -
gados los pr~stamos y juzgar sobre las condi-
diones de seguridad y liquidez que ofrezcan. 

2. Factores a Consid~rar: 

En la actualidad es de vital importancia con
siderar en la concesi6n de !!neas de crédito
los factores personales, econ6micos y finan-
cieros en virtud de que son determinantes por 
contener cada uno las siguientes consideracio 

nes: 

2.1 Factor personal: 

El factor personal se refiere al conoci
miento de la moralidad, costumbre de pa
go, constancia, eficiencia y capacidad-
del cliente para dirigir su negocio. 
Los medios usuales de obtener l' informa 
ci6n para la evaluaci6n son: 

- El conocimiento personal que el funcionario 
encargado de atender al solicitante tenga -
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sobre el. 

- La investigación sobre el prospecto utili-
zando las referencias que el mismo propor-
ciona. 

Los informes que proporcionan las agencias
especializadas de investigaci6n. 

- Las solicitudes de informes a bancos preve~ 
dores y .Personas con quien el prospecto ti~ 
ne contacto. 

La utilizaci6n de estos medios y la profundi
dad de la investigación para ayudar a conocer 
el factor personal del cliente,.deben estar -
en relaci6n directa con la importancia del -
cr~di to solicitado. 

Es normal que la investigaci6n abarque tanto
al campo directivo de la empresa, gerentes, -. 
administradores, como a los principales acci2 
nistas de la misma. 

Hay una serie de puntos en que la investiga-
ci6n se realiza con preferencia, ante los que 
podemos citar. 

a). Objetivos a corto plazo. 
b). Pol!ticas de ventas, calidad y aceptaci6n 

de los productos y participación en el 
mercado. 

e). Organizaci6n, asignaci6n de funciones, --
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contratos, etc. 
d). Programas y pol!ticas de compras. 

e). Niveles de inventarios, cualidad, canti-
dad de productos almacenados. 

f). Control de la producción y los costos. 
g). Relaciones Públicas y obrero-Patronales, 

programas de capacitaci6n y campaña publi 
citarias. 

h). Medios de transporte. 

2.2. Factor econ6mico: 

El factor económico se refiere al análisis de 
todas aquellas cuestiones sobre las que la 
empresa no tiene control, pero que puede in-
fluir en mayor o menor grado de sus resulta-

dos. 

Corno ejemplo de los elementos que comunmente
se examinan, se pueden citar los siguientes: 

- La ubicación y facilidades de la empresa -
que se refieren a aspectos como localiza -
ci6n de las plantas y su relacidn con las -
fuentes de abastecimiento de materias pri-
rnas, agua, combustible, energ!a el~ctrica,
transporte y mano de obra especializada. 

- El objeto fiscal, es decir, los est!rnulos -
legales a la produccidn de ciertos bienes o 
el otorgamiento de determinados servicios,
las facilidades para exportaci6n, exenci6n
de impuestos, control de precios y las con-
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diciones políticas que imperan en la regi6n 
de influencia de la empresa. 

- La competencia, su análisis sirve para acl! 
rar cuestiones tales como los mercados mono 
polizados o divides, vírgenes o saturados,
y las facilidades con que para hacer frente 
desde un punto de vista técnico y econ6mico 

- Influencia del mercado, bajo este concepto
pe examinan puntos como el apoyo de provee
dores y consumidores, la calidad de los pr~ 
duetos ofrecidos, los canales de distribu-
ci6n y el poder de compra de la poblaci6n -

predominante en el radio de acci6n de la -
empresa. 

2.3 Factor financiero: 

Para medir el riesgo que implica.la concesi6n 
de un crédito, también es necesario analizar
e! factor financiero de la empresa. Lo que -
fundamentalmente interesa al hacer un análi
sis, es saber si el solicitante de crédito -
tiene capacidad para pagar y de manera inme-
dia ta, averiguar con que puede el prospecto -
garantizar el pr~stamo, en caso de que se le
considera, y de que por cualquier circunstan
cia no lo pudiera liquidar. 

Al analizar la conse~Jencia de otorgar un cr! 
dito se estudiará el grad~ de seguridad de re 
cuperaci6n, considerando principalmente las -
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fuentes de donde debe proceder el pago, o --
aquellas otras que en caso necesario lo pue-

dan cubrir. 

En el análisis del factor financiero, se debe 
considerar la cuesti6n de la suficiencia de -
las utilidades de la empresa, por ser el ele
mento básico en que se pueda confiar y los -
factores auxiliares de donde provendrá el --
pago. 



3. Determinaci6n del L!rnite para el otorgamiento 

del Crédito. 

Para la determinaci6n del límite a otorgar en 

el crédito en sus disbintas formas, las Insti 
tuciones de Banca Maltiple realizan diversas
evaluaciones previas a la concesi6n, con la -
informaci6n que ha proporcionado el solicita~ 

te, las cuales se refieren a las fuentes de -
informaci6n y factores a considerar, mismos -
que ya fueron comentados anteriormente en los 
puntos uno y dos de este Capítulo. 

Despaes de haber realizado las diversas eva-

luaciones, los resultados que tomaron como -
base fundamentalmente para la deterrninaci6n -
del l!mite a otorgar de crédito, será la cap~ 
cidad del pago y el capital contable real 

ajustado. 

Entendiéndose la capacidad de pago, corno la -

medida que permita juzgar la posibilidad-de -
cubrir los compromisos financieros o amorti -
zaciones en las fechas previamente fijadas, -
tomando como elementos para medir dicha capa
cidad de pago los estados de flujo de caja y
los estados de resultados con antiguedad no -
mayor de un año. 

Por lo que se refiere al capital contable 
real ajustado, su determinaci6n estará en fu~ 
ci6n de la estandarizaci6n de cifras de los -
estados financieros del solicitante, a los --

117 
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formatos diseñados por la instituci6n para -
las afectaciones del activo, ya sea por la a~ 
pliaci6n de un porcentaje o los ajustes a di
cho activo, todo dependiendo de la importan-
cía y monto del crédito solicitado. 

Es muy coman que cuando se afectan ajustes al 
activo, las cifras afectadas son por ejemplo
las provisiones para saldos.incobrables, el -
exceso de inventarios por estimar que existen 
productos de lento movimiento, acciones no c2 
tizadas por fluctuaciones en su precio, bie-
nes raíces no verificados, cargos diferidos -
y otras partidas de activo no identificadas. 

Después de haber realizado laafectaci6n del -
activo, éste se verá disminuido y se procede
rá a realizar la diferencia entre el activo y 

el pasivo, obteniéndose el capital contable -
real ajustado. 

Posterior a la evaluaci6n y ajuste de estados 
financieros se propone el monto a autorizar -
en crédito, el cual en algunos casos es infe
rior al solicitado por el cliente, situaci6n
que es ampliamente dada a conocer a dicho 
cliente con objeto de saber si le es o no con 
veniente. 

4. Método de An4lisis de Estados Financieros. 

El objeto del análisis de los estados finan-
cieros es la obtención de suficientes elemen--
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tos de juicio para apoyar las opiniones forma 
das con respecto a los detalles de la situa-
ci6n financiera y de productividad de la ero-
presa. 

Los estados financieros para cumplir su come
tido, necesitan de la comparaci6n de los di-
versos elementos internos y externos que han
actuado el pasado el presente y que se espera 
se proyecten hacia el futuro del negocio. 

En los bancos se les presta atenci6n y cuida-
. do al análisis de los estados financieros, -
aunque no están obligados a realizarlo en fo! 

ma exhaustiva, y de hecho casi nunca se efec-
taa; concentrándose el análisis de liquidez-
capacidad de pago y de seguridad; salvo algu
nos casos en que los que si se justifican un
estudio más profundo, por ejemplo, cuando se
trata de cr6dito a largo plazo. 

Respecto a los métodos de análisis, se puede
decir que éstos están en fun~i6n del tipo de
monto del crédito solicitado y políticas que
cada banco adopte para cada caso. 

En la práctica generalmente se usan los si 
guientes métodos de análisis de estados fina!}_ 
cieros: 

4.1 Método de análisis vertical. 
4.1.1. Método de reducciones de los estados 

financieros a porcientos, o de por--
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cientos integrales. 

4.1.2 M~todos de razones simples. 

4.2 M~todos de análisis horizontales. 
4.2.1 M~todos de aumentos v disminuciones. 
4.2.2 Métodos de tendenc~ 

4.1 M~todos de análisis vertical. 

4 .1.1 

4. l. 2 

consiste en la comparación que se 
hace entre el conjunto de estados fi 
nancieros pertenecientes a un misrno
per!odo, siendo el factor tiempo el
que se considera incidentalmente y -

s6lo como elemento de juicio debido
ª que en las comparaciones vertica-
les se trata de obtener la magnitud
de las cifras y de sus relaciones. 

Métodos de reducciones de los esta-
dos financieros a porcientos, o de -
porcientos integrales. 

Este ~todo lo tlnico que nos muestra
es la magnitud proporcional de cada
una de las partes de un todo, respe~ 
to a 'l mismo, por lo que sus resul
tados deben usarse como punto de paf 
tida para análisis complementarios. 

M'todos de razones simples. 
El objeto fundamental de análisis a
trav's de la aplicación de las razo-
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nes s.únp1es, es la interpretación de
las relaciones numéricas que existen 
entre los diversos valords que figu
ran en los estados financieros. 

El análisis a base de razones tienen 
una gran variedad respecto a los di
ferentes renglones de los estados -
financieros, siendo las más conocí-
das por su utilidad las que a conti
nuación se citan: 

Indice de solvencia. 

El indice de solvencia establece la 
relación que existe entre los acti
vos y pasivos circulantes. Su sign! 
ficado es relativo, dada la compar~ 
ci6n que pueden tener esos dos gru
pos del estado financiero, toda vez 
que se considera a los activos cir
culantes con el mismo grado de li-
quidez. 

En general entre mayor sea este !ndi 
ce puede decirse que los acreedores

ª corto plazo tienen mayor protec--
ci6n. 

Tradicionalmente ha aceptado que una 
relación de 2 X l resulta satisfac
_torio, pués equivale a dos unidades
de activo circulante por una de pas! 
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vo circulante. 

Este indice se obtiene mediante la -
siguiente f6rrnula: 

Activo circulante 
;;.-._..;;..;,..;;_..;;.__...;....;.;...;;..~~ = 
Pasivo circulante 

Indice de liquidez. 

Indice de sol-
vencía. 

Al !ndice de liquidez también se le
denomina prueba del Acido y se basa
en que no todos los activos circularr 
tes tienen el mismo grado de liqui-
dez; es decir, hay activos circulan
tes cuya disponibilidad es mayor al
de otros. Por lo mismo y siendo los
inventarios genéricamente hablando, -
bienes que tienen que venderse antes 
de convertirse en efectivo, para --
efectos de este !ndice, se restan al 
activo circulante, de tal manera que 
éste quede integrado por las partí-
das más f acilmente convertibles en-
dinero. 

El !ndice en comentario indica el -
grado de protecci6n que tienen los -
acreedores a corto plazo, considerá~ 
dese que una proporci6n de 1 a 1 es
bastante buena. 
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La. fOrrnula que se usa para obtener -
este indice es: 

Activo disponible 
Pasivo circulante 

Indice de li-
quidez. 

Raz6n de endeudamiento. 

La raz6n de endeudamiento se determi 
na mediante la comparaci6n del capi
tal contable, con el pasivo total y
mide el grado de endeudamiento que -
tiene la empresa con terceros o la -
intervenci6n que han tenido los acr~ 
dores en el negocio, situaciOn que -
debe valorarse en todo otorgamiento
de crádito. 

Se considera que una proporciOn de -
l a 1 es aceptable e indica que exi~ 
te un peso de capital ajeno, aún --
cuando esta proporci6n debe ponderaE 
se en funci6n del giro de la empresa 
de que se trata. 

La f6rmula que se utiliza para obte
ner esta razOn es: 

Pasivo total 
Capital contable 

= Raz6n de endeu
damiento. 
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Indice de productividad. 

En términos generales, el indice de 
productividad muestra la redituabi-
lidad del negocio median~e la compa
raci6n de sus resultados. 

Este !ndice debe valorarse comparan
do el porcentaje obtenido con los--
que se estimen normales en giros si
milares al del negocio, sin descar-
tar los factores financieros y econ~ 

micos imperantes en el momento que -
se efectúe. 

La f6rmula que se usa para obtener -
este !ndice es: 

Utilidad neta 
Capital contable 

= Indice de pro
ductividad, 

4.2 Método de an!lisis horizontal: 

Este método consiste en el análisis
de estados financieros referidos a -
varios ejercicios. En ellos se estu
dia el pasado de la empresa, basánd2 
se en la formulaci6n de estados com
parativos que muestran los cambios-
habidos, estos cambios son importan
tes debido a que s6lo comprenden la
que fu6 con lo que es y podrá prede
cir en cierta forma lo que será. 
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Para estudiar los cambios sufridos
en los negocios en el transcurso 
del tiempo, es necesario emplear mé 
todos de análisis especiales que 
sirvan para describir dichos cam--
bios. Los métodos frecuentemente -
utilizados son: 

Método de aumentos y disminuciones. 

Este método se lleva a cabo median

te estados financieros comparativos
determinando las diferiencias que -
existen entre cifras homogéneas en-
números absolutos; para posteriorme~ 
te elegir aquellas que tuvieron las
variaciones más importantes, o las -
que debiendo tenerlas no las tienen, 
profundizar más en su estudio. 

Para ilustrar lo anterior, a conti-
nuaci6n muestro el siguiente Estado
de Posici6n Financiera Comparativo: 
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Estado de Posici6n Financiera Cmpa.rativo. 
aJ. 31 de octubre de 1982 y 1983. 

(miles de pesos) 

ACTIVO. 

Disnihu 
Circulante 1984 1983 Aurentos cienes-

Existencia en efectivo 30 35 5 
Clientes 161 161 
Inventarios 114 148 34 

305 344 39 

Imlleblesf 121anta ~ -
e;¡uipo. 

Terrenos 45 45 
FJ:li.f icios 36 42 
Maquinaria y equipo 101 87 14 6 

182 174 14 6 

. 01rqos diferidos. 

Gastos de organizaci6n 3 4 1 

~ ~ 14 _-42 

PASIW Y CAPITAL. 

A oorto Elazo. 

CUentas por pagar 82 84 12 
Porci6n circulante 
deuda largo plazo 25 ~ 

107 119 12 

A largo J2lazo. 

Pcreedor ttip:>rtecario 25 50 25 

132 169 37 
capital. 

Capital social 300 300 
Utilidades retenidas 58 53 5 

358 353 5 
490 522 s 37 ....... 
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4.2.2 Método de tendencias. 
Este m~todo está basado en números re
lativos que se obtienen comparando ci
fras de conceptos iguales de estados-
financieros elaborados a diferentes fe 
chas o por diferentes periodos, deter
minando de esta manera los incrementos 
o disminuciones que se registraron en
cada concepto durante el periodo ele-
gido, tomando como base las cifras de
los estados financieros más antiguos,
los más recientes o unos intermedios. 

Mediante este método, se puede obser-
var si dos conceptos que se encuentran 
intimamente ligados,han tenido tenden
cia favorable o desfavorables para, en 
su caso, efectuar análisis más profun
dos. 

En la practica del analisis de crédito 
bancario cuando se utiliza este método 
se emplea en forma combinada con el -
método de razones simples y se utiliza 
generalmente para estudios de crédito
ª los cuales sea predominante determi
nar la capacidad de pago, como por 
ejemplo en los créditos refaccionarios 

A continuación se presente ejemplo que 

ilustra el m6todo en comentario. 
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CIA .X.Y.X. 

ESTAOO DE RF.sULTAOOS CXM?ARATIVOS 

'EOR WS PERIOIXlS DE 12 MESES TEP.MINAOOS EL 31 DE 

DICIEMBRE DE 1977/83. 
(miles de pesos) 

IMPORTES PORCENl'AJE DE -
'I'ENDENcIAS Afb
BASE: 1977=100% ______________ ....,_ _______ _ 

77 78 79 80 81 82 77 78 79 80 81 

$ $ $ $ $ $ % % % % % 

ventas netas 251 247 247 250 291 291 98 98 100 116 116 

oost:O de rcer-
cancía vendi-
da. 173 171 173 172 193 198 99 100 99 112 115 

Gastos de ClpE! 
raciál. - 48 48 52 51 56 61 100 108 106 117 127 

Total oostos 
y gastos 

!utilidad de 

loperaci6n. 

221 219 225 223 249 259 99 102 101 113 117 

30 2R 22 27 42 33 93 73 90 140 110 
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5. Estudios de Viabilidad. 

La Ley General de Instituciones de Cr~dito y-
Organizaciones Auxiliares contempla en el Art! 

culo 46-Bis 2 Fracci6n VI lo referente a los -
estudios de viabilidad, ya que lo comenta di-
ciendo "que para el otorgamiento de un finan-
ciarniento se dará atención preferente a los -
estudios de viabilidad económica de los proye~ 
tos de inversi6n que presente el solicitante." 

La diversa documentaci6n requerida al solici-
tante complementada con los proyectos de inveE 
siOn da a la Instituci6n de Banca Mttltiple su
ficientes elementos de juicio para hacer una-
evaluaci6n de la conveniencia de la inversi6n. 

Al parecer lo antes expuesto tiene similitud -
con puntos anteriores, en lo que se refiere a
evaluaci6n, sin embargo esto es complementario 
y necesario para una buena operaci6n por parte 
de la instituci6n. 
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CAPITULO IV 

O. ~A DECISION 

l. Comité de Crédito. 

El comite de Crédito es el Organismo facu! 
tado por las altas autoridades de una Ins

tituci6n de Crédito para tomar decisiones
sobre la aprobaci6n o rechazo de una oper! 
ci6n, autorizaci6n especial o linea de eré 
di to. 

Como resultado de las diversas evaluacio-
nes que se realizan al solicitante de cré

dito, se elabora un informe que contiene -
en forma resumida lo más importante de su
situaci6n, misma que se proporciona al co

mité de crédito, el cual al llevar a cabo
su sesi6n con varios funcionarios eval6an
y opinan para tomar la decisi6n de aproba
ción a rechazo. 

Es importante aclarar que los comités de -

créditos en algunos casos anicamente se -
les requiere cuando el monto del crédito -
solicitado rebasa las facultades otorgadas 
a los funcionarios de cr~dito. 

2. Integraci6n del Comit~ 

El comité se integra por tres o m!s persa-
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gan los siguentes asesores: 

3.1. Asesor Técnico: 

Estea~sor es a quien se encomienda 
el estudio de crédito, ya que es la 
persona especializada capaz de ha-
cer el análisis de los estados fi-
nacieros en forma tal que se pueda
brindar la seguridad de que la con
clusi6n a la que se llegue es la -
correcta. 

Esta persona debe conocer a la per

fecci6n las normas y pol!ticas de -
crédito que la Instituci6n tenga e~ 
tablecidas; además de que debe dom! 
nar los principios legales aplica-
bles al crédito, técnicas contables 
costos, auditoria, pre~upuestos, 
administraci6n, etc. 

3.2. Asesor por Experiencia: 

En un Comité de Crédito es necesa -
rio la participaci6n de una persona 
que haya tenido una larga trayecto
ria en el otorgamiento de crédito,
ya que en su opini6n será una apor
tación muy valiosa para decidir 
sobre la aprobación de un crédito. 
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La importancia de contar con este-
Asesor, se debe a que es la persona 

que a lo largo de su trayectoria -
otorgando crédito, ha adquirido los 
conocimientos suficientes de todos

aquellos aspectos involucrados al -
otorgar el crédito; sobre todo cuan 
do se trata de clientes que ya han
sido usuarios en la propia institu

ci6n de este servicio, pues a éste
cliente se le ha seguido muy de cef 
ca y de antemano ya se ha obtenido
experiencia, además de que se cono

ce la forma de que ha operado en -
cr~dido con la institución es decir 

que tipo de crédito ha utilizado, -

que progresos se han notado en el -
negocio, arraigo del mismo, morali
dad de las personas que controlan-
etc. 

3.3. Asesores por Intereses: 

La !ndole caracter!stica de la acti 
vidad bancaria, al servicio de la -
comunidad, la coloca en una posi -
ci6n de responsabilidad, frente al
pGblico, accionistas y depositarios 

Indudablement~ que la direcci6n de
la instituci6n siempre le interesa
rá la colocaci6n de su capital para 
cumplir su cometido, raz6n por la--
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cual existe una gran preocupaci6n-
por parte de sus directivos en ateg 
der al cliente, participando aunque 
sea minoritariamente, pues por to-
dos es sabido el gran auge que ha -
tenido la banca en México y aunque
es necesario para el progreso del -
pa!s, cada d!a se nota más la comp~ 
tencia por ganar el mayor número de 
clientes. 

Por lo antes expuesto se deduce que 
en la aprobaci6n de un préstamo in
fluye de manera decisiva el interés 
que se tenga respecto a alguna sol! 
citud_o solicitudes de crédito. 

4. Bases de Decisi6n. 

Tanto el Comité de Crédito o cualquier-
funcionario con facultades para autori-
zar crédito, se basan en los siguientes
aspectos: 

4.1 Seguridad: 

La seguridad descansa en el factor
personal, que se refiere al conoci
miento de la moralidad, costumbre -
de pago, constancia, capacidad de-
sus directivos para administrar la
empresa, garant1as ofrecidas, crédi 
tos en otras instituciones, etc. 
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4.2. Liquidez: 

En este aspecto se debe considerar 
la capacidad de pago que se apre-
cie en base al análisis de sus es
tados financieros, tendencia de la 
empresa, ventas, utilidades y de-
manda de sus productos. 

4.3. Conveniencia: 

En este aspecto se deben conside-
rar las relaciones importantes que 
pueda proporcionar el trato con el 
cliente, promedios mensuales en su 
cuenta corriente, tipo de inter~s
pactado, arraigo, créditos prefe-
rentes con otros bancos, atracci6n 
de cuentas de un grupo de empresas 
importantes y perspectivas en gen~ 
ral de la empresa, que a la larga
benefician rec!procamente tanto a~ 
la instituci6n, como al usuario -
del crédito. 

'"••···"':'r!':-
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E. LOS FINANCIAMIENTOS MAS ADECUADOS PARA CADA 
TIPO DE EMPRESA O INDUSTRIA. 

Dada la importancia econ6mica y la cri-
sis inflacionaria que 5.mpera en la actualidad 
en nuestro pa!s, misma que afecta en gran es
cala el desarrollo económico de nuestros di-
ferentes tipos de empresa o industria se pie~ 
sa en la importancia de hacer un analisis de
los cr6ditos más adecuados con lo que cuenta
la Banca Nacionalizada y de acuerdo a nuestra 
realidad econ6mica ofrecen mayores recursos -
econ6micos de aportaci6n para los diferentes
sectores. 

De acuerdo a las políticas Bancarias se
dividen en tres sectores. 

1 • - INDUSTRIAL 
2.-COMERCIO. 

3.-SERVICIOS. 

En virtud de que en el Capitulo II menciono-
las caracter!sticas y los elementos de juicio 
necesarios que le permita tomar una decisi6n
adecuada sobre el cr6dito, plazos, reg!menes
de amortizaci6n y periodos de gracia. 
Me permito s6lo mencionar el t!tulo del cr6-
dito y sus ventajas las cuales benefician a -
los sectores antes mencionados, sin profundi
zar en sus caracter!sticas. 
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1.- INDUSTRIAL. 

a) REFACCIONARIO. 

Por su naturaleza, su plazo, su destino 
según vimos en el capitulo II, los sujetos de
un crédito refaccionario deben ser selecciona
dos con mayor escrupulosidad aún que en las -
demás lineas de crédito a que me he referido -
en los capitulos anteriores. Debe comprobarse
que la actividad de los mismos implique la 
transformación de algQn material mediante pro
cesos especiales que requieren el empleo de -
maquinaria especializada, si bien no puede ne
garse clasif icaci6n industrial a aquellas acti 
vidades que impliquen la transformaci6n de 
bienes de~ida principalmente a la mano del --
hombre. 
El destino principal de este crédito se refie
re a robustecer el activo fijo de la industria 
y, generalmente tiene por objeto financiar la
adquisici6n e instalación de maquinaria que 
venga a sustituir equipo antiguo o bien que -
permita ampliar el campo de acción de las 
empresas respectivas. 

Ademas de lo anterior, como indicamos
al hablar sobre generalidades de los préstamos 
refaccionarios, la Ley permite que parte de 
los créditos se destine a cubrir pasivo con 
antiguedad menor de un año. 
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De lo anterior se desprende que las indus 
trias pueden acudir a estos cr~ditos con obje
to de consolidad pasivo con miras a depurar su 
situaci6n financiera. 

VENTAJAS PARA LOS ACREDITADOS. 

- Un plazo mayor para inversi'ones de activo -
fijo que no generan directa y prontamente -
los medios de pago, en comparación con las -
demás operaciones de crédito, cuyo plazo 
máximo es de 180 dias, tratándose de présta
mos directos, descuentos mercantiles y prés
tamos prendarios y de 2 años tratándose do -
préstamos de habilitación o av!o. El plazo -
de éstos ser!a inadecuado para aquellas in
versiones. 

- La seguridad de contar con fondos durante -
un plazo determinado, cosa que no acontece -
con las l!neas de crédito ordinarias, cuyo -
uso esta sujeto a la capacidad de inversi6n
del banco acreditante. En cambio, mediante -
el contrato de crédito refaccionario, el 
banco acreditante se obliga a mantener una -
cantidad a la disposici6n del acreditado y,
salvo circunstancias especiales, no se le -
cobrará sino en la forma pactada. 

- La posibilidad de lograr un crédito mayor -
que el que podrtan obtener en casi todas las 
demas lineas de crédito, debido a las garan-
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b) PRESTAMOS DE HABILITACION O AVIO A LA INDUS 
TRIA. 

El av1o industrial es una operaci6n de

las llamadas de medio plazo, invariablemente -

implica la transformaci6n o la modificaci6n de 

las materias primas mediante una serie de pro

cedimientos ejecutados ordinariamente con má-

quinas especiales. Una planta despepitadora -

transforma el algod6n en hueso al separar la -
fibra de la semilla. 
Si esta semilla en otra fábrica se hace pasar

por molinos para extraerle aceite, se le está

sujetando tarnbi6n a un proceso de transforma-~ 
ci6n. A su vez el aceite vuelve a transformar

se al utilizarlo corno materia prima para la-

elaboraci6n de jabones o al hidrogenarlo para
obtener manteca vegetal o al destufarlo y puri 

ficarlo para obtener aceites comestibles. 

Cada una de estas transformaciones es suscepti 
ble de ser financiada mediante un av!o indus-

trial. 

Para que el cr~dito sea sano, s6lo podrán ser
objeto de financiamiento las industrias en 

marcha cuyas actividades se hayan venido desa

rrollando en forma satisfactoria desde varios

años antes y en ning1ln caso las que se inicien 
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con quebranto o vengan arrojando pérdida. 

El importe del crédito deberá invertirse

precisamente en la compra de materias primas y 

gastos indirectos de producci6n, para que al-

transformarse aquellas en productos terminados 

y vender éstos, proporcionen los medios de 

pago. Por lo tanto, las ministraciones no pue
den quedar sujetas a un calendario preciso, -

como en el caso de av!os agrícolas, sino que -

podrá ser utilizado en una o varias partidas -
según sus necesidades y su ciclo de compra y -

producciOn. 

VENTAJAS PARA LOS ACREDITADOS. 

- Un mayor plazo en comparaci6n con las demás

operaciones de cr!dito, cuyo plazo máximo, -

como ya hemos visto, es de 180 d!as. 

- La seguridad de contar con los fondos duran
te un plazo determinado, cosa que no aconte

ce con las lineas de cr~dito ordinarias, cu

yo uso est! sujeto en un momento dado a la -
capacidad de inversi6n del banco acreditante 

En cambio mediante el contrato de apertura -

de cr~dito de av!o, el banco se obliga a ma!! 
tener una cantidad a di.sposici6n del acredi

tado y no se le cobra sino en la forma pact~ 

da. A este motivo se debe principalmente que 
estos créditos se graven, independientemente 
de los intereses, con una comisi6n de aper-~ 
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tura que compense el banco de esa obligaci6n 
que contrae. 

- La posibilidad de lograrun crédito mayor que 

el que podrían obtener en casi todas las -

demás l!neas de crédito, debido a las garan

tías espec!ficas y demás prerrogativas que -

concede la Ley al acreditante. 
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2.- COMERCIO 

a) DIRECTOS. 

Los préstamos directos se otorgan gene

ralmente para la compra de mercancías o mate-

rias primas o bien para gastos normales del -

negocio, de manera que representen una ayuda -

transitoria de caja en operaciones de r&pida -
consumación y preferentemente para atender ne

cesidades de temporada, de cuyas ventas pueden 

salir los medios de pago. Es necesario hacer -

hincapié en que el crédito directo no debe su

plir a las necesidades más o menos constantes

de capital de trabajo. 

VENTAJAS PARA LOS ACREDITADOS. 

- Este tipo de préstamos proporciona el medio 

para obtener disponibilidad de efectivo, pa

ra cubrir gastos o hacer inversiones eventu~ 
les o temporales de naturaleza circulante¡ -
ya que para cubrir necesidades permanentes -

de capital de trabajo, el solicitante reque

rirá de otro tipo de crédito con diferentes
condiciones de otorgamiento. 

b) PRENDARIO. 

Los préstamos prendarios consisten en que 
las Instituciones de Banca Mdltiple proporcio-
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nan al solicitante de cr~dito, un financiarnien 
to equivalente al 70% del valor comercial, de
rnercancias a valores mobiliarios, que el clie~ 
te entrega a la instituci6n corno prenda o ga-
rant!a. 

VENTAJAS PARA LOS ACREDITADOS. 

- Este tipo de pr~starnos permiten al acredita
do la adquisici6n, sobre todo cuando éstos-
se producen en forma estacional; o bien per
miten pignorar sus inventarios en existencia 
a fin de contar con efectivo circulante o 
cubrir necesidades urgentes de tesorería. 

c) DESCUENTOS. 

El descuento mercantil es una operaci6n-
activa de cr~dito mediante la cual un banco -
adquiere en propiedad un t!tulo de cr~dito no
vencido, generalmente letra de cambio, antici
pando su valor actual. Se denomina "descuento" 
porque para obtener ese valor actual deduce el 
valor nominal del documento una determinada su 
ma equivalente a los intereses que se supone -
fueron acumulados por el tiempo que transcu-
rrir!a entre la fecha de la transacci6n y la -
del pago o vencimiento del t!tulo. Y se llama
"mercantil" porque dicha transacci6n debe co--

" rresponder a una compra-venta de mercancias, -
con excluéi6n de otro or!gen, generalmente, --
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Cuando el descuento mercantil se lleva a cabo
dentro de las normas ya antes citadas en el -
capitulo II. 

VENTAJAS PARA LOS ACREDITADOS. 

-Mediante el descuento mercantil se financian-
- las operaciones más atractivas de un negocio: 
las ventas ya realizadas, a lo cual hay que -
agregar que como descontario queda con dinero 
en efectivo en lugar de documentos por cobrar 
a cambio de un pasivo de contingencia, aumen
ta su capacidad para nuevas operaciones con -
el consiguiente incremento en sus ganancias. 

-Es evidente que estas operaciones favorecen-
preferentemente al sector comercial ya que me
diante este tipo de financiamiento puede darse 
mayor fluidez a sus disponibilidades y conse-
cuentemente obtener un menor aprovechamiento -
de sus recursos. El descuento de los documen-
tos por cobra~ de un negocio en forma debida-
mente ponderada, le permiten manejar un mayor
volumen de ventas y por lo tanto lograr una -
mayor rotaci6n de sus inventarios, con el con
siguiente incremento en sus ganancias • 
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3.- SERVICIOS. 

a) REFACCIONARIOS 

El art!culo 323 expone que el acreditado 
queda obligado a invertir el importe del créd! 
to precisamente en la adquisici6n de obras ma
teriales necesarias para el fomento de la em-
presa del acreditado. 
Tamb!en podr~ pactarse en el contrato de cré-
dito refaccionario que parte del importe del-

crddito, se destine a cubrir las responsabili
dades fiscales que pesen sobre la empresa del
acreditado o sobre los bienes que 4ste use con 
motivo de la misma, al tiempo de celebrarse el . 
contrato, ya que parte asimismo de ese impor
te se aplique a pagar los adeudos en que se -
hubiere incurrido el acrdditado por gastos de
explotaci6n o por la compra de los bienes in-
muebles o de la ejecuci6n de las obras que an
tes se mencionan, siempre que los actos u ope
raciones de que procedan tales adeudos hayan -
tenido lugar dentro del año anterior a la fe-
cha del contrato. 

VENTAJAS PARA LOS ACREDITADOS. 

- Las ventajas para este sector de servicios -
son enteramente iguales al sector industrial 
ya que el objetivo primordial del cr4dito -
Refaccionario es la adquisici6n de bienes -
Inmuebles y/o equipo adicional ya existente. 
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b) PRENDARIO. 

Para este sector el préstamo prendario es-
idoneo por que exige una garant!a real no in-

mueble. Se documenta mediante un pagaré que de 
be reunir los mismos requisitos de que se hizo 

menci6n en la parte relativa a los préstamos-

directos, pero en el cual además debe quedar -

descrita la garantia .• 

VENTAJAS DE LOS ACREDITADOS. 

Las ventajas para este sector se basan prin

cipalmente en los objetivos del préstamo, -
ventajas que ya se hicieron menci6n en la -
parte relativa al sector del comercio ya que 

en este sector se recomienda el préstamos -

prendario, y que tienen en comün que la ga-

rant!a de la operaci6n se apoya fundamental

mente en la prenda. 
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e o N e L u s I o N. 

Se puede mencionar que la Banca Nacion! 
!izada ha trazado un programa de trabajo am
bicioso que, esencialmente busca conseguir-
crecimiento en los recursos, aumento en las
utilidades, canalizaci6n de créditos a acti
vidades prioritarias, asi corno conseguir el

rescate de proyectos ya iniciados para ter-
minarlos y hacerlos productivos en el corto
plazo y promoviendo, otros de gran interés -
social. 
En el campo de las actividades econ6micas la 
disponibilidad de los bienes de capital es -
senciblemente afectada por las fluctuaciones 
y cambios en el mercado, debido a la dificíl 
etapa por la que atraviesan los distintos -
pa!ses, el clima que prevalece en general es 
de contradicci6n, desempleo y poca inversi6n 
industrial. 

Como en la mayor!a de los casos la ese! 
sez de recursos se hace patente, se recurre

ª la alternativa del financiamiento para no
limi tar la actividad productiva, al igual -
que las variadas herramientas de un artífice 
tienen usos específicos y distintos grados-
de efectividad, las opciones de soluci6n al
desequilibrio en la posici6n financiera de -
las empresas, son diversas. 

La Banca Nacionalizada podrá adicional
mente permitir el desarrollo de empresas co-
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laterales corno son: 
ARRENDADORAS, ALMACENES DE DEPOSITO, CASAS -
DE BOLSA, ASEGURADORAS, EMPRESAS DE BIENES -
RAICES ETC. que a la fecha no han podido de
sarrollar en su potencial verdadero. 

El concepto de Banca Nacionalizada puede ser 
un canal efectivo para coadyuvar un mayor -
entendimiento con la industria mediana y 
grande y la empresa en desarrollo, puede adi 
cionalrnente tener ligas regionales que de -
otra forma ser!an dif!ciles de conseguir. 
La atención primordial será enfocada al sec
tor privado MExicano. 

La integración de la Banca Nacionalizada pe! 
sigue como uno de sus objetivos el de contri 
buir a resolver algunos de sus problemas 
financieros por los que atraviesan una canti 
dad importante de empresas productivas del -
sector privado, atrav~s de brindar una serie 
de servicios de asesor!a y asistencia finan
ciera a las mismas. 

Algunos ~e los objetivos que se pretende lo
grar son los siguientes: 

A) FOMENTO AL SECTOR AGROPECUARIO, AGROIN-
DUSTRIAL, SILVICULTURA Y PESCA. 

B) FOMENTO DE LA VIVIENDA DE INTERES SOCIAL 

C) APOYO A LA GENERACION DE LAS EXPORTA 
CIONES Y CAPTACIONES DE DIVISAS, ASI 
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COMO A LA HOTELERIA Y SERVICIOS TURISTI-

COS. 

Todo lo anterior debemos realizarlo dentro -
de la estricta ortodoxia bancaria, cuidando

los recursos confiados a nosotros bajo el -
principio de la realizaci6n de utilidades. 

Con lo anterior antes expuesto se busca una
Banca de Negocios de Inversi6n que actae en-- -
el mercado de capital, mediante cr~ditos o -
mediante la aportaci6n de capital de riesgo
en adici6n al cr~dito. 
Por lo que debiera de existir este tipo de -
instituciones, más flexibles y con menor bu
rogracia para que su menor tamaño y organiz! 
ci6n permitieran rápido acceso a los niveles 
de decisi6n y en general estos bancos sean -
más manejables, para que les permitieran ser 
más competitivos y servir a las necesidades
de la clientela con prontitud y a menores -
costos. 
Este tipo de instituciones debieran de actu
ar corno instrumento para el establecirniento

de nuevas ce-inversiones, en otras para el -
establecimiento de nuevos negocios o indus-
trias. 
Es importante mencionar que los servicios 
que ofrece la Banca Nacionalizada no debe 
confundirse con los servicios que ofrecen 
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los Bancos de Desarrollo, como podr1an ser -
Nacional Financiera y Banco Mexicano Somex,
estos bancos cumplen el papel de promoci6n -
de proyectos industriales con participaci6n
accionaria. Su actuaci6n se ha encaminado 
a proyectos de gran tamaño con gran ~xito y

beneficio para la econom!a nacional, el 
papel de la Banca Nacionalizada está princ! 
palmenta enfocado hacia la industria mediana 
y grande, las empresas en desarrollo, la 
agricultura de alta tecnolog1a y hacia pro-
yectos de exportaci6n o substituci6n de 

de importaciones. 
Puntualizo nuevamente en los objetivos espe
cíficos del financiamiento bancario que son
los siguientes. 

- Fomentar y apoyar todos aquellos proyectos 
relacionados especialmente con la Agricul
tura, Agroindustria, Silvicultura, Pesca-

Vivienda de Inter6s Social y en general ·
apoyar a todas aquellas empresas que gene
ren o ahorren divisas. 

- Asesorar al cliente en cuanto a la fuente
de recursos que más le conviene, ya sea 
nacional o extranjera. Permiti~ndole de 
esta manera, alcanzar un desarrollo más 
sano y a menor costo, en lo que se refiere 
a fusiones, adquisiciones, diversificacio
ciones, colocaci6n de t!tulos en los dife
rentes mercados de capital, reestructura -
ciones etc. 
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- La Banca Nacionalizada se encuentra en la 
posibilidad de promover ce-inversiones, o 
sea, que para aquellos inversionistas que 
buscan emprender nuevos negocios y que -
requiere tecnolog!a extranjera, la Insti
tuci6n puede ayudarlos, tanto a encontrar 
al socio indicado, como negociar el paqu~ 
te financiero. 

- El de diversificar la inversi6n de recur
sos en el mayor nCimero de Industrias posi 
bles. 

- Canalizar adecuadamente el ahorro interno 
hacia actividades productivas, ganarse la 
confianza de inversionistar logrando as!

canalizar recursos ociosos hacia activida 
des fundamentales, acelerando el desarro
llo econ6mico del pa!s. 

Espero que mi esfuerso por presentar un 
panorama actual y consiso de las ventajas 
que se puede obtener del financiamiento ban
cario tiene como objetivo primordial el de -
orientar la econ6mia de nuestro pa!s. 
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MANUAL DE CONTABILIDAD. 
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