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INTRODUCCION.

El estudio del mercado internd‘co;onial se ha poster-
gado dé manera incompresible, es sdlo hasta ahora cuando
se empiezan a publicar trabajos sobre esta problematica. La
presente investigacidn se’ inderta dentro de esta necesidad
y trata de realizar un andlisis del comercio desde la parte
mis interna, la estrugtura'comercial.

Dado que el estudio de esta parte de la historia colo
'nial implicaba un trabajo mucho mayor que el efectuado por
una séla personan me decidi harealizar una aproximacidn mis
acorde con las condiciones reales, para lo cual plantéo el
estudio del comercid citadino en una ciudad. Esta fue Valla
dolid y 1la époéa, finales del siglo XVIII, ubicandolo den--
tro de un proyeﬁco mas global qué se realiza en ¢l semina--
rio de Historia de la Agricultura, del Departaﬁento de In--
;estiga;iones Histéricas del Instituto Nacional de Antropo-
‘logfa e Historia,lque‘dirige el Dr Enfique'Florescano.
| 'La razdn por la‘cual determine que fuera la ciudad de
Valladolid, radica en que era uno de los centros mas impor
tantes de cohcentraci6n y redistribucidn de mercancias pé
ra el importante mercado de Guanajuato. Asi la ciudad cum-
p1i6'otra funcidn, la del comercio intrarregional, que --
aunada a la administracién, se convierte en una de las mas

importantes.



'El trabajo se divide en dos‘moientos, uno que se refie
a lo que denominé como comercio movil, compuesto por el --
tianguis semanal y otro, llamado sedentario o fijo, donde
se estudia todo lo refernte al intercambio, divisifn comer
cial, mercantil y las relaciones sociales establecidas por
los comerciantes. Un apartado importante es el referido -
al comercio de la carne, mismo que como se analizara mis -
adelante, formaba parte de todo un gran monopolio controla
do por los mercaderes.

Otro inciso necesario fue el referente al comercio del
grano, los que nos dieron una idea mas real de lo que se en
contrari mas claramente en el comercio citadino.

La divisién del comercio responde a las necesidades --
propias de la investigacibn, primero habria que ver qué ti-
po de mercancias se éomercializaban, despues qué caracteris
‘ficas guardaban las tiendas, quiénes eran sus duefios,cufinto

R capitallinvertian en sus productos y cuiles.eran sus rela--
'cioneSQde intercambio. Todo €sto nos dib las condiciones --
existéntes de esta actividad en la ciudad.
Estos dos primeros capitulos proporcionaron los e¢lemen
tos suficientes para poder aeterninar que los mercaderes ci
tadinos mantenfian un férreo control tanto comercial como po

litico, mismo que se convirtié en la forma idénea de repro-



duccidn del capital comercial, con lo que se puede afimar
que esta sociedad colonial estuvo basada en una forma de -
reproduccidn mercantil con su propias caracterfsticas, -
siendo los comerciantes los agentes financieros de esta -
economia. .

Esta autorizacidn econbmica que tuvieron los tenderos
les permitio establecer las sociedades comerciales que les
surtierian de las mercancias necesarias para abastecer su
tienda, asi como para exportar cierto tipo de productos. A
demis el monopolizar los cargos municipales 1les did un po
der alin mayor, con lo que podian enfrentarse a las disposi
ciones fiscales y reglamentarias‘de la corona.

Aprovechando este poder disponfan, de acuerdo a las -
condicones propias del mercado de las formas de control
y pago de los impuestos dictados por la administracibn --
virreinal. Esto les daba facilidades para realizar activi
dades prohibidas, como fue el contrabando, el que les re-
ditu6 grandes ganancias.

Por Gltimo se menciona que las relaciones mercanti--
les ﬁue obtenian mejores dividendos eran las que se rea-
lizaban con ciertos organismos o personajes importantes,
como fueron la iglesia o los comerciantes de la ciudad -

de México, como era el caso de Isidro Huarte.



La presente investigacibn se llevd a cabo en el Archi
vo Histdrico del Ayuntamiento, principalmente, y en la Casa
de Morelos en Morelia, Mich., repositorios que no han sido
debidamente estudiados y que contienen una gran cantidad -
de informacidén de mucho valor, que gracias a la labor rea-
lizada por la Mtra. Ofelia Mendoza todavia se pueden encon

trar los documentos con cierta facilidad.

Ahora quisiera hacer mencifn de las personas que me
ayudaron a realizar esta investigacibn; al Dr. Enrique Flo
rescano, director del seminario, su apoyo y ayuda para rea
lizar la investigacibn y conclusifén de este trabajo, a mis
compafieros y amigos de éste, Marta, Virginia, tlara, Lyla
y Rodrigo, sus agudos comentarios le dieron &rden. A las -
Mtras. Teresa Rojas y Rebeca de Gortari y a los Drs. Carlos
Sempat y José& Carlos Chiaramonte, sus comentarios, apoyo y
confianza que demostraron para la realizacibn de las dlti-

mas correcciones de esta tesis.-

Dentro de los agradecimientos sentimentales estén,
Ericka, mi amadacoupafiera a la cual debo el impulso neccsa
rio para concluirlo, a mis padres como muestra del carifio -
que siento por ellos. A la Sra. Graciela Jacobo y a Teresa
Galindo, amiga entrafiable, las que tuvieron la paciencia y

cordura para repetir los innumerables borradores.



1.-Anotaciones sobre el comercib‘%rbano.
»

La estructuracidn del mercado, sus formas de abasteci-
miento, venta y consumo, deptro de las ciudades coloniales’
reSpondian a necesidadesveSpecIficas de la regibn. Estas
se relacionaban con loé diferentes productos agioganaderos
producidos dentro de su territorio, o bien a condiciones -
alimenticias, de vestido o dg distribuci6n de mercancias -
concentradas en una ciudad para su comercializacifn intra-

rregional,

El caso de Valladolid es bastante claro en este senti-
bdo. Al iguai que Zﬁmora, Zitdcuaro y Uruapan se convirtib
en uno, de los centros receptores y distribuidores tanto de
productos fegionales como de extrarregionales en Michoacin.

Esta caracteristica fundamental hizo de esta primera ciudad

el asiento de los representantes mis importantes, econénicg

-mente hablando, de 1la regifn hacia fihes de la colonia,

No sin olvidar que Valladolid se. convirtib én la ciudad
més inporiante‘de 1a intendencia -iéhoacana. cuando la si-
1la episcopal se trasladé de Pitzcuaro a esta ciudad.

Asi todas las condiciones fueron dindose aquf, concentra--
ci6én de importantes cantidades de productos para su coﬁer-

cializacibn, la presencia de la institucién capaz de



financiamiento econémico en la colonia, la igleéia entre -
otras., Esta al controlar una cantidad considerable de los
productos agricolas, por medio del diezmo, necesitaba de -
alguna manera buscar los mecanismos md4s apropiados para ‘. -

realizar dicho producto.

. .
Asf la actividad comerciél.tuvé,una importancia funda-
mental dentro de la ciudad, Lbs\pgogqctog concéﬁtrados -
‘aqui obligaban la presencia de los mércade}es, los que sin
grandes sumas de“dinero buscaban 1la oportunidad de comer--
cializar estos qftlculos y poder crearse un fortuna, No -
todog los que intentaron realizar esta ;ctividad lo logra-
ron, solamente los que podfan establecer una relacibh co--
mercial o financiera con la iglesia pudieron ver crecer su
fortuna y convertirse en gente importante, Surgiéndo des-
de los mismos inicios la relacién iglesia-comerciante-gen-
te socialmente importante como la férmula para lograr una

13

posicibn preponderante,

Pero no hay que perder de vista que las relaciones en-
tre la autoridad civil y el comercio eran también importan

tes, Cada una de las actividades mercantiles estaba regu-

lada y controlada por diferentes disposiciones tanto lega-

les como fiscales. Mismas que los comerciantes debfan de



observar. Cuando éstos agcendian‘a las instancias que con
trolaban esta actividad, su poder se acrecentaba provocan-
do Buenas ganancias, Ante esto los comerciantes mds ilus-
trados y audaces siempre buscabin el establecimiento de re
%lacioneS‘civiles y eclesidsticas que aseguraran la circula

cién de su capital comercial,

Esta circulacibn se realizéba en tiempos muy largos lo
que impedia en corto tiempo recuperar la iﬁversiﬁn inicia;,
lo que provocaba mantener una pafte, o todo el capital es-
tancado un tiempo deterninado; Pero al final del ciclo de
comercializacién, el mercader no solo recuperaba su inver-
si6n inicial sino que el incremento obtenido muchas veces
llegaba a duplicar ¢ triplicar el monto, Y como condicién
necesaria era poder tener el suficiente dinero’para reali-
zar esta actividad, ya que podia convertir a un préspero -

mercader en un pobre temdero en poco tiempo.

Y como muchos no podfan efectuar s6los estas inversio-

. nes recurf!ﬁn a uno de los prestamistas de la colonia, la
iglesia. As! que, de alguna manera los mercaderes siempre
buscaban el estaﬁiecimiénto_de una relacién comercial o --

' productiva con el clero y asf asegurar la reproduccién de

su capital.
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Por otro lado, la acfividad comercial implicaba ofre-
cer una amplia gama de productos para los diferentes tipos
de consumo, Misma queqlos comerciantes tenfan tanto la --
obligacién como la necesidad de surtir para un abasto - -
constante y regulado, como verémos en el transcurso del
trabajo. EL control de la oferta y la delanda‘de alguna
manera la mantuvieron los mercaderes que buscabannobtener
la mis alta ganancia. Con esto satisfacian las necesida-
des de consumo de los habitantes sin llegar a saturar el
mercado. Porque provocarian una calda de precios bastan-
te brusca vy dejarfan desabastecido a otros mercados con

los que tenfan relaciones comerciales,

Un problema fundamental de la actividad comercial fue
el gran intermediarismo que se gener§, situacifn que tanto
1a corona como la administraci6n virreinal trataban de - -
erradicar. Esta actividad provocaba en determinadas situa
ciones alteraciones y descontrol en la oferta v demanda, -
originando el alza del precio de los produétos. Este tipo
de desajuste trataba de ser controlado por las imstancias
del gobierno civil. Las alteraciones gener;has por algqna
situacién normal, fueré del control humano impulsaban a --

éste organismo a promover las medidas que requiriera-la --

magnitud del problema. El caso es que el cabildo civil, -



» 10 =

como instancia reguladora de las relaciones econémico-so--
ciales, trataba de mantener un control estable del abasto

asi como, impedir y erradicar la intermediacién ( 1 ).

Por otro lado las relaciones sociales establecidas en.
Valladolid imponfan ciertos patrones de consumo. Estos es
taban bien delimitados y respondiag a las necesidades crea
das por la oposicién de nueVas.castas sociales. Cada uno
de los consumos no era mis que la representacidn econfmica
del lugar ocupado por los consumidores. Los éue de alguna
~ manera habfan modificadd su dieta original, transformindo-
la de acuerdo a las nuevas condiciones impuestas por los -
espafioles ( 2 ). Asf esta caracteristica, junto con las -
anteriores, conformaron tanto las necesidades alimenticias,
cdmo de vestido y de artfculos caseros de los pobladores de

la ilustrada ciudad de Valladolid,

Se pasari ahora a diferenciar dos momentos de este co-
‘mercio citadino, Mismos que correspondfan a la calidad y *
~duracién de las mercancias vendidas en,cadé uno de estos. |
' Unolefa el comercio perif6dico o temporal y otro era el per
manente o fijo. Cida uno de ellos tenfa su iiportan;ia -

y funcionamiento propio dentro de la ciudad.



1,1,- E1 comercio perfodico,

La primefa parte de la estructura mercantil era la rea
lizada en forma temporal ( 3 ) y que trafa a la ciudad to-
do tipo de alimentos como huevo, frutas, legumbres, etc.
Mismos que debido a sus cualidades eran productos de ffcil

descomposicién que no podfan almacenarse por mucho tiempo.

Este mercado se realizaba solo los jueves, Asistian -
a €1 todas las personas de la ciudad para comprar los di--
ferentes productos que consumfan tanto los comerciantes, -
las autoridades municipales como los carpinteros, los en--
sambladores, los artesanos entre otros.

L

Otros productos que se vendfan en este mercado eran -

-~

vestidos, ropa, lefia, ocote, algunas cosas de alfareria,

-Mercancfas que se trafan a la ciudad, elaborédos por arte-

sanos de la regifn que satisfacfan la demanda ﬂlﬁncipalueg_
te de la poblacién de escasos recursos. El consumidor ur-
bano o el rural recurria al tianguis para compsrar los’arti

culos que no elaboraba,

La organizacifn comercial periédica era dictada por 1la

autoridad municipal representada en el cabildo a través -

b
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de uno de sus organismos, el llamado Tribunal de Fiel Eje-
cutoria. Bl cual se encargaba de controlar el pago por el
""derecho de venta o de pise" y vigilar que se cumpliera co
rrectamente con las disposiciones tanto en el peso como en .
el precio, Para lo cual dictaba ciertas normas que debfan
de acatarse, mismas que estaban bajo la vigilancia del re-

gidor fiel ejecutor,

Por principio todos los productos tenian que pagar un
impuesto llamado '“derecho de piso", Este les otorgaba el
derecho de vender sus artfculos y estar protegidos por el
tribunal, Vendedor que no acatara las disposiciones se --

hacia acreedor a multas y castigos, ademds de perder la po

sibilidad de vender,

El impuesto que se cobraba era de medio real y la can;
tidad retenida nos da idea de la imporiancia del tianguis,
Para 1758 se recaudaron 409 pesos,‘paru 1776, 880Lpesos'y
para 1786 el -onto'habij ascendido a 964 pesos ( 4:)..jPo-
demos observar como la actividad semanal se fue‘anplidndo
y- tuvo una participaci&n fundamental dentro del desarrollo
comercial de la ciudad, Un ejemplo que nos demuestra esta
importancia es cuando la familia Alday de P&tzcuaro, se -

quej6é ante el Tribunal de Fiel Ejecutoria de que la cele--



bracidn del tianguis, aquf era los viernes, se realizara -
en el mismo lugar dentro de la plaza principal. Lo cual -
trafa grandes trastornos a la actividad comercial de su -
tienda (5 ).

La actividad itinerante mantenfa ciertas reglas que se
debfa observar y que pretendfan evitar el monopolio de es-
tas mercancfas, Asf el virrey Marqués de las Amarillas -
dictb6 en 1758 ciertas-disposiciones para tal efecto., La -
primera consistia en castigar a cualquier tendero que sa--
liera a las calzadas para comprar los "géneros de vastimen
to" que traigan para su venta en la plaza pdblica los pro-
ductores., El Eastigo consistia en la pérdida de la mitad
de sus bienes y dos aflos de servicio en el Castillo de San
Juan de Ulda si fuese espafiol, y a los demds 200 a:8tes y

dos afios de trabajo en el obraje ( 6 ),

La séguiente disposicifn se dividfa en varios aspectos;
primerofﬁue cua)quier bastimento deberfa ser registrado -
ante el Tribunal de Fiel Ejecutoria. Aquf se-le ponfa pos
tura para su venta ya fueran "de la tierra" o "de Castilla".
Se podri observar la necesidad de control sobre los precios
que se debian mantener para que el intercambio pudieré ser

estable. La determinacién de @&stos trataba de impo--



ner una homogeneidad en el mercado para evitar una compe--

tencia que perjudicara a los introductores ( 7 ).

 Otra medida importante consisti6 en la forma de venta
y ésta como todas, trataba de impedir la monopolizaci6n.'
La cual estipulaba que‘una vez registrados 1os‘bastil§ntos
la venta se realizaria en tres momentos: el primero se -
efectuaba eﬁtre el vecino de la ciudad y el vendedor, con
la finalidad de que compre lo necesario para satisfacer el
consumo de su casa; el segundo era entre los tenderos y -~
los "viandantes" ( 8 ), donde se les permitfa solo en este
momento la compra, ya qué estos requerian los productos -
principalnente para satisfacer el abasto de su tienda, por.
lo tanto‘laé'c0lpras eran mucho mayores, Y por Gltimo lo
que le;qUedara lo podia vender a cdalquiér persona que pu-
diese comprar la totalidad delbproducto (9). Estos Gl--

- timos podian scr los re11glosos encargados de surt1r a los

colegzos [ claustros de las-mercanclas Que no cultlvaban -

,dentro de s hnnto Y que debldo a su consumo tan elevadoig

requerian asxstxr al t1anguxs.

Se proh1b!a que la venta del producto se renllzara por
" mayoreo, Debido a que un tendero podia comprar todo lo -

que vendiera el introductor impidiendo con ésto que los --
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conéumidores citadinos pudiesen abastecerse el dfa del - -
tianguis. Obligfindolos asi a récurrir a las tiendas asen-
tadas en la ciudad. Las personas que hubiesen comprado -
en conjunto lo qﬁe sobrara del producto, se les obligaba a
registrarlo ante la Fiel Ejecutoria, tanto la cantidad co-

mo el precio del género adquirido.

Después el tendero tenia tres dias, a partir del regis
tro, en los cuales venderfa el producto al precio que esta
bleciera la Fiel Ejecutoria y pasado este tiempo, era li--

bre de expenderlo a cualquier precio.

 Se prohibia que cualquier tendero recibiera en enco---
mienda algln género comestible o de "pulperfa". Bajo la -
pena de sufrir los siguientes castigos} si era la primera
'vezrla pérdida del articulo comprado o de su valor‘y por -
la segunda vez el doble del productb 14 do§ afios de presi--
dio ( 10 ). Lo que se pretendia era evitar el cohtrabando

'y 1a monopqliiacibn de productos indispensables en la mesa

“de los consumidores urbanos. La préctica del acaparamien- =~

‘to estaba -uy‘desirrol;ddi!y per-ahegté‘en la actividad -

coigréial,

Por lo que respecta a las ventas, el tianguis tenfa su

propio proceso,’que se realizaba en dos etapas; una ec¢n --



que las ventas se realizaban con moneda, las cuales solo -
se mantenian hasfa el mediodia y la segunda, en donde se -
permitfa "truecar" con mercancias (11). Esta doble forma
en las ventas beneficiaba tanto al producto como al con£u~
midor, Uno podia abastecerse de diferentes productos que
€1 no elaboraba y otro, podfa disponer de una amplia gama

de articulos frescos que completaban su consumo diario.

La forma de venta en este mercado mévil presuponia re-
solver el problema permanente dentro del comercio, la fal-
ta de circulante. Que debido a esta escases impedia la -
compra directa de las mercancias, obligaba a que los pro--
ductores tuvieran que intercambiar sus productos salvando
la falta de monedas, Raz6n por la cual una parte de la po
blaci6én recurrfa a las ventas a crédito, Pero é&stas solo
se realiza?an a través-de establecimientos fijo como vere-
mos mids adelante. Esto imposibilitaba la compra directa -
de una parte de la pdblaciﬁn, la otra parte que disponié;
sino del shficiente circulante, si de algo que le permitie
se comprar en este mercado. Por ﬂiti-o estaban los que si
contaban con el suficiente dinero para compfar todos los -

bastimentos necesarios para su alimentacién,

Esto provocaba que los introductores vendieran todo su

producto a un solo comprador, e inmediatamente de spués



se dedicasen a comprar con el dinero recibido lo que nece-
'sifaban. Por otro lado, los consumidores de la ciudad al

no poder comprar directamente en el tianguis debfan espe--
rar a que el producto llegase al comercio fijo y por medio
del crédito pudieran adquirirle. Por lo que se explica que
en el "Reglamento de Tenderos de 1758" se trate de ordenar

esta actividad y evitar el monopolio (12),

Otro problema que se presentaba en la asitencia a es-
te comercio es que a algunos pequeios productores,‘recibi-
én financiamiento de agricultores habilitadbres mavores, -
obligandose a pagar con su cosecha, lo que originaba un -
gran acaparamiento, Asi los que se presentaban en este -
mercado eran estos introductores mayores, o en algunos ca-
sos arrieros, que se beneficiaban de dicha compra debido -
al aumento que le imprimfan a los productes, En el proce-

so de la venta,
[

Ast la actividad semanal se volvia toda una festivi--
dad social, por un lado los articulos perecedeios y~bof~ -
otro toda la gama de productos de vestimenta llenaban de -
colorido el tianguis., La actividad de compra y venta lle-
naba de bullicio la plaza y a la ciudad entera, ademis de

los festejos y diversiones que trafa aparejada esta activij

dad,



Desgraciadamente debido a la finalidad del proyecto -
un estudio mds acabado de este tipo de intercambio se pos-
pone péra un mejor momento, Los datos obtenidos dentro de
la presente sflo pude dar una visién muy somera de esta ac
tividad, que por sus caracterf{sticas reviste mucha mayor -
impdrtancia. Pero como el objetivo fundamental del traba-
jo es el andlisis del comercio sedentario solo se puede -
plantear la necesidad de realizar una investigacifn mis -
acabada y completa de este tipo de intercambio. Lo cual -
nos puede dar muchas respuestas, a dudas y preguntas, para
entender todas las realciones que existfian en el comercio

y el abasto colonial,



1.2.- El comercio sedentario.

La funcién merecantil la convirtieron los espafioles -
desde siempre en una actividad honesta y digna. Por lo --
cual para finales del siglo XVIII una de las préicticas més
importantes era €ésta, Valladolid no fue la excepcifn, con
virtiéndose en una ciudad comercial importante de la regibn,
en donde el comercio fijo tuvo un peso econbmico muy tras-
cendental, Fueron los mercaderes vallisoletanos los per-
sonajes que mds promovieron las actividades agricolas y -

mercantiles,

Pero antes de entrar a este tipo de problemas es con-
veniente presentar como se dividia este comercio dentro de
Valiadolid.' Y mfs importante es tener presente que sc lla
ma cohercio sedentario o fijo a toda actividad que tiene -
una permanencia total dentro de 1a ciudad. El que contaba
con los mecanismos de control, regulacion v vénta de las -
- mercanctas nécesarias‘plra la reproduccién de la poblacibn,

como con sus propias instituciones legales,

Asf encontramos 3 instancias de control y organiza---
ci6én de diferentes productos: el de los cereales, ¢l de la
carne y el de las mercaderfas como: el vestido, ciertos -

productos de alimento y los enseres domé@stico vendidos en



las tiendas; Cada uno de estos tenfa sus propios mecanis-
mos de abasto, circulacidn y venta. Por lo-cual se deci--
dio presentarlps en los siguientes subfndices, Haciendo -
la aclaracidn que siendo las tiendas y sus formas de comer
cializacién el tema .principal de esta investigacifn, se ha
apartado para presentarlo mids ampliamente en los siguientes

capitulos,

1.2,1.- El1 comercio de los cereales,

Dentro de los productos agrfcolas, el mafz y el trigo
ocuparon un lugar primordial dentro del consumo colonial,
Para lo cual la administracién virreinal tuvo que contro--
lar el flujo de estos productos para eyitar el desabasto a
la ciudad, Estos fueron la base alimenticia de los pobla-
‘dores citadinos, Los cereales no distingufan clase social,
tanto los consumfan los mds pobres como los personajes mis

importantes de la sociedad.

Debido a que el abasto de estos productos estuvo con-
trolado tanto por los ciclos agricolas y por la especula--
cién que realizaban los grandes productores, el virreinato
mandé instaurar en la Nueva Espafia una institucién que re-

- gulara la oferta y la demanda de estos productos. La
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alhéndiga y el pésito fueron las instancias encargadas de
la comercializacibn de los cereales, principalmente del -

maiz (13 ).

- Las funciones de cada una se distinguieron r4pidamen
te, la alh6ndiga se convirtib. en el centro de depbsito y
venta de los granos, los cuales se éxpendian de acuerdo a
las posturas propuest¢s por 105 introductores en el trans
curso del dia, Los adﬁinistradores de ésta, s6lo interve
nian y obligaban la concentraci6n del grano bajo su con--
trol, cuando existfan problemas de abasto o malas cosechas
que ponian en peligro el consumo urbhano m4s pobre., Mien-

tras, sélo funcionaba como un centro de depbésito ( 14 ).

El pBsito tuvo otra funcifn, la que se realizaba en
épocas de escasez, La que consistfa en que este centro -
compraba parte del grano depositado en la alhSndiga para
mantener un stock, mismo que ponia a la venta cuand6 se -
presentabaﬁ alteraciones en la oferta, Los preéios a los
'ﬁue vendia el pésito eran mis bajos que los estipulados -
'por'la alh6ndiga, con lo que se pretendfa cubrir las necg
~ sidades de los consumidores mfs desprotegidos de la ciu--

dad (15 ).

Asi la alh6ndiga fue la institucién mis importante, -
comercialmente hablando, ya que en ésta se regulaba el -

precio y la venta de los granos,
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Toda introduccién de estos productos debia ser registrada
ahf, para después poder establecerse el precio y luego --
efectuarse la venta, misma que se hacfa al interior de la
alh6ndiga o bien en el tianguis. Los granos se podfan al
macenar a consignacifn para su venta,.pagéndose 2 reales

por fanega al dfa por el uso de la bodega ( 16 }.

Las ventas de grano al interior de la alhéndiga se -
podfian llevar a cabo en base a la postura de algin inter
mediario grande que disponia el precio de la fanega. Pe-
ro en realidad era el alcalde de l1a alhéndiga el que de--
bia establecerlo, s6lo que dicha accién se efectuaba en -

€épocas de escasez de granos.

Por 10 que el precio no siempre se mantenia, variaba
de acuerdo a los depfsitos de otros introductores, las --
posturas podian ser mfs altas o mis bajas debido princi--
palmente a que la cantidad depositada por algunos intro--

ductores era muy grande.

Con lo cual podfa presionar al alcalde para cambiar-

lo,hacer a un lado la calidad del grano que se vendfa.

La alh6ndiga se convirtié en el lugar de depésito y
venta de cereales permanente, pero esta actividad no solo
se podfa hacer aquf, sino que también se efectuaba en los
tianguis o bien en los puestos fijos de la plaza principal ,

siempre y cuando se halla registrado ante la alh6ndiga el monto
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de la introducci6én, la calidad y el precio al que se iba a
vender. Asf de esta manera se abrfan los mecanismos nece-
sarios para vigilar el abasto de productos de primera nece

sidad para Valladolid ( 17 ).

Aquf como en todas las instancias de control y comer-
cializaci6n de productos estahan presentes los propieta --
rios del capital. Para 1794-97 estuvo al frente de la --
alhéndiga el rico terrateniente Manuel Ignacio de Michele-
na, miembro de la familia del regidor alferez real Juan An
tonio de Michelena ( 18 ). Que al presentar la cuentas pa
ra el primer afio dijo tener 2'560,000 fanegas que se ven -
dfan entre 12 y 14 reales la fanega, pero que debian va --
rios agricultores impoétantes a la alh6ndiga alrededor de
16'496,018 fanegas que no se habfan pagado, lo que repre -
sentaba una deuda de 27,367 p. 7 1/4 r. Y al pbsito se le
debian un'tqtal de 14,108 p. 4 3/4 r. (19).

Asf no solo controlaron la instancia de distribucién
del grano, sino también se sirvieron de ésta para realizar
préstamos para facilitar la produccién dentro de‘sus ha --
ciendas, con la condici6n de reintegrar la cantidad de gra

no prestada, o su equivalente e1r dinero.

Muchos fueron los casos de préstamos de este tipo, co

mo €l realizado al importante terratenientce Juan Foncerra-
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da Urquiza (20); el cual debfa 698 p.6 r. por grano presta
do hasta 1797. Otro casc fueron los desfalcos que protaQ
goniz6 Jos& Antonio Pérez, que estuvo encargado de la ad-
ministracién de la alhéndiga en 1786 y 1788 y que para -
1797 debia 712 pesos. Asi con este tipo de cuentas la --
alh6ndiga cargaba de'debitcs atrasados" 6,659 pesos (21),
cantidad sumamente grande si tomamos en cuenta que esta -
institucién nunca pudo mantenerse con las rentas que pro-
ducian los depfsitos de cereales, mucho menos podia sol--

ventar los gastos por desfalcos y préstamos no pagados.

En si, estas instituciones fueron un mecanismo mis -
que sirvi§ para reproducir las inversiones de los terrate
nientes, ya que funciondé como banco de avio para financiar
la produccién de cereales en importantes haciendas, ve--
mos familias importantes controlando o pidiendo prestado
grano a la alhéndiga como fueron los Michelena, los Fon--
cerrada, los Huarte, entre otros, Pero la actividad de -
abasto de é&sta nunca se perdif siempre estuvo presente, -
como en la gran crisis del hambre de 1785-86 donde reali-

26 una labor fundamental (22).

Por dltimo se establecid un reglamento en 1793 para
que los funcionarios cumplieran con ciertas disposiciones

y asi evitar los constantes desfalcos. Se ordenaba que -



todo diputado debia realizar un inventario tantoc al entrar
como al salir, otra de las posturas de las introducciones

de maiz, de los muebles, de las dependencias atrasadas y -
del monto del grano existente en la alh&ndipa, el cual de-
bia contemplar la calidad y precio al que se estaba ven --
diendo. Estos informes deberian firmarlo los'diputados sa

lientes y el ayuntamiento.

Las compras se deberian hacer éonforme a las Ordenes
que dictara el ayuntamiento, esto era a las personas y fia
dores que este dispusiera. También se delrerfa llevar con-
trol de las posturas de los hacendados y el tienpo en el -
cual deberfan cubrir dicha propuesta. Por (ltimo se propo
nia que el regidor fiel ejecutor revisara las medidas y pe
sos de los oferentes para evitar que se timara al pGblico

con menos cantidad del broducto (23).

Lo que se buscaba era evitar los constantes desfalcos
sufridos por ia élhbndiga, ya que ocasionaban enormes pér-
didas, y regular de mejor manera las compras o préstamos -
de grano por medio del ayuntamiento. Esto ponfa cierto -
control para que el adeudo fuera pagado por medio de la -
accién de esta institucién y tratar de evitar las pérdi --
das. Otra raz6n era la intencién de controlar la com-

pra de granos por medio de la alhéndigca y el p6sito, mis-



ma que se reducfa a l1a oferta de los grandes hacendados,

que asi veian asegurada la compra de su produccibn, lle--
vandose a cabo esta sola entre los que tenfan acceso al -
cabildo y asi estrechando el circulo de la comercializa--
Cidn de los cereales a los poderosos. Solo los que tenf-
an una representacién dentro del ayuntamiento podian as--
pirar a 1a venta de su producto con buenas ganancias. E1
problema de la comercializacifm en si de todas las mercan
cias solo lo controlaban los que poseian las condiciones

econbmico-sociales necesarias para ésto, como lo veremos

con la carne y el comercio sedentario.

1.2.2.- E1 comercio de la carne.

La raz6n de explicar el mecanismo de comercializacién
de la carne se manifiesta en la necesidad de entender como
este articulo era controlado por los grandes comerciantes
( 24 ), Este apartado se centrari principalmente enanalj_[
zar como se expendia la carne y como se podfan éstablecer

algunas relaciones comerciales.

Primeramente, 1la carne que se consumfa en Valladolid
era traida de la regifn norte de la Intendencia de Michoa
can. Que debido a la trasformacibn agricola, orillé a -

los ganaderos a trasladar sus rebafios a regiomnes mis
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altas y menos propicias para la agricultura. Por otro lg'
do los ganaderos tenfan dos posibilidades de venta, una -
era presentarse al renafe de carnes y realizar ellos mis-
mos su producto y otra, era vender el ganado en pie a un
intermediario que a su vez se ocuparia de introducirlo a

la ciudad. Las ventajas que trafa aparejado una u otra

forma se determinaban principalmente por la cercania al

mercado de consumo, que se traducfa en una reducci6n de

gastos de traslado elevando 1la ganancia. O bien, los ga

naderos no contaban con condiciones necesarias para ven-

der directamente su producto, recurriendo a una tercera

persona mis ligada al comercio para su venta.

El sistema de remate consistfa, en otorgar el derech
de venta de 1a carne s6lo a las personas que se obligaban
# tener abastecida a la cjudad. Manteniendo los precios
estables durante cierto tiempo. Lla intencién delcabildo
civil era establecer un abasto permanente y seguro de los
productos indispensables de la dieta ciudadana. Para 1789
el consumo semanal de. animales ascendfa a 16 reses y 6 67
carneros, lo que implicaba un consumo anual de 832 resesy
364 carneros, cantidad que tendfa a aumentar debido al cre

cimiento de 1la poblacién (25). Asf para 1809 se calculb



un consumo semanal de 75 reses y 150 carneros, dando un -
consumo anual de 3,900 reses y 7,800 carneros, para esta

- fecha la poblacifén s6lo habia aumentado en un 50% (26).

" La poblacién de Valladolid fue creciendo en forma -
constante, No por esto su magnitud fue menor a otras ciu
dades, pasando de 12,000 habitantes en 1760 a 18,000 en -
1803, lo que refleja un aumento constante pero moderado,
A diferencia de las crisis poblacionales que vivié el meY
cado guanajuatense, que en las mismas fechas pasé de - -

17509 a 41,000 habitantes (27),

Asi, 61 que se presentara a 1a postura para el rema-
te deberia contar primeramente con el suficiente ganado -
que requeria una ciudad como ésta, o en su defecto, con--
tar con los abastecedores necesarios para satisfacer una
demanda bastante considerable de este producto. Por lo -
que el abasto de la carne requeria de ciertas caracteris-
ticas tanto econdmicas como polfticas, para poder cumplir

con €1,

El abasto de la carne se reglament8 de la siguiente
manera, se rentaba bianualmente a particulares que debfan
cumplir ciertos requerimientos'de calidad, cantidad y - -

precio,



El remate se realizaba con concurso al mejor postor.
Este estaba obligado a pagar los impuestos correspondien-
‘tes y vender carne de buena calidad al mismo precio por -
el tiempo contraido. Para lo cual el abastecedor tenfa -
que tener presente el clima de la regi6n. Ya que depen--
diendo de €ste el anjmal era mejor o peor. En "tiempos -
de aguas" los animales pesaban mis y costaban menos y la
ciudad fequeria menos animales para su consumo, pero en -
los "tiempos de secas™ sucedfa lo contrario y el precio -
S¢ elevaba. Esto repercutia en los bolsillos del intro--

ductor, ya que tenia que matar mis animales (28).

Por otro lado el cabildo autorizaba a la iglesia y a
algunos hacendados a poseer su propio rastro para su con-
sumo diario. Un caso muy claro fue ¢l del Colegio de San
ta Rosa Marfa de Valladolid, el cual tuvo durante 1768 un
consumg de 451 1/2 carneros, con un valor de un peso 5 1/2
reales lo que represent$ un gasto de 733 pesos, consumién
dose alrededor de 1 3/4 de carnero diario. Estas cifras
que se modifican para 1772 en el cual el consumo fue de -
530 carneros, con un costo de 862 pesos. El consumo y el
precio por cabeza no se modificaron en este lapso, El .
abastecedor de la carne de carnero de este Colegio fue el

"matadero" que posefa la Compafiia de Jesis, que, como lo



mencionaba la.ley, no se sujetaba al control municipal (29}.

Esta modalidad de abstecimiento de determinadas enti

dades religiosas o de los hagendados se sumaba al aumento
del contrabando. Problema que el ayuntamiento no podia -

contrelar, ni del que tenfa yna idea vaga de su importan-

cia. Las constantes quejas del abastecedor de carne de -

la ciudad en 1789, Manuel Zamora, manifestaba que el con-
trabando de carne producfa grandes ganancias a los intrér
ductores ilegales, y pedia castigos y pemas para 8stos.

Los contrabandistas se dedicaban a vender principalmente

carne de chivo y borrego (30)

Zamora pedia al ayuntamiento qué la matanza solo se
llevara a cabo en el rastro municipal. Que s6lo se sacri
ficaran a los carneros necesarfios y que se vendiera la -
carne en los lugares dispuestos para eso, llamados '"tabla"
Ante esto el cabildo dispuso una pena de 25 pesos a toda
persona que'fuéra sofprendida ntroduciendo o matando ani
males, con esto se pretendia poner coto a los abusos en -
los precios y en el contrabando| de carne, Claro que se -
exceptuaba a los clérigos, hacendados o particulares ri--

cos, que tuviesen carneros y los mataran para su propio -

consumo (31).

El concursante al remate de carne se obligaba a cum-



plir con lasnsiguientes condiciones: primero tenia que man
tener el peso de carne ofrecida por un real; segundo, que
en las tablas s6lo se expendiera carme sana; tercero, que
no se podia introducir animales muertos al rastro, para --
evitar contratiempos a los consumidores; cuarto, que se pa
gara 200 pesos anuales por la renta de las tres tablas en
donde se venda la carne; quinto, que se pagara 600 pesos -
de alcabala para el Real Desague de Huehuetoca; sexto, se
debian pagar las alcabalas respectivas y los costos del -
oficio con arreglos al Real Arancel, Para.1793 el postor
de carnes ofreci6 pagar 250 pesos a un inspector de sani--

dad para vigilar la calidad de la carne que se vendia (32).

Para cubrir la postura al abasto el funcionamiento -
era el siguiente: se mandaban realizar 30 "pregones" o avi
sos, hechos por una persona que se contrataba exprofeso.
Los pregones se daban en las ciudades de Valladolid, Pdtz-
cuaro, Maravat{o, Zamora, Zitfcuaro y México, Se pegaban
convocatorias en lugares pdblicos donde se especificaba -
lugar y fecha del fenate para la ciudad. En la fecha sefia
lada se presentaban los postores con un "papei de abono"
la responsabilidad de satisfacer la propuesta del postor -

en caso de posibles irregularidades. El remate se reali-
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zaba siempre en presencia de los integrantes del ayunta --
miento de la ciudad y era autorizado por el Intendente y
el Virrey para poder entrar en vigor. El bienio se inicia

ba y finalizaba el sibado de gloria ( 33 ).

Los abastecedores de carne de la ciudad eran casi en
su mayorfa grandes ganaderos'o ricos comerciantes que po--
dian reunir el suficiente ganado para surtir el mercado.
Un caso muy claro fue el de José Andrés de Pimentel, que -
desde 1760 hasta 1780 aproximadamente, tuvo en su poder di
cha concesién en las ciudades de Valladolid y Patzcuaro.
Ocupb el cargo de regidor perpétuo en esta iltima ciudad y
fue un ganadero mdy importante de la regibn ( 34 ). Por --
otro ladb, los comerciantes que participaron de este sumi-
nistro alimenticio durante 1788 hasta 1796 fueron Manuel -
Zamora y José Manuel de Olarte, mercaderes importantes y -

duefios de tiendas en la ciudad ( 35 ).

Los remates de carne fueron controlados durante siete
afios bbr el comerciante Manuel Zamora. 'Pero la competen -
cia pot él abasto de carnes era umna lucha muy dura, incli-
nindose la balanza simepre por el introductor que respon--
diera a los intereses mis fuertes de la ciudad. Por lo

que deducimos que Zamora mantenfia contacto con los comer--



ciante mis ricos de Valladolid, Su tienda era bastante -
importante en lo que respecta a las mercancias vendidas en
ella, lo que implicaba una relacifn muy estrecha con mer--

caderes muy poderosos,

Los documentos del remate de carne que se analizaron,
dan una idea mis precisa del mecanismo y las presiones qﬁe
se ejercfan para resolver este remate, a favor de uno u --
otro postor, Para la postura del bienio 1790-92, celebra-
do en 1789, se presentd el procurador de nlmero de la cu--
ria de Valladolid, Nicolas Baquero, Su papel de abono era
del rico comerciante Baltazar de Arrivas, El siguiente -
postor fue Manuel Zamora, con aval de Manuel de Olarte y -
por dltimo Manuel de Foncerrada, con papel de abono dé\Juan
José de Bérrera, queando las posturas de la siguiente mane

ra;

CUADRO No. I

P O S T O R E S, 1790 - 92,

1. NICOLAS BAQUERO
2, MANUEL ZAMORA
3. MANUEL DE FONCERRADA



Postor

Cebo y Manteca Cebo y Manteca

* en grena majado Saleas
(libras/rea) (onzas/real) (onzas/real) (onzas/real) real
5 20 20 22 5
17 28 19 5
8 17 20 22 2 1/2

Pieles
(pza/real)

14
13
21/2

Fuente: AHAM; 1789, 97-7

Manuel de Foncerrada ofrecié estos precios siempre y
cuando no tuviera que poner curtidurfa. Zamora los ofre--
c¢io con las siguientes condiciones, poder vender las menu-
dencias de la siguiente forma; "un par de criadillas" de -
res, un "cuajito" y una cabeza de carnero, en 1/2 real,’
Que se pagara lo mismo del bienio anterior por las tablas.
La autoridad dispuso que se les obligara a abrir una tabla
nds para la venta de carne de res, Las dos dltimas postu-
ras se sometieron a voto, inclinindose el cabildo por la -
postura de Zamora. Entre los que apoyaron esta postura se
e ncontraba el regidor honorario José Antonio Calderdén y -

Onésimo Durfin, presidente del cabildo citadino (36).

.Vemos pues, 1los nexos directos y bastante poderosos -
que determinan la decisifn del ayuntamiento para otorgar -

el remate, El postor tenia que reunir ciertas caracteris-




- 35 .

ticas predominahtes que estuvieran representadas‘en la ins
tancia municipal. Esto nunca iba en detrimento de las nece
sidades de consumo y precio de las mayorias compradoras.,

Una vez mis Zamora vuelve a quedarse con un negocio bas--
tante lucrativo que le redituari grandes ganancias. Ade--
mis de que cumplirfa con las necesidades de otros ganade--
ros de la regién al venderles sus productos y abastecer el

mercado urbano.

Durante los siguientes hienios, el "obligado'" o pos--
tor siguié siendo Manuel Zamora, sin que existiera ningln
cambio. S6lo hasta el hienio 1794-96, en donde las postu-
ras fueron aumentando debido a la competencia de Tom&s - -
Abasolo. E1l que pretendi6 quitar el dominio de la venta

de carne al anterior postor.

Las posturas de la carne de los concursantes para es-

te bienio se formaron de la siguiente manera:

CUADRO No. II

POSTORES , 1794 - 96




1. TOMAS ABASOLO
2. PEDRO LARRAGOITI
3. MANUEL ZAMORA

Res Carnero Cebo en grefia Cebo majado Saleas Pieles
(libras/real)} {(onzas/real) {onzas/real) (on;as/real) (real) (pza/real)

8 1/4 31 18 19 5

8 1/4 30 18 19

8 1/4 31 18 K

Fuente: AHAM; 1794, 106, 14,

Manuel Zamora volvié a ganar el abasto sobre las otras pos
turas, a pesar de los aumentos propuestos por Tom4s de Aba
solo, quien nc pudo ganar por falta de apoyo, Iamora sj -
contaba con el apoyo de la gente prominente del comercio -
representada en el cabildo. El negocio de 13 carne dejaba
muy buenos dividendos ya que de lo contrario no podfa haber
propuesta, ademés no se hubiera podido pagar la compra del

>ganado necesario para el abasto, Esta conpra\se realizaba
én la mayorfa de los casos por médib de un contrato entre

' ganaderos e introductorés, o bien &ste ﬁltimo era solamen-

te un representante de los ganaderos ( 37).

Pues bien, podemos observar la necesidad de controlar
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un mercado tan imbortante como €éste, EI cual cumplia las

condiciones del comercio, ser un buen negocio y ademds sa-

tisfacer las necesidades de consumo de la poblacién esta--

blecida en la ciudad. La relacifn existente en toda la red
de produccién y circulacién queda manifestada en la estre--
cha oferta de abasto de carne. En la primera parte del si-
glo el tinico introductor fue el rico ganadero de Pdtzcuaro

Jos€é de Pimentel, En dGltima parte estuvo controlada por -
los comerciantes con la aprobaci6n y vigilancia de la Igle-
sia. La cual a través de sus’representantes participaba y
apoyaba por medio del "papel de abono", €1 cual podia dedu--
cir qué postor era el mejor, Esta actividad le toc6 reali-
zarla al procurador de nGmero de cabildo eclesfastico Nico-
las Baquero: Asf pues, el negocio se reducfa a la influen-

cia de los poderosos de la ciudad,

Otro ejemplo significativo fue el de la ciudad de Pitz
cuaro. ’Aqui tambien los comerciantes abarcaban las dife--
rentes actividades mercantiles, ya fuesen de abasto o de -
distribucibén. Y el mercado de la carne no fue'la excepcién,
Asi el comerciante Frediano Querubini, miembro del cabildo
de la ciudad y duefio de una tienda en Ziticuaro, mantuvo -
el "promedio' de la carne durante mis de 4 afios. Esto proveo

c6 que no se aumentara la oferta de carne ofrecida al pueblo.



asi para el bienio de 1792-94 tuvo que intervenir el cabil
do y exigir que se vendieran 5 libras de carne de res por
un real y 28 onzas de carne de carnero por un real,

Esta medida se impueso ante la posibilidad de que este co-
merciante, ﬁn@co postor, pudiese rebajar o mantener la mis
ma cantidad de carne vendida en afios anteriores ( 38),
Esto confirma una vez mis que s6lo las personas con ampli-
as posibilidades econfmicas podian comercializar y comprar

el ganado necesario para abastecer el consumo diario.

Por otro lado, la carne se expendia mis barata en la -
capital de la Intendencia que en cualquier otra ciudad.
La raz6n principal fue que el consumo anual era mayor en -
Valladolid. Para 1793-94 por un real se daban 3,680 Kg.
de carne y en Pafzcuaro por el mismo monto se daban sola--
mente 2,300 Kg. Esto se debfa a que en Valladolid habia -
més postores para el abasto, No por ésto se puede enten--
der que no fuera un buen negocio el poseer el control del

mercado,

El c550>de1 cdmerciante y miembro proﬁinente dejla;soe'
ciedad vallisoletana, Antonio Arriola es muy explicito'en  
este sentido, obtuvo el remate real para el bienid de 1774-
76, del cual al finalizar'extrajo uha ganancia de 1,070 pe-

sos ( 39 ).
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Dos cosas podemos conclufr acerca del comercio de la -
‘carne; una que era un negocio altamente redituable, siempre
y cuando el postor tuviera los medios necesarios para cu--
brir los altos costos que &ste originaba; ya fuese por la
compra y €l mantenimiento del ganado; o bien por el pago -
de los altos impuestos que requerian la ciudad y la Real -
Hacienda. Si no se contaba con el suficiente capital el -

negocio resultaba ser todo un desastre econémico.

La segunda, era que se cumplia con una necesidad ali--
menticia de la ciudad. La poblacibén requerfia de la carne
para completar su dieta, Y si el comerciante cumplfa con
esto, la obtencib6n de la ganancia era el premio por efec--
tuar dicho comercio. Asf se puede entender las grandes -
ganancias obtenidas por los posteres y su deseo de comer--

cializar este producto,



Z2.- Las tiendas.

La tiltima parte que conformaba el mercado sedentario,
era el realizado por medio de establecimientos fijos que
se ubicaban en la ciudad. Estos completaban tanto la die
ta como las necesi&ades de vestido y productos domésticos
de los habitantes citadinos. Este comercio llegd a conver
tirse en una actividad bastanté desarrollada y completa
con una estructuracibén interna que respondia a las condi -
ciones econOmicas y sociales imperantes en la colonia.

Estos establecimientos tenian una gran variedad de --
productos y eran 1a fuente de riqueza de algunos inmigran
tes espafioles que fincaban en esta actividad, sus posibili
dades de desarrollo y ascenso en la escala econodmica y
social de la ciudad (40). El comercio sedentario otorgaba
muchas posibilidades para esta realizacidn, pues ain a los
tenderos mis pobres les daba la'oportunidad de subsistir -
en €ste, en el cual el mas poderoso dictaba las disposicio
‘neé dentro de este intercambio. Asi, sblo una minoria po--
dfa obtener grandes dividendos.

Debido a l1a alta ganancia obtenida por los grandes ten
deros, no sdlo de Valladolid sino de cualquier ciudad colg

nial, el comercio se convirtid en la actividad preferida -
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de los espafioles. Ya que no se tenia que participar en una
précfica que implicara nungiin trabajo fisico, Ademis exis--
tfa la posibilidad, de que si el tendero era hdbil y mante
nia los nexos necesarios, de redituarle en un tiempo largo
grandes ganancias que le permitieran convertirse en empre-
sario mercantil en cualquier otra actividad econémica de

la colonia, o bien iniciar una vida de lujos y comodidades,

El comercio se convirti6 en una prictica altamente lu
crativa y en una fuente de ingresos constante para los co-
merciantes mis ricos; lleg6 a ser la funcifh mis represen-
tativa de los grupos de gente ilustrada de la sociedad va-
llisoletana. Familias como loa Huarte, Garcia de Obeso, -
Martinez de Lejaraza, Arriola, Iturbide, s6lo por mencio--
nar algunas, tenfan su fuente de ingreso seguro en el in-

tercambio mercantil,

La ocupacifn comercial fue  tan desarrollada en Valla-
dolid que pronto se convirtié en una pridctica principal de
los ciudadanos, cualquiera que fuese su posicién social o
econbmica; Para llegar a entender todas las relaciones -
que se establecieron en esta prﬁcfica empezaremos primera-
mente a distinguir los productos vendidos en las tiendas,
Mismos que tenfan una connotacifn social que diferenci;ba
tanto a los compradores, como a las tiendas donde se ven-

dfan.
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Luego pasaremos a describir c6mo se integraba el abas
to mercantil, cuviles eran las condiciones de venta y cémo
se integraban algunas de las redes comerciales encontradas

es esta ciudad a finales del siglo XVIII.

2.1.-Las mercaderias.

Los productos expendidos en el comercio fijo eran muy
variados. lban desde los diferentes tipos-de vestido, de
alimentos, de especies y hasta lo que conocemos como ense-
res domésticos, que cumplfan, tanto las necesidades del -
espafiol mis adinerado como las del indio mis pobre. Asi --
pues, la poblacifn urbana con sus diferentes necesidades
marcaba la pauta de la variedad de productos introducidos

a la esfera de la circulacién mercantil.

‘Dicho consumo iba desde los artfculos més sofistica-
dos y finos o los productos importados para el condimento
diario 3e la dieta alimenticia de las familias mis ricas,
hasta algunos mis smplios y comunes para las familias ma-
yoritarias; compuestas principalmente por criollos pobres,

mestizos,indios y toda la variedad de castas existentes.

Habia tres niveles de articulos que constituian toda
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una gama de productos que se expendian en las diferentes -
tiendas de la ciudad. Eran las mercancfas "ultramarinas",

las de la "tierra" y los de '"pulperfa'", articulos que com-
pletaban el consumo urbanc. Asi se pasa a desglosar los ti
pos de mercaderias para entender de que manera se realiza-

ban los diversos niveles de comercializacién.

2.1.1.- Mercaderias ultramarinas.

El primer gran grupo eran los llamados "ultramarinos"
o de 'castilla", productos importados de cualquier parte -
del mundo que fueron por lo regular de la mejor calidad y
satisfacfan requerimientos muy especiales de un estrato de
la poblacién que poseia amplios recursos econdmicos, prin-
cipalmente espafioles y criollos. Servian para cumplir con
una demanda de articulos que no se producian en la colonia,
ya fuese por las prohibiciones existentes o por que no ha-

bfa las condiciones minimas para su elaboracién.

Esta inclusién de productos de allende el mar, respon
dfa a las condiciones del ascntamiento espafiol y a las ori
ginarias, mezcla de las diferentes necesidades que dié 1lu-
gar a una nueva forma de consumo. Y que s6lo vié satisfe--
chas via la importaci6bn de cientos de productos que consu-

mian los estratos adinerados de la ciudad, no s6lo por --



las condiciones econfmicas existentes, los precios eran --
demasiado altos y los ingresos muy reducidos, sino que --
también 1las relaciones sociales imperantes prohibfan --

ciertos usos, por ejemplo que los indios y mestizos se --

vistieran como espafioles.

Asi las mercaderias que circularon en Valladolid, --
principalmente en la segunda mitad del siglo XVIII fueron
de una gran variedad, iban desde los alimentos hasta los
vestidos y los enseres domésticos. Dentro de esta clasifi
cacién de productos de importacifn guardaba un lugar im--
portante los llamados '"caldos" (41); que tenian una gran
demanda, principalmente los vinos. Entre los que se im-
portaban frécuentemente estaban los de Carlo, de Milaga,
de Jerez o el blanco. Asismismo los aceites como el comes
tible, el rosado, el de chia o el llamado de "beto". Por
iltimo el aguardiente de cafia, que probablemente viniera

de Cuba (42).

Un- factor importante que nos indica la calidad de los
caldos consumidos, en este mercado, es la gran recaudacifn
por el pago de "5isaV (43), impuestd que se pagaba por la
introduccibn &e este producto. La calidad y procedencia -
eran las que determinaban el monto del gravamen ya que no

todos los caldos pagaban lo mismo de sisa., Un ejemplo cla
ro que nos demuestra &sto se da en 1775 donde tres
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introductores pagan diferentes cantidades por un nGmero ca

si igual de barriles.

Cuadro III

Impuesto por concepto de caldos, 177S.

Introductor N°® de Barriles Impuesto Actividad
Andrés Cordero 52 21 Op. No consignada
Gabriel Garcia de Obeso 52 1/3 372p.1/2R Comerciante
José Cipriano Pérez 58 166p. Comerciante

Fuente: AHAM »775; 68, 17.

Lo més probable fue que Gabriel Garcia haya introducido vi
nos y aceites, ya que eran los caldos mis caros en el mer-
cado. Los otros dos introductores debieron haber pagado

por vinagre o aguardiente, que debido a su bajo precio mo

producian grandes impuestos (44).

Asf el cobro de la sisa durante 1775 y 1776, presenta
una gran disparidad ya que en el primero se introdujeron.
alrededor de 500 barriles causando un impuesto de 2,200 pe
sos )y para el siguiente afo, 1776, la importacibn se derrum -
b6, solo se introdujero alrededor de 275 barriles pagando
solo 1,097 pesos (45). La cafda fue del 50% aproximadamen-
te, lo que respondfia a varios factores; a) la realizacifn

de las ferias de importacién solo se hacfan cada 2 afos
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(46), siempre y cuando no hubiese guerra, b) el consumo in
terno no podfa ser muy elevado en un mercado donde la po--
blacién llegaba apenas a los 19,000 habitantes para 1776 -
(47) y c) estos introductores que a su vez eran comercian-
tes distribufan ciertos productos por medio de 'correspon-
dientes" (48). Un caso muy significativo de esta dltima po
sibilidad fue el de Francisco Martinez de los Rfos, que a

su muerte se realizf un inventario que demostrd la existen
cia de tratos comerciales en toda la regifn, desde Valladp
1id hasta San Luis Potds! pasando por Celaya, Silao, Urua-
pan, etc. (49). Este comerciante introdujo en un s6lo afio

52 barriles y lo m8s probable fue que haya cubierto las -

necesidades de esta mercancia en la regidn.

Por Gltimo quisiéramos hacer 'una reflexi6n mis sobre
los tres introductores mencionados con el resto registrado,
ya que para los dos afios analizados resultan ser los mayo-
res importadores. Los primeros, logran introducir 235 ba--
rriles a diferencia del resto, 41 personas registradas, --
que incorporan al comercio 510 barriles; lo que nos demues
tra la gréh monopolizacibn ejercida por los comerciantes,
pero el siguiente cuadro nos presenta mis claramente dicha

situacién:



Cuadro IV

Importancia de los introductores

de caldos a Valladolid, 1775-76.

Introductor N°de barriles Porcentaje  Actividad
1775 1776 en los dos
afios
Andrés Cordero No consignada
Cipriano Pérez 162 73 30% Comerciante
Gabriel Garcia de (beso Camerciante
Resto de introducto- En su mayoria
res, en total 41 309 201 70% comerciantes y
representantes
municipales
TOTAL n 274 100%

.

Fuente: AHAM 1775; 68,17: 1776; 70,21.

Asi sblo tres personas, ligadas al comercio, satisfacian un por-
centaje alto de la demanda interna de caldos de la ciudad . Por otro
lado, este 30% nos demuestra dos cosas, una el alto consu-
mo de este producto en la dieta de los habitantes con re--
cursos y otra, la gran concentracidén de la actividad econé
mica -en pocas manos, que nbs da idea del amplio espacio co
mercial controlado por Estos, como fue el caso de Gabriel

Garcia de Obeso (50).

Dentro de los productos ultramarinos se encontraban to
dos los artfculos usados en la vestimenta de la sociedad
novohispana:,Productos de excelente calidad, que s6lo po-

dfan ser consumidos por la oligarqufa.Eran las telas de todas
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las texturas de las regiones europeas o asiiticas, listo-
nes de los mds variados colores y tamafos, hilos y toda cla
se de productos que se relacionaban con la confeccifén del

vestido vallisoletano.

La gran variedad de telas las podemos encontrar en las
tiendas mis grandes de la ciudad. Iban desde la anagaripg
la de Barcelona, la indianilla de Inglaterra, la seda y
manta de China, el listén de Nipoles, Granada o Génova, las
puntitas de Lorena, hasta el zangalote, calcetas, mascadés
y medias de Espafia. Otros articulos.que tuvieran tanta im
portancia como las telas fueron los accesorios para la con
feccidén del vestido, como fueron los hileos dorados o pla-
teados, botones de diferentes tamafios, colores y texturas,
ahujas y alfileres alemanes, dedales para sastres y costu-
reros, tijeras de todos tanafios, bolsas, sohbreros, paiiue -
los, etc. (51). Estos como los anteriores articulos satis
facfan "el buen gusto" de la aristocritica sociedad valli-
'sbletana-que necesitaba representar su poder a través de

todas las formas posibles de expresibn.

Otro tipo de mercaderias bastante importantes eran
"toda clase de artfculos religiosos, estampas de oro, imfige
nes santificadas, rosarios de madera, etc., Las especies

ocupaban su lugar priﬁordial como el azafrén, pimienta, ajf
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entre otros, el cacao de»Venezuela. Otros articulos impor
tantes fueron las armas de Europa, el acero, 1a hoja de la
ta, los frascos, las vajillas, los vasos -y los marcos de
madera, principémente (52). En sf, éstos eran los produc-
tos ultramarinos m&s importantes que se distribufan por
medio del comercio interno. Asi los consumidores espaifio-
les satisfacian las condiciones sociales que imperaban -

en las relaciones de fines del siglo XVIII.

2.1.2.- Mercaderias de la tierra.

La segunda clasificacifn de productos comerciales
eran los llamados ''de la tierra"™ que se tralan de todas
las regiones de la colonia, como la cerimica de Puebla o
el cacao de Tabasco. Eran todos aquellos elaborades en la
colonia y que debido a 1a habilidad artesanal eran de bue-
na calidad. Dentro de estos éncontramos una gran variedad
de ar;iculos de vestir, telas, especies, granos, crias y
productos animales, que complétaban las necesidades de -
los consumidores, ya fuesen espafioles, criollos o mesti-

z0s que no podfan pagar el importe de estas.

Los productos de la tierra que circularon en este

comercio fueron, dentro de las telas: los pulos de diferentes
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fdnaﬁos‘y colores, la manta, la lana, las cambaias, la in-
djanilla, el pafio, la seda "floja o torcida"™, el chamelote
'antho, la “saia aninfadé", entre otras. En lo que respecta
a las prendas elaboradas se podfan encontrar huipiles, re-
' bdzos, naguas de jerguetilla, colchas cameras; calzones de
cuero, sombreros, pafiuelos finos o de media seda, medias

de estambre, mascadas y listones. Otros articulos como bo-
tones de todo tipo y tamafio, hilos, hebillas para charrete
fas, manquernillas de vidrio, encajes, cintas de reata y

de "lasar", bolsas y bolsillas todos de éran consumo por

su calidad y mejor precio (53).

Dentro de los productos alimenticios estaban el arroz,
el azucar y la miel prieta que eran traidas‘de la regibn de
nominada "tierra caliente“, zona que comprendia desde Ario
hasta Colima. La Ciudad se abstecfa ademis de pescado y car
ne seca, zapatos; cacao, canela y chocolate piincipalmente.‘l
" Hay. que recordar que la layoria dé 1os art!culos perecede- -

'ros se compraban en el nercado pertodlco.

2.1.3. - Mercaderfas de pulperfa.

Por Gltimo se encontraban los productos de "pulperfa”

llamados asf porque eran mercancias de poca monta pero ne-
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cesarios para el complemento alimenticio de cualquier mesa,
fuese rica o pobre. Por lo mismo se podian conséguir en
cualquier tipo de tiendas, si bien en un primer momento.

se éxpendién en tiendas clasificadas asi, pulperfas. Eran
establecimientos con caracterfisticas muy particulares que

anlizaré mis adelante.

Los articulos de pulperia se dividian en dos, unos

que servian para el alimento y otros para el servicio de

la vivienda. Cabe hacer la aclaracifn que tanto unos como
otros eran requeridos por todos los valli;Bletanos, aun- -
que su circulacién y consumo siempre estuvieron identifi-
cados con los habitantes de mds escasos recursos econdmicos
y de aqui el papel tan importante que adquirieron estas mer
cancias para los fenderos de la ciudad. El mantener seguro

el abasto de estas mercaderias evitaban que los precios se

elevaran y provecaran posibles descontentos sociales.

Los'prbductos que entraban bajo ia clasificacién de
pqlﬁertaveran: arroz, frijol, chiie,igarbanzo, lenteja, a:u
car, panoché, sal, cebo, velas, manteca, jabdn,kaguardienté;
cacao, canela, comino, piliénta, achiote, ocotec, carbén v
lefia (54). El origen de estos‘produc;os era variado pero
siempre se ubicaban dentro de los confines de la colonia,

fundamentalmente dentro de lo limites dc la In(endencia,
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Asf el comercio citadino se vié surtido de todo tipo
de frutas, legﬁmbres, leche y sus derivados, pescado, algo
dén, alfarerfa, granos, harina de trigo, vinos y aguardien
te la mayorfa producidas en la regién. Recordemos que cier
tos articulos eran introducidos de otros lugares como ya
dijimos y que debido al cardcter receptor de Valladolid, al
igual que las otras tres ciudades Zamora, Uruapan y Zitfcua
ro (55), hizo del mercado vallisoletano un lugar de inter--
cambio bastante amplio y bien surtido. Con lo cual la pobla
ci6n y principamente los comerciantes podian proveerse del
productq necesario, ya fuese para el alimento, léwvestimeg

ta, los articulos domésticos o-bien para la circulacifn.

2.2.- Clasificacidén comercial.

Dentro de la ciudad una actividad de mucha importancia
que se desarrollé en los Gltimos 25 afios del siglo XVIII
fue el comercio, que representaba buenas ganancias econb-
‘micas y ademis era el inicio del ascenso dentro de la --
escala social. El estatus de‘comerciante era muy importan;
te y respetado, pero nunca dio el nivel social que tenia

un propietario rural.

Sin embargo el comercio fue la actividad que permitio

reproducir un capitla mercantil inicial. Esto, claro,



siempre en un determinado grupo de comerciantes que tenfan
el dinero suficiente para efectuar el largo proceso de la
circulaci6n. Este ciclo impedia que muchas personas incur-
cionaran en el terreno comercial debido a que esta lenta --
circulacién obligaba a mantener un remanente que les permi

tiera vivir mientras se recuperaba la inversibn inicial.

Asi podemos decir que el comercio tenia las divisio-
nes jerdrquicas propias que imponia una sociedad dividida
claramente en estratos socioeconbmicos muy bien delimita--
dos. Por lo cual encontré, principalmente ‘para Valladolid,
tres diferentes clasificaciones. Lo que nos demuestra, como
veremos mds adelante, el nivel de circulacién de cada uno
de estos tipos de tienda. Para iniciar la definici6n de-
cada una de estas me he basado en tres factores fundamen--
talies que sén: a) mercancias vendidas; b)capital invertido;

y c) ubicacifn geogrifica (560).

De acuerdo a estas caracterfsticas se pudo reestable-
cer la tipologia usada en Valladolid para la clasificacién
mercantil. Esta tenfa tres niveles: el primero era la tien
da de "géneros" o "gruesa"; la segunda era la "mesti‘a";

y la Gltima era la llamada 'pulperfa” o "cacahuateriaf. Qui
siera dejar claro que esta ordenacibn s6lo corresponde a

lo que se 1lam6 tienda y nada tenfa que ver con los pues-
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tos ambulantes o fijos establecidos, como eran los tejaba
nes o cajones.

2.2.1.- Tiendas grueéas.

Ei primer tipb de tienda que‘se registrd fueron las
llamadas "gruesas o de géneros', denominadas asi porque
vendian.cualquier tipo de art{culds para el vestido y el
mantenimiento de la casa y por lo misho necesitaba un alma
cén bastante grande para guardar todos los productos, pero
la razén de esta denominacidn era que las mercancias proce
dian exclusivamente de Europa, China y Filipinas. Eran
las tiendas que surtian a las familias espafiolas mis ricas
de 1la ciudad, cuyos articulos eran los llamados ultramari-

.

nos.

- Por lo que respecta al capital invertido, este era
bastante alto, la razén estaba en relacién directa con el
alto precio que 5e debfa pagar por la mercancfa de importa
cidn (57). Asi para tenmer una piendalgrhnde se'ngcesitaba
tener como minimo un capital invertido de § mil‘pésos, cig
ro impedimento para cuaiquiera.qué no contara con el sufi-

ciente dinero para invertirlo en mercancias ultramarinas.

Esta inversién respondfia siempre a los buenos negocios



realizados por los duefios, sin que existiera un limite méxi
mo. Si el comerciante tenia sociedades nercanti}es con
otros mercados de mayoreo se obtenfan mejores dividendos,
que los ﬁue tuvieran tiendas grandes sin tener este tipo

de relacién. Dos casos demuestran claramente &ésto; el pri-
mero, el represehtado por Frapcisco Gutiérrez de los Rfos
que en el inventario realizado en 1776 present§ un total

de 17,706 pesos 6 reales y una lista de intercambios comer
ciales que iban de laciudad de Valladolid a San Luis Pot&si,
a Silao, a Celaya, a Uruapan, a Taxinarog! entre otras

(58).

El otro caso fue el de Juan Antonio Rado, mercader de
la vecina ciudad de Patzcuaro, que en el censo comercial
efectuado en 1792 registré tener una tienda grande con un
capital de s6lo 200 pesos. No tenfa otros lazos comercia-
les, mds que los necesarios para abaﬁtecer su tienda y que
no le reportaban mayores ganancias. Otro tendero en la
-misma situaciﬁn‘fue José Antonio de Iriarte que posefa su
‘almacén con géheros‘de Ca#tilla,‘pero s6lo contaba cdn 100
 pesos de inﬁérsidn total y dado su corto principal no po-’
dfa realizar intercambios mercantiles al mismo nivel que
los mercaderes mavores (59). Estos casos son evidentes
para demostrar que no solo béstaba iener una tienddlgruesa

para reproducir su capital, sino que, el no contar



con las relaciones comerciales necesariasse quedaba fuera del

circulo de los comerciantes importantes.

La Gltima caracterfstica importante para delimitar la
calidad de 1a tienda era su ubicacién geogrdfica.  Misma
: due con los anteriares elementos determinaba a cada una de
las tiendas. Este tipo de comercios tenfa obviamente un ig
gar estratégico y privilegiado; mismo que serehconfraba
siempre alrededor de la plaza principal en locales consfrui
dos exprofeso para este fin al frente de la casa del merca-
der. O sea, los comerciantes mis importantes siempre se
ubicaban en este lugar ya que aqui era donde vivian. Con
esto impedfan la presencia de otros comercios que no tuvie-
ran un iugar fijo que les causara problemas de competeﬁcia,
a excepcién del tianguis semanal. Tal fue el caso de las
tiendas de varios hombres proninontes, como la dei Regidor
Alcalce Provincial Isidro Huarte que tenfa su tienda de gé-
néros en el portal oriente de la plaza o la del Regidor Fiel
EJecutor Gabriel Garcfa de Obeso que tenia 1a suya en la par

te sur de 1a mxsla (60)

2.2.2;- Tiendas mestizas.

Dentro de la segunda clasificacifn tipolﬁgiqg‘estaba la

tienda llamada "mestiza', la que recibfa dicha denominacién
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por vender productos tanto,de‘é;lénde-el.mar Como mercan-
cfas regionales y en algunos casos también produétos de
pulperia, debido a esta mezcla se denomin6 asi. Como se
podri imaginar una tienda de estas caracteristicas ofrecia
uh mayor n@mero de articulos para el vestido, el alimento
y el sustento de la vivienda, tanto de calidad y precio pa
ra un mercado mis amplio de consumidores, lo que provocaba
que su radio de comerciali:zacién tuviera una mayor ampli-

~ tud, dado que sus productos podian ser comprados por ma-
yor nimero de habitantes. As{ este tipo dg tiendas era

mis abundante.

Por lo que respecta al "principal" invertido, éste -
era muy fluctuante, pero podemos sugerir que iba de los
mil pesos como mfnimo hasta un miximo de 5 mil. Como fue
el caso de la tienda mestiza de uno de los hombres mis
. prominentes de la ciudad, Isidro Huarte, la que en el
padrén realizado en 1792 declar$ tener}hn total.dé 1as
iil pesos en'lercancigs,'teniéndb.adgnls'gna gstrecha re-
>lacidn.conercial con su hacienda; San Nicolfs de Jongo,
ya que las dos se surtfan en forma re¢tprOCa.‘ Otro eje!‘
plo fue el de Antonio de Olarte, postor de carnes, que
tenfa una tienda mestiza y que solo por géneros de pulpe

ria declaré tener 600 pesos (61), 10 que me hace suponer
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que tenia invertido en total alrededor de 3 mil pesos ya
que contaba ademas con productos de castilla y de la tie-
rra.

Por lo que respecta a su localizacidn, éstas a dife--
rencia de las primeras, se encontraban en las calles ale-
dafias a 1a plaza principal. Su espacio de comercializa---
cibén era mucho mids amplio, ya que se podian encontrar en
las diferentes calles de los cuatro barrios de Valladolid.
Con lo que cabe 1la aclaracidﬁ de"que este tipo de comer--
cios no se alejaba mucho del centro de la ciudad, parte -
fundamental de la vida econfmica y social de los novohis-
panos. Asi encontramos tiendas mestizas en el portal de
Mercedes, es la calle Real, en la esquina de San Juan de

Dios, en la calle de la Carcel, entre otros lugares (62).

El total de estos establecimientos estuvo en relacién
‘directa con la calidad de los consumidores de la ciudad,
as{ habfa ciudades con ingresos mas altos que otras y les
correspondian un nfimero mayor de tiendas. Por ejemplo en
Valladolid, para 1792 se encontraron 23 tiendas mestizas
para un total de 3,921 familias, las cuales recurrfan a

&)
éstas para su abasto, lo que nos da idea del poder co--
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mercial, pero para ver mis claro €sto lo vamos a comparar

con otras dos ciudades importantes, Zitfcuaro y Zamora:

CUADRO No. VI

COMPARACION ENTRE NUMERO DE FAMILIAS Y TIENDAS MESTIZAS 1792,

kiudad No. de Tiendas lestizas No. de familias
Yalladolid 23 3,921
Zitacuaro 17 9,293
Zamora 7 5,766

Fuente: AHAM; 1792 102-34, 105-24,
103-32, Morin: 67.

Esta comparacifn sugiere que el poder adquisitivo era
el que determinaba en un momento la apertura de este tipo
de tiendas y no el nGmero de habitantes de una ciudad. |
Asf el ntmero de tiendas mestizas indica el consumo de la
poblacién citadina. Valladolid y Zit&cuaro mantienen un
consumo m&s elevado y estable que los habitantes de Zamora,

donde al parecer la sociedad tenfa menos recursos econbmi-



cos para su manutencidn.

2.2.3.- Tiendas pulperas.

El filtimo tipo de tienda localizada fue la de "pulpe-
ria", "cacahuateria™ o '"mosquerito' y como los anteriores
recibia este nombre debido a los productos alli vendidos
(63). Estos, que ya fueron referidos, eran articulos mis
solicitados que los demids y por lo mismo podian venderse
en cualquier tipo de tienda. Esto no implicaba que se cam
biara la clasificacién ni tampoco impedfa que surgieran es

tablecimientos exclusivos de estos productos.

Con respecto al principal dentro del mosquerito, este
siempre era minimo. Por lo regular no rebasaba los mil
pesbs, pudiéndose encontrar tiendas desde los 20 hasta los.
600 pesos; lo que dependfa de la posicién econﬁm{ca del
duefio que podia inverfir mis o menos en su ﬁegocio. Como
fue el caso de ias siguientes tiendas;la de José Antonio
Ortiz de Zarate con um capital de SOO.pesos en su pulperfa
¥y la de José Francisco del Moral con uno de 20 pesos
( 64 ). El primero era gente perteneciente al grupo de

criollos importantes que incursionaba en esta actividad
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para reproducir su poco capital, no con las grandes sumas
de dinero de 105»conerciantes.importantes. En cambio el
otro s6lo podfa mantenerse con un minimo de inversién en

su| comercio buscando su subsistencia.

La ubicacién urbana denotaba el nivel. La mayorfa

de|las pulperias se encontraban en los arrabales de la

ciudad ya que €ra aqui donde vivian los mds seguros consu
midores. Debido a la estructuracién social de la ciudad
aqui habitaban principalmente los trabajadores de menos .
’
recursos econdmicos y otros que debido a la falta de un
trabajo buscaban una actividad que pudiera darles de co-
mey. Asi establecer un mosquerito era una actividad rela
tivamente ficil, ya que si no se contaba con dinero se po
dté empeiar una prenda de vestir por la cual se obtenfa
de |10 a 30 pesos, que se convertfa en capital suficiente
para abrir una cacahuateria; se compraba un boco de aguar
diente, unas cuantas velas y cualquier otro objeto (65).
'_Esta forma tan ficil de ahrir una tienda no denotaba .mis
qu3 dps cosas; una que la falta de un mercadq:de trabajo

orillaba econ&iicaiente a los ‘pobladores a buscar una acti-

vi que les mantuviera fuera de la miseria y.otra, era que el
comercio ademds de dar de comer se convirtié en una acti-

vidad que otorgaba de alguna manera cierto prestigio so-
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ciai, como mencionaba el virrey Marqués de Mancera:
" (...) puede suponerse que en estas provincias por la ma
yor parte el caballero es mercader y el mercader es caba-

llero" (66).

Por otro lado el surgimeinto de este tipo de tiendas
respondia mis bien a las causas mencionadas anteriormente
y no a un progresivo avance econémico de los vallisoleta-
‘nos. Asi para 1792 habfa un total de 30 pulperias, engoﬁ-
trindose que habia un promerio de 6 a 8 por manzana. Para
la misma fecha Zamora contaba con 19. Asi de la compara-
cidén entre el nimero de tiendas mestizas y pulperas pode-
mos conclyir que‘los niveles de poder de compra en estas
3 ciudades era muy diferente, concentrindose en Valladolid
y luego en Zamora el nimero mafor de consumidores urbanos

pobres. El siguiente cuadro lo demuestra gréficamente:

| CUADRO No. VII |
NUMERO DE TIENDAS Y DE PAMILIAS, 1792

‘ No. de tiendas No. de tiendas No, de )
Ciudad mestizas/1 pulperas/1  Familias/2

‘valladolid 23 30 3,921
Zitcuaro . 17 ‘ 5 9,293




Zamora , 7 19 5,766
Total: - Y B s4 ' 18,980

Fuente' (1) A H.AM,; 102-34, 106-24,
103-32, 1792, (2) Morin: 67

Niveles sociales que por le regular eran minimos y con
los cuales no se podia obtener ;odos los satisfactores con
lo que se entiende la necésidad de abrir constantemente nue
vas tiendas. Esta actividad posibilitaba }a subsistencia -
familiar y s6lo en muy pocos casos fue un trampolin econd--

mico, que permitié al tendero concentrar un capital grande

para transformarse en empresario mercantil ( 57 ).

Isidro Huarte fue el ejemplo mis cléro, que a partir -
de esta actividad fund6 su fortuna y empez§ a intervenir En-
ofro tiﬁo de actiiidades. Como fue 1la producciﬁh agricola,
que para 1802 al entregarsele la cuenta de la hac1enda de -
la Parota propxedad de 1a familia chhelena con la cual ha _
bia establecxdo un contrato para produc1r afiil y a;ﬁcar, se
. le entregb la»cantidad de 68,211 pesos 2 reales cpﬁo ganan—
cia del‘trato.‘ Al parecer el contrato vencié por la muerte

de Huarte ( 68 ).



Paré terminaruquisiéralos concluir que cada una de
las clases de tiendas respond;a a las necesidades explici-
tas de una poblacién tan grande como la asentada en la ciu
dad y que ademis dentro de estos 3 grupos existfan varios
niveles para dar un servicio mis completo al consumidof.
Mismos que respondian a los distintos momentos de comercia

lizacién impuestos por los propios mercaderes.

2.3.- Abasto comercial.

Dentro del intercambio mercantil encontramos cuatro
diversos niveles de realizacién los cuales por su orden de
importancia resefiaremos a continuacifn: estos eran el co-
mercio exfrarregional, el intrarregional, el interregional

y el de contrabando.

2.3}1.- Formas de abasto.

Podemos decir qde dgntro del primer nivel de intercaa
cio,'el extrarregional ocupaba'para la ciudad de Valladolid,
y‘principalnente para la colonia, la éctividad comercial
mds productiia. Primeramente porque es sobre la base de

la explotacién de la plata que no se puede desarrollar am-

+

pliamente otro tipo de industria manufacturera que satisfa-
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ciera las necesidades regionales. Y segundo, que las nue-
vas formas de relaciones sociales implantadas en la colo-
nia imponfan ciertas necesidades de consumo que requerfan

ser resueltas por la introduccidén de productos (69).

Valladolid fue surtida de productos ultramarinos du-
rante el siglo XVIII por dos de las familias mis importan-
tes de ésta, la Foncerrada y la Martinez de Lejarza, que
compraban principalmente en las ferias de Acapulco y de
Jalapa (70). Asf, esta actividad durante la primer mitad
del siglo estuvo bajo el control de Bernardd de Foncerrada
y Montafio (71), prototipo del espafiol llegado a las nuevas
tierras que se dedica al.comercio como actividad fundamen-
tal (72). Al cabo de cierto tiempo ésta le permitié jun-
tar una fortuna que transformé en bienes rurales, como fue
ron las haciendas de San Antonio Tazindangapio, Santa Ger-
trudis de los Muertos, San Barto}omé, ésta Gltima fue de
las mis importantes por su producciﬁn, de la que obtenis

alrededor de 25 nif‘pesos anuales de ganancia (73).

Para la segundé1nitad del siglo otro comerciante toma
la estafeta dejada por Foncerrada. Este mercader eré,Juan
- Martfne: de Lejarza que controlé todo lo que resté del si-

glo parte de la introduccibn de productos ultramarinos a



la ciudad. La presencia de este comerciante se hizo evi-
dente en las ferias de Veracruz y Acapulco. En la prime-
ra.sus actividades eran muy impofténtes, hasta e} grado de
qﬁe lleg6é a poseer una finca urbana en Jalapa, que le ser-
via para poder asistir a dicha feriu y almacenar la mercan

cfa comprada para su envio posterior a Valladolid (74).

Eran tan importantcs sus giros comerciales en esta fe
ria que sus lazos sirvieron para realizar la unibén de su
hijo con la heredera de un importante comerciante de Vera-
cruz (75). Por lo que respecta a la feria de Acapulco la
presencia de Martinez de Lejarza era también muy significa
tiva, s6lo en 1775 registrS6 un capital de 38,600 pesos del
total de 51,110 pesos registrados ese afio. El siguiente
cuadro presenta més gfﬁficamente como participaban los co-

merciantes michoacanos dentro de esta feria:

CUADRO N° VIII

MENCION DE LOS COMERCIANTES DE MICHOACAN °
EN LA FERIA DE ACAPULCO. 1775, 1776 y 1778,

- 1775 1776 1778 -
Comerciante Capital Capital Capital Total




Valladolid

José Martinez de Le- 8
jarza 38,600
' |Vicente Sixto Lozada 4,700
~|Luis Crespo - 750
Mariano Arriaga ‘ 300
Pedro Mauleon 200
44,550

Pitzcuaro
José Vicente Silva 4,000
Juan José de Silva 2,000
M. Treviiio 1,600
Francisco Gabriel 925
Francisco Juan Cabafias 700

Miguel Hurtado de Men-
doza 460

Domingo Redondo 400
José Ventura 100

10,185

Uruapan
Nicolds Divalos 4,000 2,400

Juan Madrigal 50
6,450

Zamora o :
Francisco Jiménez 530
Agustin de Hazaneda 200 730

Tancitaro
José Miguel Cirdenas . 150

51,110 3,630 7,325 62,065

Fuente: Yuste L6pez, Ma. del Carmen

El comercio de N, ¥. con Fili-
pinas . . .
U.N.AM., tesis 1977, F.F, v L.P. 133
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Los cbnerciantes,de Michoacan, y principalmente los
de Valladolid, tenfan una contribucidn fundamental en las
ferias realizadas en Acapulco, ya que sdlo los tenderos -
del Obispado invirtieron un total de 62,065 pesos a diferen
cia de los'19,000‘pesos que registro el resto del territorio
wlonial para los tres afios analizados (76). Y lo que es mas claro, -
del total del capital de estos comérciantes, 81,065 pesos, la ciu
dad de Valladolid present§6 44,550 pesos, algo asf como el 60%.
Signdo solo Martincez de lLejarza, el que presentd mayor inversién re-

gistr6 38,600 pesos, aproximadamente com.o el 45% del total.

Esto nos da idea de la importancia comercial que te--
nia este mercader vallisoletano, que en forma fundamental
participaba de la compra de géneros de importacifn, mis-
mos que posteriormente distribufa principalmente en Valla-
.dolid. Aqui tenia, al igual due los comerciantes mis im--
portantes, una tienda de géneros que servia de almacén re
distribuidor de los artfculos comprados en las diferentes
t;‘erri’as, .ade_l!s de surtir al comercio citadino de este tipo.

de productos.

 Otra forma de abasto mercantil muy importante fue el
establecido por medio de "_correspohdientes comerciales" ,
que, se realizaba siempre entre dos comerciantes impor-

tantes de diferentes ciudades y que mantenfan un estrecho
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intercambio de productos; de unxladd se énviaban productos
regionales y del otro se recibfan mercancias de importa--
- cién. Este tipo de intercambio fue bastante desarrollado
principalmente por los comerciantes de la ciudad de Méxi-
co, mismos que tenian la capacidad econdmica necesaria pa

ra habilitar dicha actividad.

Valladolid no fue la excepcidn, aqui la corresponden-
cia se establecio entre Isidro Huarte, gran productor y
administrador del diezmo del aftil, con el importante mer-
cader Francisco Ignacio de Iraeta. Iraega llegé a contro-
lar gran parte del comercio trasatlintico pudiendo estable
cer, a su vez, lazos mercantiles con comerciantes de Cadiz
y Filipinas. Esta relacid6n fue fundamental para los dos,
ya que uno requeria del afiil para exportarlo a Espafia y el
otro de productos ultramarinos y dJe otras regiones dcl vi
rreinato‘para surtir sus tiendas y el comercio de la ciu-

dad, esta relacibn se mantuvo de 1774 a 1797 (77).

"La correspondencia comercial redituaba excelentes ga-
nancias‘tanto:econﬁmicas como sociales para los contrayén-
fes, ya que uno necesitaba del. otro. Esta relacién fue muy
importante para Huarte ya que fue el inicio de su ascenden-

te carrera de empresario mercantil, que lo llevo a formar™



‘una de las familias mis importantes de la regidn, siendo
~ sus dgcisiones.fundanentales para sortear en algunos ca-
sos peligros sociales, o bien para obtener los mejores -
negocios. Su poder fue tan grande que ocupS un puesto --
social de suma importancia, que lo llevé a establecer ex-
celentes relaciones con la iglesia y las familias prominen

tes de l1a ciudad.

Otro ejemplo fue el del mercader Francisco Gutiérréz'
de los Rios que al parecer mantuvo relaciones comerciales
con los introductores vallisoletanos y a su vez surtia a
otros comerciantes alejades de los centros distribuidores
mercantiles. Asi, este nivel intrarregional fue también
muy importante ya que por medio de estas relaciones los
productds podian tener una circulacifn mayor, surtiendo '
comercialmente a los diferentes mercados regionales por

pequefios o alejados que se encontraran (78).

Podian verse productos ultramarinos venidos por Vera-
" cruz pasando por Vallodolid y ienderse en San Luistotosi,
‘Celaya o en Tierra'Caliente. Estos niveles de circulacién
" se mantenfian permanentemente ya'que solo requerfan tener
un contacto comercial en la ciudad destinada para surtir-

se de uno u otro producto. Cualquiera de estas caracteris
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ticas, el introductor extrarregional, el interregional y -
el intrarregional cumplia con las necesidades de circula--
cién del comercio, convirtiendo a Valladolid en el princi-

pal centro de distribucién mercantil.

Primeramente porque al ser un centro receptor de todo
tipo de productos agriéolas de la regi6n de Michoacdn le -
daba uﬁa importancia comercial fundamental, ya que ésto --
obligaba a residir aquf a los distribuidores m4s importan-
tes econfmicamente; y segundo, al convertirse en la capi--
tallde la intendencia se transforma en el Hugar de concen-
tracién del poder civil y eclesifistico dandole una suprema
cia absoluta sobre cualquier ciudad de la regifn michoaca-
na. Asi con estas caractéristicas'fundamentales, Vallado-
-1id se convirtifé en el centro comercial mis importante de
la regifn, en donde se consolidaron todas las formas de in
tercambio comercial que abastecfan a los diferentes merca-
dos. El constante flujo mercantil establecido por esta --
~actividad y sus estreéhas relaciones;;u#ntuvo una‘circula-‘
ci8n mercantil muy importante, qué integr6 a ;a‘régi6n - -
michoacana al‘desarrollo generado por la industria minera

" de Guanajuato ( 79 ),



2.3.2.- Algunos modos de venta.

Las formas de venta siguieroh siempre un mismo patrén
de conducta ya fuese al mayoreo o al menudeo, constituido -
por el crédito. Este elemento fue fundamental para mantener
con vida el intercambio comercial, ya que la plata amoneda-
da circula un corto tiempo, lo cual no satis%acfa completa-
mente las neéesidades de esta actividad tan importante de -

la colonia.

La corta circulacién de la moneda cumplfa con los re--
querimientos comerciales de los introductores para sus com-
pras en las ferias mercantiles. La circulacidon monetarfa tu
vo muchas restricciones de caracter econdmico, siendo los
comerciantes mas ricos, los mineros, las grandes hacenda--
dos y la iglesia los principales beneficiados con este cor
to movimiento del dinero. El resto de la‘hoblacién sufria
la_constantg eséaSez de dinero y la falta de mdneda fraccio
naria, ya que siendo el nedio real la moneda mis pequefia -
una parte‘iﬁportan:e de 1la poblahian no podfa acceder a --

ella debido a sus mfnimos ingresos (80}.

Asf las ventas se realizaban en dos niveles, al mayo--
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reo y al menudeo, siendo la diferencia basica el monto ven
dido. Elekri-ero‘erartodo lo que superaba al medio real de
compra y el segundo lo que fuera inferior a esta medida. --
Esto provocaba un problema mayor, que la parte fundamental
del comercio, los consumidores, no tuvieran los medios ne-
cesarios para realizar las mercancifas ocasionando alteracio

nes en esta practica (81).

Los comerciantes de Valladolid solucionaron este pro-
blema de dos maneras; la primera fue la aplicada por los -
comerciantes ricos, que consistié en otorghr el crédito de
compra de acuerdo a las posiciones sociales de cada clien-
te. Este se obligaba a liquidar el importe ya fuese en di-
nero o en especie, por medio de otros productos que necesi-
taba el tendero o bien por la cesi6n de los derechos de al-
guna finca urbana o rural. Tal caso ocurrio en 1a tienda -
mestiza de Huarte, en la cual a la muerte de &ste se encon
tré una lista de aproximadpmente 300 deudores, a‘los que -
les habiivfiado mercancia por valor de 10 nmil pesos‘y que
iban desdé habitantd#’de San luis Potos! has;a,los nisuos

puestéros‘del mercado (82).

El otro caso fue el del crédito al menudeo. Que con--

sistia en realizar ventas pequefias que se tenfan que ampa-
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rar en alglin valor, ya que debido a la falta de moneda pé-
quefia se creaba un problema agudo. Asf las pulperias, las
Gnicas tiendas que vendian bajo este concepto, empezaron a
emitir una sefial en forma de moneda 1lamada "tlaco", que Te
presentaba un octavo de un medio real, otra forma fue el --
llamado "pilén'", equivalente mas pequefio igual a un docea-
vo del medio real. Como no eran monedas de curso legal ha-
bia una restriccién fundamental que consistibé en que el --
emisor era el finico obligado a responder por el valor de -

dichas "monedas''.

E1l tlaco fue la primera moneda que tuvo mayor acepta-
cibén tanto por el gobierno virreinal como por los comercian
tes. Las ‘formas de adquirir el talco eran por medio de la -
compra con moneda real de ciertos productos en la pulperia
devolviéndose de cambio esta "moneda™, o bien cuando el con
sumidor‘ﬁarecia de metdlico para realizar su abasto‘recuff
rria al enpeﬁo de aignna prenda de vestir, por la cual le
dabah‘ilgunas mercaderfas y tlacos, este préstamo no podia

exceder los dos reales en plata (83).

Esto provocaba fundamentalmente la creacibn del co--
mercio cautivo, mismo que satisfacia las necesidades de -

alimento de una poblacién grande y carente de recursos mo-



netarios y por otra, mantenia viva la actividad mercantil
de estas numerosas tiendas de subsistencia. Asi nos pode-
mos explicar la presencia de 6 a 8 establecimientos en una
misma manzana y los mis impresionante que todos se mantuvie
ran abiertos y con actividad. Por 1o que el tlaco fue una
medida necesaria y fundamental que sino integraha a esta -
parte de la poblacidén a la actividad comercial grande, si -
permitia que se desarrollara otra forma especial de circula
cibn que sino cubrfa completamente las carencias de éstos,
si daba la oportunidad de sobrellevar la penuria de los

desposeidos (84).
2.3.3.- E1 contrabando mercantil.

Otra forma de intercambio muy desarrollada y de impor-
tancia comercial fue el contrabando, que posibilitaba obte-
ner excgsivés gdnacias a los mercaderes, ya que por medio -
de esta actividad se evitaban pagar los constantes impues--
tos por trﬁnsito de productos, ahorrfndose con esto una can
tidad considerable de dinero que de todas maneras aumenta--

ban al précio final del producto.

Esta prictica era bastante comGn en los intercambios

regionales de productos y el caso que demuestra palmaria--
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‘mente esta actividad.fue‘el del comerciante de Maravatfo
Manuel Estrada Garcfa, a quien se le realizaron tres jui-
cios por contrabando entre 1784 y 1794, Estos nos pueden
dar idea de lo abundante de esta actividad, pues a pesar
de que se le encontrabé el fraude este comerciante segufia
realizando esta prictica. Hay que tener en cuenta que en
este lapso sflo se le pudieron comprobar tres actos ilici
tos, y la diferencia entre el primero y el Gltimo regis--
trado nos demuestra que era un ejercicio lucrativo y pro-
movido por personajes importantes de Valladolid, como ve-

remos a continuacidn,

Por principio nuestro personaje era duefio de dos tien-
das mestizas, en una de ellas ocupaba al empleado Tomas --
Pascual Diaz, que a su vez declar6 poseer otra tiénda mes-
tiza. Ante esto pueden suponerse tres cosas: una que Es--
trada fuese el propietario de las tres tiendas y asi cui--
dar de alguna manera su patrimonio de las posibles medidas
que se pudieron tomar pafa‘céstigar su actividad. Otra -
que.PaSCUal Diaz efa la persona que requerfé para ;unplir
con la introducci@n,ilégal; o bien, este Gltimo también te
nia participacibn econSmica en el contrabando para lo cual

se empleaba bajo el mando de Garcia. Adeﬁés era duefio del

rancho llamado Puaracha y de una hacienda en Apeo los que



comprS en 11 ni; pesos. Estas fincas le producian princi-
palmevnte harina y ganado mayor. lLa real hacienda estable-
cio con &1 un pago llamado "iguala" de 540 pesos por las -
rentas de sus fincas, ademads de pagar por separado los im-
puestos de la harina que introduciara a su tienda o de las

cabezas de ganado que matara (85}.

Asi el primer cargamento de mercancias que introdujo -
sin registrarlo en la aduana, que se encontrb, se efectud
en 1784. Procedia de Veracruz y habia sido remitido por
José Ceballos comerciante vallisoletano; se deposit6 en su

casa sin avisar a la autoridad fiscal. Los productos se des

glosan asi:

Cuadra N°® 11X

Mercancfas encontradas en la casa de
. Manuel Garc$a Estrada, Maravatio 1784 .

' ‘ Precio Pr'eCib Monto
Mercancias Piezas Unitario Total Int roducido
Ropa buena .y
concluida 25 - 25p. chu. 625p.

Pieza de Bretafia ‘

ancha 20 gp. " 170p.
Piezas de Breta- '

fia angostas y fi ' v
nas , 50 6p.4r. 325p.




Barriles de vino 1 tercio 40p. Ter. 40p.
Barriles de

aguardiente 3 tercios 65p. " 195p.
Tercios de
aceite 9 arrobas . 7p. a. 63p. 1,418 p.

Fuente: AHAM. -1792; 102, 21.

Las mercancias le fueron ihéautados por la Direccién -
General de Avaluos hasts que no pagara el respectivo impues
to; pero como los caldos se deterioraban rédpidamente, se ci
t6 a Garcia Estrada para que reconociera los tercios y paga
ra el impuestos de &stos, 298p. Ante esto el contrabandista
tuvo que presentar como fiador a Francisco Xavier Paulin,
hacendado y comerciante de Maravatio para garantizar el pa-
go del gravamen. Garcia solicit6 la devolucibn de los ter--
cios de Bretafia y "Pontiries (...) por sufrir deterioro por
la humedad del terreno". Present§ por Gltimo dos cartas de
certificacién de haber pagado tanto su iguala como sus ---
diezmos a la iglesia y al comercio, por lo cual»'bensé no
cau#ar embarazo en introducir los tercios que se*le‘han dg 

tenido-én su casa" (86);‘

El dia del juicio presentd otra carta donde se ampara

‘ba la "derechura" de los tercios que ahora decia que prove




nian de Querétaro y no de Veracruz, como dijo al principio
Y con la anuencia del cura Br. Manuei,ﬁanrique Tarra. Asfi
el juez orden6 entregar las mercancfas a Garcfa y aceptar

al fiador Paulin (87).

El juicio dur§ aproximadamente 4 meses, en los cuales
no se vislumbraron posibilidades de solucfon, hasta que a
raiz de dos viajes realizados por Garcia a Valladolid, de
los que regresé c6n las cartas necesarias para solucionar
el problema. Por otro lado si recordamos que el comercian-
te José Ceballos fue el que envibé las mefcancias, podemos
ver la necesidad de Manuel Garcfa de ir a dicha ciudad pa
ra resolver su problema. Y si tenemos en cuenta los lazos
comerciales establecidos por los mercaderes grandes pode--
mos deducir que Garcia Estrada tuvo que recurrir no s6lo a
Ceballos sino también a un mercader de géneros de importa-
cién mismo que le ayudﬁ'a conseguir las cartas requeridas
que ‘lo ampararan ante la real hacienda. Y si vamos mis le

- jos les poCoé comerciantes que tehfin relaciones exﬁr@rrqé>

gionales é}nn‘tres. Isidro Hudtte, Juan=Hifttnez‘dc,Lejgr-!f »i

zj b4 Gabriel Garcia de Obeso, cualqnigrd lo_pudo'ayud:r Yg:'

que esta forma de circulacifn tenfa muy buenas ganancias.



| El Segundobcon;raﬁando que.lécalizéﬁoé, se realiz§ en
1791 cuéndo la mevcancfa fue rémitidabpor Manﬁei Ma. Marro-
qui. Procedfa, segin el ndmero de gufa 249 de Tepatitlén, -
Querétaro. Los articulos eran 50 cargas de 569 arrobas 6 1i
bras de lana, con un monto de 1,500 pesos, que deberian ven

derse al mejor postor (88).

Marroqui le vendi6 las cargas a Garcfa y com esto pre-
tendia no pagar el impuesto, ya que Garcia Estrada estaba
igualado con la real hacienda para controlarlo mejor. De -
esta manera se trataba de ocultar que el gravamen no estaba
pagado-por Garcia Estrada y Marroqui se verfa libre de cu--
brir este requisito. Al ser descubierto el contrabando Gar-
cia Eétrada'inculpé al ariiero; pero a &ste solo se le orde
'n6 entregar en la casa de Garcia la mercancfa, seglin decla-
_rﬁ. El importe del impue#to era de 112 pesos aproximadamen-

: té (89).

Al realizar el JULCIO se descubr16 que Manuel Marroqu1
‘no era el dueﬂo de 1la lana, sino que 'solo habfa fungxdo cono
: parapeto para ‘ocultar al verdadero duefio de 1la mercancia. -
Lo que haria'que éstas pasaran al comerc1o_m1choacano, 11bé-
rapdo al vendedor de pagar el impuesto correspoﬁdiente.vPe-

ro no se pudo realizar este buen negocio, al final Garcia -



Estrada pudo recuperar sus cargas de lana siempre y cuando

liquidara su adeudo alcabatorio (90).

El Gltimo contrabando que encontré se efectué en 1794,
Donde se introdujeron 1,113 arrobas 6 libras de lana, que
importaban un total de 3,757 pesos y por las cuales pagb de

impuesto 225 pesos 4 reales (91).

En 10 afios, Garcia Estrada introdujo aproximademente
6,675 pesos, cantidad bastante considerable si vemos que -
para establecre una tienda grande se requeria de 10 mil pe
sos poco mids o menos. Como un comerciante mediano podia ma
nejar cantidades grandes de mercancfa de contrabando. La
explicacién es que debido a los altos y numerosos impues-
tos que se tenian que cubrir por el traslado de la mercan-
cia hasta la llegada al comercio, elevaban el precio del -
pfoducto casi en un 70% lo que ocasionaba que las ganan---
cias de los comerciantes se vieran reducidas y que los pre
;ips se elevaran sobre los limites permitidos, provocando

1a estrangulacibn del mercado.

Una via para obtener una mayor ganancia era precisamen
te la introduccién clandestina de los productos, con lo -
cual se obtenian mejores beneficios en el mercado, hacien

do mds competitiva la mercancia y con ello podian venderse



bien sin perder esta relacifn.

Por Giltimo podemos decir que la actividad realizada
por este personaje no era exclusiva o Gnica de é1, sino --
que se efectuaba en forma nada moderada y er; una fb6rmula
de abasto tanto comercial como de materia prima para la ma
nufactura. Este fue el caso de los dos Gltimos contraban--
dos de Manuel Garcia Estrada, que iban a surtir posibles -
obrajes que requerian de este producto a ms bajo_precio.'
No podemos dudar la incursibfn de los comérciantes en -
otras ramas de la economia, también contemplaban su presen
cia en la produccibn de manufacturas. Ya sea para el comer
cio o bien para el vestido de los trabajadores de sus ha--

ciendas.

Este ejemplo nos permite suponer que el contrabando -
era, si no una funcidén social respetable, si una préictica
bastante lucrativa, que ponia en juego interese poderosos,
a pesar de haber tenido que pagar a ciertos personajes, de
jaba buenos dividendos. Lo que se comprueba por los cons--
tantes juicios y medidas correctivas realizadas'poy la ad

ministracifn colonial.



3.- El1 comercio interno y la Real Hacienda.

3.1.- La reglamentacifn del comercio menudo.

La regulacién del comercio interno, como cualquier
otra actividad productiva o de servicios, fue una necesi-
dad real de la colonia ya que, en su affin de extraer el
miximo de riqueza de sus dominios, imponia no sélo las con
diciones normativas para un buen funcionamiento de cual---
quier prictica productiva, sino que iba mucho mis lejos.
Con ello imponia una serie de reglas impositivas que impe-
dfan el crecimiento sano y natural de las actividades desa
rrolladas por una sociedad que avanzaba. Y en este sentido,
el comercio interno no fue la excepcidn. Aqui pretendemos
resefiar las disposiciones reales sobre el funcionamiento
del comercio menudo, ya que €ste encerraba una prictica im

portante de abasto donde se surtian las masas urbanas.

Las primeras reglamentaciones sobre las pulperias
surgen un sigio despues de la conquista, cuando la corona
se enfrentaba a la neccsidad de controlai y regular el cre
cimiento deiicomercio, el que se desarrollabé conforme au-
mentaba el nGmero de habitaﬁtes a las ciudades. Las perso-

nas que no contaban con el ingreso necesario para satisfa-

cer sus necesidades alimenticias, recurrian a recalizar una



actividad que les permitiera sobrevivir y con ésta cu---
brian una necesidad alimenticia y de vestido de los pobla
dores que no contaban con el suficiente dinero para abasfg '
cerse en otras tjiendas. Asi las pulperfas surgieron como -
una necesidad de 1a mayor parte de la poblaci6én que carecia

de recursos econdmicos.

Ante esto la corona, sigﬁiendo su politica fiscal, em-
pez6 a dictar medidas impositivas para que cualquier comer
cio de estas caracteristicas cumpliefa con ciertas cargas
hacendarias. La primera disposicién sobre el control --
fiscal de las menuderias se dict6 el 27 de mayo de 1631, pa
ra "que en la composicién de las pulperfas, y su contribu--
ci6én, se guarde lo dispuesto’, Asi la real ley disponia que
se estableciera un impuesto para este tipo de comercio, no
importando si se ubicaban en pueblos de indios o de espaiio-
les, el monto del gravamen era de 30 a 40 pesos anuales, --

mismos que dependian del capital invertido en ella .(92).

Disponfia ademis que existieran en cada pueblo o ciudad
unas pulperias exentas de pago, las liamadas de '"ordenanza'",
que sirvieran para aprovisiohar a los habitantes de las
mercancias indispensablééla un precio m&s bajo que en el
m;rcado, manteniendo con ésto un abasto seguro de los pro-

ductos necesarios para la poblacibn. Estas tiendas de orde



nanza no podian ser muchas, 5610 y exclusivamente las in-
dispensables para cumplir con esta funcibn, para lo cual
se dispuso que las autoridades de cada ciudad o pueblo es-
tablecieran ante el representante hacendario o de cuentas
el nGmero de pulperias de ordenanza. En ellas no se podian
~efectuar las visitas para el pago del impuesto como estipu
laba 1a ley, mismas que se realizaban cada trimestre en las

demis pulperias.

Debido a que en los pueblos de indios la abundancia -
de pulperias era muy grande, a pesar de estar prohibidas
por las ordenanzas de las Provincias, se dispuso que las
tiendas ya existentes se registraran para que pagaran es-
te impuesto y asi mantener el abas;o en dichos pueblos, -
pero que no se permitiera el establecimiento de mis, para
evitar el perjuicio a la hacienda, ademis se disponfa que
no se molestara a los indios duefios de las pulperias de -

ordenanza (93).

Esta primera disposicién establecida para el control
de las tiendas pulperas se encaminaba a gravar el excesi-
vo aumento de este tipo de comercio, que empezaba a sa--
tisfacer las necesidades de subsistencia de los nuevos in-
migrantes en las ciudades. La disposicibn de ordenan:a

permitfa de algin modo que éstos se pudieran abastecer a
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mejores precios en las tiendas exentas de este impuesto, ya
que en las gravédas los precios eran niS'altbs por lo mismo.
Con Esto lavCOrona mantenfa por un lado abastecjida a la ma-
sa popuiar y por otrakcontrdlaba este tipo de tiendas que
muchas veces se clasificaba como pulperia pero manejaba un
' stock‘comercial bastante grande, con lo que se evitaba pa-

gar los impuestos correspondientes.

Al parecer dicha lcy nunca se llegé a aplicar en 14
ciudad de México y mucho menos en Valladolid, ciudad que
por no encontrarse en los caminos principales tenfa ciertas
ventajas, asi como tamhién padecfa las desventajas por la
carencia de una ruta directa al centro mis importante de la
colonia. El constante pronunciamientq de las autoridades
reales sobre‘este problema nos dan la razén sobre la falta
de atencién por parte de las autoridades virreinales sobre

la aplicacién y cobro de estas disposiciones fiscales.

Para 1750 el primer conde de Revillagigedo trataba de or
ganizar y controlar el comercio interno, ya‘fuera en su

abasto, intercambio y funcionamiento del crédito (94).

Es s6lo hasta 1758, siendo virrey el Marqués de las
Amarillas que se mand6 publiéar una "Ordenanza para el co-

mGn de los tenderos de pulperia'(95).
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Asi dentro de las normas wmds importantes dictadas por

el virrey se encontraban las referentes al constante esta

‘blecimiento anirquico de estas tiendas, principalmente, y

.

podiamos asegurar, en la ciudad de‘Héxico. Se dispusd que
en las esquinas de cuatro calles s6lo haya una pulperia y
en caso de la existencia de doé comercios establecidos --
con anterioridad se dispense a sus duefios de cerrar su --
tienda. Quedaba prohibido a partir de -esta publicacién --
que cualquier persona pudiera abrir una nueva pulperia no

importando quien fuera (96).

Otra disposicidn importante fue la de registrar ante
la fiel ejecutoria cada una de las pulperfas existentes,
quedando aSentado el nombre del dueito, la calidad de la -
tienda, el lugar y la obligacifm del pago del impuesto --
(97). Como parece demostrar el documento, el incumplimien
to de la disposicién real del cobro a la pulperia era una

falla mis de la adminsitracifm colonial que con esta orde-

' nanza queria subsanar y obligar a los comerciantes al menu

deo el pagdkforzosd por medio de un registro.

Por otro lado se disponian ciertas medidas para el

control de los prestamos, asi como para que ningdn tendero '

saliera a encontrarse con los productores y comprara su ar

tfculo, impidiendo el abasto directo y promoviendo el aca-
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paramiento. No se podian realizar préstamos a crédito so-
bre prendas como alhajas o articulos de plata sagrados, --
frenos, sillas de montar, géneros de jarcia, entre otros,

mismos que no tenfan en su giro comercial (98).

Se menciona también la prohibicidn de vender en la
pulperia ciertos tratos mercantiles, como por ejemplo: ar
ticulos de ganado de cerda, panaderia o veleria; para evi
tar cualquier tipo de monopolio, simulacion o fraude se -
impedia a los tenderos que establecieran sociedades comer-
ciales con gente que tuviera algunos de estos negocios. Se
permitia que en las pulperias se vendiera pan, siempre y -
cuando sus ganancias nd fueran mayores a un real por un pe
so de pan, ademfs de tener a la vista del consumidor todo
el pan so.pena de ser castigados. Por Gltimo se establecie
ron las condiciones para‘la eleccién de diputados de los -
ténderos éliayun;amiento,‘el nGmero de &stos y la periodi-

cidad de su -andato‘LQQ).

Esta orden demuestra la imperiosa necesidad de mante-
ner un control y orden en una actividad comercial tan desa
rrollada en 1a colonia. La preocupacibn de la administra--
ciébn virreinal se concentraba en vigilar la apertura de --

las pulperias, primero para extraer un impuesto que por --
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falté de un padrén se les escapaba de las manos y en segugb
do lﬁgar, ubicar esta actividad como una fuhcién exclusiva
de los "ciudadanos decentes" prohibiendo que cualquier in-
dividuo de "color quebrado", negro o mulato, pudiese con--

tar con su establecimiento comercial.

Con ‘&sto se tratd de evitar la fuga de impuesto ya que
~muchos de los productos vendidos por estos comercios no pa
gaban ninglin gravamen y debido a la introduccién clandesti
na o al acaparamiento de los tenderos las pulperias podian
surtirse de ciertos artfculos, como por ejéhplo: el ocote,
la ieﬂa, el carbdn, las yerbas y las especies de la zona.

Fue muy frecuente que los grandes comerciantes establecie-
ran pulperfas para surtir a sus tiendas mestizas y vender

los productos sin pagar mis impuestos a la corona. El co--
mercio era la actividad de servicios que podia ofrecer me-
.jores‘perspectivis de lucro a ciertos actores y porrlo mis

mo la autoridad colonial no podfa dejar de gravar a una ag

tividad que le podfa redituar otros ingresos.‘

El problema del cobro del impuesto permanccid la-
tente durante las tres cuartas partes del siglo XVIII, ya que
en afos sucesivos se siguieron dictando cédulas y Srdenes rea

les-para llévar a cabo dicha obligacién. En 1730, 1776,‘--



- 92 -
1779, 1783, 1784, 1785 y 1786 fueron algunOS‘aﬁos donde se
decretaronflédidas para el cumplimiento de dicha'disposi-L

cibn (100).

Al establecimiento de las Intendencias en el.virreina
- to por medio-dél equilibrado gobierno del vifrey Revillagi
gedo, se pudo llegar a con¢retizar propiamente el pago del
impuesto a las pulperias, bajo las siguientes condiciones.
Una fue el evitar principalmente las sociedades,nonopéliéas,
para lo cual se volvib arescatar ciertas disposii:_iones an= :
teriores; como-las referentes al abasto de las pulperias;
otra donde el ayuntamiento dejaba de controlar la venta del
"pan, aceite, vino, aguardiente y otras cosas de esta natu
raleza'", se volvié a disponer que las tiendas supernumera-
rias mantuvieran un abasto seguro dentro de la ciudad. Por
primera vez se establecid una norma reguladora para el pa
go del impuesto, que iba enlproporcidn a las ventas reali-
zadas diariamente en el transcurso del afio y no como antes,
de acuerdo al princip§1 que se registara el dia de cobro;
los bagos serian sémgstfales‘én las reSpectiVaS tésoferias‘
(101). | |

La me&ida mis radical tomada pbr Revillagigedo fue 1la

de cerrar cualquier pulperia que al término de un plazo ra

zonable no hubiera cubierto su obligacién fiscal, para lo



cual autorizé a los intendentes, corregidores o‘subdelegav

dos para hacer cumplir dicha'ordpnlb También diépuso las -
medidas ﬁeéesarias para que los ayuntamiéntos. por conduc -
to del fiel ejecutor, castigaran y multaran a la pulperia
que defraudara con el peso, calidéd y precio del producto

fendido, aclarando que esta autoridad no podfa realizar -
ningln cambio sobre el monto estipulaao de 30 6 40 pesos -

de impuesto, para beneficio del ayuntamiento ( 102 ).

Con &ste @ltimo decreto se establecieron bases mis so
lidas para cobrar el gravamen, que por muchﬁs causas no -
habia podido recaudarse, es mds, dicha imposicién tuvo di-
ferentes aplicaciones en cada und de los mercados egdn las
condiciones propias; por ejemplo en la ciudad de México el
impuesto se establecib en 1776 y se empez8 a cobrar en - -
1?79 ( 103 ); en Valladolid fue diferente, se establecié -
en 1786 y se aplic8 en 1790 ( 104 ), Asi, siendo las ca--
racteristicas tan diferentes de hna ciudad a otra y lo que
es mis inpofflnte, las relaciones de poder establecidas en
una y otra determinaban las variantes aplicaciones de este

impuesto,

La legislacibn colonial sobre el mercado urbano nos -
plantea que las relaciones comerciales establecidas en la

ciudad no eran iguales y que estas diferencias wmarcada-



por cada oligarquia comercial estaba en relacién directa
con los intereses econbmicos y sociales perseguidos por
los integrantes, siendo de este modo una actividad un tan
to fexible al interior de cada mercado, ya que cada uno,
como lo veremos mis adelante, imponia sus propias reglas
de juego sin atentar nunca en forma abierta contra las --
disposiciones fiscales y administrativas dictadas desde

el centro.

3.2.- La aplicacién del impuesto en Valladolid.

El problema de la implementacifn del impuesto se pre-
sentd no s6lo en Valladolid, sino también en todas las pro
vincias del virreinato, ya que no todas las autoridades ha
bian comprendido como se podia aplicar, o de plano no ha-
bian remitido ninguna respuesta a la creacién del impuesto.
El problema se amplié cuando se establecib el ndmero de +-
tiendas de ordenanza para cada ciudad y el monto del impues
to a pagar por las otras pulperfas. A diferencia de la ciu
dad de México, donde en estas tiendas estaban bien marcados
los diferentes niveles, era en las provincias donde surgfia
el problema, ya que muchas tiendas mestizas vendfan produc
tos de pulperia o bien, en algunas otras predominaban las
cacahuaterias; pero debido a que contaban con un nimero --

reducido de productos de la tierra o de importacibn, -



adquirian la categeria de establecimientos mestizos y asf

se evadia el impuesto.

Para remediarlo en 1783 el virrey Matias de Galvez de-
cretS que como en las provincias no habfa distincién entre
las tiendas mestizas y'pulperas, éstas deberian pagar el -
impuesto. Permitid ademds el establecimiento de cualquier
mosquerito, siguiendo un orden v prohibia su permanencia -
en las calles, plazas o plazuelas importantes ya que esto
iba en contra del buen orden y dificultaba el cobro del im
puesto (105). Esta medida dispuesta 30 afios deSpués'del re
glamento de pulperfas promulgado por el primer conde de Re
villagigedo y posteriormente por el marqués de las Amari--
llas, no refleja mids que la imposibilidad de controlar la
abundancia de tendejones en las ciudades. Ante lo cual se
cred un reglamento donde se autorizaba el establecimiento
de nuevas pulperias siempre y cuando se registraran an la
oficina de la real hacienda, lo que facilitarfa el control

y el cobro de estas tiendas.

Asi en 1786 por orden del virrey conde de Galvez se pu
blicé el "Reglamento del pago de impuesto de pulperias”,
donde se presentaron disposiciones mias claras para el cobro
del mismo. Entre ellas, que e1 gravamen establecido ascen-

derfa a 30 pesos, incluidas las tiendas mesti:zas, cuva cuan-



tia deberia basarse no en el principal sino en las ventas
que realizara y el monto deellas. El pago deberia empezar
en septiembre de 1786 para la ciudad de México y en enero

de 1787 para todas las provincias (106).

Por primera vez desde que se intentd establecer el im

puesto se dispuso el niimero de tiendas de ordenanza para

cada ciudad. En Valladolid se dispuso que fueran 6 comer-
cios, lo mismo que para Guanajuato y para Puebla fueron '
8 (107). Por el momento, decia el reglamento, en los pue-
blos 'cortos" quedarfa una tie¢nda de esta categorfa y en
los pueblos de indios los duefios indigenas estaban excentos
del impuesto menos los propietarios espafidles o mestizos.
La imposicibn fiscal no se aplicaba a tendajones ubicados
en ranchos o haciendas. Para llevar ‘a cabo esta disposi-+
cidn se orden§ la realizacibn inmediata de un padrén, el

- que debfa registrar a cada unh de las tiendas, mestizas o
pulperas, con lo cual se podria controlar mejor el cobro

del gravamen (108).

La orden llega a Valladolid|y el presidente del ayun-
tamiento, Policarpo Divila dispone en agosto de 1786 que
se inicie el empadronamiento de las tiendas mestizas y pul
peras de "la ciudad y demids pueblos que comprende la fun-

cién (...)". Al parecer Divila fue demasiado rigido con di



chas medidas, ya que da instrucciones para que los "puestos

o tendajones que existen en los pueblos y aqui" sean regis
trados y obligados a pagar el impuesto a‘paser de que su prin
cipal no rebasaba los B pesos (109). Para octubre del miswo -
afio ya han llegado a la capital michoacana los empadrona--
mientos hechos en las diferentes ciﬁdades y pueblos, pero habia
confusidn en la aplicacidén; €sto sucedid en Fatzcuaro donde
surgib una duda de registro o no a las tiendas de géneros que
vendian al por mayor cacao, azficar, vino y aguardiente, para
lo cual se consultd a Divila, que al no poder resolver la
duda la remiti6 al virrey (110). Al parecer se les cobrd

el impuesto mientras vendian este tipo de productos.

La forma de aplicar cada una de las medidas impositi-
vas dictadas por el virrey ocacionaban distorciones o ma-
los manejos que perjudicaban 3 los mismo mercaderes v al
propio desarrollo del comercio, provocando por un lado el
cierre de muchas pulperias, reduciendo con esto el espacio
comercial y por otrn, estas formas de control municipal -
del nercado propiciaban una gran concentracibn de las po-
sibilidades de comercializacifn en unos cuantos mercade--
res, los que si podian pagar y que ademds atraian al con-
sumidor de las cacahuaterfas cerradas. Esto era una nedi-
da que segln la regibn podia ser o no benéfica para el de

sarrollo de esta actividad.
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Asf, un caso que nos puede ilustrar mejor sobre la for
ma de interpretar regionalmente estas medidas fue el ejem-
plo del duefio de una pulperfa de Erongaricuaro, Jos& Sixto
Garcia de Rojas, &1 que declaraba que segin una orden reci
bida por la sala de alcabalas se le exentd del impuesto y
se le nombr6 de.ordenanza, para lo cual solicitaba dicha -
orden se le diera por escrito‘para evitar los contratiem--
pos con el oficial encargado de la recaudacién. La base de
la reclamacidén de cobro por medio de las autoridades era -
que con base en el nuevo reglamento s6lo las pulperias de
indios estaban exentas del impuesto, para lo cual Jos€ Gar
cia siendo mestizo estaba en la obligacidn de cubrir dicha
imposicién aunque se le hubiera entregado en otro tiempo
dicho privilegio y asi se decretd en juicio ventilado en

1790 (111).

El problema surgia cuando las autoridades de la ciudad

- de México decretaban las medidas y Valladolid y sus demas
partidos, de acuerdo a las necesidades comerciales las apli
caban como mejor les convenia, siempre y cuando no modifi-
cara sustancialmente el contenido de las ordenes. El cobro
era demasiado y los comerciantes en pequefio empezaron a .-
proponer ciertas modificaciones, por lo que elrvifrey segu
do conde de Revillagigedo basindose entre otras cosas en

un informe del intendente de Valladolid, mand6 decretar --



por orden real que a partir de 1790 el impuesto de pulpe
rias s6lo lo pagarian las que tuvieran un principal ma--
yor a los un mil pesos. Esto con ciertas caracteristicas,
como por ejemplo, que se realizara un padrdn en el cual se
especificara bajo certificacibén ocular el monto de la in--
versidn, que las tiendas se hubieran establecido con ante-
rioridad a dicho decreto y por Giltimo se consigne en el pa
dron si se ha pagado o no el impuesto y la cantidad adeuda-

da que debera liquidar el pulpero (112).

El padr6n fue levantado en Valladolid hasta 1792 y
en &1 se detallan cada una de las tiendas mestizas y pulpe
ras existentes en la ciudad, habiendo un total de 51 comer
cios de este tipo. Sus duefios iban desde los personajes
mis importantes de esta actividad hasta las familias mfs
pobres de la ciudad, las que subsistian de esta giro, como
fueron los siguientes casos. La pulperia que tuvo la viuda
Juana Gertrudis del Valle, establecida desde 1789 v que de
bido a su corto principal, tenis invertido 20 pesos, no ha
bia podido pagar el impuesto, ante la cual el pfesidente -
del ayuntamiento le otorgé la categorfa de ordenanza. Otro
ejemplo es el del comerciante empresarial Isidro Huarte --
que era duefio de dos‘tiendas mestizas, una de ellas de or

denanza y la otra en la que le encontraron tener un prin--
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cipal de 5 mil pesos (113).

De estos dos casos podemos observar que la aplica-
cibn de las dispociciones fiscales dependian mds de las
condiciones reales del ayuntamiento provinciano que de las
normas dictadas por el virrey, ya que los privilegios se
distribufan de acuerdo a las necesidades reales del comer-
cio y la satisfaccidn del abasto citadino, o en otras, pa-
ra cumplir con una ayuda social ante un miembro distingui-

do de 1a sociedad que habia caido en desgracia econfmica.

LLa publicaci6én del edicto de 1790 ayud6 a que los co-
merciantes de la oligarquia vallisoletana pudieran reali-
zar mejor sus negocios Yy principalmente evitar el pago -
del impuesto, que si bien para &stos no era mucho, si pro
ducia cierto disgusto, por la cual trataron de evitar di-
cho pago. Volviendo a nuestro comerciante,Huarte en este
padrén, al efectuar la visita a su tienda mestiza se en--
contrd un total de 3400 pesos invertidos en productos de
pulperfa, castilla y de la tierra, inversifén demasiada -
pequefia si la comparamos con los tercios encontrados en
su trastienda , que ascendfan a 5 mil pesos, cantidad alta

para tenerla depositada en mercancia (114).

Este caso es por lo demids interesante si observamos -

que este comercio no era el que estaba exento del impues
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‘to, asf que podemos decir que la politica seguida por -
Huarte era la dé evadir al maximo cualquier tipo de im--
puesto y no dudamos que mantenia esta tienda dentro de -
este concepto para que el.decreto de 1790 lo protegiera de
seguir pagando los diferentes cargos fiscales. Por otro la
do su segunda tienda no tuvo problemas ya que al ser de or
denanza no se registraba. Lo que Huarte lograba con esto -

era reducir los costos de su producto al miximo.

Dentro de la categoria de ordenanza o supernumeraria =~
encontramos otros casos significativos, aunque no como el
anterior. Como fueron 1los de las tiendas de los hermanos -
Antonio y Juan de Arriola, comerciantes connotados v miem-
bros de las circulos medios de la ciudad (115), v el de las
dos tiendas supernumerarias que pertenecfan a comerciantes
menores Felipe Neri e Ignacio Calvillo, los cuales no habfan
podido pagar el impuesto desde que se creé y por lo cual -
el ayuntamiento tomd la decisibn de primero cerrarles por
incumplimiento, pero después se les condonb la deuda y se

les otorgd dicha categorfa (116).

Estos ejemplos demuestran como en Valladolid se distri
buyd esta prebenda como mejor conviniera al funcionamiento
de los comerciantes, si recordamos que la disposicién dic-

taba que la ordenanza tenia que distribuirse entre las tiem
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das que pudieran cumplir con el mejor abasto citadino, ve-

mos que las pulperias de Juan G. del Valle, de Felipe Neri
y de Ignacio Calvillo no podfan cumplir con esta necesidad,
pues su principal no llegaba siquiera a los 100 pesos. El
ayuntamiento.vallisoletano aplicaba las disposiciones de
acuerdo a las necesidades politicas o sociales imperantes
en el mercade y con ésto se mantenia dentro de la politica
de ayuda moral que regia a la sociedad, manteniendo siem-
pre su nivel de ganancias sin que provocaran descontentos
dentro de los tenderos ymucho menos en los consumidores (117).
Esta politica fue la norma que rigié las relaciones comer-
ciales v la que mantuvo a la sociedad dentro de cierta
tranquilidad hacié fines del siglo XVIII, donde unos pocos
se llevaban todas las ganancias y a los demis sdlo los de-

jaban con un reparto minimo, mis bien de subsistencia.

Otro caso significativo sobre la forma de otorgar la
ordenanza fue el registrado en Maravatio, donde se dispuso
que existiera s6lo una tienda con esta caracteristica, an-
te lo cual los comerciantes acordaron que la prebenda se
turnara anualmente entre las once tiendas mestizas y pulpe
ras existentes en diéha ciudad. Pero para 1792 todos los
comercios dejaron de pagar el impuesto, ya que sblo los es
tablecimientos que tuvieran un principal mayor a los un

mil pesos estaban obligados a cumplirlo y como ninguna de
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las once tiendas rebasaba este limite se les exent6. Aqui
hay un caso muy especial de evasifén fiscal de uno de los
comerciantes mis importantes, José& Ma. Paulin,quien des-
pués del edicto de 1790 cerrd su pulperia y dejo de abonar
el impuesto, volviendo a abrir una tienda en 1791 y como
su principal era de sb6lo 100 pesos ya no tuvo que pagar,
simplemente la familia Paulin poseia 3 tiendas en la ciu-

dad (118).

El caso del comerciante Paulin no es aislado ya que
vemos una constante creacidn de pulperias en los diferen--
tes padrones de tiendas levantados en 1792, se abrieron un
total de 13 comercios en Valladolid, Pitzcuaro, Citicuaro,
y Zamora solamente (119). La abolicidn del pago del impues
to promovio la apertura de nuevos comercios que habian ---
existido, o bien, eran abiertos por primera vez, esta dero
gacidén de alguna manera vino a ayudar al comercioc en peque
fio que habia sufrido un fuerte cambio desde que se impuso -
el gravamen y que a partir de 1790 vuelve a convertirse en
la actividad salvadora de las familias espafiolas y crio--

l1las que se encontraban en desgracia.

Pero lo mds importante es que se convirtié en una nue
va arma de control de los comerciantes grandes vallisoleta

nos principalmente, ya que por medio de estas disposicio--
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nes evitaban el bago excesivo de impuestos obteniendo una
mayor ganancia y ademis protegian a los comerciantcs peque
fios para que pudieran seguir realizando esta actividad que
mantehia a su familia. Esta ayuda no era gratuita ya que
muchos de estos comerciantes tenian que surtirse o cumplir
con ciertos compromisos de distribucidén comercial con el

mercader mavor que los apoyaba,

El comercio se convertia para unos en una salvacién de
su situacién econdémica familiar critica, solucidn que

. no siempre tenia buenos resultados y para otros, la activi
dad comercial se transformd en la forma ideal para reprodu
cir cierto capital, ya que a un determinado tiempo se obte
nian grandes ganancias, como el caso del postor al abasto
de carnes Manuel Antonio Olarte, quien tenia una tienda
mestiza que sélo en productos de pulperia tenia 600 pesos
invertidos, mis las mercancias extrarregionales e interre-
gionales que declar6 tener sin mencionar el monto -de ellas

(120).

El aumento de las tiendas después del edicto de 1790
fue grande, sirvid para proteger al comercio y principal-
mento a las masas desposeidas de la ciudad, mismo que se
mantuvo con muy poca alteracién hacia finales del siglo,

donde el impuesto hahfa ascendido a 40 pesos en Vallado-



lid, 25 pesos y 15 pesos en Zitdcuaro y Zamora, como obser

vamos a continuacidn:

Cuadro N° X

Nimero de tiendas sujetas al impuesto de pulperias

( 1792 - 1808 )

N° de Tiendas Impuesto Retenido

Ciudad 1792 - 1808 1792 1808
Valladolid 53 27 , 1,140p. 8,153p.
Pitzcuaro 41 -4 780p. 1,025p.
Zamora 26 16 750p. 221p.
Zitacuaro 22 19 660p. 239p.
142 103 3,430p. 9,638p.

Fuente: A.H.A.M.: 1792, 102-34-24, 103-32,

105-24, AGN; Real Hacienda, Vol. 139,

1807-1808.
A pesar de haberse modificado el impuesto v de haberse re-
ducido el nlmero de tiendas, el monto de lo recaudado sc
triplic8d, como ya lo he venido mencionando, a los constan-
tes acomodos y modificaciones a que sometieron las Jispo-
siciones fiscales los diferentes ayuntamientos, did como
resultado que se beneficiara el desarrollo mercantil so-

bre cualquier forma de impuesto que pudiera perjudicar es
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ta actividad y como repartian los privilegios entre merca-
deres en desgracia tenian la calidad social suficiente co-

mo para modificar los dictidmenes a su beneficio (121).

Por Gltimo quisiera aclarar que en el cuadro anterior
no se encontraban al corriente del pago fiscal todas las
tiendas y que si en Valladolid disminuyé el niimero de comer
cios de 1808 respecto a 1792 habria que tener presentes que
es porque aparecen solamente los que pagaban el impuesto,
ocurriendo lo mismo en las otras ciudades. Asi se explica
la disminucién de tiendas en Zitdcuaro, pueblo de indios,
que aunque habfa bajado el impuesto, los establecimientos
se redujeron, el mismo caso en Zamora, lo mis seguro es que
nmuchos mercaderes declararon tener menos de un mil pesos de
principal y asi evadir el impuesto, recordemos el caso de

Isidro Huarte y su tienda mestiza,
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4.- Formas sociales del comercio.

4.1.-El mercado regulado.

La descripcifn del lugar donde se establecian las rela
ciones mercantiles siempre representa serios problemas ya
que en algunos casos no se cuenta con todos los elementos
necesarios para explicar cada una de sus particularidades.
Pretendemos realizar el anfilisis del mercado vallisoletano
a partir de las relaciones mds representativas entre los -

mercaderes importantes de la ciudad,

Asi pues, las relaciones comerciales existentes en Va-
lladolid respondian a las caracterlisticas impuestas por --
dos momentos: el primero se referfa principalmente a la -
obtencifn de una ganancia en un negocio que por su mis o -
menos rdpida circulacibén y su seguridad econfmica era una
actividad muy difundida en toda la colonia y principalmen-
te en esta ciudad que era s6lo una gran administradora de
los productos agricolas llegados a ¢lla. Y en un segundo
momento esta funcifn era vitai en todo espacio urbano, va
que los comerciantes eran los encargados de abastecer lo -
necesario y ms a los habitantes urbanos, Esta préictica -
era una actividad realizada desde los mismos orfgenes de -
la colonia, por la misma necesidad de mercancias indispen-

sables en la vida de los individuos.
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Bajo estas condiciones encontramos un mercado bastante
estructurado, que buscaba mantener alimentado a la pobla--
ci6én y para estos momentos, finales del siglo XVI, era un
excelente mnegocio de ciertos personajes espafioles, mismos
que habian llegado de Espafia, traidos por parientes lejanos
para casarse con su prima y asf evitar la divisién o pérdi

da de la sociedad comercial (122),

La politica in;tituida por lo mis granado de la socie-
dad se basaba principalmente en mantener dentro de la cir-
culacifén las mercancias necesarias para un consumo estable
y regulado, esto es, que nunca iban a permitir una satura-
cién de productos dentro del mercado ya que ocasionaria la
destrucci6n de la relacibén mantenida entre precio y produc
to. Caracteristica fundamental con la cual podian mante--
ner el comercio surtido de todos los productos, aqui se po
dian ver desde los importados hasta los elaborados por los

propios obrajes michoacanos (123).

Otra parte de esta politica moral, se basaba en la es-
tructuracibn de los precios, mismos que eran determinados
en lo general por la relacifn existente entre la oferta y
la demanda, pero aquf, lo mis significativo era que estos,
ademds, sufrian una alteraci6n debido a la participacibn -
directa de los comerciantes (124), Esta modificaci6n se -

podia realizar porque el encargade del establecimiento y -



control de pesos, medidas y precios era el ocupante del -
cargo del Fiel Ejecutor, puesto que solo pertenecfa a los

comerciantes. Siendo la autoridad mixima de esta actividad
dentro del ayuntamiento y por lo regular, sino es que siem

pre, era un comerciante muy poderoso,

El mecanismo para establecer los precios que¢ iban a- -
tener las mercancias era el siguiente, primero se dictaba
un importe del articulo demasiado alto, esto a propbsito -
para que de ninguna manera se pudiera vender a esta tarifa,
y otro qué no rebasara un limite minimo. En segunda ins--
tancia se dejaba, ahora si, que el propio mercado estable-
ciera el precio medio del producto, con esto estaba permi-
tido la elevacifn de la mercancia de acuerdo a las condi--
ciones de escasez, lujo o necesidad del mismo, siempre y -
cuando no violara ninguna de las disposiciones establecidas

por el fiel ejecutor,

Ante esto los tenderos grandes e importantes llevaban
siempre delantera sobre los demds y s6lo para &stos el co-
mercio fue un excelente negocio, ya que debido a que no -
dependifan de otros mercaderes mayores podian estableccer -
las relaciones comerciales con otros tenderos en mejores -

condiciones. Al interior del mercado los comerciantes me
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dihnos y principalmente los pequeﬁds tenfan una dnica fuen
te de abasto que eran las tiendas m4s importantes de la -
ciudad, mismas que debido a su relacién extrarregional po-
dian mantener un stock mercantil mayor para dosificar la -
circulacifn de productos de acuerdo a las exigencias de -
los consumidores, actividad vedada para los otros tenderos

por su escaso principal,

El caso del comerciante Isidro Huarte ilustra mejor‘eg
ta hipb6tesis, En el padrdén levantado en 1792, como ya vi-
mos, se consignﬁ.que su tienda mestiza tenia en la trﬁs-—-
tienda airededor de 4 o 5 mil pesos en mercancifa y para -
1802 en el inventario realizado de sus bienes, este mismo
comercio registrd una lista de aproximadamente 300 deudores,
los que iban desde personas dedicadas al abasto citadino,
como "Anastacia la puestera", hasta tenderos de San Luis -
Potosi. Asi, este establecimiento fue el redistribuidor -
de productos acaparados pof Huarte, por eso esta tienda -
registrbd de "dependeciasperdidas" la cantidad de 6,141 de

un total de 16,000 pesos como principal (125},

Otra caracteristica importante de Huarte dentro de su
actividad fue su participacién dentro de la recoleccidn -

del afiil en Michoacin (126), la cual lo llev§ a establecer



una reiacién comercial con Francisco Ignacio de Iraeta re-
sidente de la ciudad de México, la que durd dec 1774 hasta
1797 ( 127), afios fundamentales en la consolidacifn econé-
mica y polftica de Huarte, por la cual pudo introducir to-
dos los productos requeridos para su actividad comercial,
mismos que a su vez distribufa a tenderos pequefios para su

venta y as{ poder regular el mercado.

La competencia se conformaba siempre bajo las condicio
nes impuestas por los poderosos, los que se llevaban '"la -
mejor tajada del pastel", &sto claro dentro de las normas
comerciales y sociales permitidas y aceptadas por la socie
dad y no bajo‘las reglas arbitrarias de cada tendero. E1l
comercio, como parte de la sociedad, respondia y se regia
siempre con acuerdo de Ibs participantes de esc momento; -
esta politica mantenfa abastecido el comercio con produc--
"tos de buena calidad y con lo suficiente para el consumo -
citadino. Asi los comerciante§ se presentaban dentro de -

una competencia "leal" para satisfacer esta necesidad.

Los mercaderes por su parte al fijar el precio de la -
mercancia tan alto, podfan manejar las tarifas en una es--
cala mds amplia, ya que si no vendfan el producto a ese -

importe, si lo ofrecfan alto, con lo cual las ganancias
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se maximizaban y ademis tenian la proteccibén de vender el
articulo por debajo del precio oficial. Esto los mantenia
dentro de un nivel social de mucha respetabilidad, cosa
que aprovechaban de maravilla, pero siempre teniendo en
cuenta a los consumidores, porque no podfan excederse ya
que ocasionarfan el estrangulamiento del mercado y por en-
de provocarfian el derrumbre de'su negocio y probablemente

de su futuro.

La cordura que observaban los comerciantes para no
desestabilizar el mercado se debia, entre otras cosas ya
mencionadas, a la presencia en Valladolid de la Ilustra-
cibn europea, misma que hizo su aparicibn con la presen-
cia del Dr. José PErez Calama, dean del cabildo eclesiis-
tico, gran promotor de tertulias literarias y de la Socie
dad vascongada de amistad con Michoacdn (128). La apari-
cibn de esta corriente cultural permitié a ciertos perso-
najes realizar cambios en el nivel econbmico que ayudaron
a crear un mejor desarrollo social, pero principalmente
la participacidn directa del segundo obispo ilustrado An
tonio de San Miguel en momentos crfticos, 1785-86, hizo
realizar proyectos mucho muy avanzados que no solo prote-
gieron a los desposeidos sino que crearon las medidas ne-

cesarias para que la oligarquia no tuviera que regalar ma
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terialmente su dinero para salvar la economfa por la crisis
agricola, la cual gracias a estas medidas no rompié con las

reglas del juego ( 129 ).

La politica moral, abasto seguro y bueno, establecida -
en el mercado fue una caracteristica patente por lo menos -
en Valladolid, ciudad que por sus condiciones convirti6 al
comercio en la actividad econfmica mds importante de sus ha
bitantes, mismos que a su vez mantenian satisfechas sus con
diciones de alimento y vestido como premisa fundamental de
su giro econbmico. Y que en épocas de crisis los tenderos
mis ricos imponian proyectos de ayuda a los desgraciados que
se veian desposeidos de su ingreso y sin posibilidades de -

solventar el problema ( 130 ).

Por Gltimo, el consumo que se cre6 en Valladolid respon
dia a dos tipos de necesidades, unas propiamente de susten-
to y otras impuestas por las relaciones sociales que se es-
tablecieron al conformarse la sociedad colonial, Las nue--
vas formas estaban prohibidas para ciertos niveles sociales,
lo que de alguna manera impedfia que se extendieran por to--
da 1la sociedad, pero estaban presentes en un ndmerc conside
rable de la poblacifn que se asentaba en la ciudad y se tra
taban de imitar las formas de vestir y vivir de los perso--

najes importantes, Claro, me refiero exclusivamente a los -
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criollos y mestizos que de alguna manera pretendfan igua-

lar a los espafioles { 131 ),

. Asi estas necesidades reales o impuestas por la socie
dad eran dos mecanismos ideales para regular y administrar
el mercado, los que se lograban por medio de la actividad
monopolista ejercida por los comerciantes grandes y pode-
rosos. Los que imponian las medidas necesarias para que
las relaciones mercantiles se desarrollaran mejor y bajo

su control,

Los comerciantes monopolistas llevaban una gran venta
ja en el mercado, ya que por ser los duefios del capital y
tener una gran participacién en la introduccién de mercan
cias, se podfian proporcionar excelentes medios para en---
frentarse a los demds tenderos, los que se encontraban en
una clara desventaja, la que se transformaba en un mejor

precio y una mayor ganancia.
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4.2.- Reparto social del comercio.

Si existia un control real sobre el comportamiento del
mercado, también habfia una reglas comerciales que regian
las relaciones entre los mercaderes. Esto es que al inte-
rior de los propios comerciantes se distribufan implicita-
mente ciertas funciones para abastecer el mercado, reparto
que no siempre era respetado, ya que los tenderos mis pode
rosos y audaces incursionaban en los otros espacios comer-

ciales.

Al interior del grupo de mercaderes vallisoletanos ha-
bfa ciertas normas impuestas por las funciones que cumplian
cada uno de sus miembros, los cuales luchaban sérdidamente
por mantener bajo su control el mayor poder posible. Esta
actitud se permitia entre elllos en forma encubierta ya
que la lucha abierta ocasionaria su propia destruccidn. An
te ésto siempre se mantenian en una unién férrea ante los .
demis grupos sociales sin que se vieran las verdaderas lu-

chas intestinas por mantener el control del mercado.

Cada comerciante respondia a las necesidades de un
grupo de personas con intereses muy particulares, como por
ejemplo la introduccién de productos ultramarinos o produc
tos regionales y ésto daba la pauta para establecer, por

medio del tendero un radio de accidn, en el cual sélo é1
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podia4rea1izar sus actividades comerciales. Asi pues en-
contramos sectorizado el mercado de acuerdo a la actividad
realizada pof el comerciante, alrededor del cual se agrupa
ban otros tenderos que tenian los mismos intereses y que
debido a la falta de un gran capital no podian incursionar
en esta forma de distribucidn, o bien, que eran personas
que estaban ligadas a los intereses del representante del
grupo y que servian de distribuidores de la mercancia que

controlaba el comerciante mayor.

Péra poder explicar como los comerciantes se dividfan
la participacidén econ6mica del mercado, habria que mencio-
nar como y por qué se conformaban diferentes tipos de mer-
caderes al interior del comercio, mismo que a pesar de no
ser tan importante como el de Guadalajara, Guanajuato o el
de Veracruz, se realizaban gran cantidad de mercancfias y
se obtenian incontables ventajas que convertian a esta ac-
tividad en una funcién fundamental de la vida vallisoleta-

na.

Hemos reconstruido 4 categorias de comerciantes que
englobaban las actividades desarrolladas en ese momento,
eran: el productor-comerciante, el introductor-comercian-
te, el comerciante-puro y el comerciante-contrabandista.
Habfa que sefialar que estas clasificaciones responden mds

al presente anflisis que a su momento histdrico, por lo



cual no se encontrarin en ningln tipo de documento, habria
un quinto tipo que llamaremos arriero-comerciante sobre el
que sb8lo daremos algunas referencias aisladas debido a 1a

falta de informacién.

La primera categorfa sefialada es la mis caracterfisti-
ca de la colonia, el productor-comerciante. Es el prototi
po del persohaje que una vez cimentada su rique:za se dedi-
ca a incursionar en otras actividades lucrativas. Es el
hacendado que debido a su giro tenia los medios suficien-
tes para invertir en el comercio como fuente de reproduc-
ci6n de su capital y en algunos casos con la finalidad de
establecer un abasto reciproco entre su centro productivo

y el comercio,.

Dentro de esta clasificacidn hemos ubicado a uno de
los personajes mds connotados de Valladolid, el cual cum-
plia con las caracteristicas antes mencionadas, Isidro
Huarte. Era un importante hacendado de la regién y ade-
mis fiador de otras. En la de San Nicolas de Jongo cum-
plié la funcibén de administrador y a la muerte del dueio
de esta hacienda, Nicoiﬁs Gregorio Castafieda, se convir-
tidé en el nuevo duefio (132). Como todo rico terratenign-
te se asentd en la ciudad donde, eipezﬁ a establecer

tiendas desde la década de 1770 y para 1785 ya habfa conso
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lidado su poder econbmico y politico.

Instaurd 3 tiendas comerciales, una de géneros y dos
mestizas, en donde desarrollaba toda una actividad que com
prendia principalmente el abastecimiento de sus haciendas
de los instrumentos necesarios y adems comercializaba al-
gunos de los articulos producidos en &stas. Asi, el dmbi-
to que cubria era el de realiza; la actividad mercantil co
mo un excelente negocio y que le servia también para satig

facer de los implementos requeridos por sus propiedades (133)..

La segunda categoria la llamamos introductor-comerdan
te, la que representaba Juan Martinez de lLejarza que se de
dicé a la introduccidn de productos ultramarinos al merca-
do citadino. Su participacidn fue importante en las fe-
rias de Acapulco y tuvo una presencia relevante en las
efectuadas en Jalapa donde debido a su actividad 1legb a
poseer una casa para realizar su giro comercial (134). La
funcién de introductor 1la realizd durante los filtimos 30
afios del siglo XVIII y 1la complementaba con su participa-
cibn dentro del comercio sedentario al poseer una tienda
de géneros, la cual le servia para almacenar, distribuir

y vender 'sus productos.

Por Gltimo era duefio de un gran capital que invirtid

en bastantes propiedades rurales que le producian buenos
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intereses. Pero este comerciante, como el que sigue, bus-
caba adem@s sustentar su poder econdmice y politico en una
base social que le permitiera tener mayor influencia y
eran precisamente estas propiedades las que le otorgaban

dicho soporte.

Dentro de la penfiltima categoria denominada comercian
te-puro, ubicamos exclusivamente a los personajes que se
dedicaron al comercio establecido como finico negocio, sin
tener aparentemente ninguna otra actividad. Tal fue el ca
so de Gabriel Garcia de Obeso, castellano de origen y ten-
dero de profesidon, de los mds acaudalados e importantes de
la ciudad; fue mayordomo administrador del colegio de San-
ta Rosa Ma. de Nifias donde cumplidé la funcidn de abastece-

dor de mercancias (135).

Al parecer Garcia de Obeso solo se dedicd a introdu-
cir algunos articulos, como fueron los barriles de caldos
registrados en el padr6n de sisas de 1775-76 (136). Sus
actividades estuvieron reducidas al puro comercio, un cjem
plo muy demostrativo fue el suceso al que tuvo gue enfren-
tarse cuando pensd contraer nupcias con la rica hacendada
Mariana de Pereda y Aguero, intento que tuvo un rotundo
fracaso ya que el padre de Mariana no permitid el casamien

to por considerar a nuestro personaje de una clase social
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inferior a la de ellos (137). La raz6n era bastante obvia
el comercio daba excelentes ganancias econfmicas pero no

cumplia con las condiciones sociales para pertemecer al es
trato m3s alto de la sociedad, nunca un comerciante comidn
iba a poder compararse con un hacendado, la tierra otorga-

ba el prestigio social que no hacfia el comercio (138).

Al final Garcia Je Obeso'se casd con Luisa de Zarco y
Serrano originaria de la Piedad y heredera de varias ha-
ciendas (139). Por fin Garcia lograba su cometido, ascen-
der al Gltimo peldafio de la pirfimide social y compartir
ahora si con la oligarquia vallisoletana los privilegios

que sOlo se disfrutaban en este nivel.

El caso del comerciante-contrabandista fue 1a forma
tipica de evasifn del control aduanero para introducir
productos extrarregionales o interregionales al mercado y
poder tener un mayor nivel de competencia. José& Ceballos
Y Garcfa Estrada entran dentro de este tipo, ya que ade-
mis de ser comerciantes establecidos, el primero en Valla
dolid y el segundo en Maravatio, se dedicaron por mucho tiem
po a contrabandear ciertas mercancias importantes para la
ciudad. Esta actividad fue bastante lucrativa como ya vi-
mos, ademis de que Garcia era ya conocido por las autoridades

reales que en inguno de los juicios, que se les siguid por esta
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actividad, se le impuso alguna multa o castigo (140).

Una razén fund;mental fue la posicadn de Ceballos, un
rico comerciante, duefio al parecer de una éola tienda mes-
tiza donde distribuia y vendia los productos cont rabandea-
dos y ademis dueiio de las haciendas de Atapaneo y la Gole-

ta en la jurisdiccidn de Charo (141).

Por Gltimo quisiera mencionar solamente el caso del
arriero-comerciante, clasifiacién todavia no documentada
del todo pero si importante si tomamos en cuenta que el
arriero fue un personaje fundamental dentro de la activi-
dad mercantil, gracias al cual se podian establecer los in
tercambios comerciales. Nuestro personaje fue Francisco
Benito de Jasso que después de convertirse en uno de los
transportadores més importantes de la regién se asentd en
la villa de Zamora, emparentS con la familia Divalos (142),
y para 1787 ya ocupaba un alto puesto dentro del cabildo
zamorano como regidor Alcalde Provincial, ademis de que
para estas fechas estaba pidiendo que se le asignara un

puesto més importante, el de regirdor Alferez Real, que se

encontraba vacante (143).

Desgraciadamente no tenemos mis informacidn sobre es
te personaje y su actividad, debido entre otras cosas a

que ésta se desarrollaba en una villa bastante alejada de
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la capital, a la cual solo llegaban'ios asuntos que reque-

rian de juicios y decisiones mayores (144).

.Las funciones de los comerciantes no tenfan una delimji
tacifn tan clara como la presentamos, pero cada uno de |
ellos si tenfa una actjvidad predominante que le habfa pro-
ducido los beneficios requeridos para realizarla. El merca
do se volvia el lugar comfn de competencia entre ellos, mis
ma que no siempre era de caballeros, que buscaban tener la
mejor posicién para obtener los mis altos beneficios, asi,
~cada uno de estos trataba de establecer las alianzas mercan
tiles, productivas y sqciales mids importantes que le dieran

mayor poder frente a los otros.

Huarte por ejemplo estableci6é una sociedad comercial
con Michelena para la administracifn de la.hacienda de La
Parota que convertfa al primero en un gran acaparador de
afiil y gracias a sus nexos con la iglesia podfa controlar
una gran cantidad de este producto. Esta le valid una
51ianza comercial fundamental con el gran mercader y ﬁiem—
"bro del Consulado de Comerciantes de la Ciudad de México
Francisco Ignacio de Iraeta, que: le permiti6é la obten-
cibn, primero de una gran cantidad de productos extrarre-
gionales e interregiohales, segundo convertirse en un gran

productor, comerciante y distribuidor de mercancfas, lo
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Que le creaba un circulo cerrado donde no tenfa que recu--
rrir a otros comerciantes como Martinez de Lejaraza para
éurtirse,y tercero, ésto lo ponia en una posicibn social
tal que las relaciones sociales que se establecian en la

ciudad tenian un gran peso si Huarte participaba de ellas.

Gabriel Garcia de Obeso fue un comerciante de mucha
visién y gran poder politico en 1la ciudad, mantuvo muchos
afios el cargo mayor de los comerciantes, el de Fiel Ejecu
tor, mismo que lo convertia en la autoridad m&s capacita-
da politicamente para mantener el control de los precios,
medidas y pesos de los productos que se vendfan diariamen
te en el mercado. A su alrededor se agrupaban comercian-
tes medianos o de poca monta que buscaban su apoyo vy
proteccifn, 1lo que se traducia en 1a creacibn de gru-
pos incondicionales de este comerciante y si a esto se --
auna el poder de decisifn que tenfa para clausurar un co-
mercio por cualquier violacién a los reglamentos del ramo, ve-
mOS que ejerclf toda una influencia directa sobre el mer-
cado, misma que le originaba una participacién lhyor de

los beneficios obtenidos de éste.

El caso de Martinez de Lejarza era también muy impor
tante ya que debido a su actividad predominante mantenfa

una relacifn-estrecha con muchos introductores de Jalapa y Aca
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pulco, que a su vez tenfan intercambios con los comercian-
tes de la ciudad de México, o bien, sus correspondientes

en estos puestos. Su presencia se hacia sentir ya que de
alguna manera contaba con el capital necesario para intro-
ducir todo tipo de mercancfas, el principal registrado en
la feria de Acapulco nos demuestra la importancia y poder

que tenia este comerciante.

Por otro lado las tiendas que vendieron algln tipo de
productos de allende el mar tenfan que recurrir obligada-
mente a €ste, ya que por su actividad podia surtir cual-
quier establecimiento y si recordamos que el crédito fue
el mecanismo ideal para realizar las mercancias, podemos
deducir que al igual que el comercio menudo, &ste tenia su

clientela cautiva, o mids bien segura.

Nuestro Gltimo mercader Jos€& Ceballos completa la Gl-
tima parte de los comerciantes aquf analizados, que tenfa
una participacién real e importante de la comercializacibn
vallisoletana, ya que al apoyar el contrabando, y mis que
ésto propiciarlo, se establecia como un distribuidor de -
mercancfas que en cierto momento podfa ofrecer mejores pre
cios o mejores plazos de pago para sus distribuidores. Ac
titud que lo beneficiaba sobre manera. Al mantcner buenas

relaciones con las autoridades hacendarias, el problema te
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nia mis posibilidades de solucidn, como los juicios por
contrabando realizados a su correspondiente en Maravatio,
el cual por medio del pago de los impuestos podia recoger

la mercancia y finiquitar el problema.

Estas cuatro divisiones existentes en este comercio
demuestran como los mercaderes.huscaban repartirse de una
mejor manera a los consumidores. Estas partes no eran
tan clargs como se podria creer, sino que por el contra--
rio son bastantes difusas ya que cada uno de estos buscaba
tener mejor posicibn comercial que otro. Asf cada uno re-
alizaba por medio de otros mecanismos las mismas funciones
que los demis mercaderes, estableciendo una lucha sfrdida
y encubierta, Yy a la vez dura y violenta.

La intencién era abarcar mejor las otras funciones del co-
mercio y mas propiamente de toda actividad productiva con
la finalidad de obtener la supremacfa econdmica, social y

polftica de la regibn.

Pero no hay que ver #n esta lucha, por el control mer
cantil, una intencibn de destruccifn entre los mercaderes,
sino una forma mis de las relaciones comerciales estableci
das por la sociedad y que eran tan permitidas como las re-

laciones crediticias.

El comercio pues, tenta una serie de relaciones socia
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les que de alguna manera cumplfan estos mercaderes, que a
su vez aprovechaban al miximo para su beneficio, pero ante
esta reparticibn comercial habria que explicar el grado de

poder que podian concentrar los comerciantes analizados.

4.,3.- E1 poder y los tenderos.

Para entender mejor porque dentro de los mercaderes
ricos habia unos que podian determinar las condiciones so-
bre 1las cuales iban a desarrollare las relaciones comer-
ciales. Hay que ver que las razones estaban sustentadas
en el poder econdmico y en el lugar que ocuparan dentro
del cabildo citadino. Instancia superior de gobierno, jus
ticia y control al que s6lo tenfan acceso muy pocos, mis-
mos que aprovechaban al miximo esta posicidn en su benefi-

cio.

El cabildo estaba integrado por dos tipos de puestos:
los permanentes y los temporales, los primeros eran los de
mayor poder, los otros por su periodicidad, 3 aflos, y su
nivel jerirquico dentro de esta instancia tenfan menos in-
jerencia en las polfticas de esta instancia (145). Den-
tro del primer nivel los puestos en orden de importancia
eran los de regidores alferez real, alcalde provincial, al

guacil mayor, depositario general y fiel ejecutor (146).
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Cada uno de estos puestos eran comprados en subasta pGbli-
ca, otorgindosele al postor que presentara mejor progrima

de las funciones que se iban a cumplir.

Estos lugares ademis tenian el poder de elegir o vo-
tar al postulante a cualquier puesto temporal y para que
no concentraran todo el poder del ayuntamiento gente ajena
a la administracién colonial, los cargos de presidente y
procurador general eran designados por el virrey y sélo
los ocupaban espafioles, estos oficios tenfan un mayor domi

nio dentro del ayuntamiento.

Por Gltimo, los empleos temporales se dividfan en tres
instancias,alcaldes ordinarios, regidores llanos v honora-
rios (147). La importancia de la ciudad determinaba el nf
mero de miembros del cabildo, a pesar de ser puestos con un
determinado tiempo, representaban para los poseedores ven-
tajas y buenos negocios, ya que si pertenecfan al grupo de
algin regidor perpetuo iban a tener mayoria dentro de esta

instancia y podian obtener mejores beneficios.

Tanto los primeros como los segundos eran cargos que
se disputaban mucho las familias ricas de Valladolid, asi
para los Gltimos 20 afios del Siglo XVIII vemos que dentro

del cabildo se encontraban varios de nuestros comerciantes



- 128 -

analizados, Isidro Huarte regidor alcalde provincial, Ga-

briel Garcia de Obeso regidor fiel ejecutor, Juan José Mar
tine: de Lejarza alcalde ordinario y otros, que no-analizg
mos, como eran Juan Bernardo de Foncerada, Manuel de Cosfo
alcaldes ordinarios y Pedro de Alday regidor llano (148),
pero que de alguna manera apoyaban las disposiciones dic-
tadas en favor de alguno de los comerciantes con los cua-

les estaban relacionados mercantilmente.

La obtencién de estos puestos estaba restringido solo
a los integrantes de las familias mas adineradas de la ciu
dad, ya que al tratar de ocuparse un lugar de estos tenian
que presentar un programa de trabajo, consistente princi-
palmente en la estipulacién de la renta que se entregaria
a la autoridad virreinal por hacer uso del puesto, si la
‘ejecuciﬁn(h:este dejaba mayores ingresos, seguro que podfa
contar coh el cargo. Por otro lado, el ocupar un puesto
implicaba primeramente el desembolso de una fucrte canti-
dad de dinero, que si no se tuviera una fortuna consolida-
da podfa llevarlo a la crisis econfmica, misma que al cabo
de unos afios podfan reembolsarse dicho pago al ejercer el
puesto, ésto se podia realizar a través de las politicas
implementadas dentro del cabildo para reali:zar mejor sus

negocios,



- 129 -

Las reformas implantadas por los borbones produjeron -
el resultado deseado, un mayor control administrativo y'~-
fiscal del virreinato, lo que evitaba seguir con la prac-F
tica de vender ciertos puestos municipales para poder cum-
plir con las disposiciones de control de impuestos por la
corona., Ahora el sueldo era mejor para los intendentes y
presidentes de los cabildos 1b que permiti8 que los parti-

culares vieran reducidcs sus privilegios,

Para 1780-85 hay toda una transformacidn de los repre-
sentantes del comercio y la agricultura en donde ocupan su
puesto dentro del cabildo los nuevos exponentes de cada -
una de estas ramas, fenfmeno que tenfa su propio movimien-
to. Asf las reformas vienen a consolidar el poder polfti-
co de un grupo de comerciantes que se convierte, por su ac
tividad, en un grupo de empresarios mercantiles, Lo mismo
participaban en el comercio, que en la extraccifn de plata,
que en la produccién agrfcola, qué prestaban dinero con in
tereses, era el grupo econfmico mis flexiblefgraciaé a su

acumulacién de capital comercial,

Las formas de ocupar los puestos pGblicos no variaban
mucho de las anteriores précticas, los regidores perpetuos

‘podian mantener sus negocios con buenas ganancias mientras
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estuvieran en &stos, al morir pbr lo regular el puesto era
disputado por familias que habfan empezado a escalar econd
mica y socialmente y que requerian de este lugar para con-

solidarse dentro del nivel mis alto de la sociedad,

La conformacidén del cabildo vallisoletano para antes
de la aparicién de las reformas borb6nicas, 1774, estaba
integrado por gentes como Fermin Monreal, Luis Mauleon, Ma
nuel de Soto, Juan José Ibarrola, Pernando Sinchez de Ta-
gle, Martin Reynoso y Juan Manuel de Michelena. Mismos
que para 1785 habfan dejado de ocupar los puestos, a excep
ci6n de Michelena que siguib en ésta hasta finales del si-

glo XVIII (149).

Y para 1785 el cabildo, inicia un nuevo periodo, se
encontraba formado por las nuevas familias'que de algGn mo
do relevaban a los de principios de siglo y que para estas
fechas sus fortunas habfan sido divididas entre sus herédg
‘ros y su poder habia desaparecido. Isidro Huarte, Gabriel
Garcfa de Obeso, Juan Jos€é Martinez de Lejarza, Juan Manuel
'de-Miéhelena, Bernardo de Foncerrada, Francisco‘sﬁnchez de
Tagle, José Joaquin de Iturbide, José de Pagola, Pedro de
Alday, entre otros vinieron a llenar los puestos dejados por

las antiguas familias poderosas (150).



El ocupar alguno de los cargos del cabildo répresenta-
ba un privilegio social y principalmente econfmico, asf -
los que acaparaban los puestos perpetuos podfan controlar
el ingreso de ciertas personas para los cargos temporales,
Esto provocaba que los futuros candidatos a estos lugares
tuvieran que mantener una relacién comercial o productiva
con los primeros y de este modo poder ejercer una presién

mayor en esta instancia reguladora de la polftica.

Asi vemos que era dentro del cabildo donde se persona-
lizaba la lucha que se realizaba dentro del comercio por -
la obtencidn de las mejores ganancias, por ejemplo, el es-
tablecimiento de ciertas relaciones ya sea familiar o de -
negocios realizadas entre Huarte y Michelena por un lado y
Garcia de Obeso y Foncerrada por otro, lo que les produjo
buenos dividendos, Primero Huarte era un gran productor -
de aflil y h#bil comerciante, Michelena posefa la hacienda
de 1la Parota gran productdra de afiil (151 ). Y ia segun-
da entre Garcfa de Obeso gran comerciante y Foncerrada due
fio de la hacienda productora de maiz m&s importante, San -
Bartolomé& ( 152 ). Asf se presentaban como los mejores -
exponéntes dentro de la actividad econSmica que uniendo -
sus fuerzas dentro del cabildo pudieron enfrentarse a ios

otros regidores reunidos en otros grupos polfticos.
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Cualquier negocio que tuviera participacidn de uno u -
otro integrante de estas familias tenia asegurada la apro-
bacibn municipal y contaba con todo el apoyo econémico que
puedieran ofrecer &stos. Con ello se lograba encubrir cu-
alquier tipo de monopolizacifn que se generara al interior
del grupo, provocando que el familiar o el incondicional -
que presentara la propuesta, ya fuera de introduccién de -
algln producto o de su comercializaci6n, fuera aprobada y

apoyada por el cabildo,

Otra forma de tener poder era aliarse a la iglesia y -
mantener buenos negocios con ella, ya que esta era la ins-
titucién que contaba con el suficiente dinero en efectivo
para prestar a los comerciantes, agricultores o autorida--
des virreinales y ésto la ponfa en un lugar muy ventajoso
al establecerse los tratos econBmicos, Un caso muy claro
fue,*huevanénte, el de Isidro Huarte, el cual se dedic6 --
prioritariamente a la producci6n de afiil, misma que lo in-
dujo a cnmfuna relacién equitativa con 1a iglesia y poder
comercializar el diezmo de este producto,‘convirtiéndolo -
en un distribuidor de gran importancia para los comercian-
tes de la ciudad de México. No en vano estableci8 una re-
lacién mercantil con el exportador Francisco Ignacio de -
Iraeta, principal comercializador del afiil michoacano y -

guatemalteco ( 153 ).



El caso mis tipico para entender la forma de como los

comerciantes lograron mantener bajo su control tanto poder

fue el de‘Isidro'Huarte. Fue un personaje prominente de

Valladolid que logr6 conjuntar todas las actividades posi-

bles para su beneficio. Arquitecto de profesién se inicid

como admiﬁistrador de la hacienda de San Nicolds de Jongo,
lo cual la compra para la década de los 80s y empieza a in
cursionar en el comercio. Tal fue su habilidad que logrd

en su segundo matrimonio emparentar con el importante obis
po de Durango, Sfnchez de Tagle y con esto iniciar una re-

lacién comercial muy lucrativa con la iglesia michoacana
(154).

Huarte se convierte en el empresario mis audaz de la
ciudad, lo mismo establecif compafifas comerciales al inte-
rior de la intendencia, que con comerciantes de la ciudad
de México. Servia de habilitador de varias compaiifas ag:j
colas, fiando ya sea alimentos o bien financiando la pro-
duccién y en algunos casos se dedicaba a administrar las
haciendas mis importantes. Su sentide filantrépico lo llg
vaba a reali:ar obras de beneficio comiin dentro de 1a ciu-
dad, una de sus tiendas mestizas estaba dedicada exclusiva

mente a vender a crédito dentro de la poblacién de més.es-

casos recursos (155%).
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‘Lﬁ fundamental participacidn deg;ro de los momentos
mds agrudos de la crisis de 1785-86 lo conviftieron en uno
de los personajes con mayor preétigio social. El proyecto
de la construccibn del acueducto de la ciudad fue una medi
da de proteccién tantQ para los inmigrantes que llegaban
como para los consumidores asentados en ésta, que podian
alterar la propia estructura social y politica de la auto-
ridad citadina (156). La constante ayuda para mantener‘
abastecido el mercado y la venta de los productos comesti-
bles mfs baratos fueron medidas implementadas por la gente
ilustrada de Valladolid para sortear las crisis y Huarte

fue un miembro prominente de esta gente.

Las tertulias literarias organizadas por el obispo
fray Antonio de San Miguel, fueron reuniones donde se plan
teaban y estud1aban las ideas de los representantes espa-
. 101es de la 1lustrac16n. mismas que tuvieron una 1nf1uen-
cia nuy 1uportante dentro de Valladolxd (157). Isidro |
Huarte, conq la persona mis’ avanzada dentro del desarrollo
econbmico, ho podfa faltar, es mas‘era un miembro distin-
guido de dichas reuniones, convirtiéndose en el prototipo
del empresario mercantil mis agresivo de la ciudad que no

podia dejar de‘lado actividades culturales como &sta.
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5.- Consideraciones finales.

La estructura comercial desarrollada en Valladolid res
pondia a las condiciones socio-econfmicas i-péranteé. Ve-
mos que la presencia de los espafioles dentro de las activi
dades lucrativas era fundamental, controlaban los mecanis-
mos reguladores de esta y ademds fueron los Gnicos partici-

pantes de estas funciones.

l.a divisién establecida de los productos, era la forma
mis l6gica de jerarqufa comercial, ya que ésta respondia a
las condiciones de circulacién y consumo establecidas en
la colonial. Cada uno de estos tipos cumplfa una actividad
de abasto ademis de ser una prictica comin dentro de los
espafioles, de la cual obtenfan una ganancia que reinvertfan
en este proceso, o bien financiaban nuevas formas producti-

vas L]

El caso mis mencionado dentro de la investigacibn, el
de Isidro Huarte, no fue Ginico sino que fue el que repre-
sentl de mejor manera la actividad iercantii'defarrollada
por los espaiioles a fines del siglo XVIII. Ya lo demues-
tran los lazos productivos con Michelena, o los lazos fami
liares con Garcfa de Obeso, el fin era establecer una oli-
garqufa que controlara la economfa vallisoletana a través

del establecimiento de compafifas comerciales, mismas que
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provocaban la relacifn social. Esto claro, siempre bien di
ferenciado, una cosa eran los negocios y otra las relacio-

nes familiares.

Asi este grupo econdmico de Valladolid, se convirtié
en los capitalistas mercantiles mids audaces de Michoacin,
el estéblecimiento de compafifas comerciales interregiona-
les, la alta produccidn agricola, el control de la intro-
duccidn de carne, el establecimiento de manufacturas; fue-
ron las formas de incursién de estos empresarios que crea-
ron condiciones econdmicas, sociales y politicas de imposi
cién de un avance mercantilista sobre cualquier forma de

praduccidn capitalista (158).

Por otro lado, la vigilancia ejercida por la autori-
dad colonial sobre las relaciones comerciales tuvo dos
efectos: el primero fue el controlar el pago de 51cabalas

"que generaba esta actividad, funcién que tuvo un gran &xi-
to, ya que ademis de pagar los impuestos correspondientes
por traslado de las mercancfas se tenfa que pagar la venta
realizada en las tiendas. El segundo fue que los mecanis-
mos de regulacidén comercial fueron aprovechados por el gru
po de mercaderes fuertes para obtener mejores ganancias de
esta actividad, el ejercer los puestos claves de organiza-

cién comercial, 10 que permiti6é la formacién de una oligar



»
Lo

137

qufia mercantil,

Este grupo fue el promotor y vigilante de toda activi-
dad comercial efectuada, la cual generaba excelentes ganan
cias, base fundamental para realizar futuras imcursiones -
en otras éteaé econfmicas, agricultura, mineria, manufactu
ra o ganaderfa, E1 circulo de poder se estrechaba por la
actividad desarrollada en el ayuntamiento, &sta consistfa
en concentrar y regionalizar los intereses del grupo formg
do dentro del municipio. Esto provocaba dos efectos: wuno
el crear una oligarquia regional fuerte e independiente y
otro, era el impedir la integracifn de un mercadc nacional

(159 ).

El primer fenfSmeno se personaliz6é en la investigacifn
del mercader Isidro Huarte, ya que reunfa todas las carac-
teristicas del empresario mercantil, su aparicién en el --
fmbito comercial ls realizf con la comercializacidn del -
afiil diezmado, su presencia en el comercio sedentario y -
sus constantes empresas de intercambio, presentfndolo como

el prototipo de esta oligarqufa,

Pero la presencia de este mercader, o de otro en cual-
quier Ambito de la economfa colonial, no podfa realizarse
mfs que bajo ciertas reglas establecidas por las relacio--

nes sociales, No se podfan monopolizar las actividades mercan-
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tiles, de abasto, de comercializacifn o de intercambio, pa
ra lo cual tenian la ;ecesidad de establecer compaiifas co
merciales, las que se realizaban entre dos mercaderes, fa-
miliares o bien con personas ligadas a esta actividad, ya
fuera por deuda, por lazos familiares, o bien por ser los

representantes de los primeros.

Los casos de la carne, del grano y del contrabando ana
lizados, dan fe del supuesto anterior, Estas nos sefialan -
las pautas seguidas por los mercaderes para controlar mejar

el mercado de la regidn,

Por otro lado, la lucha interna desatada por la obten-
ci6n de mayor poder y ganancia, no representa mis que las
necesidades del capitalista mercantil de cubrir e invertir
su principal en nuevas formas econfmicas. Por eso la di--
visibén tipolfgica de mercaderes no fue tan f4&cil, la incur
sifn en todos los 4dmbitos de 1la ecconomfa colonial volvia -
difusa su actividad principal, convirtiendo al comercio en

la funcién primordial,

La actividad mercantil se convirti6 en la prictica més
comiGn de reproduccién de la poblacifén y su expansién no --
estuvo en relaci6n con el poder de compra, lo que convir--

ti6 a esta en una actividad de subsistencia para los des--
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poséidos, tanto del campolcomo de 1la cihdad, el comercio -
como parte del sector de los servicios es "(...) como la -
obesidad: unas veces puede significar la riqueza y otras -
veces la miseria' (160). En el caso de Valladolid fue mis
bien la segunda, el reparto de la riqueza se concentraba -
en el 5% de 1a poblacién aproximadamente, recibiendo el -

95% restante s6lo una fnfima parte para su manutencién.

Esta oligarqufa no solo recibfa el reparto de 1la riﬁug
za comercial, sino que ademis regulaba y establecia las -
condiciones para surtir el mercado, lo que se convertia en
el mejor control de la oferta y demanda. Las cuales eran
manejadas por los comerciantes de acuerdo a las necesida--

des expresadas por la poblacidn,

Por dltimo, hay que aclarar que estas formas de regula
cién, control y reparto del mercado fueron impuestas por -
las mismas relaciones sociales imperantes en la colonia.
Los mercadgres s8lo respondfan de alguna manera a las con-
diciones presentes, as! sus ganancias y tratos comerciales
no hay que verlos como prdcticas deshonestas o ventajosas,
aqui se beneficiaba el mejor preparado, en este caso era -

el empresario mercantil,
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NOTAS

Ter8n, 41-42,
Solano, Fco. de; 133-163,
La presentacidn del comercio solo responde a un sim-

ple ordenamiento de exposicién; mis no trata de de--
mostrar cual era mAs importante, ya que las dos mane

~ras de comercializaci8n eran fundamentales para la -

vida urbana,
Terén; 46. Morin; 154,

Morfn; 3. Los Alday eran prominentes hombres del co-
mercio, productores agrarios y ocupaban puestos impor

tagtes dentro del cabildo de P&tzcuaro y de Vallado--
1id,

Mufioz; 163-180,
Idem.

Por viandante se entendfa al vendedor ambulante, el

cual iba de pueblo en pueblo ofeciondo su mercancia y
comprando otra para que de esta forma abasteciera de
los productos de la regifn a los diferentes mercados.

Mufioz; 163-180.

Idenm,

Romero; 232,1928.

Mufioz; 163-180.

Florescano; 46-1969 1, Vazquez; 396-407

I. Vazquez; 408-412.

Florescano; 45-48, 1969 I. Vdzquez; 396-400
I. Vdzquez; 412

Terdn; 45.
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Duefio de importantes haciendas, como la Parota pro-
ductora de maiz, lbarrola; 285-286.

Archivo Histérico de! Ayuntamiento de Morelia (en -
adelante AHAM); afio 1797, legajo 93; expediente 29,

Duefio entre otras haciendas de la de San Bartolomé
importante productora de cereales. Morin; 221-223.

AHAM; 1797, 1. 93, e. 29.

Terdn; 88-112.

AHAM; 1797, 1. 93, e 29.

Ver los trabajos de Serrera Contreras y de Aida Cas
tilleja, sobre la produccibn, circulacién y consumo
de carne.

AHAM; 1789, 1. 96. e. 25.

Morin; 158-159,.

Morin; 74.

AHAM; 1789, 1. 96, e, 25,

Carrefio; 94-95,

AHAM; 1789, 1. 96, c¢. 25.

AHAM; 1789, 1.96, e, 25

AHAM; 1793, 1,106, e. 14,

AHAM; 1793 1.106, e, 114,

Terdn; 52

AHA?; 1789, 1.97, e 7, 1791, 1,101, e. 4.1793, 1,106
e, . '

AHAM; 1789, 1.97, e. 7.
Serrera; 799-800.
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14

45

17
48

19
50

51
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AHAN; 1792, 1,104, e. 12.
Terén; nota 80, 79p.
Brading; 154-155,

Bajo este concepto se conocfa cualquier tipo de 1i-
quido que se¢ trafa de Espaiia ya fuese el vino, acei
te, vinagre v algunos aguardientes, aqui vale sefia-
lar que a pesar de la prohibicién existente en toda
la Nueva Espaifia para.. l1a elaboracidén de este licor,
se hurlaron las disposiciones reales.

AHAM; 1802, 1.135, e. 5.

Fue un impuesto que cobr6 la corona sobre cualquier
tipo de gé€neros comestibles, en este caso se aplica
ba a los caldos y se obtenia rebajando una parte de
la medida. La recaudacibn se aplicaba a obras de
infraestructura colonial,

Recordemos que este Gltimo producto era elaborado
clandestinamente dentro de la colonia, lo que oca-
sionaba que el importado fuese desplazado de 1a com
petencia comercial.

AHAM; 1775, 1.68, e. 17, 1770, 1. 70, e. 21I.
Carrera; 179, . 180.
Morin; 74.

Eran comerciantes que s¢ encontraban en diferentes
plazas v -que representaban los intereses mercanti-
les del tendero mayor, que en todos los casos resi-
dfia en la capital de la regidén, en este caso en Va-
1ladolid.

Morin; 168-169,

Comerciante por herencia, asentado en Valladolid a
mediados de los afios 50 y que controlaba una gran
parte de la actividad comercial de la ciudad. Este
caso como el de otros mercaderes ser$ analizado en
el capftulo 4°.

Morin; 203-208. AHAM; 1762, 1. 53, e. 25.
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AHAM; 1762, 1. 53, e. 25.

AHAM; 1802, 1. 135, e. 5.

AHAM; 1792, 1. 102, e. 34.

Romero; 230-231, 1928,

Un factor importante es el de las ventas y por su
misma importancia lo abordar€& en un inciso poste-
rior.

Precio que se elevaba-en forma constante debido a
los diferentes impuestos pagados, asi como a los
diferentes internediarios por los cuales pasaba la
mercancia hasta llegar al consumidor.

Morin; 168.

AHAM; 1792, 1. 102, e. 24,

AGN; Real Hacienda Vol. 139, 1807-1809, cuaderno 6,
AHAM; 1802, 1, 135, e. §S.

AHAM; 1792, 1. 102, e. 34.

AGN; R. H. Vol. 139, 1807-1809, cuaderno 6.

Fonseca y Urrutia; 363. V

AHAM; 1792, 1, 102, e. 34.

Morin; 162-163,

Brading; 41442.

Iakeqell; 87-117.

AHAM; 1802, X, 13, e. S.

Hablar del intercambio a nivel de prodﬁCtos importa-
dos rebasa en mucho el intento de este trabajo, por.
lo cual solo nos referiremos a los mercaderes que se
dedicaron a traer los productos introducidos desde

las ferias comerciales.

Sobre la ferias comerciales ver el trabajo de M. Ca-
rrera.
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Ibarrola; 121 -
Brading; 157-159.
Terin; 141,

Tavera; 24.

Tavera; 23.

Yuste; 133.
Torales; 166.

Morin; 168.

Los excelentes trabajos de Carlos Sempat A. sobre
la conformacién e intercambio entre los mercados
puede ampliar mejor estos intentos de explicacién.

Sempat; 255-306.
Morin; 178-188.

AHAM; 1802, 1. 135, e.

Mufioz; 163-180.

Super; 130-131. Morin;
AHAM; 1792, 1. 102, e.

AHAM; 1792, 1. 102,
AHAM; 1792, 1. 102,
AHAM; 1791, 1. 101,
AHAM; 1791, 1. 101,
AHAM; 1791, 1. 101,
AHAM, 1791, 1. 101,

Recopilacibén de Leyes de Indias; Ley 12, libro IV

tftulo VIII.

e,

e.

el

e.

e.

e‘

16.

179.

21.
21‘

Brading; 167-168.
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Recopilacifn de Leyes de Indias; Ley 12, libro IV
titulo VIII.

Fonseca y Urrutia; 336.

Mufioz; 163-180,

Mufioz; 163-180,

Idem. Por calidad entendemos si la pulperia vendia
ciertos productos que no se expendfan regularmente
en este tipo de tiendas, o bien si fuera un tenda-
jon, o sea un establecimiento con muy escasas mer-
cancfas.

Mufioz; 163-1840.

Idem.

Recopilacifn; 344, Fonseca y Urrutia; 333.372,
Introduccidn de Intendencias; 51,

Introduccién de Intendenciés; 52,

Controversias; 5,

AHAM; 1790, 1, 99, e, 1

Fonseca y Urrutia; 357,

AHAM, 1796, 1. 97, e, 5,

AHANM; i786; 1, 97, e, 5.

AHAM; 1786, 1, 97, e. S,

AHAM; 1786, 1, 93, e, 23.

AHAM; 1786, 1, 93, e. 23,

AHAM; 1790, 1. 99, e, 12,

Fonseca y Urrutia; 366-367,

AHAM; 1792, 1, 102, e, 34, El caso de Isidro Huarte
se revisard en el siguiente capftulo,
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Idem.

Idem. v

AHAM; 1792, 1. 99, e. 11, 1792, 1. 102, e. 34.
En el cual los comerciantes tenian un poder y una
representacién bastante fuerte, como analizaremos
en el siguiente capftulo. Thompson; 77-78.

AHAM; 1792, 1. 105, e. 24.

AHAM; 1792, 1. 102, e, 24 y e. 34, 1. 103, e. 32
1. 105, e. 24.

AHAM; 1792, 1, 102, e, 34.

Thompson; 66-67.

Brading; 149 150.

Kula; 461,

Kula; 461-462. Thompson; 82-83.

AHAM; 1792, 1. 102, e. 34. 1802, 1, 135, e, 16.
Las relaciones que estableci6 Huarte con la igle-
sia lo llevan a convertirse en el principal reco-
lector de afiil, ademis de que comprd la hacienda
de San Nicolds de Jongo, gran productora de aiiil.
Su dominio sobre este producto fue tal que estable
ci6 contratos de produccifn con otras haciendas
productoras de &ste y la relacidn con uno de los
comerciantes més importantes del Consulado de la
Ciudad de México lo demuestra, este Gltimo se dedi
caba mayormente a la exportacibn del afiil a Espaiia.
Torales; 166,

Cardoro; 22-49.

Cardozo; 56-68. Ter&n; 88-111,

Thompson; 65-66.

Solano; 133-154.
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Morin; 229,

Ver las notas, 125-126 y 127,

Ibarrola; 265-266. Tavera; 24.

Carrefio; 65.

Ver notas Ndms. 44 y 45,

Ibarrola; 138,

Idem.

Idea.

Ver el inciso 2,4 de la presente imvestigacifn,
Ibarrola; 83.

Ibarrola; 86.

AHAM; 1787, 1, 52, e, 16,

Este caso, es pues a mi parecer, un buen punto de
partida para una investigacién sobre el problema

ignorado del transporte intrarregional.

Para una explicacifn mds completa ver el estudio
de Ots Capdequi.

Ots Capdequi; 62,

- Ots Capdequi; 62,

Terdn; 140-142, ,
AHAM; 1774, 1. 40, e. 12.

Cardozo; 131, . , o “”fm’

AHAM; 1802, 1, 135 e. 5.
Ibarrola; 124, 138,
Torales; 166,

Ibarrola; 189,
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AHAM; 1802, 1. 135, e. §.
Ter&n; 88-III. Judrez; 86-101,
Cardozo; 98.

Sereni; 31, Chiaramonte; 192,
Sgreni; 25,

Kula; 461.
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