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OBJETIVOS DEL TRABAJO E HIPOTESIS FUNDAMENTALES 

Uno de los problenas más graves de la economía mexicana, es el 

desequilibrio en su balanza comercial, desequilibrio que está­
adquiriendo niveles preocupantes. Esto se debe principalmente 
a la expansión de todo el aparato económico y el crecimiento -
industrial que en los últimos años ha requerido de la importa­
ción de bienes de capital, refacciones y partes en general, 

ciertos bienes de con~umo (muchas veces suntuarios), etc. 

En la situación de la crisis actual de México, y la caída de -
los precios del petróleo, sólo diversificando el comercio exte 
rior y aumentando exportaciones no petroleras, México puede salir 
de 1 a c ri sis. 

En este sentido, Canad& es una alternativa para la diversifica­
ción de nuestro comercio, en virtud de ofrecer perspectivas para 
México, entre las que se encuentran principalmente: el acceso a 
un mercado con un alto nivel de compra; la disminución de nuestra 
dependencia del mercado estadounidense; la posibilidad de obtener 
una tecnología económicamente adaptada a nuestra escala de prodt~ 

ción, y la posibilidad de utilizar los canale5 de distribución -
de las empresas canadienses en el extranjero. 

Por otra parte no hay que olvidar aue Canadá mantiene la misma -
posición que México en cuanto a las pretenciones del Presidente­
Reagan por constituir un "Mercado Común de América del :iorteu, -
~ue serfa desfavorable para ambos pafses. 

Un hecho importante en las relaciones entre México y Ca~adi es que 
cw.parten frontera con una de 1 as naciones más desarrolladas del­
mundo; los Estados Unidos, principal socio comercial de los dos -
paises. Ante esta situación, tanto Canadi como México, buscan la 
diversificación de sus mercados y han tomado !lledidas legislativas 
para proteger su soberanía económica; además están trata~do de in 



cr-ementar r:·",J~ ·:~1LJ:-i1 

merciiilC's. 

En mi opiniGn, ~1 íl.~rca~c canadiense ha sido de~~~rov~chado ~or 
la comunidad expcrt~dor~ mexicana debido a su ~e~c0~Jci~i~~tn;y 

es por eso, que hasta el "lO'"'lento reo ha sido de c::nsiderable im­
portdt1c i a. 

Por ser M~xico el cuarte ;rincipal proveedDr d~ :dn~a~. y el pafs 
latinoamericano con e1 cu2l sostiene Mayores ~els:iGnes co~ercia­

les, eYi~te la rosibilija~ de incrementar todavía ~Es nuestro c:-· 
merciu con ese pafs, oc:~~iendo grandes benefi:ics. 

No pretendo nega1· que ::st?.::ios ~!r.i::ios es un r;ercac;o natu1·al »ara -
M~xico, debido a su cercanfa ;eografica y as~ enonne sociedad ~e 

consumo, entre otras cosas; cer0 la experiencia de~uestra que es­
peligroso depender conercial~eGte de un solo pafs, debido a las -
implicaciones políticas, económicas y sociales ~ue conlleva. De 
ahí que desde el r§girnen del General Venustiano Carranza, se h3 ~! 

blado de la diversificación de mercados y de la pn;,1;icción de lo:; -
productos mexicanos ~ediante el fortalecimiento de relaciones co -
mcrciales con otros países. 

La información ac tua 1 iza da y veráz de 1 os mercados extranjeros pu~ 
de ser un instrumento eficaz para la diversificación que en este -
sentido se quiere lograr. 

El mercado canadiense aún no ha sido explotado por México en todas 
las alternativas que representa; del 100'~ del comercio exterior me 
xicano, sólo el 3:f corresponde al intercambio cooiercial con Canadá, 
comparado con el casi 70~ que corresponde al comercio de México con 
Estados Unidos. 

Hoy en día se hace mayor la necesidad de fortalecer las relaciones­
bilaterales con Canadá, considerando el serio propósito que los Es­
tados Unidos tienen de asociar a sus vecinos del norte y del sur en 
una misma acción conjunta triangulada para cuestiones económicas y 

políticas. "Los estrategas estadounidenses se han planteado la ne 
cesidad de un Mercado Común de América del Norte para el cual desean 



"(i) E:l intc'r-fs de )a tri1ateraiido•J es visto :or 'os :Cs'.:a;:;os 

Unidos <:>n ~.rEs te~nas igualniente válidos na1·s el~os: :,e:r'.)lec, 

comercio y mano de obra barata. 

Ante la situación senalada, ~§xico y Canadá ~ue:!r !:o¡arse en 

sus relaciones bilaterales presentando, oor as~ ~e:'~lo, una -

especie de "frente común" contra los fines d<:! ::s::::s .'r:idos. 

(1).- Suárez Luis. "Un problema común entre Canadá y nuestra -
República es el poderoso vecino". Revista Semanal Siempre, 
No. 1404, Mayo 21, 1930, pp. 30, 31 y 32. 



Al analizar un tema tan general, la princir-al limitación es que 

nos obliga a considerar superficialmente veirios puntos muy ¡Ja_!: 

ticulares, pero igualmente importantes dentrc del cont~·xto. 

Cabe hacer notar, que por ser este un tema t;.)stante dinámico, -

es dificil que el trabajo se mantenga actualizado, por lo que -

habrá que revisarlo periodicamenle. 

Para llevar a cabo este estudio, se analizaron básicaraente publi 

caciones extranjeras (sobre todo artículos de fondo y notas d~ -

periódicos), así como artículos de revistas semanales y mensl.:iles 

conocidas. 

Se siguió el Metodo Científico, ya que este estudio se encaminará 

a la comprobación de las hipótesis planteadas. Raúl Rojas Soriano 

dice:" ..• para investigar det.enninado problema, los lineamientos 

o reglas metodológicas que se pretendan seguir deberán estar debj_ 

damente sustentados dentro de un esquema más general que es el 

m€todo científico" (2). Para Maureice Allais el método cientí­

fico es partir de hipótesis explícitas, deducir de éstas las con­

secuencias, comparar tales consecuencias con los datos de la ob -

servación, y aceptar la teoría por lo menos en fonna provisional, 

o rechazarla segan haya acuerdo o desacuerdo. (3) 

(2) .- Raúl Rojas Soriano, "Tipos de estudios", Guía para Realizar­

Investigaciones Sociales, Textos Universitarios, México 1981 

p~g. 30. 

(3).- Maurice Allais, "la Economfa como Ciencia , Metodología y 

Crítica Econ6mica", Selecci6n Camilo Degtnn. F.C.E.. p~g. 29. 



CAPITULO PRIMERO 

e A N A D A E e o H o K l e o 
~==~~=-=~=~========e~=~==~~;~~~= 

Canadá está dentro de los nueve paises industrializados que cc~pan u~0 
posición predominante en la economfa mun~ial. Es un pais ca~ita~ista, 
con economf a mixta, donde e 1 mercado es el que deterrni na qué ;: roductoc, 
se deben producir y en qué cantidades. 
Cuenta con grandes recursos naturales; ?Ose~ una gran cantidad de lo~­

minerales que demandan los países industrializados, y es autosuficion­
te y exportador de un '.jran número de éstos. 
El desarrollo de la economía canadiense históricamente se basó er 12 -
agricultura, principalmente en el cultivo de granos; no obstante, la -
minería ha sido un sector muy importante en el desarrollo económ1co de 
ese país. Hoy en día, el desarrollo de la industria ha colocado a Ca­

nadá entre los dfez principales pafses productores de manufacturas e~­
el mundo. (4). 

1.1. PRODUCCION AGROPECUARIA Y PESQUERA 

Canadá es el segundo país más grande del mundo, tiene una exten 
sión de 9,976.000 km 2• Sus condicio~es geográficas y cli~1'áticas 
penniten dividir al país en cinco regiones agrícolas: Atlántica 
Central, Las Praderas, del Pacífico, y del Norte. Lo extrer.ioso­
del clima en la parte septentrional limitó la actividad agrícola 
a una distancia no mayor de 500 km. (5). 
Los cultivos se realizan anualmente en un área que no cambia en­
fonna regular, sino que varía de acuerdo con las perspectivas de 
la demanda internacional de cereales y oleaginosas. 
La productividad agrícola canadiense no es considerable, si se -
le compara con la de otros países, debido a que sus condiciones­
climáticas no son tan favorables para la producción agrícola como 

(4).- " Doing business en Ganada". Price Waterhouse, Abril 1979, pág.11 
(5).- Revista del Banco de Comercio Exterior, Vol. 32, No. 1 México, -

enero de 1982, pág. 14 



las de CJtras regiones de' r1.;ndo. Sin emt•argo, el ti.ijo Cl'e.~.,,; .. r~ 

to de 1.1 ¡1oblaci6r:, en:re otros fa:tor·es. ~-intriti-.:ye de mc•L c.;¡r<; 

ciable a q:1e l<! di'..~.onibiliddd per cápita ~P pr::;~uctos del sec:0;· 

agropecuario sea de las más altas del mundo. 

Canadá cuenta con una producción agricola diverJificada, en la que 

destacan los cereales, ~rincipalmente el trigo; d~ e~te cereal Ca 

nadá exporta grande~: can ti dad es, as f c:<>'10 de cebi.'. ~a y avena. 

Otros cultivos importantes son: oleM¡inosas, en7.re 1Js que se cm­

cuentran la linaza y la soya; tubérculos J raíces como: papas, r~ 

molacha azucarera; leguminosas: frijole~; blancos y hab<:1s; (:ntre -

otros est4n: el tabaco, la mostaza y el mafz. 

El sector agrícola canadiense se ha caracterizado en los Oltino~­

anos por el rápido crecimiento de su productividad, debido a 1~ -

utilización de nuevos métodos de cultivo y de SJ alta grado de me 

canización. De los 9.9 millones de kilfr;ie,-.ros cuadrados de e:<:;..en 

si6n que tiene Canadá, el 3~ es tierra cosechable, el 27~ super -

ficie forestal productiva, y el 21~ superficie forestal improduc­

tiva, el 5% pastos y el 48.5~ restante está considerado bajo el -

renglón de otros usos (6). 

La producción agrícola ha crecido a un ritmo mayor que el de la ·· 

demanda, 1 o cua 1 ha requerido la intervención del Gobi ernu con el 

propósito de controlar los excedentes, así como para poder mante 

ner las rentas agrícolas. 

El trigo es el cultivo dominante en Canadá. Con una producción­

cercana a los 18 millones de toneladas en cerca de 10 millones -

de hectáreas, el trigo aporta del 18 al 20% de los ingresos tota 

(6).- !den. pág. 20 



les de los agriculton,s canadier;se<>. Alrededor· del 95;:. de este 

cereal se produce en la región de las Praderas (7). 

Co~o exportador de trigo, Canadá ha mantenid0 ~radicionalmente-

el tercer lugar dentro del 1'1ercado mundial, compartiendo supo-

sición con los tres vendedor·es más important.es Je este cereal: 

Estados Unidos, Australia y Argentina. 

El resto de los cereales (3vena, cebada, centeno y mafz) también 

es importante como grupo. El promedio anual de 1a producci5n -

alcanza los 18 millones de toneladas, que se obtienen en 8 mill~ 

nes de hectáreas. L~s Praderas y la Región Central son las pri~ 

cipa1es regiones productoras de los citados cereales (8). 

La superficie anual destinada a oleaginosas fluctúa entre 2 y 3-

millones de hectáreas. 90% de éstas se produce en la región de-

Las Praderas. 

la producción de soya sólo satisface 50~ de la demanda interna,-

mientras que Canadá es el principal exportador de linaza en el -

mundo (9). 

El cultivo principal de frutas es el de la manzana, sobre todo en 

Nueva Escocia, Nuevo Bronswick, la parte sur de Quebec, en Onta -

rio y en el interior de la Colombia Británica, especialmente en 

el valle de Okanagan. 

Los cultivos de la pera, el durazno, las cerezas y la ciruela ta~ 

bién son importantes; éstos se dan principalmente, en Ontario. en 

la península del Niágara, y en el departamento de Essex; pero t?~ 

bién se producen en gran escala en la parte sur del valle de Oka-

(7).- Idem. pág. 20 
(8).- Íbid. pág. 23 
(9).- lbid. pág. 23 



nagan. 

Una de las mis importantes verduras de Canad§, es la par~; el 

lrea por excel~ncia de est~ cultivo es la regi6n Atlln:ira. 

Las exportaciones anua1es -:;e papa canadier~~ :.on consitler«1bles, 

(250 000 ton.) la mitad como senri 1 la y el r¿:;tc para consumo -

( 10). 

La Colombia Británica, Ontario y Quebec procLcen torn.Jt:>s. f•·i-

jales, y verduras frescas, co'llo son la zanarJda, 1echuya, apio, 

cebolla etc. 

Subsector P_~uari_Q_.- Las lecherías, la engorda de bovinos y la 

producción porcina, son de las principales actividades ganade-

ras en Canadá. 

En los ültimos afias, se ha observado una disminuci6n de la masa 

bovina y un aumento de la masa porcina. 

La industria lechera se :::rienta en fonna re;ional, de acuerdo • 

con la concentración demográfica. Cerca del 50~ de la leche se 

produce en la región Central, y se cuenta con una producción es 

table. 

En 1980 el valor de las ventas de carne de ganatio vacuno alean-

zaron 3 590 millones. de dólares, equivalentes a 24% de los ingr~ 

sos del sector agropecuario. El 80% de la crfa de bovinos se lo 

caliza en las Praderas, pero los mercados están en la región CeD_ 

tral ( 11). 

Las ventas de cerdos totaliza_ron 1410 millones de dólares, o sea 

el 9% del ingreso del sector agropecuario. Las principales pro-

(10).- Ibid. pág. 23 
(11).- lbidem. pág. 24 
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vincias productoras de cerdos son Ontario y Quebec, sin olvidar 

que tmnbi!n es importante la producción de esta especie en las­

Praderas. 

La producción de ovinos se concentra en las provincias de Albert~. 

Ontario, Saskatchewan y Quebec, representando una porción rclati 

vamente pequena de la industria pecuaria del pais. 

La producción avicola est& ampliamente distribuida, concentrándose 

en las regiones más densamente pobladas, pues la mayor parte de la 

producción avícola se destina al consumo dor:iéstico. 

Una vieja tradición canadiense es la caza, cuya producción sitúo e~ 

país como una de las más importantes naciones dentro de esta act'vi 

dad. El curtido y labranza de pieles se realiza en todas las pro -

vincias; las piezas más importantes son: el visón de granja, visón­

salvaje, castor, muskrat, ardilla y zorro blanco. 

Desde 1980, la U.R.S.S. se ha convertido en el principal mercaGo ¡.¡~ 

ra 1 os productos agropecuarios cana di en ses. El aumento de las co-:­

pras soviéticas, especialmente de trigo y cebada, fueron una conse­

cuencia del embargo de productos agrícolas impuesto por Estados Unj_ 

dos, que obligó a la U.R.S.S. a diversificar sus fuentes de abaste­

cimiento. 

Las importaciones agropecuarias canadienses se pueden dividir en S!!_S 

tituibles y no sustituibles, como es el caso de las frutas, hortali_ 

zas y productos de plantación como cacao, café y té, que por li~it~ 

ciones climáticas, no se pueden producir en Canadá, y otros que sólo 

se producen durante periodos muy cortos y en cantidades tales que no 

satisfacen la demanda interna. 
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La mayor parte de las importacione~ agrop~cuarias está con5:i-

tufda por bienes que se producen en el pafs. Se importan can-

tidades significativas de carne fresca, congelada o enlatada,-

de alimentos para ganado e insumos tales coo10 semillas, ferti-

lizantcs y plaguicidas. Estos articulas los oroveé principal-

mente Estados Unidos. Los factores que infuyen en este tipo -

de adquisiciones son: los costos de oportunidad, los problernas 

de transporte, las distancias entre centros product-Ores y con-

sumi dores, que hacen que r:-.ucha s veces resulte rná s económico e~ 

portar el producto nacional, y a la vez, comprar el equivalen-

te en un mercado más cercano. 

Canadá importa productos agropecuarios de diferentes pafses; -

su principal proveedor es Estados Unidoó, le siguen la C.E.E., 

Australia, Nueva Zelandia, México, Brasil y Colombia (12). 

La industria forestal.- Uno de los recursos renovables más gra.!:!_ 

des de Canadá son sus bosques. La industria forestal, que in -

cluye las industrias maderera, papelera y sus derivados, se abas 

tece en los 4.4 millones de kilómetros cuadrados de bosques que 

poseé el país, sobre todo en las provincias de Columbia Británi 

ca, Ontario y Quebec. 

Pesca.- En Canadá la pesca es una actividad muy importante, al 

grado de permitirle ocupar uno de los primeros lugares en el mun 

do; paseé 150 especies de pescados y mariscos, sobresaliendo en 

la costa del atlántico: el bacalao, la langosta, la pescadilla,-

( 12). - Existe un Acuerdo de Sumi ni st r-o y Compras de Productos Agrí 
colas entre México y Canadá, que ha venido funcionando sa :­
tisfactoriamente para ambos países. En este Acuerdo Canadá­
se compromete a venderle a México granos y leche en polvo.­
y México a venderle a Canadá hortalizas. La finna de este -
Convenfo se 11ev6 a cabo el 26 de febrero de 1981. 
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la sardina y el lenguado, y en la costa del p~cífico: el salmón, 

la platija y el arenque. 

La industria pesque~a cobró aün mayor i~portancia a raíz de que el 

gobierno anunció que extendería su zona ecoriómi ca ma rí ti"ª a ~'.JO-

millas nauticas. 

Canadá obtiene una pesca anual de 0.9 millones de tonelacas rnétri 

cas aproximadamente, de las cuales sólo consume un tercio, y lo -

demás lo exporta; siendo solamente superado por Japón y ~oruega -

( 13). 

1.2. PRODUCCION DE LA INDUSTRIA MANUFACTURER;. 

El sector manufacturero ha crecido lentamente en Canadá en -

torno a las industrias de materias primas con un creci~iento 

sustancial de la tarifa arancelaria y, generalmente, baje 

control extranjero. Cerca del 25~ de los activos totales del 

sector privado pertenece a empresas controladas por no resi-

dentes. Excluyendo las instituciones financieras, que en su 

mayoría son propiedad de nacionales, cerca del 40% de los ac 

tivos del sector privado pertenece a las empresas trasnacio­

nales. En 1970 el control extranjero del sector manufacturero 

alcanzaba el 47~ del total y específicamente era de 63~ en -

productos eléctricos, de 97% en la industria automotriz, in-

cluyendo sus partes (14), de 58% en la industria de oroductos 

(13).- "Canada's Fisheries", External Infonnation Programs Division, 
Department of External Affairs, Ottawa, Ontario, Canadá K1AOG2. 

(14).- Revista del Banco de Comercio Exterior, Vol. 25, No. 3, México, 
marzo de 1975, pag. 347 



quimicos, y de 53-~ .,n la industria de la pasta de papel (15). 

Para ese mismo año, las coo;µañías estadounidenses poseían el 

75% de las empresas extranjeras que operaban ¿n Canadá; unas 

3 300 empresas norteamericanas habfan establecido subsidia -

rías o sucursales en ese país (16). 

La situación que se menciona, no ha variado mucho en los úl-

timos años; pues la inversión directa canadiense en el exte-

rior ha superado la inversión directa interna. Esta tenden-

cia se ha debido al traslado que han realizado compañfas ca-

nadienses estableciendo sucursales en Estados Unidos y Améri 

ca Latina. 

Este proceso se vió estimulado por una fuerte declinación en 

la competitividad de la industria nacional debido a la depr~ 

elación de la moneda canadiense. 

La industria automotrfz es la industria manufacturera más im 

portante de Canadá. Durante los años sesentas esta industria, 

entonces propiedad total norteamericana, era deficiente en -

ténninos de su capacidad para generar empleos y sus efectos-

adversos en la balanza de pagos canadiense, al grado que, el 

entonces presidente Pearson, inició una serie de acciones que 

conduje ron al Acuerdo Automotriz , que fué i ndi se u ti b 1 emente­

favorab le para Canadá en su propósito de crear empleo y redu 

cir el déficit en su balanza de pagos; ya que gracias a este 

(15).- El papel canadiense es uno de los principales productos 
de exportación de la nación, y satisface más del 40% -
de las necesidades mundiales. 

(16).- Idern. pág. 348 
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convenio, el país pudo exportar grandes volúmenes de es:os bie-

nes de alta manufactura y obtener mayor cantidad de divisas. 

El peligro del "Auto Pact", entre otros, era que Car;adá se es;:i~ 

cializaba en producir ciertos modelos norteamericanos en lugar-

de desarrollar sus propios modelos; además daba a Wasr.i ngton el 

poder para intervenir en las decisiones de la indL1st--i:i canadien 

se. 

Hoy en día, ese convenio automotriz finnado desde hace 16 años y 

que regula la producción de vehículos canadienses, y su cor.ercio 

con los Estados Unidos, según el Primer Ministro Truae~~. requif 

re de modificaciones, pues debido a la recesión noriea~ericana,-

1 a demanda de automovfles canadienses ha bajado cons i derab l er:ien-

te, tanto en el país, como en Estados Unidos, ocasionando serios 

problemas a la economía canadiense, sobre todo, a la Frovincia -

de Ontario en donde se produce el 90~ de los vehículos. 

El Departamento del Tesoro de Ontario, estimó que el año pasado­

hubo 30 000 des pi dos en 1 a industria, y la mayor parte de éstos-

en la industria de manufacturas de partes y componentes automo -

trices (17). 

Las empresas controladas fuera de Canadá aportan aproximadamente 

el 50% del valor agregado y el Sli de los embarques, a la vez que 

absorben el 43% de la mano de obra industrial. Dicha inversión-

es en su mayoría de origen estadounidense, y su monto estimado es 

(17).- Véase Finantial Times, lunes 23 de febrero de 1981. 
"Trudeau's Battle for Sovereignty". 
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superior a los 30 000 millones de d6lares norteamericanos (18). 

En 1979, el sector industrial mostró un crecimiento wuy importan 

te, su producción aumentó en 4.2'~, gracias al crecimiento de1 

sector manufacturero. ,_ 

El sector industrial abastece casi exclusivament,~ a su mercado -

doméstico, pues como se dijo en páginas anteriores, carece de corn 

petitividad en el mercado internacional; esta carencia tiene sus 

orígenes en la política proteccionista que ha pennitido que las-

empresas nacionales o filiales de las extranjeras, produzcan a -

altos costos y con amplios márgenes de utilidad, apoyándose en la 

tarifa arancelaria. La mayor concentración industrial se sttaa-

en las provincias de Ontario y de Quebec. 

Con la política nacionalista de Trudeau. se creó la Agencia Revi_ 

sora de la Inversión Extranjera (FIRA), para reducir la partici-

pación del capital extranjero en la economía canadiense, atnientan 

do la participación del capital local. 

1.3. PRODUCCION MINERA Y ENERGETICA. 

Desde hace cuatro siglos, Canadá ha explotado sus grandes r~ 

cursos minerales. Produce cerca de 60 minerales, de los cu~ 

les varios son requeridos por las economías modernas; es el­

primer productor mundial de niquel y zinc, el segundo de as­

bestos, yeso, molibdeno, azufre y uranio, el tercero de alu­

minio, el cuarto de mineral de hierro. Tiene también grandes 

reservas de cobre, gas natural, petróleo, oro, y potasio. 

( 18). w "Canad§.: Principal Socio Comercial de los Estados. Unidos". 
Revista Resumen, abril 1981. año 1, No. 7. pág. 10 
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Canadá es el principal exportador de minerales en el ~und0, ocupa 

el tercer lugar como productor después de los Estados Unidos y la 

U.R.S.S. Cerca del 82% de la producción mineral can~diense se -

destina a la exportación. 

Las exportaciones de minerales y de productos metilicos han contri 

buido grandemente a la expansión de la economía del ~ais. Los 

principales compradores de minerales canadienses son: Estados Llni-

dos 68%, Japón 9.1%, la Comunidad Económica Europea 8~ e Inglate -

terra.(19) 

Canadá también cuenta con grandes reservas de petróleo, gas natu -

ral, energía hidroeléctrica, carbón y uranio. La situación energ~ 

tica del pais es menos grave que la de otras naciones industrializ~ 

das. No obstante Canadá sufre un déficit petrolero interno equiv~ 

lente a unos 25 000 barriles diarios, debido a su const.1110 indiscri 

minado. En virtud de que el petróleo es un recurso no renovable,-

el Gobierno Federal amplió el Programa Nacional de Energía (NEP),-

anunciado en octubre de 1980. 

El NEP consiste en un paquete económico que Trudeau presentó desde 

1980, en el cual concibe la política energética como un recurso P.!!. 

ra fortalecer la débil unión federal canadiense y como una fonna -

de forjar un sentido más fuerte de identidad nacional. 

La finalidad del NEP es ampliar la participación del capital local 

y reducir la dependencia económica del capital extranjero, mayori­

tariamente norteamericano, comenzando por el propio se~tor petral~ 

ro en el que el capital canadiense apenas cubre el 33~ de las in -

(19).-:;-., Coopers. &.Lybrand. "Canada. a guide for businessmen and inve~ 
torsª. Canada 1981. Ashton-Potter Limited, pág. 6. 
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versiones. El objetivo de la polftica energética es quP rara -

1990 m~s de un 50~ de la industria de gas e hidrocarburos esté­

en manos canadienses. (20) 

Las compañías privadas canadienses J la crci:iañfa estatal Petra-

Canada, entre octubr~ de 1980 y junio de 1981 gastaron 5 oo: ~i 

llones en aumentar su participación ~n la propiedad de lai in -

dustrias petroleras y de gas (esto equiwale del 28 al 33.). 

As1, para alcanzar la meta del 50~ que se ha fijado el gobier~c. 

se requerirán 17 000 millones de dólares adicionales y la cana-

dización al menos de dos grandes subsid~arias norteamericanas -

(21). 

El NEP pretende lograr su meta aumentando sustancialmente los -

impuestos federales sobre la producción actual y otorgando esti_ 

mulos unicamente a ccmpañfas de capital canadiense mayoritario-

que busquen petróleo en territorio o mares canadienses. 

El gobierno canadiense espera con este programa lograr la auto 

suficiencia petrolera para 1990. Para ésto se propone una se-

rie de incentivos en ~reas que no han sido explotadas hasta 

ahora, como son las lejanas aguas del Artico y Atlántico, ade­

más de los territorios del Norte. Asimismo se estimula la re-

cuperación de la producción petrolera y se procura reducir el­

actua l nivel de consumo tanto de uso doméstico como industrial. 

Por otro lado, se pretende impulsar la investigación y produc­

ción de fuentes alternativas de energía como medida para com -

(20).- "Ganada", Dirección General de Documentación y Análisis, 
. S.P.P. enero de 1982, pag. 49 

(21) lbidem. pag. 50 



pensar el descenso en la producción de los campos conHr:'O'·~ 

les. 

El objetivo mis discutido de todo el programa es sin 1~:a la-

nacionalización de la industria petrolera, debido a sus ;ran-

des repercusiones en el total de la economfa. 

Varias compañías extranjeras han sido absorbidas por ccr;-;;ar.~as 

canadienses privadas y estatales mediante una indemn~z=:":r: -

esta política ha causado el descontento entre los emcr=:arios-

canadienses y extranjeros, principalmente los norteamericanos, 

quienes alegan que las compras que ha hecho Petro-Canact~ están 

financiadas en parte por la recaudación de impuestos so~-e las 

ventas de petróleo y gas. 

La provincia de Alberta es la que más ha mostrado su desacuerdo 

con esta política energética, pues es 1a ~rovincia que ~~erie ¡a 

producción de gas y petróleo más importante del país (Zé .. 

Sin embargo, en septiembre de 1981 el Gobierno Federal ¡ la Pro 

vincia de Al berta finnaron un acuerdo en el que se establece 

que si bien los canadienses tendrán que pagar más por s~ pe~ró-

leo, el Gobierno Federal dispondrá de una proporción ~ayer de -

ingresos derivados del petróleo. Lo más importante de este A 

cuerdo es lo referente a la estructura de precios. 

Canadá ajustará sus precios nacionales a los internacionales en 

menos tiempo del establecido por el Partido Liberal en 1980. 

El acuerdo establece también un aumento en el precio del crudo, 

de dos dólares por barril a partir del primero de octubre de 1981, 

(22).- La producci6n de petróleo y gas natural de Al berta, repre­
senta el 90% de la producci6n total del país. 
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sobre su precio anterior de 15.5 dólares el barril. los precios 

deberán aumentar cada seis meses a partir del primero de enero -

de 1982 hasta diciembre de 1986, fecha en la que expira el Acue.!:_ 

do. La únir.a limitante que existe es que los precios no podrán­

ser mayores al 75X del nivel de los precios internacionales (23). 

En cuanto a 1 gas, su precio aumentará 20 centavo~, de dólar cana­

diense por cada mil pies cúbicos, y será revisado cada seis Qeses 

a partir del prlmero de febrero de 1982. El precio actual del -

gas es de 2.47 dólares (24). 

Un punto importante del Ac~erdo es que Al berta proporcionará gas 

a precios más bajos, lo que aumentará su uso tanto doméstico, co 

mo en la industria. Por su parte, el Gobierno se canpranetió a­

reducir el impuesto que cobra por las exportaciones de gas. 

El único punto que puede considerarse como una concesión de Albe_r 

ta al Gobierno Federal es la aceptación de una serie de impuestos 

que darán a Ottawa una mayor participación en los ingresos del p~ 

tróleo y gas natural. 

1.3.1. ENERGIA HIDROELECTRICA. 

Canadá es la segunda nación del mundo en la producción de­

energía eléctrica por cabeza. Sus industrias consumen más 

de la mitad de su en erg fa generada, que supera 1 os 200 mil 

millones de kilowatios hora. 

La generación de energía eléctrica en Canadá ha estado inti 

mamente relacionada con el desarrollo de sus recursos hidr.Q. 

(23).- ldem. p~g. 51 

(24).- lbidem. pág; 51 
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lógicos. Las más importantes centrales hidroeléctricas 

de Canadá son las de las cataratas Mohtmorency, en Que-

bec, y las cataratas del Niágara, en Ontario. 

El 23.6::'. del consumo domé;,tico de energía es aportado -

por la energía hidroeléctrica. (25). 

1.3.2. ~NERGIA NUC!:_E~~· 

Se proveé que para las dos próximas décadas el gas nat~ 

ral y el petróleo irán perdiendo su importancia gradual 

mente en la generación de energía eléctrica, y la ener-

gía nuciear se incrementará considerablemente (26). 

La energía nuclear ha demostrado ser una fuente de eles;_ 

tricidad económica. Canadá cuenta con una industria nu 

clear muy importante. La energía nuclear comprende el-

consumo de varios combustibles nucleares, por consiguie~ 

te es un recurso no renovable, pero Canadá cuenta con -

grandes reservas de uranio, lo que le permitirá una tra~ 

sición ininterrumpida hacia un sistema energético indep~n 

diente del petróleo. 

Las primeras centrales a base de uranio natural fueron -

desarrolladas en los países occidentales; la razón era m_:!. 

litar. pues permitian fabricar pluton'io 239 muy puro. 

Cabe hacer notar que las exportaciones de estas centrales 

comenzaron en 1955 con la venta de una central canadiense 

(25). - Uni ted Sta tes Department of Sta te, "Ca nada"; monthly bacl 
ground notes, march 1981, Bureau of Public Affairs, pág.5. 

(26).- "Canada, A Guidc for Businessmen and Investors". op. cit. 
pág. 7 
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a la India (27). 

El uso que se hace de la ener;ía nuclear es el de extraer 

el calor resultante de un ~roceso físico, fisión nuclear, 

en lugar de utilizar el proceso químico de combustión que 

es más conocido. En lo demás es cJ.~10 cualquier otra fuen 

te de calor". 

En una central de producción de electricidad convencional 

se quema petróleo, carbón o gas natural para hacer hervir 

el agua y producir vapor. Este vapor hace funcionar Jna-

turbina y ésta acciona un generador. En una central nuclear, 

el calor de fisión proveniente de un reactor hace hervir -

el agua y el resto es igual a lo que acontece en una planta 

convencional". (28) 

Canadá desarrolló una tecnología nuclear (CANDU), que consiste en 

un reactor que emplea uran1o natural como conbustible y agua pes~ 

da como moderador; según los canadienses este sistema es el más -

económico del mundo ya que, al usar agua pesada como moderador, -

el sistema puede emplear uranio natural, lo que apareja los costos 

más bajos de combustible a nivel mundial e independiza al país de 

fuentes foráneas a las que necesariamente se debe recurrir para -

obtener el uranio enriquecido. Asimismo, el grueso de los compo­

nentes del reactor así como el combustible, pueden ser fabricados 

(27).- Barrére Martine, "La energia, también un paso hacia la bom 
ba", Mundo Científico, La Recherche, versión en español. -
Editorial Fontalba, No. 10. mensual, Barcelona, España, 
1981, pág. 10. 

(28).- Robertson J.A.L. "La energía nuclear_ en Ca~adá", publica -
ci6n de la Atomic Energy of Canada Ltd. pág. 8 
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por una indüstria establecida en el pafs (29). 

La industria nuclear proporciona empleo a más de 30 000 oers~na5; 

el sistema nuclear CANDU es operado por la empresa OntarL -i.Jdro, 

la cual lleva a cabo negocios derivados de esta industria, cJn v~ 

lor de alrededor de 1000 millones de dólares anuales, lo q.e ;2r-

mite al país r.iejorar su balanza comercial (30). 

1.4. PRINCIPALES INDICADORES ECONOMICOS. 

El· crecimiento del Producto Nacional Bruto de Canadá '"ª te!l_ 

dido a ser irregular y lento en algunos períodos. Est: se­

ha debido particularmente al fuerte impacto recibido :~r la 

cri-sis mundial de, petróleo a principios de los setentas. 

Así que, para 1977 el producto nacional bruto canadiense 

creció un 2.7'k, en 1978 en un 3.43, en 1979 sólo en ur. 2. n 

(31). Véase el cuadro No. 1 

En 1981 el Producto Interno Bruto canadiense creció en un -

3% en términos reales, en tanto que en 1980 casi no all!1entó. 

El Westminster Bank previó que para 1982 aumentaría el P.l.B. 

en un 1.5%, pero sólo alcanzó un 1.3% (32). 

Como se puede observar en el cuadro No.2, el incremento a -

los precios al consumidor año con año es mayor; ésto se debe 

a la presión inflacionaria por la que atravieza el mur.do, -

(29).- Canadá ofreció su reactor CANDU a México, rero aún no se S!!_ 
be si lo compraremos o no, ya que también se están estudian 
do las ofertas de reactores nucleares de Los Estados Unidos, 
Francia y Suecia. 

(30).- Robertson J.A.L., op. cit. pág. 8. 
(31).- Comentarios sobre el comportamiento de la econooiía can.ad1ense 

en 1979. Consejerfa Comercial de México en Toronto, Canadá, 
febrero 1980. 
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(32).- National Westmin.ster Bank, Reporte económico de Canadá, 
enero 1982. 

las altas tasas de interés, el al.lllento en los precios de los al.!_ 

mentas y los efectos de la elevación de los costos de la energía 

(33). 

El ingreso per cápita es más o menos igual al de los Estados Unl 

dos. En el cuadro No. 3 se presenta su variación a precios cons 

tantes de 1978 a 1981, y las perspectivas para 1982 (34). 

Como la mayoría de los países con un rápido desarrollo, Canadá ha 

sido tradicionalmente importador de capital a largo plazo. 

Por otro lado, su balanza en cuenta corriente ha sido casi siempre 

deficitaria; debido principalmente al uso de capital extranjero -

para la compra de equipo. (Véase cuadro No. 4) 

A parte de las erogaciones por concepto del pago de los intereses 

de la deuda y los servicios al .extranjero, están los gastos oca -

sionados por los turistas canadienses, particularmente en los Es-

tados Unidos, que arrojan saldos desfavorables para el pafs; dura!!_ 

te los dos Gltimos anos el saldo deficitario para Canadá por estos 

conceptos ha sido de 2 000 millones de dólares canadienses. 

La participaci6n de Canadá en el total de las exportaciones mundia 

les fué en 1979 del 5.s;;. Este porcentaje coloca a la nación entre 

los siete países exportadores más grandes del mundo, entre los que · 

están: Estados Unidos, Japón, Alemania Federal, Francia, Italia e -

(33).- Idem. 
(34).- Véase el Midland Bank International, Spotlight "Canadá", No. 

213, mayo 1982 Gran BretaHa. 
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Inglaterra {35). 

Por otro lado, el desempleo ha venido oscilando en los 3 últimos 

anos entre el 7 y el 9~. Se considera que para este ano, por los 

efectos de la "canadización", y la recesión, el desempleo aumen-

tará al 10~ (36). 

(35).- Quarterly Economic Review of Ganada, annual supplement -
1981. E.I.U., pág. 23 . 

(36).- Oficina Comercial del Gobierno de Colooibia (PROEXPO) "Como 
Exportar a Canadá", 1980. 



CAPITULO SEGUNDO 

El comercio exterior canadiense tiene una importancia fundamental 
en la vida económica del ::•aís, y contribuye en gran parte, a la -
obtención de su nivel de vida. 

Desde el principio de este siglo, Canadá ha sido una de las nacio 
nes comerciales más importantes; cabe hacer notar que tanto lus -
exportaciones, corno las importaciones por separado, equivalen al-
20X del producto interno bruto. (36). 

El rápido desarrollo económico de Canadá se dió a raíz de las dos 
guerras mundial es, cada una de éstas seguida por u·1a gran inmi gr!!_ 
ción de extranjeros de varias nacionalidades a ese país que con -
tribuyeron con su fuerza de trabajo y habi 1 i dad, haciéndose posi -

ble gracias a la abundancia y diversidad de sus recursos naturales 
y a la inversión extranjera. 

2.1.PANORAMA DEL COMERCIO EXTERIOR -------
El principal socio comercial de Canadá es Estados Unidos. Sus CD!:!! 

pras de productos norteamericanos igualan a las que efectúa la Co­
munidad Económica Europea; el segundo cliente más importante es 
Japón, que absorbe el 6.3% de sus exportaciones y el 3.7% de sus -
importaciones; le siguen en importancia Gran Bretaña, Alemania Oc­
cidental y los Países Bajos, los cuales absorben en su conjunto un 

poco menos del 85% de las exportaciones canadienses.(37). 

El canercio exterior canadiense presenta un alto grado de caneen -
tración en las mercancías objeto de intercambio y en la distribu -

ci6n geográfica de su comercio. 

( 36). - Coopers & Lybrand, "Canadá, a Gui de for Bus i nessmen and inve~ 
tor"edi tado en Canadá por Ashton-'Potter Ltd. pág. 27 

(37).- Véase "Canadá: Principal Socio Comercial de los Estados UnidosM, 
Resumen, I.M.C.E., año 1, abril 1981, pág. 10. Asimismo ver -
cuadro No. 5 
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Desde 1976 la balanza comercial ha sido superavitaria para Ca 
nad~. A partir de ese año, el valor de sus exportaciones supera 
anualmente el 6% ó n promedio anual en el valor de sus i'T,porta­
ciones (38). 

Durante el quinquenio 1975-1980, el valor de las exportaciones -
canadienses se incrementó a una tasa promedio anual de alrededor 

de 14.41 hasta situarse en 1980 en el orden de 75,964 nillones de 
dólares canadienses. (39). 

Tradicionalmente, más del 201 de las exportaciones canadienses -
están compuestas por motores para vehículos y sus partes ccxnpo -

rientes; la madera y sus derivados, como pulpas y papel, represe!:l_ 

tan un porcentaje superior al 15%; los aceites crudos de petróleo y 

el gas natural absorben entre el 73 y el 8% del total de sus ex -

portaciones anuales. Si a ello añadimos sus exportaciones tradi­
cionales de grandes volúmenes de cereales, poderrios concluir que -

su corriente de exportaciones no está diversificada. (véase cuadro 
No. 6). 

En general, hasta el momento Canadá no ha variado sus mercados con 
siderablemente; la participación de los países en desarrollo en 
los principales productos importados por ese país, se ha ido incre 

mentando poco a poco. (obsérvense los cuadros 7, 8, y 9). 

2.2.EL NACIONALISMO CANADIENSE EN LA ACTUALIDAD 

En las últimas dfcadas Canadá está descubriendo la difícil tarea -
de manejar un país independiente, que se caracteriza por desacuer­

dos entre las diferentes provincias, brotes de violencia, malos ma 
nejos económicos, separctismos, inequitativa distribución de la ri 

queza, y los males endémicos de una sociedad moderna. 

Con Trudeau a la cabeza, el nacionalismo canadiense está adquirie~ 

do un nuevo enfoque. Para romper con un formalismo legal anacróni 
co que une a Canad~ con la Gran Bretaña, y fortalecer la integra -

ci6n de las provincias, Trudeau llevó a cabo la "repatriación" del 

(38).- ldem. ptig. 10 
(39).- lbidem. p!g. 12 



Estatuto de la América Bri tánicn del Norte de 1867, que "'" VJ_T) 

siderada corno la Constitución <le Canadá. Sin embargo, las :Ji­

ferencias económicas propiciaron que las provincias ricas ~e~­

Oeste se opusieran a este acto del Primer Ministro. 

El país enfrenta grandes problemas ocasionudús por los confli~ 

tos entre el Este y el Oeste fundamentados en las difererc;as­
econ6micas; y entre angloparlantes y francoparlantes basadc~ -
en la cultura y la historia, que son suficientemPnte serios co 

mo para pensar en que sea cosible inculcar un nacionalismo en 
ese país. La geografía tampoco ayuda a la idea de una sola na 

ci6n canadiense. Entre Nova Scotia en el Atl&ntico y VancOJ/er 
en la costa del Pacífico, existen aproximadamerite 5,oo·::, :,_;~ér"e 

tras de distancia, más de los que separan a ~ova Scotia de 

París. 

El sistema electoral tampoco facilita el sentimiento de ide'1tl_ 

dad nacional. Sólo dos provincias, Ontario y Quebec, con ~pr~ 

ximadamente 14 millones de habitantes, de los 24 millones oue­

integran el país, eligen 175 diputados, de los 282 que c01.1p0nen 

el Parlamento Federal. En tanto que los vastos territorios del 
Este y el Oeste ( 8 provincias), con poca población, precísame~ 

te en el lugar en donde se est~n descubriendo los hidrocarburos, 

envían únicamente poco más de 100 diputados a Ottawa. Su repr~ 

sentaci6n a nivel federal y su capacidad de presión po1itica es 

prácticamente nula. Sólo la introducción de algún correctivo -

proporcional al sistema electoral podría convertirse en una so­

lución al desequilibrio. Si la existencia de dos culturas clara 
mente diferenciadas, la inglesa y la francesa, y aproximadamente 

ochenta grupos étnicos, más las ya citadas diferencias económi -

cas, hacen difícil lograr el sentimiento nacionalista del Canadá; 
la presencia del gran vecino del Sur.Estados Unidos, viene a agr~ 

var este problema. 

Canadá comparte con Estados Unidos los ríos y la televisión. 
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Además el 70% del comercio se realiza con ese país, que ex::irt3 
hacia el Norte su "american way of life". 

El nacionalismo que caracteriza los ültlmos ahos de Canadá, no­
solarnente se da en el aspecto político o cultural, iino se pre­
senta también en el económico. El actual gobierno está llevando 

a cabo lo que se ha dado en llamar "el proceso de canadización". 
La estrategia consiste en aumentar el control canadiense :i dismi 

nuir su dependencia de Estados Unidos en sectores clave de l~ e­
conomía, empezando por el petróleo y el gas, en los uales la ac 
tual participación canadiense es sólo del 33~. 

La aplicación de la nueva política energ@tica canadienses su ~ar 

ticipación en los debates internacionales se opone sier.ipre a los­

intereses de Washington. En la actualidad los canadienses están­

adquiriendo conciencia de que sus intereses nacionales no coinci­
den necesariamente con los de los Estados Unidos, y no desean pe~ 
petuar su status de colonia favorecida de la gran nación del Sur. 

2.3. POLITICA COMERCIAL 

Las políticas comerciales ocupan un lugar prominente en la -

historia de Canadá. La Confederación eliminó las tarifas en 

tre los territorios coloniales de la América Británica del -

Norte. Creó una unión aduanera mediante la fusión de los de 
rechos de importación a Canadá y a las prnvi nci as marítimas. 

para crear una tarifa exterior única. El nuevo estado cana­

diense oscilaba entre las atracciones comerciales ofrecidas­

por la Gran Bretaña y los Estados Unidos. En parte, la misma 
Confederación fue la respuesta a la abrogación por los Estados 

Unidos del Tratado de Reciprocidad de 1854-66 que abogaba por 
el comercio libre de los productos pdmarios; Este Tratado -

había sido seguido por las colonias para superar la anterior­

pérdida de mercados preferenciales británicos. Fué negociado 

por Gran Bretaña en su nombre, en la creencia de que promove­

ría la viabilidad económica y ayudaría a impedir la unión po­
lítica con los Estados Unidos. 
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la tenilinaci6n de la reci;;r·ocidad tuvo una cor.siderable influe:'l 
cia adversa en el canercio y la inversión en Canada, y el nuevo 

estado trató por todos los medios de obten~r accesos mejores ¿­

ambos mercados tar. imµortantes. Sin embargo, en 1879, Canadá -
adoptó una polftica, entonces en boga. en la mayoria de los pri~ 

cipales paises cornerciantf:s. la Poli'tica Nacio'lal de ar..inceles­
más elevados tenia por objeto alentar la fabricación en Canad~ -
de diversos productos y también increr:1enur el flujo de ingresos 
que financiasen lc:s n~evas instalaciones e~ :ransporte y el des-9_ 
rrollo econ6mico en general. Ya que er. aquel entonces los ir.s;r~ 

sos dependfan grandemente de los aranceles de inportación, exis­
tfa un conflicto entre estos objetivos. El hecho de que el desa 
rrollo interno dependiese significativar:iente de una actividad e::_ 
portadora competitiva r<:alzaba este conflicto básico. Desde 2c¡uel 

tiempo, una de las preocupaciones más importantes de la polftica­
comercial canadiense ha sido el mantenimiento de un "equi 1 ibri ::i"­
apropiado entre objetivos opuestos. 

Cerca de finales de siglo, Canadá proporcionó unilateral~ente ta­

rifas preferenciales favorables para las importaciones desde Gran 
Bretaña. Canadá adoptó, en 1907, en parte con propósitos de neg_Q 
ciación, un arancel consistente de tres tarifas: Preferencial. -
Intennedia y General. Los resultados de las elecciones canadien­
ses de 1911 fueron adversos a un esfuerzo renovado para obtener -
la reciprocidad comercial con los Estados Llnidos. (40). 

Después de la crisis de 1929, y er vista de los grandes aumentas­
en los aranc~les de muchos países y las graves tensiones económi­
cas evidentes en el campo internacional, Gran Bretaña, Canadá y 

otros países de la Comunidad Británica adoptaron un régimen sist~ 
mático y generalizado de preferencias aduaneras. En 1937-38, a -
cambio de reducciones arancelarias norteamericanas, Gran Bretaña 
y Canadá redujeron sus tarifas y preferencias aduaneras. 

El colapso del sistema financiero y mercantil mundial durante la­
década de los 30'S. convenció a muchos países de la necesidad de 

(40).- En 1911 los liberales son reemplazados en el poder por los 
conservadores, quienes cambian su política comercial. 
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comenzar de nuevo. Canddá apoyó decídidariente el Acuerdo Ge~e··a1 

de Tarifas y Comercio (~~TT) que entró en vigor en 1948, y que se 
convirtió en el ;irincipJ1 tratado comercial de ese país. 

2.3.l. ALGUNOS OBSTACULOS A LA IMPORTACION DE /~RCANCIAS EN CANA~A. 

Desde el punto de vista de restricciones las iriportaci.:rnes 

en Canadá están liberalizadas, J excepción solamente de un 

número limitado de productos, come el café, cuya impci"ta -
ción está sujeta a licencia previa del De;iartamento de Co­

mercio; los cereales, cuya importación requiere de licencia 

previa del Canadlan Wheat Board; los ouesos, bovinos, calz! 
do y textiles que están sujetos a cuota. 

Por su parte, la importación de Debidas alcohólicas está -

reservada a los monopolios de los diversos gobiernos oro -
vinciales. 

La Tarifa Aduanal Canadiense, conocida con el nanbre de 
"Canadian Customs Act ", es un reglamento de carácter ad -

ministrativo que es aplicado por la división de aduanas 
(" Customs and Excise Division, Revenue Canada"). 

Distingue más de 2000 posiciones arancelarias para clasifj_ 

cación de productos, previendo los cuatro diferentes trat.!!_ 
mientos arancelarios que a continuación se citan: 

1).- Tarifa Preferencial (Bristish Preferential Tariff), -

aplicable a productos que provienen de la Gran Breta­

ña o de alguno de los países que pertenecen al Co11J110.!!_ 
wealth. 

2).- Tarifa de la Nación Mas Favorecida, aplicable a las -

mercancías provenientes de países que han firmado acu~r 
dos comerciales con Canadá o se les ha concedido este 

tratamiento en acuerdos generales firmados a través del 
GATT. 



.2J 

3).- Tarifa General, que se aplica a las me•-..:ancias de países 

no incluídos dentro de los dos primeros grupos (en este­
grupo se encuentran básicarr1ente los países de econom-ía -
centralmente planificada). 

4).- Tarifa Para Mercancías Originarias de Países en Vías de 

Desarrollo, e~ta tarifa e~ aplicable a ciertos productos 
incluidos en lis tas negociadas en el. GATT. que se conc1>­

den recíprocamente a los países que fonnan parte del a -

cuerdo o a los pafses subdesarrollados que aün no siendo 
miembros del GATT, se les extiende el beneficio, siempre 

y cuando se llenen los siguientes requisitos por parte -
de los países exportadores: 

a).- que la mercancía sea producida en el país de origen 

o; 
b).- que el contenido de material extranjero en el pro -

dueto manufacturado no exceda del 40% de su valor­
en fábrica. Las ci rcuns tanci as detenni nadas ante -

rionnente deben acreditarse con el 11 amado "certifi 

cado de origen", que es indispensable, para gozar -
de la tarifa especial del Sistema General de Prefe­

rencias. 

c).- el nombre de la persona o de la finna que importa -

la mercancía y de 1 a persona o de 1 a fi nna que 1 a -
exporta y la fecha en la cual la mercancía es desp.!!_ 

chada. 

Además de la factura anterionnente mencionada se re 
qui ere una apl i caci6n o "bil 1 of entry" también en 

triplicado, con todos los datos de la factura y el­

nombre del barco, de la línea de aviación o de la -
compañía de transporte terrestre que trae la mercan 

ci'a. 

Los importadores y exportadores pueden estar regis­
trados cano tales en la aduana, pero no es indispe!!_ 



sable, a menos que se trate de exportar ciertas ~e~:!ri 
cías cuya salida está restringida por la ley. 

Generalmente los impuestos de importación se establecen 
en términos "Ad Valorern", sin embargo, en algunos casos 
están dete11•1inados en términos específicos. 

La base de cálculo para detenninar el monto del impues­
to de importación, es el valor FOB de la mercancía,'.41). 

2.3. 2. TRATAMIENTO DE MUESTRARIOS. ·-·----·---

Las muestras comerciales que se introduzcan a Canadá cori 

el objeto de hacer conocer un producto o efectuar s~ :ro 
moción, pueden entrar libremente por un periodo de has:a 
doce meses, y luego deberán ser reexportados. Ho obstan 
te, el propietario de la mercancía está obligado a de;>o­
sitar una fianza que asegure que el muestrario no será -
consumido internamente ni permanecerá en el país más tie!'.1 
po del establecido. El monto de dicha fianza es igual a 
los impuestos de importación a los que la mercancía que­
daría sujeta en caso de efectuarse la importación en fo.!:_ 

ma definitiva. Esta fianza es reembolsable por las adua 
nas en el momento que el muestrario sale del país. 

En el caso de muestrarios que por su naturaleza tengan -
en sí un valor canercial, quedarán invariablemente suje-
tos al pago de los impuestos de importación corre>p,Jndiente. 

2.3.3.FORMAS DE PAGO MAS USUALES. 

En Canadá no existe control de cambios, por lo que no exis 
te ningún tipo de restricción a la libre circulación de -
divisas. 

Las fonnas de pago y las aperturas de crédito por parte -

(41).- FOB quiere decir free on board, o libre a bordo; es uno­
de los ténni nos i nternaci o na les de comercio exterior. 
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del importador canadiense dependen de muy diversos factQ 

res, tales CCillo solvencia moral y económica de la firma, 
posibilidades financieras, tipo de mercancfa etc. 

Entre las formas más usuales de pago en Canddá están: 

1).- Cuenta abierta: cunndo las relaciones entre el inpo.r: 

tador y el exportador son bastan te intensas y en té.:_ 

minos confiables de mutuo conocimiento; es usualmen­

te practicado este sistema mediante el cual los sal­
dos y transferencias de pago se efectGan cada mes o 
a intervalos mayores. 

2).- Bonificación Bancaria: vía aérea o telegráfica, o 

bien el Bank Craft vía aérea, una vez que el imp-0rt~ 

dor cuenta en su poder con los documentos y las mer­

cancías. 

3).- Pago Diferido: en este caso el exportador otorga al­

importador un periódo para efectuar el pago, que va­

de 30 a 60 ó 90 días después de haber recibido los -

documentos. 

4).- Pago Contra Documentos. 

5).- Apertura de Carta de Crédito: esta es la fonua más -
conveniente de pago, ya que es la que otorga mayor -

seguridad al exportador en su operación. 

2.3.4.LEY ANTI-DUMPING. 

Canadá como signatario del Acuerdo General de Aranceles -

Aduaneros y Comercio, pone en práctica el artículo sexto­

de di cho convenio, conocido como " Código Anti-DW1pi ng". 

Básicamente, se reconoce que Canadá tiene derecho a tomar 

ciertas medidas con el fín de restringir la entrada de mer 

cancías que en alguna fonna causen perjuicio a la industria 

local, si se comprueba además que los bienes importados se­

venden en el país de origen, en el mercado local, a un pre-
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cio superior al que se detem1ina en las facturas para la 

exportación. En otras palabras, que el país (·il fonna di 

recta o indirecta está subsidiando la exportación de ta­

l es productos, 1 os cual es van a competir con 1 e produc -
ci6n local de Canadá. 

La Ley Anti-Du111ping concede la facultad para iniciar la­

acción en un Tribunal especial, a cualquier persona físj_ 
ca o moral que en fonna directa o indirecta se ha perju­

dicado o que piense que va a perjudicarse por l~ intro -

ducción de mercancías en las condiciones antes mencionadas. 

2.4.- LA INTERVENCION DEL ESTADO EN EL COMERCIO. 
---------~--------------·------· 

El gobierno canadiense ejerce un mínimo control sobre el 

comercio, debido a que, c~~o se dijo en el capítulo ant~ 
rior, su sistemu económico es básicamente de r.iercado de­

libre empresa, donde la industria debe generar su propia 

expansión. Sin embargo, el Gobierno Federal y algunos 

gobiernos provinciales han instituido varios programas -

de ayuda a la industria para: 

a) incrementar las exportaciones de productos canadienses, 

así como sus inversiones en tecnología para la export~ 

ción. 

b) abrir fuentes de trabajo. 

c) establecer nuevas industrias o expandir las industrias 

en áreas de bajo crecimiento económico y alto nivel de 

desempleo. 

d) mejorar la calidad del producto canadiense. 

e) modernizar la tecnología a través del desarrollo de la 

i nves ti gaci ón. 
f) incrementar la productividad de la industria. 

La ayuda gubernamental a través de estos progr~~as, se puede 

obtener en diversas formas, dependiendo del caso; ya sea por 
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medio de flnancla~iento, créditos a bajo interés, participación 
del Estado en los costos de asistencia técnica, etc. 

Existen instituciones como la Export Oevelo;x:ient Corporation -
(EDC), que fué establecida con el objeto de ayudar a minimizar 
los riesgos relacionados con las exportaciones de bienes :; ser 
vicios. 

Los servicios que proporciona la EDC incluyen: 

a) seguro del pago de la mercancía que se exporta. 
b) préstamos a compradores extranjeros. 
c) seguro en caso de pérdidas debido a situaciones políticas,­

tales como las guerras. 

Por otro lado, es precisamente en el control de los salarios,­
los precios y las ganancias, en donde el Estado interviene más, 
ya que el ciclo tan prolongado de dificultades económicas que­
Canadá sufre desde la recesión de 1973-74, y la actual, hacen­
necesaria su intervención. 

Según Guzmán Ferrer"... El gobierno administra los salarios­

de tal fonna que no bajen de un mínimo y establece reglas sobre 
las condiciones de trabajo y los procedimientos para la contr~ 
tación colectiva. Por otra parte, el sector público ofrece ta.!!_ 
to bienes como servicios, los cuales están bajo el control inm~ 
diato del gobierno, y aún en el sector privado todos los produ.!:_ 
tos o servicios están sujetos a la regulación e influencia del­
sector público •.. "(42) 

Desde 1963 Canadá cuenta con un cuerpo consultivo de política -
económica creado por acuerdo del Parlamento, este es el Consejo 
Eéon6~ico del Canadá, que es un organismo independiente cuyas -
funciones son principalmente: definir las metas sociales y eco­
nómicas que se pueden lograr en plazos de cinco y diez años; 
asesorar a los gobiernos federal, provinciales y municipales, -

(42) .- " El Canadá, Política y Economía", Archivo del Fondo No. 
5, FCE, México, 1973, p. 54 
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así como a la industria privada, en la elección de las mejores 
polfticas para alcanzar esos objetivos; y, e~ gEneral, inten­
tar anticiparse a los oroblemas futuros y asesorar acerca de­
la fonna de prevenirlos. 

El Consejo Económico de Canadá es unicamente un cuerpo cor.sul_ 
tivo, no tiene poder ejecutor. En este contexto, el Consejo­
edita anualmente una síntesis de los prospectos económicos 1 

problemas a mediano plazo y diversas publicaciones, infon:;e5-
Y reportes. 

Las metas socioeconómicas básicas que el Consejo ha mantenido 
presentes son: pleno ~npleo, una tasa sostenida de crecic.ien­
to económico, estabilidad de precios, equilibrio en la balan­
za de pagos, y una equitativa distribución del ingreso. 

2.5 CARACTERISTICAS DEL MERCADO CANADIENSE 

Las características de Canadá que más saltan a la vista son: 
su enonne extensión territorial, y su cultura dual; pues -
ccmo se sabe, existen dos culturas en el pafs, los franco­
canadienses, y los anglocanadienses. El mercado franco-ca 
nadiense es considerablemente grande ya que el 30~ del to­
tal del mercado nacional es de origen francés, y se encuen 
tra concentrado en la provincia de Quebec. (43) 

El hecho de que la población canadiense se haya estableci­
do en su mayor parte a lo largo de la frontera sur y que -
el 89% del territorio total no esté pennanentemente habi -
tado implica que la estrategia para la introducción de un­
producto puede cambiar totalmente de provincia a provincia. 
(44) Véase el cuadro No. 10. 

El 70% de la población canadiense se encuentra establecida 
en áreas urbanas; as1 tenemos que en Montreal y Toronto se 

(43).- Datos obtenidos del U.S. Departrnent of Conrnerce, Over-seas 
Business Reports, "Marketing in Canada", noviembre de 1981, 
p. 5 

(44).- The Economist lntelligence Unit, LTD. Quaterly Economic 
Review of Canada. Annual Supplement. Lc~don, 1981, o.12 
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encuentra el mercado m&s importante de Canadl. le siguen en lm 
portancia otras áreas metropolitanas como son Winnipeg y Vancou 
ver. (45) Véase cuadro No. 11. 

Los canales de distribución en Canadá. varían de acuerdo al Pl"Q 

dueto, así por ejmplo, el equipo ·industrial pesado, se vende dj_ 

rectamente al usuario, en tanto que otro tipo de artículos ir,du~ 

tri al es frecuentemente son importados por mayoristas, actuando -
en algunos casos como distribuidores exclusivos. 

Los bienes de consumo son importados por mayoristas, tiendas de­
partamental es, o detallistas. Los agentes también juegan un pa­
pel muy importante en 1 a importación y distribución del producto. 

Respecto al consumidor canadiense, existen muchas similitudes e!'_ 

tre los consumidores estadounidenses y los canadienses, y esto -
es debido al flujo libre de personas, libros, revistas, radio, -
cine y televisión existentes a lo largo de la frontera con Esta­
dos Unidos. 

Realmente, a excepción de la provincia de Quebec, podría consi -
derarse al resto de Canadá como ur1a continuación del mercado es­

tadounidense, y a la población canadiense crnno, de hecho, consu­
midores estadounidenses. No obstante el consumidor canadiense -
es mucho más conservador en sus compras que el estadounidense;­
así como también demuestran ser más fieles a las marcas, por lo 

tanto se debe llevar a cabo una campaña promocional y publicit~ 
ria muy detallada del producto que se desee introducir a ese mer 
cado. 

Canadá es uno de los países que mayores estlndares de vida tie­
nen en el mundo. Trabajadores y ejecutivos demandan y reciben­
buenos salarios, a pesar de que la productividad y eficiencia -

en muchas industrias no lo justifiquen. Aunado a esto, cuentan 
con servicios públicos subsidiados. y otras prestaciones otorg~ 
das gratuitamente por el gobierno, que vienen a compensar toda­
vía m§s esos altos ingresos. (Véase cuadro No. 12). 

(45).- Idem. p. 3 
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CAPITULO TERCERO 

3.1 GENERALIDADES 

El origen de la crisis económica por la que atraviesa nue_? 

tro país, se renonta a la época colonial y al porfir'.~~o;­

como lo señala Arturo Ortíz ~J" ... La crisis econéo~:,: au,= 

estructuralmente vive hoy el páis, es fruto indiscut1b~e -

de los tres siglos de dominación colonial. aunada a los 

subsecuentes años en los que se fué ccnfigurando pee' a ~ 

co el perfil de México inserto en fornn dependiente en la 

economía mundial contemporánea. (46) 

En el modelo de Economía de Enclave o Primario Exportador­

(crecimi ento hacia afuera), el Estado como agente econ5ní­

co desempeña un papel pasivo y la economía se desenvu,;lve­

bajo el libre juego de las fuerzas del mercado, in~i~a~ente 

ligado al mercado internacional. El modo de operaci6~ de­

la econonría se caracterizaba por la existencia de un sec -

tor líder. el primario exportador, bajo control de gru;:'Os­

extranjeros. así que ese periodo se caracterizó por: 

a) La persistencia en la penetración de capitales extranj~ 

ros en sectores estratégicos como la agricultura, :;iine­

rfa. servicios públicos. c~nunicaciones y transpor:~s. 

b) Incapacid~d de desarrollo del sector industrial nacien 

te ante la gran competencia que la apertura de la eco 

noorí a generaba. 

c) Gran vulnerabilidad en la economía mexicana que dependfa 

en gran medida de la exportación de productos priw~rios 

y cuyos tén'llinos de intercambio han sido desde siePOr€­

muy cambiantes y con tendencia al deterioro. 

(46).- "Neoliberalismo o Proteccionismo Modernizado: (Alterr.ati 
va de México Hacia el Año 2000)". Inédito. Se!llinario ~ 
de Teorfa del Desarrollo; Instituto de Investigaciones 
Económicas • U.N.A.M •. 1982 
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P¡¡ra 1939. la ri1µtura de este modelo sul"gi6 como condición nec~ 
saria para impulsar la industrialización y el crecimiento, :iac-i_~_n 

do el modelo de industrializaci~n Vfa Sustitución de Importacio­
nes, que" •.• significó un repldnteamiento de los nuevos térmi­
nos de dependencia, que requerían de una modernización a finales 
del porfiriato, y que se vieron seriamente desfasados en la rev.Q_ 
lución, con el peligro de que triunfara un modelo nacionalista. 
(47) 

En 194-0. durante el gobierno del Presidente Avila Camacho. nace­
un capitalismo monopolista de Estado, dependiente, sobre todo de 
los Estados Unidos y basado en el modelo de industrialización vfa 
sustitución de importaciones, en el que el Estado participa como 
un elemento básico en la regulación de la economía, buscando, a -
través de la sustitución de importaciones, vía un proteccionismo­
indiscriminado, tasas mayores de crecimiento, incremento en el nj_ 
vel de empleo y mejoramiento del nivel de vida de la población. 

Se inició con la sustitución de importaciones de bienes de consumo 
no duradero, que se consideró agotada en 1950, año en que comenzó 
la sustitución de bienes intennedios. 

La protección se basó en el manejo de la tasa de cambio (devalua­
ciones en 1948-1949 de 4.05 a 8.65 pesos por dólar y en 1954 de -
8.65 a 12.50), tarifas a la importación y controles cuantitivos -
(permisos de importación). 

Así. se configuró una estructura proteccionista que eliminó la 
competencia externa y fomentó el surgimiento de una estructura 
oligopolística en el mercado, aunada a ineficiencia en la produc­
ción y altos costos, que por otra parte fueron obstaculizando la 
penetración al mercado internacional. 

En un principio se planteó que el sector primario, principalmente 
la agricultura, sería el que proveería al país de las divisas ne­
cesarias para llevar a cabo la sustitución de importaciones y, 

sin embargo, las medidas de fomento a este sector fueron relegadas 

(47).- Ibídem. pág. 2 
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a segundo ténni no, con 1 a consecuente i nsufi ciencia exportudora, 
que para 1960 llevó a pensar en la necesidad de fanentar las ex­
portaciones de productos manufacturados, que como ya se menci 0:1ó, 

eran prácticamente incapaces de competir en el mercado internacio 
nal. {48) 

A partir de 1967, los Estados Unidos reducen su ayuda al exterior 

e imponen medidas proteccionistas más rigurosas a su comercio, d~ 
bido a que enfrentaban serios problemas económicos y sociales in­
ternos corno consecuencia de su intervención en Vi et Nam. Es ta 
situación tuvo serias repercuciones en América Latina. Al respec 
to, Arturo Ortíz Wadgymar plantea:" ... La crisis del capitalismo­
contemporáneo, marca el fin al modelo sustitutivo de importaciones, 

en virtud de que se restringen y se encarecen los créditos del e~ 
terior y no se aplican al desarrollo sino a actividades económicas 
muy concretas; incapacidad de la industria nacional de poder pasar 

a la etapa de sustitución de bienes de capital en virtud de las -
siguientes limitantes: 

a) Estrechez del mercado para venta de bienes de capital en gran 

escala. 

b) Falta de tecnología adecuada. 

c) Financiamiento caro. 

d) Insuficiente capacitación de mano de obra ... " (49) 

En 1970 la economía nacional se caracterizaba por una creciente -
concentración de la riqueza, rezagos en la atención de los servi­
cios sociales, concentración de la propiedad de los medios de prQ_ 
ducción, penetración de capital extranjero, endeudamiento externo. 
:so),insuficiencia agropecuaria, ineficiencia industrial, desem -

(48).- Cabe mencionar, que debido al descuido del sector agropecua 
rio se originó la crisis nacional de alimentos de los años­
setentas. 

(49).- Idem. pág. 10 



(50).- Oesdt' los años sesc>r1l.a SI' e;npc1ó a ~iste.1atizar J¿¡ pt-éctia 
de recurrir al cr~dito externo para financiar el d~sarrolla 
del pais, situación que he hecho que nuestra ciependenci~ 
con el exterior sea cada vez mayor. Véase Green Rosa~io 
"Mt'L<ico: Crisis Financier,1 y Deuda ExtE-rna. El Imperativo 
de una solución estructur.:il y nacionalista". Revista de Co 
mercio Exterior. Gancorwxt, México, Fetrero, 1983 --

pleo, represión y debilitamiento del sector público. 

Ante esta situación, el presidente Echeverrfa al tomar poses1an de 

su cargo advierte la necesidad de un cambio en la po1itic:a económica 

del país con el propósito de red·istribuír r.E?jor el ingreso, ati11entar 
el nivel de vida de los trabajadores y gravar los artículos suntua -

rios. Para tal fin crea instituciones como el ITIFONAVIT, FONACOT. 

la Procuraduría del Consumidor, etc. A partir de entonces, empe::a -

ron los enfrentamientos con la iniciativa privad,1, y como consecuen­
cia se produjo un considerable proceso inflacion3rio caracterfstico­

de los años 71-73 (51), y posteriormente la crisis de 1976. 

Carlos Tello menciona: 

·~--Junto con la política salarial, la política de gasto público y­

su financiamiento fue y ha sido sistemáticamente señalada como uno­

de los factores que precipitaron la inflación y, eventualmente. la­

crisis de 1976; agrega: 

" .•. Los argumentos se centran en torno a lo siguiente: crecimiento 

desmedido en los gastos corrientes, principalmente, la contratación 

de personal; gastos de inversión, particularmente excesivos y con -

alguna frecuencia improductivos y, finalmente, financiamiento infla 

cionario del déficit consolidado del sector püblico ... "(52) 

A partir de 1976, con el gobierno del Presidente José López Portillo 

se llevan a cabo algunos cambios estructurales en relación ul manejo 

de la política económica del pafs, mismos que eran necesarios debido 

a la crisis económica mundial de los años setentas, y a los problemas 
internos. 

A pesar de que uno de los lemas más usados por las autoridades era-

(51).- Véase Arturo Ortfz W. op. cit. pág. 12 

(52).- Tello Macias Carlos. lt La polftica económi~a de México 1970-
1976,"2a. edici6n, Siglo XXI, Héxico,O.F. 1979,_pág. 189. 



el de "diversificar la oferta exportable " (53), al p~sar nue5trc 

país de ser importador de petróleo, a St'r uno de los priw:1pales -

paises productores y exportadores de hidrocarburos, se fincd nues­

tro desarrollo en la exportación del crudo y sus derivados, por lo 

qut:' se llevaron a cabo fu<~rtes inversione, en ese sector, princi -

palmente provenientes de cr§ditos extranjeros, provocando un.acel~ 

rado arnnento de nuestra deuda con el exterior, que pasó de 30 OOG­

mi 1 l ones de dólares al finalizar el sexenio del Presidente Echeve­

rria, a 80 000 millones iil ténnino de la gestión del Pn:sid-er.te Jo 

sé López Portillo (54). 

Además, el modelo de crecimiento acelerado adoptado por el 0 res1 -

dente López Portillo requirió de in;portaciones de bienes de í!ro<lu~ 

ción. lo que aunado a la importación de alimentos que se efectuó 

entre 1977-1980 debido a la escas~s t~1poral de muchos alimentos -

de consumo básico y a 1a abolición de muchos de los pennisos pre -

vios de importación (55) hicieron que el déficit en nuestra balanza 

comercial fuera en aumento, ya que nuestras exportaciones, a exce_2 

ción del petróleo, bajaron considerablemente, pues el producto ex­

tranjero tenía mayor aceptación en el m2rcado doméstico y n?¡:wesei: 

taba menor problema al empresario importarlo que producirlo en el­

paí s, ya que no contaba con mano de obra ca 1 ifi cada; y por otro l ~ 

do tenía grandes ganacias dedicándose al mercado interno, situación 

que provocó que se descuidara la producción destinada a la exportil_ 

ción, agravando la situación económica del país, como se der::ostrará 

en los puntos a tratar posteriot1nente. 

(53}.- La diversificación de mercados y de la oferta exportable ha 
sido desde inicio de los años setenta una finalidad de nues 
tras autoridades. La creación del Instituto Mexicano de Ca 
mercio en 1971 es uno de los hechos concretos realizados por 
e 1 gobierno que demuestran la importancia otorgada a tal fin. 

Los objetivos del I .M.C.E. son: prcrnnver el comercio exterior 
del pa1s, coordinar los esfuerzos tendientes a estimularlo.­
orientar e informar a los interesados, tanto del sector pú -
blico como del sector privado, de modo actualizado, acerca -
de los datos relativos al comercio exterior que puedan repre 
sentarle elementos de juicio objetivos. para la mejor toma de 
sus decisiones.· 



(54).- Véase Green Rosario, op. cit. pág. 100 
(55).- Ver Ortiz W. Arturo, op. cit. pág. 17 
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La balanza de pagos mexicana ha sido tradicionalmente de 
ficitaria. Como se puede observar en el cuadro ifo. 13,­
en los años analizados, las exportaciones aumentaron, 
aunque la tasa de crecimiento para 1975 muestra una alar 
mante baja corno consecuencia de la declinación de las e~ 
portaciones del sector agropecuario, minería, manufactu­
ras y otros productos, compensadas con ventas de petróleo 
y sus derivados. 

A partir de 1976, las exportaciones se vigorizan nuevamen 
te, tendencia que continüa en 1977, 1978, 1979, 1980 y -

1981: No obstante, para ese año el valor de las export~ 
clones de mercancías no petroleras aumentó sólo 1.4~. lo 
que significa que su volumen real se redujo, lo que se -
explica por la gran demanda interna, por el descenso que 
sufrió la demanda externa y, de manera importante, por -
la desfavorable evolución de los precios internos relatj_ 
va a los internacionales QdS relevantes para México. 

Como se señaló, el déficit comercial había venido aumentando hasta 

1975, y para 1976 y 1977 disminuyó en 37 y 61% respectivamente. 

En 1978, vuelve a aumentar, sobre todo por el fuerte incranento -
en las adquisiciones de bienes de inversión. 

La composición actual de nuestras exportaciones comparada con la­

que predominaba en la década de los años sesentas (cuando el 76%­
de las ventas consistía en productos primarios) demuestra un im -
portante avance en la economía mexicana, caracterizada durante m.!:!_ 
cho tianpo como productora y exportadora de productos primarios. 

Los principales productos de exportación son, dentro del Sector -
Primario, aquellos derivados de las industrias extractivas (mine­
ría y petr6leo). Asimismo resaltan las ventas de café, algodón -

y camarón. En 1979, las exportaciones de café y petróleo crudo -
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representaban el 50', del total, y en 1981 más del 60º,. 

Dentro del Sector Secundario, las máquinas y a~aratos de a:c'Jna 

miento mecánico, eléctrico a electrónico y sus par·tes, las es':n;s: 
turas y piezas para vehfculos de transporte, los auto~óviles para 

el transporte de personas asf cano algunos productos qulmi:cs, -

son los bienes más representativos. ( Ver cuadro No. 14,. 

La mayor parte de nuestras importaciones consiste~ en bie~es :e­

producción (bienes de inversión, materias prima5 y auxiliares l. 

El análisis del cuadro ~o. 15 pone de manifiesto que la polf:i~a 

sustitutiva de importaciones ha provocado una éesviación e~ el -

tipo de bienes importados. La participación de les bienes e-:: -

consumo ha disminuido, lo oue ha ido generando una mayor :!~"~ca 

de bienes de producción, cada vez m8s sofisticados, con tec"a1a­

gfa mis elevada y, corno consecuencia, con precios más eleva~Js. 

Balanza de servicios.- Como se observa en el cuadro ~o. 16. la -

balanza de servicios de 1977 a 1980 ha sido deficitaria. 

Los principales servicios a través de los cuales México recite -

divisas del exterior son: las transacciones fronterizas, el tu -

rismo y los servicios de maquiladoras; pero por otro lado, los 

intereses por financiamiento al Sector Público, las transaccio -

nes fronterizas y el turismo, representan los rubros que signi -

fican una mayor salida de divisas dentro de nuestra balanza de -

servicios. 

De 1977 a 1981 las importaciones de servicios resultaron mayores 

a las exportaciones, lo que agravó el déficit en cuenta corrient2. 

Esto se debió a que el turismo al exterior y las importacio~es -

fronterizas crecieron más proporcionalmente que cualquier otro -

servicio . Además, hay que agregar las cuantiosas divisas que 

salen del país por concepto de pagos de intereses, regalías y 

dividendos. 



Así. la situación de creciente desequilibrio de la cuenta CQ 

rriente, no ha penuitido detener la Cdt-rer.1 del endeudamiento 

externo, cuya carya por servicio y reembolso absorve una pro­

porción creciente de los ingresos corrientes de divisas. 

Cuenta de capitales.- El país ha tenido que realizar crecien­

tes importaciones de capitales como medio de equilibrar nues­

tro desbalance con el exterior y para cubrir la insuficiencia 

en la captad ón de ahorro y generación de inversiones i nter -

nas. 

La incapacidad de nuestras exportaciones para financiar las -

importaciones ha llevado a una creciente de~anda de capitales, 

fundamentalmente a largo plazo. 

De esta forma, la Reserva del Banco de México, no obstante el 

creciente déficit en cuenta corriente, no ha mostrado grandes 

disminuciones ( e inclusive presenta awnentos durante un largo 

período) precisamente por la entrada de elevados montos de ca 

pital, que por otra parte han acentuado el endeudamiento ex -

terno de México, que como se mencionó en páginas anteriores.­

en la actualidad es de 80 000 millones de dólares. Adenás 

hoy en día, cerca del 50% de los capitales que nos son presti! 

dos se utilizan para cubrir el servicio de deuda. 

3.3.- CAIDA DEL PRECIO DEL PETROLEO 

La estrategia del desarrollo mexicano ha dependido en -

buena medida de las exportaciones de petr6leo;sólo en -
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1982 el 78% del valor total de las ventas al exterior, lo ocu 

paran los hidrocarburos (56), por lo tanto la caída del precio 

del petróleo repercute fuertemente en nuestra economía. Duran 

te los últimos nueve anos los precios del petróleo se mantuvi~ 

ron al alza, ulcanzando su precio rll<'íximo en el primer trimes -

tre de 1981, cuando el petróleo tipo Istmo se vendió a 38.50 y 

el Maya a 34.50 dólares por barril. Sin embargo a partir del-

tercer trimestre de 1981 se inicia la tendencia a la baja en -

el precio del crudo, debido a la sobreoferta que existe en el­

mercado mundial; y el 23 de enero de 1983 al fracasar la últi-

ma reunión de la OPEP. celebrada en Ginebra, se hizo inevita -

ble la caída del precio del petróleo, afectando a las economías 

de los países exportadores de este producto, como es el caso -

de México, que de acuerdo a un documento de la Asociación Na -

cional de Importadores y Exportadores de la República Mexicana 

(ANIERM), por cada dólar que baje el precio del petróleo, Méx! 

co dejará de recibir 500 millones de dólares al ano, situación 

que hará más difícil el pago de los intereses de la deuda (57). 

En las condiciones actuales en que la demanda de divisas es 

creciente y la oferta casi nula, dejar de recibir esos ingre -

sos agravaría la situación. 

(56).- Ver El Financiero, 18 de marzo de 1983, palabras pronun 
ciadas por el Director General de Política Energética-:­
de la SEMIP, oág. 18 

Cabe hacer notar que nuestra balanza comercial en 1982 
obtuvo un su~erávit de 6 584.5 millones de dólares, pe­
ro éste se debió a las exportaciones de petróleo. 

(57).- Ver EL FINANCIERO, 15 de marzo de 1983. "Mfixico Pierde 
500 millones al año por cada Dólar que Baje el Petróleo, 
pág. 7 
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Ante este panorama, México está obligado a .:poyar la diversifj_ 

cación en las exportaciones con mecanismos y polfticas eficace~ 

que faciliten al exportador la entrada al ccxnercio i nternacio-

na l. 

3.4- PROCESO DEVALUATORIO. 
---~-------~-·-

Desde la década de los años sesenta nuestra moneda estaba 

sobre valuada, debido a que en la realidad ya no respondía 

en condiciones nonnales al tipo de cambio de S 12.50; so-

bre todo en una época en la que la nayoría de las ~onedas-

del área de influencia del dólar habían sufrido devaluacio 

nes diversas, además de la ocurrida a1 propio dólar esta -

dounidense, que se depreció en 1971 y 1973. 

A rafz del fracaso de Estados Unidos en la guerra de Viet-

Nam, se genera la llamada gran deoresión de los años sesen 

tas, que se inicia en los Estados Unidos y se transmite al 

resto del mundo, sobre todo a los países subdesarrollados-

dependientes de la economía norteamericana; caracterizán -

dose dicha crisis por un proceso inflacionario desmedido,-

fruto de la propia crisis monetaria internacional que per-

siste desde la segunda guerra mundial. 

No obstante, en México se afinnaba que la economía mexica-

na no se afectaba con esa situación, ya que era muy sólida. 

Esta fantasfa se sostenía más que nada por razones polfti-

cas, debido a que al aceptar una devaluación sería motivo-

de diversos desajustes tanto en Ei orden económico, como -

en el social, así como desprestigio para la administración 
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en turno; así fué que la paridad del peso mexicano frente al dó 

lar se mantuvo fija artificialmente desde 1954 en que se produ­

jo la Gltima devaluación. 

En el ~mbito externo, el mantenimiento de esta situación resulta 

ba costoso debido sobre todo a que nuestros productos de export~ 

ción estaban perdiendo competitibidad por sus altos costos. 

Además con dicho tipo de cambio, se volvía atractivo al turismo­

nacional los viajes al extranjero, y se propiciaba la fayuca. 

Por lo anterior, a fines de agosto de 1976 se efectuó la sexta -

devaluación del peso pasando de 12.50 a 22.70 pesos por dólar 

después de dos años de fluctuaciones. 

Las implicaciones que trajo esa devaluación fueron que nuestra -

deuda externa, que ya en esos momentos era muy alta, se revaluara 

en el porcentaje de la depreciación de nuestro peso; por otra 

parte, nuestras importaciones se encarecieron, y si bien por un-

1 ado esta medida fué desalentadora de las compras externas de ar 

tfculos superfluos, desde el ángulo de las compras necesarias 

para nuestro proceso de desarrollo (maquinaria y equipo para la­

industria) se vieron acrecentadas, repercutiendo en los altos 

precios al consumidor final. 

El primer efecto de la depreciación de nuestra moneda se dejó 

sentir en la reactivación de la espiral inflacionaria, manifes~ 

da por una elevación de los precios que no se vió compensada con 

las alzas de salarios. 
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Para que la reserva del Banco de México no se agotara se recurrió 

de nuevo al endeudamiento externo, alcanLando nuestra deud~ gran-

des dimen~iones. 

Cuando el Presidente López Portillo llegó al poder, los eler.ientos 

para superar la crisis económica eran: "Los descubrimientos pe -

troleros" en momentos en que los precios del crudo eran altos y -

estaban en aumento, y la Alianza para la Producción propuesta al-

sector privado por él. Con el petróleo, el país pudo salir de la 

crisis original, pero participó en la generación de los desequi -

librios y la inflación {58). 

Al desaparecer los efectos de la devaluación de 1976, no se mantu 

vo una paridad realista, habiendo una sobrevaluación del peso con 

sus consecuencias para la fuga de capitales, las.importaciones y 

la inflación, o sea que la Alianza para la Producción no funcionó, 

y como lo señala Ortiz W." ..• lo único que pasó fué que se dejó­

manos libres a la burguesía para que fugaran los capitales y ago­

taran 1 a reserva del Banco de México". ( 59) 

Como se puede apreciar, el proceso devaluatorio del peso se debió 

a razones estructurales internas que no pudieron contener el 

"boom petrolero". 

Durante seis meses, el tipo de cambio pasó de 27 pesos por dólar 

a 70 (el controlado). y 50 pesos por dólar (el preferencial), h.!!_ 

hiendo un periodo de libre cambio, según el cual el precio del -

dólar lo fijan la oferta y la demanda. 

(58).- Green Rosario, op. Cit. pág. 102. 

(59).- Ortfz Wadgymar Arturo, Op. Cit. pág. 23 
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La situación del país era critica, el fuerte desequilibrio de 

nuestras cuentas con el exterior se convirtió en el talón de-

Aquiles de la economía me!ticana en esos moc1cntos, por lo que--

el remedio que encontró el gobierno de López Portillo fué e:-

de nacionalizar la Banca, y es asi, que en su sexto y Glti~o-

Infonne Presidencial en una parte de su discurso menciona: 

Tenemos que organizarnos para salvar nuestra es~ruc 

tura productiva y proporcionarle los recursos financieros pa-

ra seguir adelante, tenemos que detener la injusticia de~ Pr-Q 

ceso perverso fuga de capitales-devaluación-inflación que daña 

a todos, especialmente al trabajador, al empleo que lo ger.~ran. 

" • • . Es tas son nuestras pri orí dad es críticas, agrega. Para 

responder a ellas he expedido en consecuencia dos decretos: 

uno que nacionaliza los bancos privados del país y otro que e2_ 

tablece el control generalizado de cambios, no c011Jo una politi 

ca superviniente del más vale tarde que nunca, sino porque ha~ 

ta ahora se han dado las con-Oiciones criticas que lo requieren 

y justifican. Es ahora o nunca. Ya nos saquearon México no -

se ha acabado. No nos volverán a saquear ... " (60) 

Ante la situación prevaleciente en México', la actual administr~ 

ci6n ha venido tomando medidas que nos permitan superar la cri­

sis; entre estas medidas está la de apoyar las exportaciones. o 

(60).- Discurso del Presidente José López Portillo ante el Con­
greso, en su Sexto y último Informe de Gobienio. Revista 
de Comercio Exterior, BANCOMEX, Vol. 32, No. 9. México, 
Septiembre de 1982, pág. 939 
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mejor dicho, ~ los e~portadores para que generen oferta expo_i: 

table permanente, y diversificar tanto nuestros productos de­

exportación. como nuestros mercados, ya que existe una fuerte 

dependencia con Estados Unidos, cualquier medida proteccionista 

de ese pafs en su comercio, se traduce en ur.a baja notable en 

el valor y monto de nuestras exportaciones. Pa~a superar esa 

dependencia y la consiguiente vulnerabilidad y presiones de 

6rden económico se requiere comerciar con la mayor parte de -

los paises del orbe, entre los cuales está Canadá COIOO una·a1 

ternativa, ya que como se vió en el capitulo anterior, cuenta 

con la tecnologia que requieren los sectores estratégicós de­

nuestra economf a. 
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CAPITULO CUARTO 

4.1 GENERALIDADES. 

El establecimiento de relaciones entre Canadá y México ~or 

m6 parte de la polftica de expansión general de las repre­

sentaciones canadienses en América latina durante los años 

turbulentos de la Segunda Guerra Mundial. La acción se ba 

s6 rio solo en el deseo de desarrollar el comercio intera -

mericano sino también en la convicción de que un entendí 

miento más cercano entre vecinos continentales era necesa­

rio para la solución de problemas comunes durante la guerra. 

Para 1944, las relaciones diplomáticas entre ambos oaíses­

ya estaban establecidas, y en ese mismo año se interca~bi~ 

ron misiones diplomáticas, acreditándose como Embajador ce 

México ante ese pafs a Francisco del Río y Cañedo, y como­

representante de Canadá en México a W. F. A. Turgeon. 

En 1947 entr6 en vigor un convenio comercial que, desde 

ese entonces, ha regido los intercambios comerciales entre 

tt~xico y Canadá. Es en este convenio que ambas naciones -

acuerdan otorgarse recfprocamente el tratamiento de la na­

ción más favorecida. 

Durante la década siguiente, las relaciones entre los dos­

pafses fueron cordiales pero poco profun~as, y fué hasta -

1959 que entraron en una nueva fase con la visita oficial-
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a Canadá del entonces Presidente Adolfo López Mateos, misma que 

fué correspondida al año siguiente por el entonces Primer Mini­

tro canadiense John Diefenbaker. 

~n 1968 otro nuevo impulso se dió a las relaciones entre ambos­

países con la visita a México de !lna l·Hsi.:.ín de llin-istros Cana -

dienses, de la cual resultó la creación de un Con1ité Mixto Méxi 

ca - Canadá, de rango ministerial. Este Crnnité se destinó a cons 

tituirse en un foro d~ consultas periódicas relativas a un nü -

Clero cada vez mayor de asuntos políticos, económicos, comerciales 

:• c;;lturales de interés ;iara ambas naciones. 

La primera sesión del Canité de Ministros México - Canadá se lle 

~ó a cabo en Ottawa en octubre de 1971. Durante esta reunión se 

~erfilaron nuevas oportunidades para la colaboración entre ambos 

países. Después de haberse llevado a cabo esta primera reunión, 

~~s .-elaciones entre México y Canadá empezaron a adquirir un ca­

rácter más articulado; Canadá envió representantes de su ofici­

na de Turismo a México, así como representantes del Banco de Mon 

treal, del Banco de Nueva Escocia y del Toronto Dominion Bank. 

Asímismo se establecieron en nuestro país varias empresas cana -

dier.ses, algunas de éstas se asociaron con empresas locales. 

?or otra parte, el gobierno de Ontario abrió una oficina para el 

f0r.1ento del desarrollo y el comercio en la Ciudad de México, en-

1973. En los primeros meses de 1973 el entonces presidente Eche 

verria hizo una visita oficial a la capital canadiense para en -

trevistarse con el Primer Ministro Trudeau, en la que discutieron 

:ernas como las relaciones con Estados Unidos, la diversificación 
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económica y comercial. las inversiones extranjeras en México. la 

administración de recurso-;, la producción minera y de artfculos­

de primera necesidad, los convenios sobre productos internaciona 

les, etc. 

La segunda n~uni ón de 1 Conii té Mi nis teri a 1 México - Canadá tuvo -

lugar en la ciudad de México del 23 al 30 de enero de 1974. En 

esta reunión µarticiparon ernpresarios, ministros y <1ltos fundona 

ríos canadienses. En ténninos generales, los ternas a discusión­

fueron: el estrechamienLo de las relaciones comerciales, varias­

cuestiones de energía y fué entonces que Canadá propuso a México 

la venta de centrales nucleares de tipo CANDU a cambio de petró­

leo. 

En esas mismas fechas, y con motivo de la misma reunión, el en -

tonces Ministro de Industria y Comercio de Canadá, Alastair Gi-

1 lespie, encabezó la que se ha conocido como "la más grande mi -

sión de comercio de Canadá a México", fué de 48 miembros y repr~ 

sentó a los mis importantes sectores industriales y comerciales, 

al Ministerio de Industria y Comercio, a la Corporación para el­

~esarrol lo de las Exportaciones, y a representantes del mundo uni 

versitario y prensa. 

Se efectuaron reuniones a muy altos niveles en las que se trata­

ron asuntos sobre posible cooperación de Canadá en proyectos me­

xicanos, tales como: equipo para fabricación de acero, sistemas­

de control de aeródromos y tecnología de minas. Las zonas en las 

que se podrían realizar obras mancomunadas serían,de acuerdo a -

s~ opinión, en un desarrollo silvícola, en programas de electrifi 
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cación y en un mayor incremento de las industrias de ganado le-

chero. Para ese entonces México era considerado como el recep-

tor del volGmen más grande de financiamiento de importaciones -

que haya sido concedido a un sólo país del mundo por la Corpor~ 

ción Canadiense para el Desarrollo de las Exportaciones. Otra 

de las proposiciones más importantes de la Misión consistió en-

un programa de 200 millones de dólares para rehabilitar los Fe-

rrocarriles Nacionales de México; este programa comprendía una-

empresa mixta destinada a construir carros de ferrocarril en M~ 

xico. 

De lo anterior nada se llevó a cabo hasta el final. unas cosas-

se empezaron. y otras se quedaron sólo en buenos deseos e inten 

ciones. 

Fué también durante el periodo de gobierno del presidente Eche-

verría que la CONASUPO y la Comisión de la Leche de Canadá fir-

maron un contrato de compra-venta respectivamente de leche en -

polvo por un valor de 425 millones de pesos (37 000 tons.)(61). 

Otra compra importante que se efectuó fué de trigo canadiense -

por un valor de 100 millones de pesos (40 tons. mét.)(62). 

En enero de 1975, tuvo lugar la primera Reunión Interparlamenta 

ria México - Canadá, en el D.F •. La segunda de estas reuniones­

se efectuó en Ottawa en febrero de 1976. A lo largo de las me_!! 

cionadas reuniones se discutieron diversos aspectos canerciales, 

(61) .- G.A. Calkin "The develo¡:inent of Relations between Canada 
and Mexic'o". p.314. Ottawa, Canada, International PerspeE_ 
tives, Mayo/Junio 1973, revista bimestral 

(62).- Idern. 
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negociaciones en materia de transporte aéreo, cuestiones de dpsa 

rrollo industrial y regional, política de in~ersiones extranjeras 

en ambos pafses, negociaciones sobre derecho del mar, y las pe1~ 

pectivas de aceptaci6n internacional de la zona económica de las 

200 millas. 

En enero de 1976, el Primer Ministro ?ierre Elliot Trudeau real! 

zó una visita oficial a nuestro país. En esta visita se conside 

raron temas de interés para los dos gobiernos tales como la impQr 

tancia y diversificación en las operaciones financieras. y la cr~ 

ciente corriente turfstica entre las dos naciones. Se analizó la 

balanza comercial entre México y Canadá, y el gobierno canadiense 

estuvo en la mejor disposici6n de prestar ayuda financiera a Méxi 

co. 

Fué así, que en septiembre del mismo año, se concedieron dos pré~ 

tamos al gobierno mexicano. Por medio del Centro de Investigación 

para el Desarrollo Internacional, Canadá apoyó un proyecto agrícQ_ 

la mexicano con una subvención de 330 millones de dólares. El pr.Q_ 

yecto consistía en un programa trienal para aumentar la producción 

en todo el país; el objeto del mismo era la reducción del costo de 

la leche y de sus derivados. 

Los experimentos se realizaron en la estación de investigación de 

Torreón. 

En noviembre de 1977, en la capital canadiense, tuvo lugar una Re~ 

nión Ministerial Mexicano-Canadiense, presidida por los Ministros­

de Relaciones Exteriores de los dos países (Santiago Roel y M. 

Jamieson). 
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Durante la ronda de conversaciones se discutieron aspectos co -

inerciales y económicos de indudable interés para los dos goble_i:: 

nos, tales como la triangulación del comercio, y la posibilidad 

de que a cambio de petróleo y gas natural, MéYico recibiera fi­

nancia~iento para la prolongaci6n del Metro y para la construc­

ción de transporte urbano ferroviario. 

El Presidente José López Portillo visitó Canadá en mayo de 1980, 

durante esta visita, se notó mayor interés de ese país por in -

crementar sus relaciones comerciales con México, pues Canadá ti~ 

ne interés en vender a nuestro país cuatro reactores nucleares­

(CANDU), que le reportarían grandes beneficios ya que la venta­

de este equipo podría conducir a ventas posteriores de una serie 

de industrias conexas con el CANDU. 

Actualmente nuestras relaciones con Canadá han sido más dinámi­

cas, pues a raíz de la visita del Presidente López Portillo a -

Ottawa, se decidió constituir un Grupo de Cooiercio México - Cana 

dá , que se reuniera periodicamente para revisar las relaciones 

bilaterales entre ambos países, mismo que hasta la fecha ha fun 

cionado muy bien. 

4.2. MEXICO: BALANZA COMERCIAL CON CANADA 

Nuestra balanza comercial con Canadá ha sido tradicionalmen 

te deficitaria; fué hasta 1981 que logramos tener un supe -

rávit. pero esto se debió a las exportaciones de petróleo -

que representaron el 92% del total de las ventas mexicanas­

ª ese pais. (Véanse los cuadros 17 y 18). 
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Por su parte, el intercambio de alimentos entre Canadá y México 

del sector agrícola en 1980, registró un déficit oara nuestro -

país de más de 27 millones de dólares, debido fundamentalmente-

a las adquisiciones de trigo (18.2 millones) y semillas y frutos 

oleaginosos (12. 7 millones). Esta situación se dió no obstante 

los incrementos en las ventas mexicanas de algodón y café en 

grano. (63). 

Para 1981 la anterior situación mejoró, pero continuó siendo de 

ficitario el saldo para México (17 millones de dólares). 

El rubro de productos alimenticios de origen pecuario registró-

en 1980, un monto de 5.5 millones de dólares por concepto de i~ 

portaciones mexicanas del Canadá, lo que significó un decremento 

de 19% respecto a las de 1979, y estuvieron integradas totalme!!_ 

te por ganado vacuno con pedigree. En tanto, no se registró v~ 

lor alguno en las exportaciones mexicanas del citado renglón en 

1979 y 1980; en 1981 se registraron solamente 55 000 dólares, -

por lo que el saldo resultó desfavorable a México por 6.6, 5.5-

y 3.4 millones de dólares en 1979, 1980 y 1981 respectivamente. 

En cuanto a los alimentos, bebidas y tabaco de la industria ma-

nufacturera, se aprecia un sustancial incremento del déficit co 

mercial en contra de México, sobre todo en 1931;esto se debió -

particularmente al cuantioso aumento de las compras de leche en 

polvo, leche evaporada o condensada. En contraste, productos -

mexicanos de este sector como jugo de naranja, que había sido 

(63).- Datos obtenidos de la Subdirección General de Planeación, · 
Investigación y Desarrollo del I.M.C.E. 



uno de los principales prodüctos de exportación 3 Canadá, re­

gistraron decrementos (obsér,ense los cuadros Je;, 2C y 21). 

Como se muestra en el cuadro ~lo. 19, el renglón referente a tex 

tiles, artículos de vestir e industria del cuero, se tornas!:!_ 

peravitario para México durante los Qltimos tres a~os, no obs 

tante se nota un decremento significativo aiio con afio. Lo 

mismo sucede con la industria de la madera. 

En el rubro del papel, México registra un déficit en aumento, 

en virtud de que importamos grandes cantidades de este produ~ 

to de Canadá. 

En cambio, de 1980 a 1981, ha disminuido nuestro déficit en la 

industria petroquímica, en productos plásticos, productos de -

caucho y la siderurgia. 

Por otro lado, tenemos un déficit en aumento en la i!1dustria -

química, en la minerometalurgia y en los productos metálicos,­

maquinaria y equipo; no siendo así en la industria automotriz, 

ya que tenemos superávit. 

Si analizamos los principales productos importados por Canadá 

y la participación de productos mexicanos dentro de éstos, nos 

encontraremos que Canadá sólo se ha interesado en comprar1 e a 

México, además de petróleo crudo y derivados, café verde en 

grano, jugo de naranja concentrado, compuestos heterocíclicos, 

y partes y accesorios para vehfculos automotrices, en tanto que 

México le compra principalmente: papel, azúcares de remolacha­

y de caña en estado sólido. leches evaporada y en polvo, amian 
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to, locomotoras, rieles, cloruro de potasio, aluminio, semi -

llas, trigo y aparatos de fotocopiado. 

Como se observa, los productos que nos vende Canadá están m~s 

diversificados que los que nos compra. 

El Instituto Mexicano de Comercio Exterior ha llevado a 

cabo la identificación de una serie de productos que 

reúnen características de mayor competitividad, produc-

ción en volúmenes suficientes para generar oferta expo..!::_ 

table, relativo dinamismo de la exportación y tasas de-

crecimiento de la exportación sostenidas durante un pe-

ríodo significativo. 

Para el lo, se tomaron como punto de partida los estudios 

que en años recientes se han realizado para definir a -

quell os productos con mayores posibilidades de comercia 

lización en el extranjero. 

En particular, sirvió de base el real'izado por la Subs~ 

cretaría de Comercio Exterior preparado en el contexto-

de la elaboración del Plan Comercio. (64) 

Los criterios de selección de los productos identifica­

dos en ese estudio partieron de un análisis del universo 

de productos exportados por México, del cual derivó una 

primera selección con base en aquellos cuyo dinamismo en 

la exportación era mayor a la medida de la exportación -

total. 

(64).- Lista preliminar de productos elaborada en 1979 por la -
Subsecretaría de Comercio Exterior con base al método de­
la ventaja comparativa. 
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En una segunda etapa, se calcularon los índices de ventaja cor2 

parativa de México con respecto a Argentina, ~rasil, los países 

de la Comunidad Económica Europea, Estados Unidos, Japón, Vene-

zuela y Canadá, por haber sido considerados C0i>10 mercados de im 

portante interés. Para el total de producto<; exportados por-

México se compararon, posteriormente, los í,.dié:es de ventaja 

comparativa con los países antes mencionados er, los productos -

que resultaron de la primera selección. Mediante esta metodolo 

gfa, se obtuvo una lista depurada de 60 productos en los que Hé 

xico registraba una "ventaja comparativa revelada·•. 

Adicionalmente, teniendo en cuenta las actividades industriales 

prioritarias del Plan Nací ona l de De sarro 11 o I ndus tri al , se COI.!]_ 

plementó la lista para tener en cuenta aquellos productos prio­

ritarios del Plan que muestran tendencias més claras a increme.Q_ 

tar su exportación. Se identificaron inicialmente cuarenta y -

nueve productos, cuya importancia en la exportación desde 1976, 

registró un monto significativo dentro de la actividad industrial 

prioritaria a la que cada uno de ellos pertenece. Posterionnen 

te se incluyeron otros productos, que, de acuerdo a las priori­

dades y previsiones del Plan Nacional de Desarrollo Industrial. 

se consideran de importancia estratégica; tal es el caso de al­

gunos productos petroquímicos. de bienes de capital y de la in­

~ustria automotrfz. En dichos sectores ya existen o están por­

fijarse compromisos de inversión y producción, integración na -

cional y exportaci6n entre el sector productor y el gobierno 
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federal. (65) 

En cuanto a la lista de productos mexicanos susceptibles de ex­

portar a Canadá, adenás de los criterios ya exouestos en los P-ª. 

rrafos anteriores, se consideró asimismo el que hubieran parti­

cipado del mercado canadiense en un porcentaje cerca•: al 10~.­

y, a los productos con penetración aún escasa, con oosibilidades 

de aumentar sus ventas a aquel mercado. 

Los productos con posibilidades de iniciar o incrementar su ex­

portación a Canadá son los siguientes: 

F R A e e I o N 

e A r~ A D A 

91-55 

87-17-1 

91-99 

72-99 

397-39 

M E X I C O 

0701 a 15 

2007 a 01 

2007 a 23 

0705 a 05 

2002 a 02 

8410 a 01 

2003 a 01 

8518 

8521 a 04 

3301 a 01 

P R O D U C T O 

PEPWOS FRESCOS 

CUGO DE L IMOfl 

JUGJ DE Plii/l. 

GARBA:IZOS 

ESPARRAGOS PROCESADOS 

SIN VINAGRE 

BOMBAS CENTRIFUGAS 

FRESAS CONGELADAS 

CONDENSADORES ELECTR!COS 

TRANSISTORES Y ELEMENTOS 

SEMICONDUCTORES 

ACEITE ESENCIAL DE l!MON 

MEXICANO 



55-09 

46-49 

279-70 

402-57 

257-99 

448-68 

589-99 

0702 a 01, 02 

2006 a 01 

0406 a 01 

2007 a 03 

0801 a 01 

0303 B 05 

2501 a 01 

0802 a 01 

S/FRACC/ESPECIAL 

2827 a 01 

0802 a 04 

7901 a 02 

0904 a 02 

0801 a 05 

7318 a 02 

0603 a 99 

7335 a 01 

0802 a 02 

G •. . l 

l/EíU.:URJ,S V ~ EGUHGRE S 

CONGELADAS 

PIÑ/1 EN ALM!BAR O EN 

SU JUGO 

11! EL DE ABEJA 

JUGO CONCENTR1\DO DE P rnA 

FRESAS FRESCAS 

CAMARON CUANDO SE PRESE/l 

TA PELADO O DESVENADO 

PROCEDErnE DEL GOLFO DE 

VERACRUZ, SAL 1 f~A CRUZ, -

SANTA ROSALIA, B.C. 

SAL COMUN 

M.L\NGD EN ALM !BAR 

OXIDO AMARILLO DE PLOMO 

TORONJA 

ZINC AFlrlADO 

CHILE BELL 

AGUACATE 

TUBOS CON COSTURA 

ESC. 7318 a 03 

FLORES FRESCAS (CLAVEL) 

MUELLES DE HIERRO O ACERO 

MANDARINA 



401-99 

403-62 

173-99 

172-99 

245-50 

791-03 

791-53 

783-16 

472-12 

2813 a 01 

6101 a 03 

2838 a 03 

MG2 a 02 

2203 a 01 

7112 a 02 

2209 a 06 

5707 a 01 

5507 a 09 

6402 a 01 

6402 a 99 

6101 a 01 

6904 a 01 

8706 a 05 
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ACIDO FLUORHIDRICO 

ROPA EXTERIOR PARA ~u._:E 

RES, 1HfiAS Y PRIMEK.A I~ 

FANCIA. 

SULFATO DE SODIO 

CALZADO DE PIEL PA~A -

HOMBRE Y MUJER. 

CERVEZA 

JOYERIA 

PREPARADOS ALCOHOLICOS -

COMPUESTOS (EXTRACTOS -­

CONCENTRADOS) 

HILADOS DE HENEQUEN 

LOS DE:.IAS TEJIDOS AL :;J8D11 

(MEZCLILLA) 

BOTAS CON SUELAS DE CUERO 

NATURAL, ARTIFICIAL O RE­

GENERMO 

EL OEMAS CALZADO COti SUE­

LA DE CUERO NATURAL ARTI­

FICIAL O REGENERADO 

ROPA EXTERIOR PARA HO~.BRE 

Y NifiOS DE ALGODON 

AZULEJOS N.E.S. 

CAJAS DE VELOCIDAD 



472-33 

472-35 

473-62 

477-22 

477-24 

336-35 

740-12 

587-99 

588-49 

6904 a 01 

6904 a 02 

6904 a 01 

6904 a 02 

7010 a 01 

6910 a 02 

8524 a 01 

8524 a 01 

9601 a 01 

4420 a 01 

9403 a 01 

8406 a 01 

8406 a 03 

AZULEJOS CEJU..~1: COS 

MENORES DE 1 1/2" 

LADRILLOS 

AZULEJOS CER.MJ COS 

Mii YORf:S DE ~ ;. .12" 

LOSAS 

BOTELLAS DE ~IDRIO 

MUEBLES Y ACCESORIOS DE 

CERAM I CA PAF.,; í3AÑ0 

ELECTRODOS JE CARBO~ O 

DE GRAFITO PAR..'.\ HORNOS 

ELECTRODOS DE CARBON O 

DE GRAFITO PAR.A. HORNOS 

ESCOBAS 

MARCOS DE MADERA PARA­

CUADROS, ESPEJOS Y ANA 

LOGOS 

MUEBLES DE t.\ADERA 

PARTES SUELTAS Y REFAC 

CIONES PARA AUTOMOVILES 

EUROPEOS. 

MOTORES PARA AUTOMOVILES 

PARTES Y PIEZAS SUELTAS 

PARA MOTORES DE EXPLOSIDN 

O DE COMBUSTIOH HHERtlA­
DE EMBOLOS 
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581-49 8702 a 01 AUTOMOVILES PARA EL TRANS 

PORTE HASTA DE 10 PERSONr,s 

71-30 0809 a 01 MELON CANTALOUPS 

0303 a 03, 04 CAMA RON 

71-35 0809 a 01 MELONES FRESCOS 

2007 a 02 JUGO DE NAR.l\NJA 

71-48 0801 a 02 PIÑA FRESCA 

2002 a 04 PASTA Y JUGO DE TOMATE 

72-99 0809 a 99 OTRAS FRUTAS FRESCAS 

75-15 2007 a 04 JUGO DE TORONJA CONCEN-

TRADO 

75-58 2007 a 99 OTROS JUGOS CONCENTRADOS 

Y CONGELADOS 

91-25 0701 a 07 COLES DE BRUSELAS 

91-78 0904 a 02 CHILE PEPPERS 

91-90 0701 a 18 TOMATE 

219-50 1007 a 99 SORGO ESCOBERO 

279-30 2531 a 01 ESPATOFLUOR 

366-48 5102 a 01 HILOS DE PROLIPROPILENO 

369-03 5904 a 99 HILO DE EMBALAR 

413-63 2944 a 01 PENICILINA 

112-20 0901 a 02 CAFE EN GRANO TOSTADO 

244-10 5501 a 02 ALGODON EN RAMA 

(65).- l:M.C.E. "El Comercio Exterior y los Comités para la Prcxno -
c16n de las Exportaciones". México, D.F. 198D. 
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4.4.- EL COMERCIO TRIAN@LAR 

Uno de los problemas principales de la comercialización de 

productos mexicanos a Canadá, lo constituye la triangula -

ción comercial. Los registros estadísticos del comercio -

según la fuente canadiense difieren sensiblemente respecto 

a los mismos datos registrados en la fuente mexicana corr~s 

pondiente, aún por encima de las diferencias que pudieran­

estimarse lógicas por cuestiones de valoración (cif/fob). 

La discrepancia en los datos citados, obedece a la intenne 

diación de países que c~nercializan los productos, o bien-

su posición geográfica les permite servir de paso natural­

ª las exportaciones de mercancías, como es el caso de los-

Estados Uní dos. 

Como puede observarse en el cuadro No. 22, las exportacio­
nes mexicanas han sido sobrevaluadas en los registros ca~ 

dienses por más de 100 millones de dólares anuales; en ta_!! 

to que las importaciones han registrado valores también su 

periores por 54.3 millones en promedio anual, situación 

que conlleva a que haya diferencias en los saldos comercia 

les que México registra. 

Las razones más conocidas que explican la triangulación e.!!_ 

tre México y Canadá son: 

a) Los medios de transporte directo entre ambos países re­

sultan insuficientes. 

b) Altos costos de flete y manejo de mercancías. 



c) Mal servicio de correos tanto en México como en 

Canadá. 

d) Desconocimiento del mercado canadiense. 
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e) Reconocimiento o preferencias de las autoridades ca 

nadienses por los certificados de salubridad o de -

nonnas de calidad emitidos por las autoridades esta 

dounidenses sobre productos mexicanos. 

f) Ausencia de compradores directos entre demandantes­

canadienses y el vendedor mexicano. 

g) Desconocimiento del idioma del importador. El cana 

diense está acost1m1brado a llevar a cabo las tran -

sacciones comerciales en su idioma. 

h) Malas técnicas de empaque y embalaje del producto. 

Los productos que demuestran más la existencia de comercio tria~ 

gular son los agrícolas. entre los que se encuentran: el ~~ate. 

fresa congelada, camarón, melón, algodón. pepino, chile, café, -

piña, naranja, toronja y mandarina. Estos productos mexicanos -

son tradicionales, por lo que con su triangulación, nuestro país 

ha dejado de percibir ingresos de divisas por 1 a venta de éstos­

ª Canadá. La mayor parte de estos ingresos van a parar a manos­

de "brokers" estadounidenses, trayendo como consecuencia resulta 

dos negativos para nuestro país. 

El fenómeno de la práctica del comercio triangular no es exclusi_ 

vo para México y Canadá, sino que es uno de los graves problenas 

a los que se enfrenta el comercio internacional. 
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Uno de los caminos más importantes para reducir la tria11gu1a -

ción, es el estimular las coinverslones entre M~xiro y Canad~­

en el renglón de transportes, ya que nuestro país tiene gran -

des deficiencias en este sector, en tanto que Canadá cuenta con 

una gran experiencia y tecnología muy avanzada. 

El transporte de carga ha sido uno de los problemas más 91-aves 

en el comercio entre ambos países. Las largas distancias y la 

falta de una adecuada infraestructura elevan los costos de fle 

te y manejo. 

El tráfico comercial entre los dos países se concentra en el -

uso del transporte por carretera. La preferencia de los expo!_ 

tadores mexicanos por utilizar este medio de transporte se debe 

a que, por necesidad o costumbre, cotizan frontera mexicana, -

responsabilizando así al importador canadiense o al intermedia 

rio norteamericano a contratar los servicios que lleven la car 

ga a Canadá. En raras ocasiones, en la frontera canadiense -

con los Estados Unidos se llega a ver un camión mexicano con -

licencia canadiense; esto no es sólo por el acaparamiento de -

las empresas transportistas de los Estados Unidos. sino también 

por las restricciones que existen para transportar carga dentro 

de Canadá; en cambio, operan licencias de reciprocidad entre -

los Estados Unidos y Canadá, mediante las cuales los camiones­

estadounidenses pueden entrar libremente a Canadá llegando di­

rectamente y s1n dificultad al lugar de destino de la mercanda. 

Los altos costos de flete y manejo de mercancía se deben a que 

el exportador, como se dijo anterionnente, prefiere usar el trans 
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porte por carretera y al no contar la pequeña y la mediana err 

presas con camiones y trailers de su propiedad, tienen que al 

quilar el servicio, mismo que es muy costoso, sobre todo por­

el incremento de los precios de la gasolina en los últimos rr.e 

ses. 

En cuanto al manejo de la mercancía, aumenta su costo debido­

ª que generalmente no se usa el mismo vehículo hasta el desti 

no final, por lo que hay que descargar y volver a cargar la -

mercancía, variando así la tarifa, y por ende, aumentando el 

precio final de los productos. 

Lo anterior se resolvería en parte utilizando el ferrocarril­

que es uno de los medios de transporte menos costosos y que,­

en los últimos años ha tenido un adelanto muy importante, de­

bido a la implantación de fletes en contenedores (piggy-back) 

que reducen el costo involucrado en el transporte y que exige 

el uso de diversos medios de transporte en cooperación. 

El transporte marítimo no resulta muy costoso, dependiendo de 

la cercanía del lugar dr! producción de la mercanda a los pu~r 

tos por los que saldría el producto a su destino. México ha­

empleado este medio de transporte para exportar a Canadá pe -

tróleo crudo y derivados, espato flúor, sal,ácido sulfúrico~­

melazas, cordelería y otros. 

La única empresa me xi cana con servicio a Canadá es "Transpor­

tación Marítima Mexicana" con destino al puerto de St. John,­

New Brunswi ck. 

En transporte aéreo es muy costoso, sólo convendría utilizarlo 
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para transportar artículos perecederos, o bien mercancía que 

por su reducido volumen y necesidad de pronta entrega, requi~ 

ra del uso de este medio. 

Se debe mejorar el servicio de correos tanto en Canadá como -

en México, para hacer posible que la información sobre los ~r~ 

duetos requeridos llegue a tiempo a su destino. 

Asimismo, el exportador mexicano debe buscar los canales indi­

cados para conocer el mercado canadiense y, de esta manera, es 

tar en posibilidad de introducir su producto. 

Respecto al conocimiento o preferencias de las autoridades ca­

nadienses por los certifica dos de salubridad o de nonnas de ca 

lidad emitidas por las autoridades estadounidenses sobre prod~c 

tos mexicanos, de hecho, a la fecha existe un Memorándum de En­

tendimiento entre México y Canadá para hacer posible que la adua 

na canadiense reconozca los certificados de calidad de produc -

tos hortfcolas y frutícolas expedidos por México. 

Por otra parte, ya se han llevado a cabo negociaciones para la­

finna de un Convenio entre ambos países en este sentido, las cua 

les, aunque lentamente, han avanzado. 

Es importante que el exportador mexicano salga al exterior a 

promover sus productos, en este caso a Canadá. ya que gene.ral -

mente está acostumbrado a esperar que vengan a comprarle. 

Se debe prestar más atención al empaque y embalaje de la merca_!! 

cía, ya que tienen grandes deficiencias; los defectos más comu­

nes del embalaje son: peso excesivo por unidad; protección ina­

decuada; dificultad de manejo; carga y transporte. 
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4.5.- EL MERCADO COMUN DE AMERIC~ ~~L NORTE. 

El gobierno de los Estados Unidos ha tenido que enfrentar 

serios problemas estructurales de su economía, tales como 

un déficit comercial crecien'.:e, que ha afectado al cree~-

miento económico del país desde el inicio de los sesentas; 

una pérdida de la partici~ación estadounidense en los ~er 

cadas mundiales que aunada a las altas tasas internas de-

inflación, y a la reducción relativa de la productividad, 

condujeron a una pérdida de 1a competitividad internacio­
nal de ese país. 

En el ramo de las manufacturas, la participación de los -

Estados Unidos en las exportaciones ha ido disminuyendo,-

en tanto que sus principales conpetidores ( Japón, R.F.A. 

y Francia), han aumentado sus ex~ortaciones de ese sector. 

Las compras de manufacturas provenientes de los Estados -

Unidos han disminuido, principalmente en los países sub -

desarrollados y en el Japón. En lg71, el 21% de las im -

portaciones de los países subdesarrollados provenían de -

Estados Unidos; en cambio, en 1977, éstas representaron -

sólo 16%. Durante el mismo periódo, esta participación -

en el mercado japonés se redujo de 25 a 18%. (66) 

Por otro lado, desde 1960, Estados Unidos ha sido un impo.!: 

tador neto de petróleo y sus derivados; su déficit en este 

(66).- F. Urencio Claudia. "Ante 
mún de América del Norte". 
Bancomex, México. Volumen 
pág. 1175 

la Perspectiva de un Mercado Co 
Revista de comercio exterior,::-

31, No. 10, Octubre de 1981, 
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sector se incrementó acelerJdamente durante Jos años setentas, 

debido a su al to consumo y al aumento de 1 os precios en 197 3. 

El gobierno estadounidense ha tratado de atender los problemas 

anterionnente expuestos mediante diversas acciones, tales como 

Acuerdos Comerciales, generales o en ciertas áreas de interés. 

En la Ley de Acuerdos Comerciales de 1979, título XI, sección-

1104, se establece que: 

" .•. el presidente deberá estudiar la conveniencia de celebrar 

Acuerdos Comerciales con los países de la parte norte del he -

mis ferio occidental para promover el crecfolf en to econórni co de-

los Estados Unidos y de tales países, y la expansión de las 

oportunidades competitivas y de las condiciones de ccmpetencia 

entre tales países y los Estados Unidos, en el sector agrícola, 
en el energético, y en otros sectores agropecuarios". (67) 

En esta Ley se observa claramente el interés del gobierno es -

tadounidense en estrechar más, o mejor dicho, en dar prioridad 

a las relaciones con sus dos fronteras. 

La propuesta de los Estados Unidos para la constitución de un-

mercado común de América del Norte responde, como señala Juan-

Ma. Alponte: 

". . . a la expresión de fuertes poderes econémi cos que represeE_ 

tan intereses concretos que afinnan de_acuerdo con ellos, la -

complementariedad de las tres economías". (68) 

(67).- Toro Ma. Celia. "Comercio y Conflicto en las relaciones 
México Estados Unidos. El punto de vista estadounidense". 
Revista mensual de comercio exterior, Bancomex. México, -
Vol. 32, No. 5, mayo de 1982. 

(68).- Alponte Juan Maria. "Canadá: una prioridad mexicana". 
Diario Uno más Uno, México,D.F. 19 de enero de 1981. 
Editorial 
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Basta analizar las relaciones crnnerciales entre los dos paises 

fronterizos y Estados Unidos para destacar la gran importancia 

que tiene la integración de un Mercado Común ~iara los inter"°s;;s 

estadounidenses. 

Estados Unidos: Balanza Comercial con Canadá. 

millones de dólares E.U.A.) 

Año Exportaciones Importaciones Saldo 

1974 19 932 23 772 3 840 
1975 21 744 22 752 1 008 

1976 24 109 27 565 3 456 
1977 25 788 30 868 5 ~ 
1978 28 372 34 645 6 21-:. 

1979 33 096 39 021 5 925 
1980 35 395 42 001 6 605 

Fuente: Direction of Trade Statistics. Year Book 1981 F.M.I. 

Como se aprecia en el cuadro anterior, la balanza comercial de 

Estados Unidos con Canadá es deficitaria, pero no se debe olvl 

dar que el grado de integración de la economfa estadounidense-

es muy alto. 

El 80% de las inversiones directas en Canadá provienen de los· 
Estados Unidos (69), según datos del Departamento de Comercio· 

(69) .- Beauregard Denis. " Aqui appartient le Canadá". 
Editions Internationale Alain Stake Ltee, 1978 pág. 29 
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de los Estados Unidos, estas eran en 1979, de 41 mil 33 ~illQ 

nes de dólares estadounidenses (70), y se han dirigido preoo~ 

derantemente hacia las industrias ~anufacturera y petrolera. 

Las filiales estadounidenses en territorio can~diense han ob-

tenido provecho no solamEnte de un mercado protegido por las-

tarifas arancelarias, sino también. de los mercados ofr0cidos 

con tarifas preferenciales poi' los mieinbros del Cü;rrnonvH:alth. 

La dependencia tan marcada que respecto a los Estados Unidos-

sufre Canadá se pone de mani fi es to cornprobanJo que la mitad -

de las exportaciones industriales canadienses corresponden a-

las filial es de monopolios norteamericanos que operan en ese·· 

paf s. 

La integración de la economía de Canadá con la de los Estados 

Unidos se ha realizado a través de Convenios Bilaterales sobre 

Aranceles, y Convenios Sectoriales. 

Bajo el Acuerdo Bilate1·al negociado en 1979 entre Estados Uní 
dos y Canadá, el 80'.t de todas las exportaciones canadienses -

que se dirijan a los Estados Unidos están libres de impuestos, 

y un 15% adicional está con aranceles de un máximo de 5%. 

Asimismo, el 65% del total de mercancías estadounidenses entran 

a Canadá exentas del pago de una tarifa promedio del 8.51.(71) 

En lo referente a los Convenios Bilaterales Sectoriales, exis-

ten dos vigentes, el de automóviles, que ha integrado a la in-

(70).- U.S. Departrnent of Commerce, Curren Business. August 80, 
tomado del Uno mas Uno, 19 de enero de 1981. Idern. 

( 71) • - Meyer flerbert E. "Why a North American Conmon Market 
Won't Work Yet". Revista Fortune. September 10,1979. 
p:ig. 119 
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dustria automotriz canadiense t72), y el de producción de ar 

mamentos, que ha contribuido a integrar la industria de anna 

mentas de los dos países. (73). 

Por otra parte, existe una interdependencia energética muy -

importante entre Canadá y los Estados Unidos, basta mencionar 

unos ejemplos: las generadoras de electricidad de Ontario de 

penden del carbón de Pensylvania; en cambio, el noroeste es':~_ 

dounidense depende en gran parte del gas natural de Colo'llbia­

Británica, y los Estados del norte de los Estados Unidos re -

quieren del gas y petróleo de Alberta. (74). 

En el caso de México, su economía se encuentra también en un­

alto grado de dependencia respecto a la de los Estados Unidos, 

aunque menos subordinada que la Canadiense. 

Es ta dos Unidos 

Año Ex~ortaciones 

1974 4 855 

1975 5 141 

1976 4 990 

1977 4 821 

1978 6 680 

1979 9 847 

1980 15 145 

Balanza Comercial con México 
{millones de dólares E.U.A.) 

Importaciones 

3 610 

3 112 

3 655 

4 769 

6 195 

8 996 

12 774 

Saldo 

1 245 

2 029 

1 335 

52 

485 

851 

2 371 

Fuente: Direction of Trade Statistics. Year book 1981. F.M.I. 
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{72).- La industria auti;rr.utríz canadiense está en manos de comp~ 
~fas estadounidenses. 

(73). - Ceceíia Gámez José Luis. " Relaciones Económica;. ~·léxico 
Estados Unidos''. Instituto de Inve-::tic¡aciones Econór•1icas. 
U.N.A.M. ProblernJs del Desarrollo. Revi~ta Latinoamt>r·ic"­
na de Economía No. 40, pág. 22. 

(74).- Véase Beauregard Denis. P. cit.. pág. 30. 

Como se observa en el cuadro anterior, la balanztl de los Esta 

dos Unidos con México es superavitaria; más del 60~ de nuestras-

exportaciones se dirigen a ese mercado, y alrededor del 70'< de -

nuestras importaciones las real i z<lmos con ese país. 

El impacto económico y político estadounidense en México se de -

ja sentir más en el terreno de la'.; inversiones pri;¡adas, a tra -

vés de las transnacionales. La invers·ió:1 d·i rec..et nortear.ierica -

na en territorio mexicano en 1979, según dalos del Current 

Businnes fué de 24 271 millones de dólares (75). 

Lo más serio es el dominio estadounidense en sectores clave de 

la economía mexicana, como se puso de manifiesto, al publicar 

el Departamento de Comercio de los Estados Unidos en 1980, una -

lista de 66 empresas que de modo directo o indirecto controlan -

el sector agrícola mexicano a través de las transnacionales {76). 

Por otra parte, como se analizó en el capítulo 3, gran parte de­

nuestra deuda externa es con los Estados Unidos. A pesar de 

que la deuda pública se había tratado de disminuir diversifican­

do las fuentes de financiamiento, últimamente con la recesión -

(75).- Uno mas Uno, 19 de enero de 1981. Idem 

( 76). - Seara Vazquez Modesto. "Política Exterior de México hacia 
Estados Unidos: La lucha por la igualdad". Relaciones Mé­
xico-Estados Unidos, Una Visión lnterdisciplinaria U.N.A.M. 
19-1. pág. 271. 
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mundial y con la crisis económica por la que atraviesa el ;:iafs, 

ésta se ha incrementado enonnemcnte, situación que se presta a 

presiones que el gobierno norteamericano puede utilizar para 

forzar la voluntad del gob·ierno de México o para res¡:;0nder en-

represalia a políticas que no juzgan favorables (77'. 
e 

Asímisn10, debido al alto índice de desempleo y a la crisis agri_ 

cola, mi'les de mexicanos anualmente, cruzan de manera 'iii::9a1 la 

frontera en busca de oportunidades de trabajo. 

Una vez examinados los puntos anteriores, es interesc~te imagi­

narnos ¿ qué sería el Mercado Común de Arnéri ca del Norte?. 

Sería una gigantesca zona econórni ca, integrada por México, Es ta 

dos Unidos y Canadá, pafses que juntos reunirían 312 millones -

de habitantes. con P.N.B. de alrededor de 2.5 billo~es de dóla-

res, con 22% de la producción mundial de cereales y recursos 

energéticos, que la harían autosuficiente (78). 

Además, entre las oportunidades económicas que brindaría a sus-

miembros, estarían el acceso sin restricciones de manufacturas­

ª los tres mercados. El capital y teconología estadounidenses­

estarían a disposición tanto de México, c~~o de Canadá, y habría 

oportunidad de crear empleos para la población desocupada de am 

bos países (79). 

{77).- Ceceña Gámez José Luis. Op. cit. pág. 25 

(78).- Véase Revista Fortune. Septiembre 10 de 1979. pág. 119 

(79).- Vid. Seara Vazquez Modesto. op. cit. pág. 280. 
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A primera vista, lo anterior resultaría atractivo, pero la rea 

lidad es que con el establecimiento de un Mercac!o Cor.iiín de Amé 

rica del Norte, los principales ganadores serían las empresas­

manufactureras estadounidenses. Además como menciona José Luis 

Ceceña esta integración sería" ... un paso lógico en la tenden­

cia hacia la dependencia de Canadá y ele México respecto a los­

Estados Unidos, ya que ambos países han llegado a un alto gra­

do de subordinación de sus economías con relaci6n a la de la -

Uni6n Americana •:(so). 

Lo anterior se traduce en que México y Canadá se convertirían­

en grandes maquiladoras al servicio del poderoso país. 

Como señala Seara Vazquez, el único beneficio visible para nues 

tro país, sería la posibilidad de un flujo más alto de trabaja­

dores hacia la frontera norte del país. Sin embargo continua,-

a ninguno de los patrocinadores de la idea del Mercado Co -

mún Norteamericano se le ha ocurrido hablar de un traspaso del­

modelo de integración de Europa Occidental, con una libertad de 

circulación de los trabajadores, sino que lo sujetan a negocia­

ciones en las que Estados Unidos tendría el control del flujo -

para utilizarlo según su convenienciau(81). 

La ventaja para los canadienses seria, tanto la creación de más 

empleos, como el mejorar sus ingresos. 

Como se puede observar, las ventajas económicas son mínimas can 

paradas con las implicaciones políticas que conlleva tal inte -

(80). - Cecef'ia José tui s. Op. cit. pág. 21 

(81).- Seara Vazquéz Modesto. Op. cit. p~g. 280 
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gración. Además, el Mercado Común de América del Norte, jar.iás 

podrá ser una Confederación de economías iguales, en virtud de 

que las economías de México y de Canadá son más pequeñas en re 

lación a la de los Estados Unidos, por lo que la integración -

de los tres países significaría "la dependencia total respecto 

al poderoso" (82). 

En relación a lo anterior, en alguna ocasión un diplomático 

canadiense cuando habló de las relaciones de Canadá con los Es 

tados Unidos, las describió como "un ratón dunniendo junto a -

un elefante". Si México decidiera fo miar parte del Mercado Co 

mún de América del Norte se podría agregar a la descripción 

del canadiense, lo cual sería: dos ratones que dunnieran con -

el elefante (83). 

Por supuesto, las posiciones de México y Canadá sobre esta 

" propuesta infonnal", de constituir un Mercado Común, fueron 

semejantes; ambos gobiernos convinieron en que tal enfoque no 

estaba de acuerdo a sus intereses. 

En cuanto a México, el entonces presidente José López Porti -

llo, reiteró su opinión de que tales propuestas eran incompa-

tibles con los objetivos de desarrollo social y económico de-

México. 

En el caso de Canadá, Trudeau expresó que los intereses de su 

país" .•. serían mejor servidos por el fortalecimiento sostenido 

de las relaciones bilaterales con Mexico y los Estados Unidos, 

(82).- Ibidem. pág. 281 

(83) .- .Vid. U.S. News & World Report. No. 9. marzo 1981 
11 Our Troubled Neibors". 
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ya que era improbable que estas fuesen mejoradas por los mecani! 

mos de una cooperación económica trilateral ... "(84). 

A pesar de lo anterior, los Estados Unidos seguirán presionando-

de una u otra forma a México y a Canadá para que integren el Me_i::_ 

cado Común de América del Norte o bien, en el caso de México, su 

ingreso al GATT, situación que en estos momentos provocaría el -

estrangulamiento de nuestra economía. 

(84).- Presidencia de la República, Memoria de la gira por Francia, 
R.F.A., Suecia y Canadá. Mayo de 1980 
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4.6. MARCO INSTJJUCIONAL DE LAS~~i~ACl_Q_li~S ENTRE M~YICO Y CANADA. 

Las relaciones comerciales entre México y Canadá están re -

gidas a nivel jurídico por un Convenio Comercial que se flr 

mó en junio de 1946, y que a la fecha se encue~tra vigente­

(ver anexo 1). 

Este convenio tiene como fin el facilitar:; desarrollar las 

relaciones comerciales existentes entre los dos paises; por 

lo tanto "convienen en conceder recfprocramente el trata 

miento incondicional e ilimitado de Nación ~ás Favorecida en 

todo lo que atañe a derechos aduanales y a todos los dere -

chos accesorios sobre la importación y exportación que sigue 

en sus respectivas jurisdicciones y todo lo concerniente a­

las reglamentos y formalidades relacionadas con la impor'ta­

ción o exportación respecto de todas las leyes y reglamen -

tos que afectan la importación de derechos, la venta, la 

distribución o el uso dentro del país de los productos im -

portados". 

Se establece así, tratamientos especiales a los productos -

comercializados entre los dos paises, asegurándose que cual 

quier privilegio otorgado a una tercera nación extranjera -

por alguno de los firmantes será concedida inmediatamente y 

sin compensación al otro, exceptúandose las ventajas conce­

didas o que pudieran ser concedidas en lo futuro por uno u 

otro país limítrofe para facilitar el tráfico fronterizo C.Q 

mo las que resulten de una unión aduanera de lo cual uno u 
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otro pudiera llegar a fonnar parte. 

Se establece también, entre otros puntos, un sistema de 

consultas para analizar cualquier medida que pudiese con 

siderarse tendiente a nulificar o menoscabar alguno de -

los objetivos del Convenio, 

El aprovechamiento del Convenio que nuestro pafs ha hecho 

se amplfa adn mis con las posibilidades de acción basadas 

en los beneficios que otorga el Sistema Generalizado De -

Preferencias canadiense. 

Existe un Comité Ministerial México-Canadl, que se creó -

en 1980, y que estl integrado por altos funcionarios de -

los dos gobiernos. 

Durante la II Reunión Ministerial del Comité, en 1981, se 

crearon tres Comités Bilaterales de Acción, los cuales se 

concentran en sectores especfficos como son: comercio, in 

dustria y energía; así como el de agricultura. Gracias a 

esto, se han resuelto problemas del intercambio tales co­

mo el Memorlndum de Entendimiento entre ambos pafses para 

hacer posible que la Aduana Canadiense reconozca los cer­

tificados de calidad de productos hortfcolas y frutícolas 

expedidos por México. 

4.7 OTROS CONV.ENIOS MEXICO-CANADA. 

Convenio sobre Transportes Aéreos. Firmado en México, D.F. 

el 21 de diciembre de 1961. Modificado por canje de notas, 
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fechadas en México, D.F. el 24 de marzo de 1971. 

Convenio Cultural. Fin:iado en México, D.F. el 25 de ene 

ro de 1976. 

Acuerdo Para Evitar la Doble Imposición Sobre los Ingr§_ 

sos Obtenidos de las Operaciones de Barcos y Aviones en 

Tráfico Internacional. Celebrado por canje de notas 

fechadas en México, D.F. el 29 de enero de 1974. 

Acuerdo Sobre Cooperación en el Campo de las Funciones­

Consulares. Celebrado por canje de notas, fechadas en­

Ottawa. Canadá, el 2 de abril de 1973. 

Memorándum de Entendimiento de Trabajadores Agrícolas -

Migratorios Mexicanos. Firniado en Ottawa, Canadá el 17 

de junio de 1974. 

Convenio Postal entre la Dirección General de Correos -

de los Estados Unidos Mexicanos y el Departamento de Co 

rreos del Dominio del Canadá. Finnado en México, O.F.­

el 9 de diciembre de 1904. 

Convención para el Cambio de Giros Postales entre la D.:!. 

rección General de Correos de México y el Oepartamento­

de Correos del Dominio del Canadá. Finnada en México,­

D.F. el 15 de mayo de 1906 y en Ottawa, Canadá, el 28 -

de mayo de 1906. 



Convención entre la Dirección General de CorrPos º" lc·s 

Estados Unidos Mexicanos y el Departamento de Correos del 

Dominio del Canndá, para cambio de bultos postales ce'T~­

dos. Firmada en México, D.F. el 4 de mayo de 1909. 

Acuerdo para Pennitir a las Estaciones de Radioaficionado~ 

del Canadá y de México. intercambiar mensaje:; u otras cQ_ 

municaciones provenientes de terceros o dirigidas a ellos. 

Celebrado por canje de notas fechadas en México, D.F. el 

30 de julio de 1962. 

Acuerdo Relativo al Programa de Intercillnbio de Especiali~ 

tas y Jóvenes Técnicos, hecho en Ottawa. Canadá, el 27 de 

mayo de 1980. 

Convenio de Cooperación Industrial y Energética. Finnado 

en Dttawa, Canadá, el 27 de mayo de 1980. 



e o N e L u s I o N E s y R E e o M E N D A e I o N E s 
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e o N e L u s I o N E s 

Incrementar el comercio exterior y multiplicar. t.:into los 

mercados extranjeros para nuestros productos., como los pa_í_ 

ses de origen de nuestras importaciones. ~º" de hecho una­

de las prioridades de la polftica actual r;;.;xic:.:n,:L 

No obstante los desniveles de desarrc1lo. Ci\n<H1,'i con respe~­

to a México, representa una alternativa para diversificar, 

siendo además uno de los mercados más consistentes del mun 

do, ya que cuenta con un alto ingreso percápita (en 1932 -

éste fué de 14,434 dólares). 

En la actualidad, el gobierno canadiense está también inte 

resada en diversificar sus mercados, ya que el 701 de sus­

transacciones comerciales las lleva a cabo con los Estados 

Unidos. 

El intercambio comercial entre México y Canadá histórica -

mente ha sido muy reducido, siendo siempre deficitario pa­

ra nuestro pafs. 

A partir de 1980, al convertirse México en un importante -

proveedor de petróleo, se amplificó el intercambio entre -

ambos países; y por primera vez, en 1981, nuestro país ob­

tuvo un superávit de 220.3 millones de dólares en la balan 

za comercial con Canadá, que lamentablemente se debió a la 

venta de petróleo mexicano a ese País. 

Los productos que exportamos a Canadá están menos diversi-.. 
ficados que los que ese país nos vende._ 

Canadá es un pafs que posee grandes recursos naturales. a­

demás de una moderna industria, por lo tanto, lo único que 
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estaría interesado r:n comprarnos seria ciertas materias pr_t 

mas y algunos productos (maquila), con escaso valor agrega­

do. 

E's un hecho de que las compras de algunos de los productos­

que exportamos a ese mercado han bajado, CCl<'10 es e 1 ca so de 

los hilados de henequén, piezas para el acondicionamiento -
del aire, jugo de naranja y tubos con costura. 

En mi opinión, gran parte del problema se debe a la faita 

de oferta exportable con las características y los costos -

requeridos por el mercado canadiense y no tanto, a las ba -

rreras arancelarias o no arancelarias, ni a la mala volun 

tad de las autoridades canadienses. 

El cCXTiercio triangular ha representado un obstáculo para 

el incremento de las ventas de productos mexicanos a Canadá, 

sobre todo en el caso de productos hortícolas y frutícolas. 

Otro obstáculo de peso que ha impedido un mayor comercio en 

tre México y Canadá, es el transporte. 

El tráfico comercial entre ambos países se concentra en el­

uso del transporte por carretera. Los otros medios de trans 

porte son poco utilizados por el exportador mexicano. 

Politicamente. tanto México como Canadá tienen una situa 

ción común, su principal socio comercial es Estados Unidos. 

La influencia de los Estados Unidos en ambos países ha reb~ 

sado el ámbito comercial para alternarse en otros campos, -
como son: financiamiento, turismo, inversión extranjera, -

cultura y patrones de consumo. 

la propuesta informal de los Estados Unidos para integrar -

un "Mercado Común de América del Nort~". nos da idea de lo­

importante que son para los intereses estadounidenses, sus-
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dos raíses fronterizo~. 

Tanto Canadá como México no aceptarían forrr.ar ::iarte tie un 

Mercado Común de América del Norte con Estados Uni':fos. 

Si Canadá y México aceptaran integrar el mencionado "Mer­

cado Común", pasarían a ser dos estrellas r.1ás oara la ban 

dera de los Estados Unidos. 

Es conveniente para México que continúe negociando bila -

terarlmente, tanto con Canadá, como con Estados Unidos. 

A la fecha sólo existe un Convenio Comercial vigente en -

tre nuestro país y Canadá, fim1ado en 19117; en este se 

conceden recfproc~nente el tratamiento incondicional e 

ilimitado de la Nación Más Favorecida. 

Son muchas las ventajas que nuestro país puede obtener de 

sus relaciones con Canadá, ya que ese país cuenta con la­

tecnologia que requieren 1os sectores estraté~icos de la­

economía mexicana. 

A la fecha Canadá ha sido un mercado desaprovechado por -

México debido a su desconocimiento por parte de la comuni 

dad exportadora. 

R E c o M E N o A e 1 o N E s 

Los productos mexicanos, tanto tradicionales como los que tie­

nen posibilidades de entrar al mercado canadiense, requieren -

de la eliminación de intermediarios. Para llevar a cabo tal -

objetivo, es necesario que el productor mexicano tenga un ade-

cuado conocimiento de 1 mercado y de los cana 1 es de comercial f­
zaci ón, para poder penetrar en forma directa a las grandes ca-
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denas de tiendas, asegurar abastecimientos regulares y entre­

gar sus productos en las fechas requeridas. 

El exportador mexicano, debe tomar conciencia en el sentido -

de mejorar la calidad de sus productos, y no sólo pensar en que 

estos sean competitivos debido a las devaluaciones que ha su -

frido nuestra moneda. 

El concurrir y participar en las exposiciones y ferias intern~ 

cionales es positivo, ya que a estos eventos asisten los prin-

cipales importadores, por lo que es una manera eficaz de prcxnS!_ 

ver los productos de exportación. 

El gobierno mexicano, debe acelerar las negociaciones para la­

fi nna del Convenio con Canadá sobre la certificación de grado­

de productos agricolas procedentes de México. 

Canadá cuenta con tecnologia avanzada en las ramas industria -

les a las que México ha asignado un carácter prioritario (pro­

ducción de bienes de consumo básico, de bienes de capital y de 

productos de exportación), por lo que se podría pensar en coin 

vertir en cualquiera de esas ramas con los canadienses. 
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CUADRO No. 1 

CANADA: PRODUCTO NACIONAL BRUTO 

(millones de dólares E.U.A.) ,_ ____________________________________________ _ 
TOTAL 

A PRECIOS 
CORRIENTES 

A PRECIOS 
CONSTANTES 

( 1971) 

% VARIACION 
A PRECIOS 
CONSTANTES 

' Pronóstico 

1979 

261.961 

. 130,115 

3.0 

1980 1981 1982 1 

289,859 328,501 359,400 

130, 160 134,070 134,100 

.03 3.0 .2 

Fuentes: Statistics of Canada; tomado del Quarterly Economic Rev1ew of Canada 
1981 
International Finantial Statistics. F.M.I. Enero de 1982 

.91 



Fuente: The Europa Year Book 1982. A World Suevey. Vol. 11 



ClJAlllH> No. :J 

CANADA : lNGRESO PER CAPITA 

OLS. l..~·~_.) ____ .--------. -- --------------- ··- -··--.. . . . . .. '_ ............. ---· .. .. .. . 

TOTAL 1978 l IJ/') 1980 1981 1982 * 

/\ l'RLCIOS 
COIHl 1 ENH S <J ,llllH 11 , lO!i 12,174 13,574 14,434 

A PRE.eros 
CONSTANTES 

(1971) 
5,398 5,516 5,467 5,540 5,385 

X VARIACION 
A PRECIOS 2.7 2.2 - 0.9 1.3 2.7 
CONSTANTES 

·------------ __ .. ___ --------
* Pronóstico. 

Fuentes: Statistics of Canada, tomado del Quarterly Economic Review of Canada, 1981. 
Internationa1 Finantial Statistics, enero 1982, F.M.I 
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Superlivi t t) CUADRO No. 4 Deficit -) 
Estimaciones *) 

CANADA: BALANZA DE PAGOS n.d. (no disponible) 

(Millones dls. E.U.A.) 
~------

CUENTA CORRIENTE: 1979 1980 1981 

EXPORTACIONES (Fob) * 57 ,396 * 66,954 72,000 

IMPORTACIONES (Fob) * 53,449 59,903 67,000 

UALANZA COMERCIAL + 3,947 + 7,051 + 5,000 

SERVICIOS Y TRANSF-ª. 
RENClAS DE PAGOS 8,110 8,676 11,000 
(NETO) * 

BALANZA EN CUENTA 
CORRIENTE 4,163 1,625 6,000 

CUENTA DE CAPITALES: 

CAPITAL A LARGO PLAZO * + 1,106 + 637 n.d. 
CAPITAL A CORTO PLAZO * + 5,065 + 1,439 n.d. 
BALANZA DE CAPITALES + 6,171 + 2,076 n.d. 

ERRORES Y OMISIONES * 1,923 1,729 n.d. 
* + 85 1,278 n.d. 

Fuente: International Finantial Statistics, tomado de Canada: An Econornic Report. National 
Westminster Bank. feb. 1982 
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CUADRO No. 5 

CANADA: BALANZll COMERCIAL 

(Millones dls. E.U.A.) 

MO IMPORTACIONES EXPORTACIONES SALDO 

1975 35,157 34,074 1,083 

1976 39,179 40,598 + 1,419 

1977 40,997 43,554 + 2,557 

1978 45,037 48,429 + 3,392 

1979 55,307 58,298 + 2,991 

1980 60,892 67,557 + 6,665 

1981 67,762 72,627 + 4,865 

Fuente: Direction of Trade. I.M.F., Vearbook 1982 
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CUADRO No. 6 

CANAIJ/\: COMERCIO EXTERIOR 

(Mi 11 ones de dls. C.) ··--·- ····-··. -- ······--···- .. ---· -·· .. ·----·---·----·------·--------'------------. 

PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS: 1980 1981 VARIACION % 
VEHICULOS DE MOTOR, Y SUS PARTES 11,131 13,526 21.5 
ACEITES CRUDOS DE PETROLEO Y GAS NAT. 6,883 6,875 0.1 
CEREALES 4,426 4,859 9.8 
PAPE.L PERIODICO 3,682 4,326 17.5 
MADERA 3,263 2,913 10.7 
PULPA DE MADERA 3,870 3,820 1.3 
MINERAL DE HIERRO 1,241 1,465 18.0 
PRODUCTOS DE ALUMINIO 1,651 1,586 4 
PRODUCTOS DE COBRE Y NIQUEL 2,619 2,216 15.4 

PRINCIPALES PRODUCTOS IMPORTADOS: 

VEHICULOS DE MOTOR, Y SUS PARTES 14,049 16,537 17.7 
DEMAS EQUIPO DE TRANSPORTE 2,324 2,484 6.9 
MAQUINAS HERRAMIENTAS 15,458 17,786 15.1 
ALIMENTOS 4,165 4,518 8.5 
PRODUCTOS DE CONSUMO DURADERO 3,657 4,201 14.9 
NO-DURADERO Y SEMIOURADERO 3,398 3,794 11. 7 
PRODUCTOS DERIVADOS DEL PETROLEO 7,554 8,601 13.9 
MATERIAL INDUSTRIAL 15,542 17,026 9.5 



CUADRO No. 7 

CAN/ID/\: l'RINCll'/\1.1~ SOClllS COMrllCll\LES 

EXPORTACIONES: 

ESTADOS UNIDOS 
REINO UNIDO 
OEMAS PAISES DE LA 
COMUNIDAD ECONOMICA 
EUROPEA 

JAPON 
LATINOAMERICA 
RESTO DEL MUNDO 

!MPORT/\CIONES: 

ESTADOS UNIDOS 
REINO UNIDO 
DEMAS PAISES MIEMBROS DE 
LA COMUNIDAD ECONOMICA 
EUROPEA 

JA PON 
LATINOAMERICA 
RESTO DEL MUNDO 

1979 

67.8 
4.0 

7. 1 

6.2 
4.5 

10.4 

72.4 
3.1 

5.8 

3.4 
4.6 

10.7 

Z del valor total 
··---· - ----·---··-·--·-----

1980 1981 

63.3 66.3 

4.3 4.0 

8.3 6.6 

5.8 5.4 

5.2 5.1 

13.1 12.6 

70.1 68.8 

2.8 2.8 

5.2 5.2 

4.0 5.1 

5.9 6.4 
12.0 11. 7 

Fuente: Bank of Canada Review, tomado del Quarterly Review of Canada 1982 E.r.u. 
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CUADRO No. B 

PARTIClPAClON DC LOS PAISES l:N lJES/iRROLLO EN LOS PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS POR CANADA 1979-1980 

CLASE u~- .. -·-PJ'UTIJuC'fO ___ -rcfertofiT-- í correspondiente rincipales provee % de part e 
exportado a paises en desa- dores ( ~aí ses en-· - pación 
1979 1980 rro11o des a rro.l o) 

1979 1980 1979 1980 ·--- ·-. ---·-···· ·-· ·-- ----·-·· --- - ______ ,.._ ----·---
an;malns 
vivo~ 

01.64 Ganado con pes o. l 0.1 0.2 0.1 México 0.2 28.5 
lllrl.YOr de /OOlb St. Pierre-Migue 

16m 71.4 
·----·- ---·------- ------- ----- -------

I I alimen - China Popular 52.0 43.0 
tos, Fo- Orasi1 11.06 27 .o 

06l.ti4 rra,ics ,- Trigo Rojo í> .6 4.0 45.8 43.0 I rak 8.7 9.1 
bebidas- Primavera Cuba 7.? 7.0 
y tabaco Bangladesh 6.9 2.4 

Líbano 2.7 2.0 

Trigo Durum, 
061.65 excepto se- 0.4 0.7 32.2 41. 7 Argelia 77 .4 91.6 

milla Libia 3.1 
Cuba 3.4 3.0 
Brasil 2.2 
Venezuela 1.1 0.01 
Guatemala .004 
Tunez 17.0 
Oangladesh 0.8 

----- -------- ------
061.19 Cebada 0.8 0.5 21.1 17.0 Israel 36.0 44.0· 

Colombia 6.6 16.5. 
Cuba 12.0 
Argelia 10.6 11.0: 
Siria 8.1. 
tfiY.'Ú 1pre 9.6 5.o· 
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% del total 1 % de ~~rt ic.i_ 
! 

CLASE GRUPO PRODUCTO % correspondiente Principales Pro·1ee-

1 
exportado a paises en dcsa-

rrollo do;-cs ! pac ion. 
l <J7<¡ I G80 )q7Q _ _J_ a.'ln (Paises en cicsurrol íof?9 1988 

- ----·------ 1 

173.41 México 20. 7 l 1 l.lhiskey 0.4 o.4 o.4 o.s Islas Vírgenes ! 8.4 17.2 
Bahamas 1 

6.7 14.0 173.49 i 1 

Bermudas ! 8.3 :J. 6 
! Puerto Rico 7.6 

Taiwan 

1 

8.3 7.5 ¡ 
¡ 

Islas Lecw-1./i nd 16. 7 1 

Panamá a.3 i 
------i 

Cuba 51. 3 119.s ! 
1 Sras i 1 39.3 ' 

Irán 3.li ¡ 
Marruecos 

1 
26.0 3. l ! 

061.69 Trlgo, exce.E. Etiopía 3.0 i 
to semilla. yemen del Sur 1 1. 1 . 

' i Bangladesh 
1 

10.0 

1 
Pakistan 7.7 
China Popular 3.0 
Indonesia 1.3 ! • • 

' 
264.31 111 Ha te-

; 
l 

rías prl- Gas natural 4.5 5.2 -- ------- -- --mas no co 
mestibles 

264. 10 Petróleo 3.7 4.0 -- -- ----- -- --crudo 

' Sud corea 5Z.O 50.0 ' Brasil 23.7 26.3 
1 India 12.5 9.1 

Chile 2.8 6.1 1 
261.69 Carbón 1. l 1. 1 14.SB 17.3 1 Taiwan 3.1 l1.0 1 

Ar.qen t i na .. 2 1 ! 
! ; •· '11éxico ··-·4-:-3-----"-"-'-. 

251 .12 Aglomerados de 1.3 1. o -- o. 1 St.Pierre-Higuelón -- 100.0 
hierro 

-

Argelia 19.0 33.0 

1 

Bang1adesh ó.O • 2!f.O 
CÓrea de 1 Sur 13.S 1s.o 

212.40 Semi 1.1 a d~ 1.0 0.5 12.1 8 .• 07 Harruecos fO.li 11 )¡ 

Colza. iridí a 8~7 10·.' 
Brasil 112.0 
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·--- -T(. del total i corrcspondlentc Prlnclpale~ provee- '.i:: de partlcl 
CLASE GRUPO PRODUCTO exportado a paises en desa- dares poción 

1979 1980 rrol lo (Paises en desarroll ) 
1979 1980 1979 1980 

!México 19,0 16.2 
lndla 14.s 13.2 
Malasia 8.2 10.4 
Nigeria S.6 7.4 271. 20 Fibras de 0.7 0.6 32.2 32.4 Colombia 6.3 271.30 asbesto Taiwan 5,7 
Tal land la 4.o 
Egipto 2.7 

1 
Tunez l 1. 2 
China Popular 8.9 8,4 279,77 SULFURO CRUDO 0.3 0.7 64.o 66.6 Taiwan 8.4 

o refinado Marruecos 8.1 
Corea del Sur 
India 

21.0 
12.4 10.4 
19.2 ].O 331.06 Maderas de 6. 1 4.6 1. 7 5.6 6.2 331.59 Con·s t rucc 1 ón Marruecos 4 .1 

Kuwait 18.4 
Trinidad-Tobago 6.6 
Argent! na 3.0 

na opular 2 .o 
Corea del Sur 23.8 20.3 
México 3.6 6.7 
Sudáfrica 7,7 6.5 340.19 Pulpa de 4.6 s.o 5,3 6.3 Tal landia 6.o 340.35 madera Taiwan 5.4 
India 8.4 
Venezuela 6.8 
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' 
% del total % correspondiente Principales provee- :t. de particl-¡ CLASE GRUPO PRODUCTO exportado a paises en desa- dores paci6n 

1 
rrol lo 

(P;:ifses en des;:irrol lo 1979 1980 1979 1980 1979 1980 ¡-
Tri n 1 dad-Tobago 33.2 75.0 
Repúbl lea Dominicana 10. l 
Bahamas 4.5 6.0 455,50 Plata 0.5 1.0 0.3 0.1 Corea del Sur 19.0 s. 1 
Ecuador 5.0 
Jamaica 46.0 1.0 
Costa Rica 2.7 
Barbados 2.6 

Taiwan 64.8 
Panamá 14.3 
Corea del Sur 8. t 
Argentina 1.0 4.3 406.99 Hidrocarburos· 0.7 0.8 4.2 ·2.7 Venezuela l .o 3.5 sus derivados Nueva Zelandla 1 .2 
Puerto Rico 93,5 
1 rak 1.0 
India 1.0 
Hong Kong l.O 

Corea del Sur ,7 
Argentina 98.S 29.0 

Elementos ra· México o.6 405,35 
dloactlvos 0.9 0.7 15.8 19.0 Bras 11 0.3 0.4 e-

China Popular 0.3 Isotopos 
lndl a o. l 0.2 
Sudlifrlco 0.5 
Malasia o. t 

Indonesia 10.8 40.9 
S 1 ngapur 33.1 
Bras 11 10.05 432.49 Aceite· eombu• 0.8 o.a 31. 7 J0.3 Zntre 5.3 tibie paro ei Mndagnscnr s.oa 

tufas y calde /\rgent!na 1¡3 .4 
ras, l lgero.-. LI ber la 18.0 
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1 % correspondiente 
1 

P r i ne i pa 1 es Provee- !'. de partici 1 '.l; del to ta 1 
CU\SE GRUPO exportado a p;:i i ses en dcs,1- j dar es pZlción -PRODUCTO 

rrol lo j (Países en Jcs,1rrol lo} 1979 1980 1979 1980 1979 1980 

Brasil 14 .6 16.7 
Venezuela 12. 6 14.o 
1 nd i<J 15.6 12.4 351 .09 Papel s.o 4.9 9.0 9. 1 Colombia 8.0 7.8 periódico México 7. 1 
China Populur 8.4 6.4 
Puerto Rico 6.2 

Chin<J Popu 1 ar 26.6 22.4 
Tailandia 11. 7 11 .8 
Corea del Sur 6.z 9.6 451.09 Lingotes y 1. 2 1.9 22.5 20.4 Bras i 1 9.8 9,0 barras de Israel 9.6 7.5 aluminio Hong Kong 6.6 6.8 

Bras i 1 27.2 30.0 
India 15. 4 20.0 416.52 Cloruro de 1. 1 1. 2 20.4 29.5 China PopuL:ir 15. o 13.7 potas lo Singapur 17.6 11.0 
Corea del Sur 11. 7 8.6 
Taiwan 4.o 6.3 

Hong Kong 30.0 46.0 
Singapur 12. 2 35.3 
El Salvador s.s 
Panamlí ').1 455. 61 Q r o o.a 1. 7 6.6 l. 2 Corea del Sur 2.2 
Ecuador 10.8 1. 7 
Antillas Ho1Jndc5as 16. 5 
México 10.0 
Trinidad-Tobago 7.0 

Bras l l 7.2 50.7 -India 38.3 
Corea del Sur 38.0 4.7 452.04 Perfl les de 0.7 1. 2 3.0 6.0 Filipinas 2.0 2.2 cobre Pak 1 stan 1. 7 
Venezuela 1,1¡ 1. 5 
China Popular 48. 2 - -
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--.-------
i del total % correspondiente Principales Provee- % de particl-

a pa !ses en desa- dores pación CLASE GRUPO PRODUCTO exportado rrol lo ~aises en desarrollo) 1980 1979 
1979 1980 1979 1980 

V Producto! 
Finales, 

no coroesti 
bles 

-----
Venezuela 57.4 47.0 
Arabia Saudita. 27.0 33.7 

10.2 Kuwait 9.3 10.4 
581. 05 Automóviles 5.4 4.7 9.2 Emi ratos A.U. l.5 2.3 581 _09 nuevos Qatar 0.9 l. 6 

1 
México l. o 
Jordania 0.9 
Siria o.8 
Venezuela 74.0 59.0 
Argentina 7.3 12.6 Partes y acc~ Sudáfrica l¡. 5 9.0 : 589.99 

sorios para -
5-7 4. l B.o 9.3 México 3 .1 6.o 

' vehículos de- Brasil 3.7 3.0 ' ' motor. Colombia 2.4 ! Fi 1 iplnas 1.0 ; 
Venezuela 70.ó 55.0 

1 
Colombia 21.0 

Camiones y Cha Ecuador 2.8 7. 7 - 2.6 l. 9 5.1 8.4 Chile 13.2 7.3 ¡ 53 3. 39 sises comer·-
1 c iales ' Arabia Saudita 2.4 

1 rak 2.0 ¡ Sudáfrica 4.0 
1 Honduras l .5 
1 Zaire 1.1 

Arabia Saudita 72.2 5b.b 
Car.dones y Cha Za:nbia 22 .o 

l sises con - St.Pierre·Miguelon 5.3 11 ,3 ;5 3. 04 
peso 1.6 1.1 0.3 0.1 no mayor de - Islas Lee-Wind 3.0 

600 lbs. Colombia 10.6 2.2 
Nueva Zelandia 2.0 
Libia 4.0 

i Perú 3.2 
' Africa Francesa n.e 2.0 

! 
1 ,, "" y " ; 00 1 

Malasia 8.3 9.5 
< Venezuela 11.5 7.0 

1 
.· .. Brasi 1 6.7 1 
'• I · . India s.o 6.0 

6C5.99 
1 

.
1 

para ensambla-. .0.6_. •·.·~ o. 1 ,e;_~,:-: ~ .. : 4.6 

1 

4.5 Perú 5.0 
1 do de aviones Singapur 5. l 4.9 j 

·' ·. ;,· Argentina 5.2 1 . '· .e- .- ~ . ·. .. 

! 
1 

Arabia Audita JO.O 43.6 1 
Venezuela 49.0 l¡::;>,L¡ ! 1 

1 Kuwait 9-3 7.4 1 1 

1 

Emi ratos A.U. 2.3 ' ' 

! 
Panamá 0.9 ' l ¡ 531. 33 

CaMionetas, l. o o.B 2.8 2.9 Jordania 0.9 
1 nuevas 

1 Puerto Rico 3-J ' i 
1 ' 

1 
Qatar 3.6 

1 ¡ ! 1 L i bl.'l 2.2 
' L __ 

1 .L ---·-. ---- --------~-----· - -· -



,------- ---··--~, % del to ta 1 

- GRUeQ__L PRODUCTO 

exportado. 
CLf\SE 

1979 1980 

j ! 
1 Máquinas perfc 

771.21 radoras - o.a 0.8 para -
computación 

Háqu i nas y pa1 
588.85 tes de veh í cu- 1.2 0.6 

los de motor. 

Aparatos de 
teléfono, -634.19 0.3 0.4 partes y -
equipo. 

Vías férreas, 

570.99 matedal ro-- 0.5 0.3 dante para C!!_ 
!les. 

543.72 Segadoras- 0.3 0.3 
trilladoras 

-·-.----- ----~-- - ~. 

FUEÍUE: .Canada Statistics. Exports by C011111oditíes. 
(:~t.· .()!i-007, Ottaw~;:'.1979, 1980. 

~ correspondiente 
a paises en desa-

rrol lo 
1979 1980 

8.0 9.0 

2.0 2.6 

21.6 16.0 

10. 7 13.0 

0.9 3.s 
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Principales mercados ~ de pd'.~:¡ 
pac 1 on 

(Paises en desarrollo) 

198~ 1979 

México Jl1.3 

¡1:·º Bras i 1 6.2 1.6 
Venezuela 9.3 0.2 
Argentina 16.0 o. 1 
Corea del Sur 7.3 
Sudáfrica 5.0 ¡ 6.0 
Colombia J.7 
Bras i 1 75.0 ;o.o 1 
México 21. o 3 ;;. () l Venezuela l. 6 3.5 l 
Argentina 0.9 ¡ 
Trinidad-Tobago 0.2 1 

trán 0.2 
Nueva Zelandia 0.7 
Libia 0.3 
Kenya 0.3 
Turquía Jó.5 34. l 
Hong Kong 5.07 9.5 
Barbados 9.5 
Puerto Rico 7.2 
Malasia 5.2 6.0 
Bahamas 4.0 
Haití 7.3 
Panamá s.4 
Arabia Saudita 5.4 
Camerun 37.0 
Pakistan J0.8 12.4 
Egipto 7.0 
Bangladesh 7.0 
México 3.0 6. 7 
Nigeria 6.o 
Costa de Marfil 21.0 
Togo 17 .4 
India 4. 5 
Malawi 4 .2 
Sudáfrica 25.0 45.li 
México 54.0 45.4 
Colombia 4.7 
Nigeria 3.5 
Rodesia 1.2 
Sudan O.J 
Nueva Zelandia 12.5 
Israel 3.1 
Panamá 1.8 
Uruguay 1.8 

1 -·--- .,. 
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CUADRO No. 9 

PARTICIPACION DE LOS PAISES EN DESARROLLO EN LOS PRINCIPALES PRODUCTOS IMPORTADOS POR CANADA 1979-1960 

CLASE GRUPO PRODUCTO % del total % co~respondiente Princi~ales Provee- % de part ic_l l 
exportado a paises en desa-

dores pación. l rrol lo 
19n lCJBO ¡q7q 1 <l.Rl'l [Paf ses en desarrollo 1979 :sao ¡ 

T Alimentos 1 1 Forra les, i 
1 Bebidas y 

! 1 Tabaco 
Cuba 44.3 li5.4 
Sudáfrica 35.6 39.3 l 

Guyana ll .O 8.2 
101 .19 Azúcar 0.3 0.7 65.6 61.0 Fidji 7.0 

Jamaica 5.0 
Mauricio 2.li 
Tailandia 1.6 

ColOf'lbia 25.7 29.0 
Brasi 1 9.0 15.6 ¡ El Salvador 8.9 9.2 

112. 10 Café verde 0.5 0.4 76.0 76.0 Héxico 10.7 B.o ¡ 
Guatemala 1.a 1 
Perú 7.6 7.0 

1 ~pública Dominicpna 7.2 . 
1 

Sudáfrica 40.4 56.5 
Chile 25.6 26.5 

Vino de uva Israel 12.2 14.3 ¡ 
172.39 0.2 0.2 2.0 2.0 Nueva Zelandia 7.5 6.5 1 

sin espuma, Argentina 12.2 lt.8 

1 
de mesa. Bras i 1 3.9 

Asia Portugesa .1.2 

1 
tsras11 ~·1.u ::io.s 

Jugo de na- Héxico 6.0 3.2 
Panar.iá 0.2 

075.38 ranja, con- 0.1 1. 2 43.0 37.0 Sudáfrica 0.1 ¡ 
centrado. 1 

.J 
Tf H~teria~ 
'Primas, no-
Comestibles 

Arabia Saudita 37.0 1¡7. 7 
Venezuela 42.6 38.8 
lrak 5.0 
Ktiwa i t 3. 1 3.2 

264. 10 Petróleo 7. l 10.0 75.~ 74.4 liéxi·co 2.. 5 
crudo Emiratos A.U. L2 

lran 10.0 
Argelia 2.6 
Egipto 2 .lt 

' 



·-·--·--·- --i-----+---------~deítOt:aT--+ ¿ c-.cms::ionc iente- Pr-r;t~···¡;-:; ¡·~~-f'(ovce- i ~--.::e ::2~r.¿-;·~tr:-. 

dores 1 ;>a:i5•·, 1 CLASE 

256.99 

251.20 

252.30 

455.61 

455.68 

432.59 

455.50 

412.79 

GRUPO 

'---
..!!!.Proouc-' 
tos elabo­
rados, no 
comesti-­
bles. 

PRODUCTO ex~o~tado a paises en nesa-
(Pai sc·s en de~arrcl loX , - ·_ 1 

Minerales y 
concentrados 
de metales 
preciosos 

Minerales de 
hierro 

Alúmina 

O ro 

Aleaciones de 
Oro 

Aceite combus­
tible,pesado. 

Plata 

1979 

1 

0.3 

0.2 

0.8 

o.a 

l .3 

0.07 

Compuestos 0.1 
heteroc i c 1 i cos 

r ro~ lo 
1960 1979 1980 l 1979 ~ 

~-----4------+,----+-·- ~-:- j 

l.4 7 ,::, 12. o 

0.3 17.6 14.3 

1.7 0.02 2.1 

o.4 0.6 0.4 

0.3 so.o 80.0 

0.3 0.6 7.0 

1.2 3.6 4.7 

Perú 1 59.i. l 35.1 1 
Pana~á ¡ 27.0 
Nicaragua 

1 
! 17.5 

Sudáfrica I 1 14.:J 
Hong Kong 

1
. 3.a 

Trinidad-Tobago 2.2 1 0.7 
Bolivia 3E.O 1 
Barbados 0.9 1 
Malasia O.é ¡ 
Bras i 1 
Bolivia 

Jamaica 

Hong Kong 
Guinea 
Guyana 
El Salvador 
Perú 
Costa Rica 
Panamá 

Hong Kong 
Nicaragua 
Perú 
Repúh l i ca ºº"'in i cana 
Chile 
Panamá 
Costa Rica 
Barbados 
Líbano 

Venez:uela 
Bah arnas 
Antillas Holandesas 
México 

Perú 
Panamá 
México 
Hong Kong 

México 
Puerto Rico 
Bermudas 
Israel 
China Popular 
Ta i\'Jéln 

99.6 
o.~ 

1 100.0 

36. 3 
36.3 
18.2 

22.7 
70. 7 

7.0 
2.0 
0.6 

1 
1 
1 

65.0 l 
1 35.0 

66.6 
33.3 
0.6 

51.0 
23.11 
10.0 
10.0 

3,3 

1 DO.O 

iOO.O 

97.0 1 
1. 2 
0.9 i 
0.7 ¡ 

75.7 
6.8 
4.6 
3.6 
3.0 
2.a 

79.0 
9.5 
B.o 
3.2 

99.2 
l. l 
0.06 
O.Oli 

49.0 
20. l 
10.0 
9.6 
5.4 



.107 

1 

·---.,_._ __ . -., 
dt•l total :t corrcspondlcntt1 Principales Provee- ~. de partl¡::i-,, 

CL/\SE GRUPO PRODUCTO exportado ll pil l 5CS un desa- dores pacl6n 
rrol lo (Pal ses desarrollo) 1979 1980 1979 1980 en 19"/9 1980 

~-··-·· ··- ·---··--- ··- --·- ·-·-- -----·---·--- -· 
Sud5frlca 68.0 64 .1 
India 27.5 

4 29.99 Productos -- 0.1 1. 4 0.6 0.6 Bahamas 3.0 s.o 
qulmicos in- Brasil 5.7 
dustriales. China Popu 1 ar 2.5 

Puerto Rico 36.2 
Panamá 4.5 
Bermundas 1.2 

Ti/ Pr"duc-
tos fina--
les, no --
comercia -
les 

México J8.o 47.0 
Taiwan 29.8 14.6 

Partes y ac- Brasil 41.2 14.6 

588.99 cesorios pa- 10. 7 8.6 a.2 0.2 Sudáfrica 5.0 
rn vehículos Hong Kong l. 1 4.4 
automóv i 1 es. -- - Puerto Rico 2.J 4.0 

Israel 4.6 
,' 

··--- ----·---· . 

581.01 Automóviles 
Bras 11 62.5 pu- 1.0 6.6 0.0003 Tai landla 52.5 581 .119 r.'l el lranspor- . 

tC' de persona-;, 
ca1nionetus y - ' ;-.': 

chasisc>s. . 
.;' ·1: •' ! . __ ., ___ ------ . ' 

', 

Puerto Rico 61.2 so.o 
Computadoras México ·-16.2 9,7 

771. 22 electrónicas 1. 7 2.4 1.4 1.2 Hong Kong 4.7 3,3 
y partes Singapur 2.0 

Is rae 1 5.0 1.8 
Taiwan 1.0 
Haití 7,0 
Argcn ti na 3,3 

- ---------
C.:1111 l ones y ch¡¡ 

583.29 si se·. .- 2.6 1.11 -- 0.1 Ornsl 1 100.0 comer e 1 !:.!. 
les, llUCVO!>. 



------·- --------
588. 19 

Motores r<._1ra 1.4 1. 3 4.7 5. 4 Sras i 1 100.0 01.0 
vt·hículo~ México 13.0 
dll l O!lit.l\/ j ) L'S 

--·--·---· --· --·-·- ·- - --·-- ---- -------- --··-·O,····- -------

México 16.6 39,3 
Venc.wela 17. 3 
Fidj i 17. 3 

P;fftcs y cqu_~ Qata1· 5,3 
605.99 po para cnsam 0.6 0.8 0.5 0.2 Gabon 4.6 

blado de avio Ch i 1 e 44.3 
nes. Israel 9.0 

Guyana 6.5 
Sudáfrica 6.0 
Trinidad-Tobago 6.0 

Venezuela 35.0 

Aviones civi- Bahamas 20.0 
601.51 les, de 2 ó - 2.7 0.4 2.1 2.5 Fidji 18,7 

menos motores 1srae1 17 .o 
Costa Rica 7.0 
Tanzania 3.0 
Chile 71.4 



~~~-1·------f'~----~-~-t-~---~---,......--~--~~~~~--1--~--·--~~-'•--~--~~----; 

% del total % correspondiente Prtnclpalcs Provee- 1

1

· % ce ~~rtlcJ.. \ 
ex por ta do a paises en desa- do•cs \ pac 1 on. 1 

¡qn lQSO ¡q7c¡ rrol lo1oll" (Paises en desarrol lc),,_12..Z) 

1 

i930 · 
i'aMmá ¡ 19.0 1 

Perú 4. 7 I, 

Guyana 4. O 

CLASE GRUPO PRODUCTO 

-~~-r--~~-~-t--~~---~-t~---t~-~-i-~~---t-~~--+-K-u_w_a_l_t __________ -+~-2-._4_.¡_._~__¡' 
551.99 

601 .55 

589.99 

Tractores y 

partes, otros 

Aviones c1v1-
l es de 3 ó -
más motores. 

Partes y ao­
cesor i os dc­
vehí cu 1 os au 
tomóvi les -

4.6 0.4 0.0006 0.004 

0.6 2.4 o.4 

94.7 0.3 0.2 

Panamá 

Filipinas 

Taiwan 

Indonesia 

México 

taiwan 

Sras i l 

Sudáfrica 

Hong Kong 

Puerto Rico 

1 

1 
! 

100.0 

100.0 

74.0 

4.2 

6.0 
5.0 

99.9 
O. l 

47.3 
15.0 
15.0 
s. 1 

4.4 
4.0 

Corea del Sur j 2.0 

--"'-------'--·-·----'------~- .. _.._ ____ -'-______ ::~------·-----j __ i_._s.....¿_ ___ j 
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CUADRO No. 10 

CANAD/\: DISTRIBUCION DE LA P0l3LACION POR PROVINCIAS. 

1971 1981 1991 
(OOO's) (OOO's) (OOO's) 

GANADA 21,568 24,105 26,539 

NEWFOUND LAND 522 562 638 

ISLA DEL PRINCIPE EDUARDO 112 121 143 

NUEVA ESCOCIA 789 838 939 

NUEVA BRUNSWICK 635 689 804 

QUEOEC 6,028 6,378 6,536 

ONTARIO 7,703 8,552 9,468 

MANlTOB/\ 988 1,017 1,099 

SASKATCHEWAN 926 957 1,111 

ALBERT A 1,628 2,208 2,709 

COLUMBIA BRITANICA 2 ,184 2 ,716 3,014 

YUKON Y TERRITORIOS DEL 
NOROESTE 53 67 78 

Fuente: Statistics Ganada. Tomado de: Woods Gordon, Tomorrow's in Ganada. Toronto 1982 
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CUADRO No. 1 1 

CIO:ClMil'.NTO DE LAS l'RlNCIPAl[S ARrns MrnWPOLITANl\S EN CANADA 

1976 . 1981 

( 'f. del totill de la población Canadiense 

TORONTO 

MONTREAL 

VANCOUVER 

OTTAWA/HÚLL 

EDMONTON 

CAlül\RY 

WINNIPEG 

QUEBEC 

HAMILTON 

ST. CATHARINES-NIAGARA 

OTRAS 14 AREAS 

l ___ ~~::_:':~:::·~' ___ _ 

U.í' 

12.2 

5.1 

3.0 

2.4 

2.1 

2.5 

2.4 

2.3 

l. 3 

10.7 

43.8 

l~.3 

ll.6 

5.2 

3.0 

2.7 

2.4 

2.4 

2.4 

2.2 

l. 3 

10.6 

43.9 

Crecimiento Porcentau-1 -----

1976 - 1981 

6.1 

• 1 

7.8 

2.2 

16.5 

24.l 

.4 

5.2 

1.8 

.1 

4.0 

4.9 

FUENTE:Statistics Canada .Tomada de: Woods Gordon, Tomorrow's Customers in Canada. 
Arthur Young International, Toronto, 1982 
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C:lJAORO No. l ;> 

l'l!lGI OS Y SALAIUOS EN Cl\NADA 

--·-··--· ····--·-··· -·--- -···· ·---,.·--·----------. ---·-- ··- -·· ----·------­··· ... --· ······---------. -----· 

PIU:<: !OS 

CONSllMlDOll (Al DETALL[) 

Todos los artfculos 
(1971= 100) 

1977 160.8 

1978 175.1 

1919 191.?. 

19UO 210.6 

1981 236.9 

·--·····-·····-·---···-

No alimentos Industriales 
(1971,,, 100) (1971 = 100) 

154.0 174.3 

163.9 190. l 

176.9 217.9 

194.6 247.2 

219.5 272.2 

------

SALARIOS 
INDUSTRIA MANUFACTURERA 

Hora Semuna 
($C) ($C) 

6.38 266.04 

6.83 285.67 

7.43 311. 45 

8.19 342.19 

9.17 383. 96 

-------------···· 

Fuente: ílank of Canada Review. Tomado del Quarterly Review of Canada 1982. E.I.U. 
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CU/\llHO No. 13 

Mt·: X U:o ~- L 'i IAIJLl /\CTIJAL 111. l /\ IJAl./\NlA DE Pl\GOS 

h) B.ilan;,1 C:c1111C~1·ci.ll 

( Millunr.·. dl'lhíl,1n~~.) 

,- -·--··-····- ... ---·- ... -·--···· .. , ..... _. - ----- ..... ,.._---- - ---·--·- ------··-- ·-- --·---·--
EXPORTAC!ON DE 1 VARIACION ~ IMPORTACION VARIACION DEFICIT VARIACION 
MERCANCIAS MU~ DE ANUAL COMERCIAL ANUAL 

MERCANCIAS 
-·-· ·-. -- -·· --------·- --- -- ·- -- -·-·---·- - --- ···---··~ .. ---·----···-- ·--···------

1 

1970 l ,?BlJ. ó 2,328.3 - 1,038.7 
1 CJ71 l,36!>. (j + 5~. 2 ,;>55. ~l - 3% 889.9 - 15% 
1972 1,6Gh. 4 + 221. 2,762.1 + 22% - 1,095.7 + 23% 
1973 2,071.7 + 24'/. 3,892.5 + 40X - 1,820.8 + 66X 
1974 2,853.2 + 37"1. 6,148.6 + 57% - 3,295.4 + 801. 
1975 3,062.4 + 7X 6,699.4 + 8% - 3,637.0 + 10% 
1976 3,655.5 + 19'.í. 6,299.9 - 6% - 2,644.4 - 37% 
1977 4,649.8 + 27"/. 5,704.5 - 10% - 1,054.7 - 613 
1978 6,063.1 + 30% 7,917.5 + 38% - 1,854 .11 + 75% 
1979 (p) 8,7913.2 + 45% 11,985.6 + 51X - 3,187 .4 + 71% 
1980 (p) 15,307 .5 + 73% 18,572.2 + 54% - 3 ,264 .7 + 2% 
1981 (p) 19,379.0 + 26% 23,104.4 + 24% - 3 ,725.4 + 14% 

(µ} Prel irni nar 

FUENTE: Boletín Mensual de Indicadores de Comercio Exterior; IMCE; enero de 1981 y enero de 1982 
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CUADRO No. 14 

MEXlCO: 
ESTRUCTURA PORCENTUAL DE LOS PRINClPAL[S PRODUCTOS EXPORTADOS SEGUN 

SU SECTOR DE ORIGEN 

5Eéflil~7l''imnüTió-·-----1-9-so -1 (f61f .... "f97rf-T975--T976 1977 1978 1'979* -- .. YM"ü;.: 
. -----·------ ·-·-·-·-~----------·----·· ------------ ---- ----·---
~~~Q6rn~iº~=rn~ !ºº=º !W=Q !ºº=º ¡ºº=º !ºº=º !ºº=º !ºº=º ¡ºº=º ¡ºº=º 
Suma de productos s~ 43.l 46.4 57.8 53.7 61. 6 63.l 66.5 75.9 86.0 
leccionados 
.~f_<;_TQ_R ___ AGROP_E_ClJA.fil.O 50.5 52.6 48.3 29.l ;!_2_J_ 28.2 24. 8- _20.2 .!.9.J.. 
Café crudo en grano 7. 7 8.2 6.7 6.0 lo. 3 9.9 6.4 6.5 2.7 
Algodón 17.5 16. l 9.6 5.7 7.3 4.?. 5.1 3.5 2.1 
Ji tomate 0.6 0.2 8.4 4.3 3.8 4.6 3.3 2.4 l. 2 
Legumbres y Hortali-
zas frescas 0.3 0.3 l. o 1.8 l. 7 l. 7 l. 7 1.8 1.1 
Melón y sandía 1.1 1.2 1.2 l. 2 0.8 0.6 0.7 0.5 
Ganado vacuno 2.5 6.1 1.2 2.2 2.0 2.6 1.4 0.5 
Garbanzo 0.4 0.1 0.1 0.5 0.3 0.6 1.0 1.0 0.4 
Tabaco en rama 0.1 0.9 0.8 0.8 0.5 0.7 0.4 0.3 
Semilla de ajonjolí 0.1 0.2 0.3 0.7 0.2 
Miel de abeja 0.1 0.3 0.4 o. 7 0.8 0.6 0.4 0.4 0.2 
otros 23.8 23.6 13.9 6.7 3.5 3.3 2.5 1.4 0.8 
SECT_Q_fi_EXTRA_J:TI VQ _?9. 3 .f.!.'.)_ 17.2 .fl_.J .. 20.6 26.Q R_B. 46.4 .6.hS. 

Petróleo crudo 3.8 0.2 14.3 14.8 21.2 29.3 42.8 61.6 
Gas natural 0.9 0.6 0.1 2.9 
Azufre 3.8 l. 3 1.5 l. 5 1.1 0.9 0.9 0.7 
Espatofl uor 1.0 2.2 1.8 1.1 1.0 0.7 0.6 0.4 
Zinc en minerales CO.!!_ 
centrados 1.8 3.7 0.9 o.a 0.5 0.5 0.5 0.:4 
Sal común 0.1 o.a 0.6 0.6 0.6 ' 0.5 0~4 0.3 
Cobre en bruto o bli~ 



EJ57ifWimt~ tFFf 7 'Ej§1p Htf ¿ ., &h 814ll ?WW ™"' E 

'f.J 
Yeso o 0.1 0.1 0.1 0.1 0.2 O.l 0.1 
Plomo sin refinar o en 
concentrado 0.2 0.1 0.5 0.1 0.2 0.1 0.1 
Manganeso en minerales 
concentrados 0.2 0.2 0.3 0.2 0.1 0.1 
Otros 25.5 13.3 8.3 0.9 0.6 0.5 0.4 0.3 0.2 
?ECTOR _!iANUFACTURERQ. 18.3 18.2 li..§. 49.8 47.3 45.7 42.4 33.4 22.1 
Camarón congelado 0.4 4.6 5.0 4.6 7.3 6 .. 9 5.2 4.1 2.5 
Partes sueltas p/au-
tom6vi 1 es 2.0 1.8 2.1 2.1 .2.1 l.8 1.4 
Combustóleo (fuel-
oil) 2.4 0.4 0.1 ,0.1 0.3 1.4 
Gas butano y propano 0.5 1.2 
Automóviles p/trans-
porte ~e oersonas 0.2 0.3 0.3 0.6 l. l 0.5 
Amoniaco 0.5 0.1 o.a 0.9 0.6 
Lec:;umbres y frutos 
prep. y/o conservas 0.4 0.6 l. 2 0.6 0.7 0.6 0.7 0.6 0.4 
Plomo refinado 11.6 3.6 1.8 1.4 0.5 0.6 o.a o.a 0.4 
Vidrio o cristal y 

0.5 sus man~facturas .. Q..1 0.3 .. O.·L 0.9 .. l~L 'l_. l 0.9 0.3 

Libros, almana 
ques y anuncios 0.1 0.4 1.3 o.a 0.9 0.9. 0.7 0.5 0.3 
Otros 5.6 8.7 19.9 38.6 34.3 33. l. ·30;5 22;3 13.0 
OTROS PRODUCTOS 1.9 7.9 

* Cifras preliminares 
** Mayor de 100 
FUENTE: Infonnes Anuales del Banco de Máx1co, S.A·.·. y Anual"fos de Comercio '.Exte -: 

ri or, S.P.P. 
. . . . ' 
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CUADRO No . 15 

MEXICO: ESTRUCTURA PROCENTUAL DE LOS PRINCIPALES PRODUCTOS IMPORTADOS SEGUN SU 
SECTOR DE ORIGEN 

··· -· - · · ----- ----···---rrso--·-r%o· ·1910 29rs11srg 1~77 T91819T919ao· 
- . ·-··- ~ -- ~ ···-·-- --· ·· -----.... --·-··-·· --- ··----------·· 

1~eQ6I~~¡Q~,,fQY ¡gQ.,Q 1QQ.Q l.QQ.g igQ.D lQQ.,.Q ~gg~Q ¡gg,.g ¡gg,g lQQ,g 
Suma de productos se 
leccionados -

22.1 19.2 26.4 38.2 33.7 38.8 41.5 38.6 41.7 

Sector -~~cuario 11.8 _§_J_ l.!.:.l --2.:i _§_,)_ 10.8 

Maíz 0.1 2.4 6.0 l.9 3.3 2.0 0.8 3.2 
Sorgo 0.1 1.7 0.2 l. 3 1.1 l. 3 l. 7 
Frijol 0.3 0.1 0.9 0.2 1.3 
Trigo 6.0 0.2 0.8 0.8 L5 0.9 
Semil 1 a de soya 0.4 O.l 1.3 2.7 2.0 1.3 0.7 
Otras semillas y fru 
tos oleaginosos - 0.1 0.1 0.2 0.2 0.2 0.4 o.~ o.s 0.7 
Caucho natural 1.1 1.5 0.1 0.4 0.5 0.6 0.5 o.s 0.4 
Pieles y cueros sin 
curtir 0.1 0.7 o.a 0.4 0.4 0.5 0.6 0.7 0.3 
Hortalizas frescas 0.1 0.1 º·~ l Q.3 
Cebada en grano 0.5 0.6 0.2 0.1 0.2 

Sector Extractivo _bl. ~ ..bl ~ _b.Q. .M 
Combustibles s61 idos 0.1 0.1 0.5 o.6 0.3 0.7 0.4 0.4 0. 3 
Amianto, asbestos en 
fibras 0.2 0.4 0.4 0.4 0.4 0.4 0.3 0.3 
Mineral de estai'lo 0.2 . 0.2 0.2 0.3 0,2 0.2 0.1 
Arenas sfliceas, ar-
cil 1 as y caolín 0.3 0.3 0.3 0.2 0.1 0.2 0.1 0.2 0.1 
Piedras minerales y 
diamantes industriales 0.1 O. l 0.3 0.1 0.2 0.1 0.1 0.1 0.1 
Mineral no ferroso 0.1 0.3 0.1 0.1 0.2 0.2 0.2 .0.1 
Bauxita 0.1 0.1 0.1 0.1 0.1 O.l O.l 



Mineral de hierro 0.1 0.1 O.l 

Gas natural 0.3 0.2 1.1 1.0 0.1 0.1 0.1 0.1 
Petróleo crudo 

Sector Manufacturero 83. 3 90.6 85.1 86.8 88.l 86.6 

Material de ensamble 
p/ automóvil es 7. l 7.2 7.9 7.7 6.6 5.1 

Láminas de hierro o 
acero 0.7 0.4 0.7 l. 7 1.5 2.2 2.3 2.0 3.0 

Azúcar 
3.0 

Tubos, ca~erias y co 
nexas de hierro o -:: 2.6 0.8 0.6 1.6 1.5 1.2 6.1 3.7 2.6 

acero 
Maquinaria p/trabajar 
los metales 2.4 2.7 3.4 2.2 1.4 1.8 2.2 

Refacciones p/autom6-
viles y camiones 3.0 5.0 2.9 1.9 1.8 1.4 1.6 2.0 2.1 

MaQ.p/industria: tex-
til y sus partes 0.9 1.1 2.4 1.8 l. 7 1.3 2.0 2 .1 l.8 

MiHl. o/uerforar suelos 
y sus partes (). 9 1.1 1.4 1.1 1.3 2.3 1.8 

Bombíls, motobombas 
y turbobombas 0.9 0.6 0.9 1.4 2.2 2.2 2.0 2.3 1.6 

Aviones y sus partes 1.2 2.4 O.B 0.6 1.3 1.2 1.5 1.5 
Piezas y partes p/ins 
talac. electricas - 0.6 0.3 1.3 1.3 2.0 1.8 1.4 1.5 1.4 
Turbinas de todas Cl.! ' 
ses 0.1 0.1 0.4 0.4 0.9 0.8 1.1 1.0 l.2 

Mezclas y pre.-/uso 
industrial 2.7 3.1 1.6 1.7 1.7 1.7 1.6 1.5 l.2 
Maq.p/proceso de infor 
mación y sus partes - 0.2 0.9 0.7 1.0 0.9 0.9 1.0 l.2 

Papel y cartón pre-
parado 2.0 2.5 1.6 o.a 0.8 o.a 0.7 0.9 1.1 

Otros -1.:..§. ...1.:1. _!..& ..l.& -1.:1. _L.§_ -1.:.§. ...1.:1. .J:-4 

FUENTE: Banco de México, S.A. y Anuarios de Comercio Exterior 
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CUl\DHO Nn. l & 

MI\ X 1 Cü: 1917 1978 1979 l 9!.\0 

PRODUCTO INTERNO GRUTO 
----·--··~---··---- --· .. -. 

Incremento PorcPntua l Rea 1 3. '1 8.2 9.2 8.3 7.9 
Incremento Porcentual Nominal 34.9 26.4 31.2 39.4 37 .o 

lftº-1Q.._QfY.R_E_(:lQS _ _!\_l,_ CONSUti_!_!)9_R_ 
Incremento Porcentual Promedio 28.9 17.5 18.2 26.3 28.0 
Incremento Porcentual Dic-Uic 20.7 16.2 20.0 29.8 28.7 

Bf.._l,f\__NJJ\ ___ D__[ __ f~G_Q~ (mi 11 ones de dólnres) 
Cue11tc1 Corriente -1,596 -2,693 -4 ,871 -7 ,27 3 -12,544 

f3t1lanza Co111crcial -l,054 -1,854 -3 ,162 -3,747 - 4,510 
Export.:ic iones 4,650 6,063 8,!.118 15.109 19,420 
Petrolerus !/ 1,263 2 ,109 3,974 10,422 14,573 
Otras 3,387 3,954 4,844 4,687 4 ,847 

Importaciones 5,704 7,917 11,980 18.856 23,930 
Balanza de Servicios 542 - 839 -1,709 -3,526 - 8,034 

Ingresos 4 ,527 5,590 7,446 9,815 11,390 
Egresos 5,069 6,429 9,154 13,341 19,424 

Financieros 2 ,163 2,786 4,066 5,921 8,934 
Otros 2,906 3,643 5,088 7,420 10,490 

Cuenta de Capitales 2,276 3,254 4,533 11,948 21,860 
Errores y Omisiones 22 127 686 - 3,598 - 8,373 
Variación en Reservas 657 434 419 1,151 l,012 

DEFICIT FINANCIERO DEL SECTOR PUBLICO 
"(iñlles de millones de pesos) 126 156 224 322 853 
RELACIONES RESPECTO AL PI~ (porcentajes) 

Déficit Financiero del Sector 
Público/PIB 6.8 6.7 7.3 7.5 14.3 
Déficit en Cta. Corriente de la 

__ _[3al~_nza ~- Pagos/PI13 2.0 2.6 3.6 3.9 5.2 

J:I Cifras Preliminares 

.Y Incluye petróleo crudo, gas natural, derivados del petróleo y productos petroquímicos 



AÑOS 

l 9 7 o 

1 9 7 1 

1 9 7 2 

1 9 7 3 

1 9 7 4 

1 9 7 5 

1 9 7 6 

1 9 7 7 

1 9 7 8 

1 9 7 9 * 

1 9 8 o* 

1 9 8 1 * 

* 
FUENTE: 
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CUADRO No. 17 

MEXICO: BALANZf1 COMERCIAL CON CANAOA 

( Mil es de dólares 

·-·---------------r E X P O R T A C I O N I M P O R T A C I O N 
---VAiUAC~- -· VARIAéION ---- SALDO . 
VALOR % V/\LOR % 

12 026 49 437 
45.5 - 2.5 - 37 411 

17 495 48 200 
18.6 54.8 - 30 705 

20 741 46.5 74 591 14.0 - 53 850 

30 376 112.0 85 035 72.0 - 54 659 

64 382 146 236 
- 32.0 - 0.4 - 81 854 

43 755 9.6 145 654 8.5 - 101 899 -
47 940 133 261 

5.6 25.8 - 85 321 

45 248 167 624 
26.7 - 19.7 - 122 376 

57 307 134 571 
25.8 30.4 - 77 264 

72 ll8 175 507 
59.3 80.2 - 103 389 

114 889 441.0 316 290 26.9 - 201 401 

621 559 ·401 262 + 220 297 

Cifras preliminares 
Elaborado .en base a datos proporcionados por el Banco de México, 
S.A. y la Secretaría de Programaci6n y Presupuesto. 



CU/\llllU No. 111 

Mt: XICO : UALANZA COMEílCl/\L CON CAN/\íl/\ SIN CONSIDERAR PETROLEO CRUDO, 
GAS NATURAL Y DERIVADOS DEL PETROLEO. 

• J li' 

- Miles de dóalres E.U.A. - P] 

CONCEPTO 

EX PORT AC IONES 
(fob) 

IMPORTACIONES 
(fob) 

SALDO 

P) Cifras preliminares 

1979 

63,789 

173,434 

- 103 ,645 

1980 1981 

59,467 63,789 

316,290 - 401,215 

- 256,823 - 337 ,426 

FUENTE: Obtenido en base a los datos proporcionados por el Banco de México, S.A. 
OBSERVACION: Las cifras de exportación para 1979 y 1981 son iguales deb1do al redondeo; 

en dólares para 1979 fué de 63,788.663; en 1981 fué de 63,788.792 
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CUAüµO ;~ () . 19 

BALANZA CO~ERC IAL f"EX l CO-CArlAOA POR ACTI V !DAD ECONOM !CA DE OR !GEN ~/ 

( Miles de dólares 

------
l 9 7 9 l 9 8 o l 9 8 l 

CONCEPTO EXPOfÜACiON IMPORTACfON-sAllfü tlPORfACiONIMPORTAC !1!N Sllllm l:'.XPORTAC ION !MPORTAC l ON SALDO 

rnrn~--rn~ ~urn m.2Ql -rnLm !!U!J2 H§.f~Q ;~Q!.fü ~~!=~~~ m.m + =~fº=fn 

[. AGRICULTURA Y SIL 
VTtl!HuM·----- -~.508 ___!___ill + __!__}§_ ~ 27 432 :__ 23 749 ----1..U. ~ 16 945 
A.f'roduc tQS a 1 i -

menticios 710 326 384 55! 27 395 - 26 844 390 17 500 17 110 
B. Otros productos l 198 837 961 3 132 J7 + 3 095 323 158 + 165 

I l. GAllADER!;\ ,.4P !C. CA7.A YPESCA _____ 
__!!_:_13..:__ ~ -~ ~ _ _§__Jl80 6 880 __ 5_5 _ ~ 4 894 

A. Productos alimerr 
ti cios N.R. 6 647 6 647 N.R. 5 526 5 526 55 3 550 3 495 

B. Otros productos N.R. l 354 1 354 l 399 1 399 

1I1. INDUSTRIA EXTRACTIVA 20 702 30 246 - 9 544 64 288 32 340 + 31 948 572 137 __li...fil + 538 066 
A. Petróleo crudo y 557 394 

gas natural 8 231 2 044 + 6 187 50 446 + 50 446 557 394 + 

Petróleo crudo 8 231 + 8 231 50 446 + 50 446 557 394 + 557 394 

Gas natural 
Otros. 2 044 - 2 044 

B. Minerales metáli 
cos y otros rnin"i'. 
ra le5 12 471 28 202 - 15 731 13 842 32 340 - 18 498 14 743 34 071 19 328 

IV. INDUSTRIAS MANUFAC 
TUR"ERAS 48~ 136 965 - 88 062 46 916 249 550 -202 634 48 653 344 195 295 542 
A.lffT<lentos, bebi-

das y tabaco 8 908 24 751 15 843 10 900 56 299 - 45 399 7 529 83 288 75 759 

B. Textiles,arts.de 
vest~,..e indus -
tria del cuero 12 625 851 + 11 774 7 758 370 + 7 388 5 590 818 + 4 772 

c. Industria de 1 a 
madera 326 131 + 195 252 226 + 26 241 234 + 7 

o. Papel, imprenta e 
industria edito-
rial 133 13 192 - 13 059 81 37 622 - 37 541 64 65 592 65 528 

E. Derivados del pe-
tról eo 98 30 + 68 4 976 N.R. + 4 976 376 47 + 329 

F. Petroqu imi ca 11 2 211 - 2 200 2 515 2 515 N.R. 389 389 

G. Quimi ca 824 3 900 - 3 076 596 7 830 7 234 875 18 833 17 958 

H. Projuctos pl"sti-
cos v de caucho 245 602 - 357 146 2 618 2 472 193 1 844 1 651 

J. Fab.de otros pro-
duetos mínerdlcs-
no met51 ico'.:i 2 140 l 379 + 761 2 698 777 + 1 921 3 466 464 + 3 002 

J. Siderurgia 627 14 498 - 13 871 1 151 26 710 - 25 559 936 19 544 18 608 

K. Minerornetalurgia 185 16 103 - 15 918 1 8 478 8 477 425 17 356 16 931 

L. Productos meta 
l icos. :naquin;] 
ria y equipo:: 19 802 59 227 - 39 425 15 402 105 868 90 466 25 476 135 463 109 987 

(Industria au- ( 11 698) ( 4 495) +( 7 203) (5 952) (22 434) - (16 482) {17 577) (5 746) + (170 025) 

tomotriz) 
M. Otras industrias 2 979 90 + 2 889 2 955 237 + 2 718 3 482 323 + 3 159 

ornas_ PRODUCTOS _s 486 - 481 __ 2 -ªª -ª2 __ ! 389 _l_~ 

~/ Cifras preliminares 

N .R. No representativo 

Fuente: O.meo de Mé•ico, S.A., y Anuarios de Comercio Extí!rlor. 
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CUADRO Nu. 20 

MEXICO: E.XPORTACION DE MERCANCI!\S A CANADA POR f1CTIVlDAD ECONOMJCA !JE 'JRlGEN I~/ 

( Mil~s de dólares ) 

-------·---- - ., A R "n-c1-or~ 
SECTOR/ PRODUCTO 1 9 7 9 l 9 8 o 1 9 3 1 MEt1::.-:-ANuñ:Cf98178o 

VALOR ~ vAI.01c--,<- VAÜfR---· ·;r 19:::.·79 

E~eQBI8CIQ~_IQI8L 

~=~~~~º~---------
l§=H§ ~ºº=º !H:§§2 ~ºº=º §§L2~2 !QQ:.Q ~~~""~ H!:Q 

l. SECTOR AGROPE ..l_§Q8 3.5 3 683 3.2 76~ o. 1 - 44. 7 - 79.2 
CUARIO 
Café crudo en 
grano 162 0.2 317 0.3 205 12.3 35.3 
Raí ces y ta 11 os 
de brezo, mijo o 
sorgo 167 0.2 136 0.1 177 3.0 30.2 
Algodón 1 488 2.1 2 852 2.4 114 - 72.3 - 96.0 
Otras frutas 
frescas 330 0.5 114 0.1 95 - 46.3 - 16.7 
Legumbres y horta-
lizas frescas 38 0.1 77 0.1 57 22.5 - 26.0 
Almendra de ajonjol; 18 24 15. 5 
Otros 305 0.4 187 0.2 96 - 43.9 - 48.7 

Il.INOUSTRIA EXTRAC 
TIVA 20 702 28.7 64 288 56.0 572 137 92.1 425. 7 790.0 
Petró1 eo crudo -8-m 11:4 50 446 43.9 557 394 89.7 722.9 --* 
Espatofl uor 8 902 12.3 13 816 12.0 11 342 1.8 12.9 - 17 .9 
Sal c001ún 2 497 3.5 7 2 397 0.4 - 2.0 * 
Manganeso en min~ 
rales concentra -
dos 1 051 1.5 1 004 0.2 - 2.7 
Otros 11 19 -100.0 - 100.0 

III.INDUSTRIAS MANU 
FACTURERAS 48 903 67 .8 46 916 40.8 48 553 7.8 - 0.5 .-2:1_ 

A. Al imentos,be 
bidas y tabaco 8 908 12.3 10 ?ºº ~ 7 529 --14 - 9.1 - .2!!.:J. 
Tequi 1 a y otros 
aguardientes 1 131 1.6 1 611 1.4 1 839 0.3 27.5 14.2 
Pasta, puré o -
jugo de tomate 185 0.2 346 0.3 1 330 0.2 168.1 284.4 
Jugo de naranja 2 479 3.4 948 0.8 745 O~l - 45.2 - 21.4 
Atún congelado 598 0.1 
Fresas congela-
das con o sin -
azúcar 227 0.2 350 0.1 54.2 
Otros jugos de 
frutas 1 196 1.5 599 0.5 323 0.1 - 48.0 - 46.1 
Camarón con9eli!_ 
do 548 8J H~ 0.2 150 - 47 .7 - ~8:~ Jugo de piña 61 0.1 106 73.8 
Cerveza 7 58 0.1 28 100.00 - 51. 7 



·-·-·--·--· v-1¡-rrACT·o- h120 

SECTDR/PIWDUCTO 1 9 7 9 1 9 8 o 1 9 8 l M"i:-o·1101ÑúAl.--¡9·a1na 
VAimc-:c Ví'iLO"íf--z VXCO"R-% 1981/79 

-Le~¡umbm.Yfry-- ·· 
tas prep. y/o cE_n 
serva 408 0.6 143 0.1 
Mieles incristaliza 

28 - 73.8 - B0.4 

das de caña de dZÚ:-
car 1 487 2.1 4 415 3.8 - 100.0 - 100.0 
Café tostado 6 219 0.2 - 100.0 - 100.0 
Carnes de ganado 
equino 220 0.3 148 0.1 100.0 100.0 
Extractos de café 87 0.1 - 100.0 
Piña en almíbar o en 
su jugo 38 0.1 57 - 100.0 - 100.0 
Otros 1 142 1.6 1 626 1.4 2 032 0.3 33.4 25.0 

B. J_E'J<.1:.i les , __ a rts. de 
vestir e industria-
·~c-ue_r:q----¡2 625 17.5 7 758 ..H ~ ..M. - 33.5 - 28.0 
Hilados y cordeles 
de henequén 5 551 7.7 3 195 2.8 1 667 0.3 - 45.2 - 47 .8 
Arts. de telas y 
tejidos de algo-
d6n y fibras ve-
getal es 2 752 3.8 2 057 1.8 1 423 0.2 - 28.l - 30.8 
Calzado 697 1.0 825 0.7 938 0.2 16.0 13.7 
Fibras textiles ar 
tificales o sint. 419 0.6 177 0.2 578 0.1 17. 5 226.6 
Artfculos de telas y 
tejidos de seda, fi-
bras artificiales o 
lana 89 0.1 
Artfculos de piel o 

49 160 34.1 226.5 

cuero 220 0.3 197 0.2 149 - 17.7 - 24.4 
Telas de algodón 1 653 2.3 386 0.3 138 - 71.1 - 64.3 
Pieles o cueros pre 
parados de bovino- 185 0.2 59 0.1 95 - 28.3 61.0 
Hilados de algodón 270 0.4 31 -100.0 - 100. o 
Otros 789 1.1 782 0.7 442 0.7 - 25.2 - 43.5 



c. Industria de la 
madera 326 M ...m. -º:.1. 241 - - 14.0 _H --
Artículos diversos 
de palma 140 0.2 119 0.1 170 10.2 42.9 
Muebles y artefac-
tos de madera 68 0.1 115 0.1 46 - 18.8 - 60.0 
Otros 118 0.2 18 25 - 54.0 38.9 

D. Pa~el ~enta e 
in ustria e~ 
rial 133 ---ºd __fil. .Jhl _fil. - - 30.6 -_ll:.Q 
DOros, almanaques -- --
y anuncios 43 0.1 34 37 - 7.2 8.8 
Otros 90 0.1 47 27 - 45.2 - 42.6 

E. Derivados del~ 
troleo ~ 0.1 .LlZ§. -1.:l' --ª1§. -º.:..!. 95.9 - 92.4 

Gasóleo (gasoil) 17 28 300 0.1 * * 
Combust6leo (fuel-
oil) 81 0.1 4 945 4.3 76 - 31.l - 98.5 
Otros 3 - 100.0 

F. uímica 824 1.1 596 0.5 875 0~1 3.0 46.8 
x do de plomo 123 Q.2 li5 o.r .256 "!!· ~4.3 122:6 

Compuestos he tero-
el C l~i CC!S; .' 78 



---·~·· ---------·-· ---· -----------------------

CTOR/ PRODUCTO 
1 n-seúTvT<fá_s_,-foñ ___ ·- .. ·-- --------------- -----------·- .. -- .. - ·-- -····-----·--- ------·-·· 

gicidas y otros-
desinf. 134 0.2 76 - 24.7 
Materiah•s plastj_ 
cas y resinas sin 
téticas - 28 88 0.1 64 -128.6 - 27.3 
Otros productos far 
macéuticos -- 59 0.1 105 0.1 56 - 2.6 - 46.7 
Sulfatos y sulfitos 
diversos 53 0.1 16 32 - 22.3 l\)(i.0 
Acido fluorhídrico 168 0.1 100.0 
Antibióticos 29 -100.0 
Aceite esencial de 
limón 169 0.2 -100.0 
Colores y barnices 
preparados 39 15 -100. O -lD'J.O 
Otros 219 0.3 60 0.1 313 0.1 19.6 421.7 

.Productos ~lásticos 
y_ de caucho 245 0.3 146 ~ 193 -~ 32.2 

Manufactura de mat. 
----

plásticas o resinas 
sintéticas 203 0.3 123 0.1 108 - 27.1 - 12.2 

Otras manufacturas-
de caucho 39 23 62 26.l 169.6 

Correas transportad_Q. 
ras y tubos de caucho - 23 

Otros 3 -100.0 

.Fab. de otros ~rods. 
minerales no met31i-
cos 2 140 ~2 698 _Id 3 466 0.6 27 .3 28.5 

Aparatos de uso sa-
nitario 626 0.9 968 o.a 1 478 0.2 53.7 52.7 

Vidrio o cristal y 
sus manufacturas 1 001 1.4 1 046 0.9 1 230 0.2 10.8 17.6 

Ladrillos. tabique, 
lozas y tejas 371 0.5 296 0.3 300 0.1 - 10.1 1.4 

Azulejos y mosaicos 16 228 0.2 199 * - 12.7 

Artefactos de barro. 
loza y porcelana 111 0.2 152 0.1 122 4.8 - 19.7 

Otros 15 8 137 ..: 202.2 ... 

I. Siderurgia 627 0.9 1 151 ~ ~ 0.2 49.3 .::..!!hL 
Tubos y cañerías 
de hierro o acero 390 0.5 769 0.7 894 0.1 51.4 !6.J 

Hierro o acero ma 
nuf acturado eri dI - 20.1 - s.4.5 
versas fonnas 58 0.1 238 0.2 37 
Hierro .en barras·o 
en lingotes 144 0.1 5 - 95.5 

Ferroligas en lin-
gotes 179 0.2 -100.0 ·-
Otros 



J. !ii.!1~i:_9metiJJ_u_!:.9._i_~. __ ) -~- O. 3 
Plomo refinado 
Otros 1B5 0.3 

K. ~od~tO~__!!l_e__t-ª.:!__i_­
cos ,maqui na ria y 

425 0.1 
--421 -o:T 

4 -

51. E 

85.3 

~l!_i_p_Q_____ .!.~_Jl_Qg_ 02. li 402 13_,_1 _g_i._1.7-12. .1_,_l 

l. Para los ferro 
_!¿a rr i 1 es 

Partes sueltas p/ 
vehículos para -
vías férreas 

2. Para otros trans 
portes y comuni 
~ones 11 761 16. 3 

Motores para au 
tom6viles 58 0.1 
Partes sueltas 
para automóviles9 584 13.3 
Partes o piezas 
para motores 357 0.5 
Muelles y sus -
hojas p/automó-
viles 700 2.4 
Partes sueltas 
para aviones 
Otros 

3. Mag. y equipos 
especiales para 
industrias diver 

27 
35 -

·2 

2 

6 003 5.2 

938 0.8 

3 736 8.3 

264 o. 2 

1 014 0.9 

50 
1 

sas 5 698 ...LJ_ 7 144 6. 2 
Llaves, válvulas 
partes de metal 
común 1 316 1.8 1 937 l. 7 
Grupos para el-
acondi ci onami en 
to de aire 859 1.2 2 461 2.1 
Máquinas y apa-
ratos de eleva-
ción, carga y -
descarga 
Máquinas para el 
procesamiento de 
la información 82 0.1 7 
Máquinas para es 
cribir 715 1.0 372 0.3 
Partes o piezas 
sueltas para ma 
quinaria - 552 0.8 679 0.6 

639 0.1 

639 0.1 

11 225 1.8 * 

3 506 0.6 - 39.5 

1 630 0.3 113.7 

1 216 0.2 - 15.4 

10 -
13 -

39.1 
39.1 

1 426 0.2 4.1 

976 0.2 13.6 

674 0.1 

636 0.1 675.6 

414 0.1 - 23.9 

199 - 40.0 

* 

300.0 

* 

* 

- 6.2 

517.4 

19.9 

- 80.0 
* 

- 28.7 

- 26.4 

- 60.3 

* 
11.3 

- 70.7 



.l23 
-----·-·-·--·--------------------··- --·------V-AR--¡p; ··cy&-¡.¡ .. 
. /PRODUCTO l 9 7 9 l 9 8 o 1 9 8 1 MTóTAAtfüALf§sTrBQ" 

VALOR-y VALOR ---'.1:- VALOR ___ "J.-· 1981/79 

r-es y máquj_ 
motrices 849 
sas y trit~ 
res no espe 

icados - 389 
ramientas de 
o 46 
erías y vaji-
s de cobre o 
rro 21 
duetos manu -
turados de -
, inio 28 
eros,cojinetes 
humaceras 6 
uinas registra 
as de ventas - 616 
bas centrífu­

extraer 
54 

165 

trumentos y -
ratos médicos 9 

strumentos cien 
fi cos de preci:-
ón 3 
ros 27 

a ratos 
e lec 

l. 2 

0.5 

0.1 

0.9 

0.1 
0.2 

2 239 3.1 

bles aislados 
ra electrici-
d 696 1.0 
tores eléctrj_ 

766 1.1 

·i cas 234 O. 3 
irtes y refac-
· ones de radio 
T. v. 300 0.4 

tros aparatos-
f ns trumentos-

léct. 38 0.1 
ransformadores 
léctricos 11 
cumuladores elé.s_ 

sus par-
124 0.2 

202 0.2 

31 

225 0.2 

32 

13 

92 0.1 

510 0.4 

1 
582 0.5 

24 

1 
13 

705 0.6 

499 0.4 

289 0.3 

318 0.3 

52 0.1 

40 

140 0.1 

141 

132 

73 

23 

39 

18 

2 
339 

ll 

13 
.13 

717 

656 

281 

178 

145 

66 

0.1 

0.1 

0.1 

0.1 

- 83.4 

- 41.7 

26.0 

4.7 

18.0 

73.2 

-100.0 

- 80.8 
105.5 

10.6 

108.2 
- 30.6 

- 4.1 

- 30.2 

-325.8 

67 .6 

- 26. l 

200.0 

- 80.4 

-100.Q 

100.0 
- 41.8 

- 54.2 

.. 

- 2.9 

1.5 1.7 

- 7 .5 3L_~ 

9.6 -- 2.8 

- 23.0 - 43.l 

95.3 178~8 

144.9 65.0 

-ÍOO.O -100.0 



CUADRO No. 21 .125 

EXICO: IMPORTACION DE MERCANCJAS DE CANADA POR ACTIVIDAD ECONOMICA DE Q~JGEN ~/ 

( Miles de dólares 
·------------· 

ECTOR/PRODUCTO 
V A -R-y·-;:-:--1Q'N­

MED IA ANUAL 1981/80 
1981/79 

~eQ~I~~XQ~=IQI~~ 
~=~~~~º{) 

SECTOR AGROPE-
CUARIO 7 810 4.5 34 312 -1Q.:.J. 22 607 5.6 70.1 
Otras semillas y 
frutos oleagino­
sas 
Trigo 
Ganado vacuno 
Otros forrajes y 
pasturas 
Pi el es y cueros 
sin curtir 
Frijol 
Madera ordinaria 
Semilla de soya 
Otros 

II.INDUSTRIA EXTRAC 

195 
96 

6 647 

1 

65 
24 

782 

TIVA 30 246 
Amianto, asbestos 

0.1 8 865 
0.1 18 529 
3.4 5 456 

0.5 1 461 

en fibras 27 144 15.5 26 725 
Mineral de hie-
rro 
Mineral de es­
taño 
Piedras minerales 
y diamantes in -
dustriales 
Combustibles sóli 
dos - 1 043 
Arenas silicias, 
arcillas y caolín 
Otros 2 059 

111.INDUSTRIAS MANU 

1 104 

7 

0.6 4 476 

22 
1.2 6 

2.8 13 070 
5.9 3 869 
l. 7 3 495 

550 

50 
11 

0.5 1 562 

3.3 718.7 
1.0 534.8 
0.9 -27.5 

0.1 -

607.1 

- -100.0 
- -100. o 
0.4 41. 3 

8. 5 __§_J_ 

8.5 29 545 7.4 4.3 

0.4 2 932 0.7 

1 257 o. 3 

287 0.1 

1.4 -100.0 

50 - 84. 4 

FACTÜRERAS 136 965 78.0 249 550 78.9 344 195 85.8 58.5 

A.Alimentos, be 
bidas y taba-
co 24751 14.l 56299 17.8 ª-ª-.28820.8 83.4 
Leche evapora 
da o conden -: 
sada 3 126 1.8 25 412 8.0 66 683 16.2 361.9 
Leche en pol-
vo 20 502 11.7 28 015 8.9 15 193 3.4 - 13.9 

- 34.1 

47 .4 
- 79.l 
- 35.9 

6.9 

5.4 

10.6 

165.6 

* 
-100.0 

-100.0 
733.3 

162.4 

- 45.8 



.12€ --·-·-- ------- --·-- -·--------~- -------- --V--A-RIA ceo --
0R/PROflUC10 l 9 7 9 1 9 8 o 9 8 MEOIAAÑUAL i 981 /80 
--·-----~Lólr-~_::J VALOR--% __ v7il.üR=~ ;'. __ l_i~!/79 ______ . 

Aceite de so-
ya 339 0.1 
Preparados alj_ 
menticios esp~ 
ciales 1 757 0.6 220 0.1 - 87.5 
Alimentos prepa 
rados para ani:-
males 147 0.1 52 113 - 12.3 117.3 
Licores y agua_r 
dientes 130 0.1 208 0.1 79 - 22.0 - 62.0 
Pieles cornesti-
bles de cerdo 21 
Carnes frescas o 
refrigeradas 44 20 - 54.5 
Conservas anima-
les alimenticias so -100.0 
Otros aceites y 
grasas animales y 
vegetales 392 0.2 537 0.2 -100.0 -100.0 
Otros 454 0.3 224 0.1 620 0.2 16.9 176.8 

Textiles. arts. de 
vestir e ina.de1 -
cuero ~ --º-2 370 -º:..!. _fil 0.2 -_bQ 121.1 
Hilados y tejidos 
de fib.sint. o ar 
tif. 455 0.3 80 74 - 59.7 - 7.5 
Pieles y cueros -
prep. y manuf. 3 7 41 269.7 485.7 
Otras prendas de 
vestir 7 11 17 55.8 54.5 
Telas de todas -
clases 13 
Prendas de vestir 
fib.sint. o artif. 3 14 8 63.3 - 42.9 
Otros 383 0.2 258 0.1 665 0.2 31.8 157.8 

Industria de la -
madera 131 0.1 226 ~ 234 -º-d 33.7 _hl 

Maderas en cortes 
especiales 131 0.1 210 0.1 81 - 21.4 - 61.4 
Artefactos de ma-
dera fina u ordi-
nari a 14 7 50.0 
Otros 2 146 * 
PaSel , imErenta e 
in ustria edito 
rial 13 192 _2=..?. 37 622 11.9 65 592 16.4 123.0 _B:d ----
Papel banco para 
periódico 6 596 3.8 26 108 8.3 54 362 13.6 187 .1 108.2 



ECTOR/PRODUCTO 

Pasta celulosa 
para fabricar-
papel 5 903 
Papel y cartón 
preparado 649 
Pasta mecánica 
de madera 9 
Libros impresos 18 
Acciones y bille 
tes sin legalizar 
Otros 17 

E. Derivados del pe-
tróleo 30 
Aceites y grasas 
lubricantes 30 
Otros 

F. Petroquímica 
Cloruro de vi 
nilo -
Poliproleno 
Poli et i1 eno 
Otros 

2 211 

61 
2 150 

G. Química 3 900 

Abonos para la 
agricultura 1 317 
Medicamentos y 
material de cu-
ración 331 
Fósforo de to -
das clases 238 
Mezclas y prepa 
rados para uso-= 
industrial 380 
Honnonas natura-
les y sintéticas 78 
Resinas naturales 
y sintéticas 308 
Sales y óxidos -
inorgánicos 204 
Placas y pel ícu-
1 as diversas 
Elementos químicos 
radioactivos 5 
Acidos anhídridos 
orgánicos 
Eteres y ésteres 

62 
24 

1 9 8 o 
VACTIR--% 

3.4 8 792 

0.4 2 346 

100 
115 

1 
160 

25 
1.2 2 490 

2.2 7 830 

0.8 2 136 

0.2 

0.1 

0.2 

0.2 

0.1 

641 

317 

305 

30 

79 

458 

30 

595 

82 
68 

2.8 7 756 

0.7 2 170 

809 
370 

64 
0.1 61 

47 

47 

1.9 

0.5 

0.2 
0.1 

236 0.1 
79 

0.8 74 

0.7 15 872 4.0 

0.2 1 530 

0.1 252 

0.1 248 

143 

65 

0.1 62 

57 

0.2 51 

13 
11 

0.4 

0.1 

0.1 

14.::: - :i l. s 

52.9 7.5 

343.1 ;::9.0 
353.t. 22!.7 

* 

25.2 

- 58.l - S4.5 

!.3.8 216.i) 
- 81.4 - 97.Q 

119.7 i4:J.'5 

247.2 643.1 

115.0 133. 7 

2.9 - 20.5 

- 19.2 - 18.7 

35.4 376.6 

-54.1 -17.7 

44.9 86.5 

90.0 

219.4 - 91.4 

54.2 
- 32.3 

84.1 
83.8 



------·-----------
TOR/PROOUCTO 1 9 7 9 

VALOR t 
1 9 8 o 

aseinas y sus 
erivados 
.ezcl as y prep. 
/fab. de prod. 
anr.acéuticos 15 
ales orgánicas y 
rganometálicas 103 
apeles y tejidos 
ratados química-

.. ente 
·nsecticidas, para 
iticidas y fumi ~ 
antes 21 
tros 814 

Productos lásticos 
de caucho -- 602 

Llantas y cámaras 127 
Artefactos de pasta 
de resina sintética 125 
Látex de caucho sin 
tético,ficticio o -
regenerado 270 
~anuf. de caucho ex 
cepto prendas de -
vestir 79 
J:rcs 1 

rab. de otros prods. 
~inerales no metáli 
cos 1 379 
Lozas y ladrillos 
i·efracta ri os 1 046 
~isladores deba-
"ro, loza y porce-
i3.na 197 
~idrio pulido pla 
no y prods. p/la~ 
ooratori o 123 
3al~csas y manuf. 
diversas de cerá-
···i ca 
Vtros 

.. ~ider-.rgia 
~3'11ina de hie­
rro o acero 
Jesbastes de -

1 
12 

14 498 

9 490 

hierro o acero 49 
óarra y lingote 
Je hierro o acero 111 
Cojinetes, chuma -
:eras,flechas y po 
leas - 378 

VALOR . ·-X 

119 

94 

0.1 41 

35 

0.5 2 800 

0.3 2 618 

0.1 565 

0.1 200 

0.2 1 455 

0.1 352 
46 

0.6 

0.1 

0.1 

365 

172 

56 

11 
173 

...-ª.d 26 710 

5.4 17 923 

1 514 

0.1 5 314 

0.2 819 

6 

9 

0.9 514 

0.8 1 844 
0.2 1 087 

0.1 390 

0.5 216 

0.1 131 
20 

0.3 

0.1 268 

0.1 112 

50 

7 
0.1 27 

~ 19 544 

5.7 8 940 

0.5 4 151 

l. 7 2 954 

0.3 1 104 

- 36.8 

-100.0 

-100.0 
0.1 - 20. 5 

o:'s 
0.3 

0.1 

0.1 

75.0 

192.6 

76.6 

- 10.6 

28.8 
347.2 

0.1 - 49.4 

2.2 

1.0 

0.7 

0.3 

24.6 

- 36.2 

164.6 
so.o . 
~ 

- 2.9 

820.4 

415.9 

70.9 

-100. o 

- 93.6 

-100.0 

- 74.3 

- 81.6 

- 29.6 
~ 

:$2.4 

95.0 

- 85.2 

- 62.8 
56. 5 

- 26.6 

34.9 

- 10.7 

36.4 
- 84.4 
::... 26.8 

- 50.1 

174.2 

- 44.4 

34.8 
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--------- ·---

Aleaciones ferro 
sas 744 0.2 
Pedaceria y des~ 
cho de hierro o-
acero 4 18 529 0.1 * * 
Cintas y tiras pl~ 
nas de hierro o -
acero 365 0.2 382 0.1 269 0.1 -14.2 - 29.6 
Tubos, cañerías y 
conex.de hierro o 
acero 3 703 2.1 98 230 0.1 -75.1 134.7 
Acero hueco para 
barrenas 151 0.1 195 0.1 172 6.7 - 11. 8 
Recipientes de - 133 157.9 hierro o acero 20 
Alambre y cable 
de hierro o acero 2 235 0.1 59 443.l - 74.9 
Otros 225 0.1 212 0.1 259 0.1 7.3 22.2 

K.Minerometalurgia 16 103 9.2 8 478 _b]_ 17 355 ~ 3.8 104.7 
Aleaciones y ch~ 
tarra de a 1 umi -
nio 1 693 0.5 6 759 l. 7 299.2 
Barras de alumi-
nio 394 0.2 2 2 485 0.6 151.1 * 
Cobalto metálico 316 0.1 397 0.1 25.6 
Niquel en barra, 
tubo o 1 ámi na 109 0.1 231 0.1 367 0.1 83.5 58.9 
Lámina y plancha 
de alt.1ninio 446 0.3 322 0.1 228 0.1 -28. 5 - 29.2 
Niquel en matas, 
"Speiss" 633 0.4 1 426 0.5 151 -51. 2 - 89.4 
Magnesio en br~ 
to 91 142 56.0 
Tungsteno en bru 
to o semielaborado 1 2 59 668.1 * 
Aluminio sin ale-
ar 14 503 8.3 4 380 l. 4 6 651 1.7 -32.3 51.8 
Otros 17 15 117 162.3 680.0 

L.Productos metáli-
cos,maauinaria ~ 
egui20 59 227 33.8 105 868 33.5 135 463 33.8 51.2 28.0 

l. Para la agri -
cul~u_gana 

337 1.3 3 586 -1..:!. 3 362 0.8 ~ 6.2 den a 2 -
Maquinaria agri_ 
cola y otras de 
tipo rural 1 367 0.8 2 857 0.9 3 221 o.a 53.5 12.7 
Tractores agri_ 
colas 966 0.6 722 0.2 133 -62.9 - 81. 6 
Otros 4 7 8 41.4 14.3 
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2. Para los ferro 
carriles 10 661 6.1 30 255 9.6 48 307 12.0 112 :.2. 59.7 
Material fijo P.!!_ 
ra ferrocarril 9 503 5.4 19 203 6.1 26 700 6.7 67.6 39.0 
Locomotoras de 
todas clases Pi!. 
ra vfas 15 6 863 2.2 13 548 3.4 * 97.4 
Refacciones para 
v'ias férreas 143 0.7 4 172 1.3 4 903 1.2 107.1 17 .5 
Vehiculos para -
vf as férreas 17 3 157 0.8 * Otros 

3. Para otros trans 
~ortes l comuni-
cadones 9 180 5.2 25 016 7.9 16 319 ~ 33.3 - 34.8 
Embarcaciones de 
todas clases y -
partes 2 653 1.5 496 0.2 10 143 2.5 95.5 * 
Refacciones para 
automóviles y ca 
miones - 774 0.4 1 462 0.5 2 369 0.6 74.9 62.0 
Aut001óviles para 
uso y con equipo 
esp. 1 260 0.7 4 250 1.3 1 384 0.3 4.8 - 67.4 
Motores y sus par 
tes para automó--
vil es 312 0.2 776 0.3 1 066 0.3 84.8 37.4 
Remolques no au-
tanáticos para -
vehículos 10 327 0.1 595 0.2 671.4 82.0 
Camiones de vol-
teo 1 326 0.8 939 0.3 333 0.1 - 49.9 - 64.5 
Aviones y sus 
partes l 980 1.1 1 929 0.6 145 - 72.9 - 92.7 
Material de en-
samble para au-
tomóviles 693 0.4 14 580 4.6 -100.0 -100.0 
Camiones de carga 
excepto de volteo 120 0.1 61 -100.0 -100.0 
Automóviles para 
transporte perso 
nal - 40 -100.0 
Otros 52 93 284 0.1 133.7 205.4 

4. Mag. l egui~os es 
pecia-es ~ara 1n-
dustrias diver-
sas 23 575 13.4 31 807 10.l 36 860 9.2 25.0 ~ 
Maq. para proceso 
de información y 
partes 2 237 1.3 7 641 2.4 7 590 1.9 84.2 0.7 
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Maquindria para 
trabajar los m~ 
tales l 462 0.8 3 580 1.1 4 574 1. 1 76.9 27.8 
Kaq. y aparatos 
de clevación,ca_i:: 
ga y descarga 2 082 1.2 5 306 l. 7 3 698 0.9 33.3 - 30.2 
Maq. y aparatos 
p/perf.del sue-
lo y partes 1 253 0.7 3 248 1.0 3 522 0.9 67.7 8.4 
Herramientas de 
mano 1 295 0.7 1 103 0.4 2 327 0.6 34.0 111.0 
Maq. y aparatos 
p/regular temp~ 
ratura 864 0.5 707 0.2 1 836 0.5 45.8 159.7 
Motores estacio 
narios de com ::-
bustión interna 259 0.2 752 0.2 1 439 0.4 135. 7 91.4 
Maq. de impulsión 
mecánica para i,!! 
dustria del cau-
cho 098 0.6 980 0.3 1 265 0.3 7.3 29.1 
B~bas, motobom-
bas y turbobom-
bas 785 0.5 540 0.2 1 217 0.3 24.5 125.4 
Maq. y aparatos 
p/trabajar mat. 
mineral es 872 0.5 905 0.3 1 328 0.3 23.4 46.7 
Máquinas p/indus 
tria textil y sus 
partes 832 0.2 294 0.1 953 0.2 57.9 224.l 
Turbinas de to-
das clases 309 0.2 2 617 0.8 834 0.2 64.3 - 68.1 
Maq. y partes p/ 
inds. no especi-
ficadas 249 0.7 513 0.2 793 0.2 20.3 54.6 
Máquinas de escrj_ 
bir y sus partes 904 0.5 911 0.3 539 0.1 - 22.8 - 40.B 
Haq. y aparatos 
p/ind. del papel 
y cartón 1 290 0.7 161 0.1 330 0.1 - 49.4 105.0 
Aparatos para el 
filtrado y sus -
partes 536 0.3 224 0.1 325 0.1 - 22.1 45.1 
Generadores y cal 
deras de vapor y 
partes 3 542 2.0 308 0.1 312 0.1 - 70.3 1.3 
Maq. y aparatos 
p/imprenta y ar. 
tes gráficas 985 0.6 87 227 0.1 - 52.0 160.9 
Partes y refac. 
de todas clases 
para maquinaria 38 135 200 0.1 129.4 48.l 
Tornillos,tuer-
cas,pernos de -
hierro o acero 157 0.1 144 0.1 194 0.1 11.2 34.7 
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Jl.paratos e i ns tru 
nawtos de mcdi·-
ción y análisis 971 0.6 1 950 0.6 395 0.4 19.9 - 28.5 
Aparatos para ob-
servaciunes cien-
tifi cas 70 107 363 0.1 127.7 239.3 
Instrumentos p/me 
dicina, cirugía y 
1 abara tol"i o 119 0.1 157 o .1 339 0.1 68.8 115.9 

6. f_qui~os y a~aratos 
~~~elec-

3.8 8 647 2.7 12 158 3.0 34.4 troni cos §_]35 ~ 

Piezas y partes -
p/instalaciones -
eléctricas 1 740 1.0 2 383 0.8 4 263 1.1 56.5 78.9 
Aparatos.equipo -
radi afónico y t~ 
legráfico 242 0.1 1 065 0.3 2 104 0.5 194.9 97.6 
Generadores y -
transformadores y 
motores elect. 2 552 1.5 l 753 0.6 1 343 0.3 - 27.5 - 23.4 
Maq. herramien -
tas manuales y -
sus partes 159 0.1 237 0.1 947 0.2 144.0 299.6 
Aoaratos eléctri 
cos para soldar- 18 3 745 0.2 543.3 * 
Lámparas vál v. -
eléct. incandes-
cente y partes 809 0.5 476 0.2 672 0.2 - 8.9 41. 2 
Receptores y trans 
misares de radio y 
T.V. 314 0.2 418 0.1 519 0.1 28.6 24.2 
Refacciones para 
aparatos de radio 
y T.V. 192 0.1 541 0.2 469 0.1 56.3 - 13.3 
Hornos eléctricos 
p/inds. o labora-
torio 5 271 0.1 636.2 
Unidades selladas 
p/alarnbrado 359 0.2 1 535 0.5 196 0.1 - 26.l - 87 .2 
Aparatos de rayos 
''X" y sus partes 94 0.1 2 146 24.6 * 
Aparatos fonográ-
ficos comb. radio 
y disco 44 115 117 63.1 l. 7 
Otr"OS 207 0.1 119 366 0.1 33.0 207.6 

7. A~aratos fotográfi 
cos,cinemato9rafi-
cos, óptica Y.. re1o 
jerfa 3 619 2.1 2 743 0.9 13 877 3.5 95.8 405.9 

Cámaras de todas 
clases 3 250 1.9 2 725 0.9 13 739 3.4 105.6 404.2 
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SECTOR/PROrnJ(TO -1.22~-

Relojes de to-
das cla:;es 290 
Instrumentos de 
óptica 79 
Otros 

M. Otras industrias 
manufacturer~~ 91 

Art. deportivos 
excepto de cau-
cho y plástico 4 
Otros 87 

IV.OTROS PRODUCTOS 
Y SERVIC!IOS 486 

* Variación mayor a 1000% 
~/ Cifras preliminares 

0.2 

0.1 

-º-=l 

-º-d 

l 9 8 o l 9 8 1 

1 88 

9 24 
8 26 

_Q7 -º.:.l 323 

55 26 
182 0.1 297 

88 389 

NOTA: Las sumas pueden no coincidir debido al redondeo. 

0.1 

0.1 

-º.:.l 

Fuente: Banco de México, S.A., y Anuarios de Comercio Exterior. 

Ml:1íIA" i\NUl\C-i 981786 
1981/79 --------·--------

- 44.9 * 

- 44.9 Hi6.7 
225.0 

88.4 _36. 3 

155.0 - 52.7 
84.8 63.2 

- 10.5 342.0 
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CUADRO No. 22 

.DISCREPANCIAS ESTADI STICAS DEL CO_M_E_RClO EXTERIOR MEX ICO-CAN~_D_I\ 

{ MILES DE DOLARES ) 

E X P O R T A C 1 O N E S IMPORTACIONES SALDO 
A ~ O 'füE'ffit ___ FUENTE DIFERENCIA 

1 
MEXICANA CANADA ABSOLUTA X ,_ 

1975 

1976 

1977 

1978 

43 755 

47 940 

45 ~48 

61 535 

~ 1979 74 582 

~-"'' 

93 000 

148 000 

184 000 

162 000 

178 000 

295 000 

49 245 112.55 

100 060 208.72 

138 752 306.64 

100 465 163.26 

103 418 138.66 

132 496 81. 53 

FlJENTt _____ FUENTE --- ·01 FEREÑÚA FUENTE FUENTE 

MEXICA_N~- ____ .:__~N_A_D_A __ - ·- ~-º-s_OL_'.'._T_A _____ 1.__ __ -- ~-E_x_i_~~N~- - .. __ CAN!OA l 
145 6!:i3 

133 261 

167 6%4 

162 058 

1811 814 

35í' 740 

------

218 000 

219 000 

206 000 

203 000 

207 000 

419 000 

72 347 

85 739 

38 376 

40 942 

22 1!16 

- 49.67 

64.33 

22.1\9 

25.26 

12.00 

-101 898 

- 85 321 

-122 376 

-100 523 

-110 23í! 

-lc'.i 0001 

71 ooo! 
! 

- n oooi 
1 

- 41 ººº 
- ~9 000 

FUENTE: 01recci0n General de Estadistica, S.P.P. y Banco de México, S.A. 

D1rection of Trade Year-Book 1976-1980, F.M.I. 

Direction of Trade Statistics, International Monetary Fun, April 191!1. 



CONVENIO 



El Gobierno de los Estados Unidos Mexicanos y el Gcbie!_ 

no del Canadá, deseosos de estrechar los tradicionales lazos de 

amistád que unen a ambas naciones y de facilitar y desarr~1:ar 

aún más las relaciones comerciales existentes entre México y 

el Canadá, han decidido concertar un Convenio Cor:iercial, i :on-

este propósito han designado sus plenipotenciarios, a saber: 

El Gobierno de los Estados Unidos Mexicanos, a Su Exce -

lencia el señor Doctor Francisco Castillo Nájera, Secreta~~º de 

Relaciones Exteriores; y 

El Gobierno del Canadá, al señor Rugh Llevellyn Reenle1side, 

Embajador Extraordinario y Plenipotenciario del Canadá en ~éAico, 

y el Honorable James Angus Mackinnen, Ministro de Negocios y Co -

mercio: 

Quienes, después de haberse comunicado sus plenos poderes-

y haberlos hallado en buena y debida fonna, han convenido en los-

siguientes art1culos: 

ARTICULO I 

l. El Gobierno de los Estados Unidos Mexicanos y el Go -

bierno del Canadá convienen en concederse recíprocamente el tra -

tamiento incondicional e ilimitado de la nación más favorecida en 

todo lo que atañe a derechos aduanales y a todos los derechos ac­

cesorios sobre la importación o la exportación que rigen en sus -

respectivas jurisdicciones, as1 como en lo referente al modo de -

percibir tales derechos y, además, en lo concerniente a los regl!_ 
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mentas y fonnalidades relacionados con la importación o exp0r­

tación y respecto de todas las leyes y reglamentos que afecten 

la imposición de derechos, la venta, la distribución o el us~­

dentro del país de los productos importados. 

2. En consecuencia, los artículos cultivados, produci­

dos o manufacturados en cualquiera de los dos países, que se -

importen en el otro, no serán sometidos en ningún caso, en e1-

régimen mencionado, a derechos, tasas o cargas distintos o más 

elevados, ni a reglas o fonr.alidades distintas o más onerosas­

que aquéllas a que están o pueden ser sometidos los productos­

similares originarios de cualquier otro país extranjero. 

3. Del mismo modo, los productos exportados de los te­

rritorios de México o del Canadá con destino al territorio del 

otro país no serán sometidos, en ningún caso, con respecto a -

la exportación y con relación a los asuntos arriba mencionados, 

a derechos, tasas o cargas distintos o más elevados, ni a re -

glas o formalidades distintas o más onerosas que aquéllas a 

que están o puedan ser sometidos los productos similares destj_ 

nados al territorio de cualquier otro país extranjero. 

4. Todas las ventajas, favores, privilegios o irmunid~ 

des concedidos o que puedan ser concedidos en lo futuro por M~ 

xico o el Canadá, en la materia arriba mencionada, a los pro -

duetos originarios de cualquiera otra nación extranjera o des­

tinados al territorio de cualquier otro país extranjero, serán 

concedidos, inmediatamente y sin compensación, a los productos 
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si mi lares originarios de o destinados al territorio de México o 

del Canadá, respectivamente, independientemente de la nacicna -

lidad del que los transporte. 

ARTICULO II 

Siempre que el Gobierno de uno u otro país se proponga -

imponer restricciones cuantitativas o modificarlas sobre las i~ 

portaciones del otro país, o asignar cuotas a los países de ex­

portación o cambiar las cuotas existentes, dará aviso escri~c -

al respecto al otro Gobierno, proporcionándole adecuadas o;.>ort~ 

nidades para que se verifiquen consultas mutuas respecto de la­

acción propuesta. 

ARTICULO I I 1 

Si cualquiera de los dos Gobiernos estableciera o man:u­

viera. oficialmente o de hecho, restricciones sobre la impar~ 

ci6n, exportaci6n. venta, distribución o producción de un pro­

ducto determinado, de tal manera que tales operaciones o transac 

c1ones sean realizadas o gestionadas exclusivamente por instit!! 

c1ones u organizaciones autorizadas, el Gobierno del país que -

establezca o mantenga tales restricciones o regímenes conviene­

en que, respecto de las compras o ventas en el exterior de ta -

les agencias, el comercio del otro país recibirá un tratamie~to 

justo y equitativo. A este fin se conviene en que al efectuar­

sus compras o ventas en el exterior. dichas Instituciones serán 
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guiadas exclusiv~Jente por consideraciones de precio, calidad, 

posibilidades de compra-venta, transporte :/ condiciones de cor.i 

pra o de venta, que ordinariamente se toman en cuenta en una -

transacción comercial efectuada por una empresa privada i ntere 

sada únicamente en vender o comprar tal producto en las condi­

ciones más favorables. 

ARTICULO IV 

l. Los artículos cultivados, producidos o manufactura -

dos originarios de México o del Canadá, después de importados­

en el otro pa1s, estarán exentos de todo impuesto, derecho, gr~ 

vamen, o tributo interno distinto o más elevado que los que se 

apliquen a los productos similares de origen nacional o de cual 

quier otro origen extranjero. 

2. Las disposiciones del párrafo anterior no impedirán -

que el Gobierno de los Estados Unidos Mexicanos o el Gobierno -

del Canadá apliquen en cualquier momento a la importación de 

cualquier producto, una carga equivalente a un impuesto interno 

hecho a un producto nacional similar o con respecto a las mate­

rias primas de las que el producto importado haya sido fabrica­

do o producido en todo o en parte. 

3. Las disposiciones de este artículo relativas a la con 

cesión del tratamiento nacional no afectarán la aplicación de -

las leyes actualmente en vigor en el Canadá, por las cuales el­

tabaco en rama, los alcoholes, la cerveza, la malta y el jarabe 
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de malta importados del extranjero están sujetos a irnput.·5tos 

especiales, ni afectarán su aplicabilidad a los articules prQ 

ducidos o manufacturados en México de los impuestos especial e" 

de consumo existentes por disposiciones de la Ley Especia' de 

Impuestos de Guerra ( Special War Revenue Act ). A estos res 

pectos, sin embargo, se aplicará el tratamiento de la naci.::~.­

más favorecida. 

4. Del mismo modo, las disposiciones del presente Ar -

tículo relativas a la concesión del tratamiento nacional no -

afectarán la aplicación de las leyes actualmente vigentes er.­

México que establecen impuestos diferenciales al tabaco elabo 

rado, a los vinos y licores importados, así como a los co~ros 

de registro y de certificación de las medicinas de patente :,• 

a las preparaciones de tocador y de belleza. En estos c~sos­

se aplicará igualmente el tratamiento de la nación más favore 

cida. 

ARTICULO V 

l. En caso de que el Gobierno de uno o de otro paf~ adQP 

te cualquiera medida que, aún cuando no esté en oposición con 

los términos de este Convenio, sea considerada por el Gobierno 

del otro país como tendente a nulificar o menoscabar cuales 

quiera de sus objetivos, el Gobierno del país que haya adoptado 

tal medida prestará consideración a las representaciones y prQ_ 

posiciones que el Gobierno del otro país pueda hacerle, propo.!:_ 

cionándole oportunidades adecuadas para consultas al resnecto, 
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con el objeto de llegar a un arreglo mutuamenle satisfactorio. 

2. El Gobierno de cualquiera de los do~ países consid~ 

rará amistosamente las representaciones que el Gobierno de1 -

otro país pueda formular respecto a la aplicación de las reg1E. 

mentaciones aduaneras, del control de los cambios internaciona 

les, de las restricciones cuantitativas o su aplicación, de la 

observancia de las fonna1idades de aduana o de la aplicación -

de las leyes sanitarias y reglamentos para la protección de la 

salud o vida humana, animal o vegetal. Cada Gobierno, al ser re 

querido, dará adecuada oportunidad para las consultas relati -

vas a tales representaciones. 

3. Si, después de las debidas consultas arriba mencion~ 

das, las Partes Contratantes no pueden avenirse, uno u otro GQ 

bierno queda libre de terminar este Convenio, en todo o en pa_!: 

te, previo aviso escrito de treinta días. 

4. México o el Canadá no impondrá sino multas nominales 

respecto de la importación de artículos cultivados, producidos 

o manufacturados en el otro país, por razón de errores de 

la documentación, que obviamente se deben al trabajo tipográ -

fico, o con respecto a los cuales pueda establecerse la buena­

fé del país comprometido. 

ARTICULO VI 

l. Siempre que, en igualdad de circunstancias y condici.Q_ 

nes, no haya discriminación arbitraria de parte de uno u otro -

país en pro de cualquiera otra nación extranjera, y sin perju;-
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cio de las disposiciones de los párrafos 1 y 2 del Artículo V, 

las disposiciones de este C1invenio no serán aplicables a las -

prohibiciones o restricciones: 

a} relativas a la seguridad pública; 

b) impuestas para la protección de la salud pública o 

por razones morales o humanitarias; 

c) encaminadas a proteger la vida o la salud animal o 

vegetal, inclusive cualesquier medidas de protec -

ción contra enfennedades, degeneración o extinción, 

así como medidas adoptadas contra semillas, plantas 

o animales nocivos; 

d) relativas a artfculos fabricados en prisiones; 

e) relativas al cumplimiento de leyes o reglamentos de 

policía; o 

f) impuestas para la protecci6n del patrimonio nacional 

artístico, histórico o arqueológico. 

2. Nada en este Convenio será interpretado en sentido tal 

que impida la adopción o aplicación de las medidas que el Gobie_!: 

no de cualquiera de los dos países considere conveniente adoptar: 

a) relativas a la importación o exportación del oro o de 

la plata; o 

b) relativas al control de la importación o exportación, 

o venta para exportación, de armas, municiones, o 

instrumentos de guerra, y, en circunstancias excep -

cionales, de cualesquiera otros abastecimientos mil.!. 

tares. 
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3. Se entiende que las disposiciones de este Convenio 

relativas a las leyes o reglamentos que afee\ en 1 a venta, la 

imposición de impuestos, o el uso dentro de México y del Ca­

nadá de artfculos importados, quedan sujetas a las disposiciQ 

nes constitucionales que linriten la autoridad de los Gobier -

nos de los respectivos países. 

ARTICULO VII 

l. Se exceptúan de los efectos del presente Convenio tan 

to las ventajas concedidas o que pudieran ser concedidas en lo­

futuro por uno u otro país, a países limftrofes para facilitar­

el tráfico fronterizo, como las que resulten de una unión adua­

nera de la cual uno u otro pafs pueda llegar a ser parte. 

2. Se exceptúan igualmente de los efectos del presente -

Convenio las ventajas concedidas o que puedan ser acordadas en­

lo futuro por el Canadá exclusivamente a otros territorios su -

jetos a la soberanfa de Su Majestad el Rey de la Gran Bretaña,­

Irl anda, y de los Domínios Británicos de Allende los Mares, Em­

perador de la India, o bajo el dominio, protección o mandato de 

Su Majestad. 

ARTICULO VIII 

l. El presente Convenio será ratificado y los instrumentos 

de ratificación se canjearán en Ottawa a la brevedad posible. 

El Convenio entrar~ en vigor treinta días después del canje de -

ratificaciones y pennanecerá vigente durante un período de dos -
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años. Si ninguno de los dos Gobiernos Contratantes lo hubiere 

denunciado seis meses antes de expirar ese tém1ino, quedará 

prorrogado por un año más, por tácita reconducción, y así SJCe 

sivamente, a menos que sea denunciado seis meses, por lo men:s, 

antes de expirar el período en curso. 

2. Mientras este Convenio no tenga vigencia definitiva.­

sus disposiciones serán aplicadas provisionalmente por ambos Go 

biernos a partir de la fecha en que el mismo haya sido firmado. 

El Gobierno de uno u otro país, sin embargo, podrá, antes del -

canje de ratificaciones, suspender la aplicación provisional de 

este Convenio dando aviso al otro Gobierno con tres meses ~e an 

ticipaci6n. 

En fé de lo cual, los Plenipotenciarios arriba mencic~accs, 

fintlen y sellen el presente Convenio., hecho en dos ejernplares,­

en e_spañol y en inglés, en la Ciudad de México, a los ocho dfas 

del mes de febrero de mil novecientos cuarenta y seis. 

{f) Francisco Castillo Nájera. 

(f) James 
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